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ПРЕДИСЛОВИЕ 

Учебное пособие по курсу «Экономическая теория» представляет со-
бой первое внутривузовское издание, содержащее развернутое изложение  
тем преподаваемой дисциплины. Структура учебного пособия разработана 
в соответствии с требованиями федерального государственного образова-
тельного стандарта высшего образования по направлению 38.03.02 «Ме-
неджмент» и направлена на формирование профессиональных компетен-
ций бакалавра-менеджера в области экономического анализа хозяйствен-
ных проблем современного общества и принятия рациональных решений 
по управлению деятельностью фирмы. 

Учебное пособие состоит из двух разделов. Первый раздел «Микро-
экономика: экономическое поведение потребителей и производителей» со-
держит темы, раскрывающие особенности экономического поведения ры-
ночных субъектов, функционирующих  в условиях совершенной и несо-
вершенной конкуренции. Основными вопросами данного раздела являют-
ся: равновесие и неравновесие рынка, эластичность спроса и предложения, 
рациональность потребительского выбора, движение совокупного, средне-
го и предельного продуктов труда по стадиям производства, классифика-
ция издержек и способы расчета прибыли фирмы, условия максимизации 
прибыли при совершенной и несовершенной конкуренции, особенности 
функционирования рынков труда, земли, капитала, общее и частичное рав-
новесие микроэкономических рынков, внешние эффекты и общественные 
блага и др. 

Второй раздел «Макроэкономика» включает темы, раскрывающие спе-
цифику функционирования национальной экономики как единого целого. 
К основным темам данного раздела относятся: макроэкономическое равно-
весие, экономические циклы, безработица и инфляция, экономический 
рост, кредитно-денежная политика, финансовая система и финансовая по-
литика, теория и практика налогообложения, фискальная и социальная по-
литика государства. 

Наряду с традиционными темами курса «Экономическая теория» в 
учебное пособие включен и ряд относительно новых тем, изучение кото-
рых приобретает большое практическое значение. К ним относятся: «Се-
мья и домохозяйство: их роль и функции в рыночной экономике», «Пред-
принимательство как фактор производства», «Механизм общего равнове-
сия микроэкономических рынков и эффект обратной связи», «Внешние 
эффекты и производство общественных благ», «Проблема экономического 
выбора на рынках с асимметричной информацией», «Теория и практика 
налогообложения», «Рынок ценных бумаг». Введение  данных тем в учеб-
ный процесс позволяет значительно расширить круг изучаемых проблем, 
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актуальных с позиции современной экономической теории и хозяйствен-
ной практики. 

К методическим особенностям учебного пособия можно отнести то, 
что наряду с общетеоретическим материалом оно содержит и дидактиче-
ский аппарат в виде тестов, задач и контрольных вопросов по каждой теме. 
Комплект содержащихся заданий и вопросов поможет студентам углуб-
ленно изучить  теоретический курс и применить свои знания на практике. 

Данное пособие нацелено на организацию самостоятельной, творче-
ской внеаудиторной работы студентов. Предлагаемые темы докладов и 
приведенный список основной и дополнительной литературы позволит 
студентам более глубоко и всесторонне проработать темы, выносимые для 
обсуждения на практическом занятии. 

Содержащийся фонд оценочных средств в составе таких элементов, как 
тесты, задачи и контрольные вопросы позволяет контролировать степень 
усвоения теоретического материала, как во время практического занятия, 
так и в процессе самостоятельной подготовки к контрольной аттестации. 
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ВВЕДЕНИЕ 

В системе подготовки бакалавров по направлению 38.03.02 «Менедж-
мент» центральное место занимает научная дисциплина «Экономическая 
теория», предмет которой состоит в изучении законов рационального ве-
дения хозяйства и поведения хозяйствующих субъектов на различных 
уровнях и в разные исторические эпохи. Исходя из определения предмета, 
экономическая теория исследует функционирование  национальной эконо-
мической системы на четырех хозяйственных уровнях. 

На первом – микроэкономическом уровне (микроэкономика) – изучает-
ся поведение на рынке отдельного экономического субъекта: потребителя, 
домашнего хозяйства, фирмы, предприятия, собственника факторов произ-
водства (труда, земли, капитала, предпринимательской способности). 
Микроэкономика при исследовании поведения рыночных субъектов исхо-
дит из принципа экономической рациональности, согласно которому, каж-
дый из них стремится достигнуть максимального объема материальной вы-
годы, выраженной в показателях потребительского излишка, прибыли, от-
дачи от вложений. Микроэкономика описывает поведение экономических 
субъектов, используя такие категории, как: спрос, предложение, цена, по-
лезность, выручка, издержки, прибыль, рента, процент, заработная плата. 
Ключевыми проблемами, анализируемыми на микроуровне, являются: 
равновесие производителя и потребителя, максимизация фирмой прибыли 
в условиях совершенной и несовершенной конкуренции, минимизация 
внешних эффектов и оптимизация производства общественных товаров. 

На втором – мезоуровне (региональная экономика) – изучается функ-
ционирование подсистем национальной экономики таких, как: регион, аг-
ропромышленный комплекс, военно-промышленный комплекс. При этом 
проблемы социально-экономического развития регионов России исследу-
ются в мирохозяйственном, геополитическом и территориально-воспроиз-
водственном аспектах. Ключевыми вопросами региональной экономики 
являются: законы и факторы социально-экономического развития регио-
нов, территориальная дифференциация уровней социально-экономиче-
ского развития и типология проблемных регионов, территориальное рас-
пределение экономического потенциала, региональная инфраструктура 
рынка, финансовые ресурсы регионов и межбюджетные отношения, эко-
номическая, социальная и экологическая политика в регионах разного ти-
па, государственное регулирование развития регионов. В связи с этим к 
основным категориям региональной экономики относятся: валовый регио-
нальный продукт (ВРП), ресурсный потенциал, инвестиционный климат, 
межотраслевые комплексы, производственно-техническая база, экономи-
ческое районирование, хозяйственная специализация, экономическая зона, 
территориальное разделение труда. 
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На третьем – макроуровне (макроэкономика) – изучается функциони-
рование национальной экономики как единого целого. В частности, макро-
экономика исследует причины циклических колебаний уровня деловой ак-
тивности в стране, виды и последствия безработицы, характер инфляцион-
ных процессов, факторы и типы экономического роста, взаимосвязь ин-
фляции и безработицы. При описании макроэкономических процессов в 
масштабах страны применяются следующие категории: валовый нацио-
нальный продукт (ВНП), валовый внутренний продукт (ВВП), чистый на-
циональный продукт (ЧНП), совокупный спрос, совокупное предложение, 
уровень цен, инвестиции, потребление, сбережения, национальный доход. 
Исходя из анализа проблем функционирования национальной экономики, 
макроэкономика дает рекомендации по таким направлениям государствен-
ного регулирования, как: фискальная политика, кредитно-денежная поли-
тика, социальная политика. 

На четвертом – мегауровне (мировая экономика) – изучаются особен-
ности организации и тенденции развития мирового экономического хозяй-
ства. В связи с этим центральными темами являются: структура мирового 
хозяйства, виды и элементы мировой торговли, международное движение 
факторов производства, международное научно-техническое и производ-
ственное сотрудничество, валютные отношения. При описании проблем 
мирового хозяйства используются такие термины, как: мировой рынок, 
глобализация, интеграция, миграция, мобильность, портфельные зарубеж-
ные инвестиции, платежный баланс, экспорт, импорт, чистый экспорт, ва-
лютный курс. 

Таким образом, экономическая теория исследует различные проблемы 
современного общества на четырех аналитических уровнях. В связи с этим, 
структура экономической теории включает четыре взаимосвязанных меж-
ду собой раздела: микроэкономика, региональная экономика, макроэконо-
мика, мировая экономика.  Изучение экономической теории направлено на 
формирование у студентов следующих профессиональных компетенций: 

– способность использовать основы экономических знаний в различ-
ных сферах деятельности (ОК-4); 

– способность оценивать воздействие макроэкономической среды на 
функционирование организаций и органов государственного и муни-
ципального управления, выявлять и анализировать рыночные и специ-
фические риски, а также анализировать поведение потребителей эконо-
мических благ и формирование спроса на основе знания экономических 
основ поведения организаций, структур рынков и конкурентной среды 
отрасли (ПК-7).  

Дисциплина «Экономическая теория» является научным базисом для 
изучения ряда экономических и управленческих дисциплин учебного пла-
на, среди которых маркетинг, поведение потребителей, экономика предпри-
ятия, сравнительный менеджмент, учет и анализ, управление качеством. 
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1. МИКРОЭКОНОМИКА. ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ПОВЕДЕНИЕ 
ПОТРЕБИТЕЛЕЙ И ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ  

НА РЫНКЕ БЛАГ В УСЛОВИЯХ СОВЕРШЕННОЙ  
И НЕСОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИИ 

Тема 1. ПРЕДМЕТ И МЕТОДОЛОГИЯ МИКРОЭКОНОМИКИ 

1.1. Предмет микроэкономики. 

1.2. Методология микроэкономической  теории. 

 

1.1. Предмет микроэкономики 

Микроэкономика как самостоятельная научная дисциплина сформиро-
валась в конце 19 века в рамках неоклассического (маржиналистского) на-
правления развития экономической теории. В отличие от представителей 
классической школы, маржиналисты сосредоточили свои исследования на 
обосновании субъективных мотивов экономического поведения индивидов.  

У истоков микроэкономической теории стояли выдающиеся зарубеж-
ные экономисты: швейцарец Леон Вальрас (1834–1910 гг.), австриец Карл 
Менгер (1840–1921 гг.) и англичанин Альфред Маршалл (1842–1924 гг.). 
Они независимо друг от друга пришли к созданию теории рыночного рав-
новесия, применив целостную систему научных категорий, описывающих 
взаимодействие сил спроса и предложения, формирование равновесной 
рыночной цены и объема продаж, природу полезности экономического 
блага и поведение потребителя. 

В дальнейшее развитие микроэкономической теории как целостной 
науки большой вклад внесли Г. Госсен, У. Джевонс, Э. Бем-Баверк, И. Фи-
шер, Дж. Хикс, М. Алле, Ф. Эджуорт, Дж. Кларк и другие. К числу отече-
ственных ученых, занимающихся исследованием микроэкономических 
проблем рыночной экономики, относятся Р.М. Нуреев, Г.П. Журавлева, 
Л.Г. Симкина, Б.В. Корнейчук, А.Г. Грязнова, А.Ю. Юданов, Г.А. Махови-
кова, П.И. Гребенников, И.А. Желтякова, В.М. Гальперин, Д.Н. Земляков, 
Ю.В. Тарануха, Г.А. Родина, Ю.Н. Черемных, И.Е. Рудакова, С.В. Тарасова 
и другие.  

В современном понимании предмет микроэкономики состоит в изу-
чении отдельных экономических субъектов, формирующих свое рыночное 
поведение с целью максимизации целевой функции при имеющихся огра-
ничениях  в объеме располагаемых ресурсов. К числу отдельных экономи-
ческих субъектов, изучаемых на микроэкономическом уровне, относятся:  
 фирма;  
 предприятие; 
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 домашнее хозяйство; 
 потребитель; 
 собственник ресурсов (труда, земли, капитала). 
Микроэкономика при изучении поведения перечисленных рыночных 

субъектов исходит из принципа экономической рациональности, согласно 
которому каждый из них стремится достигнуть максимального объема ма-
териальной выгоды, выраженной в показателях прибыли, потребительско-
го излишка, отдачи от вложений. Экономически рациональными принято 
считать те действия рыночных субъектов, которые направлены на миними-
зацию издержек и максимизацию непосредственной выгоды. 

Предмет микроэкономики определяет спектр ключевых вопросов, под-
лежащих рассмотрению в рамках учебной дисциплины: 

1. Механизм функционирования рынка и процесс формирования рав-
новесной цены и равновесного объема продаж посредством взаимодейст-
вия спроса и предложения. 

2. Степень чувствительности спроса и предложения к изменению воз-
действующих факторов: цены товара, объема располагаемого денежного 
дохода, цен сопряженных товаров (субститутов и сублементов). 

3. Принципы рационального поведения потребителя на рынке с учетом 
сложившихся цен экономических благ и ограничений денежного бюджета. 

4. Социально-экономические функции домашнего хозяйства и его роль 
в рыночной экономике. 

5. Целевая функция фирмы и формы организации предприниматель-
ской деятельности. 

6. Производственная деятельность фирмы в краткосрочном и долго-
срочном периодах функционирования. 

7. Издержки, выручка и прибыль фирмы. 
8. Условие максимизации прибыли фирмы при совершенной и несо-

вершенной конкуренции на рынках экономических благ. 
9. Особенности функционирования рынка факторов производства и его 

роль в социально-экономической системе. 
10. Механизм функционирования рынков труда, земли и капитала. 
11. Механизм общего равновесия микроэкономических рынков и эф-

фект обратной связи. 
12. Экономическая природа внешних эффектов, особенности производ-

ства и распределения общественных благ в рыночной экономике. 
13. Информационная асимметрия на микроэкономических рынках и 

пути ее минимизации. 
Таким образом, к основным категориям микроэкономики, образую-

щим ее понятийный аппарат, относятся: спрос на товар, предложение това-
ра, цена товара, экономическое благо, полезность блага, издержки, выруч-
ка, доход, прибыль, совершенная и несовершенная конкуренция, рента, 
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процент, цена земли, текущая и будущая стоимость денег, внешние эффек-
ты (экстерналии), частичное и общее равновесие, чистое и смешанное об-
щественное благо, информационная асимметрия. 

На микроэкономическом уровне изучается действие закона спроса и 
закона предложения, закона убывающей предельной полезности и закона 
убывающей предельной производительности. Микроэкономика является 
первой ступенью научного анализа экономического поведения рыночных 
субъектов, действующих в условиях ограниченности располагаемых ре-
сурсов и совершенной и несовершенной конкуренции. 

 

1.2. Методология микроэкономической теории 

Методология – это учение о принципах построения, формах и спосо-
бах научного познания. Методология зависит от объекта изучения и науч-
ной позиции исследователя. 

Микроэкономика к изучению деятельности в условиях рынка отдель-
ных экономических субъектов применяет два различных по содержанию 
методологических подхода. Первый подход – позитивный – направлен на 
изучение происходящих процессов с учетом возможного изменения фак-
торов их определяющих. Позитивный подход опирается только на факты 
из экономической жизни и применительно к ресурсам изучает их действи-
тельное распределение по секторам экономики. 

Второй подход – нормативный – дает критическую оценку происхо-
дящему процессу и определяет, каким должен быть с точки зрения рацио-
нальности в отличие от происходящего экономический факт. Нормативный 
подход применительно к ресурсам определяет, каким образом они должны 
распределяться по секторам экономики для достижения максимального 
экономического эффекта. 

В зависимости от применяемого методологического подхода принято 
различать позитивную и нормативную микроэкономику. 

Микроэкономические исследования предполагают использование сле-
дующих методов: 

 Абстрагирование – процесс выбора существенных с точки зрения 
выбранной теории элементов, свойств и взаимозависимостей и формиро-
вание из них образа реального объекта. 

 Экономическое моделирование – процесс упрощенного описания 
сторон и свойств функционирования изучаемого объекта. 

 Предельный метод (маржинализм) – метод, позволяющий проана-
лизировать экономические величины в динамике их прироста или сокра-
щения. 

 Функциональный метод – метод, устанавливающий зависимость 
одних экономических величин от других. 
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 Графический метод – метод моделирования экономического про-
цесса с помощью графиков функций, схем, диаграмм, таблиц. 

 Равновесный метод – метод, определяющий ситуацию рыночного 
равновесия, при которой все участники хозяйственного процесса максими-
зируют целевую функцию и поэтому не склонны менять свое экономиче-
ское поведение. 

 Метод сравнительной статики – метод изучения перемен между 
двумя состояниями рыночного равновесия. 

 Метод частичного равновесия – метод, фиксирующий постоянны-
ми экономические параметры рынка, за исключением тех, которые подле-
жат специальному исследованию. 

Выбор конкретного метода зависит от цели, задач и специфики объекта 
микроэкономического исследования.  

 
Темы докладов 

1. Исторические аспекты возникновения микроэкономики как части 
общей экономической теории. 

2. Методологические принципы микроэкономических исследований. 
 
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 
№ Термин Определение 
1 Микроэкономика Метод, устанавливающий зависимость одних экономи-

ческих величин от других 
2 Принцип экономической 

рациональности 
Процесс выбора существенных с точки зрения выбран-
ной теории элементов, свойств и взаимозависимостей и 
формирование из них образа реального объекта 

3 Абстрагирование Метод, позволяющий проанализировать экономические 
величины в динамике их прироста или сокращения 

4 Функциональный метод Раздел экономической теории, изучающий поведение 
индивидуальных рыночных субъектов 

5 Предельный метод Экономическое поведение рыночных субъектов ориен-
тировано на достижение максимального объема матери-
альной выгоды, выраженной в показателях прибыли, 
потребительского излишка и отдачи от вложений 

 

Открытые вопросы 

1. Микроэкономика как самостоятельная научная дисциплина сформи-
ровалась в конце ___ века в рамках __________(маржиналистского) на-
правления развития экономической теории. 
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2. В отличие от представителей классической школы, маржиналисты 
сосредоточили свои исследования на обосновании субъективных ________ 
экономического поведения индивидов. 

3. У истоков микроэкономической теории стояли выдающиеся зару-
бежные экономисты ___________________. 

4. К числу отдельных экономических субъектов, изучаемых на микро-
экономическом уровне, относятся _______________. 

5. Позитивный подход опирается только на _______-из экономической 
жизни и применительно к ресурсам изучает их _____________ распределе-
ние по секторам экономики. 

6. Нормативный подход применительно к ресурсам определяет, каким 
образом они _________распределяться по секторам экономики для дости-
жения __________________экономического эффекта. 

7. В зависимости от применяемого методологического подхода принято 
различать___________ и _____________микроэкономику. 

8. К основным категориям микроэкономики, образующим ее понятий-
ный аппарат, относятся _________________. 

 
Тесты 

1. Микроэкономика изучает процесс принятия экономических решений 
отдельными хозяйственными субъектами, такими как фирмы, домохозяй-
ства, потребители (да, нет). 

2. Объектами микроэкономического анализа являются спрос, предло-
жение и цены отдельных товаров и услуг (да, нет). 

3. Микроэкономика не изучает проблемы экономического роста и цик-
личности развития (да, нет). 

4. Утверждение «цены на товары первой необходимости должны быть 
низкими» носит позитивный характер (да, нет). 

5. Утверждение «повышение тарифов на услуги естественных монопо-
лий вызовет общий рост цен» носит нормативный характер (да, нет). 

 
Теперь Вы должны уметь 

 Дать определение предмета микроэкономики как раздела эко-
номической теории. 

 Объяснить принцип экономической рациональности примени-
тельно к анализу поведения рыночных субъектов. 

 Применить методы микроэкономического анализа поведения 
рыночных субъектов, функционирующих в условиях конкурентной 
среды. 

 
 



 12

Дискуссионные вопросы 

1. С именами каких ученых связывают становление микроэкономики 
как самостоятельной научной дисциплины? 

2. Что изучает микроэкономика, и какие основные проблемы анализи-
руются на микроэкономическом уровне? 

3. В чем состоит принцип рационального поведения экономических 
субъектов?  

4. Каковы различия нормативного и позитивного методологических 
подходов к исследованию хозяйственной деятельности микроэкономиче-
ских субъектов? 

5. Какие методы используются в микроэкономическим анализе? 
 

Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, А.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. – 263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

 
Дополнительная литература 

1. Клейнер, Г. Системная экономика как платформа развития современ-
ной экономической теории [Текст] / Г. Клейнер // Вопросы экономики. – 
2013. – № 6. 

2. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Тема 2. ТЕОРЕТИЧЕСИЕ ОСНОВЫ АНАЛИЗА СПРОСА  
И ПРЕДЛОЖЕНИЯ КАК ЭЛЕМЕНТОВ  

РЫНОЧНОГО МЕХАНИЗМА 

2.1. Спрос на товар и его характеристики: закон, функция, график, факторы 

динамики. 

2.2. Предложение товара и его характеристики: закон, функция, график, фак�

торы динамики. 

2.3. Взаимодействие спроса и предложения. Механизм формирования равно�

весной рыночной цены и равновесного объёма продаж. Условия равнове�

сия и неравновесия рынка. 

2.4. Статический и динамический подходы к исследованию причин и последст�

вий изменения рыночного равновесия. 

 

2.1. Спрос на товар и его характеристики: закон, функция, 
график, факторы динамики 

Микроэкономика изучает функционирование рынка отдельного товара 
исходя из анализа таких его элементов, как спрос, предложение, цена, кон-
куренция. 

Под спросом понимается количество товара, которое потребители хо-
тят и могут приобрести за установленную цену в определенной период 
времени. Различают индивидуальный, рыночный и совокупный типы спро-
са. Индивидуальный спрос (dd) отражает потребность отдельного покупа-
теля, выраженную в денежной форме. Рыночный спрос (DD) определяется 
суммированием объемов спроса всех покупателей, действующих на рынке, 
при разных вариантах цены. Совокупный спрос (AD) выражает суммарную 
платежеспособную потребность таких секторов экономики, как государст-
во, фирмы, домашние хозяйства. 

Спрос потребителей зависит от многих факторов, ключевым из кото-
рых является цена товара. Раскроем связь между спросом и ценой товара Х 
на условном примере, используя данные табл. 1. 

 

Т а б л и ц а  1 
Шкала спроса на товар Х 

Цена за единицу товара Х, руб. 
Объем спроса (количество товара,  
на которое предъявляется спрос  
со стороны покупателей), тыс. шт. 

70 10 
60 20 
50 30 
40 40 
30 50 
20 60 
10 70 
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На основе шкалы спроса на товар Х построим график (рис. 1), где по 
горизонтальной оси отложим количество товара Х(Q) , а по вертикальной 
оси – цену за единицу товара Х(Р). 

 

 
Рис. 1. График спроса на товар Х 

Анализ шкалы спроса на товар Х (см. табл. 1) и графика спроса на то-
вар Х (см. рис. 1) свидетельствует об обратной (отрицательной) связи меж-
ду ценой и объемом спроса. Эта обратная связь выражается законом спро-
са, который гласит, если цена на товар растет (при прочих равных услови-
ях), то объем спроса уменьшается, а если цена на товар снижается, то объ-
ем спроса увеличивается. 

В формализованном виде связь объема спроса и цены товара выража-
ется как 

QD = f (P), 
где QD –  объем спроса; 

Р –  цена за единицу товара. 
Подобный способ выражения функции спроса называется аналитиче-

ским или алгебраическим. Применяя его следует руководствоваться прави-
лом: если при некотором варианте цены значение формулы отрицательно, 
то объем спроса в данном случае берется равным нулю. Максимальной це-
ной спроса считается та, со значения которой объем спроса становится 
равным нулю. 

Помимо аналитического (алгебраического) способа на практике широ-
ко применяется табличный или графический способы выражения функции 
спроса конечного потребителя.  

Ценой спроса принято считать максимальную цену, по которой поку-
патели готовы приобретать определенное количество товара. 

Р, руб. 

0 Q, тыс. шт. 

 

D 

D 
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В микроэкономической теории принято различать понятия «объем 
спроса» и «спрос», «движение по кривой спроса» и «движение кривой 
спроса». 

Объем спроса (QD) отражается точкой на графике (рис. 2). Его измене-
ние происходит под влиянием цены товара, что сопровождается движени-
ем по графику (вверх или вниз) от точке к точке. 

 
Рис. 2. Изменение объёма спроса под влиянием цены товара 

Спрос выражается графиком (D0D0) и его изменение происходит под 
влиянием неценовых факторов, которые могут вызвать увеличение спроса, 
и график переместится из положения D0D0 вправо вверх в положение D1 
D1, или уменьшение спроса (график спроса из положения D0D0 переместит-
ся влево вниз в положение D2D2 ) (рис. 3). 

 

 
Рис. 3. Изменение спроса под влиянием неценовых факторов 

К неценовым факторам, влияющим на спрос, относятся: 
 вкусы и предпочтения потребителей, формируемые модой, рекламой 

и изменениями образа жизни; 
 число покупателей: с ростом числа покупателей спрос на товар уве-

личивается, а с сокращением численности покупателей – спрос на товар 
уменьшается; 

 доход покупателей: с ростом дохода спрос на товары высшего каче-
ства увеличивается, а на товары низшего качества – уменьшается. С умень-

Р 

0 Q 

D2 

D0 

D1 

D1 
D0

D2
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шением дохода покупателей происходит увеличение спроса на товары 
низшего качества и сокращение спроса на товары высшего качества; 

 ожидания покупателей в отношении сезонных скидок, предпразд-
ничных акций или повышения общего уровня цен (инфляции) способны 
увеличить или ,напротив, уменьшить спрос на товар; 

 изменения цен заменяющих (субститутов) или дополняющих това-
ров. Рост цен на товар – субститут увеличивает спрос на товар – аналог. 
Рост цены на один дополняющий товар сокращает спрос на другой сопря-
женный в потреблении товар. 

Закон спроса не действует в отношении двух групп товаров: Гиффена и 
Веблена. К товарам Гиффена относят, как правило,  малоценные, дешевые 
продукты, составляющие основу рациона питания малообеспеченных сло-
ев населения (например, картофель). Если цена товара Гиффена растет, то 
низкодоходные группы потребителей сокращают спрос  на качественные 
продукты питания, чтобы обеспечить себе привычный рацион (рыбу, мясо 
и т.д.). Несмотря на рост цены, товар Гиффена остается сравнительно де-
шевым, а следовательно и доступным для потребителей с низким уровнем 
располагаемых доходов. С ростом цены увеличивается объем спроса на то-
вар Гиффена, который замещает потребление качественных, дорогих про-
дуктов питания (рис. 4). 

К товарам Веблена принадлежат дорогие украшения, часы, автомоби-
ли, стильная одежда и т. д., которые приобретаются состоятельными поку-
пателями для демонстративного потребления в обществе. Именно цена 
данных товаров становится их основным атрибутом, который подчеркива-
ет исключительное положение потребителя, его высокий социальный ста-
тус и роль в социуме. С ростом цены товара Веблена увеличивается объем 
спроса на него со стороны высокодоходных групп потребителей (рис. 4). 

 
P 
 Товар Веблена 
 
 
 
 
 Товар Гиффена 
 
                                          Q 
 

Рис. 4. Модификация графика спроса в отношении товаров Гиффена и Веблена 

Таким образом, товары Гиффера и товары Веблена исключают дейст-
вие закона спроса и модифицируют график спроса. 
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2.2. Предложение товара и его характеристики:  
закон, функция, график, факторы динамики 

Под предложением понимаются количество товара, которое произво-
дители хотят и могут произвести и предложить к продаже на рынке по ка-
ждой цене в определенный период времени. Различают индивидуальное и 
рыночное предложение товара. Если индивидуальное предложение товара 
формируется отдельным (одним) производителем, то рыночное – совокуп-
ностью всех производителей и продавцов, действующих в данный момент 
времени на рынке. 

Предложение (SS) зависит от ряда факторов, ключевым из которых яв-
ляется цена товара. Раскроем связь между предложением и ценой товара Х 
на условном примере, используя данные табл. 2. 

Т а б л и ц а  2  
Шкала предложения товара Х 

Цена за единицу товара Х, руб. 
Объем предложения (количество товара, 
которое предлагают производители) 

тыс. шт. 
70 70 
60 60 
50 50 
40 40 
30 30 
20 20 
10 10 

 
На основе шкалы предложения товара Х посмотрим график (рис. 5), где 

по горизонтальной оси отложим количество товара Х(Q), а по вертикаль-
ной оси – цену за единицу товара Х(Р). 

 
 

S

S

P 

Q0  
Рис. 5 График предложения товара Х 

Анализ шкалы предложения товара Х (см. табл. 2) и графика предло-
жения товара Х (см. рис. 5) свидетельствует о прямой (положительной) 
связи между ценой и объемом предложения. Эта прямая зависимость вы-
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ражается законом предложения, который гласит, если цена товара растет 
(при прочих равных условиях), то объем предложения увеличивается и на-
оборот. 

В формализованном виде связь между объемом предложения и ценой 
товара можно выразить как  

QS = f(P),  

где QS –  объем предложения; 
Р –  цена за единицу товара. 

Данный способ выражения функции предложения называется анали-
тический. Применяя его, следует руководствоваться правилом: если при 
подстановке в формулу некоторого варианта цены итоговое значение будет 
отрицательным, то объем предложения принимается равным нулю. Цена, 
начиная со значения которой, объем предложения равен нулю, называется 
минимальной ценой предложения. Кроме аналитического для выражения 
функции предложения используются также табличный и графический спо-
собы. 

Ценой предложения принято считать минимальную цену, по которой 
продавцы готовы продать определенное количество товара. 

В микроэкономической теории принято различать понятия «объем 
предложения» и «предложение», «движение по кривой предложения» и 
«движение кривой предложения». 

Объем предложения (QS) выражается точкой на графике предложения 
и его изменение происходит при движении по кривой предложения (SS) от 
точки к точке под влиянием цены товара (рис. 6). 

 
 

S
B

A

S

P 

Q0  
Рис. 6. Изменение объёма предложения под влиянием цены товара 

Предложение товара выражается графиком (S0S0) и его изменение 
происходит под влиянием факторов, не связанных с ценой данного товара. 
Под влиянием неценовых факторов предложение может увеличиться (гра-
фик предложения из положения S0S0 переместится вправо вниз в положе-
ние S1S1) или уменьшится (график предложения из положения S0S0 пере-
местится в положение S2S2 (рис. 7). 
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Р, руб. 

0 

Q, тыс. шт. 

S2 

S2 

S0 

S0 

S1 

S1 

 
Рис. 7. Изменение предложения под влиянием неценовых факторов 

К неценовым факторам, влияющим на предложение, относятся: 
1. Цены на ресурсы. 
2. Технология производства. 
3. Налоги и дотации. 
4. Цены на другие товары и услуги. 
5. Конкуренция. 
Ключевым среди отмеченных факторов является введение государ-

ством акцизного налога (Т), величина которого будет включена в издержки 
производства. После введения налога график предложения переместится вле-
во вверх на величину Т, а функция предложения примет вид p = f(Qs) + Т. Ес-
ли первоначальная функция предложения выражалась в виде p = 3Q + 15 
при минимальных издержках производства в 15 ден. ед., то после введения 
акциза в объеме 5 ден. ед., функция предложения приняла вид p = 3Q + 20 
(рис. 8). 

 S2 

S1 

S 

S 

P 

T P0+T

P0

Q0 
 

Рис. 8. Изменение предложения в связи с введением акциза 

Таким образом, предложение как элемент рыночного механизма фор-
мируется под влиянием цены товара и группы неценовых факторов. 
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2.3. Взаимодействия спроса и предложения. Механизм форми-
рования равновесной рыночной цены и равновесного объёма 

продаж. Условия равновесия и неравновесия рынка 

Взаимодействие спроса и предложения осуществляется на основе цено-
вого механизма, что приводит к ситуациям равновесия и неравновесия 
рынка отдельного товара. Используя данные табл. 3, совместим графики 
спроса и предложения товара Х на рис. 9. 

 
Т а б л и ц а  3  

Шкала спроса и предложения товара Х 

Цена за еди-
ницу товара Х, 

руб. 

Объем  
спроса,  
тыс. шт. 

Объем  
предложения,  

тыс. шт. 

Разница между объемом спроса  
и объемом предложения, тыс. руб.

70 10 70 –60 
60 20 60 –40 
50 30 50 –20 
40 40 40 0 
30 50 30 +20 
20 60 20 +40 
10 70 10 +60 

Р, руб. 

0 
Q, тыс. шт. 

D S 

D 

E 

Избыток товара 

Дефицит товара 

S 

 
Рис. 9. Равновесие рынка товара Х 

На рис. 9 графики спроса и предложения пересекаются в точке Е – точ-
ке рыночного равновесия. Равновесие рынка – это ситуация, при которой 
интересы продавцов и покупателей товара взаимно согласуются, а объем 
спроса равен объему предложения. Параметрами равновесия являются 
равновесная рыночная цена товара (РЕ = 4 руб. за единицу товара Х) и рав-
новесный рыночный объем продаж (QE = 40 тыс. шт. товара Х). 
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Рыночное равновесие может нарушаться из-за введения государством 
контроля над ценами. Если цена товара Х будет выше равновесной и соста-
вит 60 руб., то возникнет рыночное неравновесие, при котором объем 
предложения (60 тыс. шт.) превысит объем спроса (20 тыс. шт.) и избыток 
товара Х составит 40 тыс. шт. (рис. 9). Если цена товара Х будет ниже рав-
новесной и составит 2 руб., то также возникнет рыночное неравновесие, 
при котором объем спроса (60 тыс. шт.) превысит объем предложения  
(20 тыс. шт.) и дефицит товара Х составит 40 тыс. шт. 

В ситуации избыточного предложения (затоваривание) продавцы вы-
нуждены снижать цену товара, чтобы увеличить сбыт и ликвидировать из-
лишки. При избыточном спросе (дефиците) продавцы повышают цену 
предлагаемого товара (см. табл. 3, рис. 9). Таким образом, рыночный меха-
низм координирует действия продавцов и покупателей, обеспечивая 
стремление к равновесию. 

 

2.4. Статический и динамический подходы к исследованию 
причин и последствий изменения рыночного равновесия 

Рыночное равновесие изменяется с течением времени под воздействи-
ем ряда факторов. К исследованию причин и последствий изменения ры-
ночного равновесия используются два подхода: статический и динамиче-
ский. При статическом подходе анализируются два состояния рыночного 
равновесия (до и после изменения), а фактором его изменения рассматри-
вается введение государством дотации на товар. Под «дотацией» понима-
ется денежная сумма (К), поступающая безвозмездно в распоряжение про-
изводителя товара или услуги. Дотация, выступающая как «отрицательный 
акцизный налог», сокращает издержки производства, увеличивает объем 
выручки и сдвигает график предложения вправо вниз (рис. 10). 

  

K 
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S2 
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Q Q2 Q1 

D1 

 
Рис. 10. Изменение рыночного равновесия в связи  

с выплатой государством субсидии производителю экономического блага 
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В результате увеличения предложения выпускаемого товара равно-
весная рыночная цена уменьшилась с Р1 до Р2, а равновесный рыночный 
объем продаж, напротив, увеличился с Q1 до Q2 (рис. 10). Выгоды от введе-
ния дотации (К) распределяется как между продавцом, так и покупателем 
экономического блага. Продавец (производитель) получает выгоду в виде 
снижения издержек производства, а покупатель – в виде уменьшения рав-
новесной рыночной цены на величину Кв = Р1 – Р2 (см. рис. 10). Кроме то-
го, разница между Кs = K – Kd поступает в распоряжение продавца в виде 
денежной выгоды. 

Углы наклона графиков спроса и предложения к оси цен определяют 
соотношение частей дотации, формирующих выгоду  продавца и покупа-
теля. Например, если график спроса круче, чем график предложения, то 
большую часть дотации (денежной выгоды) получает продавец. Если гра-
фик предложения круче графика спроса, то покупатель получает большую 
часть денежной выгоды от введения государством дотации производителю 
экономического блага. Если цена товара не влияет на объем спроса на него 
и график спроса параллелен оси цен, то вся дотация как форма денежной 
выгоды достается покупателю.  

При динамическом подходе изменения рыночного равновесия описы-
ваются паутинообразной моделью, исходя из предпосылки о том, что ко-
лебания рыночной конъюнктуры (объема спроса , объема предложения и 
цены товара) происходят каждый день. В результате последовательных ко-
лебаний объемов спроса и предложения рыночная цена товара может как 
приближаться к равновесному значению, так и отклоняться от него. 

В ходе проведенных научных исследований выявлено, что если спрос  
и предложение описаны линейными функциями, например, D = a – bp и  
S = с + dp, то изменение цены определяется соотношениями параметров b и d. 

П р и м е р  1. Если b больше d, то цена товара стремится к равновесно-
му значению (рис. 11). 

 
b>d P S 

Q 

D 

0  
Рис. 11. Паутинообразная модель: стремление рынка к равновесию 
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П р и м е р  2 .  Если b меньше d, то цена товара «уходит» от равновес-
ного значения (рис. 12). 

 

 

b<d 

P 

D 

Q 

S 

0 
 

Рис. 12. Паутинообразная модель: «уход» рынка от равновесия 

П р и м е р  3 .  Если b = d, то цена товара последовательно принимает 
два значения, отличные от равновесного. 

Рис. 11 и 12 наглядно показывают, что цена товара стремится к равно-
весному значению, если угол наклона к оси Q у графика спроса меньше, 
чем у графика предложения. Цена товара «уходит» от равновесия и коле-
бания усиливаются, если угол наклона графика спроса к оси Q больше по 
сравнению с графиком предложения. 

Таким образом, проведенный теоретический анализ свидетельствует о 
том, что факторами нарушения рыночного равновесия являются изменения 
спроса и предложения, а также такие инструменты государственного регу-
лирования экономики, как субсидии и дотации. 

 
Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Спрос Если цена на товар растет, то объем спроса уменьшается, 

а если цена на товар снижается, то объем спроса увели-
чивается 

2 Предложение Если цена товара растет, то объем предложения увеличи-
вается, а если цена товара уменьшается, то объем пред-
ложения сокращается 

3 Закон спроса Количество товара, которое производители хотят и могут 
произвести и предложить к продаже на рынке по каждой 
цене в определенный период времени 

4 Объем предложения Ситуация, при которой интересы продавцов и покупате-
лей товара взаимно согласуются, а объем спроса равен 
объему предложения 

5 Рыночное равновесие Количество товара, которое потребители хотят и могут 
приобрести за установленную цену в определенной пери-
од времени 
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Темы для докладов 

1. Причины, формы и последствия государственного вмешательства в 
механизм рыночного ценообразования. 

2. Роль косвенных налогов в установлении равновесной рыночной цены. 
3. Роль государственных субсидий (дотаций) в установлении равновес-

ной цены. 
4. Способы противодействия товарному дефициту. 

 
Задачи 

З а д а ч а  1. В таблице представлены данные, характеризующие конъ-
юнктуру рынка пепси-колы: 

 
Цена (ден. ед.) Объем спроса 

(млн банок в год) 
Объем предложения 

(млн банок в год) 
15 50 10 
20 40 20 
25 30 30 
30 20 40 
35 10 50 

 
1. По данным таблицы  постройте кривую спроса и кривую предложе-

ния пепси-колы на рынке. 
2. Определите равновесную цену и равновесный объем продаж. 
3. Если рыночная цена банки пепси-колы составит 20 ден. ед., то что 

будет характерно для рынка – дефицит или избыток? Каков их объем? 
4. Если рыночная цена банки пепси-колы составит 30 ден. ед., то что 

будет характерно для рынка – дефицит или избыток? Каков их объем? 
5. С наступлением лета потребление пепси-колы увеличивается на 

10 млн банок в год при каждом значении цены. Каковы будут при данных 
условиях равновесные цена и объем продаж? 

6. Снижение потребительских расходов уменьшает потребление пепси-
колы на 5 млн банок в год при каждом значении цены. Каковы будут при 
данных условиях равновесные цена и объем продаж? 

 
З а д а ч а  2. Функция спроса на товар задается выражением D = 40 – 5Р, 

функция предложения S = –5 + 4Р. Определите: 
1. Равновесную цену и равновесный объем продаж на данном рынке. 
2. Как изменятся спрос и предложение, если установится цена, равная  

4 ден. ед.? 
3. Каков будет объем продаж, если установится цена, равная 6 ден. ед.? 
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З а д а ч а  3. Первоначальная функция предложения выражается в виде 
Р = 5Q + 7. Определите величину минимальных издержек на единицу про-
дукции. Если введен государством акцизный налог в размере 5 ден. ед., то 
как эта мера регулирования рыночных отношений отразится на функции и 
графике предложения товара. Ответ представьте алгебраическим и графи-
ческим способами. 

 
Открытые вопросы 

1. Индивидуальный спрос (dd) отражает ___________отдельного поку-
пателя, выраженную в ____________форме. 

2. Спрос потребителей зависит от многих факторов, ключевым из кото-
рых является __________товара. 

3. Ценой спроса принято считать _____________цену, по которой поку-
патели готовы приобретать определенное количество товара. 

4. Вкусы и предпочтения, доходы и число потребителей являются 
______________факторами, влияющими на спрос. 

5. К товарам Гиффена относят, как правило, _________, дешевые про-
дукты, составляющие основу_______ питания малообеспеченных слоев на-
селения (например, __________). 

6. К товарам Веблена принадлежат дорогие украшения, часы, автомо-
били, стильная одежда и т. д., которые приобретаются состоятельными по-
купателями для _____________потребления в обществе. 

7. С ростом цены товара Веблена ___________объем спроса на него со 
стороны высокодоходных групп потребителей. 

8. Ценой предложения принято считать _____________цену, по кото-
рой продавцы готовы продать определенное количество товара. 

9. Цены на ресурсы, а также налоги и дотации являются _____________ 
факторами, влияющими на предложение товара. 

10. Если объем спроса превышает объем предложения, то на рынке 
формируется _____________ товара.  

 
Тесты 

1. Закон спроса выражает обратную зависимость между ценой товара и 
объемом спроса на него (да, нет). 

2. Закон предложения выражает прямую зависимость между ценой то-
вара и объемом его предложения  на него (да, нет). 

3. Число потребителей, их вкусы и предпочтения относятся к нецено-
вым факторам предложения. (да, нет). 

4. Если цена товара будет выше равновесной, то на рынке возникнет 
дефицит (да, нет). 

5. Затоваривание – это ситуация на рынке, при которой цена товара 
выше равновесного значения (да, нет). 
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Теперь Вы должны уметь 

 Раскрыть содержание основных микроэкономических катего-
рий: спрос, объем спроса, предложение, объем предложения, равно-
весная цена, равновесный объем продаж, рыночное равновесие и ры-
ночное неравновесие. 

 Обосновать действие законов спроса и предложения, в том чис-
ле по отношению к товарам Гиффена и товарам Веблена. 

 Построить модель функционирования рынка и определить си-
туации равновесия и неравновесия. 

 Применить статический и динамический подходы к обоснова-
нию причин отклонения рынка от равновесия. 

 
Дискуссионные вопросы 

1. Что понимается под спросом на товар и каково экономическое со-
держание закона спроса? 

2. В чем состоит отличие между спросом и объемом спроса? 
3. Какие факторы вызывают изменение спроса и объема спроса? 
4. Что понимается под предложением товара и каково экономическое 

содержание закона предложения? 
5. В чем состоит отличие между предложением и объемом предложе-

ния? 
6. Какие факторы вызывают изменение предложения и объема предло-

жения? 
7. Как формируется равновесная цена на микроэкономическом рынке и 

каковы причины неравновесия? 
8. Под воздействием каких факторов изменяется рыночное равновесие? 
9. В чем заключается статический подход к исследованию причин и по-

следствий изменения рыночного равновесия? 
10. Каким образом исследуются изменения рыночного равновесия при 

динамическом подходе? 
11. При каких ситуациях на рынке цена товара стремится к равновес-

ному значению, а в каких «уходит» от него? 
12. Какое влияние оказывает акцизный налог на предложение товара? 
13. Какая цена называется «ценой спроса», а какая – «ценой предложе-

ния»? 
Основная литература 
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5. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
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Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 28

Тема 3. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ПОДХОДЫ К ОЦЕНКЕ 
ЭЛАСТИЧНОСТИ СПРОСА И ПРЕДЛОЖЕНИЯ  
КАК ЭЛЕМЕНТОВ РЫНОЧНОГО МЕХАНИЗМА 

3.1. Характеристика спроса с позиции теории эластичности: понятие, способы 

количественного измерения и виды эластичности, конфигурации графика. 

3.2. Характеристика предложения с позиции теории эластичности: понятие, 

способы количественного измерения и виды эластичности, конфигурации 

графика. 

3.3. Сфера практического применения теории эластичности и ее значение в 

анализе экономического поведения рыночных субъектов. 

 

3.1. Характеристика спроса с позиции теории  
эластичности: понятие, способы количественного  

измерения и виды эластичности, конфигурации графика 

Спрос и предложение товара как элементы рыночного механизма не 
являются статичными, а находятся в постоянной динамике, обуславливая 
тем самым нестабильность рыночной системы. 

Термин «эластичность» выражает степень чувствительности спроса к 
изменению воздействующих факторов: цены товара, денежного дохода по-
требителя, цен сопряженных товаров (субститутов и сублементов). С це-
лью количественного выражения эластичности спроса по цене товара ис-
пользуется коэффициент, рассчитываемый по формуле 
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где  P1 –  первоначальная цена товара; 
   P2 –  последующее значение цены товара; 
   Q1 –  первоначальный объем запрашиваемого товара; 
   Q2 – объем запрашиваемого товара после изменения цены. 
Данная формула расчета эластичности спроса по цене товара предло-

жена зарубежным экономистом и математиком Р. Алленом и базируется на 
правиле «средней точки». В экономических расчетах при анализе степени 
чувствительности спроса к изменению цены товара значение коэффициен-
та p

dE  берется по модулю. 
Применяя данную формулу возможны следующие значения коэффици-

ента: 
1. Если p

dE  > 1, то спрос эластичен, т.е. гибко реагирует на изменение 
цены товара. 
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2. Если p
dE  = 1 , то спрос единично эластичный, т.е. процентное изме-

нение цены товара вызывает аналогичное процентное изменение объема 
запрашиваемого товара. 

3. Если 0 < p
dE  < 1, то спрос неэластичен, т.е. слабо реагирует на изме-

нение цены товара. 
4. Если p

dE  = 0, то спрос совершенно (абсолютно) неэластичен, т.е. со-
всем не реагирует на изменение цены товара. 

5. Если p
dE  стремится к бесконечности, то спрос совершенно (абсолют-

но) эластичен, т.е. при некоторой «привлекательной» цене отсутствует пре-
дел объема запрашиваемого товара. 

В зависимости от значения коэффициента эластичности график спроса 
на товар приобретает определенную конфигурацию (рис. 13). 
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Рис. 13: а – эластичный спрос; б – единично эластичный спрос;  
в – неэластичный спрос; г – совершенно неэластичный спрос;  

д – совершенно эластичный спрос 

Эластичность спроса по цене товара зависит от следующих факторов: 
 Наличие товаров-заменителей (субститутов): в случае если товар, ха-

рактеризуется высокой степенью субституции, то спрос на него эластичен. 
 Значимость товара для потребителя с позиции удовлетворения по-

требности: спрос на товары первой необходимости, обеспечивающие жиз-
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недеятельность человека (продукты питания, медикаменты и другие), не-
эластичен. 

 Наличие взаимодополняющих (комплектарных) товаров: спрос на 
менее значимый дополнитель важного товара, расходы на который состав-
ляют большую долю в бюджете потребителя, является неэластичным.  На-
пример, бензин и тосол. 

 Удельный вес товара в бюджете потребителя: если расходы на товар 
высоки, то спрос на него эластичен. 

 Время, располагаемое для принятия потребительского решения: в 
коротком периоде времени спрос менее эластичен по сравнению с более 
длительным периодом, когда потребитель постепенно адаптируется к ры-
ночным условиям. 

Характер эластичности спроса определяет динамику выручки продавца 
при изменении цены товара. Возможны три ситуации: 

1. В ситуации эластичного спроса ( p
dE › 1) выручка продавца растет при 

снижении цены предлагаемого к продаже товара. 
2. В ситуации единично эластичного спроса ( p

dE = 1) выручка продавца 
не меняется при изменении цены товара. 

3. В ситуации неэластичного спроса ( p
dE ‹ 1) выручка продавца снижа-

ется при уменьшении цены реализуемого товара. 
Второй вид эластичности спроса – эластичность спроса по доходу – 

показывает воздействие изменения денежного дохода потребителя на объ-
ем запрашиваемого товара. Коэффициент эластичности спроса по доходу 
потребителя рассчитывается по формуле 
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где  Q1 –  количество запрашиваемого товара при первоначальном доходе I1;
Q2 –  количество запрашиваемого товара при последующем значении 

дохода I2. 
Применяя данную формулу, возможны следующие значения коэффи-

циента эластичности спроса по доходу потребителя: 

1. Если I
dЕ  > 0, то с ростом дохода увеличивается спрос на «нормаль-

ные» товары (высшего качества). 

2. Если I
dЕ  < 0, то с ростом дохода спрос сокращается на товары низ-

шего качества (малоценные товары). 

3. Если I
dЕ  = 0, то изменение дохода не влияет на спрос потребителя в 

отношении товаров первой необходимости. 
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Эмпирическим путем выявлено, что спрос на предметы роскоши имеет 
коэффициент эластичности по доходу больше единицы, т. е. высокодоход-
ные группы потребителей с ростом дохода тратят большую его долю на 
предметы роскоши и меньшую на товары первой необходимости. Таким 
образом, коэффициент эластичности спроса по доходу потребителя позво-
ляет определить тип товара с позиции качественных характеристик, а так-
же его функциональную роль в сфере потребления. 

Третий вид эластичности – перекрестная ценовая эластичность спро-
са – позволяет определить сопряженность товаров в потреблении с пози-
ции субституции, комплектарности или нейтральности. Коэффициент пе-
рекрестной эластичности рассчитывается по формуле 
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где  Q1 –  первоначальный объем спроса на товар Х; 
 Q2 –  последующий объем спроса на товар Х; 
 P1 –  первоначальная цена товара Y;  
 P2 –  последующая цена товара Y. 
Применяя данную формулу, возможны следующие значения коэффици-

ента перекрестной ценовой эластичности спроса: 

 Если ,x y
dЕ

 > 0, то повышение цены на один товар вызывает увеличе-

ние спроса на другой товар. Подобная взаимозависимость цены одного то-
вара и спроса на другой товар характерна субститутам (взаимозаменяемым 
товарам, например, чаю и кофе). 

 Если ,x y
dЕ

 < 0, то повышение цены на один товар вызывает умень-

шение спроса на другой товар. Подобная взаимозависимость цены одного 
товара и спроса на другой товар свойственна взаимодополняющим (ком-
плектарным) товарам, например, автомобилю и бензину. 

 Если ,x y
dЕ

 = 0, то повышение цены на один товар не вызывает изме-

нения спроса на другой товар. В подобном случае товары являются ней-
тральными друг к другу, т.е. несопряженными в потреблении друг с дру-
гом. Например, автомобиль и зубная паста. 

Таким образом, эластичность выступает ключевой характеристикой 
спроса, обусловленной такими факторами, как цена товара, денежный до-
ход потребителя и цены сопряженных товаров. 
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3.2. Характеристика предложения с позиции теории  
эластичности: понятие, способы количественного измерения  

и виды эластичности, конфигурации графика 

Предложение, равно как и спрос, реагирует на изменение цены товара. 
Степень чувствительности предложения количественно выражается коэф-
фициентом эластичности, который рассчитывается по формуле 
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где  P1 –  первоначальная цена товара;  
 P2 –  последующее значение цены товара; 
 Q1 –  первоначальный объем предложения товара; 
 Q2 –  последующий объем предложения товара. 
Коэффициент эластичности предложения может принимать следую-

щие значения: 
 Если p

sЕ > 1, то предложение эластично, т.е. чувствительно к измене-
нию цены товара (рис. 14 а). 

 Если p
sЕ

 < 1, то предложение неэластично, т.е. слабо реагирует на из-
менение цены товара (рис. 14 б). 

 Если p
sЕ

 = 0, то предложение товара фиксировано в объеме, оно ог-
раничено и является абсолютно неэластичным (рис. 14 в). Иными словами 
изменение цены не вызывает изменения объема предложения товара. 

 Если p
sЕ

 стремится к бесконечности, то по «привлекательной» цене Р, 
покрывающей издержки выпуска и обеспечивающей прибыль, произво-
дители готовы предложить к продаже неограниченный объем товара. В этом 
случае предложение носит абсолютно эластичный характер (рис. 14 г). 

Значение коэффициента эластичности определяет конфигурацию гра-
фика предложения (рис. 14). 

На эластичность предложения влияет фактор времени, которым распо-
лагает производитель, чтобы адаптироваться к изменяющимся условиям 
хозяйственной деятельности. Так, предложение товара в текущем периоде 
абсолютно неэластично, в краткосрочном – эластично, а в долгосрочном – 
может быть абсолютно эластичным. 

Учет фактора времени позволит фирме оптимизировать объем предло-
жения товара в соответствии с изменениями рыночной цены, вкусов и 
предпочтений потребителей.  
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Рис. 14. Предложение товара: 

а – эластичное; б – неэластичное;  
в – абсолютно неэластичное; г – абсолютно эластичное 

 

3.3. Сфера практического применения теории эластичности  
и ее значение в анализе экономического поведения  

рыночных субъектов 

Применение на практике теории эластичности  позволяет: 
 изучить поведение потребителей на рынке и спрогнозировать дина-

мику спроса на отдельные группы товаров в связи с изменением их цен и 
денежных доходов; 

 изучить поведение производителей (фирм и предприятий) и спрогно-
зировать динамику предложения отдельных групп товаров в связи с изме-
нением их цен и объема располагаемого инвестиционного бюджета; 

 разработать ценовую политику фирмы с учетом особенностей потре-
бительского спроса; 

 корректировать планируемые объемы выпуска в текущем, кратко-
срочном, долгосрочном периодах деятельности фирмы на рынке. 

 государственным органам регулирования рыночной экономики кон-
тролировать цены на социально-значимые товары. 

Таким образом, теория эластичности имеет широкое практическое 
применение и направлена на оптимизацию рыночных взаимоотношений 
товаропроизводителей и конечных потребителей. 

 

а б

в г
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Темы для докладов 

1. Роль и значение ценовой эластичности спроса при разработке страте-
гии развития фирмы на рынке. 

2. Взаимодействие налоговых сборов и эластичности предложения. 
 

Ключевые термины и их определения  

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Эластичность Количественный показатель, характеризующий сте-

пень чувствительности спроса к изменению цены то-
вара 

2 Коэффициент  
эластичности спроса  

по цене 

Количественный показатель, характеризующий сте-
пень чувствительности предложения к изменению 
цены товара 

3 Коэффициент  
эластичности  
предложения 

Степень чувствительности спроса или предложения 
к изменению воздействующих факторов: цены това-
ра, денежного дохода потребителя, цен сопряженных 
товаров 

4. Коэффициент  
перекрестной  
эластичности 

Количественный показатель, характеризующий сте-
пень чувствительности спроса к изменению дохода 
потребителя 

5. Коэффициент  
эластичности спроса  

по доходу 

Количественный показатель, характеризующий сте-
пень чувствительности спроса к изменению цен «со-
пряженных» товара 

 

Задачи 

З а д а ч а  1. Функция спроса на товар Х задана в таблице: 
 

Цена, ден. ед. Объем спроса, шт. 
3 10 
4 12 
5 7 
6 5 
7 4 

 
1. Рассчитать коэффициент эластичности спроса по цене на участках:  

а) 3 и 4 ден. ед, б) 5 и 6 ден. ед., в) 6 и 7 ден. ед. 
2. По значениям коэффициента эластичности определите характер эла-

стичности спроса по цене товара Х. 
 

З а д а ч а  2. Определите коэффициент эластичности спроса по доходу 
и категории товаров А и В на основе следующих данных: при доходе 5500 
ден. ед. в месяц объем спроса на товар А составит 15 единиц, а при доходе 
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6 000 ден. ед. – 20 единиц; при доходе 3 000 ден. ед. в месяц объем спроса 
на товар В составит 24 единицы, а при доходе 4 000 ден. ед. – 14 единиц. 
Приведите примеры товаров А и В. 

 

З а д а ч а  3. Определите коэффициент перекрестной эластичности 
спроса на товар Х по цене товара У, если известно, что при цене товара У – 
50 ден. ед объем спроса на товар Х – 100 шт., а при цене товара У – 80 ден. 
ед. объем спроса на товар Х составит 130 шт. По значению коэффициента 
эластичности дайте характеристику товарам Х и У, приведите примеры. 

 
Открытые вопросы 

1. В экономических расчетах при анализе степени чувствительности 
спроса к изменению цены товара значение коэффициента p

dE  берется по 
__________. 

2. .Если  0 < p
dE < 1, то спрос _______, т.е. ______реагирует на измене-

ние цены товара. 
3. Если I

dE  < 0, то с ростом дохода спрос ________на товары низшего 
качества (малоценные товары). 

4. Если ,x y
dЕ > 0, то повышение цены на один товар вызывает _________ 

спроса на другой товар.  
5. Если p

sE  > 1, то предложение ___________, т.е. чувствительно к из-
менению цены товара. 

6. Значение коэффициента эластичности определяет ______________ 
графиков спроса и предложения. 

7. Эмпирическим путем выявлено, что спрос на предметы роскоши 
имеет коэффициент эластичности по доходу_______ единицы, т. е. высо-
кодоходные группы потребителей с ростом дохода тратят большую его до-
лю на предметы _______и меньшую на товары ________необходимости. 

8. На эластичность ____________ влияет фактор времени, которым 
располагает производитель, чтобы адаптироваться к изменяющимся усло-
виям хозяйственной деятельности 

9. Предложение товара в текущем периоде абсолютно ___________, в 
краткосрочном – ________, а в долгосрочном – может быть абсолютно 
___________ . 

10. Абсолютно неэластичное предложение принимает вид ________ 
линии. 

 
Тесты 

1. К факторам эластичности спроса относятся цена товара, доход по-
требителя, цены сопряженных» товаров (да, нет). 
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2. Спрос на продукты питания является неэластичным по цене (да, нет). 
3. С ростом дохода потребителя увеличивается индивидуальный спрос 

на субпродукты (да, нет). 
4. Рост цены на бензин вызовет сокращение спроса на автомобили (да, 

нет). 
5. Изменение цены планшетов не вызывает изменения спроса на обра-

зовательные услуги (да, нет). 
 

Теперь Вы должны уметь 

 Классифицировать факторы ценовой эластичности спроса и пред-
ложения. 

 Применять формулы расчета ценовой и перекрестной эластичности 
спроса и предложения. 

 Объяснять влияние цены товара, цен «сопряженных» товаров и до-
хода потребителей на формирование спроса. 

 
Дискуссионные вопросы 

1. Что выражает термин «эластичность» и какие виды эластичности вам 
известны? 

2. Каким образом измеряется эластичность спроса и предложения? 
3. Какой спрос называется эластичным, неэластичным, абсолютно эла-

стичным, абсолютно неэластичным? 
4. Какие товары называются товарами первой необходимости, взаимо-

дополняющими, взаимозаменяющими? 
5. Какова сфера применения показателей эластичности спроса и пред-

ложения в практической деятельности маркетолога, занимающего исследо-
ванием рынка сбыта продукции и конкурентной среды? 

 
Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: ИНФРА–
М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 
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6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

 
Дополнительная литература 

1. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Тема. 4. ТЕОРИЯ ПОТРЕБИТЕЛЬСКОГО ПОВЕДЕНИЯ 

4.1. Кардиналистский подход к определению полезности экономического 

блага и условий рационального потребительского выбора. 

4.2. Ординалистский подход к анализу потребительских предпочтений и рав�

новесия потребителя в условиях ограниченности денежного бюджета. 

4.3 Интеграция кардиналистского и ординалистского подходов к исследова�

нию особенностей рыночного спроса различных потребительских групп. 

 
 

4.1. Кардиналистский подход к определению полезности  
экономического блага и условий рационального  

потребительского выбора 

Потребитель является ключевым экономическим субъектом, чье пове-
дение на рынке исследуется на микроуровне. В связи с этим в микроэко-
номической теории сложились различные концептуальные подходы к ис-
следованию потребительского поведения. Первый научный подход – кар-
диналистский (количественный) – основывается на предпосылке о воз-
можности точного количественного выражения полезности экономическо-
го блага. 

Понятие полезности было введено в научный оборот английским фи-
лософом И. Бентамом. Согласно его научной позиции, полезность – это 
способность экономического блага удовлетворять одну или несколько че-
ловеческих потребностей.  

Исследуя природу полезности, немецкий экономист и математик 
Г. Госсен в 1845 г. выявил следующую закономерность: потребляемые по-
следовательно части какого-либо блага обладают убывающей полезностью 
для потребителя. Это означает, что любому бесконечно малому увеличе-
нию количества блага Q соответствует прирост общей полезности ТU. Хо-
тя общая полезность с увеличением количества потребленных благ посте-
пенно возрастает, предельная полезность – МU – каждой дополнительной 
единицы блага неуклонно уменьшается (рис. 15). Максимум общей полез-
ности достигается в т. А, когда предельная полезность становится равной 
нулю. Это свидетельствует о том, что потребляемое благо полностью 
удовлетворяет потребность потребителя. 
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а б 
 

Q QB A 0 

MU 

MAX 

ТU 

0 А В  
Рис. 15. Динамика: 

а – общей полезности экономического блага; 
б – предельной полезности экономического блага 

На основе выявленной закономерности Г. Госсен сформулировал два 
закона рационального поведения потребителя на рынке. Суть первого за-
кона Г. Госсена (закона насыщения потребностей) состоит в том, что 
предельная полезность каждой следующей единицы блага, потребляемой в 
данный момент, меньше полезности предыдущей единицы. Таким образом, 
функция полезности, показывающая убывание полезности блага с ростом 
его количества, может быть выражена в виде: 

 Ui = f(Qi), 

где  U –  полезность блага;  
Qi –  последовательно потребляемые части блага. 
По мнению кардиналистов, степень удовлетворения потребности чело-

века можно выразить с помощью условной единицы – ютиль. Например, 
если потребитель покупает 10 единиц блага (яблоки), то общая полезность 
(U) этого количества яблок равна 10 ютилям. Если покупается 11-е яблоко, 
то общая полезность возрастает и равняется 11 ютилям. Предельная полез-
ность может быть определена по формуле 

MU = (U11–U10)/(11–10) = (U11–U10)/1. (5) 

По мнению кардиналистов, если каждая последующая единица блага 
обладает все меньшей и меньшей предельной полезностью, то потребитель 
станет покупать дополнительные единицы блага лишь при условии сниже-
ния их цены. Рациональным потребителем принято считать такого рыноч-
ного субъекта, который стремится к максимальному удовлетворению сво-
их потребностей путем потребления полезных свойств благ с учетом суще-
ствующих ограничений в доходе и ценах. Таким образом, кардиналисты 
обосновали правило максимизации полезности, которое состоит в том, 
чтобы в процессе потребительского выбора каждая последняя единица де-



 40

нежных затрат приобретаемых благ приносила одинаковую предельную 
полезность. Алгебраически это правило реализуется при условии: 

MU1/P1 = MU2/P2 = MU3/P3,  (6) 

где  MU1, MU2, MU3 – предельная полезность благ, входящих в потреби-
тельский набор; 

P1, P2, P3, – цены благ. 
Второй закон Г. Госсена гласит: при заданных ценах и бюджете по-

требитель достигает максимума полезности, когда отношение предельной 
полезности к цене одинаково по всем потребляемым благам. Таким обра-
зом, в кардиналистской концепции, критерием рациональности потреби-
тельского поведения является не общая или предельная полезность благ, а 
предельная полезность на затраченный рубль. 

 

4.2. Ординалистский подход к анализу  
потребительских предпочтений и равновесия потребителя  

в условиях ограниченности денежного бюджета 

Второй концептуальный подход – ординалистский (порядковый) явля-
ется более современным и не требует точного количественного измерения 
полезности. Основной исследовательский акцент сделан на ранжировании 
экономических благ с позиции предпочтительности для потребителя. Ор-
диналисты (Ф. Эджуорт, В. Парето, Р. Аллен, Е. Слуцкий, Дж. Хикс, 
П. Самуэльсон) предложили использовать в качестве инструмента анализа 
потребительских предпочтений – кривую безразличия – линию, каждая 
точка которой представляет наборы двух благ (Х и Y), равноценных между 
собой с позиции потребителя (рис. 16 а). Картой кривых безразличия яв-
ляется полная совокупность кривых безразличия отдельного потребителя 
(рис. 16 б). 
а б 
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U3 

 
Рис. 16:  

а – кривая безразличия; б – карта безразличия 
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Английский экономист Ф. Эджуорт (1845–1926 гг.) математическим 
путем обосновал следующие свойства кривых безразличия: 

1. Для нормальных товаров имеют отрицательный наклон. 
2. Кривая безразличия, лежащая правее и выше другой кривой, содер-

жит более предпочтительные наборы. 
3. Кривые безразличия не пересекаются. 
4. Кривая безразличия может быть проведена через любую точку в 

пространстве потребительских благ. 
5. Кривые безразличия выпуклы к началу координат. 
Конфигурация кривых безразличия (рис. 17) зависит от типов благ, 

входящих в потребительский набор. Если предельная полезность продукта 
положительна и его добавление в набор увеличивает общую полезность, то 
продукт называется благом. Если предельная полезность товара отрица-
тельна и его добавление в набор снижает общую полезность, то продукт 
называется антиблагом. Нейтральным благом считается продукт предель-
ная полезность которого равна нулю. Благо смешанного типа – это про-
дукт, потребление которого в малом количестве является благом, а в боль-
шом – антиблагом (например, продукты питания – хлеб и молоко). 
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Рис. 17. Кривые безразличия: 

а) благо – благо; б) благо – антиблаго; в) антиблаго – антиблаго; 
г) У – нейтральное благо; д) блага смешанного типа 
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Наклон кривой безразличия отражает относительные предпочтения по-
требителя по отношению к товарам, входящим в набор, и называется пре-
дельной нормой замещения. Предельная норма замещения благом Х бла-
га Y (MRS) показывает объем блага Y, от которого должен отказаться по-
требитель, чтобы увеличить потребление блага Х на одну единицу при не-
изменном уровне полезности: 

 

MRS = –∆У/∆Х при U = const.  (7) 
 

Кривые безразличия позволяют выявить предпочтения потребителя. 
Однако при этом не учитываются цены товаров и доход потребителя. Они 
лишь показывают возможность замены одного блага другим, но не опреде-
ляют, какой именно набор товаров потребитель сочтет для себя наиболее 
выгодным. Эту информацию дает бюджетное ограничение, показываю-
щее, какие наборы товаров можно приобрести за данную сумму денег.  

Если I – доход потребителя, Рх – цена блага Х, Рy – цена блага Y, а Х и Y – 
приобретаемые количества благ, то уравнение бюджетного ограничения 
записывается в виде:  

I = Pх Х + Рy Y.  (8) 

При Х = 0, Y = I/Py , т.е. весь доход расходуется на благо Y. При Y = 0, 
Х = I/Pх , т.е. весь доход расходуется на благо Х. 

Граница бюджетных возможностей неизменна при неизменном доходе 
потребителя и ценах экономических благ (рис. 18).  

X

Y 

I/Px 

Py /Px 

I/Pу 

 
Рис. 18. Бюджетное ограничение 

При неизменных ценах линия бюджетных возможностей (ЛБВ) потре-
бителя сдвигается параллельно вверх, если доход увеличивается (рис. 19 а), 
или вниз, если уменьшается (рис. 19 а). Если при неизменном доходе меня-
ется соотношение цен, то меняется наклон ЛБВ (рис. 19 б). Если цены ме-
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няются одновременно и одинаково, то это аналогично изменению дохода, 
например, при росте цен ЛБВ смещается параллельно влево (рис. 19 в). 

 
а б в 
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Рис. 19. Изменение: 

а – бюджетного ограничения при росте или снижении дохода потребителя;  
б – наклона ЛБВ в результате соотношения динамики цен товаров;  

в –  бюджетного ограничения при одновременном росте цен 

Точка касания кривой безразличия с бюджетным ограничением означа-
ет положение равновесия потребителя (рис. 20). 
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Рис. 20. Равновесие потребителя 

В точке равновесия (т. Е) наклон ЛБВ, определяемый соотношением 
цен товаров, совпадает с наклоном кривой безразличия, определяемым 
предельной нормой замещения. Алгебраически условие равновесия выра-
жается в виде: Pх/Pу=MRSxy, а т.к. MRSxy = MUx/MUy, то MUx/MUy = Pх/Pу, 
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или MUx/Px= MUy/Py. Таким образом, условие равновесия, сформулирован-
ное кардиналистами, совпадает с условием равновесия ординалистов. 

Равновесие потребителя может изменяться под влиянием изменения 
цен. Эффект цены распадается на эффект дохода и эффект замещения 
(субституции). Эффект дохода заключается в том, что при неизменном 
номинальном доходе возрастает реальный доход потребителя, если цена 
товара снижается. Эффект замещения проявляется в том, что с уменьше-
нием цены товара появляются возможности замещать им в потреблении 
более дорогие товары-субституты. 

Рациональный потребитель формирует свое поведение на рынке исхо-
дя из сравнения предельной полезности последней единицы блага с ее ры-
ночной ценой. Если предельная полезность i-й единицы блага больше ры-
ночной цены, то имеет место излишек (избыток, рента или прибыль) по-
требителя, рассчитываемая по формуле: di = MUi – p. 

Поскольку график предельной полезности совпадает с графиком инди-
видуального спроса на благо, то графически излишек потребителя выража-
ется заштрихованной площадью на рис. 21.  

Рыночный излишек образуется как сумма излишков всех потребителей, 
действующих на рынке в данный период времени (рис. 22). 

 
 
Р 
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S 
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Рис. 21. Излишек потребителя Рис. 22. Рыночный излишек 

Таким образом, рыночный излишек по своей экономической сути – это 
совокупная полезность, получаемая потребителем от потребления благ в 
определенный период времени. 

Точки касания кривых безразличия с линиями бюджетных ограничений 
показывают последовательные положения равновесия потребителя в соот-
ветствии с изменением его дохода. Кривая, соединяющая точки равновесия 
потребителя, названа Дж. Хиксом кривой «доход – потребление», а в аме-
риканской литературе она получила название «кривая уровня жизни» 
(рис. 23). 
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Рис. 23. Кривая «доход – потребление» 

Если кривая «доход–потребление» – луч, выходящий из начала систе-
мы координат под углом 45, то с ростом дохода потребитель в одинаковой 
пропорции увеличивает потребление благ Х и Y. Если покупки увеличива-
ются непропорционально, то изменяется угол наклона кривой. В рассмат-
риваемом примере происходит сначала быстрый рост, а затем относитель-
ное уменьшение потребления блага Y и постепенное увеличение потребле-
ния блага Х. 

В XIX веке немецкий статистик Э. Энгель впервые рассмотрел зависи-
мость потребления от дохода потребителя. Для построения кривой Энгеля 
отложим по вертикальной оси доход потребителя (I), а по горизонтальной – 
объем потребления товара (Х). 
а б 

X2 

I 

X1 

I 

0 0 

 
Рис. 24. Кривая Энгеля: 

 а – для нормальных товаров; б – для товаров худшего качества 



 46

Форма кривых Энгеля позволяет классифицировать товары на нор-
мальные (с выделением в этой группе предметов первой необходимости и 
предметов роскоши) и на относительно худшие. На рис. 24а кривая Энгеля 
имеет положительный наклон, т.е. с ростом дохода потребление товара Х1 

возрастает (товар Х1 – нормальный товар). На рис. 24б кривая Энгеля имеет 
отрицательный наклон, т.е. с ростом дохода потребление товара Х2 сокра-
щается (товар Х2 – товар худшего качества). 

Рассмотрим в качестве постоянной величины доход, а в качестве пере-
менной – цену блага А. Допустим, цена блага А снизилась со 100 руб. до 
50 руб. Потребитель при новых условиях за 100 руб. может купить 2 еди-
ницы блага А. Графически это отражается сдвигом ЛБВ из положения 1 в 
положение 2 и т.д. (рис. 25). Последующее снижение цены отражают ЛБВ3 

и ЛБВ4. Соединив точки равновесия, получим кривую «цена – потребление».  
 

ЛБB4 ЛБB3 ЛБB2 ЛБB1 

E1 E2 
E3 

X 

Y 

E4 

0  
Благо А 

Рис. 25. Кривая «цена – потребление» 

Использование в качестве инструментов анализа графических моделей 
«доход – потребление» и «цена – потребление» позволяет отразить изме-
нения равновесия потребителя, происходящие под влиянием денежного 
дохода и цен товаров. 

 

4.3. Интеграция кардиналистского и ординалистского  
подходов к исследованию особенностей рыночного спроса 

различных потребительских групп  

Интеграция двух исследовательских подходов к изучению потреби-
тельского поведения позволила американскому экономисту Х. Лейбенстай-
ну выделить ряд особенностей рыночного спроса, обусловленные вкусами 
и предпочтениями индивидов: 

1. Под влиянием эффекта присоединения к большинству потребитель, 
находясь в прямой зависимости от мнения других, покупает то, что приоб-
ретают другие. 
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2. Под воздействием эффекта сноба  потребитель, находясь в обратной 
зависимости от мнения других, покупает те товары, потребление которых 
выделит его из толпы. 

3.Сила эффекта Т. Веблена заключается в проявлении престижного 
или демонстративного потребления, когда товары или услуги используют-
ся главным образом для того, чтобы произвести на окружающих неизгла-
димое впечатление. 

Наряду с социальными эффектами Х. Лейбенстайн обосновал два типа 
потребительского спроса: 

Спекулятивный спрос возникает в обществе с высокими инфляцион-
ными ожиданиями, когда опасность повышения цен в будущем стимули-
рует дополнительные покупки товаров в настоящем. 

Нерациональный (незапланированный) спрос формируется под влияни-
ем сиюминутного желания, внезапного изменения настроения, прихоти 
или каприза. 

Таким образом, в отличите от кардиналистов и ординалистов, Х. Лей-
бенстайн, обосновал факторы нерационального потребительского поведе-
ния, обусловленные влиянием внутренних психологических мотивов. 

 
 

Темы для докладов 

1. Трехмерное представление функции полезности в случае двух про-
дуктов. 

2. Модификация конфигураций кривых безразличия в зависимости от 
типа благ, входящих в потребительский набор. 

3. Свойства бюджетной линии и ее роль в определении равновесия по-
требителя. 

4. Факторы изменения равновесия потребителя (внешние и внутрен-
ние). 

5. Влияние субъективной полезности на рыночную цену экономическо-
го блага (анализ моделей обмена – ящика Эджуорта и таблицы Менгера). 

 
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Полезность Линия, каждая точка которой отражает наборы двух 

благ, равноценных между собой с позиции потреби-
теля 

2 Закон насыщения 
 потребностей  

(первый закон Госсена) 

Полная совокупность кривых безразличия отдельно-
го потребителя 
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3 Второй закон Госсена Предельная полезность каждой следующей единицы 
блага, потребляемой в данный момент, меньше по-
лезности предыдущей единицы 

4 Кривая безразличия Способность экономического блага удовлетворять 
одну или несколько человеческих потребностей 

5 Карта кривых  
безразличия 

При заданных ценах и бюджете потребитель дости-
гает максимума полезности, когда отношение пре-
дельной полезности к цене одинаково по всем по-
требляемым благам 

 

Задачи 

З а д а ч а  1. Общая полезность от потребления мороженого для Ивано-
вой Людмилы представлена в таблице: 

 

Число потребляемых порций мороженого 
Общая полезность  

потребляемого мороженого 
1 90 
2 120 
3 140 
4 155 
5 165 
6 170 

 
Рассчитайте предельную полезность мороженого для Ивановой Люд-

милы при каждом варианте потребления. Постройте кривые общей и пре-
дельной полезности мороженого и охарактеризуйте их динамику с позиции 
первого закона Г. Госсена. 

 
З а д а ч а  2. Заполните пропуски в таблице и проанализируйте полу-

ченные данные. 
 

Количество 
товара 

TU  
товара А 

MU  
товара А 

TU  
товара В 

MU  
товара В 

TU  
товара С 

MU  
товара С 

1  50 80  45  
2  30 120   10 
3  20 150  63  
4  10 170  68  
5  5 180   3 

 

Открытые вопросы 

1. Общая полезность с увеличением количества потребленных благ по-
степенно _________, а предельная полезность каждой дополнительной 
единицы блага неуклонно _____________. 
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2. Согласно исследованиям английского экономиста Ф. Эджуорта, кри-
вые безразличия для «нормальных» товаров имеют ___________ наклон. 

3. Рациональным потребителем принято считать такого рыночного 
субъекта, который стремится к _______________ удовлетворению своих 
потребностей путем ____________полезных свойств благ с учетом сущест-
вующих ограничений в ___________ и ценах. 

4. Ординалистский (порядковый) подход является более современным 
и не требует точного ________________измерения полезности экономиче-
ского блага. 

5. Положение равновесия потребителя определяется точкой _________ 
кривой безразличия и линии _________ ограничения. 

 
Тесты 

1. Форма кривых Энгеля позволяет классифицировать товары на нор-
мальные (с выделением в этой группе предметов первой необходимости и 
предметов роскоши) и на относительно худшие (да, нет). 

2. Под влиянием эффекта присоединения к большинству потребитель, 
находясь в обратной зависимости от мнения других, не покупает то, что 
приобретают другие (да, нет). 

3. Под воздействием эффекта сноба потребитель, находясь в обратной 
зависимости от мнения других, покупает те товары, потребление которых 
выделит его из толпы (да, нет). 

4. Сила эффекта Т. Веблена заключается в проявлении престижного 
или демонстративного потребления, когда товары или услуги используют-
ся главным образом для того, чтобы произвести на окружающих неизгла-
димое впечатление (да, нет). 

5. Спекулятивный спрос возникает в обществе с низкими инфляцион-
ными ожиданиями, когда опасность повышения цен в будущем не стиму-
лирует дополнительные покупки товаров в настоящем (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

 Классифицировать товары с учетом их предельной полезности для 
потребителя. 

 Анализировать поведение потребителей с позиции ординалистского 
и кардиналистского научных подходов.  

 Объяснить сущность действия законов Госсена и правило максими-
зации полезности блага. 

 Моделировать равновесие потребителя, применяя инструментарий 
ординалистской теории полезности блага. 

 Охарактеризовать влияние эффектов сноба, Т. Веблена и присоеди-
нения к большинству на формирование рыночного спроса. 



 50

Дискуссионные вопросы 

1. Каковы принципы рационального поведения потребителя? 
2. В чем заключается экономическая сущность первого и второго зако-

нов Госсена? 
3. Что показывает кривая безразличия и какими свойствами обладает? 
4. Что показывает кривая бюджетного ограничения? 
5. Как достигается равновесие потребителя? 
6. Какие факторы определяют конфигурацию кривых безразличия? 
7. Каким образом формируется индивидуальный и рыночный излишек 

потребителя? 
 

Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: ИНФРА–
М., 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

 
Дополнительная литература  

1. Володина, Д. Модель потребителя будущего в теориях постиндуст-
риального общества [Текст] / Д. Володина // Общество и экономика. – 
2010. – № 9. 

2. Меркулова, Ю. Как повысить общественную полезность товарного 
предложения? [Текст] / Ю. Меркулова // Общество и экономика. – 2010. – 
№ 3–4. 

3. Липсиц, И. Трансформация культуры и изменения в моделях потре-
бительского поведения [Текст] / И. Липсиц // Вопросы экономики. – 2012. – 
№ 8. 

4. Ольсевич, Ю. Психологические основы экономического поведения // 
Вопросы экономики. – 2010. – № 6. 
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5. Суханова, Т.В. Теоретические подходы к исследованию полезности 
экономического блага как объекта потребительского спроса [Текст] / 
Т.В. Суханова // Известия высших учебных заведений. Поволжский реги-
он. Общественные науки. – 2012. – №  (24). – С. 91–100. 

6. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 

7. Хэнс, У. Нормативная теория рационального выбора: прошлое, на-
стоящее и будущее / У. Хэнс // Вопросы экономики. – 2012. – № 10. 
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Тема 5. СЕМЬЯ И ДОМОХОЗЯЙСТВО:  
ИХ РОЛЬ И ФУНКЦИИ В РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКЕ 

5.1. Семья и домохозяйство: их сущность и роль в рыночной экономике. 

5.2. Социальные и экономические функции семейных хозяйств. 

5.3. Семейный бюджет: доходы и расходы домохозяйств. 

 

5.1. Семья и домохозяйство: их сущность  
и роль в рыночной экономике 

В современной экономике семья и домохозяйство являются важней-
шими экономическими субъектами, выполняющими ряд ключевых функ-
ций. В обиходе данные категории часто отождествляются, хотя в строгом 
смысле они имеют принципиальные отличия. В социальной статистике под 
семьей понимается осознанно организованная на основе родственных свя-
зей и общности быта группа людей, жизнедеятельность которых осуществ-
ляется для удовлетворения социальных, экономических и духовных по-
требностей семьи и общества в целом. 

Домохозяйство рассматривается как социально-экономическая ячейка, 
объединяющая людей отношениями, возникающими при организации со-
вместного быта, ведении общего домашнего хозяйства, совместном про-
живании и т. д. Принципиальные отличия семьи от домашнего хозяйства 
состоят в следующем: 

1. Домохозяйство шире по своему составу, за счет лиц, ведущих общее 
с семьей домашнее хозяйство, но не состоящих с членами семьи в отноше-
ниях родства. К таким лицам относятся: домашняя прислуга, няни, воспи-
татели, гувернеры, домашние учителя (если они живут в семье нанимате-
лей) а также лица, которых приняла семья, чтобы поддержать их жизнедея-
тельность. 

2. Домохозяйство может состоять из одной или нескольких семей. 
В экономической литературе используются различные разновидности 

понятия «домашнее хозяйство». Например, «семейное хозяйство» – семья, 
все члены которой проживают совместно или «транснациональное домохо-
зяйство», члены которого проживают в разных странах и поддерживают 
друг друга материально.  

В России функционируют около 50 млн домашних хозяйств, из них 
40 млн семейных и 10 млн домохозяйств лиц, не имеющих семьи или утра-
тивших связь с нею. При исследовании экономического поведения домаш-
них хозяйств используется ряд классификационных признаков (табл. 4). 
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Т а б л и ц а  4  
Типология домашних хозяйств по социально-экономическим признакам 

№  Социально-экономический  
признак 

Типы домашних хозяйств 

1 Территориально-региональная 
принадлежность 

Городское или сельское домохозяйство 

2 Демографический статус Семейное или несемейное домохозяйство, 
полные или неполные семьи 

3 Число и половозрастная характе-
ристика членов домохозяйства 

Домохозяйства с детьми и без детей, домо-
хозяйства с детьми младшего, дошкольного, 
школьного возраста, несоверненнолетними 
детьми, многодетные домохозяйства, домо-
хозяйства матерей одиночек 

4 Среднедушевой располагаемый 
доход 

Малоимущее и малообеспеченное домохо-
зяйство, домохозяйство среднего достатка, 
домохозяйство с высоким уровнем дохода  

5 Характер экономической деятель-
ности 

Частнопредпринимательское домохозяйство 
и домохозяйство, члены которого заняты на-
емным трудом в отраслях экономики 

6 Социальное положение Домохозяйство с высшим, средним, началь-
ным уровнем образования его членов, заня-
тых физическим или интеллектуальным тру-
дом 

 

В жизни современного общества роль семьи и домашнего хозяйства 
сложна и многоаспектна (рис. 26). 
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Рис. 26. Роль семьи и домохозяйства в рыночной экономике 
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На рис. 26 показано, что семья – это основа формирования и функцио-
нирования домашнего хозяйства, которое в свою очередь обеспечивает 
экономическую систему необходимыми факторами производства (трудом, 
капиталом, землей, предпринимательской способностью) и получает за них 
факторный доход (заработная плата, процент, рента, прибыль), направляе-
мый на удовлетворение потребительских нужд.  

 

5.2. Социальные и экономические функции  
семейных хозяйств 

В рыночной экономике семья является основным звеном в формирова-
нии, накоплении и развитии человеческого капитала. Поэтому систему 
функций семьи следует рассматривать на трех стадиях: образование, про-
изводство и реализация человеческого капитала. На первой стадии проис-
ходит формирование материальной базы семьи в процессе использования 
семейного бюджета и ведения домашнего хозяйства. На второй стадии 
формируется физическая основа человеческого капитала. На третьей ста-
дии происходит реализация человеческого капитала посредством органи-
зации индивидуального предпринимательства или трудоустройства.  

В современной экономике домохозяйство выполняет следующие эко-
номические функции:  

1. Определяет уровень и формы занятости населения в секторах эконо-
мики. 

2. Распределяет время между домашним трудом, досугом и экономиче-
ской деятельностью. 

3. Производит товары и услуги как для удовлетворения собственных 
нужд, так и для продажи на рынке и получения денежного дохода. 

4. Формирует денежные и неденежные доходы населения и распреде-
ляет их между своими членами. 

5. Осуществляет использование доходов с целью приобретения товаров 
и услуг для удовлетворения текущих потребностей. 

6. Формирует сбережения для удовлетворения будущих потребностей 
своих членов. 

7. Воспроизводит трудовые ресурсы общества, которые создают основу 
для его дальнейшего экономического развития. 

8. Осуществляет первичную социализацию молодых поколений путем 
приобщения их к целесообразной трудовой деятельности. 

Реализация социальных и экономических функций обусловливает клю-
чевую роль семьи и домашнего хозяйства в рыночной экономике. 
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5.2. Семейный бюджет: доходы и расходы домохозяйств 

Важнейшая функция домашнего хозяйства состоит в формировании и 
рациональном использовании семейного бюджета, который создает мате-
риальную основу для создания и развития человеческого капитала. Семей-
ный бюджет состоит из двух частей: доходы и расходы.  

Доходная часть семейного бюджета включает следующие элементы: 
 Заработная плата. 
 Предпринимательский доход. 
 Доходы от собственности в форме ренты, процента, дивидендов, 

арендных платежей. 
 Государственные трансфертные платежи в виде пенсий, пособий, 

субсидий, стипендий и т. д. 
 Другие виды доходов. 
К направлениям расходов семейного бюджета относятся: 
 Социальное страхование. 
 Индивидуальные налоги. 
 Оплата коммунальных услуг. 
 Транспортные расходы. 
 Приобретение предметов длительного пользования. 
 Покупка продуктов питания. 
 Оплата учебы. 
 Расходы на путешествия, отдых, досуг. 
 Добровольные взносы в фонд общественных организаций. 
 Прочие расходы. 
Соотношение доходов и расходов характеризует уровень и качество 

жизни членов домашнего хозяйства. 
 

Темы для докладов 

1. Структура, источники формирования и виды денежных доходов до-
машних хозяйств в  рыночной экономике. 

2. Направления и объемы потребительских расходов домохозяйств.  
 

Ключевые термины и их определения  

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин  Определение 
1 Семья Социально-экономическая ячейка, объединяющая 

людей отношениями, возникающими при органи-
зации совместного быта, ведении общего домашне-
го хозяйства, совместном проживании и т.д. 
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2 Домохозяйство Домохозяйство, члены которого проживают в раз-
ных странах и поддерживают друг друга матери-
ально 

3 Транснациональное 
 домохозяйство 

Процесс приобщения молодых поколений к целе-
сообразной трудовой деятельности 

4 Семейное хозяйство Осознанно организованная на основе родственных 
связей и общности быта группа людей, жизнедея-
тельность которых осуществляется для удовлетво-
рения социальных, экономических и духовных по-
требностей семьи и общества в целом 

5 Социализация молодых 
поколений 

Семья, все члены которой проживают совместно 

 

Открытые вопросы 

1. В основе типологии домашних хозяйств лежат социально – экономи-
ческие такие признаки, как территориально-региональная ___________, 
демографический __________, число и __________характеристика членов 
домохозяйства, среднедушевой располагаемый _______, характер 
________________ деятельности и ________ положение. 

2. По демографическому статусу различают семейное и ________ до-
мохозяйство, полные и _______ семьи. 

3. Домашние хозяйства обеспечивают экономическую систему факто-
рами __________ (трудом, ____, _____,______) и получают за них _______ 
доход, направляемый на удовлетворение потребительских нужд. 

4. В рыночной экономике _______ является основным звеом в  форми-
ровании, накоплении и развитии ______ капитала. 

5. Доходная часть семейного бюджета включает следующие элементы: 
заработная плата, доход от собственности, ________, другие виды. 

6. Соотношение доходов и ________ характеризует уровень и качество 
жизни членов домохозяйства. 

 
Тесты 

1. Между понятиями «семья» и «домашнее хозяйство» не существует 
принципиальных отличий и поэтому их отождествление вполне правомер-
но (да, нет). 

2. Домохозяйство может объединять нескольких семей (да, нет). 
3. Домохозяйства играют ключевую роль только на рынке товаров и 

услуг (да, нет). 
4. Домохозяйства снабжают рыночную экономику факторами произ-

водства, такими как труд, земля, капитал, предпринимательская способ-
ность (да, нет). 

5. Семья является основным звеном в формировании и накоплении че-
ловеческого капитала (да, нет). 
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Теперь вы должны уметь 

 Выделять принципиальные отличия семьи от домашнего хозяй-
ства (да, нет). 

 Применить систему критериальных признаков для обоснования 
различных типов домашних хозяйств. 

 Охарактеризовать роль семьи и домашнего хозяйства в совре-
менной экономике. 

 Обосновать экономические и социальные функции семейных 
хозяйств. 

 Определить статьи доходной  и расходной статей семейного 
бюджета. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. В чем заключаются различия между семьей и домохозяйством? 
2. Какие социальные и экономические функции выполняют семья и 

домашнее хозяйство? 
3. За счет каких источников формируется семейный бюджет и какова 

его структура?  
4. Каковы ключевые направления расходов домохозяйств? 
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Тема 6. ФИРМА И ЕЕ РОЛЬ В РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКЕ 

6.1. Понятие и целевая функция фирмы. 

6.2. Критерии классификации и виды фирм. 

6.3. Цели деятельности фирмы в постиндустриальной экономике. 

 

6.1. Понятие и целевая функция фирмы 

Появление и широкое распространение фирм относятся к периоду пер-
воначального накопления капитала. Фирма как хозяйственная структура и 
экономическая категория за длительный период развития рыночный отно-
шений существенно эволюционировала. Первоначально фирма (от итал. 
Firma – подпись) означала торговое имя коммерсанта. В настоящее время 
фирма рассматривается как определенная организация, экономический и 
правовой субъект, занимающийся производством экономических благ и 
обладающий хозяйственной самостоятельностью в решении вопросов: что, 
как и для кого производить, где, кому и по какой цене продавать. 

В современном лексиконе термин «фирма» используется как обоб-
щающее понятие. Фирма может включать как одно, так и несколько пред-
приятий и производств. Под предприятием, как правило, понимается од-
нопрофильное, однопродуктовое производство. Однопрофильные пред-
приятия выпускают и реализуют один продукт. Современные предприятия – 
это в основном многопрофильные производства. Ориентация на такое про-
изводство делает предприятие более устойчивым в период экономического 
спада. 

Целевая функция фирмы состоит  в объединении ресурсов для выпуска 
необходимых потребителям товаров и услуг. Современные фирмы реали-
зуют целевую функцию в условиях взаимодействия факторов внешней и 
внутренней среды функционирования. Внутреннюю среду формируют це-
ли и задачи хозяйственной деятельности, организационная структура, ис-
пользуемая технология выпуска, профессионально-квалификационный со-
став работников. К внешней среде относятся поставщики ресурсов, потре-
бители выпускаемой продукции, конкуренты, банки, рекламные агентства, 
аудиторские и страховые компании, фонды, государство и т. д. внешняя 
среда деятельности фирмы характеризуется такими чертами, как слож-
ность, нестабильность, асимметричность распределения информации, не-
определенность. 

Важное место в теории фирмы занимает проблема определения крите-
рия оценки результатов ее деятельности. В модели классической предпри-
нимательской фирмы таким критерием является максимизация прибыли. В 
модели управленческой фирмы У. Баумоля критерием оценки результатов 
является объем продаж, характеризующий положение фирмы на рынке и в 
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отрасли. Отличие фирмы, максимизирую щей объем продаж от фирмы, 
максимизирую щей прибыль, состоит в более высоком объеме производст-
ва и более низких ценах. Модель фирмы Р. Мэрриса построена на предпо-
сылке о том, что менеджеры в силу занимаемого ими положения способны 
навязать свою систему ценностей, а именно рост реальных активов фир-
мы становится критерием оценки результатов ее деятельности. Резкое уве-
личение количества слияний и поглощений в 60-е годы XX века подтвер-
дило теоретические воззрения Р. Мэрриса.  

 

6.2. Критерии классификации и виды фирм 

Для классификации фирм применяются различные признаки: 
1. Исходя из основной цели деятельности, хозяйствующие субъекты 

делятся на коммерческие, стремящиеся получить максимальную прибыль, 
и некоммерческие, стремящиеся удовлетворить индивидуальные или обще-
ственные потребности в социальных благах. 

2. По виду хозяйственной деятельности, выделяются промышленные, 
сельскохозяйственные, транспортные, строительные и иные предприятия. 
Например, к промышленным относятся те предприятия, 50 % выпуска ко-
торых приходится на промышленную продукцию. 

3. По принадлежности капитала, различают национальные  (капитал 
которых принадлежит гражданам страны), иностранные (владельцы кото-
рых – иностранные граждане) и совместные (капитал которых сформиро-
ван гражданами двух и более государств). 

4. Исходя из формы собственности, выделяют три вида фирм или 
предпринимательства: 

 Индивидуальное или частное предпринимательство; 
 Товарищество или партнерство; 
 Корпорация или акционерное общество. 
Индивидуальным предпринимательством называется бизнес, владель-

цем которого является один человек. Собственник полностью отвечает по 
всем обязательствам фирмы, самостоятельно выполняет управленческие и 
иные функции. В РФ согласно нормам Гражданского Кодекса граждане 
могут заниматься индивидуальным предпринимательством без образова-
ния юридического лица (ИПБОЮЛ). 

Товариществом или партнерством называется бизнес, которым вла-
деют два и более человек. Товарищества существуют в двух формах. При 
полном товариществе собственники бизнеса несут полную ответственность 
по всем хозяйственным обязательствам не только вложенным капиталом, 
но и принадлежащим им имуществом. При этом прибыль или убытки рас-
пределяются пропорционально доли вложенного капитала каждого собст-
венника. Товарищество на вере (коммандитное товарищество) организует-
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ся на основании договора нескольких лиц, который регламентирует пол-
ную ответственность действительных его членов и ограниченную ответст-
венность членов-вкладчиков (коммандистов). 

Корпорацией или акционерным обществом называется совокупность 
лиц, объединенных для совместной предпринимательской деятельности 
как единое юридическое лицо. В РФ акционерные общества функциони-
руют в двух формах. Акционерное общество, акции которого могут сво-
бодно продаваться и покупаться на рынке ценных бумаг, называется от-
крытым. Акционерное общество, акции которого могут распространяться 
среди определенных лиц, например, среди учредителей или членов трудо-
вого коллектива, называется закрытым. Владелец акции становится совла-
дельцем капитала и обладает правом голоса при принятии управленческого 
решения по принципу «одна акция – один голос». Владельцем капитала яв-
ляется лицо, имеющее контрольный пакет акций акционерного общества, 
т.е. более 50 %. 

По форме собственности также различают государственные, муници-
пальные и кооперативные предприятия. Государственные предприятия 
могут быть как коммерческие, так и некоммерческие. Они создаются госу-
дарством в тех отраслях народного хозяйства, которые «непривлекатель-
ны» для частного бизнеса, требуют серьезных инвестиционных затрат с 
большим сроком окупаемости, обеспечивают производство общественных 
благ.  Особым типом государственных предприятий являются унитарные, 
которые преследуют цель получения прибыли, но не обладают правом соб-
ственности на закрепленное имущество. Согласно статистическим данным, 
доля государственных предприятий в объеме выпущенной промышленной 
продукции в Западных странах колеблется от 20 до 25 %.  

По признаку величины фирмы различают: малый бизнес, средний биз-
нес, крупный бизнес. При этом критерии деления предприятий на малые, 
средние и крупные дифференцируются в странах с развитой рыночной 
экономикой. Например, в США широко используется критерий численности 
наемных работников. Наименьшим считается предприятие, если занято не 
более 10 человек, мельчайшим – не более 20 человек, мелким – не более 99 
человек, средним – не более 500 человек, а крупным – более 500 человек. 

В отечественной практике предприятия могут быть отнесены к малым, 
если: 

1) доля участия РФ, субъектов РФ, общественных и иных организаций 
не превышает 25 %; 

2) доля, принадлежащая одному или нескольким лицам, не являющи-
мися субъектами малого предпринимательства, не превышает 25 %; 

3) численность занятого персонала в промышленности, строительстве, на 
транспорте – 100 человек;  сельском хозяйстве  и научно-технической сфере – 
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60 человек; оптовой торговле – 50 человек; в розничной торговле – и быто-
вом обслуживании населения – 30 человек; в других отраслях – 50 человек. 

В современной западной экономике малый (мелкий) бизнес образует 
самый крупный сектор хозяйства, где находят работу более половины всех 
занятых. Например, в США малыми предприятиями производится более 
60 % всех услуг, 50 % всей выпускаемой продукции и около половины 
всех нововведений.  

Формами организации малого бизнеса в современной экономике вы-
ступают система франчайзинга (от англ. Franchise – льготный) и венчурно-
го (от англ. Venture – рисковать) предпринимательства. Франчайзинг – 
это система мелких частных фирм, которые заключают контракт на право 
пользования фабричной маркой крупной фирмы в своей деятельности и на 
определенной территории. Они получают льготы в виде скидок на приоб-
ретение и монтаж оборудования, получение кредита и т. д.  

Венчурная фирма – это коммерческая организация, занимающаяся 
разработкой научных исследований для их дальнейшего развития и завер-
шения. Она может финансировать и консультировать компании, обладаю-
щие этими новшествами. Венчурные фирмы делают бизнес на нововведе-
ниях и стремятся завершить разработку одних и перейти к работе над дру-
гими проектами. Родиной венчурного бизнеса являются США, где он воз-
ник после второй мировой войны.  

Средний бизнес играет в современной экономике менее заметную роль. 
В своей маркетинговой стратегии фирмы реализуют принцип «нишевой» 
специализации и действуют на определенных ограниченных сегментах 
рынка. Средний бизнес непрочен, т.к. ему приходится конкурировать как с 
крупным, так и с мелким бизнесом, в результате чего он либо перерастает в 
крупный, либо перестает существовать вообще.  

Крупный бизнес отличается большей прочностью, чем средний или 
малый. Его монопольное положение на рынке дает возможность произво-
дить массовую продукцию, рассчитанную на широкий круг потребителей. 
По мнению большинства авторитетных экспертов, несмотря на значитель-
ную роль малых и средних предприятий, именно крупный бизнес является 
основой рыночной экономики. Вместе с тем, в отечественной и зарубеж-
ной хозяйственной практике сложились и другие формы организации и ве-
дения бизнеса: холдинги, финансово-промышленные группы, концерны, 
альянсы, транснациональные корпорации. 

 

6.3. Цели деятельности фирмы  
в постиндустриальной экономике 

В конце XX века мировое сообщество осуществило переход от индуст-
риальной к постиндустриальной экономике. Стала осуществляться ориен-
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тация на качество товаров и услуг, получили распространение небольшие, 
но эффективные фирмы, использующие инновационные, ресурсосбере-
гающие технологии. Подобные структурно-технологические изменения 
стали глобальным процессом, в котором ключевая роль принадлежит ин-
формационным технологиям. В связи с этим информация начинает рас-
сматриваться как основной объект деятельности фирмы.  

С выходом в свет книги Дж. Гелбрейта «Новое индустриальное общест-
во» получила распространение идея соответствия целей деятельности фирмы 
целям функционирования общества и развития личности. В данной концеп-
ции цели фирмы структурируются в иерархию. При этом цель обеспечения 
самостоятельного функционирования и необходимого уровня доходов ра-
ботников являются приоритетными. Как только фирма достигнет этих целей, 
то начинают преобладать цели значимые для общества. Исходные критерии 
рациональности, состоящие в эффективном распределении и использовании 
ограниченных ресурсов, дополняются новыми показателями – оптимизацией 
взаимодействия фирм, личности и общества, включая максимизацию удовле-
творения потребностей в материальных и нематериальных благах.  

 
Темы для докладов 

1. Экономическая природа фирмы с позиции Р. Коуза. 
2. Достоинства и недостатки частнопредпринимательской фирмы, 

партнёрства, корпорации. 
3. Цели деятельности неприбыльной (некоммерческой) организаии и 

потребительского кооператива. 
4. Регулируемая и государственная фирмы. 
5. Характеристика организационной структуры российского бизнеса. 

 
Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Фирма Бизнес, владельцем которого является один человек 
2 Предприятие Объединение ресурсов для выпуска необходимых 

потребителям товаров и услуг 
3 Целевая функция фирмы Однопрофильное, однопродуктовое производство 
4 Индивидуальное предпри-

нимательство 
Бизнес, которым владеют два и более человек 

5 Товарищество Определенная организация, экономический и пра-
вовой субъект, занимающийся производством эко-
номических благ и обладающий хозяйственной са-
мостоятельностью в решении вопросов: что, как и 
для кого производить, где, кому и по какой цене 
продавать 
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Задачи 

З а д а ч а  1. Заполните таблицу и проведите сравнительный анализ 
трех форм бизнеса с позиции формы собственности на средства производ-
ства. 

 
Достоинства и недостатки частного предпринимательства,  

партнерства и корпорации 
 

№ Форма бизнеса Достоинства Недостатки Примеры 
1 Частное предпринима-

тельство 
   

2 Товарищество на вере    
3 Коммандитное товари-

щество 
   

4 Открытое акционерное 
общество 

   

5 Закрытое акционерное 
общество 

   

 
З а д а ч а  2. Заполните таблицу и обоснуйте специфику деятельности 

основных видов фирм с позиции различных классификационных призна-
ков. 

 
№ Классификационный признак Специфика деятельности Примеры 
    

 

Открытые вопросы  

1. Современные фирмы реализуют свою производственную функцию в 
условиях _______ и _______ среды. 

2. Внутреннюю среду формируют ____ и задачи хозяйственной дея-
тельности, организационная _______, используемая ________ выпуска, 
профессионально-квалификационный ______ работников. 

3. К внешней среде относятся _______ ресурсов, ________ выпускае-
мой продукции, конкуренты, банки, _______ агентства, аудиторские и 
страховые ______, фонды, государство. 

4. Для классификации фирм используются такие признаки, как ______ 
деятельности, ______ хозяйственной деятельности, _________ капитала, 
______ собственности, величина фирмы. 

5. Венчурная фирма – это ________ организация, занимающаяся разра-
боткой ________ исследований для их дальнейшего развития и заверше-
ния. 
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Тесты 

1. Все известные в экономической теории модели фирмы используют в 
качестве критерия оценки эффективности ее деятельности объем прибыли 
(да, нет). 

2. В основу классификации современных фирм положена форма собст-
венности и величина фирмы (да, нет). 

3. По признаку величины фирмы различают крупный, средний и малый 
бизнес (да, нет). 

4. По форме собственности различают частное предпринимательство, 
партнерство и акционерное общество (да, нет). 

5. В отечественной хозяйственной практике понятия «акционерное об-
щество» и «корпорация» отождествляются (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

 Выявлять факторы внешней и внутренней среды деятельности 
фирмы. 

 Определять критерии оценки деятельности фирмы в современ-
ных экономических условиях. 

 Классифицировать фирмы по различным критериальным при-
знакам. 

 Выделять достоинства и недостатки различных форм бизнеса. 
 Обосновывать цели деятельности фирмы в постиндустриальной 

экономике. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Какими характеристиками обладает фирма и в чем состоит ее целе-
вая функция? 

2. Какие существуют модели фирмы и в чем проявляются их отличия? 
3. Какие признаки используются для классификации фирм? 
4. Какие формы организации бизнеса вам известны? 
5. В чем состоят особенности полного и коммандитного товарищества? 
6. По каким критериям предприятия относят к малым? 
7. Что понимается под франчайзингом и в чем состоит специфика вен-

чурного бизнеса? 
8. Какова основная идея заложена в концепции нового индустриально-

го общества американского экономиста Дж. Гэлбрейта? 
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Тема 7. ТЕОРИЯ ПРОИЗВОДСТВА 

7.1. Производство и производственная функция. 

7.2. Производственная деятельность фирмы в краткосрочном периоде. Закон 

убывающей предельной производительности. 

7.3. Производственная деятельность фирмы в долгосрочном периоде функ�

ционирования. Равновесие производителя 

7.4. Эффект масштаба и факторы оптимизации объемов производства. 

 

7.1. Производство и производственная функция 

Важнейшим направлением в деятельности фирмы является производ-
ство экономических благ, под которым понимается процесс целенаправ-
ленного преобразования факторов в полезный результат. На микроэконо-
мическом уровне факторами производства выступают: труд – как функ-
ция рабочей силы, земля – географическое место производства и источник 
природных ресурсов, капитал – средства производства в натуральном или 
стоимостном выражении, предпринимательство – способность человека 
объединять людей со средствами производства для достижения поставлен-
ной цели. 

Фактор производства, задействованный в конкретном технологическом 
процессе и воплотившийся в конкретной производственной форме, назы-
вается производственным ресурсом. Способ соединения, а также количе-
ственное и качественное соотношение факторов в производстве данного 
блага называется технологией производства. В зависимости от соотноше-
ния факторов в производстве различают трудоемкие, фондоёмкие или ка-
питалоемкие, материалоёмкие, наукоемкие технологии. 

Микроэкономика в части анализа производства благ и услуг изучает 
соотношение объема применяемых факторов и объема выпуска. Матема-
тически такая зависимость выражается производственной функцией, ко-
торая в общем виде представляется формулой 

Q = f (F1, …, Fn),  (9) 

где           Q –  объем выпуска; 
f (F1, …, Fn) –  количество используемых факторов (1,…, n). 

В теории для упрощения анализа используются двухфакторные произ-
водственные функции: Q = f(L, K), где L, K – количество используемых в 
единицу времени труда и капитала.  

Графически задаваемая при помощи производственной функции тех-
нология может быть представлена в виде непрерывных линий – изоквант- 
линий равного выпуска (рис. 27). 
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Рис. 27. Изокванты для различных значений выпуска 

Каждая точка изокванты имеет координаты, соответствующие мини-
мальным объемам труда и капитала, необходимым (в разных пропорциях) 
для производства данного количества продукции. Полная совокупность 
изоквант дает полную характеристику возможных технологий и назы-
вается технологической картой производства продукта или картой изо-
квант. Наклон изоквант в каждой точке называется предельной нормой 
технологического замещения (MRTS): 

MRTSL,K = –L/K при Q = const  (10) 

или   MRTSK,L = –K/L при Q = const. (11) 

В зависимости от степени заменяемости факторов в применяемой тех-
нологии изокванты принимают различные конфигурации (рис. 28). 

 
а б в 

 

L 0 

K 

L 

K 

L 0 0 

K 

 
Рис. 28. Изокванты при различной взаимозаменяемости факторов производства: 

а – технология с абсолютной заменяемостью факторов;  
б – технология с абсолютной незаменяемостью факторов;  

в – наличие нескольких способов производства 
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На рис. 28 а показана технология с абсолютной заменяемостью факто-
ров, причем выпуск может быть достигнут с участием лишь одного факто-
ра. На рис. 28 б – «жесткая» технология с абсолютной незаменяемостью 
факторов. На рис. 28 в – ломаные изокванты, иллюстрирующие наличие 
нескольких технологических способов производства. Способы производ-
ства показаны пунктирными линиями. 

Таким образом, взаимозаменяемость факторов в процессе производства 
товаров обусловливает характер применяемой технологии и объем спроса 
на ресурс. 

 

7.2. Производственная деятельность фирмы  
в краткосрочном периоде.  

Закон убывающей предельной производительности 

Краткосрочным периодом функционирования фирмы называется 
промежуток времени, в течение которого фирма может наращивать объе-
мы производства только за счет одного, наиболее мобильного фактора. Как 
правило, этот период составляет до одного года, где переменным факто-
ром для большинства фирм является труд, а постоянным – капитал. Мате-
матически зависимость объема выпуска от переменного фактора выража-
ется в виде:  

Q = f(L). 

Для того чтобы отразить влияние переменного фактора (труда) на про-
изводство используются понятия совокупного (общего), среднего и пре-
дельного продуктов. 

Совокупный продукт (Q или TP) – это объём экономического блага, 
произведенный с использованием некоторого количества переменного 
фактора. 

Средний продукт (средняя производительность труда – AP) – это от-
ношение объема выпуска к объему затраченного на его производство труда:  

АР = Q/L. 

Предельный продукт (предельная производительность труда – МР) – 
это отношение дополнительного объема выпуска к дополнительной едини-
це труда, вызвавшей приращение выпуска:  

МР = Q/L. 

Рассмотрим динамику общего, среднего и предельного продуктов по 
стадиям производства в краткосрочном периоде (рис. 29). 
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Рис. 29. Динамика общего, среднего и предельного продуктов  

по стадиям производства 

На первой стадии производства (ОА) увеличение затрат труда спо-
собствует все более полному использованию капитала. Это выражается в 
росте МР и АР, при этом МР  АР (рис. 29). В точке А* МР максимален. На 
второй стадии (АБ) величина МР уменьшается и в точке Б* МР=АР. Если 
на первой стадии ТР возрастает медленнее, чем использованное коли-
чество переменного фактора, то на второй стадии ТР растет быстрее, чем 
использованное количество переменного фактора. На третьей стадии (БВ) 
МР  АР, в результате чего ТР растет медленнее затрат переменного факто-
ра. На четвертой стадии (после точки В) МР  0. В результате прирост пе-
ременного фактора F1 приводит к уменьшению выпуска ТР. В этом заклю-
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чается действие закона убывающей предельной производительности. Он 
утверждает, что с ростом использования какого-либо производственного 
фактора (при неизменности остальных) достигается точка, в которой допол-
нительное применение переменного фактора ведет к снижению отно-
сительного и абсолютного объемов продукции. Заметьте, что этот закон был 
выведен экспериментальным путем (сначала в сельском хозяйстве, а затем и 
в других отраслях промышленности), и он проявляется в краткосрочном пе-
риоде. Технический прогресс расширяет границы действия данного закона.  

 

7.3. Производственная деятельность фирмы  
в долгосрочном периоде функционирования.  

Равновесие производителя 

Долгосрочным периодом функционирования фирмы называется про-
межуток времени, в течение которого фирма может наращивать объемы 
производства за счет изменения всех используемых факторов. Этот период 
составляет более одного года. Поскольку все факторы являются перемен-
ными, то перед фирмой возникает проблема определения оптимальной 
комбинации ресурсов с точки зрения максимизации объемов производства 
при заданном инвестиционном бюджете. Изокоста – линия равных затрат – 
отражает различные комбинации издержек на приобретение факторов при 
заданном объеме расходов. Если w – ставка заработной платы, r – стои-
мость аренды единицы капитала в единицу времени, С – инвестиционный 
бюджет, то изокоста может быть представлена в виде: 

С = wL + rK. 
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Рис. 30. Равновесие производителя 
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Оптимальная комбинация факторов Е (L*, K*) при затратах С2 соответ-
ствует точке касания изокосты С2 и изокванты максимально доступного 
выпуска Q2. Для точки Е выполняется следующее условие: 
 

w/r = MRTSL,K = – MPL / MPK или MPL /w = MPk /r. 
 

Из этого выражения следует, что в точке равновесия производителя (т. Е) 
последняя единица затрат, израсходованная на труд, дает тот же прирост 
выпуска, что и последняя единица затрат, израсходованная на капитал. При 
увеличении или сокращении объема затрат оптимум изменяется (рис. 30). 
Линия Е*ЕЕ’ называется траекторией роста фирмы. Траектория роста 
фирмы показывает последовательное увеличение объемов выпуска, сопря-
женное с возрастанием инвестиционных затрат. 

 

7.4. Эффект масштаба и факторы оптимизации объемов  
производства 

Анализ траектории роста фирмы позволяет определить тип экономии 
от масштаба. Если расстояния между изоквантами уменьшаются, то су-
ществует возрастающая экономия от масштаба, т.е. увеличение выпуска 
достигается при относительной экономии ресурсов (рис. 31). Факторами 
положительного эффекта масштаба являются: специализация труда, в 
том числе и управленческого, производство побочных продуктов, прове-
дение научно-исследовательских работ. 
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Рис. 31. Возрастающая экономия от масштаба 
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Если расстояния между изоквантами увеличиваются, это свидетельст-
вует об убывающей экономии от масштаба (рис. 32). 
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Рис. 32. Убывающая экономия от масштаба  

В случае, когда увеличение производства требует пропорционального 
увеличения ресурсов, имеет место постоянная экономия от масштаба 
(рис. 33). 
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Рис. 33. Постоянная экономия от масштаба  
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Таким образом, изокванта позволяет не только экономно использовать 
имеющиеся ресурсы для достижения данного объема производства, но и 
определить минимально эффективный размер предприятия в отрасли. В 
случае возрастающей экономии от масштаба фирме необходимо наращи-
вать объем производства, т.к. это приводит к относительной экономии 
имеющихся ресурсов. Убывающая экономия от масштаба свидетельствует 
о том, что минимально эффективный размер предприятия уже достигнут и 
дальнейшее –наращивание производства нецелесообразно. Тем самым ана-
лиз выпуска с помощью изоквант позволяет определить техническую эф-
фективность производства. Пересечение изоквант с изокостой позволяет 
определить не только технологическую, но и экономическую эффектив-
ность, т. е. выбрать технологию, позволяющую обеспечить максимальный 
выпуск продукции при тех денежных средствах, которыми располагает 
производитель для организации производства. 

Таким образом, оптимизация эффекта масштаба позволяет фирме уве-
личить выпуск при относительной экономии ресурсов, обеспечивающей 
снижение издержек производства. 

 

 
Темы для докладов 

1. Производственная функция Кобба-Дугласа в модели развития  
фирмы. 

2. Условие равновесия производителя при производстве одного эконо-
мического блага с использованием двух факторов. 

 
Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 
№ Термин Определение 
1 Труд Способность человека объединять людей со сред-

ствами производства для достижения поставлен-
ной цели 

2 Земля Фактор производства, задействованный в кон-
кретном технологическом процессе и воплотив-
шийся в конкретной производственной форме 

3 Капитал Географическое место производства и источник 
природных ресурсов 

4 Предпринимательство Функция рабочей силы 
5 Производственный ресурс Средства производства в натуральном или стои-

мостном выражении 
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Задачи 

З а д а ч а  1. Заполните пропуски в таблице и охарактеризуйте динами-
ку основных показателей производственной деятельности фирмы в кратко-
срочном периоде функционирования. 

 

Количество 
используемого труда 

Общий продукт 
ТР 

Средний продукт 
АР 

Предельный  
продукт МР 

2 100  – 
3 … 40  
4 140 … … 
5 … … 10 
6 155 … … 

 
З а д а ч а  2. В таблице представлена зависимость совокупного продук-

та от затрат труда. 
 

Затраты труда Совокупный продукт, ТР 
1 4 
2 8 
3 14 
4 20 
5 25 
6 29 
7 32 
8 34 
9 35 
10 36 

 

Рассчитайте предельный и средний продукты труда. Изобразите гра-
фически эти величины. 

 

З а д а ч а  3. Количество вовлекаемого в производство труда увеличи-
лось на 15 %, капитала на – 17 %. Выпуск вырос на 15 %. Какова отдача от 
роста масштаба производства? 

 
Открытые вопросы 

1. В краткосрочном периоде фирма может наращивать объемы произ-
водства только за счет ______, наиболее мобильного фактора. 

2. Переменным фактором для большинства фирм является _______, а 
постоянным __________. 

3. В долгосрочном периоде все факторы производства являются 
____________. 

4. В _____________ периоде действует закон убывающей предельной 
производительности. 

5. Линия равных затрат – ________ – отражает различные комбина-
ции ______ на приобретение факторов производства при заданном объеме 
расходов. 
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6. К факторам положительного эффекта масштаба относятся ______ 
труда, производств _______ продуктов, выполнение научно-исследователь-
ских и опытно – конструкторских работ. 

 
Тесты 

1. Совокупный продукт – это объём экономического блага, произведен-
ный с использованием некоторого количества переменного фактора (да, нет). 

2. Средний продукт труда рассчитывается как отношение объема вы-
пуска к объему затраченного на его производство капитала. 

3. Предельный продукт определяется как отношение дополнительного 
объема выпуска к дополнительной единице труда, вызвавшей приращение 
выпуска (да, нет). 

4. Изокванта позволяет не только экономно использовать имеющиеся 
ресурсы для достижения данного объема производства, но и определить 
максимально эффективный размер предприятия в отрасли (да, нет). 

5. Равновесие производителя определяется точкой пересечения изоко-
сты с изоквантой (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

 Выявлять факторы, участвующие в производственной деятель-
ности фирмы. 

 Рассчитывать совокупный, средний, предельный продукты тру-
да, характеризующие производственную деятельность фирмы в крат-
косрочном периоде функционирования. 

 Определять оптимальные комбинации факторов производства с 
учетом их цен и объема инвестиционного бюджета. 

 Моделировать равновесие производителя и траекторию роста 
фирмы в долгосрочном периоде, а также определять минимально эф-
фективный размер предприятия. 

 Обосновывать факторы возрастающей, убывающей и постоян-
ной экономии от роста масштаба производства. 

 
Дискуссионные вопросы 

1. Какие факторы используются фирмой при производстве товаров 
и услуг? 

2. Что показывает производственная функция? 
3. Как строятся изокоста, изокванта и какова сущность предельной 

нормы технологического замещения? 
4. В чем заключается специфика краткосрочного и долгосрочного пе-

риодов производственной деятельности фирмы? 
5. Как рассчитывается общий, средний и предельный продукт произ-

водственной деятельности фирмы? 
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6. В чем проявляется действие закона убывающей предельной произво-
дительности? 

7. Каково условие равновесия производителя в долгосрочном периоде? 
8. Что понимается под эффектом масштаба, каковы факторы убываю-

щей и постоянной экономии от увеличения объемов выпуска? 
 

Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р. М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г. А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с.  

 
Дополнительная литература 

1. Гребнев, Л. Факторы и ресурсы: тождество, различие или противо-
положность [Текст] / Л. Гребнев // Вопросы экономики. – 2010. – № 7.  

2. Данилина, Я.В. Информация и факторы производства [Текст] / 
Я.В. Данилина // Экономический анализ: теория и практика. – 2013. – № 2. 

3. Ивантер, В. Трудосбережение как приоритет [Текст] / В. Ивантер // 
Экономист. – 2011. – № 1. 

4. Львов, А.Г. Построение производственных функций с переменной 
эластичностью замещения [Текст] / А.Г. Львов // Журнал экономической 
теории. – 2010. – № 1. 

5. Милошевская, Е. Определение внутренней экономии и потерь от 
масштаба производства посредством параметрического моделирования 
проблемы выбора [Текст] / Е. Милошевская // Общество и экономика. – 
2011. – № 3. 

6. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 

 

 



 77

Тема 8. ТЕОРИЯ ИЗДЕРЖЕК ФИРМЫ 

8.1. Понятие и виды издержек производства. Экономический и бухгалтерский 

подходы к расчету прибыли фирмы. 

8.2. Особенность динамики постоянных, переменных, предельных и средних 

издержек при росте объемов производства. 

 

8.1. Понятие и виды издержек производства. Экономический  
и бухгалтерский подходы к расчету прибыли фирмы 

Под издержками понимается денежное выражение ресурсов, затра-
ченных фирмой на производство и реализацию продукции. В микроэконо-
мическом анализе применяются бухгалтерский и экономический подходы 
к определению издержек. При бухгалтерском подходе издержки фирмы – 
это фактический расход ресурсов, затраченных на изготовление продук-
ции. Бухгалтерские издержки (явные) делятся на прямые, непосредст-
венно связанные с созданием продукции, и косвенные, необходимые для 
общего функционирования предприятия и его организационных основ. 

 
Т а б л и ц а  5  

Бухгалтерские издержки производства 

Бухгалтерские издержки производства 
Прямые  Косвенные 

 затраты на сырье, материалы, полуфаб-
рикаты 
 затраты на топливо и электроэнергию 
 выплаты заработной платы рабочим 

 накладные расходы 
 амортизация 
 выплата процентов на заемные средства 
 заработная плата управленческому пер-
соналу 

 
Экономическое понимание издержек производства основывается на 

факте ограниченности ресурсов и возможности их альтернативного ис-
пользования. Экономические издержки делятся на явные (денежные) и не-
явные (вмененные). Явные (внешние) издержки – это денежные выплаты, 
которые совершает фирма приобретая сырье, материалы, оборудование у 
поставщиков, не входящих в состав фирмы Неявные (внутренние) из-
держки – это неоплаченные издержки за ресурсы, принадлежащие фирме. 
Они равны денежным платежам, которые могли бы быть получены при пе-
редаче ресурсов другим предпринимателям для самостоятельного исполь-
зования. К внутренним издержкам относятся: 
 заработная плата предпринимателя, которую он мог бы получать при 

выполнении обязанностей менеджера на другой фирме; 
 неполученные денежные средства в виде ренты, которую можно бы-

ло бы получить при сдаче помещения в аренду; 
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 неполученные денежные средства в виде процента, которые могла 
бы получить фирма при вложении этого капитала в банк. 

Издержки упущенных возможностей лежат в основе разграничения 
экономической (чистой) и бухгалтерской прибыли. Бухгалтерская при-
быль – это разность между общей выручкой (Р*Q) и внешними издержка-
ми. Экономическая прибыль – это разность между общей выручкой и 
суммой внешних и внутренних издержек. 

В рыночной экономике важное значение приобретает анализ формиро-
вания трансакционных издержек, понятие которых ввел в научный оборот 
американский экономист Р. Коуз. Трансакционные издержки несут как 
производители товаров и услуг, так и потребители готовой продукции. 
Выделяют следующие виды трансакционных затрат: 
 затраты поиска информации; 
 потери, связанные с неполной и асимметрично распределяемой ин-

формацией; 
 затраты, связанные с ведением переговоров и заключением контрак-

тов; 
 затраты, связанные с контролем за соблюдением условий договора; 
 затраты по юридической защите прав собственности в суде. 
Представители неоинституциональной теории считают, что функция 

рынка состоит в минимизации трансакционных затрат.  
 

8.2. Особенность динамики постоянных, переменных,  
предельных и средних издержек  
при росте объемов производства 

Для предпринимателя большое практическое значение имеет деление 
издержек на постоянные и переменные. Постоянные издержки (FC) – это 
издержки, величина которых не зависит от объемов производства и реали-
зации. К ним относятся: рентные платежи, оплата процентов по облигаци-
онным займам, страховые взносы, заработная плата управленческого пер-
сонала, часть отчислений на амортизацию и т.д.  

Переменные издержки (VC) – это те издержки, величина которых на-
ходится в прямой зависимости от объема производства и реализации. К 
ним относятся: затраты на сырье, топливо, электроэнергию, транспорт, за-
работная плата рабочим. Принципиальное отличие представленных издер-
жек состоит в том, что переменными издержками предприниматель может 
управлять путем изменения объемов производства и реализации, а посто-
янные издержки должны быть оплачены, даже если фирма ничего не про-
изводит.  
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Валовые издержки (ТС) – это сумма постоянных и переменных из-
держек: ТС = FC + VC. Валовые издержки с каждой новой единицей про-
дукции увеличиваются на величину переменных издержек (рис. 34). 

 

VC 

FC 

C 
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TC 

0 
 

Рис. 34. Постоянные, переменные и валовые издержки 

Для предпринимателя важной является информация об издержках по 
выпуску единицы продукции или средних издержках. 

Средние издержки (АС) – это валовые издержки, приходящиеся на 

единицу продукции: АС = 
Q

ТС . 

Соответственно рассчитываются средние постоянные, средние перемен-
ные и средние валовые издержки:  

АFС = 
Q

FС , АVС = 
Q

VC , АТС = AFC + AVC.  (12) 
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AVC ATC 

0 
 

Рис. 35. Конфигурация средних издержек 
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В долгосрочном периоде кривая средних валовых издержек образуется 
как касательная к множеству краткосрочных кривых средних издержек. Ре-
зультирующая кривая показывает, как изменяются издержки предприятия 
в долгосрочном периоде при разных технологических процессах (рис. 36). 
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Рис. 36. Кривая средних валовых издержек в долгосрочном периоде 

Минимально эффективный размер предприятия – это наименьший 
размер производства, при котором оно может минимизировать свои долго-
срочные средние валовые издержки. Существуют три модели предприятий 
с различной конфигурацией кривых долгосрочных средних валовых из-
держек (рис. 37). 
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Рис. 37. Модели предприятия с различными средними издержками 

При рассмотрении вопроса об объемах производства необходимо про-
анализировать предельные издержки (МС), которые представляют собой 
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дополнительные издержки, связанные с производством дополнительной 
единицы продукции:  

ТС
МС

Q





.  
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MC 
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Рис. 38. Предельно-среднее правило издержек производства 

Кривые МС, АС и АVС подчиняются предельно-среднему правилу, в со-
ответствии с которым предельные издержки будут равны средним издерж-
кам в их минимальном значении. На рисунке это правило будет означать 
пересечение кривой МС кривых АТС и AVC в точке их минимума. 

Таким образом, издержки являются основным экономическим показа-
телем, характеризующем производственную и коммерческую деятельность 
фирмы. Влияние издержек на объем получаемой фирмой прибыли обу-
славливает необходимость их минимизации путем достижения положи-
тельного эффекта масштаба производства, внедрения инновационных, ре-
сурсосберегающих и высокопроизводительных технологий выпуска, по-
вышения квалификации персонала, оптимизации логистической системы 
поставок ресурсов. Поиск эффективных способов снижения издержек по-
зволит фирме повысить производительность ресурсов, оптимизировать 
объем выпуска, увеличить прибыль и обеспечить возможность дальнейше-
го развития бизнеса в конкурентной среде. 

 
Темы для докладов 

1. Пути минимизации издержек производства. 
2. Экономическая природа трансакционных издержек и способы их 

минимизации в условиях нестабильной рыночной среды. 
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Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 
№ Термин Определение 
1 Издержки Денежные выплаты, которые совершает фирма, 

приобретая сырье, материалы, оборудование у 
поставщиков, не входящих в ее состав  

2 Явные издержки Неоплаченные издержки за ресурсы, принадле-
жащие фирме 

3 Неявные издержки Денежное выражение ресурсов, затраченных 
фирмой на производство и реализацию продук-
ции 

4 Бухгалтерская прибыль Разность между общей выручкой и суммой внеш-
них и внутренних издержек 

5 Экономическая прибыль Разность между общей выручкой (Р*Q) и внеш-
ними издержками 

 
Задачи 

З а д а ч а  1. В таблице представлены отдельные значения издержек 
производства некоторого продукта. Заполнив таблицу расчетными данны-
ми, проанализируйте динамику FC, VC, TC, ATC, AFС, AVС с изменением 
объемов выпуска продукта. 

 
Q TC FC VC ATC MC АFC AVC 
1   6   10  
2    10    
3       5 
4 31       
5     9   
6   42     

 
З а д а ч а  2. Средние издержки заданы формулой 10 + 4Q. Определите 

предельные издержки, если выпуск равен 12 шт. 
 
З а д а ч а  3. Задана зависимость общих издержек предприятия (ТС) от 

выпуска продукции (Q): 
 

Выпуск продукции 0 1 2 3 4 5 6 
Валовые издержки 30 70 100 125 145 160 170 

 

Рассчитайте постоянные (FC), переменные (VC), предельные (MC), 
средние валовые(AТC), средние постоянные (AFC), средние переменные 
(AVC) издержки. На рис. 1 постройте графики постоянных, переменных и 
валовых издержек. На рис. 2 постройте графики предельных, средних пе-
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ременных и средних валовых издержек. Обоснуйте конфигурацию графи-
ков и предельно-среднее правило. 

 
З а д а ч а  4. По итогам отчетного периода валовая выручка от реализа-

ции выпускаемой продукции в розничной сети составила 2000000 руб. За 
этот период издержки на приобретение сырья и материалов составили 
500000 руб. Оплата счетов за электроэнергию, воду и пар составила 300000 
руб. Расходы на заработную плату персонала равны 700000 руб. Прочие 
накладные расходы – 100000 руб. Рыночная стоимость активов данного 
предприятия на начало отчетного периода равна 5000000 руб. Ставка бан-
ковского процента 10 %. Рассчитайте величину бухгалтерской и экономи-
ческой прибыли предприятия. 

 
З а д а ч а  5. Обучаясь в университете Антонов Сергей, получает сти-

пендию в размере 1500 руб. При этом его транспортные расходы составляют 
700 руб. в месяц, а затраты на канцелярские принадлежности и книги – 
800 руб. Выбрав учебу на дневном отделении, Сергей отказался от работы курь-
ера с заработной платой 10000 руб. Каковы его альтернативные издержки? 

 
Открытые вопросы 

1. При бухгалтерском подходе издержки фирмы – это ___________ 
расход _________, затраченных на изготовление продукции. 

2. Экономическое понимание издержек производства основывается на 
факте _________ ресурсов и возможности их ____________ использования. 

3. Валовые издержки представляют собой сумму постоянных и _______ 
издержек. 

4. Постоянные издержки при изменении объемов выпуска остаются 
_______. 

5. Предельные издержки представляют собой издержки, связанные с 
производством одной _________ единицы продукции. 

 
Тесты 

1. Экономические издержки делятся на прямые и косвенные (да, нет). 
2. Бухгалтерская прибыль больше экономической прибыли на величину 

постоянных издержек (да, нет). 
3. Переменные издержки прямо пропорциональны объему выпуска (да, 

нет). 
4. Затраты фирмы на рекламу выпускаемой продукции относятся к ка-

тегории переменных издержек (да, нет). 
5. Затраты фирмы на сырье, топливо и энергию – это постоянные из-

держки (да, нет). 
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Теперь вы должны уметь 

 Классифицировать издержки фирмы на постоянные и перемен-
ные, внешние и внутренние, трансакционные. 

 Рассчитывать валовые, средние, предельные издержки, а также 
валовую бухгалтерскую и экономическую прибыль. 

 Определять миниально эффективный размер предприятия на ос-
нове анализа издержек производства. 

 Обосновывать пути минимизации издержек и максимизации 
прибыли фирмы. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Что понимается под издержками производства и какие существуют 
подходы к их классификации? 

2. Какие издержки относятся к постоянным, переменным, явным, неяв-
ным? 

3. Как рассчитывается выручка, бухгалтерская и экономическая прибы-
ли? 

4. Как рассчитываются средние валовые, средние постоянные, средние 
переменные и предельные издержки производства фирмы?  

5. В чем состоит особенность динамики постоянных, переменных, пре-
дельных и средних издержек при росте объемов производства? 
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   Тема. 9. РАВНОВЕСИЕ ФИРМЫ  
НА РЫНКЕ СОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИИ 

9.1. Понятие и основные черты рынка совершенной конкуренции. 

9.2. Краткосрочное равновесие и предложение конкурентной фирмы. 

9.3. Долгосрочное равновесие и предложение конкурентной фирмы. 

9.4. Эффективность функционирования совершенно�конкурентного рынка. 

 

9.1. Понятие и основные черты рынка  
совершенной конкуренции 

Под совершенной конкуренцией понимается положение фирм на 
рынке, при котором влияние каждой из них на общую конъюнктуру ни-
чтожно мало и им можно пренебречь. К основным характеристикам рынка 
совершенной конкуренции можно отнести: 

1. Число фирм и покупателей очень велико и они не могут вступить в 
сговор относительно совместной стратегии. 

2. Все фирмы отрасли производят и предлагают на рынок однородный, 
стандартизированный продукт.  

3. Вход на рынок новых фирм свободен и выход с него также не за-
труднен никакими барьерами. 

4. Существует однородность, мобильность и доступность ресурсов, в 
том числе и информации. 

5. Поведение фирм и покупателей на рынке подчинено принципу эко-
номической рациональности, в соответствии с которым продавцы стремят-
ся максимизировать прибыль, а покупатели – потребительский излишек. 

6. Продавцы и покупатели владеют полной и достоверной информаци-
ей о состоянии рынка. Подобная характеристика называется «прозрачно-
стью» или транспарентностью рынка. 

7. Наблюдается минимальное государственное регулирование рыноч-
ных отношений. 

Анализ отмеченных особенностей позволяет судить об абстрактном 
характере данной модели рыночной организации. В современной экономи-
ке лишь некоторая часть рынков, например, рынки отдельных видов сель-
скохозяйственной продукции(например, рынок зерна), рынок валют, цен-
ных бумаг функционируют по типу совершенной конкуренции.  

Совершенную конкуренцию принято называть «чистой», поскольку 
она лишена ограничений, препятствующих развитию экономического со-
перничества рыночных субъектов. Изучение рынка совершенной конку-
ренции позволяет в общем виде понять, как функционирует рыночная эко-
номика и каким образом хозяйственные субъекты принимают рациональ-
ные решения, направленные на максимизацию целевой функции.  
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9.2. Краткосрочное равновесие и предложение  
конкурентной фирмы 

Фирма, действующая на рынке совершенной конкуренции, называется 
конкурентной фирмой. В силу малой доли в общем объеме рыночного 
предложения она не влияет на цену готовой продукции и принимает ее как 
заданную рынком. Таким образом, конкурентная фирма является ценопо-
лучателем или «прайстайкером». Для конкурентной фирмы выполняется 
равенство: Р = Р* = const. Выручка от реализации составляет 

TR P q  ,   

где  q – объем продаж конкурентной фирмы; 
P– равновесная рыночная цена.  

Q 
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Рис. 39. Равновесие рынка и кривая спроса на продукцию конкурентной фирмы 

Спрос на продукцию конкурентной фирмы абсолютно эластичен по 
цене и выражается горизонтальной линией на уровне равновесной рыноч-
ной цены Р/ (рис. 39). 

Для анализа рыночного поведения конкурентной фирмы используются 
понятия «валового» («совокупного»), «среднего» и «предельного» дохо-
дов.  

Валовой доход (валовая выручка, TR) – это общая сумма денежных по-
ступлений от продажи определенного количества товара: TR = Pq. 

Средний доход (средняя выручка, АR) – это доход, приходящийся на 
единицу проданного товара: AR = TR/q.  

Предельный доход (предельная выручка, МR) – это приращение дохо-
да за счет увеличения объема продаж на одну дополнительную единицу 
товара: MR = TR/ q.  

Из приведенных определений вытекает ряд следствий: 
1. Валовая выручка конкурентной фирмы прямо пропорциональна ко-

личеству проданного товара (рис. 40). 
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Рис. 40. Валовая, средняя и предельная выручка конкурентной фирмы 

2. Средняя выручка конкурентной фирмы совпадает с ценой товара: 

АR= TR/q = Pq/q = P.  (13) 

3. Предельная выручка конкурентной фирмы совпадает с ценой товара: 

MR = TR/ q = Pq/q = P.  

4. Кривая спроса конкурентной фирмы выражается кривой среднего и 
предельного дохода (см. рис. 40). 

Для уяснения вопросов о том, как конкурентная фирма выбирает объем 
производства и при каких условиях достигается равновесие, примем сле-
дующие допущения: 

1. Конкурентная фирма производит один продукт. 
2. Целью деятельности конкурентной фирмы является максимизация 

прибыли. 
При выборе объемов производства конкурентной фирме следует руко-

водствоваться следующими правилами: 
1. Если предельный доход конкурентной фирмы будет больше пре-

дельных издержек, то прибыль от реализации каждой дополнительной 
единицы продукции имеет положительное значение и, следовательно, про-
изводство надо увеличивать. 

2. Если предельный доход конкурентной фирмы будет меньше пре-
дельных издержек, то реализация каждой дополнительной единицы про-
дукции убыточна, дополнительная прибыль отрицательна и, следователь-
но, производство надо сокращать. 

3. Если предельный доход конкурентной фирмы будет равен предель-
ным издержкам, то дополнительная прибыль равна нулю, а валовая при-
быль максимальна. 

Таким образом, условием равновесия конкурентной фирмы в кратко-
срочном периоде является равенство: МС = МR (Р). 
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Если конкурентная фирма убыточна, то задачей производителя стано-
вится минимизация убытков. Фактически такая фирма стоит перед выбо-
ром: либо производить некоторое количество продукции, либо временно 
закрыть производство. Окончательное решение следует принимать на ос-
новании сравнения цены готовой продукции и средних переменных из-
держек: 

1. Если P  АVС, то для убыточной фирмы это означает, что цена не 
покрывает общие, но покрывает средние переменные и частично средние 
постоянные издержки. Такой фирме следует остаться на рынке и продол-
жить производство.  

2. Если P  АVС, то для убыточной фирмы это означает, что цена не 
покрывает общие, а переменные издержки лишь частично. В данном слу-
чае производство следует остановить. 

Таким образом, точка минимума AVC называется точкой «бегства 
фирмы с рынка».  

На рис. 41 кривая краткосрочного предложения конкурентной фирмы 
будет совпадать с отрезком кривой предельных издержек, лежащим выше 
точки «бегства фирмы с рынка» (т. А/). Кривая предложения конкурентной 
фирмы показывает объем выпуска, который будет предлагать фирма при 
каждом значении цены, чтобы максимизировать прибыль, либо минимизи-
ровать убытки. В случае, если цена товара будет выше минимума АТС, то 
фирма максимизирует прибыль. Если цена, напротив, меньше минимума 
АТС, то фирма работает в режиме минимизации убытков. Если цена равна 
минимуму АТС, то фирма как не получает прибыли, так и не несет убыт-
ков. Иными словами окажется в ситуации безубыточности. Следователь-
но, точка минимума АТС является «точкой безубыточности» (рис. 41). 

Совокупность объемов предложения отдельных фирм – производителей 
однородной продукции определяет величину отраслевого предложения.  

A 

ATC 

0 
q 

P 
MC=S 

AVC 

 
Рис. 41. Кривая предложения конкурентной фирмы в краткосрочном периоде 
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Таким образом, предложение отрасли представляет собой часть кривой 
предельных издержек, лежащую выше точки минимума AVC. 

 

9.3. Долгосрочное равновесие  
и предложение конкурентной фирмы 

В долгосрочном периоде конкурентная фирма также исходит из задачи 
максимизации прибыли (рис. 42). Условие долгосрочного равновесия 
конкурентной фирмы включает: 

1. Условие краткосрочного равновесия: МС = MR(P).  
2. Оптимизацию эффекта масштаба, т.е. достижение минимума LAТC.   

LAC 
ATC 

P 

0 
q 

Pe 

MC 

P=MR 

 
Рис. 42. Долгосрочное равновесие конкурентной фирмы 

Кривая предложения конкурентной фирмы в долгосрочном периоде 
представляет собой часть кривой долгосрочных предельных издержек 
(LMC), расположенную выше точки Е (рис. 43). 

E 

0 
q 

P 
LMC=LS

LAТC 

 
Рис. 43. Кривая предложения конкурентной фирмы в долгосрочном периоде 
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Кривая предложения отрасли строится путем суммирования объемов 
долгосрочного предложения фирм, производящих однородный продукт 

 

9.4. Эффективность функционирования рынка  
совершенной конкуренции 

Представители классической политической экономии, исследовав осо-
бенности рынка совершенной конкуренции, обосновали эффективность 
его функционирования с позиции равновесия. Согласно воззрениям клас-
сиков, неограниченная конкуренция является единственным действенным 
способом обеспечения экономической эффективности хозяйственной дея-
тельности рыночных субъектов. Обосновывая эту позицию, А. Смит в тру-
де «Исследование о причинах богатства народов» писал «каждый участник 
рынка стремится только к своей собственной выгоде, и в этом, как и во 
многих других случаях, им движет невидимая рука, обеспечивающая в 
конце концов результат, о котором он и не думал». А результатом, по мне-
нию А. Смита, является цена, которая обеспечивает реализацию экономиче-
ских интересов как продавца, так и покупателя (рис. 44). В этом и проявляет-
ся эффективность конкурентного рынка по Парето, когда никто не может 
улучшить своего положения без ухудшения положения кого-то другого. 

 

 
Рис. 44. Равновесие рынка совершенной конкуренции 

В точке рыночного равновесия (т. Е) максимизируется выигрыш как 
потребителя, так и производителя, обеспечивается эффективность по Паре-
то, которая автоматически поддерживается за счет механизма функциони-
рования рынка. В ситуации эффективности по Парето фирма производит 
товар при рациональном распределении ресурсов, а реализует его по цене 
на уровне минимальных средних издержек. 

 
Темы для докладов 

1. Типология конкурентных фирм в зависимости от соотношения цены 
и издержек производства. Особенности экономического поведения на рын-
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ке предельной фирмы, запредельной фирмы, допредельной фирмы с нор-
мальной прибылью. 

2. Предложение конкурентной отрасли в долгосрочном периоде функ-
ционирования. 

 
Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Совершенная 

 конкуренция 
Общая сумма денежных поступлений от продажи оп-
ределенного количества товара 

2 Ценополучатель Приращение дохода за счет увеличения объема про-
даж на одну дополнительную единицу товара 

3 Валовый доход Доход, приходящийся на единицу проданного товара 
4 Средний доход Положение фирм на рынке, при котором влияние ка-

ждой из них на общую конъюнктуру ничтожно мало 
и им можно пренебречь 

5 Предельный доход Фирма, воспринимающая цену товара как заданную 
рынком 

 

Задачи 

З а д а ч а  1. В отрасли функционируют 900 фирм. Предельные издерж-
ки каждой фирмы при выпуске 14 шт. товара в месяц равны 500 ден. ед., 
15 шт. товара – 600 ден. ед., 16 шт. товара – 700 ден. ед. Определите вы-
пуск отрасли в месяц, если рыночная цена товара – 600 ден. ед. 

З а д а ч а  2. Фирма находится в условиях совершенной конкуренции. 
Функция общих затрат представлена в таблице.  

 
Выпуск продукции Q, шт. Общие затраты ТС, руб. 

0 16 
1 24 
2 34 
3 46 
4 60 
5 76 

 
Цена на продукцию в отрасли 16 руб. за шт. Рассчитайте необходимые 

данные и определите: 
1. Какое количество продукции должна произвести фирма, чтобы по-

лучить максимум прибыли? Чему она будет равна? 
2. Чему будут равны общий доход и общие издержки фирмы? 
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3. Определите по графику цены и количество продукции, при которых: 
1) фирма будет иметь нулевую прибыль? 2) фирма будет вынуждена поки-
нуть рынок. 

 
Открытые вопросы 

1. При совершенной конкуренции все фирмы отрасли производят и 
предлагают на рынок__________ , стандартизированный продукт.  

2. Спрос на продукцию конкурентной фирмы абсолютно __________ 
по цене и выражается _________линией на уровне _____________ рыноч-
ной цены. 

3. В условиях совершенной конкуренции средний и предельный доход 
фирмы ________ с равновесной рыночной ценой товара. 

4. ________ выручка конкурентной фирмы прямо пропорциональна ко-
личеству проданного товара. 

5. Фирма – совершенный конкурент покинет рынок, если цена товара 
будет меньше величины ___________ издержек. 

 
 

Тесты 

1. Вход фирм на рынок совершенной конкуренции затруднен высокими 
барьерами (да, нет). 

2. Фирма – совершенный конкурент является ценоискателем (да, нет). 
3. Спрос на рынке совершенной конкуренции абсолютно эластичен по 

цене (да, нет). 
4. Совершенный конкурент контролирует значительную долю рынка 

(да, нет). 
5. Автомобильный рынок является примером совершенной конкурен-

ции (да, нет). 
 

Теперь Вы должны уметь 

 Раскрыть особенности функционирования рынка совершенной 
конкуренции, определяющие специфику экономического поведения 
фирмы в условиях абсолютно эластичного спроса по цене. 

 Обосновать правило максимизации прибыли совершенного кон-
курента. 

 Определять условие минимизации убытков конкурентной фир-
мы и точку «безубыточности». 

 Обосновать факторы формирования отраслевого предложения. 
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Дискуссионные вопросы 

1. Какими чертами характеризуется рынок совершенной конкуренции? 
2. Каким образом формируются цена и спрос на продукцию совершен-

ного конкурента? 
3. Как рассчитывается валовый, средний и предельный доход фирмы? 
4. Каково условие равновесия конкурентной фирмы в краткосрочном 

периоде? 
5. Каково условие равновесия конкурентной фирмы в долгосрочном 

периоде?  
6. Что понимается под точкой «бегства фирмы с рынка»? 
7. В каком случае конкурентная фирма обеспечивает безубыточное 

производство? 
8. В чем состоит эффективность функционирования конкурентного 

рынка с позиции итальянского экономиста Парето? 
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Тема 10. РАВНОВЕСИЕ ЧИСТОГО МОНОПОЛИСТА 
И СПОСОБЫ ДИАГНОСТИРОВАНИЯ МОНОПОЛЬНОЙ 

РЫНОЧНОЙ ВЛАСТИ 

10.1. Понятие и характерные признаки чистой монополии. 

10.2. Определение цены и объемов производства чистым монополистом. 

10.3. Последствия функционирования рынка чистой монополии. 

 

10.1. Понятие и характерные признаки чистой монополии 

Чистая монополия наряду с монополистической конкуренцией и оли-
гополией является формой проявления несовершенной конкуренции на 
микроэкономических рынках. Чистая монополия – это ситуация на рын-
ке, при которой одна фирма является продавцом товара, не имеющего 
близких заменителей. Вход других фирм на монопольный рынок затруднен 
барьерами, роль которых в современной экономике выполняют патенты, 
лицензии, исключительные права, полученные от правительства и т.п. 
Особым типом чистой монополии является естественная монополия, к 
числу которых в России относятся РАО «Газпром», РАО «ЕЭС», россий-
ские железные дороги. Естественная монополия предполагает централиза-
цию капитала, обеспечивающую минимизацию средних валовых издержек 
(АТС) при значительных объемах производства, и дробление такого про-
изводства способно вызвать значительный рост тарифов и удорожание 
продукции на потребительском рынке.  

Чистая монополия чаще характерна для местных (локальных) рынков, 
чем общенациональных. В силу занимаемого положения чистый монопо-
лист обладает монопольной властью над рынком, степень которой можно 
измерить индексом Лернера и индексом Херфиндаля-Хиршмана.  

Индекс Лернера (Il) отражает ситуацию, когда низкая эластичность 
спроса по цене не позволяет потребителям отказаться от покупки из-за по-
вышения цен. В связи с этим монополисты получают возможность прово-
дить «агрессивную» ценовую политику, проявляя тем самым свою власть 
над рынком. Индекс Лернера (Il) рассчитывается по формуле 

Il =(Pm – MC)/Pm = 1/Ep
d,  (14) 

где   Рm – монопольная цена; 
МС – предельные издержки; 
Ep

d – коэффициент эластичности спроса по цене. 
Если Il > 0, то фирма обладает монопольной властью.  
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Индекс Херфиндаля-Хиршмана (IHH) показывает возрастание монополь-
ной власти в зависимости от увеличения доли фирмы в объеме предложе-
ния отрасли: 

IHH = S1
2 + S2

2 +…..+ Sn
2, 

где   S1 –  удельный вес самой крупной фирмы; 
 S2 –  удельный вес следующей по величине фирмы; 
 Sn –  удельный вес наименьшей фирмы. 
В США высокомонополизированной считается отрасль, если индекс 

Херфиндаля-Хиршмана равен 1800. В странах с развитой рыночной эко-
номикой считается, что если фирма хотя и не имеет параметров чистой мо-
нополии, но контролирует более 35 % рынка, то она обладает монопольной 
властью, которая должна регулироваться государством в рамках принятого 
антимонопольного законодательства. 

 
 

10.2. Определение цены и объемов производства  
чистым монополистом 

Чистый монополист, в отличие от совершенного конкурента, имеет 
возможность самостоятельно определять цену производимого продукта и в 
этом смысле является ценоискателем. Назначение цены осуществляется с 
учетом особенностей рыночного спроса покупателей и задачи максимиза-
ции валового дохода. 

Поскольку чистый монополист представляет собой всю отрасль, то 
кривая спроса на его продукт совпадает с кривой спроса на продукт отрас-
ли и носит нисходящий характер. Это положение позволяет сформулиро-
вать три вывода: 

1. Чистый монополист может увеличить продажи за счет снижения це-
ны готовой продукции. Это приводит к тому, что предельный доход фир-
мы (MR) становится меньше цены (Р) для каждого выпуска кроме первого.  

2. Чистый монополист одновременно выбирает цену и объем производ-
ства, и следовательно он не может повысить цену без понижения объема 
выпуска. 

3. Чистый монополист, стремящийся максимизировать прибыль, будет 
выбирать такие комбинации «цена – количество», при которых кривая 
спроса носит эластичный характер (рис. 45). Подобная зависимость обу-
словлена тем, что при эластичном спросе предельный доход положителен 
и снижение цены вызовет увеличение валового дохода. При неэластичном 
спросе, напротив, предельный доход отрицателен, что вызывает при сни-
жении цены уменьшение валового дохода. Валовый доход максимизирует-
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ся, когда предельный доход равен нулю. Это имеет место в случае единич-
ной эластичности спроса по цене.  

TR 

max TR 

MR Q 

Р, MR 

Эластичный спрос

Q 

D

Неэластичный спрос 

 
Рис. 45. Кривая спроса, валового и предельного дохода  

чистого монополиста 

Таким образом, чистый монополист для максимизации прибыли будет 
наращивать выпуск продукции до тех пор, пока реализация дополнитель-
ной единицы обеспечивает больший прирост валового дохода, чем прирост 
валовых издержек. То есть чистый монополист будет стремиться к обеспе-
чению равенства MR = MC (рис. 46, а). Данное условие равновесия чисто-
го монополиста справедливо как в краткосрочном, так и в долгосрочном 
периодах функционирования.  

Экономическая практика показывает, что чистый монополист при не-
эффективном менеджменте может нести убытки (рис. 46, б). Производство 
будет им продолжено, если убытки не превысят постоянные издержки.  
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Рис. 46. 

а – прибыль чистого монополиста; 
б –убытки чистого монополиста 

 

10.3. Последствия функционирования рынка чистой монополии  

При чистой монополии цена превышает средние валовые издержки, в 
то время как на рынке совершенной конкуренции цена совпадает с величи-
ной средних валовых издержек. Это свидетельствует о том, что цены на 
рынке чистой монополии выше, чем на рынке совершенной конкуренции. 
Более высокая цена дает возможность чистому монополисту получать при-
быль, как в краткосрочном, так и в долгосрочном периодах функциониро-
вания. Рыночная власть дает возможность чистому монополисту проводить 
агрессивную ценовую политику, обеспечивающую максимизацию прибы-
ли. В связи с этим деятельность монополий подвергается государственно-
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му регулированию в рамках антимонопольного законодательства с приме-
нением мер прямого и косвенного воздействия. 

Чистый монополист с целью максимизации прибыли и расширения 
объема продаж проводит политику ценовой дискриминации. Ценовая дис-
криминация – это продажа товара различным категориям покупателей по 
разным ценам. Она может проявляться в различных формах, исходя из 
места реализации (продажа товара в городе и в деревне по разным ценам), 
времени совершения покупки (приобретение товара по разным ценам в за-
висимости от сезона или времени суток), объемов потребления (оптом или 
в розницу), социального статуса потребителей (пенсионер, студент, рабо-
тающий, юридическое или физическое лицо), располагаемых доходов. Та-
ким образом, ценовая дискриминация выгодна монополисту и покупате-
лям, поскольку позволяет максимизировать как прибыль, так и потреби-
тельский излишек. 

 
Темы для докладов 

1. Причины, последствия и особенности монополизма в России. Про-
блема Х – неэффективности российской экономики. 

2. Естественная монополия как особый тип монопольных структур. 
3. Цели, формы и последствия ценовой дискриминации на потреби-

тельском рынке 
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Чистая монополия Продажа товара различным категориям покупателей 

по разным ценам 
2 Индекс Лернера Показатель, отражающий ситуацию при которой  низ-

кая эластичность спроса по цене не позволяет потре-
бителям отказаться от покупки из-за повышения цен 

3 Индекс Херфиндаля-
Хиршмана 

Показатель, характеризующий возрастание монополь-
ной власти в зависимости от увеличения доли фирмы в 
объеме предложения отрасли 

4 Ценоискатель Ситуация на рынке, при которой одна фирма является 
продавцом товара, не имеющего близких заменителей. 
Вход других фирм на монопольный рынок затруднен 
барьерами, роль которых в современной экономике 
выполняют патенты, лицензии, исключительные права, 
полученные от правительства 

5 Ценовая  
дискриминация 

Фирма самостоятельно устанавливающая цену с уче-
том ценовой эластичности спроса, специфики товара и  
условия максимизации прибыли 
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Задачи 

З а д а ч а  1. На локальном потребительском рынке действует  фирма – 
«чистый» монополист, которая сталкивается с наклонным графиком спроса 
на свою продукцию и для увеличения объема продаж вынуждена снизить 
цену. При снижении цены на 3 ден. ед. объем продаж возрастет на 1 еди-
ницу товара. Составьте таблицу, рассчитайте валовый и предельный доход 
чистого монополиста. Построив график валового дохода, определите, ка-
кую комбинацию «цена-количество» следует выбрать чистому монополи-
сту для максимизации прибыли. 

 
 Q TR MR 

40 1 ? ? 
37 2 ? ? 

 
З а д а ч а  2. Информация о функции спроса на продукцию монополи-

ста и его общих затратах приведена в таблице. 
 
Выпуск в ед. времени Цена, ден. ед. Общие затраты, ден. ед. 

1 12 29 
2 11 31 
3 10 32 
4 9 34 
5 8 37 
6 7 42 
7 5 49 
8 3 59 

 
При каком выпуске монополист максимизирует прибыль и какую цену 

при этом назначит? 
 

Открытые вопросы  

1. Чистая монополия наряду с монополистической конкуренцией и оли-
гополией является формой проявления ____________ конкуренции на мик-
роэкономических рынках. 

2. Особым типом чистой монополии является ____________ монопо-
лия, к числу которых в России относятся РАО «Газпром», РАО «ЕЭС», 
российские железные дороги. 

3. Чистая монополия при формировании цены товара исходит из задачи 
_________ прибыли. 

4. Чистый монополист для максимизации прибыли будет наращивать 
выпуск продукции до тех пор, пока реализация дополнительной единицы 
обеспечивает _________ прирост валового дохода, чем прирост _________ 
издержек 
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5. Чистый монополист, стремящийся максимизировать прибыль, будет 
выбирать комбинации «цена – количество» в зоне __________ спроса. 

 

Тесты 

1. Вход фирм на рынок чистой монополии затруднен барьерами (да, 
нет). 

2. Чистый монополист обладает рыночной властью (да, нет). 
3. Ценовая дискриминация проводится чистым монополистом с благо-

творительной целью (да, нет). 
4. Чистая монополия чаще характерна для национальных рынков, чем  

локальных (да, нет). 
5. Рынок парфюмерии и косметики является примером чистой монопо-

лии (да, нет). 
 

Теперь Вы должны уметь 

 Определять признаки рынка чистой монополии. 
 Рассчитывать индексы Лернера и Херфиндаля–Хиршмана, которые 

позволяют определить степень монопольной рыночной власти отдельной 
фирмы. 

 Выбирать комбинацию «цена – количество», исходя их условия мак-
симизации прибыли. 

 Обосновать формы ценовой дискриминации, учитывающие особен-
ности поведения потребителей и задачу максимизации прибыли.  

 

Дискуссионные вопросы 

1. Какими характерными чертами обладает чистая монополия? 
2. Какие существуют барьеры для входа на монополизированный ры-

нок? 
3. Каким образом можно измерить степень монопольной власти над 

рынком? 
4. Каким образом в условиях монополии достигается равновесие? 
5. С какой целью монополии применяют ценовую дискриминацию? 

 

Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 
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3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с 

 

Дополнительная литература 

1. Меркулова, Ю. О совершенствовании антимонопольного законодатель-
ства [Текст] / Ю. Меркулова // Общество и экономика. – 2010. – № 10–11. 

2. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Тема 11. РАВНОВЕСИЕ ФИРМЫ 
НА РЫНКЕ МОНОПОЛИСТИЧЕСКОЙ КОНКУРЕНЦИИ 

11.1. Понятие и признаки рынка монополистической конкуренции. 

11.2. Равновесие монополистического конкурента в краткосрочном и долго�

срочном периодах функционирования. 

11.3. Последствия проявления монополистической конкуренции на микроэко�

номических рынках. 

 

11.1. Понятие и признаки рынка  
монополистической конкуренции 

Монополистическая конкуренция – это модель рыночной организа-
ции, при которой большое число небольших по размеру фирм – производят 
и  предлагают к продаже схожую, но не идентичную продукцию. Диффе-
ренциация товаров проявляется преимущественно в качестве и методах 
стимулирования сбыта. Фирма, обеспечивая за счет уникальной техноло-
гии, исключительные свойства производимому продукту, становится в оп-
ределенном смысле монополией (монополией по дифференцированному 
продукту). Она самостоятельно устанавливает цену без учета возможных 
конкурентных стратегий и стремится к максимизации прибыли. Однако, 
большое число товаров-аналогов и незначительная доля отдельной фирмы 
в объеме рыночного предложения сужает возможности проявления рыноч-
ной власти. На рынке монополистической конкуренции фирма выступает 
одновременно в двух качествах: как монополист, обладая уникальной тех-
нологией производства продукта и рыночной властью, и как конкурент, 
сталкиваясь в условиях субституции с борьбой фирм за вкусы и предпоч-
тения потребителей. Двоякая роль фирм и обусловила двойственное назва-
ние рынка «монополистическая конкуренция». 

Вход фирм на рынок монополистической конкуренции считается отно-
сительно свободным и не затруднен непреодолимыми барьерами. Монопо-
листическая конкуренция характерна для отраслей легкой и пищевой про-
мышленности, производства мебели, обуви, верхней одежды, косметики и 
парфюмерии, таким образом, для тех сфер экономической деятельности, в 
которых имеет место разнообразие вкусов, потребностей и предпочтений 
потребителей. 

Анализ поведения фирмы на рынке монополистической конкуренции 
(монополистического конкурента) предполагает изучение конфигурации 
кривой спроса на продукцию в условиях высокой степени субституции, 
сопоставление предельного дохода и предельных издержек, сравнение це-
ны и средних валовых издержек. 
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Кривая спроса на продукцию монополистического конкурента наклонена 
вниз. Она показывает, что фирма для увеличения объемов реализации выну-
ждена снижать цены. На рынке монополистической конкуренции при взаи-
мозаменяемости предлагаемых товаров ценовая эластичность спроса выше, 
чем при чистой монополии, но ниже, чем при совершенной конкуренции. 

Степень субституции товаров, уровень ценовой эластичности спроса и 
интенсивность конкурентной борьбы модифицирует конфигурацию гра-
фика спроса на рынках совершенной конкуренции, чистой монополии и 
монополистической конкуренции (рис. 47). Высокий уровень качества, 
обеспечивающий уникальные свойства товара, создает монополистическо-
му конкуренту круг приверженных покупателей торговой марке, спрос ко-
торых носит неэластичный характер. Высокая степень субституции побу-
ждает монополистического конкурента проводить активную рекламную 
кампанию.  

 

 
Рис. 47. 

а – график спроса на продукцию конкурентной фирмы;  
б – график спроса на продукцию чистого монополиста;  

в – график спроса на продукцию монополистического конкурента 

Таким образом, взаимозаменяемость товаров, ценовая эластичность 
спроса и число конкурирующих фирм выступают основными факторами, 
модифицирующими конфигурацию графика спроса на рынках совершен-
ной конкуренции, чистой монополии и монополистической конкуренции. 

 

11.2. Равновесие монополистического конкурента  
в краткосрочном и долгосрочном периодах функционирования 

График спроса на продукцию монополистического конкурента имеет от-
рицательный наклон, что обусловливает условие равновесия, аналогичное 
чистому монополисту. Равновесная цена и равновесный объем выпуска оп-
ределяются точкой Курно (т. К), отражающей равенство MR = MC. Фирма  

Q 

P 

D 

P 

Q

TR

Q

D

D

   



 106

получает монопольную  прибыль в виде избытка над средним доходом. Таким 
образом, расширенное условие равновесия монополистического конкурента в 
краткосрочном периоде выражается в виде: P > MR = MC < AC (рис. 48). 
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Рис. 48. Равновесие монополистического конкурента в краткосрочном периоде 

В долгосрочном периоде фирмы, действующие на рынке монополисти-
ческой конкуренции, сталкиваются с проблемой снижения прибыли. Это 
происходит по двум  экономическим причинам: 

1. Возможность получить монопольную прибыль при относительно 
свободном входе на рынок привлекает новые фирмы. В результате их чис-
ло растет, объем рыночного предложения увеличивается, а равновесная 
цена падает. Фирма из-за сужения контролируемой ею доли на рынке теря-
ет возможность диктовать свои условия и становится ценополучателем. 

2. Новые продавцы аналогичного товара, отвлекая у фирмы часть по-
купателей, делают спрос на ее продукцию более эластичным по цене. 
Вследствие этого кривая спроса в долгосрочном периоде становится более 
пологой (рис. 49). 
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Рис. 49. Равновесие монополистического конкурента  

в долгосрочном периоде 
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Отмеченные причины приводят к формированию у монополистическо-
го конкурента нормальной прибыли. В долгосрочном периоде цена моно-
полистического конкурента превышает минимум средних издержек. По-
ложительный эффект масштаба не достигается, в результате чего возникает 
неполная загрузка производственных мощностей. Они являются «платой» 
за дифференциацию продукта на рынке монополистической конкуренции. 
В связи с тем, что в долгосрочном периоде доля фирмы сужается, она не 
стремится увеличить выпуск, минимизировать средние издержки за счет 
положительного эффекта масштаба и снизить цену. Таким образом, фирма 
постепенно из категории ценоискателей переходит в категорию ценополу-
чателей, принимая, а не устанавливая правила рыночного поведения. 

Фирма стремится противостоять тенденции снижения прибыли в дол-
госрочном периоде и с этой целью активизирует рекламную политику и 
углубляет дифференциацию товара. 

 

11.3. Последствия проявления монополистической  
конкуренции на микроэкономических рынках 

Последствия монополистической конкуренции на микроэкономических 
рынках проявляются в следующем: 

1. Монополистический конкурент обладает рыночной властью, сила 
которой ослабевает в долгосрочном периоде функционирования на рынке 
дифференцированного продукта. 

2. Цены на рынке монополистической конкуренции выше, чем на рын-
ке совершенной конкуренции, но ниже чем на рынке чистой монополии. 

3. Монополистический конкурент получает монопольную прибыль в 
краткосрочном периоде за счет качества выпускаемой продукции и актив-
ного стимулирования продаж. 

4. Монополистический конкурент, стремясь к усилению дифференциа-
ции товара, в долгосрочном периоде не снижает до минимума средние ва-
ловые издержки и не оптимизирует эффект масштаба. 

5. Избыточные мощности монопольно – конкурентной фирмы свиде-
тельствуют о неэффективном использовании ею ресурсов в долгосрочном 
периоде. 

6. Как в краткосрочном, так и в долгосрочном периоде монополистиче-
ский конкурент несет большие затраты на рекламную деятельность, кото-
рая в РФ регулируется государством ФЗ «О рекламе».  

7. Потребитель в связи с широтой диапазона выбора и рекламным воз-
действием затрачивает дополнительное время на поиск и приобретение 
нужного товара. 
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Темы для докладов 

1. Особенности рынка монополистической конкуренции в сравнении с 
чистой монополией и совершенной конкуренцией. 

2. Дифференциация продукта как способ адаптации товаропроизводи-
теля к изменяющейся конкурентной среде. 

3. Реклама и особенности продвижения товара на рынке монополисти-
ческой конкуренции. 

 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 
№ Термин Определение 
1 Монополистическая 

конкуренция 
Фирма, обеспечивая за счет уникальной технологии, 
исключительные свойства производимому продукту, 
становится в определенном смысле монополией (мо-
нополией по дифференцированному продукту) 

2 Расширенное условие 
равновесия монополи-
стического конкурента 

Равновесная цена и равновесный объем выпуска оп-
ределяются точкой О (т. К), отражающей равенство 
MR = MC 

3 Точка Курно Модель рыночной организации, при которой большое 
число небольших по размеру фирм – производят и  
предлагают к продаже схожую, но не идентичную 
продукцию 

4 Монополистический 
конкурент 

P > MR = MC < AC 

5 Дифференциация  
товара 

Отличия товара, проявляющиеся в качественных и 
функциональных характеристиках, а также в способах 
продвижения на рынок  

 

Задачи 

З а д а ч а  1. Фирма производит лак для волос (тыс. шт. в год) и дейст-
вует на рынке монополистической конкуренции. Ее предельный доход вы-
ражается формулой MR = 40 – 5Q, а  предельные издержки в долгосрочном 
периоде функционирования описываются формулой LМС = 6Q – 15. Опре-
делите объем избыточных производственных мощностей фирмы, если ми-
нимальное значение средних валовых издержек в долгосрочном периоде 
равно 21 ден. ед. 

 
З а д а ч а  2. Выделите основные черты сходства и отличия рынка мо-

нополистической конкуренции по отношению к рынкам совершенной кон-
куренции и чистой монополии. 
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Открытые вопросы 

1. На рынке монополистической конкуренции фирма выступает одно-
временно в двух качествах: как _________, обладая уникальной технологи-
ей производства продукта и рыночной властью, и как ___________, стал-
киваясь в условиях субституции с борьбой фирм за вкусы и предпочтения 
потребителей. 

2. В условиях монополистической конкуренции при взаимозаменяемо-
сти предлагаемых товаров ценовая эластичность спроса _____, чем при 
чистой монополии, но ______, чем при совершенной конкуренции. 

3. Высокая степень субституции побуждает монополистического кон-
курента проводить активную ________ политику. 

4. Равновесная цена и равновесный объем выпуска определяются точ-
кой _______ (т. К), отражающей равенство  ________.. 

5. В долгосрочном периоде фирмы, действующие на рынке монополи-
стической конкуренции, сталкиваются с проблемой снижения ________. 

 
Тесты 

1. На рынке монополистической конкуренции предлагается к продаже 
однородный, стандартизированный продукт (да, нет). 

2. В условиях высокой взаимозаменяемости товаров монополистиче-
ский конкурент не стремится к максимизации прибыли (да, нет). 

3. Монопольно конкурентная фирма является ценоискателем (да, нет). 
4. Избыточные мощности позволяют фирме экономить ресурсы (да, 

нет). 
5. Рынок мороженого является примером монополистической конку-

ренции (да, нет). 
 
 

Теперь Вы должны уметь 

 Определять черты монополистической конкуренции, обуславливаю-
щие особенности экономического поведения фирмы в условиях высокой 
взаимозаменяемости товаров и эластичности спроса по цене.  

 Обосновать условие максимизации прибыли монополистического 
конкурента в краткосрочном и долгосрочном периодах функционирования. 

 Выявлять причины неполной загрузки производственных мощностей 
фирмы и противодействовать тенденции снижения прибыли в долгосроч-
ном периоде. 

 
Дискуссионные вопросы 

1. Какими признаками обладает рынок монополистической конкурен-
ции? 
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2. Какие существуют барьеры для вхождения на рынок монополисти-
ческой конкуренции? 

3. Какова степень эластичности спроса на продукцию монопольного 
конкурента по сравнению с рынком чистой монополии и совершенной 
конкуренции? 

4. Каким образом устанавливается равновесие монопольного конкурен-
та в краткосрочном и долгосрочном периоде? 

5. Почему в условиях монополистической конкуренции возникает не-
полная загрузка производственных мощностей? 

 
Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. – 263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

 
 

Дополнительная литература 

1. Матвиенко, Д.Ю. Абсолютное оружие или правила монополии? 
[Текст] / Д.Ю. Матвиенко // Современная конкуренция. – 2010. – № 1. 

2. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Тема 12. РАВНОВЕСИЕ ФИРМЫ  
НА РЫНКЕ ОЛИГОПОЛИЙ И МОДЕЛИ ПОВЕДЕНИЯ 

ОЛИГОПОЛИСТОВ 

12.1. Понятие и характерные признаки олигополистического рынка. 

12.2. Модели поведения олигополистов. 

12.3. Последствия функционирования олигополистического рынка. 

 

12.1. Понятие и характерные признаки  
олигополистического рынка 

Олигополия – это модель рыночной организации, при которой пред-
ложение какого-либо товара формируют несколько крупных производите-
лей (в среднем от двух до десяти), а появление новых фирм затруднено вы-
сокими барьерами. В роли барьеров выступают патенты, лицензии на пра-
во владения технологией или освоение территории, на которой находится 
сырьевое месторождение. 

Характерными признаками олигополистического рынка являются: 
1. Товары, предлагаемые на рынке, могут быть как стандартизирован-

ными, так и дифференцированными. 
2. Фирмы, действующие на рынке, взаимозависимы, и поведение каж-

дой из них строится в соответствии с возможной реакцией конкурентов. 
3. Возможность множества ответных реакций со стороны конкурентов 

вызывает многообразие моделей поведения олигополистов. 
4. Олигополисты склонны к согласованным действиям в отношении ус-

тановления цены и объема производства. 
5. Фирма – олигополист, обладая рыночной властью, диктует цену 

рынку, т. е. является ценополучателем. 
6. Цены на рынке относительно устойчивы и если они меняются, то од-

новременно у всех продавцов. 
К олигополии относятся автомобильная промышленность, производст-

во стали, пива, компьютеров, электрооборудования. Примерами олигопо-
листических рынков являются рынок сотовой связи, рынок образователь-
ных услуг, рынок бытовой техники и другие. 

 
 

12.2. Модели поведения олигополистов 

Поведение олигополистов явилось объектом научных исследований 
объектом научных исследований французского экономиста О. Курно. 
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Им разработана модель наиболее простой олигополистической струк-
туры – дуополии. Дуополия – это отрасль, состоящая из двух фирм, про-
изводящих однородный товар и одновременно принимающих решения на 
основании того, что цена и объем производства у конкурента будут посто-
янными. Объем производства фирмы, максимизирующей прибыль, будет 
изменяться в зависимости от изменений объема выпуска конкурента, что 
найдет отражение в кривой реакции (рис. 50). Кривые реакции Q1 и Q2 по-
казывают зависимость объема производства одной фирмы от объема вы-
пуска другой олигополистической фирмы. 

 

 
Рис. 50. Модель дуополии французского экономиста О. Курно 

Им разработана модель наиболее простой олигополистической струк-
туры – дуополии. Дуополия – это отрасль, состоящая из двух фирм, про-
изводящих однородный товар и одновременно принимающих решения на 
основании того, что цена и объем производства у конкурента будут посто-
янными. Объем производства фирмы, максимизирующей прибыль, будет 
изменяться в зависимости от изменений объема выпуска конкурента, что 
найдет отражение в кривой реакции (см. рис. 50). Кривые реакции Q1 и Q2 

показывают зависимость объема производства одной фирмы от объема 
выпуска другой олигополистической фирмы. 

В точке равновесия Курно, когда Q1 = Q2, каждая фирма верно пред-
полагает сколько будет производить конкурент и в зависимости от этого 
максимизирует прибыль. При равновесии Курно у фирм нет стимула ме-
нять свое поведение в отношении установления объема выпуска. Однако 
на практике объемы выпуска большинства фирм не являются фиксирован-
ными, а напротив подлежат регулированию в зависимости от складываю-
щейся ситуации на рынке. Следовательно, модель дуополии ограничена в 
использовании при проведении микроэкономического анализа деятельно-
сти фирмы.  
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В модели Курно фирмы выбирают объем производства, оставляя за 
рынком определение цены. Ж. Бертран предложил противоположный под-
ход, согласно которому фирмы устанавливают цены, оставляя за рынком 
определение объема продаж. Эта модель известна как «ценовая война» или 
конкуренция по Бертрану (рис. 51). 

 

 
Рис. 51. Модель «ценовая война» или конкуренция по Бертрану 

Предположим, что две фирмы продают некоторое количество одинако-
вого продукта (Qm) по цене выше предельных издержек (Pm). Предельные 
издержки (МС) постоянны и не меняются с изменением объемов выпуска. 
Если первая фирма снизит свою цену, то все потребители захотят купить ее 
продукт, и она отвлечет всех покупателей у другой фирмы. Аналогично 
может рассуждать и вторая фирма. Полученное, исходя из логики «цено-
вой войны», оно называется равновесием по Бертрану (см. рис. 51). 

Экономисты Р. Холл, К. Хитч и П. Суизи разработали модель «изги-
бающейся кривой спроса», которая описывает поведение олигополистов, 
сталкивающихся с наклонной кривой спроса на свою продукцию и реаги-
рующих снижением своей цены на снижение цены конкурентом (рис. 52). 
При этом повышение цены одним из них не приводит к повышению цен 
другими. Следовательно, каждая фирма исходит из того, что если она сни-
зит свои цены, то это выгоднее сделать и остальным конкурентам, чтобы 
расширить продажи. И наоборот, если цена повышается, то остальным 
участникам рынка лучше не следовать за этой фирмой. 

На рис. 52 показано, что кривая спроса на продукцию олигополиста 
имеет излом в точке Е, отражая высокоэластичный участок (DE) и неэла-
стичный участок (ED1). Предельные издержки (МС) могут меняться, не 
вызывая изменения цены товара. Данная модель объясняет жесткость цен 
при олигополии и стремление олигополистов вести неценовую конку-
ренцию. 
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Рис. 52. Ломаная кривая спроса на продукцию олигополиста 

Модель картеля показывает поведение олигополистов, вступивших в 
прямой тайный сговор. Картель – это письменное или устное соглашение 
по поводу цен, объемов производства и разделении рынков сбыта. Поведение 
фирм, вступивших в картель, описывается формулой P  MR = MC AC. 
Примером является международный картель ОПЕК, объединяющий 
13 стран – экспортеров нефти. Формирование данного картеля привело к 
росту в 4 раза цены на нефть, что в итоге спровоцировало нефтяной кризис 
1973–1974 гг.  

Модель «лидерство в ценах» предполагает, что крупная или эффектив-
ная фирма диктует цену рынку, а остальные участники рынка принимают 
эти условия как заданные.  

Модель «издержки плюс» описывает ценообразование по принципу: 
средние переменные издержки плюс процентная надбавка к ним. Надбавка 
(обычно 10–15 % от AVC) необходима для покрытия накладных расходов 
(AFC) и обеспечение необходимого уровня прибыли. Формула расчета це-
ны выражается в виде: Р = AVС + m (AVC), где m – процент надбавки.  

Таким образом, поведение олигополистов описывается различными 
моделями, каждая из которых характеризует особенности рынка, обуслов-
ленные взаимозависимостью фирм. 

 

12.3. Последствия функционирования  
олигополистического рынка 

Последствия олигополии состоят в следующем: 
1. Цены, формирующиеся на олигополистическом рынке, выше, чем на 

рынке совершенной конкуренции, но ниже, чем на рынке чистой монопо-
лии. 

2. Цены характеризуются относительной стабильностью и меняются 
одновременно у всех конкурирующих фирм. 
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3. На олигополистическом рынке предложение продукции формируют 
несколько крупных корпораций, стремящихся к лидерству за счет про-
дуктных и технологических инноваций. 

4. Производство олигополистов отличается технической и технологи-
ческой сложностью. 

5. Олигополисты склонны к тайным соглашениям и сговорам, в резуль-
тате которых рынок может стать чисто монопольным. 

Отмеченные последствия обуславливают необходимость государст-
венного регулирования деятельности олигополистов в рамках антимоно-
польного законодательства. 

 
Темы для докладов 

1. Особенности  функционирования олигополистического рынка и его 
социально-экономическая эффективность. 

2. Разновидности олигополистических структур в современной эконо-
мике. 

3. Инструменты государственного регулирования олигополистического 
рынка. 

 
Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 
№ Термины Определения 
1 Олигополия Модель рыночной организации, при которой пред-

ложение какого-либо товара формируют несколько 
крупных производителей (в среднем от двух до де-
сяти), а появление новых фирм затруднено высоки-
ми барьерами 

2 Дуополия Письменное или устное соглашение фирм по пово-
ду цен, объемов производства и разделении рынков 
сбыта 

3 Равновесие Курно Отрасль, состоящая из двух фирм, производящих 
однородный товар и одновременно принимающих 
решения на основании того, что цена и объем про-
изводства у конкурента будут постоянными 

4 Картель Ценообразование по принципу: средние перемен-
ные издержки плюс процентная надбавка к ним 

5 Модель «издержки плюс» Ситуация, при которой каждая фирма верно пред-
полагает, сколько будет производить конкурент и в 
зависимости от этого максимизирует прибыль 
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Задачи 

З а д а ч а  1. Фирма находится в условиях несовершенной конкуренции. 
Цена и функция общих затрат представлена в таблице. 

 
Выпуск продукции Q, шт. Цена Р, руб. Общие затраты ТС, руб. 

0 7 3 
1 6 5 
2 5 6 
3 4 7 
4 3 8 
5 2 14 
6 1 24 

 
1. Определите точку максимальной прибыли и по какой цене фирма 

сможет продать свою продукцию на рынке? 
2. Какую общую прибыль получит фирма в положении равновесия, че-

му будут равны общий доход и общие издержки. 
3. Рассчитайте необходимые данные и сведите их в таблицу. 
 
З а д а ч а  2. Проведите сравнительный анализ особенностей функцио-

нирования рынков совершенной конкуренции, чистой монополии, монопо-
листической конкуренции и олигополий. 

 
Открытые вопросы 

1. Олигополисты склонны к __________ действиям и в отношении ____ 
и _________ производства. 

2. Фирма – олигополист, обладая _________ властью, диктует цену и 
является ______________. 

3. Модель «изгибающейся кривой спроса» описывает поведение олиго-
полистов, сталкивающихся с наклонной кривой спроса на свою продукцию 
и реагирующих снижением цены на снижение цены конкурентом. 

4. В условиях «жесткости» цен олигополисты склонны вести _________ 
конкуренцию 

5. Цены на олигополистическим рынке относительно ___________ и 
если меняются, то ____________ у всех фирм. 

 
 

Тесты 

1. Вход фирм на олигополистический рынок затруднен барьерами (да, 
нет). 

2. Экономическое поведение олигополистов описывается одной моде-
лью «издержки плюс» (да, нет). 
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3. Входные барьеры лишают фирм возможности сговора (да, нет). 
4. На олигополистическом рынке цены относительно стабильны и если 

меняются, то только у одной фирмы (да, нет). 
5. Рынок сотовой связи является примером олигополии (да, нет).  

 
Теперь Вы должны уметь 

 Определять характерные черты олигополистического рынка, обу-
славливающие особенности экономического поведения фирм в условиях 
относительной взаимозависимости. 

 Моделировать экономическое поведение олигополистов, исходя из 
стремления максимизировать прибыль. 

 Прогнозировать реакцию конкурентов в ответ на изменения цены, 
объема выпуска и технологических инноваций. 

 
Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. – 263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]:  
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

 
Дополнительная литература 

1. Кохно П. Конкуренция высокотехнологичной продукции [Текст]/  
П. Кохно, А. Кохно // Общество и экономика. – 2010. – № 10–11. 

2. Суханова, Т. В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Контрольные вопросы 

1. Какими характерными признаками обладает олигополистический 
рынок? 

2. Какие существуют барьеры для вхождения на олигополистический 
рынок? 

3. Какие известны модели поведения олигополиста и в чем их ключе-
вые особенности? 

4. Каковы социальные и экономические последствия «ценовых войн» 
на олигополистическом рынке? 

5. Почему рынок олигополий, как и рынок чистой монополии, подвер-
гается административному контролю в рамках антимонопольной политики 
государства? 
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Тема 13. АНТИМОНОПОЛЬНОЕ ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВО  
И РЕГУЛИРОВАНИЕ ПРОИЗВОДСТВЕННО-

КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ  
ФИРМ-МОНОПОЛИСТОВ 

13.1. Объективная необходимость проведения государством антимонополь�

ной политики. 

13.2. Антимонопольное законодательство как инструмент государственного 

регулирования монополий. 

13.3. Антимонопольная политика в отношении естественных монополий. 

 

13.1. Объективная необходимость проведения государством 
антимонопольной политики 

Большинство современных экономистов сходятся во мнении, что 
функционирование монопольных структур имеет для общества и нацио-
нальной экономики как положительные, так и отрицательные последст-
вия. Крупное производство позволяет лучше использовать эффект масшта-
ба и широко развертывать научно-исследовательские и опытно-
конструкторские разработки. Все это, при прочих равных условиях, снижа-
ет себестоимость и повышает качество выпускаемой продукции. Вместе с 
тем, монополии создают искусственные барьеры, препятствующие конку-
рентам войти в отрасль и на рынок. Подобные действия монополий сдер-
живают рост отраслевого предложения товара и препятствуют снижению 
цены. Если в условиях совершенной конкуренции цена товара формирует-
ся на уровне предельных издержек, то у монополии цена продукции пре-
вышает предельные издержки. Данное условие ценообразования позволяет 
монополии получать прибыль даже при не рациональном использовании 
ресурсов. В связи с этим деятельность монополий усиливает дифферен-
циацию доходов в обществе, что чревато социально-политическими кон-
фликтами. 

Принимая во внимание отрицательные стороны деятельности фирм-
монополистов, правительства стран с развитой рыночной экономикой про-
водят активную антимонопольную политику. Она предполагает реализа-
цию следующих ключевых направлений: 

1. Предотвращение возникновения новых монополий. 
2. Формирование конкурентной среды в монополизированных отрас-

лях. 
3. Регулирование деятельности уже существующих монопольных 

структур с тем, чтобы противодействовать злоупотреблениям возможным 
из-за их власти над рынком, а также в целях налогообложения монополь-
ной прибыли. 
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13.2. Антимонопольное законодательство как инструмент  
государственного регулирования монополий 

Инструментом проведения антимонопольной политики является анти-
монопольное законодательство, направленное против накопления фирма-
ми опасной для общества монопольной власти. Антимонопольное законо-
дательство может рассматриваться в узкой и широкой трактовке. Антимо-
нопольное законодательство в узком смысле направлено против чистых 
монополий и крупных олигополий, а также на предотвращение нечестных 
действий, нарушающих принятые нормы делового общения. Антимоно-
польное законодательство в узком смысле направлено против всех форм 
накопления монопольной власти и монопольного поведения на рынке. 

Классическим примером антимонопольного законодательства является 
антитрестовское законодательство США. Первым был принят закон Шер-
мана (1890 г.) против монополизации торговли и коммерческой деятельно-
сти. Он запрещал любые формы контрактов, направленные на ограничение 
свободы торговли, а также объявлял вне закона нечестные приемы устра-
нения конкурентов. В качестве мер наказания предусматривались штрафы, 
возмещение убытков, расформирование виновной фирмы, тюремное за-
ключение. Главная особенность закона Шермана – это нацеленность на 
борьбу с уже существующими монополиями, а его недостатками были не-
четкость основных определений и отсутствие органа, контролирующего 
выполнение закона. Эти недостатки были устранены принятием в 1914 г. 
закона Клейтона и Федерального закона о торговой комиссии. В дальней-
шем антитрестовское законодательство США развивалось от узкой к ши-
рокой трактовке. В целом антитрестовские законы США оказали большое 
влияние на развитие антимонопольного законодательства ряда стран, в том 
числе и современной России. 

Главным органом, осуществляющим антимонопольную политику в 
России, является Федеральная антимонопольная служба (ФАС). На него 
возложены задачи контроля за слиянием крупных предприятий, пресече-
ние разнообразных форм сговора. Основными законами, регулирующими 
деятельность монополий в России, являются ФЗ «О естественных монопо-
лиях» и ФЗ «О конкуренции и ограничении монополистической деятель-
ности на товарных рынках». Данные законы требуют проведения государ-
ственной политики недопущения формирования новых монополий. В це-
лом система антимонопольного регулирования в России находится на ста-
дии формирования и требует дальнейшего совершенствования.  
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13.3. Антимонопольная политика в отношении  
естественных монополий 

В ряде отраслей избежать образования монополий невозможно и госу-
дарство вынуждено осуществлять по отношению к ним прямое или кос-
венное регулирование. Одной из форм прямого регулирования является 
контроль над ценой естественного монополиста. Государство устанавлива-
ет цены или их предельные значения на газ, воду, электроэнергию, желез-
нодорожные перевозки, коммунальные услуги, транспортировку нефти. 
Цены (тарифы) могут устанавливаться централизованно для всей страны 
или региональными комиссиями для своих краев, республик, областей, го-
родов, районов. Максимальный уровень цен должен покрывать издержки 
монополиста и обеспечивать ему минимальную прибыль, получаемую при 
условии Р = АТС.  

Если государство не считает целесообразным проводить сдерживаю-
щую ценовую политику в отношении естественных монополий, то оно мо-
жет использовать систему налоговых регуляторов. 

Ведущие отечественные экономисты полагают, что для повышения 
эффективности функционирования естественных монополий в России и 
укрепления позиций на мировых рынках необходимо реформировать их 
структуру, а ключевым направлением, должно стать развитие потенциаль-
но конкурентных элементов. 

 
Темы для докладов 

1. Цели и инструменты антимонопольной политики. 
2. Объективные трудности демонополизации российской экономики. 
3. Зарубежный опыт антимонопольного регулирования. 
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термины Определения 
1 Монополия Возможность фирм самостоятельно устанавливать цену, 

исходя из задачи максимизации прибыли 
2 Антимонопольное  

законодательство 
Фирма, выступает единственным продавцом товара, не 
имеющего близких заменителей 

3 Монопольная власть Свод законов, направленных против накопления фир-
мами опасной для общества монопольной власти 

4 Федеральная  
антимонопольная 

служба 

Институт государственного управления, применяющий 
меры антимонопольного регулирования  

5 Антимонопольная  
политика 

Политика государства, направленная на регулирование 
деятельности монополий и крупных олигополий 
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Открытые вопросы 

1. Функционирование монопольных структур имеет для общества и на-
циональной экономики как ____________, так и ____________ последст-
вия. 

2. Если государство не считает целесообразным проводить сдержи-
вающую ценовую политику в отношении естественных монополий, то оно 
может использовать систему ___________ регуляторов. 

3. Принимая во внимание _________ стороны деятельности фирм-
монополистов, правительства стран с развитой рыночной экономикой про-
водят активную ___________ политику 

4. Антимонопольное законодательство является _______ проведения 
антимонопольной политики.  

5. Основными законами, регулирующими деятельность монополий в 
России, являются ФЗ ________________ и ФЗ «О конкуренции и ограниче-
нии монополистической деятельности на товарных рынках». 

 
Тесты 

1. Деятельность монополий сопряжена только с отрицательными по-
следствиями для общества и национальной экономики (да, нет). 

2. Монопольные структуры склонны к неэффективному использованию 
ограниченных природных ресурсов и поэтому их деятельность должна ре-
гулироваться государством (да, нет). 

3. Антимонопольное законодательство большинства стран мира на-
правлено против накопления фирмами опасной для общества монопольной 
власти (да, нет). 

4. Антитрестовкие законы США оказали большое влияние на развитие 
антимонопольного законодательства многих стран мира, в том числе и 
России (да, нет). 

5. Контроль над ценой и налоговое регулирование являются способами 
прямого воздействия на деятельность естественно монопольных структур 
(да, нет).  

Теперь вы должны уметь 

 Обосновать положительные и отрицательные стороны деятельности 
чистых монополистов. 

 Определять направления и инструменты антимонопольной политики 
государства. 

 Применить основные положения антимонопольного законодательст-
ва к регулированию монопольных структур. 
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Дискуссионные вопросы 

1. В чем состоит объективная необходимость проведения государством 
антимонопольной политики? 

2. Каковы ключевые направления государственной антимонопольной 
политики? 

3. Какие законодательные акты регулируют деятельность монопольных 
структур в России? 

4. Какие функции выполняет Министерство по антимонопольной поли-
тике и поддержке предпринимательства? 

5. Какие способы антимонопольного регулирования применяются в от-
ношении естественных монополий? 

 
Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р. С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
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Тема 14. ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА И ОСОБЕННОСТИ 
ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ РЫНКА ФАКТОРОВ 

ПРОИЗВОДСТВА 

14.1. Понятие рынка факторов производства,  его отличия от рынка благ и 

функции, выполняемые в экономической системе. 

14.2. Особенности формирования спроса и предложения факторов производ�

ства. 

14.3. Основные правила использования фирмой факторов производства. 

14.4. Равновесие рынка факторов производства. 

 

14.1. Понятие рынка факторов производства,   
его отличия от рынка благ и функции, выполняемые  

в экономической системе 

Рынок факторов производства – это сфера экономики, в которой 
осуществляется их купля-продажа, и где в результате взаимодействия 
спроса и предложения формируются цены на труд, землю, капитал, пред-
принимательскую способность в форме заработной платы, ренты, процента 
и прибыли. К видам рынков факторов производства относятся рынок тру-
да, рынок земли, рынок капитала. Данные рынки тесно взаимосвязаны и 
взаимодействую друг с другом. 

Ключевые отличия рынка факторов производства от рынка товаров и 
услуг состоят в следующем: 

1. Рынок факторов производства имеет производный характер, т.е. не-
обходимость его обусловлена потребностями общества в производстве то-
варов и оказании услуг. 

2. На рынке факторов производства экономические роли фирм и до-
машних хозяйств меняются. Если на рынке товаров и услуг фирмы форми-
руют предложение и выступают в роли продавцов, стремящихся к макси-
мизации прибыли, а домашние хозяйства формируют спрос и выступают в 
роли покупателей, максимизирующих общую полезность, то на рынке фак-
торов производства фирмы становятся покупателями, а домашние хозяйст-
ва – продавцами. 

3. Если на рынке товаров и услуг формируется потребительский спрос 
домашних хозяйств с целью удовлетворения материальных, духовных и 
социальных потребностей, то на рынке факторов производства формирует-
ся производственный спрос фирм для выпуска экономических благ, вос-
требованных конечными потребителями. 

4. Фирмы предъявляют спрос на различные факторы производства с 
целью их совместного использования при создании экономических благ. 



 125

5. В процессе формирования цены на факторном рынке помимо рыноч-
ных сил спроса и предложения активно участвуют государство, профсою-
зы, ассоциации предпринимателей, политические партии. 

В экономической системе рынок факторов производства выполняет 
следующие функции: 

1. Определяет цены на факторы производства. 
2. Распределяет ограниченные ресурсы по отраслям и секторам эконо-

мики. 
3. Обуславливает объем и характер распределения факторных доходов. 
4. Участвует в установлении общего равновесия микроэкономических 

рынков. 
Таким образом, роль рынка факторов производства заключается в 

обеспечении национальной экономики ресурсами, востребованными фир-
мами для производства товаров и оказания услуг. 

 

14.2. Особенности формирования спроса  
и предложения факторов производства 

Спрос на факторы производства (ресурсы) является вторичным, т. е. 
производным или зависимым от спроса на продукцию, изготавливаемую с 
использованием данного фактора. Зависимый характер спроса на фактор 
производства обусловлен его производительностью  и ценой готового про-
дукта. Если при неизменности всех факторов производства увеличивается 
лишь один из них, то вступает в действие закон убывающей предельной 
производительности, проявляющийся в снижении предельного физического 
продукта.  

Прирост дохода фирмы за счет использования дополнительной едини-
цы ресурса называется предельной доходностью ресурса или доходом от 
предельного продукта в денежном выражении: MRP = MPMR, где МР – 
предельный физический продукт, а MR – предельный доход. 

Графически предельная доходность ресурса выражается кривой спроса, 
с которой сталкивается фирма на рынке готовой продукции. Данная кривая 
имеет отрицательный наклон и отражает убывающую доходность ресурса 
(рис. 53 – график спроса на ресурс). 

Прирост издержек за счет введения в производство дополнительной 
единицы переменного ресурса называется предельными издержками ре-
сурса – MRC. На объем предельных издержек влияют цены предложения 
ресурса. На совершенно – конкурентном рынке факторов производства це-
на ресурса будет постоянной, что выразится в горизонтальной линии MRC 
на уровне средних издержек АС (рис. 54). 
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Рис. 53. График спроса на ресурс Рис. 54. Цена, предельные и средние 

издержки ресурса на совершенно 
конкурентном рынке факторов  

производства 

В микроэкономическом анализе принято различать понятия «спрос на 
ресурс» и «объем спроса на ресурс». Спрос на ресурс выражается всей кри-
вой, и его изменения происходят под влиянием неценовых факторов, к ко-
торым относятся: 

1. Изменения в спросе на товары и услуги, произведенные с использо-
ванием данного фактора. 

2. Изменения цен на замещающие и взаимодополняющие ресурсы  
(рис. 55). 

 

D0 

Q 

P 

D1 

D2 

 
Рис. 55. Изменение спроса на ресурс 

Объем спроса на ресурс – это точка на кривой спроса и его изменения 
происходят под влиянием цены ресурса. С ростом цены ресурса объем 
спроса на него снижается, а с понижением цены объем спроса на ресурс 
растет.  
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Отраслевой спрос на ресурс образуется путем суммирования объемов 
спроса каждой фирмы, входящей в отрасль. Рыночный спрос на ресурс оп-
ределяется как сумма отраслевого спроса при каждой возможной цене. 

Предложение факторов производства – это совокупность факторов 
производства, находящихся на рынке или способных быть представленны-
ми к продаже по определенным ценам. Предложение факторов производ-
ства выражается кривой, имеющей постоянный возрастающий характер, и 
его изменение зависит от действия неценовых факторов (рис. 56):  

1. Соотношения цен на ресурсы. 
2. Доступности и наличия заменителей ресурса. 
3. Мобильности ресурса. 
4. Фактора времени. 
 

 
Pres  sres 

 B 
A 
 
 Qres 
 

Рис. 56. График предложения ресурса 

Объем предложения факторов производства выражается точкой на кривой 
предложения и зависит от цены ресурса. С ростом цены ресурса объем его 
предложения растет, а с понижением цены объем его предложения падает.  

Таким образом, особенности формирования спроса и предложения ре-
сурсов обусловлены законом убывающей предельной производительности, 
а также взаимозаменяемостью и взаимодополняемостью факторов в про-
цессе производства. 

 

14.3. Основные правила использования фирмой  
факторов производства 

Фирма использует факторы производства в различных комбинациях и 
стремится при этом к минимизации издержек и максимизации прибыли. 
Для обеспечения минимизации издержек производства необходимо срав-
нить рыночную цену каждого фактора с его предельным продуктом и вы-
брать такое сочетание, при котором объемы предельных продуктов ис-
пользуемых факторов пропорциональны их ценам (правило 1- правило 
минимизации издержек): 

1 2 3

1 2 3

F F F

F F F

МР MP MP

P P P
    (15) 
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Минимизация издержек достигается за счет взаимозамещения факто-
ров, которое определяет специфику ценообразования на факторном рынке. 
На факторы с низкой производительностью, спрос падает и цены снижа-
ются, а на факторы с высокой производительностью, напротив, растет 
спрос и увеличивается цена. 

Фирма достигает максимизации прибыли в процессе использования ре-
сурса, когда обеспечивается равенство предельного физического продукта 
в денежном выражении и предельных издержек от привлечения дополни-
тельной единицы ресурса, т.е. MRP = MRC. При покупке фирмой несколь-
ких факторов это условие распространяется на каждый из них:  

MRPL = MRCL,  (16) 

MRPK = MRCK,  (17) 

MRPZ = MRCZ,  (18) 

где   L –  труд;  
 K –  капитал;  
 Z –  земля. 
Правило максимизации прибыли (правило 2) может быть выражено 

в виде  
 

1L K Z

L K Z

MRP MRP MRP

MRC MRC MRC
   . (19) 

 

Если фирма, максимизирующая прибыль, действует на совершенно-
конкурентных рынках благ и факторов производства, то вводимый ресурс 
должен использоваться до точки, в которой:  

 

РL = MRPL, РK = MRPK, РZ =MRPZ (20) 

или   

 1L K Z

L K Z

MRP MRP MRP

P P P
   .  

 

14.4. Равновесие рынка факторов производства 

Равновесие рынка факторов производства – это ситуация, когда реше-
ния потребителей о покупке факторов производства согласуются с реше-
ниями продавцов об их продаже, объем спроса равен объему предложения, 
а цена спроса равна цене предложения (рис. 57). 
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Рис. 57. Равновесие рынка факторов производства 

Под ценой спроса на рынке факторов производства понимается макси-
мальная цена, по которой фирма готова приобрести определенное количе-
ство фактора в некоторый период времени. Под ценой предложения на 
рынке факторов производства понимается минимальная цена, по которой 
собственник фактора готов предложить к продаже определенное его коли-
чество  в некоторый период времени. Таким образом, цена предложения 
формирует величину факторного дохода собственника ресурса. 

Факторы производства характеризуются текущей и капитальной ценой. 
Текущая цена – это цена услуги фактора в течение определенного перио-
да времени. Капитальная цена – это цена окончательной продажи факто-
ра, когда происходит смена собственника. В отличие от земли и капитала, 
труд характеризуется только текущей ценой. 

Таким образом, доходы собственников факторов производства форми-
руются на основе законов спроса, предложения и предельной производи-
тельности. 

 
Темы для докладов 

1. Эластичность спроса на ресурс и факторы ее определяющие. 
2. Эластичность предложения ресурса и факторы ее определяющие. 
3. Влияние НТП на предложение факторов производства. 
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

№ Термины Определения 
1 Рынок факторов  

производства 
Прирост дохода фирмы за счет использования до-
полнительной единицы ресурса называется 

2 Предельные  
издержки ресурса 

Цена услуги фактора в течение определенного пе-
риода времени 
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3 Предельная  
доходность ресурса 

Прирост издержек за счет введения в производство 
дополнительной единицы переменного ресурса 

4 Текущая цена Совокупность факторов производства, находя-
щихся на рынке или способных быть представлен-
ными к продаже по определенным ценам 

5 Предложение факторов 
производства 

Сфера экономики, в которой осуществляется их ку-
пля-продажа, и где в результате взаимодействия 
спроса и предложения формируются цены на труд, 
землю, капитал, предпринимательскую способность 
в форме заработной платы, ренты, процента и при-
были 

 
Задачи 

З а д а ч а  1. Фирма является совершенным конкурентом на рынке блага 
и на рынке фактора; цена блага (Р) равна 2, прокатная цена фактора (r) – 22. 

Определите объем закупки фирмой фактора (F) на основе данных при-
лагаемой таблицы. 

 
F 4 5 6 7 8 9 10 

MPF 21 20 18 15 11 6 0 
 
З а д а ч а  2. Фирма является монополистом на рынке благ и совершен-

ным конкурентом на рынке фактора. Цена фактора равна 22 ден. ед.  
Определите, при какой предельной производительности фактора фирма 

достигает максимума прибыли, на основе данных приведенной таблицы. 
 

Количество фактора 4 5 6 7 8 9 10 
Предельная производитель-
ность фактора 

21 20 18 15 11 6 0 

Предельная выручка 1,6 1,4 1,2 1,0 0,8 0,6 0,4 
 

Открытые вопросы 

1. Рынок факторов производства имеет _______ характер, т.е. необхо-
димость его обусловлена потребностями общества в ___________ товаров 
и оказании услуг. 

2. На рынке факторов производства формируется __________ спрос 
фирм для выпуска экономических благ, востребованных ____________ по-
требителями. 

3. Спрос на факторы производства (ресурсы) является ___________, т.е. 
производным или __________ от спроса на продукцию, изготавливаемую с 
использованием данного фактора. 
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4. Под ценой спроса на рынке факторов производства понимается 
__________ цена, по которой фирма готова приобрести определенное ко-
личество фактора в некоторый период времени. 

5. ___________цена – это цена окончательной продажи фактора, когда 
происходит смена собственника. 

 
Тесты 

1. Фирма достигает максимизации прибыли в процессе использования 
ресурса, когда обеспечивается равенство предельного физического продук-
та в денежном выражении и предельных издержек от привлечения допол-
нительной единицы ресурса, т.е. MRP = MRC (да, нет). 

2. Под ценой предложения на рынке факторов производства понимает-
ся средняя цена, по которой собственник фактора готов предложить к про-
даже определенное его количество  в некоторый период времени (да, нет). 

3. Равновесие рынка факторов производства – это ситуация, когда ре-
шения потребителей о покупке факторов производства согласуются с ре-
шениями продавцов об их продаже, объем спроса равен объему предложе-
ния, а цена спроса равна цене предложения (да, нет). 

4. Фирма использует факторы производства в различных комбинациях 
и стремится при этом к минимизации издержек и максимизации прибыли 
(да, нет). 

5. В отличие от земли и капитала, труд как фактор производства не 
имеет текущей цены (да, нет). 

 
Теперь Вы должны уметь 

 Построить график спроса на ресурс и определить его изменения 
под воздействием неценовых факторов. 

 Обосновать факторы формирования предложения ресурса. 
 Применить правило минимизации издержек и максимизации 

прибыли при использовании фирмой нескольких факторов производ-
ства. 

 Обосновать рекомендации по оптимальному соотношению фак-
торов производства. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Что понимается под рынком факторов производства, каковы его 
функции и отличия от рынка товаров и услуг? 

2. Почему спрос на факторы производства является производным от 
спроса на товары и услуги? 

3. В чем состоит экономический смысл закона убывающей предельной 
производительности ресурса? 



 132

4. Как рассчитывается предельный продукт в денежном выражении и 
каково основное правило использования ресурсов? 

5. Какие факторы обуславливают объем предложения экономических 
ресурсов? 

6. Какими правилами должна руководствоваться фирма, чтобы мини-
мизировать издержки от использования ресурсов и максимизировать при-
быль? 

7. В чем проявляется отличие между капитальной и текущей ценой 
фактора производства? 

8. Каким образом достигается равновесие рынка факторов производства? 
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Тема 15. ФУНКЦИОНИРОВАНИЕ РЫНКА ТРУДА  
В УСЛОВИЯХ СОВЕРШЕННОЙ И НЕСОВЕРШЕННОЙ 

КОНКУРЕНЦИИ 

15.1. Особенности функционирования совершенно�конкурентного рынка тру�

да и основные правила найма дополнительного работника. 

15.2. Модели функционирования рынка труда при несовершенной конкурен�

ции. 

 

15.1. Особенности функционирования  
совершенно-конкурентного рынка труда и основные правила 

найма дополнительного работника 

В экономической теории под рынком труда понимается сфера взаимо-
действия продавцов и покупателей рабочей силы, в результате, которого уста-
навливается равновесная цена рабочей силы и равновесный объем занятости. 

Совершенно-конкурентный рынок труда – это упрощенная модель 
функционирования, построенная на ряде предпосылок: 

1. На рынке труда присутствует множество предпринимателей и наем-
ных работников, каждый из которых в отдельности не влияет на величину 
установленных ставок заработной платы. 

2. Ни наемные работники, ни предприниматели не создают на рынке 
труда организаций, требующих изменения ставок заработной платы.  

3. Государство не регулирует функционирование рынка труда.  
4. Работники и предприниматели хорошо информированы о состоянии 

рынка труда. 
5. Поведение наемных работников и предпринимателей подчинено 

принципу экономической рациональности, т.е. наемные работники, при 
прочих равных условиях, отдадут предпочтение рабочему месту с более 
высокой заработной платой, а предприниматели, привлекая наемных ра-
ботников к труду, исходя из их предельной производительности и принци-
па  максимизации прибыли. 

Важнейшими элементами рынка труда, участвующими в механизме 
функционирования, являются спрос и предложение рабочей силы. Спрос 
на рабочую силу – это количество рабочей силы, которое работодатель же-
лает и может приобрести по рыночной цене в данный период времени. К 
числу факторов, воздействующих на спрос на рабочую силу относятся: 

 производительность труда наемных работников; 
 величина ставок заработной платы; 
 характер применяемой технологии выпуска; 
 цены производственных ресурсов; 
 спрос потребителей на выпускаемую продукцию. 
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Отмеченные факторы могут вызывать как увеличение спроса на рабо-
чую силу и движение графика вправо вверх, так и уменьшение спроса на 
рабочую силу и движение графика влево вниз. 

Спрос на рабочую силу характеризуется свойством эластичности. Так, 
спрос на рабочую силу более эластичен при следующих условиях: 

 спрос потребителей на продукцию фирмы эластичен по цене и рас-
полагаемому доходу; 

 имеет место высокая степень взаимозаменяемости используемых 
факторов производства; 

 заработная плата наемных работников является основным элементом 
издержек производства продукции; 

 фирма функционирует в долгосрочном периоде, позволяющем гибко 
реагировать на изменения в ставках заработной платы наемных работни-
ков. 

Спрос на рабочую силу менее эластичен при следующих условиях: 
 спрос потребителей на продукцию фирмы неэластичен по цене  и 

объему располагаемого дохода; 
 имеет место низкая взаимозаменяемость используемых факторов 

производства; 
 заработная плата наемных работников не является основным элемен-

том издержек производства продукции;  
 фирма функционирует в краткосрочном периоде. 
Фирма будет увеличивать найм работников до тех пор, пока дополни-

тельно привлеченная к труду рабочая сила приносит больше дохода, чем ее 
цена. Решение о найме дополнительного работника определяется различи-
ем между предельным доходом его продукта (MRPL) и предельными затра-
тами по найму, совпадающими по величине со ставкой заработной платы 
(МС = W). В условиях совершенной конкуренции фирма может реализо-
вать дополнительный продукт, не влияя на его рыночную цену. Поэтому 
предельный доход от найма дополнительного работника рассчитывается по 
формуле: MRPL = МРLР, где Р – цена продукта. 

Таким образом, основные правила найма дополнительного работника 
состоят в следующем: 

1. Если MRPL  W, то фирме необходимо продолжить найм дополни-
тельных работников. 

2. Если MRPL  W, то фирме необходимо сократить численность наем-
ных работников. 

3. Если MRPL = W, то фирма максимизирует свой доход и не нуждается 
в изменении численности наемных работников. 

Увеличение найма дополнительных работников выражается движени-
ем по кривой спроса на рабочую силу, а изменение таких факторов, как 
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производительность труда, цена готовой продукции фирмы или цена ис-
пользуемых ресурсов вызывает перемещение кривой спроса. 

Предложение рабочей силы проявляется в желании и способности ин-
дивида работать определенное количество времени за установленную за-
работную плату. Объем предложения рабочей силы зависит от численно-
сти населения и ее трудоспособной части, индивидуальных предпочтений 
по распределению времени между трудом и досугом, величины заработной 
платы. 

Индивидуальное предложение рабочей силы связано с экономическим 
поведением человека, а именно с выбором одной из двух альтернатив: по-
святить себя досугу или работе. Поскольку располагаемое время индивида 
ограничено, то он может достичь максимума полезности, распределяя вре-
мя между трудом и досугом таким образом, чтобы предельные доходы от 
работы и досуга были равны. Кривая индивидуального предложения рабо-
чей силы имеет возрастающий характер (положительный наклон) до неко-
торого высокого уровня заработной платы (рис. 58 а). Кривая индивидуаль-
ного предложения рабочей силы меняет свой наклон потому, что более вы-
сокая заработная плата может позволить работнику трудиться меньшее 
время, но получать достаточный доход для удовлетворения своих потреб-
ностей. 

Кривая рыночного предложения рабочей силы имеет постоянный воз-
растающий характер (положительный наклон), что отражает прямую зави-
симость предложения рабочей силы от величины установленной заработ-
ной платы (рис. 58 б). 
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Рис. 58. Кривые индивидуального и рыночного предложения рабочей силы 

Равновесие совершенно-конкурентного рынка труда устанавливается 
при равенстве объемов спроса и предложения рабочей силы (рис. 59). 
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Избыток 
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Рис. 59. Равновесие совершенно конкурентного рынка труда 

Если ставка заработной платы отклоняется от равновесного значения 
WЕ и устанавливается на уровне W1, то возникает дефицит рабочей силы на 
рынке труда. Если ставка заработной платы устанавливается на уровне W2, 
то возникает избыток рабочей силы.  

 

15.2. Модели функционирования рынка труда  
при несовершенной конкуренции 

Современный рынок труда функционирует в условиях несовершенной 
конкуренции, доминирующими формами проявления которой являются 
монопсония и двусторонняя монополия. Монопсония – это ситуация, при 
которой одна фирма является единственным покупателем рабочей силы на 
местном (локальном) рынке труда. Монопсония на рынке труда формиру-
ется при следующих условиях: 

1. Большое число наемных работников определенной квалификации 
предлагают свою рабочую силу одному крупному работодателю – про-
фильному предприятию. 

2. Наемные работники характеризуются низкой мобильностью в силу 
высокой стоимости жилья, отсутствия возможности переобучения, дефи-
цита рабочих мест и т.д. 

3. Профильное предприятие является лидером отрасли в региональном 
масштабе, диктует условия занятости и ставки заработной платы наемным 
работникам. 
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При монопсонии в результате усиления конкуренции между наемными 
работниками заработная плата снижается ниже равновесного значения 
(рис. 60). 

 
Рис. 60. Модель монопсонии 

Если бы рынок труда функционировал в условиях совершенной конку-
ренции, то равновесие установилось бы в т. Е при уровне заработной пла-
ты WЕ и объеме занятых LЕ. (см. рис. 60). Поскольку монопсонист выплачи-
вает равную заработную плату каждому дополнительно привлеченному 
работнику, то кривая предложения рабочей силы совпадает с кривой сред-
них издержек.  

Размеры занятости при монопсонии определяются точкой пересечения 
кривой предельных издержек от найма дополнительного работника (MRCL) 
с кривой предельной доходности от дополнительно привлеченного работ-
ника (MRPL). Монопсонист, сокращая число нанимаемых работников с LE 

до Lm , снижает величину заработной платы с WE до Wm и увеличивает при-
быль на величину АHMWm (см. рис. 60). 

Двусторонняя монополия – это ситуация на рынке труда, при которой 
фирме – монопсонисту противостоит профсоюз-монополист (рис. 60). 

Профсоюзы являются ключевым субъектом на рынке труда, деятель-
ность которых направлена на решение следующих основных задач: 

1) стимулирование спроса на рабочую силу; 
2) повышение ставок заработной платы; 
3) улучшение условий трудовой деятельности; 
4) обеспечение производственной безопасности; 
5) обеспечение социальных гарантий в сфере профессиональной заня-

тости; 
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6) совершенствование трудового законодательства; 
7) ограничение предложения рабочей силы за счет лицензирования оп-

ределенных видов профессий. 
 

 
Рис. 61. Двусторонняя монополия на рынке труда 

При совершенной конкуренции равновесие рынка труда установилось 
бы в точке Е1 при уровне заработной платы Wc и объеме занятых Lc. Моно-
псонист будет стремиться понизить заработную плату до Wm, сокращая 
численность занятых до Lm. Профсоюз, напротив, будет стремиться под-
нять заработную плату до Wn, сокращая предложение рабочей силы. Таким 
образом, монопсонист и профсоюз-монополист, ограничивающий на рынке 
труда рыночное предложение рабочей силы по-разному определяют уро-
вень заработной платы и объем занятости. Конкретная величина заработ-
ной платы и число занятых будут определены в ходе переговоров и зависят 
от силы противоборствующих сторон.  

 
Темы для докладов 

1. Деятельность профсоюзов на рынке труда. 
2. Факторы ценовой эластичности спроса на рабочую силу. 
3. Причины и последствия возникновения в регионе монопсонистиче-

ского рынка труда. 
4. Причины дифференциации ставок заработной платы. 
5. Роль Федеральной государственной службы занятости и частных 

агентств по найму персонала в установлении равновесия на рынке труда. 
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Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термины Определения 
1 Рынок труда Ситуация, при которой одна фирма является един-

ственным покупателем рабочей силы на местном 
(локальном) рынке труда 

2 Спрос на рабочую силу Ситуация на рынке труда, при которой фирме -
монопсонисту противостоит профсоюз-монополист 

3 Предложение рабочей 
силы 

Сфера взаимодействия продавцов и покупателей 
рабочей силы, в результате, которого устанавлива-
ется равновесная цена рабочей силы и равновесный 
объем занятости 

4 Монопсония Желание и способности индивида работать опреде-
ленное количество времени за установленную за-
работную плату 

5 Двусторонняя монополия Количество рабочей силы, которое работодатель 
желает и может приобрести по рыночной цене в 
данный период времени 

 

Задачи 

З а д а ч а  1. Магазину требуются разнорабочие. Спрос на труд описы-
вается уравнением L = 10 – 0,2W. На объявление о найме откликнулось 
7 человек. Двое из них готовы работать при оплате не менее 40 ден. ед. в 
час, двое – не менее 25 ден. ед. в час, двое – не менее 20 ден. ед. в час, один – 
не менее 15 ден. ед. в час.  

Определите: 
1. Сколько разнорабочих будет нанято и при каком уровне оплаты; 
2. Государство законодательно устанавливает минимальный уровень 

дневной оплаты 40 ден. ед. в час. Сколько рабочих будет нанято директо-
ром магазина в этом случае? 

З а д а ч а  2. Рыночный спрос на труд описывается формулой Qd = 70 – w, 
рыночное предложение труда Qs = 4w – 30, где w – цена труда в ден. ед. в 
час. Государство устанавливает уровень минимальной заработной платы 
30 ден. ед. в час. Определите влияние этой меры на рынок труда (вызовет 
ли она дисбаланс спроса и предложения, если да, то какого масштаба). 

 

Открытые вопросы 

1. Фирма будет увеличивать найм работников до тех пор, пока допол-
нительно привлеченная к труду рабочая сила приносит _______ дохода, 
чем ее цена. 
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2. Кривая индивидуального предложения рабочей силы имеет ________ 
характер (положительный наклон) до некоторого_________ уровня зара-
ботной платы. 

3. Кривая рыночного предложения рабочей силы имеет _________ воз-
растающий характер (положительный наклон), что отражает ________ за-
висимость предложения рабочей силы от величины установленной зара-
ботной платы. 

4. Современный рынок труда функционирует в условиях _________ 
конкуренции, доминирующими формами проявления которой являются 
монопсония и ___________ монополия. 

5. Монопсония характерна для ___________ рынка труда. 
 

Тесты 

1. При монопсонии большое число наемных работников определенной 
квалификации предлагают свою рабочую силу одному крупному работода-
телю – профильному предприятию 9да, нет). 

2. Объем предложения рабочей силы зависит от численности насе-
ления и ее трудоспособной части, индивидуальных предпочтений по 
распределению времени между трудом и досугом, величины заработ-
ной платы (да, нет). 

3. Предельный доход от найма дополнительного работника рассчиты-
вается по формуле: MRPL = МРLР, где Р – цена продукта. 

4. Размеры занятости при монопсонии определяются точкой пере-
сечения кривой предельных издержек от найма дополнительного ра-
ботника (MRCL) с кривой предельной доходности от дополнительно 
привлеченного работника (MRPL) (да, нет). 

5. Региональный рынок труда является примером монопсонии (да, нет). 
 

Теперь вы должны уметь 

 Определять факторы формирования спроса и предложения рабочей 
силы. 

 Моделировать функционирование рынка труда, определять ситуации 
равновесия и неравновесия и неравновесия, прогнозировать тенденции 
развития национального и регионального рынков труда. 

 Принимать рациональные решения о найме дополнительного работ-
ника с учетом его предельной отдачи и величины ставки заработной платы. 

 
Дискуссионные вопросы 

1. Что понимается под рынком труда и какими особенностями он обла-
дает в условиях совершенной конкуренции? 
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2. Как рассчитывается предельный доход от найма дополнительного 
работника? 

3. Каковы основные правила найма фирмой дополнительного работника? 
4. Какими чертами обладает монопсония и в чем проявляется сущность 

монопсонистической власти над рынком? 
5. Какими чертами характеризуется двусторонняя монополия, и как в 

данном случае формируются параметры равновесия рынка труда? 
 

Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р. М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]:  
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

 
Дополнительная литература 

1. Гуртов, В.А. Прогнозирование динамики спроса на  рынке труда на 
различных фазах развития кризисных процессов в российской экономике 
[Текст] / В.А. Гуртов, Е.А. Питухин, В.М. Серова, С.В. Сигова // Проблемы 
прогнозирования. – 2010. – № 2. 

2. Низова, Л.М. Рынки факторов производства: теория и практика 
[Текст] / Л.М. Низова, Е.Г. Смирнова // Журнал экономической теории. – 
2011. – № 3. 

3. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Тема 16.  РЫНОК ЗЕМЛИ И ЗЕМЕЛЬНАЯ РЕНТА 

16.1. Особенности земли как фактора производства. 

16.2. Экономическая природа ренты и условия ее возникновения. 

16.3. Рента и цена земли. 

 

16.1. Особенности земли как фактора производства 

Земля как фактор производства имеет ряд отличительных особенно-
стей: 

1. По происхождению земля является природным фактором, а не про-
дуктом человеческого труда. 

2. Земля не поддается перемещению, т.е. она недвижима. 
3. Земля не воспроизводима по желанию, т.е. является неизменным в 

объеме природным фактором производства. 
4. Земля в отличие от других факторов производства имеет неограни-

ченный срок использования. 
5. Земля при рациональном использовании в сельском хозяйстве не из-

нашивается, а напротив, улучшает свою продуктивность. 
Анализ отмеченных особенностей позволяет сделать вывод, что владе-

лец и пользователь земли получают определенные преимущества. Земля 
как фактор производства приносит владельцу доход в форме земельной 
ренты. В экономической теории и хозяйственной практике наряду с рен-
той активно используются понятия «чистая экономическая рента» и «ква-
зирента». Чистая экономическая рента – это разница между доходом 
(рентой), полученным от использования земли как фактора производства, и 
затратами, связанными с ведением сельского хозяйства. Под квазирентой 
понимается доход, получаемый от земли как фактора производства в ре-
зультате применения в сельском хозяйстве прогрессивной технологии и 
усовершенствованной агротехники. 

 

16.2. Экономическая природа ренты  
и условия ее возникновения 

В экономической теории сложилось несколько концепций анализа эко-
номической природы и условий  возникновения земельной ренты как фор-
мы факторного дохода. Согласно экономическим воззрениям Д. Рикардо, 
невоспроизводимость (ограниченность) лучших земель и их неперемещае-
мость объективно формируют особый тип монополии в обществе – монопо-
лию на землю как на объект хозяйства. Этой монополией обладают те, кто 
ведет хозяйство на лучших землях. Она и является причиной дифференци-
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ального дохода, достающегося землепользователю и превращающегося в 
дифференциальную ренту при условии его передачи землевладельцу. 

К. Маркс расширил исследования условий возникновения земельной 
ренты и разработал теорию абсолютной ренты. Абсолютная рента – это 
та часть дохода предпринимателя – землепользователя, которую он отдает 
в виде арендной платы собственнику земли. Согласно данной теории, 
худшие земли также приносят доход тем, кто их эксплуатирует. 

Неоклассическая теория земельной ренты базируется на анализе спроса 
и предложения земли. Предложение земли характеризуется абсолютной 
неэластичностью по цене, т.е. при даже значительном росте цен на землю 
объем ее предложения остается фиксированным (неизменным). Абсолют-
ная неэластичность по цене превращает кривую предложения земли в вер-
тикальную линию, параллельную оси ординат (рис. 62). 

 

 
Рис. 62. График предложения земли 

Неизменный объем предложения земли означает, что цены на землю 
определяются спросом на нее. Спрос на землю формируется в двух видах: 

1. Сельскохозяйственный спрос на землю Dсх производен от спроса 
на продовольственные товары. Он учитывает плодородие почвы и рас-
положение сельскохозяйственных участков (рис. 63). 

2. Несельскохозяйственный спрос на землю Dнсх предъявляется с це-
лью строительства жилья и объектов рыночной инфраструктуры (рис. 63). 
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Совокупный спрос на землю Dz рассчитывается путем суммирования 
объемов указанных видов спроса: Dz = Dсх + Dнсх. 

Графики сельскохозяйственного и несельскохозяйственного спроса на 
землю имеют отрицательный наклон вследствие действия закона убываю-
щей продуктивности земли. На рис. 63 график Dнсх более эластичен, чем 
Dсх, поскольку даже незначительное снижение цены вызовет заметный 
рост объема спроса на землю под строительство. 

На рис. 64 отражена модель взаимодействия спроса и предложения 
земли, характеризующая механизм функционирования рынка земли. 

 

 
Рис. 64. Механизм функционирования рынка земли 

Пересечение графика спроса Dz1 с графиком предложения Sz определяет 
равновесие на рынке земли и земельную ренту, равную площади прямо-
угольника OR1BC. При спросе на землю Dz2 земельная рента равна OR2АC, 
а при Dz0 рента равна нулю.  

Представленная модель наглядно иллюстрирует уровень дифферен-
циальной ренты. Рента за лучшую землю (R2) будет выше, чем за среднюю 
(R1), а за среднюю выше, чем за худшую (R0). Худшая земля будет давать 
владельцу только абсолютную ренту, в то время как средняя и лучшая на-
ряду с абсолютной рентой обеспечит землевладельцу и дифференциальную 
ренту.  

 

16.3. Рента и цена земли 

Цена земли не тождественна земельной ренте. Если земельная рента 
представляет собой доход от земли как фактора производства, то цена зем-
ли определяется на основе капитализации ренты, т.е. представляет собой 
дисконтированную стоимость рентных платежей. Чем выше рента от услуг 
участка земли, тем выше цена этого участка земли. 

Допустим, что какой-то участок земли в прошлом году приносил ренту 
в сумме Rn. Если покупатель желает приобрести этот участок, то какую це-
ну должен назначить собственник? Для ответа на этот вопрос необходимо 
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определить альтернативную стоимость полученных за землю денег. Цена 
земли должна быть равна сумме денег, положив которую в банк бывший 
собственник земли получал бы аналогичный процент на вложенный капи-
тал. Пусть текущая рыночная ставка ссудного процента составляет r. Тогда 
цена земли Pz равна: 

Pz =
(1 )

n
n

R

r
 ,  (21) 

где 
1

(1 )nr
 – коэффициент дисконтирования. 

При расчете цены земли необходимо учесть следующее: 
1. Поскольку цена земли – это бессрочное вложение капитала, то сум-

мирование начинается с единицы и уходит в бесконечность. 

2. Поскольку 
1

(1 )nr
 становится меньше с возрастанием n, новое коли-

чество, добавляемое к полученной сумме, постепенно приближается к ну-
лю по мере того, как приближается к бесконечности. 

Сумма в формуле достигает предела, когда Rn за каждый год одинако-
ва. Формула расчета цены земли преобразуется и принимает вид: 

Pz = 
R

r
,  (22) 

где   R –  годовая рента; 
 r –  рыночная ставка ссудного процента. 

Таким образом, при данной ставке ссудного процента, цена на землю 
определяется земельной рентой. Сама же земельная рента зависит от двух 
факторов: 1) плодородия и месторасположения земельного участка, 2) спроса 
на землю.  

 
Темы для докладов 

1. Частная собственность на землю: доводы «за» и «против». 
2. Динамика развития фермерских хозяйств в регионе. 
3. Пути повышения эффективности функционирования АПК России. 

 
Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термины Определения 
1 Земельная рента Разница между доходом (рентой), полученным от ис-

пользования земли как фактора производства, и затра-
тами, связанными с ведением сельского хозяйства 
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2 Чистая экономическая 
рента 

Доход от земли как фактора производства 

3 Квазирента Часть дохода предпринимателя – землепользователя, 
которую он отдает в виде арендной платы собственни-
ку земли 

4 Абсолютная рента Доход, получаемый от земли как фактора производст-
ва в результате применения в сельском хозяйстве про-
грессивной технологии и усовершенствованной агро-
техники 

5 Рынок земли Сфера экономики, в которой осуществляется купле – 
продажа земли 

 
Задачи 

З а д а ч а  1. Какова будет цена земельного участка, если землевладелец 
ежегодно получает 50 тыс. ден. ед. земельной ренты, а банк выплачивает 
вкладчикам 10 % годовых? 

З а д а ч а  2. Собственник земли получает ежегодно арендную плату за 
сданный в аренду участок 6 тыс. ден. ед. На участке имеются сельскохо-
зяйственные постройки и сооружения стоимостью 40 тыс. ден. ед. со сро-
ком службы 20 лет. Норма банковского процента – 5 % годовых. Опреде-
лите величину земельной ренты. 

З а д а ч а  3. Прокатная цена земельного участка (арендная плата в год) 
составляет 450 ден. ед. годовая ставка процента составляет 7 %. 

Определите капитальную цену земельного участка. 
 

Открытые вопросы 

1. Д. Рикардо разработал теорию _______ ренты, а К. Маркс _______ 
ренты. 

2. Цена земли не ___________ земельной ренте. 
3. Предложение земли характеризуется абсолютной _________ по цене, 

т. е. при даже значительном росте цен на землю объем ее предложения ос-
тается фиксированным (неизменным). 

4. График предложения земли имеет вид _________ линии, параллель-
ной оси __________. 

5. Совокупный спрос на землю рассчитывается как __________ сель-
скохозяйственного и несельскохозяйственного спроса. 

 
Тесты 

1. Земля не воспроизводима по желанию, т.е. является неизменным в 
объеме природным фактором производства (да, нет). 

2. Сельскохозяйственный спрос на землю характеризуется высокой 
степенью ценовой эластичности (да, нет). 
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3. При формировании цены земли собственник учитывает только вели-
чину земельной ренты (да, нет). 

4. Сельскохозяйственный спрос на землю производен от спроса на про-
довольственные товары (да, нет). 

5. Величина земельной ренты не зависит от спроса на землю (да, нет). 
 

Теперь Вы должны уметь 

 Определять условия формирования дифференциальной и абсолют-
ной ренты с учетом плодородия и месторасположения земли. 

 Обосновать факторы формирования сельскохозяйственного, несель-
скохозяйственного и совокупного спроса на землю. 

 Рассчитывать цену земли. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Какими особенностями характеризуется земля как фактор производ-
ства? 

2. Каковы условия возникновения дифференциальной ренты с позиции 
Д. Рикардо? 

3. Каковы условия возникновения абсолютной ренты с позиции 
К. Маркса? 

4. Чем объясняется абсолютно неэластичный характер предложения 
земли? 

5. Какие факторы обуславливают динамику сельскохозяйственного и 
несельскохозяйственного спроса на землю? 

 

Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: ИНФРА–
М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р. М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. – 263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика: учебник / 
под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 
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Дополнительная литература 

1. Виноградова, А.Н. Институциональные механизмы создания и при-
своения природной ренты в экономике России [Текст] / А.Н. Виноградова // 
Журнал экономической теории. – 2011. – № 3. 

2. Диниленко, Л.Н. Рента как экономическая категория [Текст] / 
Л.Н. Даниленко // Экономический анализ: теория и практика. – 2013. –  
№ 8. 
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[Текст] / Н. Кресникова // Экономист. – 2010. – № 12. 

4. Попова, Л. Государственное регулирование и ценовая политика в 
АПК России // Вопросы экономики.– 2010. – № 7. 

5. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Тема 17. РЫНОК КАПИТАЛА И  ПРОЦЕНТНЫЙ ДОХОД 

17.1. Общая характеристика капитала как фактора производства. 

17.2. Процентная ставка как форма дохода на капитал. 

17.3. Определение стоимости денег во времени (принцип дисконтирования).  

 

17.1. Общая характеристика капитала  
как фактора производства 

Капитал – это фактор производства, представленный всеми средства-
ми производства, которые созданы людьми для того, чтобы с их помощью 
изготавливать товары и оказывать услуги. К капиталу относятся инстру-
менты и оборудование, здания и сооружения и т.п. В микроэкономической 
теории капитал делится на четыре  вида: 

1. Физический (технический) капитал – это совокупность материаль-
ных средств, которые используются в различных фазах производства и 
увеличивают производительность труда работников. К физическому капи-
талу относятся станки, машины, механизмы, компьютеры и т. п. 

2. Финансовый (денежный) капитал – это совокупность денежных 
средств и денежное выражение стоимости ценных бумаг. 

3. Юридический капитал – это совокупность прав распоряжения неко-
торыми ценностями. 

4. Человеческий капитал – это знания, опыт, здоровье, навыки, мотива-
ция, сформированные в результате инвестиций и накопленные человеком 
для повышения производительности своего труда. 

Физический капитал делится на основной и оборотный. Основной ка-
питал – это капитал, участвующий в процессе производства на протяже-
нии нескольких циклов и переносящий свою стоимость на создаваемые то-
вары по частям. К основному капиталу относятся машины, механизмы, 
оборудование и т.д. Оборотный капитал – это капитал, участвующий в 
производственном цикле один раз и полностью переносящий свою стои-
мость на созданные товары. К оборотному капиталу относятся сырье, вода, 
материалы, топливо, электроэнергия.  

Денежные средства, затрачиваемые фирмой на приобретение основно-
го и оборотного капитала, называются инвестициями. По своей экономи-
ческой сути инвестиции – это затраты фирмы на производство товаров и 
оказание услуг. Решение об объеме инвестиционных вложений принимает-
ся исходя из прогноза прибыли и ставки банковского процента. 

Основной капитал в процессе использования подвергается физическо-
му и моральному износу. Физический износ проявляется как под воздейст-
вием процесса производства, так и сил природы. Моральный износ выра-
жается в снижении полезных свойств основного капитала, вызванное объ-
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ективными (изменение образа жизни, НТП) и субъективными (влияние мо-
ды и рекламы) причинами. Для замены устаревшего в физическом и мо-
ральном смысле основного капитала предприниматели проводят политику 
амортизации, которая состоит в аккумулировании вырученных в результа-
те реализации готовой продукции денежных средств на специальном счете 
бухгалтерской отчетности.  

 

17.2. Процентная ставка как форма дохода на капитал 

Капитал как фактор производства приносит владельцу процентный до-
ход, в основе которого лежат издержки от альтернативного использования 
капитала. Размер процентного дохода определяется процентной ставкой, 
т.е. ценой, которую банк или другой заемщик должен уплатить кредитору 
за пользование деньгами в течение какого –то времени.  

Экономическую природу возникновения процента как факторного до-
хода на капитал исследовал австрийский экономист Е. Бем-Баверк. По его 
мнению, тот, кто предоставляет ресурс в кредит, отказываясь от текущего 
потребления, вправе рассчитывать на определенную компенсацию. В свою 
очередь заемщик, получая возможность использовать ресурсы сегодня, 
должен за это уплатить. Таким образом, процент становится платой за вре-
мя или за пользование временем. 
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Рис. 65. Равновесие рынка капитала 

Согласно неоклассической теории, равновесная ставка процента оп-
ределяется на рынке капитала в результате равенства предельной доходно-
сти капитала (MRP) и предельных издержек от отказа использовать ка-
питал в настоящее время (MRC) (рис. 65).  

При вложении денежного капитала в коммерческий банк  собственник 
заинтересован в его увеличении за счет роста номинальной ставки процен-
та. Номинальная ставка процента определяет, на сколько увеличится не-



 151

которая сумма денег через определенный период времени, например, один 
календарный год. Однако собственника интересует не только величина 
роста денежного капитала, но и то количество товаров и услуг, которое 
может быть приобретено на вложенную денежную сумму.  В связи с этим 
применяется  формула расчета реальной процентной ставки с учетом изме-
нения в сторону роста (инфляции) общего уровня цен товаров и услуг: ре-
альная процентная ставка = номинальная процентная ставка – темп ин-
фляции. 

Американский экономист И. Фишер предложил учитывать фактор рис-
ка в образовании процентной ставки, поскольку кредитор, предоставляя 
капитал, всегда рискует и за этот риск он вправе требовать вознагражде-
ние. И. Фишер разработал принцип дисконтирования или принцип оценки 
стоимости денег во времени.  

 

17.3. Определение стоимости денег во времени  
(принцип дисконтирования) 

Согласно воззрениям И. Фишера, стоимость денег во времени возника-
ет потому, что существуют альтернативные возможности получения дохо-
да. Теория финансов утверждает, что будущие деньги всегда дешевле сего-
дняшних и не только из-за инфляции. Деньги, которыми мы располагаем 
сегодня, могут быть «вложены в дело» и принести доход, и если мы их 
ожидаем получить через год, то теряем эту возможность. 

Сравним сегодняшние 10 тыс. руб. с 10 тыс. руб., которые будут полу-
чены через год. Если банковская ставка составляет 10 % годовых, то сего-
дняшние 10 тыс. руб. вырастут через год до 11 тыс. руб. Таким образом, 
будущая стоимость сегодняшних 10 тыс. руб. составит 11 тыс. руб. или: 

X = 10 тыс. руб. + 0,110 тыс. руб. 
X = 11 тыс. руб. 

 

Определим, сколько стоят 10 тыс. руб., которые будут получены через 
год при условии, что банковская ставка равна 10 % годовых. Сегодняшняя, 
т.е. текущая (приведенная) стоимость равна той сумме, которую следо-
вало бы в настоящее время положить в банк с тем, чтобы через год она вы-
росла до 10 тыс. руб.: 

X + 0,1X = 10 тыс. руб.;  

1,1X = 10 тыс. руб.; 

X = 9,09 тыс. руб. 

Следовательно, текущая (приведенная) стоимость 10 тыс. руб., которые 
будут получены через год, составляет 9,09 тыс. руб.  
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Таким образом, будущая стоимость денег может быть рассчитана по 
формуле 

FV = PV (1+r)n,  

где  FV – будущая стоимость; 
PV – текущая стоимость; 

n – число лет; 
(1+r)n – коэффициент будущей стоимости. 
Из формулы расчета будущей стоимости денег следует, что текущая их 

стоимость определяется как: 

PV = FV / (1+r)n. 

Для упрощения расчета будущей стоимости инвесторы и лица, делаю-
щие сбережения, могут использовать «правило 72-х», позволяющее опре-
делить период лет в годах удвоения суммы денег при данной процентной 
ставке с начислением процентов раз в год. Для этого необходимо разде-
лить 72 на ставку процента.  

Другой закономерностью является «правило 7–10», согласно которому 
сумма удваивается через 10 лет при 7 % годовых или через 7 лет при 10 % 
годовых. 

 
Темы для докладов 

1. Роль краткосрочных и долгосрочных инвестиций в формировании 
основного и оборотного капитала фирмы. 

2. Методика расчета дисконтированной стоимости при определении 
объемов инвестиционных вложений. 

 
Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Капитал Совокупность прав распоряжения некоторыми ценностями 
2 Человеческий  

капитал 
Капитал, участвующий в процессе производства на протя-
жении нескольких циклов и переносящий свою стоимость 
на создаваемые товары по частям 

3 Юридический  
капитал 

Фактор производства, представленный всеми средствами 
производства, которые созданы людьми для того, чтобы с 
их помощью изготавливать товары и оказывать услуги 

4 Основной капитал Знания, опыт, здоровье, навыки, мотивация, сформиро-
ванные в результате инвестиций и накопленные человеком 
для повышения производительности своего труда 

5 Оборотный капитал Капитал, участвующий в производственном цикле один 
раз и полностью переносящий свою стоимость на создан-
ные товары 
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Открытые вопросы 

1. Денежные средства, затрачиваемые фирмой на приобретение основ-
ного и оборотного капитала, называются _______________. 

2. ____________ износ проявляется как под воздействием процесса 
производства, так и сил природы. 

3. __________ износ выражается в снижении полезных свойств основ-
ного капитала, вызванное объективными (изменение образа жизни, НТП) и 
субъективными (влияние моды и рекламы) причинами. 

4. Для замены устаревшего в физическом и моральном смысле основ-
ного капитала предприниматели проводят политику ____________,  кото-
рая состоит в аккумулировании вырученных в результате реализации гото-
вой продукции денежных средств на специальном счете бухгалтерской от-
четности. 

5. Теория финансов утверждает, что будущие деньги всегда _______ се-
годняшних и не только из-за инфляции. 

 
Тесты 

1. Вода и пар, используемые в процессе производятся, являются основ-
ным капиталом предприятия (да, нет). 

2. Размер процентного дохода определяется процентной ставкой, т.е. 
ценой, которую банк или другой заемщик должен уплатить кредитору за 
пользование деньгами в течение какого-то времени (да, нет).. 

3. Величина процентной ставки определяется спросом на деньги (да, 
нет). 

4. Согласно «правилу 7–10», сумма удваивается через 10 лет при 7 % 
годовых или через 7 лет при 10 % годовых (да, нет).. 

5. «Правило 72-х» позволяет определить период лет в годах утроения 
суммы денег при данной процентной ставке с начислением процентов раз в 
год (да, нет). 

Задачи 

З а д а ч а  1. Студент имеет 100 долл. и решает, сберечь их или потра-
тить. Если он положит деньги в банк, то через год получит 112 долл. Ин-
фляция составляет 14 % в год. 

1. Какова номинальная процентная ставка? 
2. Какова реальная процентная ставка? 
З а д а ч а  2. Потребитель планирует получить 3000 руб. через год, еще 

5000 руб. через 3 года и 7000 руб. через 5 лет. Какова сегодняшняя цен-
ность будущих доходов потребителя, если ставка процента составляет 
10 %? 
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Теперь Вы должны уметь: 

 Рассчитать процентный доход с использованием номинальной и 
реальной процентной ставки. 

 Определять будущую стоимость сегодняшних денег и сего-
дняшнюю стоимость будущих денег. 

 Обосновать объемы инвестиционных вложений. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Что понимается под капиталом как фактором производства? 
2. Какова природа и последствия физического и морального износа ос-

новного капитала? 
3. Каким образом формируется равновесная ставка процента на рынке 

капитала с точки зрения представителей неоклассической школы? 
4. В чем состоит принцип дисконтирования и каким образом рассчиты-

вается текущая и будущая стоимость денег? 
5. Какие существуют упрощенные методы расчета будущей стоимости? 
 

Основная литература 
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учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 
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Дополнительная литература 

1. Беляева, М. Специфичность человеческого капитала и выбор формы 
контракта субъектами рынка труда // Человек и труд. – 2010. – № 4. 

2. Гурбан, И.А. Теоретико-методологический подход к оценке состоя-
ния человеческого капитала регионов России [Текст] / И.А. Гурбван, 
А.Л. Мызин // Журнал экономической теории. – 2011. – № 2. 
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Вопросы экономики. – 2012. – № 7. 

4. Орлов, А. Об экономической сущности амортизации // Вопросы эко-
номики. – 2010. – № 3. 

5. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
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Тема 18. ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВО  
КАК ФАКТОР ПРОИЗВОДСТВА 

18.1. Сущность и функции предпринимательства. 

18.2. Экономическая характеристика предпринимательства. 

18.3. Прибыль как форма вознаграждения за услуги предпринимателя. 

 

18.1. Сущность и функции предпринимательства 

Предпринимательство является неотъемлемым атрибутом рыночной 
экономики и одним из ведущих факторов производства. Термин «предпри-
ниматель» ввел в научный оборот английский экономист Р. Кантильон в 
XVIII веке. Согласно Кантильону, предприниматель – это человек с неоп-
ределенными нефиксированными доходами, отличительной чертой которого 
является риск, а основная экономическая функция состоит в приведении 
предложения в соответствие со спросом на различных товарных рынках. 

Большой вклад в развитие теории предпринимательства внесли немец-
кий экономист В. Зомбарт и австрийский экономист И. Шумпетер. Пред-
приниматель – по Зомбарту, это «завоеватель» (готовность к риску, духов-
ная свобода, богатство идей, воля и настойчивость), «организатор» (умение 
соединять многих людей для совместной работы) и «торговец» (умение 
убеждать людей купить свои товары, пробудить их интерес, завоевывать 
доверие). Определяя цели предпринимателя, Зомбарт главной среди них 
выделил стремление к процветанию и росту своего дела, а подчиненный – 
рост прибыли, поскольку без неё невозможно процветание. 

Й. Шумпетер относил к предпринимателю того человека, который бе-
рется за осуществление новых комбинаций факторов производства и тем 
самым обеспечивает экономическое развитие. К функциям предпринима-
теля Шумпетер отнес: 

 Создание нового, ещё незнакомого потребителю материального бла-
га или прежнего блага, но с новыми качествами. 

 Введение нового, ещё не применявшегося в данной отрасли про-
мышленности способа производства. 

 Завоевание нового рынка сбыта продукции или более широкое ис-
пользование прежнего. 

 Использование нового вида сырья или полуфабрикатов. 
 Введение новой организации дела и, например, достижение моно-

польного положения на рынке. 
Разработанная Й. Шумпетером идея творческого предпринимателя яв-

ляется самым известным и точным определением сути предприниматель-
ства. Однако, данная характеристика безусловно не является исчерпываю-
щей. В последствии, Г. Брифс сформулировал еще одну важную функцию 
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предпринимателя – слежение за ценами и издержками, а также за пропор-
циональным их соотношением. Р. Коуз также выделял этот аспект дея-
тельности предпринимателя. 

Таким образом, в научной и учебной литературе сформировался одно-
значный взгляд на предпринимательство как на важнейший хозяйственный 
ресурс, приводящий в движение остальные факторы производства и обес-
печивающий свой вклад в экономическое развитие. 

Для более полного представления о предпринимательстве как факторе 
производства необходимо рассмотреть экономическое содержание пред-
принимательской деятельности. 

 

18.2. Экономическая характеристика предпринимательства 

В экономической теории предпринимательство рассматривается в трех 
аспектах: 

1) как экономическая категория; 
2) как способ хозяйствования; 
3) как тип экономического мышления. 
Для характеристики предпринимательства как экономической катего-

рии необходимо исследовать его субъекты и объекты. Субъектами пред-
принимательства являются главным образом частные лица (организаторы 
единоличного семейного и более крупных производств) и группы лиц, свя-
занные между собой договорными отношениями и общими экономически-
ми интересами. Субъектами коллективного предпринимательства высту-
пают: АО, арендные коллективы, кооперативы и т.д. В некоторых случаях 
к субъектам предпринимательства относят и государство. Таким образом, в 
рыночной экономике существует три формы предпринимательской дея-
тельности: государственная, коллективная, частная, каждая из которых за-
нимает свою нишу в экономической системе. 

Объектом предпринимательства является наиболее эффективная ком-
бинация факторов производства для максимизации дохода. Предпринима-
тели комбинируют ресурсы для изготовления нового неизвестного блага, 
открытия новых способов производства (технологий) и коммерческого ис-
пользования уже существующего товара; освоение нового рынка сбыта и 
нового источника сырья, реорганизации в отрасли с целью создания своей 
монополии или подрыва чужой. Такие цели комбинации ресурсов сформу-
лировал Й. Шумпетер в работе «Теория экономического развития ». 

Предпринимательство как способ ведения хозяйства реализуется при 
определенных условиях: 

1) самостоятельность и независимость рыночных субъектов, наличия у 
них совокупности прав и свобод по выбору вида предпринимательской 
деятельности, источников финансирования, формирования производствен-
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ной программы, доступу к ресурсам, рынку сбыта продукции, свобода по 
установлению цен на изготовляемую продукцию, распоряжение прибылью 
и т.д. Самостоятельность понимается в том смысле, что над предпринима-
телями отсутствует руководящий орган, указывающий, что и сколько про-
изводить, кому и по какой цене продавать и т.д. 

2) ответственность за принимаемые решения, их последствия и свя-
занный с ними риск. 

3) Ориентация на достижение коммерческого успеха, стремление к 
увеличению прибыли. 

Для предпринимательства как особого типа экономического мышления 
характерна совокупность оригинальных взглядов и подходов к принятию 
решений в практической деятельности. 

По мнению Й. Шумпетера, предприниматель сильно ограничен и изби-
рателен, поскольку направлен на изучение и решение узкого круга про-
блем. Ограниченность не позволяет предпринимателю сравнивать большое 
число вариантов достижения своей цели. 

 

18.3. Прибыль как форма вознаграждения  
за услуги предпринимателя 

Современные экономисты трактуют прибыль как вознаграждение за 
функцию предпринимателя, т.е. как доход от фактора предпринимательст-
ва. Прибыль формируется как разница между доходами, полученными 
предприятием от продажи товара, и расходами, которые были осуществле-
ны им в процессе производственной и сбытовой деятельности. 

Таким образом, в отличие от заработной платы, процента и ренты, при-
быль не является своеобразной равновесной ценой, а выступает в качестве 
остаточного дохода. В условиях свободной конкуренции, переливы капи-
тала из отрасли в отрасль в поисках более высокого дохода приводят к вы-
равниванию альтернативной ценности различных вариантов капиталовло-
жений. В этой ситуации валовые издержек фирмы будут равны валовой 
выручке и экономическая прибыль приблизится к нулю. Нормальная при-
быль является границей дохода предпринимателя, ниже которой он будет 
склонен отказаться от своей деятельности и принять более выгодные для 
него предложения  работы по найму. 

Таким образом, в условиях совершенной конкуренции предпринима-
тель не получает прибыли и не терпит убытков, а его доход – это возна-
граждение за управление. Но вознаграждение фактора предпринимательст-
ва происходит не только из нормальной прибыли, но и из возможного из-
лишка дохода, превышающего явные и неявные издержки, т.е. из экономи-
ческой прибыли. 
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Современная рыночная система находится в состоянии непрерывного 
развития, что придает ей свойство неопределенности. Это обусловлено 
действиями предпринимателей, которые ищут свои ниши на рынке и реа-
лизуют свои экономические интересы. Данные действия нарушают сло-
жившееся рыночное равновесие. 

Таким образом, если предпринимательство выступает как фактор, 
смещающий кривые спроса и предложения в иное положение под воздей-
ствием инноваций, то прибыль не может выступать как равновесная цена. 
Получение прибыли наиболее удачливыми предпринимателями как избы-
точного дохода не имеет долговременного характера, т.к. вместе с новато-
рами появляются имитаторы, выравнивающие условия хозяйствования. Но 
в то же время причины, порождающие прибыль, постоянно воспроизводят-
ся ибо у новаторов нет иного выхода, чем продолжать получать прибыль за 
счет непрерывных нововведений. Это означает, что стремление к прибыли 
– это мощный фактор экономического прогресса, т.к. нововведения стиму-
лируют инвестиции, рост производства и занятости, а в конечном итоге и 
повышение благосостояния.  

 
Темы для докладов 

1. Страхование как способ минимизации риска предпринимательской 
деятельности. 

2. Сущность и цели арбитражирования. 
3. Интрапредпринимательство как способ развития корпорации. 

 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Предпринимательство Человек, который берется за осуществление новых ком-

бинаций факторов производства и тем самым обеспечи-
вает экономическое развитие 

2 Предприниматель Нововведения, выводящие экономику из состояния рав-
новесия 

3 Прибыль Неотъемлемым атрибутом рыночной экономики и од-
ним из ведущих факторов производства 

4 Инновации Денежное вознаграждение за услуги предприниматель-
ства как фактора производства 

5 Объект предпринима-
тельства 

Наиболее эффективная комбинация факторов произ-
водства для максимизации прибыли. 
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Открытые вопросы  

1. Согласно ___________, предприниматель – это человек с неопреде-
ленными нефиксированными доходами, отличительной чертой которого 
является риск, а основная экономическая функция состоит в приведении 
предложения в соответствие со спросом на различных товарных рынках. 

2. К _________ предпринимателя Шумпетер отнес создание нового, 
ещё незнакомого потребителю материального блага или прежнего блага, 
но с новыми качествами. 

3. Субъектами предпринимательства являются главным образом _____ 
лица (организаторы единоличного семейного и более крупных произ-
водств) и группы лиц, связанные между собой договорными отношениями 
и общими экономическими интересами.  

4. Субъектами __________ предпринимательства выступают: АО, 
арендные коллективы, кооперативы и т.д. 

5. ,В отличие от заработной платы, процента и ренты, прибыль не явля-
ется своеобразной _________ ценой, а выступает в качестве остаточного 
дохода. 

 
Тесты 

1. Субъектами предпринимательства являются частные лица, группы 
лиц, связанные договорными отношениями, государство (да, нет). 

2. Объектом предпринимательства является комбинация факторов про-
изводства, обеспечивающая максимизацию дохода (да, нет). 

3. В рыночной экономике существуют три формы предприниматель-
ской деятельности: частная, коллективная, государственная (да, нет). 

4. С позиции Й. Шумпетера, освоение нового рынка сбыта и нового ис-
точника сырья не является целью деятельности предпринимателя (да, нет). 

5. Предпринимательство как метод ведения хозяйства реализуется при 
жесткой взаимозависимости хозяйствующих субъектов (да, нет). 

 

Теперь Вы должны уметь 

 Определять субъекты и объекты предпринимательства. 
 Формулировать цели предпринимательства как способа ведения 

хозяйства. 
 Рассчитывать прибыль как форму вознаграждения за услуги 

предпринимателя. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. В чем состоит сущность, цели и функции предпринимательства с по-
зиции Р. Кантильона, В. Зомбарта, Й. Шумпетера? 
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2. Каковы субъекты и объекты предпринимательства? 
3. Какие существуют формы организации предпринимательской дея-

тельности? 
4. Какие условия способствуют развитию предпринимательства? 
5. Каким образом с точки зрения Р. Барра формируется прибыль пред-

принимателя? 
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Тема 19. МЕХАНИЗМ ОБЩЕГО РАВНОВЕСИЯ 
МИКРОЭКОНОМИЧЕСКИХ РЫНКОВ И ЭФФЕКТ 

ОБРАТНОЙ СВЯЗИ 

19.1. Методология анализа достижения общего равновесия микроэкономиче�

ских рынков и обоснование эффекта обратной связи. 

19.2.  Модель общего равновесия Л. Вальраса. 

 

19.1. Методология анализа достижения общего равновесия 
микроэкономических рынков и обоснование эффекта  

обратной связи 

При изучении различных аспектов функционирования рыночной эко-
номики в центре нашего анализа находилось частичное равновесие, т. е. 
равновесие, складывающееся на рынке отдельного товара. Поскольку в 
экономической действительности микроэкономические рынки взаимосвя-
заны между собой и цены одних благ влияют на цены других, то предме-
том дальнейшего изучения становится общее равновесие. Под общим рав-
новесием понимается равновесие, возникающее в результате взаимодейст-
вия всех рынков, когда изменение спроса или предложения на одном рын-
ке влияет на равновесные цены и объемы продаж на всех рынках.  

Изучение механизма достижения общего равновесия микроэкономиче-
ских рынков следует проводить в несколько этапов. Первый этап предпо-
лагает изучение первичного изменения, т.е. анализа ситуации на отдельно 
взятом рынке. Второй этап связан с рассмотрением изменения конъюнкту-
ры рынков взаимодополняющих товаров. Третий этап предполагает анализ 
изменения ситуации на рынках взаимозаменяющих товаров. Четвертый 
этап предусматривает обоснование действия эффекта обратной связи. 

Раскроем взаимосвязь рынков в экономике на условном примере, взяв 
за основу анализа рынок нового автомобиля. Допустим, что цена на новый 
автомобиль выросла с 6000 до 8000 долл. Повышение цены снизит объем 
продаж с 30 млн до 20 млн автомобилей в год. (рис. 66 а). Падение спроса 
на новые автомобили вызовет снижение спроса на бензин с 15 млн. до 
13 млн л в день. Снижение спроса на бензин приведет к снижению цены 
бензина с 60 до 50 центов за литр (рис. 66 б). Повышение цены на новые 
автомобили расширит спрос на мотоциклы и увеличит срок эксплуатации 
старых автомобилей. Пусть спрос на мотоциклы вырастет с 70 до 80 млн 
мотоциклов в год, а цена мотоцикла увеличится с 1500 до 2000 долл. 
(рис. 66 в). Увеличенный срок эксплуатации старых автомобилей вызовет 
рост числа услуг по ремонту со 130 млн до 150 млн в год, а цены возрастет 
с 500 до 600 долл. (рис. 66 г). В результате более длительного срока ис-
пользования старых автомобилей и увеличения спроса на мотоциклы спрос 
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на новый автомобиль упадет до 10 млн в год. Это побудит производителей 
снизить цену нового автомобиля до 7000 долл. (рис. 66 а).  
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Рассмотренный пример взаимодействия четырех рынков наглядно по-
казывает, что равновесные цены и объемы продаж на микроэкономических 
рынках определяются с учетом эффекта обратной связи, отражающего 
динамику частичного равновесия на данном рынке в результате изменений, 
возникших на сопряженных рынках под влиянием первоначальных изме-
нений на данном рынке. Механизм общего равновесия свидетельствует, 
что уменьшение предложения и соответствующий рост цен на некотором 
рынке приводят к падению спроса на дополняющие товары и его росту на 
товары-субституты. 

 

19.2. Модель общего равновесия Л. Вальраса 

Швейцарский экономист Леон Вальрас (1834–1910 гг.) первым пред-
принял попытку описать взаимосвязь товарных рынков с помощью систе-
мы уравнений и доказал возможность достижения общего экономического 
равновесия. Рассмотрим модель Л. Вальраса на условном примере. Допус-
тим, что количество проданных автомобилей зависит от цен других това-
ров и услуг. Если продается и покупается 20 тыс. наименований товаров и 
услуг, а автомобили занимают 10 позицию в списке, то спрос на 10-й товар 
будет выражен в виде: 

Q10 = D10 (P1,  P2, …, P20000, A, M), 

где                  Q10 – количество проданных автомобилей; 
D10 – функция спроса на автомобили; 

P1, P2, …, P20000 – цены остальных товаров и услуг; 
А – показатель реальных активов, отражающий богатство 

страны; 
М – запас наличных денег. 

Предложение 10-го товара будет выражено в виде: 

S10 = S10 (P1, P2, …, P20 000, A, M). 

Аналогично выражается система уравнений для всех 20 тыс. товаров: 

D1 (P1, P2, …, P20000, A, M) = S1 (P1, P2, …, P20000, A, M); 

D2 (P1, P2, …, P20, A, M) = S2 (P1, P2, …, P20000, A, M); 

…………………………………………………………………….. 

D20000 (P1, P2, …, P20 000, A, M) = S20000 (P1, P2, …, P20000, A, M). 
 

В модели Л. Вальраса, если известны А и М, то число уравнений равно 
числу неизвестных. Из этого следует возможность и единственность ре-
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шения системы, т.е. достижение общего равновесия микроэкономических 
рынков становится возможным. 

 
Темы для докладов 

1. Методология анализа общего равновесия микроэкономических рын-
ков. 

2. Эффективность обмена с позиции английского экономиста Ф. Эджу-
орта. 

3. Причины и последствия квазиоптимума. 
 
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 
№ Термин Определение 
1 Частичное  

равновесие 
Равновесие, возникающее в результате взаимодействия 
всех рынков, когда изменение спроса или предложения 
на одном рынке влияет на равновесные цены и объемы 
продаж на всех рынках 

2 Общее равновесие Эффект, отражающий динамику частичного равновесия 
на данном рынке в результате изменений, возникших на 
сопряженных рынках под влиянием первоначальных из-
менений на данном рынке 

3 Эффект обратной 
связи 

Равновесие, складывающееся на рынке отдельного товара 

4 Модель общего рав-
новесия  

Л. Вальраса 

Модель, описывающая описать взаимосвязь товарных 
рынков с помощью системы уравнений и доказывающая 
возможность достижения общего экономического равно-
весия 

 

Открытые вопросы 

1. В экономической действительности микроэкономические рынки 
__________ между собой и цены одних благ ________ на цены других, 

2. Частичное равновесие складывается на рынке _________ товара, а 
общее – в результате ____________  всех рынков в экономике. 

3. Равновесные цены и объемы продаж на микроэкономических рынках 
определяются с учетом эффекта ___________.  

4. Механизм общего равновесия свидетельствует, что уменьшение 
предложения и соответствующий рост цен на некотором рынке приводят 
к____________ спроса на дополняющие товары и его _______ на товары-
субституты. 
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5. Швейцарский экономист _________ первым предпринял попытку 
описать взаимосвязь товарных рынков с помощью системы уравнений и 
доказал возможность достижения общего экономического равновесия. 

 

Тесты 

 Все рынки в экономической системе взаимосвязаны между собой (да, 
нет).  

 Эффект обратной связи проявляется только на рынках продовольст-
венных товаров (да, нет).  

 Механизм обратной связи отражает динамику цен (да, нет). 
 В экономической системе возможно установление общего равнове-

сия (да, нет). 
 Л. Вальрас доказал невозможность установления общего равновесия 

рынков (да, нет). 
 

Задача 

Определите равновесные цены в экономике, которая состоит из двух 
отраслей с функциями спроса и предложения вида: 

QD
A = 8+3PB – 2PA ;  Q

s
A = 10 – 2PB +PA ; 

QD
В = 14+2PА – РB ;  Q

s
В = 17 – PА +0,5РB. 

Какое будет соотношение между объемами спроса и предложения в 
каждой из отраслей, если РА =1,5, РВ = 1,2? Восстановится ли при такой 
системе цен совместное равновесие на обоих рынках? 

 

Теперь вы должны уметь 

 Раскрыть взаимосвязь рынков в экономике. 
 Обосновать эффект обратной связи. 
 Применить модель Л. Вальраса. 

 

Дискуссионные вопросы 

1. Какое состояние микроэкономических рынков называется общим 
равновесием? 

2. Действием каких факторов обуславливается взаимозависимость мик-
роэкономических рынков в современной экономике? 

3. Что понимается под эффектом обратной связи в системе общего рав-
новесия? 

4. С помощью каких уравнений Л. Вальрас описал модель общего рав-
новесия и эффективного функционирования экономики? 
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5. Какими универсальными свойствами модели общего равновесия 
Л. Вальраса воспользовались О. Ланге и А. Лернер для разработки модели 
рыночного социализма? 

 
Основная литература 
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Дополнительная литература 

1. Никитин М. Поисковые теории рынков (Нобелевская премия по эко-
номике 2010 г.) / М. Никитин, А. Юрко // Вопросы экономики. – 2011. – 
№ 1. 

2. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 

3. Шаститко, А. «Сопоставимые» рынки как инструмент антимоно-
польной политики // Вопросы экономики. – 2010. № 5. 
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Тема 20. ВНЕШНИЕ ЭФФЕКТЫ И ПРОИЗВОДСТВО 
ОБЩЕСТВЕННЫХ БЛАГ 

20.1. Понятие и виды внешних эффектов. 

20.2. Производство продукции с положительным и отрицательным внешними 

эффектами. 

20.3. Особенности производства и распределения общественных благ в ры�

ночной экономике. 

 

20.1. Понятие и виды внешних эффектов 

Производство некоторых видов товаров и услуг сопровождается воз-
никновением внешних эффектов, которые могут носить как положитель-
ный, так и отрицательный характер воздействия на окружающую среду и 
общество в целом. 

Например, химическое производство, с одной стороны, удовлетворяет 
потребности в искусственных материалах, а с другой – ухудшает условия 
жизнедеятельности людей. В следствие этого общество вынуждено тратить 
большие суммы денег на восстановление экологического равновесия. Это 
не учитывается в издержках производства химического предприятия и не 
является расчетным элементом цены продукта. В этом случае общество не-
сет потери, поскольку химическое производство дает отрицательный 
внешний эффект. 

Положительный эффект имеет место, когда более высокий культур-
ный и образовательный уровень населения приносит пользу не только от-
дельному человеку, но и обществу в целом, в виде стабилизации социаль-
ной обстановки, за счет сокращения преступности, роста производительно-
сти труда. Таким образом, внешние эффекты – это побочные эффекты, не 
учтенные в цене и возникающие у третьих лиц или общества в целом в про-
цессе производства или потребления. Третьи лица не являются покупателями 
или продавцами, т.е. не принимают участие в сделке купли-продажи.  

Внешние эффекты не учитываются в цене по ряду причин: 
1) Производители не заинтересованы в дополнительных затратах на 

строительство очистных сооружений, ибо они увеличат цену продукции, со-
кратят спрос, снизят объемы производства и реализации, уменьшат прибыль. 

2) Потребители также не заинтересованы в росте цен, поскольку воз-
растут их личные расходы. 

3) Законодательство о природных ресурсах и их использовании часто 
не позволяет четко определить вину производителя и заставить его осуще-
ствлять природоохранные мероприятия. 

В силу действия данных причин цены товаров на рынке не дают пол-
ной информации, т.е. не отражают всех затрат, и не стимулируют к поиску 
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новых материалов, производство которых будет более безопасно для ок-
ружающей среды. 

Возникновение отрицательного внешнего эффекта обуславливает не-
обходимость расчета общих социальных издержек (TSC) как суммы общих 
частных издержек (TPC) и внешнего отрицательного эффекта (TEC), т.е. 

TSC = TPC+ TEC. 

Соответственно прирост на каждую дополнительную единицу продук-
ции частных, социальных издержек и внешнего отрицательного эффекта 
(ВОЭ) образует предельные частные издержки (MPC), предельные соци-
альные (MSC) и предельные внешние издержки (MEC). Таким образом, от-
рицательный внешний эффект обусловливает природу возникновения со-
циальных издержек, которые несет общество в связи с производством от-
дельных видов экономических благ. 

 

20.2. Производство продукции с положительным  
и отрицательным внешними эффектами 

Поскольку химическое предприятие не тратит средства на утилизацию 
отходов, его предельные частные издержки меньше предельных социаль-
ных издержек. Количество выпускаемой продукции (Q1) устанавливается в 
точке рыночного равновесия (Е1), когда предложение, равное предельным 
частным издержкам, тождественно спросу, определяемому предельной 
общественной полезностью (MSB), т.е. MPC= MSB. 

Если бы удалось заставить предприятие построить очистные сооруже-
ния, то возросли бы общие издержки и кривая предложения сдвинулась бы 
влево вверх. В этом случае т. Е2 являлась бы равновесной при цене Р2, а объ-
ем выпуска сократился бы с Q1 до Q2 . Если же предприятие будет работать 
по-старому, то потери общества составят площадь фигуры Е1Е2А. (рис. 67). 

 
Рис. 67. Производство с отрицательным внешним эффектом 
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Отсюда следует вывод, что всегда, когда существует отрицательный 
внешний эффект, объем производства больше оптимального, т.е. осущест-
вляется перепроизводство. Если данное предприятие обложить корректи-
рующим налогом (налогом Пигу), равным предельным социальным из-
держкам, то оно вынуждено было бы сократить объем производства до оп-
тимального вследствие роста издержек и цены товара. Это вызовет сниже-
ние спроса, а затем и предложения. Сумма собранного налога должна быть 
достаточной, чтобы провести мероприятия по охране окружающей среды. 

В случае возникновения положительного внешнего эффекта, социальная 
полезность товара (MSB) определяется как сумма индивидуальной полезности 
(MSB) и предельной внешней полезности (MEB), т.е. MSB = MPB + MEB. В 
этом случае ситуация на рынке образовательных услуг представлена на 
рис. 68. 

 
Рис. 68 Производство с положительным внешним эффектом 

Рыночное равновесие устанавливается в т. Е1, когда предельные инди-
видуальные издержки обучения уравниваются с предельной индивидуаль-
ной полезностью. В этом случае обучается Q1 человек. Но общество заин-
тересовано в увеличении образованных людей, для чего необходимо или 
снизить плату за обучение или ввести корректирующие субсидии для же-
лающих учиться. Снижение цены обучения увеличит количество обучаю-
щихся до Q2. В этом случае равновесной т. Е2. Однако низкие цены не по-
крывают предельных издержек производителей услуги и они вынуждены 
или прекращать обучение или опять увеличить цены. Субсидия в размере 
предельной внешней полезности позволит компенсировать дополнитель-
ные затраты. Тогда спрос на образовательные услуги увеличится до Q2 и 
кривая спроса сдвинется вправо, а точкой равновесия будет точка Е3. 
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Следовательно, при наличии положительного внешнего эффекта, ры-
нок не учитывает его, поэтому данных товаров производится недостаточ-
но, а их цена занижена.  

Внешние эффекты, как положительные, так и отрицательные негативно 
влияют на экономику: «вредные» товары перепроизводятся, а общественно 
полезных товаров выпускается недостаточно. Данная ситуация характери-
зует не рациональное распределение ресурсов и благ в экономике. Испра-
вить ситуацию могут корректирующие налоги и субсидии, вводимые госу-
дарством. 

 

20.3. Особенности производства и распределения  
общественных благ в рыночной экономике 

Рыночная экономика ориентирована на производство частных благ. 
Потребление данных благ одним человеком делает невозможным одно-
временное их потребление другими людьми. Однако в обществе помимо 
частных благ каждый индивид потребляет общественные блага одновре-
менно с другими субъектами рынка. Общественные блага характеризуют-
ся свойствами не избирательности (т.е. потребление их одним человеком 
не уменьшает доступности к благам других лиц) и не исключаемости в по-
треблении (т.е. никому нельзя запретить пользоваться этим благом). На-
пример, освещение улиц предполагает равный доступ к этому благу всех 
жителей города.  

Общественные блага делятся на чистые и смешанные. Чисто общест-
венные блага – это национальная оборона, государственное управление, 
охрана общественного порядка, освещение улиц, работа маяков, радио-
станций. Вместе с тем некоторые общественные блага приобретают свой-
ства частных. Например, социальное обслуживание, здравоохранение, об-
разование, музеи, театры. Предложение общественных благ ограничено. В 
связи с этим возникает проблема определения спроса на них. Сложность 
решения данной проблемы состоит в том, что потребности в этих благах у 
людей различны, выявить которые можно в ходе социологических опро-
сов. Однако данные опросов общественного мнения  могут быть искажены, 
поскольку все затраты на производство социальных благ покрываются за 
счет налогов. Поэтому при ответе на вопрос о полезности и количестве не-
обходимых общественных благ, потребитель зная, что увеличение потреб-
ления будет сопровождаться ростом налогов, или занизив предельную вы-
году, или скажет, что такое благо ему не нужно. 

Поэтому те, кто ответил честно и заплатил все налоги может получить 
это благо одновременно с теми людьми, которые не уплатили своей доли 
расходов. Отсюда возникает проблема «безбилетника» или проблема фри-
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райдера. Решением данной проблемы занимается государство путем опро-
са общественного мнения и манипулирования налоговыми ставками. 

 

Темы для докладов 

1. Влияние экстерналий на производство общественных благ. Теорема 
Коуза. 

2. Роль корректирующих налогов и субсидий в рыночной экономике. 
3. Приоритетные направления государственной природоохранной дея-

тельности.  
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 
№ Термин Определение 
1 Внешние эффекты Благо, доступное каждому члену общества 
2 Третьи лица Побочные эффекты, не учтенные в цене и возникающие 

у третьих лиц или общества в целом в процессе произ-
водства или потребления 

3 Общественное  
благо 

Эффект, сопряженный с неблагоприятным воздействи-
ем производства на окружающую среду 

4 Общие социальные 
издержки 

Лица, не являющиеся покупателями или продавцами, 
т.е. не принимают участие в сделке купли-продажи 

5 Внешний отрица-
тельный эффект 

Сумма общих частных издержек (TPC) и внешнего от-
рицательного эффекта (TEC) 

 
Задача 

Общество состоит из двух субъектов. Qd1 и Qd2 – объемы общественных 
благ, на которые предъявляют спрос 1-й и 2-й субъекты. Qs – объем пред-
ложения общественных благ. В таблице приведена связь между уровнем 
цен и объемом спроса каждого субъекта. 

 
Цена Qd1 Qd2 Qs 

7 0 0 6 
6 0 1 5 
5 1 2 4 
4 2 3 3 
3 3 4 2 
2 4 5 1 
1 5 6 0 

 
1. Сколько денежных единиц общество готово платить за третью еди-

ницу общественного блага? 
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2. Сколько денежных единиц общество готово платить за пятую еди-
ницу общественного блага? 

3. Чему равны оптимальная цена и объем общественного блага при 
данной кривой предложения? 

4. Чему был бы равен общий объем спроса при цене 2 ден. ед., если бы 
товар являлся частным, а не общественным товарам 

 

Открытые вопросы 

1. Производство некоторых видов товаров и услуг сопровождается воз-
никновением внешних эффектов, которые могут носить как ___________, 
так и ____________ характер воздействия на окружающую среду и обще-
ство в целом. 

2. Химическое предприятие, нарушая экологическое равновесие, обу-
славливает возникновение ____________ внешнего эффекта.  

3. Для минимизации внешних эффектов государство использует налог 
_________. 

4. Предложение общественных благ в экономике __________. 
5. внешние эффекты оказывают _______ на экономику государства. 

 

Тесты 

 Положительный внешний эффект сопряжен с деятельностью госу-
дарства (да, нет). 

 Национальная оборона – это частное благо (да, нет). 
 Каждый член общества обладает равным правом доступа к общест-

венным благам (да, нет). 
 Для увеличения производства общественных благ государство ис-

пользует налог Пигу и субсидии (да, нет). 
 Современная экономика сопряжена только с отрицательным внеш-

ним эффектом (да, нет). 
 

Теперь вы должны уметь 

 Определять сферы производства с отрицательным и положительным 
внешними эффектами. 

 Рассчитывать общие социальные издержки от отрицательного эф-
фекта. 

 Классифицировать общественные блага и обосновывать необходи-
мый объем их производства в рыночной экономике. 
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Дискуссионные вопросы 

1. Какова сущность и причины возникновения внешних эффектов? 
2. В каких случаях возникают отрицательный и положительный внеш-

ние эффекты и каковы их социально-экономические последствия? 
3. Почему затраты общества по ликвидации отрицательного внешнего 

эффекта не включаются в цену продукта? 
4. Каким образом рассчитываются общие социальные издержки при 

отрицательном внешнем эффекте? 
5. Каким образом рассчитывается социальная полезность товара при 

положительном внешнем эффекте? 
6. Какова роль корректирующих налогов и субсидий при минимизации 

внешних эффектов и оптимизации производства товаров? 
7. Что относится к общественным товарам и почему их предложение в 

рыночной экономике ограничено? 
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требностей в общественных благах [Текст] / Т.В. Калинника // Экономиче-
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2. Попов, Е. Социальная привлекательность территории по общественным 
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3. Суханова, Т. В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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Тема 21. ПРОБЛЕМА ЭКОНОМИЧЕСКОГО ВЫБОРА  
НА РЫНКАХ С АСИММЕТРИЧНОЙ ИНФОРМАЦИЕЙ 

21.1. Сущность информационной асимметрии и последствия ее проявления на 

микроэкономических рынках. Методы измерения риска. 

21.2. Способы минимизации риска в условиях неполной информации. 

21.3. Аукцион как способ ликвидации асимметрии информации. 

 

21.1. Сущность информационной асимметрии  
и последствия ее проявления на микроэкономических рынках. 

Методы измерения риска 

В экономике постиндустриального типа информация выступает важ-
нейшим фактором производства, от объема и своевременности получения 
которого зависит коммерческий успех деятельности рыночного субъекта. 
Нормативная модель совершенной конкуренции базируется на предпосыл-
ке симметричного распределения информации и полной информированно-
сти участников рыночного процесса. В этом случае цены передают точную 
информацию об альтернативных издержках предлагаемого к продаже эко-
номического блага. Однако, в действительности, информация, как и любое 
другое экономическое благо, обладает свойством ограниченности.  

На практике потребители и производители сталкиваются с асимметри-
ей информации, при которой одна часть участников рыночной сделки рас-
полагает важной информацией, а другая часть нет. Подобная ситуация по-
рождает проблему выбора в условиях неопределенности и риска. Одним из 
первых исследовал эту проблему американский экономист Фрэнк Найт 
(1885–1974). В своем исследовании он опирался на два типа вероятности: 
математическую (априорную) и статистическую. 

По мнению Ф. Найта, априорная вероятность определяется общими 
заранее заданными принципами. Например, вероятность выпадения циф-
ры, обозначенной на игральной кости, равна одной шестой. Таким обра-
зом, априорная вероятность – это абсолютно однородная классификация 
случаев, во всем идентичных. Статистическую вероятность можно оп-
ределить лишь эмпирическим путем и она представляет собой оценку час-
тоты проявления связи между утверждениями, не разложенными на измен-
чивые комбинации одинаково вероятных альтернатив. По мнению Ф. Най-
та, именно статистическая вероятность, требующая субъективной оценки, 
наиболее характерна для деловой сферы.  

Следуя рассуждениям Ф. Найта, риск – это оцененная любым способом 
вероятность, а неопределенность – это то, что не поддается оценке. С эко-
номической точки зрения, вероятность – это возможность получения опре-
деленного результата. Она может быть рассмотрена в двух видах: как объ-
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ективная и субъективная. Объективная вероятность – это вероятность, 
базирующаяся на расчете частоты, с которой происходит данный процесс 
или явление. Она определяет среднее значение вероятности. Субъективная 
вероятность – это вероятность, основанная на предположении о возмож-
ности получения данного результата. 

Принимая решение в условиях неопределенности, ожидаемый резуль-
тат часто отличается от действительного, т.е. имеет место отклонение. 

Допустим один человек знает, что в урне находятся только черные и 
белые шары. Для него субъективная вероятность вытащить белый и чер-
ный шар равна 50 %. Если другой человек точно знает, что в урне белых 
шаров в 4 раза больше, чем черных (80 % – белых и 20 % – черных), то для 
него субъективная вероятность вытащить белый шар равна уже не 50 %, а 
80 %, и черный – соответственно не 50 %, а 20 %. 

Таким образом, неопределенность внешней среды выступает ключе-
вым фактором информационной асимметрии на рынке и обусловливает 
риск принятия нерациональных потребительских решений. 

 

21.2. Способы минимизации риска  
в условиях неполной информации 

Отношение людей к риску в современных условиях далеко неодно-
значное. Так, противником риска считается человек, который при данном 
ожидаемом доходе предпочтет определенный, гарантированный результат 
ряду неопределенных, рисковых результатов. Заметьте, что у противников 
риска отмечается низкая предельная полезность дохода. Нейтральным к 
риску считается человек, который при данном ожидаемом доходе безраз-
личен к выбору между гарантированным и рисковым результатами.  

Склонным к риску считается человек, который при данном ожидаемом 
доходе предпочтет связанный с риском результат гарантированному ре-
зультату. 

Современная микроэкономика выделяет четыре способа снижения риска:  
1) диверсификация; 
2) объединение риска или страхование; 
3) распределение риска; 
4) поиск информации. 
Диверсификация – снижение риска путем распределения его между не-

сколькими рисковыми товарами таким образом, что повышение риска от 
покупки (или продажи) одного означает снижение риска от покупки (или 
продажи) другого. 

Допустим, компания экспортирует бронетранспортеры и грузовики в 
страны Персидского залива. В случае войны бронетранспортеры будут 
пользоваться повышенным спросом. Однако спрос на гражданскую про-
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дукцию снизится и удастся продать лишь на 2 млн долл. В ситуации, когда 
наступает мир, положение на рынках резко меняется: растет спрос на гру-
зовики и снижается спрос на бронетранспортеры (табл. 6). 

 
Т а б л и ц а  6  

Доход от продажи товаров 

Товары Война Мир 
Бронетранспортеры 10 млн долл. 2 млн долл. 
Грузовики 2 млн долл. 10 млн долл. 

 
Диверсифицируя свое производство, компания «Тяни-толкай» компен-

сирует убытки и во время войны, и во время мира. Диверсификация не может 
полностью уничтожить риск, но она помогает его значительно снизить. 

Объединение риска – это метод, направленный на снижение риска пу-
тем превращения случайных убытков в относительно небольшие постоян-
ные издержки. Именно он лежит в основе страхования. Страховые компа-
нии организуют дело таким образом, чтобы сумма выплат и затраты на ор-
ганизацию страхового дела не превышали величины полученных взносов. 

Распределение риска – это метод, при котором риск вероятного ущерба 
делится между участниками таким образом, что возможные потери каждо-
го относительно невелики. Именно благодаря использованию данного ме-
тода финансово-промышленные группы не боятся идти на риск финанси-
рования крупных проектов или новых направлений НИОКР. 

Поиск информации также способствует снижению риска. Чтобы опре-
делить количество необходимой информации, следует сравнить ожидае-
мые от нее предельные выгоды с ожидаемыми предельными издержками, 
связанными с ее получением (рис. 69). 

Ценность 
выгод  
и затрат 

Количество 
информации 

0 

Pe 

Qe 

Е

MC 

MB 

 
Рис. 69. Определение оптимального объема необходимой информации 
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Количество (Qe) и цена (Pe ) необходимой информации определяются 
точкой пересечения кривых ожидаемой предельной выгоды (MB) и ожи-
даемых издержек (MC), связанных с ее получением. Если ожидаемая выго-
да от покупки информации не превышает ожидаемых предельных издер-
жек, то такую информацию необходимо приобрести. Если же наоборот, то 
от покупки такой дорогой информации лучше отказаться: дешевле сделать 
некоторые ошибки. 

Таким образом, рыночные субъекты могут использовать различные 
способы минимизации риска, выбор которых зависит от склонности к рис-
ку и условий принятия экономических решений. 

 

21.3. Аукцион как способ минимизации а 
симметрии информации 

Примером рынка, на котором удается ликвидировать асимметрию ин-
формации является аукцион. Аукцион всегда начинается в ситуации, для 
которой типична асимметрия информации. Каждая из сторон точно знает 
свои стартовые цены и потенциальные возможности, однако имеет лишь 
приблизительные представления о стартовых ценах и потенциальных воз-
можностях конкурентов. Каждая из сторон не только не располагает необхо-
димой информацией, но и старается скрыть свою информацию от других. 

Существует два основных типа аукционов: английский и голландский. 
Английский аукцион – это аукцион, в котором ставки растут снизу 

вверх до тех пор, пока товар не будет продан по максимальной из предло-
женных цен. Это наиболее известный тип аукциона, на котором продают 
произведения искусства и предметы роскоши, раритеты и домашний скот. 

Голландский аукцион – это аукцион, в котором ставки снижаются свер-
ху вниз до тех пор, пока товар не будет полностью продан за минимально 
доступную цену. Главным фактором здесь является время, так как прода-
ется обычно скоропортящийся товар, например, живые цветы, овощи и 
фрукты, свежая рыба. Минимально допустимая цена – это цена, равная 
20 % первоначально объявленной. Если и по такой цене не удается продать 
товар, то он снимается с торгов. 

Особой разновидностью аукциона является закрытый аукцион, или 
аукцион «втемную» – это аукцион, в котором ставки выставляются всеми 
участниками одновременно и товар достается тому, кто предложил наи-
высшую цену. 

В заключении целесообразно отметить, что важную роль в минимиза-
ции информационной асимметрии на рынке играют союзы потребителей, 
СМИ, законодательные и исполнительные органы власти, а также фирмы, 
активно рекламирующие свою продукцию. 
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Темы для докладов 

1. Равновесие на рынке с асимметричной информацией. Функциониро-
вание рынка «лимонов» с позиции Дж. А. Акерлофа. 

2. Способы устранения информационной асимметрии. 
3. Экономика аукционов. 
 

Ключевые термины и их определения 

Подберите каждому термину его правильное определение или выска-
зывание о нем. 

 

№ Термин Определение 
1 Информационная 

асимметрия 
Человек, который при данном ожидаемом доходе предпоч-
тет определенный, гарантированный результат ряду неопре-
деленных, рисковых результатов 

2 Противник риска Ситуация, при которой одна часть участников рыночной 
сделки располагает важной информацией, а другая часть нет 

3 Диверсификация Человек, который при данном ожидаемом доходе предпоч-
тет связанный с риском результат гарантированному ре-
зультату 

4 Склонный к риску 
человек 

Человек, который при данном ожидаемом доходе безразли-
чен к выбору между гарантированным и рисковым резуль-
татами 

5 Нейтральный к 
риску человек 

Снижение риска путем распределения его между несколь-
кими рисковыми товарами таким образом, что повышение 
риска от покупки (или продажи) одного означает снижение 
риска от покупки (или продажи) другого 

 

Задачи 

З а д а ч а  1. Существуют две градации качества некоторого товара. 
При совершении сделки продавец знает, к какой градации относится про-
даваемый экземпляр изделия, а покупатель не знает. Спрос на каждую гра-
дацию описывается функциями: 

P1
D = 100 – 0,5Q, P2

D = 80 – 0,5Q, 

предложение – функциями: 

Q1
S = P – 60, Q2

S = P – 40. 

Считая покупателей нейтральными по отношению к риску, определите 
равновесную цену и равновесные объемы продаж по каждой градации ка-
чества. 

 

З а д а ч а  2. Решите предыдущую задачу, изменив характеристики вто-
рой градации качества: 

P2
D = 60 – 0,5Q,  Q2

S = P – 20. 
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З а д а ч а  3. Решите ту же задачу при следующих характеристиках вто-
рой градации: 

P2
D = 40 – 0,5Q,  Q2

S = P – 40. 

 
Открытые вопросы 

1. Информация, как и любое другое благо, обладает свойством 
___________. 

2. На практике потребители и производители сталкиваются с асиммет-
рией информации, при которой одна часть участников рыночной сделки 
________ важной информацией, а другая часть __________.. 

3. Распределение риска – это метод, при котором риск вероятного 
ущерба ________ между участниками таким образом, что возможные поте-
ри каждого относительно ____________.. 

4. Примером рынка, на котором удается ликвидировать асимметрию 
информации является ____________. 

5. _____________ аукцион – это аукцион, в котором ставки снижаются 
сверху вниз до тех пор, пока товар не будет полностью продан за мини-
мально доступную цену. 

 
Тесты 

1. Английский аукцион – это аукцион, в котором ставки растут снизу 
вверх до тех пор, пока товар не будет продан по максимальной из предло-
женных цен (да, нет).. 

2. Определяющим фактором английского аукциона  является время, так 
как продается обычно скоропортящийся товар, например, живые цветы, 
овощи и фрукты, свежая рыба (да, нет). 

3. .Рыночные субъекты могут использовать различные способы мини-
мизации риска, выбор которых зависит от склонности к риску и условий 
принятия экономических решений (да, нет). 

4. Объединение риска – это метод, направленный на снижение риска 
путем превращения случайных убытков в относительно небольшие пре-
дельные издержки (да, нет). 

5. Следуя рассуждениям Ф. Найта, риск – это оцененная любым способом 
вероятность, а неопределенность – это то, что не поддается оценке (да, нет). 

 
Теперь Вы должны уметь 

 Обосновать риск. 
 Определять способы минимизации риска. 
 Формировать личное отношение к риску. 
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Дискуссионные вопросы 

1. Что понимается под информационной асимметрией и каковы по-
следствия ее проявления на микроэкономических рынках? 

2. Какие существуют подходы и методы измерения коммерческого 
риска в условиях неполной информации? 

3. Какими способами можно минимизировать риск в условиях инфор-
мационной асимметрии? 

4. Каким образом ликвидируется информационная асимметрия на аук-
ционе? 

5. Какова роль союзов потребителей, СМИ, законодательных и испол-
нительных органов власти в ликвидации информационной асимметрии на 
микроэкономических рынка? 

 

Основная литература 

1. Журавлева, Г.П. Экономическая теория. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / Г.П. Журавлева, Н.А. Поздняков, Ю.А. Поздняков. – М.: 
ИНФРА–М, 2013. – 440 с. 

2. Мэнкью, Н.Г. Принципы микроэкономики [Текст]: учебник / 
Н.Г. Мэнкъю. – СПб.: Питер, 2012. – 592 с. 

3. Нуреев, Р.М. Курс микроэкономики [Текст]: учебник / Р.М. Нуреев. – 
М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

4. Пиндайк, Р.С. Микроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
Р.С. Пиндайк, Д.Л. Рубинфельд. – СПб.: Питер, 2012. – 608 с. 

5. Родина, Г.А. Микроэкономика [Текст]: учебник для бакалавров / 
Г.А. Родина, С.В. Тарасова. – М.: Юрайт, 2012. –  263 с. 

6. Черемных, Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень [Текст]: 
учебник / Ю.Н. Черемных. – М.: ИНФРА–М, 2013. – 844 с. 

7. Экономическая теория. Вводный курс. Микроэкономика [Текст]: 
учебник / под ред. И.Е. Рудаковой. – М.: ИНФРА–М, 2012. – 576 с. 

 

Дополнительная литература 

1. М-Ф. Гарсия Социальное конструирование совершенного рынка: гол-
ландский аукцион в Фонтан-ан-Солонь // Вопросы экономики. – 2010. – № 8. 

2. Ореховский, П. Неэквивалентный обмен и свойства пространства в 
экономической теории // Вопросы экономики. – 2010. – № 8. 

3. Пыстогов, А.А. Появление феномена информации в экономической нау-
ке [Текст] / А.А. Пыстогов // Журнал экономической теории. – 2011. – № 2. 

4. Суханова, Т.В. Тесты и практические задания по курсу «Экономиче-
ская теория: микроэкономика» [Текст]: учеб. пособие / Т.В. Суханова. – 
Пенза: ПГУАС, 2012. – 180 с. 
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2. МАКРОЭКОНОМИКА 

Тема 1. ПРЕДМЕТ МАКРОЭКОНОМИКИ 

1.1. Особенности предмета макроэкономики 

1.2. Методологические и методические аспекты макроэкономического анализа. 

 

1.1. Особенности предмета макроэкономики 

В данной теме раскрывается сущность макроэкономики, которая пред-
ставляет собой составную часть экономической теории, изучает эконо-
мику как единое целое, исследует проблемы, общие для всей экономики. 

Макроэкономика как самостоятельная научная дисциплина появилась 
позднее, чем микроэкономика, в 30-е годы прошлого столетия. Впервые 
этот термин употребил в своей статье в 1933 году известный норвежский 
ученый, экономист-математик, один из основоположников эконометрики, 
лауреат Нобелевской премии Рагнар Фриш. 

Необходимо отметить, что макроэкономика изучает совокупную дея-
тельность всех субъектов экономики. При этом в центре внимания оказы-
ваются такие проблемы, как экономический рост и его темпы; экономи-
ческий цикл и его причины; уровень занятости и проблема безработицы; 
общий уровень цен и проблема инфляции; уровень ставки процента и про-
блемы денежного обращения; состояние государственного бюджета, про-
блема финансирования бюджетного дефицита и проблема государствен-
ного долга; состояние платежного баланса и проблемы валютного курса. 
Особая роль отводится изучению роли государства и методов государст-
венного регулирования внутриэкономической и внешнеэкономической 
сфер. В курсе макроэкономики все макроэкономические проблемы рас-
сматриваются в тесной взаимосвязи. 

Следует обратить внимание на то, что в экономической науке нет раз-
делительной черты между микроэкономикой и макроэкономикой. Так, 
принятие инвестиционных решений отдельным субъектом самым непо-
средственным образом влияет на объемы инвестирования в масштабе всего 
народного хозяйства. То же относится и к поведению потребителей, оно 
также является основой для принятия макроэкономических решений. 

Важно знать и различать функции макроэкономики: познаватель-
ную (изучение, анализ и объяснение экономических процессов и явлений), 
практическую (рекомендации по экономической политике на основе ана-
лиза подходов к решению макроэкономических проблем), прогностиче-
скую (выявление и оценка перспектив экономического развития и эконо-
мической конъюнктуры); идеологическую (формирование определенного 
мировоззрения по различным экономическим вопросам, затрагивающим 
интересы всего общества). 
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Особое значение при изучении макроэкономики приобретает понима-
ние позитивной и нормативной макроэкономики. 

Позитивная макроэкономика имеет дело с анализом экономических 
фактов и ставит целью построение экономической модели, свободной от 
субъективных суждений. 

Нормативная макроэкономика представляет собой совокупность субъ-
ективных суждений о том, как должна функционировать экономика. 

Следует заметить, что при макроэкономическом подходе расширяется 
число экономических субъектов, определяющих состояние и развитие эко-
номики. В состав этих субъектов, помимо производителей и потребителей, 
входит государство, воздействие которого на экономику становится объек-
том изучения. 

Специфика предмета макроэкономики естественным образом определяет 
методологические и методические особенности макроэкономического анализа. 

 

1.2. Методологические и методические аспекты 
 макроэкономического анализа 

Как и в любой экономической науке, для макроэкономических иссле-
дований характерно применение методов научной абстракции, анализа и 
синтеза. Однако для макроэкономики характерны не только общие, но и 
специфические черты, которые необходимо рассмотреть в данном вопросе. 

1. Агрегированность. 
В рамках макроэкономического подхода экономика предстает как еди-

ный, предельно обобщенный рынок, на котором взаимодействуют «один 
совокупный покупатель» (потребитель), расходующий «единый совокуп-
ный доход» и «один совокупный продавец» (производитель), несущий 
«единый совокупный расход». 

Этот «совокупный продавец» производит «единый совокупный про-
дукт» (который одинаково пригоден как для личного, так и для производи-
тельного потребления). Такая же агрегированность характерна и для дру-
гих макроэкономических параметров – «совокупный уровень цен», «еди-
ная норма процента», «общий объем инвестиций» и т.д. 

В макроэкономике выделяют следующие агрегированные рынки: 
 рынок товаров и услуг (реальных благ); 
 рынок реального капитала, представленный рынком инвестиционных 

товаров; 
 рынок труда; 
 рынок денег; 
 рынок капитала (ценных бумаг). 
Фундаментальным понятием макроэкономической теории является 

макроэкономическое равновесие, которое означает такое состояние нацио-
нальной экономики, когда на всех рынках одновременно устанавливается 
равенство спроса и предложения. Движение к макроэкономическому рав-



 185

новесию – это стремление к равновесным ценам, полной занятости, пре-
одолению инфляции и устойчивому экономическому росту. 

2. Эмерджентность – несводимость характерных черт функциониро-
вания системы в целом к свойствам образующих ее элементов. В качестве 
примера такой несводимости может служить обоснованный Кейнсом «па-
радокс бережливости», согласно которому рост сбережений отражает рост 
величины имущества отдельных субъектов, но не приводит к увеличению 
богатства всей нации. Поэтому, если в микроэкономике цели и критерии 
функционирования экономического субъекта достаточно определены и 
легко формализуются, то в макроэкономике это сделать однозначным об-
разом просто невозможно. 

3. Концептуальность – многообразие различных точек зрения по во-
просам интерпретации исходных посылок функционирования экономики, 
характера поведения экономических субъектов, особенностей и законо-
мерностей функционирования отдельных рынков, по вопросам экономиче-
ской политики.  

4. Экономико-математическое моделирование – построение и ис-
пользование различных моделей (графических, математических и пр.) в 
макроэкономическом анализе позволяет выявлять основные взаимосвязи и 
взаимозависимости между экономическими явлениями и процессами. 

5. Абстрагирование. Любая макроэкономическая модель абстракта, 
имеет ряд допущений и упрощений, что ограничивает область ее примене-
ния. В то же время именно на основе макроэкономического моделирования 
можно получить наиболее полное представление о характере происходя-
щих в экономике событий, сделать прогноз развития экономики, обосно-
вать рекомендации по экономической политике. 

6. Макроэкономический анализ предполагает разделение переменных 
на эндогенные (определяемые внутри экономической системы) и экзоген-
ные (внешние переменные).  

Уяснив задачу и сущность макроэкономического анализа, следует пе-
рейти к изучению основных макроэкономических показателей, представ-
ленных в разд. 2. 

 
Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Эмерджентность Несводимость характерных черт функционирования систе-

мы в целом к свойствам образующих ее элементов 
2 Экономико-

математическое 
 моделирование 

Построение и использование различных моделей (графиче-
ских, математических и пр.) в макроэкономическом анализе 
позволяет выявлять основные взаимосвязи и взаимозависи-
мости между экономическими явлениями и процессами 

3 Концептуальность Многообразие различных точек зрения по вопросам интер-
претации исходных посылок функционирования экономики, 
характера поведения экономических субъектов, особенно-
стей и закономерностей функционирования отдельных рын-
ков, по вопросам экономической политики 
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Темы для докладов 

1. Позитивный и нормативный подходы в макроэкономике. 
2. Микроэкономические основы в макроэкономике. 
Ожидания в макроэкономике и их влияние на механизм функциониро-

вания национальных фондов. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Кругооборот расходов и доходов в закрытой экономической системе 

характеризуется следующими потоками: 900 ед. – заработная плата; 40 ед. – 
амортизация; 200 ед. – чистые частные внутренние инвестиции; 60 ед. – 
нераспределенная прибыль корпораций; 100 ед. – дивиденды; 700 ед. – по-
требительские расходы домохозяйств; 200 ед. – пенсии, стипендии, посо-
бия; 300 ед. – подоходные налоги; 150 ед. – налоги на прибыль корпора-
ций; 200 ед. – государственные закупки товаров и услуг. 

Рассчитав потоки перемещения денежных средств между различными 
секторами экономики, необходимо заполнить следующую таблицу.   

 

От/к 
Домохо-
зяйствам 

Предпри-
нимателям 

Государ-
ству 

Сектору  
имущества 

Всего

Домохозяйств      
Предпринимателей      
Государства      
Сектор имущества      
Всего      

 
З а д а ч а   2 
Равновесный объем реального национального дохода в стране с откры-

той экономикой составил 6000 ед. При этом население уплачивало подо-
ходный налог в размере 500 ед. и получало 200 ед. из государственного 
бюджета в форме трансфертных платежей. Величина чистых инвестиций 
была равна 1200 ед., сбережения государства достигли объема 100 ед., а 
чистый экспорт составил 90 ед. 

Какой объем потребительских расходов домохозяйств позволил обес-
печить равновесие кругооборота в экономике? 

 
Открытые вопросы 

1. Особое значение при изучении макроэкономики приобретает пони-
мание позитивной и ____________ макроэкономики. 

2. ___________ макроэкономика имеет дело с анализом экономических 
фактов и ставит целью построение _________ модели, свободной от субъ-
ективных суждений. 
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3. ___________ макроэкономика представляет собой совокупность 
субъективных суждений о том, как должна функционировать экономика 

4. Фундаментальным понятием макроэкономической теории является 
макроэкономическое __________, которое означает такое состояние на-
циональной экономики, когда на всех рынках одновременно уста-
навливается равенство _______ и ________. 

5. Движение к __________   __________ – это стремление к равновес-
ным ценам, полной занятости, преодолению инфляции и устойчивому эко-
номическому росту. 

 
Тесты 

1. Функцией макроэкономики не является познавательная (изучение, 
анализ и объяснение экономических процессов и явлений) (да, нет). 

2. В макроэкономике выделяют следующие агрегированные рынки: 
рынок товаров и услуг; рынок реального капитала; рынок труда; рынок де-
нег; рынок капитала (да, нет). 

3. Для макроэкономики характерны не только общие, но и спе-
цифические черты (да, нет). 

4. К функциям макроэкономики можно отнести: познавательную, прак-
тическую, прогностическую и идеологическую (да, нет). 

5. Позитивная макроэкономика представляет собой совокупность субъ-
ективных суждений о том, как должна функционировать экономика (да, 
нет). 

6. Эмерджентность – несводимость характерных черт функциони-
рования системы в целом к свойствам образующих ее элементов (да, нет). 

7. Абстрагирование это любая макроэкономическая модель абстракта, 
не имеющая ряд допущений и упрощений, что ограничивает область ее 
применения (да, нет). 

8. Макроэкономика как самостоятельная научная дисциплина появи-
лась раньше, чем микроэкономика (да, нет). 

9. Фундаментальным понятием макроэкономической теории является 
макроэкономическое равновесие (да, нет). 

10. Макроэкономический анализ предполагает разделение переменных 
на эндогенные (определяемые внутри экономической системы) и экзоген-
ные (внешние переменные) (да, нет). 

 

Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение экономики и объяснить проблему дефицитности 
ресурсов. 

2. Дать определение и привести пример выбора по предельным харак-
теристикам. 
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3. Дать определение функциям макроэкономики: познавательной, прак-
тической, прогностической, идеологической. 

4. Выделять агрегированные рынки 
5. Дать определение Экономико-математическому моделированию 

 
Вопросы для обсуждений 

1. Предмет макроэкономики и ее место в экономической теории. 
2. Методология макроэкономического анализа. 
3. Модель кругооборота в макроэкономике. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Роль ожиданий в макроэкономике. 
2. Роль государственного сектора в кругообороте доходов и продуктов. 
3. Модель кругооборота с учетом воздействия иностранного сектора 

экономики. 
 

Основная литература 

1. Макроэкономика [Текст]: учеб. / Г.А. Резник. – 2-е изд., испр. и доп. – 
Пенза: ПГУАС, 2008. – 302 с.  

2. Макконнелл, К. Экономикс [Текст] / К. Макконнелл, С. Брю – М., 
1992. – Т.1. – Гл. 1, 3, 6, 7. 

 
Дополнительная литература 

1. Сакс, Д.Д., Ларрен Ф. Макроэкономика. Глобальный подход [Текст]: 
Д.Д. Сакс, Ф. Ларрен. – М., 2005. – Гл.1. 

2. Учебник по основам экономической теории [Текст] / под ред. 
В.Д. Камаева. – М.: Владос: Изд-во МГТУ им. Н.Э. Баумана, 2006. 

3. Тарасевич, Л.С. Макроэкономика [Текст] / Л.С. Тарасевич, П.И. Гре-
бенников, А.И. Леусский. – М., 2006. –654 с. 
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Тема 2. ОСНОВНЫЕ МАКРОЭКОНОМИЧЕСКИЕ 
ПОКАЗАТЕЛИ 

2.1. Характеристика макроэкономических показателей. Система национальных 

счетов. 

2.2. Способы расчета ВВП. Номинальный и реальный ВВП. Дефлятор ВВП. 

 

2.1. Характеристика макроэкономических показателей.  
Система национальных счетов 

Своеобразным измерителем состояния экономики и основой для выра-
ботки экономической политики государства является «система националь-
ных счетов» (СНС). Она отражает все операции, происходящие в экономи-
ке, и все расходы, которыми располагает страна. На ее основе разрабаты-
ваются экономические модели, прогнозы, например, в области темпов эко-
номического роста, регулирования инфляции и т.д. Другими словами, СНС – 
система взаимосвязанных показателей состояния развития экономики 
страны на макроуровне. 

В экономической теории и статистике для характеристики конечных 
результатов годового производства используются показатели, исчисленные 
на основе системы национальных счетов (СНС). 

Наибольшее значение в современной российской СНС имеют 7 счетов: 
1. Счет товаров и услуг. 
2. Счет производства. 
3. Счет образования доходов. 
4. Счет первичного распределения доходов. 
5. Счет вторичного распределения доходов. 
6. Счет использования располагаемого дохода. 
7. Счет операций с капиталом. 
Важно запомнить, что на базе СНС рассчитываются следующие макро-

экономические показатели: 
 Валовой национальный продукт (ВНП). 
 Валовой внутренний продукт (ВВП). 
 Чистый национальный продукт (ЧНП). 
 Национальный доход (НД). 
 Личный доход (ЛД). 
 Располагаемый доход (РД).  
Необходимо выучить, как рассчитывается каждый из вышеприве-

денных показателей, знать соотношение между ними и уметь объяснить, в 
каком случае может быть применен тот или иной макроэкономический по-
казатель. 
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Кроме того, следует знать, что для измерения итоговых результатов 
развития страны за всю историю ее существования используется такой по-
казатель, как национальное богатство (НБ). 

Также к важнейшим макроэкономическим показателям относятся па-
раметры, отражающие состояние экономической конъюнктуры: ставка 
процента (г), уровень цен (/>), инфляция (к) и др. 

 

2.2. Способы расчета ВВП. Номинальный и реальный ВВП. 
Дефлятор ВВП 

Выделяют три способа измерения валового национального продукта, 
поэтому необходимо знать сущность каждого из способов: 

– по расходам (метод конечного использования); 
– по доходам (распределительный метод); 
– по добавленной стоимости (производственный метод).  
При этом важно понимать, что метод расчета ВНП по расходам и метод 

расчета ВНП по доходам считаются равноценными и дают одну и ту же 
величину (табл. 1). 

Т а б л и ц а  1  
Измерение ВНП по расходам и доходам 

Измерение ВНП по сумме всех расходов Измерение ВНП по сумме всех доходов 
Личные потребительские расходы (С) 
Валовые частные внутренние инвести-
ции (I) 
Государственные закупки товаров и ус-
луг (G) 
Чистый экспорт (Хn) 

Объем потребленного капитала  
Косвенные налоги на бизнес 
Заработная плата наемных работников 
Арендная плата или рента 
Процент 
Доход от индивидуальных вложений 
Налоги на прибыль корпораций 
Дивиденды 
Нераспределенные прибыли корпорации 
(идут на расширение производства) 

ВНП ВНП 

 
Кроме того, большинство макроэкономических параметров имеет ре-

альные и номинальные значения, поэтому принято различать номинальный 
и реальный ВНП. И важно подчеркнуть, что для пересчета номинальных 
значений в их реальные значения используется уровень цен. В связи с этим 
выделяют целый ряд индексов цен: дефлятор ВНП, индекс потребитель-
ских цен, индекс цен производителей и другие. Принципиальное значение 
имеет то, что любой ценовой индекс рассчитывается по определенному на-
бору товаров и услуг. При этом различают фиксированные наборы товаров 
и услуг и изменяющиеся наборы. 
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Индекс, построенный на основе фиксированного набора (индекс с ба-
зовыми весами), называется индексом Ласпейраса. 

Индекс, построенный на основе меняющегося набора (индекс с те-
кущими весами), называется индексом Пааше. 

Индекс потребительских цен по своей природе является индексом Лас-
пейраса, дефлятор ВНП – индексом Пааше, который рассчитывается по 
следующей формуле 

ВНП в текущих ценах (нейтральный)
Дефлятор ВНП=

ВНП в ценах базоваого периода (реальный)
.  

Если величина индекса цен меньше единицы, то происходит коррек-
тировка номинального ВНП в сторону увеличения, которая называется ин-
флированием. Если величина индекса цен больше единицы, то происходит 
дефлирование – корректировка номинального ВНП в сторону снижения. 

Важно отметить, что дефлятор ВНП позволяет количественно оценить 
изменение уровня средних цен на товары и услуги. Дефлятор учитывает 
изменения цен по самому широкому кругу продуктов и услуг как потреби-
тельского, так и инвестиционного назначения. Следовательно, он не совпа-
дает с индексом изменения потребительских цен, который обычно отсле-
живается покупателями. 

 
Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Система  

национальных  
счетов 

Система взаимосвязанных показателей состояния раз-
вития экономики страны на макроуровне 

2 Индекс Ласпейраса Индекс, построенный на основе фиксированного на-
бора (индекс с базовыми весами) 

3 Индекс Пааше Индекс, построенный на основе меняющегося набора 
(индекс с текущими весами) 

 
Темы для докладов 

1. Система макроэкономических индикаторов социально-экономиче-
ского положения страны. 

2. Особенности международных и отечественных статистических мето-
дов измерения макроэкономических показателей. 

3. Национальное счетоводство как инструмент регулирования макро-
экономических процессов. 

Сопоставление макроэкономических показателей развития экономики 
США и России в последнее десятилетие. 
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Задачи 

З а д а ч а  1 
Предположим, национальное производство включает 2 товара: Х и У.  

Х – потребительский товар, У – инвестиционный товар. В текущем году 
было произведено 200 ед. товара Х по цене 2 долл. за единицу и 10 единиц 
товара У по цене 4 долл. за ед. К концу текущего года 6 используемых ин-
вестиционных единиц инвестиционного товара должны быть заменены но-
выми. 

Рассчитайте: 
а) ВНП; 
б) ЧНП; 
в) объем потребления и объем валовых инвестиций; 
г) объем чистых инвестиций. 
 
З а д а ч а  2 
Имеются следующие данные: 
 

Год Номинальный 
ВНП, 

млрд долл. 

Индекс уровня 
цен, % 

Реальный ВНП,млрд 
долл. 

1980 105 121 - 
1984 54 91 - 
1989 98 100 - 

 
Ответьте на вопросы: 
а) какой год из трех является базисным? 
б) как рассчитать реальный ВНП для каждого года? 
в) в каком случае Вы проводили операцию дефлирования, а в каком – 

инфлирования? 
 

Открытые вопросы 

1. В экономической теории и статистике для характеристики конечных 
результатов годового производства используются показатели, исчисленные 
на основе ____________. 

2. Наибольшее значение в современной российской СНС имеют 7 сче-
тов: счет товаров и услуг, счет производства, счет _______ _______, счет 
______ распределения доходов, счет вторичного распределения доходов, 
счет использования ________ дохода, счет операций с ________. 

3. К важнейшим ________ показателям относятся параметры, отра-
жающие состояние ________ __________: ставка процента (г), уровень 
____ (/>), инфляция (к) и др. 
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4. Индекс потребительских цен по своей природе является индексом 
_________, дефлятор ВНП – индексом _________. 

5. __________ учитывает изменения цен по самому широкому кругу про-
дуктов и услуг как потребительского, так и инвестиционного назначения. 

 
Тесты 

1.  На базе СНС рассчитываются только валовой национальный про-
дукт (ВНП), чистый национальный продукт (ЧНП), личный доход (ЛД), 
располагаемый доход (РД) (да, нет). 

2. Выделяют пять способов измерения валового национального про-
дукта (да, нет). 

3. Метод расчета ВНП по расходам и метод расчета ВНП по доходам 
считаются равноценными и дают одну и ту же величину (да, нет). 

4. Наибольшее значение в современной российской СНС имеют 7 сче-
тов (да, нет). 

5. Для измерения итоговых результатов развития страны за всю ис-
торию ее существования используется такой показатель, как национальное 
богатство (да, нет). 

6. Способ измерения валового национального продукта по добавленной 
стоимости еще называют распределительным методом (да, нет). 

7. Метод расчета ВНП по расходам и метод расчета ВНП по доходам 
считаются равноценными (да, нет). 

8. К измерению ВНП по сумме всех расходов относят: личные потре-
бительские расходы (С), валовые частные внутренние инвестиции (I) и 
объем потребленного капитала (да, нет). 

9. Индекс, построенный на основе фиксированного набора (индекс с 
базовыми весами), называется индексом Ласпейраса (да, нет). 

10. Если величина индекса цен меньше единицы, то происходит де-
флирование – корректировка номинального ВНП в сторону снижения (да, 
нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение системе национальных счетов 
2. Выделять 7 счетов СНС. 
3. Вычислить индекс на основании имеющихся данных, объяснить, по-

чему используются индексы в представлении данных и почему базовое 
значение является важным для любого индекса. 

4. Записать определение номинального и реального ВНП и объяснить, 
как каждый их них может изменяться. 
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Вопросы для обсуждения 

1. Обзор основных макроэкономических показателей. 
2. Валовый национальный продукт (ВНП), его сущность. Расчет ВНП 

по сумме расходов и сумме доходов. 
3. Национальный доход, чистый национальный продукт (ЧНП), личный 

доход (ЛД) и доход после уплаты налогов. 
4. Уровень цен и индекс цен. Номинальный и реальный ВНП. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Роль системы национальных счетов в макроэкономическом анализе. 
Макроэкономические показатели системы национальных счетов. 

2. Понятие конечного и промежуточного продукта. Проблема двойного 
счета. 

5. Дефлятор ВНП и индекс потребительских цен. 
 

Основная литература 

1. Ивашковский, С.Н. Макроэкономика [Текст]: учебник для вузов / 
С.Н. Ивашковский. – М.: Дело, 2012. –472 с. 

2. Долан, Э. Дж. Макроэкономика [Текст] / Э. Дж. Долан, Д. Линдсей. – 
СПб., 2008.  

3. Макроэкономика [Текст]: учебник / Г.А. Резник.– 2-е изд., испр. и 
доп. – Пенза: ПГУАС, 2008. – 302 с. 

4. Васильев, В.П. Макроэкономика [Текст]: учеб. пособие / В.П. Ва-
сильев, Ю.А. Холоденко. – М.: ДиС, 2012. – 208 c. 

 
Дополнительная литература 

1. Агапова, Т.А. Макроэкономика [Текст]: учебник / Т.А. Агапова, 
С.Ф. Серегина; под общей ред. д.э.н., проф. А.В. Сидоровича. – 6-е изд., 
перераб. и доп. – М.: Изд-во «Дело и Сервис», 2008. – (Серия «Учебники 
МГУ им. М.В. Ломоносова»). 

2. Иванов, Ю. Система национальных счетов в российской статистике 
[Текст]: / Ю. Иванов, И. Масакова // Вопросы экономики. – 2011. – №2. – 
С. 121. 

3. Лалаев, Г.Г. Моделирование макроэкономических показателей при 
подготовке государственных финансовых программ / Г.Г. Лалаев // Финан-
сы. – 2010. – №2. – С. 9. 
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Тема 3. МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАВНОВЕСИЕ  
В СИСТЕМЕ «СОВОКУПНЫЙ СПРОС – СОВОКУПНОЕ 

ПРЕДЛОЖЕНИЕ» 

3.1. Экономическое равновесие и эффективный рост: общие понятия, модель 

В. Леонтьева «затраты – выпуск». 

3.2. Макроэкономическое равновесие в модели «Совокупный спрос – сово�

купное предложение».  

3.3. Классический и кейнсианский анализ макроэкономического равновесия. 

3.4. Кейнсианская модель макроэкономического равновесия «национальный 

доход – совокупные расходы». 

3.5. Взаимосвязь инвестиций и национального дохода. Понятие мультиплика�

тора и акселератора. 

 

3.1. Экономическое равновесие и эффективный рост: общие 
понятия, модель В. Леонтьева «затраты – выпуск». 

В этой теме необходимо рассмотреть, какие факторы определяют сово-
купный спрос и совокупное предложение и как устанавливается макроэко-
номическое равновесие, т.е равенство между совокупным спросом и сово-
купным предложением. 

Прежде всего, обратим внимание на различия в оценке способности 
рыночного механизма обеспечить стабильность экономического развития 
представителями различных направлений: классического и кейнсианского. 

Отметим, что макроэкономическое равновесие характеризует сбалан-
сированность и пропорциональность экономических процессов: производ-
ства и потребления, предложения и спроса, производственных затрат и ре-
зультатов, материально-вещественных и финансовых потоков. 

Различают идеальное и реальное равновесие, а также частичное и об-
щее равновесие. 

Кроме того, выделяют понятие «полное экономическое равновесие» – 
это тот структурный оптимум хозяйственной системы, к которому об-
щество стремится, но никогда его полностью не достигает в связи с по-
стоянным изменением самого «оптимума», как идеала пропорциональ-
ности, под влиянием научно-технического прогресса, ассортимента про-
изводимой продукции, изменений спроса и т.п. 

В данной теме необходимо рассмотреть модель макроэкономического 
равновесия В.В. Леонтьева, которая вошла в мировую экономическую 
мысль, как модель межотраслевого баланса «затраты – выпуск». Она пред-
ставляет собой систему уравнений, отражающих взаимозависимость от-
раслей, сфер хозяйства, и позволяет осуществлять анализ взаимной зави-
симости всех производящих и потребляющих единиц, которые составляют 
национальную (или мировую) экономику.  
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3.2. Макроэкономическое равновесие 
в модели «Совокупный спрос – совокупное предложение» 

Выяснение сущности макроэкономического равновесия следует начать 
с определения понятий «совокупный спрос» и «совокупное предложение». 

Совокупный спрос (AD) представляет собой сумму всех расходов мак-
роэкономических субъектов (населения, предприятий, государства, загра-
ницы) на приобретение конечных товаров и услуг, произведенных в эко-
номике. На величину совокупного спроса AD влияет целый ряд факторов, 
которые можно разделить на две группы: ценовые и неценовые. 

Ценовые факторы изменяют объем совокупного спроса, что на графике 
выражается в движении вдоль кривой АD (рис. 1). К ним относятся: эффект 
процентной ставки, эффект богатства, эффект импортных закупок. Неце-
новые факторы вызывают изменения характера совокупного спроса, что 
выражается в сдвиге кривой AD вправо или влево. К ним относятся факто-
ры, влияющие на объем потребления домашних хозяйств, на уровень инве-
стиционных расходов, изменения в государственных расходах, которые 
вызваны преимущественно политическими решениями руководства стра-
ны, изменения в чистом экспорте. Необходимо уяснить характер влияния и 
тех и других факторов на совокупный спрос.  

 

 
Рис. 1. Кривая совокупного спроса AD 

Совокупное предложение AS – это величина реально производимого про-
дукта в экономической системе при каждом возможном уровне цен. Следует 
обратить внимание на характер совокупного предложения (рис. 2), просле-
дить взаимосвязь каждого из отрезков кривой AS – кейнсианского, промежу-
точного и классического с состоянием экономики в тот или иной период.  

Все факторы, влияющие на совокупное предложение, также можно 
разделить на ценовые и неценовые. В результате действия ценовых факто-
ров изменяется объем совокупного предложения, что отражается в переме-
щении вдоль кривой АS. Неценовые факторы приводят к смещению кривой 
AS. К ним относятся: уровень технологии производства, производитель-
ность труда, изменение объема применяемых ресурсов, изменение условий 
бизнеса, изменения в структуре рынка, изменение цен на ресурсы. 

AD 

AD 

Кривая совокупного спроса 

ВНП (реальный) 

Р 
(уровень 
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Рис. 2. Кривая совокупного предложения AS 

Модель совокупного спроса и совокупного предложения (АD–АS>) (рис. 3) 
показывает три варианта возможного макроэкономического равновесия.  

Точка Е1 – это макроэкономическое равновесие при неполной занято-
сти без повышения уровня цен, т.е. без инфляции. Точка Е2 – это равнове-
сие при небольшом повышении уровня цен и состоянии, близком к полной 
занятости. Точка Е3 – это равновесие в условиях полной занятости, и ин-
фляцией.  

 
           AD3     AS 
 
 
      

AD1          AD2    E3 
 

 
  E1       E2 

 
 
 
 

ВНП (реал.) 
Рис. 3. Макроэкономическое равновесие: модель «AD-AS» 

В случае отклонения от различных равновесных состояний в точках Е1, 
Е2 и Е3 приспособление экономики будет происходить по-разному. В экс-
тремальном кейнсианском случае, когда цены и заработная плата жестки, 
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возвращение в точку равновесия Е1 будет осуществляться за счет колеба-
ний объемов реального ВВП, а не колебаний цен. Фирмы будут сокращать 
или расширять производство при неизменном уровне цен в стране.  

В нормальном кейнсианском случае отклонение от точки Е2 будет со-
провождаться приспособлением экономики к равновесному состоянию пу-
тем изменения и уровня цен, и объемов выпуска.  

В классическом случае отклонение от точки Е3 и возвращение к равно-
весному состоянию будет происходить только за счет изменения гибких цен 
и заработной планы без каких-либо изменений в объеме реального выпуска, 
поскольку экономика уже находится на уровне потенциального ВВП. 

Итак, можно сделать вывод о том, что в краткосрочном периоде реаль-
ный объем ВВП определяется колебаниями совокупного спроса, так как 
цены и заработная плата негибки. В долгосрочном периоде, напротив, при 
гибкости ценового механизма реальный ВВП определяется колебаниями 
совокупного предложения.  

 

3.3. Классический и кейнсианский анализ  
макроэкономического равновесия 

Как уже ранее было отмечено, различают два теоретических подхода к 
характеристике равновесия между совокупным спросом и совокупным 
предложением: классический и кейнсианский. 

Согласно классической концепции, экономика является самона-
страивающейся структурой и не нуждается в государственном регули-
ровании совокупного спроса и совокупного предложения. 

Поскольку, по мнению классиков, совокупное предложение (AS) имеет 
вид вертикальной прямой, отражающей потенциальный объем производст-
ва ВНП, то снижение совокупного спроса ведет не к снижению ВНП и за-
нятости, а лишь к снижению цен (рис. 4). 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 4. Классическая модель макроэкономического равновесия: 
АS – совокупное предложение;  

AD – совокупный спрос; 
AD1 – новый совокупный спрос 
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РК 
К
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РК AD1
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Инструментами саморегулирования служат цены, заработная плата и 
процентная ставка, колебания которых в условиях конкуренции уравнива-
ют спрос и предложение на товарном, ресурсном и денежном рынках и 
приводят к ситуации полного и рационального использования ресурсов. По 
мнению классиков, экономика функционирует на уровне, соответствую-
щем потенциальному ВВП. 

Кейнсианская точка зрения опирается на эмпирические данные, демон-
стрирующие, что экономика развивается не так гладко, как в классической 
модели, а заработанная плата и цены не столь гибки, как этого хотелось 
бы. Согласно кейнсианской экономической теории экономика является 
внутренне нестабильной, равновесие, если и достигается, носит неустойчи-
вый характер. Нарушения равновесия для нее достаточно характерны, по-
этому для поддержания равновесия необходима активная политика госу-
дарства. 

Основополагающим в кейнсианской теории является положение о не-
стабильности совокупного спроса. Кейнсианцы считают, что совокупный 
спрос нестабилен, даже если и не происходит никаких изменений в пред-
ложении денег. В частности, такой компонент совокупного спроса, как ин-
вестиции, подвержен постоянным колебаниям. Кроме того, Кейнс также 
вводит в анализ понятие «эффективный спрос». Необходимо отметить, что 
в кейнсианской модели основу механизма равновесия составляет связь ме-
жду уровнем дохода и совокупным спросом, который заменен понятием 
«совокупные расходы». 

Таким образом, основные отличия классического и кейнсианского под-
ходов к анализу макроэкономического равновесия заключаются в том, что: 

1) с классической точки зрения увеличение сбережения ведет к росту 
инвестиций и, следовательно, к росту производства и оходов, а с точки 
зрения Кейнса и его последователей – рост сбережений ведет к уменьше-
нию потребления и, как следствие, совокупного спроса, объема производ-
ства и дохода; 

2) классическая модель предполагает существование гибкого ценового 
механизма, органически присущего рынку. Кейнс подверг этот постулат 
сомнению: предприниматели, столкнувшись с падением спроса на свою 
продукцию, не снижают цены. Они сокращают производство и увольняют 
рабочих. Отсюда следует безработица со всеми вытекающими социально-
экономическими конфликтами; 

3) с точки зрения Кейнса, сбережения являются функцией дохода, а не 
только уровня процента, как в теории классиков. 
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3.4. Кейнсианская модель макроэкономического равновесия 
«совокупный доход – совокупные расходы» 

Кейнсианская модель макроэкономического равновесия, изложенная 
Дж.М. Кейнсом в его работе «Общая теория занятости, процента и денег», 
построена на допущении о фиксированных ценах. Поэтому графическая ин-
терпретация равновесия в этой модели будет иной, чем в модели «AD – AS».  

Совокупный спрос в кейнсианской модели зависит от таких важнейших 
категорий, как функция потребления и функция сбережения. И потребление, 
и сбережение являются, по Кейнсу, функциями текущего дохода.  

Для лучшего понимания идей Кейнса необходимо рассмотреть ряд по-
нятий. Во-первых, это предельная склонность к потреблению, опреде-
ляемая как отношение прироста потребления к приросту дохода (MPC). 

MPC=∆C/∆Y. 

Во-вторых, это предельная склонность к сбережению, определяемая 
как отношение прироста сбережения к приросту дохода (MPS).  

MPS= ∆S/∆Y. 

Необходимо запомнить, что величина предельной склонности к по-
треблению находится между нулем и единицей: 0 <MPC < 1, а сумма MPC   
и MPS всегда равна единице. 

От предельной склонности к потреблению нужно отличать среднюю 
склонность к потреблению APC, т.е. отношение расходов на потребление 
к величине дохода:  

APC = C/Y. 

Соответственно, средняя склонность к сбережению определяется как 
отношение сбережения к доходу:  

APS = S/Y. 

Анализ функции потребления (рис. 5, а) показывает, что, если бы рас-
ходы в точности соответствовали доходам, то это отражала бы любая точ-
ка, лежащая на прямой, проведенной под углом 45. Но в действительности 
такого совпадения не происходит, и только часть доходов расходуется на 
потребление. 

Поэтому кривая потребления отклоняется от биссектрисы вниз. 
Очевидно, чем больше склонность к потреблению, тем больше кривая 

потребления будет приближаться к линии 45 и, соответственно, наоборот, 
чем меньше склонность к потреблению, тем дальше кривая потребления от 
биссектрисы. 

Точка А – точка пересечения кривой потребления и биссектрисы – оз-
начает уровень нулевого сбережения (рис. 5, б). Слева от этой точки расхо-
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ды превышают доходы, что означает «жизнь в долг», а справа уровень сбе-
режений положителен. 

 
а 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
б 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 5. Графики функций: а – потребления; б – сбережения 

Потреб-
ление 

(С) 

ЧНП, D (распо-
лагаемый) 

С'

С
С2 

С'
А 

С

D1 D2

Cбере-
жения 

(S) 

ЧНП, D (распо-
лагаемый) 

S

S1

S 

S1 

В 

А 

В 

Жизнь в 
долг 



 202

В точке А имеет место равновесие, т.е. равенство доходов и расходов. 
Это так называемый «пороговый доход». 

Перемещение из точки А в точку В на кривой СС называется изме-
нением в величине потребления. Единственной причиной этого переме-
щения является изменение в уровне дохода после уплаты налога (распо-
лагаемого дохода). Изменения же в одном или нескольких не связанных 
доходом факторов приведет к смещению кривых вниз и вверх. 

Решения о потреблении и сбережении очень важны для долгосрочного 
анализа. Размер сбережений является ключевым параметром, определяю-
щим устойчивый уровень капиталовооруженности и, таким образом, общее 
экономическое благосостояние. Он показывает, какую часть своего дохода 
современное поколение откладывает на собственное будущее и будущее 
грядущих поколений. 

Однако такие решения важны и для краткосрочного анализа. Коле-
бания в потреблении, составляющем две трети ВНП, являются важнейшим 
фактором подъемов и спадов в экономике. 

Сбережения – это часть располагаемого дохода, которая, оставаясь не-
использованной на текущие производственные и потребительские нужды, 
накапливается. Они же являются источником инвестиций.  

Состояние макроэкономического равновесия предполагает ситуацию в 
экономике, когда все сбережения полностью аккумулируются существую-
щими финансовыми институтами (институциональными инвесторами), а 
затем направляются на инвестиции, т.е. ситуация, когда инвестиции I рав-
ны сбережению S в условиях краткосрочного и долгосрочного периодов. 

Помимо определения равновесного уровня национального дохода на 
основе равенства сбережений и инвестиций, выделяют и другой способ оп-
ределения равновесного уровня дохода, основанный на использовании мо-
дели «национальный доход – совокупные расходы». 

Если сопоставить два метода (метод сбережения инвестиций и метод 
национальный доход – совокупные расходы) определения оптимальных 
размеров ВНП, при котором экономика находится в состоянии равновесия, 
то увидим, что оптимальная величина ВНП в обоих случаях будет одина-
кова. 

Альтернативный подход, базирующийся на принципе анализа потоков 
утечек-инъекций, подтверждает этот вывод. Сбережения, налоги и импорт 
представляют собой, с одной стороны, утечку из потока внутренних дохо-
дов – расходов. С другой стороны, инвестиции, государственные закупки и 
экспорт являются «инъекциями» в экономику. 

 

S + T + M = I +G + Э. 
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3.5. Взаимосвязь инвестиций и национального дохода.  
Понятие мультипликатора и акселератора 

Следует заметить, что увеличение или уменьшение инвестиций ведет к 
росту или падению объемов производства, занятости и доходов. Однако 
эти закономерности наблюдаются не только применительно к инвестици-
ям, но и к любым другим видам расходов, в том числе государственным 
расходам и чистому экспорту. 

Выделяют такие понятия как мультипликатор и акселератор. 
Мультипликатор представляет собой число, показывающее, во сколько 

раз необходимо увеличить первоначальный прирост инвестиций, чтобы 
рассчитать вызванный этим прирост национального дохода. 

Мультипликатор находится в прямой зависимости от «предельной 
склонности к потреблению» и в обратной – от «предельной склонности к 
сбережению». Мультипликационный процесс прекращается в тот момент, 
когда прирост сбережения становится равным приросту дохода. 

Принцип акселерации заключается в том, что возросший доход, по-
лученный в результате мультиплицирующего воздействия первоначаль-
ных, то есть автономных инвестиций, не зависящих от объема и динамики 
национального дохода, приводит к росту спроса на потребительские това-
ры. То есть, принцип акселерации раскрывает зависимость между измене-
ниями производства капитальных благ и товаров народного потребления, 
классические принципы взаимодействия между совокупными величинами: 
потреблением, сбережениями, инвестициями, национальным доходом и 
т.д., что, в конечном счете, обеспечивает стабильность и последующий 
рост экономики. 

 
Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Совокупный спрос Сумма всех расходов макроэкономических субъектов (населе-

ния, предприятий, государства, заграницы) на приобретение 
конечных товаров и услуг, произведенных в экономике 

2 Совокупное  
предложение 

Величина реально производимого продукта в экономической 
системе при каждом возможном уровне цен 

3 Сбережения Часть располагаемого дохода, которая, оставаясь неиспользо-
ванной на текущие производственные и потребительские нуж-
ды, накапливается 

 
Темы для докладов 

1. Концептуальные подходы к обоснованию кривой совокупного пред-
ложения. 

2. Общее равновесие и оптимальность по В. Парето. 
Модель В.Леонтьева, ее содержание и практическая ценность. 
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Задачи 

З а д а ч а  1 
На рисунке представлены шесть кривых совокупного спроса и кривая 

совокупного предложения. 
а) Определите динамику совокупного спроса, когда его кривая сдви-

гается из положения AD1 в положение AD2; из положения AD3 в положение 
AD4; из положения AD5 в положение AD6. 

б) Как повлияет перемещение кривой AD1 в положение AD2 на дина-
мику реального ВНП и уровень цен? 

в) Как повлияет перемещение кривой AD3 в положение AD4 на дина-
мику реального ВНП и уровень цен? 

г) Как повлияет перемещение кривой AD5 в положение AD6 на динами-
ку реального ВНП и уровень цен? 

д) Как изменится совокупный спрос, если кривая AD на рисунке будет 
перемещаться влево? 

е) Если кривая AD сдвигается влево, то как повлияет изменение сово-
купного спроса на динамику ВНП и уровень цен? 

 
З а д а ч а  2 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Политика, направленная на стимулирование совокупного спроса всегда 

ведет к инфляции. Согласны ли Вы с данным высказыванием? Свой ответ 
поясните графически. 

 
Открытые вопросы 

1. Точка ______– это равновесие в условиях полной занятости, и ин-
фляцией. 

2. Согласно __________ концепции, экономика является самона-
страивающейся структурой и ___________ в государственном регули-
ровании совокупного спроса и совокупного предложения. 

3. Совокупный __________ в кейнсианской модели зависит от таких 
важнейших категорий, как функция ________ и функция _______. 

У
ро
ве
нь

 ц
ен

 

 AS 

AD6

AD5

AD4

AD3AD2AD1 

Реальный ВНП 
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4. Помимо определения равновесного уровня национального дохода на 
основе равенства сбережений и инвестиций, выделяют и другой способ оп-
ределения равновесного уровня дохода, основанный на использовании мо-
дели «______ ______ – ________ _______». 

5. Мультипликатор представляет собой число, показывающее, во 
сколько раз необходимо ________ первоначальный прирост инвестиций, 
чтобы рассчитать вызванный этим прирост ________ ________. 

6. Принцип _________ заключается в том, что возросший доход, по-
лученный в результате мультиплицирующего воздействия первоначальных, 
то есть автономных инвестиций, не зависящих от объема и динамики нацио-
нального дохода, приводит к росту спроса на потребительские товары. 

 
 

Тесты  

1. Полное экономическое равновесие – это тот структурный оптимум 
хозяйственной системы, к которому общество стремится, но никогда его 
полностью не достигает в связи с постоянным изменением самого «опти-
мума», как идеала пропорциональности, под влиянием научно-
технического прогресса, ассортимента производимой продукции, измене-
ний спроса и т.п. (да, нет). 

2. Точка Е3 – это равновесие при небольшом повышении уровня цен и 
состоянии, близком к полной занятости (да, нет). 

3. Предельная склонность к потреблению, определяемая как отношение 
прироста сбережения к приросту дохода (да, нет). 

4. Совокупный спрос представляет собой сумму всех расходов макро-
экономических субъектов  на приобретение конечных товаров и услуг, 
произведенных в экономике (да, нет). 

5. Модель совокупного спроса и совокупного предложения показывает 
два варианта возможного макроэкономического равновесия (да, нет). 

6. В долгосрочном периоде, при гибкости ценового механизма реаль-
ный ВВП определяется колебаниями совокупного спроса (да, нет).  

7. Основополагающим в кейнсианской теории является положение о 
нестабильности совокупного спроса (да, нет). 

8. Предельная склонность к потреблению, определяется как отношение 
прироста сбережения к приросту дохода (да, нет). 

9. Мультипликатор находится в прямой зависимости от «предельной 
склонности к потреблению» и в обратной – от «предельной склонности к 
сбережению» (да, нет). 

10. Сбережения – это источник инвестиций (да, нет). 
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Теперь вы должны уметь 

1. Определить понятие рынка. 
2. Определить спрос, предложение и рыночное равновесие. 
3. Установить различия между изменением спроса, объема спроса, 

предложения и объема предложения. 
4. Объяснить разницу между объемом спроса и объемом покупок, объ-

емом предложения и объемом продаж. 
5. Объяснить, как увеличение цены на одном рынке может воздейство-

вать на цены на других рынках. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Совокупный спрос и его составляющие. 
2. Совокупное предложение и факторы, его определяющие. 
3. Существующие теоретические подходы к обоснованию вида кривой 

совокупного предложения. 
4. Возможности использования модели «совокупный спрос – со-

вокупное предложение» для интерпретации процессов, происходящих в 
российской экономике. 

 
Дискуссионные вопросы 

1. Влияние ценовых и неценовых факторов на характер кривой со-
вокупного спроса. Движение вдоль кривой совокупного спроса и смещение 
самой кривой. 

2. Влияние денежной массы, скорости ее оборота и инфляционных 
процессов на совокупный спрос. 

3. Классический и кейнсианский подходы к определению совокупного 
предложения. 

5. Что предопределяет вид кривой совокупного предложения в той или 
иной национальной экономике? 

 
Основная литература 

1. Гребенников, П.И. Макроэкономика [Текст]: учебник / П.И. Гребен-
ников, А.И. Леусский, Л.С. Тарасевич. – 8-е изд., перераб. и доп. – М.: ИД 
«Юрайт», 2011. 

2. Макроэкономика [Текст]: учебник / Г.А. Резник. – 2-е изд., испр. и доп. – 
Пенза: ПГУАС, 2008. – 302 с. 

3. Долан Э. Дж. Макроэкономика [Текст] / Э. Дж. Долан, Д. Линдсей. – 
СПб., 2008.  

4. Макконнелл К. Экономикс [Текст] / К. Макконнелл, С. Брю – М., 
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Дополнительная литература 

1. 3арнадзе, А. Исследование системных свойств в экономике как 
предпосылка преодоления кризиса [Текст]  / А. Зарнадзе // Проблемы тео-
рии и практики управления. – 2005. – №1. – С. 72. 

2. Камаев, В.Д. Учебник по основам экономической теории [Текст] / 
В.Д. Камаев. – М., 2011. 

3. Нуреев, Р. Теории развития: кейнсианские модели становления ры-
ночной экономики [Текст] / Р. Нуреев // Вопросы экономики. – 2010. – №4. – 
С. 137. 
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Тема 4. ГОСУДАРСТВЕННОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ 
РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ 

4.1. Государственное регулирование экономики в условиях рынка. 

4.2. Цели и инструменты государственного регулирования. 

4.3. Государственное регулирование экономики при формировании рыночных 

отношений в России. 

4.4. Альтернативные концепции государственного регулирования экономики. 

 
 

4.1. Государственное регулирование экономики  
в условиях рынка 

Государственное регулирование экономики (ГРЭ) в условиях рыноч-
ного хозяйства представляет собой систему типовых мер законодатель-
ного, исполнительного и контролирующего характера, осуществляемых 
правомочными государственными учреждениями и общественными орга-
низациями в целях стабилизации и приспособления существующей соци-
ально-экономической системы к изменяющимся условиям. 

Основными объектами государственного регулирования экономики яв-
ляются: экономический цикл; секторальная, отраслевая и региональная 
структура хозяйства; условия накопления капитала; занятость; денежное 
обращение; платежный баланс; цены; условия конкуренции; социальные 
отношения, социальное обеспечение; подготовка и переподготовка кадров; 
окружающая среда; внешнеэкономические связи. 

Кроме того, объекты ГРЭ различаются в зависимости от уровня ре-
шаемых ими задач. Это следующие иерархические уровни: уровень фир-
мы; региона; отрасли; сектора экономики (промышленность, сельское хо-
зяйство, услуги); хозяйства в целом; глобальный (социальные отношения, 
экология); наднациональный (экономико-политическое отношение с зару-
бежными странами, интеграционные процессы). 

 
 

4.2. Цели и инструменты государственного регулирования 

Главной целью государственного регулирования является экономи-
ческая и социальная стабильность и укрепление существующего строя 
внутри страны и за рубежом. 

В свою очередь, средства государственного регулирования подраз-
деляются на административные и экономические. 

Административные средства не связаны с созданием дополнительного 
материального стимулирования или опасностью финансового ущерба. Они 
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базируются на силе государственной власти и включают в себя меры за-
прета, разрешения и принуждения. 

Экономические средства государственного регулирования подраз-
деляются на средства денежно-кредитной и бюджетной политики. Само-
стоятельным комплексным инструментом ГРЭ является государственный 
сектор в экономике. 

 

4.3. Государственное регулирование экономики  
при формировании рыночных отношений в России 

При формировании рыночных отношений в России необходимо было 
проведение политики защиты отечественных товаропроизводителей от им-
порта иностранных товаров, но не в такой мере, как было изложено выше. 

Одним из важных направлений государственного регулирования выде-
ляют регламентирование банковской и финансовой деятельности. 

Также важным направлением ГРЭ является создание новой системы 
социальной защиты и реформирование старой. Советская система гаранти-
ровала трудящимся практически все существующие виды социальной под-
держки: бесплатное медицинское обслуживание, жилье, рабочие отпуска, 
пенсии, стабильный уровень доходов и даже рабочее место. Кроме того, в 
условиях рыночной экономики государство обеспечивает нуждающимся 
гражданам определенный круг социальных льгот. 

 
 

4.4. Альтернативные концепции государственного  
регулирования экономики 

Выделяют три альтернативные концепции: кейсианская, неоклассиче-
ская и неолиберальная. 

Модель Кейнса, в свою очередь, предусматривает стимулирование со-
вокупного спроса путем побуждения к инвестированию частного капитала, 
а также через государственное финансирование общественных работ и не-
которое перераспределение через бюджет национального дохода в пользу 
неимущих. 

Неоклассическая теория исходит из постулата о стремлении капи-
талистической экономики к равновесию, устойчивости и стабильности. 

Сторонники неолиберальных концепций считают, что надо отказаться 
от кейнсианских рецептов антициклического регулирования, ведущих к 
резким колебаниям денежной массы, и перейти на строгое регулирование 
денег в обращении независимо от конъюнктуры. 
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Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Государственное  

регулирование экономики 
Система типовых мер законодательного, исполни-
тельного и контролирующего характера, осуществ-
ляемых правомочными государственными учреж-
дениями и общественными организациями в целях 
стабилизации и приспособления существующей со-
циально-экономической системы к изменяющимся 
условиям 

2 Модель Кейнса Стимулирование совокупного спроса путем побуж-
дения к инвестированию частного капитала, а также 
через государственное финансирование обществен-
ных работ и некоторое перераспределение через 
бюджет национального дохода в пользу неимущих 

 
Темы для докладов 

1. Необходимость государственного регулирования рыночной эконо-
мики. 

2. Границы государственного вмешательства в рыночную экономику. 
3. Формы и методы государственного регулирования экономики. 

 

Задачи 

З а д а ч а  1  
Какие из представленных в списке благ являются чистыми обществен-

ными, смешанными или частными благами? 
а) демонстрация художественного фильма в кинотеатре; 
б) фонтаны на площадях города; 
в) минеральная вода в Железноводске, которую в павильоне централь-

ного парка города бесплатно пьют все желающие; 
г) общественный правопорядок; 
д) метрополитен. 
 
З а д а ч а  2 
 «Совместно потребляемые блага являются общественными благами». 

Ваш комментарий. 
 
З а д а ч а  3  
«Наиболее простым и дешевым способом выявления общественных 

предпочтений относительно производства общественного блага является 
референдум».  

Вы согласны с этим утверждением? 
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З а д а ч а  4  
Для финансирования уборки улиц в поселке Н. требуется 500 000 руб. 

Каждый житель должен внести 500 руб. 
Определите, какой вариант, скорее всего, окажется вероятным: 
а) один житель платит 500 руб., остальные жители – 499 500 руб.; 
б) один житель не платит вообще, все остальное общество платит 

499 500 тыс. руб.; 
в) один житель платит 500 руб., остальные жители не платят ничего; 
г) один житель не платит, и все остальные члены общества не платят 

ничего. 
 
З а д а ч а  5 
Какие из перечисленных ниже целей государственной политики явля-

ются взаимозаменяемыми, взаимодополняемыми или нейтральными: 
а) рост ВВП и снижение уровня безработицы; 
б) увеличение ставок налога на прибыль предприятий и рост про-

мышленного производства; 
в) рост ВВП и увеличение экспорта?  
 

Открытые вопросы 

1. Основными объектами государственного регулирования экономики 
являются: _________ ________; секторальная, отраслевая и ________ 
структура хозяйства; условия накопления капитала; занятость; денежное 
обращение; платежный баланс; ________; условия конкуренции; социаль-
ные отношения, социальное обеспечение; подготовка и переподготовка 
кадров; _________ среда; внешнеэкономические связи. 

2. Средства государственного регулирования подразделяются на 
________ и ________. 

3. Экономические средства государственного регулирования подраз-
деляются на средства _________ и ________ политики. 

4. Самостоятельным комплексным инструментом ________ является 
государственный сектор в экономике. 

5. Одним из важных направлений государственного регулирования вы-
деляют ___________ банковской и финансовой деятельности. 

6. Выделяют три альтернативные концепции: _________, _________ и 
__________. 

 
Тесты 

1. Главной целью государственного регулирования является экономи-
ческая и социальная стабильность и укрепление существующего строя 
внутри страны и за рубежом (да, нет). 
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2. Административные средства связаны с созданием дополнительного 
материального стимулирования или опасностью финансового ущерба (да, 
нет). 

3. Модель Кейнса, предусматривает стимулирование совокупного 
спроса путем побуждения к инвестированию частного капитала, а также 
через государственное финансирование общественных работ и некоторое 
перераспределение через бюджет национального дохода в пользу неиму-
щих (да, нет). 

4. Главной целью государственного регулирования является экономи-
ческая и социальная стабильность и укрепление существующего строя 
внутри страны и за рубежом (да, нет). 

5. Средства государственного регулирования подразделяются на сред-
ства денежно-кредитной и бюджетной политики (да, нет). 

6. Одним из важных направлений государственного регулирования вы-
деляют регламентирование банковской и финансовой деятельности (да, 
нет). 

7. Выделяют две альтернативные концепции: кейсианская и неоклас-
сическая (да, нет). 

8. Неоклассическая теория исходит из постулата о стремлении капи-
талистической экономики к равновесию, устойчивости и стабильности (да, 
нет). 

9. Административные средства связаны с созданием дополнительного 
материального стимулирования или опасностью финансового ущерба (да, 
нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение государственному регулированию экономики 
(ГРЭ) 

2. Выделять основные объекты государственного регулирования эко-
номики. 

3. Выделять три альтернативные концепции 
4. Знать что предусматривает модель Кейнса 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Основные объекты государственного регулирования экономики. 
2. Иерархические уровни ГРЭ. 
3 Кейнсианская, неоклассическая и неолиберальная концепции госу-

дарственного регулирования экономики. 
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Тема 5. ТЕОРИЯ ОБЩЕСТВЕННОГО ВЫБОРА 

5.1. Теория общественного выбора. 

5.2. Теория невозможности Эрроу. 

5.3. Фиаско или провалы государственного регулирования. 

 

5.1. Теория общественного выбора 

Теорию общественного выбора или «новая политическая экономия» 
изучает политический механизм формирования макроэкономических ре-
шений. 

Занятые изучением общественного выбора учёные рассматривают го-
сударство как созданное людьми с целью достижения через него своих 
собственных целей, то есть как инструмент. 

Основная предпосылка теории общественного выбора состоит в том, 
что люди действуют в политической сфере, преследуя свои личные инте-
ресы, и что нет непреодолимой грани между бизнесом и политикой. Вто-
рой предпосылкой теории общественного выбора является концепция 
«экономического человека». Кроме того, сторонники теории обще-
ственного выбора рассматривают политический рынок по аналогии с то-
варным. 

Теоретики общественного выбора предлагают новую концепцию орга-
низации «политического рынка»: так реформировать политические проце-
дуры и правила, чтобы они способствовали достижению всеобщего согла-
сия. В рамках «политического обмена» выделяются два уровня обществен-
ного выбора. 

Таким образом, теорию общественного выбора можно определить как 
экономический анализ процессов принятия нерыночных решений или как 
применение экономической теории в политологии. Следовательно, эта тео-
рия имеет тот же предмет, что и политология, а именно – теория государ-
ства, поведение избирателя, правила голосования, партийная политика, 
бюрократия. 

Теория общественного выбора, как и многие другие разделы эко-
номической науки, в настоящее время стала по преимуществу эмпири-
ческой наукой. Она оперирует прежде всего эконометрическими моделями, 
занимаясь обработкой огромного массива фактических данных. В нашей 
стране наблюдается другая крайность: исследования в этой области носят, 
прежде всего, качественный, а не количественный характер. 
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5.2. Теория невозможности Эрроу 

Невозможность одновременного соблюдения требований разумности и 
равенства, невозможность эффективного ранжирования социальных прио-
ритетов получила наименование теоремы невозможности, или теоремы 
Эрроу. 

В 1972 году Нобелевскую премию по экономике присудили амери-
канскому математику Кеннету Эрроу за исследование «Социальный выбор 
и индивидуальные ценности». Эрроу пытался сформулировать условия, 
при которых из индивидуальных предпочтений рациональным или демо-
кратическим путем могут быть выведены групповые решения. 

Суть его теоремы в том, что способ голосования может быть избавлен 
от произвольности, безвыходных положений или неравноправия, но не 
может избежать этих недостатков одновременно. 

Но, как всякая теоретическая модель, процедура голосования по Эрроу 
имеет ограниченное число переменных факторов, при которых она всегда 
имеет шанс придти к состоянию равновесия. 

Теорема утверждает, что не существует правила коллективного выбо-
ра, удовлетворяющего одновременно следующим шести требованиям: 

1. Полнота.  
2. Универсальность.  
3. Транзитивность.  
4. Единогласие. 
5. Независимость от посторонних альтернатив.  
6. Отсутствие «диктатора».  
В конечном счете, теорема Эрроу позволяет понять, что при наличии 

разнонаправленных интересов безупречное демократическое устройство 
государства вряд ли возможно, тогда как при полном совпадении интере-
сов государство с его принуждающей силой не требовалось бы. 

 

5.3. Фиаско, или провалы, государственного регулирования 

Как было отмечено ранее, есть провалы рынка, которые делают необ-
ходимым вмешательство государства в хозяйственный процесс. Но как и 
рыночный механизм, так и государственное регулирование имеет свои 
изъяны, в результате чего государственное регулирование переживает 
фиаско или провалы. Ознакомимся поближе с этими понятиями.  

Фиаско, или провалы, государственного регулирования – это неэф-
фективное размещение ресурсов в результате государственного регули-
рования. Сторонники теории общественного выбора привлекли особое 
внимание к провалам государства. 
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Следует выделить важнейшие из причин, вызывающих фиаско го-
сударства: 

1.  Государственная политика не всегда отличается последователь-
ностью во временном аспекте. 

2.Информационные проблемы государственного регулирования. 
3.Недостатки политической системы представительной демократии. 
4.Закон непредвиденных последствий. 
Таким образом, государство должно действовать лишь там, где есть 

провалы рынка, и обеспечить «правила игры». Любые попытки улучшить 
работу рынка там, где он и так благополучно справляется с проблемами 
Что, Как и Для кого производить, обернутся фиаско, или провалами, госу-
дарственного регулирования. 

 
Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Фиаско государственного 

регулирования 
Неэффективное размещение ресурсов в результате 
государственного регулирования 

2 Теорема невозможности Невозможность одновременного соблюдения требо-
ваний разумности и равенства, невозможность эф-
фективного ранжирования социальных приоритетов 

 
Темы для докладов 

1. Сущность и основные предпосылки возникновения теории общест-
венного выбора. 

2. Роль и предпочтения потребителя в процессах общественного выбора. 
3. Теории, основанные на концепции общественного выбора. 
4. Фиаско, или провалы, государственного регулирования, причины 

возникновения. 
 

Задачи 

1. Какой порядок (процедуру) голосования постарается установить 
председательствующий, если он заинтересован в провале программы борь-
бы с инфляцией? 

 

Предпочтения 
Общественные цели 

Иванов Петров Сидоров 
Борьба с инфляцией 1 3 2 
Борьба с безработицей 3 2 1 
Борьба с преступностью 2 1 3 

 

Иванов, Петров, Сидоров – представители групп избирателей. 
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2. Назовите преимущества и недостатки системы голосования по пра-
вилу единогласия. 

3. В Правительстве Российской Федерации обсуждается проект о повы-
шении импортных пошлин на ввозимые иностранные автомобили, экс-
плуатируемые более 7 лет. Какие группы общества выиграют от реали-
зации этого проекта? Какие группы проиграют? Поясните на этом примере 
феномен поиска ренты. 

4. В каком из приведённых пунктов речь идёт о «рациональном неве-
дении» избирателя? 

а) избиратель во время выборов губернатора области ставит знак «про-
тив всех» в избирательном бюллетене; 

б) избиратель внимательно изучает все листовки с изложением про-
грамм политических партий на предстоящих парламентских выборах; 

в) избиратель голосует на участке в день выборов, пользуясь подсказ-
кой своего близкого друга; 

г) избиратель уехал в день выборов на свой дачный участок сажать 
картошку; 

д) избиратель голосует «по приколу» – кандидат кажется ему забав-
ным. 

5. Какие из перечисленных пунктов относятся к ситуации поиска ренты? 
а) аграрное лобби проталкивает в парламенте решение об увеличении 

субсидий фермерам; 
б) правительством рассматривается закон об изъятии природной ренты 

у нефтедобывающих компаний; 
в) правительство Москвы обеспечило пенсионерам бесплатный проезд 

на общественном транспорте; 
г) законодательное собрание требует для своих членов установления 

размера пенсии, в пять раз превышающего ее средний уровень по стране. 
 

Открытые вопросы 

1. Теорию общественного выбора или «______ _________ ______» изу-
чает политический механизм формирования макроэкономических реше-
ний. 

2. Основная предпосылка теории общественного выбора состоит в том, 
что люди действуют в _________  _______, преследуя свои личные интере-
сы, и что нет непреодолимой грани между бизнесом и политикой. 

3. Теория общественного выбора, как и многие другие разделы эко-
номической науки, в настоящее время стала по преимуществу ________ 
наукой. 

4. В 1972 году Нобелевскую премию по экономике присудили амери-
канскому математику Кеннету Эрроу за исследование «__________ 
_______ и индивидуальные ценности». 
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Тесты 

1. Занятые изучением общественного выбора учёные рассматривают 
государство как созданное людьми с целью достижения через него своих 
собственных целей, то есть как инструмент (да, нет). 

2. Второй предпосылкой теории общественного выбора является кон-
цепция «политического обмена» (да, нет). 

3. Теорию общественного выбора можно определить как экономиче-
ский анализ процессов принятия нерыночных решений или как примене-
ние экономической теории в политологии (да, нет). 

4. Суть  теоремы Эрроу в том, что способ голосования может быть из-
бавлен от произвольности, безвыходных положений или неравноправия, но 
не может избежать этих недостатков одновременно (да, нет). 

5. Теорема Эрроу утверждает, что существуют правила коллективного 
выбора, удовлетворяющего одновременно  шести требованиям (да, нет). 

6. Фиаско, или провалы, государственного регулирования – это неэф-
фективное размещение ресурсов в результате государственного регули-
рования (да, нет). 

7. Следует выделить 3 важнейшие причины, вызывающие фиаско го-
сударства (да, нет). 

8. Процедура голосования по Эрроу имеет ограниченное число пере-
менных факторов, при которых она всегда имеет шанс придти к состоянию 
равновесия (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Определять сущность и основные предпосылки возникновения об-
щественного выбора. 

2. Объяснить концепцию организации «политического рынка». 
3. Перечислить шесть требований коллективного выбора. 
4. Дать определение Фиаско(провалы) государственного регулирова-

ния 
5. Сформулировать причины Фиаско государства 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Что изучает теория общественного выбора? 
2. В какой роли выступает потребитель в процессах общественного вы-

бора? Каким образом он проявляет свои предпочтения? 
3. Почему участники общественного выбора могут быть заинте-

ресованы скрывать свои предпочтения? 
4. Какую роль в процессах общественного выбора играют полити-

ческие деятели? Каков критерий рациональности их действий? 
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5. Какова связь между процедурами голосования, стабильностью поли-
тического курса и представлениями о справедливости? 

6. Что такое универсальность механизма принятия коллективных ре-
шений? 

7. В каком случае коллективный выбор считается рациональным? 
8. Что доказывается в теореме Эрроу о невозможности? 
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Тема 6. ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЦИКЛЫ 

6.1. Экономический цикл и его характеристика. 

6.2. Виды циклов. Причины колебаний. 

6.3. Теории циклов. 

6.4. Механизм распространения циклических колебаний. Эффект мульти�

пликатора�акселератора. 

 

6.1. Экономический цикл и его характеристика 

Рыночная экономика по своей природе динамична. Она никогда не 
пребывает в состоянии покоя. Периоды быстрого развития систематически 
сменяются периодами застоя, т.е. очевидна определенная цикличность, ко-
торая отражает неравномерность функционирования процесса вос-
производства. 

Каждый новый цикл индивидуален, он чем-то отличается от преды-
дущего. Поэтому иногда принято писать об экономических колебаниях, а 
не о цикле. (Циклы в отличие от колебаний предполагают регулярность). 

Природа цикла до сих пор является одной из самых спорных и мало-
изученных проблем. Отправной точкой циклического развития рыночной 
экономики можно считать 1825 год, когда в Англии разразился первый 
кризис перепроизводства. Он положил начало периодическим колебаниям 
экономической конъюнктуры, которые достаточно регулярно повторялись 
в течение всего XIX века со средним промежутком 8–10 лет.  

Одним из первых экономистов, кто начал уделять проблеме циклич-
ности пристальное внимание, был К. Маркс. Он объективно исследовал это 
явление, обосновал причины возникновения циклов, определил фазы цик-
ла. А западная экономическая мысль (особенно под влиянием Кейнса) не 
только признала цикличность, но и углубила исследование форм, структу-
ры и причины циклов. 

Таким образом, экономический цикл можно определить как временной 
интервал между двумя качественно одинаковыми состояниями экономиче-
ской конъюнктуры (деловой активности): между двумя соседними выс-
шими, низкими точками.  

Необходимо отметить, что Маркс определил фазы цикла: кризис, де-
прессия, оживление и подъем и дал научный анализ каждой из фаз.  

Кроме того, для характеристики состояния и динамики экономической 
конъюнктуры используются различные показатели, важнейшими из кото-
рых являются объем ВНП, уровень занятости, уровень загрузки производ-
ственных мощностей, объем прибыли предпринимателей и другие пара-
метры. При этом, в зависимости от того, как макроэкономические пара-
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метры меняются в ходе экономического цикла, их можно разделить на 
проциклические, контрциклические и ациклические. 

Проциклические переменные имеют тенденцию к росту в период 
подъема и к снижению в период спада.  

Контрциклические переменные имеют тенденцию к снижению в пе-
риод подъема и к росту в период спада. 

Ациклическими называются переменные, динамика которых не свя-
зана непосредственно с циклами деловой активности. 

Темпы динамики различных параметров, как правило, не совпадают: в 
то время, как одни из проциклических переменных еще возрастают, другие 
уже снижаются, соответственно, в то время, как одни из контрциклических 
переменных еще снижаются, другие уже возрастают. Этим, в частности, объ-
ясняется, что смена фаз подъема и спада происходит достаточно плавно.  

 

6.2. Виды циклов. Причины колебаний 

Для того чтобы узнать, что действительно лежит в основе экономи-
ческой цикличности и какие причины порождают волнообразное развитие 
рыночного хозяйства, нужно, прежде всего, отметить, что цикличность 
представляет собой сложный многофакторный процесс, и исследование её 
причин неизбежно вызывает множественность теоретических концепций. 

Выделяют следующие основные типы циклов: короткие, средние и 
длинные. 

Короткие циклы, или циклы Китчина, еще их называют циклами за-
паса. Они протекают обычно 2,5–4 года и порождаются динамикой относи-
тельной величины запасов товарно-материальных ценностей на предприя-
тиях, вызываемой отклонениями спроса от предложения на рынке товаров. 

Средние циклы делятся на циклы Жуглара и Кузнеца. Цикл Жуглара 
(7–12 лет) имеет и другие названия: «бизнес-цикл», «промышленный 
цикл», «средний цикл», «большой цикл». Циклы Кузнеца имеют продол-
жительность примерно 20 лет. В 1946 г. С. Кузнец пришел к выводу, что 
показатели национального дохода, потребительских расходов, валовых ин-
вестиций в оборудование производственного назначения, а также в здания 
и сооружения обнаруживают взаимосвязанные двадцатилетние колебания.  

Длинные циклы подразделяются на циклы Кондратьева, Форрестера и 
Тоффлера. Циклы Кондратьева имеют продолжительность 40–60 лет. Их 
главной движущей силой являются радикальные изменения в техноло-
гической базе общественного производства, его структурная перестройка. 
Кондратьев объяснял существование больших экономических циклов тем, 
что длительность функционирования различных созданных хозяйственных 
благ неодинакова. Равным образом для их создания требуется различное 
время и различные средства. 
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Циклы Форрестера составляют 200 лет. Их главная особенность – энер-
гия и материалы. Циклы Тоффлера составляют 1000–2000 лет. Их особен-
ность – развитие цивилизаций. 

С точки зрения структуры экономики различают также аграрные и дру-
гие отраслевые кризисы, которые охватывают не всю экономическую сис-
тему, а лишь отдельные отрасли: сельское хозяйство, энергетику, тяжелую 
промышленность и т.п. Крупнейший структурный кризис имел место в 
1973–1975 гг., когда Организация стран-экспортеров нефти (ОПЕК), резко 
подняв цены на нефть, усугубила начавшийся в 1974 г. экономический 
кризис структурным, энергетическим и сырьевым. 

 

6.3. Теории циклов 

В настоящее время не существует единой теории цикла. Более того, 
многие экономисты отрицают цикличность развития экономики в принци-
пе. Как правило, к ним относятся преимущественно сторонники неоклас-
сической и монетарной школ. Эти экономисты предпочитают говорить не 
о цикличности, а о колебаниях. 

Особое место занимают ортодоксальные марксисты, которые признают 
лишь теорию промышленного цикла К. Маркса, который продолжитель-
ность цикла связывает с научно-техническим прогрессом. 

Однако западные экономисты не признают за Марксом окончательного 
решения вопроса о причинах экономических (промышленных) кризисов. 

Исходя из данного подхода, можно выделить три этапа в изменении 
взглядов на экономические циклы. Первый этап охватывает период с нача-
ла XVIII в. до середины 30-х годов XX в. В этот период преобладали точки 
зрения о том, что экономические кризисы или вообще невозможны при ка-
питализме (Дж. Милль, К.-Б. Сэй, Д. Рикардо), или они носят лишь слу-
чайный характер, и что система свободной конкуренции способна само-
стоятельно их преодолевать (К. Сисмонди, Р. Робертус, К. Каутский). 

Второй этап в исследованиях причин кризисов охватывает период с се-
редины 30-х до середины 60-х годов XX в. Выделение этого периода свя-
зано в первую очередь с трудами Кейнса. Важной составной частью «кейн-
сианской революции» в области экономической теории является, в частно-
сти, вывод Кейнса о том, что экономические кризисы (точнее, депрессии, 
застой) неизбежны в условиях классического капитализма и вытекают из 
природы присущего ему рынка.  

Третьим этапом в исследованиях причин экономических циклов явля-
ется период с середины 1960-х годов до настоящего времени. В этот пери-
од, во-первых, стало уделяться особое внимание разграничению экзоген-
ных (внутренних) и эндогенных (внешних) причин цикличности рыночной 
экономики, причем именно эндогенным, внешним, факторам стало уде-
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ляться преимущественное внимание. Во-вторых, определилась позиция 
среди ряда специалистов, согласно которой правительства в развитых 
странах далеко не всегда стремятся к антикризисному регулированию, 
сглаживанию циклических колебаний и к стабилизации экономического 
равновесия, а проводят нередко и так называемую проциклическую поли-
тику, т.е. провоцируют и поддерживают цикличность. 

Данный синтез экзогенных и эндогенных подходов к объяснениям 
причин цикличности представлен в наиболее общем плане так называемым 
мультипликационно-акселерационным механизмом цикла. Модели муль-
типликатора и акселератора действуют в тесной связи друг с другом, а 
именно: как только приходит в действие один из данных механизмов, на-
чинает функционировать и второй.  

Все теории, объясняющие колебания деловой активности, можно све-
сти к следующим основным: 

– теории внешних факторов; 
– теория Троцкого и современных «неомарксистов»;  
– монетарная теория;  
– теория перенакопления;  
– монетарная теория перенакопления;  
– немонетарная теория перенакопления;  
– теория недопотребления;  
– «психологические» теории.  
 

6.4. Механизм распространения циклических колебаний.  
Эффект мультипликатора-акселератора 

Циклические колебания можно рассматривать как постоянно повто-
ряющиеся отклонения совокупного спроса и совокупного предложения от 
состояния равновесия.  

Важнейшая роль в циклических колебаниях отводится запаздыванию 
во времени реакции субъектов рынка на изменения экономической конъ-
юнктуры.  

Эффект акселератора в сочетании с известным эффектом мультипли-
катора порождает эффект мультипликатора-акселератора. Эта модель 
была разработана учеными-экономистами П. Самуэльсоном и Дж. Хиксом. 
Эффект мультипликатора-акселератора отражает механизм самоподдержи-
вающихся циклических колебаний экономической системы. 

В целом эффект мультипликатора-акселератора рассматривался многи-
ми экономистами как неотъемлемый элемент экономических колебаний, 
порождаемый нестабильностью экономики и порождающий эту нестабиль-
ность. Этому эффекту уделялось внимание почти всеми экономистами, 
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изучавшими экономический цикл в послевоенный период. Но в оценке его 
значимости были и остаются существенные разногласия. 

Однако, несмотря на это, модель мультипликатора-акселератора и в на-
стоящее время считается вполне пригодной для описания механизма рас-
пространения импульсов, т.е. внешних толчков экономической системы. 

 
Ключевые термины и их определение 

(не более 5) 

№ Термин Определение 
1 Экономический цикл Временной интервал между двумя качественно оди-

наковыми состояниями экономической конъюнктуры 
(деловой активности): между двумя соседними выс-
шими, низкими точками 

2 Цикличность Сложный многофакторный процесс, и исследование 
её причин неизбежно вызывает множественность 
теоретических концепций 

 

Темы для докладов 

1. Возможности воздействия на колебательное развитие экономики 
природных, психологических и других факторов. 

2. Кейнсианская школа и теория экономического цикла Хикса (торго-
во-промышленный цикл). 

3. Структура и фазы цикла деловой активности. Прогнозирование эко-
номической активности. 

4. Использование принципа акселерации при анализе циклических ко-
лебаний. 

5. Структурный кризис в российской экономике, спад производства. 
6. Альтернативные концепции стабилизации экономики и выхода из 

кризисного состояния.  
7. Взаимосвязь циклического развития, величины и структуры безра-

ботицы. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Фирма Б считает целесообразным на каждый доллар произведенной 

продукции в течение года расходовать на приобретение и содержание обо-
рудования 2 долл. Ежегодная стоимость изношенного (и, следовательно, 
выбывающего) оборудования равна 1 млн долл. Фактическая стоимость 
всего оборудования в 1992 г. составляла 100 млн долл. 

На основе данных, приведенных в таблице, выполните следующие за-
дания. 
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Год 
Годовой объем 
производства 

Ожидаемая 
стоимость обо-
рудования 

Чистые  
инвестиции 

Валовые  
инвестиции 

1992 50    
1993 60    
1994 70    
1995 80    
1996 100    

 
а) Рассчитайте ежегодную стоимость оборудования и объемы ин-

вестиций (чистых и валовых). Внесите полученные данные в таблицу. 
б) Определите год, в котором уровень инвестиций и ожидаемая стои-

мость оборудования самые высокие. Можно ли сказать, что в этом году 
наблюдается и самый высокий объем производства? 

 
З а д а ч а  2 
Ведущие экономисты прогнозируют, что через год экономическая си-

туация в стране будет характеризоваться следующими данными: 
С = 10 + 0,7 Y 
I = 50 млрд долл. 
G = 100 млрд долл. 

где С –  потребительские расходы;  
I –  частные валовые инвестиции;  

G –  государственные закупки товаров и услуг;  
Y –  ВНП. 
Рассчитайте прогнозируемый на следующий год уровень ВНП. 
 

Открытые вопросы 

1. Одним из первых экономистов, кто начал уделять проблеме циклич-
ности пристальное внимание, был _______. 

2. Для характеристики состояния и динамики экономической ________ 
используются различные показатели, важнейшими из которых являются 
объем ВНП, уровень ________, уровень _______ производственных мощ-
ностей, объем прибыли предпринимателей и другие параметры. 

3. Выделяют следующие типы циклов: _______, _______ и _______. 
4. Средние циклы делятся на циклы _________ и ________. 
5. Длинные циклы подразделяются на циклы ______, ______ и ______. 
6. С точки зрения структуры экономики различают также _______ и 

другие ________ кризисы, которые охватывают не всю экономическую 
систему, а лишь отдельные отрасли. 

7. Эффект акселератора в сочетании с известным эффектом мультипли-
катора порождает эффект ________-________. 
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Тесты  

1. Маркс выделил фазы цикла, такие как, депрессия, оживление и  
подъем. 

2. Проциклические переменные имеют тенденцию к снижению в пери-
од подъема и к росту в период спада (да, нет). 

3. Ациклическими называются переменные, динамика которых не свя-
зана непосредственно с циклами деловой активности (да, нет). 

4. Контрциклические переменные имеют тенденцию к росту в период 
подъема и к снижению в период спада (да, нет). 

5. Выделяют следующие основные типы циклов: короткие, средние и 
длинные (да, нет). 

6. Циклы Китчина имеют продолжительность примерно 20 лет (да, 
нет). 

7. Циклы Кондратьева имеют продолжительность 40–60 лет. Их глав-
ной движущей силой являются радикальные изменения в технологической 
базе общественного производства, его структурная перестройка (да, нет). 

8. Можно выделить два этапа в изменении взглядов на экономические 
циклы (да, нет). 

9. Эффект акселератора в сочетании с известным эффектом мультипли-
катора порождает эффект мультипликатора-акселератора (да, нет). 

10. Циклические колебания можно рассматривать как постоянно повто-
ряющиеся отклонения совокупного спроса и совокупного предложения от 
состояния равновесия (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Определять фазы цикла 
2. Перечислять макроэкономические параметры 
3. Выделять основные типы циклов 
4. Описать три этапа в изменении взглядов на экономические циклы 
5. Дать определение эффекта мультипликатора-акселератора 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Что означает термин «экономический цикл»? 
2. Что является причиной колебания важнейших макроэкономических 

показателей, таких как уровень производства, занятости и т.д.? 
3. Какие экономические процессы характеризуют каждую фазу эконо-

мического цикла? 
4. Что, по мнению Н.Д. Кондратьева, является причиной существова-

ния больших экономических циклов? 
5. Какие основные этапы можно выделить в изменении взглядов на 

экономические циклы?  
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Дискуссионные вопросы 

1. Экономический цикл и экономический кризис. 
2. Информационные основы технического развития общественных сис-

тем. 
3. Экономический цикл, безопасность, кризис, катастрофа, проблемы 

соотнесения понятий и содержание категорий. 
4. Экономика России на рубеже XX–XXI вв. с позиции цикличности 

развития. 
 

Основная литература 

1. Гребенников, П.И. Макроэкономика [Текст]: учебник / П.И. Гребен-
ников, А.И. Леусский, Л.С. Тарасевич. – 8-е изд., перераб. и доп. – М.: ИД 
«Юрайт», 2011. 

2. Долан, Э. Дж. Макроэкономика [Текст] / Долан Э. Дж., Линдсей Д. – 
СПб, 2008.  

3. Макроэкономика [Текст]: учебник / Г.А. Резник. – 2-е изд., испр. и 
доп. – Пенза: ПГУАС, 2008. – 302 с. 

4. Бланшар, О. Макроэкономика [Текст]: учебник / О. Бланшар. – М.: 
ГУ ВШЭ, 2010. 

 

Дополнительная литература 

1. Агапова, Т.А. Макроэкономика [Текст]: учебник / Т.А. Агапова, 
С.Ф. Серегина; под общ. ред. д.э.н., проф. А.В.Сидоровича. – 6-е изд., пе-
рераб. и доп. – М.: Дело и Сервис, 2013. – (Серия «Учебники МГУ им. 
М.В. Ломоносова»). 

2. Балашова, Е. Движущие силы экономических циклов [Текст] / Е. Ба-
лашова, Финн Кюдлан и Эдвард Прескотт // Вопросы экономики. – 2010. – 
№ 1. – С. 133. 

3. Мэнкью Н.Г. Принципы макроэкономики [Текст]: учеб. пособие / 
Н.Г. Мэнкью. – 4-е изд. – СПб., 2010.  

4. Матвеева, Т.Ю. Предмет и методологические принципы макро-
экономики [Текст] // Введение в макроэкономику. – М.: «Издательский дом 
ГУ-ВШЭ», 2007. – С. 13. – 511 с. 

5. Тарасевич, Л.С. Макроэкономика [Текст] / Л.С. Тарасевич, П.И. Гре-
бенников, А.И. Леусский. – М., 2013. – С. 654. 
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Тема 7. БЕЗРАБОТИЦА. ВИДЫ, ПРИЧИНЫ. 
СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОСЛЕДСТВИЯ 

7.1. Формы и виды безработицы. Естественный уровень безработицы. Полная 

занятость. 

7.2. Концептуальные подходы и анализ причин безработицы. Взаимосвязь 

инфляции и безработицы. 

7.3. Экономические и социальные последствия безработицы. Закон Оукена. 

7.4. Методы стабилизации рынка труда. 

 

7.1. Формы и виды безработицы.  
Естественный уровень безработицы. Полная занятость 

Уровень безработицы является важнейшим макроэкономическим пока-
зателем, определяющим эффективность проводимой экономической поли-
тики. Безработица выступает в различных формах. К. Маркс в I томе «Ка-
питала» описал традиционные формы безработицы – текучую, скрытую, 
застойную. 

Текучая безработица может выступать в самых разнообразных видах: 
фрикционной, структурной, циклической и т.д. Эти три вида безработицы 
экономическая наука выделяет как основные.  

Скрытая безработица наблюдается там, где работников больше, чем 
это требуется для выпуска конечной продукции. 

Застойная безработица охватывает людей, которые длительное время 
не могут найти работу, теряя квалификацию.  

Экономической наукой в качестве основных выделяют три вида безра-
ботицы: фрикционную, структурную и циклическую. 

1.  Фрикционная безработица – добровольная безработица, возникаю-
щая вследствие свободного выбора профессии, места и времени работы. 
Она связана с поисками или ожиданием работы и возникает в связи с: 

– переменой места работы; 
– потерей сезонной работы; 
– увольнением с прежнего места работы; 
– первичным трудоустройством. 
2.  Структурная безработица – безработица, возникающая в резуль-

тате несоответствия структуры спроса на рабочую силу со структурой 
предложения. Она более долговременная, чем фрикционная, и поэтому 
считается более серьезной.  

Различие между фрикционными безработными и структурными со-
стоит в том, что у первых есть навыки, которые они могут продать, а 
«структурные» безработные не могут сразу получить работу без подго-
товки, дополнительного обучения, а то и перемены места жительства. 
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3.  Циклическая безработица – это безработица, вызванная спадом, то 
есть той фазой экономического цикла, которая характеризуется общим 
низким спросом на рабочую силу во всех отраслях, сферах, регионах. 
Именно циклическая безработица свидетельствует об общем ухудшении 
состояния рынка труда.  

В рамках описанных видов безработицы существуют их различные мо-
дификации: 

– технологическая безработица; 
– конверсионная безработица; 
– экономическая, или конъюнктурная;  
– молодежная безработица; 
– институциональная безработица;  
– добровольная безработица; 
– массовая безработица. 
Следует заметить, что на практике трудно установить фактический 

уровень безработицы. Обычно его считают как отношение безработных ко 
всей рабочей силе: 

Число безработных
Уровень безработицы 100 %

Численность рабочей силы
  .  

Уровень безработицы, соответствующий этому идеальному уровню, 
получил название естественный, т.е. это такой ее уровень, при котором 
факторы, повышающие и понижающие цены и заработную плату, нахо-
дятся в равновесии. 

Реальный объем национального продукта, который экономика в со-
стоянии произвести при наличии естественного уровня безработицы, назы-
вается производственным потенциалом экономики. 

Полный, или естественный уровень безработицы возникает при сбалан-
сированности рынков рабочей силы, то есть, когда количество ищущих ра-
боту равно числу свободных рабочих мест.  

 

7.2. Концептуальные подходы и анализ причин безработицы. 
Взаимосвязь инфляции и безработицы 

Одно из самых ранних объяснений безработицы дано в труде англий-
ского экономиста-священника Т. Мальтуса (конец XVIII века) «Опыт о за-
коне народонаселения». Мальтус заметил, что безработицу вызывают де-
мографические причины, в результате которых темпы роста народо-
населения превышают темпы роста производства. 

К. Маркс также довольно тщательно исследовал безработицу в «Капи-
тале» (вторая половина XIX века). Он отметил, что с техническим про-
грессом растет масса и стоимость средств производства, приходящихся на 
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одного работника. Это обстоятельство убедило Маркса в том, что эконо-
мическое развитие приводит к относительному отставанию спроса на труд 
от темпов накопления капитала, и в этом кроется причина безработицы. 

Известна еще одна трактовка безработицы английского экономиста 
А. Пигу, который в своей известной книге «Теория безработицы» (1923 г.) 
обосновал тезис о том, что на рынке труда действует несовершенная кон-
куренция. Она ведет к завышению цены труда. Поэтому многие экономис-
ты указывали, что предпринимателю выгоднее заплатить высокую зара-
ботную плату квалифицированному специалисту, способному увеличить 
стоимость выпуска продукции. 

Заслуга Кейнса в разработке теории безработицы во многом опреде-
ляется тем, что он представил логическую модель механизма, раскручи-
вающего экономическую нестабильность и ее интегральную составляю-
щую – безработицу.  

Связь между инфляцией и безработицей впервые была выявлена и про-
анализирована экономистом Филлипсом и получила название кривой 
Филлипса (рис. 6). Кривая показывает, что безработица высока, когда ин-
фляция незначительна, и снижается, когда инфляция возрастает. Это ка-
жется вполне логичным. Когда спрос на труд велик, наниматели предла-
гают повышенные ставки заработной платы, чтобы привлечь (или удер-
жать) нужных им работников. В периоды значительной безработицы на-
нимателям нет необходимости охотиться за работниками, поднимая ставки 
заработной платы. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Рис. 6. Кривая Филлипса: P – темп роста цен; U – уровень безработицы;  
Un – естественная норма безработицы; C-N – отрезок кривой Филлипса, 

 характеризующий инфляцию спроса 

Глубокий спад производства и высокий уровень безработицы сочета-
лись в эти годы с сильной инфляцией. Сочетание спада с инфляцией полу-
чило название стагфляции. 
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7.5. Экономические и социальные последствия безработицы. 
Закон Оукена 

Следует отметить, что безработица имеет как отрицательные, так и по-
ложительные последствия. 

В позитивном аспекте безработица представляет собой резерв неза-
нятой рабочей силы, который можно задействовать при последующем 
расширении производства или при структурных перестройках. Трудности 
перехода нашей страны на рельсы интенсивного развития во многом были 
связаны с полной занятостью.  

Кроме того, умеренная безработица (от 3 до 5 % от числа занятых) счи-
тается необходимым спутником развития рыночной экономики. 

Известный исследователь в области макроэкономики Артур Оукен мате-
матически выразил отношение между уровнем безработицы и отставанием 
объема ВНП, которое получило название закон Оукена, показывающий, что 
если фактический уровень безработицы превышает естественный уро-
вень на один процент, то отставание объема ВНП составляет 2,5 %. 

Это отношение 1:2,5, или 2:5, то есть отношение уровня безработицы к 
отставанию объема ВНП, позволяет вычислить абсолютные потери про-
дукции, связанные с любым уровнем безработицы. 

Циклическая безработица – это нечто большее, чем экономическое 
бедствие. Это также и социальная катастрофа. 

Оценивая безработицу с точки зрения потери для общества, следует 
упомянуть и те факторы экономической нестабильности, о которых уже 
ранее говорилось. Это: 

– снижение покупательного спроса; 
– сокращение сбережений; 
– снижение инвестиционного спроса; 
– сокращение предложения, спад производства. 
Российская безработица имеет свои особенности, на которые повлиял 

целый ряд факторов: 
– не перепроизводство, как это происходит в развитых экономиках, а 

обратная ситуация – дефицит товаров, высокая инфляция; 
– относительно низкий организационный и технико-технологический 

уровень производства; 
– значительная доля безработных – служащие; 
– сокращение Вооруженных сил и конверсия; 
– спад производства, вызвавший всплеск безработицы и во многом 

способствовавший распаду сложившихся хозяйственных связей (между 
бывшими республиками СССР и странами-членами СЭВ); 

– приток беженцев и вынужденных переселенцев из ближнего зару-
бежья, обостривший ситуацию с занятостью, и т.д.  
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7.6. Методы стабилизации рынка труда 

Методы борьбы с безработицей определяет концепция, которой руко-
водствуется правительство конкретной страны. Существуют следующие 
взгляды на стабилизацию рынка труда, например, современные мальтузи-
анцы предлагают поддерживать стабильность на рынке труда с помощью 
государственной политики ограничения рождаемости. 

Пигу и его последователи, считающие, что корень зла – в высокой за-
работной плате, предлагают: 

– содействовать снижению заработной платы; 
– разъяснять профсоюзам, что рост заработной платы, которого они 

добиваются, оборачивается ростом безработицы; 
– государству трудоустраивать работников, претендующих на невы-

сокий доход, в частности, поощрять развитие социальной сферы. 
Кейнсианские программы борьбы с безработицей предполагают ис-

пользование двух блоков мероприятий. Первый блок нацелен на ослабле-
ние безработицы в краткосрочном периоде, когда положительные сдвиги в 
экономике еще не ощущаются. Второй блок охватывает систему стратеги-
ческих мер, способных оживить конъюнктуру рынка, сформировать инве-
стиционный и, как следствие, потребительский спрос, что должно привес-
ти к увеличению товарной массы и занятости населения.  

Монетаристы предлагают в условиях, когда безработица и спад про-
изводства протекают на фоне инфляции, снять все нагрузки на государст-
венный бюджет, срочно уменьшить государственный бюджетный дефицит. 
В этих условиях государство вынуждено уклоняться от социальных про-
грамм, что, безусловно, ведет к нагнетанию социальной напряженности. 
Монетарные программы были с успехом использованы правительствами 
Р. Рейгана и М. Тэтчер. Сложности реализации программы связаны с соз-
нательным углублением спада производства. Страна попадает в тяжелей-
шие испытания, которые может оправдать только быстрота исцеления. А 
оно возможно, только когда сложилась тесная взаимосвязь между пред-
приятиями, остро и быстро реагирующими на рыночные сигналы.  

 
Ключевые термины и их определение 

 (не более 5) 

№ Термин Определение 
1 Фрикционная  

безработица  
Добровольная безработица, возникающая вслед-
ствие свободного выбора профессии, места и 
времени работы 

2 Циклическая безработица Безработица, вызванная спадом, то есть той фа-
зой экономического цикла, которая характеризу-
ется общим низким спросом на рабочую силу во 
всех отраслях, сферах, регионах 
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3 Структурная 
 безработица  

Безработица, возникающая в результате несоот-
ветствия структуры спроса на рабочую силу со 
структурой предложения 

4 Производственный  
потенциал экономики  

Реальный объем национального продукта, кото-
рый экономика в состоянии произвести при на-
личии естественного уровня безработицы 

 
Темы для докладов 

1. Безработица – это благо. 
2. Количественная и качественная определенность категорий: населе-

ние, рабочая сила, трудовые ресурсы. 
3. Рабочая сила и человеческий капитал: единство и противоречия в 

формировании и использовании. 
4. Взаимосвязь циклического развития, величины и структуры безрабо-

тицы. 
5. Различия моделей рынка труда (на примере отдельных стран). 
6. Методы анализа рынка труда. Сегментация рынка труда. 
7. Система социальной защиты безработных. 
8. Внешний и внутренний рынки труда: их единство и взаимодействие. 

Проблемы миграции рабочей силы. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Уровень фактической безработицы составляет 12 %, коэффициент 

Оукена равен 2, естественная норма безработицы – 8 %, уровень равновес-
ного дохода в условиях полной занятости составляет 300 ед. Требуется оп-
ределить фактически произведенный ВНП. 

 
З а д а ч а  2 
В прошедшем году экономика условной страны характеризовалась 

следующими параметрами: потенциальный уровень ВНП – 4125 ден. ед.; 
фактический уровень ВНП – 3712,5 ден. ед.; фактический уровень безрабо-
тицы – 10 %. Определите естественный уровень безработицы в стране, ес-
ли коэффициент Оукена равен 2,5 %. 

1) 3 %; 2) 4 %; 3) 5 %; 4) 6 %; 5) 7 %. 
 

Открытые вопросы 

1. _______ безработица может выступать в самых разнообразных ви-
дах: фрикционной, структурной, циклической и т.д. 

2. _______ – это безработица, вызванная спадом, то есть той фазой эко-
номического цикла, которая характеризуется общим низким спросом на 
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рабочую силу во всех отраслях, сферах, регионах. Именно циклическая 
безработица свидетельствует об общем ухудшении состояния рынка труда. 

3. Одно из самых ранних объяснений безработицы дано в труде анг-
лийского экономиста ___________«Опыт о законе народонаселения». 

4. Связь между ________ и ________ впервые была выявлена и проанали-
зирована экономистом Филлипсом и получила название кривой Филлипса. 

5. Глубокий спад производства и высокий уровень безработицы соче-
тались в эти годы с сильной инфляцией. Сочетание спада с инфляцией по-
лучило название ________. 

6. Отношение между уровнем безработицы и отставанием объема ВНП, 
которое получило название ______ _______. 

 
Тесты 

1. Скрытая безработица – добровольная безработица, возникающая 
вследствие свободного выбора профессии, места и времени работы (да, 
нет). 

2. Фрикционная безработица  наблюдается там, где работников больше, 
чем это требуется для выпуска конечной продукции (Да, Нет). 

3. Структурная безработица – безработица, возникающая в результате 
несоответствия структуры спроса на рабочую силу со структурой предло-
жения. Она более долговременная, чем фрикционная, и поэтому считается 
более серьезной (да, нет). 

4. Реальный объем национального продукта, который экономика в со-
стоянии произвести при наличии естественного уровня безработицы, назы-
вается производственным потенциалом экономики (Да, Нет). 

5. Связь между инфляцией и безработицей впервые была выявлена и 
проанализирована К. Марксом (да, нет). 

6. Сочетание спада с инфляцией получило название стагфляции (да, 
нет). 

7. Закон Оукена, показывает, что если фактический уровень безработи-
цы превышает естественный уровень на один процент, то отставание объ-
ема ВНП составляет 2,5 % (да, нет). 

8. Факторами экономической нестабильности являются: значительная 
доля безработных – служащие; сокращение Вооруженных сил и конверсия; 
спад производства, вызвавший всплеск безработицы (Да, Нет). 

9. Циклическая безработица – это нечто большее, чем экономическое 
бедствие. Это также и социальная катастрофа (да, нет). 

10. Методы борьбы с безработицей определяет концепция, которой ру-
ководствуется правительство конкретной страны (да, нет). 
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Теперь вы должны уметь 

1. Дать определения безработицы и полной занятости.  
2. Объяснить, в каком случае человек считается безработным.  
3. Различать формы безработицы. 
4. Выделить три вида безработицы. 
5. Перечислять модификации безработицы. 
6. Записать уровень безработицы. 
7. Дать определение производственным потенциалом экономики. 
8. Аргументировать и показать графически, как введение минимальной 

заработной может привести к росту безработицы. 
9. Дать определение стагфляции. 
10. Сформулировать закон Оукена. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Виды безработицы. 
2. Определение и понятия «полной занятости» и уровня безработицы. 
3. В каком случае возникает институциональная безработица? 
4. Какие существуют негативные и позитивные последствия безработицы? 
5. Методы стабилизации рынка труда. Кейнсианская и монетаристская 

программы борьбы с безработицей. 
 

Дискуссионные вопросы 
1. Особенности поведения молодежи на рынке труда. 
2. Специфика формирования и функционирования рынка труда в со-

временной экономике.  
3. Порядок получения официального статуса безработного в России и 

других странах. 
4. Проблемы дискриминации на рынке труда в РФ. 
5. Новые формы занятости и информационные технологии. 
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Тема 8. ИНФЛЯЦИЯ И АНТИИНФЛЯЦИОННАЯ ПОЛИТИКА 

8.1. Сущность, причины и измерение инфляции. 

8.2. Виды инфляции и ее особенности. 

8.3. Механизм развертывания инфляционной спирали. Социально�эконо�

мические последствия инфляции. 

8.4. Антиинфляционная политика государства. Особенности инфляции в  

России. 

 

8.1. Сущность, причины и измерение инфляции 

Если денег в экономике становится больше, чем товаров, ценность де-
нежной единицы падает, и наблюдается повсеместный рост потребитель-
ских цен – это и есть инфляция.  

Инфляция измеряется с помощью индекса потребительских цен, кото-
рый рассчитывается по отношению к базовому периоду. Темп инфляции 
можно определить следующим образом: 

Индекс Индекс 
потребительских цен потребительских цен 

текщего года базового года
Темп инфляции= 100 %

Индекс 
потребительских цен 

базового года



 . 

Инфляция зарождается на базе дисбаланса спроса и предложения в де-
нежной экономике и проявляется в росте общего уровня цен при снижении 
покупательной способности денег. На основе этого, можно утверждать, что 
уровень цен прямо пропорционален совокупным расходам покупателей на 
приобретение производительных благ и обратно пропорционален объему 
производства.  

Отсюда следуют базовые причины инфляции: 
а) рост денежной массы; 
б) повышение скорости обращения денег; 
в) падение объемов выпуска продукции. 
Существует также и такой способ измерения инфляции как, «правило 

величины 70». При пользовании этим правилом число 70 делится на сред-
негодовой темп инфляции. Результат деления и представляет собой число 
лет, на протяжении которых цены удваиваются. 

Кроме перечисленных причин источником инфляции могут быть ры-
ночная власть государства, реализующаяся в административном повыше-
нии цен, сокращение реального объема национального производства, кото-
рое может быть обусловлено ростом заработной платы, ведущих к росту 
издержек производства, циклическим спадом в экономике, структурной 
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перестройкой в промышленности и т.д. При анализе причин возникно-
вения инфляции следует иметь в виду и такой фактор, как инфляционное 
ожидание. Эти факторы могут порождать или сохранять инфляцию даже 
тогда, когда ее объективные причины перестают действовать. 

 

8.2. Виды инфляции и ее особенности 

Рассматривая причины инфляции, экономисты проводят различия ме-
жду двумя ее видами: инфляцией спроса (инфляцией покупателей) и ин-
фляцией издержек (инфляцией продавцов). В сущности, это две, как пра-
вило, взаимосвязанные, но не равнозначные причины инфляции: одна – со 
стороны спроса (избыток денежных средств у покупателей), другая – со 
стороны предложения (рост производственных издержек). 

Инфляция спроса имеет место тогда, когда происходит автономное 
увеличение совокупного спроса, за которым по тем или иным причинам не 
успевает производство. Избыточный спрос приводит к взлету цен. 

Следует отметить, что на инфляцию со стороны спроса оказывают 
влияние монетарные и немонетарные факторы.  

Монетарные факторы предполагают: 
– рост номинальных кассовых остатков, вызванный либо приростом 

денежной массы, либо увеличением количества платежных средств в эко-
номике, например, когда в качестве платежных средств начинают исполь-
зоваться финансовые активы или долговые обязательства; 

– возрастание скорости оборота денег, вызванное высокими инфля-
ционными ожиданиями. Такая ситуация получила название «бегство от де-
нег». 

Немонетарные факторы связанны с поведением экономических субъ-
ектов. 

Инфляция предложения, или инфляция издержек представляет собой 
рост затрат (издержек производства), определяющих рост реального дохо-
да и производительности труда. Инфляция предложения обусловлена по-
вышением цен на привлекаемые факторы производства, прежде всего, на 
труд, т.е. обусловлена ростом заработной платы (давление профсоюзов, 
требования рабочих). 

В отличие от инфляции спроса инфляция предложения обладает пред-
посылками к самопогашению. Повышение цен в результате роста издержек 
ведет к сокращению производства, а это неизбежно сопровождается обо-
стрением конкуренции, поиском средств, направляемых на рационализа-
цию производства, снижением производственных и трансакционных из-
держек.  
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В зависимости от того, какие формы принимает инфляционное нерав-
новесие рынков, различают открытую (ценовую) и скрытую (подавлен-
ную) инфляцию.  

Открытая инфляция (ценовая) проявляется в продолжительном рос-
те уровня цен. Она характерна для рыночной экономики, где цены и дохо-
ды формируются под воздействием спроса и предложения. Формально от-
крытую инфляцию можно записать следующим образом: 

1

1

t t

t

P P

P





  ,   

где  –  уровень инфляции; 
Pt –  уровень цен в периоде t; 

Pt-1 –  уровень цен в периоде, предшествующем периоду t. 
Скрытая инфляция (подавленная) проявляется в усилении дефицита 

товаров и услуг, ее особенности заключаются в том, что она связана с ак-
тивной деятельностью государства, направленной на поддержание устано-
вленных цен посредством увеличения государственных ценовых дотаций, 
«канализации» платежеспособного спроса в сферу государственного кре-
дита, в том числе в добровольно-принудительные займы, и т.д.  

В свою очередь, открытая инфляция может протекать с разной ско-
ростью. В связи с этим экономисты различают: 

– ползучую инфляцию – это инфляция, в условиях которой темпы 
роста цен не превышают 10 % в год. Такую инфляцию современная эконо-
мическая теория рассматривает как благо для экономического развития, а 
государство – как объект эффективной экономической политики;  

– галопирующую инфляцию, когда рост цен составляет 10–100 % в 
год. Это уже серьезное напряжение для экономики, хотя большинство сде-
лок и контрактов учитывает такой рост цен, наблюдается расстройство в 
денежной системе, в кредитно-денежной политике страны в целом; 

– гиперинфляцию, когда цены растут астрономическими темпами, 
достигая многих тысяч процентов в год. Для гиперинфляции характерен 
неограниченный рост количества денег в обращении и уровня цен.  

Кроме того, инфляция может быть сбалансированной, т.е. рост цен 
умеренный и одновременный на большинство товаров и услуг. В этом слу-
чае, соответственно ежегодному росту цен, возрастает ставка процента, что 
равнозначно экономической ситуации со стабильными ценами. 

Противоположным случаем является несбалансированная инфляция, 
которая представляет собой различные темпы роста на различные товары. 

Различают также ожидаемую и неожидаемую инфляцию. В первом 
случае можно прогнозировать инфляцию на какой-либо период, или она 
планируется правительством страны. Во втором случае происходит резкий 
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скачок цен, что негативно сказывается на денежном обращении и системе 
налогообложения. 

Необходимо отметить, что падение уровня цен называется дефляцией. 
А сочетание инфляционных процессов с одновременным спадом произ-
водства называется стагфляцией. 

 

8.3. Механизм развертывания инфляционной спирали. 
 Социально-экономические последствия инфляции 

Реакция экономики на инфляцию как со стороны спроса, так и со сто-
роны предложения может быть различна, в зависимости от характера пове-
дения экономических субъектов и их инфляционных ожиданий. 

Инфляция со стороны предложения также может являться причиной 
вхождения экономики в инфляционную спираль. Принципиальное отличие 
инфляции издержек от инфляции спроса состоит в том, что рост совокуп-
ного предложения оказывает не повышающее, а понижающее влияние на 
уровень реального ВНП.  

Инфляция оказывает значительное влияние на экономику, и последст-
вия этого воздействия сложны и разнообразны. Если большие ее темпы со-
действуют росту цен и нормы прибыли, являясь, таким образом, фактором 
временного оживления конъюнктуры, то по мере ее углубления инфляция 
превращается в серьезное препятствие, обостряет экономическую и соци-
альную напряженность в обществе. 

Галопирующая инфляция (не говоря уже о гиперинфляции) дезоргани-
зует хозяйство, наносит серьезный ущерб даже монополиям, затрудняет 
проведение экономической политики. Неравномерный рост цен усиливает 
дисбаланс между отраслями экономики, нарушает структуру потреби-
тельского спроса и обостряет проблему реализации товаров на внутреннем 
рынке. Такая инфляция активизирует «бегство» от денег к товарам. Кроме 
того, обесцениваются сбережения населения, потери несут банки и учреж-
дения, предоставляющие кредит. 

Помимо экономических последствий имеются и социальные. Инфляция 
ведет к перераспределению национального дохода, является как бы сверх-
налогом для населения, что является причиной отставания темпов роста 
номинальной и реальной заработной платы от резко возрастающих цен на 
товары и услуги. Инфляция наносит ущерб всем категориям наемных ра-
ботников, лицам свободных профессий, пенсионерам и т.д. Она оказывает 
также серьезное влияние на занятость населения (это влияние наглядно 
описывается моделью «инфляция спроса»). 
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8.4. Антиинфляционная политика государства.  
Особенности инфляции в России 

Негативные социальные и экономические последствия инфляции вы-
нуждают правительства разных стран проводить определенную эконо-
мическую политику. При этом, в первую очередь, экономисты пытаются 
найти ответ на такой важный вопрос – ликвидировать инфляцию путем ра-
дикальных мер или адаптироваться к ней.  

Оценивая характер антиинфляционной политики, можно выделить в 
ней два подхода. В рамках первого подхода (его разрабатывают предста-
вители современного кейнсианства) предусматривается активная бюджет-
ная политика – маневрирование государственными расходами и налогами в 
целях воздействия на платежеспособный спрос. 

При инфляционном, избыточном спросе государство ограничивает 
свои расходы и повышает налоги. В результате сокращается спрос, сни-
жаются темпы инфляции. Однако одновременно ограничивается и рост 
производства, что может привести к застою и даже кризисным явлениям в 
экономике, к увеличению безработицы. Если спрос недостаточен, осуще-
ствляются программы государственных капиталовложений и других рас-
ходов, понижаются налоги.  

Второй подход рекомендуется экономистами неоклассического на-
правления, выдвигающими на первый план денежно-кредитное регулиро-
вание, косвенно и гибко воздействующее на экономическую ситуацию. 
Этот вид регулирования проводится формально неподконтрольным прави-
тельству Центральным банком, который изменяет количество денег в об-
ращении и ставки ссудного процента, воздействуя, таким образом, на эко-
номику.  

Помимо этого большой опыт проведения антиинфляционных меро-
приятий наблюдается в западных странах, который показывает целесооб-
разность сочетания долговременной и краткосрочной политики.  

 
 

Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Инфляция  

предложения 
Рост затрат (издержек производства), определяющих рост 
реального дохода и производительности труда 

2 Активная  
бюджетная  
политика 

Маневрирование государственными расходами и налогами в 
целях воздействия на платежеспособный спрос 

3 Инфляция Если денег в экономике становится больше, чем товаров, 
ценность денежной единицы падает, и наблюдается повсеме-
стный рост потребительских цен – это и есть. 
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Темы для докладов 

1. Инфляция и дефляция – результат резких изменений покупательной 
способности денег. 

2. Монетаристская теория инфляции. 
3. Связь между безработицей и инфляцией: теоретическая дискуссия 

вокруг кривой Филлипса. 
4. Причины стагфляции в экономике западных стран в 1970-е годы. 
5. Социальные издержки антиинфляционного регулирования и их ми-

нимизация. 
6. Опыт борьбы с инфляцией в Российской Федерации. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Рост цен за два месяца в некоторой стране составил 96 %. Определите, 

на сколько процентов росли цены в среднем ежемесячно: 
а) 48 %; 
б) 44 %; 
в) 40 %; 
г) 32 %; 
д) 9,8 %. 
 
З а д а ч а  2 
Вы одолжили кому-нибудь 1000 ден. ед. в условиях 12 %-й инфляции в 

год и хотите ровно через год получить реальные 1050 ден. ед. 
Определите, какую номинальную (с учетом инфляции) процентную 

ставку Вы должны назначить для этого: 
а) 12,0 %; 
б) 5,0 %; 
в) 7,0 %; 
г) 17,0 %; 
д) 17,6 %. 

 
Открытые вопросы 

1. Рассматривая причины инфляции, экономисты проводят различия 
между двумя ее видами: ________ и _________. 

2.Нна инфляцию со стороны спроса оказывают влияние _______ и 
_______ факторы. 

3. В зависимости от того, какие формы принимает инфляционное не-
равновесие рынков, различают ________ и _________ инфляцию. 

4. Открытая инфляция (_________) проявляется в продолжительном 
росте уровня цен. 
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5. Принципиальное отличие инфляции издержек от инфляции спроса 
состоит в том, что рост совокупного предложения оказывает не _________, 
а ________ влияние на уровень реального ВНП. 

 
Тесты 

1. Инфляция спроса имеет место тогда, когда происходит автономное 
увеличение совокупного спроса, за которым по тем или иным причинам не 
успевает производство (да, нет). 

2. Ползучая инфляция,  когда цены растут астрономическими темпами, 
достигая многих тысяч процентов в год. Для гиперинфляции характерен 
неограниченный рост количества денег в обращении и уровня цен (да, нет). 

3. Гиперинфляция – это инфляция, в условиях которой темпы роста цен 
не превышают 10 % в год. Такую инфляцию современная экономическая 
теория рассматривает как благо для экономического развития, а государст-
во – как объект эффективной экономической политики (да, нет). 

4. Инфляция измеряется с помощью индекса потребительских цен, ко-
торый рассчитывается по отношению к базовому периоду (да, нет). 

5. Монетарные факторы связанны с поведением экономических субъ-
ектов (да, нет). 

6. Сбалансированная инфляция, представляет собой различные темпы 
роста на различные товары (да, нет). 

7. Сочетание инфляционных процессов с одновременным спадом про-
изводства называется дефляцией (да, нет). 

8. Принципиальное отличие инфляции издержек от инфляции спроса 
состоит в том, что рост совокупного предложения оказывает не повышаю-
щее, а понижающее влияние на уровень реального ВНП (да, нет). 

9. Оценивая характер антиинфляционной политики, можно выделить в 
ней четыре подхода (да, нет). 

10. При инфляционном, избыточном спросе государство ограничивает 
свои расходы и повышает налоги (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

 Дать определение инфляции. 
 Определять темп инфляции. 
 Объяснить способ измерения – «правило 70». 
 Выделять виды инфляции 
 Привести примеры и охарактеризовать последствия и издержки ин-

фляции. 
 Перечислить и охарактеризовать три способа борьбы с инфляцией, 

указать ограничения каждого из них. 
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Вопросы для обсуждения 

1. Денежные и неденежные факторы, стимулирующие инфляцию. 
2. Виды инфляции. Определение уровня инфляции. 
3. Инфляция как стимул и тормоз экономического развития. 
4. Антиинфляционная политика. 
5. Особенности инфляции спроса и инфляции предложения. 
6. Особенности проявления инфляции в российской экономике: формы 

проявления и методы регулирования. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Инфляция и экономический рост. 
2. Общие закономерности мировой инфляции. 
3. Влияние российской инфляции на мировую экономику. 
4. Социальные издержки антиинфляционного регулирования и их ми-

нимизация. 
5. Опыт борьбы с инфляцией в Российской Федерации. 

 
Основная литература 
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2. Матвеева Т.Ю. Введение в макроэкономику  [Текст]: учеб. пособие / 
Т.Ю. Матвеева. – 3-е изд. – М.: Изд. дом ГУ ВШЭ, 2007. – 510 с. 

3. Камаев В.Д. Учебник по основам экономической теории [Текст] / 
В.Д. Камаев. – М.: МГТУ, 2012.  

4. Баликоев В.З. Общая экономическая теория [Текст]: учебник / 
В.З. Баликоев. – М.: Омега-Л, 2013. 

5. Макроэкономика [Текст]: учебник / Г.А. Резник.– 2-е изд., испр. и 
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2. Красавина, Л.Н. Регулирование инфляции как фактор экономической 
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3. Подвинская, Е.С. Финансовые рынки и регулирование инфляцион-
ных процессов  [Текст] / Е.С. Подвинская // Финансы. – 2013. – № 6. –  
С. 15.  

4. Пашковский, В. Предпосылки и последствия инфляционных про-
цессов в России  [Текст] / В. Пашковский // Общество и экономика. – 2006. – 
№1. – С. 106. 
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Тема 9. ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ 

9.1. Экономический рост: сущность, показатели и факторы.  

9.2. Модели экономического роста. 

9.3. Методы государственного регулирования экономического роста. 

9.4. Особенности экономического роста в России с 1991 по 2004 гг. 

 

9.1. Экономический рост: сущность, показатели и факторы 

Рыночная экономика находится в постоянном движении, предполагаю-
щем экономический рост.  

Свое выражение экономический рост находит в увеличении потен-
циального и реального валового национального продукта, в возрастании 
экономической мощи нации, страны, региона. Это увеличение можно из-
мерить двумя взаимосвязанными показателями: ростом за определенный 
период времени реального ВНП или ростом ВНП на душу населения. В 
связи с этим статистическим показателем, отражающим экономический 
рост, является годовой темп роста ВНП в процентах. 

2010 2009
2010

2009

ВНП ВНП
ВНП .

ВНП


   

В экономической теории принято выделять факторы, лежащие как на 
стороне совокупного спроса, так и на стороне совокупного предложения. 
Факторы предложения определяют физическую способность экономики к 
росту. К ним относятся:  

1) количество и качество природных ресурсов; 
2) количество и качество трудовых ресурсов; 
3) объем основного капитала; 
4) уровень научно-технического прогресса (технология). 
Следует различать способность к росту и реальный рост сам по себе. 
Реальный рост зависит, во-первых, от факторов спроса. Экономика 

страны должна обеспечить полное использование расширяющегося объема 
ресурсов. А для этого требуется повышение уровня совокупных расходов. 

Во-вторых, – от факторов распределения. Способности к наращи-
ванию производства недостаточно для расширения общего выпуска про-
дукции; необходимо также реальное использование растущего объема ре-
сурсов и их распределение таким образом, чтобы получить максимальное 
количество полезной продукции. 

Следует отметить, что факторы предложения и спроса, влияющие на 
экономический рост, взаимосвязаны. 
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Экстенсивный экономический рост представляет собой увеличение 
производства за счет простого количественного расширения самих факто-
ров производства. 

Интенсивный экономический рост представляет собой рост произ-
водства за счет более эффективно (интенсивного) использования наличных 
факторов производства. 

 

9.2. Модели экономического роста 

Современные теории экономического роста сформировались на основе 
двух источников: неоклассической теории и кейнсианской теории макро-
экономического равновесия. 

Наиболее известными являются неокейнсианские модели Р. Харрода 
(Англия) и Е. Домара (США) – это однофакторные модели. Предполагает-
ся, что спрос на капитал при данной капиталоемкости зависит только от 
темпов роста национального дохода. И, во-вторых, капиталоемкость не 
зависит от соотношения цен производственных факторов, а определяется 
лишь техническими условиями производства. 

Определяющим фактором экономического роста и его темпов, по 
мнению неокейнсианцев, является рост инвестиций.  

Кроме того, в модели Харрода, как и в модели Домара, динамическое 
равновесие в условиях экономического роста неустойчиво. 

Из всех неоклассических моделей экономического роста наиболее из-
вестные модель Р. Солоу и модель Кобба-Дугласа. 

Макроэкономика в модели Солоу представлена пятью переменными и 
описывается системой из пяти уравнений: 

1.  Y = f (K, L). 
2.  Y = C + S. 
3.  S = sY,  где 0  s  1,  s = const – норма накопления. 
4.  S = K + K, где 0   1,  = const – постоянный коэффициент 

выбытия элементов основного капитала, К – чистый прирост капитала. 
5.   L = gL, g = const, L – прирост рабочей силы, 

где Y –  объем национального продукта; 
C –  фонд непроизводственного потребления; 
S –  валовый фонд накопления; 
L –  объем наличных трудовых ресурсов; 
К –  объем наличного основного капитала. 
Возможности модели Солоу весьма широки. Она позволяет находить 

тенденцию макроэкономического развития с требуемой капиталовоору-
женностью и оптимальную норму накопления, моделировать виды техни-
ческого прогресса и решать другие задачи. 
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Модель Кобба-Дугласа позволяет оценить вклад различных факторов 
производства в увеличение объема производства или национального дохода. 

Y = AKL, 

где Y –  объем производства;  
K –  капитал; 
L –  труд; 
А –  коэффициент пропорциональности; 

,  –  коэффициенты эластичности объема производства по затратам 
труда и капитала. 

Одной из важнейших моделей экономического роста является модель 
межотраслевого баланса В. Леонтьева «Затраты – выпуск». 

Ключевая модель «Затраты – выпуск» предполагает существование пе-
рекрестной зависимости: с одной стороны – между факторами производст-
ва (капитал, труд, природные услуги), а с другой стороны – между стадия-
ми производственного процесса, изготовлением промежуточных продук-
тов, вплоть до конечных товаров, поступающих в потребление. Модель 
Леонтьева позволяет выявить размеры спроса на различные товары, его 
перспективу и выработать экономическую политику. 

 

9.3. Методы государственного регулирования  
экономического роста 

Экономический рост не может быть беспредельным. Существуют гра-
ницы, за которыми экономическое развитие признается социально опас-
ным. Прежде всего, ограничения диктуются необходимостью сохранения 
среды обитания человека и невоспроизводимостью природных ресурсов. 

Существует концепция «нулевого экономического роста». В начале  
70-х годов XX века некоторые экономисты выступили с концепцией неиз-
бежности «глобальной катастрофы» при сохранении существующих 
тенденций развития общества.  

Сторонники «нулевого роста» утверждают, что технический прогресс и 
экономический рост приводят к целому ряду отрицательных явлений со-
временной жизни: загрязнению окружающей среды, промышленному шу-
му, выбросу отравляющих веществ, ухудшению облика городов и т.д.  

Деятельность государства по регулированию экономического роста 
развертывается по нескольким основным направлениям: 

1.  Решение государством тех проблем, которые в принципе не доступ-
ны рыночной системе.  

2. Антициклическое регулирование или политика краткосрочной ста-
билизации. 
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3.  Структурное регулирование. Хотя рынок решает структурные про-
блемы, государство тоже не устраняется от них. Оно старается снизить 
риск при осуществлении капиталовложений; стимулирует предприни-
мателей осваивать новые секторы экономики, где перспективы получения 
прибыли в начале не ясны; поддерживает экспортные отрасли и те, кото-
рые выпускают заменители импорта; стимулирует сферы экономики, спо-
собные дать наибольшее количество новых рабочих мест, и т.д. 

4. Регулирование макроэкономического равновесия инвестиций и сбе-
режений. Экономика попадает в сложное положение, когда в ней ощу-
щается нехватка сбережений и предложение последних не соответствует 
инвестиционному спросу.  

5. Проведение налоговой политики, которая в 1980-е годы стала глав-
ным инструментом государственного стимулирования экономического 
роста.  

6.  Политика ускоренной амортизации. Государство, увеличивая нормы 
амортизации основного капитала, дает предпринимателям возможность 
быстрее его обновлять. Наибольшие нормы амортизации характерны для 
передовых отраслей. Политика ускоренной амортизации ведет к высоким 
темпам обновления основного капитала, что расширяет спрос на совре-
менные средства труда, увеличивает емкость рынка, особенно продукции 
машиностроения. Способствуя техническому прогрессу, такая политика 
становится и методом антициклического регулирования рыночного хозяй-
ства. 

 

9.4. Особенности экономического роста в России  
с 1991 по 2004 гг. 

Пройдя через трудное десятилетие экономического спада, нестабиль-
ности и социальных проблем, в последние годы российская экономика 
проявила способность быстро восстанавливаться, и ее динамика превзошла 
даже самые оптимистические ожидания после финансового кризиса  
1998–1999 гг. Годы спада сменились заметным экономическим ростом 
1999–2001 гг., в результате чего в 2000 г. темпы роста увеличились до 
8,3 %. С точки зрения спроса основным движущим фактором роста был 
быстро растущий объем личного потребления, который в среднем увели-
чился более чем на 8 % в год, начиная с 2000 г. Потребительский бум в 
свою очередь был обусловлен увеличением реальной покупательской спо-
собности домохозяйств, связанным с ростом реального располагаемого до-
хода и повышением курса рубля. 

Внутренний спрос быстро заменил внешний в качестве основного  
движущего фактора роста. Средний темп роста российской экономики в 
2000–2003 гг. слегка превышал 6,5 % в год. Годовой темп роста, отчасти 
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обусловленный изменениями в условиях торговли, колебался между 4,7 % 
и 10 %. 

К началу 2005 г. Россия оказалась на таком переломе, на котором ни 
разу еще не стояла за всю свою новейшую историю. Взятые сами по себе, 
макроэкономические показатели 2004 г. мало чем примечательны, по-
скольку продолжают монотонную тенденцию роста отсталости. 

К тому же до определенного предела и неэффективности с точки зре-
ния социального развития, организационные структуры демонстрируют 
рост: мафия, коррупция, проституция, торговля оружием, человеческими 
органами, а также рыночные монополии. В этом случае рост очень напо-
минает злокачественную опухоль, уничтожающую собственную среду 
обитания. Более 30 % жителей России живет за чертой бедности. Это озна-
чает, что мы не имеем большого и устойчивого внутреннего спроса. 

В итоге приходится признать, что сегодня в нашей экономике пока 
практически отсутствуют стабильные внутренние ресурсы роста, что ста-
вит под угрозу устойчивое развитие страны в ближайший период.  

 
Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Интенсивный 

 экономический рост 
Представляет собой увеличение производства за счет про-
стого количественного расширения самих факторов про-
изводства 

2 Экстенсивный  
экономический рост 

Представляет собой рост производства за счет более эф-
фективно (интенсивного) использования наличных фак-
торов производства 

 
Темы для докладов 

1. Основное содержание экономического роста и его составные эле-
менты. 

2. Наиболее устойчивые типы экономического роста. 
3. НТП: содержание, формы, эффективность проявления. 
4. Противоречия экономического роста. 
5. Экономический рост, ресурсосбережение и экология. 
6. Проблемы обеспечения экономического роста в российской эконо-

мике. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
На основании данных, приведенных в таблице, определите следующие 

величины: 
а) реальный объем ВНП в расчете на душу населения (полученные 

данные занесите в таблицу). 
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Год 
Население 
(млн чел.) 

Реальный объем ВНП 
(млрд долл.) 

Реальный объем ВНП на душу 
населения (долл.) 

1 30 9  
2 60 24  
3 90 45  
4 120 66  
5 150 90  
6 180 99  
7 210 105  
 
б) Оптимальную численность населения в данной стране. 
в) Абсолютную величину прироста ВНП во 2-м году по сравнению  

с 1-м годом. 
г) Прирост ВНП (в процентах) в 4-м году по сравнению с 3-м годом. 
д) Прирост ВНП (в процентах) в расчете на душу населения в 7-м году 

по сравнению с 6-м годом. 
 
З а д а ч а  2 
Предположим, что в экономике занято 50 рабочих, каждый из которых 

работает 3000 часов в год. Производительность труда составляет 8 долл. в 
час. Общий объем произведенного продукта составит: 

а) 150000 долл. 
б) 750000 долл. 
в) 1000000 долл. 
г) 1200000 долл. 
д) 1400000 долл. 
Выберите правильный ответ. 
 

Открытые вопросы 

1. Реальный рост зависит, во-первых, от _______ _______. 
2. Современные теории экономического роста сформировались на ос-

нове двух источников: ________ теории и _________ теории макроэконо-
мического равновесия. 

3. В модели ________, как и в модели ________, динамическое равно-
весие в условиях экономического роста неустойчиво.  

4. Из всех неоклассических моделей экономического роста наиболее 
известные модель ________ и модель ________.  

5. Модели Солоу позволяет находить тенденцию макроэкономического 
развития с требуемой ______________ и ________ _______- ________, мо-
делировать виды технического прогресса и решать другие задачи. 

6. В начале 70-х годов XX века экономисты выступили с концепцией 
неизбежности «________ ________» при сохранении существующих тен-
денций развития общества. 
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Тесты 

1. Модель Кобба-Дугласа позволяет оценить вклад различных факто-
ров производства в увеличение объема производства или национального 
дохода (да, нет). 

2. Одной из важнейших моделей экономического роста является мо-
дель межотраслевого баланса В. Леонтьева «Затраты – подъем» (да, нет). 

3. Экстенсивный экономический рост представляет собой увеличение 
производства за счет простого количественного расширения самих факто-
ров производства (да, нет). 

4. Определяющим фактором экономического роста и его темпов, по 
мнению неокейнсианцев, является рост инвестиций (да, нет). 

5. Экономический рост может быть беспредельным (да, нет). 
6. Деятельность государства по регулированию экономического роста 

развертывается по шести основным направлениям (да, нет). 
7. Существует концепция «нулевого экономического роста» (да, нет). 
8. Макроэкономика в модели Солоу представлена шестью перемен-

ными и описывается системой из шести уравнений (да, нет). 
9. Модель Солоу позволяет находить тенденцию макроэкономического 

развития с требуемой капиталовооруженностью и оптимальную норму 
накопления, моделировать виды технического прогресса и решать другие 
задачи (да, нет). 

10. Интенсивный экономический рост представляет собой рост произ-
водства за счет более эффективно (интенсивного) использования наличных 
факторов производства (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Указать на три проблемы, которые возникают при использовании 
ВНП и ВВП в качестве показателей экономического благосостояния. 

2. Объяснить , какие поправки можно ввести в эти показатели, чтобы 
они более точно отражали уровень социального благосостояния. 

3. Различать воспроизводимые и невозобновляемые ресурсы и объяс-
нить, что говорят об истощении ресурсов в будущем как пределе экономи-
ческого роста. 

4. Объяснить почему темпы экономического роста в 60-е гг. и в начале 
70-х гг. в США не считаются типичными, когда они сравниваются с тем-
пами роста за продолжительные периоды.  

5. Охарактеризовать особенности экономического роста в России с 
1991 по 2004 гг. 
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Вопросы для обсуждения 

1. Экономический рост как разрешение противоречия между огра-
ниченностью производственных ресурсов и безграничностью общест-
венных потребностей. 

2. Факторы экономического роста. 
3. Противоречие между темпами экономического роста и его ка-

чественными показателями. 
4. Современные модели экономического роста. Кейнсианские модели. 

Модель Домара. Модель Харрода. Неоклассические модели экономическо-
го роста. 

5. Универсальные методы экономического роста. Модель Леонтьева 
«Затраты – выпуск». 

6. Неустойчивость равновесного роста экономки и потребности его го-
сударственного регулирования. 

7. Повышения эффективности и качества экономического роста РФ. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Экономический рост и современные проблемы экологии. 
2. Мировые тенденции экономического роста. 
3. Экономический рост и качество жизни. 
4. Инвестиции – главный источник экономического роста. 
5. Экономический рост и рыночное равновесие – проблемы согласова-

ния. 
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Тема 10. ДЕНЬГИ И ДЕНЕЖНЫЙ РЫНОК 

10.1. Сущность и функции денег. Денежная масса и ее структура. 

10.2. Спрос на деньги. Теоретические модели спроса на деньги. 

10.3. Предложение денег. Равновесие на денежном рынке. Ликвидная ловушка. 

10.4. Долгосрочная денежная политика. 

 

10.1. Сущность и функции денег.  
Денежная масса и ее структура 

Деньги – это важнейшая макроэкономическая категория, позволяющая 
анализировать инфляционные процессы, циклические колебания, механизм 
достижения равновесия в экономике, согласованность работы товарного и 
денежного рынков. 

Выделяют следующие основные функций денег: средство обращения, 
средство платежа, мера стоимости, средство накопления и сохранения бо-
гатства. Помимо этих функций в экономической литературе можно встре-
тить и такие функции, как средство счета, мировые деньги и т.д. 

Выполняя указанные функции, деньги играют важнейшую роль в ры-
ночной экономике. Они опосредуют оборот продуктов и доходов, обслу-
живают куплю-продажу товаров и услуг, а также движение финансового 
рынка, образуя денежное обращение. 

Исторически сложившаяся в каждой стране и закрепленная нацио-
нальным законодательством форма организации денежного обращения, 
представляет собой денежную систему. 

Тип денежной системы зависит от того, в какой форме функционируют 
деньги. В связи с этим выделяют два типа денежных систем: 

– система металлического обращения, при которой денежный товар 
непосредственно обращается и выполняет все функции денег, а кредитные 
деньги разменены на металл; 

– система обращения кредитных и бумажных денег, при которых золо-
то вытеснено из обращения. 

Важно отметить, что понятие современной денежной системы вклю-
чает в себя следующие элементы: денежную единицу; масштаб цен; виды 
денег; эмиссионную систему; государственный или кредитный аппарат. 

Характерными чертами современных денежных систем являются: 
– отмена официального золотого содержания, обеспечения и размена 

банкнот на золото; 
– переход к неразменным на золото кредитным деньгам, которые пере-

рождаются в бумажные деньги; 
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– выпуск денег в обращение не только в порядке банковского креди-
тования хозяйства, но и в значительной мере для покрытия расходов госу-
дарства (в основном выпуск государственных ценных бумаг); 

– преобладание в денежном обращении безналичного оборота; 
– усиление государственного регулирования денежного обращения. 
Денежная масса и ее структура 
Совокупность всех денежных средств, находящихся в хозяйстве в на-

личной и безналичной формах, обеспечивающих обращение товаров и ус-
луг, образуют денежную массу.  

В структуре денежной массы выделяют активную часть, к которой от-
носятся денежные средства, реально обслуживающие хозяйственный обо-
рот, и пассивную часть, включающую денежные накопления, остатки на 
счетах, которые потенциально могут служить расчетными средствами. 

Для измерения денежной массы используются денежные агрегаты, 
которые представляют собой составные элементы денежной массы, услов-
но различаемые в порядке убывания степени ликвидности. В практических 
и теоретических целях денежная масса структурирована по критерию лик-
видности ее компонентов. 

Наиболее распространенной является следующая структура агрегатов 
денежной массы: 

– М0 = наличные деньги; 
– М1 = М0 + чековые вклады; 
– М2 = М1 + нечековые сберегательные вклады и небольшие срочные 

вклады; 
– М3 = М2 + крупные срочные вклады; 
– L = прочие финансовые активы (краткосрочные гособлигации, ком-

мерческие ценные бумаги высокой степени надежности и ликвидности  
и т.п.). 

В макроэкономическом анализе чаще других используются агрегаты 
М1 и М2. 

Проанализируйте динамику изменения структуры денежной массы в 
России за период с 2000 по 2010 годы. Сравните с другими странами. 

 

10.2. Спрос на деньги. Теоретические модели спроса на деньги 

Важно знать, что спрос на деньги отличается от спроса на любое другое 
благо и совокупного спроса. Если совокупный спрос является потоковой ве-
личиной, выражающей сумму плановых расходов экономических субъектов, 
то спрос на деньги представляет собой определенный запас, актив.  

Различные научные школы по-разному трактуют мотивы спроса на 
деньги. 
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Например, макроэкономическая модель денежного рынка в пред-
ставлении неоклассиков основывается на том, что совокупный спрос на 
деньги – это функция уровня денежного дохода, а предложение денег яв-
ляется экзогенно фиксированной величиной, т.е. устанавливается автоном-
но, независимо от спроса на деньги.  

В кейнсианской концепции выделяются три основных мотива, по кото-
рым экономические субъекты представляют спрос на деньги: 

– трансакционный мотив, отражающий потребность в деньгах для со-
вершения сделок (текущих платежей); 

– мотив предосторожности, отражающий потребность в деньгах для 
осуществления непредвиденных платежей; 

– спекулятивный мотив, отражающий спрос на деньги как на иму-
щество. 

Следует обратить внимание на то, что Кейнс придавал спекулятивному 
мотиву ключевое значение в теории спроса и предложения. Он считал, что 
в условиях неопределенности и риска, существующих на финансовом рын-
ке, спрос на деньги в значительной мере зависит о уровня дохода по цен-
ным бумагам (у Кейнса – облигациям). Спекулятивный спрос на деньги 
основан на обратной зависимости между ставкой процента и курсом обли-
гаций. Если ставка процента растет, то цена облигаций падает, что ведет к 
сокращению запаса наличных денег, то есть спрос на наличные деньги 
снижается. Таким образом, очевидна обратная зависимость между спросом 
на деньги и ставкой процента. 

Спрос на деньги в монетаристской концепции, автором которой явля-
ется М Фридмен, есть функция от пяти переменных: 

D м  =  f  [ P ( + ) ,  r A ( – ) ,  r B ( – ) ,   ( – ) ,  V ( + ) ] ,   

где P –  уровень цен; 
rA, rB –  доходность по акциям и облигациям; 

 –  инфляция; 
V –  совокупное богатство, исчисленное в соответствии с концепцией 

перманентного дохода. 
Монетаризм определяет спрос на деньги как результат сравнения вы-

годы, получаемый хозяйственным агентом от запаса денег и от дохода, 
приносимого альтернативными активами.  

Обобщая два подхода – классический и кейнсианский подход, можно 
выделить следующие факторы спроса на деньги: 

1) уровень дохода; 
2) скорость обращения денег; 
3) ставка процента. 
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Классическая теория связывает спрос на деньги главным образом с ре-
альным доходом. Кейнсианская теория спроса на деньги считает основным 
фактором ставку процента. 

 

10.3. Предложение денег. Равновесие на денежном рынке. 
Ликвидная ловушка 

При анализе денежного спроса мы сталкиваемся с концептуальными 
различиями в силу того, что спрос на деньги зависит от интерпретации по-
ведения экономических субъектов. Денежное предложение определяется 
преимущественно институциональными факторами и поэтому внекон-
цептуально.  

Проанализируйте последствия изменения предложения и спроса на де-
нежном рынке.  

Так, при сокращении предложения денег возникает временный их де-
фицит. Население пытается преодолеть нехватку путем продажи акций и 
облигаций. Рост предложения на рынке ценных бумаг понижает их рыноч-
ную стоимость и одновременно увеличивает процентную ставку. Более 
высокая процентная ставка повышает цену хранения денег и уменьшает их 
количество, которое люди хотят иметь на руках. Спрос на деньги сокраща-
ется, и денежный рынок возвращается к равновесию. 

Рассмотрите механизм восстановления равновесия денежного рынка 
вначале без учета его взаимосвязи с товарным рынком. Затем рассмотрите 
механизм краткосрочного регулирования государством денежного рынка. 
Он связывает краткосрочные колебания спроса на деньги, их предложения 
и процентных ставок, когда они измеряются текущими (например средне-
месячными) показателями. Если увеличилось предложение денег, то мож-
но надеяться, что через один-два месяца произойдет некоторое повышение 
уровня процента. 

Государство, пользуясь своим монопольным положением на денежном 
рынке и правом его регулирования, систематически и преднамеренно на-
рушает равновесие денежного рынка с целью изменения нормы процента, 
приведения инвестиционного спроса в соответствие с предложением сбере-
жений, помочь установлению других макроэкономических пропорций. То 
есть использует кейнсианский подход в регулировании денежного рынка. 

С течением времени кейнсианская денежная политика превратилась в 
один из наиболее распространенных способов государственного воздейст-
вия на экономику. 

Следует рассмотреть ситуацию, когда государство неоднократно при-
бегает к увеличению предложения денег. Это, в конечном итоге, приводит 
к нарушению контактов внутри рыночной системы, что препятствует вос-
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становлению равновесия рынка денег. В мировой экономической науке та-
кую ситуацию называют ликвидной ловушкой. 

Очевидно, что денежный рынок не располагает собственным меха-
низмом выхода из ликвидной ловушки. Если экономика находится в ней, 
то выбраться можно только при благоприятной ситуации на рынке това-
ров, например, при улучшении инвестиционного климата или каких-то 
иных обстоятельств, которые приведут к увеличению совокупного дохода, 
что повлечет за собой рост спроса на деньги, повышение процентных ста-
вок и т.д. 

 

10.4. Долгосрочная денежная политика 

Следует заметить, что последовательные попытки государства регули-
ровать денежный рынок путем воздействия на предложение денег в тече-
ние длительного времени приводит к снижению эффективности его денеж-
ной политики. Чем настойчивее государство добивается снижения нормы 
процента, тем меньших результатов оно достигает. С течением времени крат-
косрочный эффект работы механизма рынка приближается к нулю. 

А отсюда вытекает чрезвычайно важный вывод: равновесная норма 
процента не зависит от того, сколько раз государство прибегает к денеж-
ной экспансии и какое количество денег оно вливает в экономику. Этот 
феномен денежного рынка известен в экономической науке под названием 
эффекта Фишера: в долгосрочной перспективе норма процента утрачива-
ет связь со спросом и предложением денег.  

Таким образом, денежный рынок работает в двух режимах – кратко-
срочных рыночных колебаний нормы процента и долгосрочного равнове-
сия. Условие долгосрочного равновесия денежного рынка выражает урав-
нение М. Фридмена. 

S eM Y P    , 

где SM  –  долгосрочный (среднегодовой) темп роста предложения денег; 

Y  –  долгосрочный (среднегодовой) темп роста реального совокуп-
ного дохода; 

eP  –  ожидаемый темп роста инфляции. Точки над буквенными обо-
значениями показывают темп роста переменных, т.е. их относи-
тельные величины, выраженные в процентах. 

Отметим, что в условиях краткосрочного равновесия рынка денег цена 
не присутствует.  

Таким образом, целью долговременной денежной политики становится 
поддержание устойчивого роста экономики при небольшом контроли-
руемом темпе инфляции. Для этого государство вынуждено принимать оп-
ределённые меры для уменьшения инфляции. 
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Ключевые термины и их определение 
 (не более 5) 

№ Термин Определение 
1 Деньги Важнейшая макроэкономическая категория, позво-

ляющая анализировать инфляционные процессы, цик-
лические колебания, механизм достижения равнове-
сия в экономике, согласованность работы товарного и 
денежного рынков 

2 Денежные агрегаты Представляют собой составные элементы денежной 
массы, условно различаемые в порядке убывания сте-
пени ликвидности. В практических и теоретических 
целях денежная масса структурирована по критерию 
ликвидности ее компонентов 

3 Денежная система Исторически сложившаяся в каждой стране и закреп-
ленная национальным законодательством форма ор-
ганизации денежного обращения  

 
Темы для докладов 

1. Эффективность использования различных инструментов регули-
рования денежной массы. 

2. Проблема устойчивости спроса на деньги и конъюнктурные колеба-
ния на товарном и денежном рынках. 

3. Адекватность альтернативных теорий спроса на деньги реальным ус-
ловиям функционирования финансового рынка России. 

4. Денежные и реальные теории процентной ставки. 
5. Денежный механизм и экономический цикл 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Если номинальный ВВП равен 5000 ден. ед., одна денежная единица 

совершает в среднем 2,5 оборота в год, а спекулятивный спрос на деньги 
составляет 400 ден. ед., то общий спрос на деньги достигнет величины:  

а) 5 400 ден. ед.; 
б) 2 400 ден. ед.; 
в) 2 000 ден. ед.; 
г) 400 ден.ед. 
Выберите правильный ответ. 
 

З а д а ч а  2 
Предположим, что спрос на деньги для сделок составляет 10 % номи-

нального объема ВНП, предложение денег – 450 млрд ден. ед. Спрос на 
деньги со стороны активов (спекулятивный спрос приведен в таблице): 

 

Процентная ставка, % 14 13 12 11 10 
Спрос на деньги со стороны 
активов, млрд ден. ед. 

100 150 200 250 300 
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Если номинальный объем ВНП равен 3000 млрд ден. ед., то равно-
весная процентная ставка составит: 

а) 14 %; б) 13 %; в) 12 %; г) 11 %; д) 10 %. 
Выберите правильный ответ 
 

Открытые вопросы 

1. Выделяют следующие основные функций денег: _______ ______, 
средство платежа, ____ _______, средство накопления и _____ ______. 

2. Современная денежная система включает в себя следующие элемен-
ты: _______ _______; масштаб цен; ____ ______; эмиссионную систему; 
государственный или ______ _______. 

3. Для измерения денежной массы используются ________ _______, 
которые представляют собой составные элементы денежной массы, услов-
но различаемые в порядке убывания степени ликвидности.  

4. В кейнсианской концепции выделяются три основных моти-
ва: ___________ мотив; мотив ___________; __________ мотив. 

5. Классический и кейнсианский подход, можно выделить следующие 
факторы спроса на деньги: _____ _______;скорость ______ ______; ставка 
процента. 

 
Тесты 

1. Тип денежной системы зависит от того, в какой форме функцио-
нируют деньги (да, нет). 

2. Система металлического обращения, при которых золото вытеснено 
из обращения (да, нет). 

3. Система обращения кредитных и бумажных денег, при которой де-
нежный товар непосредственно обращается и выполняет все функции де-
нег, а кредитные деньги разменены на металл (да, нет). 

4. В структуре денежной массы выделяют активную часть, к которой 
относятся денежные средства, реально обслуживающие хозяйственный 
оборот, и пассивную часть, включающую денежные накопления, остатки 
на счетах, которые потенциально могут служить расчетными средствами 
(да, нет). 

5. Выделяют следующие основные функций денег: средство обраще-
ния, средство платежа, мера стоимости, средство накопления и сохранения 
богатства (да, нет). 

6. В структуре денежной массы выделяют активную часть, включаю-
щую денежные накопления, остатки на счетах, которые потенциально мо-
гут служить расчетными средствами (да, нет). 

7. В кейнсианской концепции выделяются три основных мотива, по ко-
торым экономические субъекты представляют спрос на деньги (да, нет). 
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8. Денежный рынок работает в двух режимах – краткосрочных рыноч-
ных колебаний нормы процента и долгосрочного равновесия (да, нет). 

9. Ситуацию, когда государство неоднократно прибегает к увеличению 
предложения денег, называют эффектом Фишера (да, нет). 

10. Целью долговременной денежной политики становится поддержа-
ние устойчивого роста экономики при небольшом контролируемом темпе 
инфляции (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать общее определение денег 
2. Перечислить и объяснить четыре функции денег и привести пример 

каждой функции. 
3. Выделяют два типа денежных систем 
4. Дать общее и детальное определение денежной массы 
5. Объяснить, как и почему изменяться объем денежной массы, когда 

коммерческий банк предоставляет ссуду. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Понятие денег и типы денежных систем. 
2. Денежная масса. Предложение и спрос на деньги. Теоретические мо-

дели спроса на деньги. 
3. Модель денежного рынка. Равновесие на денежном рынке и ставка 

процента. 
4. Необходимость монетарного контроля со стороны государства.  
 

Дискуссионные вопросы 

1. Денежный рынок как структурная составляющая финансового  
рынка. 

2. Ставка процента и ее роль в формировании альтернативной стоимо-
сти денег. 

3. Изменение денежной массы. Денежный и депозитный мульти-
пликаторы. 

4. Предложение денег и инструментальные основы его регулирования. 
Виды кривых предложения денег. 

5. Спрос на деньги и факторы его определяющие. Теория предпочтения 
ликвидности.  

5. Равновесие на денежном рынке. Реакция субъектов денежного рынка 
на нарушение равновесия. 
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Тема 11. КРЕДИТНО-БАНКОВСКАЯ СИСТЕМА.  
ЕЁ СТРУКТУРА. ОСНОВНЫЕ ОПЕРАЦИИ И РОЛЬ 

КОММЕРЧЕСКИХ БАНКОВ В РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКЕ 

11.1. Сущность и принципы организации банковской системы. 

11.2. Современная банковская система России. Центральный банк и его 

функции. 

11.3. Функции и виды коммерческих банков. 

11.4. Небанковские кредитные организации. 

 

11.1. Сущность и принципы организации банковской системы 

Опираясь на ст.1 ФЗ «О банках и банковской деятельности в РСФСР» 
№395-1 от 02.12.1990 г., необходимо раскрыть сущность и функции банка. 
Далее следует остановиться на рассмотрении видов банковских систем, 
помня о том, что в истории развития банковских систем различных стран 
известно несколько их видов:  

– двухуровневая банковская система (Центральный банк (ЦБ) и систе-
ма коммерческих банков); 

– централизованная монобанковская система;  
– уникальная децентрализованная банковская система – Федеральная 

резервная система США. 
Затем рассмотреть эволюцию российской банковской системы. Банков-

ская система СССР складывалась и существовала до 1987 г. из трех госу-
дарственных банков (Госбанк, Стройбанк, Внешторгбанк) и системы сбе-
регательных касс.  

В середине 1980-х годов начался второй этап реформирования бан-
ковской системы, в результате которого были организованы крупные от-
раслевые специализированные банки: Госбанк СССР, Промстройбанк, Аг-
ропромстрой, Жилсоцбанк, Сбербанк и Внешэкономбанк. Однако реально 
такая реформа привела к тому, что монополия трех государственных бан-
ков была заменена монополией реорганизованных специализированных 
банков. 

Первые коммерческие банки были созданы в августе 1988 г. После 
принятия Закона СССР «О кооперации» в 1988 г. объединениям коопе-
ративов предоставлялось право создавать кооперативные банки.  

Основными преимуществами создаваемых коммерческих банков по 
сравнению с государственными специализированными банками, являлись 
предоставленная свобода в выборе методов ведения банковских операций 
и прямая зависимость в привлечении клиентов на договорной основе. 
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11.2. Современная банковская система России.  
Центральный банк и его функции 

Современная банковская система России представлена двумя уровня-
ми. Ее деятельность регулируется следующими правовыми актами: 

1. Конституцией РФ. 
2. Федеральным законом «О банке РСФСР» (Банке России) (1990 г.). 
3. Федеральным законом «О банках и банковской деятельности» (1995 г.). 
4. Федеральным законом о несостоятельности (банкротстве). 
В результате принятия и введения в действие вышеуказанных законов 

кредитно-банковская система России приобрела следующий вид: 
– Центральный банк РФ (Банк России); 
– Внешторгбанк и Внешэкономбанк, занимающие особую нишу; 
– Сберегательный банк; 
– коммерческие банки различных видов, в том числе специальные бан-

ки развития; 
– банки со смешанным российско-иностранным капиталом; 
– иностранные банки, филиалы банков-резидентов и нерезидентов; 
– союзы и ассоциации банков; 
– специализированные кредитно-финансовые учреждения.  
Основной задачей ЦБ является проведение государственной политики 

в области эмиссии, кредита, денежного обращения. Центральный банк 
призван контролировать и регулировать денежную массу в обороте всей 
страны. Он наделен правом выпуска денег и государственных ценных бу-
маг, устанавливать обязательную норму резерва для коммерческих банков, 
а также нормативную величину ссудного процента. 

Кроме того, центральный банк аккумулирует и хранит кассовые резер-
вы других кредитных учреждений, официальные золотовалютные резервы 
государства, осуществляет кредитование коммерческих банков, кредитует 
и выполняет расчетные операции для Правительства РФ, осуществляет 
контроль за деятельностью прочих кредитных институтов. 

Цель валютной политики Центрального банка России – проведение ва-
лютного регулирования и валютного контроля, формирование офи-
циальных валютных резервов и управление ими, регулирование валютного 
курса, а также осуществление международного валютного сотрудничества 
России. 

Осуществляя функции надзора и контроля над деятельностью коммер-
ческих банков, Центральный банк РФ выполняет и другие задачи: выдает 
лицензии на банковскую деятельность, проверяет отчетность, предостав-
ляемую банками, проводит ревизии на местах и контролирует соблюдение 
банками норм банковских операций. 
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Высокая степень независимости ЦБ обусловлена его задачами, в осо-
бенности основной из них, которая в любой стране обычно определяется 
как поддержание денежно-кредитной и валютной стабильности в целях 
обеспечения антиинфляционного экономического роста. Принципиальное 
значение имеет четкое разграничение государственных финансов и бан-
ковской системы.  

 

11.3. Функции и виды коммерческих банков 

Коммерческие банки осуществляют следующие функции:  
– принимают вклады и размещают денежные средства юридических и 

физических лиц на условиях возвратности, срочности и платности; 
– привлекают и предоставляют кредиты; 
– осуществляют финансирование капитальных вложений по пору-

чению владельца денежных средств; 
– осуществляют расчеты по поручению клиента; 
– осуществляют покупку и продажу у юридических и физических лиц 

иностранной валюты. 
Все многообразие коммерческих банков можно классифицировать сле-

дующим образом. 
По видам собственности выделяются государственные, частные, коо-

перативные, смешанные банки. 
В зависимости от организационно-правовой формы деятельности 

коммерческие банки бывают акционерными обществами, обществами с ог-
раниченной ответственностью, коммандитными (смешанными) общества-
ми и т.д. 

По объему капитала коммерческие банки делятся на крупные, средние 
и мелкие.  

По степени диверсификации капитала: однопрофильные (занимаю-
щиеся только банковскими операциями) и многопрофильные (участвую-
щие в капиталах небанковских предприятий и организаций). 

По видам осуществляемых операций различаются: 
 собственно депозитные банки, занимающиеся приемом депозитов и 

выдачей краткосрочных кредитов; 
 инвестиционные банки – кроме депозитных операций они зани-

маются размещением собственных и заемных средств в ценные бумаги, 
выступают посредниками между предпринимателями, нуждающимися в 
средствах для средне- и долгосрочных вложений, и вкладчиками средств 
на длительный срок; 
 ипотечные банки – подобно другим банкам аккумулируют средства 

юридических и физических лиц путем выпуска акций и облигаций. Осо-
бенность их состоит в том, что они обеспечиваются недвижимостью, вне-
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сенной в банк в качестве уставного капитала и залога, что является одним 
из испытанных механизмов принятой в мире системы обеспечения гаран-
тий возвратности кредита; 
 сберегательные; 
 биржевые; 
 универсальные. 
По степени независимости различают самостоятельные, дочерние, са-

теллиты (полностью зависимые), уполномоченные (банки-агенты), связан-
ные (участвующие в капитале друг друга) банки. 

По наличию филиалов: с филиалами и бесфилиальные. 
 

11.4. Небанковские кредитные организации 

Небанковская кредитная организация – это кредитное учреждение, 
имеющее право осуществлять отдельные банковские операции, предусмот-
ренные Федеральным законом.  

Небанковские кредитно-финансовые учреждения занимаются кредито-
ванием определенных сфер и отраслей хозяйственной деятельности.  

В их деятельности можно выделить одну или две основных операции, 
они доминируют в относительно узких секторах рынка ссудных капиталов 
и имеют специфическую клиентуру. К их числу относятся инвестиционные 
банки, сберегательные учреждения, страховые компании, пенсионные 
фонды и инвестиционные компании. Следует знать функции каждого из 
видов небанковских кредитных организаций. 

Небанковские кредитные организации могут осуществлять обслужива-
ние юридических лиц, в том числе кредитных организаций на межбанков-
ском, валютном рынках и рынке ценных бумаг, осуществлять расчеты по 
пластиковым картам, осуществлять инкассацию денежных средств, вексе-
лей, платежных и расчетных документов и кассовое обслуживание юриди-
ческих лиц, операции по купле-продаже иностранной валюты в безналич-
ной форме, а также другие сделки, предусмотренные их уставами.  

Следует обратить внимание на то, что в современных условиях специа-
лизированные кредитно-финансовые институты заняли важнейшее место 
на рынке ссудных капиталов, превратившись в основной канал долгосроч-
ного капитала на денежном рынке, существенно потеснив в этой сфере 
коммерческие банки. 

 

11.5. Основные операции и роль коммерческих банков  
в рыночной экономике 

Операции коммерческих банков в современной банковской системе 
можно разделить на три основные группы: пассивные (привлечение 
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средств), активные (размещение средств), комиссионно-посреднические и 
доверительные.  

Ресурсы банков складываются из собственных, привлеченных и эмити-
рованных средств. Следует знать, что доля собственных средств составляет 
около 10 % ресурсов современного банка. 

Необходимо проанализировать структуру активов и пассивов балан-
сового отчета банка. Основным источником банковских фондов, которые 
могут предоставляться в виде ссуд, являются депозиты. Любой банк дол-
жен всегда быть готовым оплатить подписанный его клиентом чек или 
вернуть весь его вклад. 

Практика показала, что, несмотря на необходимость ликвидности, еже-
дневные ликвидные фонды банка должны быть примерно в размере 10 % 
от общей суммы размещенных в нем средств. Именно такая сумма должна 
храниться в банке в виде резерва, остальная сумма может быть использо-
вана для предоставления кредитов. 

Чтобы стандартизировать долю депозитов, которую каждый банк дол-
жен иметь в виде резервов, Центральный банк устанавливает обязательную 
величину резервного требования.  

Все резервы банка, которые превосходят резервный фонд, называются 
избыточными резервами. Именно из этих резервов банк предоставляет за-
емные суммы. 

Уменьшая или увеличивая резервы коммерческого банка, Центральный 
банк уменьшает или увеличивает способности коммерческого банка к кре-
дитованию и тем самым пытается предотвращать избыток или недостаток 
кредита, воздействуя в результате на колебания деловой активности в 
стране. 

Величина, на которую увеличивается первоначальная сумма, называет-
ся банковским мультипликатором BANK MULT. Очевидно, что (BANK 
MULT) равен 1/rr. 

Существование банковского мультипликатора означает, что если в сис-
тему извне (например от ЦБ) попадает 1 долл., то в конечном итоге пред-
ложение денег увеличится до 1BANK MULT долл. Но и изъятие 1 долл. из 
банковского оборота обернется потерей 1BANK MULT потенциальных 
кредитов.  

Выдача ссуд коммерческим банком является основной операцией бан-
ка, дающей ему возможность покрывать свои издержки и иметь прибыль.  

Однако важно знать, что коммерческие банки в результате своей дея-
тельности (кредитования) изменяют количество денег в стране. Выявление 
последствий этого для экономики и выработка мер, регулирующих этот 
процесс, является важнейшей макроэкономической задачей. 

Главная задача государства – это поддержание стабильности развития 
экономики, цен, занятости. Между тем коммерческие банки расширяют 
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кредит до максимума в периоды подъема экономики, когда опасность не-
возврата кредитов минимальна. Расширение кредита и увеличение количе-
ства денег в экономике, тем самым рост совокупного спроса, могут стиму-
лировать инфляцию. Наоборот, в периоды спада в экономике с увеличени-
ем опасности невозврата кредитов, заботясь о ликвидности, безопасности 
банков, их руководители сокращают кредиты, тем самым уменьшают 
предложение денег в экономике, совокупный спрос и усиливают спад. 

Таким образом, кредитная деятельность коммерческих банков имеет 
проциклический характер, то есть усиливает нестабильность экономики. 

Помимо кредитования – основной функции банков – с целью получе-
ния стабильной прибыли они занимаются другими операциями. Их следует 
рассмотреть самостоятельно по учебнику. 

Современный банк – это не столько кредитное учреждение, сколько 
информационно-консультативный центр, ориентирующий клиентов в тен-
денциях рыночной конъюнктуры, выполняющий массу самых разнообраз-
ных операций и услуг.  

Таким образом, коммерческие банки играют важную роль в рыночной 
экономике. В процессе привлечения и размещения денежных средств банки 
становятся активными участниками экономической деятельности. Через пре-
доставление кредитов и выполнение других операций они могут существен-
но влиять на развитие предприятий, отраслей и экономики в целом.  

 
Ключевые термины и их определение 

 (не более 5) 

№ Термин Определение 
1 Небанковская  

кредитная организация 
Кредитное учреждение, имеющее право осуществ-
лять отдельные банковские операции, предусмот-
ренные Федеральным законом 

2 Современный банк Информационно-консультативный центр, ориенти-
рующий клиентов в тенденциях рыночной конъюнк-
туры, выполняющий массу самых разнообразных 
операций и услуг 

 
Темы для докладов 

1. Центральные банки в современной экономике. 
2. Российская банковская система: проблемы и перспективы. 
3. Изменение функций коммерческих банков под влиянием изменений 

конъюнктуры российской экономики в конце 1990-х годов. 
4. Централизация и концентрация банковского капитала. 
Динамика ссудного процента и факторы, ее определяющие. 
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Задачи 

З а д а ч а  1 
Предположим, что вы положили на годовой срочный вклад 100 руб., 

темп инфляции за этот год составил 14 %, а номинальная ставка процента 
оставалась постоянной и была равна 20 % годовых. Какова будет реальная 
стоимость вашего вклада через год? 

 
З а д а ч а  2 
Банковские депозиты в стране возросли на 400 млрд ден. ед. Норма ре-

зервирования на этот момент составляла 20 %. 
Определите, каково возможное увеличение предложения денег: 
а) 200 млрд ден. ед.; 
б) 400 млрд ден. ед.; 
в) 80 млрд ден. ед.; 
г) 2000 млрд ден. ед.; 
д) предложение денег остается неизменным. 
Выберите правильный ответ. 
 

Открытые вопросы 

1. По видам собственности выделяются государственные, ________, 
________, ________ банки. 

2. По объему капитала коммерческие банки делятся на _______, ______ 
и ______. 

3. Поддержание стабильности развития экономики, цен, занятости это 
_____ _______ ________. 

 
Тесты 

1. По степени независимости различают самостоятельные, дочерние, 
сателлиты (полностью зависимые), уполномоченные (банки-агенты), свя-
занные (участвующие в капитале друг друга) банки (да, нет). 

2. Операции коммерческих банков в современной банковской системе 
можно разделить на две основные группы: пассивные (привлечение 
средств), активные (размещение средств) (да, нет). 

3. Основным источником банковских фондов, которые могут предос-
тавляться в виде ссуд, являются депозиты (да, нет). 

4. Основной задачей ЦБ является проведение государственной полити-
ки в области эмиссии, кредита, денежного обращения (да, нет). 

5. Цель валютной политики Центрального банка России – проведение 
валютного регулирования и валютного контроля, формирование офици-
альных валютных резервов и управление ими, регулирование валютного 
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курса, а также осуществление международного валютного сотрудничества 
России (да, нет). 

6. В зависимости от организационно-правовой формы деятельности 
коммерческие банки бывают акционерными обществами, обществами с ог-
раниченной ответственностью, коммандитными (смешанными) общества-
ми и т.д. (да, нет). 

7. Небанковская кредитная организация – это кредитное учреждение, 
имеющее право осуществлять отдельные банковские операции, преду-
смотренные Федеральным законом (да, нет). 

8. Ежедневные ликвидные фонды банка должны быть примерно в раз-
мере 10 % от общей суммы размещенных в нем средств (да, нет). 

9. Главная задача государства – это поддержание стабильности разви-
тия экономики, цен, занятости (да, нет). 

10. Все резервы банка, которые превосходят резервный фонд, называ-
ются избыточными резервами (да, нет).  

 
Теперь вы должны уметь 

1. Раскрыть сущность и структуру кредитной системы 
2. Дать характеристику банковской системе России 
3. Охарактеризовать денежный мультипликатор. 
4. Выделить группы операций коммерческих банков в современной 

банковской системе. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Сущность и структура кредитной системы. 
2. Банковская система России. Центральный банк и его функции. 

Функции коммерческих банков. 
3. Система коммерческих банков и их классификация. 
4. Банковский отчет и основные операции коммерческих банков. 
5. Создание денег банком в процессе кредитования. Обязательные ре-

зервы банка. 
6. Ссудный потенциал банковской системы. Денежный мультипли-

катор. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Новые операции коммерческих банков. 
2. Необходимость государственного контроля за деятельностью ком-

мерческих банков. 
3. Центральные банки в современной экономике. 
4. От коммерческого банка к финансовому холдингу и дальше к финан-

сово-промышленной группе. 
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Тема 12. КРЕДИТНО-ДЕНЕЖНАЯ ПОЛИТИКА 
ГОСУДАРСТВА. ЦЕЛИ И ИНСТРУМЕНТЫ 

12.1. Цели и инструменты кредитно�денежной политики. 

12.2. Принципы проведения кредитно�денежной политики. 

 

12.1. Цели и инструменты кредитно-денежной политики 

Кредитно-денежной или монетарной политикой называют обычно 
контроль за количеством денег, находящихся в обращении. Часто сюда же 
относят и регулирование ставки процента. 

Основным органом, осуществляющим кредитно-денежную политику, 
является Центральный банк.  

Цели кредитно-денежной политики подразделяются на конечные (эко-
номический рост, полная занятость, стабильность цен, устойчивый пла-
тежный баланс) и промежуточные (регулирование денежной массы, ставки 
процента, обменного курса). 

В мировой экономической практике центральные банки используют 
три основных инструмента кредитно-денежного регулирования: 

1. Операции на открытом рынке с государственными ценными бумагами. 
2. Изменение резервной нормы (или норматива обязательных резервов). 
3. Изменение учетной ставки, то есть изменение механизма заимст-

вования средств коммерческими банками у центрального банка. Следует 
разобраться с механизмом действия каждого из инструментов кредитно-
денежного регулирования, знать их преимущества и недостатки. 

В зависимости от экономической ситуации, которая складывается в тот 
или иной период в стране, Центральный банк проводит политику дешевых 
или дорогих денег. Политика дешевых денег характерна, как правило, 
для ситуации экономического спада и высокого уровня безработицы. Ее 
цель – сделать кредит более дешевым и легкодоступным с тем, чтобы уве-
личить совокупные расходы, инвестиции, производство и занятость.  

Политика дорогих денег имеет своей целью ограничение денежного 
предложения с тем, чтобы сократить совокупные расходы и снизить темпы 
инфляции. Она включает следующие мероприятия: 

1) повышение учетной ставки процента, что выступает антистимулом 
для заимствований коммерческих банков у Центрального банка; 

2) продажа Центральным банком государственных ценных бумаг на 
открытом рынке; 

3) увеличение нормы резервных требований, что сократит избыточные 
резервы и уменьшит мультипликатор денежного предложения 

Помимо общих методов денежно-кредитного регулирования, влияю-
щих на весь денежный рынок в целом, Центральные банки используют и 
селективные методы, предназначенные для регулирования конкретных ви-
дов кредита (например, прямое ограничение размеров банковских креди-
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тов на потребительские нужды, под биржевые ценные бумаги, установле-
ние пределов ссуд для одного заемщика и т.п.). 

Денежная политика имеет свои плюсы и минусы. К ее сильным сто-
ронам можно отнести быстроту и гибкость, меньшую по сравнению с фис-
кальной политикой зависимость от политического давления. Проблемы в 
реализации денежной политики создаются в основном циклической асим-
метрией. Ее эффективность может снижаться в результате изменения ско-
рости обращения денег. 

 

12.2. Принципы проведения кредитно-денежной политики 

В экономической теории существует два принципиальных подхода к 
проведению монетарной политики, направленной на достижение равно-
весия на уровне полной занятости: кейнсианский и монетаристский. 

Кейнсианский подход. С точки зрения кейнсианцев, процентная ставка 
(r) определяет состояние денежного рынка и позволяет делать выводы о 
направлении монетарной политики. Повышение r свидетельствуют об от-
носительном снижении доступности денежных фондов вследствие либо 
роста спроса на деньги, либо уменьшения предложения денег. Когда ставка 
r падает, то доступность денежных фондов поднимается вследствие или 
снижения спроса на деньги (MD), или увеличения предложения денег (MS). 

Поскольку ЦБ контролирует только предложение денег, необходимо 
установить, что является причиной перемещений r изменения в MD или в 
MS. Если это сделано, то ЦБ может активно вмешаться, осуществляя опе-
рации на открытом рынке: когда уровень нормы резервирования r слиш-
ком высок, то ЦБ должен увеличивать предложение денег путем покупки 
ценных бумаг (казначейских векселей). Это приведет к падению величины 
r и расширит частные инвестиции. Рассмотрим цепочку событий, которые 
следуют за покупкой ЦБ казначейских векселей: банковские резервы ; 
MS и MS>MD; спрос на облигации BD; r; I(r); AE; AE>AS; а ВНПна 
величину I MULT. Уменьшение r приведет к MDT; кроме того, поскольку 
r, то MDA; так как MDT и MDA, то суммарный MD, пока MD=MS. 
Здесь  MS –  предложение денег; 

MD –  спрос на деньги; 
BD –  спрос на облигации; 

r –  процентная ставка; 
J –  инвестиционные расходы; 

AE –  совокупные расходы; 
AD –  совокупный спрос; 
AS –  совокупное предложение; 
Q –  объем производства (ВНП); 

MDT –  спрос на деньги для сделок; 
MDA –  спрос на деньги со стороны активов. 
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Приведенная схема позволяет представить основные принципы моне-
тарной политики. Если наблюдается спад производства, то, с кейнсианской 
точки зрения, необходимо увеличить предложение денег. Это повлечет 
снижение процентной ставки, что в свою очередь приведет к росту инвес-
тиционного спроса, расширению совокупного спроса и через мульти-
пликативный эффект к росту ВНП. 

Монетаристский подход. С точки зрения монетаристов, процесс транс-
формации изменений денежного предложения (MS) в перемены на товар-
ном рынке идет иным путем. Если MS превышает MD (спрос на деньги), то 
потребители будут стремиться уменьшить свои денежные запасы, приоб-
ретая иные, неденежные средства. При этом, считают монетаристы, люди 
будут покупать любые реальные и финансовые средства, не ориентируясь 
исключительно на облигации, как это видят кейнсианцы. Превышение 
предложения денег означает расширение спроса на все товары и финансо-
вые средства, а не только на облигации.  

Приведем монетаристскую последовательность событий после того, 
как Центральный банк купил казначейские векселя и увеличил предло-
жение денег: MS; банковские резервы; MS>MD: спрос на все средства; 
AD на товарном рынке; AD>AS; Q; MDr до тех пор, пока MD=MS. 

Увеличение предложения денег непосредственно сказывается на сово-
купном спросе, и рост совокупного спроса (AD) не связан с падением уров-
ня процентной ставки. Монетаристы считают, что в этом случае ставка r вре-
менно понизится. Но это, по их мнению, не является необходимым услови-
ем повышения AD при расширении MS. Более важно то, что высокий уро-
вень MS вызывает общий подъем активности покупателей и приводит в 
конечном итоге, к росту ВНП. В монетаристской цепочке событий меньше 
этапов, но это вовсе не делает ее более простой для использования в моне-
тарной политике. 

Взаимосвязь между количеством денег в обращении и общим объемом 
проданных товаров и услуг в рамках национальной экономики выражается 
уравнением обмена И. Фишера или, иначе, уравнением количественной 
теории денег: 

Mv = PQ, 

где  M –  количество денег в обращении; 
v –  скорость обращения денег; 
P –  уровень цен товаров и услуг; 
Q –  количество товаров и услуг, произведенных в экономике за год; 

PQ –  объем производства в денежном выражении, или номинальный 
ВНП. 

В соответствии с количественной теорией денег уровень цен пропор-
ционален количеству денег в обращении. Но если это так, то и изменение 
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уровня цен будет находиться также в определенной зависимости от изме-
нения денежного предложения. 

В свою очередь, изменение уровня цен – это показатель темпа инфля-
ции. Следовательно, прирост денежной массы будет определять, согласно 
количественной теории денег, темп инфляции. 

М. Фридмен выдвинул «денежное правило» сбалансированной долго-
срочной монетарной политики, а именно: государство должно поддержи-
вать обоснованный постоянный прирост денежной массы в обращении. 
Величина этого прироста определяется уравнением М. Фридмена: 

ΔM =  P + ΔY, 

где  М –  среднегодовой темп приращения денег, % за длительный пе-
риод;  

Y –  среднегодовой темп прироста ВНП, % за длительный период;  
P–  среднегодовой темп ожидаемой инфляции, %. 

Монетарное правило М. Фридмена предполагает строго контролируе-
мое увеличение денежной массы в обращении – в пределах 3–5 % в год. 
Именно такой прирост денежной массы вызывает деловую активность в 
экономике. 

Современные теоретические модели денежно-кредитной политики 
представляют собой синтез кейнсианства и монетаризма, в которых учтены 
рациональные моменты каждой из теорий. В долгосрочном периоде в де-
нежно-кредитной политике сегодня преобладает монетаристский подход. 
Вместе с тем, государство не отказывается в краткосрочном периоде от 
воздействия, непосредственно, на процентную ставку, в целях быстрого 
экономического маневрирования. 

 
Темы для докладов 

1. Кредитный механизм и его роль в экономике. 
2. Особенности современной денежно-кредитной политики в эконо-

мике России. 
3. Политика «дорогих» денег и политика «дешевых» денег: цели, инст-

рументы, сферы применения. 
4. Принципы проведения кредитно-денежной политики. 
5. Денежное правило М. Фридмена и практика его использования в 

экономике страны. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Проводя политику «дешевых» денег, Центральный банк выкупает об-

лигации на сумму 10 млрд ден. ед., в том числе у коммерческих банков на 
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5 млрд и у населения на 5 млрд. Пятую часть полученных денег население 
превращает в наличность и хранит вне банковской системы. Норма обяза-
тельных резервов составляет 20 %. Определите, как изменится предложе-
ние денег, если возможности банковской системы по созданию денег ис-
пользуются полностью. Увеличится на: 

а) 9 млрд; 
б) 10 млрд; 
в) 25 млрд; 
г) 45 млрд; 
д) 47 млрд. 
 
З а д а ч а  2 
Имеется следующая информация о состоянии гипотетической эконо-

мики в первый год: денежное предложение равно 600 млрд руб., ежегод-
ный рост реального ЧНП равен 5 %, скорость обращения денег постоянна 
и равна 6, резервная норма (обязательная норма резерва для коммерческих 
банков) равна 10 %. 

а) Каков уровень номинального ЧНП этой экономики в первый год? 
б) Допустим, что ЦБ стремится выполнить правило монетаристов с по-

мощью операций на открытом рынке. Какое количество облигаций он 
должен продать или купить у коммерческих банков между первым и вто-
рым годами для того, чтобы выполнить монетарное правило? 

 
Открытые вопросы 

1. Сильная сторона денежной политики относят ______ и _______, 
меньшую по сравнению с фискальной политикой зависимость от полити-
ческого давления. 

2. В экономической теории существует два принципиальных подхода к 
проведению монетарной политики, направленной на достижение равно-
весия на уровне полной занятости: ________ и ________. 

3. Изменение уровня цен – это показатель _____ _______. 
4. М. Фридмен выдвинул «______  _______» сбалансированной долго-

срочной монетарной политики, а именно: государство должно поддержи-
вать обоснованный постоянный прирост денежной массы в обращении. 

5. Теоретические модели денежно-кредитной политики представляют 
собой синтез ________ и _________, в которых учтены рациональные мо-
менты каждой из теорий. 

 
Тесты 

1. В мировой экономической практике центральные банки используют 
три основных инструмента кредитно-денежного регулирования:  
1) Операции на открытом рынке с государственными ценными бумагами. 
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2) Изменение резервной нормы (или норматива обязательных резервов). 
3) Изменение учетной ставки, то есть изменение механизма заимствования 
(да, нет). 

2. Политика дешевых денег характерна, как правило, для ситуации 
экономического спада и высокого уровня безработицы (да, нет). 

3. Политика дорогих денег имеет своей целью ограничение денежного 
предложения с тем, чтобы сократить совокупные расходы и снизить темпы 
инфляции (да, нет). 

4. Сильная сторона денежной политики относят быстроту и гибкость, 
меньшую по сравнению с фискальной политикой зависимость от полити-
ческого давления (да, нет). 

5. В экономической теории существует два принципиальных подхода к 
проведению монетарной политики, направленной на достижение равнове-
сия на уровне полной занятости: кейнсианский и монетаристский (да, нет). 

6. Основным органом, осуществляющим кредитно-денежную полити-
ку, является Центральный банк (да, нет). 

7. Цели кредитно-денежной политики подразделяются на конечные 
(экономический рост, полная занятость, стабильность цен, устойчивый 
платежный баланс) и промежуточные (регулирование денежной массы, 
ставки процента, обменного курса) (да, нет). 

8. Кредитно-денежной или монетарной политикой называют обычно 
контроль за количеством денег, находящихся в обращении (да, нет). 

9. Монетарное правило М. Фридмена предполагает строго контроли-
руемое увеличение денежной массы в обращении – в пределах 3–5 % в год 
(да, нет). 

10. Изменение уровня цен – это показатель темпа инфляции (да, нет). 
 

Теперь вы должны уметь 

1.Охарактеризовать  истории развития банковских систем и выделить 
несколько их видов. 

2. Дать определение политики дешевых денег. 
3. Охарактеризовать политику дорогих денег. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Содержание, цели и принципы проведения денежно-кредитной по-
литики. Основные инструменты кредитно-денежного регулирования. 

2. Выбор тактических целей кредитно-денежной политики и механизм 
их реализации. 

3. Влияние кредитно-денежной политики на объем производства, заня-
тость и инфляцию. 

4. Политика дорогих и дешевых денег. 
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Дискуссионные вопросы 

1. Сравнительный анализ взглядов кейнсианцев и монетаристов на ре-
зультативность денежно-кредитной политики. 

2. Проблемы финансовой стабилизации российской экономики и под-
ходы к их решению. 

3. Взаимосвязь кредитно-денежной политики и инвестиционной дея-
тельности. 

4. Макроэкономические критерии оценки эффективности кредитно-
денежной политики. 

 
Основная литература 

1. Камаев, В.Д. Учебник по основам экономической теории [Текст] /  
В.Д. Камаев. – М.: МГТУ, 2012.  

2. Макроэкономика: учеб. / Г.А. Резник. – 2-е изд., испр. и доп. – Пен-
за: ПГУАС, 2008. – 302 с. 

3. Журавлева, Г.П. Макроэкономика [Текст]: учеб. пособие / Г.П. Жу-
равлева. – М.: ИЦ РИОР, ИНФРА-М, 2011. – 127 c. 

4. Овчинников, Г.П. Макроэкономика [Текст]: учебник / Г.П. Овчин-
ников, Е.Б. Яковлева. – СПб.: Бизнес-Пресса, 2012. – 368 c. 

5. Никифоров, А.А. Макроэкономика: Научные школы, концепции, 
экономическая политика [Текст]: учебник / А.А. Никифоров. – М.: ДиС, 
2010. – 624 c. 

6. Золотарчук, В.В. Макроэкономика [Текст]:  учебник / В.В. Золотар-
чук. – М.: ИНФРА-М, 2013. – 608 c. 

7. Воронин, А.Ю. Макроэкономика [Текст]: учеб. пособие / А.Ю. Во-
ронин. – М.: НИЦ ИНФРА-М, 2013. – 110 c. 

 
Дополнительная литература 

1. Агапова, Т.А. Макроэкономика  [Текст]: учеб. / Т.А. Агапова, 
С.Ф. Серегина; под общей ред. д.э.н., проф. А.В. Сидоровича. – 6-е изд., 
перераб. и доп. – М.: Изд-во «Дело и Сервис», 2010.  

2. Грязнова, А.Г. Макроэкономика теория и российская практика  
[Текст]: учеб. / А.Г. Грязнова, Н.Н. Думна. – М.: КНОРУС, 2011. – 608 с. 

3. Колесников, А.С. Новая кредитно-денежная политика [Текст] / 
А.С. Колесников // Финансы. – 2011. – №10. – С. 72. 
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Тема 13. РЫНОК ЦЕННЫХ БУМАГ.  
ЕГО ОРГАНИЗАЦИЯ И РЕГУЛИРОВАНИЕ 

13.1. Сущность и функции рынка ценных бумаг. 

13.2. Инструменты рынка ценных бумаг. 

13.3. Организация, регулирование и развитие рынка ценных бумаг. 

 

13.1. Сущность и функции рынка ценных бумаг 

Рынок ценных бумаг представляет собой систему экономических от-
ношений между продавцами и покупателями ценных бумаг. 

В рыночной экономике он приобретает первостепенное значение. Че-
рез него привлекаются свободные денежные средства предприятий, госу-
дарства, частных лиц и в виде кредита направляются на развитие произ-
водства и других сфер экономики. 

К основным функциям фондового рынка можно отнести следующие: 
– способность перераспределять права собственности на акции; 
– привлекать инвестиции и размещать сбережения инвесторов; 
– перераспределение прав собственности. 
Рынок капиталов служит важнейшим источником долгосрочных инве-

стиционных ресурсов для правительства, корпораций и банков. 
Основными видами операций на РЦБ является купля-продажа ценных 

бумаг. Участниками рынка ценных бумаг являются эмитенты, инвесторы и 
инвестиционные институты. Предприятия, которые выпускают и продают 
ценные бумаги, называются эмитентами. Также в качестве эмитентов мо-
жет выступать и государство.  

Предприятия, государство, частные лица, покупающее ценные бумаги 
от своего имени и за свой счет становятся инвесторами. Для осуществ-
ления посреднической деятельности при купле-продаже ценных бумаг ис-
пользуются инвестиционные институты. Инвестиционный институт мо-
жет осуществлять свою деятельность на рынке ценных бумаг в качестве 
посредника (финансового брокера), инвестиционного консультанта, инвес-
тиционной компании, инвестиционного фонда.  

Экономическая роль рынка ценных бумаг определяется функциями 
(инвестиционная и перераспределительная), которые выполняют ценные 
бумаги в процессе обращения. Следует разобраться с сущностью каждой 
из этих функций. 

Обеспечивая отток денежных средств частных лиц на инвестиционные 
цели, рынок ценных бумаг в конечном итоге снижает инфляцию и способ-
ствует нормализации пропорции потребления и накопления. 
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13.2. Инструменты рынка ценных бумаг 

Инструментами рынка ценных бумаг или фондового рынка являются 
ценные бумаги.  

Ценная бумага – это «фиктивный капитал», но в то же время она 
представляет определенную величину реального капитала. 

Ценные бумаги можно разделить на бумаги с фиксированным и нефик-
сированным доходом, государственные, муниципальные и корпоративные 
ценные бумаги. Есть и смешанные формы. 

Основные виды ценных бумаг можно сгруппировать исходя из того, 
какие экономические отношения они отражают. 

Ценные бумаги, выражающие отношения совладения.  
Ценные бумаги, выражающие отношения кредитования. К этой группе 

относятся деловые ценные бумаги с твёрдой, фиксированной процентной 
ставкой. Ценные бумаги с фиксированным доходом (их называют также 
долговыми обязательствами) представлены облигациями, депозитными 
сертификатами, чеками и векселями. Необходимо разобраться в сущности 
каждого вида ценных бумаг и знать условия их применения. 

Ценные бумаги с нефиксированным доходом – это, прежде всего, 
акции, т.е. ценные бумаги, удостоверяющие владение паем в капитале ак-
ционерного общества, дающие право на получение части прибыли в виде 
дивиденда.  

Акции подразделяются на: обыкновенные, привилегированные, имен-
ные, на предъявителя. 

Как правило, на акциях указывается их номинальная стоимость. Од-
нако есть и такие, на которых этот номинал отсутствует. Они широко рас-
пространены в США.  

Кроме номинальной стоимости, акции имеют биржевую или курсовую 
цену, которая устанавливается под влиянием спроса и предложения. Она 
рассчитывается по формуле 

Доход
Курс акции 100 %

Норма процента
  .  

Между курсом акций и нормой процента существует обратная зави-
симость. Это связано с тем, что понижение ставки процента на денежном 
рынке делает невыгодным хранение сбережений в виде банковских вкла-
дов. Деньги начинают покидать банки, направляясь в сторону фондовой 
биржи. Спрос на ценные бумаги возрастает, повышаются их рыночные це-
ны, т.е. курс. В случае повышения ставок процента процесс пойдет в об-
ратном направлении. 
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Курс акций может быть выше номинальной цены или ниже ее. Превы-
шение курса акций над ее номиналом называется лажем, или ажио, откло-
нение курса вниз – дизажио. 

Биржевые индексы. Для оценки движения биржевых курсов на всех 
биржах рассчитывается индекс курса акций. Индекс курсовой цены каждой 
акции (облигации) определяется как произведение ее курса на число акций 
этого типа, котирующихся на бирже, деленное на номинал акции.  

В дальнейшем индексы курсовых цен акций используются для расчета 
агрегированного биржевого индекса. Наиболее распространенным считает-
ся индекс Доу-Джонса (Dow Jones, DJ) Нью-Йоркской фондовой биржи. 
По его образцу рассчитываются индексы всех других бирж.  

В России в настоящее время существует ряд фондовых индексов, рас-
считываемых, как правило, российскими информационными и брокер-
скими компаниями. 

Наиболее часто используются фондовый ROS-Index, рассчитываемый 
российским отделением инвестиционной компании CS First Boston капита-
лизационно-взвешенным методом на основе собственных котировок акций 
21 крупнейшей российской компании; MT-Index, исчисляемый для газеты 
«Moscow Times» информационно-аналитическим агентством «Скейт-
Пресс» с использованием цен акций 50 промышленных, торговых компа-
ний и банков, получаемых от крупных маркет-мейкеров, а также индекс 
«Ъ» «Коммерсантъ-Дэйли» и АКМ. 

Следующий вид ценных бумаг – муниципальные облигации. Как и дру-
гие облигации, они представляют собой обязательства по возмещению 
долга к определенному сроку с выплатой фиксированных процентов.  

В современной российской практике имеют место эмиссии муници-
пальных ценных бумаг под выполнение задач целевого финансирования. В 
основном целевые займы используются региональными и местными адми-
нистрациями для привлечения средств на реализацию крупных инвестици-
онных проектов. 

В настоящее время целевые займы можно разделить на промышленные, 
жилищные, телефонные. 

Большое значение для выпуска и обращения целевых облигаций имеет 
система их погашения. Оно может осуществляться в следующих формах: 
натуральной, денежной и комбинированной. 

Эмиссия муниципальных облигаций позволяет решить проблему тран-
сформации сбережений населения в инвестиции, но из-за неразвитости 
фондового рынка растущие личные накопления населения России пока не 
смогли обеспечить соответствующий объём инвестиций. Ценные бумаги 
региональных органов власти, выпускаемые для финансирования рента-
бельных производственных проектов, подкрепляются гарантиями местных 
бюджетов и предусматривают возможность конвертации в акции финанси-
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руемых предприятий, что может представлять интерес и для стратеги-
ческих инвесторов. 

Субфедеральные займы являются важным инструментом финансирова-
ния региональных программ развития, более перспективным в российских 
условиях, чем банковское кредитование.  

Муниципальные целевые займы должны стать катализатором инвести-
ционной активности и рычагом промышленного подъёма, а не только ис-
полнять роль источника финансирования текущих непроизводительных 
расходов местных бюджетов. 

Государственные ценные бумаги – это долговые обязательства прави-
тельства. Они различаются по датам выпуска, срокам погашения, размерам 
процентной ставки. В определенном смысле это альтернатива денежной 
эмиссии и, следовательно, инфляции в случае дефицита государственного 
бюджета. 

Самой дорогой государственной ценной бумагой в РФ является зо-
лотой сертификат, выпущенный с целью аккумулирования средств в бюд-
жете. 

К смешанным формам можно отнести конверсионные долговые обяза-
тельства и опционные займы, которые обладают известным сходством с 
облигациями и представляют собой переходную к акциям форму ценной 
бумаги с фиксированным доходом. Оба вида ценных бумаг имеют твердо 
фиксированный процент, но в отличие от обычных корпоративных облига-
ций их покупка связана с возможностью в дальнейшем приобретать акции. 

Масштабная приватизация государственных предприятий привела к 
появлению на рынке ценных бумаг огромного количества акций привати-
зированных предприятий. Существовал значительный потенциал роста 
этого сегмента рынка ценных бумаг как на основе повышения курсов ак-
ций крупных приватизированных предприятий, уже обращающихся на 
рынки, так и за счет притока на рынок акций средних и мелких предпри-
ятий. 

 

13.3. Организация, регулирование  
и развитие рынка ценных бумаг 

Все многообразие ценных бумаг после своего выпуска поступает на 
рынок, который, исходя из различий в способах первоначального разме-
щения и их последующей перепродажи, подразделяется на первичный и 
вторичный. 

На первичном рынке производят операции по размещению вновь выпу-
щенных ценных бумаг путем аукциона, открытой продажи, либо индиви-
дуально. 
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Основной задачей вторичного рынка ценных бумаг является перепро-
дажа ценных бумаг после того, как они ранее были первично размещены 
среди инвесторов. Вторичный рынок ценных бумаг делится на орга-
низованный (фондовая биржа) и внебиржевой. 

Механизм вторичного рынка ценных бумаг включает в себя форми-
рование предложения со стороны продавца, организацию фондовой бир-
жевой деятельности, включающую в себя торговый блок, расчетно-
депозитарный блок и организацию внебиржевой деятельности, а также 
формирование спроса со стороны покупателя с его объемами покупок и 
определенной ценой спроса. 

Биржевая торговля строится на принципах законности отношений ме-
жду брокером и инвестором, регулирования деятельности фондовой биржи 
и гласности. Фондовая биржа работает по принципу публичной, аукцион-
ной торговли, и цена продаваемых на ней «товаров» определяется соотно-
шением спроса и предложения. 

Внебиржевой рынок ценных бумаг представляет собой обращение 
ценных бумаг без гарантии выполнения сделок, в силу отсутствия во вне-
биржевом обороте системы клиринговых центров и банков. Торговля ве-
дется децентрализованно. 

В РФ на государственном уровне регулирование РЦБ осуществляется 
на основе Федерального закона «О рынке ценных бумаг» от 22.04.1996 г. 

Статьёй 2 Закона РФ № 2023 – 1 установлен объект обложения данным 
налогом – номинальная сумма выпуска ценных бумаг, заявленная эмитентом. 

Основной задачей механизма регулирования является обеспечение раз-
вития конкуренции на финансовом рынке, обеспечение макроэкономи-
ческого равновесия, правовая и экономическая защита инвесторов. Госу-
дарственное регулирование обеспечивает дополнительные гарантии инве-
сторам, устанавливая обязательность регистрации как для эмитентов, так и 
для посредников.  

Государственное регулирование осуществляется в форме прямого и 
косвенного регулирования. Необходимо рассмотреть инструменты прямо-
го и косвенного регулирования. Далее необходимо рассмотреть механизм 
саморегулирования рынка ценных бумаг, который осуществляется самими 
участниками, где ведущую роль занимают фондовые биржи. Создаваемые 
биржами биржевые ассоциации, федерации вправе издавать свои внутрен-
ние документы (решения, правила, регламент, инструкции), регулирующие 
фондовую деятельность. 

В финансировании международной торговли и развитии национальных 
экономик многих стран огромную роль играет международный кредит. 
Международные кредиты могут носить как межбанковский, так и межпра-
вительственный характер. 
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В первом случае кредиты предоставляются, как правило, частным КБ 
фирмам, банкам, местным органам власти для осуществления ими своих 
текущих и стратегических хозяйственных задач. Межправительственные 
кредиты включают не только кредиты, предоставляемые государствами 
друг другу, но и кредиты международных организаций, прежде всего Ме-
ждународного валютного фонда (МВФ) и Всемирного банка реконструк-
ции и развития (МБРР). 

Идет процесс и качественных изменений на фондовом рынке, который 
требует адекватной реакции регулирующих органов. Эти изменения идут в 
двух направлениях. Прежде всего, происходит так называемая глобали-
зация рынка ценных бумаг, т.е. становление всемирного рынка, частями 
которого становятся все национальные рынки.  

Современный этап характеризуется усиливающимся преодолением на-
циональных границ биржевых операций, одновременным обращением на 
национальных рынках ценных бумаг, выраженных в разных валютах, по-
явлением ценных бумаг – космополитов типа еврооблигаций, евроакций и 
евронот. Экспансия эмиссии ценных бумаг ТНК заставляет регулирующие 
органы всех развитых стран следить за изменениями, происходящими в 
соответствующем законодательстве стран-партнеров, сверять с ними свои 
законы и системы регулирования. А в рамках ЕС идет официальный про-
цесс создания единого правового пространства для функционирования об-
щенациональных рынков ценных бумаг стран-членов этого Союза. 

Второе направление изменений – это видоизменение инструментов, 
форм деятельности, а также субъектов рынка ценных бумаг. Появление ав-
томатизированных систем торговли ценными бумагами, механизма спеку-
ляции так называемыми производными ценными бумагами («финансовыми 
продуктами»), к которым относят математически формализованные фи-
нансовые активы (опционы, фьючерсы, опционы фьючерсов, фьючерсы 
индексов и т.п.), выходит за рамки традиционного понимания рынка цен-
ных бумаг. 

Развитие ёмкости регионального РЦБ опирается на весь спектр потен-
циальных инвесторов мирового рынка и на различные по целям инвести-
ции, но их структура и масштабы в существенной мере определяются 
предложением ценных бумаг, которое формируется в регионе.  

Однако интеграция финансовых рынков не только расширяет торговое 
пространство и сферы сотрудничества, но и ведёт к усилению конку-
ренции. Одновременно встаёт вопрос о позиционировании региональных и 
иногородних коммерческих банков на региональном РЦБ как в качестве 
кредитора, так и в качестве заёмщика.  
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Ключевые термины и их определение 
 (не более 5) 

№ Термин Определение 
1 Рынок ценных бумаг Система экономических отношений между продав-

цами и покупателями ценных бумаг 
2 Ценная бумага Это «фиктивный капитал», но в то же время она 

представляет определенную величину реального 
капитала 

3 Субфедеральные займы Являются важным инструментом финансирования 
региональных программ развития, более перспек-
тивным в российских условиях, чем банковское 
кредитование 

4 Государственные  
ценные бумаги 

Это долговые обязательства правительства. Они 
различаются по датам выпуска, срокам погашения, 
размерам процентной ставки. В определенном 
смысле это альтернатива денежной эмиссии и, сле-
довательно, инфляции в случае дефицита государ-
ственного бюджета 

 
Темы для докладов 

1. Субъекты и объекты рынка ценных бумаг. 
2. Фиктивный капитал. Условия формирования, размеры, тенденции 

динамики. 
3. Фондовая биржа и ее роль в функционировании рынка ценных бумаг. 
4. Особенности формирования рынка ценных бумаг в России. 
5. Сущность и функции рынка ценных бумаг. 
6. Инструменты рынка ценных бумаг. 
7. Организация и регулирование рынка ценных бумаг. 
8. Проблемы развития фондового рынка в России на современном этапе. 

 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Определите годовой доход владельца облигации с выплатой по ней 8 % 

годовых по истечении установленных 10 лет ее функционирования, если 
она погашается по номинальному курсу 10000 руб., а была приобретена по 
курсу 9000 руб. 

 
З а д а ч а  2 
Акционерное общество выпустило 1000 обыкновенных акций номи-

нальной стоимостью 10000 руб. За год работы была получена прибыль в 
размере 2 млн руб.; 50 % этой прибыли были распределены в качестве ди-
виденда, а оставшаяся часть пошла на расширение производства. Опреде-
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лите дивиденд и ставку дивиденда, полученную владельцем обыкновенной 
акции. 

 
Открытые вопросы: 

1. Основными видами операций на РЦБ является _______-______ цен-
ных бумаг. 

2. Участниками рынка ценных бумаг являются _______, ________ и 
________ институты. 

3. Предприятия, которые выпускают и продают ценные бумаги, назы-
ваются _______. 

4. Предприятия, государство, частные лица, покупающее ценные бума-
ги от своего имени и за свой счет становятся _______. 

5. Ценные бумаги можно разделить на бумаги с _______ и ______ до-
ходом, государственные, муниципальные и корпоративные ценные бумаги. 

 
Тесты 

1. К основным функциям фондового рынка можно отнести следующие: 
способность перераспределять права собственности на акции; привлекать 
инвестиции и размещать сбережения инвесторов; перераспределение прав 
собственности (да, нет). 

2. Для осуществления посреднической деятельности при купле-
продаже ценных бумаг используются инвестиционные институты (да, нет). 

3. Ценные бумаги с фиксированным это, прежде всего, акции, т.е. цен-
ные бумаги, удостоверяющие владение паем в капитале акционерного об-
щества, дающие право на получение части прибыли в виде дивиденд (да, 
нет). 

4. Самой дорогой государственной ценной бумагой в РФ является зо-
лотой сертификат, выпущенный с целью аккумулирования средств в бюд-
жете (да, нет). 

5. Предприятия, которые выпускают и продают ценные бумаги, назы-
ваются эмитентами. Также в качестве эмитентов может выступать и госу-
дарство (да, нет). 

6. Для осуществления посреднической деятельности при купле-
продаже ценных бумаг используются инвестиционные институты (да, нет). 

7. Акции подразделяются на: обыкновенные, привилегированные, 
именные, на предъявителя (да, нет). 

8. Ценные бумаги с фиксированным доходом (их называют также дол-
говыми обязательствами) представлены облигациями, депозитными серти-
фикатами, чеками и векселями (да, нет). 

9. Основной задачей вторичного рынка ценных бумаг является пере-
продажа ценных бумаг после того, как они ранее были первично размеще-
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ны среди инвесторов. Вторичный рынок ценных бумаг делится на органи-
зованный (фондовая биржа) и внебиржевой (да, нет). 

10 ___ Основной задачей механизма регулирования является обеспече-
ние развития конкуренции на финансовом рынке, обеспечение макроэко-
номического равновесия, правовая и экономическая защита инвесторов 
(да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение рынку ценных бумаг 
2. Охарактеризовать основные виды ценных бумаг 
3. Подразделять акции и как учитывается их номинальная стоимость 
4. Определять индекс курсовой цены. 
5. Объяснить регулирование и развитие рынка ценных бумаг 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Рынок ценных бумаг как структурная составляющая финансового 
рынка. 

2. Виды ценных бумаг. 
3. Облигация как агрегативный инструмент рынка ценных бумаг. 

Спрос и предложение облигаций. Равновесие на рынке ценных бумаг. 
4. Развитие вексельного обращения. 
5. Особенности операций банков на рынке ценных бумаг. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Мировой фондовый кризис и российский рынок ценных бумаг. 
2. Взаимодействие финансового и реального сектора экономики. 
3. Российский рынок ценных бумаг, его становление и развитие. 
4. Роль фондовой биржи в становлении рыночных отношений. 
5. Фьючерсные операции. 
 

Основная литература 
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2. Рынок ценных бумаг [Текст]: учебник / под ред. В.А. Романова, 
А.И. Басова. – М.: Финансовая статистика, 2012. 

3. Аносова, А.В. Макроэкономика. Сборник задач и упражнений  
[Текст]: практ. пособие / А.В. Аносова, И.А. Ким; под ред. С.Ф. Серегина. – 
М.: Юрайт, 2013. – 154 c. 

4. Басовский, Л.Е. Макроэкономика [Текст]: учебник / Л.Е. Басовский, 
Е.Н. Басовская. – М.: НИЦ ИНФРА-М, 2013. – 202 c. 
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5. Бродский, Б.Е. Макроэкономика: Продвинутый уровень [Текст]: курс 
лекций / Б.Е. Бродский. – М.: Магистр, НИЦ ИНФРА-М, 2012. – 336 c. 
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Дополнительная литература 

1. Гасымлы, Ш.Ш. Производные ценные бумаги на рынке ценных бу-
маг  [Текст] / Ш.Ш. Гасымлы // Финансы. – 2010. – №3. 

2. Рожков, А. Построение прогнозного индекса для фондового рынка  
[Текст]: // Вопросы экономики. – 2013. – №12. 

3.Савицкий, В.В. О первичном размещении акций российских эмитен-
тов на внутреннем биржевом рынке [Текст]  / В.В. Савицкий // Финансы. – 
2010. – №3. 

4. Янукян, М.Г. Механизм использования ценных бумаг [Текст] / 
М.Г. Янукян // Финансы. – 2010. – №3. – С. 66. 
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Тема 14. ФИНАНСОВАЯ СИСТЕМА  
И ФИНАНСОВАЯ ПОЛИТИКА 

14.1. Финансовая система: сущность, структура, функции.  

14.2. Бюджетная система РФ. Государственный бюджет как инструмент фи�

нансового регулирования экономики. 

14.3. Бюджетный дефицит и государственный долг. Управление госу�

дарственным долгом. 

14.4. Российская финансовая политика: тенденции и перспективы. 

 

14.1. Финансовая система: сущность, структура, функции 

Изучение макроэкономики невозможно без анализа финансовой систе-
мы, представляющей собой совокупность финансовых отношений и инсти-
тутов, регулирующих эти отношения. Через финансовый механизм госу-
дарство образует и использует фонды денежных средств, необходимых для 
выполнения его многочисленных функций в политической, экономической 
и социальной сферах. Так что же такое финансы? 

Финансы – это экономический инструмент распределения и перерас-
пределения валового внутреннего продукта, инструмент контроля за обра-
зованием и использованием фондов денежных средств. 

Финансовая система РФ подразделяется на финансы властных структур 
(государственные и муниципальные) и финансы самодеятельных субъек-
тов экономической сферы.  

В свою очередь, финансы властных структур включают бюджетный 
фонд (федеральный бюджет, бюджеты субъектов РФ, местные бюджеты) и 
внебюджетный фонд (пенсионный фонд РФ, фонд социального страхова-
ния РФ, федеральный и территориальные фонды обязательного медицин-
ского страхования). 

Финансы самодеятельных субъектов экономической сферы подразде-
ляются на финансы коммерческих организаций, финансы некоммерческих 
организаций, финансы домохозяйств. 

Финансы выполняют следующие функции: 
– распределительную (распределяет созданный продукт; с помощью 

этой функции создаются фонды); 
– перераспределительную (перераспределение созданного продукта, 

т.е. вторичное распределение между членами общества); 
– регулирующую (финансы могут как стимулировать производство, так 

и угнетать его); 
– контрольную (благодаря финансам общество имеет возможность на-

блюдать все финансовые потоки в государстве для того, чтобы вовремя по-
влиять на тот или иной товары); 
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– стимулирующую (стимулирует развитие перспективных отраслей и 
сфер народного хозяйства). 

Отношения, возникающие между экономическими субъектами по по-
воду использования денежных фондов, или финансовые отношения, сво-
дятся к следующим группам. 

Между государством и предприятиями. Охватывают систему пла-
тежей в госбюджет и различные фонды государственных организаций. На 
их основе формируется централизованный доход государства. 

Между фирмами. Строятся на основе договоров, в которых содержатся 
взаимные платежные обязательства.  

Между фирмами и банками по поводу получения и использования 
кредита. 

Между фирмой в целом и ее структурными подразделениями. 
Между государством и общественными организациями. 
Между государством и населением по поводу получения населением 

различного рода трансфертных выплат: пенсий, пособий, стипендий и т.д. 
К ним относятся также выпуск займов, организация лотерей и т.п. 

Между отдельными государствами.  
В результате проведенных реформ в области финансов государ-

ственные финансы РФ также строятся в соответствии с принципом фис-
кального федерализма. 

 

14.2. Бюджетная система РФ. Государственный бюджет  
как инструмент финансового регулирования экономики 

Государственная бюджетная система России состоит из федерального 
бюджета, бюджетов субъектов РФ и местных бюджетов. 

Ведущим звеном государственной бюджетной системы является госу-
дарственный (федеральный) бюджет – основной финансовый план формиро-
вания и использования централизованного денежного фонда государства.  

Доходы федерального бюджета – это денежные средства, поступаю-
щие в безвозмездном порядке в соответствии с бюджетным и налоговым 
законодательством Российской Федерации в распоряжение федеральных 
органов государственной власти РФ. 

В доходы федерального бюджета зачисляются: 
 собственные налоговые доходы федерального бюджета, за исключе-

нием налоговых доходов, передаваемых в виде регулирующих доходов 
бюджетам других уровней бюджетной системы Российской Федерации; 

 собственные неналоговые доходы; 
 остаток средств на конец предыдущего года; 
 доходы от бюджетных фондов; 
 прочие доходы. 
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К налоговым доходам федерального бюджета относятся: 
 федеральные налоги и сборы, перечень и ставки которых опреде-

ляются налоговым законодательством Российской Федерации. Пропорции 
их распределения в порядке бюджетного регулирования между бюджетами 
разных уровней бюджетной системы Российской Федерации утверждаются 
федеральным законом о федеральном бюджете на очередной финансовый 
год; 

 таможенные пошлины, таможенные сборы и иные таможенные пла-
тежи; 

 государственная пошлина в соответствии с законодательством Рос-
сийской Федерации. 

К неналоговым доходам федерального бюджета относятся: 
 доходы от использования имущества, находящегося в государ-

ственной собственности, доходы от платных услуг, оказываемых бюджет-
ными учреждениями, находящимися в ведении органов государственной 
власти Российской Федерации; 

 доходы от продажи имущества, находящегося в государственной 
собственности, – в порядке и по нормативам, которые установлены феде-
ральными законами и другими нормативными правовыми актами органов 
государственной власти Российской Федерации; 

 часть прибыли унитарных предприятий, созданных Российской Фе-
дерацией, остающейся после уплаты налогов и иных обязательных плате-
жей, – в размерах, устанавливаемых Правительством Российской Федера-
ции; 

 прибыль Банка России – по нормативам, установленным федераль-
ными законами; 

 доходы от внешнеэкономической деятельности; 
 доходы от реализации государственных запасов и резервов.  
Расходы федерального бюджета – это денежные средства, направляе-

мые из федерального бюджета на финансовое обеспечение задач и функ-
ций государства. 

В составе расходов бюджета в зависимости от их экономического со-
держания выделяют текущие расходы и капитальные расходы. 

Капитальные расходы бюджета – часть расходов бюджета, обеспе-
чивающая инновационную и инвестиционную деятельность. Сюда вклю-
чаются статьи расходов, предназначенных для инвестиций (капитальных 
вложений) на воспроизводство основных фондов, их капитальный ремонт. 

Текущие расходы бюджета – часть расходов бюджета, обеспечи-
вающая текущее функционирование органов государственной власти, бюд-
жетных учреждений, состоящих на бюджетном финансировании из феде-
рального бюджета, оказание государственной поддержки другим бюдже-
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там и отдельным отраслям экономики в форме дотаций, субсидий и суб-
венций на текущее финансирование. 

Государственный бюджет, как и всякий баланс, предполагает вырав-
нивание доходов и расходов. Однако, как правило, при принятии бюджета 
планируемые поступления и расходы не совпадают. Превышение доходов 
над расходами образует бюджетный профицит (или излишек), превышение 
расходов над доходами – бюджетный дефицит (недостаток).  

 

14.3. Бюджетный дефицит и государственный долг.  
Управление государственным долгом 

Бюджетный дефицит возникает вследствие многих причин объектив-
ного и субъективного характера: 

– спад общественного производства; 
– завышенные расходы на реализацию принятых социальных про-

грамм;  
– возросшие затраты на оборону; 
– рост теневого сектора экономики. 
Сам по себе дефицит бюджета не может быть чем-то чрезвычайно не-

гативным для развития экономики и динамики жизненного уровня насе-
ления. Даже самые экономически развитые страны, как правило, постоянно 
имеют дефицитный бюджет (от 10 до 30 %). Все зависит от причин его 
возникновения и направлений расходов государственных денежных 
средств. 

Экономическая теория не дает четкого ответа на вопрос, является ли 
дефицит государственного бюджета абсолютно негативным явлением. 

Более того, представители кейнсианской школы утверждают, что уме-
ренный бюджетный дефицит – это благо, поскольку он дает возможность 
увеличивать совокупный спрос путем дефицитного финансирования госу-
дарственных расходов. В целом же для ответа на вопрос о желательности 
или нежелательности бюджетного дефицита для общества следует решить 
по крайней мере две проблемы: 

1) определить, порожден ли дефицит спадом или является следствием 
финансовой политики государства; 

2) выяснить, уменьшает дефицит частные инвестиции или поощряет 
их. Дефицит бюджета, возникающий в результате спада производства, на-
зывается циклическим дефицитом. Дефицит, возникающий в результате 
сознательно принимаемых правительством мер по увеличению государ-
ственных расходов и снижению налогов с целью предотвращения спада, 
называется структурным дефицитом. В первом случае дефицит, скорее, 
зло, поскольку он является результатом падения экономической активно-
сти и свидетельствует о недоиспользовании производственных возмож-
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ностей общества. Структурный дефицит, если он является продуктом це-
ленаправленной государственной политики по стабилизации экономики, 
может оказать существенную помощь в недопущении резких колебаний 
экономической конъюнктуры. 

Кроме того, бюджетный дефицит не может служить показателем, ха-
рактеризующим состояние экономики страны, а бездефицитный бюджет 
ещё не означает экономического благополучия. Сегодня многие эконо-
мисты исходят из того, что в период спадов вполне допустим значитель-
ный бюджетный дефицит, а небольшой его недостаток не опасен и может 
существовать довольно длительное время. Международный Валютный 
Фонд признает допустимым дефицит в пределах 2–3 % ВНП. Проблемой 
становится продолжительный значительный и возрастающий дефицит, 
следствием которого может стать неконтролируемая инфляция. 

Выше уже говорилось, что бюджетный дефицит не всегда является не-
гативным явлением. Бюджетная несбалансированность может быть и по-
лезной с точки зрения стабилизации экономики. Планируемое расхож-
дение между доходами и расходами государственного бюджета может ис-
пользоваться как средство борьбы с инфляцией и спадом производства. И 
наоборот, твердый курс на сбалансированность бюджета потребовал бы 
повышения налогов и снижения государственных расходов в период спада 
экономики и в результате привел бы к дальнейшему сокращению совокуп-
ного спроса. 

Существуют традиционные способы покрытия дефицита бюджета:  
1) выпуск госзаймов;  
2) ужесточение налогообложения; 
3) эмиссия денег, или «сеньораж», т.е. печатание денег;  
4) внешние займы.  
Каждый из них имеет как положительные, так и негативные послед-

ствия.  
Решение проблемы бюджетного дефицита и других социально-эко-

номических проблем путем государственных заимствований порождает го-
сударственный долг. Государственный долг – это сумма задолженности по 
выпущенным и непогашенным государственным займам. 

Государственный долг бывает внутренним (задолженность госу-
дарства своим собственным гражданам) и внешним (задолженность госу-
дарства гражданам и организациям других стран). 

Понятие государственного внутреннего долга Российской Федерации 
определяется законом Российской Федерации «О государственном внут-
реннем долге Российской Федерации» от 13 ноября 1992 г. 

Внешний долг возникает при мобилизации государством финансовых 
ресурсов, находящихся за границей. Держателями внешнего долга высту-
пают компании, банки, государственные учреждения различных стран, а 



 295

также международные финансовые организации (Международный банк 
реконструкции и развития, Международный валютный фонд и др.).  

Возникновение и рост государственного долга обусловливают необхо-
димость управления им. Управление государственным долгом – это со-
вокупность финансовых мероприятий государства, связанных с погашени-
ем займов, организацией выплат доходов по ним, проведением конверсии 
и консолидации государственных займов. 

Выделяют следующие способы погашения обязательств по государ-
ственному долгу при недостаточности доходов от его размещения: отказ от 
долга или части его; использование новых заимствований для выплаты 
прежних долгов; пролонгирование долга; его конверсия; продажа безна-
дежных долгов. 

Конверсия и консолидация государственного долга являются важней-
шими приемами, используемыми в процессе управления государственным 
долгом. 

Конверсия государственных займов предполагает изменение их перво-
начальных условий, например, срока, процента и др. Как правило, прави-
тельства стремятся максимально отодвинуть во времени выплату задол-
женности, поэтому чаще всего конверсия сводится к превращению крат-
косрочных займов в средне- и долгосрочные обязательства. Существуют 
несколько методов конверсии: добровольная, принудительная и факуль-
тативная. При добровольной конверсии владелец государственной ценной 
бумаги может выбирать: либо согласиться с новыми условиями, либо пога-
сить бумагу. При принудительной конверсии владелец обязан согласиться 
с новыми условиями займа, а при факультативной конверсии кредитор 
может либо согласиться, либо отказаться от новых условий. Конверсия 
обычно осуществляется при избытке ссудного капитала и снижении про-
центной ставки. 

Консолидация государственного долга производится путем продления 
срока действия кратко- и среднесрочных займов или путем унификации 
ранее выпущенных кратко- и среднесрочных займов в один долгосрочный 
заем. Так формируется консолидированный долг как часть общей суммы 
государственной задолженности в результате выпуска долгосрочных зай-
мов. Это приводит к тому, что отодвигаются сроки выплат по долгу. По-
гашение старой государственной задолженности с помощью выпуска но-
вых займов называется рефинансированием. 

Государственный долг в том или ином размере имеется практически 
всегда. Поэтому проблема его ликвидации, соизмерения доходов и расхо-
дов, проблема управления государственным долгом остается и при эффек-
тивной рыночной экономике. 

 



 296

14.4. Российская финансовая политика:  
тенденции и перспективы 

Мероприятия государства по мобилизации финансовых ресурсов, их 
распределению и использованию на основе финансового законодательства 
страны называются финансовой политикой. 

Основными целями финансовой политики являются следующие: 
1. Повышение объема и эффективности использования финансовых ре-

сурсов.  
2. Оздоровление и структурная перестройка экономики: повышение в 

общем объеме производства доли отраслей второй группы, снижение за-
трат на ВПК, упорядочивание денежного обращения, и в перспективе вос-
становление конвертируемости рубля. 

3. Достижение более высокого уровня жизни населения на основе раз-
вития отраслей промышленности и сельского хозяйства.  

Некоторые экономисты выделяют также и другие цели проведения фи-
нансовой политики, такие как: снижение темпов инфляции, сглаживание 
экономических циклов (при этом в первую очередь понимается исполь-
зование финансовой политики в качестве инструмента для борьбы со спа-
дами). Однако легко заметить, что указанные цели являются по своей сути 
производными от задачи финансовой политики обеспечить высокое благо-
состояние всего населения. 

Финансовая политика складывается из двух взаимосвязанных направ-
лений деятельности государства: в областях налогообложения и регули-
рования структуры государственных расходов с целью воздействия на эко-
номику (фискальная политика) и в области регулирования бюджета (бюд-
жетная политика). 

В ближайшей перспективе наиболее актуальными экономическими за-
дачами являются: 

 обеспечение дальнейшего роста производства и объема доходов в хо-
зяйстве с целью достижения их докризисного уровня (1988–1990 гг.) и 
возможного его превышения. Этому должно способствовать и принятое 
решение об удвоении ВВП к 2010 г.; 

 сохранение положительного сальдо внешней торговли и улучшение 
платежного баланса; 

 дальнейшее развитие системы образования, науки и научных иссле-
дований на перспективных направлениях; 

 существенное улучшение социального обслуживания населения. 
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Ключевые термины и их определение 
 (не более 5) 

№ Термин Определение 
1 Финансы Это экономический инструмент распределения и пе-

рераспределения валового внутреннего продукта, ин-
струмент контроля за образованием и использовани-
ем фондов денежных средств 

2 Доходы федерального 
бюджета 

Это денежные средства, поступающие в безвозмезд-
ном порядке в соответствии с бюджетным и налого-
вым законодательством Российской Федерации в 
распоряжение федеральных органов государственной 
власти РФ 

3 Расходы федерального 
бюджета 

Это денежные средства, направляемые из федераль-
ного бюджета на финансовое обеспечение задач и 
функций государства 

4 Капитальные расходы 
бюджета 

Часть расходов бюджета, обеспечивающая инноваци-
онную и инвестиционную деятельность. Сюда вклю-
чаются статьи расходов, предназначенных для инве-
стиций (капитальных вложений) на воспроизводство 
основных фондов, их капитальный ремонт 

5 Текущие расходы 
 бюджета 

Часть расходов бюджета, обеспечивающая текущее 
функционирование органов государственной власти, 
бюджетных учреждений, состоящих на бюджетном 
финансировании из федерального бюджета, оказание 
государственной поддержки другим бюджетам и от-
дельным отраслям экономики в форме дотаций, суб-
сидий и субвенций на текущее финансирование 

 

Темы для докладов 

1. Бюджетный дефицит и инфляционный налог. 
2. Система и субъекты финансовых отношений. 
3. Доходы и расходы государственного бюджета, их структура и роль в 

экономическом росте производства. 
4. Роль и значение финансовых рычагов и стимулов в регулировании 

производства и рынка. 
5. Правительственные расходы и совокупный спрос. 
6. Бюджетное устройство российской экономики. 

 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Предположим, что в условиях полной занятости и полного объема 

производства величина ЧНП = 1100 млрд руб., а объем государственных 
закупок товаров и услуг G = 280 млрд руб. при всех уровнях номинального 
ЧНП. Дополнительные данные о возможных уровнях номинального ЧНП и 
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соответствующих им чистых налоговых поступлений приведены в таб-
лице.  

 

Реальный ЧНП, 
млрд руб. 

Чистые налоговые 
поступления Т, 

млрд руб. 

Государственные за-
купки G, млрд руб. 

Бюджетный дефи-
цит (–) или изли-
шек (+), млрд руб. 

1100 215   
1200 240   
1300 265   
1400 290   
1500 315   
1600 340   

 
а) перепишите себе таблицу и рассчитайте величину дефицита (из-

лишка) государственного бюджета при всех уровнях номинального ЧНП 
(дефицит со знаком «–»); 

б) при уровне номинального ЧНП = 1500 млрд руб. в экономике страны 
имеет место инфляционный разрыв. Если правительство страны не изменяет 
величины налоговых поступлений, то оно может уменьшить объем равно-
весного ЧНП с 1500 до 1100 млрд руб., понижая сумму государственных за-
купок (G) при всех уровнях номинального ЧНП на ΔG = –65 млрд руб., 
или, не изменяя G, увеличить чистые налоговые поступления (Т) при всех 
уровнях номинального ЧНП на ΔТ = +85 млрд руб. Какова будет величина 
дефицита (излишка) государственного бюджета при объеме ЧНП = 1100 млрд 
руб. в первом и во втором случаях. 

 
З а д а ч а  2 
Валовой национальный продукт в условиях полной занятости состав-

ляет 20 млрд долл. Фактический объем ВНП равен 16 млрд долл. Сумма 
налогов составляет 10 % от величины ВНП. Государственные расходы на 
товары и услуги равны 1,8 млрд долл. 

а) Определите, сводится ли государственный бюджет с дефицитом или 
излишком и установите его размеры. 

б) Определите, как изменится сальдо государственного бюджета в ус-
ловиях достижения полной занятости. 

 
Открытые вопросы  

1. Финансовая система РФ подразделяется на финансы властных струк-
тур (________ и _________) и финансы самодеятельных субъектов эконо-
мической сферы. 

2. Финансы властных структур включают _______ _______ (федераль-
ный бюджет, бюджеты субъектов РФ, местные бюджеты) и _______ 
______ (пенсионный фонд РФ, фонд социального страхования РФ, феде-
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ральный и территориальные фонды обязательного медицинского страхова-
ния). 

3. Благо, поскольку он дает возможность увеличивать совокупный 
спрос путем дефицитного финансирования государственных расходов – 
______ _____. 

4. Государственный долг бывает _______ (задолженность государства 
своим собственным гражданам) и ________ (задолженность государства 
гражданам и организациям других стран). 

 
Тесты 

1. Финансы самодеятельных субъектов экономической сферы подраз-
деляются на финансы коммерческих организаций, финансы неком-
мерческих организаций, финансы домохозяйств (да, нет). 

2. В доходы федерального бюджета только зачисляются: собственные 
налоговые доходы федерального бюджета, за исключением налоговых до-
ходов, передаваемых в виде регулирующих доходов бюджетам других 
уровней бюджетной системы Российской Федерации; доходы от бюджет-
ных фондов; прочие доходы (да, нет). 

3. Планируемое расхождение между доходами и расходами государст-
венного бюджета может использоваться как средство борьбы с инфляцией 
и спадом производства (да, нет). 

4. Умеренный бюджетный дефицит – это благо, поскольку он дает воз-
можность увеличивать совокупный спрос путем дефицитного финансиро-
вания государственных расходов (да, нет). 

5. Превышение доходов над расходами образует бюджетный профицит 
(или излишек), превышение расходов над доходами – бюджетный дефицит 
(недостаток) (да, нет). 

6. Ведущим звеном государственной бюджетной системы является го-
сударственный (федеральный) бюджет – основной финансовый план фор-
мирования и использования централизованного денежного фонда государ-
ства (да, нет). 

7. Государственный долг – это сумма задолженности по выпущенным и 
непогашенным государственным займам (да, нет). 

8. Конверсия и консолидация государственного долга являются важ-
нейшими приемами, используемыми в процессе управления государствен-
ным долгом (да, нет). 

9. Мероприятия государства по мобилизации финансовых ресурсов, их 
распределению и использованию на основе финансового законодательства 
страны называются финансовой политикой (да, нет). 

10. Капитальные расходы бюджета – часть расходов бюджета, обеспе-
чивающая инновационную и инвестиционную деятельность. Сюда вклю-
чаются статьи расходов, предназначенных для инвестиций (капитальных 



 300

вложений) на воспроизводство основных фондов, их капитальный ремонт 
(да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение финансам. 
2. Определить функции финансов. 
3. Дать определение управление государственным долгом. 
4. Выделить способы погашения обязательств по государственному 

долгу. 
5. Охарактеризовать финансовую политику. 
6. Определить основные цели финансовой политики. 
7. Выявить какие в ближайшей перспективе являются наиболее акту-

альные экономические задачи. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Общие понятия о финансах, финансовой системе и финансовой по-
литике государства. 

2. Принципы построения финансовой системы государства. 
3. Государственный бюджет. Доходная часть российского федераль-

ного бюджета. Расходы федерального бюджета. Распределение бюджетных 
ресурсов. 

4. Роль финансов общества в обеспечении экономического роста. 
5. Роль бюджетной политики в регулировании объема национального 

производства. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Проблемы становления бюджетного федерализма в России. 
2. Проблема использования ресурсов внебюджетных фондов в россий-

ской экономике. 
3. Ресурсы и резервы государственного бюджета России в предстоящем 

году. 
4. Секвестирование бюджета: формы и принципы. 
 

Основная литература 

1. Гребенников, П.И. Макроэкономика  [Текст]: учебник / П.И. Гребен-
ников, А.И. Леусский, Л.С. Тарасевич. – 8-е изд., перераб. и доп. – М.: ИД 
«Юрайт», 2011. 

2. Бланшар, О. Макроэкономика [Текст]: учебник / О. Бланшар. – М.: 
ГУ ВШЭ, 2010. 
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5-е изд. – СПб., 2010. 

4. Капканщиков, С.Г. Макроэкономика [Текст]: учеб. пособие / 
С.Г. Капканщиков. – 2-е изд., перераб. и доп. – М.: КНОРУС, 2010. 
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Юрайт, 2012. 

7. Марыганова, Е.А. Макроэкономика. Экспресс-курс [Текст]: учеб. по-
собие / Е.Ф. Марыганова, С.А. Шапиро. – М.: КНОРУС, 2010. – 302 с. 

 
Дополнительная литература 

1. Абалкин, Л. Качественные изменения структуры финансового рынка 
и бегство капитала из России [Текст] /Л. Абалкин // Вопросы экономики. – 
2012. – С. 4. 

2. Галицкая, С.В. Деньги. Кредит. Финансы [Текст]: учебник / С.В. Га-
лицкая. – М.: Изд-во «Эксмо», 2010. 

3. Дворковый, Л. Государственная финансовая политика в 2010 г. 
[Текст] / Л. Дворковый, Е. Шарикова // Вопросы экономики.– 2006. – №4.– 
С. 36. 

4. Государственные и муниципальные финансы [Текст]: учеб. / под ред. 
С.И. Лушина, В.А. Слепова. – М.: Экономистъ, 2011. 
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Тема 15. ТЕОРИЯ И ПРАКТИКА НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ 

15.1. Сущность и функции налогов. Принципы и основные концепции налого�

обложения. 

15.2. Налоговая система и ее элементы. Виды налогов. Границы налогообло�

жения и кривая Лаффера. 

15.3. Значение и роль налогов в экономике страны. Особенности российской 

системы налогообложения. 

15.4. Особенности российской системы налогообложения. 

 

15.1. Сущность и функции налогов.  
Принципы и основные концепции налогообложения 

Налог – это изъятие в пользу государства заранее определенной и ус-
тановленной в законодательном порядке части дохода хозяйствующего 
субъекта. 

Налогообложение является способом регулирования доходов и источ-
ником пополнения государственного бюджета. 

В соответствии с этим налоги выполняют следующие функции: регули-
рующую, стимулирующую, распределительную и фискальную. 

Схема уплаты налога должна быть доступна для восприятия налого-
плательщика, а объект налога должен иметь защиту от двойного, тройного 
обложения. 

К настоящему времени сложились две концепции налогообложения. 
Первая основана на идее, что налог должен быть пропорционален той вы-
годе, которую получает налогоплательщик от услуги, оказанной ему госу-
дарством. Вторая концепция предполагает зависимость налога от размера 
получаемого дохода. 

Всеобщее применение первой концепции связано с определенными 
трудностями: практически невозможно точно определить, какую личную 
выгоду и в каком размере получает каждый налогоплательщик от расходов 
государства на национальную оборону, бесплатное здравоохранение, про-
свещение и т.п. Кроме того, следуя той концепции, необходимо было бы 
облагать налогом малоимущих, безработных для финансирования выплаты 
им же пособий, что само по себе лишено смысла. 

Вторая концепция отличается большей рациональностью и спра-
ведливостью, поскольку, естественно, существует разница между налогом, 
который взимается с предполагаемых расходов на предметы роскоши, и 
налогом, который удерживается из их предполагаемых расходов на пред-
меты первой необходимости. Однако при внедрении и этой концепции на 
практике возникают определенные проблемы, связанные, прежде всего, с 
тем, что нет строго научного подхода к измерению возможности того или 
иного лица платить налоги, ясно только, что средний потребитель действу-
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ет всегда рационально, т.е. в первую очередь тратит свои доходы на товары 
и услуги первой необходимости и лишь затем – на не столь важные блага. 

Современные налоговые системы используют целый ряд принципов: 
всеобщность, стабильность, равнонапряженность, обязательность, соци-
альная справедливость. 

 

15.2. Налоговая система и ее элементы. Виды налогов.  
Границы налогообложения и кривая Лаффера 

Налоговая система базируется на соответствующих законодательных 
актах государства. Они устанавливают конкретные методы построения и 
взимания налогов, т.е. определяют элементы налога. К ним относятся: 
субъект налога, объект налога, источник налога, ставка налога.  

Различают твердые, пропорциональные, прогрессивные и регрес-
сивные налоговые ставки. 

По механизму формирования налоги делятся на прямые и косвенные: 
Прямые налоги – это налоги на доходы и имущество. К их числу отно-

сятся: 
 подоходный налог с населения, который составляет наибольший 

удельный вес в доходах государственного бюджета; 
 налог на прибыль корпораций (фирм); 
 имущественные налоги, в том числе налоги на собственность, вклю-

чая землю и другую недвижимость, на социальное страхование,на фонд за-
работной платы и рабочую силу (так называемые социальные налоги и со-
циальные взносы); 

 налоги на перевод прибыли за рубеж; 
 налог с наследства и дарения и т.п. 
Косвенные налоги – это налоги на товары и услуги. В большинстве 

развитых стран он заменен налогом на добавленную стоимость. 
И хотя главным инструментом мобилизации финансовых ресурсов в бюд-

жет являются прямые налоги, роль косвенных налогов остается значительной. 
Косвенные налоги существуют в настоящее время в трех главных раз-

новидностях – акцизы, фискальные монопольные налоги, а также тамо-
женные пошлины. 

Налоги по их использованию подразделяются на общие и специальные 
(целевые).  

В зависимости от того, в распоряжение какого органа поступает налог, 
различают федеральные налоги, региональные налоги субъектов Федера-
ции и местные налоги. 

Федеральные налоги устанавливаются законодательными актами, при-
нимаемыми Федеральным собранием. К ним относятся налог на прибыль 
предприятий и организаций, акцизы, налог на добавленную стоимость, по-
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доходный налог с физических лиц, налог на операции с ценными бумага-
ми, таможенные пошлины, налог на доходы банков и др. 

К республиканским налогам (налогам краев, областей, автономных об-
разований) отнесены: налог на имущество предприятий, республиканские 
платежи за пользование природными ресурсами, лесной доход. 

К местным налогам относятся: налог на имущество физических лиц, 
земельный налог, сбор за право торговли, целевые сборы с населения и 
предприятий всех организационно-правовых форм на содержание ми-
лиции, на благоустройство и другие цели. Важно отметить, что предельная 
величина этих налогов ограничена законодательно. 

Известны три основных способа увеличения налоговых поступлений в 
бюджет: 

а) расширение круга налогоплательщиков; 
б) увеличение числа тех объектов, с которых взимаются косвенные 

налоги; 
в) повышение налоговых ставок и при прямом, и при косвенном нало-

гообложении. 
Существуют объективные границы отчислений налогов, которые по-

зволяют, с одной стороны, увеличивать доходы государства, с другой – за-
интересовать предпринимателей в развитии производства, оживлении эко-
номики. 

Исследуя связь между величиной ставки налогов и поступлением нало-
говых средств в государственный бюджет, американский экономист Артур 
Лаффер показал, что не всегда повышение ставки налога ведет к росту на-
логовых доходов государства. Если налоговая ставка превышает 50 %, то 
налоговые поступления начнут уменьшаться. Лаффер доказал, что один и 
тот же по величине доход в государственный бюджет может быть обеспе-
чен и при высокой, и при низкой налоговых ставках (рис. 7). 

 

 
Рис. 7. Кривая Лаффера: 

R – налоговая ставка в процентах; Y1, Y2 – среднегодовой объем налоговых по-
ступлений в бюджет; R0 – оптимальная ставка налога,  

при которой поступления в бюджет достигают максимума – Y0 
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Действительно, равенство бюджетных поступлений (Y1 = Y2) достигает-
ся при очень разных уровнях налоговых ставок (R2 значительно больше R1). 
При увеличении ставки налога (R) доход государства в результате налого-
обложения увеличивается. Оптимальный размер налоговых ставок (R0) 

обеспечивает максимальные поступления в государственный бюджет (Y). 
При дальнейшем повышении налогов стимулы к труду и предприни-
мательству падают, и при 100 % налогообложения доход государства равен 
нулю, потому что никто не захочет работать бесплатно. Другими словами, 
в длительной перспективе снижение чрезмерно высоких налогов обеспечит 
рост сбережений, инвестиций, занятости и, следовательно, размера со-
вокупных доходов, подлежащих налогообложению. В результате увели-
чится и сумма налоговых поступлений, вырастет объем государственных 
доходов, уменьшится дефицит, произойдет ослабление инфляции. Понят-
но, что эффект Лаффера проявляется лишь в случае нормального действия 
свободных рыночных механизмов. 

Без сомнения, повышение или понижение налоговых ставок оказывает 
тормозящее или, наоборот, стимулирующее воздействие на динамику ка-
питаловложений. Однако не следует думать, что снижение ставки налогов 
должно сразу же дать желаемый эффект роста валового национального 
продукта. Он происходит только при расширении инвестиционного про-
цесса, особенно когда появляется спрос на основной капитал. Спрос же на 
него изменяется в течение цикла, а в стадии депрессий может вовсе исчез-
нуть. Это значит, что результаты снижения ставок налогов в депрессивной 
ситуации могут проявиться лишь через годы. 

 

15.3. Значение и роль налогов в экономике страны. 
 Особенности российской системы налогообложения 

Значение и роль налогов в экономике страны состоят: 
– в обеспечении государственных органов финансовыми ресурсами; 
– в осуществлении функции макроэкономического регулирования, ока-

зывая тем самым влияние на пропорции развития народного хозяйства; 
– в выполнении роли одного из рычагов регулирования экономической 

активности, оказывая воздействие на процесс воспроизводства. 
Устанавливая налоги, субъекты и объекты налогообложения, налого-

вые базы, ставки налогов, льготы и санкции, изменяя условия налогообло-
жения, государство стимулирует предпринимательскую деятельность в од-
них направлениях и понижает ее активность в других, исходя из обще-
национальных интересов. С помощью налогов определяются взаимоотно-
шения предпринимателей, предприятий всех форм собственности с госу-
дарственными и местными бюджетами, с банками, а также с вышестоящи-
ми организациями. При помощи налогов регулируется внешнеэкономиче-
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ская деятельность, включая привлечение иностранных инвестиций, фор-
мируется хозрасчетный доход и прибыль предприятия. 

Манипулируя налогами на прибыль, государство осуществляет весьма 
ощутимое влияние на процессы накопления капитала. Примером тому мо-
жет служить налоговый механизм так называемой ускоренной аморти-
зации, при котором государственные финансовые органы разрешают ком-
паниям отчислять в амортизационный фонд суммы, значительно превы-
шающие действительный износ основного капитала. В результате значи-
тельно сокращается размер подлежащей обложению прибыли, следова-
тельно, и суммы уплачиваемого налога. Метод ускоренной амортизации 
является важным стимулом увеличения капиталовложений в корпоратив-
ном секторе экономики. Его применение способствует интенсификации 
научно-технического прогресса, поощрению структурных изменений в 
экономике, особенно развитию наукоемких отраслей. 

Меры налогового регулирования широко используются для стимулиро-
вания конкурентоспособности тех или иных отраслей, создания им наибо-
лее благоприятных условий для накопления капитала, а также поощрения 
социально полезной деятельности корпораций.  

С помощью налоговых льгот государство может оказывать существен-
ное влияние и на территориальное размещение производительных сил, 
создание объектов инфраструктуры и т.д. 

Государство широко использует налоговый механизм и в целях общего 
воздействия на хозяйственную конъюнктуру в целом. Для преодоления 
экономического застоя государство посредством налоговых льгот стиму-
лирует капиталовложения, создает более благоприятные условия для рас-
ширения совокупного общественного спроса. 

 

15.4. Особенности российской системы налогообложения 

Переход России к новым, рыночным условиям потребовал и новой на-
логовой политики, нового налогового законодательства. К основным его 
принципам можно отнести следующие: активная поддержка предприни-
мательства, целостность системы налогообложения, ее простота, механизм 
защиты от двойного налогообложения, строгое и четкое разграничение на-
логов по уровням управления, учет национальных и территориальных ин-
тересов.  

Налоговая система России практически создается заново, поэтому она 
еще несовершенна, нуждается в улучшении и в ближайшее время не может 
быть стабильной. Более того, конкретные размеры налогов меняются и бу-
дут меняться даже в условиях стабилизации налоговой системы, ибо нало-
ги – гибкий инструмент воздействия на находящуюся в постоянном дви-
жении экономику. Однако сегодня требуется не простое изменение нало-
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говых ставок, а кардинальная налоговая реформа, стимулирующая дея-
тельность производителя. 

В России ставка налога на прибыль предприятий меняется в зависи-
мости от сферы деятельности. Разработчики современной российской сис-
темы налогообложения исходили из того, что лучше иметь много источни-
ков пополнения бюджета со средней ставкой налога, чем один-два источ-
ника – с высокой.  

Наибольшая доля налоговых поступлений в консолидированный бюд-
жет Российской Федерации в настоящее время приходится на налог на до-
бавленную стоимость (НДС) и налог на прибыль юридических лиц. 

Оценивая возможности применения западного опыта налогообложе-
ния, следует учитывать, что западные страны намного превосходят налого-
вую систему РФ в организационном, финансовом, техническом отно-
шении. Однако в настоящее время правительство нашей страны заин-
тересовано в построении такой системы, которая бы не уступала западным, 
о чем свидетельствует дополнительное финансирование Федеральной на-
логовой службы, совершенствование законодательства и т.д. А тот опыт, 
который можно получить из анализа систем налогообложения стран запа-
да, в состоянии помочь избежать ошибок и просчетов при формировании 
современной налоговой системы РФ. 

 
Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Налог  Изъятие в пользу государства заранее определенной и ус-

тановленной в законодательном порядке части дохода хо-
зяйствующего субъекта. 

2 Налогообложение Способ регулирования доходов и источником пополнения 
государственного бюджета 

 
Темы для докладов 

1. Эволюция типов налогов. 
2. Взаимообусловленность налогов и дотаций. 
3. Местные налоги и их роль в формировании доходов субъектов Фе-

дерации. 
4. Влияние налогов на участников рынка. 
5. Сфера действия налогов и налоговая справедливость. 
 

Задачи 

1. Правительство хочет уменьшить военные расходы на 5 млрд руб. 
Чтобы сохранить прежний объем ВВП, оно должно: 

а) уменьшить налоги менее чем на 5 млрд руб.; 
б) увеличить налоги более чем на 5 млрд руб.; 
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в) уменьшить налоги на 5 млрд руб.; 
г) увеличить налоги на 5 млрд руб.; 
д) нет однозначного ответа. 
 
2. Допустим, предприниматель приобрел товар по цене 150 тыс. ден. 

ед. (за единицу); цена, по которой он реализовал товар – 200 тыс. ден. ед.; 
количество приобретенного, а затем реализованного товара – 2000 шт.; 
ставка налога – 40 %. Определите, какую сумму налога на добавленную 
стоимость должен перечислить предприниматель в госбюджет в виде налога: 

а) 30 млн ден. ед.; 
б) 40 млн ден. ед.; 
в) 80 млн ден. ед.; 
г) 120 млн ден. ед.; 
д) 160 млн ден. ед. 
Выберите правильный ответ. 
 

Открытые вопросы 

1. В соответствии с налоги выполняют следующие функции: _______, 
________, _________ и фискальную. 

2. Современные налоговые системы используют целый ряд принципов: 
всеобщность, стабильность, ________, _______, _________ справедливость. 

3. Различают _______, __________, ________ и _______ налоговые 
ставки. 

4. По механизму формирования налоги делятся на ________ и 
________. 

5. Косвенные налоги существуют в настоящее время в трех главных 
разновидностях – _____ ______ _____ налоги, а также ______ _______. 

 
Тесты 

1. В настоящее время сложились четыре концепции налогообложения 
(да, нет). 

2. Прямые налоги – это налоги на доходы и имуществом (да, нет). 
3. Косвенные налоги – это налоги на товары и услуги. К их числу отно-

сятся: подоходный налог с населения, который составляет наибольший 
удельный вес в доходах государственного бюджета; имущественные нало-
ги, в том числе налоги на собственность, включая землю и другую недви-
жимость, на социальное страхование (да, нет). 

4. С помощью налоговых льгот государство может оказывать сущест-
венное влияние и на территориальное размещение производительных сил, 
создание объектов инфраструктуры и т.д. (да, нет). 
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5. В зависимости от того, в распоряжение какого органа поступает на-
лог, различают федеральные налоги, региональные налоги субъектов Фе-
дерации и местные налоги (да, нет). 

6. Современные налоговые системы используют целый ряд принципов: 
всеобщность, стабильность, равнонапряженность, обязательность, соци-
альная справедливость (да, нет). 

7. Известны три основных способа увеличения налоговых поступлений 
в бюджет: а) расширение круга налогоплательщиков; б) увеличение числа 
тех объектов, с которых взимаются косвенные налоги; в) повышение нало-
говых ставок и при прямом, и при косвенном налогообложении (да, нет). 

8. Наибольшая доля налоговых поступлений в консолидированный 
бюджет Российской Федерации в настоящее время приходится на налог на 
добавленную стоимость (НДС) и налог на прибыль юридических лиц (да, 
нет). 

9. К местным налогам относятся: налог на имущество физических лиц, 
земельный налог, сбор за право торговли, целевые сборы с населения и 
предприятий всех организационно-правовых форм на содержание мили-
ции, на благоустройство и другие цели (да, нет). 

10. Повышение или понижение налоговых ставок оказывает тормозя-
щее или, наоборот, стимулирующее воздействие на динамику капитало-
вложений (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение налога. 
2. Охарактеризовать концепции налогообложения. 
3.  Выделять методы построения и взаимодействия налогов. 
4. Определить основные способы увеличения налоговых поступлений в 

бюджет. 
5. Знать, как проявляется эффект Лаффера.  
6. Выявить значение и роль налогов в экономике. 
7. Охарактеризовать особенности российской системы налогообложе-

ния. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Сущность и функции налогов. 
2. Принципы и основные концепции налогообложения. 
3. Налоговая система и ее элементы. Виды налогов. 
4. Границы налогообложения и кривая Лаффера. 
5. Значение и роль налогов в экономике страны. 
6. Перечислите основные федеральные, региональные и местные налоги. 
7. Какое различие между прямыми и косвенными налогами? 
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8. Что такое налог на доходы физических лиц и что относится к нало-
гооблагаемым доходам этих лиц? 

9. Каковы принципы налогообложения А. Смита? Актуальны ли они в 
наше время? 

10. Прогрессивный или регрессивный характер носит в целом налого-
обложение в России? 

11. Особенности российской системы налогообложения. 
 

Основная литература 

1. Государственные и муниципальные финансы [Текст]: учебник / под. 
ред. проф. С.И. Лушина, проф. В.А. Слепова. – М.: Экономистъ, 2012.– 763 с.  

2. Малыгин, Д.Е. Разработка и исследование макромоделей налогообло-
жения [Текст]: моногр. / Д.Е. Малыгин. – Тамбов: Изд-во ТГТУ, 2010. – 88 с. 

3. Налоги [Текст]: учеб. пособие / под ред. Д.Г. Черника.– 4-е изд., пе-
рераб. и доп.– М.: Финансы и статистика, 2010. – 544 с. 

4. Налоги и налогообложение [Текст]: учеб. / Д.Г. Черник [и др.].– М.: 
ИНФРА-М, 2010.– 415 с.– (Серия «Высшее образование») 

5. Налоги и налогообложение [Текст] / под ред. М.В. Романовского. – 
2-е изд.– СПб.: Питер, 2011.– 544 с. 

6. Финансовое право Российской Федерации [Текст]: учебник / отв. 
ред. М.В. Карасева. – М.: Юристъ, 2010.– 576 с. 

7. Ценообразование и налогообложение [Текст]: учебник / под ред. 
И.К. Салимжанова.– М.: ТК Велби; Изд-во «Проспект», 2009.– 424 с. 

8. Экономическая теория [Текст] / под ред. А.И. Добрынина, Л.С. Тара-
севича. – 3-е изд.– СПб.: Изд-во СПбГУЭФ; Изд-во «Питер», 2011.– 544 с.: 
ил. – (Серия «Учебник для вузов») 

 
Дополнительная литература 

1. Игнатов, А.В. Справедливость налогообложения – фактор эконо-
мический [Текст] / А.В. Игнатов // ЭКО. – 2012. – №2. – С. 21–39. 

2. Лыкова, Л.Н. Проблемы сбалансированности Российской налоговой 
системы [Текст] / Л.Н. Лыкова // Финансы. – 2012. – №5. – С.22–25. 

3. Мамаев М.И. Оптимизация налоговых отчислений [Текст]/ М.И. Ма-
маев // Законодательство и экономика. – 2010. – №7. – С. 36–37. 

4. Налоги и налогообложение [Текст]: учеб. пособие для вузов / 
И.Г. Русакова [и др.]; под ред. И.Г. Русаковой, В.А. Кашина.– М. ЮНИТИ, 
2009.– 495 с. 

5. Пансков, В.Г. Некоторые проблемы налоговой реформы в России 
[Текст] / В.Г. Пансков // Финансы.– 2010. – №12.– С. 24–27. 

 
 
 



 311

Тема 16. ФИСКАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА 

16.1. Содержание, цели и типы фискальной политики. 

16.2. Влияние изменения государственных расходов и налогов на объем ВНП. 

Мультипликатор сбалансированного бюджета. Стимулирующая и сдержи�

вающая фискальная политика. 

16.3. Дискреционная и недискреционная фискальная политика. Эффективность 

фискальной политики. 

 

16.1. Содержание, цели и типы фискальной политики 

Фискальная политика – совокупность финансовых мероприятий го-
сударства по регулированию правительственных доходов и расходов.  

Современная фискальная политика определяет основные направления 
использования финансовых ресурсов государства, методы финансирования 
и главные источники пополнения казны. В зависимости от конкретно-исто-
рических условий в отдельных странах такая политика имеет свои особен-
ности. Вместе с тем в странах Запада используется общий набор мер.  

Различают прямые и косвенные финансовые методы регулирования 
экономики. 

К прямым относятся способы бюджетного регулирования. Средствами 
государственного бюджета финансируются: а) затраты на расширенное 
воспроизводство; 6) непроизводительные расходы государства; и) развитие 
инфраструктуры, научных исследований и т.п.: г) проведение структурной 
политики; е) содержание военно-промышленного комплекса и т.п. 

С помощью косвенных методов государство воздействует на финан-
совые возможности производителей товаров и услуг и на размеры потре-
бительского спроса. Важную роль здесь играет система налогообложения. 
Изменяя ставки налогов на различные виды доходов, предоставляя налого-
вые льготы, снижая необлагаемый минимум доходов и т.п., государство 
стремится добиться, возможно, более устойчивых темпов экономического 
роста и избежать резких взлетов и падений производства. 

Кроме того, выделяют следующие типы фискальной политики: 
I. Дискреционная (активная). Подразделяется на 2 вида:  
–экспансионистская (стимулирующая); 
– рестрикционная (контрактивная). 
И н с т р у м е н т а м и  дискреционной политики являются: 
1. Изменение ставок налогообложения. 
2. Проекты общественных работ. 
3. Трудоустройство населения. 
4. Изменение трансфертных платежей. 
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II. Недискреционная (пассивная). Встроенный стабилизатор – эко-
номический механизм, автоматически реагирующий на изменение эконо-
мической конъюнктуры. 

И н с т р у м е н т а м и  недискреционной политики являются: 
1. Прогрессирующий подоходный налог. 
2. Пособия по безработице, бедности и другие социальные выплаты и 

дотации. 
3. Субсидии фермерам. 
 

16.2. Влияние изменения государственных расходов и налогов 
на объем ВНП. Мультипликатор сбалансированного бюджета. 

Стимулирующая и сдерживающая фискальная политика 

Фискальная политика строится на использовании государством двух 
экономических регуляторов: налогов и государственных расходов. Они 
могут применяться в различных сочетаниях, что дает множество вариантов 
воздействия на реальный объем национального производства и его струк-
туру, на занятость и инфляцию. Оба рычага подчинены одной цели и тесно 
связаны между собой. Государственные расходы возможны, если предва-
рительно собраны налоги. В свою очередь, разумное направление государ-
ственных расходов способно стимулировать производство и обеспечивать 
последующий рост налоговых поступлений. 

Однако воздействие налогов и государственных расходов на величину 
и динамику ЧНП противоположно. Увеличение государственных расходов 
ведет к росту совокупного спроса и валового национального продукта. 
Рост налоговых поступлений, наоборот, ведет к уменьшению совокупного 
спроса, так как располагаемые доходы населения уменьшатся, а затем и к 
снижению ЧНП, поскольку производство сокращается, если на его продук-
цию падает спрос. 

Сравнение степени воздействия рычагов фискальной политики на из-
менение величины ЧНП происходит на основе сопоставления мульти-
пликатора государственных расходов и налогового мультипликатора. 

Мультипликатор государственных расходов показывает степень ре-
акции изменений в производстве, определяющих величину ЧНП, в резуль-
тате динамики государственных расходов.  

Налоговый мультипликатор отражает изменения в экономике, вы-
званные увеличением или уменьшением налогов. Налоговый мультипли-
катор отражает обратные связи, так как динамика налогов и ВНП проис-
ходит в разных направлениях: если налоги растут, происходит уменьшение 
ВНП, при сокращении налогов ВНП возрастает. 

Рост налогов ведет к сокращению объема потребления, а значит, и со-
вокупного спроса. Вследствие этого падает и уровень ВНП.  
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Для определения вероятности сокращения потребления при росте на-
логового бремени следует иметь в виду, что оно уменьшится не на всю ве-
личину прироста налогов, а только на часть его, определяемую предельной 
склонностью к потреблению, т.е. долей потребления в приросте дохода. 
Отсюда сокращение объема потребления и соответственно совокупного 
спроса при росте налогов будет равно: 

АС=АТМРС. 

В долговременном периоде эта величина дает обычный мультипли-
кативный эффект, который и определит объем сжатия ВНП. Отношение 
изменения величины ВНП, связанного с изменением величины налогов, к 
изменению налоговых поступлений определяет величину налогового муль-
типликатора МТ: 

Т
ВНП

M
Т





. 

Сопоставление мультипликатора государственных расходов МG с нало-
говым мультипликатором МТ показывает, что мультипликатор государ-
ственных расходов действует с большей мощностью. Это объясняется тем, 
что вся величина прироста государственных расходов дает множительный 
эффект, а изменение в объеме налогов влияет на динамику ВНП лишь час-
тично, в пределах изменений в объеме потребления, ограниченного пре-
дельной склонностью к потреблению МРС. Значит, мультипликатор госу-
дарственных расходов МG больше налогового мультипликатора МТ, т.е. 

МG > МТ. 

В этом убеждает и математическое выражение налогового мультипли-
катора МТ через величину мультипликатора государственных расходов МG: 

МТ = МРС  МG. 

Отсюда следует, что при равном увеличении государственных расхо-
дов и налоговых поступлений эффекты этих изменений не погасят пол-
ностью друг друга. Поскольку мультипликатор государственных расходов 
обладает большей силой по сравнению с налоговым мультипликатором, 
ВНП возрастет. Зная величины названных мультипликаторов, фискальная 
политика получает возможность вести поиски оптимального сочетания 
указанных рычагов. 

Фискальная политика может быть использована для стабилизации эко-
номики. 

Фундаментальная цель фискальной политики состоит в том, чтобы ли-
квидировать безработицу или инфляцию. 

В период спада на повестке дня возникает вопрос о стимулирующей 
фискальной политике. 
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Она включает: 
 повышение государственных расходов; 
 снижение налогов или сочетание и того, и другого. 
Другими словами, если имеют место сбалансированный бюджет, фис-

кальная политика должна двигаться в направлении бюджетного дефицита в 
период спада или депрессии. 

И наоборот, если в экономике имеет место инфляция, вызванная избы-
точным спросом, следует проводить сдерживающую фискальную политику. 

Оно предусматривает: 
 уменьшение правительственных расходов; 
 рост налогов, или сочетание и того, и другого. 
Фискальная политика должна ориентироваться на положительное саль-

до правительственного бюджета, если перед экономикой стоит проблема 
контроля над инфляцией. 

 

16.3. Дискреционная и недискреционная  
фискальная политика. Эффективность фискальной политики 

Итак, как уже отмечалось, дискреционная политика – это сознательное 
манипулирование налогами и правительственными расходами с целью из-
менения реального объема национальной производства и занятости, кон-
троля над экономикой страны и ускорения экономического роста. 

Эта политика различается на разных фазах цикла. 
Например, при кризисе проводится политика экономического роста. В 

интересах роста ВНП увеличиваются государственные расходы, снижают-
ся налоги. Итогом является уменьшение спада производства. 

Когда происходит инфляционный рост производства, правительство 
проводит политику сдерживания деловой активности – сокращает госу-
дарственные расходы, увеличивает налоги. В результате снижается сово-
купный спрос и уменьшается объем ВНП. 

Эффективная дискреционная фискальная политика предполагает гра-
мотную диагностику происходящих экономических процессов, на основе 
которой правительство настраивает свои рычаги – налоги и государст-
венные расходы на прогнозируемую хозяйственную конъюнктуру. Тем не 
менее, правительство располагает весьма ограниченными возможностями 
предносить направление развития экономики. Поэтому оно неизбежно 
сталкивается с непредусмотренными им заранее явлениями хозяйственной 
конъюнктуры. В результате решения о мерах фискальной политики при-
нимаются с известным запозданием. Образуется временной лаг между не-
обходимостью изменения в настройке экономических рычагов принятием 
решений правительства на этот счет.  
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Подобного рода запаздывания пересмотра параметров экономических 
регуляторов дискреционной фискальной политики неизбежны. К тому же 
их причины многообразны и могут наслаиваться друг на друга, что значи-
тельно снижает возможности государства быстро реагировать на происхо-
дящие изменения в экономике и их эффективно корректировать. 

Ограниченные возможности дискреционной фискальной политики 
адаптируются к новым потребностям экономики, делают необходимым 
дополнить ее иным видом, способным непрерывно корректировать нало-
говые поступления и величину государственных расходов. Это осущест-
вляется с помощью непрерывной, постоянной или недискреционной, фис-
кальной политики. 

Недискреционная фискальная политика основана на использовании 
встроенных стабилизаторов и осуществляется автоматически. 

Основными стабилизаторами являются налоговые поступления и соци-
альные выплаты. 

Встроенные стабилизаторы в доходной части государственного бюд-
жета увязывают ставки налогов с величиной получаемого дохода, тем бо-
лее, что большинство налогов изымаются по прогрессивной шкале. Это по-
зволяет обеспечить государству увеличение налоговых поступлений по 
мере роста ВНП. 

Наибольший эффект фискальная политика дает при использовании 
встроенных стабилизаторов одновременно с принятием государственных 
решений по хозяйственным вопросам. Но чтобы эффект от фискальной по-
литики был более полным и эффективным, необходимо согласовывать ее с 
денежно-кредитной политикой. 

Выделяют также бюджет полной занятости, который  показывает, 
каковы были бы федеральные бюджетные излишки или дефицит, если бы 
экономика функционировала при полной занятости на протяжении года. 

Излишек или дефицит бюджета при допущении полной занятости 
является более точным показателем эффективности фискальной полити-
ки государства по сравнению с излишком или дефицитом фактического 
бюджета. 

Различают стимулирующую и сдерживающую фискальную политику. 
Стимулирующая фискальная политика, направленная на увеличение сово-
купного спроса с АD1 до АD2, может повысить уровень внутренних про-
центных ставок и, в конечном счете, сократит наш чистый экспорт. И 
наоборот, сокращая внутреннюю ставку процента, сдерживающая фис-
кальная политика имеет тенденцию увеличивать чистый экспорт. 
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Ключевые термины и их определение  

№ Термин Определение 
1 Фискальная политика Совокупность финансовых мероприятий государства по 

регулированию правительственных доходов и расходов 
2 Встроенный  

стабилизатор   
Экономический механизм, автоматически реагирующий 
на изменение экономической конъюнктуры 

3 Мультипликатор  
государственных  

расходов 

Степень реакции изменений в производстве, определяю-
щих величину ЧНП, в результате динамики государст-
венных расходов 

4 Налоговый  
мультипликатор 

Отражает изменения в экономике, вызванные увеличени-
ем или уменьшением налогов 

5 Дискреционная  
политика 

Сознательное манипулирование налогами и правительст-
венными расходами с целью изменения реального объема 
национальной производства и занятости, контроля над 
экономикой страны и ускорения экономического роста 

 
Темы для докладов 

1. Фискальная политика в государственном регулировании экономики. 
2. Механизм осуществления фискальной политики в период перехода к 

социально-ориентированной экономике. 
3. Особенности фискальной политики России в условиях социально-

экономических преобразований. 
4. Сравнительный анализ финансово-бюджетной политики в России и 

за рубежом. 
5. Сочетание фискальной и денежно-кредитной политики на различных 

стадиях экономического цикла. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Экономика страны характеризуется следующими данными: потен-

циальный ЧНП = 3800 млрд руб.; фактический ЧНП = 2800 млрд руб.; пре-
дельная склонность к потреблению МРС = 0,8; государственные закупки 
товаров и услуг G = 360 млрд руб. и равны общей сумме налоговых посту-
плений Т = 360 млрд руб. 

а) Как должны измениться государственные закупки товаров и услуг 
(±G) при прочих равных условиях для того, чтобы экономика достигла по-
тенциального ЧНП? 

б) Каково будет сальдо государственного бюджета? Как с ним быть? 
 
З а д а ч а  2 
Экономика страны характеризуется следующими данными: потен-

циальный ЧНП = 3800 млрд руб.; фактический ЧНП = 3200 млрд руб.; пре-
дельная склонность к потреблению МРС = 0,75; государственные закупки 
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товаров и услуг G = 200 млрд руб. и равны общей сумме налоговых посту-
плений Т = 200 млрд руб. 

а) Как должны измениться государственные закупки товаров и услуг 
(±ΔG) при прочих равных условиях для того, чтобы экономика достигла 
потенциального ЧНП? 

б) Как должна измениться величина налоговых поступлений (±ΔТ) при 
прочих равных условиях для того, чтобы экономика достигла потен-
циального ЧНП? 

в) Каково сальдо государственного бюджета в том и другом случае? 
Как с ним быть? 

 
Открытые вопросы 

 (не более 10) 

1. Различают _______ и ________ финансовые методы регулирования 
экономики. 

2. Типы фискальной политики: _________ и ________. 
3. Фискальная политика строится на использовании государством двух 

экономических регуляторов: ______ и __________ ______. 
4. Фундаментальная цель фискальной политики состоит в том, чтобы 

ликвидировать _________ или _________. 
 

Тесты 

1. Современная фискальная политика определяет основные направле-
ния использования финансовых ресурсов государства, методы финан-
сирования и главные источники пополнения казны (да, нет). 

2. Средствами государственного бюджета только финансируются:  за-
траты на расширенное воспроизводство и развитие инфраструктуры, науч-
ных исследований (да, нет). 

3. С помощью косвенных методов государство воздействует на финан-
совые возможности производителей товаров и услуг и на размеры потре-
бительского спроса (да, нет). 

4. Рост налогов ведет к сокращению объема потребления, а значит, и 
совокупного спроса (да, нет). 

5. Эффективная дискреционная фискальная политика предполагает гра-
мотную диагностику происходящих экономических процессов (да, нет). 

6. Фискальная политика строится на использовании государством двух 
экономических регуляторов: налогов и государственных расходов. Они 
могут применяться в различных сочетаниях, что дает множество вариантов 
воздействия на реальный объем национального производства и его струк-
туру, на занятость и инфляцию (да, нет). 

7. Рост налогов ведет к сокращению объема потребления, а значит, и 
совокупного спроса. Вследствие этого падает и уровень ВНП (да, нет). 



 318

8. Излишек или дефицит бюджета при допущении полной занятости 
является более точным показателем эффективности фискальной политики 
государства по сравнению с излишком или дефицитом фактического бюд-
жета (да, нет). 

9. Наибольший эффект фискальная политика дает при использовании 
встроенных стабилизаторов одновременно с принятием государственных 
решений по хозяйственным вопросам (да, нет). 

10. Встроенный стабилизатор – это экономический механизм, автома-
тически реагирующий на изменение экономической конъюнктуры (да, 
нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение фискальной политики. 
2. Различать финансовые методы регулирования экономики. 
3. Выделить типы фискальной политики. 
4. Дать определение мультипликатору государственных расходов. 
5. Расписать математическое выражение налогового мультипликатора. 
6. Охарактеризовать фундаментальную цель фискальной политики. 
7. Дать определение дискреционной политики. 
8. Выделить фазы цикла данной политики. 
 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Содержание, цели и инструменты фискальной политики. Виды фис-
кальной политики.  

2. Дискреционная фискальная политика. Мультипликатор сбаланси-
рованного бюджета. 

3. Стимулирующая и сдерживающая фискальная политика. 
4. Недискреционная фискальная политика: встроенные стабилизаторы. 
5. Сущность и функции налогов. Основы концепций налогообложения. 
6. Виды налогов и их ставок. Прямые и косвенные налоги. Налог на 

добавленную стоимость. Акцизы. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Принципы налогообложения А. Смита. Актуальны ли они в наше 
время? 

2. Прогрессивный или регрессивный характер носит в целом налогооб-
ложение в России? 

3. Социально-экономический смысл выражений: «уклонение от нало-
гов» и «налоговая война». 
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4. Связь между собираемыми налогами и выполнением государством 
экономических функций. 

 
Основная литература 

1. Гребенников, П.И. Макроэкономика [Текст]: учебник / П.И. Гребен-
ников, А.И. Леусский, Л.С. Тарасевич. – 8-е изд., перераб. и доп. – М.: 
Юрайт ИД Юрайт, 2011. 

2. Бланшар, О. Макроэкономика [Текст]: учебник / О. Бланшар. – М.: 
ГУ ВШЭ, 2010. 

3. Курс экономической теории [Текст]: учебник / под общ. ред. 
М.Н. Чепурина, Е.А. Киселевой. – Киров: АСА, 2009. – 848 с. 

4. Долан, Э. Дж., Линдсей Д. Макроэкономика [Текст] / Э. Дж. Долан, 
Д. Линдсей. – СПб., 2011.  

5. Макконнелл, К. Экономикс [Текст] / К. Макконнелл, С. Брю. – М., 
2012. – Т.1. Гл. 14, 20. 

6. Самуэльсон П. Экономика. – М., 2011. – Т.1. Гл. 9, 10. 
7. Аносова, А.В. Макроэкономика. Сборник задач и упражнений 

[Текст]: практ. пособие / А.В. Аносова, И.А. Ким; под ред. С.Ф. Серегина. – 
М.: Юрайт, 2013. – 154 c 

8. Антипина, О.Н. Макроэкономика [Текст]: учебник / О.Н. Антипина, 
Н.А. Миклашевская. – М.: ДиС, 2012. – 496 c. 

 
Дополнительная литература 

1. Агапова, Т.А. Макроэкономика [Текст]: учебник / Т.А. Агапова, 
С. Серегина; под ред. д.э.н., проф. А.В. Сидоровича. – 6-е изд., перераб. и 
доп. – М.: Дело и сервис, 2009.  

2. Ермилов, В.Г. Управление государственными расходами [Текст] / 
В.Г. Ермилов // Финансы. – 2010. – № 3. – С.77. 

3. Кудрин, А.Л. Федеральный бюджет – важнейший инструмент реали-
зации государственной политики [Текст] / А.Л. Кудрин // Финансы. – 2010. – 
№1. – С.3. 
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Тема 17. СОЦИАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА 

17.1. Сущность и основные направления социальной политики. 

17.2. Доходы и их источники. Социальное неравенство. Кривая Лоренца. 

17.3. Распределение и перераспределение доходов. 

 

17.1. Сущность и основные направления социальной политики 

Социальная политика служит одним из важнейших направлений госу-
дарственного регулирования экономики. 

Суть социальной политики заключается в обеспечении условий для по-
вышения благосостояния всех социальных слоев и групп населения и соз-
дания социальных гарантий. 

Исходя из этого определения, можно сформулировать основные задачи 
социальной политики: 

– осуществление социальной защиты человека, реализация его основ-
ных социально-экономических прав; 

– обеспечение условий для повышения благосостояния каждого чело-
века и общества в целом; 

– поддержание определенного статуса различных социальных групп и 
отношений между ними, формирование и воспроизводство оптимальной 
социальной структуры общества; 

– развитие социальной инфраструктуры (жилищно-коммунальные ус-
луги, транспорт и связь, образование, здравоохранение, информатизация), 
объем, качество и характер продукции этих отраслей должны обеспечивать 
нормальные условия жизнедеятельности и воспроизводства населения; 

– формирование экономических стимулов для участия в общественном 
производстве; 

– создание условий для всестороннего развития человека, системы его 
потребностей и возможности реализации в свободном труде. 

Основная задача социальной политики – формирование эффективной 
системы социальной защиты.  

Выделим основные направления социальной политики в этой области. 
Первое направление – поддержка беднейших слоев населения, как пра-

вило, это те, кто уже или еще не в состоянии самостоятельно обеспечить 
минимальный уровень жизнедеятельности (больные, инвалиды, старики, 
многодетные семьи). 

Социальное обеспечение осуществляется в виде предоставления широ-
кого спектра социальных услуг: денежные выплаты, талоны на бесплатное 
питание и приобретение одежды, обслуживание на дому престарелых и ин-
валидов, предоставление мест в домах для престарелых и инвалидов и т.д. 
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В странах с невысоким уровнем бедности (7–15 %) сложился в качест-
ве основного элемента борьбы с бедностью экономический механизм со-
циального обеспечения, называемый «социальным контрактом», который, 
реализуясь через различные государственные программы, призван обеспе-
чить живущим за чертой бедности минимальный прожиточный минимум. 

Для стран с высоким уровнем бедности (30–60 %) определяющим в 
борьбе с ней является механизм, посредством которого, ликвидируя безра-
ботицу созданием новых рабочих мест как главного фактора материальной 
бедности, человеку предоставляются заработок и возможность уйти из зо-
ны бедности. 

В странах с развитой рыночной экономикой в целях обеспечения каж-
дого человека, независимо от уровня его доходов, определенным миниму-
мом жизненно необходимых благ создаются фонды дешевого муници-
пального жилья; функционируют бесплатные государственные школы; 
студенты из малообеспеченных семей получают специальные стипендии, 
скидки по оплате обучения, целевые кредиты на период учебы; лицам с 
низким уровнем доходов или с определенными заболеваниями предостав-
ляется бесплатное или льготное медицинское обслуживание, помощь в 
приобретении необходимых медикаментов. Каждая страна формирует соб-
ственную систему социального обеспечения, причем формы и виды соц-
обеспечения могут быть чрезвычайно разнообразны. Наиболее высокий 
уровень социальной защищенности достигнут в Швеции, Германии, Нор-
вегии, Дании. 

Как правило, финансирование программ социальной защиты осуществ-
ляется федеральным бюджетом и специализированными внебюджетными 
фондами (фонд социального страхования, пенсионный фонд), а практи-
ческая помощь организуется местными органами власти, общественными и 
благотворительными организациями, церковью. 

Второе направление – обеспечение гарантии права на труд, создание 
экономических условий для трудоспособной части населения зарабатывать 
достаточно средств для обеспечения достойного уровня благосостояния и 
тем самым содержать себя и свою семью. 

Государство должно гарантировать равноправие субъектов на рынке 
труда, свободный выбор профессии, сферы и места приложения труда. 

Для того чтобы граждане могли реализовать эти права, необходима 
общедоступная система получения среднего, специального, высшего обра-
зования, должны быть законодательно регламентированы социально до-
пустимые условия труда, уровень минимальной оплаты труда, продолжи-
тельность рабочей недели, отпуска и т.д., определены права работников 
при найме или увольнении.  

Третье направление, которое является логическим продолжением пре-
дыдущего, – регулирование занятости населения.  
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Сюда входят разработка и реализация программ по формированию но-
вых рабочих мест как в государственном секторах экономики, программы 
занятости инвалидов, обязывающие предприятия предоставлять инвалидам 
определенный процент от общего количества рабочих мест. 

Разрабатываются программы борьбы с безработицей и помощи безра-
ботным. Реализацией этих программ на практике обычно занимаются цен-
тры и службы занятости, в чьи функции входит изучение рынка труда, оп-
ределение того, какие специалисты пользуются спросом в настоящее время 
и какие изменения в конъюнктуре рынка труда возможны в будущем. В 
соответствии с этим планируются и производятся подготовка, переподго-
товка, переквалификация и перемещение рабочей силы. Кроме этого, цен-
тры и службы занятости выплачивают пособия безработным. Пособие 
должно быть ограничено в размерах и во времени, чтобы стимулировать 
безработных к поиску нового места работы. В условиях инфляции пособие 
может частично принимать денежную форму (талоны на покупку продук-
тов, бесплатные одежда, обувь, льготы по оплате коммунальных услуг).  

Фонд помощи безработным формируется обычно из трех источников: 
обязательные взносы предпринимателей; взносы работающих; дотации из 
бюджета. 

Необходимо отметить, что социальная защита – это хотя и очень суще-
ственный, но отнюдь не исчерпывающий аспект содержания социальной 
политики. Многие страны ставят перед собой задачу построения эконо-
мической системы, ориентированной на человека, стимулирующей раз-
витие личности, реализацию творческого потенциала, в которой преодо-
левается отчуждение человека от труда, средств производства, общества и 
культуры, цель которой – гармонизация интересов одного человека и об-
щества в целом. Экономическая система такого типа носит название соци-
ально-ориентированной экономики. Существует прямая взаимосвязь меж-
ду социальной политикой и уровнем экономического развития общества. С 
одной стороны, решение многих задач социальной политики определяется 
экономическими ресурсами, которые может направлять государство на их 
осуществление. С другой стороны, социальную политику можно рассмат-
ривать как важнейший фактор экономического роста, так как благодаря 
именно целенаправленной социальной политики появляются условия для 
возрастания и реализации инновационного потенциала трудовых ресурсов 
общества. 

Проанализировав опыт тех стран, которые наиболее далеко про-
двинулись по пути построения социально-ориентированной экономики, 
можно выделить следующие направления решения этой задачи:  

 достижение высокого уровня благосостояния, при котором каждый 
человек может реализовать свой трудовой и инновационный потенциал, 
независимо от его социально-экономического статуса;  
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 повышение и выравнивание профессионально-квалификацион-
ного уровня трудовых ресурсов; 

 изменение качества труда за счет расширения и интенсификации 
творческой деятельности в экономике;  

 преодоление отчуждения работников от результатов труда путем 
демократизации процесса труда, внедрения форм самоуправления, участи-
ем в прибыли;  

 ориентация на гуманизацию жизни общества, развитие науки, ис-
кусства, культуры;  

 решение экологических проблем. 
Показателем результативности социальной политики является уровень 

и качество жизни населения. Под уровнем жизни населения понимается 
уровень потребления материальных благ.  

Точкой отсчета при определении реальной картины уровня жизни яв-
ляется «потребительская корзина», включающая набор благ и услуг, обес-
печивающий определенный уровень потребления. Необходимо различать 
минимальный уровень потребления или прожиточный минимум и рацио-
нальный уровень потребления.  

Конкретные цели социальной политики тесно связаны с экономи-
ческим развитием страны: возможности решения тех или иных социальных 
задач определяются ресурсами, которые может направить государство на 
их решение. Экономическая наука в качестве предмета своего исследова-
ния в сфере социальной политики сосредоточивается на экономических 
механизмах ее реализации. 

В условиях рыночной экономики к ним относятся прежде всего меха-
низмы формирования доходов и поддержания занятости населения. 

 

17.2. Доходы и их источники. Социальное неравенство.  
Кривая Лоренца 

Главное звено в социальной политике государства занимает политика 
формирования доходов населения. 

Доход – это показатель результатов экономической деятельности. 
Можно выделить три главных источника денежных доходов: заработная 
плата, доходы от собственности (дивиденды, проценты, рента), социаль-
ные выплаты (пенсии, пособия по безработице и т.п.).  

Проблема доходов выступает, прежде всего, как проблема совокупного 
дохода семьи, который формируется, как правило, за счет всех трех назван-
ных источников дохода. Значимость этих источников для различных се-
мей различна. 

Однако при общих принципах формирования доходов, «заработанных» 
и полученных по каналам социальных программ, сохраняются условия не-
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равенства получаемых доходов, а значит, и уровней жизни различных сло-
ев и групп населения. 

В экономической теории степень неравенства доходов определяется по 
кривой Лоренца. (Макс Лоренц, американский экономист и статистик, 
1876–1959 гг.) 

«Доля семей» расположена на оси абсцисс, а «доля дохода» – на оси 
ординат (рис. 8). 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 8. Кривая Лоренца  

Теоретическая возможность абсолютно равного распределения дохода 
представлена биссектрисой. Это означает, что если 20 % всех семей полу-
чают 20 % от всего дохода, 40 – 40 %, а 60 – 60 % и т.д., то соответствую-
щие точки будут расположены на биссектрисе. 

В реальной жизни распределение выглядит иначе. Например. 10 % на-
селения получает 50 % всех доходов. 50 % населения – 20 % и т.п. 

В этом случае на графике мы получим кривую abcde, которая назы-
вается кривой Лоренца. 

Чем дальше эта кривая расположена от прямой 0е, тем менее равно-
мерно распределяются доходы в данном обществе. 

Если мы разделим заштрихованную площадь на треугольники 0ef, то 
получим показатель, отображающий степень неравенства в распределении 
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доходов, коэффициент Джини (по имени итальянского экономиста и ста-
тистика Коррадо Джини, 1884–1965 гг.)  

площадь

площадь треугольника 0

S
G

ef
 .  

Очевидно, что, чем больше площадь S и чем дальше кривая Лоренца 
будет отклоняться от кривой равновесия, тем больше коэффициент Джини.  

Для оценки уровня и динамики получаемого дохода используются по-
казатели номинального, располагаемого и реального дохода. 

Номинальный доход – это количество денег, полученное в определен-
ный период отдельным лицом. Если из этого дохода вычесть налоги и обя-
зательные платежи, то мы получим располагаемый доход, который можно 
использовать на потребление и сбережение. Реальный доход – это то коли-
чество благ и услуг, которое можно купить по действующим ценам на рас-
полагаемый доход в определенный период. 

Основной вид дохода – номинальный, он формируется в основном из 
трудовых доходов, доходов от капитала и трансфертных платежей, т.е. из 
различных выплат из общественных фондов. К последним относятся пен-
сионные фонды, фонды социального страхования и социальной защиты, 
выплаты по безработице, выплаты пособий и пр. 

 

17.3. Распределение и перераспределение доходов 

В основе механизма формирования доходов населения лежат распре-
делительные отношения, т.е. отношения между людьми по поводу опреде-
ления доли каждого члена общества в созданном продукте.  

Кроме того, распределение, формируя доходы, определяет возмож-
ность достижения социально-экономических целей развития общества, по-
зволяет влиять на уровень удовлетворения потребностей и, следовательно, 
на уровень жизни населения в стране.  

Объективное действие рыночного ценового механизма, как мы знаем, 
способствует росту дифференциации доходов и социальному расслоению 
общества, образования слоя не только богатых, но и бедных, что требует 
активного государственного вмешательства для преодоления социальной 
напряженности.  

Бедность, с полным на то основанием, может быть названа острейшей 
социальной проблемой национального масштаба, требующей неотложного 
решения и неординарных усилий государства как агента социальной поли-
тики.  

Для определения бедности используется концепция абсолютной бедно-
сти и относительной бедности.  
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Согласно концепции относительной бедности человек или семья яв-
ляются бедными в том случае, если средства, которыми они располагают, 
не позволяют им вести образ жизни, принятый в обществе, в котором они 
живут. 

Абсолютная бедность выражается в неспособности семьи на текущие 
денежные доходы удовлетворить основные потребности в пище, одежде и 
жилище. Для разработки программ ограничения бедности и социальной 
помощи важно выявить основные параметры этого социального процесса, 
т.е. измерить бедность. 

В России к бедным относятся те лица, чьи доходы ниже границы бед-
ности, которая соответствует величине прожиточного минимума и пред-
ставляет собой такой доход, который обеспечивает приобретение научно 
обоснованного минимального набора материальных благ и услуг для под-
держания жизнедеятельности человека.  

Следует помнить, что основополагающая функция государства – пере-
распределение национального дохода. 

Оно осуществляется двумя путями: 
– посредством налоговой системы; 
– посредством осуществления трансфертных программ. 
Чрезмерно активное вмешательство государства в перераспредели-

тельные процессы, выравнивание доходов ведет к снижению деловой ак-
тивности в обществе и сокращению эффективности производства в целом. 

С другой стороны, сокращение роли государства в регулировании до-
ходов населения ведет к росту дифференциации доходов, социальной на-
пряженности, обострению социальных конфликтов и в итоге – к падению 
производства, снижению его эффективности. 

Основные принципы, которые необходимо учитывать при разработке 
социальной стратегии и конкретных мер социальной политики, следую-
щие. 

Во-первых, механизм социальной защиты должен формироваться не на 
основе государственной благотворительности, а как совокупность государ-
ственных гарантий, предоставляемых каждому и обеспечивающих соблю-
дение прав человека. Соответственно для разработки такой системы необ-
ходимо определить социальные нормативы, которые должны отражать 
уровень жизни, быт и условия труда. 

Во-вторых, должен осуществляться дифференцированный подход к 
различным слоям и группам населения в зависимости от социального по-
ложения, возраста, трудоспособности и степени экономической само-
стоятельности. 

В-третьих, система социальной защищенности должна быть интегри-
рованной, многоуровневой (государственные органы – местные органы 
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власти – предприятия – общественные организации), действенной на всех 
уровнях с четким определением прав, ответственности и функций каждого. 

В-четвертых, стремление обеспечить стабильный уровень благосостоя-
ния для населения вовсе не означает некоей уравниловки, т.е. масштабы 
перераспределительных процессов в обществе не должны превышать оп-
тимальных размеров, позволяющих сохранить стимулы к квалифицирован-
ному, творческому, эффективному труду. 

 
Ключевые термины и их определение 

 (не более 5) 

№ Термин Определение 

1 Социальная политика 
Обеспечение условий для повышения благосостояния 
всех социальных слоев и групп населения и создания 
социальных гарантий 

2 Социальная защита 
Очень существенный, но отнюдь не исчерпывающий 
аспект содержания социальной политики. 

3 Доход Показатель результатов экономической деятельности.

4 Номинальный доход 
Количество денег, полученное в определенный пери-
од отдельным лицом 

5 Реальный доход 
Количество благ и услуг, которое можно купить по 
действующим ценам на располагаемый доход в опре-
деленный период 

 
Темы для докладов 

1. Основные тенденции в формировании и распределении личных до-
ходов населения и эволюция социальной структуры общества. 

2. Распределение доходов между семьями и черта бедности, обеспе-
ченности. Абсолютная и относительная бедность, физическая нищета. 

3. Домохозяйство как объект экономической и социальной политики. 
4. Кривая Лоренца как измеритель степени неравномерности распреде-

ления дохода. 
5. Экономическая эффективность и равенство: противостояние или 

единство? 
6. «Новые» русские и «новые» бедные России. 
 

Задачи 

З а д а ч а  1 
Население России разделено на квинтильные группы, а доля каждой из 

этих групп в общих доходах составляет соответственно: 5 %, 13 %, 15 %, 
17 % и 50 %. Постройте кривую концентрации (Лоренца) на основе приве-
денных данных и прокомментируйте рисунок. 
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З а д а ч а  2 
Определите изменение реальных доходов, если при темпе инфляции 

50 % в месяц номинальные доходы выросли за два месяца в 2 раза. 
 

Открытые вопросы 

1. Основная задача социальной политики – формирование ______ 
_______  _______ защиты. 

2. _______ ________ социальной политики – поддержка беднейших 
слоев населения. 

3. Три главных источника денежных доходов: ________ _______, дохо-
ды от собственности (______, _______, _____), социальные выплаты 
(______, пособия по безработице и т.п.). 

 
Тесты 

1. Социальная политика служит одним из важнейших направлений го-
сударственного регулирования экономики (да, нет). 

2. Социальное обеспечение осуществляется в виде предоставления уз-
кого спектра социальных услуг: денежные выплаты, талоны на бесплатное 
питание и приобретение одежды и обслуживание на дому престарелых и 
инвалидов (да, нет). 

3. Второе направление социальной политики – поддержка беднейших 
слоев населения (да, нет). 

4. Социальная политика служит одним из важнейших направлений го-
сударственного регулирования экономики (да, нет). 

5. Государство должно гарантировать равноправие субъектов на рынке 
труда, свободный выбор профессии, сферы и места приложения труда (да, 
нет). 

6. Показателем результативности социальной политики является уро-
вень и качество жизни населения. Под уровнем жизни населения понима-
ется уровень потребления материальных благ (да, нет). 

7. Фонд помощи безработным формируется обычно из трех источни-
ков: обязательные взносы предпринимателей; взносы работающих; дота-
ции из бюджета (да, нет). 

8. Точкой отсчета при определении реальной картины уровня жизни 
является «потребительская корзина», включающая набор благ и услуг, 
обеспечивающий определенный уровень потребления (да, нет). 

9. Доход – это показатель результатов экономической деятельности. 
Можно выделить три главных источника денежных доходов: заработная 
плата, доходы от собственности (дивиденды, проценты, рента), социаль-
ные выплаты (пенсии, пособия по безработице и т.п.) (да, нет). 

10. Согласно концепции относительной бедности человек или семья 
являются бедными в том случае, если средства, которыми они располага-
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ют, не позволяют им вести образ жизни, принятый в обществе, в котором 
они живут (да, нет). 

 
Теперь вы должны уметь 

1. Дать определение социальной политики 
2.Выделить основные направления социальной политики. 
3. Знать из чего формируется фонд помощи безработным. 
4. Дать определение социальной защиты. 
5. Проанализировать опыт стран наиболее продвинутых по пути по-

строения социально-ориентированной экономики. 
6. Расписать коэффициент Джини. 
7. Охарактеризовать распределение и перераспределение доходов 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Социальная политика: сущность и основные направления социаль-
ной политики. 

2. Показатели результативности социальной политики – уровень жиз-
ни, качество жизни, окружающая среда. 

3. Доходы и их источники. Политика доходов. Социальное нера-
венство. Кривая Лоренца. 

4. Проблемы инфляции и безработицы. Кривая Филлипса. 
5. Распределение доходов. Социальная защита населения в рыночных 

условиях. Социальная справедливость. 
6. Проблемы социальной политики в современной России. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Политика социальных расходов в современной России. 
2. Экономическая безопасность как составляющая качества жизни. 
3. Антикризисные меры в социальной сфере. 
4. Банкротство предприятий и социальная защита работников. 
5. Социальная политика в условиях экономического спада. 
7. Дифференциация доходов населения – стимул трудовой активно-

сти. 
 

Основная литература 

1. Камаев В.Д. Учебник по основам экономической теории [Текст] / 
В.Д. Камаев. – М.: МГТУ, 2012.  

2. Макроэкономика [Текст]: учебник / Г.А. Резник. – 2-е изд., испр. и 
доп. – Пенза: ПГУАС, 2008. – 302 с.  

3. Киселева, Е.А. Макроэкономика [Текст] / Е.А. Киселева. – М.: Экс-
мо, 2013. – 352 с. – (Высшее экономическое образование).  
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4. Журавлева, Г.П. Макроэкономика [Текст]: учеб. пособие / Г.П. Жу-
равлева. – М.: ИЦ РИОР, ИНФРА-М, 2011. – 127 c. 

5. Гусейнов, Р.М. Макроэкономика [Текст]: учеб. пособие для бакалав-
ров / Р.М. Гусейнов, В.А. Семенихина. – М.: Омега-Л, 2014. – 254 c. 
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ИНФРА-М, 2013. – 576 c. 

 
Дополнительная литература 

1. Государственные и муниципальные финансы [Текст]: учебник / под. 
ред. проф. С.И. Лушина, проф. В.А. Слепова. – М.: Экономист, 2013.– 763 с. 

2. Игнатов, А.В. Справедливость налогообложения – фактор экономи-
ческий [Текст] / А.В. Игнатов // ЭКО. – 2009. – №2. – С. 21-39. 

3. Мамаев, М.И. Оптимизация налоговых отчислений [Текст] / 
М.И. Мамаев // Законодательство и экономика. – 2011. – №7. – С. 36–37. 

4. Пансков, В.Г. Некоторые проблемы налоговой реформы в России 
[Текст] / В.Г. Пансков // Финансы.– 2010.– №12.– С. 24–27. 

5. Финансовое право Российской Федерации [Текст]: учеб. / отв. ред. 
М.В. Карасева. – М.: Юристъ, 2011. – 576 с. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 331

Тема 18. МЕЖДУНАРОДНЫЕ АСПЕКТЫ  
ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ 

18.1. Интернационализация экономики как основа формирования всемирного 

хозяйства. 

18.2. Международное разделение труда. 

18.3. Интеграционные и транснациональные факторы хозяйственного сближе�

ния 

18.4. Государственное регулирование внешнеэкономических факторов. 

 

18.1. Интернационализация экономики как основа 
формирования всемирного хозяйства 

Экономика любой страны на современном этапе является открытой 
экономикой, которая связана с другими странами мира сложной сетью ме-
ждународных торговых и финансовых отношений. 

Мирохозяйственные связи берут свое начало в мировой торговле, ко-
торая прошла путь от единичных внешнеторговых сделок до долго-
срочного крупномасштабного торгово-экономического сотрудничества.  

Важнейшими формами мировых экономических отношений являются 
международная торговля товарами и услугами, движение капиталов и за-
рубежных инвестиций, миграция рабочей силы, межстрановая кооперация 
производства, обмен в области науки и техники, валютно-кредитные от-
ношения. 

В результате интернационализации всех экономических процессов 
сформировалась следующая структура мирового хозяйства: 

1) мировой рынок товаров и услуг; 
2) мировой рынок капиталов; 
3) мировой рынок рабочей силы; 
4) международная валютная система; 
5) международная кредитно-финансовая система;  
Субъектами мирового хозяйства являются: 
 государства с их народнохозяйственными комплексами; 
 транснациональные корпорации; 
 международные организации и институты. 
Таким образом, мировое хозяйство есть система национальных хо-

зяйств отдельных стран, объединенных международным разделением тру-
да, торгово-производственными и научно-техническими связями. 

В комплексе факторов, побуждающих страны к экономическому взаи-
модействию, важнейшее место принадлежит индустриализации стран, вне-
дрению результатов научно-технического прогресса.  
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Именно эти факторы во многом предопределяют характер и формы 
международного взаимодействия, специфику участия в нем каждой от-
дельной страны, характер торгово-экономических, финансовых и иных 
взаимосвязей между различными странами. Но в этой структуре достаточ-
но отчетливо обозначаются центр и периферия, границы которых подвиж-
ны, изменчивы и во многом определяются уровнем развития производст-
венных сил в той или иной стране. 

Центр – это, главным образом, промышленно развитые страны с эф-
фективным рыночным хозяйством, развивающиеся по типу «социального 
рыночного хозяйства», т.е. страны, имеющие гибкий экономический меха-
низм, способный быстро адаптироваться к мирохозяйственной конъюн-
ктуре и осваивать достижения научно-технического прогресса, и экспорти-
рующие высокотехнологичную продукцию.  

Периферия – это, прежде всего, развивающиеся страны, как правило, 
имеющие сырьевую специализацию, недостаточно эффективный механизм 
саморазвития, относительно низкий уровень внутренней интегрирован-
ности экономики. В этих странах преобладают внерыночные, а зачастую и 
внеэкономические рычаги организации хозяйства, приводимые в действие, 
прежде всего силой государства. 

Однако центр и периферия далеко не обособлены, а наоборот, тесно 
взаимосвязаны, хотя экономическое сотрудничество развитых и разви-
вающихся стран весьма сложно и противоречиво. Дело в том, что эти стра-
ны решают задачи различного уровня, что затрудняет формирование ка-
кой-либо единой стратегии. 

Рост взаимозависимости различных групп стран при всей неравно-
мерности этого процесса позволяет более полно использовать нацио-
нальные ресурсы для решения внутрихозяйственных и общемировых за-
дач. 

 

18.2. Международное разделение труда 

В основе мирового хозяйства, сформировавшегося на базе националь-
ных хозяйств и экономических связей между ними, лежит международное 
разделение труда. 

Международное разделение труда (МРТ) представляет собой специа-
лизацию отдельных стран на производстве определенных товаров и услуг, 
которыми эти страны обмениваются между собой.  

На международном разделении труда строятся международные эконо-
мические отношения.  

Выделяют три основные формы: 
 специализация по отраслям и сферам экономики, называемая об-

щим МРТ; 
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 специализация на выпуске отдельных видов готовой продукции и 
услуг. Называется частным МРТ, или предметной специализацией; 

 специализация на производстве отдельных узлов, на стадиях техно-
логических процессов. Называется единичным МРТ. 

Международное разделение труда зародилось в мануфактурный период 
развития капитализма (XVII–XVIII). В это время основной формой реали-
зации МРТ были двусторонние и трехсторонние внешнеторговые связи. На 
рубеже XIX–XX вв. международное разделение труда охватило практиче-
ски весь мир.  

До промышленного переворота (конец XVIII – первая половина XIX в.) 
МРТ базировалось на естественной основе – различиях между отдельными 
странами в природно-климатических условиях, географическом положе-
нии, сырьевых ресурсах и источников энергии.  

В XX в. для этих стран характерна зависимость специализации от есте-
ственной основы со временем значительно уменьшается. Для этих стран 
характерна зависимость специализации от уровня и особенностей экономи-
ческого развития и, прежде всего, от развития технологического фактора. 

С индустриальной стадии начинается процесс постепенного переме-
щения центра тяжести мирохозяйственных связей из сферы обращения в 
сферу производства.  

За последние 25–30 лет МРТ полностью преобразилось. Старая двух-
ступенчатая модель международного разделения труда, при которой стра-
ны делились на две группы – индустриальные и аграрно-сырьевые – пере-
стала устраивать не только развивающиеся страны, но и развитые. Нача-
лось перемещение ряда производств из промышленно развитых стран в 
развивающиеся, что получило название «сброс технологий». В результате 
в течение 10–15 лет (что считается очень коротким периодом для масшта-
бов мировой экономики) международное разделение труда было модерни-
зировано. 

К 90-м годам окончательно сложилась трехступенчатая модель между-
народного разделения труда. Промышленно развитые страны, находящиеся 
на вершине мировой пирамиды международного разделения труда, моно-
полизировали прогрессивные технологии. Ряд развивающихся стран по-
прежнему выполняют традиционную роль поставщиков минерального сырья. 

Следует отметить, что в последние годы наблюдается массовая смена 
технологий, главными носителями которых являются транснациональные 
корпорации (ТНК) индустриально развитых стран, благодаря чему процесс 
транснационализации принял новые формы. 

В итоге сложилось принципиально новое международное разделение 
труда, основанное не только на привычной специализации по сферам, от-
раслям производства, предметной специализации, т.е. производстве от-
дельных товаров, но и на выпуске и поставке на мировой рынок компо-
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нентов, узлов, деталей. Стало возможным специализироваться на отдель-
ных стадиях технологических процессов. 

 

18.3. Интеграционные и транснациональные факторы  
хозяйственного сближения 

Переход в 60–80-е годы развитых стран на новую технологическую ба-
зу, с преобладанием всепроникающих информационных технологий со-
провождался бурным ростом мирохозяйственных связей. Усилилась ин-
тернационализация воспроизводственных процессов, причем в обеих ее 
формах – и интеграционной (через сближение, взаимоприспособление на-
циональных хозяйств), и транснациональной (через создание межнацио-
нальных производственных комплексов). 

Интеграция означает взаимопроникновение отдельных национальных 
хозяйств, согласование действий правительств в выработке экономической 
политики, отвечающей интересам всех участвующих в интеграционном 
процессе сторон, а также по отношению к третьим странам. Интеграция 
обеспечивается концентрацией и переплетением капиталов. 

Интеграционные процессы носят, как правило, региональный характер, 
приобретают форму объединений, направленных на достижение общих 
экономических целей.  

Первоначально интеграционные объединения создавались для отмены 
таможенных барьеров во взаимной торговле между странами-участницами, 
т. е. возникали так называемые «свободные зоны». Более сложные формы 
были направлены на организацию таможенных союзов, которые предпола-
гают свободное перемещение товаров и услуг внутри группировки и ис-
пользование таможенного тарифа (налога на ввоз товаров) по отношению к 
третьим странам. Создание общего рынка связано с ликвидацией барьеров 
между странами не только в торговле, но и при перемещении рабочей силы 
и капитала. Высшей формой проявления интеграционного объединения 
является экономический союз, который предполагает проведение государ-
ствами-участниками системы мер межгосударственного регулирования со-
циально-экономических процессов, протекающих в регионе. 

Наибольшей зрелости межстрановая интеграция достигла в Европей-
ском экономическом сообществе (ЕЭС), созданном в 1958 г. В настоящее 
время в данном интеграционном сообществе решаются проблемы свобод-
ного передвижения товаров, услуг и рабочей силы. То есть речь идет о соз-
дании «единого экономического пространства». Общие рынки созданы в 
Юго-Восточной Азии, Арабском мире, Африке и Центральной Америке. 

Транснационализация – это межгосударственная интеграция, реализуе-
мая на уровне частных фирм.  
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Организационное воплощение международные связи частных капи-
талов получили в деятельности транснациональных корпораций (ТНК). 
Транснациональные структуры объединяют национальные экономики не 
по географическому признаку (общность границ), а на основе глубоких 
воспроизводственных связей. Различают транснациональные корпорации, 
которые являются национальными трестами и концернами, имеющими 
значительные зарубежные активы (вложения), и, собственно, межфирмен-
ные союзы, возникшие на основе объединения, слияния частных капита-
лов. Если первый вид ТНК национален по капиталу и контролю, но меж-
дународен по сфере своей деятельности, то второму присуща международ-
ная рассредоточенность акционерного капитала и многонациональный состав 
ядра треста или концерна, ставшего его организационным воплощением. 

На долю транснациональных корпораций, пожалуй, наиболее распро-
страненных рыночных структур в мировой экономике, приходится более 
1/7 глобального производства товаров и услуг.  

Углубление международного разделения труда идет на основе конку-
рентной борьбы. Основным аргументом соперничества участвующих сто-
рон является сравнение научных потенциалов и технологических возмож-
ностей, которыми обладают страны. Характерной чертой современного 
мирового хозяйства является раздел технологической власти. Следствием 
этого является специализация развитых стран на экспорте наукоемких и 
техноемких изделий (радиоэлектроника, приборостроение). На долю же 
развивающихся стран приходится экспорт ресурсоемких и трудоемких из-
делий, производство которых зачастую ведет к нарушению экологического 
равновесия. Некоторые страны продолжают оставаться в русле монокуль-
турной сырьевой специализации. 

 

18.4. Государственное регулирование  
внешнеэкономических факторов 

Под внешнеэкономической политикой государства понимается дея-
тельность, направленная на развитие и регулирование отношений с други-
ми странами. 

Реализация внешнеэкономической политики государства предполагает 
определение стратегических целей государства во внешнеэкономических 
отношениях в целом и с отдельными странами, а также выработку методов 
и средств, обеспечивающих достижение поставленных целей, сохранение 
стабильности и устойчивости взаимосвязей. 

Следует учесть, что на внешнеэкономической политике практически всех 
стран мира сказываются такие явления мировой экономики и международ-
ных экономических отношений, как обострение конкурентной борьбы на 
мировом рынке, дестабилизация валютных курсов, растущее неравновесие 
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платежных балансов, огромная внешняя задолженность развивающихся 
стран, экономическая и политическая нестабильность в странах Восточной 
Европы и, прежде всего, в странах, ранее входивших в СССР, и др. 

Указанные процессы ведут к тому, что во внешнеэкономической поли-
тике постоянно взаимодействуют две тенденции: либерализация и протек-
ционизм. 

Либерализация имеет целью открыть внутренний рынок для иностран-
ных капиталов, товаров и рабочей силы, усилив, тем самым, конкуренцию 
на внутреннем рынке. 

В противоположность этому протекционизм представляет собой поли-
тику государства, направленную на защиту внутреннего рынка от конку-
рентов, а часто и на захват внешних рынков. 

Государственное регулирование внешнеэкономических связей осу-
ществляется с помощью широкого круга мер. Классическим инструментом 
здесь являются таможенные тарифы 

Таможенный тариф – это систематизированный перечень таможен-
ных пошлин, которыми облагаются товары при импорте, а в отдельных 
случаях – при экспорте из данной страны. 

Таможенная пошлина выполняет функцию налога, взимаемого при пе-
ресечении товаром таможенной границы. Она повышает цену импорти-
руемых (или экспортируемых) товаров и оказывает тем самым влияние на 
объем и структуру внешнеторгового оборота. Одновременно таможенный 
тариф выполняет и другие функции. В частности, он является важным ис-
точником средств, поступающих в бюджет. Таможенные тарифы также 
широко используются для облегчения условий доступа иностранных това-
ров на внутренний рынок. 

В своей внешнеэкономической политике государство использует оба 
инструмента регулирования в зависимости от определенного рынка, видов 
товаров и услуг. 

Сюда же относятся и протекционистские меры, направленные на со-
хранение природных ресурсов (нефть в США, медь в Мексике). 

Сторонники протекционизма выдвигают также тезис о необходимости 
защиты уровня жизни, что особенно характерно для американских авторов. 
Речь идет о том, что государство должно защитить высокий уровень жизни 
и высокую зарплату от коммерческой конкуренции со стороны стран, где 
уровень жизни значительно ниже. 

Иногда выдвигается и идея о необходимости сохранения за счет про-
текционизма некоторых социальных групп или видов деятельности. 

Самым распространенным в экономической теории аргументом долго-
временного порядка является положение о необходимости защиты новых 
или нарождающихся отраслей национальной экономики. Этот аргумент 
считается наиболее важным из всех выдвигаемых сторонниками протек-
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ционизма во внешней торговле. Весьма активно использует это положение 
Япония, длительное время защищавшая от иностранной конкуренции авто-
мобильную промышленность. Это происходило на этапе становления дан-
ной отрасли. 

Необходимый оптимум в государственном регулировании – это соче-
тание обоих инструментов, позволяющее защищать национальный рынок, 
но одновременно способствовать вовлечению страны в международное 
разделение труда. 

 
Ключевые термины и их определение 

№ Термин Определение 
1 Мировое хозяйство Система национальных хозяйств отдельных стран, 

объединенных международным разделением тру-
да, торгово-производственными и научно-техниче-
скими связями 

2 Периферия Это развивающиеся страны, как правило, имею-
щие сырьевую специализацию, недостаточно эф-
фективный механизм саморазвития, относительно 
низкий уровень внутренней интегрированности 
экономики 

3 Международное 
 разделение труда 

Специализация отдельных стран на производстве 
определенных товаров и услуг, которыми эти 
страны обмениваются между собой 

4 Транснационализация Межгосударственная интеграция, реализуемая на 
уровне частных фирм 

5 Внешнеэкономическая  
политика государства 

Деятельность, направленная на развитие и регули-
рование отношений с другими странами 
 

6 Таможенный тариф Систематизированный перечень таможенных по-
шлин, которыми облагаются товары при импорте, 
а в отдельных случаях – при экспорте из данной 
страны 

 
Темы для докладов 

1. Интернационализация экономики как основа формирования всемир-
ного хозяйства. 

2. Международное разделение труда и его роль в развитии мирового 
хозяйства. 

3. Интеграционные и транснациональные факторы хозяйственного 
сближения. 

4. Роль экономики России в мировом хозяйстве. 
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Задачи 

З а д а ч а  1 
На основании приведенных в таблице данных найдите выгоду страны-

экспортера пшеницы (на 1 т экспортируемой продукции) в условиях, когда 
между странами осуществляется свободная торговля (при использовании 
ими своих сравнительных преимуществ), и 3 т бананов обмениваются на  
1 т пшеницы. 

 
Затраты, ч на 1 т 

Страны 
бананы пшеница 

А 20 50 
В 15 90 

 
а) 10 ч.; 
б) 15 ч.; 
в) 30ч.; 
г) 55 ч.; 
д) 75 ч. 
Выберите правильный ответ. 
 
З а д а ч а  2 
Предположим, что в условиях автаркии страна А с использованием од-

ной единицы ресурса производит либо 10 ед. продукции Х, либо 40 ед. 
продукции У. Страна В в этих же условиях производит либо 30 ед. Х, либо 
15 ед. У. 

При установлении международных торговых отношений между этими 
странами: 

а) стране А целесообразно экспортировать товар Х и импортировать У; 
б) стране В целесообразно экспортировать товар У и импортировать Х; 
в) страны должны проводить специализацию, не рассмотренную в вы-

шеприведенных ответах; 
г) свободные торговые отношения рассматриваемым странам в данных 

условиях экономически невыгодны. 
Выберите правильный ответ. 
 

Открытые вопросы 

1. Субъектами мирового хозяйства являются: государства с их народ-
нохозяйственными комплексами; _________ __________; _______ 
________ и институты. 

2. ___________ имеет целью открыть внутренний рынок для иностран-
ных капиталов, товаров и рабочей силы, усилив, тем самым, конкуренцию 
на внутреннем рынке. 
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3. __________ _________ выполняет функцию налога, взимаемого при 
пересечении товаром таможенной границы. 

 
 

Тесты 

1. Субъектами мирового хозяйства являются: государства с их народ-
нохозяйственными комплексами; транснациональные корпорации; между-
народные организации и институты (да, нет). 

2. Выделяют две основные формы МРТ: специализация по отраслям и 
сферам экономики, называемая общим МРТ; специализация на производ-
стве отдельных узлов, на стадиях технологических процессов (да, нет). 

3. Транснациональные структуры объединяют национальные экономи-
ки не по географическому признаку (общность границ), а на основе глубо-
ких воспроизводственных связей (да, нет). 

4. Важнейшими формами мировых экономических отношений являют-
ся международная торговля товарами и услугами, движение капиталов и 
зарубежных инвестиций, миграция рабочей силы, межстрановая коопера-
ция производства, обмен в области науки и техники, валютно-кредитные 
отношения (да, нет). 

5. Интеграция означает взаимопроникновение отдельных националь-
ных хозяйств, согласование действий правительств в выработке экономи-
ческой политики, отвечающей интересам всех участвующих в интеграци-
онном процессе сторон, а также по отношению к третьим странам (да, нет). 

6. Таможенная пошлина выполняет функцию налога, взимаемого при 
пересечении товаром таможенной границы (да, нет). 

7. Периферия – это, прежде всего, развивающиеся страны, как правило, 
имеющие сырьевую специализацию, недостаточно эффективный механизм 
саморазвития, относительно низкий уровень внутренней интегрированно-
сти экономики (да, нет). 

8. Мирохозяйственные связи берут свое начало в мировой торговле, 
которая прошла путь от единичных внешнеторговых сделок до долго-
срочного крупномасштабного торгово-экономического сотрудничества (да, 
нет). 

9. Либерализация имеет целью открыть внутренний рынок для ино-
странных капиталов, товаров и рабочей силы, усилив, тем самым, конку-
ренцию на внутреннем рынке (да, нет). 

10. Мировое хозяйство есть система национальных хозяйств отдельных 
стран, объединенных международным разделением труда, торговопроиз-
водственными и научно-техническими связями (да, нет). 
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Теперь вы должны уметь 

1. Выделить важнейшие формы мировых экономических отношений. 
2. Сформировать структуру мирового хозяйства. 
3. Дать определение международному разделению труда. 
4. Выделить три основные формы международного разделения труда. 
 

Вопросы для обсуждения 

1. Интернационализация экономики как основа формирования всемир-
ного хозяйства. 

2. Внешнеэкономические связи и проблемы макроэкономического рав-
новесия. 

3. Внешнеэкономическая политика. Инструменты торговых ограниче-
ний. Государственная торговая политика. Таможенные тарифы. 

4. Мировой рынок труда. 
5. Включение российской экономики в мирохозяйственные связи. 
 

Дискуссионные вопросы 

1. Мирохозяйственная конкурентоспособность национальной эко-
номики. 

2. Внешняя торговля и окружающая среда. 
3. Экономическая интеграция стран СНГ. 
4. Включение российской экономики в мирохозяйственные связи. 
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ОТВЕТЫ И РЕШЕНИЯ 

ТЕМА 1 

З а д а ч а  1 
Решение: 
700 ед. – потребительские расходы домохозяйств – это поток от домо-

хозяйств к предприятиям; 
300 ед. – подоходные налоги – это поток от домохозяйств к государству; 
200 ед. – пенсии, стипендии, пособия – это поток от государства к до-

мохозяйствам;  
900 ед. – заработная плата – это поток от предприятий к домо-

хозяйствам; 
100 ед. – дивиденды – это поток от предприятий к домохозяйствам; 
150 ед. – налоги на прибыль корпораций – это поток от предприятий к 

государству; 
200 ед. – государственные закупки – это поток от государства к пред-

приятиям. 
40 ед. амортизации + 60 ед. нераспределенной прибыли – это потоки от 

предприятий к сектору имущества; 
200 ед. – чистые частные инвестиции – это поток от сектора имущества 

к предприятию; 
Таким образом, совокупный поток от домашних хозяйств = 700 + 300 = 

= 1000 ед., а к домашним хозяйствам = 900+100+200 = 1200. 
Следовательно, поток от домохозяйств к сектору имущества = 1200 –  

–1000 = 200 ед. 
Совокупный поток от государства = 200 + 200 = 400 ед., а к госу-

дарству = 300+150 = 450 ед. 
Следовательно, поток от государства к сектору имущества = 450 – 400 = 

= 50 ед. 
Совокупный поток от предприятий = 900+100+150+40+60 = 1250 ед., а 

к предприятиям = 700 + 200 + 200 = 1100 ед. 
Следовательно, поток от сектора имущества к предприятиям = 1250 – 

–1100 = 150 ед. 
 

От / к Домохозяйствам Предприятиям Государству
Сектору 

имущества 
Всего

Домохозяйств – 700 300 200 1200 
Предприятий 900+100 – 150 40+60 1250 
Государства 200 200 – 50 450 
Сектора иму-
щества 

– 200+150 – – 350 

Всего 1200 1250 450 350 3250 
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З а д а ч а  2  
Решение: 
Потребительские расходы С = 6000 – 500 + 200 – 1200 – 100 – 90 =  

= 4310 ед. 
 
 

ТЕМА 2 

З а д а ч а  1  
Решение: 
а) ВНП = 2002 + 104 = 400 + 40 = 440 долл. 
б) ЧНП = ВНП – амортизация = 440 – 64 = 416 долл. 
в) С = 2002 = 400 долл.; Вал. инвестиции = 104 = 40 долл. 
г) Чист. инвестиции = Вал. инвестиции – амортизация = 40 – 24 =  

=15 долл. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
а) 1989 г. 
б), в) ВНПном = ВНП.  Индекс цен 
ВНПреал = ВНПном/ Индекс цен 
 

Год Номинальный ВНП, 
млрд долл. 

Индекс уровня 
цен, % 

Реальный ВНП, 
млрд долл. 

1980 105 121 86,78 (деф) 
1984 54 91 59,34 (инфл) 
1989 98 100 98 

 
 

ТЕМА 3 

З а д а ч а  1  
Решение: 
а) рост; 
б) объем ВНП увеличится, уровень цен не изменится; 
в) объем ВНП и уровень цен возрастут; 
г) объем ВНП не изменится, цены повысятся; 
д) снизится; 
е) снижение цен на классическом и промежуточном отрезке кривой AS 

и падение объема ВНП на промежуточном и кейнсианском отрезках кри-
вой AS. 
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З а д а ч а  2  
Решение: 
Данное высказывание не всегда справедливо. Его истинность зависит 

от того, о каком участке кривой совокупного предложения мы говорим: на 
кейнсианском отрезке вообще не будет наблюдаться роста цен, на клас-
сическом – будет инфляция, на промежуточном – рост цен, сопровож-
дающийся ростом реального объема производства. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ТЕМА 4 

1. Какие из представленных в списке благ являются чистыми об-
щественными, смешанными или частными благами? 

а) демонстрация художественного фильма в кинотеатре; 
б) фонтаны на площадях города; 
в) минеральная вода в Железноводске, которую в павильоне цен-

трального парка города бесплатно пьют все желающие; 
г) общественный правопорядок; 
д) метрополитен. 
 
2. «Совместно потребляемые блага являются общественными бла-

гами». Ваш комментарий. 
 
3. «Наиболее простым и дешевым способом выявления общественных 

предпочтений относительно производства общественного блага является 
референдум».  

Вы согласны с этим утверждением? 
 
 

Уровень 
цен 

ВНП 

AD1 AD2 

AS 

AD1 

AD2 

AD1 

AD2 
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4. Для финансирования уборки улиц в поселке Н. требуется 500000 руб.  
Каждый житель должен внести 500 руб. 
Определите, какой вариант, скорее всего, окажется вероятным: 
а) один житель платит 500 руб., остальные жители – 499500 руб.; 
б) один житель не платит вообще, все остальное общество платит 

499 500 тыс. руб.; 
в) один житель платит 500 руб., остальные жители не платят ничего; 
г) один житель не платит, и все остальные члены общества не платят 

ничего. 
 
5. Какие из перечисленных ниже целей государственной политики яв-

ляются взаимозаменяемыми, взаимодополняемыми или нейтральными: 
а) рост ВВП и снижение уровня безработицы; 
б) увеличение ставок налога на прибыль предприятий и рост про-

мышленного производства; 
в) рост ВВП и увеличение экспорта?  
 
 

ТЕМА 5 

1. Какой порядок (процедуру) голосования постарается установить 
председательствующий, если он заинтересован в провале программы борь-
бы с инфляцией? 

 

Предпочтения 
Общественные цели 

Иванов Петров Сидоров 
Борьба с инфляцией 1 3 2 
Борьба с безработицей 3 2 1 
Борьба с преступностью 2 1 3 

 
Иванов, Петров, Сидоров – представители групп избирателей. 
 
2. Назовите преимущества и недостатки системы голосования по пра-

вилу единогласия. 
 
3. В Правительстве Российской Федерации обсуждается проект о повы-

шении импортных пошлин на ввозимые иностранные автомобили, экс-
плуатируемые более 7 лет. Какие группы общества выиграют от реали-
зации этого проекта? Какие группы проиграют? Поясните на этом примере 
феномен поиска ренты. 

 

4. В каком из приведённых пунктов речь идёт о « рациональном неве-
дении» избирателя? 

а) избиратель во время выборов губернатора области ставит знак «про-
тив всех» в избирательном бюллетене; 
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б) избиратель внимательно изучает все листовки с изложением про-
грамм политических партий на предстоящих парламентских выборах; 

в) избиратель голосует на участке в день выборов, пользуясь подсказ-
кой своего близкого друга; 

г) избиратель уехал в день выборов на свой дачный участок сажать 
картошку; 

д) избиратель голосует «по приколу» – кандидат кажется ему забав-
ным. 

 
5. Какие из перечисленных пунктов относятся к ситуации поиска рен-

ты? 
а) аграрное лобби проталкивает в парламенте решение об увеличении 

субсидий фермерам; 
б) правительством рассматривается закон об изъятии природной ренты 

у нефтедобывающих компаний; 
в) правительство Москвы обеспечило пенсионерам бесплатный проезд 

на общественном транспорте; 
г) законодательное собрание требует для своих членов установления 

размера пенсии, в пять раз превышающего ее средний уровень по стране. 
 

ТЕМА 6 

З а д а ч а  № 1  
Решение: 
а) см. таблицу: 
 

Год 
Стоимость обору-

дования 
Чистые инвестиции 

Валовые 
 инвестиции 

1992 100 0 1 
1993 120 20 21 
1994 140 20 21 
1995 160 20 21 
1996 200 40 41 

 
б) 1996 г.; да. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
Y = 10 + 0,7 Y + 50 + 100 
0,3 Y = 160 
Y = 533 1/3 млрд долл. 
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ТЕМА 7 

З а д а ч а  1  
Решение: 
(12 – 8) = 4 
42 = 8 % 
30092 % = 276. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
4125 – 100 
3712,5 – х; х =90 % 
Отставание ВНП = 10 % 
10/2,5 = 4  
Естественный уровень безработицы = 10 % – 4 % = 6 %. 
 
 

ТЕМА 8 

З а д а ч а  1  
Решение: 
х2 = 1,96 
х = 1,4 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
10501,2 = 1176 
1176 – 1000/1000100 % = 17,6 % 
 

ТЕМА 9 

З а д а ч а  1  
Ответ: 
а) см. таблицу:  
 

Год Население 
(млн чел) 

Реальный объем ВНП 
(млрд чел.) 

Реальный объем ВНП 
на душу населения 

(долл.) 
1 30 9 300 
2 60 24 400 
3 90 45 500 
4 120 66 550 
5 150 90 600 
6 180 99 550 
7 210 105 500 
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б) 150 млн чел.; 
в) 15 млрд долл.; 
г) 46,7 %; 
д) –9,1 %. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
503000·8 = 1200000 долл. 
 

ТЕМА 10 

З а д а ч а  1  
Решение: 
5000/2,5 + 400 = 2400 ден. ед. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: б 
MDt = 3000  0,1 = 300 млрд ден. ед.; 
MD = 400; 450; 500; 550; 600; 
re = 13 %. 
 

ТЕМА 11 

З а д а ч а  1  
Решение: 
20 % – 14 % = 6 %; 
1001,06 = 106 руб. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
1/0,2 = 5 400  5 = 2000 млрд ден. ед. 
 

ТЕМА 12 

З а д а ч а  1  
Решение: 
5+4 = 9; 1/0,2 = 5; 9  5 = 45 млрд. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
а) ЧНП1 = МV = 6006 = 3600 млрд руб.; 
б) ЧНП2 = 36001,05 = 3780 млрд руб.; 
М2 = 3780/6 = 630 млрд руб.; 
ΔМ = 630 – 600 = 30 млрд руб.; 



 349

МРm = 1 / 0,1 = 10. 
Покупка облигаций ЦБ = 30 млрд руб. / 10 = 3 млрд руб. 
 

ТЕМА 13 

З а д а ч а  1  
Решение: 
Годовой доход = 10000 руб.  0,08 + (10000 руб. – 9000 руб.) = 1800 руб. 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
Масса дивиденда = 2 млн руб.0,5 = 1 млн руб. 
Дивиденд = 1 млн руб./1000 = 1000 руб. 
Ставка дивиденда = 1000 руб./10000 руб.100 % = 10 % 
 

ТЕМА 14 

З а д а ч а  1  
Решение: 
 

Реальный ЧНП, 
млрд руб. 

Чистые налого-
вые поступления 
Т, млрд руб. 

Государственные закуп-
ки G, млрд руб. 

Бюджетный дефи-
цит (–) или изли-
шек (+), млрд руб. 

1100 215 280 –65 
1200 240 280 –40 
1300 265 280 –15 
1400 290 280 +10 
1500 315 280 +35 
1600 340 280 +60 

 
З а д а ч а  2  
Решение: 
а) дефицит госбюджета составляет 0,2 млрд долл.; 
б) излишек госбюджета составляет 0,2 млрд долл. 
 
 

ТЕМА 15 

З а д а ч а  1  
Решение:  
б) увеличить налоги более чем на 5 млрд руб., т.к. величина мультип-

ликатора государственных расходов больше величины налогового мульти-
пликатора. 
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З а д а ч а  2  
Решение: 
(200 – 150)  2000  0,4 = 40 млн ден. ед. 

 

ТЕМА 16 

З а д а ч а  1  
Решение: 
а) ΔЧНП = 3800 – 2800 = 1000 млрд руб. 
МG = 1/1 – MPC = 1/0,2 = 5 
ΔЧНП = ΔGМG 

ΔG = 1000 млрд руб. / 5 = 200 млрд руб. 
б) G1 = 360 + 200 = 560 млрд руб. 
Т1 = 360 млрд руб. 
Сальдо = 360 – 560 = – 200 млрд руб. (дефицит) 
 
З а д а ч а  2  
Решение: 
а) ΔЧНП = 3800 – 3200 = 600 млрд руб. 
МG = 1/1 – MPC = 1 / 0,25 = 4 
ΔG = 600 млрд руб. /4 = 150 млрд руб. 
б) МТ = МPC/MPS = 0,75/0,25 = 3 
ΔТ = 600 млрд руб. /3 = 200 млрд рб. 
в) G1 = 200 + 150 = 350 млрд руб. 
Сальдо = 200 – 350 = –150 млрд руб. (дефицит) 
Т1 = 200 – 200 = 0 млрд руб. 
Сальдо = 0 – 200 = –200 млрд руб. (дефицит) 
 

ТЕМА 17 

З а д а ч а  1  
Решение: 
Квинтильные группы – это 20 % доли населения, следовательно, мо-

жем составить следующую таблицу, систематизирующую информацию, 
необходимую для построения кривой концентрации доходов (кривой Ло-
ренца). 

 
Группа населения Доля населения, % Доля в доходах, % 

1 20 5 
2 20 13 
3 20 15 
4 20 17 
5 20 50 
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На основе данных таблицы построим график, описывающий распре-
деление доходов населения. 

 
З а д а ч а  2  
Решение: 
При темпе инфляции 50 % в месяц за два месяца рост цен составил:  

1,5 руб.2 = 3 руб. Номинальные доходы за два месяца выросли только в 2 
раза. Следовательно, реальные доходы сократились. 

 
ТЕМА 18 

З а д а ч а  1  
Ответ – а) Определим сначала характер специализации стран в ус-

ловиях свободной торговли, рассчитав для этого альтернативные издержки 
производства обоих видов продукции в рассматриваемых странах. 

 
Продукты 

Страны 
бананы пшеница 

А 0,4 2,5 
В 0,16 6,0 

 
Из анализа альтернативных издержек следует, что на производстве 

пшеницы должна специализироваться страна А, экспортируя ее в страну В 
с целью обмена на бананы. 

Для производства 1 т пшеницы стране А требуется 50 ч. Обменивая 1 т 
пшеницы на 3 т бананов, самостоятельное производство которых обошлось 
бы ей в 60 ч (3×20), страна А «экономит», таким образом, на каждой об-
менной операции 10 ч (60 – 50). 

 
З а д а ч а  2  
Ответ – в. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 352

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

В системе современных научных дисциплин экономическая теория вы-
полняет важную практическую функцию, направленную на разработку ре-
комендаций по оптимизации хозяйственных решений, принимаемых ры-
ночными субъектами в условиях несовершенной конкуренции, асимметрии 
информации и ограниченности располагаемых ресурсов. Сложностью 
предмета экономической теории обусловлено ее деление на четыре взаи-
мосвязанных раздела, каждый из которых представляет определенную сту-
пень научного анализа со спектром исследуемых проблем. 

Первый раздел – микроэкономика – ориентирован на изучение законов 
рационального поведения индивидуальных экономических субъектов, к 
которым относятся фирма, предприятие, домашнее хозяйство, конечный 
потребитель благ, собственник ресурсов. В спектре исследуемых проблем 
первого уровня экономического анализа находятся такие ключевые вопро-
сы, как: равновесие и неравновесие рынка, максимизация прибыли фирмы, 
формирующей предложение благ на рынках совершенной и несовершен-
ной конкуренции, максимизация общей потребителя, оптимизация объемов 
производства общественных товаров, минимизация отрицательных внеш-
них эффектов (экстерналий). 

Второй раздел – региональная экономика – направлен на изучение за-
конов, принципов и факторов устойчивого развития субъектов РФ, функ-
ционирующих как подсистемы национального хозяйства. На втором уров-
не экономического анализа ключевыми вопросами являются: цели и инст-
рументы реализации региональной политики социально-экономического 
развития, типология проблемных регионов, экономический и ресурсный 
потенциал региона, целевые комплексные программы развития региона. 



 353

Третий раздел – макроэкономика – исследует актуальные проблемы 
функционирования национальной экономической системы. В круг изучае-
мых вопросов входят причины, виды инфляции и безработицы, факторы и 
типы экономического роста, фазы экономического цикла, инструменты го-
сударственного регулирования рыночной экономики. 

Четвертый раздел – мировая экономика – охватывает темы, посвящен-
ные вопросам международного движения рабочей силы и капитала, инте-
грации национальных сообществ, причин и последствий мировых эконо-
мических кризисов, паритета валют, экспорта и импорта. 

Таким образом, экономическая теория изучает проблемы современного 
общества на четырех аналитических уровнях, используя совокупность об-
щенаучных и частных методов познания. Наиболее широко применяются 
такие методы, как индукция и дедукция, анализ и синтез, абстрагирование 
и агрегирование, экономико-математическое моделирование, функцио-
нальный и графический методы. Данные методы используются в рамках 
нормативного и позитивного подходов на базе принципа экономической 
рациональности. Всестороннее и глубокое изучение экономической теории 
позволит будущим менеджерам принимать эффективные управленческие 
решения с учетом тенденций развития внешней и внутренней среды функ-
ционирования фирмы. 
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