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KOMMYHHKATHBHBIX HAaBBIKOB CTYICHTOB. TecTOBbIC 3aJaHUs, 3aJaHus A pPyOEKHOTO
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MPEOVNCIIOBUE

[Tocobue HampaBlieHO Ha peaiu3allii0 OCHOBHOW L€ y4eOHOU AucCIu-
IHbI «AHOCTpaHHBIHN SA3bIK» B HESI3IKOBOM By3€ — (DOPMHUPOBAHUE U PA3BUTHE
JOCTATOYHOTO  YPOBHSI HMHOSI3BIYHOM  MPO(ecCHOHAIbHO-OPUEHTUPOBAHHOMN
KOMMYHUKATUBHOM KOMIETEHIMH, MO3BOJSIOIEH CTYAEHTaM MCHOJb30BaTh
MHOCTPAHHBIN S3bIK KaK CPEJICTBO MPOPECCUOHAIBHON MEXKYJIBTYPHOU KOM-
MyHHUKallUM Ha YpPOBHE MEXKIYHAPOAHBIX CTAaHAAPTOB U B MPO(decCHOHATLHOM
JESTEIBHOCTH B YCIOBHSX I100aNU3alMK PhIHKA UHTEIIEKTYaIbHOTO TPYyAa.

[TocoOue cTaBUT TakKe LIENbI0 HAyYUTh OCHOBAM MUChbMEHHON KOMMYHHUKa-
iy B ¢opme pedepupoBaHMs U TOTOBUT CTYJIEHTOB K MEpeBoay mpodeccuo-
HaJIbHOW JNOKyMeHTauuu. [lns pa3Butus yMmeHuii pedepupoBaHUSI HCIIONH30-
BaHbI AyTEHTUYHBIE TEKCThI SKOHOMUYECKOTO MTPOQUIIS.

[IpuoOpereHne ¢ TOMOIIBIO JAHHOTO Yy4eOHOro MOCOOWs CTyJIEeHTaMHu
KOMMYHHUKATHBHOW KOMIETEHIIMM B OOJIACTH JI€JIOBOTO OOIICHHS Ha HEMEIIKOM
A3bIKE IMPENOJIaraeT pa3BUTHE B Ipouecce OOyYEeHHs CIEAYIOIIUX HABBIKOB:
YCTHOTO JI€JIOBOr0O OOIIeHHs (MeperoBopbl, Teae(OHHBIE pPa3rOBOPbI, JIMYHOE
00I1IeHNE); YTCHUS JEIOBOM KOPPECTIOHICHIINU C 1EIbI0 MOUCKAa HEOOXO0IUMOM
uH(popMaIMu; TepeBoja JENOBOM KOPPECTOHJAEHIMU C PYCCKOro s3blKa Ha
HEMELIKUI; MUCbMA JIISI BEACHUS JE€JIOBOM MEPENUCKHU.

KoMMyHUKaTUBHO-OPUEHTUPOBAHHBIA U MPOPECCHOHAIBHO-HAIPABICHHBIN
XapakTep JaHHOTO TocoOus CrnocoOCTByeT (OPMUPOBAHHIO Yy CTYICHTOB
HABBIKOB U YMEHHI CaMOCTOSITEILHON M TPYNIOBOM pabOThI, a TAKKE TOTOBUT
CHEIUATNCTOB K HaJXUBAHUIO MPOGECCHOHANTBHBIX MEXIYHAPOIHBIX CBSI3EH, B
KOTOPBIX OHM CMOTLYT BBICTYIIaTb B Kaue€CTBE IIOJHOLEHHBIX JI€JTOBBIX
MapTHEPOB, MOBbIIIAS, TEM CAMbIM MOTUBALIMIO U3YYEHUS AEJIOBOTO HEMEIKOTO
A3BIKA.



BBEOEHUE

VYkperienne MeXIyHApOAHBIX OTHOIICHWW, 3HAYUTEIBHBIA MO 00beMy
JIBYCTOPOHHUN TOTOK MpodecCHOHATbHON HHPOPMAIMH CBUAETEILCTBYIOT O
HEOOXOJMMOCTH KOHKPETH3allMU Ieied M 3a1ad OOy4eHHs WHOCTPaAaHHOMY
A3BIKY B YUPEKJIEHUSAX BbICIIETO MPO(eCcCHOHATBHOTO 00pa30BaHus.

B Hacrosiiee BpemMsi OJHMM M3 OCHOBHBIX KPUTEPHUEB, OINPEIEISIOUINX
3¢ (PeKTUBHOCT, y4eOHOro Mpouecca, SBIAETCS BO3MOXHOCTb MPUMEHHTD
3HaHUS U YMEHHS (B TOM 4HCIe — B 00JIaCTH MHOCTPAHHOIO SI3bIKAa) B HEIO-
CPEACTBEHHOM NPAKTHUYECKON JeATeNbHOCTH. [IpakTHueckoe HCIOJIb30BaHKE
MHOCTPAHHBIX SI3bIKOB B MPO(ECCHOHATBLHOMN AESTENIbHOCTU CBSI3aHO i 00b-
IIMHCTBA BBITYCKHUKOB BY30B, TIJIaBHbIM 00pa3oM, C HMX HAampaBlICHUEM WU
npodusieMm 00ydeHusI.

YyebHoe mocobue ComepXuT MpoPecCUOHATBHO-HATIPABICHHBIM MaTepual
Ha HEMEIKOM sI3bIKe MO HampaBieHHsM NoArotoBku 38.03.01 «OkoHOMUKAY,
38.03.02 «MeHnemKMEeHT», 1JIsl MaruCTPaHTOB U ACIIUPAHTOB.

[locoOue cocTOUT HX Tpex uYacTed, Kaxkaas U3 KOTOPBIX COIEPIKUT
IPEINUCIOBUE, BBEICHHUE, IIOCIECIOBATEIbHO W3JIOKEHHBIA JIEKCUYECKUN MU
rpaMMaTHYEeCKUN MaTepuall, IPUIOKEHUS.

Yacts | (BBonHas) coctout u3 6 ypokoB. OCHOBHOM 3a/1ayeil IEKCHYECKOTO
U IPaMMaTHYECKOro Marepuaia JaHHOW 4YacTU SIBJISETCS BBEIACHUE U aKTH-
BU3aIMs MPOPUIBHOrO NpodhecCHuOHANTbHO-OPUEHTHPOBAHHOTO JIEKCUYECKOTO U
IrpaMMaTUYECKOro Marepuajga SKOHOMUUYECKON TEMATUKHU, YTO TOTOBUT CTYACH-
TOB K BOCIPHUITHIO OPUTHMHAIBHOTO ayTEHTUYHOIO MaTepuana JI0CTaTOYHO
BBICOKOTO YPOBHS CIOXKHOCTU OCHOBHOW 4yacTu II. Kaxawiii u3 ypokoB yactu [
UMEET OJAHOTUIIHYIO CTPYKTYPY U BKJIIOYAET B ceOsl:

1. OcHOBHOI1 TEKCT ypoKa
Jlexcuueckue ynpaKHEHUS U yIPaKHEHUS Ha CJI0BOOOpa3OBaHuE;
I'pammaTrnueckuil MaTepuran
['paMmMaTHueckue yrnpaxHeHHUs
OpuruHaibHbIe TEKCTHI 17151 Ay JUTOPHON pabOTHI;

I'noccapui

7. JlabopatopHasi paboTa, COCTOsSIIAsl U3 BOMPOCOB M3 00JIACTH JICKCUKH,
IrpaMMaTHKU U COJIEpkKaHUSI OCHOBHOT'O TEKCTa YPOKa.

Kaxnpiit ypok yactu Il cogepKuT KOMILIEKC pa3HOOOpa3HbIX yHpPaKHEHUM
Ha BCE BUJbI peueBoi nedaresnbHOCTH. Ocoboe BHUMaHUE YIENsIeTCsl BOIIPOCaM
Pa3BUTHUSL YMEHUSI YTEHUS U MEpPeBOJa, T.€. OOYUYEHHIO CTpATerusM YTCHHUS U
NOHUMAaHUs, a TaK K€ CIoco0aM PACKPBITHUSI 3HAYEHHS] HE3HAKOMBIX CIIOB U
noustuil. Yacts Il (ocHOBHas) cocTouT U3 12 ypoKOB, BKIIOYAIOIINX:

1. OcHOBHOI1 TEKCT ypoKa

2. CHHCOK CIJIOB K TEKCTY

3. VYmpaxHEHHs K TEKCTy
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4. T'pamMaTnueckuii MaTepual

5. Jlekcuko-rpaMMaTU4eCKUe yIIpaKHEHUS

6. TekcThl 111 aHHOTUPOBAHUS U pedepupoBaHus

B crpykrypy wactu III mocoOusi BKiIIOUEHBI KOMMYHUKATHUBHBIE TEMBbI,
U3YYEHUE KOTOPBIX IO3BOJUT CTYJECHTaM OOIIAThCS B CUTYyalUsX JEJIOBOM
3apyOeKHON TOE37KU, OOLIEHUsI ¢ 3apyOeHBIMHU MapTHEpaMu IO BOIPOCAM
3aKyIOK TOBapa, NOCEIIEHNs SPMapPOK U BBICTABOK U T.JI.

ITocobue comepkuT pasnen «ITHUKA U SA3bIKOBBIE 0COOCHHOCTH TelIe(OHHBIX
IIEPErOBOPOBY», YTO MOKET OKa3aTh CTYJEHTaM PEajbHYIO MOMOIIb B Oyaymieil
npo(eCCUOHATLHOW ~ JESTENbHOCTH, IOCKOJIbKY paboTa SKOHOMHCTAa W
MEHE/Kepa B 3HAUMTEIBHON CTEIEHU CBA3aHa C TeNe(OHHBIMH MEPETOBOPAMH,
B TOM YHCJIE — C 3apyOeXHbIMU NapTHepaMu. B naHHOM paznerne paccMarpu-
BAIOTCS CJIEAYIOIIME BOIPOCHI: CTUIb TeIe()OHHBIX NEPErOBOPOB, CXema Tele-
¢boHHOrO pasroBopa, oOpalleHUE W HAyYajJo Pa3roBopa MO TelaePoHy, JTUUYHOE
oOleHre u o0IIeHUe Yepe3 MOCPeIHNKa, TeMaThKa TeJle(OHHBIX MEPEroBOPOB,
3aBepllIeHre pa3roBopa no tenaedoHy u ap.

TexkcThl 7151 cCaMOCTOSATEIBHOTO UYTEHUS, pepepUpOBaHUS U aHHOTUPOBAHUSA
C COOTBETCTBYIOIIUMH YIPAKHEHHUSIMHU, PUBEACHHBIC B MMOCOOMH, MO3BOJISIOT
CTyJIeHTaM, MarucTpaHTaMm W aclupaHTtaMm c(hopMUpOBaTh HABBIKM CAMOCTOS-
TEIBHOIO M3YYEHHUS OPUTMHAIBHON MpodeccroHalbHO-OPUEHTUPOBAHHOMN
JUTEpaTYphl U COCTABJICHUsS aHHOTAUUN U pedepaTUBHBIX 0030pOB K TEKCTaM.
[lepen maHHBIMM TEKCTaMHU MPEACTABIEHb PEKOMEHAALMH, IJIAH U KIIUILIE JJIs
pedepupoBaHus TEKCTOB TPOPECCHOHATILHON TEMATHKH.

[IpodeccnonanbHO-OPUEHTUPOBAHHBIN XapaKTep TEKCTOBOTO U JIEKCHKO-
rpaMMaTHYECKOr0 Marepuaja pacCuuTaH Ha JajbHEMIlee pa3BUTHE HABBIKOB
YCTHOW M NMUCBMEHHOW PEYM B pEe3yJIbTaTe OBJIAJICHUS PEUYEBBIMH 0Opa3Lamu,
coJiepKallMMHU HOBBIE JieKcuyeckue siBieHus. Kpome Toro, nzydueHue AaHHOTO
Kypca pa3BUBaeT JOTMYECKOE MBILIUIEHUE, YCTaHABIUBAET, YIIyOlseT W
pacuIMpsieT MEeXIUCLUMIUIMHAPHBIE CBSI3M, PACKPbIBAET B3aMMOCBA3b S3bIKA U
KYJbTYpPbl, IOBBIIIAET SA3BIKOBYIO KYJIbTYpY CTYIEHTA, BOCIHTBHIBAET B HEM
TaKUE€ KayecTBa, KaK YyBCTBO OTBETCTBEHHOCTH, CAMOYBA)KEHHE U YBa)KCHUE
JIPYTUX KYyJIbTYp, KOMMYHHKAOEJIbHOCTh, CIIOCOOCTBYET pACIIMPEHUIO Hay4y-
HOT'0, SKOHOMHUYECKOT0, JTUHTBUCTUYECKOTO M OOIIEro Kpyrosopa CTyAEHTa, a
TAaK)K€ TIOBBIIIAET €ro KOHKYPEHTOCIOCOOHOCTh Ha  POCCUHMCKOM U
MEXAYHapOJIHOM PBIHKE TPY/a.

[IpaBuna u HOpMBI O(QOpPMIICHHUS EIOBONW KOPPECMOHACHIINH, KpPaTKUN
rpaMMaTHYECKUI CIPAaBOYHUK; TEPMUHOJIOIMYECKUH CIIOBAph IO 3KOHOMHU-
YECKOM TEeMAaTHKE CIOCOOCTBYIOT CHHMIKEHHMIO YPOBHSI TPYIHOCTH NpU padoTe
HaJ OPHUIMHAJBHON NPOPEeCCHOHANBHOW JHUTEPAaTypold M JOKyMEHTaluued Ha
HEMELIKOM f3bIKE B COOTBETCTBYIOIIEH OTpACIN 3HAHUIA.

Pekomennyercss u3ydyeHHe YpOKOB B NPEMJIOKEHHOW B MOCOOMH IMOCIe-
JOBaTEIbHOCTH, TaK Kak Y4yeOHbI MaTepuas OpraHUW30BaH MO MPUHLUITY
YBEJIMYEHUS TPYAHOCTU U TIOCTETICHHOMY JICTAJIM3UPOBAHUIO HHPOPMALIUH.
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Lektion 1
Zahlung und Zahlungssicherung

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Die Zahlungsbedingungen bestimmen, wann, auf welche Weise, in welcher
Wihrung und auf welchem Ort der Zahlungsschuldner aus einem
abgeschlossenen Geschift Zahlung zu leisten hat.

Mit dem Zahlungstermin wird der Zeitpunkt der Félligkeit der Zahlung
festgelegt. Je nachdem, ob Zahlung vor der Warenlieferung, bei Aufnahme der
Dokumente, bei Eingang der Ware oder zu einem spéteren Zeitpunkt zu leisten
ist, unterscheidet man in der AuB3enhandelspraxis Kassa bzw. Kreditgeschifte.
Haufig sind diese doch im einzelnen AuBenhandelsgeschift kombiniert
anzutreffen. Die Zahlung erfolgt rechtzeitig, wenn der Kéufer die zur Bewirkung
der Zahlung erforderlichen Handlungen zur vereinbarten oder gesetzlich
vorgeschriebenen Zahlungszeit an seinem Sitz (Niederlassung) vornimmt. Die
Zahlung braucht zum Zeitpunkt der Falligkeit noch nicht beim Verkdufer oder
bei dessen Bank eingegangen zu sein, es sei denn, dies wurde im Vertrag
vereinbart.

Der im AulBlenhandelskaufvertrag (AKV) vereinbarte Zahlungsort ist der
Ort, wo die Zahlung fillig wird. Soweit sich aus dem Vertrag nichts anderes
ergibt, ist der Zahlungsort nach Wahl des Kéufers eine der vom Verkéufer
angegebenen Banken. Der Kiufer triagt die Kosten der Geldiibermittlung bis
zum Zahlungsort.

Die Valuta der Zahlung bezeichnet die Wéhrung, in der der Kaufpreis
tatsdchlich gezahlt werden muss. Die Moglichkeit, den Warenpreis in der einen
Valuta und die Bezahlung in eine andere Valuta festzulegen, kann als Sicherung
gegen das Valutarisiko ausgenutzt werden.

Die gebriuchlichsten Zahlungsarten in den Wirtschaftsbeziechungen der
Staaten sind, angestuft nach der Zahlungssicherung und dem geringeren oder
groBeren  Wihrungsrisiko, die Vorauszahlung bzw. Anzahlung, das
Dokumentenakkreditiv, das Dokumenteninkasso (Kasse gegen Dokumente und
Dokumente gegen Akzept), die Zahlung nach Erhalt der Ware und das offene
Ziel. Welche dieser Zahlungsarten im jeweiligen AuBenhandelsgeschift zur
Anwendung kommt, hdngt von verschiedenen Umstinden ab und zwar
insbesondere vom Okonomischen Kréfteverhéltnis zwischen Verkdufer und
Kaufer (Konjunkturlage, Verkdufer- oder Kédufermonopol), von der Bonitét der
Vertragspartner,  besonders  des  Kéiufers und der  bisherigen
Geschaftsentwicklung, von markt- und warenbedingten Ursachen und von der
Wertigkeit und dem Charakter der gehandelten Waren.



Vokabeln
1. Zahlung f - niiarex
plinktliche Zahlung — cBoeBpemMeHHBII M1aTeXk
vollstindige Zahlung — moJyiHbIH M1aTEXK
eine Zahlung anweisen — mOpy4YuTh MPOBECTH TIATEXK
2. erbringen — MpOW3BECTH TIATEK
stunden — OTCPOYHTH IIATEK
einstellen — mpekpaTuTh, IPUOCTAHOBUTH TIIATEXK
wiederaufnehmen — BO300OHOBUTS TIJIATEX
erhalten, empfangen — momy4yuTs miarex
verweigern — 0TKa3aThesl OT IJIaTexka
mahnen (an, Akt:) — HATOMHUTB O TIIATEXKE
die Zahlung geht ein — mmaTex moctynaer
bleibt aus — maTex He MOCTyMaeT
erfolgt in Dollar — npou3BoguTCs B Aoapax
Zahlungsanweisung f, Zahlungsauftrag m — niarexnoe nopyuenue
Zahlungstermin m, Zahlungsfrist f — cpok miarexa
Zahlungssicherung f — oGecneuenue miarexa
Zahlungsverkehr m — mmaTexxHbiit 060poT
Zahlungsfahigkeit f — mnaTexxecrnoco6HOCTD
3. Filligkeit f — nactynnenue cpoka (der Zahlung, des Wechsels). Der Wechsel
ist am 5. Mai féllig. — cpox ymiaTel Mo BEKCENro 5 Masl.
4. Zahlungsart f — Buj mutatexa
Vorauszahlung f — aBaHCOBBII MIaTEX)K
Dokumentenakkreditiv m — qokyMeHTapHbBIN aKKpEIUTHUB
Dokumenteninkasso n — JoKyMeHTapHOE UHKACCO
Zahlung nach Erhalt der Ware — miiarex no nonyueHnuro ToBapa
5. Sitz m — MECTO HaXOXJEHUS
6. Schuldner m — gomkHHUK
7. Bonitit f — I) mnaTexecrnocoOHOCTh. 2) Xopolas pernyTalus
8. Usance f — ToproBuIii 00bIyait
9. Wert m — croumocTb

Ubungen zum Text

Ubung 1.
Beantworten Sie die folgenden Fragen!
l. Welche Rolle spielt der Zahlungstermin bei der Abwicklung von
AuBenhandelsgeschiften? 2. Wodurch unterscheiden sich Kassa- und
Kreditgeschifte? 3. Wann kénnen wir sagen, dass die Zahlung rechtzeitig erfolgt
ist? 4. Wie sind die gebrauchlichsten Zahlungsarten? 5. Was ist fiir die Wahl der
Zahlungsart von ausschlaggebender Bedeutung? 6. Was verstehen Sie unter dem
Kéufer bzw. dem Verkaufermonopol?



Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

die Zahlung leisten, bewirken, erbringen; den Zeitpunkt der Félligkeit festlegen;
rechtzeitig erfolgen (die Zahlung); den Zahlungstermin vertraglich vereinbaren;
beim Verkdufer eingehen (die Zahlung); eine Bank angeben; die Kosten der
Geldiibermittlung tragen; den Kaufpreis zahlen; den Warenpreis festsetzen; als
Sicherung gegen das Wahrungsrisiko ausnutzen.

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die Wortgruppen ins Deutsche! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
MPOM3BECTH IIIATEK; YCTAHOBUTh HACTYIUICHHE CpOKa IUIaTeXa; ObITh
MIPOU3BEJCHHBIM CBOEBPEMEHHO (TIJIaTeX); corjacoBaTh B JOTOBOPE CPOK
rJiaTexa; MOCTYNMUTh K MpoJaaBlly (ITIaTex); yka3zaTh OaHK; HECTU PacXOJbl IO
NepeBoly JCHEr; yIUIaTUTh TMOKYMHYK I1IeHY;, YCTaHOBUTH IIEHY TOBapa;
WCII0JIb30BaTh B KQUECTBE rapaHTHUU OT BaJIOTHOTO PHCKA.

Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen ins Russische!

Der Einbruch des Goldpreises; der Riickgang des Kupferpreises: der Sturz des
Zinnpreises; der Abbau der Zuckervorrite; der Zwang zur Modernisierung der
Anlagen; der Preisauftrieb in England; der erneute Preisanstieg; der verstirkte
Einsatz von Silber.

Nebensiitze mit «es sei denn, dass...» — «3a UCKIWUeHUemM moz2o ciayuas,
Kozoa.. »

Ubung 7.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

. Auf dem Aluminiummarkt steht eine nachhaltige Erholung kaum in Sicht - es
sei denn, dass Pfund wolle auf Talfahrt gehen. 2. Jedes Mitgliedsland war
verpflichtet, zugunsten der Wihrung eines anderen Staates zu intervenieren, es
sei denn, dass die eigene Wéhrung im Kurs sinkt. 3. Eine starre Reihenfolge der
Uberlegungen bei der Bearbeitung des Marktes gibt es nicht, es sei denn, dass
die Moglichkeit des Marktzugangs geklart werden muss. 4. Es kann
grundsitzlich nicht davon ausgegangen werden, dass ein Konzern einem
fremden Land den neuesten Stand seiner wissenschaftlich-technischen
Erkenntnisse in die Lizenz vergibt, es sei denn, er rechnet damit, aus dem
betreffenden Land auch seinerseits dringend bendtigte wissenschaftlich-
technische Losungen erwerben zu konnen. 5. Ein Mitglied des Internationalen
Wihrungsfonds soll nicht eine Anderung der Paritit seiner Wihrung
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vorschlagen, es sei denn, um eine grundlegende Storung des Gleichgewichts zu
beheben.

Soweit-Sitze
Ubung 8.
Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!
1. Der Zahlungsort ist eine der vom Verkaufer angegebenen Banken, soweit sich
aus dem Vertrag nicht anderes ergibt. 2. Die Zahlung ist bei Eingang der Ware
zu leisten, soweit nicht anderes vereinbart wurde. 3. Der Kaufer tragt die Kosten
der Geldiibemiittlung bis zum Zahlungsort, soweit die Parteien nichts anderes
vereinbart haben. 4. Der Zahlungsverkehr wird mittels Bankverrechnungen
abgewickelt, sofern der Exporteur keine versierte Werbeabteilung besitzt, sollte
er sich bei der Gestaltung des Anzeigentextes der Werbefachleute bedienen.

Brauchen + «zuw» + Infinitiv
wird fast ausschlieBlich mit den Negationen «nicht» und «kein» oder Adverbien
«nury, «kaumy gebraucht und iibersetzt «He HY)KHO», KHYKHO TOJIKO»

Ubung 9.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Auf die Folgen des Kapazititsiiberschusses in der Seeschifffahrt braucht hier
nicht nidher eingegangen zu werden. 2. Lange Zeit war der Papiermarkt ein
klassischer Kaufermarkt gewesen, die Verbraucher nur bei Bedarf diese oder
jene Sorte zu bestellen und konnten sicher sein, prompt beliefert zu werden. 3.
Eine direkte Eisenbahnverbindung zwischen der Tiirkei und dem Irak braucht in
diesem Jahr kaum hergestellt zu werden. 4. Bei den neuen Lieferungen brauchen
keine Importdepots bei den italienischen Banken gestellt zu werden. 5. Hinzu
kommt noch ein Umstand. Im kommenden Jahr wird nicht gewéhlt, es braucht
deshalb keine Riicksicht auf die Wahler genommen zu werden.

Lektion 2
Das Dokumentenakkreditiv

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Das Dokumentenakkreditiv gehort zu den am haufigsten vereinbarten
Zahlungsarten. Das Wesen des Dokumentenakkreditivs besteht in der
vertraglichen Zusicherung einer Bank, fiir Rechnung ihres Auftraggebers
innerhalb eines festgelegten Zeitraumes an einen bestimmten Empfanger gegen
Einreichung vorgeschriebener Dokumente einen bestimmten Beitrag in einer
vorgeschriebenen Wahrung zu zahlen. Das Dokumentenakkreditiv macht den
Verkaufer von der Zahlungsfahigkeit des Kdufers unabhingig.

Im Folgenden soll aus der Sicht der Zahlungssicherung, also aus der des
Verkdufers, auf die Beziehungen zwischen Verkdufer und Kéufer sowie
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zwischen Akkreditivbank (bzw. bestitigender Bank) und Verkaufer eingegangen
werden.

Soll die Zahlung durch Stellung eines Dokumentenakkreditivs gesichert
werden, so muss das im AuBlenhandelskaufvertrag (AKV) durch Aufnahme der
so genannten Akkreditivklausel vereinbart werden. Hieraus resultiert die
Verpflichtung des Kaufers, zugunsten des Verkdufers ein Dokumentenakkreditiv
eroffnen zu lassen. Dieses soll die Zahlung des Kaufpreises sichern und den
Zahlungsweg fixieren.

a) Lasst sich zur Zeit des Vertragsabschlusses die genaue Hohe des Betrages
noch nicht iibersehen (z. B. bei Toleranzvereinbarungen) und will der Kéufer es
dem Verkdufer {iberlassen, den Betrag endgiiltig zu beziffern, so muss der
Zusatz «ca» oder &hnliches vereinbart werden. In diesen Féllen ist die
Abweichung von 10 Prozent statthaft. Fehlt dieser Zusatz, so ist die Bank spéter
berechtigt und dem Kéufer gegeniliber mangels anderweitiger Vereinbarung
verpflichtet, keine Uberschreitung der Akkreditivsumme zuzulassen.

b) Bei der Festlegung der Akkreditivwahrung sind eventuell beziehende
Clearingabkommen zu beriicksichtigen. Gleichzeitig sollte ein wirksamer Schutz
durch Vereinbarung einer Wertsicherungsklausel angestrebt werden.

c) Das Verfalldatum ist der letzte Tag, an dem ein Dokumentenakkreditiv an
dem Ort, an dem erbenutzbar ist, noch in Anspruch genommen werden kann.
Unwiderrufliche Akkreditive miissen ein Verfalldatum tragen. Von den Arten
des Dokumentenakkreditivs sollte aus Sicherheitsgriinden nur vom
unwiderruflichen Akkreditiv Gebrauch gemacht werden. Das ist deshalb
bedeutsam, weil ein widerrufliches Akkreditiv von der Akkreditivbank bis zur
ordnungsgeméflen Annahme der Dokumente widerrufen werden kann.

d) Entsprechend internationalen Usancen hat jeweils derjenige die anfallenden
Bankspesen zu tragen, der der Bank den Auftrag zur Eroffnung des Akkreditivs
erteilt. Um in dieser Frage jedoch keine Zweifel aufkommen zu lassen, sollte im
AKYV zum Ausdruck gebracht werden, wer die Bankspesen zu bezahlen hat.

Vokabeln
1. Dokumentenakkreditiv n — moxkyMeHTapHBIN aKKpEIUTHB
ein widerrufliches Akkreditiv — OT3bIBHBIN aKKpEIUTHUB
unwiderrufliches Akkreditiv — 6€30T3bIBHBII aKKPEIUTUB
bestitigtes Akkreditiv — moaTBep)AeHHBIN aKKPEAUTHB
ein Akkreditiv ausstellen — BEICTaBUTh aKKPSIUTUB
abfassen, ausgestalten — cocraBuTh, 0HOPMUTH
widerrufen — oTo3BaTh
die Laufzeit des Akkreditivs — cpok eicTBuUS aKKpeIUTHBA
Das A. verfillt am 3. Mai. — cpok miaTexa no akKpeaAuTUBY — 3 Mast
2. Rechnung f — cuer, Syn. Konto n
Bankrechnung f — 6ankoBckuii cuer, Syn. Bankkonto n;
laufende Rechnung. laufendes Konto — texymuii cuer;
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Verrechnungskonto n — pacuerHslii cuer

3. Betrag m — cymma; den Betrag (die genaue Hohe des Betrags) festlegen —
yYCTaHOBUTH; liberschreiten — mpeBbICUTH CyMMY

4. Klausel f — oroBopka;

eine Klausel in den Vertrag aufnehmen, einbauen — BKIIOYHTH OrOBOPKY B
JIOTOBOP

Akkreditivklausel f — akkpeTuBHast oroBopka

5. berechtigen (zu Dat) — naBath mpaBo KOMy-THu00

berechtigt sein (zu + Infinitiv) — ObITh B IpaBe, UMETH MPABO

6. verpflichten (durch Akk) — 06s13p1BaTh KOT0-TH00 YeM-THOO
Zahlungsverpflichtung f — nnatexxaoe 00513aTeIBCTBO

eventuell — BO3MOXKHBII, CMOTpPS IO 0OCTOSITETLCTBAM

8. Geldentwertung f — obecrieHuBaHUE JECHET

entwerten — oOeclleHUBATh

9. abstimmen — coriacoBbIBaTh, IPUBOAUTH B COOTBETCTBHE

10. zusichern (Dat) — oGemaTh, rapaHTUPOBATh KOMY-THOO0 YTO-THMO0
zugesicherte Eigenschaften — rapanTupoBaHHbIe CBOMCTBA

11. Auftrag m — 1. nopydenue, 2. 3aka3z;

beauftragen (mit. Dat) — mopyunuTh KoMy-1100 4TO-THOO

Textererliuterungen
1. die Toleranz — pomyck (momyckaeMoe COTJIAIIEHHEM OTKJIOHEHHUE OT
YCTaHOBJIEHHOT'O BeCa, KOJIMYECTBA)
2. aus Sicherheitsgriinden — aus Griinden der Zahlungssicherung

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Beantworten Sie die folgenden Fragen!
1. Worin besteht das Wesen des Dokumentenakkreditivs? 2. Warum wird in den
AuBenhandelskaufvertrag meistens eine Akkreditivklausel eingebaut? 3.In
welchen Féllen wird der Zusatz «ca» oder dhnliches vereinbart? 4. Wer hat bei
der Eroffnung des Dokumentenakkreditivs die anfallenden Spesen zu tragen? 5.
Wodurch unterscheidet sich das Dokumentenakkreditiv . von den anderen
Zahlungsarten?

Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

das  Dokumentenakkreditiv ~ vereinbaren;  vorgeschriebene = Dokumente
einreichen; die Zahlung sichern; die Akkreditivklausel aufnehmen (in den
Vertrag); den Betrag iiberschreiten; keine Uberschreitung des Betrags zulassen;
den wirksamen Schutz anstreben; die Verlagefrist und das Verfalldatum
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abstimmen; ein widerrufliches Akkreditiv in Anspruch nehmen; den Auftrag zur
Eroffnung des Akkreditivs erteilen (das Akkreditiv eroffnen lassen).

Ubung 4.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
JIOTOBOPUTHCSI O  BBICTABJICHWM JOKYMEHTAapHOIO AaKKpPEAUTHBA; IMOAATh
MPEANUCAHHBIC JTOKYMEHTHI; 00€CTIIeUNUTh IUIATEXK; BKIIOUYUTHh AKKPEIUTHUBHYIO
OTOBOPKY (B JIOrOBOp); IPEBBICUTh CYMMY; HE JOMYCTUTh MPEBBIIICHUS CYMMBI;
CTPEMUTHCS K JEUCTBEHHOM 3aIlUTE; IPUBECTU B COOTBETCTBUE CPOK OTIPY3KH U
CPOK MCTCYCHHS JCHCTBUS aKKpPEIUTHBA; BOCIOJIb30BATHCS OE30T3BIBHBIM
aKKpPEAUTUBOM; JIaTh MOPYYEHUE OTKPHITh aKKPEAUTHUB.

Das Modalverb «solleny
I. Planung, Zukuntft, seltener Ziel (meistens mit Infinitiv Passiv).

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Mit dem Abbau der Lagerstitte soll Anfang nichsten Jahres begonnen werden.
2. Von verschiedenen Arten von Krediten soll hier nur der Handelskredit
behandelt werden. 3. Ferner soll auf die Entwicklung von Banken eingegangen
werden. 4. Das Dokumentenakkreditiv soll die Zahlung des Kaufpreises sichern.

Vergangenheit: Mit dem Abbau der Lagerstitte sollte bald begonnen werden.

1. Fremde Meinung (meistens mit Infinitiv 1)

Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

l. Vor der Ostkiiste Amerikas sollen unter Meeresboden nach Schitzungen
amerikanischer Geologen groBle Naturgasvorrite liegen. 2. Die Partner sollen
sich, wie inoffiziell verlautet, mit dem Verhandlungsergebnis einverstanden
erklart haben. 3. Im neuen Abkommen sollen relativ niedrige Preise vereinbart
worden sein. 4. Das zu Ende gegangene Jahr soll fiir den deutschen Kakao-
Handel das bewegteste Jahr der Nachkriegszeit gewesen sein.

IIl. Ratschlag, Empfehlung (Imperfekt oder Plusquamperfekt des
Konjunktivs)

Ubung 7.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Der Kontakt iiber die Handelsvertretung ist wichtig und sollte auf keinen Fall
vernachldssigt werden. 2. Andere — nicht leicht verderbliche — Giiter sollten
aufweite Entfernungen nicht mit dem LKW befordert werden. 3. Eine solche
Preispolitik hétte spitestens aufgegeben werden sollen, als sich abzeichnete,
dass der Verbrauch weit schneller als die Versorgung stieg.
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1V. Bedingungssatz (Imperfekt Konjunktiv)

Ubung 8.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Selbst wenn mehr verbraucht werden sollte, braucht das nicht unbedingt
preistreibend zu wirken. 2. Falls bei anhaltender internationaler Flaute die
Nachfrage zurlickgehen sollte, werden sich nach Meinung der
Konjunkturforscher die Prognosen weiter verdiistern. 3. Sollte Holz eines Tages
knapp werden, dann wird es mit Sicherheit auch teurer.

V. Aufforderung, Befehl (Priisens Indikativ, beim indirekten Befehl — Prisens
Konjunktiv)

Ubung 9.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Ein Mitglied des IWF soll nicht eine Anderung der Paritiit seiner Wihrung
vorschlagen, es sei denn, um eine grundlegende Storung des Gleichgewichts zu
beheben. 2. Die Forderungen der Borsianer gipfelten in dem Verlangen, der
Président solle gefilligst die Grundlagen seiner Wirtschafts- und Finanzstrategie
revidieren.

VI. Soll ... , so muss ... - eciu xomam, nIGHUPYIOM COeAAMb YMO-1Uubo, mo
HYJCHO ...

Ubung10.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

l. Sollen die Werte des Programms erreicht werden, miissen praktisch noch in
diesem Jahr die Vorarbeiten beginnen. 2. Falls in diesem Jahr die
Industrieausfuhr steigen soll, muss etwas im Bereich der Rentabilitit geschehen.

Ubung 11.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze. Beachten Sir die Bedeutungen des
Modalverbs «sollen»!

. Im Folgenden soll auf das Dokumentenakkreditiv eingegangen werden. Das
Dokumentenakkreditiv. ~ soll  die  Zahlung durch  Stellung eines
Dokumentenakkreditivs gesichert werden, so muss das im Vertrag vereinbart
werden. Von den Arten des Dokumentenakkreditivs sollte vom
unwiderruflichen Akkreditiv Gebrauch gemacht werden. 2. Saudi-Arabien soll
sich bereit erklirt haben, den Olpreis zu senken. Inzwischen soll der saudische
Standpunkt auch von den Vereinigten Arabischen Emiraten geteilt werden.
Demnach soll ein Barrel Rohdl um hochstens 10 Prozent gesenkt werden. 3. Das
Ol, das gegenwirtig bis auf geringe heimische Mengen importiert werden muss,
soll nach Bonner Programm noch 44 Prozent der Energieerzeugung bestreiten.
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4. Uber die wachsenden Gefahren fiir den Wetthandel soll eine
Ministerkonferenz der Mitgliedstaaten des GATT beraten. Dort soll vor allem
iiber Moglichkeiten zu einer Verbesserung der Zusammenarbeit der
Mitgliedslédnder beraten werden. Das GATT-Sekretariat vertritt die These, dass
alle SchutzmaBnahmen {liber das GATT laufen sollten. Sie sollten nur befristet
zugestanden werden.

Text I1.
Fassen Sie den Inhalt des Textes kurz zusammen!
Die Zahlungsarten im internationalen Zahlungsverkehr

Im AuBlenhandel besteht ein Risiko, dass die bestellten Waren vom Kaufer
nicht abgenommen und bezahlt werden, das so genannte Inkassorisiko. Durch
die Festlegung von bestimmten Zahlungsarten kann dieses Risiko ganz oder
teilweise auf den Kdéufer iibertragen werden. Die hauptsichlichsten
Zahlungsarten im internationalen Zahlungsverkehr sind: a) die einfache
Uberweisung, b) das Dokumenten-Inkasso, ¢) das Dokumentenakkreditiv.

Bei der einfachen Geldiiberweisung konnen verschiedene Formen auftreten,
die eine unterschiedliche Bedeutung fiir das Inkassorisiko haben. Die einzelnen
Formen richten sich nach dem Zeitpunkt der Zahlung des Kaufpreises. So kann
der Kaufpreis vor der Warenlieferung oder erst nach Erhalt der Ware vom
Kiufer an den Verkiufer {iberwiesen werden. Uberweist der Kéufer den Preis
vor der Warenlieferung, so wird von einer Vorauszahlung (insbesondere beim
Schiffsbau) vorgenommen werden. Wird die Zahlung nach Erhalt der Ware
geleistet, so ist es wesentlich, welche Zahlungsfrist dem Kéufer eingerdumt
wurde. Bei ldngeren Fristen wird von einem offenen Zielgeschift gesprochen.

Beim Dokumenteninkasso beauftragt der Verkédufer bei Absendung der
Waren seine Bank, den Verkaufspreis einzukassieren. Fiir diesen Auftrag muss
er seiner Bank die im Vertrag festgelegten Warendokumente einreihen. Die
Bank reicht diese Dokumente an die Bank des Kéufers mit der Bitte um Einzug
des Kaufbetrages weiter. Diese hindigt dem Kaufer die Papiere aus, wenn er den
Kaufpreis bezahlt. Die Aushdndigung der Dokumente ist gleichbedeutend mit
dem Erhalt der Ware.

Beim Inkassoverfahren gibt es zwei Formen: In den Zahlungsbedingungen
kann festgelegt werden, dass die Dokumente nur gegen sofortige Zahlung
ausgereicht werden. Diese Form wird «Kassa gegen Dokumente» genannt. Sie
wird auch als Bargeschift bezeichnet, weil der Ubergang der Verfiigungsrechte
mit der Zahlung unmittelbar zusammenfillt. Die Zahlung wird aber fast
ausschlieBlich bargeldlos vorgenommen. Bei einer anderen Form werden die
Dokumente gegen ein Zahlungsversprechen ausgereicht. Die hauptsédchlichste
Form ist die Aushidndigung der Dokumente gegen ein Wechselakzept. Durch das
Akzept erkennt der Kiufer durch seine Unterschrift die Forderung an und
verpflichtet sich, am Falligkeilstag den Wechsel einzulosen.
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Das Dokumentenakkreditiv schaltet das Inkassorisiko fast vollstindig aus.
Bei Akkreditiv muss der Kaufbetrag vom Kaufer vor der Warenlieferung bei
einer Bank fiir den Verkaufer bereitgestellt werden.

Lektion 3
Rabattpolitik

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Die Rabatte, von denen es zahlreiche Arten gibt, sind Preisnachldsse, die
fiir bestimmte Leistungen des Abnehmers gewihrt werden, die mit der Ware
zusammenhingen. Demgegeniiber wird der Skonto, der gleichfalls eine
Preisermafigung darstellt, fiir rasche Zahlung gewahrt.

Am wichtigsten sind die folgenden Rabattarten, von denen oft mehrere
gleichzeitig gewéhrt und in Anspruch genommen werden:

(1) Der Funktions- oder Stufenrabatt: Wird der Verbraucherpreis eines
Erzeugnisses festgesetzt, wie z.B. bei preisgebundenen Markenartikeln, so
miissen dem Handel bzw. den Handelsstufen (GroBhandel, Einzelhandel)
Rabatte gewihrt werden, die fiir die Deckung der Handelskosten bestimmt sind
und die Erzielung eines Gewinns zulassen.

(2) Der Mengenrabatt und der Bonus: Seit jeher ist es tiblich, dass bei
Abnahme groBer Quantititen ein Mengenrabatt gewdhrt wird. Dem Lieferanten
(Hersteller) erwachsen aus grofen  Auftrdgen  Dispositions- und
Produktionsvorteile, wiahrend der Kéufer mit umfangreichen Bestellungen Preis-
und sonstige Risiken, die Lagerhaltung und unter Umstdnden den Absatz in
kleinen Mengen iibernimmt. Der Mengenrabatt stellt einen finanziellen
Ausgleich zwischen den Geschiftspartnern (Ersparnisse auf der einen Seite,
hohere Kosten auf der anderen) her.

Der Bonus wird fiir die Beziige, die im Laufe eines Jahres
Zustandekommen, gewéhrt. In ithm sind die Elemente des Mengerabattes und
des Treuerabattes enthalten.

(3) Der Treuerabatt: Als Anreiz fiir einen Abnehmer, eine Ware nach
Moglichkeit ausschlieBlich von einem Lieferanten zu beziehen, wird oft ein
Treuerabatt eingerdumt. Seine Aufgabe ist es, eine Auftragskonzentration
herbeizufilhren und das Eindringen von Konkurrenten in bestehende
Geschéftsbeziehungen zu verhindern oder wenigstens zu erschweren.

(4) Der Einfiihrungsrabatt: Die Einfiihrung neuer Produkte, vor allem neuer
Markenartikel in den Markt soll durch diesen Rabatt erleichtert werden. Er stellt
ein Aquivalent dar, das dem Handel dafiir geboten wird, dass er sich dem Absatz
noch unbekannter Artikel widmet und die damit verbundenen Miihen und
Kosten auf sich nimmt. Einfiihrungsrabatte werden haufig nicht als Barrabatte
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also als Abzug vom Preis bzw. vom Rechnungsbetrag sondern als Naturalrabatte
gewihrt, d. h. es werden mehr Waren geliefert als berechnet worden,

(5) Der Verbraucherrabatt: Den Verbraucherrabatt gibt es in zwei Formen.
Einmal werden dem Kéaufer Preisnachldsse gewéhrt. So dann gibt es den vor
allem im Lebensmittelhandel, aber auch sonst im Einzelhandel anzutreffenden
Rabatt in Form der Rabattmarke.

Markenartikel, Markenerzeugnisse sind Erzeugnisse mit meist geschiitztem
Firmen-, Wort- oder Bildzeichen. Die Marke verleiht dem Unternechmen die
Monopolstellung, die er dazu benutzt, nicht nur den eigenen Verkaufspreis,
sondern auch die Preise der anderen Handelsstufen -einschlieBlich des
Endverbraucherpreises festzulegen.

Durch das Gesetz iiber Preisnachlédsse (Rabattgesetz) ist diese Form in der
BRD auf 3% begrenzt; in anderen Lindern sind héhere Rabatte zugelassen. Die
Auszahlung des Rabattes ist daran geknlipft, dass das Markenheft vollgeklebt
ist. Die Markenhefte konnen iiberdies — wie es vornehmlich in den USA
geschieht — in bestimmten Geschéften bei Kauf von Gebrauchsgutem aller Art in
Zahlung gegeben werden. Der «Zugriff» erfolgt hier durch Ansammlung einer
bestimmten Zahl von Heften, die ausreicht, etwa einen Kiihlschrank oder eine
andere im Katalog aufgefiihrte «Pramie» einzutauschen.

Vokabeln
1. Preisnachlass m — nenoBas ckuzaka, Syn. Preisermédfigung f
2. Rabatt m — oOmias, mpocras CKUIKa;
einen Rabatt gewihren, einrdumen — npe10CTaBUTh CKUIIKY
Mengenrabatt m — ckuiKa 3a KOJIMYECTBO
Treuerabatt m — ckuaKa 1715 TOCTOSIHHOTO MOKYTIATENs
Skonto m — ckuKa 3a MIaTeX HATUIHBIMHU, CKOHTO
Funktionsrabatt m, Stufenrabatt m — ckuaka a1 arenTa npu nepenpoaxe
Bonus m — 6oHycHas ckujika
Einfiihrungsrabatt m — ckuaka 3a BHepeHHEe B 000POT HOBBIX TOBAPOB
3. Gewinn m, Profit m — npuGbLIB, BEITOA
den Gewinn erzielen — mojay4ars BBITOY
den Gewinn verteilen — pactipenensite MpuObLIL
4. Auftrag m — 3akas;
einen Auftrag erteilen, vergeben — nmpegocraButh 3akas
einen Auftrag unterbringen — pa3mecTuTs 3aka3
Auftragseingédnge pl — noctymienue
Auftragspolster m — noTynuBIIMe, HO €111€ HE BBIITOJIHEHHbBIE 3aKa3bl
5. sonst — l. — nHa4Ye, B MPOTHUBHOM cCITy4ae; 2. — KpOMe TOTO, e1Ie; 3 — 00BIIHO
sonstig — IpoYuil Japyrou
6. Ersparnisse pl — cOepexxeHusi, HaKOTIJICHUS
7. Rechnungsbetrag m — cymma cuera
vom Rechnungsbetrag abziehen — BeiuecTh U3 CyMMBI cUeTa
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8. zustande kommen — ocymectButh (Lieferungen, Beziige, ein Vertrag)

Texterliuterungen
1. preisgebundene Markenartikel — Der Preis fiir Markenartikel wird vom
Produzenten festgestellt.
2. Dispositionsvorteile — Der Lieferant bzw. der Hersteller kann bei groflen
Auftriagen freier disponieren.

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Beantworten Sie die folgenden Fragen!
. Welche Arten von Rabatten kennen Sie? 2. Wodurch unterscheidet sich der
Funktionsrabatt von dem Treuerabatt? 3. In welchen Féllen und zu welchem
Zweck wird der Mengenrabatt gewdhrt? 4. Was stellt der Einfiihrungsrabatt dar?
5. In welchen Formen gibt es Verbraucherrabatte? Wo werden Sie angewendet?

Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

den Verbraucherpreis festsetzen; eine Preisermifigung einrdumen; fiir die
Deckung der Handelskosten bestimmen; die Erzielung eines Gewinns zulassen;
groBBe Quantititen abnehmen; die Lagerhaltung iibernehmen; das Eindringen von
Konkurrenten verhindern; die Einfiihrung in den Markt erleichtern

Ubung 4.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
YCTAaHOBUTh TOTPEOUTENBCKYIO IIEHY; TMPEAOCTaBUTh CKUAKY C IICHBI;
npeaHa3HavYaTh IS TOKPBITHS TOPTOBBIX H3JICPIKEK; MOMYCKaTh IOTy4YeHHUE
NpuOBLTH; TOKyNaTh OOJBIIME KOJWYECTBAa, B3SITh Ha ce0s pacxoabl IO
CKJIQJIUPOBAHHUIO TOBApa; BOCHPEMSATCTBOBATH MPOHHUKHOBEHUIO KOHKYPEHTOB;
00JIErYnTh MPOJIBIKEHHUE TOBAapa Ha PHIHOK

Ubung 6.

Ubersetzen Sie miindlich die folgenden Wortgruppen!

Einen hoheren Preis erziclen, zum Preisauftrieb fithren; einen Preisrutsch
auslosen; Preisschwankungen ausschalten; den Hohenflug der Preise bei NE-
Metallen stoppen; Preise zweimal um insgesamt 25% anheben; zu einem
Preisverfall fithren; Preisabsprachen fiir Zinn tétigen; Preiseinbruche bei allen
Metallen verzeichnen; zum Preiszusammenbruch kommen; den Zinnpreis in die
Hohe treiben; die neue Preisrunde einlduten.
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Satzgefiige mit «<wenn auch — auch wenn» — xoms u
Ubung 7.
Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!
Wenn auch die Bedeutung der Auktionen abgenommen hat, so spielen sie doch
fiir einige Warenarten eine grofle Rolle. 2. Die fiir den weiteren Gang der
Konjunktur mafgebliche Investitionstitigkeit ldsst auf sich warten, wenn die
Lage auch nicht so trostlos ist, wie sie dargestellt wird. 3. Vor zwanzig Jahren
stieg die Olférderung in den USA stiindig, wenn auch mit abnehmenden Raten.
4. Auch die Auslandsnachfrage ist gestiegen, wenn neuerdings die
Auftragseingdnge auch unbefriedigend sind. 5. Es ist sinnvoller, sich an einer
Exportationsgesellschaft zu beteiligen, auch wenn die Suche nach Ol und Gas
risikoreicher ist. 6. Auch wenn mancher Unternehmer die Situation vielleicht
schwirzer darstellt als sie ist, gibt es keinen Zweifell, dass sich die
Bauwirtschaft auf schneller Talfahrt befindet. 7. Bei der Finanzierung wird hart
um Zinsen und Konditionen gerungen, auch wenn die Unterschiede zurzeit nicht
mehr so grof} sind.

Das Modalverb «miissen»

1) Notwendigkeit — HE0OXOTUMOCTb, JOJPKEHCTBOBAHHUE;
2) Vermutung (meist mit Infinitiv II) — cynst mo Bcemy, 10KHO OBITH

Ubung 8.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Die auf die Oleinfithren angewiesenen Staaten miissen letzt sehr viel tiefer in
die Tasche greifen, um ihren Brenn- und Treibstoftbedarf zu decken. 2. Es ist
nicht zu tibersehen, dass durch diese Art der Kreditmobilisierung neue
Inflationsimpulse entstehen miissen. 3. Hohe Zinsen verteuern die
Vorratshaltung, diese muss nachfragemindernd und preisdriickend wirken. 4.
Gegeniiber dem US-Dollar ist der Wert der D-Mark um fast sieben Prozent
gefallen. Doch die Schwéche muss nicht von Dauer sein. 5. Das Londoner
Edelmetallhaus glaubt, dass Siidafrika seine gesamte Goldproduktion hat
verkaufen miissen, um das Defizit abzudecken. 6. Lieferungen in das Ausland
sind steuerfrei, wenn jede der folgenden Voraussetzungen gegeben sind: a) Der
Unternehmer muss die Lieferung an einen ausldndischen Abnehmer bewirkt
haben; b) Der Gegenstand der Lieferung muss in das Ausland gelangt sein.

2) Manche Mitglieder der Bundesregierung miissen am Kabinettstisch gelost
haben, als die Gesetzvorlage verabschiedet wurde.

Text I1
Ubersetzen Sie miindlich!
US-Pkw-Markt
Die drei groBBen Autohersteller General Motors, Ford und Chrysler wollen
den schleppenden Verkauf ihrer 82er Modelle wie schon in den vergangenen
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Jahren durch Rabatte beschleunigen. Am weitesten geht dabei der nach wie vor
ums Uberleben kimpfende Chrysler-Konzern.

Bei der letzten Preiserhohung hatte er bereits auf die Anhebung der Preise
fir Modelle Omni, Horizont, Aries und Reliant verzichtet und dafiir die teueren
Autos um fast 8 Prozent im Preis angehoben. Nun erwégt Chrysler Rabatte
zwischen 300 und 1000 Dollar pro Pkw fiir solche Héindler, die im laufenden
Quartal eine bestimmte Mindestmenge ordern. Den Héndler ist es freigestellt,
die Rabatte an die Kunden weiterzugeben.

General Motors bietet fiir die mit Chrysler konkurrierenden Modelle
Ratenzahlungen zu niedrigem Zinssatz an. Ford bietet ab der letzten Woche 400
bis 500 Dollar Barrabatt beim Kauf von Sportwagen an. Die aggressive Politik
der US-Hersteller ist ein Indiz fiir die zurzeit sehr schwache Nachfrage in den
USA.

Lektion 4
Das Zollsystem

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Zo6lle sind staatliche Abgaben auf Waren, die iiber die Grenzen gebracht
werden. Je nach der Zollberechnungsgrundlage unterscheidet man Wertzolle,
spezifische Zdlle, Mischzdlle und Gleitzolle.

Spezifische Zolle: Die spezifischen Zolle, bis zum I. Weltkrieg die

vorherrschende Form, sind heute im Allgemeinen hinter die Wertzolle
zuriickgetreten. Sie wirken nicht konjunkturverschirfend, denn bei konjunkturell
bedingtem Preisanstieg steigt die Zollbelastung infolge des absolut gleich
bleibenden Zolls nicht entsprechend an.
Der Wertzoll begiinstigt im Gegensalz zum spezifischen Zoll im Allgemeinen
die billigeren Waren eines gegebenen Sortiments bzw. einer bestimmten
Anbietergruppe. Der Wertzoll passt die Zollbelastung der (Import-) Waren der
allgemeinen Geldentwertung folgenden — Erh6hung des Preisniveaus an.

Beim Gleitzoll dndert sich der Zollsatz abhéngig vom Preis der Importware.

Mischzolle: Der Mischzollsatz setzt sich aus einem Wertzollsatz und einem
spezifischen Zollsatz zusammen. Er wird in verschiedenen Formen, die dem zu
erreichenden Zweck entsprechen, variiert.

Nach dem Zweck der Zollerhebung lassen sich die Zoélle in einige grof3e
Gruppen einteilen; Finanzzolle (Fiskalzolle), Schutzzolle (Protektionszolle),
Anti-Dumping-Zo6lle, Kampfzolle u. a.

Finanzzolle sind solche Zolle, die mit ausgesprochen fiskalischem Ziel
(Erzielung von Staatseinnahmen) erhoben werden oder bei denen der Zweck,
staatlichen Finanzbedarf zu decken, iiberwiegt. Sie werden auf Waren erhoben,
die im Ausland nicht oder nur in ganz geringem Umfang produziert werden.
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Der Schutzzoll wird auf Waren erhoben, die in eigenem Lande erzeugt
werden. Sein Hauptzweck besteht darin, den einheimischen Erzeugern als
Quelle des Profits zu dienen. Die Schutzzolle treten in verschiedensten
Erscheinungsformen auf.

Die Erziehungszolle sollen im Auf- und Ausbau befindliche Industrien vor
iberlegener auslandischer Konkurrenz schiitzen.

Wihrungsschutzzolle sollen entweder die Einfuhr von bestimmten Waren
(«non-essentials») aus Zahlungsbilanzgriinden erschweren oder verhindern, z. B.
um Devisen fiir den vorrangigen Einkauf anderer Waren frei zu bekommen.
Zum anderen sollen sie eine Uberwertete Wihrung stiitzen. Eine besondere
Form sind die Wéhrungsausgleichszolle, weiche die Einfuhr billiger Waren aus
Landern mit unterbewerteter Wéhrung verhindern sollen.

Erhaltungszolle dienen dazu, bestimmte Wirtschaftszweige, die gegentiiber
dem Ausland kaum konkurrenzfahig sein wiirden, zu erhalten,

Vokabeln
1. Zoll m — TamoxHs
Zollgebiihr f — TamMoxeHHas MONLTMHA
Zollgebiihr zahlen, entrichten — mIaTUTh MONUIUHY
Zollgebiihr abbauen, ermifigen, senken — cHIXKATh TONLTUHY
Zollgebiihr abschaffen. aufnehmen — oTMeHuUTH IOMITUHY
Wertzoll m — ctouMocTHas onunHa
Finanzzoll m — ¢uckanenas nonumna, Syn, Fiskalzoll m
Wihrungsschutzzoll m — mokpoBuTenbCTBEHHAs] MOLUUIMHA (UIsI OTPaHUYCHHUS
UMITOPTa TOBAPOB, 3aKyMAaeMbIX Ha BAJIOTY)
Ausgleichzoll m — kommieHCaIMOHHAS TIONIITNHA
Zollabfertigung f — TaMmokeHHBIN JOCMOTP
Zollabbau m — cHMYKEHHE MONLTUHBI
Zollsatz m — cTaBka TaMOXEHHOM MOILIUHbI
Zollschranke f — TamoxeHHBIN Oapbep
Zollamt n — TaMOXHA
Zollgut n — TaMOXXEHHBIN I'Py3
verzollen, mit dem Zoll belegen — o6narars monummHOM
2. Abgabe f — HanmoroBsIit cOop, monuIMHA
3. Einnahmen f, pl. — moctynaromas nomnuinHa
Einnahmen- und Ausgabenbilanz — 6ananc mpuxoa0B u pacxo10B
4. Geldentwertung f — obecuenuBanue aener. undisanus, Syn. Inflation f;
5. beglinstigen — GnaronpusarctBoBath. [1010XKUTENBHO BAUSATH
beeinflussen — BIUATH, OKa3bIBATh BIMSHHUE
beeintrichtigen — oTpuuaTreabHO BIUSTH
6. iberwiegen (0, 0) — npeoOiagaTh, MPEBHIIATH
liberwiegend — nmpeuMyIIECTBEHHO, TJIAaBHBIM 00pa3om
7. stiitzen — noaIep>KUBAThH
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eine Wihrung stilitzen — nojepxuBaTh Kypc BaJIIOTHI Ha ONPEICICHHOM YPOBHE
8. abziehen (0,0) — BBIYUTATh YTO-THOO U3 YETO-THOO
9. ansetzen — yctaHaBiMBaTh, Syn. festsetzen, festlegen;

Texterliiuterungen
1. non essentiales — mo mepBoit HEOOXOIUMOCTH
2. sollen... erschweren (verhindern, schiitzen) — Das Verb «sollen» + Infinitiv
driickt in allen drei Féllen das Ziel aus.

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Ubersetzen Sie folgende Siitze!
1. Wodurch unterscheiden sich spezifische Zolle von den Wertzollen? 2. Warum
sind spezifische Zolle nach dem 2. Weltkrieg hinter die Wertzolle
zuriickgetreten? 3. In welchen Erscheinungsformen treten die Schutzzolle auf?
4. Was wird mit der Erhebung von Schutzzollen bezweckt? 5. Wann kommen
Prohibitivzolle zur Anwendung?

Ubung 2.

Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

Waren iiber die Grenze bringen; die billigeren Waren beglinstigen; der
Erhohung des Preisniveaus anpassen (die Zollerhebung); in einige Gruppen
einteilen; den staatlichen Finanzbedarfdecken; Zolle auf Waren erheben; als
Quelle des Profits dienen; vor ausldandischer Konkurrenz schiitzen; die Einfuhr
bestimmter Waren verhindern; Zollsdtze hoch/niedrig ansetzen; wie
Einfuhrverbote wirken; Devisen fiir etwas frei bekommen.

Ubung 4.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
NEePEeBO3UTh TOBAphl 4Yepe3 TIpaHully; OJIaronmpuUsATCTBOBATH 0OoJiee JEIIEBBIM
TOBapaM; IPUBOAUTH B COOTBETCTBHE C MOBBIIIEHUEM YPOBHS LIEH (TAMOKEHHOE
00JI0’KEeHHE); TOAPA3/IETUTh Ha HECKOJbKO TPYIMI; MOKPHIBaTh MOTPEOHOCTH
rocyJlapcTBa B JICHEKHBIX CPEJICTBaX; B3UMATh MOUUIMHBI C TOBAPOB; CIY>KUTh
UCTOYHUKOM  NOpUOBLUIM;  3alllMIIaTh OT HWHOCTPAaHHOM  KOHKYPEHIIUU;
NPENsATCTBOBATh BBO3Y ONPEACIICHHBIX TOBApOB; YCTAHABIMBATH BBICOKHE
(HM3KHKE) MONUINHBI; AEHCTBOBAThH KaK 3alpeT Ha UMIIOPT; BEICBOOOAUTH BAIIIOTY
JUIA 4ero-auoo.

Lassen: als Vollverb — octaBnste
als Modalverb: — mo3BoJsITh, 3aCTaBIATh, MOOYXKAATh
reflexive Wendungen mit passiver Bedeutung — MoxeT ObITH C/I€JIaHO
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Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze! Bestimmen Sie die Bedeutung von
«lassen»!

1. Die Hindler konnten ihre Preisschilder lange Zeit unverdndert lassen. 2. Die
Regierungskreise lieBen mitteilen, dass «die Rezession vor ithrem Abschluss»
stehe. 3. Das ldsst eine sinkende Entwicklung der Kosten schlieBen. 4.
Linienreeder lassen ihre Stiickgutfrachter nach festen Fahrpldnen verkehren. 5.
Eine Reise erfolgloser Suchbohrungen im Atlantik 1isst befiirchten, dass die
Risikobereitschaft der Monopole dadurch beeintrichtigt wird. 6. Ein 31
Gesellschaften umfassendes Konsortium hatte lediglich in diesem Friihjahr eine
Probebohrung vornehmen lassen. 7. Die enttduschende Ernte lieB den Preis auf
445 Euro steigen. 8. Neue massive Entlassungen haben die amerikanische
Arbeitslosenrate weiter steigen lassen. 9. Die Wirtschaftsflaute ldsst den
Steinkohlebedarf zuriickgehen. 10. Dazu kamen konjunkturbedingte
Absatzeinbuflen, die die Kohlenhalden auf 2,9 Millionen Tonnen haben wachsen
lassen. 11. Die Liste ldsst sich fortsetzen. 12. Die Ware lie3e sich absetzen. 13.
Der Erdolhahn lasst sich nicht nur zudrehen, sondern auch weiter 6ffnen. Lasst
beispielsweise eine sehr hohe Nachfrage den Erdolpreis sehr stark ansteigen, so
lasst sich der Erdolfluss fast jedes Feldes ohne groBle Schwierigkeiten sehr
schnell steigern. 14. Die Regierung lieB3 sich bereits einiges einfallen, um die
Preise nicht allzu sehr steigen zu lassen. 15. Die fiir den weiteren Gang der
Konjunktur mafigebliche Investitionstitigkeit 1dsst auf sich warten. 16. Das
Verhiltnis von Produktion und Verbrauch lieB mehr und mehr zu wiinschen
ibrig.

«Je» als Adverb, Priposition und Konjunktion
1. Adverb — korga-HuOyab, KOTAa-TM00

2. Préaposition (meistens mit Numeralien) — o
3. Konjunktion — B 3aBUCUMOCTH, CMOTPA TIO. . .
je nachdem — cMOTps 110 TOMY

je... je...; je... desto... ; je... um so — 4eM... TeM

Ubung 6.

Ubersetzen Sie folgende Siitze!

1. Es ist nicht sehr wahrscheinlich, dass das Unternehmen dieses Gebdude je in
seinen Besitz bekommt. 2. Die Lage ist unsicherer denn je. In vielen Branchen
steigen die Preise hektischer denn je. 3. Die Verbraucher haben mehr gekautft als
je um diese Zeit. 4. Die Benzinpreise sind seit September um rund 30 Pfennig je
Liter zuriickgegangen. 5. GroBbritannien als Ollieferant wiirde auf einen der
ersten Plitze direkt hinter Saudi-Arabien und Libyen (mit je rund 20 Mio. T)
vorriicken. 6. Die Preiserhohungen fallen je nach der Marke unterschiedlich aus.
7. Je tiefer die Industrie der USA in die Flaute treibt, desto geringer werden die
Steuereinnahmen. 8. Auflange Sicht bleibt die Energie knapp. Sie wird umso
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knapper, je schneller der Energieverbrauch wichst 9. Je nachdem, wann die
Zahlung zu leisten ist, unterscheidet man in der Aufenhandelspraxis Kassa-
bzw. Kreditgeschifte.

Apposition und Schaltsatz
Ubung 7.
Lesen Sie die folgenden Siitze! Bestimmen Sie den Unterschied zwischen
Apposition und Schaltsatz!
1. Die Preise bewegen sich um rund 300 Prozent hoher als im Herbst 1981, dem
tiefsten Stand seit rund zehn Jahren. 2. Es wird damit gerechnet, dass die
Regierungen die Inflation, den Hauptpreistreiber fiir Gold in den letzten Jahren,
in den Griff bekommen. 3. Gegeniiber Japan, Amerikas wichtigstem
Handelspartner und Konkurrenten auf den Weltmérkten, hat sich Amerikas
Wettbewerbsfahigkeit in den letzten Jahren um nahezu vierzig Prozent
verschlechtert. 4. Spezifische Zolle — sie hiangen liberwiegend vom Gewicht des
Erzeugnisses ab — werden hauptsédchlich bei den landwirtschaftlichen Produkten
angewendet. 5. Der Verkehrsinteressent soll sich davon leiten lassen, welche
Transportart — entsprechend den Anforderungen an die Qualitdt des Transports —
von ihm die geringsten Aufwendungen erfordert. 6. Bei den meisten
hochfrequentierten StadtstraBen — 50000 und mehr Fahrzeuge je Tag sind keine
Ausnahme — ist kein weiterer Ausbau mehr moglich.

Text I1
Ubersetzen Sie miindlich!
Zolltarifsystem der EG

Der gemeinsame Zolltarif der EG enthélt 3 Zollspalten:
1. Zollsdtze fiir Waren aus Drittlindern;
2. Zollsiatze fir Waren aus Léandern, mit denen die EG Freihandels-,
Kooperations-, Priaferenz- bzw. Assoziierungsabkommen abgeschlossen hat;
3. Zollsitze fiir Waren aus Entwicklungsldndern. Die EG gewéhrt den
Entwicklungsldndern auf der Basis einer mengenméfigen Begrenzung fiir
gewerbliche  Halbfertig- und  Fertigerzeugnisse des  Industriesektors
Zollvergiinstigungen bzw. Zollfreiheit.

Der Zolltarif ist ein ausgesprochener Wertzolltarif. Spezifische Zolle
werden nur bei wenigen Waren angewendet.

Die EG ist den GATT — Ubereinkommen iiber den Zollwert beigetreten.
Damit wird die bisherige Zollwertdefinition «Zollwertabkommeny» durch den
«Transaktionswert» ersetzt. Der Transaktionwert ist der tatsdchlich gezahlte
bzw. zu zahlende Preis der Ware «frei Grenze Zollgebiet».

An spezifischen Zollen werden Stiick-, Mal3- und Gewichtszolle erhoben.
Besonderheiten der Zollabfertigung

Die eingefiihrten Waren miissen in der Regel nach den Bezeichnungen des
Zolltarifs und den entsprechenden statistischen Nummern zur Zollabfertigung
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angemeldet werden. Erfolgt die Zollanmeldung nicht, werden die Waren auf
Lager genommen.

Verdorbene oder beschiddigte Waren konnen auf Antrag des Importeurs bei
der Zollabfertigung vernichtet werden. In diesem Fall ist kein Zoll zu entrichten.
Der Importeur kann, wenn bei der Zollabfertigung Beschiddigungen festgestellt
werden, die Ware zuriicksenden. Eine Zollerhebung findet dann ebenfalls nicht
statt.

Der Nominalpreis entspricht im Allgemeinen dem cif-Preis.

Lektion 5
Der besondere Zollverkehr

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Die erste Form des besonderen Zollverkehrs ist der «Zollgutversand». Falls
der Importeur Wert darauf legt, die Importware nicht bei Zollamt, sondern an
seinem Wohnsitz abfertigen zu lassen, kann er die Uberweisung an seinen
Wohnsitz verlangen,

Eine weitere Form ist die «Zollgutlagerung». Falls eine Ware
bestimmungsgemall oder moglicherweise nicht in die heimische Wirtschaft
gelangt, z. B. beim Transithandel, im Kommissions- und Konsignationsgeschift,
bei «Not leidenden» Waren, oder wenn sie erst ldngere Zeit nach dem Einkauf
bzw. Anlieferung verbraucht werden soll, kann die Ware, bis iiber ihren
definiten Verbleib entschieden ist, auf ein Zoll-Lager gebracht werden. Hier
kann sie eine unbestimmte Zeit, hdufig iiber ein Jahr hinweg, mitunter sogar
unbegrenzte Zeit, unverzollt lagern (zum Teil werden Biirgschaften oder
Kautionen verlangt). Diese Lager konnen staatlich sein oder privat. In der Regel
stehen beide Arten unter Zollmitverschlu. Die Ware darf in dem Zoll-Lager
meist der iiblichen Lagerbehandlung (Umpacken, Umfillen, Teilen, Sondern)
unterzogen werden. Eine dariiber hinausgehende Be- oder Verarbeitung ist meist
ausgeschlossen. Fiir die Benutzung der Lager werden Lagergebiihren erhoben,
deren Hohe nach Warengattung, Lagerdauer, an den Lagern und im Ubrigen
international verschieden ist.

Eine weitere Form des besonderen Zollverkehrs ist der (Zollgut)
Veredelungsverkehr. Bei der aktiven Veredelung werden ausldndische Waren
(Rohstoffe, Halberzeugnisse) zollfrei in das einheimische Zollgebiet eingefiihrt,
hier be- oder verarbeitet und wieder in das (Zoll)Ausland ausgeriihrt. Hiufig gilt
dabei das strenge Identitdtsprinzip, d.h. es wird verlangt, dass die Identitét
zwischen der eingefiihrten und wieder ausgefiihrten veredelten Ware
gewihrleistet und feststellbar ist. Ersatzweise kann auch Freigut, d. h. eine Ware
aus dem freien Verkehr, z. B. gleichartige Industrieware, veredelt und
ausgefiihrt wird, das nach Menge und Beschaffenheit dem veredelten Zollgut,
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das insoweit gleichfalls zollfrei bleibt, entspricht (Freigutveredelung). Dieses
Ersatzgut kann auch schon ausgefiihrt werden, ehe das an sich zur Veredelung
bestimmte Gut eingefiihrt wird.

Der passive Veredelungsverkehr dient der Veredelung inldndischer Waren,
die in das Ausland verbracht, dort veredelt und wieder eingeriihrt werden.

Vokabeln
1. abfertigen — oTpaBISTH
2. Versand m — oTmpaBka, OTrpy3Ka
Versandhandel m — moceuiouHas TOproBiIst
3. Uberweisung f — nepeBo (neHer), HalpapjieHKe TOBapa, Kypca
4. beantragen — xogaTalicTBOBaTh O 4YeM-JIMOO
5. Lager n — ckian, Syn. Lagerhaus n, Niederlage f.:
Zollgutlager n — TaMOXEHHBIN CKJIa]l
Lagergebiihren f, pl — cknaackoii coop
Lagerhaltungskosten pl — ckianckue pacxoibt
Lagerbehandlung f — cknaackas o6paboTka
Lagerdauer f — cpok xpaHeHust Ha CKJIaje
einlagern — momeniaTe Ha CKJIaje
unter ZollverschluB lagern — XpaHuTh Ha cKJIajge TaMOXXHH (10 YIUIATHI
MOIUINHBI)
6. Warengattung f — Bug ToBapa
7. Biirgeschift f — mopyunTeabcTBO
8. Kaution f — 3anor, umyIniecTBeHHOE 0OecIieueHne

Texterliuterungen
1. Not leidende Waren — ToBapbl, HE OIJIaYEHHbIE MO MCTEUYEHUU CpPOKa
XpaHCHUS
2. definit — onpeneneHHbId, OKOHYATENbHBIN
3. Zollmitverschlul m — coBmecTHOe XpaHeHHE Ha TaMOXXEHHOM CKiajae 0e3
B3MMAaHHS HOIUIHHBI

Ubungen zum Text

Ubung 1.

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

1. Welche Formen des besonderen Zollverkehrs kennen Sie? 2. In welchen
Féillen wird die Ware auf ein Zollgutlager gebracht? 3. Welcher
Lagerbehandlung kann die Ware unterzogen werden? 4. Wovon héngt die Hohe
der Lagergebiihren ab? 5. Wodurch unterscheidet sich die aktive
Lohnveredelung von der passiven Lohn Veredelung? 6. Wo findet die
Lohnveredelung heutzutage Anwendung?
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Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Beispiele!

Wert auf etwas legen; die Ware auf ein Binnenzollamt iiberweisen; die
Uberweisung der Ware beantragen; die Ware verbrauchen; iiber den Verbleib
der Ware entscheiden; die Ware auf ein Zollgutlager bringen; unverzollt lagern;
Lagergebiihren (fiir die Benutzung des Lagers) erheben; Rohstoffe zollfrei
einfithren; Halberzeugnisse be- oder verarbeiten; die Identitit gewédhrleisten.

Ubung 4.

Ubersetzen Sie die folgenden Wartgruppen! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
npugaBath (OOJBIIOE) 3HAYEHUE YEMY-JI.; HAMpPaBUTh TOBAp Ha TaMOXHIO
BHYTPH CTpPaHBI; XOJAaTaiCTBOBATh O HANPABJICHUH TOBapa; WCIOJIb30BATh
TOBap; MPUHSTH PEIICHUE O TOM, TJe OYJIET HaXOAUThLCS TOBAp; TOCTABUTH TOBAP
Ha TaMOXEHHBIM CKJIaJ; MOTpeOOBAaTh BHECEHMS 3aJI0Ta; XpPAHUTHCS Ha CKJAZe
0e3 B3uMMaHUsA TOLUIMHBI, B3UMaTh IUIaTy 3@ T[OJb30BAaHUE CKJIAJ0M;
OCCIOIIJIMHHO ~ BBO3UTh  ChIpbe;  00OpabaThiBaTh W IepepadaThIBaTh
noJry(haOpHUKaThl; TapaHTUPOBATH UJIEHTUYHOCTD.

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen! Beachten Sie die fettgedruckten
Adjektive!

12 Min. Kohle zusitzlich gewinnen; an iiberwiegend kleine Betriebe liefern;
eine dhnlich starke Abhédngigkeit verzeichnen; die zunehmend kritische Lage;
das Potential weitgehend ausschopfen; die unverindert hohen Preise; die
anhaltend schwache Nachfrage; die stindig sinkende Tendenz; international
verschieden sein.

Ubung 6.

Ubersetzen Sie folgende Siitze! Beachten Sie die fettgedruckten Adverbien!

. Das Auslandsgeschéft war anhaltend schwach. 2. Die Ausfuhr ist mit 12%
erheblich stirker als die Einfuhr gewachsen. 3. Wir geben diesen Artikel
nachstehend geringfiigig gekiirzt wieder. 4. Hohere Lagerhaltungskosten wirken
nachfragemindernd und preisdriickend. 5. Eine sprunghafte
Produktionserh6hung in Mexiko machte sich am Rohoélmarkt preisddmpfend
bemerkbar.

Adjektive und Adverbien mit dem Suffix «-bary»
Muster: erklarbar — 00bsICHUMBII, KOTOPBI MOXKET OBITh OOBSICHEH
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Ubung 7.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze! Beachten Sie die fettgedruckten Adjektive
und Adverbien!

1. Den Unternechmen geht es vor allem darum, vermeidbare Verluste auch
tatsdchlich zu vermeiden. 2. Die Meinungsverschiedenheiten scheinen
uniiberbriickbar zu sein. 3. In der Petrolchemie wird Mineraldl nicht ersetzbar
sein. 4. Die Schere zwischen den Produktionskapazititen und den erzielbaren
Gewinnen in der US-Landwirtschaft klafft weit auseinander. 5. Die abgefiihrten
Steuern sind grundsétzlich abwélzbar. 6. Die Zahlungen héufen sich in
unkontrollbarer Weise, riicken in greifbare Nihe. 7. Das Potential an nutzbarer
Wasserkraft ist in USA weitgehend ausgeschopft. 8. Die hoheren Metallpreise
scheinen mit weitgehend erkennbaren Faktoren erklédrbar zu sein.

Feste Wortgruppen
Ubung 8.
Ubersetzen Sie die folgenden Sitze! Beachten Sie die fettgedruckten festen
Wortgruppen!

I. Die Wirtschaftsflaute hatte einen riickldufigen Stahlverbrauch zur Folge. 2.
Die franzosische Regierung will die Inflation in den Griff bekommen. 3. Die
Rezession zieht den Molybddn-Markt in Mitleidenschaft. 4. Gold ist mit
Abstand wichtigster Devisenbringer Siidafrikas. 5. Dieses Land hat unerwartet
einen Strich durch die Rechnung der Olmonopole gemacht. 6. Mit dieser
Expansion des Verbrauchs kann die der natiirlichen Reserven nicht Schritt
halten. 7. Es ist jetzt an der Zeit, die Lehren aus dem Verlauf und Ergebnissen
der Messe zu ziehen. 8. Die Preisregelementierungen sind auf ldngere Sicht zum
Scheitern verurteilt. 9. Manche Liander haben zu staatlichen Eingriffen Zuflucht
genommen. 10. Da werden wechselkursbedingte Wettbewerbsnachteile voll zum
Tragen kommen. 11. Heute hat sich das Blatt gewendet. 12. Vor kurzem wurde
in New York eine neue Borse ins Leben gerufen.

Text I1
Ubersetzen Sie miindlich!
EG-Regelung fiir den passiven Veredelungsverkehr

Im Mairz hat der EG-Ministerrat eine Verordnung iiber den passiven
Veredelungsverkehr im Textilhandel angenommen. Sie tritt am [. September in
Kraft und vereinheitlicht gemeinschaftsweit die bisher einzelstaatlichen
Vorschriften. Unter Begriff «passiver Veredelungsverkehr» versteht man die
vorilibergehende Ausfuhr von Textil- und Bekleidungserzeugnissen zwecks Be-
und  Verarbeitung. Mit diesem  Verfahren wird versucht, die
Wettbewerbsfahigkeit der EG-Textilindustrie gegeniiber den «Billiglindern»
wie Hongkong oder Taiwan zu erhallen und zu stirken. Die Bedeutung des
passiven Lohnveredelungsverkehrs ist von EG-Land zu EG-Land sehr
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verschieden. Er hat vor allem in der Bundesrepublik, in den Niederlanden und in
Frankreich einen beachtlichen Umfang angenommen. Seit Jahren schon bedient
man sich in der Textilindustrie — auch in der schweizerischen — dieses
Instruments. Fiir die Bundesrepublik wurden die Wiedereinfiihren nach passiver
Veredelung im vergangenen Jahr auf 3. Mio. DM beziffert.

Text 111
Fassen Sie den Inhalt des Textes kurz zusammen!
Der Lohnveredelungsvertrag

Unter Veredelung versteht man jede Be- oder Verarbeitung eines Stoffes zu
einem neuen Erzeugnis. Im Internationalen Handel unterscheidet man zwei
Arten der Lohnveredelung: die aktive und die passive Lohnveredelung. Von
aktiver Lohnveredelung spricht man, wenn die Lohnveredelung an einem vom
auslandischen Besteller beschafften Stoff im Inland vorgenommen wird. Hierbei
ist es gleichgiiltig, ob der Stoff aus dem Land des Bestellers oder einem dritten
Land angeliefert oder dem Veredler von einem Inldnder im Auftrag des
auslandischen Bestellers zugefiihrt wird. Von passiver Lohnveredelung wird
dagegen gesprochen, wenn die Lohnveredelung an einem vom inldndischen
Besteller beschafften Stoff im Ausland erfolgt. Auch hier ist es unerheblich, ob
der Stoff aus dem Land des Bestellers oder einem dritten Land angeliefert oder
vom inldndischen Besteller im Land des Veredlers beschafft wird.

Die Notwendigkeit, die Kapazititen der Industrie besser zu nutzen und
damit die Rentabilitit der Betriebe zu erhohen, gebietet eine verstédrkte
Durchfiihrung aktiver Lohnveredelungen. Andererseits gewinnt auch die passive
Lohnveredelung immer mehr an Bedeutung. Die Moglichkeiten einer
Ausweitung der Lohnveredelung sind bei weitem noch nicht ausgeschopft,
obwohl die Vorteile, die die Lohnveredelung bietet, offensichtlich sind: hilft die
Lohnveredelung doch, Produktionskapazititen des Auslands nutzbar zu machen
und eigene Produktionskapazititen besser auszulasten.

Uberdies ergeben sieh hier noch andere Okonomische Vorteile. So ist zum
Beispiel in vielen Staaten die Lohnveredelung — soweit dabei eingeriihrte Stoffe
und Halbfabrikate als veredelte Erzeugnisse wieder ausgefiihrt werden —
zollbegiinstigt. Der Stoff wird zollfrei eingefiihrt, und bei der Ausfuhr sind nur
die dem Stoff durch die Veredelung hinzugefiihrten Wertbestandteile
zollpflichtig; oder anders ausgedriickt, nur das Erzeugnis abziiglich des Wertes
des darin verarbeiteten, aus dem Ausland angelieferten Stoffes ist zu verzollen.

Es ist daher zu wiinschen, dass die Vorteile der Lohnveredelung kiinftig
mehr beachtet werden und der Lohnveredelung die ihr zukommende Rolle beim
Ausbau unserer AuBenwirtschaftsbeziechungen eingerdumt wird. Die
Auflenwirtschaftler sollten die Lohnveredelung mehr als bisher in ihre
Uberlegungen fiir eine optimale Gestaltung der AuBenwirtschaftsbeziehungen
einbeziehen.
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Lektion 6
Auslandsmarktbearbeitung

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Als Export bezeichnet man den Absatz von Gutem im Ausland in der Regel
mittels Verkauf, aber auch mittels anderer entgeltlicher Vertragsformen. Man
denkt zwar in erster Linie an den Export von Waren, also von beweglichen
Sachgiitern, aber er umfasst selbstverstindlich auch immaterielle Giiter wie
Ideen, Patente, Warenzeichen, Verfahren, Urheberrechte oder auch jegliche Art
von Dienstleistungen, Geld, Wertpapiere und Immobilien. Wesentliche
Voraussetzungen fiir den Export sind ein moglichst ungehinderter Giiter- und
Zahlungsverkehr sowie Belastungen (Transportkosten, Zolle, usw.), die in einem
vertretbaren, d. h. im Marktpreis zu verkraftendem Rahmen bleiben.

Durch eine Analyse der politischen und gesamtwirtschaftlichen sowie der
natiirlichen und kulturellen Strukturen lasst sich ermitteln, ob ein Land
tiberhaupt und mit welchen Aussichten jetzt oder in Zukunft fiir eine
erfolgreiche Bearbeitung in Frage kommt. Je nach Vorhaben und Land wechselt
dabei die Bedeutung der zu priifenden Gesichtspunkte, eine starre Reihenfolge
der Uberlegungen gibt es also nicht, es sei denn die, dass die Moglichkeit des
Marktzugangs zunichst geklart werden muss. Hier treten in der Regel eine Fiille
praktischer Schwierigkeiten bei Datenauswahl — Erhebung — Interpretation auf.
Das gilt etwa fiir die Ermittlung des Nachfragepotentials und der eigenen
Marktchancen in einem fremden Markt. Zweifellos wird hier die erste Frage
lauten miissen, ob gleiche oder dhnliche Giiter wie die eigenen dort bereits
abgesetzt werden.

Lassen einschldgige Untersuchungen erkennen, dass von Bedarf ein
auslandischer Markt Chancen verspricht, so hat anschlieBend eine
Konjunkturanalyse zu erfolgen, um die eigenen Absatzmoglichkeiten realistisch
einschitzen zu konnen.

Sind Informationen iiber die marktlichen Mdoglichkeiten bzw. Grenzen in
einem Land gewonnen und ist ferner gekldrt, welchen Forderungen oder
welchen Restriktionen staatlicherseits der beabsichtigte grenziiberschreitende
Waren-, Kapital- oder Know-how-Transfer unterliegt, so stellt sich die Frage
nach den innenstaatlichen Wirtschaftsgesetzen und Verordnungen (z.B. ob
Verpackung und Packung besonderen Vorschriften hinsichtlich Material, Grofe,
Beschriftung usw. unterliegen). Neben der Produktpolilik sind es vor allem
Preis- und Rabattpolitik, sowie Werbungs- und Distributionspolitik', die
beachtet werden miissen.

Unter «Distribution» werden alle betriebswirtschaftlichen Aktivitdten
verstanden, die darauf gerichtet sind, den «Verteilungsprozess» der Giiter vom
Hersteller bis zum (Letzt-)Verwender zu bewirken. Konkret geht es dabei um
den Ausgleich der rdumlichen, mengenmafligen, zeitlichen und qualitativen
Spannungen zwischen Produktion und Verbrauch.
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Vokabeln
1. Marktbearbeitung f — 06paboTka (BHEIIHEr0) phIHKA, MOJTOTOBKA BHEIIHETO
pBIHKA 1)1 cObITa
2. Marktforschung f — u3zy4enue, uccieoBanue pelHka
3. bewegliche Sachen — aBm>kuMoe umyiectBo. Syn. Mobilien pl;
unbewegliche Sachen — HenBmxuMOe uMytecTBo; Syn. Immobilien
4. Recht n — mpaBo
Schuldrecht n — o6s13aTensCcTBEHHOE TTPABO
Staatsrecht n — rocygapcTBeHHOE TTPaBo
Sachenrecht n — BemnHoOe IpaBo
Strafrecht n — yrosoBHoe npaso
Volkerrecht n — mexxayHapoiHO€E IpaBo
offentliches Recht — my0nuunoe mpaso
Privatrecht n — yactHOe npaBo
5. Warenzeichen n — ToBapHBbIii 3HaK
6. Belastung f — oOpeMenenue
7. Daten pl — nanubIe, cCBeIeHUS
Daten erfassen, auswéhlen — cobupatsb, BEIOUpaTh
verarbeiten — 06pabatsiBaTh; speichern — XpaHUTh
Datenerhebung f — c6op nanHBIX
Datenspeicher m — maMsTh, 3aIIOMHHAIOIIEE YCTPOUCTBO
8. anschliefend — 3arem, cpa3y mocie, B 3aKJIIOYCHHUE
9. Forderung f — conetlicTBue, nmoompeHue
10. Restriktion f — orpannyenne, Syn. Beschrankung f
11. Verordnung f— nocranoBienue
Durchfiihrungsverordnung f — o6s3aTenbHOe MTOCTAaHOBICHHUE

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Beantworten Sie die folgenden Fragen!
1. Was wird als Export bezeichnet? 2. Unter welchen Voraussetzungen ist der
Export gewinnbringend? 3. Was wird im Laufe der Marktbearbeitung geklart? 4.
Welche Schwierigkeiten treten bei der Ermittlung des Nachfragepotentials in
einem fremden Markt auf? 5. Was bezweckt die Konkurrenzanalyse? 6. Welche
innerstaatlichen Gesetze und Verordnungen sind bei der
Auslandsmarktbearbeitung zu beriicksichtigen?

Ubung 2.

Wie verstehen Sie folgende Sitze?

1. Belastungen miissen in einem im Marktpreis zu verkraftenden Rahmen
bleiben. 2. Dieses Land kommt fiir eine erfolgreiche Exportbearbeitung kaum in
Frage. 3. Neben der Produktpolitik sind vor altem Preis- und Rabattpolitik zu
beachten.
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Ubung 3.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 4.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

Patente und Warenzeichen umfassen; Voraussetzungen fiir den Export schaffen;
in einem vertretbaren Rahmen bleiben (Z6lle); die Mdglichkeiten klaren; Daten
auswihlen; das Nachfragepotential ermitteln; gleiche Giiter absetzen; die
Absatzmoglichkeiten richtig/falsch einschitzen; den Export fordern; den
Restriktionen unterliegen.

Ubung 5. Ubersehen Sie folgende Wortgruppen! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
OXBaThIBaTh MMATCHTHl W TOBAapHBIC 3HAKHW, CO3/JaBaTh MPEAMOCHUIKH IS
AKCIIOPTa; OCTaBaThCA B JOMYCTUMBIX TIpenesiaX (TaMO>KCHHBIE ITOILUINHEI);
BBISICHSATH BO3MOYKHOCTH; COOMpaTh JaHHBIC; BBISBIISATH MOTCHITMAIBHBIA CIIPOC;
cOBIBaTh OJJMHAKOBBIC TOBAPHI; MTPaBUILHO/HEMPABIWIBHO OIICHUTH BO3MOXHOCTH
cOBITa; CTUMYJIHPOBATH AKCIIOPT; TOIMAJIATh MO OTPaHUYCHUS.

Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze! Nennen Sie Synonyme zu . einschalten®!
1. Die Lagerbestinde wurden auf 50000 1 geschiitzt. 2. Der Olminister bezifferte
die Verluste auf Grund der Inflation in westlichen Landern auf 30 Prozent. 3.
Die Einfuhrmenge wird auf 25000 1 veranschlagt. 4. Nach Probebohrungen
lasieren die Fachleute das Erdgasvorkommen auf Reserven von 5000 Mrd.
Kubikmeter. 5. Anschlieend hat eine Konkurrenzanalyse zu erfolgen, um die
eigenen Absatzmdglichkeiten realistisch einschétzen zu kénnen.

Ubung 7.

etwa — 1. OKoJ10, MPUOM3UTENHHO; 2. K IPUMEPY, HATIPUMED

1. Die Griinde fiir den Absatzriickgang sind auf allen Mérkten etwa gleich. 2. Die
Ausweitung der US-Direktinvestitionen im Ausland ist zu etwa zwei Drittel auf
neue Kapitalanlagen zuriickzufiihren. 3. Die Nachfrage etwa nach halbfertigen
Speisen hat zugenommen.

Ubung 8.

Ubersetzen Sie die folgenden Substantive:

Datenauswahl, -erhebung wund -interpretation; Fertig- und vor allem
Halbwarenimporte; ~ Wihrungsauf- und  Abwertungen; Einfiihr- und
Devisengenehmigung; der Aufbau von Schiffsreparatur- und
Neubaukapazitiaten; Wirtschaftsgesetze und -Verordnungen.
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Ubung 9.

Ubersetzen Sie die folgenden Salze! Beachten Sie die kopulativen
Zusammensetzungen!

Neben der Produktpolitik sind es vor allem Preis- und Rabattpolitik sowie
Werbungs- und Distributionspolitik, die beachtet werden miissen. 2. Den
Verkaufs- und Servicestiitzpunkten der Unternehmen sind Informations-,
Ausstellungs- und Vorfiihrrdume angegliedert. 3. Es wurde versucht, das
Konferenzsystem in der Trampschiffahrt meist in der modifizierten Form des
Produktions- bzw. Reduktionskartelle einzufiihren.

Sitze mit Konjunktionen «zwar... aber.. », «<zwar...jedoch... »
Satzreihe zwar... aber... u. a. — X0Ts, OHAKO...HO

Ubung 10.

Ubersetzen Sie folgende Siitze!

1. Der Zuckerpreis ist zwar nur mit einer Verzogerung der allgemeinen
Rohstofthausse gefolgt, jedoch sind die Preisneigerungen dafiir sehr hoch
ausgefallen. 2. Zwar ist die Teuerungsrate nahezu unverindert. Jedoch spiegelt
der Vorjahrsvergleich die Situation nur unzureichend wider. 3. Zwar iibersteigt
der jdhrliche Verbrauch von Silber in Industrie und Handwerk die
Neugewinnung der Bergwerke um das Doppelte. Andererseits gibt es aber auf
der Welt erhebliche Silbervorrite. 4. Gegenwirtig bleibt zwar der Export noch
die vornehmlichste Stiitze der Konjunktur. Ob dies in diesem Umfang anhalten
wird, ist jedoch mehr als zweifelhaft. 5. Zwar schrumpfte Japans Wirtschaft zum
ersten Mal seit dem Krieg. Die Europder kamen deutlich besser iiber dieses
schwierige Jahr hinweg. Doch dann kehrten die alten Verhéltnisse wieder
zuriick. 6. Zwar reduzierte sich die enorm hohe Exportzuwachsrate von 38,5%
auf 7,3%. Dennoch exportierten die Japaner Personenwagen, Lkw und Busse
mehr als ihre bundesdeutsche Konkurrenz insgesamt produzierte.

Erginzung der Sitze

Ubung 11.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Die Besteller von Investitionsgiitern mochten zu allen Preisen abschlieBen. 2.
Auch die Auslandsnachfrage ist wieder kriftig auf neue Hohen gestiegen. 3. Die
Handelsflotte der BRD bestand ab 1. Januar aus 658 Einheiten mit insgesamt
8131535. 4. In diesen Erscheinungen kommen die Widerspriiche zum Ausdruck,
die die Krise nicht oder nur unvollstindig geltet hat. 5. Ahnlich wie vor
Jahresfrist nach oben ist der Goldpreis jetzt nach unten getrieben worden. 6.
Mexiko schlieBt weitere Erdolliefervertrage ab. Solche Vertrage bestehen
inzwischen mit Japan, Frankreich, Kanada, nicht aber mit der Bundesrepublik,
die kein Erdol aus Mexiko bezieht. 7. Was niitzt es, wenn Kéauferwiinsche
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geweckt werden, die jedoch von vornherein nicht oder mit zu langen
Warteterminen befriedigt werden konnen. 8. Die garantierende Bank hat eine
Entschiddigung zu zahlen, wenn der Lieferant vereinbarte Leistung nicht oder
nicht rechtzeitig erbringt. 9. Wenn iiberhaupt, konnen diese Waren nur iiber den
Preis abgesetzt werden. 10. Solche Kredite kommen nur selten zur Anwendung,
und wenn, dann absolut zielgerichtet.

Text I1
Ubersetzen Sie miindlich
Exportbearbeitung im Ausfuhrland

Wer weltweit exportieren will, muss nicht unbedingt alle Lénder
bearbeiten, wohl aber alle beobachten lassen. Hilfsmittel sind Tagespresse,
Fachzeitschriften, Fernsehen, Rundfunk, Handelsabkommen, Fachvortrage usw.
Im Rahmen der Léndergruppengliederung sollten auch jene Staaten auf
Sachbearbeiter verteilt werden, die im Moment fiir den Export des
Unternehmens noch nicht interessant sind. Wenn diese Maérkte niemand
beobachtet, kann man eines Tages bose Uberraschungen erleben.

Wer z. B. Produkte fiir die Erdolbohrung verkaufen will, muss moglichst
frithzeitig erfahren, wo Schiirfrechte vergeben werden und Versuchsbohrungen
stattfinden. Das kann sehr plotzlich selbst in solchen Lidndern geschehen, die
bislang keine Geschéflsmoglichkeiten geboten haben. Der Materialbedarf wird
im fritheren Anfangsstudium von den Bohrgesellschaften direkt beschafft und
selbst transportiert. Sehr schnell kann aber die Nachfrage fiir Spiilungszusitze
und andere Produkte in groBen Mengen entstehen. Wer sich rechtzeitig die
entsprechenden  Kontakte verscharrt, giinstige Transportmdglichkeiten
herausfindet und schnell anbietet, wird zu Geschéiften kommen, bevor die
Konkurrenz Uberhaupt etwas von dem neuen Bedarf erféhrt.

Immer wieder werden abbauwiirdige FErz- und Mineral-Vorkommen
entdeckt. So konnen Gebiete, die fiir den Verkauf bisher nicht interessant waren,
in kiirzester Zeit zu einem bedeutenden Markt werden. Die Beobachtung solcher
Entwicklungen gehort in das Aufgabengebiet einer Exportabteilung und muss
organisatorisch sichergestellt werden.

Schiirfrechte pl — mpaBa Ha poBeeHne pa3Be1OYHBIX PadOT
Spiilungszusétze pl —106aBku AJs1 TPOMBIBOYHOTO pacTBOpa
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Lektion 7
Ausschreibungsgeschifte

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Bei der Ausschreibung handelt es sich um ein staatliches Verfahren zur
Beschaffung von Waren oder Diensten, bei welchem der Wettbewerb unter den
Lieferanten ausgenutzt wird. Gegenstand des Ausschreibens bilden heutzutage
alle Leistungen, die {iblicherweise Gegenstand von Handels- und
AuBenhandelsgeschiften sind.

Trotz aller Unterschiede in Inhalt und Form sind die Prinzipien in den
Grundziigen einheitlich fiir alle Anwenderstaaten giiltig. Behorden oder andere
staatliche Einrichtungen (einschlieBlich kommunaler Institutionen) geben den
Bedarf an Lieferungen und Leistungen Offentlich bekannt. Eine detaillierte
Leistungsbeschreibung einschlielich der Bedingungen, die der Ausschreiber fiir
die Realisierung stellt, konnen interessierte Lieferanten gegen Gebiihr bei einer
in der Publikation genannten Stelle erwerben. Bis zu einem bestimmten
Zeitpunkt hat der Lieferant der Behorde sein Angebot zu unterbreiten und im
Allgemeinen eine Bietungsgarantie zu hinterlegen. Nach Priifung durch die
ausschreibende Stelle erhilt das ausgewéhlte Angebot den Zuschlag, und der
betreffende Lieferant muss eine Garantie flir die ordnungsgeméfe Realisierung
hinterlegen. Damit ist im Prinzip der Vertragsabschluf3 vollzogen.

Frither war mit dem Zuschlag gleichzeitig der Vertrag abgeschlossen. Eine
Ursache der in der letzten Zeit zunehmenden Tendenz, die Ausschreibung selbst
nur als den Ausgangspunkt eines spiteren Vertrages zu betrachten, bildet die
Tatsache, dass im groBerem Umfang Eigenlieferungen der Entwicklungslander
bei der Realisierung vorgesehen werden. Die Auswahl der Eigenlieferungen
erfolgt meist aber erst auf der Basis der eingegangenen Angebote.
Bemerkenswert ist, dass in letzter Zeit sogar Anderungen nach dem
Vertragsabschluf3 gewiinscht wurden, wenn technische Weiterentwicklungen zu
verzeichnen waren, die eigene Industrie durch Lieferungen zur Einsparung von
Valuta beitragen konnte und andere Faktoren das als zweckméaBig erscheinen
lassen.

Die Entwicklungslinder erheben die Forderung nach einem kompletten
Angebot oft nur, um zu besseren Auswahlmoglichkeilen fiir Teillieferungen zu
gelangen. Die Auswabhl der einzelnen Teilsysteme einer Anlage aus Angeboten
verschiedener Lieferanten soll ein hohes technisches Niveau garantieren. Dabei
wird die Erkenntnis beriicksichtigt, dass es heutzutage filr einen Lieferanten
unmoglich ist, auf allen Gebieten den neuesten Stand zu erreichen. So zeigt sich
in einigen Entwicklungslindern die Tendenz, nach eigenen Projekten zu
arbeiten, die giinstigsten Varianten der Ausriistungs-Teilsysteme aus den
verschiedenen Angeboten auszuwéahlen und zweckentsprechend
zusammenzustellen.
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Kein Bieter kennt die Angebote seiner Wettbewerber vor Tenderschluf3 und
nachtriigliche Anderungen sind nicht mehr moglich. Damit die ausschreibende
Stelle sicher ist, dass der Lieferant, der sein Angebot abgegeben hat, zu seinem
Wort steht und den Auftrag zu den angebotenen Konditionen auch ausfiihrt,
verlangen die Behorden in der Regel die Stellung von Bietungsgarantien. Diese
Garantien sichern dem Ausschreiber die Zahlung einer vereinbarten
Entschidigung — Ublicherweise zwischen 1% und 5% des Auftragswertes fiir
den Fall, dass der Bieter sein Angebot aus technischen, wirtschaftlichen oder
sonstigen Griinden vor Erteilung des Zuschlages bzw. vor Abschluss des
Liefervertrages zuriickzieht.

In der Regel wird bereits in der Ausschreibung vorgesehen, dass der
Lieferant nach  Zuschlag eine Lieferungs-/Leistungsgarantie  (auch
Erfiihrungsgarantie genannt) zu erbringen hat. In ihr wird festgelegt, dass die
garantierende Bank eine Entschddigung — in der Regel zwischen 8% und 15%
des Auftragswertes — zu zahlen hat, wenn der Lieferant die im Vertrag
vereinbarte Lieferung nicht oder nicht rechtzeitig erbringt. Diese Entschiddigung
soll die Kosten decken, die dem Importeur entstehen, wenn spiter z. B. ein
anderer Bieter zu einem hoheren Preis liefert oder Importeur gar eine zweite
Ausschreibung veranstalten muss. Daneben entstehen oft Verluste aus der
spateren Inbetriebnahme der importierten Anlage.

Vokabeln
1.Verfahren n — meTon, cioco0, mpuemM
2. Beschaffung f — mpuobperenue
3. Ausschreibung f (fiir Akk) — koHKYpC Ha pa3MeneHne 3aKa30B
offentliche Ausschreibung — oTKpbITEIE TOPTH
geschlossene Ausschreibung — 3akpbIThie TOPTU
eine Ausschreibung veranstalten — opranuzoBars Topru
ausarbeiten — BeIpabaThIBaTh YCIOBHUS TOPIOB
Ausschreibung verdffentlichen — ony6nmrkoBath ycinoBusi TOproB
zur Ausschreibung greifen — npuGernyTh K Topram
zur Ausschreibung zulassen — 1OMyCTUTB K y4acTHIO B TOpPrax
ausschreiben — 00bsiBUTH TOpru Ha uTO-MMO0 (Investitionsvorhaben, Lieferung);
Ausschreiber m — opraau3zaTop TOpros
Ausschreibungsgeschift n, Tendergeschéft n — caenka, 3akiroueHHass Ha OCHOBE
OTKPBITOTO KOHKYpCa
Ausschreibungsverfahren n — KoHKypcHOe pa3MelieHHe 3aKa30B, KOHKypCHas
npoueaypa
4. Leistung f — 1 — ycnyra, pabota, pe3ynbTaT paboThl, ycrex
2. MOIIIHOCThH MPOU3BOIUTEIHHOCTh
5. Behorde f — opran BiacTH, npaBUTENbCTBEHHOE YUPEKIACHHUE
6. Einrichtung f — yctpolictBo, opranusamnus; Syn. Institution f. staatliche
Einrichtung — rocyaapcTBeHHOE yCTPOMCTBO
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7. bieten (0. 0) — npeanaraTh; Bieter m — y4acTHUK TOProB

Bietungsgarantie f — cymma, BHeCEHHasi B KQUeCTBE 3ajiora 3a MpaBoO y4acTHus B
TOprax

eine Bietungsgarantie stellen, erbringen — BEICTaBUTH

8. Weiterentwicklung f — coBepiieHcTBOBaHUE, MOJIEPHU3AITUS

9. Entschddigung f — Bo3memenue. Kommnencarus

entschiadigen (fiir Akk) — Bo3MemaTh, KOMIEHCHPOBATH 32 YTO-THOO

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Beantworten Sie folgende Fragen!
. Was wird als Ausschreibung bezeichnet? 2. Wie kommt eine Ausschreibung
zustande? 3. Wodurch unterscheidet sich die Bietungsgarantie von der
Erfiillungsgarantie? 4. Warum wird der Zuschlag neuerdings nur als
Ausgangspunkt fiir einen spdteren Vertrag betrachtet? 5. Wie wihlen die
Besteller die giinstigsten Varianten der Ausriistungs- Teilsysteme? 6. Warum
wird die Ausschreibung vor allem von den Entwicklungslandern angewendet?

Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen. Bilden Sie Siitze!

den Wettbewerb unter den Lieferanten ausnutzen; den Bedarf (an Akk)
offentlich bekannt geben; das Angebot unterbreiten; die Garantie hinterlegen;
das Angebot priifen; den Zuschlag erhalten; technische Weilerentwicklungen
verzeichnen; zur Einsparung von Valuta beitragen.

Ubung 4.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
UCIIOJIb30BaTh KOHKYPEHIMIO CpeAM IOCTaBUIMKOB; MYyOJIUYHO OOBSIBUTH O
NOTPEeOHOCTH B YEM-JI; IEIOHUPOBATH CYMMY TapaHTHH; U3YUYUTh MPEII0KECHHE;
NoJy4yuTh (IpeABapUTENbHBINA) 3aKa3; OTMEUYaThb HAJIWYHWE TEXHUYECKHUX
YCOBEPIIIEHCTBOBAHMI; CIIOCOOCTBOBATH IKOHOMHH BATFOTHI.

Pripositionen

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze ins Russische! Beachten Sie die
Vieldeutigkeit der Priipositionen!

l. Nach einer Preissenkung von bereits 1,50 Dollar am 8. Februar hat
Grofbritannien seinen Preis flir Nordseedl jetzt um weitere 4 Dollar auf 31
Dollar je Barrel gesenkt. 2. Die Zahl der entdeckten Lagerstatten war mit zwolf
die hochste wihrend der letzten zehn Jahre. 3. Die Prognose musste auf I, 6

36



Millionen Touristen nach unten revidiert werden. 4. Die Ruhrkohle AG rechnet
mit einem Riickgang des Absatzes an die eisenschaffende Industrie auf unter 30
Mill. Tonnen. 5. Das hat innerhalb von zwei Wochen zu einer Preiserhdhung fiir
Zinn von iiber 1300 Pfund gefiihrt. 6. Mit einer Arbeitslosenquote von tiber
sieben Prozent liegt Saarland an der Spitze der Arbeitslosigkeit in der BRD. 7.
Der Anteil von Erdol an der Gesamtausfuhr hat sich von 85% iiber 85,9% auf
88% im letzten Jahr erhoht. 8. Der Zinnpreis erreichte im Laufe des Monats mit
8430 Dollar ein historisches Hochstniveau und beendete den Monat auf einem
Monats-Gipfel. 9. Heizol ist in Rheinmiindungshafen aus mehrwdochiger
Riickbildung ziigig von 239 Dollar je Tonne auf 328 Dollar per Mairz
umgekehrt.

Konkretisierung
Ubung 6.
Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!
1. Der Abstieg der USA von Uberschussland zum Energiezukiufer war steil. 2.
Die jetzige Veranstaltung in Kanton war die grofite Exportschau der
chinesischen Messengeschichte. 3. Im Vorjahr exportierte die Diamanten-
Branche geschliffene Steine im Werte von 1, 4 Mrd. Dollar. Viel Ware wurde in
Zolllagern im Ausland deponiert. 4. Heute erzielt die Firma etwa 8 Prozent ihres
Umsatzes an Uhren mit Produkten aus Japan. 5. Olpreise stiegen weiter. Darauf
musste sich die Versorgungspolitik der Verbraucherlinder, insbesondere
Westeuropas, einrichten. 6. Auf diese Weise wollte man erreichen, dass der
Zinnrat das Material aus dem Markt nimmt. 7. Die Olkrise erfordert hier und da
Umstellungsinvestitionen.

Text I1
Fassen Sie den Inhalt des Textes kurz zusammen!
Aufgaben der Wirtschaftseinheiten und Absatzorgane bei
Ausschreibungen der Entwicklungslinder.

Das Zustandekommen einer Ausschreibung fiir Investitionsobjekte, die
Feststellung der geforderten Leistungen, die Spezifikationen und sonstige
Bedingungen werden maligeblich von den bei betreffenden Behorden
vorhandenen Unterlagen beeinflusst.

Zwei Methoden der Entwicklungsldnder bediirfen dabei der Beachtung:

1. Bei Vorliegen einer Konzeption, z.B. fiir die Einrichtung eines
Investitionsobjekts, wird von einer Gruppe von Experten das Prospektmaterial
einschldgiger Lieferanten gesichtet und die technische Spezifikation auf dieser
Basis in den Ausschreibungsbedingungen fixiert. Logischerweise haben damit
die Lieferanten die groften Chancen, schnell ihre Angebote abgeben zu konnen,
nach deren Prospekten die Leistung spezifisiert wurde.

2. Die besonders bei Investitionsobjekten erfolgentsprechende Methode der
Hinzuziehung technischer Experten beim Vorbereiten von Ausschreibungen
wenden alle Entwicklungsldnder an, denn sie entspricht einer objektiven
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Notwendigkeit. Diese Experten kommen teilweise aus den Entwicklungsliandern
selbst, aber auch aus dem Ausland.

In diesem Zusammenhang gewinnt die Marktvorbereitungsmethode
zunehmend an Bedeutung. Weltniveau in Bezug auf die technischen Parameter
allein reicht fiir einen gesicherten Absatz nicht mehr aus. Es geht sowohl fiir den
Lieferanten als auch fiir den Anwender um den Verkauf von Nutzeffekt. Auf die
Probleme des Aufwandes, des Risikos, der Zeit konnen die Bieter nur dann
einwirtken und einen hochstmoglichen FErfolg sichern, wenn durch das
«Preinvestment» eine aktive Einflussnahme auf die Ausarbeitung der
Ausschreibug stattfindet.

Die Konzerne vieler Staaten sind dazu iibergegangen, ganze Stabe in
bestimmten Entwicklungslindern zu unterhalten, um durch geologische
Untersuchungen, Rohstofferkundung, Wirtschaftlichkeitsanalysen, Studium der
Kommunikation, der Qualifikation der einheimischen Kader, 6konomischen und
sozialen Bedingungen fundamentale Empfehlungen fiir die Herausgabe von
Ausschreibungen zu geben.

Lektion 8
Marketing

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Marketing war zunichst nichts anderes als die Lehre vom Warenabsatz.
Vorrangige Bedeutung hatten dabei das industrielle Vertriebswesen, die
Werbung und die Marktforschung. In neuerer Zeit hat sich dieser Begriffsinhalt
gedndert. Marketing zeichnet sich durch eine schopferische, fast aggressive Note
aus. Die Griinde dafiir liegen einerseits beim Markt, andererseits bei den
Unternehmungen. Ein wesentlicher Faktor ist die Verscharfung der Konkurrenz,
die u.a. auf den schrittweisen Abbau der Zolle und anderer Handelshemmnisse
sowie die Offnung der Mirkte fiir auBereuropdische Anbieter zuriickzufiihren
1st. Bemerkenswert ist dabei, dass die Bedirfnisse einem immer schnelleren
Wandel unterliegen. Dieser Prozess wird von der Unternehmer-Seite insofern
gefordert, als der rasche wissenschaftliche und technische Fortschritt, der
seinerseits das  Ergebnis zunehmender  Aufwendungen, verstirkter
Mechanisierung und Automation der Produktionsprozesse sowie nachhaltiger
Verbesserung der Betriebsorganisation ist, auf die Verkiirzung der so genannten
Lebenszyklen der Produkte hinwirkt. Die Unternehmen geraten dadurch in die
Zwangslage, dass sie die Amortisation vergleichsweise  hoherer
produktgebundener Investitionen und sonstiger Umriistungsaufwendungen in
kurzer Zeit tiber moglichst grole Produktionsserien erreichen miissen. All diese
Faktoren tragen zu einem Angebotsdruck bislang unbekannten Ausmalles bei.
Diese Entwicklungstendenzen werden sich in der Zukunft mit Sicherheit
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verstirken. Trotz steigenden Lebensstandards der Bevolkerung durfte es, wie
leicht einzusehen ist, immer schwieriger werden, dieses (Uber-) Angebot
abzusetzen.

Das Marketing beginnt bereits mit der Erforschung der Bediirfnisse und der
Planung der Produkte. Dabei sind die Absatzerwéigungen allen anderen
vorgeschaltet, Bei diesen Bemiihungen geht es indessen nicht nur darum, offen
geduBerten und deutlich empfundenen Wiinschen der Verbraucher und
Verwender gerecht zu werden. MarkterschlieBung impliziert, ja fordert
geradezu, dass die Wunschvorstellungen ermittelt werden, die noch im
Unterbewusstsein oder Unterbewusstem schlummern. Daher sind hier der
Absatz- und Motivforschung grof3e Aufgaben gestellt, weil deren systematische
Anwendung haufig gewihrleistet, dass so genannte Marktnischen mit einer
gewissen Zwangsldufigkeit entdeckt werden.

Neben der MarkterschlieBung ist das zweite Hauptanliegen des Marketings
die Marktsicherung und Marktausweitung. Eine Unternehmung erschlieft fiir
ein bestimmtes Produkt neue Absatzmoglichkeiten, sei es, dass sie in neue
Absatzgebiete vordringt, sei es, dass sie neue Verbraucherschichten innerhalb
thres Absatzgebietes erfasst, oder — wie z. B. in der Kunststoffindustrie tiblich —
neue Verwendungszwecke fiir ithre Erzeugnisse entdeckt.

Da der Markt jedoch einem fortwidhrenden Wandel unterworfen ist, sind die
Unternehmungen zu erreichen bestrebt, dass Reaktionsmoglichkeiten der
Konkurrenten so weit wie moglich hinausgeschoben werden. Dies ist der Grund
dafiir, dass stindig neue Produkte, die einen gewissen Vorsprung zu sichern
versprechen, entwickelt, andere dagegen aufgegeben werden, deren sich die
Konkurrenten bereits «beméchtigt» haben. Vielfach gehen die Unternehmungen
den Weg der Diversifizierung, d. h. sie versuchen, auf mehreren Gebieten titig
Zu sein.

In den Kreis dieser Bemiihungen gehort auch der Ausbau der
absatzpolitischen Instrumente und deren breite Auffiacherung, so z. B. die
Vermietung von Investitionsgiitern an Stelle des Verkauft (Leasing).

Vokabeln
1. Vertrieb m — npogaxa, cOBIT, pacIpOCTpaHEHHE
Vertriebsfirma f, Vertriebshaus n — ¢pupma, 3anumaromiasics cObITom
Vertriebsleiter m, Absatzleiter m — Ha4aJIbHUK OTAEJIA COBITA
vertreiben — mpoiaBath, CObIBATh, PACTIPOCTPAHSTH
2. Markt m — pbIHOK
fester, stabiler Markt — ycToiunBbIil phIHOK
einheimischer Markt — HartmonanbpHBIN (BHYTPEHHUIT) PHIHOK
den Markt ausweiten — pacuupsaTts, sichern — o6ecrieduBaTh phIHOK
beherrschen — rocrioacTBOBaThH, JIOMUHUPOBATH HA PHIHKE
sich auf dem Markt behaupten — yTBepauTBHCS Ha pbIHKE
Marktforschung f — usyuenue poinka
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MarkterschlieBung f — ocBoeHue ppinka

Marktanpassung f — npucnoco6ieHre pblHKa K U3MEHSIIOIIUMCS YCIIOBUSIM

3. Abbau m — cHUXKeHUE, yMEHbIIIEHNE

4. Handelshindernisse pl — mpensitctBust B Toprosie, Syn. Handelsschranken pl
— TOProBbI€ Oapbephl

5. Absatz m — cOBIT, peai3anus

flotter, schneller Absatz — xoporuii;

reilender Absatz —MHTEHCHBHBIN, AKTUBHBIMN;

schleppender Absatz — mioxoi, Me1JICHHBIN COBIT

Absatzforschung f — u3zydenne (BO3MOKHOCTEH) cObITa

7. ermitteln — BesicHUTh, onipenenuTh (die Preise der Konkurrenten)

8. Kunststoff m — uckyccTBeHHbIi1 MaTepuan

9. Vorsprung m — mpeBOCX0ICTBO, TPEUMYILIECTBO

einen Vorsprung gewinnen — oOnepeAuTh (KOHKYPEHTOB), TMOJYYUTh
IPEUMYIIECTBO

10. Ausbau m — pacmiupenue, pa3BUTHE, COBEPIICHCTBOBAHUE

12. vermieten — caaBaTh Ha IPOKaT

13. aufgeben — 1. naBaTh (mopydeHnue); 2. 0TKa3bIBaTHCSA OT YETO-THUO0

Texterliiuterungen
1. das industrielle Vertriebswesen = die Vertriebstitigkeit der
Industrieunternehmen
2. implizieren miteinbeziehen, miteinschlieBen; in sich enthalten
3. Reaktionsmdglichkeiten der Konkurrenten — die Féahigkeit der Konkurrenten,
auf das Autkommen neuer Waren schnell zu reagieren

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Beantworten Sie die folgenden Fragen!
1. Wodurch zeichnete sich das Marketing in seiner ersten Entwicklungsphase
aus? 2. Worauf wird vom Verfasser die Verschirfung der Konkurrenz
zuriickgeflihrt? 3. Warum werden die so genannten Lebenszyklen der Produkte
immer kiirzer? 4. Wie entsteht ein Uberangebot an bestimmten Produkten auf
dem Markt? 5. Was wird bei der Erforschung der Bediirfnisse ermittelt?
6. Warum miissen stindig neue Produkte entwickelt werden?

Ubung 2.

Wie verstehen Sie die folgenden Wortgruppen?

Marktnischen entdecken; auf Verkiirzung der Lebenszyklen der Produkte
hinwirken; die Amortisation der Investitionen {iiber moglichst grof3e
Produktionsserien erreichen; die Reaktionsmdglichkeiten der Konkurrenten
hinausschieben; neue Verbraucherschichten innerhalb des Absatzgebietes
erfassen; einen gewissen Vorsprung sichern; absatzpolitische Instrumente
ausbauen.

40



Ubung 3.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 4.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Beispiele!

Vorrangige Bedeutung haben; Zolle abbauen; den Abbau der
Handelshindernisse anstreben; dem Wandel unterliegen (die Bediirfnisse); in die
Zwangslage geraten; Bediirfnisse erforschen; den Markt ausweiten; neue
Absatzmoglichkeiten erschlieen; neue Verwendungszwecke entdecken; auf
mehreren Gebieten tétig sein; langlebige Verbrauchsgiiter absetzen.

Ubung 5.

Ubersehen Sie die folgenden Wortgruppen ins Deutsche! Priifen Sie Ihre
Kenntnisse!

UMETh TIEPBOCTENIEHHOE 3HAYEHWE;, CHIDKATh TAMOJXKEHHBIC TIOILIWHBI,
CTPEMHUTBCSI K CHIDKEHHIO TOPTOBBIX 0aphepoB; OBITh TMOJIBEPKECHHBIM
U3MEHEHUsIM (TIOTpeOHOCTH); TMONAacTh B CTECHEHHOE IIOJIOKEHUE; H3ydaTh
MOTPEOHOCTH; PACIIMPSITH PHIHOK; U3BICKUBATh HOBBIE BO3MOKHOCTH JJIs COBITA;
OTKPBIBATh HOBBIE BO3MO>KHOCTH HCIOJIb30BAaHUSI; JAEHCTBOBATh B HECKOJIBKHX
o0yacTsX; JaBaTh OCHOBHBIE CpEJICTBA IIPOM3BOJICTBA B apeHNy; COBIBATH
MOTPEOUTEIIHCKUE TOBAPHI JUTUTEIIHHOTO MOJIh30BAHUS.

Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen bzw. Siitze ins Russische!

Abbau der Zolle; Ausbau des Eisenbahnnetzes; Einbau einer Klausel in den
Vertrag; Anbau von Mais.

Mit dem Abbau der Lagerstitte soll Anfang niachsten Jahres begonnen werden.
Auf diese Weise werden in Auf- und Ausbau befindliche Industrien vor
auslandischer Konkurrenz geschiitzt. Der Weizenanbau nimmt stiandig zu.

Ubung 7.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen ins Russische!

I. die geringeren Importe; die vermehrten Ausgaben; die steigenden Kosten; die
anziehenden Inflationsraten; die riickldufige Erdolférderung; die sinkende
Abhingigkeit von Ol; die immer groBer werdende Verknappung der Vorrite; die
zunehmende Benutzung von Erdélleitungen; die geschrumpfte Erddlgewinnung;
eine sinkende Tendenz.

II. das erhoffte Nordseedl; die augenblickliche Verknappung an Ol; die
energieintensive Zementindustrie; ein abbauwiirdiges Kupfervorkommen,;
rohstoffintensive Produkte; der weltweite Tendenzwechsel; korrekturbediirftige
Wechselkursparitdten; der ortsiibliche Preis; ein zweischneidiger Erfolg; die
konjunkturelle Uberhitzung; das mexikanische Exportdl; die gesetzlichen
Bestimmungen; die gesetzmiBige Uberproduktionskrise.
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Nebensitze mit «insofern... als... »
insofern... als... — Tak ...KaK, HOCTOJIbKY...[TOCKOJIbKY

Ubung 8.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

1. Ein Unterschied zwischen Devisen und Valuta besteht insofern, als in den
Begriff Valuta Edelmetallbestinde einbezogen werden. 2. Dieser Prozess wird
von unbenehmer Seite insofern gefordert, als der rasche wissenschaftliche und
technische Fortschritt auf die Verkiirzung der so genannten Lebenszyklen der
Produkte hinwirkt. 3. Fiir den Iran ist der Riickgang der Erdélausfuhren insofern
von Bedeutung, als er die Exporteinnahmen dringend benétigt. 4. Der Energie-
Uberfluss in den USA hat die Biirger insofern geprigt, als ihnen jedes Gefiihl
fiir einen sparsamen Umgang mit Energie abhanden gekommen ist. 5. Siidafrika
als Diamanienproduzent hat insofern erhebliche Bedeutung, als die dort
gefundenen Diamanten von wesentlich besserer Qualitét als die in den anderen
afrikanischen Staaten.

Sitze mit «sei es... sei es... », «sei es... oder... »
«sel es... sel esy, «sel es... oder... » — Wiu...WiH; 0yb TO...0y1b TO...

Ubung 9.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

l. Die iibrigen Mittel mussten die ausldndischen Unternehmen auBerhalb des
Landes transferieren, sei es fiir Riickzahlung von Exportkrediten, sei es fiir die
Aufstockung ihrer Devisenreserven. 2. Der Kaffeemarkt zerfillt in Segmente,
sei es nach Qualitdt, Geschmack oder Vertriebskandlen. 3. Kummer machen
durch Subventionen verzerrte Wettbewerbsbedingungen, sei es im Inland oder
innerhalb der EWG. 4. Eine Unternehmung erschlieft fiir ein bestimmtes
Produkt neue Absatzmoglichkeiten, sei es, das sie in neue Absatzgebiete
vordringt, sei es, das sie neue Verbraucherschichten innerhalb ihrer
Absatzgebiete erfasst oder neue Verwendungszwecke fiir ihre Erzeugnisse
entdeckt. 5. Die Meistbegiinstigung kann einseitig sein, d.h. zu ihrer Gewahrung
ist nur der eine Vertragspartner verpflichtet, sei es, dass er sie autonom gewaihrt,
sei es, dass sie einem Staat einseitig auferlegt wurde.

Modalverb «diirfen»

Ubung 10.

Ubersetzen Sie folgende Siitze!

1. Brasilien als derweltgrofte Produzent diirfte fast 14 Millionen Sack Rohkaffee
mehr erzeugen und auch in den kommenden Jahren Uberschiisse erzielen. 2.
Wann und in welchem Ausmal sich die schiechte Ertragslage des Konzerns auf
die Dividentenzahlung auswirken wird, diirfte in Kiirze bekannt gegeben
werden. 3. Die Produktion von Erdol wies eine Steigerung um elf Prozent aus.
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Damit diirfte sich Chinas Roholproduktion erstmalig auf {iber 100 Millionen
Tonnen belaufen haben. 4. Danach diirfte man an der Aktienborse vorsichtig
geworden sein und Hoffnungen auf eine Umkehr der Zinsentwicklung
einstweilen begraben haben. 5. Es diirften hochstens 10 Prozent Plaste zur
Substitution von Stahl eingesetzt worden sein.

Doppelte Verneinung
Ubung 11.
Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!
l. Die Preiserhhungen iiberschreiten den ortsiiblichen Preis nicht unerheblich.
2. Der kapitalistische Staat kann {iber die Depotstellung einen nicht
unerheblichen Einfluss auf die Importoperationen nehmen. 3. An der Konferenz
wurde betont, dass die Ressourcen unserer Welt an Energierohstoffen nicht
unerschopflich sind. 4. Indien hat in den letzten Jahren einen nicht
unbeachtlichen Produktionszuwachs erzielen konnen. 5. Die verstérkte
Goldnachfrage der Schmuckindustrie ist nicht unwahrscheinlich. 6. Wir
mochten nicht missverstanden werden. 7. Schon heute sieht der Konzern die
BASEF {ibrigens nicht ohne eigene Energiereserven da. 8. Die Unternehmen sind
an diesem nicht ungefdhrlichen Trend nicht allein schuld. 9. Die Leistungskraft
der japanischen Wirtschaft wird mit einer nicht unproblematischen
Arbeitsteilung  zwischen  GroBunternehmen  einerseits, Klein- und
Mittelbetrieben andererseits erkauft. 10. Die laufende Saison scheint einen nicht
unbetrichtlichen Uberschuss bei Kakao zu bringen.

Text 11
Ubersetzen Sie den Text miindlich!
Die monopolistische Marke.

Die verhdltnismidfig junge Geschichte des Marketings ldsst drei
Entwicklungsstufen erkennen. Die erste Entwicklungsstufe beschrinkte sich
zunichst noch auf eine neue Linie in den Absatzmethoden, speziell auf eine
aktivere Verkaufspolitik. Dabei ging es hauptsédchlich um das Koordinieren aller
beim Verkauf einer Ware zu beachtenden Faktoren.

Die zweite Entwicklungsstufe des Marketings stellte bereits die «bewusste
Schaffung von Markten», sowie die «Bediirfnisweckung» in den Vordergrund.
Damit sollte der Absatzmarkt nicht mehr wie frither Endstation, sondern
Ausgangspunkt sdmtlichen unternehmerischen Planens und Handelns werden.

Die Manipulation des Marktes und der Konsumenten als Hauptanliegen
dieser Marketing-Variante miindete schlieBlich in die gegenwirtig dominierende
dritte Entwicklungsstufe ein, bei der simtliche betriebliche Teilbereiche — von
der Forschung bis zur Finalproduktion — mit den Erfordernissen einer
langfristigen Marktstrategie in Ubereinstimmung gebracht werden. Der Kern
dieser aktuellen Marketing-Konzeption besteht in dem Versuch, die
Widerspriiche im  Zusammenspiel von  Angebot und Nachfrage
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zuriickzudridngen, indem die Produktion auf den Markt ebenso wie umgekehrt
der Markt auf die Produktion «ausgerichtety wird. Hierbei handelt es sich
vornehmlich um ein Profitrealisierungs- und Konkurrenzmandver, denn das
Nachfragevolumen kann im Prinzip nicht erweitert, sondern lediglich zwischen
den rivalisierenden Produzenten anders «umverteilt» werden.

Text 111
Fassen Sie den Inhalt des Textes kurz zusammen!
Marketing

Das sich vor allem in den USA schnell verbreitende Marketing war
zundchst auf eine Absatzaktivierung gerichtet. Im Vordergrund des ersten
Entwicklungsstadiums des Marketings stand die Anpassung an die Erfordernisse
des Marktes. Dieses Marktverhalten wird als «passives Marketing» bezeichnet.
Als Konzeption, die mittels vorbereitender Marktforschung, Markt- und
Absatzprognose, = Absatzplanung,  Absatzdurchfilhrung  das  gesamte
Unternehmensgeschehen auf den Absatzmarkt auszurichten versucht, trachtete
das «passive Marketing» danach, die Marktprozesse bei der kontrollierten
Gestaltung der Produktion stirker zu beachten.

Wihrend der flinfziger Jahre trat das Marketing in ein zweites Stadium ein,
entwickelte sich vom passiven zum aktiven Marketing. Der anwachsende
Realisierungsstau, der nach Sittigung des mit dem zweiten Weltkrieg
verbundenen Nachholbedarfs akut wurde, leitete dis bis dahin iiberwiegende
Konzeption der reinen Marktanpassung in die einer aktiven Marktbeeinflussung
iber. Die Nachfrage wurde nicht mehr als eine gegebene Grofle betrachtet, der
Markt nicht mehr allein vom Angebot her manipuliert, sondern auch und vor
allem von der Nachfrageseite.

Zu Beginn der sechziger Jahre trat das Marketing in ein drittes
Entwicklungsstadium, das auch das gegenwirtige «kommerzielley Marketing
charakterisiert (das «totale» Marketing). Sein Kennzeichen ist der Versuch, alle
Teilfunktionen eines Unternehmens den Marktzielen unterzuordnen.

Angesichts der zunehmenden Spezialisierung und Differenzierung der
Mirkte, ihrer stindigen Erweiterung und Internationalisierung erweisen sich
schnelles Reagieren auf Marktverdnderungen, flexible Marktanpassung und
gezielte Marktbeeinfliissung als unerldssliche Vorbedingungen fiir die
Realisierung des Profits. In dem Bestreben, moglichst jeden Winkel des Marktes
auszuleuchten, Absatzpotentiale auf lidngst gesittigten Mairkten zu schaffen,
bemdchtigt sich die Markt- und Absatzforschung aller Sphéiren des
gesellschaftlichen Lebens.

44



Lektion 9
Neues Leasing — Variante auf Leistungsbasis

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Die auch international zu den Spitzenvertretern der Branche zdhlende
Mainzer DAL (Deutsche Anlagen Leasing GmbH) will nicht zuletzt durch das
neue Leasing-Modell auf Expansionskurs bleiben, durch das so genannte
Produktionskapazititen — Leasing (PK), das das Unternehmen jetzt anbietet.

Kurz gefasst sieht die neue Leasing — Variante wie folgt aus: Die Hohe der
Nutzungsgebiihr, die der Mieter von Mobilien an die DAL zu entrichten hat,
hidngt von der tatsdchlich erbrachten Leistung der Maschinen oder
Produktionsanlagen ab und nicht von deren Investitionskosten wie beim
traditionellen Leasing.

Die Gebiihr fiir das PK errechnet sich jeweils nur nach der in einem
bestimmten Zeitraum abgenommenen Leistung zu einem festen Stundensatz (es
gibt dabei Mindestsdtze). An den geleasten Maschinen angebrachte MefBanlagen
iiberwachen deren Leistungen und Ubermitteln die Daten an den DAL-
Zentralcomputer.

Obwohl der Leasing-Vertrag liber zwanzig Jahre abgeschlossen wird, kann
die Produktionskapazitit je nach Bedarf jederzeit verringert oder bis zur
Vertragsauflosung abgebaut werden. Aullerdem werden die Maschinen von der
DAL auf dem technisch modernsten Stand gehalten, alte oder abgenutzte
Anlagen werden durch neue ersetzt.

Wie der Firmenchefin Frankfurt darlegte, konnte der Auftragseingang, also
der Abschluss neuer Mietvertrage, auf rund 3,26 (Vorjahr 1,60) Mrd. DM
verdoppelt werden. Besonders zufrieden sei man mit dem Verlauf des
Auslandsgeschiftes, wo 77 (198) Mill. DM an neuen Auftrigen
hereingenommen werden konnten.

Vokabeln
1. Leasing n — Mu3UHT, JOATOCPOYHAS apeH/a (MalluH, 000py10BaHNs)
Leasing anbieten — mpeasaraTh JIU3UHT
Leasing anwenden — mpUMeHUTH TU3UHT
Leasing-Unternehmen n — ¢upma, 3anumaromasica nusuHrom, Syn. Leasing-
Gesellschaft f
2. zéhlen — cuuTaTh
3. Mobilien pl — gBuxHMOe umytecTBo, Syn. bewegliches Gut
4. Nutzungsgebiihr f — mara 3a nmons3oBaHue
Nutzungsgebiihr entrichten, zahlen — BHecTH, ymiaTuTh 3a Mojab30BaHue
5. Miete f — Haem, apena; 2. apeHHas Jiata, rjaTta 3a mpokaT
mieten — OpaTh B apeHAy, CHUMATh
Mieter m — chreMIuK, aperaatop; hier: Syn. Leasingnehmer m
Vermieter m — caaromuii B HaeM; hier: Syn. Leasinggeber mi
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6. Satz m — HOpMa, CTaBKa

Mindestsatz m — MuHUMaJIbHAsI CTaBKa

Prozentsatz m — npoueHT

7. ibermitteln — nepenaBate (Daten, Nachrichten)

8. anbringen — l. ycranaBnuBaTh 2. HAXOUTh IPUMEHEHHUE, TOMEILIAThH
9. Verlauf m — xox, nporekanue (der Verhandlungen);

im Verlauf — B xoxe (der Verhandlungen)

Texterliiuterungen
1. GmbH — Gesellschaft mit beschrinkter Haftung — oGmiecTBo ¢ orpanudenHoi
OTBETCTBEHHOCTHIO
2. auf Expansionskurs bleiben — den Absatz auch weiter steigern
3. geleast — Partizip II von dem Verb «leasen» — cnaBateh B apeH1y
4. an den geleasten Maschinen angebrachte MeBanlagen — eine Partizipialgruppe
ohne Artikel

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Beantworten Sie die folgenden Fragen!
l. Was wird als Leasing bezeichnet? 2. Welche Leasing-Variante bietet die
DAL-GmbH an? 3. Wovon hédngt die Hohe der Nutzungsgebiihren ab? 4. Wie
wird die abgenommene Leistung errechnet? 5. Welche Verpflichtungen geht das
Leasing-Unternehmen ein? 6. Warum findet Leasing international zunehmend
Verwendung? 7. Wodurch unterscheidet sich die traditionelle Vermietung von
Anlagen von dem Leasing auf Leistungsbasis?

Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

die neue Leasing-Variante anbieten; eine Produktionsanlage vermieten; von der
tatsdchlich erbrachten Leistung abhingen; den Mindestsatz festlegen; eine
MeBanlage anbringen; Daten iibermitteln; Produktionskapazititen verringern;
auf dem technisch modernsten Stand halten; den Vertrag auflosen.

Ubung 4.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen! Priifen Sie Ihre Kenntnisse!
npemjiaraTh HOBBIM BapwaHT JIM3WHTA; CJaBaTh (B apeHIy, HaIPOKAaT)
IIPOU3BOJICTBEHHOE O0OPY/JOBAaHKE, BHOCHTH IUIATY 3a TOJb30BAaHHUE; 3aBHCEThH
oT (haKTHMYECKH TPOM3BEICHHON padOTHI; YCTAHOBUTh MHUHUMAIBHYIO CTaBKY;
YCTAaHOBUTh HW3MEPUTEIHLHOE YCTPONCTBO; IepeAaBaTh JaHHBIC; COKpaIllaTh
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IMPOMU3BOACTBCHHBLIC MOIIHOCTHU, IIOAACPKUBATL Ha CaMOM COBPCMCHHOM
TEXHUYCCKOM YPOBHEC, paCTOPIrHYTb AOTOBOP.

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze! Beachten Sie die Ableitungen vom Verb
«bringen»!

l. Die stidamerikanischen Exporte brachten von Januar bis November gut ein
Zehntel weniger ein als in der gleichen Vorjahreszeit. 2. Viele Industriezweige
waren nicht gewohnt, Produkte herauszubringen, die sich im Wettbewerb auf
den Weltmirkten behaupten konnen, 3. Die Finnen aus Fernosten haben das
Gefiige dieses Teilmarktes durcheinander gebracht. 4. An den geleasten
Maschinen werden MeBanlagen angebracht. 5. Im Kongress wurden viele
Gesetzentwiirfe eingebracht.

Man-Sitze
Man ging davon aus... ucxoas u3 Toro... (unbestimmt-personliche Bedeutung)

Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze! Beachten Sie die Bedeutung des
Indefinitpronomens «many!

1. In New York ist man der Auffassung, dass sich die konjunkturellen
Aussichten nicht verbessern haben.

2. Man ist in Tokio darauf gefasst, dass sich die Konkurrenz zwischen Japan und
den Vereinigten Staaten auch weiter verschirfen wird.

3. Um die Jahreswende war man auch in gewdhnlich gut informierten Kreisen
noch ziemlich optimistisch.

4. In der deutschen Maschinenbauindustrie siecht man nun schwarz.

6. Ein Jahr darauf existierte in Tripolis bereits ein Osterreichisches Biliro. Man
legte die Pldne vor und wartete anderthalb Jahre auf die technische Zulassung.

7. Die Kaufneigung der Konsumenten ldsst nach. Man ist sich der guten
Konjunktur offenbar nicht mehr so sicher und denkt an riicklidufige Uberstunden
und Kurzarbeit.

8. Schon seit Juli letzten Jahres haben Aufkiufer, die im Hauptproduzentenland
Malaysia vermutet werden, den Zinnpreis kiinstlich in die Hohe getrieben.
Wihrend man aber zunéchst die Terminware kaufte, nahm man Ende November
Kassaware aus dem Markt.

9. Die Hoffnungen vom Friihjahr sind verflogen. Die Stahlindustrie ist nicht
nachhaltig aus ihren Verlusten herausgekommen. So weit ist man also
gekommen.

10. Gold- und Diamantenhinder wagen keine Prognosen. Die Unwiégbarkeiten
sind zu grof3, als dass man sich festlegen mochte.

Aber. Im Dativ und Akkusativ gebraucht man den Pronomen «einer».
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1. Die Finanzierungsmethoden in der BRD haben sich in den vergangenen
Jahren deutlich gewandelt, und so wird einem nicht wohl dabei.

2. Die laufende Diskussion und eine Abwertung der Mark ldsst einen daran
zweifeln.

Text I1.
Ubersetzen Sie miindlich!
Leasing bleibt eine Wachstumsbranche

Die etwa 120 deutschen Leasing-Unternehmen haben ein Neugeschéft von
1, 4 Mrd. DM auf die Beine gestellt. Die Steigerungsrate gegeniiber dem Vorjahr
betrdgt stolze 12%. Bei den vermieteten Anlagen dominieren nach wie vor
Biiromaschinen und EDV mit 34%. Dann folgen Fahrzeuge (20%) und
Immobilien vom Verwaltungsgebdude {iber die Fabrikhalle bis zum Rathaus. An
der Spitze der Leasing-Kundschaft sieht das verarbeitende Gewerbe mit 38%,
gefolgt vom Handel mit 22 %.

Der Bundesverband deutscher Leasing-Gesellschaften hat ermittelt, dass
sich die Investitionen der Leasing-Unternehmen im letzten Jahrzehnt
verfiinffacht haben, wihrend die der Gesamtwirtschaft nur verdoppelt werden
konnten. Die durchschnittliche Wachstumsrate bei den Leasing-Gesellschaften
betrug 28%. Die Branche gehort damit zur Spitzengruppe der Wachstumsraten.

Die Angebotsstruktur ist nahezu grenzenlos. Sie reicht vom spektakuldren
GroBobjekt bis zum Auto. An der Spitze diirfte das Kernkraftwerk mit einem
Investitionsaufwand von 4 Mrd. DM stehen. Leasing erstreckt sich auf
Giiterwagen der Bundesbahn (100 Min. DM), Helikopter, ganze Luftfahrtflotten,
Passagierschiffe, Rathduser und Verbrauchermirkte. Bei etwa einer Million
Vertrdgen wird das Marktvolumen auf 50 Mrd. DM geschitzt.

Bemerkenswert ist auch, dass die Leasing-Branche von konjunkturellen
Schwankungen  bisher kaum  beriihrt worden ist.  Entscheidende
Wachstumskriterien sind die Tatsachen, dass Unternechmen einer
Kreditaufnahme nicht zuletzt deshalb ausweichen, weil dies ihre finanzielle
Verschuldung erh6hen wiirde. AuBlerdem bietet die Leasingunternehmen kiirzere
Amortisationszeiten, als es beim Kauf der Fall ist.

Wie grof3 der Andrang zum Leasing ist, zeigt das Faktum, dass heute jeder
dritte Leasing-Antrag aus Bonitdtsgriinden abgelehnt werden muss. Nach
Branchenmeinung ist bei der Beurteilung der Zukunftschancen zumindest ein
vorsichtiger Optimismus angebracht. Immerhin liegt in der Bundesrepublik der
Anteil der gemieteten Anlagen an den gesamtwirtschaftlichen Investitionen nur
bei 5,7%. Sie befindet sich damit quasi in einem «leasingpolitischen
Entwicklungsland», denn in den USA sind es 25%, in England 11% und in
Frankreich 9%. Allein dieses ungenutzte Potential im Vergleich zu anderen
westlichen Landern diirfte weiteres Wachstum garantieren.
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Text I1T
Fassen Sie den Inhalt der beiden nachfolgenden Texte zusammen!
Team-Leasing

In neuerer Zeit hat sich fiir den Absatz von Investitionsgiitern eine
Finanzierungsweise durchzusetzen begonnen, die die absatzpolitische
Bedeutung der Kreditgewédhrung und der Finanzierungshilfe unzweifelhaft
schmélert, das Leasing. Leasing bedeutet die Umwandlung von einmalig
anfallenden Zahlungen fiir mehr oder weniger groBBe Anschaffungsobjekte in
laufende Mietzahlungen. An sich ist die Vermietung von Anlagengegenstinden
nichts Neues. Datenverarbeitungsmaschinen kénnen erst seit kurzem kéuflich
erworben werden; sie wurden bis dahin ausschlieBlich vermietet, hdufig mit der
Mallgabe, dass dem Verwender die jeweils neueste und seinen Zwecken am
besten entsprechende Anlage zur Verfugung zu stellen sei.

Neu an Leasing ist aber seine wachsende Verbreitung sowie die Tatsache,
dass sich zwischen dem Hersteller als Leasinggeber und dem Verwender als
Leasingnehmer eigene Leasingfirmen (als Finanzierungsinstitute) eingeschaltet
haben, die die fraglichen Erzeugnisse von den Bestellern erwerben und an die
Verwender vermieten.

Text IV
Entwicklungsrichtungen des Leasings auf westeuropdischen Mirkten
Bedeutung und Umfang des Leasings als  Absatz- und
Finanzierungsmethode nahmen auf den westeuropdischen Markten in den letzten
Jahren stark zu. Folgende einheitliche Merkmale haben sich herauskristallisiert:

e Leasing ist eine spezifische Finanzierungs- und Absatzmethode fiir
Investitions- —und zum Teil auch technische Konsumgiiter.

e Der Leasinggeber (Hersteller, Lieferant bzw. spezielle
Finanzierungsinstitution) iiberldsst dem Leasingnehmer (Anwender) das
Objekt fiir eine vertraglich vereinbarte Grundmietzeit zur Nutzung.

e Der Leasingnehmer entrichtet Ratenzahlungen an den Leasinggeber.

Lektion 10
Werbung

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Die stindige Vervollkommnung der Absatztitigkeit der Firmen zeigt sich
auch in der steigenden Bedeutung der Werbung als wichtiges Element ihrer
Kommunikations- Strategie. Die Konkurrenten beriicksichtigen z.B. die
Erkenntnis, dass eine wirksame Werbung streng zielgruppenorientiert sein muss.
Deshalb muss sich insbesondere die Werbung fiir Investitionsgiiter vor allem
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konkret an die Personen bzw. Zielgruppen wenden, die in den Unternehmen die
Entscheidungen fiir den Kauf von Investitionsgiitern vornehmen.

Obwohl in der Investitionsgiiterwerbung mehr rationale als emotionale
Faktoren eine Rolle spielen, zeigen die Beispiele flihrender Firmen, dass
insgesamt bei der Gestaltung der Werbung zunehmend bewusst und zielgerichtet
psychologische Elemente genutzt werden (z.B. bei der Prospektgestaltung,
Inseratformulierung, Messestandgestaltung, Formulierung von
Verkaufsargumentationen usw.). Ziel dieser Bestrebungen ist es, einen hohen
Wahrnehmungs- und Erinnerungseffekt zu erreichen und sich moglichst von den
entsprechenden  Konkurrenten abzugrenzen. Vielfdltige Formen der
Werbeerfolgskontrolle, die bei dem relativ iibersichtlichen Kundenkreis
wirksam genutzt werden konnen (Prospekte mit Fragebogen zur Riickantwort,
Coupons usw.) sollen die Effektivitit der Werbung insgesamt verbessern helfen.
60 bis 70 Prozent der Aufwendungen hierfiir entfallen auf Werbemalinahmen fiir
neu- und weiterentwickelte Erzeugnisse. Zunehmend an Bedeutung gewinnt im
Bereich der metallverarbeitenden Industrie die Firmenwerbung, wobei das ganze
Angebotssortiment, die Leistungsfahigkeit des Unternechmens in Bezug auf
Erzeugnisqualitit, leistungsfahigen Kundendienst herausgestellt werden, um ein
positives Firmenimage zu scharfen bzw. zu untermauern. In der
Werbeargumentation stehen vor altem neben dem Erzeugnis solche Kriterien
wie Wirtschaftlichkeit, Profitabilitit, Wartungsfreundlichkeit, Kostenvorteile
und Problemldsungsbezogenheit im Mittelpunkt.

Eine immer groBere Rolle spielt da Direktwerbung. Dies geschieht unter
dem Blickwinkel enger Beziehungen zwischen Produzent und Anwender.
Seinen Ausdruck findet dies u. a. auch darin, dass den Verkauf- und
Servicestiitzpunkten der Unternehmen, vor allem in den Schwerpunktldndern,
Informations-, Ausstellungs- und Vorfiihrriume angegliedert sind.

GroBe  Unternehmungen  beriicksichtigen, dass Unterschiede in
O0konomischen, technischen, gesellschaftspolitischen und auch
rentabilititsbedingten Fragen auf den verschiedenen Mirkien differenzierte
Formen der Werbung erfordern. Dies erzeugt u.a. auch den Trend zu
kooperativen Formen der Werbung, indem verstirkt nationale Werbeagenturen
fiir bestimmte Aufgaben der Werbung beauftragt werden. Unternehmen, die auf
vielen unterschiedlichen Markten titig sind, machten die Erfahrung, dass
wirksame 6konomisch richtige Entscheidungen auf dem Gebiet der Werbung am
besten von den auf dem Markt prdsenten Niederlassungen getroffen werden
konnen.

Vokabeln
1. Werbung f — peknama
eine wirksame Werbung — nelicTBeHHas pekjiama
Anzeigenwerbung f — pexiama myteM nmomenieHus: 0ObsBICHUS
Direktwerbung f — pexnama HemocpeCTBEHHO Cpeid MOKynaTenei
Firmenwerbung f — pexiama ToBapa dupmoii
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Wirtschaftswerbung f — Toprosasi, kommepueckast pekjiama
Werbemittel n — cpenctBo peknamsl

Werbehilfe f — BcmomorarenbHoe cpeacTBO peKiiaMbl

Werbeagentur f — pekiiamHoe areHTCTBO

2. insbesondere — B 0COOEHHOCTH, B YaCTHOCTH

3. Gestaltung f — odhopmienue (eines Prospekts, eines Messestandes);
gestalten — mpugaBate BUI 4emMy-1u00, 0OpPMIISATH

4. Anzeige f — oObsaBieHuE (B rasere, xypHaie), Syn. Inserat n;

eine Anzeige, ein Inserat aufgeben — nate 00bsIBICHHE

5. Fragebogen m — aHkeTa, OPOCHBIHN JIHCT

6. Leistungsfahigkeit f — mpon3BOAUTENTEHOCTE, MOIITHOCTh
leistungsfahig — mpon3BoAUTENbHBIHN, TPOTYKTUBHBIN

7. Wirtschaftlichkeit f — sxoHOMUYHOCTB

8. Wartung f — yxo, TexHuueckoe o0CIy>KMBaHHE

9. Verkaufsstutzpunkt m — ¢unuan cObITOBOIM OpraHM3alMy 3KCHOPTEpA HIIU
MPOU3BOIUTENSA (32 pyOeKoMm)

10. Service m — (TeXHHYECKOE) 00CITyKUBAHHE, YCIYTH

11. Vorfiihrraum m — geMmoHCTpaIiMoOHHbIN 3aJ1

Texterliiuterungen
1. Kommunikationsstrategie — cTparerus 1O CBsSI3U C KOHTpPareHTamMu u
00IIECTBEHHOCTHIO
2. einen hohen Wahrnehmungseffekt erreichen (wahrnehmen — 3ameuars,
BOCIIPUHUMATB )
3. Kupon m, Coupon franz [ku'p6:] — KymnoH, OTpbIBHO TajloH
4. Image eng — 00pa3, MpeACTaBICHNE
5. Problemldsungsbezogenheit f = Fahigkeit, bestimmte Probleme zu 16sen,
bestimmte Aufgaben zu erfiillen
6. prasent adj; Syn. anwesend

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Beantworten Sie folgende Fragen!
l. An wen wendet sich die Werbung? 2. Wie werden bei der Gestaltung der
Werbung psychologische Elemente genutzt? 3. Was bezwecken die
Werbemalinahmen? 4. Was muss bei der Firmenwerbung herausgestellt werden?
5. Welche Kriterien stehen in der Werbeargumentation im Mittelpunkt? 6. Was
verstehen Sie unter der Direktwerbung? 7. Was meint der Verfasser mit den
kooperativen Formen in der Werbung?
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Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

die Absatztitigkeit vervollkommnen; eine Entscheidung treffen; einen
Messestand ~ gestalten; auf Werbemalinahmen entfallen; Erzeugnisse
neuentwickeln/ weiterentwickeln; an Bedeutung gewinnen/verlieren; vielfaltige
Formen der Werbekontrolle nutzen; Ausstellungs- und Vorfiihrriume angliedern
(den Verkaufsstiitzpunkten); andere Formen der Werbung erfordern; auf vielen
Mairkten tétig sein.

Ubung 4.

Ubersehen Sie die folgenden Wortgruppen ins Deutsche! Priifen Sie Ihre
Kenntnisse!

COBEPIIICHCTBOBATh COBITOBYIO JCSITCIBHOCTH, NPHHATH PEIICHHE; O(OPMHTH
SPMApOYHbI CTEH]; MPUXOIUTHCS Ha pekiaMmy (3aTpaThl); CO3JaBaTh HOBBIC
/manee COBEPUICHCTBOBATh HMEIOIIUECS W3ENNs; 3HAUCHUE YBEIUYUBAETCS/
YMEHBIIIAETCs; UCMOJIb30BaTh Pa3HO0Opa3Hbie (OPMBI KOHTPOJS YCIEIHOCTH
peKJlaMbl; BKJIIOYATh KyJa-l. (IPUCOCIUHATH K YEeMYy-J.) BBICTABOYHBIE U
JI€MOHCTpAIMOHHbIE 3aJIbl; TpeOOBAaTh APYrux (OpM peKiIaMbl; I€HCTBOBATh HA
MHOTHX PBIHKAX.

Zusammengesetzte Substantive
Zusammengesetzte Substantive werden {ibersetzt:
1) durch ein Wort;
2) durch eine Wortgruppe; 3) mittels Umschreibung.

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Substantive!

die Investitionsgiiterwerbung; die Prospektgestaltung; die Werbeerfolgskontrolle;
das Angebotssortiment; der Kundendienst; die Hauptannahmequelle;
der Kaufkraftschwund; der Absatzzusammenbruch; die Nichtunterzeichner
(des Abkommens); das Abwertungsland; die Uberschusskapazititen;
der Wiederaufschwung; die Wartungsfreundlichkeit (eines FErzeugnisses);
der Verkaufsstiitzpunkt; die Stabilitdtsbemiihungen; der Devisenbringer (Kaffee
fiir Brasilien); der Stiitzungsbetrag; die Preisstiitzung; der Vernichtungswettbewerb;
die Abwasserreinigungsanlage; das Olbohrgeschift; die Schwerpunktlinder;
die Schwerpunktstreiks; der Schuldendienst; der Anpassungsprozel (an
verinderte Wirtschaftsstrukturen); der Personalaufwand; die Uberfremdungsgefahr
(durch amerikanische Kapitalanlagen); der  Kostenvorteil; der
Wahrnehmungseffekl; die Problemlosungsbezogenheit.

52



Modalsitze mit der Konjunktion «indem»
indem:
1. Verschiedene Subjekte im Hauptsatz sind im Nebensatz: Konjunktionen
Tewm, 4to..., TaKuM 00pa3oM, 4ToO...
2. Gleiche Subjekte im Hauptsatz und im Nebensatz

Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

l. Das Angebot kann verringert werden, indem weniger produziert wird. 2.
Indem manche Unternehmen Lager ungewohnlich tief abbauten, konnten sie
Kosten sparen. 3. Verteuerungen konnen auf verdeckte Weise vorgenommen
werden, indem bei gleich bleibenden Angeboten schlechtere Qualitdten geliefert
werden. 4. Bei kurzfristigen Geschéften erfolgt die Bezahlung auf der Basis
Kassa gegen Dokumente, indem der Exporteur seiner Bank die Dokumente
ibergibt und sie beauftragt, den Rechnungsbetrag der Lieferung einzuziehen. 5.
Die amerikanischen Monopole erzielten Maximalprofite, indem sie ithre Waren
zu Uberhohten Preisen in den kriegsfithrenden Staaten absetzten. 6. Kuwait kann
nun in den Wettbewerb mit den Multis in den energiearmen
Entwicklungsldndern eintreten, indem er nicht nur Rohstoff (Erddl), sondern
auch die Verarbeitungsanlagen bietet. 7. Diese Léander erfiillen ihre
Verpflichtung zur Stabilisierung der Wechselkurse, indem sie Devisen
aufkaufen.

Demonstrativpronomen statt Substantive
Pronomen die, diese, solche, diejenigen werden beim Gebrauch statt Substantive
(die Preise, die Betriebe u.a.) iibersetzt: «oHW», «HmOCIETHHUE», «ITH» (IICHBI,
OPEeANpUATUS U JP.)

Ubung 7.

Ubersetzen Sie ins Russische!

I. Das bedeutet einen Verlust. Und den kann sich kein Unternehmen auf die
Dauer leisten. 2. Fiir Zinn haben die Preise gegeniiber denen in den
Sommermonaten nachgegeben. 3. In der AuBBenhandelspraxis unterscheidet man
Kassa bzw. Kreditgeschifte. Haufig sind diese jedoch im einzelnen
AuBenhandelsgeschift kombiniert anzutreffen. 4. Bei insolventen Betrieben
handelt es sich in der Hauptsache um solche mit 200 oder weniger
Beschiftigten. 5. Seit jeher wurden die Lagerstitten unter 6konomischen
Gesichtspunkten erschlossen, d.h. zuerst waren diejenigen an der Reihe, die die
billigste Forderung versprachen. 6. Seitdem im Juli auf dem Bleimarkt der
hochste Preis der letzten drei Jahre erzielt worden war, ist derselbe riicklaufig.

53



Modalverb «konneny
Konnen:
1) objektive Notwendigkeit: Mo4b, OBITH B COCTOSIHUU
2) Vermutung: npeanoyioxkeHue, BO3MOKHOCTb

Ubung 8.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

l. In der Produktion von Elektroenergie muss Kohle die Liicke fiillen, die nicht
durch Kernbrennstoff gedeckt werden kann. 2. In die Genugtuung der
Amerikaner iiber die von den Auslindern geschaffenen Arbeitspldtze mischt
sich eine vage Furcht, dass die Amerikaner irgendwann nicht mehr Herr im
eigenen Hause sein kdnnten. 3. Trotz der groen Trockenheit konnte in den
meisten Provinzen die Weizenproduktion doch noch gesteigert werden. 4.
Wegen verteuerten Importe wird die Inflationsrate, die gerade von 9 auf 8
Prozent gesenkt werden konnte, im néachsten Jahr wieder auf 2 Prozent klettern.
5. Diese Lénder sind zu plotzlichen Geldverduflerungen gezwungen, um sich
schnell Devisen beschirfen zu kénnen. 6. China musste auch wieder groBBere
Mengen von Weizen im Ausland kaufen, um seine Bevdlkerung ausreichend
versorgen zu konnen. 7. Auf diese Weise hétte man erreichen konnen, dass Zinn
aus dem Markt genommen wird. 8. Eine solche Preissteigerung hat die OPEC
nur dank ihrer energiepolitischen Situation durchsetzen konnen. 9.
Wirtschaftliche Uberlegungen konnen kaum zu dieser neuen Abwendung vom
Dollar gefiihrt haben. Offensichtlich spielt die innerpolitische Unsicherheit in
Amerika mit. 10. Die Rezession kann deshalb stirker und ldnger ausgefallen
sein als allgemein erwartet.

Text 11
Ubersetzen Sie miindlich!
Werbung: eine Analyse ihrer Motive und moglichen Wirkungen

Werbedefinitionen gibt es mannigfaltig, und es ist unnotig, noch einige
neue Varianten hinzuzufiigen. Sie reichen von der Behauptung, Werbung «sei
das Schmier6l, das den Motor der Wirtschaft in Ordnung halt» bis zur
«Werbung sind alle AuBerungen, die sich an diejenigen richten, deren
Aufmerksamkeit zu gewinnen versucht wird». Es wird zwar anerkannt, dass es
Werbung gibt, die die Menschen massiv beeinflusst und mittels psychischer
Gewalt zum Kauf von Dingen zu zwingen sucht, aber gleichzeitig wird beteuert,
diese Fille sind duBerst selten.

Sollte die Werbung, wie von verschiedenen Seiten behauptet wird, eine
«dienende Funktion» einnehmen, so betrife dies in erster Linie das Gebiet der
Information. Die in Berlin erscheinende Werbefachzeitschrift «Neue Werbungy
bringt eine einfache Formel; «Klarheit, Verstindlichkeit und Eindeutigkeit. Der
Wortschatz soll sich jenen Konsumenten und Zielgruppen anpassen, denen wir
die Waren anbieten». Diese Forderungen sind wahrscheinlich die
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Grundvoraussetzungen, damit die Werbung {iberhaupt wirksam werden kann,
Information miisste sich auch, sofern sie dem Verbraucher nutzen soll, auf das
Produkt selbst beziehen. Das heifit, es miissen Aussagen auf die zu verkaufende
Ware gemacht werden, anstelle irgendwelcher beliebiger Mitteilungen.

Die Anzeige wird von vielen Seiten als Uberragendes Werbemittel (die
«Welty), sogar als Konigin der Werbemittel bezeichnet. Dies hat verschiedene
Griinde. Vor allem ist sie eine der urspriinglichsten Formen der
Wirtschaftswerbung und hat somit eine lange Tradition. AuBerdem ist das
Anzeigengeschift die finanzielle Grundlage der meisten Zeitungen und
Zeitschriften und deshalb ein wesentlicher Teil unseres Gesellschaftssystems, in
dem die Presse einen gewichtigen Platz einnimmt. Dariliber hinaus wird der
Anzeige die grofite Werbewirkung zugesprochen. Wie weit die Meinung zum
letzten Punkt von den ersten beiden Argumenten bestimmt ist, kann nicht
entschieden werden. Man kann jedoch annehmen, dass z.B. eine Aussage wie
die der «Welt» auch darin begriindet ist, dass sie sich selbst als Werbetrager
anpreisen will, schlieBlich ist das Anzeigengeschéft ihre Haupteinnahmequelle.
Gleich aus welchen Griinden jedoch, die Anzeige ist zur Zeit immer noch das
beliebteste Werbemittel.

Texte III und IV.
Fassen Sie den Inhalt der beiden Texte kurz zusammen!
Schaffung neuer Bediirfnisse durch Werbung

Die Werbung fiir ausldndische Erzeugnisse muss davon ausgehen, dass sie
auf gesittigte Markte stoft. Im Einzelfall kann sie erfolgreich sein, wenn der
ausldndische Importeur sich den Werbemalinahmen der einheimischen Industrie
anschlieBt oder seine Werbung auf einen Verdringungswettbewerb ausrichtet.
Aussichtsreicher ist es jedoch, Marktliicken aufzuspiiren und in diese mit
Werbung hineinzustoBen.

Schwierigste, zugleich aber die Aufgabe fiir einen ausldndischen Exporteur
ist es, neue Verbraucher fiir seine Erzeugnisse zu finden. Eine solche neue
Konsumentenschicht wird zumeist durch eine Segmentierung des Marktes
erschlossen, indem die Werbung gezielt auf das ermittelte Marktsegment
ausgerichtet wird. Auch sollte die Werbung nicht von Marktverhiltnissen im
Lieferland, sondern von den spezifischen Marktdaten im Importland ausgehen.

Verdanderte  Konsumgewohnheiten, wie das Aufkommen neuer
Vertriebssysteme, haben die Verpackung zu einer Verkaufshilfe ersten Ranges
machen lassen. Sie differenziert nicht nur die Herkunft homogener Giiter,
sondern hat ebenso die Entwicklung voéllig neuer Produkte, wie z.B.
Fertiggerichte, beeinflusst. Auf diese Entwicklung muss der ausldndische
Lieferant in gleicher Weise Riicksicht nehmen, wie auch auf das Problem des
Verpackungsmulls. Der Trend der Abfallverarbeitung sollte sorgfiltig beachtet
und die eigene Verpackung darauf abgestellt werden.
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Wahrend frither verkauft werden musste, was produziert wurde, wird heute
produziert, was verkauft werden kann.

Werbung im Ausland

Die Erkenntnis, dass die Exportwerbung den wirtschaftlichen, politischen
und kulturellen Eigenarten fremder Linder moglichst weitgehend Rechnung
tragen soll, hat sich in den letzten Jahren weitgehend durchgesetzt. Auch wurde
erkannt, dass es bei der Werbung im Ausland keine «Normalwerbungy, sondern
nur eine gezielte und individuelle Werbung geben kann, die auf groBeren
Mairkien sogar noch regional abgestimmt werden muss. Die anzuwendenden
Werbemittel und Methoden sind oftmals von Land zu Land verschieden (z. B.
«Bildwerbungy ist in Staaten des islamischen Bereichs verpont und unzuléssig),
und daher ist eine gewissenhafte Marktforschung Voraussetzung fiir eine
erfolgreiche Werbetatigkeit im Ausland.

Fiir Lander mit einem verhidltnismaBig gut gegliederten Pressewesen bietet
sich die Anzeigenwerbung in Zeitungen, Zeitschriften und anderen
Publikationsorganen an. Dort diirfte die Anzeige in der Presse wohl ein richtiges
Werbemittel sein, vorausgesetzt, dass diese Zeitschrift oder Zeitung mit grof3er
Auflage verdffentlicht wird und breite Fach- und Bevolkerungskreise anspricht.
Sofern der Exporteur keine versierte Werbeabteilung mit der nétigen
Auslandserfahrung besitzt, sollte er sich bei der Gestaltung des Anzeigentextes
der Werbefachleute bedienen. Die fremdsprachigen Anzeigentexte miissen ganz
besonders gut durchgearbeitet und sprachlich und stilistisch einwandfrei sein.
Die Gestaltung des Textes muss notwendig auf die Anschauungs- und
Auffassungsweise des anzusprechenden Kundenkreises abgestimmt sein.

Lektion 11
Problem der aulenwirtschaftlichen Absicherung

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Internationale Geld- und Kapitalbewegungen sind geeignet, die
Wirksamkeit der Geldpolitik zu beeintrdchtigen. Die auBenwirtschaftlich
orientierten Instrumente der Geldpolitik sollen dies verhindern. Dabei muss
zwischen festen und flexiblen Wechselkursen unterschieden werden.

Kommt es in einem Land zu stindigen Nettodevisenzustromen, z. B. durch
stindige Exportiiberschiisse, so bedeutet dies eine Erhohung des Devisenangebots. Es
kommt tendenziell zu einem Kursriickgang der entsprechenden Auslandswihrungen
auf dem Devisenmarkt, also zu einer Auswertung der eigenen Wahrung.

Eine solche automatische Kursidnderung tritt aber nur in einem System
flexibler Wechselkurse (Floating) ein. In einem System fester Wechselkurse
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wird der Kurs dadurch gestiitzt, dass die Zentralbank als Nachfrager auf dem
Devisenmarkt auftritt und die tiberschiissigen Devisen aufkauft. In diesem Fall
spricht man von einer Interventionspflicht der Zentralbank, d. h. sie muss auf
dem Devisenmarkt intervenieren, um Kursdnderung zu verhindern.

Die Ursache fiir solche Nettodevisenzufliisse ist ein
Zahlungsbilanzengleichgewicht. Dem kann ein Ungleichgewicht der
Leistungsbilanz oder der Kapitalbilanz zugrunde liegen. Ersteres kann z. B.
durch stdndige Exportiiberschiisse verursacht werden. Die Exporteure erlosen
fir ithre Verkdufe Devisen, die sie in DM umtauschen wollen. Da der
Devisenbedarf fiir Import in diesem Fall geringer ist als der Devisenzustrom aus
dem Exportgeschift, kommt es zu einem Nettodevisenzufluss. Letzteres liegt
beispielsweise vor, wenn die Kapitalimporte stindig groBer sind als die
Kapitalexporte. Ursache dafiir konnen Arbitragegeschéfte sein, die erfolgen,
wenn (z. B. infolge einer restriktiven Geldpolitik) das Zinsniveau im Inland
hoher ist als im Ausland. Die Devisenzufliisse konnen auch spekulativ erfolgen,
wenn eine Kurssteigerung der DM erwartet wird.

In einem System fester Wechselkurse rithren die Nettodevisenzufliisse zu
einer Erh6hung der Bankenliquiditdt, denn die Banken, die in den Besitz der
Devisen gelangen, konnen diese jederzeit bei der Bundesbank unter Abzug des
Diskontsatzes in Zentralbankgeld umtauschen. Die Interventionen der
Bundesbank auf dem Devisenmarkt fithren stets zu einer Erhohung der
Geldbasis, denn der Kauf von Devisen erfolgt gegen Abgabe von DM. Will die
Bundesbank eine restriktive Geldpolitik betreiben, so wirken dem die
Nettodevisenzufliisse entgegen. Soll die Geldpolitik dennoch wirksam sein, so
muss sie auBenwirtschaftlich abgesichert sein.

Leistungsbilanziiberschiisse lassen sich beispielsweise durch eine
Aufwertung abbauen, Nettokapitalimporten kann man mit einer Forderung der
Kapitalexporte (Swappolitik), usw. begegnen, die den Devisenzustromen
entgegenwirken, spekulative und Devisenzufliisse kann man stilllegen
(Bardepot, Mindestreserven) oder durch Beschrinkungen des Geld- und
Kapitalverkehrs unterbinden. Mdéglich ist auch eine Freigabe der Wechselkurse,
wie sie weitgehend erfolgt ist, wodurch die Bundesbank von ihrer
Interventionspflicht entbunden wird.

Handelsbilanz, Dienstleistungsbilanz und Ubertragungsbilanz ergeben
zusammen die Leistungsbilanz. In Dienstleistungsbilanz werden die
«unsichtbaren» Exporte und Importe beriicksichtigt (Ausgaben der Touristen,
Nutzung auslidndischer Patente und Lizenzen und Dividenden an ausléndische
Kreditgeber bzw. an auslindische Unternehmen u. a.). In Ubertragungsbilanz
werden alle Transaktionen zwischen Inldandern und Ausldndern erfasst, die ohne
okonomische Gegenleistung stattfinden (Geldiiberweisungen von Gastarbeitern,
Entwicklungshilfe u. a.)
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Die Bilanz des langfristigen Kapitalverkehrs und die Bilanz des
kurzfristigen Kapitalverkehrs ergeben zusammen die Kapitalbilanz oder die
Kapitalverkehrsbilanz.

Die Arbitrage, das Arbitragengeschift — spekulative Borsengeschifte, bei

dem die Preis — und Kursunterschiede an verschiedenen Borsenplétzen
ausgenutzt werden, um Differenzgewinne zu erzielen.
Das Swapgeschift (engl. to swap [swop] — (vertauschen) -—

Devisengeschift, bei dem ausldndische Zahlungsmittel zum Tageskurs verkauft
und nach festgelegter Frist zuriickgekauft werden. Durch die Festsetzung eines
Swapsatzes, der von dem Zinssatz am freien Devisenmarkt abweicht, kann die
Bundesbank die Kurssicherungskosten beeinflussen.

Das Bardepot [de'po:] — die zinslose Hinterlegung der Depotgelder.
Importdepot ist eine Form der Importregulierung. Durch die zinslose
Hinterlegung der Depotgelder fiir einen ldngeren Zeitraum werden die
Umlaufmittel der Importeurs gebunden. Andererseits werden die potentiellen
Verbraucherkreise eingeschrinkt, da sich die Importe durch die Depotstellung
verteuern.

Die Mindestreservenpolitik — Mindestreserven sind Guthaben, die die
Banken zinslos auf ihrem Landeszentralbankkonto hallen lassen. Eine Erhohung
der Mindestreserven entzieht den Banken Geld (Liquiditit), so dass sie weniger
Kredite gewéhren konnen.

Vokabeln
1. Geld n — nenwru
bares Geld, Bargeld — nanuunsie neHbIH;
fliissiges Geld — cBoboaHbBIE CpeacTBa
tagliches Geld, Tagesgeld — exxenneBHas cymma
Geld anlegen — momeniate; einlegen — kacth (Ha cuer)
abheben (vom Konto) — caumaTts co cuera
ausleihen — naBatsb (ccymy)
Geldanlage f — momMelneHne n1eHEKHBIX CPEJCTB, MHBECTUIIUH
Geldeinlage f — nenexxHbIii BKIa B OaHK
Geldmarkt m — qeHeXXHBIN PHIHOK, PHIHOK KPAaTKOCPOYHOTO KPEIUTa
Geldumlauf m — nenexxnoe obpaiienue
Geldumtausch m — oOMeHn nener
2. Kapital n — xanurani; Kapitalmarkt m — pbIHOK CCyIHBIX KaluTalIOB, PHIHOK
JOJITOCPOYHOTO KPeIuTa
3. Ungleichgewicht n — nepaBHOBeCHE
4. Wechselkurs m — oOMeHHBI KypcC
fester Wechselkurs — TBepbiii
flexibler, frei schwankender Wechselkurs — mnmaBaromuii, CcBOOOIHO
KOJICOTIOUTUICS KYPC
stiitzen — MoAIEP>KUBATh KypcC Ha OMPEACICHHOM YPOBHE
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5. Devisenzufluss m — npuTOK HHOCTpaHHOM BaltoThl, Syn. Devisenzustrom m
6. Bilanz f — Gananc

Zahlungsbilanz f — nuiatexxHplil 6anaHc

Leistungsbilanz f — 6ananc Texymnmx onepanmii

Handelsbilanz f — Toproseiii 6amanc

Dienstleistungsbilanz f — 6ananc ycmyr

Kapitalbilanz f, Kapitalverkehrsbilanz f — 6ananc qmxenus kanuraia
7. Exportiiberschuss m — npeobnagaHue 3KCrnopTa HaJ UMIIOPTOM
8. zugrunde liegen (Dat) — nexxath B OCHOBE

9. Liquiditét f — TMKBUIHOCTD, IUKBUJIHBIC CPECTBA
Bankenliquiditét f — nukBuaHBIE CpeacTBa OAHKOB

liquid — nukBUAHBIHN, cBOOOAHBIN, Syn. fliissig

10. Intervention f — BMemaTenbCTBO, UHTEPBEHIIUS

intervenieren — BMEIIMBAThCS, IPEANPUHUMATH HHTEPBEHLIUIO
11. Depot n — neno3ur, TEMOHUPOBAHUE CPEACTB

Bardepot n — GecniponieHTHBIN JEMO3UT

Importdepot n — UMIIOPTHBIN AETO3UT

12. stilllegen — (BpeMeHHO) OCTaHaBIWBATh PabOTy IPEATPUATHS
13. Arbitrage f franz — apOuTpax, TpeTeHCKH Cy1
Arbitragegeschift n — apOutpaxnas cienka

14. Satz m — cTaBka

Diskontsatz m — IUCKOHTHas CTaBKa

Zinssatz m — MpOIEHTHAs CTaBKa

Prozentsatz m — npoueHTHas cTaBka

Lombardsatz m — ctaBka 1mo 3ajJ0roBbIM OTI€paIisM

Texterliuterungen
1. Floating engl. — cBoO01HOE KOJNEOaHUE. «IITaBaHUE» KYpPCOB
2. restrictive Geldpolitik — monuTMka orpaHuyYeHuss KOJWYECTBA JCHET B
oOpaiieHuu
3. zinsinduzierte Devisenzufliisse — Devisenzufliisse, die durch hohe Zinssitze
ausgelost wurden.
4. Swap engl. — mokynka WHOCTPAaHHOW BaJIOTHI B OOMEH Ha OTEUYECCTBEHHYIO
MOCIICTYIOIIUM BBIKYTIOM

Ubungen zum Text

Ubung 1.

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

l. Was wird durch stindige Devisenzustrome in einem System flexibler
Wechselkurse bewirkt? 2. Was verstehen Sie unter der Interventionpflicht der
Zentralbank in einem System fester Wechselkurse? 3. Wie entsteht das
Ungleichgewicht der Zahlungsbilanz? 4. Wodurch werden steigende
Devisenzufliisse verursacht? 5. In welchen Fillen fuhren die Interventionen der
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Zentralbank zu einer Erhohung der Geldmenge? 6. Wie kann die Geldpolitik
auBBenwirtschaftlich abgesichert werden? 7. Warum sind die kapitalistischen
Linder in den 70er Jahren von den festen zu den schwankenden
Wihrungskursen ilibergegangen? 8. Was verstehen Sie unter Floating?

Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!

Ubung 3.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Beispiele!

Die Wirksamkeit der Geldpolitik beeintrachtigen; Exportiiberschiisse erzielen;
den Wechselkurs stiitzen; auf dem Devisenmarkt auftreten; die liberschiissigen
Devisen aufkaufen; auf dem Devisenmarkt intervenieren; Kursdnderungen
verhindern; dem Ungleichgewicht der Leistungsbilanz zugrunde liegen; das
Ungleichgewicht der Zahlungsbilanz verursachen; Devisen umtauschen; eine
restriktive Geldpolitik betreiben; Kapitalexporte fordern; Devisen erlosen; den
Wechselkurs freigeben; Devisenzufliisse unterbinden.

Ubung 4.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen ins Deutsche! Priifen Sie Ihre
Kenntnisse!

OTpunaTebHO CKa3aThCs HA JIEHCTBEHHOCTU BAJIFOTHOM MOJIMTUKU; JOCTUTHYTh
MPEBBIIICHUS OKCIOpPTa HaJA HWMIIOPTOM; VYAEpPKHMBAaTh KypC BajlOThHl Ha
ONpEJEICHHOM YPOBHE; BBICTYNATh HA BAJIIOTHOM PBIHKE; CKyNaTh U3JIUIIHIOKO
BaJIIOTY; OCYILECTBIISATh MHTEPBEHIIMIO HA BAJIIOTHOM PBIHKE; MPENATCTBOBATH
U3MEHEHMSIM Kypca; JIeKaTb B OCHOBE HEpPaBHOBECHS OajlaHCa TEKyLIUX
NOCTYIJICHUH; BbI3BaTh HEPABHOBECHE IUIATEKHOIrO OanaHca; OOMEHHBATH
BaJIIOTY; MPOBOJIUTDH MOJIUTUKY OTPAaHUYEHUS] KOJIMYECTBA JCHET B OOpalleHHH;
CIOCOOCTBOBATh 3KCHOPTY KamuTala; BBIPYYHUTHh BAIIOTY; BBECTH CBOOOJHO
IUTABAIOIIUN KypC; HE IONYCTUTh MPUTOKA MHOCTPAHHOW BaJIIOTHI.

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze! Beachten Sie die Abteilungen vom Verb
«treten»!

l. Schutzzélle treten in verschiedenen Erscheinungsformen auf. 2. Der Kéufer
tritt bei solchen Geschiften als Befrachter auf. 3. Finnland tritt fiir eine
Verringerung von Zollbarrieren ein. 4. Die spezifischen Zolle sind heute hinter
die Wertzolle zuriickgetreten. 5. Der Minister vertritt die Meinung, dass die
Zolle gesenkt werden sollten. 6. Der Verkdufer hat seine Anspriiche an N.
abgetreten. 7. Zum US-Dollar traten auf dem Euromarkt auch andere
Wihrungen hinzu. 8. Protektionistische Tendenzen treten in Jiingster Zeit
verstirkt zutage.
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Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Sitze ins Russische! Machen Sie die
Riickiibersetzung!

1. Die teuren Kreditzinsen zehren die Exporteinnahmen der Entwicklungslander
auf. 2. Die Schulden miissen verzinst und getilgt werden, und das im Zeichen
steigender Zinssétze. 3. Viele Lander der dritten Welt kommen mit Zinsen und
falligen Tilgungsraten in Verzug. 4. Die Ruckzahlung ausstehender Kredite
bereitet ihnen angesichts des hohen Zinsniveaus Schwierigkeiten. 5. Sie konnen
thre Verschuldung nicht abbauen. 6. Die o6ffentliche Auslandsverschuldung
Brasiliens erhohte sich. Brasilien musste iiber 35% seiner Exporteinnahmen fiir
Schuldendienst aufwenden.

Abgesonderte Partizipien

Attributive abgesonderte Partizipialgruppen:
Partizip I-Gruppen:
[Tpudactue, onpeneaIuTeIbHOE TPUAATOYHOE MPETOKEHUE
eine Jury, bestehend aus... — cocTosiuii, KOTOPBIN COCTOUT H3...
Partizip II-Gruppen:
die Krise, hervorgerufen durch... — BbI3BaHHBINM, KOTOPHIN BBI3BaH. ..
Adverbiale abgesonderte Partizipialgruppen:
Partizip I-Gruppen:
Jleenpuuacture; NpeAJIoKEHUE YCIOBUS, IPUUUHBI U JIP.

haben sich zusammengeschlossen, (den hohen Bedarf) ausnutzend —
UCIIOJIb3YsI; TAK KaK OHH UCIIOIh30BaN
Partizip 1I-Gruppen:
Das bedeutet, auf (Zinn) bezogen... — OTHeCS; €CITi OTHECTH K ...

Ubung 7.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze! Beachten Sie den Gebrauch von
abgesonderten Partizipialgruppen als Attribut!

1. Dariiber entscheidet eine Jury, bestehend aus unabhidngigen Personlichkeiten
aus Wissenschaft und Praxis.

2. Im Mittelpunkt steht ein fiinfjdhriges Handels- und Zahlungsabkommen,
verbunden mit einer Vereinbarung der Zollerleichterungen.

3. In diesem Jahr werden die Entwicklungslinder, ausgetaugt durch hohe
Olrechnungen, sogar Jeden zweiten Dollar fiir Schuldendienst verwenden.

4. Zu der Preisexplosion konnte es erst kommen, als die allgemeine
Rohstoffknappheit, durch die Olkrise verstirkt, ins offentliche Bewusstsein
geriickt wurde.

5. Infolge der Wirtschaftskrise, hervorgerufen durch einen rapiden Riickgang
der Agrarproduktion, verzichtete die Regierung auf die Weiterfithrung einer
perspektivischen Planung.
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6. Das gesamte Rohstoffpreisniveau, dargestellt durch den HWWA-index
(berechnet vom Institut der Wissenschaftforschung, Hamburg), lag um 55
Prozent {iber dem Vorjahr.

Ubung 8.

Ubersetzen Sie die folgenden Sitze! Beachten Sie den Gebrauch von
abgesonderten Partizipialgruppen als Adverbialbestimmung!

1. Die ersten Exportruckgidnge zeigen sich bereits, aber, liber das gesamte letzte
Jahr gesehen, haben sich die Ausfuhren erstaunlich gut gehalten.

2. Der Wiahrungskurs ist weiter gestiegen. Auf Kakao bezogen, bedeutet dies
eine kursbedingte Preisanhebung von 18 DM pro 100 kg.

3. Die gebriuchlichsten Zahlungsarten sind, abgesucht nach der
Zahlungssicherung, Anzahlung, Dokumentenakkreditiv, Dokumenteninkasso,
Zahlung nach Erhalt der Ware und das offene Ziel.

4. Durch Inflation und Pfundabwertung bedingt, verteuerten sich britische
Waren im letzten Jahr um mehr als ein Drittel.

5. Ausgelost durch die Ankiindigung der OPEC-Léander, die Erddlpreise zum
Jahresende zu erhohen, stiegen die Erddlverladungen erheblich.

6. Den heute hohen Uran-Bedarf ausnutzend, haben sich mehr als 20
Unternehmen zu einem internationalen Urankartell zusammengeschlossen.

Text I1
Ubersetzen Sie miindlich!
Diskontpolitik

Als wichtiges Mittel der Zentralnotenbank zur Regulierung des
Geldangebots galt in der Vergangenheit die Diskontpolitik. Durch Bestimmung
des Diskonts (genauer Rediskonts) seitens der Notenbank wird auch der Zins auf
den Mirkten fiir kurzfristige Kredite (Geldmérkte) beeinflusst, Erhohung des
Diskonts seitens der Notenbank bedeutet, — da sie die Neigung der
Geschiftsbanken, bei der Zentralbank Geld aufzunehmen, und hierdurch auch
die Fihigkeit der Geschiftsbanken, ihren eigenen Kunden vermehrten Kredit zu
geben, herabsetzt, allgemeine Verteuerung der Hergébe von Zahlungsmitteln im
kurzfristigen  Kreditgeschédft.  Erhohte  Betriebsunkosten,  verminderte
Geschiftslust auf Seiten der Banken werden die Folge sein. Das Umgekehrte ist
bei Herabsetzung des Diskonts der Fall.

Die Bedeutung der Diskontpolitik sowohl fiir die innenwirtschaftliche als
auch fiir die zwischenwirtschaftliche Geschiftstatigkeit darf nicht liberschétzt
werden. Es wird insbesondere folgendes zu beachten sein:

1) Die Hohe oder die Anderung des Diskontsatzes wirkt nur sehr mittelbar auf
Ausdehnung oder Verminderung des Umfangs des umlaufenden Geldes und
damit auf das Konjunkturgeschehen ein. Der Grad dieser Wirkung héngt
insbesondere ab: a) von dem Grad der Angewiesenheit der Geschiftsbanken auf
Refinanzierung durch die Notenbank, b) von dem Grad der Angewiesenheit der
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Geschiftswelt selbst auf den Bankkredit. Diese Angewiesenheit wird namentlich
durch die Selbstfinanzierung iiber den Preis, die in den letzten Jahrzehnten
auBerordentlich vorgedrungen ist, herabgesetzt.

2) Die Erhohung des Diskonts kann marktstarke Unternehmungen oder
Wirtschaftszweige veranlassen, ihre Preise nicht herab- sondern heraufzusetzen,
um auf diese Weise von der verteuerten Kreditfinanzierung weniger abhingig zu
sein. Die Last einer Diskonterh6hung wird dann auf diejenigen fallen, die nicht
den Weg einer Preiserhohung gehen konnen und auf Kredit angewiesen bleiben.
Unter diesen Umstdnden kann eine Diskonterh6hung, statt einen unerwiinscht
heftigen Antrieb der Preise zu dampfen, einseitig die Konjunkturlage der
schwicheren Teile der Wirtschaft treffen, wodurch letztere sich wieder im
vermehrten Umfang auf StiitzungsmaBnahmen des Staates verwiesen sein
werden und die konjunkturelle Situation im Ganzen gefdhrdet werden kann.

3) Es besteht nur eine sehr vermittelte Beziehung zwischen der Hohe oder
Anderung des Diskontsatzes und der Investitionstitigkeit.

4) Eine Verdnderung des Diskontsatzes 1lost in der Regel im
binnenwirtschaftlichen und 1im zwischenstaatlichen Bereich einander
entgegengesetzte Wirkungen aus. Eine Erhohung des Diskonts schrinkt die
binnenwirtschaftliche Kreditnachfrage ein, zieht aber gleichzeitig ausldndische
Gelder ins Land (soweit der erhohte, Diskont den gleichzeitig im Ausland
bestehenden Diskont iibertrifft). Umgekehrt wird die ErméBigung des Diskonts
die Bereitschaft zu binnenwirtschaftlicher Kreditschopfung vergroBern,
gleichzeitig aber Inlandguthaben ins Ausland locken.

5) Rediskontingente an Kreditinstitute

Bei einem Rediskont stellt die Zentralbank den Banken Mittel bereit, indem sie
Wechsel, die die Kreditinstitute von Unternehmungen diskontiert hatten,
rediskontiert. Dem Rediskont der Zentralbank geht also ein Kredit einer Bank
voraus. Ein Kreditinstitut hat von einen Kunden einen Wechsel angekauft und
dabei von dem Wechselbetrag einen Wechselkurs (Bankendiskont) abgezogen.
Das Kreditinstitut hat nun die Mdoglichkeit, diesen Wechsel an die Zentralbank
weiterzuverkaufen, d. h. rediskontieren zu lassen, wobei die Zentralbank
ebenfalls einen Zins, den Diskontsatz, einbehilt. Das Kreditinstitut kann sich auf
diesem Wege Zentralbankgeld beschaffen.

Lektion 12
Der landwirtschaftliche Strukturwandel in der BRD

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Einer der schwierigsten Aspekte des landwirtschaftlichen Strukturwandels
auf der einzelbetrieblichen Ebene ist das Nebeneinander von wachsenden und
schrumpfenden Betrieben.
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Im internationalen Vergleich gehort die Bundesrepublik immer noch zu den
Landern mit sehr niedrigen durchschnittlichen Betriebsgrofen: In Frankreich
z.B. haben die Betriebe im Durchschnitt nahezu die doppelte Flache, in
GroBbritannien ist die durchschnittliche Betriebsgrofle etwa dreieinhalb Mal so
hoch. Statistische Angaben machen deutlich, dass in der Bundesrepublik noch
knapp ein Viertel alter landwirtschaftlicher Betrieb unter 2 ha grof3 ist und damit
als alleinige Quelle eines ausreichenden Familieneinkommens kaum in Betracht
kommt. Ein weiteres gutes Drittel aller Betriebe bleibt immer noch unter einer
GroBe von 10 ha und diirfte damit ebenfalls in der Regel noch keine zufrieden
stellende Einkommenskapazitit aufweisen. In dieser Betriebsgrofle scheinen
sich seit 1949 die stirksten Wandlungen vollzogen zu haben. Nur knapp zwei
Fiinftel aller Betriebe schlieBlich sind gréfer als 10 ha, nur ein Sechstel
erreichen 20 ha und fallen damit in die Gruppe, in der die Mehrzahl der
landwirtschaftlichen Haupterwerbsbetriebe zu suchen ist.

Eine in der letzten Zeit immer stdrker hervortretende Form der
Schrumpfung der landwirtschaftlichen Betriebe ist die allméhliche Verringerung
des Arbeitseinsatzes im landwirtschaftlichen Betrieb und entsprechend der
schrittweisen Aufnahme einer auBlerlandwirtschaftlichen Tétigkeit. Dieses
sukzessive Ausscheiden aus der Landwirtschaft hat zur Entstehung zahlreicher
Formen der landwirtschaftlichen und auBerlandwirtschaftlichen
Einkommenskombination gefiihrt.

Zur statistischen Erfassung der verschiedenen Einkommens- und
Tatigkeitssituationen  ist  die  Definition von  Voll-, Zu- und
Nebenerwerbsbetrieben eingefiihrt worden. Als Nebenerwerbsbetriebe werden
dabei diejenigen bezeichnet. in denen der Betriebsinhaber weniger als die Halfte
seiner Arbeitszeit einsetzt und / oder weniger als die Haélfte des
Gesamteinkommens von Betriebsinhaberehepaar und Hofnachfolger aus dem
landwirtschaftlichen Unternehmen stammt. Voll- und Zuerwerbsbetriebe die
zusammen als Haupterwerbsbetriebe aufgefasst werden, unterscheiden sich
dadurch, dass in den Vollerwerbsbetrieben die aullerlandwirtschaftlichen
Erwerbseinkiinfte des Betriebsinhaberehepaars und des Hofnachfolgers weniger
als 10 des landwirtschaftlichen Reineinkommens betragen, wéhrend die
Zuerwerbsbetriebe ein hoheres Einkommen auflerhalb des Betriebs haben. Zwei
Fiinftel aller Betriebe werden im Nebenerwerb bewirtschaftet. Ihr Anteil hat in
der Vergangenheit zugenommen.

Der besonders starke Anstieg der durchschnittlichen Betriebsgrofle bei den
Zuerwerbsbetrieben zeigt, dass ein erheblicher Durchfluss von Betrieben durch
diese Klasse stattgefunden haben muss, wobei groflere Betriebe hinzugekommen
sind und kleinere aus dieser Kategorie abgeflossen sind. Auch das spricht fiir die
Annahme des Ubergangsstadiums.
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Vokabeln
1. Einkommen n, Einkiinfte pl — noxon
Einkommensbesteuerung f — nogoxoaHoe Hanoroob0xKeHE
Einkommensverhiltnisse pl — umMyIIeCTBEHHOE MOJI0KEHUE
Einkiinfte aus freiberuflicher Tétigkeit — moxoabe1 oT cBoOOHOM TTpodeccuu
nebenberufliche Einkiinfte — noxoapl oT mobounoi mpodeccuu
2. Betrieb m — npeanpusitre, MPOU3BOIACTBO
bauerlicher Betrieb — kpecTbsiHCKOE X03SHCTBO
landwirtschaftlicher Betrieb — cenbckox03siICTBEHHOE PEATIPUATHE
gewerblicher Betrieb — ToproBo-npomsbIieHHOE MPETPUITHE
kontinuierlicher Betrieb — HempepriBHOE TPON3BOICTBO
Vollerwerbsbetriebe pl — x03siicTBO, TOTHOCTHIO 0OecTieunBatoiiee ceos
Betriebsinhaber m. Betriebsbesitzer m — Bnagenen, Xo3a1H mpeanpUsITHs
3. schrumpfen — cBepThIBaTH, COKpaIIaTh, YMEHBIIATH
Schrumpfung f — cBepThIBaHME MPOU3BOICTBA
4. Flache f — nmnomane, noie, mMIOCKOCTh
Anbauflache f — mocesHas rwiomaae
anbauen — BO3/CTIbIBAThH
5. Ebene f — paBHUHA, IJTIOCKOCTH
6. Einsatz m — npumeHeHue, BBEICHNE
Arbeitseinsatz — pabota, yuactue B pabote
7. Erwerb m — |. npomeicen, 3ansTue; 2. npuoOpeTeHue; 3. 10X01, 3apadoToK
erwerben — mpuoOpeTaTh, 3apabaTbiBaTh

Texterlduterungen
1. im internationalen Vergleich — im Vergleich zu den anderen Lindern
2. sukzessive adj = allméhlich
3. ein Durchfluss muss stattgefunden haben — «miissen» driickt hier Vermutung
aus

Ubungen zum Text
Ubung 1.
Interpretieren Sie die folgenden Sitze!
I. Eines der schwierigsten Aspekte des landwirtschaftlichen Strukturwandels ist
das Nebeneinander von wachsenden und schrumpfenden Betrieben. 2. Das
sukzessive Ausscheiden aus der Wirtschaft hat zur Entstehung zahlreicher
Formen der landwirtschaftlichen und auBerlandwirtschaftlichen
Einkommenskombination gefiihrt. 3. Zwei Fiinftel aller Betriebe werden im
Nebenerwerb bewirtschaftet. 4. Durch diese Klasse muss ein erheblicher
Durchfluss von Betrieben stattgefunden haben.

Ubung 2.
Ubersetzen Sie den Text schriftlich!
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Ubung 3.

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

1. Was verstehen Sie unter Voll-, Zu- und Nebenerwerbsbetrieben? 2. Wodurch ist
das Ausscheiden vieler Zu- und Nebenerwerbsbetrieben aus der landwirtschaftlichen
Tatigkeit bedingt? 3. Wie erkldren Sie den Anstieg der durchschnittlichen
Anbauflache bei den Zuerwerbsbetrieben? 4. Wie wird die Landwirtschaft der EU-
Liander subventioniert? Was wissen Sie von dem EU-Agrarfonds?

Ubung 4.

Lernen Sie die folgenden Wortgruppen! Bilden Sie Siitze!

ein ausreichendes Einkommen ausweisen; unter einer Grofle von 10 ha bleiben;
eine Wandlung vollzieht sich; der Arbeitseinsatz verringert sich; eine andere
Tatigkeit aufnehmen; aus der Landwirtschaft ausscheiden; aus dem
landwirtschaftlichen Unternehmen stammen (das Einkommen); der Anteil (an,
Dat) nimmt zu.

Ubung 5.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen ins Deutsche! Priifen Sie Ihre
Kenntnisse!

MMETh JOCTATOYHBIA JOXOM; OCTaBaThCs MO pa3mepy MeHblue 10 ra; usmeHenue
MPOUCXOJIUT (COBEpIIAETCS); TPYAOBOE YYACTHE COKpAILAETCS; MEPEUTH K
JIPYyTOU NeATeIHbHOCTH (HA4aTh); OTOMTU OT CEJIbCKOT0 XO35HCTBA; MPOUCXOAUTH
U3 CEJIbCKOXO03IMCTBEHHOI0 MPEANPUATHS (I0X0M); 1015 (B 4EM-JI.) BO3pacTaerT.

Ubung 6.

Ubersetzen Sie die folgenden Wortgruppen!

das Nebeneinander von wachsenden und schrumpfenden Betrieben; das
Kopfschiitteln hervorrufen; zum Aufgeben der Plane zwingen; das zyklische
Auf und Ab; das Wesentliche beachten; manche Aul3enstehenden.

Weglassen der Worter bei der Ubersetzung
Ubung 7.
Ubersetzen Sie die folgenden Sitze! Begriinden Sie die Moglichkeit der
Weglassung von Wortern!
1. Auf dem Kurszettel einer Borse unterscheidet man zunichst zwischen dem
Ankaufs- und Verkaufskurs (auch Brief- und Geldkurs genannt).
2. Aber auch die «soft commodities», die so genannten «Weichwaren», machen
keine Ausnahme.
3. Zu zahlreichen Werbemitteln, iiber die die Werbung verfiigt, gehoren u. a. Werbe-
briefe, Anzeigen, Kataloge, Einschaltungen in Werbefunk und Fernsehen (Spots).
4. Das gilt fiir die Ermittlung der eigenen Marktchancen in einem fremden Markt,
5. Der Kreditzins flir erste Adressen der amerikanischen Geschiftswelt — die
Prime-Rate — wurde von 15 3/4 auf 16 1/2 Prozent heraufgesetzt.
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Notwendigkeit auflerlinguistischer Kenntnisse
1. Kenntnis der Geschichte, der Geographie, der Bibel u. a. vorausgesetzt!
Ubung 8.
Ubersetzen Sie folgende Siitze!
I. Sie behaupten, mit nur wenig Geld konnen bundesrepublikanische Investoren
im Land der unbegrenzten Moglichkeiten zu Krosussen aufsteigen, 2. Diese
Monostruktur ist die Achillesferse der siidafrikanischen Wirtschaft. 3. Ein
«wirtschaftliches Diinkirchen» droht dem neuen Présidenten in den ersten 24
Monaten. 4. Mit der Marktwirtschaft ist es am Kap noch nicht so weit, wie
manche AuBenstehenden meinen (am Kap der Guten Hoffnung). 5. Hinzu
kommen Hiobsbotschaften aus verschiedenen Erzeugnisgebieten.

II. Okonomische Kenntnisse vorausgesetzt!

Ubung 9.

Ubersetzen Sie die folgenden Siitze!

l. Ein gewisser Gegendruck auf die Olpreise konnte eines Tages von der
heimischen Kohle kommen. 2. Damit steht fiir die 129000 Beschéftigten wieder
Kurzarbeit ins Haus. 3. Die Absatzstruktur bei Kohle ist auch weiterhin vom
rickldufigen Eisen- und Stahlmarkt gepriagt. 4. Detroit muss schwindelerregende
Betrdge investieren, nur um den Anschluss an die internationale Konkurrenz mit
geringerem Benzindurst zu finden. 5. Im Winter 1973/74 brachte ein zuvor nie
gekannter Olpreisschub die erste Energiekrise.

Ahnlich, aber nicht gleich
Ubung 10.
Ubersetzen Sie folgende Siitze!
I. a) Die Nachfrage konzentrierte sich weitgehend auf die Unternehmen der
schon ausgekdmmten Branchen, b) Die Nachfrage konzentrierte sich auf die
Unternehmen der schon weitgehend ausgekdmmten Branchen.
II. a) Diese Politik des direkten Schweigens hat zur Folge, dass die wenigen
Berichte iiber die brasilianische Riistungsindustrie auf nichtoffizielle Quellen
stiitzen, b) Diese Politik halte zur Folge, dass wenige Berichte iiber die
brasilianische Riistungsindustrie auf nichtoffizielle Quellen stiitzen.
III. a) Zu den Erfolgen zihlt auch, dass der Energieverbrauch gesenkt wurde. b)
Zu den Erfolgen zdhlt auch, dass der Energieverbrauch gesenkt werden konnte.
IV. a) Dortige Vorkommen koénnen in bereits 40 Jahren erschopft sein. b)
Dortige Vorkommen mdgen in bereits 40 Jahren erschopft sein.
V. a) AuBBerdem scheint es den Bleigruben noch immer nicht zu gelingen, sich
auf einen gemeinsamen Kontraktpreis zu einigen, b) Aulerdem scheint es den
Bleigruben noch immer nicht gelingen zu wollen, sich auf einen gemeinsamen
Kontraktpreis zu einigen.
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VI. a) Am 1. Oktober sollen 16,5 Milliarden Unzen Silber an den Markt
abgegeben werden, b) Am 1. Oktober sollen 16,5 Milliarden Unzen Silber an den
Markt abgegeben worden sein.

VII. a) Eine solche Preissteigerung hat die OPEC dank seiner Schliisselposition
durchsetzen konnen, b) Eine solche Preissteigerung kann die OPEC dank seiner
Schliisselposition durchgesetzt haben.

VIIIL. a) Falls in diesem Jahr die Industrieausfuhrsteigen soll, muss etwas im
Bereich der Rentabilitdt geschehen, b) Falls in diesem Jahr die Industrieausfuhr
steigen sollte, miisste etwas im Bereich der Rentabilitit geschehen (2
Varianten).

Text II.
Ubersetzen Sie vom Blatt!
Staat zihlt Bauern das halbe Einkommen

Parteien und Verbdnde kommentieren Angaben des Agrarberichts
skeptisch. Die deutschen Bauern bekommen die Hélfte ihrer Einkommen direkt
vom Staat. Der Anteil staatlicher Zahlungen an ithren Gewinnen stieg 1994/95
im Westen von 46 auf 49 Prozent. In den neuen Lindern waren die Zahlungen
von EU, Bund und Léndern zusammen sogar deutlich hoher als der
durchschnittliche Betriebsgewinn. Das geht aus dem Agrarbericht 1996 hervor,
den das Kabinett am Mittwoch in Bonn billigte. Der hohere Staatsanteil ist
Folge der EU-Agrarreform mit niedrigeren Preisen und Fldchenstillegungen
gegen Pramien.

Nach dem Bericht von Agrarminister Jochen Borchert (CDU) stiegen die
Gewinne westdeutscher Bauern im Wirtschaftsjahr 1994/95 (1. Juli) um 10,1
Prozent auf durchschnittlich 46200 DM. Die Ausgleichszahlungen und Beihilfen
nahmen um 16,7 Prozent auf 22569 DM zu. Im Osten, wo nur Testbetricbe
erfasst werden, betrugen die staatlichen Zahlungen fiir im Vollerwert)
bewirtschaftete Einzelunternehmen 108764 DM. Die Betriebe erwirtschafteten
im Mittel aber nur 89039 DM Gewinn.

Insgesamt zahlten Bund und Lénder 1995 fiir Landwirte 15,4 Milliarden
DM. In diesem Jahr sollen es dem Bericht zufolge 500 Millionen weniger sein.

Hinzukamen 12,5 Milliarden DM von der EU. Dieser Ansatz steigt 1996
auf 13,3 Milliarden DM. Nach Angaben Borcherts hat der Gewinnzuwachs der
Bauern die Einbuf3en der beiden Vorjahre noch nicht ausgeglichen. Fiir das laufende
Wirtschaftsjahr erwartet Borchert um bis zu 5 Prozent héhere Einkommen. Die Zahl
der Hofe nahm 1995 weiter um 4,3 Prozent auf 553000 ab.

Parteien und Verbinde kommentieren den Bericht skeptisch. Der deutsche
Bauernverband (DBV) nannte die Lage der Landwirte unbefriedigend. «Die
notwendige grundlegende Verbesserung ist noch nicht in Sicht». Der Gewinn je
Familienarbeitskraft liege 36 Prozent unter den Einkommen in anderen Berufen.
Die Landwirtschaft habe einen Hauptbeitrag zur Preisstabilitit geleistet.
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TEXTE FUR SELBSTSTANDIGE UBERSETZUNG
TEXT 1

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Kaufvertrag

Ein Vertrag kann im Allgemeinen entweder schriftlich oder miindlich
geschlossen werden. Nach den Verordnungen sind nur diejenigen mit
ausldndischen Firmen abgeschlossenen Vertrdge giiltig, die schriftlich
geschlossen und von dazu rechtsgemidll bevollmichtigten Personen
unterzeichnet werden. Die Namen dieser Personen mit Angabe der Grenzen
threr Vollmacht werden in der Monatsschrift «Vneschnjaja Torgovlja»
verdffentlicht.

Die Vertreter der ausldndischen AufBlenhandelsorganisationen bzw.
Privatfirmen, die den Vertrag im Namen der betreffenden Organisationen oder
Firmen unterzeichnen, haben auch die entsprechende rechts- und
ordnungsgemal ausgestellte Vollmacht vorzulegen.

Die Anzahl der erforderlichen Unterschriften ist Status erméBig festgelegt.

Fiir beide vertragsschlieBende Parteien ist es wiinschenswert, zu priifen, ob
die Anzahl der tatsdchlich gesetzten Unterschriften der in den Statuten
vorgesehenen Anzahl entspricht.

Gliederung des Vertrages. Der Kaufvertrag besteht iiblich aus folgenden
wesentlichen Teilen und Klauseln:

. Ort und Datum des Abschlusses;
. Name der vertragsschlieBenden Parteien;
. Gegenstand des Geschiftes;
. Qualititsklausel,
. Verpackungsklausel;
. Liefertermin;
. Preisklausel;
. Valuta- (bzw. Gold-) Klausel,
. Zahlungsbedingungen,
10. Abnahmebedingungen;
11. Force-majeure-Klausel (Hohere-Gewalt-Klausel);
12. Arbitrage- und Schiedsgerichtsverfahren.

O 00 1N bW =

69



Muster der Anfangsklausel (Ort und Datum des Abschlusses und Namen der
vertragsschlieffenden Parteien):
1. Einfachste Redaktion der Anfangsklausel
Berlin, den 30. August 1957
(Ort) (Datum)
Vertrag Nr. 6/012
(Vertragsnummer)
Verkauft an V/O «Sojuzimport», Moskau
(Name des Kéufers)
Gekauft bei VEB Bibliographisches Institut, Leipzig
(Name des Verkaufers)

Oder
Moskau, den 30. August 1957
(Ort) (Datum)
Vertrag Nr. 6/014
(Vertragsnummer)
Verkauft an die Firma Amold, Amsterdam
(Name des Kéaufers)
Gekauft bei «Sojuzexport», Moskau
(Warne des Verkiufers)
Durch Vermittlung der Herren Brandt & Sohne, Amsterdam
(Name des Maklers)

2. Anfangsklausel aus einem Borsenvertrag
Schlussschein fiir Termingeschidifte in Kupfer
Kopenhagen, den 20. Juli 1957
V/O «Sojuzimport», Moskau, kauft von der Firma
(Name und Adresse des Kéufers)
Jensen & Sohn, Kopenhagen
(Name und Adresse des Verkaufers)
2000 kg Kupfer in Barren und/oder Platten mit einem Reingehalt von
mindestens 99% (Gegenstand des Geschéfts)

Wortschatz zum Text 1

Abnahmebedingungen pl YCIIOBUS IPUEMKHU

AbschluB3 m (eines Vertrages). 3aKJTFOYCHHE (IOTOBOPA)

Arbitrage f apOuTpax

Deutscher Innen- und AuBlenhandel- OObenwHEHWE BHYTPUTEPMAHCKOW W

Textil (DIA -Textil) BHEIIHEW TOPrOBIM MO TOPIrOBIIE
TeKCTWJIbHBIMU  ToBapamu  ([AA-
TexcTuib)

Firma (Fa.) f dbupMa, TOProBbIN TOM
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Force - majeure - Klausel
Geschifte in Kupfer
Goldklausel f
Hohere-Gewalt-Klausel £

im Nachstehenden «Kéaufer» genannt

Kaufvertrag m

Klausel f

Kontrakt m

Muster n

Preisklausel £
Schiedsgericht n
Schiedsgerichtsverfahren n
Schlussschein m

Termingeschift n

IOYHKT 0 (popc-mMaxkope

CJICJIKU Ha MEJIb

30JI0Tasi OTOBOPKa

IIYHKT O JECHUCTBUM HENPEOIOJIUMOU
CHIIBI

B NanbHEHIIeEM
«TIOKYTIaTEIb)»

JIOTOBOP KYIUTH-TTPOJAKHU
IYHKT, OTOBOPKa
KOHTPAKT

obpaszen

IYHKT O LICHE
TPETEUCKUH CY[

Ha3bIBAEMBIN

TpeTeickoe CYJIOIIPOU3BOJICTBO
KOHTpPaKT OUpXKEBOW, Makjepckas
3amMcKa

CICJIKAa Ha CPOK

unter nach- und  umstehenden Ha yciOBUSX, NPUBEACHHBIX HUXKE U
Bedingungen Ha 000poTe
Valuta-Klausel f BaJIFOTHAsl OrOBOPKaA
Vertrag m JIOTOBOP, KOHTPAKT
Zahlungsbedingungen pl YCJIOBUS TIJIaTEXa

TEXT 2

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Gegenstand des Geschiiftes
l. Unter «Gegenstand des Geschéfts» versteht man die Menge (Quantitét)

und Art der verkauften Ware.

Wenn die Ware auf spdtere Abladung verkauft wird, kann die genaue
Quantitdat der Ware nicht ermittelt werden. Thre Menge wird in diesem Fall im
Vertrag als ungefihre angegeben, was mit dem Worte «zirka» (zka.) oder

«circa» (ca.) bezeichnet wird.

Die Mehr- bzw. Minderlieferung kann zum Vertrags- oder zum Marktpreis
verrechnet werden, was von den Vertragsbedingungen abhingt.

Wenn die Menge der Ware in den Gewichtseinheiten festgesetzt wird, muss
es im Vertrag genau stipuliert werden, ob das Gewicht laut Konnossement bzw.
Frachtbriefduplikat (das so genannte Konnossementgewicht) oder laut Abwégen
der Ware am Bestimmungsort (das sog. Neugewicht) ermittelt wird.

2. Muster der Vertragsklausel «Gegenstand des Geschiftsy,

a) Kurze Klausel aus einen Getreidevertrag:

«Gegenstand des Geschifts:
15 000 bis 16 000 t Weizen

(fiinfzehntausend bis sechzehntausend Tonnen) in Verkaufers Wahl»



b) Aus einem Holzvertrag:

«Gegenstand des Geschifts:

zirka 25 000 Stds. Holz

(in Worten fiinfundzwanzigtausend Standards Holz). Dem Verkdufer wird das
Recht eingerdumt, 10 % mehr oder weniger zu lieferny.

c¢) Aus einem Vertrag liber Kolonialwaren:

«Gegenstand des Geschifts:

zirka 1000 Metrotonnen (1 t = 1000 kg)

(in Buchstaben: eintausend metrische Tonnen) Kaffeebohnen.

Dem Verkéufer steht das Recht zu, bis 5% mehr oder weniger zu liefern;
hiervon sind 2% zum Vertragspreis, der Rest zum Borsenpreis der Amsterdamer
Borse am Vortag der Lieferung zu verrechnen. Fiir die Berechnung des
Borsenpreises ist, sofern nicht schwimmende oder eingetroffene Ware verkauft
ist, das Datum des Konnossements maBgebend. Wird der Vertrag durch
Verladung auf mehrere Dampfer erfiillt, so hat der Verkdufer das Recht der
Mehr- bzw. Minderlieferung bis 5 % nur fiir die zuletzt verladene Menge.

Sollte bei Entloschung das Uber- bzw. Untergewicht groBer als 5% der
verkauften Menge sein, so hat der Kaufer die Wahl, Verrechnung zum
Vertragspreis oder zum Borsenpreis der Amsterdamer Borse am letzten
Entldschungstage zu verlangen, und zwar in beiden Fillen vom ganzen Uber-
oder Untergewicht einschlieBlich der erlaubten 5%».

Wortschatz zum Text 2

Abrechnung f pacyeT, OKOHYATEIbHBIN pacuer

Abwiégen n B3BEIITUBAHUC

am Vortag der Lieferung Ha JIeHb, MPEIICCTBYIOMNN JIHIO
MOCTaBKH

auf spatere Abladung C MO3AHEHIIEeN OTTPY3KOU

Berechnung f pacyer, HCYUCIIEHNE

Borsenpreis m OupskeBas 1eHa

circa (ca.) OKOJIO

einschlieflich  der erlaubten 5% BkitOuas pazpeuienusie 5%

Entloschung pasrpy3ka

ermitteln yCTaHaBIMBATh (IIyTEM MCUYUCICHUS,
WCCJICIOBAHUS U T. 11.)

festlegen yCTaHaBIMBaTh (IMyT€M IEPErOBOPOB,
B3aMMHOT'O COTJIAIICHUS U T.1.)

festsetzen yCTaHaBIMBaTh (IMyT€M IEPErOBOPOB,
B3aMMHOT'O COTJIAILICHUS UT.T.)

feststellen yCTaHaBIMBaTh (IIyTEM HCCIEIOBaHUS
(bakrtoB, HABEJICHUS CIIPABOK),
KOHCTaTUpOBaTh (Kakoh-1100 ¢pakr)

Gegenstand des Geschifts peaAMET CACIKU
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hiervon
in Verkdufers Wahl
Konnossementgewicht n

Loschung
Marktpreis m
malgebend sein

Mehrlieferung f

Menge f
Minderlieferung

Neugewicht n

Quantitit f
schwimmende Ware
stipulieren

Tagespreis m

Ubergewicht n

ungefahr

Untergewicht n

der Verkaufer ist berechtigt

der Verkédufer hat das Recht

dem Verkaufer steht das Recht zu ...
dem Verkdufer wird das Recht
eingerdumt

Verrechnung f

Vertragsbedingungen pl

Vertragspreis m

die Wahl haben

zirka (zka.)

Beantworten Sie folgende Fragen:

3]1. U3 HUX (U3 ATOTO KOJNYECTBA)

0 BEIOOPY MPOJIaBIa

BEC 110 KOHOCAMEHTY (KOHOCAaMEHTHBIN
BEC)

pasrpyska

pPBIHOYHAS IIeHa

CIIY)KUTh MEPHJIOM, 00pa3lioM, OBIThH
MOJIOKEHHBIM B OCHOBY,  3[I.
JIEHCTBOBATH, IPUMEHSITHCS

MOCTaBKa CBepX (MperyCMOTPEHHOTO
JIOTOBOPOM KOJIUYECTBA)

KOJINYECTBO
ITIOCTaBKa MEHBIIIE
(IpenryCMOTPEHHOTO B JIOTOBOpE
KOJINYECTBA)

BEC, yCTaHaBJIMBAEMbII IIyTeEM
nepeB3BelIMBaHMs  (Hampumep, IO

npUOBITUU TOBAapa B MOPT Ha3HAUYCHMS])
KOJIMYECTBO

IJIBIBYILIUM TOBAp
yCTaHaBJIMBATh,
(HanmpuMep, B KOHTPAKTE)
1eHa JaHs (1leHa Ha JJaHHBIN JEHbD)

BEC BBIIIIE (MOJIEXKAIIETO Caue)
MPUOJIU3UTEIBHO

BEC HIKE (MOJJIEKAIIETO Ccl1aue)
MpoJaBell HUMEET TpaBo, IIPOJIaBeIl]
BIIpaBe

MPO/IaBell UMEET MPaBO

MPOJIABILy IPUHAIICKUT IIPABO
MPOJIaBIly MPEJOCTABIISIETCS MPABO
pacuer, repepacuer

YCJIOBUS IOTOBOPA

KOHTpaKTHas [1eHa

MMETh MPaBo BLIOOPA, MPABO OMIIMOHA
OKOJIO

OroBapuBaTh

a) Was versteht man unter «Gegenstand des Geschifts»?
b) Welchen Sinn hat das Wort circa bei der Angabe der Vertragsmenge im

Kaufvertrag?

¢) Zu welchen Preisen wird das Unter- bzw. Ubergewicht verrechnet?
d) Welches Datum ist fiir die Berechnung des Borsenpreises ma3gebend?
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e) Wodurch unterscheiden sich Konnossementgewicht und Neugewicht?
f) Worin besteht das Abwégen der geloschten Ware?

TEXT 3
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Liefertermin

Man unterscheidet folgende Liefertermine:

1. Die Ware wird «prompt» geliefert, wenn die Ubernahme der Ware in
einem Zeitraum von 2-3 Tagen stattzufinden hat.

2. Dieser Zeitraum wird etwas verldngert, wenn die Waren «ab Lager»
verkauft werden. Diese Verldngerung hidngt von den am entsprechenden
Handelsplatz geltenden Usancen (Handelsgewohnheiten) ab.

«Prompt» und «ab Lager» werden meistenteils die so genannten Locowaren
verkauft.

3. Bei so genannten Lieferungsgeschiften wird die Ware auf spitere
Lieferung verkauft und in einer bzw. in mehreren Sendungen geliefert.

Es gibt Vertrdge, die eine Lieferung am Anfang des Monats, oder am
Medio, oder erst am Ultimo vorsehen. Die Medio- und die Ultimogeschifte
werden meistens an der Borse abgeschlossen. Die Lieferzeit kann auch
folgenderweise festgelegt werden:

«Die Lieferung der verkauften Ware erfolgt im Laufe eines Monats ab dato
des Vertrags» oder «im Laufe der Schiffahrtsperiode 2005 in monatlich gleich
groflen (egalen) Teilen», oder noch «nicht spéter als bis zum 1. September
2005», «prompt nach Eroffnung der Navigation» usw.

4. Bei Verkauf der Ware «auf Abruf» ist sie laut Abruf des Kéufers zu
liefern.

Es folgen Beispiele des Wortlautes der Vertragsklausern tber den
Liefertermin:

A. Einfachste Klausel:

«Lieferzeit : im Laufe der Navigationsperiode 2005, laut Spezifikation.

Teillieferungen iiber die umseitig festgesetzte Spezifikation der Lieferzeit
hinaus, sowie — innerhalb dieser — Teilversendungen sind zulédssigy.

B. Klausel aus einem KAF-Vertrag:

«Liefertermine: Die Lieferung erfolgt wahrend der Schiffahrtsperiode in 3
(drei) bis 4 (vier) Dampferladungen in Verkdufers Wahl. Die letzte
Dampferladung ist nicht spéter als bis zum 1. Oktober zu liefern. Als Datum der
Lieferung gilt das Datum des Konnossements.

Uber die ungefihren Abladetermine verstindigen sich die Parteien
spatestens bis Ende Februar 2005.

Uber den Verlauf der Verladungen ist der Kiufer laufend drahtlich,
spatestens bei Abgang der Dampfer von Riga und/ oder Tallinn, zu orientiereny.

C. Klausel aus einem fob-Vertrag:
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«Lieferfrist: Der Verkdufer ist verpflichtet, dem Kéaufer bzw. seinen
Abnahmebeamten die laut Vertrag zu liefernde Menge ab Mitte Mai 2005 bis
Anfang Oktober 2005 in ungeféahr gleich groflen Mengen zu liefern.

Der Kiaufer verpflichtet sich seinerseits, den erforderlichen Schiffsraum
rechtzeitig zu stellen»

D. Aus einem Auftrag fiir Ausriistung:

«Liefertermin: Die laut diesem Auftrag bestellte Ausriistung ist zu
folgenden Terminen zu liefern:

Die erwidhnten Maschinen und Maschinenteile und Zubehor miissen zu den
oben genannten Terminen ausgefertigt, gepriift, verpackt und komplett frei
Wagen deutsch-polnische Grenze und/oder tob Hafen DDR in Kéufers Wahl
geliefert werden.

Bei Lieferungen auf dem Landwege gilt als Datum der Lieferung das im
Frachtbriefduplikat vermerkte Datum des Uberganges der deutsch-polnischen
Grenze, bei Lieferungen auf dem Seewege — das Datum des
Seekonnossementsy.

Folgen einer nicht rechtzeitigen Lieferung.

«Fille hoherer Gewalt oder deren Folgen entbinden den Verkédufer auf die
Dauer und im Umfang ihrer Einwirkung von der Verpflichtung zur Einhaltung
der Lieferzeit und bedingen deren angemessene Verlingerung. Wird dem
Verkaufer infolge hoherer Gewalt oder deren Folgen die Ausfithrung dieses
Vertrages ganz oder teilweise unmoglich, so ist er berechtigt, von diesem
Vertrag zuriickzutreten, ohne dass der Kdufer einen Anspruch auf Schadenersatz
hat.

Geriét der Verkédufer durch andere Ursachen als hohere Gewalt oder deren
Folgen mit der Lieferung in Verzug, so steht ihm eine angemessene Nachfrist
zu, die vom Kiufer zu stellen ist. Anspriiche auf Schadenersatz aus einem
derartigen Lieferverzug stehen dem Kéufer nicht zu.

Sollten sich die Parteien liber die Nachfrist nicht einigen, so steht jeder von
thnen das Recht zu, vom Vertrag frist- und entschiadigungslos zuriickzutreteny.

F. Folgen einer Verzogerung in der Abnahme seitens des Kdufers.

a) «Der Verkdaufer darf vom Vertrag zuriicktreten oder Auftragserfiillung
verlangen, falls die Ware innerhalb der Abschlusszeit nicht abgenommen ist».

b) «Bleibt der Kaufer mit der Abnahme der abgeschlossenen Menge zuriick,
so ist der Verkdufer befugt, die entsprechenden Mengen ohne Nachfristsetzung
zu berechnen und fiir Rechnung und Gefahr des Kéufers einzulagern, oder sie
von der Abschlussmenge zu streicheny.

c) «Sollte der Kéaufer die Ware nicht rechtzeitig abnehmen, so ist der
Verkéufer berechtigt, vom Vertrage zuriickzutreten und Schadenersatz wegen
Nichterfiillung zu verlangen oder die Lieferfrist bis zu 4 Wochen gegen Zahlung
eines Preisaufschlags zu verlingern, der fiir je 3 Tage auf 1% des
Rechnungsbetrags zu bemessen ist».
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Wortschatz zum Text 3
ab dato des Vertrags

die abgeschlossene Menge
Abladetermin m

ab Lager

Abruf m

abschlieflen

Abschlusszeit f

Anspruch m

auf Abruf

auf die Dauer und im Umfang ihrer
Einwirkung

auf spatere Lieferung
Auftragserfiillung f
Ausfiihrung

bedingen

befugt sein

Borse

Dampferladung f
Einhaltung f

einlagern

ein pro Mille (1°/00)
entbinden

folgenderweise

frist- und entschadigungslos

fiir Rechnung und Gefahr

ganz oder teilweise
Handelsgewohnheiten pl
Handelsplatz m

im Laufe von

laufende Nummerierung

die laut Vertrag zu liefernde Menge

Lieferfrist f
Liefertermin m
Lieferungsgeschéft n

Lieferzeit f
Locoware f
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31I. C MOMEHTA 3aKJIFOUCHUS KOHTPAKTa
KOHTPAKTHOE KOJIMYECTBO

CPOK OTIPY3KH

CO cKJajza

OT3bIB

3aKITI0YaTh

31. JIOTOBOPHBIN
TOBapa)
PEeTEeH3Us
PUTSI3aHUE TIO OT3BIBY

Ha BpeMs U B 00beMe UX ICUCTBUS

C MIOCJIEAYIONIEH ITOCTABKOM
UCTIOJTHEHHE 3aKa3a

3]1. UICTIOJTHCHHE

00yCIIOBUTH

3]1. UMETh MPaBO, UMETh MOJIHOMOYHMS
oupxa

apOXOJIHBIN TPY3

co0roieHne

MIOMECTHUTh Ha CKJIaJl

oauH npoMuib (1%0)

311. 0CBOOOXK/IATh

crenyomuM oopazomM

B Jt000€ BpeMsi U 0€3 BO3MENICHUS
yuiepOa

3a CYET M PUCK

TIOJTHOCTBIO MJIH YaCTHUYHO

TOPTOBBIC OOBIKHOBEHUS

phIHOK (B reorpaduyecKoM CMBICIIE)
B TEUCHUE

NOPSAJIKOBAasi HyMepalus

KOJIMYECTBO, TOJJIEKAIIEE ITOCTaBKe
COTJIACHO JIOTOBOPY

CPOK TIOCTaBKM (B CMBICIE OTpe3Ka
BPEMEHMN)

CPOK TIOCTaBKA (B CMBICIIC JIaTHI,
MOMEHTa BPEMEHH )

caenka (Ha TPOJAXy TOBapa) C
MOCJIEAYIOLIEN TOCTaBKOM

CPOK IOCTaBKH (B 00I1IEM CMBICIIE)
TOBApD MECTHOTO  IPOMCXOXKICHHSI,
TOBap, MPOJAABAEMBII U CIaBaeMbIil B

Cpok (TIOCTaBKH



Medio n
Mediogeschéft n
meistens

meistenteils
Nachfristsetzung f
orientieren (iiber etw.)

Preisaufschlag m
prompt

Schadenersatz m
Schiffahrtsperiode f
Schiffsraum m
seinerseits

sich (iiber etw.) einigen

sich verpflichten

sich (liber etw.) verstdndigen

stattfinden
stellen

streichen
Teillieferung
Teilversendung
iber (etw.) hinaus

Ultimo n
Ultimogeschift n
Usancen f pl
verlangern
Verlangerung f
verpflichtet sein
Verpflichtung f
Verzogerung
Zeitraum m

zuldssig sein
zuriickbleiben (mit etw.)
zuriicktreten

zustehen (Dat.).
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OJTHOM MECTe
3]1I. CEpeIMHA MeCSIIa, MEINO

celIKa Ha MEJIHO

OoJibllleld YacThiO, TJIABHBIM 00pa3oM
OoJIbIIIeH YaCThIO

IIPEIOCTaBICHUE OTCPOYKHU

3]1I. TIOCTaBUTh B M3BECTHOCTH (O 4YeM-
1160)

Haj0aBKa Ha IICHY

HEMEJIJICHHO; OBICTPO, CKOPO
BO3MeIeHre yiepoa (yObITKa)
HABUTAITMOHHBINA TTEPUO]T

31I. TOHHQX; TPIOM

CO CBOEU CTOPOHBI

JIOTOBOPHUTHCS (o 4eM-J1100);
coryIacuThes (0 4eM-1100)
00s13aThCs

JIOTOBOPHUTHCS (0 YeM-T100)
UMETh MECTO

3. 00eCIICYNTD,
IPEAOCTaBUTD, ONIPEACTUTH
3]1. UCKJTFOYUTh

JacTHUYHAas IMOCTaBKa
JaCTHUYHAS OTTPY3Ka

31I. CBEpX; BOOOIIIE: 3a Mpeebl (4ero-
100)

yJIBTUMO, KOHEIl Mecs1a (Toja)

ceNIKa Ha YIBTUMO

y3aHCHI

poJIJieBaTh

IPOJIJICHHE

OBITH O0SI3aHHBIM

00513aTEIHCTBO

IPOCPOYKa, MPOMEIJICHNE

epuos BPEMCHH, MIPOMEKYTOK
BpEMEHU

OBITH JOITYCTUMBIM

3amo3aaTh (¢ 4eM-11u0o)

OTCTYIUTHCS

OBITH MPETOCTABICHHBIM (KaK TPaBo),
OH MMEET MpaBO Ha TO, YTOOBI eMy
ObL1a MpeI0CTaBICHA OTCPOUYKA

IMOCTaBUTh,



Beantworten Sie folgende Fragen:

a) Welche Liefertermine unterscheidet man?

b) Was versteht man unter Lieferung «prompt» und «ab Lager»?

c) Wie wird die Abschlussmenge bei den so genannten Lieferungsgeschiften
festgesetzt?

d) Wann wird die verkaufte Ware bei Medio- und Ultimogeschiften geliefert?

e) Welche Folgen hat eine nicht rechtzeitige Lieferung seitens des Verkdufers
(fiir den Kéufer, fiir den Verkaufer)?

f) Welche Folgen hat eine eventuelle Verzogerung in der Abnahme der
gelieferten Ware seitens des Kdufers (fiir den Kéufer, fiir den Verkaufer)?

TEXT 4
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Preis

Der Vertragspreis kann direkt (in Ziffern) genannt werden oder nicht direkt,
sondern nur bestimmbar, d.h., dass er sich aus irgendwelchen Quellen
bestimmen ldsst, z.B. aus Preislisten, Syndikatspreisen, Borsenpreisen,
Marktpreisen usw. Es gibt auch Vertrige, die die sogen. Baisse bzw.
Hausseklausel enthalten. In solchen Vertrdgen fixieren die Parteien einen festen
Preis, der jedoch bei Schwankungen der Markt bzw. Borsenpreise einer
automatischen entsprechenden Anderung unterliegt.

Der Preis bezieht sich immer auf ein gewisses Mall Wareneinheit. Diese
Wareneinheit kann in Gewichtsmaflen: Tonne (t), Doppelzentner (cwt), Zentner,
engl. Pfund (e. 1.); Lingenmallen: Meter (m), Faden usw.; RaummalBen
(Kubatur); Standard, engl. Kub. Faden (e. K. F.), russ. Kub. Faden (r. K. F.),
KubikfuB3, Festmeter usw. ausgedriickt werden.

Falls die Waren in Gewichtseinheiten verkauft werden, ist der Preis fiir
Bruttogewicht oder Nettogewicht der verkauften Ware festzulegen.

Was die Preisbasis betrifft, sind drei Momente in Betracht zu ziehen: 1) der
Ort der Lieferung, 2) die Zo6lle und 3) die Tara.

Wenn der Verkédufer die Ware am Orte der Verladung liefert, so wird die
Ware «frei Ufer», «frei Schiffsseite», «frei Abgangsstation», «frei ab Quai
Verladehafen», «frei Bahny» verkauft.

Wenn der Vertragspreis auch die Kosten der Verladung der Ware
einschlief3t, so wird die Ware «frei an Bord» (fob) oder «frei Wagen» («franko
Waggony) verkauft.

Wird der Preis «frachtfrei», «franko Fracht» oder «Kost-Fracht» (K. F. cf.)
bezeichnet, so tragt der Verkdufer alle Kosten des Transportes der Ware bis zum
Bestimmungsort. Die Bedingung «Kost, Assekuranz, Fracht» (K. A. F., cif)
bedeutet, dass der Verkdufer aulerdem auch die Kosten der Versicherung der
Ware gegen Seerisiko auf sich nimmt.
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Bei Vertrdagen, laut welchen der Verkédufer die Kosten der Loschung der
Giiter im Bestimmungshafen {ibernimmt, wird der Preis ,frei an Kai
Bestimmungshafen* festgesetzt.

In einigen Vertrdgen verpflichtet sich der Verkaufer, dem Kéufer die Ware
kostenfrei bis zu den Lagerpldtzen des letzteren zu spedieren. In diesen Féllen
wird der Preis als Preis «franko Lagerhaus», «frei Anschlussgleis Kiufers
Werk» oder «frei Fabrikplitze des Kaufers» bezeichnet.

Falls der Kéufer die Ware auf den Lagerplitzen des Verkdufers abnimmt
und dementsprechend alle Kosten der Verladung, Abtransportierung usw. tragt,
so besteht ein «ab-Lager», «ab-Quai» oder «Loco-Preisy.

In Bezug auf die Zollgebiihren kénnen die Waren entweder «verzollt» bzw.
«zollfrei» oder «unverzollty verkauft werden. Im ersten Fall werden die
Zollgebiihren vom Verkaufer bezahlt («verzollt») bzw. garantiert der Verkaufer,
dass der Kaufer keine Gebiihren zu bezahlen hat («zollfrei»), im letzteren
werden die Zollgebiihren vom Kaufer bezahlt («unverzollt»).

Die Tara wird entweder in den Preis der Ware nicht eingeschlossen («Tara
exklusive») oder eingeschlossen («Tara inklusive»). Die Bedingung «Brutto fiir
Netto» ist ein Sonderfall der letzteren Klausel.

Einen wesentlichen Bestandteil der Preisklausel bildet die Bestimmung des
Vertrages liber die Valuta des Preises. Der Preis der Ware kann in der Valuta
des importierenden Landes, in der des exportierenden Landes, oder endlich in
der Valuta eines dritten Landes fixiert werden. Einige Waren, insbesondere
Borsenwaren, werden in derjeniger Valuta verkauft, in welcher die Weltpreise
dieser Ware gewohnlich veroffentlicht werden.

Bei Anwendung der Goldklausel werden die Preise entweder in irgendeiner
ideellen Goldwéhrung festgesetzt oder in der Landeswédhrung des
importierenden Landes. Im letzteren Fall wird in der Goldklausel vorgesehen,
dass der Vertragspreis bei gewissen Schwankungen des Goldpreises auf einem
bestimmten freien Goldmarkt sich dementsprechend automatisch dndert.

Meistenteils werden heutzutage einzelne Export- bzw. Importgeschifte auf
Grund eines allgemeinen zwischenstaatlichen Lieferungs-, Zahlungs-, Clearing-
oder Kreditabkommens abgeschlossen. In diesem Fall kann der Preis meist in
beliebiger Valuta festgelegt werden, wihrend die Zahlung in der im
Zahlungsabkommen stipulierten Valuta erfolgt. Die Goldklausel wird in diesem
Fall in den einzelnen Kaufvertrigen nie angewandt.

Muster der Preisklauseln:

a) «Preis; 20 Euro per 1 kg fob Stralsund einschlieBlich seeméaBiger
Verpackung.

b) «Preis: 12,40 Euro (zwolf 40/100 Euro) per Kilogramm frachtfrei Grenze
BRD, Ubergang bei Frankfurt, ausfuhrfrei, sachgemiBer Verpackung
inklusivey.

c¢) «Der Preis fiir die zu liefernde Ware ist wie folgt vereinbart:
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Samtliche ortsiibliche Gebiihren sowie Einfuhrzdlle und sonstige Gebiihren sind
vom Kaufer zu trageny.

d) «Gesamtwert des Auftrages: Der Gesamtwert der laut diesem Auftrag
bestellten Ausriistung betragt 210800 (in Worten:
zweihundertzehntausendachthundert Rubel) seeméBiger Verpackung inklusive.
Der vorstehende Gesamtwert versteht sich frei Wagen deutsch-polnische
Grenzstation und/oder fob Hafen BRD. Bei Zustellung der Rechnungen ist der
Lieferant verpflichtet, den Preis der Ausriistung, Verpackungs- und
Transportspesen bis Grenzstation bzw. Hafen BRD bei jedem Versand separat
anzugebeny.

e) «Der Preis ist wie folgt vereinbart: Skr. 20,50 per Zentner (in Worten:
zwanzig 50/100 schwedische Kronen per Zentner) frei an Bord Riga und/oder
Tallinn, frei gestaut, frei von Zoll und ausfuhrfrei.

Die Dampfer, die von der Kéuferin bestellt sind, haben in den Abladehifen die
ortsiiblichen Hafenkosten, Hafengebiihren und Klarierungsgebiihren selbst zu
entrichten, jedoch fiir Bugsierlohne und Lotsengebiihren nur fiir einen
Ladeplatz, und zwar ein und ausy.

f) «Preis; Euro 1200 pro Tonne frei Wagen deutsch-polnische Grenze, Ubergang
bei ... (Angabe der Grenzstation) unverzollt, ohne irgendwelche Abziige oder
Steuerbelastungen. Daher gehen sdmtliche Eisenbahnfrachten und Zoll- oder
Eisenbahngebiihren oder sonstige Belastungen seitens des Landes des
Verkdufers zu Lasten des Verkdufers, wogegen samtliche entstehenden
Eisenbahnfrachten und Zoll- oder Eisenbahngebiihren oder sonstige Belastungen
nach dem Ubergang der Grenze zu Lasten des Kéufers gehen.

Wortschatz zum Text 4

Anspruche stellen n MPEABSBISTh NPETEH3UU

ausfuhrfrei CBOOOJIHO ISl BEIBO3a

ausmachen COCTaBJISATH (KOJIMUECTBEHHO)

Baisseklausel (Baisse-Klausel) f MYHKT O TIOHWYKEHUH IICHBI

Brutto fiir Netto OpyTTO 3a HETTO

Bugsierlohn m OYKCHpHOE BO3HArpakJcHue
(orrata pacxoJ0B M0 OYKCUPOBAHUIO)

Clearingabkommen (Clearing- KIUpPUHTOBOE COTJIAIICHHE

Abkommen) n

dementsprechend COOTBETCTBEHHO ATOMY

ein und aus 311. IpU BXOJie (B MOPT) U MPHU BBIXOJIE
(13 mopTa)

es kommen zur Anwendung und IIOJUIEKAT MPUMEHEHHIO U KIIAyTCS B

Berechnung OCHOBY IIPH pacyeTax

Feingold n YUCTOE 30J10TO

fester Preis m TBep/as [ieHa

fixieren (dbuKcupoBaTh
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frachtfrei

franko Fracht

franko Lagerhaus

frei Abgangsstation

frei an Bord

frei an Quai Bestimmungshafen

frei Anschlussgleis Kaufers Werk

frei Bahn
frei Fabrikplitze des Kdufers

frei gestaut

frei Schiffsseite

frei Ufer

frei von Zoll
Gebiihr
Goldmarkt m
Hausseklausel
Klarierung £
kostenfrei
Kreditabkommen n.
Langenmal} n
Lieferungsabkommen n
Loco-Preis m
Lotsengebiihr f
Mehrbesatz m

Minderwert m

Raummal n
Seerisiko n

sonstig

spedieren
Steuerbelastung f
Syndikatspreis m
Transportspesen pl
unterliegen
unverzollt

Valuta

(Hausse-Klausel)
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®paHko PpaxT

¢bpanko ¢ppaxr

(dbpaHKo cKIaj

(dbpaHKO CTaHIUS OTIPABICHUS
®dpanko 6opT
dbpaHko
Ha3HAYECHUS)
®paHKoO
KEJIE3HOIOPOIKHAS
MOKYyTaTes
(dhpaHKoO Kelle3Has Jopora
®paHKO (dhabpuynbie
MOKyTIaTeJsI

(dbpaHKO CTUBUIOPHEIE pabOTHI
®dpaHko BJ10JIL OOpTa CyaHA
(dbpanko Oeper

CBOOOTHO oT TaMOKEHHOTO
00J10KEHUS MOIIINHA, COOp

PBIHOK 30JI0Ta
OyHKT O
KJIApUPOBAHUE
(dbpanko (cBOOOHO OT PacX0JIOB)
KpPEJUTHOE COTJIAllICHUE

Mepa JTHHBI

COTJIAIICHHUE O TIOCTaBKax

1IEHA JIOKO

JIOIIMaHCKUH cO0p

npuMech (B CMBICIIE  W3JIUIITHEH
MIPUMECH, CBEPX JOIMYLIEHHOM)

31. CHWKEHHME IeHbl  (BooOIIE:
NOHIKEHHAs] CTOMMOCTh, HeJocTaya
110 CTOMMOCTH)

o0BeMHas Mepa

MOPCKOM PUCK

pOYUN

OTIIPABIIATH, TPAHCTIOPTUPOBATH
HaJIOTOBOE 00JIOKEHHE

CUHIMKATHAS IIeHA

TPAHCTIOPTHBIE PACXOIbI, H3IACPIKKH
MOJIJIeXKATh

31. C HEOIUIAYEHHOW TaMOKEHHOU
MOLIMHON

BaJIIOTa

HaOepexHas (mopt

moaAbC3aHas
BCTKa 3aBoJa

CKJIaabl

ITIOBBIIIICHUH IOCHEI,



dem Verkéaufer gegeniiber 0 OTHOLIEHWIO K TMpOJaBlly, B
OTHOIIICHUH TIPOAaBIIa

verzollt 31. C OIUIAYEHHOW TaMOXKEHHOM
MOILJTMHON

Wareneinheit 3]1. €IMHUIIA U3MEPECHHS TOBapa

Weltpreis m MUpOBas LIeHa

wesentlicher Bestandteil (des cymiecTBeHHass ~ cocTaBHasi  4acTh

Vertrages) (KoHTpakTa)

Zahlungsabkommen n MJIATEKHOE COTJIAIICHUE

zollfrei CBOOOJHO OT TAaMOKECHHOM IOIIINHBI,
311. (ppaHKO TaMOKEHHAasl MOILJIMHA

zu Lasten B 1cO€T, 3a CUeT

Zustellung f (eines Dokuments) 3]1. IPEJCTaBIICHHE (JIOKYMEHTA)

Beantworten Sie folgende Fragen:

a) Welche Momente sind bei den Verhandlungen iiber die Preisbasis in Betracht
zu rethen?

b) Aus welchen Quellen ldsst sich der Preis bestimmen, falls er im Kaufvertrag
nicht direkt genannt wird?

¢) In welchen Mallen kann die Wareneinheit im Kaufvertrag fixiert werden?

d) Wie werden Exportwaren in Bezug auf die Zollgebiihren verkauft?

e) Wie wird die Frage der Valuta des Preises geregelt?

f)  Wird die Goldklausel (Valutaklausel) in  zwischenstaatlichen
Zahlungsabkommen angewandt?

TEXT 5
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Zahlungsbedingungen

Der heutige internationale Zahlungsverkehr erfolgt bis zu 80% auf Grund
von zwischenstaatlichen Zahlungsabkommen. Die Kéufer (Importeure) der
beiden vertragsschlieBenden Liander, die ihre Waren aus dem Partnerlande
beziehen, zahlen in ihrer Landeswihrung den Kaufpreis der Importwaren nicht
direkt an die Verkdufer (Exporteure), sondern an eine zwischen den
Partnerldndern vereinbarte Zahlstelle, in meisten Féllen die Zentralnotenbank,
auf ein spezielles Konto (bzw. Konten) der Zentralnotenbank des exportierenden
Landes. Diese Konten werden in einer zwischen den vertragsschlieBenden
Landern vereinbarten Valuta gefiihrt, z. B. in der Landeswéhrung einer der
Partnerlander, oder in einer dritten Valuta, wie der Rubel, der USA-Dollar usw.
Die Fakturierung der Waren kann in beliebiger Valuta geschehen. Somit entsteht
die Frage der Umrechnung der zu leistenden Zahlungen aus der
Fakturenwéhrung in die Landeswéhrung des Importeurs und aus dieser letzteren
in die Valuta der Clearingkonten.
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Der Umrechnungskurs wird im Clearing — bzw. Zahlungsabkommen
vertragsmalig festgelegt. Meistenteils wird als Umrechnungskurs fiir jede
Zahlung der amtliche Kurs am Tage der Zahlung der Zentralnotenbank des
Importlandes angenommen. Die am meisten bei Vorhandensein eines
Zahlungsabkommens  verbreitete  Zahlungsart ist das Inkasso von
Verladedokumenten, insbesondere auf dem Weltmarkt. Das Akkreditiv spielt
auch eine gewisse Rolle, am meisten bei Zahlungen aus Kaufvertrigen, die auf
dem Markt oder zwischen AuBlenhandelsorganisationen (bzw. Firmen)
abgeschlossen werden.

Da bei der Produktionsweise die einzelnen Unternehmen unter gewissen
Umstidnden kreditunfahig und zahlungsunfihig werden, miissen die
AuBenhandelsorganisationen beim Export aus den Mallnahmen ergreifen, um
den vertragsméBigen Eingang des Fakturenwertes der verkauften Waren zu
sichern. Zu solchen MaBnahmen gehoren: Eroffnung von bestétigten
Akkreditiven und Bankgarantien erstklassiger Banken oder Anzahlungen seitens
des Kiaufers. Es wire auch zu betonen, dass bei Verkauf von bestimmten
Warengattungen es iiblich ist, dem Verkadufer Vorschiisse zu erteilen.

Zahlungsbedingungenen werden in Kaufvertrigen folgenderweise
stipuliert:

l.  Barzahlung bei  Vorhandensein eines  zwischenstaatlichen
Zahlungsabkommens:

Zahlungsbedingungen: Zahlung erfolgt seitens des Kéaufers innerhalb 10 Tage
vom Datum der Vorlage des Inkassoauftrages an die «X»-Bank
(Zentralnotenbank des importierenden Landes) gegen Aushidndigung folgender
Dokumente:

1. Faktur-Rechnung

2. Spezifikation

3. Qualitatszertifikats

4. Transportquittung bzw. Eisenbahnfrachtbrief-Duplikats.

Sollte der Kéaufer die Zahlung nicht, wie vorgesehen, innerhalb von 10
Tagen nach erster Vorlage des Inkasso-Auftrages leisten, so hat dieser
Verzugszinsen in Hohe von 1% des Wertes der gelieferten Ware pro Tag, vom
11. Tage nach der Vorlage bis zum Tage der Einl6sung einschlieBlich, zu
entrichten. Bei Zahlungsverzogerungen von mehr als 10 Tagen nach
Félligkeitsdatum steht
dem Lieferer das Recht zu, weitere Verladungen bis zur Begleichung der somit
entstandenen Aullenstéinde einzustellen.

2. Er6ftnung eines Akkreditivs:

Zahlungsbedingungen: Der Kaufer verpflichtet sich, innerhalb 15 Tage vom
VertragsabschluB ein unwiderrufliches und bestéitigtes Akkreditiv bei der
Staatsbank, Berlin, zugunsten der Staatsbank, in Hohe von 50 % des
Warenwertes zu erdffnen.
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Die Zahlung erfolgt in Berlin auf das Konto Nr. 281 der Staatsbank bei der
Deutschen Notenbank, Berlin, fiir jede Lieferung bei Vorlegung und
Aushindigung der Original Verladedokumente, und zwar:
des vollen Satzes der Original-Konnossement,
der Fakturen,
der Versicherungszertifikate,
seitens der Bank, die das Akkreditiv eroffnet hat.

Die Giiltigkeitsdauer des Akkreditivs soll sich 45 Tage {iiber die
festgesetzten Liefertermine erstrecken. Sie erlischt aber nach erfolgter
Aufnahme der Verladedokumente.

3. Kaufvertrag mit Kreditoption:

Zahlungsbedingungen: Die Zahlung erfolgt in Amsterdam in USA-Dollars
entweder innerhalb 10 Tage nach Berechnungsdatum mit 1% Skonto oder
innerhalb 30 Tage nach Rechnungsdatum netto. Akzepte werden nur dann
angenommen, wenn sie diskontfahig, d. h. an einer vereinbarten Amsterdamer
oder Rotterdamer Bankstelle zahlbar sind. Diskontspesen sind vom Kéufer zu
entrichten und nach Aufgabe in bar zu iiberweisen.

4. Terminzahlungen gegen Dokumente bei Bahnsendungen:
Zahlungsbedingungen: Die Zahlung erfolgt an die Osterreichische Nationalbank,
Wien, in bar gegen Dokumente, d. h. Frachtbrief-Duplikat, Faktura,
Spezifikation und Ursprungssertifikat. Die Zahlungen selbst werden dreimal
monatlich, und zwar am 11., 21., 30. (31.) eines jeden Monats geleistet fiir
diejenigen Mengen, fiir welche bis einschlieSlich Vortag des Zahlungstermins
Verladedokumente bei dem Kiufer vorgelegt sind. Die Verweigerung der
Zahlung darf aus wie immer gearteten Griinden nicht erfolgen. Sollten die
Zahlungen nicht rechtzeitig geleistet werden, so ist der Kéufer verpflichtet,
Verzugszinsen in Hohe von 3% iiber den jeweiligen amtlichen Diskontsatz der
Zentralnotenbank des Einfuhrlandes zu entrichten.

5. Anzahlungsklausel:

Anzahlung: Der Kaufer hat dem Verkdufer nicht spéter als innerhalb 8 Tage
nach Vertragsabschlul 10% vom gesamten Fakturenwert des Vertrages, d.h. $
10000 (in Buchstaben: zehntausend USA-Dollars) einzuzahlen.

Die Zahlung erfolgt in holldndischen Gulden auf das Konto der Staatsbank
bei der X-Bank, Amsterdam, zum amtlichen Mittelkurs des USA-Dollars in
Amsterdam am Vortage der Zahlung.

6. Garantieklausel:

Garantie: Der Kéufer ist verpflichtet, innerhalb von 8 Tagen nach
Unterzeichnung dieses Vertrags eine bis zum 31. Dezember 1960
unwiderrufliche Bankgarantie zugunsten des Verkdufers im Betrage von Dkr.
100000 (einhunderttausend Dénische Kronen), und zwar bei der X-Bank,
Kopenhagen, zu Stellen-Falls der Kéaufer die Zahlung nicht, wie in diesem
Vertrag vorgesehen, leistet, steht dem Verkdufer das Recht zu, von der oben
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erwahnten Bankgarantie Gebrauch zu machen, und/oder von dem Vertrag trist-
und entschidigungslos zurlickzutreten.

Erfolgt die Inanspruchnahme der Bankgarantie ohne Riicktritt vom Vertrag,
so hat der Kéufer dafiir zu sorgen, dass die Bankgarantie wiederum innerhalb 3
Tage die volle Hohe von Dkr. 100000 erreicht. Sollte der Kiaufer dieser
Verpflichtung nicht nachgekommen sein, so hat der Verkdufer das Recht, vom
Vertrag zurlickzutreten. Im Falle eines solchen Riicktritts bleiben dem Verkédufer
samtliche ihm aus dem Vertrag und aus dem Gesetz zustehende Rechte
vorbehalten.

7. Terminzahlungen mit Einrdumung eines kaufminnischen Kredits:
Zahlung: Der Kéufer zahlt einmal monatlich, und zwar fiir die Mengen, fiir
welche bis einschlieBlich 25. eines jeden Monats Verladedokumente bei der
Bank des Kéufers eingegangen sind, Zahlung erfolgt innerhalb 10 Tage ab Ende
des Liefermonats mit 1% Skonto oder mit 3 Monaten Ziel netto. Fiir
Lieferungen, die nach dem 25. eines jeden Monats avisiert werden, gilt der
folgende Monat als Liefermonat.

8. Akkreditiver6ffnung:

Zahlung: Der Kiufer hat innerhalb 10 Tage nach Unterzeichnung dieses
Vertrages ein Akkreditiv bei der Staatsbank in Hohe des Warenwertes der
verkauften Ware mit einer Gliltigkeitsdauer von 45 Tagen zu er6ffnen.

Sollte der Kéaufer das obige Akkreditiv nicht zu dem im Vertrag
vorgesehenen Termin er6ffnet haben, so hat er dem Verkdufer Verzugszinsen in
Hohe von 5% des Warenwertes pro Woche zu entrichten, wobei dem Verkaufer
das Recht vorbehalten wird, bis zur Begleichung der bereits félligen Betrige die
weiteren Verladungen der verkauften Ware einzustellen. Der Gesamtbetrag der
Verzugszinsen darf jedoch 8% des Fakturenbetrags der gelieferten Ware nicht
tiberschreiten.

Sollte das vom Kaiufer eroffnete Akkreditiv durch Verschulden des
Verkdufers weniger als bis zu 70% des Akkreditivbetrages oder {iberhaupt nicht
ausgenutzt werden, so hat der letztere dem Kéufer nach Ablauf der
Giltigkeitsdauer des Akkreditivs eine Konventionalstrafe in Hohe von 1% der
nicht ausgenutzten Summe zu bezahlen.

Die Bankspesen im Zusammenhang mit der Akkreditiveroffnung werden
vom Kaufer entrichtet.

Wortschatz zum Text 5

der amtliche Mittelkurs opUIMaATHHBINA CPETHUHN KypC

Anzahlung f 3aJ1aTOK

Aufnahme der Verladedokumente OPUHATHE OTTPY304HBIX TOKYMEHTOB

ausnutzen HUCITOJIB30BaTh

Auflensténde pl JIOJITOBBIE TPEOOBAHMS,
3a10JKEHHOCTD

aus wie immer gearteten Griinden Kakue Obl HM BBICTABJISLJIUCH IS DTOT'O
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Bahnsendung f
Bankgarantie f
Bankspesen pl

Bankstelle f
Begleichung f

bis  einschlieBlich
Zahlungstermins)
die Deutsche Notenbank, Berlin

Vortag  (des

diskontfdhig

3 Monate Ziel netto
durch Verschulden
Einrdumung f
einstellen
einzahlen
entrichten

erloschen
Félligkeitsdatum n

Garantie

eine Garantie stellen

der gesamte Fakturenwert
Giltigkeitsdauer f

die ihm zustehenden Rechte bleiben
vorbehalten
Inanspruchnahme f
Inkasso n

Inkassoauftrag m
jeweilig

Kaufpreis m

Konto n

kreditunfahig
Landeswihrung f

leisten

Liefermonat m
MaBnahmen ergreifen
nach Rechnungsdatum
Option

OCHOBaHHSI
YKEJIE3HOOPOKHAS OTIpy3Ka
OaHKOBCKasi rapaHTus

OaHKOBCKHE U3ACPKKH (U3ACPKKH 110
OaHKOBCKHUM OIIEPAITUSIM)

30. 0AHKOBCKOE YUPEKJICHUE

yIuiata (B CMBICIIE: YPETYJIUPOBAHUE,
cOaaHCUPOBaHUE)

0 JHA, TMPEAIecTBYIOMIEro (JIHIO
IJ1aTeXka), BKIIFOUUTEIBHO
Hemenxwnii SMHCCHUOHHBIN
bepnun

Y4ETOCTIOCOOHBIN

Ha YCIIOBUAX TPEXMECSIHOTO KpeauTa
10 BUHE

IpeI0CTaBICHUE

MPEKPaTUTh, MPUOCTAHOBUTH

BHECTH (OeHbelt)

30. yIaaTuTh (ynoTpeOssercs B
CMBICIIC: BBITIOJIHUTH 00513aTE€IHCTBO)
30. UCTEKATh (CPOKOM)

CPOK (MCIIOJTHEHUS 00513aTCIIbCTBA,
Harp., IpOU3BOJICTBA IIATEXKA)
rapaHTus

31I. IPEIOCTABUTH TAPAHTHIO

oOrmrast hakTypHasi CTOMMOCTD

CPOK JACHCTBUS (IEUCTBUTEIBHOCTD)
MIpUHA/IJICKAIIHC emMy npaBa
pe3epBUPYIOTCSA (32 HUM)

3]1. UCTIOJIb30BaHUE

MHKACCO

MHKACCOBOE MOpYyYECHHE

B KQXJIOM OTJIETILHOM ClIyJae
MOKYyITHAs I[eHa

cueT (OyXTaJITepCKHi)
HEKPEAUTOCTIOCOOHBIN
HaAIMOHAbHAS BATIOTA

311 IPOU3BO/INTD;
WCIIOJTHSTD)

MECSIT TOCTaBKH

MPUHATH MEPHI

OT JIaThI cUeTa

OIIIMOH

0aHK,

(BooOIIIE:
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Original-Konnossement n

die Osterreichische  Nationalbank,
Wien

Partnerland n

pro Tag

das Recht steht (j-m Dat.) zu
Riicktritt vom Vertrag

Satz m

sichern

sich iiber (etw. Akk.) erstrecken
Terminzahlungen pl
iberschreiten

Umrechnung f
Umrechnungskurs m
Unternehmen n
Ursprungssertifikat n

Verpflichtungen nachkommen
Vertragsabschlu3 m
VertragschlieBende Lénder
Verweigerung der Zahlung
Erzugszinsen pl

von (etw. Dat.) Gebrauch machen

Vorlage f
Vorlegung f
Vorschuss m
Warenwert m
Zahlstelle f

die Zahlung leisten
Zahlungsverzogerung f
Zentralnotenbank f

zugunsten

die ithm zustehenden Rechte bleiben
vorbehalten

zwischenstaatlich

Beantworten Sie folgende Fragen:

MIO/JTUHHBIE OTTPY304YHBIC TOKYMEHTHI
ABcTpuiickuii HanuoHaibpHbIM OaHK,
Bena

cTpaHa-napTHep (1Mo JOTOBOPY)

311. 32 JICHb

MIPaBo MPUHAJICKUT (KOMY-JTH00)
0TKa3 OT JIOTOBOpa

3]1. KOMIUJIEKT

obecrneunThb

3]1. IPEBBINIATh, BEIXOIUTH 3a MIPEACIIbI
3]1. IEPUOTUICCKUC TIIATSKH

3]1. IPEBBICUTH
nepecyer

Kypc mepecyeTa
MIPEANPUATHE
cepTudukar 0
(ToBapa)
BBITIOJIHATH 00513aTEIHCTBA
3aKJII0YEHUE
JIOTOBAPHUBAIOIINECS CTPAHBI
OTKa3 OT IJIaTexa
MIPOLICHTHI 32 TPOCPOUKY
MCIOJI30BATh YTO-JTM00, MOJIH30BATHCSA
4eM-1100

MIPEIBSBIICHHC

MIPEIBSBIICHHC

aBaHC

CTOMMOCTH TOBapa

311. 0AHKOBCKOE YyUpexJeHue, BooOoIIe:
MJIATEKHBIA TyHKT

MPOU3BOAUTD TIATEHK

3aJIeprKKa riaTexa (nmarexei)
IEHTPAJbHBI  3MHUCCHOHHBIN OaHK

B T0JIb3Y, B KPEJIUT

IMPOUCXOKIACHHUN

KOHTpPAaKTa

IpUHAJIEKAIINE emMy npasa
PE3EPBUPYIOTCA (3a HUM)
MEKI'OCYy TapCTBEHHBIN

a) Welchen geschiftlichen und rechtlichen Unterschied gibt es zwischen einer

Anzahlung und einem Vorschuss?

b) Welche zwischenstaatlichen Abkommen sind von groer Bedeutung fiir den

internationalen Verrechnungsverkehr?
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c¢) In welcher Valuta werden Zahlungen an das Ausland geleistet?

d) Welche Rolle spielen die Zentralnotenbanken 1im internationalen
Zahlungsverkehr?

e) Welche Zahlungsart ist die liblichste im zwischenstaatlichen Zahlungsverkehr
auf dem Weltmarkt?

f) In welchen Fillen hat der Kdufer Verzugszinsen zu entrichten?

g) Was fiir eine Art von Akkreditiven wird von dem Verkaufer bevorzugt?

h) Auf welche Weise werden Terminzahlungen vorgenommen und in welchen
Féllen wird diese Zahlungsart angewandt?

1) Darf der Kaufer die vertragsmiBige Zahlung gegen Verladedokumente
verweigern?

j) In welchen Fillen werden Vorschiisse von Kaufleuten erteilt?

k) Wie wird ein Durchschnittskurs ermittelt?

1) Zu wessen Gunsten (des Kaufers oder des Verkéufers) wird eine Bankgarantie
im Zusammenhang mit einer Vorschussgewiahrung ausgestellt?

m) Was versteht man unter Giiltigkeitsdauer eines Akkreditivs?

TEXT 6
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Abkommen

Artikel 2

... Sofern der Passivsaldo auf dem Konto eines der Vertragsteile den Betrag
von fiinf Millionen Verrechnungs-Dollar {iberschreitet, werden die zustdndigen
Behorden beider Vertragsteile entsprechende MaBnahmen zwecks Beseitigung
dieser Uberschreitung ergreifen. Dazu gehdren vor allem MaBnahmen, die auf
die Verzogerung der Ausfuhr des Schuldnerstaats gerichtet sind und
erforderlichenfalls auch Einschrinkungen der Auszahlungen in der nationalen
Wihrung durch die Glaubigerbank. Wenn innerhalb einer dreimonatigen Frist
die erwihnte Uberschreitung nicht beseitigt sein wird, wird iiber Aufforderung
der Gliaubigerbank die Schuldnerbank den Uberschreitungsbetrag nach ihrer
Wahl in USA-Dollars oder in Pfund Sterlingen oder nach Vereinbarung
zwischen den beiden Banken in einer anderen Wihrung bezahlen.
Artikel 3
Die Bestimmungen dieses Abkommens finden auf folgende Zahlungen
Anwendung:
l. fir Waren, die gemidfl dem Abkommen iiber den Warenaustausch geliefert
werden;
2. fiir Gemeinkosten im Zusammenhang mit dem gegenseitigen Warenaustausch
wie Frachten, Lagergelder, Provisionen, Inkassospesen, Montagespesen,
Reklamekosten, Zolle und dhnliches;
3. fiir Versicherungsleistungen im Zusammenhang mit den gegenseitigen
Warenlieferungen;
4 fiir Reparatur-, Bearbeitungs- und Umarbeitungsleistungen;
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5. fiir Reisekosten, Studienkosten, Pacht- und Mietezahlungen;
6. fiir Aufwinde der diplomatischen, konsularischen und kommerziellen
Vertretungen;
7. fir sonstige Zahlungen.
Artikel 4

Sofern sich der offizielle Goldgehalt des USA-Dollars (35 USA-Dollar fiir
eine Unze Feingold) dndert, so dndert sich automatisch der Saldo, der auf den im
Artikel 1 angefiihrten Konten am Ende des Tages, an welchem diese Anderung
des Goldgehaltes erfolgte, entstanden ist, in einem dieser Verdnderung
entsprechenden Verhiltnis.

Artikel 5

Sofern innerhalb der im Artikel 3 vorgesehenen Zahlungen Betrédge in einer
anderen Wahrung als USA-Dollars ausgedriickt sind, werden dieselben in USA-
Dollars zum offiziellen Mittelkurs der betreffenden Wiahrung jener Notenbank
umgerechnet, welche die Auszahlung vornimmt.

Artikel 6

Nach Ablauf der Geltungsdauer dieses Abkommens wird die Staatsbank
weiter Eingénge auf die im Artikel 1 erwdhnten Konten annehmen sowie aus
thnen die durch dieses Abkommen vorgesehenen Zahlungen aus allen
Kontrakten durchfiihren, die widhrend der Geltungsdauer dieses Abkommens
geschlossen worden sind. Wenn dabei auf den angefiihrten Konten
Verschuldung eines der Vertragsteile festgestellt wird, ist dieser Vertragsteil
verpflichtet, die Schuld durch Warenlieferungen spétestens sechs Monate von
dem Tage an, an dem die Geltungsdauer dieses Abkommens abgelaufen ist, zu
tilgen. Die durch Warenlieferungen wihrend der angefiihrten Frist ungetilgte
Schuld ist nach Wahl der Schuldnerbank durch Gold oder durch Uberweisung
von USA-Dollars oder von Pfund Sterlingen oder nach Abstimmung zwischen
den beiden Banken in einer anderen Wéhrung zu bezahlen.

Die Unirechnung des USA-Verrechnungsdollars in Gold wird nach dem
Goldgehalt des USA-Dollars, die Umrechnung des USA-Verrechnungsdollars in
Pfund Sterlingen oder in eine andere Wiahrung zum offiziellen Mittelkurs der
betreffenden Wahrung erfolgen.

Artikel 8

Das Abkommen wird fiinf Jahre hindurch, vom Tage seiner
Unterzeichnung an, in Geltung stehen.

Wenn keiner der beiden Vertragsteile sechs Monate vor Ablauf der
angefiihrten fiinfjdhrigen Frist eine schriftliche Erklarung iiber seinen Wunsch,
das Abkommen zu kiindigen, abgibt, wird es so lange in Kraft bleiben, bis einer
der Vertragsteile es mit zwolfmonatiger Kiindigungsfrist aufkiindigt.
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Wortschatz zum Text 6

das Abkommen wird in Geltung stehen

ablaufen

Aktivsaldo m
Anwendung finden
Zahlungen
aufkiindigen
Aufwinde pt

aus Kontrakten
Auszahlung
Bearbeitung f
beseitigen

buchen
diplomatische Vertretung

Eingénge pl

Einschrankungen der Auszahlungen
Frachten pl

Fiihrung von Konten
gegenseitiger Warenaustausch
Geltungsdauer
Gemeinkosten

gemeinsam Gldubigerbank f
Glaubigerstaat m

Goldgehalt m

Habe-Seite f

im Einvernehmen zwischen

Inkassospesen pl

in Kraft bleiben

in  zwei Ausfertigungen, jede
russischer und deutscher Sprache
juristische Person f

kommerzielle Vertretung
konsularische Vertretung
kiindigen

Lagergelder pl

mit ... monatlicher Kiindigungsfrist f

Montagespesen pl
nach Abstimmung zwischen

auf (folgende)

n
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corjaiieHue OyJeT B CHiie

HUCTEKATh CPOKOM

aKTUBHOE CaJbJ0

31I. pacpocTpaHsAThCA
(cnenyroIiue) BUIbI TIATEKEH
3asIBJISITH O PACTOPKEHUU

PacXo/Ibl

(BBITEKAIOIIUE) U3 KOHTPAKTOB
BhITIJIATA

o0paboTka

YCTPAHSThH

MIPOBOJIUTH IO KHUTAM
TUTUIOMaTHYIECKOE
MIPEICTaBUTEIIBCTBO

MOCTYIIEHUS (CyMM)

OTrpaHUYEHHUS BBIIIAT

3]1. TUTATEKU 10 PpaxTy

BEJICHUE CUETOB

B3aMMHBIH TOBApOOOMEH

CPOK AE€HCTBHUS (I€CTBUTEIBHOCTH )
oOrmue Pacxoibl (M3IEPIKKH)
COBMECTHO OaHK-KPEIUTOP
CTpaHa-KpEIUTOP
30JI0TO€ COJIEP)KAHUE
KpEIUTOBAsI CTOPOHA
0  COIJIACOBaHUIO
MEXY. ..

PacXoIbl 0 UHKACCO
COXPaHSTh CUITY

B JBYX OJK3EMIUIIpax, KaXIbplii Ha
PYCCKOM M Ha HEMEIIKOM SI3bIKE
IOPUUIECKOE JIUTIO

KOMMEPYECKOE MPE/ICTABUTEIHCTBO
KOHCYJIbCKOE TPE/ICTABUTEIHCTBO
3asIBJISITH O PACTOPKEHUHU

pacxopl IO TIOMEIICHUIO TOBAPOB Ha
CKJIaJ ¥ XpaHEHUIO Ha CKIIaJax

C 3asABJICHHEM O PACTOPKCHHH 3a ..
MECALIEB 10 NPEKpaILlECHUs IEeUCTBUSA
(cornareHus)

PacXoIbl 0 MOHTAXKY

10 COTJIACOBAHUIO MEXIY ...

Ha

(cormamieHuto)



nationale Wahrung f

der offizielle Mittelkurs m
Pacht- und Mietezahlungen
Passivsaldo m

physische Person f
Reisekosten pl
Reklamekosten pl
Reparatur f

Schuldnerbank f
Schuldnerstaat m

sechs Monate vor Ablauf

Soll-Seite
spatestens
spesenfrei

Studienkosten pl

tilgen

Tilgung

Uberweisung f
Umarbeitung f

ungetilgt

unverzinslich
unverziiglich
USA-Verrechnungs-Dollar
Verschuldung f
Versicherungsleistungen pl
Vertragsteil m

vor allem

Zahlungsverkehr m

Zo6lle pl

die zustdndigen Behorden pl
zwecks Beseitigung

Beantworten Sie folgende Fragen:

HaI[MOHAJIbHAs BAJIIOTA
opuIMaNbHBIA CPEAHUI KypC
TUTATEXH 32 apeHy U HaeM

ACCUBHOE CaJIbJI0

du3nYecKoe JUI0

PacXoIbl MO MyTEIIEeCTBUSIM

PacXOJIbI 10 peKIame

PEMOHT

OaHK-JTOJDKHUK, OaHK-1eOUTOD
roCy1apcTBO-IeOUTOp, TOCYIapCTBO-
TIOJIKHUK

3a IIEeCTh MECALEB 10 HCTEUCHUS
(cpoka)

nebeToBasi CTOPOHA

camoe T03/1Hee

CBOOOJHO OT pPacxoJoB (KOMHUCCHIA,
OPTO U T. 1.)

U3JICPIKKHU o O00y4EeHHIO
(oOpazoBaHu10)

MOTaIaTh

roraiieHme

NePEBO/I

nepepadoTKa

HENOTalICHHBIN

OecTpOIeHTHO

HEMEJIEHHO, 03 IPOMEITICHUS
pacueTHBIN aMEepPUKAHCKUH J0JIIap
3aJI0JIKEHHOCTh

CTPaxOBBIE YCIYTH

CTOpOHA B JIOTOBOPE,
JOTOBapHUBAIOIIAsICA CTOPOHA

IIPEK/IE BCEro

IJIATEXKHBINH 000pOT

TaMOKEHHBIE MTOIUTUHBI
KOMITETCHTHBIE BIACTH

B IIETISIX YCTpaHEHUS

a) Welche Fragen werden im vorstehenden Abkommen geregelt?
b) Zwischen welchen Vertragsteilen wurde das Abkommen abgeschlossen und

fiir welche Zeitperiode?

c) Welche Banken werden beauftragt, als Clearingbankstellen zu fungieren?



d) Welche Konten werden in diesen Banken gefiihrt? Auf welche Weise werden
die Konten der Banken beglichen? Werden diese Konten verzinst?

¢) Welche Summen werden auf die Habe-Seite und welche auf die Soll-Seite
gebucht?

f) Wie hoch ist der Betrag des gestatteten Passivsaldos und auf welche Weise
wird dieser Saldo beglichen?

g) Welche MaBnahmen sind von den =zustindigen Behdrden des
Schuldnerstaates und des Glaubigerstaates zwecks Beseitigung einer eventuellen
Uberschreitung des gestatteten Betrags des Passivsaldos zu ergreifen?

h) Auf welche Zahlungen finden die Bestimmungen des Zahlungsabkommens
Anwendung?

1) Gibt es eine Goldklausel im oben angefiihrten Vertrag? Fiihren Sie den
Wortlaut dieser Klausel an.

J) Wie wurde die Frage tiber den Umrechnungskurs im Abkommen gelost und in
welchen Fillen wird ein Umrechnungskurs angewandt?

k) Welche Stellen sind laut obigem Abkommen beauftragt, die technische
Regelung der Fiihrung der Clearingkonten festzusetzen?

I) Wie werden die Clearingkonten nach Ablauf der Geltungsdauer des
Zahlungsabkommens liquidiert?

m) Wie erfolgt die Umrechnung des USA-Verrechnungsdollars in Gold und in
andere Valuten?

n) Wie kann das Abkommen gekiindigt werden?

TEXT 7
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Das Akkreditiv

Im AuBenhandel erfolgt die Zahlung in vielen Féllen mittels Eroffnung
eines Akkreditivs. Wenn diese Zahlungsart im Vertrag vereinbart wird, ist der
Importeur verpflichtet, an die Order (auch: Ordre) des Exporteurs bei einer Bank
oder Bankfirma ein Akkreditiv auszustellen, d. h. einen bestimmten Betrag ihm
zur Verfiigung zu stellen.

Meistens ist es dem Begiinstigten (im AuBenhandel — dem Exporteur)
iberlassen, zu entscheiden, ob und bis zu welcher Hohe er iiber diesen Betrag
verfiigen wird.

Die Zahlung ist fast immer mit einer Gegenleistung verkniipft, meistens mit
einer Zug-um-Zug-Aushindigung von Dokumenten iiber verladene oder
eingelagerte Waren.

Der Importeur gibt seiner Bank den Auftrag, an den Exporteur eine gewisse
Geldsumme gegen Aushidndigung genau bezeichneter Dokumente zu zahlen,
bzw. vorgelegte Tratten in Hohe dieses Betrages zu akzeptieren.

Ist nichts Gegenteiliges im Akkreditiv bestimmt, so kann der Auftraggeber
seine Order zur Zahlung jederzeit widerrufen. Das Akkreditiv ist in diesem Fall
widerrufliches Akkreditiv genannt. Der Exporteur aber verlangt in der Regel die
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Ausstellung eines unwiderruflichen Akkreditivs und schriftliche Bestitigung
seitens der Bank (bestétigtes Akkreditiv). Durch diese Bestétigung ist die Bank
dem Akkreditierten (Begiinstigten) gegeniiber gebunden. Wenn das Akkreditiv
seitens einer Bank als unwiderruflich er6ffnet wird, kann es von einer zweiten
Bank bestitigt werden. Voraussetzung fiir die Zahlung ist in allen Fillen, dass
alle Vorschriften des Akkreditivs vom Beglinstigten eingehalten werden, d. h.
dass die der Bank vorgelegten Dokumente genau den Vorschriften des
Akkreditivs entsprechen, rechtzeitig der Bank eingehéndigt werden usw.

Das Akkreditiv wird flir eine bestimmte Zeit ausgestellt und wird nach
Ablauf dieser Frist ungiiltig. Die Banken sowie auch die Importeure wollen
nicht auf unbestimmte Zeit gebunden bleiben.

Untenstehend wird der Wortlaut des Akkreditivauftrages des Importeurs
und des Akkreditivschreibens der Bank angefiihrt.

Wortschatz zum Text 7

Akkreditierte m aKKpEeIUTOBAHHBIN

Akkreditivauftrag m AKKPEAUTUBHOE NMOPYUYECHUE

Akkreditivschreiben m AKKPEAUTUBHOE MUCHMO

an die Order 0 IPUKA3y

Aushéndigung f BbIJIaya

Begilinstigte m oeneduuumap

bestitigtes Akkreditiv MOATBEPAKACHHBIN aKKPEIUTUB

decken 3]1. TOKPBIBATh (CTPAXOBAHUEM )

Gegenleistung f BCTPEUYHOE UCIIOTHEHUE

giiltig JICVCTBUTENbHBIN

im Auftrage 10 TOPYYEHUIO

ist nichts Gegenteiliges bestimmt €CJIM HE OTOBOPEHO MPOTUBHOE

jederzeit BO BCSKOE BpeMs

Korrespondent m KOPPECIOHAEHT

nach Ablauf 110 UCTEYEHUU

iber (einen Betrag) verfiigen pacrionarath (Kakoi-i1mbo cyMMoit)

unbestdtigtes Akkreditiv HETOTBEPKICHHbBIA aKKPETUTHB

ungiiltig HEJICUCTBUTEIbHBIN

die unterzeichnete Direktion MOAMCABIIASICS JUPEKIHS (OTIeN)

unwiderrufliches Akkreditiv 0€30T3bIBHBIN aKKPEAUTUB

vertragsméfBige Dokumente JIOKYMEHTBHI, COOTBETCTBYIOIIHE
YCJIOBHSIM JIOTOBOpa

widerrufen OTO3BaTh

widerrufliches Akkreditiv OT3BIBHOM aKKpEAUTHUB

wie folgt Kak (manee) cienyer

Zahlungsart f croco0 riaTexa

Zug-um-Zug HEMOCPEJICTBEHHO MTPOTUB

zu unseren Gunsten B HaIITy MOJIb3Y, B HAIIl KPEIUT

zu unseren Lasten B Balll Je0€eT, 3a HaIll CYET
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Beantworten Sie folgende Fragen:

a) Welchen Erfordernissen miissen die laut Akkreditivvorschriften vorgelegten
Dokumente entsprechen?

b) Welche Dokumente werden gewohnlich vorgelegt, wenn der Fakturenbetrag
einer auf dem Seewege verladenen Ware ausgezahlt wird?

¢) Kann ein Betrag laut Akkreditiv gegen Aushindigung von Lagerdokumenten
ausgezahlt werden?

d) Was fiir einen Unterschied gibt es zwischen einem unwiderruflichen und
widerruflichen bzw. zwischen einem unbestétigten und bestitigten Akkreditiv?
e) Welche geschiftliche Bedeutung hat das Sicherheitswort in einem
telegraphischen Akkreditiv?

TEXT 8
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Reklamation

Nicht selten kommt es vor, dass die Ausfithrung des Vertrages zu Klagen
fiihrt.

Beschwerden und Reklamationen betreffen meistens Fragen, die mit der
Qualitdt, Quantitit und Verpackung der zu liefernden Ware verkniipft sind.
Auch Lieferungsverzogerung gibt oft Anlass zu Klagen. Bei verzogerter
Lieferung wird der Verkédufer darauf aufmerksam gemacht, dass die Lieferung
bis zu einem bestimmten Termin (Zeitpunkt) erfolgen muss. Beim Ablauf der
Nachfrist ist der Kaufer berechtigt, Anspruch auf die Vergiitung der Verluste zu
erheben, oder von dem Vertrag zuriickzutreten.

Wenn die gelieferte Ware der Probe dem Muster oder dem Auftrag nicht
entspricht oder von minderwertiger Qualitit ist, kann die Einigung zwischen den
Parteien auf verschiedene Weise herbeigefiihrt werden: durch Herabsetzung des
Kaufpreises (d.h. Preisnachlass), durch Ersatzlieferung, durch Riickgabe der
gelieferten Ware, durch Nachbesserung usw.

Reklamationen und Beméngelungen miissen rechtzeitig gemacht und die
Mingel klar und bestimmt bezeichnet werden. Die Reklamation wird in
entschiedenem, aber hoflichem Tone gefiihrt. Falls die Parteien auf
freundschaftlichem Wege zu keiner Einigung kommen, wird die Sache einer
schiedsgerichtlichen Entscheidung unterbreitet

Wortschatz zum Text 8

(der) Ablauf der Frist HCTEUYCHHE CpOKa

den Anlass geben JaTh TIOBO/T

Anspruch m TpeOOBaHKE, IPETEH3US

Anspruch erheben. BO30Y/UTh NPETEH3UI0, NPEIbABIATH
TpeOoBaHME

Beglaubigung f YAOCTOBEPEHUE, CBUICTEIIHCTBO
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Bemaingelung f *Kanoba Ha HEI0OpPOKaYeCTBEHHOCTh

TOBapa

Beschwerde f xanoba

Einigung corjlacue

entschadigen BO3MeEIIaTh YOBITKU

Entschadigung f BO3MEIICHUE

Erkundigungen einziehen (0,0) HABECTH CIIPaBKHU

Gewichtsverlust m HeJl0cTaya B Bece

Herabsetzung des Preises CHIDKCHHE IICHBI

Klage f xanoba

das Konto belasten 3aHecTH B JnebeT cuera (mebeTroBath
CYET)

Manko n HejocTaya

Missverstandnis n HEJIOpa3yMEeHHe

Nachbesserung f JOTIOJTHUTENBHOE UCTIPABICHUE

Nachforschungen anstellen HABECTHU CIIPaBKH

Nachfrist f JIOTIOJTHUTEJIBHBIN CPOK

nachldssig HEOPEKHO

Reklamation f MIPETEH3US, peKIaMaIlus

Signierung f MapKUpOBKa

Stapelfaser £ HITaneIbHOE BOJIOKHO

Vergiitung BO3MEIICHUE

verkniipfen CBSI3bIBATh (CTaBUTh B CBSA3b) C YEM-
160

vom Vertrag zuriicktreten OTCTYIIUTHCS OT JIOTOBOpa

Wiegebescheinigung BECOBast KBUTAHIIUS

Zollverwaltung f TaMO>KEHHOE YIIPaBJICHUE

Beantworten Sie folgende Fragen:
a) Welche Fragen betreffen Beschwerden und Reklamationen?
b) Wie miissen Reklamationen und Beméangelungen gemacht werden?

TEXT 9
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Giiterversand

In der Mehrzahl der Fille wird das Produkt nicht am Produktionsort
konsumiert, sondern muss erst an seinen Verbrauchsort transportiert werden. In
der Praxis hat der Verkehrsinteressent die Transportart zu wéhlen, wobei er sich
grundsitzlich davon leiten lassen soll, welche Transportart — entsprechend den
Anforderungen an die Qualitit des Transports — von ihm die geringsten
Aufwendungen (Transportkosten und Nebenkosten) erfordert.

Der Luftverkehr (Luftfrachtbeforderung) zeichnet sich vornehmlich durch
schnelle Beforderung einerseits und durch relativ hohe Beforderungspreise
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andererseits aus, die diesen Verkehrstriager als anschlielich fiir den Transport
hochwertiger, empfindlicher und eilbediirftiger Giiter iiber weite Entfernungen
geeignet machen.

Der Giterverkehr mit Kraftfahrzeugen weist den Vorteil schneller
Beforderung und auBlerordentlich gro3er Beweglichkeit auf. Seine Vorziige sind
im besonderen: Die Beforderung kann mit relativ groBer durchschnittlicher
Geschwindigkeit und ohne Bindung an einen festen Fahrplan stattfinden und
Jede auf dem Landwege erreichbare Stelle kann unmittelbar angefahren werden.
Der Giiterverkehr mit Lastkraftwagen kann als besonders geeignet fiir den
Verkehr iiber kurze Entfernungen und in gewissem Umfange auch fiir die
Beforderung leicht verderblicher Giiter in Mengen, die der Kapazitit eines
Lastzuges entsprechen iiber weite Entfernungen betrachtet werden. Andere —
nicht leicht verderbliche Giiter sollten dagegen aufweite Entfernungen
zweckmaBigerweise nicht mit dem LKW befordert werden,

Die Eisenbahn bietet mehrere Moglichkeiten des Transports. Sendungen,
fiir deren Beforderung ein ganzer Giiterwagen nicht erforderlich ist, bei denen
Beschaffenheit des Gutes aber eine lingere Beforderungszeit gestattet, werden
am zweckmaiBigsten als Stiickgut ausgeliefert. Fiir grofere Partien, die tlber
weitere Entfernungen zu befordern sind, und u. U. fiir Massengiiter iiber kurze
Entfernungen besteht die Beforderungsmoglichkeit als Eisenbahn-Wagenladung.

Die Binnenschiffahn ist der Verkehrstriger, der die ldngste
Beforderungszeit je Entfernungseinheit beansprucht. In wassergiinstigen
Verbindungen ist sie dafiir allerdings auch der billigste Verkehrstrager. Als
Wassergiinstig kann eine Verbindung dann angesprochen werden, wenn der
Versand- und Bestimmungsort oder wenigstens einer der beiden am Wasser
liegen und bei der Beforderung auf dem Wasserwege nicht iiberméBig weite
Umwege gefahren werden. Die Beforderung auf dem Wasserwege selbst ist
dabei so billig, dass sehr hdufig sogar der Umschlag (Vor- und Nachlauf mit der
Eisenbahn) noch ausgeglichen werden kann.

Wortschatz zum Text 9

1.Gut n — ToBap, rpys;

Frachtgut n — rpy3 maioit ckopocThIo

Expressgut n — rpy3omnaccaxupcKkoil CKOPOCTbIO

Giiter (pl) — ToBapsl, Tpy3bI

eilige Giiter — cpouHsle;

hochwertige Gliter — 1ieHHBIE;

langlebige Giiter — TOBapbI ITUTEIHHOTO MOTH30BAHUS
leicht verderbliche Giiter — ckoponopTsimuecs rpys3si;
Giiterverkehr m, Giitertransport m — rpy30Bble IEpEBO3KH;
Giiterumschlag m — nepeBajika rpy30B

2. Versand m — ornpaBka, orcbuika, Versandanzeige f — yBegomiieHue 00
OTIIPaBKe
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Versandhandel m — nocbuiounas Toprosist

Versandhaus n — noceutounast (toprosasi) pupma
Versender m — oTripaBuTENb;

versenden — OTIPaBISATh

3. grundsétzlich — B mpuHIIUIIe, 110 00IIEMY MPABUITY

4. 1im besonderen, insbesondere — B 0COOEHHOCTH, ¢ YaCTHOCTH
5. Kosten (pl) — uznepxku, pacxonanpli; Nebenkosten — HakiagHbie, TOOOYHBIC
Pacxoibl

Versandkosten — pacxoibl 0 nepechuIKe

6. Anspruch m — tpeGoBanue, IpaBo

Anspriiche stellen — TpeboBaTh uTO-1100

7. Vorzug m — mpenumMyIiecTBo;

bevorzugen — mpeanovYnTaTh

8. aufweisen (ie. ie) — OOHApyKUBAThH

9. geeignet sein — OBITH NPUTOHBIM, TTOAXOISAIIUM

10. Ladekapazitdt f — rpy3onoabeMHOCTb

11. Beschaffenheit f — cBolicTBO, KauecTBO (B 11€710M)
Eigenschaft f — cBoiicTBO (B OTHEIBHOCTH)

12. Absender m — oTripaBUTEIb

13. Bestimmungsort m — MecTo Ha3HAYEHUS;

14. Umschlag m, Giiterumschlag m — nepeBasika rpy30B;
Umschlagkosten (pl) — pacxoapl o nmepecbuike

15. allerdings — koHeuHO, paBa

Texterliuterungen
l. sollten zweckmiBigerweise befordert werden, am zweckméiBigsten
ausgeliefert werden — rpy3sl 1iesiecoo0pasHo. ..
2. u. U. ~ unter Umstdnden — npu U3BECTHBIX OOCTOATEIbCTBAX
3. als Eisenbahn-Wagenladung — noBaronHsIMu OTHpaBKaMu

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

1. Wovon lassen sich die Verkehrsinteressenten bei der Wahl der Transportfahrt
leiten?

2. Wodurch zeichnet sich die Luftfahrtbeférderung aus?

3. In welchen Fillen wird die Giiterbeforderung mit Kraftfahrzeugen bevorzugt?
4. Welche Transportmdglichkeiten bietet die Eisenbahn?

5. Welche Vorziige weist die Binnenschifffahrt auf?

TEXT 10
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Das Konferenzsystem
Unter den Monopolformen des internationalen Seeverkehrs nehmen die
Schiffahrtskonferenzen eine herausragende Stellung ein. Das erste internationale
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Kartell dieser Art wurde 1875 von den am Liniendienst zwischen England und
seiner Kronkolonie Indien beteiligten Reedereien unter der Bezeichnung
«Calcutta Conference» gegriindet. Seitdem sind praktisch alle Fahrgebiete
(Teilméarkte) der Linienschifffahrt durch Kartelle monopolisiert worden, fiir
deren Bezeichnung sich der Begriff Konferenz einbiirgerte und von denen heute
etwa 300 bestehen. Trotz Abweichungen in der Form, stimmen alle in der
Linienschiffahrt bestehenden Konferenzen in der grundsétzlichen Zielsetzung
tiberein ndmlich, der Erzielung von Monopolprofiten durch Aufteilung,
geographische Abgrenzung des Marktes (Gebietskartell) und einseitige
Festsetzung von Monopolpreisen (Preiskartell). Dariiber hinaus werden zur
Absicherung der Monopolstellung Absprachen iiber Kapazititsbeschrankungen
meist in der Form von Abfahrtsquoten (Produktions- oder Quotenkartell) und
verbindlicher  einheitlicher = Beforderungsbedingungen  (Konditionskarte)
getroffen. Auf diese Art und Weise soll der Konkurrenzkampf der Reeder um
die Ladung wesentlich eingeschrankt werden.

Zahlreiche Versuche in der Vergangenheit und Gegenwart, das
Konferenzsystem auch in der Trampschiffahrt meist in der modifizierten Form
des Produktions- bzw. Reduktionskartells einzufithren, sind an der
Zersplitterung des Angebots unter der groBen Zahl der Trampreeder und ihrer
geringen Marktbindung gescheitert. Eine Ausnahme bildet die so genannte
Baltik und International Maritime Conference (BIMCO), deren Funktion jedoch
auf die Ausarbeitung einheitlicher Transportbedingungen der Trampschiffahrt,
z. B. Standard-Charterformulare, und auf die Informationstétigkeit beschrankt
blieb, wobei ihre Beschliisse nur empfehlenden Charakter tragen.

Die Konferenz beruht auf einer vertraglich verbindlichen Festlegung der
Kartellobjekte  (Marktgebiet, Preise, Konditionen). Das Kartell ist
institutionalisiert, d. h., besteht aus einer Vollversammlung (der eigentlichen
Konferenz), die regelméfBig zusammentritt, einem zwischenzeitlich tagenden
Konferenzsekretariat und einem Vorstand, welche Beschliisse fassen und deren
Einhaltung kontrollieren. Die Nichteinhaltung des Konferenzvertrages und der
Beschliisse ist fiir die betreffenden Mitgliederreedereien mit finanziellen
Sanktionen verbunden.

Abfahrtsquoten sind die verbindlich vereinbarte Anzahl der jihrlichen oder

monatlichen Abfahrten von Linienschiffen einer Reederei bestimmter
GroBenordnung von den Basishidfen der Konferenz, z. B. 24 Abfahrten pro Jahr
ab Nord-Kontinenthéfen.
Reduktionskartells in der Schifffahrt befassen sich mit der organisierten
Auflegung bzw. Abwrackung tiberschiissiger Tonnage, um auf diese Art und
Weise ein kiinstliches Markigleichgewicht bzw. eine bessere Position des
Angebots herzustellen.

Wortschatz zum Text 10
1. Seeverkehr m — Mopckoe coobIeHre, TEPEBO3KH MOPCKUM ITyTEM
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2. Schifffahrt f — cynmoxonctso, HaBUramus

Linienschifffahrt f — nuneiinoe cynoxoacTso

3. Kartell n — kapres;

ein K. griinden, bilden — ocHoBaTh, co31aTh KapTeib

Gebietskartell n — kapTenb, 1eITEIBHOCTh KOTOPOM OrpaHUYCHA OMPEICTICHHON
TEPPUTOPUEUN

Produktionskartell n — mpon3BocTBEHHAsS KapTeib, KAPTEIbHOE COTJIallIeHuEe 00
YBEJIMYECHHUH MMPOU3BOJICTBA

Quotenkartell n — kapTenbHOE cornanieHNue 0 KBOTax

Reduktionskartell n — kaprenpHOE corjamieHUe O COKpAIICHUU KOJIMYECTBA
CyJIIOB

4. Bezeichnung f — Ha3BaHue, HANMEHOBAHUE

bezeichnen (als. Akk) — Ha3BaTh, OXapakTepu30BaTh

5. Abweichung f — oTknonenue. HecoBnanenue

abweichen — OTKIIOHSITECS OT Yero-audo, He COBIAIATh ¢ YeM-TH00

6. lilibereinstimmen (mit. Dat) — cooTBeTCTBOBATH YeMy-1H00
Ubereinstimmung f — COOTBETCTBHE, COTTIACHE C YeM-TTHO0

7. Profit m mpu6sLIb, MTOXO0; Syn. Gewinn m;

Profit abwerfen, bringen — npuHOCUTH TPUOBLITHL

profitieren (von Dat) — 1. u3Bnekars npuObLIb, 2. BRIMTPHIBATH OT YET0-TU00

8. Absprache f (iiber Akk) — yroBop, croBop, 10orOBOpEeHHOCTh O YEM-TTHO0

9. Ladung f — morpy3ka, rpy3

10. Bindung f (an. Akk) — cBsizZaHHOCTH 4eM-JIH0O

gebunden sein (an Akk) — ObITh cBsi3arHBIM (an das Angebot, an den Vertrag)

11. Vorstand m — npaBneHue

12. Vollversammlung f — o6mee cobpanue

13. Tonnage f — Tonnax; Syn, Schiffsraum m

16. Gleichgewicht n — paBHOBecue

ein Gleichgewicht herstellen — ycranoBuTh paBHOBECHE

Texterlduterungen
1. Calcutta Conference — kanbKyTTCKast KOH(EpPEHITUS
2. Baltic and International Maritime Conference — GanTuiickas MexyHapOIHAs
MoOpcKasi KoH(pepeHIus
3. Kronkolonie f - In Kolonialzeiten galt Indien als Perle der britischen Krone
4. Kondition f Syn. Bedingung f

Beantworten Sie die Fragen!

1. Was wird als Schiffahrtskonferenz bezeichnet?

2. Worin stimmen alle bestehenden Konferenzen iiberein?

3. Wie wird die Monopolstellung einer Konferenz abgesichert?

4. Warum hat sich das Konferenzsystem in der Trampschiffahrt nicht
durchgesetzt? 5. Woraus besteht eine Konferenz?
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TEXT 11
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Revision des Steuergesetzes:
Das zumutbare Mal} der Unzufriedenheit

Kompromisse sind nichts besonders Begliickendes, aber ganz sicher gibt es
offentliche Aufgaben, die ohne Kompromissbereitschaft nicht sinnvoll zu 16sen
sind. Das gilt nicht zuletzt fiir die Steuergesetzgebung. Es ist vom «mittleren
MaB» der Unzufriedenheit gesprochen worden, das sich als Folge von
Kompromissen einzustellen pflegt. Auch von der vorliegenden Revision des
Steuergesetzes darf man ja verniinftigerweise keine Wunder erwarten.

Wie nichts anderes zu erwarten, passte den Sozialdemokraten die
funktionierende biirgerliche Zusammenarbeit bei dieser Steuergesetzgebung gar
nicht, und mit viel rhetorischer Emporung wandten sie sich gegen eine angeblich
«vollig einseitige Steuerpolitik». Es ist gerade eines der wesentlichsten Ziele der
heutigen Steuerrevision fiir die in fritheren Jahren allzu sehr unter den Einfluss
linker Reichtumssteuerideologie geratene =ziircherische Einkommens- und
Vermogenssteuer wieder ein etwas weniger einseitiges Mall zu finden. Was
ereicht worden ist, entspricht einigermallen diesem Ziel, auch wenn von
massiven Korrekturen keine Rede sein kann. Zwar ist mit der Streckung der
Einkommenssteuertarife ein  Schritt zur Dampfung der Progression
unternommen worden, aber die Steuerzahler werden weiterhin bei steigendem
Einkommen die progressive Zunahme der Steuerlast stark zu spiiren bekommen,
und es werden daher alle Probleme, die mit Steuerprogression
zusammenhdngen, in den ndchsten Jahren kaum minder in Erscheinung treten
als bisher.

Die Vorlage des Kantonrates bringt fiir alle Steuerzahler eine ErmiBigung
des Steuersatzes, wobei die Progression dort etwas stirker ausfallt, wo heute die
Steuerbelastung am stirksten ist — bei den hoheren Einkommen also. Ginge es
nach den Vorstellungen der Sozialdemokratie, so wiirden die niedrigen
Einkommen nahezu steuerfrei werden, wahrend bei hoheren Einkommen der
Fiskus noch einmal mehr abschdpfen miisse.

(«Neue Ziircher Zeitungy, 1982)

Das Steuersystem der BRD
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!

Das Steuersystem der BRD setzt sich aus einer Vielzahl von Steuern
zusammen. Die Steuern lassen sich in zwei groBe Gruppen einteilen: a) Steuern
auf Einkommen und Vermdgen (so genannte «direkte» Steuern) und b) Umsatz-
und Verbrauchssteuern (so genannte «indirekte» Steuern).

Als Vermogenssteuern bezeichnet man diejenigen Steuern, die an die
Gesamtheit der im Eigentum der Steuerpflichtigen stehenden Sachguter
ankniipfen.
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Durch die Einkommenssteuern werden neben den Profiten der
Einzelunternehmen und Inhaber der Personengesellschaften sowie den
Einkiinften der Dividendenzahler auch die Einkommen der Handwerker und
Bauern erfasst.

Kapitalgesellschaften (insbesondere AG und GmbH) werden neben den
Einkommen ihrer Gesellschafter noch zusdtzlich mit einer so genannten
Korperschaftssteuer besteuert.

Der Gegenstand der Kapitalertragssteuer ist der Ertrag, den die
Leihenkapitalien, seien es Aktien, Anteile an Kapitalgesellschaften, Hypotheken
oder dgl. dem Glaubiger oder dem Gewinnberechtigten gewéhren.

Die Gewerbesteuer wird in der Hauptsache vom Gewerbeertrag und
Gewerbekapital erhoben.

Die Verbrauchssteuern wie die Tabaksteuer, die Biersteuer, die
Mineraldlsteuer, die Branntweinsteuer u. a. entfallen auf einzelne Waren,
insbesondere auf Lebens- und Genussmittel.

Die Umsatzsteuer belastet iiber den Preis von Lieferungen und sonstigen
Leistungen den Letztverbraucher, da der einzelne Unternechmer die
Umsatzsteuer iiberwélzt.

Wortschatz zum Text 11

1. o6ffentlich — o6mecTBeHHBIN, TOCYAAPCTBEHHBIN

2. Steuer f — Hajor

direkte Steuer — npsiMmoit HasOT

indirekte Steuer — KOCBeHHBIN HAJIOT

Steuer bemessen, berechnen — HaYNCIUTD, BEIYUCIUTE HAJIOT
erheben, einziehen — B3uMaTh Hajgor

(be)zahlen, entrichten — mmatuth

liberwilzen — nepekaaapBaTh Ha KOTO-TH00

abziehen — BEIYNTATH

hinterziehen — yKJIOHUTBCS OT YILIAThI

aussetzen, befreien — 0cBOOOUTH OT yIUIATHI

erméfBigen, senken, abbauen — cHmxaTh

verguten — BO3MEIIATh

(zurtick)erstatten — Bo3Bpamarhb

Lohnsteuer f — Hasior ¢ 3apaO0OTHOM MIIATHI

Vermogenssteuer f — Hanor Ha UMYILECTBO

Einkommenssteuer f — mogoxoaubIii Hajgor
Kapitalertragssteuer f — Haior Ha JOXO/bI OT JEHEKHBIX OMEpPALUil
Gewerbesteuer f — mpOMBICTIOBBIN HAJIOT

Grundsteuer f — mo3emMenbHBIN HAJIOT

Verbrauchssteuer f — Hanor Ha noTpebieHNe, aKIU3HbIN HAIOT
Mineraldlsteuer f — Hanor Ha HedTENPOLYKThI
Branntweinsteuer f — mocTyIieH!s: OT MOHOTIOJNUY Ha aJIKOTOJIb
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Umsatzsteuer f — nHanor ¢ obopota

Mehrwertsteuer f — Hanor ¢ 00opoTa, Hajor Ha 100aBOUYHYIO CTOUMOCTb
Steuerallkommen n — o00mas cymMmMa HaJOrOBBIX MOCTYIUIGHHH (32
OTpeeTICHHBINA TIEPHO.)

Steuereinnahmen f, pl — HajorOBBIC MOCTYIIIICHUS

Steuerbelastung f — Hamoroo60xeHne

Steuerberater m — KOHCYJBTAHT IO HAJIOTOBBIM BOTIPOCaM

Steuerbescheid m — HajoroBoe mIaTexHOE U3BEIIEHUE

Steuergesetzgebung f — HaTOroBOE 3aKOHOIATEIIHCTBO

Steuergesetzrevision f — mepecMoTp 3aKOHA O HAJIOTOOOJIOKESHUH

Steuerlast f — HanoroBoe Opemst

Steuerprogression f — cucreMa NPOrpecCUBHBIX HAJIOTOB, MPOrPECCUPYIOLIEE
BO3pacTaHue HAJIOTOB C POCTOM J0XO/IOB

Steuerzahler m — HanoromIaTeAbIIMK

steuerpflichtig — nmognexamnuit HagoroooyoxkeHuro, Ant, steuerfrei

3. Besteuerung f — o06s0xkeHre HAIOrOM

besteuern — o6arath HaJOroM

4. zumuten — TpeGoBaTh (4eTr0-JIMO0 HEITOCUIIBHOTO)

zumutbar — (IpeaeabHO) JOMYCTUMBII

5. gerade — npsiMmo

6. weiterhin — nanee, Brepes

7. Dampfung f — ymeHbIieHuE, CHIDKCHHE

8. Vorlage f — mpoekt

Gesetzvorlage f — 3akoHOnpOEKT

9. Fiskus m — rocymzapcTBeHHOE Ka3HauelCTBO, (pMHAHCOBOE ymHpaBieHHUE; Syn,
Finanzamt, n

10. aufbiirden (J-m) — B3BajuBaTh Ha KOT'0-IMOO

Biirde f — nHoma, Opems

11. anpreisen — pacxBajiuBaTh, PEKIAMUPOBATH YTO-TMOO

Texterliiuterungen
1. «die biirgerliche Zusammenarbeit» — die Zusammenarbeit der biirgerlichen
Parteien.
4. «Reichtumssteuer» — hohere Besteuerung der Reichen
5. «die ziircherische Einkommenssteuer» — die Einkommenssteuer im Kanton
Ziirich
6. die Streckung der Einkommenssteuer — eine weniger steile Erhohung der
Einkommenssteuer mit wachsenden Einkommen.

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

1. Fiir welche Steuerpolitik setzt sich der Verfasser ein?
2. Welche Revision des Steuergesetzes streben die biirgerlichen Parteien an?
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3. Welche Politik wurde von den Sozialdemokraten als eine «vollig einseitige
Steuerpolitik» bezeichnet?

4. Fiir welche Steuerpolitik sprachen sich die Sozialdemokraten aus?

5. Was bezweckt der Verfasser mit seinem Artikel?

TEXT 12
Ubersehen Sie miindlich!
Verbrauchssteuern

Der Kreis der verbrauchssteuerpflichtigen Gegenstinde ist langerweise
unterschiedlich. Nach einer schon lange Zeit bestehenden internationalen Ubung
wird hinsichtlich der Verbrauchssteuern das so genannte Besteuerungsprinzip
des Bestimmungslandes angewandt. Danach werden die Erzeugnisse nur mit den
im Bestimmungsland (Importland) geltenden Steuern belastet. Dieses Prinzip
wird dadurch verwirklicht, dass:

a) die Importwaren mit den im Einfuhrland fiir die jeweiligen Waren zu
erhebenden Verbrauchssteuern belastet und den heimischen Erzeugnissen
gleichgestellt werden (sollen),

b) die Exportwaren bei der Ausfuhr von der Verbrauchssteuer befreit (die
Steuerschuld fillt weg oder entsteht gar nicht) bzw. die bereits gezahlten
Verbrauchssteuern erstattet bzw. vergiitet werden.

Im Export wird das Besteuerungsprinzip des Bestimmungslandes in der
Regel genau verwirklicht, im Import dagegen aus protektionistischen Griinden
vielfach nicht konsequent eingehalten.

TEXT 13
Ubersetzen Sie miindlich!
Die Umsatzsteuer

Die Umsatzsteuer, wie sie in der BRD bis zum Jahre 1967 galt, hatte
wesentliche Merkmale. Als Allphasensteuer belastete sie jeden entgeltlichen
Ubergang einer Ware in jeder Produktions- oder Handelsstufe. Da die
Umsatzsteuer jeweils vom Bruttoentgelt zu berechnen war, wurde die
Umsatzsteuer als Kostenbestandteil des Preises auf den Abnehmer iiberwélzt.
Die Umsatzsteuer wurde kumuliert, d. h. die bereits auf das Produkt erhobene
Steuer im Preis immer wieder mitberechnet (sie betrug jeweils 4% des
Verkaufspreises). Diese Ausgestaltung der Umsatzsteuer hatte folgende
Konsequenzen:
1. Aus dem Preis des Exportprodukts lieB sich die Hohe der im Preis insgesamt
enthaltenen Umsatzsteuer nicht feststellen,
2. Je mehr Produktions- und Handelsstufen eine Ware durchlief, desto hoher war
die Endbelastung mit Umsatzsteuer.
3. Durch den Zusammenschluss von Produktionsbetrieben konnten grof3e
Unternehmen  beachtliche Steuerersparnis erzielen. Die Umsatzsteuer
beglinstigte somit die Konzentration in der Wirtschaft.
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Aus diesem Grunde wurde eine Reform der Umsatzsteuer angestrebt. Der
Grundgedanke der neuen Umsatzsteuer, die als «Mehrwertsteuer» bezeichnet
wird, ist verhdltnismaBig einfach. Jeder Lieferant stellt bei einem z.B. geltenden
Steuersatz von 11% seinem Abnehmer neben dem Warennettopreis die
Umsatzsteuer mit 11% in Rechnung und kann seinerseits die ihm in Rechnung
gestellte Umsatzsteuer auf die ithm gelieferte Ware von seiner Steuerschuld
wieder absetzen. Das Umsatzsteueraufkommen steht dem Bund und den
Gemeinden zu.

TEXT 14
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Die Exportkreditversicherung durch Hermes

Die Hermes-Kreditversicherungs-AG und die Treuarbeit AG fuhren die
Exportkreditversicherung des Bundes im Rahmen eines Mandatarauftrages
durch. Der Hermes ist dabei federfiihrend. Eine spezielle Bedeutung hat die
Hermes-Exportkreditversicherung  deshalb, weil die Vergabe eines
Ausfuhrkredits durch die Ausfuhrkredit-GmbH im allgemeinen davon abhéngig
gemacht wird, ob Hermes die Versicherung iibernimmt, Hermes-Versicherungen
konnen also als ein Instrument der «indirekten» staatlichen Exportférderung
angesehen werden.

Es sind zu unterscheiden Ausfuhrgarantien und Ausfiihrbiirgschaften.
Ausfuhrgarantien werden gewéhrt, wenn ein Exporteur der BRD das Geschift
mit einer privaten ausldndischen Firma abwickelt. Ausfahrbiirgschaften werden
bei Exportgeschiften mit ausldndischen Regierungen bzw. Korperschaften des
offentlichen Rechts gewihrt.

Gegenstand der Deckung ist bei Ausfuhrbiirgschaften die Geldférderung,
die sich aus der mit dem auslindischen Kreditnehmer vereinbarten
Exportlieferung bzw. Leistung ergibt. Wurde ein Kompensationsgeschift
vereinbart, iibernimmt Hermes die Deckung nur, wenn die Forderung aus dem
Exportvertrag rechtlich unabhéngig ist von der Erfiillung des Importvertrags.
Der Kompensationscharakter eines Geschifts darf also grundsitzlich im Kauf
bzw. Exportvertrag nicht erwidhnt werden.

Das durch Ausfuhrbiirgschaften gedeckte Risiko der Uneinbringlichkeit der
Geldforderung wird nicht — wie im Falle einer Ausflihrgarantie — als ein
wirtschaftliches. sondern als ein politisches Risiko verstanden. Uneinbringlichkeit in
diesem Sinne liegt bereits vor, wenn der auslidndische Schuldner:

» die Forderung sechs Monate nach der Falligkeit nicht hat,

* die Dokumente sechs Monate nach Ankunft der Ware nicht angenommen hat,

« die Konvertierung und Transferierung der bei einer Bank hinterlegten
Landeswihrungsbetriage vier Monate nach der Hinterlegung nicht erbracht hat,

* die Ware aufgrund politischer Ereignisse beschéddigt oder gar nicht erhélt.

Eine Selbstbeteiligung des BRD — Exporteurs am Ausfall wird in jedem Fall
verlangt. Sie betragt — je nach Art des eingetretenen Risikos — zwischen 10 und 20%.
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Bis zur Auszahlung der Versicherungssumme miissen bestimmte
Karenzfristen verstreichen. Sie betragen im Falle einer nicht erfolgten
Konvertierung und Transferierung vier Monate und in allen anderen
Risikoféllen sechs Monate.

Die Hermes-Kreditversicherung-AG, Hamburg, und die Treuarbeit AG,
Wirtschaftspriifungs- und Steuerberatungsgesellschaft, Hamburg, waren schon
1926 als Mandatare des Reichs tdtig. Sie sind von der Bundesregierung
beauftragt und ermédchtigt, die Gewdhrung von Ausfuhrgarantien und
Biirgschaften betreffende Erkldrungen namens, im Auftrag und fiir Rechnung
des Bundes abzugeben.

Wortschatz zum Text 14

1. Versicherung f — ctpaxoBanue

Versicherung tibernehmen — B3sTh Ha ce0st cTpaxoBaHue

abschlieflen — 3ak0YUTH JOTOBOP CTPaXxOBaHUS

Versicherer m, Versicherungsgeber m — cTpaxoBIIuK

Versicherte sub m, Versicherungsnehmer m — crpaxyemoe JIuiio
Versicherungsgut n — cTpaxyeMoe HMyIIeCTBO

Versicherungsantrag m — cTpaxoBoe 3asBJICHHE

Versicherungsfall m — crpaxoBoii cimyuait

Versicherungsschein m — ctpaxoBoi mosuc

Exportkreditversicherung f — cTpaxoBaHue SKCTIOPTHBIX KPEIUTOB
Personenversicherung f — nuyHoe cTpaxoBaHue

2. Gesellschaft f — o6mecTBO, TOBapUILIECTBO, KOMITAHUS

Aktiengesellschaft f (AG) — aknmoneproe 001IecTBO

Gesellschaft mit beschriankter Haftung (GmbH) — oGmiecTBo ¢ orpaHndeHHOM
OTBETCTBEHHOCTHIO

offene Handelsgesellschaft f (OHG) — oTkpbITOE TOProBOE TOBAPUIIIECTBO

3. hinterlegen — cnaTh Ha XpaHeHue, 1EOHUPOBAThH

Hinterlegung f — nenonupoBanue

5. beschéddigen — moBpenuth, mopTuTh, Ant. entschidigen — Bo3memars ymepo
Beschddigung f — moBpexaenue, nmopya, Ant. Entschiddigung — Bo3Memienue
ymepoa

6. Risiko n — puck;

das Risiko des zufidlligen Untergangs oder der zufélligen Beschddigung der
Sache — puck ciy4aiiHO# rudeny win CIy4aitHOTO MOBPEKACHHS BEIU

7. Entgelt n — Bo3menienue, onara

unentgeltlich — 6e3Bo3Me3 THBIN

8. bevorschussen — aBancupoBaTh; Vorschuss m — aBaHc

9. einstehen (fiir. Akk) — oTBe4aTh, HECTH OTBETCTBEHHOCTD

10. verweigern — oTkazatbest oT yero-nubo (die Leistung, die Zahlung);
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Texterliuterungen
1. Korperschaften des 6ffentlichen Rechts — cyObexTsl myOnuuHoro npasa
2. die Ware beschddigt oder nicht erhilt — (Ergdnzen Sie den Satz')
3. Selbstbeteiligung am Ausfall — ygactue skcnioptepa B ciiydae HEIOCTYIJICHUS
JICHeT
4. Karenzzeit f — Zeitraum zu Beginn des Ausfalls der Zahlungen, bis zum
Zeitpunkt, wo es klar ist, dass die Zahlung uneinbringlich ist.

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

1. Was bezweckt die Exportversicherung? 2. Welche Rolle spielt die Hermes-
Exportversicherung-AG im AuBenhandel der BRD? 3. Warum wird die
Deckung von Kompensationsgeschidften von der Hermes AG nur bedingt
tibernommen? 4. Wann liegt die Uneinbringlichkeit der Geldforderung vor? 5.
Warum miissen bis zur Auszahlung der Versicherungssumme bestimmte
Karenzfristen verstreichen?

TEXT 15
Ubersetzen Sie miindlich!
Die Staatliche Ausfuhrkreditversicherung

Um den Wiinschen der Exportindustrie gerecht zu werden, sind
verschiedene Vertragsformen fiir die Deckung der Exportgeschifte entwickelt
worden.

Die Grundform der Bundesdeckungen ist die Einzelgarantie oder -
biirgschaft. Jeder Deckungsnehmer wird am Risiko dadurch beteiligt, dass er im
Schadensfall einen bestimmten Prozentsatz des Verlustes selbst tragen muss.
Dieser  Prozentsatz ~ wird  «Selbstbeteiligungssatz»  genannt.  Die
Selbstbeteiligungssdtze sind Mindestquoten, die im Einzelfall, z. B. bei
schlechter Bonitit des Kaufers, erhoht werden konnen. Fiir die Bestimmung der
Hohe der Selbstbeteiligungssidtze gelten verschiedene Grundséitze. Der
wichtigste Grundsatz lautet: Die Haftung des Versicherers soll nur den
Kostenanteil des Exportgeschéfts umfassen und den Gewinn des Exporteurs
ungedeckt lassen. Neben der Gewinnspanne soll auch ein Bruchteil der
Selbstkosten ungedeckt bleiben, so dass der Exporteur einen geringen Verlust
riskieren muss. Diese Grundregel bezweckt, den Exporteur zur -einen
vorsichtigen Krediteinrdumung, auch im Hinblick auf die Kreditlaufzeit, zu
veranlassen. Indem ihm klargemacht wird, dass er in Jenem Fall an moglichen
Verlusten beteiligt ist.

Nach einem weiteren Grundsatz hat der Exporteur bei politischen Risiken
eine geringere Selbstbeteiligung zu tragen als bei wirtschaftlichen Risiken,
zumal sich der Exporteur gegen wirtschaftliche Risiken besser schiitzen kann als
gegen politische Risiken, indem er Auskiinfte iiber Zahlungsfahigkeit und
Geschaftsgefahren des Kunden einholt und gegebenenfalls die Stellung der
Sicherheiten verlangt.
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Bei den politischen Risiken und dem Risiko der Zahlungsunwiirdigkeit
haftet die BRD fiir den eingetretenen Schaden nicht sofort, sondern mit dem
Ende einer bestimmten Frist, wihrend der sich herausstellen soll, ob das
eingetretene Risiko von Dauer ist oder voriibergeht. Diese Wartefrist wird
«Karenzfrist» genannt. Erst mit dem Ende der Karenzfrist gilt der Schadensfall
als eingetreten. Es ldsst sich nidmlich selten sofort feststellen, ob der
ausldndische Staat die abgenommene Ware tatsdchlich nicht bezahlen will. Die
Karenzfristen betragen mehrere Monate und sind bei den einzelnen Risiken
verschieden lang.

TEXT 16
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Das GATT wehrte sich gegen die Aushohlung seiner Regeln

Uber die wachsenden Gefahren fiir die Freiheit im Welthandel beriet im
Herbst 1982 eine Ministerkonferenz der Mitgliedstaaten des Allgemeinen Zoll -
und Handelsabkommens (GATT). Dort wurde vor allem Uber die Mdglichkeiten
zu einer Verbesserung der Zusammenarbeit der Mitgliedldnder beraten.

Manche Liander wollten mit der Ministerkonferenz zwar warten, bis sich
der Himmel oder der Weltwirtschaft wieder aufgehellt hat. Dann wiirden sich —
so hieB es in Genf — alle leichter zu liberaleren Lésungen und Beschliissen
durchdringen kénnen als bei dem gegenwirtigen von Rezession, Inflation und
Arbeitslosigkeit bestimmen Klima-GATT-Generaldirektor hielt dem entgegen,
das GATT konne genauso wenig wie die freie Marktwirtschaft nur eine
Schonwetterveranstaltung sein. Darum gelte es gerade jetzt, fiir die Erhaltung
und Festigung der Freiheil um Welthandel zu kdmpfen, solange Regierungen
und Wirtschaftsgruppen noch selbst den Widerspruch empfinden zwischen
thren Lippenbekenntnissen zu Freithandel und der zunehmenden Tendenz zu
protektionistischen oder dirigistischen Praktiken im Alltag.

Dem GATT-Sekretariat bereitete es wachsende Sorge, dass sich in den
letzten Jahren ein Protektionismus entwickelt hatte, der mit immer subtileren
Mitteln das Spiel der Marktkrifte verfalschte. Die im Abkommen festgelegten
Spielregeln wurden dadurch teils umgangen, teils ausgehohlt. Mit bilateralen
Absprachen, Selbstbeschrankungen, Quotenregelungen, Exportsubsidien und
anderen Malnahmen wurde versucht, den Druck neuer aggressiven
Konkurrenten vom eigenen Markt fernzuhalten und auf andere Miérkte
abzulenken. Das drohte zu Kettenreaktionen zu fahren. Andere Mérkte suchten
sich ebenfalls abzuschirmen, andere Wirtschaftszweige beriefen sich auf
Prizedenzfille und forderten einen 4&hnlichen Schutz, wenn ihnen der
Wettbewerb zu sehr zusetzte.

Bei etlichen Selbstbeschrankungs- und Quotenvereinbarungen — das Welt-
textilabkommen ist ein Paradefall — besteht inzwischen die Tendenz, dass solche
Abschirmungen zu einer Dauereinrichtung werden, ohne dass die notige
Anpassung in ithrem Schutz erfolgt. Seit Jahren vertritt das GATT-Sekretariat
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unermiidlich seine These, dass sich die traditionellen Industrieldnder der neu auf
den Weltmarkt dringelnden Konkurrenz nicht mit protektionistischen
StrukturerhaltungsmaBnahmen erwehren konnen, sondern nur durch eigene
Anpassung.

Aus solchen Uberlegungen resultierte die Forderung auf eine Verkniipfung
von Schutzklausel und Anpassungsproblematik bei einer zukiinftigen Regelung.
Alle Schutzmafinahmen, auch bi- und multilaterale
Selbstbeschrinkungsmalinahmen, sollten iiber das GATT laufen. Sie sollten nur
befristet zugestanden werden und mit der Auflage verbunden werden, ernsthaft
die notwendige Anpassung der geschiitzten Branche zu betreiben.

Das Allgemeine Zoll- und Handelsabkommen wurde am 30.10.1947 von 23
Unterzeichnerstaaten  abgeschlossen. Organe des GATT waren die
Vollversammlung, der Rat der Minister und das Sekretariat. Im Jahre 1995 ist an
die Stelle des GATT die Welthandelsorganisation WTO (World Trade
Organisation) getreten.

Nach der so genannten Schulzklausel ist es einem Land gestattet, zeitlich
begrenzte Mallnahmen gegeniiber allen Mitgliedlandern zur Férderung eigener
Industriezweige zu ergreifen.

Wortschatz zum Text 16

1. Aushohlung f — BeIxonammBaHue (Coaep KaHmsl)

aushéhlen — BeIxonamuBaTth (cofep>kanue)

2. beraten (liber. Akk) — 06Ccy>/1aTh 4TO-JIKO0, COBEMIATHCS O YeM-TH00
Beratung f — coBemanue, o0cyxxaeHue

3. Rezession f — sxoHOMHUueckuii criaf, kpusuc, Syn, Flaute f

4. Markt m — ppIHOK

vom Markt fernhalten — He momyckaTh Ha pbIHOK

auf einen anderen Markt ablenken — oTBi€4b OT CBOETO Ha APYTOi PHIHOK
der Markt expandiert — peiHOK pacuupsiercs, schrumpft — cokparaercs
5. subtil — n3ompeHHbBINH, XUTPOYMHBIN

6. Absprache f — yrosop, 10roBOpeHHOCTb

7. Selbstbeschrankung f — 1o6poBoIEHOE OTpaHUUCHHE
Selbstbeschrinkungsabkommen n — commamenue o0  J00pOBOJIBHOM
OTPaHUYCHUH DKCIIOPTA

8. Konkurrenz f — konkypenmms, Syn. Wettbewerb m

9. sich berufen (auf Akk) — ccpaTecs Ha 9TO-TMO0

10. Anpassung f — npucnocoOieHue

Marktanpassung f — nmpucrnoco6ieHre K U3MEHYUBBIM YCIOBHUSIM PBIHKA
11. vertreten — cTOSITh Ha KaKOW-TMOO TOUKE 3PEHUS

12. Erhaltung f — l. nonyuenue; 2. coxpanenue

erhalten — 1. monyyaTs; 2. coxpaHsTh

13. Klausel f — oroBopka

Schutzklausel f — 3amuTHas oropopka
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Hohere-Gewalt-Klausel f — oroBopka o aeiicTBUM HENPEOOJIUMON CUITBI
Eigentumsvorbehalt m — oroBopka o coxpaneHuu npaBa cOOCTBEHHOCTHU
vorbehaltlos — 6e30roBopouHO

14. Auflage f — 00s13aHHOCTB, 00513aTEIBCTBO (00YCIIOBICHHOE YE€M-TO)

Texterliiuterungen
1. dirigistische Praktiken — die Reglamentierung der Wirtschaft durch den Staat
2. das Spiel der Marktkréfte verfalschen — dem Wettbewerb Freiheit entziehen

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

1. Woriiber sollte die Konferenz der Mitgliedldnder des GATT beraten?

2. Warum wollten manche Lénder mit der Konferenz warten?

3. Warum greifen hoch entwickelte Industrieldnder zu protektionistischen und
dirigistischen Praktiken?

4. Was bereitete dem GATT-Sekretariat wachsende Sorge?

5. Welche Rolle spielen Selbstbeschrinkungs- und Quotenvereinbarungen im
Handel zwischen den USA und Japan bzw., den EG-Lindemund den USA?

6. Wie erwehren sich die Industrielinder Westeuropas der dringenden
japanischen Konkurrenz?

TEXT 17
Ubersetzen Sie miindlich!
Neues Abkommen iiber den Welthandel

In Marrakesch einigen sich 124 GATT-Mitgliedstaaten auf die Schaffung
der neuen Welthandelsorganisation WTO.

Marrakesch-Minister von 124 Mitgliedstaaten des allgemeinen Zoll- und
Handelsabkommens  (GATT) haben in  Marrakesch ein  neues
Welthandelsabkommen unterzeichnet. Die Verhandlungsrunde hatte vor mehr
als sieben Jahren in Uruguay begonnen. Die 26000 Seiten starke Abkommen
sehen eine in der Geschichte bisher einmalige Liberalisierung des Wellhandels
vor. Unter anderem sollen die Zdlle um durchschnittlich 37 Prozent gesenkt
werden. Aullerdem soll am 1. Januar 1995 die Welthandelsorganisation WTO an
die Stelle des GATT treten.

Mit der WTO soll ein umfassender und bindender rechtlicher Rahmen fiir
den  Welthandel  geschaffen @ werden. Unter anderem ist ein
Schlichtungsverfahren vorgesehen. Die Minister bezogen erstmals auch
Dienstleistungen wie Versicherungen, Finanzdienste und Tourismus in ein
Abkommen zur Liberalisierung des Welthandels ein. Auch geistiges Eigentum
wie Biicher oder Musikaufnahmen unterliegen kiinftig dem Schulz der WTO,
Experten erkldrten, durch das Abkommen seien ab der Jahrtausendwende
weltweit Einkommenszuwéchse von mehrmals als 200 Millionen Dollar jéhrlich
zu erwarten. Trotz des Abschlusses der so genannten Uruguay-Runde bestehen
jedoch weiter Spannungen im internationalen Handel. Von vielen
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Konferenzteilnehmern wurden die zunehmenden protektionistischen Tendenzen
und die Bildung von regionalen Handelsblocken registriert. So bleiben
beispielsweise in den Bereichen Textilindustrie und Fischerei hohe
Zollschranken bestehen. AufBerdem will nur ein Teil der GATT-
Unterzeichnerstaaten den freien Zugang zu Offentlichen Auftrigen gewéhren,
auch die Europdische Union will sich nicht grundsétzlich von ihrer Quoten- und
Subventionierungspolitkverabschieden.

Enttduscht von dem Gatt-Abschluss zeigten sich vor allem die
Entwicklungslénder, die sich von dem Abkommen mehr versprochen hatten. Sie
befiirchten, dass die Industrienationen unter Hinweis auf soziale Rechte und
Umweltschutzvorschriften den Handel von exportorientierten Léndern
behindern werden.

TEXT 18
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Minister - Erlaubnis

Zum Wochenende liel das Bundeskartellamt die Katze aus dem Sack. Das
Zusammenschlussvorhaben zwischen dem Burda-Verlag und dem Axel-
Springer-Verlag wird untersagt. Im Wesentlichen wird die Verfligung damit
begriindet, dass die fusionierten Unternechmen auf einem Markt in ihren
speziellen Bereichen eine marktbeherrschende Stellung erreichen wiirden. In der
Phalanx der deutschen Pressekonzerne rangiert Springer auf Platz 1, wiahrend
Burda als Branchenvierter gilt. Die von beiden Verlagen herausgegebenen
Objekte wiirden sich aufs vorziiglichste auf dem Zeitschriftenmarkt ergdnzen
und vor allem der Wirtschaft eine gleichermallen konzentrierte wie
weitverstreute Plattform bieten. Dazu kommen von beiden Seiten &dulBerst
leistungsfahige Kapazitdten in Tiefdruckbereich.

Nach Auffassung des Bundeskartellamtes kann jede iiber das jetzt schon
bestehende Oligopol hinausgehende Konzentration von GroBverlagen sich nur
nachteilig auf die Angebotvielfalt der deutschen Presselandschaft auswirken, im
Interesse des funktionsfihigen Wettbewerbs sollte ein mdglichst ungehinderter
Marktzugang erhalten bleiben. Die Entscheidung des Bundeskartellamtes war zu
erwarten. Dennoch 16st sie nicht die Frage, ob damit eine Elefantenhochzeit auf
dem deutschen Pressemarkt wirklich vereitelt wurde. Vielmehr gibt es eine
Reihe von Anzeichen dafiir, dass die Berliner Kartellwdchter diese Ehe
Springer/Burda nur hinauszégern konnen. Vermutungen, dass sich hier eine
Fusion mit Ministererlaubnis anbahnt, nahmen immer breiteren Raum ein.

Nach dem Gesetz gegen Wettbewerbbeschrinkungen (GWB) kann der
Bundeswirtschaftsminister die Erlaubnis zu dem Zusammenschluss erteilen.
Wenn im FEinzelfall die Wettbewerbbeschrinkung von gesamtwirtschaftlichen
Vorteilen aufgewogen wird — ein Argument, dem sich das Kartellamt, folgt man
seiner Untersagungsbegriindung, offensichtlich nicht anzuschlieBen vermag,
jedenfalls noch nicht und auch nicht im Hinblick auf die neuen Medien. Als
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einen weiteren Ansatzpunkt zur Ausnahme von der Verbotsregel sieht das GWB
aber auch ein tiberragendes Interesse der Allgemeinheit vor.

Grundsitzlich mogen diese Argumente fiir die sich anbahnende
Machtzusammenballung Burda / Springer nicht greifen, es sei denn, es steht eine
Auslandsbeteiligung ins Haus. Und dann sollte man sich eine Begriindung des
Bundeswirtschaftsministers aus dem Jahre 1975, mit der die damals entstehende
Aluminium-Fusion iibrigens verboten wurde, vor Augen halten. Dort wurde
ndmlich vorausgesetzt, dass ein allgemeiner Staats-, wirtschafts- und
gesellschaftspolitischer Rechtfertigungsgrad vorliege, der groBes Gewicht
haben, konkret nachgewiesen werden musste und durch wettbewerbskonforme
AbhilfemafBnahmen des Staates nicht ersetzt werden konnte.

Kartell n (lat) — ein Schutzbiindnis

Unter Kartell versteht man einen Vertrag zwischen juristisch und zum Teil
auch wirtschaftlich selbstindigen Unternehmen der gleichen Wirtschaftsstufe
(des gleichen Marktes) mit dem Ziel, den Wettbewerb zwischen den
Kartellmitgliedern zu beschranken.

Wortschatz zum Text 18

1. Vorhaben n — Hamepenue, 3aMbICe, POCKT

durchfiihren — ocymecTBuTh HaMEpeHHE

2. Kartell n — xaprens

3. Zusammenschluss m — oObenunenue, coausaue, Syn. Fusion f,
Verschmelzung f; (sich) zusammenschlieBen — cimutbes

Verschmelzung durch Aufnahme — cnusinue mytem nononHeHus
Verschmelzung durch Neubildung — cnustaue myteM HOBOTO 00BETUHEHUS
4. Verlag m — u3mareiabCcTBO

im Verlag erscheinen — BbIiiTH B U34aTE€IbCTBO

vom Verlag herausgegeben werden — ObITh BBIMYIIIEHHBIM U3aTE€ILCTBOM
Ausgabe f — u3znanue

verbesserte und ergénzte Ausgabe — cmpaBJIeHHOE U IOTIOJTHEHHOE U3JaHHUE
Auflage f — Tupax

Verlager m — u3narens, Syn. Herausgeber m

5. weitgehend — nanexo uayuui

6. untersagen — 3anpeTuTh, Syn. Verbieten, Untersagung f — 3anpemenue, Syn.
Verbot n

7. ergédnzen — JOMOJIHUTD

8. Medien pl — cpenctBa maccoBoi uHGOpMaIIUU

9. Rechtfertigungsgrund m — onpaBaaTenbHasi mpuauHa

rechtfertigen — onpaBaath

Texterliuterungen
1. Bundeskartellamt n — peaepanbHOE BEIOMCTBO rOCYAapCTBEHHOTO HAA30pa 3a
TSI TETbHOCTBIO KapTeJH
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2. der oligopolische Markt — der von einigen wenigen Monopolen kontrollierte
Markt

3. wiirden... sich ergiinzen — wiirden einander ergdnzen

4. die werbende Wirtschaft — Unternehmen, die fiir ihre Erzeugnisse werben.

5. eine weitverstreute Plattform bieten — Moglichkeiten bieten, Werbetexte an
viele Leser zu bringen.

6. Elefantenhochzeit f — Zusammenschluss von Unternehmen mit dem Kapital
von iiber | Mrd. DM.

7. diese Argumente mogen nicht greifen — Moglicherweise werden diese
Argumente nicht wirken, keine Wirkung haben

Beantworten Sie die folgenden Fragen!

1. Welchen Zweck verfolgt das Gesetz gegen die Wettbewerbsbeschrankungen
in der BRD?

2. Was wird unter einer Wettbewerbsbeschrankung verstanden?

3. Wozu wurde in der BRD das Bundeskartellamt geschaffen?

4. Gibt es auch in anderen Landern dhnliche Einrichtungen?

TEXT 19
Ubersetzen Sie miindlich!
Verbinde des Finanzkapitals

Das System der Monopolverbidnde Deutschlands besieht aus drei Gruppen
von institutionell wie personell zu einem System verflochtene Organisationen:

— so genannte wirtschaftliche Verbdnde; deren Spitzenverbinde sind z.B. der
Bundesverband der Deutschen Industrie (BDI) oder der Bundesverband
deutscher Banken;

— so genannte Arbeitgeberverbidnde, auch als sozialpolitische Verbédnde
bezeichnet, mit einem Spitzenverband, der Bundsvereinigung der Deutschen
Arbeitgeberverbidnde (BDA);

— so genannte Offentlich-rechtliche Selbstverwaltungsorgane der Wirtschaft,
deren wichtigste die in ithrem Spitzenverband, dem Deutschen Industrie- und
Handelstag (DIHT) zusammengeschlossenen Industrie- und Handelskammern
sind.

Die entscheidende Grundlage des Zwanges zur Mitgliedschaft in den
Monopolverbidnden liegt darin, dass sie zentrale Organisationsformen der
Verschmelzung von Monopol- und Staatsmacht sind und ihre zentrale Stellung
auch vom Staat garantiert ist. Ein Ausscheiden aus diesen Verbdnden wiirde zu
einer krassen Auenseiterposition fiihren.

Der Zwang fiir alle Produktionsmitteleigentiimer, jeweils allen drei
Gruppen von Unternehmerverbidnden anzugehoren, wird durch die gegenseitige
personelle wie institutionelle Verflechtung der jeweiligen Spitzenverbdnde noch
verstarkt.
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TEXT 20
Ubersetzen Sie miindlich!
Okonomische Macht — Grundlage des Herrschaftssystems

Betrachten wir die Dimensionen der Zentralisation von Kapital und Macht
durch die Verschmelzung der Industrie- und Bankmonopole etwas ndher am
Beispiel von 5 Bankmonopolen der BRD.

Allein die Konzernbilanzen der drei grofiten bundesdeutschen
Aktienbanken — Deutsche Bank AG, Dresdner Bank AG und Commerzbank AG
— tlbertrafen mit einer addierten Bilanzsumme von iiber 142 Mrd. DM das
Volumen des Bundeshaushalts der BRD bei weitem.

GroBle Industriekonzerne sind am Aktienkapital dieser Monopolbanken
beteiligt. Sie wiederum besitzen Beteiligungen an allen bedeutenden
Industriekonzernen der BRD. Dieser Beteiligungsbesitz der Monopolbanken
wird erginzt durch die Depots an Aktien, welche die Monopolbanken im
Auftrag von Kunden verwalten. Dieses System gegenseitiger Beteiligungen wird
u. a. durch die gegenseitige Besetzung der Aufsichtsrite von Bank- und
Industriekonzernen abgesichert.

Nach Unterlagen der Deutschen Bundesbank waren von den im Umlauf
befindlichen Aktien von AO der Bundesrepublik 7,4% im Eigenbesitz aller
Banken der BRD, die zuziiglich 50,2% dieser Aktien in ihren Depots hatten.

Die groBBen Banken der BRD realisieren allein aus ihren Beteiligungen
Ertrige in einer Hohe, die etwa dem Umfang der ganzen von ihnen
ausgeschiitteten Dividenden entspricht.

TEXT 21
Fertigen Sie eine Gliederung mit 4 Punkten aus!
«Multis» als Devisenspekulanten

Immer mehr Unternehmen haben eigene kleine «Banken» im Haus.

Im internationalen Devisengeschift tdtige groBe Banken sprechen davon,
dass groe multinationale Gesellschaften vermehrt Deviseniransaktionen
abwickeln. Angesichts des zum Teil offenbar sehr groen Umfangs solcher
Devisengeschifte ist bei Kreditinstituten dabei schon der Eindruck entstanden,
dass diese Devisengeschifte nicht immer der reinen Kurssicherung dienen
konnten. Man miisse sich gelegentlich Fragen, war jetzt vom Chef des
Devisenhandels zu horen, ob bei einigen «Multis» Devisenengagement nicht
schon ein «Hauptgeschiftszweck» geworden sei.

Da allerdings einem Devisengeschéft sein Hintergrund nicht abzusuchen
ist, mussten Vermutungen, grofe «Multis» konnten verstirkt spekulative
Devisengeschifte ohne den Hintergrund von Waren und Finanzaktionen
abgeschlossen ~ haben, aufgrund  der  sicher nur  punktuellen
Einblicksmoglichkeiten Vermutungen bleiben. Aber allein die Tatsache, dass
eine stirkere Hinwendung zu spekulativen Devisentransaktionen fiir moglich
gehalten wird, wird fiir bemerkenswert gehalten; offenbar sind neben dem
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Volumen der Devisengeschifte auch der hektische Verlauf der Devisengeschifte
in der Vergangenheit mit ein Ndhrboden fiir solche Vermutungen.

Da Devisenmarktexperten auch in den kommenden Monaten nicht mit einer
«Verstitigung» der Kursentwicklung der wichtigsten Wahrungen untereinander
rechnen, bleibe geniigend Raum fiir Devisengeschéfte, die solchen Erwartungen
vorbeugen konnten. Die Notwendigkeit, bei weiterhin «floatenden»
Wechselkursen fremde Wihrungen in die heimische Valuta umrechnen zu
miissen, birgt jedoch immer die Gefahr in sich, zufillig mit Kursen arbeiten zu
miissen, die innerhalb einer etwas lidngerfristigen Betrachtung dann doch
Extrempunkte  gewesen sind. Hiergegen helfen allerdings auch
Kurssicherungsgeschifte wenig, weil diese dann einfach auf einem falschen
Niveau stattgefunden haben.

Allgemein gesehen gehen die Bankgeschifte, die nicht nur «Multis»
untereinander und auch mit Kreditinstituten titigen, inzwischen weit tiber
Devisentransaktionen hinaus. Manches Industricunternehmen hat sich faktisch,
wie es heilit, bereits seine eigene kleine Bank innerhalb des Unternechmens
aufgebaut, deren Angestellte wie Bankprofis Rentenhandel betreiben oder im
«Industrieclearing» den direkten Geldausgleich unter Ausschaltung der
Kreditinstitute (und der Wahrungsbehdrden) betreiben.

TEXT 22
Fassen Sie den Inhalt des Textes kurz zusammen!
Fusionskontrolle in der Krise

Kommunalpolitiker denken gegenwirtig liber Ampeln nach. Haben wir
zuviel davon? Miissen diese Verkehrszeichen wirklich rund um die Uhr ihre
Lichter leuchten lassen? Ahnliche Uberlegungen lassen sich auch zur
Fusionskontrolle des Kartellgesetzes anstellen, die fiir
Unternehmenszusammenschliisse griines oder rotes Licht gibt. Haben wir zuviel
Fusionskontrolle, schalten wir sie nicht oft genug aus? Solche Zweifel kommen
nicht deswegen auf, weil im Mutterland des modernen Kartellrechts, in den
Vereinigten Staaten, eine gewaltige Fusionswelle unbehindert iiber das Land
schwappt. Diese Welle wird nicht gebremst, weil eine neue Generation von
Wirtschaftswissenschaftlern die Lehren ihrer Viter griindlich in Frage stellt. Thr
Schlachtruf — «Zusammenschlussverbote sind Sozialismus» — kann so nach
Deutschland nicht imponiert werden. Auch miissen wir in Deutschland nicht
jede Windung der amerikanischen Kartelltheorie mitmachen, Trotzdem regt sich
auch hierzulande ein leichtes Unbehagen, das nicht so sehr der Fusionskontrolle
an sich gilt, sondern ihrer praktischen Handhabung.

An diesem Unbehagen ist zum Teil die Wirtschaftskrise schuld, wie kann
das Bundeskartellamt einen Zusammenschluss untersagen, wenn es dadurch
sehenden Auges der Insolvenzwelle einen weiteren
Unternehmenszusammenbruch hinzufiigt? Ist es nicht viel besser, den
Zusammenschluss hinzunehmen, weil thm eine stille und verhdltnisméBig sanfte
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Sanierung erfahrungsgemaf nachfolgt? Im Prinzip kann man die Frage bejahen;
doch da ist die andere Erfahrung, dass es gewohnlich die Branchenriesen sind,
die als (Fusion-) Nothelfer herbeigerufen werden, mit der Folge, dass sie das
Gute an den erworbenen Unternechmen in ihr Toépfchen tun und damit ihre
Marktmacht noch stirken und das Schlechte abstoen. Einem geringeren
Marktteilnehmer wiirde das Amt dergleichen nachsehen, nur eben: Der steht
gewohnlich mangels ausreichender Masse, fiir eine Sanierungsfusion nicht zur
Verfiigung. Dann aber ist eine Insolvenz «mit Schrecken» vorzuziehen.

Derart vordergriindig ldsst sich also aus der Wirtschaftskrise keine Krise
der Fusionskontrolle machen. Tatsdchlich ist der Zusammenhang
hintergriindiger. Die Wirtschaftskrise schwécht das Vertrauen in die
Selbstheilungskriafte des Wettbewerbs erst recht, macht noch ungeduldiger,
wenn dessen Erfolge sich nicht sofort einstellen oder doch absehbar werden. Fiir
die Fusionskontrolle bewirkt das eine gewisse Kurzatmigkeit. Denn ebenso wie
des Vertrags — oder auch nur Verstindigungskartelle sind Fusionen von Ubel,
weil sie Macht scharfen oder vergroflern, dem Wettbewerb Freiheit entziehen.
Fusionen gelten dabei als noch gefdhrlicher als Kartelle, weil sie
unwiderruflicher sind als diese. Kartelle nimlich konnen gekiindigt, unterlaufen,
gebrochen werden — was nebenbei kein Grund ist, sie nicht unermidlich zu
bekdmpfen. Fusionen sind dem gegeniiber endgiiltig.

TEXT 23
Ubersetzen Sie miindlich!
Warentermingeschidfte

Im Welthandel haben die risikoreichen wund oft spekulativen
Warentermingeschifte ihren festen Platz gefunden. Der Gegenstand der
Termingeschifte (die Ware) steht im Zeitpunkt des Kontraktabschlusses noch
nicht zur Verfligung, ist vielleicht noch nicht einmal gewachsen (Obst) oder
hergestellt worden. In bestimmten Branchen (z. B. Trockenfruchtbranche) kauft
man schon im Friihjahr die im Herbst zu liefernde Ware.

Bei Warenterminmiarkten kommt dem Marktrisiko groBere Bedeutung als
dem Kursrisiko zu. Das Kursrisiko kann man im vollen Umfang decken, aber
das Marktrisiko hilft keiner tragen. Der Kdufer kann oft beim Abschluss des
Kontrakts nicht iibersehen, in welcher Menge, Qualitit und zu welchen Preisen
die von ihm gekaufte Ware zu dem vereinbarten Termin auf dem Weltmarkt
angeboten wird. Bei Erzeugnissen der Landwirtschaft (z. B. Friichten) kann ihm
ein Uberangebot groBe Verluste und eine Missernte erhebliche Gewinne
bringen. Der Kdufer hat in beiden Fillen die vereinbarten Preise zu zahlen.
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TEXT 24
Ubersetzen Sie miindlich!
Die Preise suchen jetzt eine Basis

Nach Erwartung mancher Analysten werden Buntmetalle in naher Zukunft
fester im Markt liegen als Edelmetalle. Zunichst aber scheint keine Eile bei
Engagement zu herrschen. Wahrend Zink und Kupfer zuletzt weiter leicht nach
oben tendierten, gaben die Preise an der Londoner Metallborse eher nach, vor
allen Dingen am Bleimarkt.

Der Blei-Terminkurs wurde netto um 15% auf 391 L zuriickgekommen.
Noch vor 14 Tagen war es zu 370 L gehandelt worden, nach bis zu 507 L im
frithen August. Nachdem die Batterienhersteller sich im Sommer/Herbst fiir die
Wintersaison eindeckten, ist die industrielle Nachfrage oberhalb 400 L so gut
wie erloschen. Haussiers neigen also zu Gewinnmitnahmen. Als teuer gilt Zink
zu 521 L. Nach Voraussagen der internationalen Studiengruppe wird die
Grundverfassung des Marktes bis weit in das kommende Jahr hinein
ausgesprochen fest bleiben.

Viel hidngt zunichst wie immer vom Preisverlauf bei Kupfer ab. Von
Bedeutung in dieser Hinsicht war auch schon der Umstand, dass Drahtbarren per
drei Monate zuletzt trotz der neuen OPEC-Hausse und des festen Pfundes um
nochmals 7 L auf bereits 94 L anzuziehen vermochten. An der LME langten die
offiziellen Bestdnde bei ithrem niedrigsten Stand seit sieben Jahren an.

Zugleich heif}t es von den Zinn-Preisen, dass jede Riickbildung unter 8350
L konzentrierte Stiitzungskdufe auslost und die das Geschift beherrschenden
groBen Manipulanten wohl gar darauf ausgehen, die Preise wieder anzuheben,
Umgekehrt scheint Aluminium erstmals wieder seit Januar unter 600 L abgleiten
zu wollen. Bis zum Jahresende drohen die Vorrite der westlichen Welt auf
kolossale 3 Mill. t herangewachsen zu sein und so steht hier eine nachhaltige
Erholung kaum in Sicht — es sei denn, das Pfund wollte wieder auf Talfahrt
gehen.

LME = London Metal Exchange — Londoner Metallborse

TEXT 25
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Selbstkosten

Selbstkosten sind der in Geld ausgedriickte Aufwand des Betriebes an
vergegenstdndlichter und bezahlter lebendiger Arbeit fiir die Herstellung und
den Absatz der Erzeugnisse.

Sie entstechen vor allem durch Abnutzung und Instandhaltung der
Arbeitsmittel, Verbrauch von Material und Entlohnung der Werktétigen.

Die Selbstkosten sind ein Messinstrument des gesellschaftlichen
Arbeitsaufwandes. An den Selbstkosten erkennt der Betrieb, wie sich die
betrieblichen Selbstkosten und die gesellschaftlich notwendigen Selbstkosten,
die 1m Preis anerkannt werden, zueinander verhalten. Man kann auch die
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Selbstkosten gleicher oder dhnlicher Erzeugnisse miteinander vergleichen und
feststellen, welcher Betrieb am billigsten produziert. Man kann ferner die
Plankosten und die Ist-Kosten oder die Kosten des Planjahres und die des
Planvorjahres vergleichen und errechnen, wie sich die Kosten entwickelt haben.

Die Selbstkosten sind ein wichtiger 6konomischer Hebel. Sie werden
dadurch zu einem 6konomischen Hebel, dass sie die untere Grenze sind, von der
die Hohe des Gewinns abhingt. Je niedriger die Selbstkosten sind, desto hoher
ist der Gewinn und umgekehrt.

Der Begriff der Selbstkosten soll nun ndher erldutert werden: Zum
Wirtschaften sind in jedem Betrieb Arbeitskriafte, Arbeitsmittel und
Arbeitsgegenstinde erforderlich. Jeder Betrieb muss mit materiellen und
finanziellen Mitteln ausgestattet sein. Es werden bendtigt:

. Arbeitsmittel  (Gebdude, Maschinen, Transportmittel und
Ausriistungen);

2. Arbeitsgegenstinde (Grund- und Hilfsmaterial, unfertige Erzeugnisse);

3. Geldfonds (Bankguthaben fiir die Entlohnung und fiir andere Zwecke).

Die finanziellen Mittel fiir die Produktionsmittel und fiir die Entlohnung
miissen vor der Produktion bereitstehen, sie miissen vorgeschossen werden,
stellen also einen Fondsvorschuss dar.

Im Produktionsprozess verwandeln die Werktitigen die Arbeitsgegenstiande
mit Hilfe der Arbeitsmittel in Fertigerzeugnisse. Dabei werden die
vorgeschossenen Fonds verzehrt, denn mit jedem Produktionsprozess vollziehen
sich folgende 6konomische Vorginge:

1. Die Arbeitsmittel nutzen sich ab. Sie verschleilen allméhlich.

2. Grundmaterial und Hilfsmaterial werden verbraucht.

3. In den produzierenden Abteilungen und zur Leitung des Produktions-
und Zirkulationsprozesses wird Arbeit verausgabt.

4. Der Betrieb ldsst Instandhaltungsarbeiten ausfiihren oder Giiter
befordern. Er beteiligt sich an Messen und nimmt Kredite in Anspruch. Dafiir
entstehen Geldaufwendungen.

Der Aufwand an vergegenstdndlichter und lebendiger Arbeit ldsst sich
durch Messen, Wiegen oder Zihlen ermitteln. So kann der Verbrauch von
Standardteilen in Stiick, der Verbrauch von Stabstahl in Kilogramm, der
Arbeitszeitaufwand in Stunden angegeben werden.

Nachdem die materiellen Aufwendungen fiir die hergestellten Erzeugnisse
ermittelt sind, ist es verhéltnisméBig einfach, ihre Kosten zu berechnen. Es ist
lediglich der materielle Aufwand in Geld auszudriicken. Man multipliziert also
den Materialverbrauch in Kilogramm mit dem Preis Je Kilogramm und erhilt
die Materialkosten. Man multipliziert den Arbeitszeitaufwand in Stunden mit
dem Lohn Je Stunde und ermittelt so die Lohnkosten.

Jeder Betrieb muss einen stindigen Uberblick haben, welche Kosten
entstehen, welchen Anteil die Kostenarten oder Kostenkomplexe an den
Gesamtkosten haben, wie hoch die Kosten Je Erzeugniseinheit sind und wie sich
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die einzelnen Kosten bei der Verdanderung des Produktionsvolumens verhalten.
Die Erfassung, Abrechnung und Analyse der Kosten geben Ansatzpunkte fiir die
Senkung der Kosten und damit fiir die Erhohung der Effektivitat.

Beantworten Sie die Fragen!

1. Was sind die Selbstkosten?

2. Wodurch entstehen die Selbstkosten?

3. Von welcher Bedeutung sind die Selbstkosten fiir die Arbeit des
Betriebs?

4. In welchem Zusammenhang stehen die Selbstkosten mit dem Gewinn?

5. Was schliefit konkret der Begriff «die Selbstkosten» ein?

6. Welche oOkonomischen Vorginge vollziechen sich in jedem
Produktionsprozess?

7. Auf welche Weise werden die Kosten des Erzeugnisses ermittelt?

8. Von welcher Bedeutung ist die Analyse der Kosten fiir die Arbeit des
Betriebs?

TEXT 26
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Die Rentabilitit

Sind die Selbstkosten der Erzeugnisse niedriger als die Erlose fiir die
Erzeugnisse, dann nimmt der Betrieb beim Absatz der Erzeugnisse mehr Geld
ein, als er fiir ihre Herstellung verausgabte. Er erzielt einen Gewinn, man sagt
auch, er arbeitet rentabel.

Sind die Selbstkosten der Erzeugnisse jedoch hoher als die Erlose, dann
bekommt der Betrieb seinen Aufwand fiir die Erzeugnisse nach dem Verkauf
nicht vollstindig ersetzt. Es entsteht ein Verlust, d.h. der Betrieb arbeitet
unrentabel.

Die Rentabilitit ist noch nicht erreicht, wenn sich Selbstkosten und Erlose
ausgleichen oder wenn lediglich ein geringer Gewinn erwirtschaftet ist.

Die Rentabilitét ist erst gegeben, wenn der Betrieb einen so hohen Gewinn
erwirtschaftet, dass die Produktionsfondsabgabe und die Nettogewinnabfiihrung
an den Staatshaushalt entrichtet und die Mittel fiir die betrieblichen Fonds, vor
allem fiir die erweiterte Reproduktion und fiir den Pridmienfonds, bereitgestellt
werden konnen.

Die wichtigste Grofle zur Bestimmung der Rentabilitit ist der Gewinn.
Seine Hohe hingt von den Selbstkosten und von den Preisen ab. Werden die
Selbstkosten je Erzeugnis — bei gleich bleibenden Preisen — gesenkt, so erhoht
sich der Gewinn.

Je niedriger die Selbstkosten je Erzeugnis sind, desto hoher ist der Gewinn
und umgekehrt. Die MaBBnahmen zur rationellen Nutzung der Fonds und zur
Senkung der Selbstkosten dienen folglich zugleich der Erhohung des Gewinns
und der Rentabilitét.
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Der Grad der Rentabilitdt wird mit Hilfe von Kennziffern gemessen. Die
AusgangsgroBBe fiir die Rentabilititsmessung ist stets der Gewinn. Um die
Rentabilitdt zu messen, setzt man den Gewinn in ein prozentuales Verhéltnis zu
einer anderen Kennziffer und ermittelt die Rentabilitétsrate.

Die volkseigenen Betriebe ermitteln zur Rentabilititsmessung z.B. eine
fondsbezogene Rentabilititsrate (prozentuales Verhéltnis zwischen Gewinn und
produktiven Fonds).

Die fondsbezogene Rentabilititsrate 1dsst erkennen, wie viel Mark Gewinn
mit 100 Mark produktiven Fonds erwirtschaftet wurden. Eine hohere
fondsbezogene Rentabilitétsrate zeigt an, dass mit 100 Mark produktiven Fonds
ein groferer Gewinn erzielt wurde. Sie bringt zum Ausdruck, dass der Betrieb
das Volkseigentum, das ihm die Gesellschaft anvertraute, besser ausgenutzt und
die vergegenstindlichte Arbeit rationell eingesetzt hat.

Mit Hilfe von Rentabilitdtsraten kann die wirtschaftliche Leistung von
Betrieben und Wirtschaftszweigen besser beurteilt werden. Es wird moglich, die
Rentabilitdatsraten =~ umfassender = und  genauer  einzuschidtzen.  Die
Rentabilititsraten konnen zur Beurteilung von Planvarianten und zur Auswahl
der giinstigsten Variante herangezogen werden. Sie konnen Ausgangspunkt fiir
die Festsetzung von Normativen fiir die Nettogewinnabfiihrung sein.

Beantworten Sie die Fragen!

1. Was heif3t, der Betrieb arbeitet rentabel?

2. Was heil}t, der Betrieb arbeitet unrentabel?

3. Was ist der Gewinn?

4. Auf welche Weise wird die Rentabilitdt gemessen?

5. Wozu braucht man die Rentabilititsraten?

6. Auf welche Weise wird die Rentabilitit der Betriebe gesichert?

7. In welchem Zusammenhang steht die Rentabilitdat mit den Investitionen?

TEXT 27
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Versorgung der Bevolkerung mit Konsumgiitern

Die wesentlichste Seite der Hauptaufgabe des Binnenhandels besteht in der
bestmdglichen Versorgung der Bevolkerung mit Konsumgiitern, sie erfordert in
erster Linie eine dem Bedarf der Bevolkerung in mengen-, Sortiments- und
qualitdtsmaBiger sowie n zeitlicher Hinsicht entsprechende
Warenbereitstellung. Diese ist nur dann moglich, wenn der Bedarf der
Bevolkerung und seine Entwicklung erkannt werden und bei der Aufstellung der
Forderungsprogramme durch den Handel an die Produktion der Planung der
Warenfonds, dem Einkauf usw. entsprechend beriicksichtigt werden. Somit
erwiachst insbesondere dem Binnenhandel aus seiner Stellung im
Reproduktionsprozess, als dem Mittler zwischen Produktion und Konsumtion,
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die Aufgabe, den Bedarf der Bevolkerung zu erforschen und die gewonnenen
Erkenntnisse zur Grundlage seiner gesamten Tétigkeit zu machen.

Die unmittelbare Auswirkung einer bedarfsgerechten Warenbereitstellung
auf die Versorgung der Bevolkerung, die zugleich einen wesentlichen
politischen Aspekt besitzt, ist jedoch nur die eine Seite, die die Bedeutung der
Bedarfsforschung kennzeichnet. Die andere Seite besteht darin, dass auf der
Grundlage des Bedarfs und seiner Entwicklung die Entwicklung der Produktion
verlaufen muss. Das heif3t, dass die rationellste Nutzung der Arbeitskrifte und
materiellen Ressourcen zur Hebung des Lebensstandards der Bevolkerung
wesentlich von der richtigen Einschitzung der Bedarfsentwicklung abhéngt.

Die Erforschung des Bedarfs ist eine Aufgabe, die an Bedeutung gewinnt,
weil mit der zunehmenden Differenzierung des Bedarfs, die sich aus dem
stindigen Wachstum der Warenfonds und des Bedarfs ergibt, gleichzeitig
Verdnderungen in der Struktur des Bedarfs auftreten. Je groer die Fiille der
Warenfonds ist, die der Bevolkerung zur Deckung ihres Bedarfs zur Verfiigung
stehen, desto schwieriger ist die bedarfsgerechte Warenbereitstellung, desto
dringender wird aber auch die Durchsetzung und unmittelbare Anwendung der
Erkenntnisse der Bedarfsforschung im Binnenhandel.

Bei der Analyse des Bedarfs muss man von den Grunderkenntnissen iiber
den Zusammenhang und die Wechselbeziehungen zwischen Produktion und
individueller Konsumtion und deren Entwicklung in der erweiterten
sozialistischen Reproduktion ausgehen. Diese Grunderkenntnisse vermitteln die
politdkonomische Begriindung der Entwicklung des Bedarfes.

Sie zeigen, wie und in welchem Male sich die Produktion und Konsumtion
einseitig beeinflussen und beweisen die Notwendigkeit der Bedarfsforschung
und Bedarfslenkung aus den Beziehungen im Reproduktionsprozess.

Die Produktion bestimmt die Konsumtion.

Die Produktion ist die Voraussetzung der Konsumtion; sie schafft die
Gegenstidnde der Konsumtion.

Die Produktion bildet somit zu einem gegebenen Zeitpunkt die objektive
Grenze der Konsumtion; es kann nur konsumiert werden, was produziert wurde.

Die Produktion bestimmt jedoch auch die Art und Weise der Konsumtion.
Die kulturelle Entwicklung der Konsumtion basiert auf dem Niveau der
Produktion.

Im Laufe der Entwicklung der menschlichen Gesellschaft wurde sie stindig
auf eine hohere Ebene gehoben, jeweils abhidngig von der Entwicklung der
Produktivkréfte und der Produktionsverhéltnisse.

Die Beziehungen zwischen Produktion und Konsumtion sind nicht
einseitiger Natur. Sie bedingen einander. Ist die Produktion Voraussetzung fiir
die Konsumtion, so findet andererseits die Produktion ithre Vollendung in der
Konsumtion.

Da die Produktion ihre Vollendung in der Konsumtion finden muss, darf
nur produziert werden, was zu einem spéteren Zeitpunkt konsumiert wird.
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Dennoch muss die Konsumtion den Gegenstand der Produktion bilden, dass
heil3t, die Produktion muss den Bediirfnissen der Konsumenten entsprechen.

Die individuelle Konsumtion entwickelt sich einerseits auf der Basis der
Entwicklung der Produktivkrifte, andererseits auf der Basis der Entwicklung der
Bediirfnisse der Konsumenten. Die Bediirfnisse in ihrer Gesamtheit entwickeln
sich schneller als die Produktion, da das Streben nach einem hoheren
Lebensstandard mit der kulturellen Entwicklung des Menschen und seiner
materiellen Lebensbedingungen einhergeht und somit stets Bediirfnisse offen
bleiben.

Die Bediirfnisse, die in Konsumtionssphire entstehen, eilen den
Produktionsmdglichkeiten vor allem quantitativ voraus, weil auf Grund der
Kenntnisse der von der Produktion gelieferten Gegenstiande die Bediirfnisse der
Konsumenten geweckt werden. Sie konnen jedoch auch qualitativ vorauseilen;
dies bezieht sich vor allem auf die Funktionsfdhigkeit und die Gestaltung der
Gegenstinde der Produktion. die nicht oder noch nicht den wachsenden
Bediirfnissen entsprechen.

Fiir die Ruckwirkung der Konsumtion auf die Produktion spielt der Grad
der Befriedigung der Bedirfnisse eine wichtige Rolle, da bestimmte
Bediirfnisse, z.B. Nahrungsbediirfnisse, durch die Mdglichkeit des absoluten
physischen Séttigungsgrades sich nicht bzw. sich nur proportional dem
Wachstum der Bevolkerung entwickeln werden. Vom Standpunkt der gesamten
Bediirfnisse — sowohl der individuellen als auch der gesellschaftlichen, der
materiellen als auch der kulturellen und sozialen — wird jedoch nie ein Stillstand
in der Entwicklung der Bediirfnisse der Menschheit eintreten.

Der Widerspruch zwischen den vorauseilenden Bediirfnissen und den
Moglichkeiten der Produktion bilden die Haupttriebkraft der Entwicklung der
Produktion. Der Widerspruch wird im Prozess der erweiterten sozialistischen
Reproduktion auf standig hoherer Stufe gelost.

Beantworten Sie die Fragen!

1. Worin besteht die Hauptaufgabe des Binnenhandels?

2. Welche Rolle spielt die Bedarfsforschung der Bevolkerung bei der
Verwirklichung der Hauptaufgabe des Binnenhandels?

3. Womit wird die Bedeutung der Bedarfsforschung kennzeichnet?

4. Warum ist die Erforschung des Bedarfs eine dringende Aufgabe im
Binnenhandel?

5. In welchem Zusammenhang steht die Produktion mit der Konsumtion?

6. Warum findet die Produktion ihre Vollendung in der Konsumtion?

7. Auf welche Weise entwickelt sich die individuelle Konsumtion?

8. Wie entwickeln sich die Bediirfnisse in der Konsumtionssphére?

9. Kann ein Stillstand in der Entwicklung der Bediirfnisse der Menschheit
eintreten?
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TEXT 28

Ubersetzen Sie den Text miindlich!

Bedarf

Der Bedarf ist eine entscheidende Ausgangsgréfle fiir die Planung und
Bilanzierung der Produktion und der Versorgung der Bevdlkerung. Er ist eine
okonomische Kategorie der Warenproduktion und an die Existenz des Marktes
gebunden.

Der produktive Bedarf ist die Gesamtheit der durch finanzielle Mittel
fundierten Nachfrage nach Produktionsmitteln. Er beruht auf der planméBigen
wirtschaftlichen Tatigkeit der Betriebe und umfasst den Bedarf der industriellen,
landwirtschaftlichen und handwerklichen Produzenten sowie des Handels, des
Verkehrs, des Post- und Fernmeldewesens, u.a. nach Rohstoffen,
Halbfabrikaten, Maschinen, Bauleistungen usw, soweit er iiber den Markt
gedeckt wird, unabhidngig von der Eigentumsform des Bedarfstriagers. Der
wissenschaftlich-technische Fortschritt bewirkt eine schnelle Entwicklung des
produktiven Bedarfs nach leistungsfahigen Produktionsmitteln, insbesondere
Produktionsinstrumente.

Mit dem wachsenden Niveau der Produktivitit und des Lebensstandards
steigt gesetzmdlBig der produktive Bedarf. Die steigende Produktion von
Konsumgiitern stellt hohere Anforderungen an den Umfang, die Qualitit und die
Wirksamkeit der Produktionsmittel.

Der konsumtive Bedarf umfasst den Bedarf der individuellen Konsumenten nach
Konsumgiitern und Leistungen und den Bedarf nichtproduktiver gesellschaftlicher
Organe, insbesondere des Staates, gesellschaftlicher Organisationen u.a. in einer
bestimmten auf Gebrauchswerte und Preisgruppen gerichteten Struktur. Der
Bevolkerungsbedarf bildet den Hauptteil des konsumtiven Bedarfs. Er tritt in Form
Nachfrage, vor allem im Finzelhandel und in Dienstleistungseinrichtungen auf.

Der Bedarf der Bevolkerung ist die durch die Bediirfnisse strukturierte
kaufkriftige Nachfrage.

TEXT 29
Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text!
Markt- und Bedarfsforschung

Die Produktion hat ihren Sinn erst dann erfiillt, wenn die Erzeugnisse
abgesetzt und ihrem Verwendungszweck zugefiihrt sind, wenn bedarfsgerecht
produziert worden ist. Um bedarfsgerecht produzieren zu kénnen, miissen sich
die Industriebetriebe stindig mit den notwendigen Informationen iiber den
gegenwartigen und den kiinftigen Bedarf versehen und dazu eine aktive Markt-
und Bedarfsforschung betreiben. Sie miissen erforschen, welche Erzeugnisse die
Abnehmer in der Gegenwart, in zehn oder in zwanzig Jahren fordern. Sie
miissen dabei eng mit den Organen des Binnen- und Aullenhandels
zusammenarbeiten. Bei der Markt- und Bedarfsforschung ist die Entwicklung
des Bedarfs im In- und Ausland vorausschauend einzuschéitzen. Das Ziel ist, ein
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anndhernd genaues Bild tliber die Entwicklung des Bedarfs im In- und Ausland
zu gewinnen, um die verdnderte Nachfrage und die neuen Bedingungen auf dem
Markt bei der Planung der Produktion beriicksichtigen und die Produktion
darauf einstellen zu kdnnen.

Die Prognose der wissenschaftlich-technischen und 6konomischen Entwicklung
muss stets mit der Prognose des Absatzes Hand in Hand gehen. Dabei miissen die
kiinftige Lebenshaltung und die kiinftigen AuBenwirtschaftsbeziehungen
eingeschitzt werden. Die Bedarfsforschung muss Unterlagen dariiber liefern,
welche Erzeugnisse flir den Inlandsbedarf und fiir den Export kiinftig hergestellt
werden miissen. Sie muss erkennen lassen, welche Erzeugnisse in den nichsten
fiinf, zehn oder flinfzehn Jahren auf dem Weltmarkt gewinnbringend verkauft
werden konnen. Sie hat zu ergriinden, welche Absatzmdoglichkeiten unter
Beriicksichtigung der wirtschaftlichen Zusammenarbeit der sozialistischen Léander
und der Spezialisierung der Produktion im Rat flir gegenseitige Wirtschaftshilfe
(RGW) kiinftig vorhanden sein werden.

Die weitsichtig angelegte Markt- und Bedarfsforschung gibt Hinweise
dafiir, auf welche Zweige, Haupterzeugnisse und Erzeugnisgruppen die Krifte
und Mittel vorrangig zu konzentrieren sind, um zu einer hocheffektiven Struktur
der Volkswirtschaft, einer gilinstigen Wirtschaftsentwicklung und zu einem
raschen Zuwachs an Nationaleinkommen zu gelangen. Sie erlaubt die
rechtzeitige und rasche Umstellung der Industrie und des AuBenhandels auf
neue Aufgaben der wissenschaftlich-technischen Revolution, auf neue
Marktbediirfnisse und Absatzmaérkte.

Bei der Markt- und Bedarfsforschung werden verschiedene Methoden
angewandt, die von der jeweiligen Zielstellung abhingig sind. So werden
Informationen gesammelt, z.B. iiber Forschungs- und Entwicklungsvorhaben.
Aullerdem werden Abnehmerbeiragungen oder internationale Messen
ausgewertet. Als Hilfsmittel werden auch mathematische Methoden angewandt,
z.B. Trendberechnungen, um die Entwicklung des Bedarfs darzustellen.

Die Markt- und Bedarfsforschung erarbeitet Prognosen, sie studiert
Bedarfs- und Absatzbedingungen fiir die nahe und ferne Zukunft und schafft
damit Grundlagen fiir die Planung der Produktion und des Absatzes.

Beantworten Sie die Fragen!

1. Was bedeutet «bedarfsgerecht produzieren»?

2. Wozu muss man die Markt- und Bedarfsforschung betreiben?

3. Welche Prognosen kann man durch die Markt- und Bedarfsforschung
bekommen?

4. Welche Zeitrdume beriicksichtigt die Markt- und Bedarfsforschung?

5. Weiche Methoden werden bei der Markt- und Bedarfsforschung
angewandt?

6. Wie beeinflusst die Markt- und Bedarfsforschung die Struktur der
Volkswirtschaft?
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EIN KLEINES GRAMMATIKLEXIKON
A

Ablaut, der (u3meHenue kopHeBoro riacuoro): Manche Verben dndern den
Stammvokal (kopueBoii rnachsriit) bei der Bildung ihrer Zeitformen.

Diese Anderung nennt man Ablaut. Der Ablaut ist fiir starke Verben
charakteristisch:

lesen — las — gelesen;

nehmen — nahm — genommen,;

laufen — lief — gelaufen;

schlafen — schlief — geschlafen;

binden — band — gebunden.

Adjektiv, das (Mms npunararenbHoe): Eine Wortart (dacts peun), die
Eigenschaften von etwas angibt: klein, wichtig, grof3, schon, wei3, dankbar,
freundlich, schwierig, ....

Adjektive haben Steigerungsstufen: wichtig — wichtiger — am wichtigsten —
(der, die, das wichtigste).

Adverb, das (napeune): eine Wortart, die nicht dekliniert wird.
Die Adverben (auch Adverbien genannt) lassen sich in folgende Gruppen
einteilen:
— lokale Adverben (Adverben des Ortes — Hapeuns mecta) antworten auf die
Fragen Wo? Wohin? Woher?:
hier, da, links, vom, unten, iiberall; dorthin, dahin, hierher,...
— temporale Adverben (Adverben der Zeit — Hapeuust Bpemenu) antworten
auf die Fragen Wann? Wie lange?:
jetzt, morgen, bald, damals; lange, immer,...
— modale Adverben (Adverben der Art und Weise — Hapeums oOpaza
nericteust) antworten auf die Frage Wie?:
gern, gut, kostenlos, schon, so, anders,...
— kausale Adverben (Adverben des Grundes — Hapeuus MpUYKHBI) antworten
auf die Fragen Warum? Weshalb? Wozu?:
darum, deshalb, daher, trotzdem

Adverbial, das (O6crositenscTBO): auch adverbiale Bestimmung genannt;
ein Satzglied; gibt die Umstinde (o6ctostenscTBa) des Geschehens an; kann in
verschiedenen Formen vorkommen.

Die Eisenindustrie konzentriert sich in wenigen Gebieten (Wo? — Raum und Ort).

Nach seiner Reise in die Schweiz erzihlte er viel Interessantes (Wann? — Zeit).
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Dieser Zweig bestimmt in hohem MaBle die industrielle Entwicklung des
Landes (Wie? — Art und Weise).

Wegen des schlechten Wetters wurde die Reise unterbrochen (Warum? —
Ursache).

Adverbialsatz, der (mpugaTouHoe 00CTOATEIbCTBEHHOE MPE/JIOKEHHUE): ein
Nebensatz, der anstelle (BMecTo) eines Adverbials steht.

AkKkusativ, der (Bunutenpubii nagex): ein Kasus der Deklination, antwor-
tet auf die Fragen Wen?/Was?:
den Staat, die Flache, das Land, den Studenten.

Akkusativobjekt, das (gomonHeHre B BUHHUTEIBHOM Majexke): ein Satz-
glied, das im Akkusativ steht und vom Verb verlangt wird (verlangen — tpe-
OOBaTh).

Verben, die ein Akkusativobjekt verlangen, werden transitive Verben genannt.

Der Student begriiflit den Dekan (Wen? — den Dekan).

Der Student liest den Text (Was? — den Text).

Aktiv, das (neticrButenbHbiil 3amor): Tatigkeitsform des Verbs in einem
Satz, wo das Subjekt selbst der Tater der Handlung (nocutens neiictus) ist, im
Gegensatz zum Passiv.

Das Werk liefert das Gerit (Aktiv).

Das Gerit wird von dem Werk geliefert (Passiv).

Alphabet, das (andasur): die Buchstaben einer Sprache.

Man schreibt grofe und kleine Buchstaben. Im Deutschen gibt es 26 Buch-
staben von A bis Z, auBerdem die Umlautbuchstaben A/4, O/6, U/ii und das nur
klein geschriebene 3. Man nennt das Alphabet auch ABC/abc.

Antonym, das (antonum): Worter mit gegensitzlicher (gegensitzlich —
npotuBonoyioxkHoe) Bedeutung nennt man Antomyme:
grof} — klein, lang — kurz, viel — wenig, alt — jung, die Liebe — der HaB,
helfen — storen, ...

Artikel, der (aptuxip): zeigt an, welches grammatische Geschlecht (das
Geschlecht — pon) ein Substantiv hat.
Man unterscheidet:
—  den bestimmten Artikel der, die, das, die und
- den unbestimmten Artikel ein, eine, ein.
Der Artikel zeigt bei der Deklination den Kasus und den Numerus (Sin-
gular/Plural) an:
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Singular Plural
Maskulinum Neutrum Femeninum
N der ein das ein die eine die
G des eines des eines der einer der
D dem einem dem einem der einer den
A den einen das ein die eine die

Attribut, das (onpenenenue): driickt aus, wie oder wessen eine Person, ein
Lebewesen, ein Ding, ein Gedanke ist:

eine wichtige Rolle, ein groBes Werk, der bekannte Ingenieur, die Tasche
meines Freundes.

Das Attribut bezieht sich immer auf ein Substantiv. Es kann durch Adjek-
tive, Partizipien, Substantive mit und ohne Priapositionen, Adverben und ganze
Sitze ausgedriickt werden:

die chemische Industrie, das hochentwickelte Land, hochqualifizierte
Arbeitskrifte, der zu bearbeitende Teil, das Werk mit seinen
Werkzeugmaschinen, das Gerét dahinten.

Das Attribut antwortet auf die Fragen Was fiir ein(e)?, Wechere/es?

Attributsatz, der (mpuaaTouHO€ ONpENEIUTENBbHOE MPEIIOKEHHE): ein
Nebensatz, der mit den Relativpronomen der, die, das {Singular) und die
(Plural), manchmal auch welcher, welche, welches, welche eingeleitet wird.

Der Zweig, der entwickelt wird,...

Das Gerit, dessen Erfinder weltbekannt ist,...

Aufforderungssatz, der (moBenuTenbHOE NpeoxkeHue): Satz, der einen
Wunsch oder eine Aufforderung ausdriickt; das Pradikat steht im Imperativ.

Beim Schreiben wird der Aufforderungssatz mit einem Ausrufezeichen
(BockHIIaTeNbHBIN 3HaK) abgeschlossen.

Gib mir bitte das Buch! Kommt bitte mit! Sprechen Sie nicht so laut!

Aussagesatz, der (moBecTBOBaTelIbHOE MpeasiokeHue): Satzart, in der etwas
ausgesagt, festgestellt oder mitgeteilt wird. Am Ende des Satzes steht ein Punkt.

Deutschland ist ein Staat in Westeuropa.

Der westliche Teil des Landes ist reich an Steinkohle.

D

Dativ, der (natenpHbIi nagex): antwortet auf die Frage Wem?:
dem Freund, der Wirtschaft, dem Land, dem Jungen,...

Dativ: Ich zeige dem Schaffner die Fahrkarte. Ich gebe dir das Foto.

Deklination, die (cknonenue): wird durch Anderung des Artikels und durch
Endungen in den vier Kasus im Singular und Plural gebildet.
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Dekliniert werden Substantive, Pronomen, Artikel, Adjektive und Numera-
lien (Ordnungszahlen).

Demonstrativpronomen, das (ykasarenbHoe MecTOMMEHHE): ein Prono-
men, das auf jemanden oder etwas hinweist (hinweisen — yka3biBaTh).
Die Demonstrativpronomen sind:
der, die, das (wenn sie betont gesprochen werden).
Der weill mehr als ich. Ist es seine Jacke? — Nein, die gehort mir.
dieser, diese, dieses; jener, jene, jenes; derjenige, diejenige,
dasjenige; derselbe, dieselbe, dasselbe; solcher, solche, solches
Das Demonstrativpronomen kann anstelle eines Substantivs stehen:
Das ist meine Fahrkarte. — Nein, diese hier ist Thre.
Und ein Substantiv begleiten:
Dieses Buch gehort mir. Ein solches Buch mdchte jeder haben.

Direkte Rede (mpsimasi peun): wortliches Zitat; die wortliche Wiedergabe
dessen, was ein anderer gesagt hat.
Der Vater hat mir gesagt: «Du darfst nicht zu spat zum Unterricht kommeny.

E

Eigenname, der (ums cobctBerHoe): eine Untergruppe der Substantive zur
Bezeichnung von Personen, Familienoder Vornamen, Bergen, Fliissen, Stddten,
Landern usw.:

Peter, Schmidt, Hamburg, der Rhein, Deutschland, die Alpen, die Donau,...

Bei den Personennamen gibt es Vornamen (Hans, Ulrike, ...) und
Nachnamen/Familiennamen (Meier, Schnitke, Miiller, ...)

Einfacher Satz (mpocroe npemnoxenue): enthilt mindestens zwei Satzglie-
der; das Subjekt und das Préadikat.

Der Unterricht beginnt. Die Zeit vergeht. Oder Subjekt, Pridikat und
Objekte.

Das Land fiihrt Rohstoffe ein. Er gibt dem Freund das Lehrbuch.

Endung, die (oxonuanne): Man unterscheidet grammatische Endungen (bei
der Deklination/Konjugation) und Wortbildungsendungen.

Die Entwicklung dieses Zweiges bestimmte die Entwicklung der ganzen
Wirtschaft.

Erginzung, die (Satzglied): das Objekt, das Attribut, das Adverbial.
Er schreibt einen Brief. Er liest ein interessantes Buch. Sonntags gehen wir
oft in den Park.
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Erweitertes Attribut (pacnpocrpanenHoe omnpenenenue): ein Attribut, das
durch ein bzw. einige Worter erweitert wird, die mit ihm verbunden sind und
grammatisch von ithm abhéngen.

Zum richtigen Verstehen und Ubersetzen muB man die Reihenfolge der
Worter beachten, die ein erweitertes Attribut bilden:

3 4 5 2 1
die | an der Schaffung umweltfreundlicherer Autos arbeitenden | Konstrukteure —
KOHCTPYKTOPBI, paboTaromue HaJ co3aaHueM Oojiee OIarompUsTHBIX IJIs OKPY’Karo-
niei cpeapl aBTOMOOUIICH.

Erweiterter Satz (pacnpoctpanennoe mnpemioxenue): Einfache Sitze
konnen durch zusitzliche Satzglieder erweitert werden; durch Attribute, die sich
auf Substantive beziehen, und durch Adverbiale.

Der Maschinenbau nimmt in der Industrieproduktion eine wichtige Stelle ein.

F
Femininum, das (xenckuii pon): «weibliches Geschlecht» im gramma-
tischen Sinne, d. h. stimmt nicht unbedingt mit dem natiirlichen Geschlecht
liberein (ilibereinstimmen — coBmagaTh, coryacoBbiBaThes); wird durch den
Artikel die und das Personalpronomen sie gekennzeichnet:
die Frau, die Tante, die Lehrerin, die Studentin, aber auch: die Tafel,
die Grenze, die Strafe,...

Finalsatz, der (mpunarounoe mpemnoxxenue menu): ein Nebensatz, der den
Zweck (der Zweck — nienp) einer Handlung angibt.

Er wird durch die Konjunktion damit (ato0s1, 1y1st TOro 9T00BI) eingeleitet.

Wir brauchen gesunde Wilder, damit die Luft sauber ist.

Finites Verb, die konjugierte (konjugieren — cnpsirate) Form des Verbs
(cnpsraemas (opma riarosa):

berichten — ich berichte, du berichtest, er berichtet,...

Bei komplexen Verbformen besteht das finite Verb aus der Personalform
des Hilfsverbs und dem Infinitiv oder Partizip II des Vollverbs:

Er hat viel erzdhlt. Er ist spdt gekommen. Er wird spater kommen. Das Buch
wird gelesen. Die Ware ist verkauft.

Fragewort, das (BompocHUTENIbHOE CIIOBO):

— ein Pronomen (Interrogativpronomen — BOMpOCUTEIHHOE MECTOMMEHHE) —
wer?, was?, wem?, welcher?, was fiir ein? oder

— ein Adverb (interrogative Adverbien — BompocuTenbHbBIC HApEUns) — Wo?,
wann?, wie?, warum?, weshalb? sowie
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— Pronominaladverbien (mecroumennsie Hapeuusi) — wodurch?, womit?,
wofiir?, wovon?, worauf?,...

Wem gehort der Koffer?

Wie entwickelt sich die Industrie?

Wofiir interessieren Sie sich?

Fragesatz, der (BonpocutensHOe npeuioxkenue): eine Satzart, mit dem man
Fragen stellt.

Man untetscheidet 2 Typen:

— mit einem Fragewort (das Verb steht nach dem Fragewort);

Wo liegt Osterreich?

— ohne Fragewort (das Verb steht an der ersten Stelle);

Liegt Deutschland in Mitteleuropa?

Fugenelement, das (coeaunutenbHbIi 35eMeHT): eine besondere Endung, die
dem ersten Teil einer Zusammensetzung angefligt wird (anfligen — npucoeuHsITh):

Tageslicht, Sonnenschein.

Manchmal konnen Fugenelemente auf grammatische Endungen (Genitiv
Singular; Plural) zuriickgefiihrt werden. In vielen Féllen ist dies aber nicht
moglich.

Futur(um), das (rmaroiasHas Gopma 11 BEIpaKeHUs OyayIIero BpeMeHH):
deutsch «Zukunft», eine der Zeitformen des Verbs, die auf die Zukunft verweist.
Die Form wird mit werden + Infinitiv gebildet.

Die Messe wird in einigen Tagen stattfinden.

Fir die Zukunft kann im Deutschen gleichermallen das sogenannte
futurische Prédsens, hdufig zusammen mit einem Zeitadverbial (z. B. morgen),
gebraucht werden.

Die Messe findet in einigen Tagen statt. Er fahrt morgen nach Hause. Diese
Verbform kann auch modale Bedeutung (Vermutung) ausdriicken.

Er wird wohl gar nicht kommen. — On, BeposiTHO, BOBCE HE MPHU/IET.

G
Gegenwart, die (Hacrosiee Bpemsi): Prasens:
ich frage, du fragst, er/sie/es fragt.

Genitiv, der (ponurenbHblil nagex): zeigt Besitz und Zugehorigkeit an und
antwortet auf die Frage Wessen?
Die Reisetasche des Fahrgastes ist in der Gepackaufbewahrung.

Genus, das (rpaMMaTHMYeCKUi PO CYIIECTBUTEIBHOIr0) (grammatisches
Geschlecht): Jedes Substantiv hat ein Genus, das durch den Artikel der, die, das
angezeigt wird:

der Mann, die Grenze, das Land.
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Das Genus wird auch von den Personalpronomen angezeigt: er, sie, es.

Grundform, die (ocHoBuas ¢opma): die Form, in der ein Wort im
Worterbuch steht.

Beim Verb-der Infinitiv: bedeuten, verstehen, wissen, helfen,...

Beim Substantiv — der Nominativ Singular: das Land, die Lage, der Staat,
die Gesellschaft, ...

Beim Adjektiv — die nicht deklinierte Form: wichtig, grof3, modern, billig, ...

Grundzahl, die (xomuyectBennoe uucnutenbHoe): die Grundformen der
Zahlen eins, zwei, drei, vier, hundert, tausend, ...

Vergleiche dazu die Ordnungszahlen (mopsinkoBbie umciuTenbHBIC): der
erste, zweite, dritte, hundertste, tausendste, ...

H

Hauptsatz, der (rmaBHoe npemnoxenue): der Teil eines Satzgefiiges, dem ein
oder mehrere Nebensitze untergeordnet sind (untergeordnet sein — moTYHMHATECS).

Ich habe gehort, dal3 er bereits abgereist ist.

Wenn es nicht zu viele Messebesucher gibt, bleiben wir noch ldnger an
diesem Stand.

Nachdem er von seiner Reise zuriickgekehrt war, teilte er mir mit, daf er im
nidchsten Monat wieder verreisen muf.

Hilfsverben (BcriomorarensHsbie rnaroisl): die Verben haben, sein, werden
in den zusammengesetzten Formen Perfekt, Plusquamperfekt Aktiv (haben,
sein), Futur(um) Aktiv (werden) und allen Formen des Passivs (werden):

Ich habe verstanden. Er ist geblieben. Sie wird morgen kommen. Der
Werkstoftf wird bearbeitet.

I

Imperativ, der (moBenurensHoe Haknonenue): dient zum Auffordern, d. h.
zum Befehlen, zum Bitten, Wiinschen usw.:

Gib mir bitte das Buch! (die 2. Person Singular) Sprecht bitte nicht so laut!
(die 2. Person Plural) Kommen Sie bitte mit! (Héflichkeitsform)

Imperfekt, das (mpoctas riaronpHas ¢opma MNPOILIEAIIETO0 BPEMEHH):
Synonym fiir «Préteritumy, Zeitform des Verbs fiir die Vergangenheit:
berichtete, lag, zeigte, begann,....

Indefinitpronomen (HeomnpeneneHHble MecToMMEHHUs): geben eine unbe-
stimmte Menge, Anzahl, Grof3e usw. an:
alle, viele, wenige, manche, einige, nichts, etwas, irgendwer, irgend-
was, irgendjemand, jeder, keiner, niemand.
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Sie konnen im Satz die Funktion eines Substantivs erfiillen:
Alle sind gekommen. Viele waren dabei. Einige sind geblieben.... oder als
Begleiter von Substantiven stehen:
alle Lander, einige Mitarbeiter, jede Moglichkeit, keine Freunde,...

Indikativ, der (u3nsBUTENBHOE HaKJIOHEHHUE): eine der Aussageweisen (die
Aussageweise — HaksioHeHHe) in der Konjugation der Verben, die ausdriickt, daf3
etwas so ist:

Der Maschinenbau ist der élteste Zweig der Technik. Indirekte Rede
(kocBeHHas peub): die Wiedergabe von etwas Gesagten in indirekter Form. In
der Schriftsprache ist der Konjunktiv die {ibliche Form der indirekten Rede.

Er sagt, dal er heute zur Gerdteausstellung gehe. Er sagt, er habe viele
Ausstellungsstiande besichtigt.

Dagegen die direkte Rede:

Er sagt: «Ich habe viele Ausstellungsstinde besichtigty.

Infinitiv, der (Heonpenenennas popma riarona): Grundform des Verbs, die

im Worterbuch steht:
beginnen, lesen, erzéhlen,...

Der Infinitiv wird gebraucht:

— zur Bildung des Futur(um)s:

Er wird kommen.

—mit den Modalverben diirfen, konnen, mégen/mochten, miissen, sollen, wollen

— als einfacher Infinitiv mit zu

Er scheint zu verstehen.

— als erweiterter Infinitiv mit zu in Infinitivkonstruktionen:

Er versucht, eine richtige Losung zu finden. Um sichere Entscheidungen zu
treffen, mull man iiber ein umfassendes Wissen verfiigen.

Intransitive Verben (Henepexonmuele riarosibl): Verben, die kein
Akkusativobjekt bei sich haben, d. h. Verben, deren Objekt in einem anderen
Kasus als dem Akkusativ steht oder deren Objekt von einer Pradposition
eingeleitet, wird oder Verben, die gar kein Objekt bei sich haben: gehoren,
bleiben, sprechen, sorgen,...

Er bleibt zu Hause. Die Firma nimmt an der Messe teil.

K
Kasus, der (mamex): bei der Deklination von Artikeln, Substantiven,
Adjektiven, Pronomen. Es gibt im Deutschen vier Kasus:

Nominativ Wer? Was? der Staat die Stadt das Land
Genitiv Wessen? des Staates der Stadt des Landes
Dativ Wem? dem Staat der Stadt dem Land

Akkusativ Wen? Was? den Staat die Stadt das Land
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Kausalsatz, der (mpumaTtouHoe mnpejiokeHUue MpUuuHbI): ein Nebensatz,
der mit den Konjunktionen da oder weil (Tak kak, motomy uto) eingeleitet wird:

Da die Luft verunreinigt ist, sterben die Wilder.

Man muB iiber Umweltprobleme diskutieren, weil sie aktuell sind.

Komparativ, der (cpaBHuTensHas crenens): eine der Steigerungsstufen der
Adjektive und Adverbien: grofer, mehr, schoner,...

Konditionalsatz, der (ycioBHoe mnpumarouHoe mnpenioxkenue): deutsch
«Bedingungssatzy; ein Nebensatz, der mit wenn oder falls eingeleitet wird.

Wir kaufen den Messekatalog, wenn er Angaben iiber alle Exponate enthélt.
Falls die Firma zuverldssig ist, schlieBen wir mit ihr einen Kaufvertrag ab.

Konjugation, die (cnpsoxkenue): die Beugung der Verben. Im Pradikat
erscheinen die Verben in konjugierter Form:
ich erkldre — du erklarst — ich habe erklart — du wirst erkldaren, die
Regel wird erklart.
In der Konjugation wird beim Verb folgendes angegeben:
a) Person und Numerus (Singular/Plural):
ich komme, du kommst, er/sie/es kommt, wir kommen, ihr kommt, sie
kommen
b) Modus (3aor):

— Wirklichkeit im Indikativ: er kommt — sie kommen;

— Moglichkeit, Wunsch im Konjunktiv | (real): er komme;

— Nicht-Wirklichkeit im Konjunktiv II (irreal): er kiime, er wiirde kommen,;

— Aufforderung im Imperativ: komm! kommt! kommen Sie!

c) Tempus (Zeitformen):

— Prisens (Gegenwart): er kommt, er erklért;

— Priteritum (einfache Vergangenheit): er kam, er erklérte;

— Perfekt (zusammengesetzte Zeitform fiir die Vergangenheit): er ist
gekommen, er hat erklért;

— Plusquamperfekt (zusammengesetzte Zeitform zum Ausdruck der
Vorvergangenheit): er war gekommen, er hatte erklart;

— Futur(um) I (wird zum Ausdruck der Zukunft und der Modalitit ge-
braucht): er wird kommen, er wird erkléren;

— Futur(um) IT (wird zum Ausdruck der Vorzeitigkeit in der Zukunft und
zum Ausdruck der Modalitét gebraucht): er wird gekommen sein, er wird erklart
haben.

d) Handlungsart:
— Aktiv: Er erklart die Regel;
— Passiv: Die Regel wird (von ithm) erklart.
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Konjunktion, die (coto3): deutsch «Bindewort»; verbindet Sitze und Teile
von Sitzen miteinander. Man unterscheidet zwei Gruppen von Konjunktionen:

- nebenordnende Konjunktionen (counHUTEIBHBIE COIO3BI),

darunter einfache: und, aber, oder, denn, ...

und Doppelkonjunktionen: sowohl... als auch, entweder... oder, nicht
nur... sondern auch, weder... noch,...

- unterordnende Konjunktionen (noouunumenvhsie corw3swi): dall, ob, weil,
nachdem, wenn,...

Konjunktiv, der (konnptonkTuB): Aussageweise des Verbs, die die Mdglich-
keit und Wiinschbarkeit (Konjunktiv 1, real) oder die Nicht-Wirklichkeit (Ko-
njunktiv II, irreal) ausdriickt

— Konjunktiv 1 (real):

Man erfiille diese Anweisungen! — CiieryeT BBITONHATh 3T UHCTPYKUUU !

Moge er nicht so lange sprechen! — ITycTb Ob1 OH HE TOBOPHII TaK J0JITO!

— Konjunktiv II (irreal):

Ich kdime gern mit!

Ich hétte ihm gern geholfen!

M
Maskulinum, das (my»xckoit poxn): ein Genus (grammatisches Geschlecht),
gekennzeichnet durch den Artikel der und das Personalpronomen er; stimmt
nicht immer mit dem natiirlichen Geschlecht {iberein:
der Mensch, der Staat, der Tisch,...

Modalsatz, der (mpumarodHoe mpeIoxkeHue oOpaza JeHcTBHs): ein
Nebensatz, der mit den Konjunktionen indem, ohne daf} eingeleitet wird:
Indem er mir hilft, lernt er selbst etwas dazu.

Modalverben (MonansHbie riaroiinl): diirfen (Moub, cMeTh, UMETH IPABO),
konnen (MMeTh BO3MOXXHOCTh, MOYb), sollen (ObITH OKHBIM), miissen (OBITH
n0JDKHBIM ), wollen (xoTeTs), méogen/mochten (ckenatb, XOTETh).

Sie driicken nicht die Handlung selbst, sondern die Einstellung des
Sprechers zu einer bestimmten Handlung aus.

Modus, der (nakmonenwue): Aussageweise; Einschitzungen der Handlung
(des Geschehens) als wirklich, mdglich, wiinschbar, nicht wirklich, Man
unterscheidet folgende Modi:

— Indikativ (Wirklichkeitsform):

er kommt, sie kommen — Konjunktiv (Moglichkeitsform, real und irreal);
er komme! er kime, er wiirde kommen

— Imperativ (Befehlsform, Wunschform):

komm! kommt! kommen Sie!
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N

Nebensatz, der (npumarouHoe mnpejioxkenue): Nebensdtze hingen von
einem Hauptsatz ab. Sie nehmen die Stelle eines Satzgliedes ein und werden
vom Hauptsatz durch Komma getrennt:

Er erzihlt seinen Lebenslauf. Er erzahlt, welche Facher er an der Universitét
studiert.

Neutrum, das (cpegnuii pon): sdchliches Geschlecht im grammatischen
Sinne, gekennzeichnet durch den Artikel das und das Personalpronomen es:
das Kind, das Haus, das Land, ...

Nominativ, der (nmeHuTensHBIN manex): antwortet auf die Fragen Wer?
oder Was?:
der Student, der Staat, das Land, ein Auto, eine Anlage, ...
Der Nominativ ist die Grundform, in der alle Substantive im Worterbuch
stehen, Im Nominativ steht das Subjekt eines Satzes:
Das Land ist reich an Bodenschitzen.
Die Reise dauerte zwei Wochen.

Numerale, das (uucnurensHoe): Zahlwort; man unterscheidet zwei
Hauptgruppen:

— Grundzahlen: eins, zwel, drei, hundert, tausend, Million, ...

— Ordnungszahlen; sie werden dekliniert: der fiinfte Dezember, den dritten
Teilnehmer, am fiinften Mai, ...

Numerus, der (uucno): deutsch «Zahl», die Bezeichnung fiir Singular und
Plural. Es gibt:

— Numerus in der Deklination;

— Numerus in der Konjugation.

Der Numerus des Subjekts bestimmt den Numerus der Verbform.

(0]

Objekt, das (momosnenue): je nach Verb sind verschiedene Objekte
moglich. Sie werden durch einen Kasus oder eine Praposition bestimmit.

Es regnet (kein Objekt).

Er lernt eine Fremdsprache (4kkusativobjekt).

Er hilft seinem Freund (Dativobjekt).

Er gibt seinem Freund ein Buch (Dativobjekt + Akkusativobjekt).

Er bereitet sich auf den Unterricht vor (prdpositionales Objekt).

Er bringt das Buch fiir seinen Freund (Akkusativobjekt + prdpositionales
Objekt).
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Objektsatz, der (mpugaToyHOE [OMOJHUTEIBHOE MPEAJIOKEHUE): ein
Nebensatz, der mit den Konjunktionen daf3, ob, wo, wann, wofiir, woran, ...
eingeleitet wird.

Ich weil}, dal} er heute abreist. Wir wissen nicht, ob er kommt. Ich weil}
nicht, woran er jetzt arbeitet.

Ordnungszahlen (nopsimkoBeie uncnurenbHbie): ordnende Zahlen, die eine
Reihung herstellen:
erste, zweite, dritte, hundertste, tausendste, ...
Ordnungszahlen werden wie Adjektive dekliniert:
Heute ist der zehnte November. Heute haben wir den zehnten November.
Von den Ordnungszahlen sind die Zahladverbien erstens, zweitens, drittens,
... und die Bruchzahlen drittel, viertel, zehntel, hundertstel,... abgeleitet.

P

Partizip, das (npuuactue): steht grammatisch «zwischen» Verb und Adjek-
tiv, d. h. besitzt Merkmale eines Verbs und eines Adjektivs.

Es handelt sich dabei um zwei Formen des Verbs:

1 — das Partizip I (Partizip der Gegenwart), gebildet mit den Infinitiv-
formen des Verbs mit -d:

schreibend, kommend, entsprechend, hinweisend, ...

wird gebraucht:

— wie ein Adjektiv: das entsprechende Programm:;

— in einem Partizipialsatz.

Auf die Vorteile der neuen Maschine hinweisend, sprach der Konstrukteur
iber die ZweckmaiBigkeit ihrer schnelleren Serienfertigung.

2. — das Partizip II (Partizip der Vergangenheit, eine der Stammformen des
Verbs):

bei schwachen Verben — gemacht, verwirklicht, aufgebaut, ...;
bei starken Verben — geschrieben, verglichen, eingegeben, ...;
wird gebraucht:
— in zusammengesetzten Verbformen:
wir sind gekommen, wir haben gelesen, die Aufgabe wird gelost....
— wie ein Adjektiv:
die geloste Aufgabe, das ausgearbeitete Programm
— in Partizipialsétzen:
Nach Hause zuriickgekehrt, erzihlte er viel Interessantes von seiner Reise.

Passiv, das (ctpagarensHbiii 3aor) die sogenannte «Leideform» des Verbs;
ein Gegensatz zum Aktiv. Man unterscheidet zwei Typen:

1. das Vorgangspassiv, auch «werden-Passiv» genannt; der Vorgang wird
betont:

Das Gerit wird (vom Werk) geliefert (Prdsens Passiv).
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Das Gerit wurde geliefert (Prdteritum Passiv).

Das Gerit ist geliefert worden (Perfekt Passiv).

Das Gerat war geliefert worden (Plusquamperfekt Passiv).

Das Gerit wird geliefert werden (Futur(um)Passiv).

Das Gerit kann geliefert werden (Passiv mit Modalverben).

2. das Zustandpassiv, auch «sein-Passiv» genannt; der erreichte Zustand, das

Resultat wird betont:

Das Gerit ist (vom Werk) geliefert. Man spricht auch von einem un-
personlichen Passiv, wenn der Téter nicht bekannt ist.

Es wird fleiBBig gearbeitet.

Perfekt, das (cimoxxnast rinaroipHas (opma Aisi BBIPAXKEHHS MPOLIEAIIEro
Bpemenn): die zusammengesetzte Zeitform zum Ausdruck der Vergangenheit in
der gesprochenen Sprache, in Fragen und Antworten und kurzen Mitteilungen;
sie wird mit sein oder haben im Prdsens und dem Partizip II des Hauptverbs
gebildet:

ich bin gekommen, ich habe gelesen....

Person, die (nui0): Bestandteil der Verbform, der die Person ausdriickt; in
der Grammatik unterscheidet man drei Personen — den Sprecher (Ich), den
Angesprochenen (du, Sie), den, liber den gesprochen wird (er), alle drei kommen
im Singular und Plural vor:

1. Person Singular ich lese 1. Person Plural wir lesen
2. Person Singular du liest 2. Person Plural ihr lest
3. Person Singular er/sie/es liest 3. Person Plural sie lesen

Nach Substantiven stehen die Verben immer in der dritten Person.
Der Student/er liest. Das Heft/es liegt auf dem Tisch. Die Tafel/sie ist
sauber. Die Studenten/sie lesen.

Personalpronomen, das (uunoe mecroumenue): Personalpronomen zeigen
an, wer spricht oder schreibt (ich, wir), an wen man sich wendet (du, iir. Sie)
und liber wen oder was gesprochen wird.

Die Personalpronomen werden dekliniert:

Singular Plural Hoflichkeitsform
Nominativ  ich du er sie es wir ihr sie uns euch Sie
Dativ mir dir ihm ihr tihm ihnen uns euch sie Thnen
Akkusativ mich dich ihn sie es Sie

Die Personalpronomen werden im Genitiv nicht gebraucht.

Plusquamperfekt, das (cnoxnas rinaroibHas QopMa sl BBIpAXKEHUS
IpEIIECTBOBAHNUS B IIPOLIEALIEM BPEMEHN):
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die zusammengesetzte Zeitform zum Ausdruck der Vorvergangenheit; sie
wird mit haben oder sein im Priteritum und dem Partizip 11 des Hauptverbs
gebildet und hauptsichlich in Satzgefiigen zum Ausdruck der Vorzeitigkeit
gegeniiber dem Préteritum oder Perfekt gebraucht.

Nachdem wir ausgestiegen waren, fuhr der Bus weiter.

Possessivpronomen, das (mpursokatenpHoe MecTouMeHnue): es driickt
Besitz und Zugehorigkeit aus:
mein Lehrbuch, dein Koffer, seine Reisetasche, ihre Eltern, ...
Die Possessivpronomen werden im Singular wie der unbestimmte Artikel
und im Plural wie der bestimmte Artikel dekliniert.
Zu jedem Personalpronomen gibt es ein Possessivpronomen:

Personalpronomen Possessivpronomen
1. Person Sg. ich mein
Pl. wir unser
2. Person Sg. du dein
Pl. ihr euer
3. Person Sg. er sein
sie ihr.
es sein
Pl. sie ihr
Hoflichkeitsform Sie Thr

Praposition, die (npemsor): Die meisten Pripositionen fordern einen
bestimmten Kasus des folgenden Satzgliedes.
Akkusativ — durch, fiir, ohne, um, gegen, wider, bis, entlang:
durch den Wald, fiir den Freund, um das Haus, die Strale entlang,
ohne dich,...
Dativ — mit, nach, aus, zu, von, bei, gegeniiber, auller, seit, entgegen:
mit dem Zug, aus dem Haus, auBler mir, seit einigen Wochen, bei
deiner Schwester,...
Dativ (auf die Fragen Wo? Wann?) und Akkusativ (auf die Frage
Wohin?) — in, an, auf, iiber, unter, vor, hinter, zwischen, neben:
Der Schrank steht (Wo?) an der Wand. Ich stelle den Schrank (Wohin?) an
die Wand.
Genitiv — wihrend, wegen, statt, infolge, trotz u.a.:
wihrend der Pause, wegen des schlechten Wetters, trotz
der Schwierigkeiten, ...

Prisens, das (Hacrosmiee Bpems riarona): deutsch «Gegenwarty», eine der
Zeitformen des Verbs:

Deutschland liegt in Westeuropa. Das Prisens wird genauso wie das
Futur(um) fiir die Zukunft gebraucht.
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Er kommt morgen. Bei der Konjugation hat das Priasens folgende Endungen.

Pronomen, das (Mecroumenue): Man unterscheidet folgende Gruppen von
Pronomen:

— Personalpronomen ich, du, er/sie/es, wir, ihr, sie, Sie

— Demonstrativpronomen dieser, jener, solcher; derjenige, der, ...

— Interrogativpronomen wo, wer, was, wessen, wem, welcher, ...

— Indefinitpronomen viele, alle, manche, einige, jeder, irgendein,

— Possessivpronomen mein, dein, sein, ihr, unser, euer, ihr, Ihr

— Reflexivpronomen sich

— Relativpronomen der, die, das, welcher, welche, welches

R

Reflexives Verb (Bo3sparubiii riaron) Eine Reihe von Verben driickt aus,
daB3 sich die Handlung nur auf die handelnde Person bezieht. Diese Verben
werden von dem Reflexivpronomen sich begleitet:

Er interessiert sich fiir Technik. Ich freue mich auf die Reise.

S
Satzarten (Tumbl npeniokeHuii): So nennt man grammatische Formen von
Sédtzen. Es gibt die folgenden Satzarten:
1. Aussagesitze (mpocTbie TOBECTBOBATEIbHbBIC MPEIOKEHUS) !
Die Industrie hat sich in den letzten Jahren besonders stark entwickelt.
2. Aufforderungssitze (moBenutenbHbIe npeptoxkenus) : Lesen Sie diesen Text!
3. Fragesatze (BonpocHUTENbHBIE NPEII0KEHNS):
a) mit Fragewort:
Wann beginnt der Unterricht?
b) ohne Fragewort:
Beginnt der Unterricht um 8 Uhr?

Singular, der (eIMHCTBEHHOE YHCIIO):
der Tag, die Nacht, das Jahr;
ich schreibe, du schreibst, er/sie/es schreibt.

Stamm, der (ocuoBa): der wichtigste Teil eines Wortes, der die Hauptbe-
deutung tragt: fragen — fragte — gefragt, die Frage, befragen, der Befragte,...

Subjekt, das (momnexamiee) in jedem vollstandigen Satz gibt es zwei
wichtigste Satzglieder — ein Subjekt und ein Priddikat. Das Subjekt steht immer
im Nominativ und antwortet auf die Fragen Wer? Was?:

Das Telefon klingelt. — Was klingelt?: das Telefon

Der Lehrer erklért die Regel. — Wer erklirt die Regel?: der Lehrer
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Substantiv, das (cymectButenbHoe): eine der Hauptwortarten:
der Mensch, der Tag, die Pflanze, die Sonne, das Tier, das Heft,...
Substantive werden dekliniert:

Superlativ, das (npeBocxoanas crenenb): die Hochststufe bei der Steige-
rung des Adjektivs und des Adverbs:
grol} — groBBer — am groBten der/die/das grofite).
viel — mehr — am meisten (der/die/das meiste)....

Synonym, das (cunonum): Worter mit der gleichen oder fast gleichen
Bedeutung nennt man Synonyme:
schon — hiibsch; das Telefon — der Femsprecher; verstecken —
verbergen; das Vorzimmer — die Diele; ...

T
Transitive Verben (mepexomnsie riaromel): so heillen die Verben, bei
denen ein Akkusativobjekt stehen muf3:
Er lernt eine Fremdsprache.
Zu den transitiven gehoéren Verben wie haben, bauen, brauchen, schaffen,
essen, sehen, horen, erzihlen, berichten, bekommen, begriilen, beweisen, ...

\Y
Verb, das (rinaron): eine der Hauptwortarten; Verben driicken Handlungen,
Vorginge und Zustinde aus; sie werden konjugiert. In der Konjugation werden
ausgedriickt:
— Person und Zahl:
ich komme, du kommst, er/sie/es kommt, wir kommen,...
— der Modus (Indikativ, Konjunktiv oder Imperativ):
wir kommen, wir kimen, wir wiirden kommen; komm friiher
— Aktiv oder Passiv:
Das Werk liefert ein Gerét. — Das Gerdt wird vom Werk geliefert.
— die verschiedenen Zeiten:
wir kommen, wir fragen; wir kamen, wir fragten,...

Verneinung, die, Negation (otpumanme): Man kann im Deutschen mit
folgenden Wortern etwas verneinen:

— nein — als negative Antwort auf eine Frage ohne Fragewort:

Hat der Unterricht schon begonnen? — Nein.

— die Negationspartikel nicht verneint Satzteile und Sétze:

Der Unterricht hat noch nicht begonnen. Er hilt Vortrag nicht heute.

— mit kein wird ein Substantiv verneint: Ich habe heute keinen Unterricht.

— die Verneinung kann auch mit den Adverbien nichts, keinesfalls, nie,
nirgends, den Pronomen niemand, keiner ausgedriickt werden:
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Ich habe das nie (niemals) gehort. Ich habe das nirgends gefunden. Niemand
(keiner) kann das erkldren. Du darfst das keinesfalls machen!

w

Wortarten (uactu peum): Man ordnet die Worter einer Sprache nach
Wortarten und unterscheidet dementsprechend die folgenden:

das Substantiv: der Staat, das Haus, der Student, die Wirtschaft, ...

das Adjektiv: groB3, wichtig, schon, ...

das Verb: lehren, lernen, sich erholen, fragen, arbeiten, ...

das Adverb: oft, viel, gern, leider, ...

den Artikel: der, die, das, die, ein, eine, ein

das Pronomen: ich, du, mein, dein, dieser, solcher, einige, manche, niemand, ...

das Numerale (das Zahlwort): zwei, neun, dereifte, der zwanzigste, dritte, ...

die Praposition: in, an, mit, durch, von, aus,...

die Konjunktion: und, aber, oder, da, als, nachdem, daBf, ...

Wortbildung, die (cioBooOpaszoBanue): Es gibt verschiedene Moglich-
keiten, neue Worter zu bilden.

Man kann mehrere Worter zu neuen zusammensetzen, dann entsteht eine
Zusammensetzung:

der Teil + nehmen = teilnehmen; fern + sehen = femsehen.

Man kann neue Worter durch Prifixe oder Suffixe ableiten, dann entsteht
eine Ableitung

— mit Suffixen: der Lehrer, die Leitung, das Biichlein, das Stédtchen, ...

Die Suffixe bestimmen die Wortart und bei Substantiven noch das gramma-
tische Geschlecht.

—mit Préfixen: der MiBBerfolg, die Unruhe, einfiihren, besprechen, ...

—mit Préafixen und Suffixen: die Besprechung, undenkbar, ...

Man kann ein Wort auch in eine andere Wortart verwandeln:

das Lernen einer Fremdsprache (ein Infinitiv als Substantiv), ...

Wortstellung, die, die Wortfolge (mopsinox cioB): Die Worter werden in
Sdtzen nach bestimmten Regeln geordnet; Wortstellung hingt von der Satzart
ab; eine besondere Rolle spielt die Personalform des Verbs:

Im Nebensatz steht die Personalform am Ende:

..., dal} wir heute keinen Unterricht haben.

In Hauptsétzen gibt es zwei Stellungen der Personalform:

—im Aussagesatz an der 2. Stelle:

Er hilt morgen seinen Vortrag.

Hier ist auch die Stellung des Subjekts wichtig. Es kann vor der Personal-
form, d. h. am Anfang des Satzes (an der 1. Stelle) stehen — dann geht es um die
direkte Wortfolge:

Wir haben heute keinen Unterricht;
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das Subjekt kann aber auch nach der Personalform (an der 3. Stelle) stehen —
dann spricht man von der indirekten Wortfolge: Heute haben wir keinen Unterricht.
—im Aufforderungssatz an der 1. Stelle: Ergénzen Sie die Sétze!
— im Fragesatz
a) mit Fragewort an der 2. Stelle: Wo liegt Deutschland?
b) ohne Fragewort an der 1. Stelle: Liegt Deutschland in Mitteleuropa?
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DIE GRUNDFORMEN DER STARKEN VERBEN

Infinitiv Préteritum Partizip 11
backen buk gebacken
beginnen begann begonnen
biegen bog gebogen
bieten bot geboten
binden band gebunden
bitten bat gebeten
bleiben blieb geblieben
brechen brach [a:] gebrochen
brennen brannte gebrannt
bringen brachte gebracht
denken dachte gedacht
dreschen drosch gedroschen
diirfen durfte gedurft
empfehlen empfahl empfohlen
erschrecken erschrak erschrocken
essen a3 [a:] gegessen
fahren fuhr gefahren
fallen fiel gefallen
fangen fing gefangen
finden fand gefunden
fliegen flog geflogen
flieBen floB3 geflossen
frieren fror gefroren
geben gab gegeben
gehen ging gegangen
gelingen gelang gelungen
geschehen geschah geschehen
gewinnen gewann gewonnen
gieflen gof3 [o] gegossen
gleichen glich geglichen
greifen griff- gegriffen
haben hatte gehabt
halten hielt gehalten
hiangen hing gehangen
heben hob gehoben
heillen hiel geheiBBen
helfen half geholfen
kennen kannte gekannt

142




kommen
konnen
kriechen
laden
lassen
laufen
leiden
leithen
lesen
liegen
melken
messen
mifllingen
mogen
miissen
nehmen
raten
reiflen
reiten
rennen
rufen
schaffen
scheiden
scheinen
schieflen
schlafen
schlagen
schlief3en
schneiden
schreiben
schreien
schreiten
schweigen
schwimmen
schwingen
sehen
sein
senden
singen
sinken
sitzen
sollen
sprechen

kam
konnte
kroch

lud

lief3

lief

litt

lieh

las

lag

molk (melkte)
mal [a:]
mifBlang
mochte
mulfte
nahm

riet

ril} [i]

ritt
rannte
rief
schuf
schied
schien
schof3 [0]
schlief
schlug
schlof3 [o]
schnitt
schrieb
schrie
schritt
schwieg
schwamm
schwang
sah

war
sandte (sendete)
sang
sank

saf} [a:]
sollte
sprach [a:]
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gekommen
gekonnt
gekrochen
geladen
gelassen
gelaufen
gelitten
geliehen
gelesen
gelegen
gemolken (gemelkt)
gemessen
mifllungen
gemocht
gemulf3t
genommen
geraten
gerissen
geritten
gerannt
gerufen
geschaffen
geschieden
geschienen
geschossen
geschlafen
geschlagen
geschlossen
geschnitten
geschrieben
geschrien
geschritten
geschwiegen
geschwommen
geschwungen
gesehen
gewesen
gesandt (gesendet)
gesungen
gesunken
gesessen
gesollt
gesprochen




springen sprang gesprungen
stehen stand gestanden
steigen stieg gestiegen
sterben starb gestorben
streichen strich gestrichen
streiten stritt gestritten
tragen trug getragen
treffen traf getroffen
treiben trieb getrieben
treten trat getreten
trinken trank getrunken
tun tat getan
vergessen vergal} [a:] vergessen
verlieren verlor verloren
verschwinden verschwand verschwunden
verzeihen verzieh verziehen
wachsen wuchs [u:] gewachsen
waschen wusch [u:] gewaschen
weisen wies gewiesen
wenden wandte (wendete) gewandt (gewendet)
werden wurde geworden
werfen warf geworfen
wissen wullte gewuldt
wollen wollte gewollt
zichen 70g gezogen
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KPATKN QKOHOMWYECKUIN CITOBAPb

Abrechnung f — pacuer

Abrechnungsgrundlage f — ocHoBa omunatel (Tpyna)
Absatz m — cObIT

Abschreibung f — cicanue co cuera, noraimieHue
Abstrich m — BeryeT (eHer), ypeska (OrompkeTa), COKpalieHue
Akkumulation f — Hakornenue
Akkumulationsfonds m — ¢ponn HakomeHun
Akkumulationskraft f — o0beM HakomeHUM
Akkumulationsquote f — nomns (Hopma) HaKOTIJIEHUN
Akkumulationsrate f — g0 HaKOIUIEHUIA
akkumulieren — HakamuBaThH

aneignen — ocBauBaTh

Angebot n — npennoxxenue

Anreiz m — 3aMHTEPECOBAHHOCTb, CTUMYJI

Antrieb m — cTUMYJ1, UMITYJIbC

Arbeit f — pabota, Tpya

Arbeitsertrag m — Tpy10BOM JOXO/, POJIYKT TpyJa
aufheben — OTMEHSATh, TUKBUIUPOBATH

Auftrag m — 3aka3, nopyueHue

Aufwand m — 3arpatsel, U3AEPKKU

Ausfallzeit f — Bpems npoctos

Ausgabenbilanz f — 6ananc pacxooB

Ausland n — 3arpanuna

Auslastung f — mokazarens, 3arpy3ka

Auflenhandel m — BHemIHsAsSI TOPTOBIs
Ausstattungsgrad m — ocHaIIIEeHHOCTh, YPOBEHb 00CCIICUCHHS
Auswertung f — orienka

Auswirkung f — nelicTBue, BiausiHu€, MOCIEICTBHUE

Bedarfsdeckung f — ynoBnersopenue norpedHoctu
Bedarfsproduktion f — npon3BoacTBo cpencts notpedaeHus
Bediirfnis n — notpeOHOCTH
Beherrschung f — oBnagenue
Beitrag m — B3HOC, BKIIaJ. T0JIs
eeinen Beitrag zu etw. (D) leisten — BHecTH BKJ1a]] BO YTO-THO0
Berechnung f — Beraucienue, pacuer
Bereich m — cdepa, obnacts
Bestand m — ypoBens, 3anac, ¢GoH
Betrieb m — 3aBoj, npeanpusitue
Betriebsebene f — chepa nmponsBoacTa
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Betriebsergebnis n — npon3BoICTBEHHBIN NTOKA3aTeNb
Betriebsgeschehen n — npou3BoacTBeHHbIN TpoLiece
Beweglichkeit f — 6picTpOTa, MOABUAKHOCTD
bewirtschaften — yripaBiars (X03s1iICTBOM), X035HCTBOBATH
Bezugsbasis f — mpuHIMI OnsiaTel, CTENEHb CPaBHEHUS
Bilanz f — 6ananc

bilanzieren — cocTaBisATh OanaHc, 6aTaHCUPOBATH
Bruttoproduktion f — BamoBast mpogyKius

Daten pl — nanHbIC

Datenerfassung f — nonyuenue gaHHbIX
Datenverarbeitung f — 06paboTka qaHHBIX

Deckung f (des Bedarfs) — ynosnerBopenue norpedHOCTH
Delegierung f — HanpaBieHue. peKoMeHAaIus
diskontinuierlich — npepriBaromuiics

Distribution f — pacnpenenenue

Distributionsfonds m — dbon pacnpenenenus
Distributionsverhéltnisse pl — npuHIMIIBI pacnpeaeaeHus
dridngen (nach) — TpeGoBath

Durchbringung f — yTBepxxnenue

Durchschnittslohn m — cpennuii 3apaboTok

Eigentum n — coOCTBEHHOCTH

Eigentiimer m — cOOCTBEHHUK
Eigentumsverhédltnisse pl — oTHomeHus, omnpenensiomue MpaBa
COOCTBEHHOCTb

Eigenverbrauch m — nuunoe notpebiaeHue
EinfluBnahme f — Bnusaue

Einkommen n — ¢doH, 10X0b1

Einsatz m — BBeieHue, BHeIpeHUE, IPOBEICHUE
Einnahmebilanz f — 6anasc 10X010B

Einsparung f — skoHOMMUSI, HaKOIUIEHHE, COepEKECHHE
einstellen — mpekpamiath

einwandfrei — TouHbIH, O€3yTpEYHBIA

Einzelhandel m — po3auunas Toprosis

Einzelpreis m — po3HUYHas LieHa

Entgelt n — Bo3memenue

Entlohnung f — Bo3narpaxxaenue, omnnara, 3aprjaTa
Erfahrungsaustausch m — oOMen onbITom

Erfassen n — monumanue, ycCBOCHHE

Erlos m — Beipyuka, npuObLIb

erwirtschaften — nonyuuts, co3naTh
Erwirtschaftung f — monyuenue
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Erzeugnis n — npoaykT Tpyaa, U3aeinue

Fertigprodukt f — rotoBoe nznenue

Fertigung f — mpou3BoACTBO, U3rOTOBIIEHHUE, METO/
Fertigungstechnik f — TexHonorus npou3BoACTBa, TEXHUKA U3TOTOBJICHUS
Fertigungsverfahren n — npon3BoACTBEHHBIN METO/T
Festpreis m — TBepas 1iena

Festsetzung f — yctanosnenue (1eH)

Flexibel — rubkuii

Fliessmethode f — moTounsIil MmeTO

Fondsrentabilitét f — pentabenbHOCTH POHIOB
Fondrentabilitdtsrate f — Hopma penTabenbHOCTH (HOHIOB
Forderanlage f — mogsemMHuas yctaHOBKa, KOHBEWEp
fordern — ctuMynupoBaTh, yCKOPATh. JOOBIBAThH
Fortschritt m — mporpecc

fundieren — 000CHOBEIBaTh, BKJIAALIBATh, IIOATOTOBUTH
Fundierung f — o6ocHOBaHue, MOATOTOBKA

fungieren — neficTBOBaTh, (PYHKIIMOHUPOBATH

Ganzheit f — eaunoe nenoe

Gebrauchsgiiter pl — mpeameTs (TOBapbl) MIUPOKOTO MOTPEOICHHUS
Gebrauchswert m — moTpeOuTeNbCKasE CTOUMOCTD
Geldaufwendung f — neHnexxHbIe pacxoibl (3aTpaThl)
Geldeinnahme f — BbIpyuKa, MOCTYIJICHUE IEHET
Geldzuwendung f — nenexnas 3arpara

Gemeinschaftsarbeit f — corpyagaudecTBo

gesamt — oOIIUA, 1IeJIBbIH, B LIEJIOM

Gesamtprodukt f — BasioBo#t npogyKT

Gesellschaft f — obmectBo

Gestehungskosten pl — u3aepkku Mpou3BOACTBA, CEOECTOMMOCTD
Gewinn m — npuObLIb, T0XO0]

Gleichung f — ypaBHeHue

Gliederung f— cTpykTypa, pa3aencHue

global — o0mwmii, rmo6aTbHBIM

GroBserienproduktion f — kpynHoOcepuitHOE TPOU3BOACTBO
Grund und Boden — 3emi1, 3eMeabHOE BiIafcHUE

Grund- und Umlaufmittelwirtschaft f — nBmwkeHue OCHOBHBIX U OOOPOTHBIX
CPEICTB

Grundmittel pl — ocHoBHBIE cpencTBa

Grundproportionen pl — OCHOBHBIE PONIOPIIUU

Grundtyp m — ¢popma, B

Gut n — ToBap

Giite f — xauecTBO
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Halbfertigerzeugnis n — nonydadpukat
Handel m — Toprosiis

Handelskosten pl — Toprossie pacxo bt
Handeln n — yuacTue. aeiictue
Handelsplanung f — ninanupoBanue TOProBiu
Handelsspanne f — ToproBas Harienka
herstellen — BbIlTycKaTh, MPOU3BOIUTH
Hochstmal n — nauBbIcnil ypoBeHB
Hochststand m — HauBbICIINI YPOBEHD
Haushalt m — 6romxer

Inanspruchnahme f — nonp3oBanue

Industriezweig m — oTpacib IPOMBIILIEHHOCTH

Informationsbedarf m — noTpedHOCT B HH(pOpMaIn
Informationsfassung f — nonydenne nundopmanuu

Informationsflull m — motokx nupopmaruu

Informationsspeicherung f — Hakomienue nHGOpMaIUK
Informationsiibertragung f — nepegaya nadopmanuu
Informationsverarbeitung f — 06paboTka undopmaru

ingangsetzen — UCIIOJIb30BATh, IPUBOJIUTH B JCHCTBUE, IyCTUTH B X0/
inldndisch — oreuecTBeHHBII

innewohnend — mpucymui

Instandhaltung f — coxpanHOCTb, HICTIPAaBHOCTH

Investieren — BKJ1aApIBaTh, THBECTHPOBATH

Investition f — kanuTanoBIOXKEHUE

Investitionsmittel pl — Bi1okeHHBIE CpeICTBa, OTIIYIIIEHHBIE CPEACTBA
Investitionsquote f — 10151 KaMUTAIOBIIOKEHUIA

Kalkulation f — xanbkyssiius. pacyeT
Kalkulationselement n — 3J1eMEHT KalbKyJISLIUHA
Kapazititsausnutzung f — ncrnoap30BaHue MOITHOCTEN
Kauffonds m — ¢ponn nokynarenbCkoi cnocoOHOCTH
kaufkriftig — kpeauTocrnocoOHbIH

Kennziffer f — mokasarens

Kleinserienproduktion f — menkocepuitHOE TIPOU3BOICTBO
Kommunikation f — cBsI3b, KOMMyHUKAITHS

Konsumgiiter pl — ToBapbl IUPOKOro NOTpeOICHUS
konsumieren — moTpeOIsATH

Konsumtion f — motpebienue

konsumtionsbezogen — o npuHUUITY yyeTa HOTpeOIsIeMOCTH
Konsumtionsfonds m — ¢ponn norpednenus
Konsumtionsmittel pl — cpencra norpebaeHust
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kontinuierlich — 6ecniepe6oitnbiii

Kontinuitét f — HenpepbIBHOCTH

Kosten pl — pacxoabl, U3aepxKu

Kostenaufwand m — u3aepxku

Kostenrechnung f — pacuer uzaepxex
Kostenverteilung f — pacnpenenenue pacxoaos
kraftaufwendig — TpeOyrommii 00IbIIION 3aTPaThl CUI
Kraftfahrzeugsteuer f — Hajgor Ha TpaHcmopT

Ladung f — rpy3

Landesverteidigung f — o6opoHa cTpaHbI

Landwirtschaft f — cexpckoe x03s#icTBO

langfristig — monrocpoyHsIii

Lebensmittelindustrie f — numeBas npoMbIIIEHHOCTb
Lebensmittelproduktion f — nmpon3BoACTBO MPOAYKTOB MUTAHUS
Lebensmittelverbrauch m — norpe6ienrie npoayKTOB MUTAHUS
Lebensstandart m — >KM3HEHHBIN YPOBEHb

leisten — MpOU3BOIUTH, U3TOTOBIATH

Leistung f — ycayra, noctuxenue

leistungsfahig — mpon3BOAUTENBHBIN, TPOTYKTHUBHBIH
Leistungskraft f — a¢pexTuBHOCTH

Leistungsminderung f — cHI>KeHHE MPOU3BOIUTEIHLHOCTH TPYIa
Leistungsverflechtung f — mpon3BoicTBEHHAS B3aUMOCBSI3b
Leitung f — pykoBOJCTBO, yIpaBieHue

liefern — mocraBnATH

Lieferung f — mocraBka

Lohnsumme f — 3apmnnara

l6schen — BeITpykathb

manuell — pyuHo#, Bpy4HyO

Maschinenbau m — MammHOCTpOSHHE

Materialverbrauch m — pacxoa matepuanon
Maximalprofit m — makcumaibHasi mpUOBLITH
Maximalwert m — MakcuMalibHasi BEJTMYUHA

Mehrarbeit f — nmpubaBouHbIil TPy, CBEpXypoUHas paboTa
Mehrprodukt n — mpuGaBoYHBIN TPOAYKT

Mitarbeit f — corpynHudecTBO, yyacTue

mitmachen — yyacTBoBaTh

Missbrauch m — 3m0ymnoTpebaeHue

Nachfrage f — cripoc
nachspliren — mpociieIuTh
Nahrungsmittel n — npoaykt nutaHus
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Nahrungsmittelbedarf m — noTpeOHOCTH B poIyKTax MUTaHUS
Nahrungsmittelbereitstellung f — usrorosnenue (3aroToBka) NpoAYKTOB MTUTAHUS
Nettogewicht n — uncTbIi Bec

Nettogewinn m — YUCTBIN TOXOJI, YUCTAsI TPUOBLITH

Niveau n — ypoBeHb

Nutzanwendung f — mpakTHuecKoe HCIIOJIb30BaHHE
nutzbringend — 3¢ peKTUBHBIN, TPUHOCAIIUHN TTOJIB3Y
Nutzeffekt m — apdexTuBHOCTD

Nutzeffektberechnung f — pacuer sppexruBHOCTH
Nutzkoeffizient m — ko3 PuIeHT MOIE3HOTO NEHCTBUS
Notbehelf m — kpaiinee cpeacTBo, BpeMeHHas Mepa

Normung f — HOpMUpOBaHUe, CTaHAAPTUIALIMS

operativ — onepaTUBHbBIN
Ordnung f — nopsinok

Partnerschaft f — cogpyxectBo

Perfektion f — 3aBepmienue

planméaBig — nmmanoMepHbIT

Planpreis m — 3ammanupoBaHHast 1ieHa

Planung f — nmmanupoBanue

Planwidrigkeit f — mapymenue miana

Potenz f — morenmman

Pramienfondberechnung f — moacuer npemuanpHOTO QoHIA
Preis m — 1iena, cToumMocCTh

Preisbildung f — nenoo6pazoBanue

Preisfestigung f — yctanoBieHue 1ex

Preispolitik f — nenoBast nonuruka

Preisrelation f — cooTHo1IeHUE 11EH

Primérerfassung f — nepBuyHoOe nosrydeHue

Privateigentum n — yactHasi COOCTBEHHOCTb

Produktion f — npousBoacTBO

Produktionsablauf m — mpou3BoicTBEHHBIN TTpOIIECC
Produktionsanlage f — mpou3sBojCcTBEHHAsI yCTaHOBKA
Produktionsanlagefonds m — mnpou3BoicTBeHHBIN (OHJ OCHOBHBIX CPEICTB
IPOU3BOJICTBA

Produktionsanstieg m — pocT mpou3BoaCTBa
Produktionsberatung f — mpou3BoACTBEHHOE COBEIIAHNE
Produktionserfahrung f — mpon3BoACTBEHHBII OMBIT
Produktionsergebnisse pl — mpon3BoACTBEHHBIE MTOKA3aTEIU
Produktionsflache f — mpousBoacTBeHHAs MTOIIAAb, Chepa AeATETbHOCTU
Produktionsfondsabgabe f — npousBoacTBenHas dhongooTnaua
Produktionsfondsabgaberate f — Hopma dhong00TIAUN
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Produktionskapazitdt f — mpousBoacTBEHHAs MOIIIHOCTh
Produktionskomplex m — npou3BoiCTBEHHBIH KOMILIEKC
Produktionkosten pl — mpon3BoACTBEHHBIE U3AEPIKKHU
Produktionskréfte pl — mpou3BoOACTBEHHBIE CHIIBI
Produktionmittel pl — cpeacTBa nponsBoAcTBa
Produktionsverfahren n — mpou3BoICTBEHHBII METO
Produktionsverhiltnisse pl — mpon3BoICTBEHHBIE OTHOIICHUS
Produktionsumlauffond m — o6opoTHbIii hOHI TPOU3BOICTBA
Produktionszweig m — oTpaciib mpou3BOJCTBA
Produktivkraft f — mpousBoauTENEHOCTH

Profit m — npuObLIb

Pro-Kopf-Produktion f — mpon3BoacTBO Ha IyIry HaceICHUS

Qualitit f — kagecTBO
Quantum n — KOJMYECTBO, Macca
Quote f — kBOTA, 107151, HOpMaA

Rate f — Hop™ma, mons

Rechtsverhiltnisse pl — mpaBoBbIe OTHOIICHUS
zum Regelfall machen —caenars ob6s13aTenbHBIM
Regelung f — perynupoBanue. ynopsinodeHue
reibungslos — OecrpensaTCTBEHHO
Reineinkommen n — yncras npuoObLIb, 10X0T
Relation f — cootHOmMEHNE

Reproduktion f — Bocipon3BoicTBO
Reproduktionsprozess m — mporiecc BOCIIpOU3BOICTBA
Rohstoff m — ceipbe

routinmaflig — ycrapeBuImnit

Schichtenkoeffizient m — ko3dPuIMEHT CMEHHOr0 HCMOJb30BaHUS pabouei
CHUIBI

Schliisselstellung f — kiroueBas mo3urus
Schwachstellenforschung f — nccnenoBanre He1OCTaTKOB
Schwerpunkt m — ocHOBHOE BHIMaHUE, IIEHTP TAKECTH
Schwerpunktaufgabe f — ocHoBHas 3amaua

Selbstkosten pl — cebecTonmMocTh

Selbstkostenvolumen n — 06beM cebecTonMocTH
Spareinlage f — neHeXHBIN BKIIA]

Spontanitét f — cTUXUHHOCTB, CIIOHTAHHOCTD
Staatsausgaben pl — rocymapcTBeHHBIE 3aTpaThl
Staatshaushalt m — rocygapctBeHHbI 00/ 1KET
Stagnation f — 3acToii, crarnamus

Stand m — ypoBeHb

151



Stellgrofe f — nHopmaTus, cranmapt

steuern — ynpaBJsTh, pyKOBOJUTH

Steuerung f — ynpaBnenue

Steuerveranlagung f — pacnpenenenue HaIOroB
Storeeinflul m — nomexa

Stufenleiter f — mkama, macmrab, pazmep

Taktverfahren n — moTouYHBII METO

Tragweite f — 3HaueHne, BAXKHOCTD
Transportkosten pl — TpaHCTIOpTHBIE H3EPKKH
Treibstoff m — roprouee

Treibstoffverbrauch m — pacxon roprodero

Ubereinstimmung f — cooTBeTcTBHE
Uberlegenheit f — npeBocxoacTBO, IPEUMYIIECTBO
Umbewertung f — nepeonenka, nepecMoTp
Umlauf m — o6oport

Umlaufmittel pl — o6opoTHBIE cpeacTBa

Umsatz m — o6opoTt

Umwdélzung f — nepeBopoT, mpeodpazoBanue
unentgeltlich — GecrimaTHoO, 6€3B03ME3THO
Unternehmer m — npeanpuHUMaTENbH
Unzulédnglichkeit f — HemocTaToYHOCTH

Variable f — nepemenHnas (BenuanHa)

verarbeiten — nepepadaTbIBaTh

verarbeitende Industrie — oOpabaTsiBaronasi IPOMBIILIEHHOCTh
Verbrauch m — notpebiienue, pacxon

Verbrauchsgiiter pl — ToBapsl mMpoKOro NoTpedIeHUs
Vereinigung f — o0benHeHNE, COI03

Verflechtung f — mexoTpacieBas cBs3b

Verflechtungsbilanz f — mexxoTpacneBoii 6ananc
Verflechtungsbilanzierung f — cocraBineHue MexoTpaciaeBoro 6ajgaHca
Vergiitung f — Bo3HarpaxjaeHue, MoBbIIICHUE

Verhalten n — nporiecc, oTHOIICHHE

Verkaufskapazitit f — orbem Toprosiu

Verlust m — norepst, yObITOK

Verschleil m — amopTu3zarus

Versicherungsgebiihr f — ctpaxoBanue, onaTa CTpaxoBKU
Verteilung f — pacnipenenenue, pa3menieHue

vielféltig — pazHooOpa3HbIi

vollwertig — MOJIHOLIEHHBI

Volumen n — o0beM
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Vorhaben n — 3amMpIcer, maH
Vorkalkulation f — npeaBaputenbHas KanbKyIsus
Vorzugsbedingung f — nbrotnoe yciosue

Wachstumspotenz f — Bo3MokHOCTH pocTa
Warenfonds m — ¢ona ToBapHOT0 noTpeOICHUS
Warenproduktion f — ToBapHOE ITPOM3BOICTBO
Warenproduzent m — TOBapOnpON3BOIUTEND
Warenumsatz m — ToBapoo60opoT

Wartezeit f — mpocToii, Bpems OKugaHus
Wechselwirkung f — B3aumopeiicteue
Weltanschauung f — MupoBo33penue

Werdegang m — xoj pa3BUTHSI, CTAHOBJICHUE
Wert m — 1ieHa, CTOMMOCTh

wertbildend — oGpa3zyromuii cTouMOCTh
Wertbildungsprozess m — npoiiecc 11ieHooOpa3oBaHus
Wertgrofle f — BenmmumHa cToMMOCTH

Wertgesetz n — 3aKOH CTOUMOCTH

Wertrechnung f — pacuet ctroumoctu
Wirkungsgrad — s dexTuBHOCTH

Wirtschaftler m — sxoHOMHCT

wirtschaften — pykoBouTh, X035HCTBOBATH
Wirtschaftswissenschaft f — sxoHoMHueckas Hayka, SJKOHOMHKA
Wirtschaftsvertrag m — skoHomMHuueckuii JOroBop
Wirtschaftszweig m — oTpaciabs 3xoHOMUKH
Wohlstand m — 6marococrosiaue

Zahlungsbilanz f — nnaTexxuslit 6ananc
Zeiteinheit f — equHUIIa BpeMEHU

Zins m — IpOIEHT

Zirkulation f — oOpaienue

Zufiihrung f — nononHenue, yBeaudeHue, MpuoOaBiIeHHE
Zunahme f — npupocT, yBenTudeHue
Zuordnung f — mogurHEeHNE
Zusammenarbeit f — coTpyTHUYECTBO
Zusammenhang m — cBs3b, B3aUMOCBS3b
Zurverfiigungsstellung f — npenocraBnenue
Zuwachs m — nIpupocT, yBeITU4YECHHE

Zwelg m — oTpacib
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SAKNIOYEHUE

TexcToBblil Marepuan MocoOUs HOCUT MPOQECCHOHATBHO-HANPABICHHBIN
XapakTep M CrocoOcTByeT (opmMupoBaHuio MPodheCcCHOHATHHOW MOTHBAITUU
Oyay1iero crenuaiucTa B chepe SKOHOMUKH U MEHEKMEHTA.

[TocoOue copep>kuT Marepuan A pa3rOBOPHBIX TEM IO 3KOHOMHYECKOU
TEMaTUKe, YTO CIOCOOCTBYET Pa3BUTHIO HABBIKOB MPAKTUYECKOrO BIIAJACHUS
HEMEUKUM s3bIKOM. [Ipenmararorcs cneayronme KOMMYHUKATUBHO-OPHUEHTH-
pOBaHHBIE TEMBI: «JleJIOBbIE IOE3IKM M CpeIcTBa TpaHcHopra», «Toprosas
NEeATENbHOCTh Ha IPEANPUATHNY, «/IeHbru U MoKynku», «SIpmapouynsle ropoaa
I'epmanun» u gpyrue. TemaTHuecKHe CUTyallMM MAaKCUMAaJIbHO HPUOIMKEHBI K
AKHU3HU, 4TO OOECIEUNBAET CTYJIEHTaM CIOCOOHOCTh OOIIATHCA C HOCUTEISIMHU
A3bIKa B MTOJIOOHBIX CIyYasX.

IIpennosiaraercs, 4TO CTyA€HTHI AKTUBHO BJIAJACIOT HEMELUKON I'PaMMaTUKON
U JIEKCHKOM B TIpe/iesiaX CPeIHEH IIKOJIBI U TIEPBOro dTana o0yueHnus. B 3agaun
JAHHOTO Y4YeOHOTO TMOCOOMSI HE BXOJUT 3aKpEIUICHHE U aKTUBH3AIUs
IrPaMMaTHYECKUX CTPYKTYp, MMO3TOMY HEOOJBLIOE YMCIO 33JaHUil B 1OCOOUH,
HAIleJICHHBIX Ha MPHUBJICYCHHE BHUMAaHUs K Hanboyiee 4acThIM B JIUTEPATYypE IO
DKOHOMHYECKON TEMATUKE I'PAMMAaTHYECKUM SIBJICHUSIM, HOCUT BCIIOMOTIATENb-
HBIM XapakTep, mnpuydas CTYACHTOB aHAJIM3UpPOBaTh TEKCT, pa30uparbcsi B
CTPYKTYpE NPEII0KEHHUS, 3alIOMUHATH CJI0KHYIO MPO(EeCCUOHANTBHYIO JIEKCUKY .

Hcnonb3oBaHue MAaHHOTO Y4eOHOTO TMOCOOMS JUKTYyeTCs LENsIMH U
3aJlayaMM COBPEMEHHOr0 00y4eHHs MHOCTPAHHOMY SI3bIKY, & UMEHHO — (hOpMHU-
pOBaHME HaBbIKA MPOPECCHOHATBHON FOTOBHOCTH Ha HHOCTPAHHOM SI3bIKE. JTO,
B CBOIO OdYepeib, IPEeNoNpenesseT Takyl 3ajady, Kak (popMHpoBaHUE
JIEKCUYECKOr0 HAaBBIKA MCIIOJIBb30BaHMUS MPOGECCHOHAIBLHOIO BOKaOyIIsipus,
TAKOTO YPOBHS $3bIKOBOM KOMIIETEHIIMH, KOTOpas IMO3BojmiIa Obl Oynyiiemy
CHELUATUCTY SKOHOMHUYECKON OTPACIIN CHATH SI3bIKOBBIE TPYIHOCTH B YCIOBHSX
paboTHI C SKOHOMHUYECKON JOKYMEHTAIMe U OOLICHHS C IPEICTAaBUTEIIAMU TON
WIN WHOM mpodeccroHanbHON cdepbl. B mocobum mpeacTaBieH IHUPOKHI
TEMATUYECKAM MaTepuana ¢ LEJIbK IOATOTOBUTh CTYJAEHTOB K ITOHMMAaHUIO
OpPUTHMHAJIIBHOW JMTEPATYpbl IO CHEUUAIBHOCTH, a TAaKXKE pPa3BUTh HABBIKU
CaMOCTOATENILHOTO TIEPEBOJIa C HEMELIKOTO sI3bIKa Ha pycCcKuid (0osee CI0KHbIX
TEKCTOB — CO CJIOBAPEM U CpEHEH TPYIHOCTH — 0€3 CIOBapsl) U aHHOTUPOBAHUS
MHOSI3BIYHOIO TEKCTA.

ABTOp HaJEeTCsl, YTO MPEUIOKEHHOE NTOCOOME OKaXKET PEaJIbHYIO ITOMOIIb
BBIIIYCKHMKaM B IIJJaHE KOMMYHHUKallUd B BBIIIEIEPEUUCIEHHBIX 0O0IaCcTAX
1po(heCcCUOHATIBHOM e TEIbHOCTH.
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