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NMPEOVCITOBUE

[Tocobue HampaBieHO HaA peaau3aluio OCHOBHOM 1€MW Y4yeOHOW IUCIIH-
InuHbl «THOCTpaHHBIN S3bIK» B HESA3BIKOBOM BY3€ — (DOPMUPOBAHUE U PA3BUTHE
JOCTATOYHOTO  YPOBHSI HMHOS3BIYHOW  MPo¢hecCHOoHaNbHO-OPUEHTUPOBAHHOMN
KOMMYHUKATUBHON KOMIIETEHIIMM, TO3BOJISIONICH CTyJEHTaM MCIO0JIb30BaTh
MHOCTPAHHBIN SA3BIK KaK CPEACTBO MPO(ECCUOHATBLHON MEKKYJIBTYPHOU KOMMY-
HUKAIIMM Ha YpPOBHE MEXIYHAapOJHBIX CTAaHJAPTOB U B NpOo(decCHOHATLHOM
JESTEIHLHOCTH B YCIOBHSX I100aNM3allMy PhIHKA MHTEIIEKTYaIbHOTO TPYyAa.

[TocoOue cTaBUT TakKe IIEJIbI0 HAYYUTh OCHOBAM IHMCHMEHHOW KOMMY-
HUKauu B opme pedepupoBaHus U TOTOBHUT CTYJEHTOB K MepeBOAyY mpodec-
CHOHAJIbHOW JOKyMeHTaruu. s pa3BuTus yMeHH pedepupoBaHUs HCIIONb-
30BaHbBI Ay TCHTHYHBIE TEKCTHI SKOHOMUYECKOTO TTPOQIIIS.

[IproOpereHne ¢ MOMOIIBIO JAHHOTO Y4YEOHOrO MOCOOMsI CTyAEHTaMHU
KOMMYHUKATHBHOW KOMIIETCHITUM B 00JACTH JEIIOBOTO OOIIEHUS HA HEMEIKOM
A3bIKE MpEANoJiaraeT pa3BUTHE B Mpouecce OOyYeHHs CIEAYIOIIUX HABBIKOB:
YCTHOTO JI€JIOBOr0 OOIIeHHs (MeperoBopbl, Teae(OHHBIE pPa3rOBOPbI, JIMYHOE
00I1IeHNE); YTCHUS JEIOBOM KOPPECTIOHICHIINU C IEIbI0 MOUCKAa HEOOXO0IUMOM
uHdopMaIuu; TepeBojia JEIOBOM KOPPECTOHJEHIIMM C PYCCKOTrO s3blKa Ha
HEMELKU; MTUChbMA JIJIsl BEACHUS JEI0BOM NEPENUCKHU.

KoMMyHUKaTUBHO-OPUEHTUPOBAHHBIA U MPOdeCcCHOHATbHO-HAIIPABICHHBIH
XapakTep JaHHOTO TocoOus CcrnocoOCTByeT (OPMUPOBAHHIO Yy CTYICHTOB
HABBIKOB M YMEHHUI CaMOCTOSITEILHOW M TPYNIOBOM pabOThI, a TAKKE TOTOBUT
CHEIUATNCTOB K HaJXXUBAHUIO MPOGECCUOHATBHBIX MEXIYHAPOIHBIX CBSI3EH, B
KOTOPBIX OHU CMOTYT BBICTYNAaTh B KAye€CTBE IMOJHOLEHHBIX JEJIOBBIX MapT-
HEpOB, MOBBIIIAS, TEM CAMBIM MOTHUBAIMIO M3YYEHUS JI€IOBOI'O HEMEIKOTO
SI3bIKA.



BBEOEHWE

VYkperieHue MeXIyHApOJHBIX OTHOIICHHM, 3HAYMTEIbHBIH 1O 00BEMYy
JBYCTOPOHHUIN TOTOK TpodeccHoHambHON WHGOPMAIMN CBUICTEIHCTBYIOT O
HEOOXOJMMOCTH KOHKPETH3allMU IeJied M 3a1ad OOy4eHHs WHOCTPaAaHHOMY
S3BIKY B YUPEKIECHUSIX BBICIIETO MPO(PECCHOHATBHOTO 00pa30BaHMs.

B nacrosiiiee BpeMsi OJHUM U3 OCHOBHBIX KPUTEPHUEB, OMPEACISIONINX
3 PeKTUBHOCTH y4eOHOro Mpolecca, SBJISIETCS BO3MOXHOCTh MPUMEHUTH 3Ha-
HUS U YMEHUS (B TOM YHUCJE€ — B 00JaCTH MHOCTPAHHOTO S3bIKa) B HEMOCPE/I-
CTBEHHOM MNPAKTUYECKOW AEATENbHOCTHU. [IpakTHUecKoe MCIOIb30BAHUE HHO-
CTPAHHBIX SI3bIKOB B NPO(EeCCHOHATBHON NeATEIbHOCTH CBSI3aHO ISl OO0Jb-
IIMHCTBA BBIITYCKHUKOB BY30B, IJIaBHBIM 00pa3oM, C HMX HAMpaBlICHUEM WU
npoduiaeM 00yUdeHuUs.

Y4ebHoe mocobue ComepXuT MpopecCHOHATBHO-HATIPABICHHBIM MaTepUal
Ha HEMEIKOM sI3bIKe MO HampaBjeHusM ToArotoBku 38.03.01 «OkoHOMUKAY,
38.03.02 «MeHeKMEHTY, Il MaruCTPaHTOB U aCIIUPAHTOB.

[Tocobue cocTouT UX TpeX 4YacTeu, KaxkJas U3 KOTOPBIX COJEPKUT MPEeIu-
CJIOBUE, BBEJICHHE, MOCIIEA0BATEIBLHO MU3JI0KEHHBIM JIEKCUUECKUA U rpaMMaTH-
YECKUI MaTepual, IPUIOKEHHUS.

Yacts | (BBonHas) coctouT u3 6 ypokoB. OCHOBHOM 3a/1ayeil IEKCHYECKOTO
U TpaMMATHYECKOr0 MaTepuaja JTaHHOM 4YacTH SIBJISETCS BBEJACHUE U aKTH-
BU3aIUs TPOPUIBHOrO NpodhecCHOHATbHO-OPUEHTUPOBAHHOTO JIEKCUYECKOTO U
IrpaMMaTUYECKOro Marepuasga SJKOHOMHUUYECKON TEMATUKH, YTO TOTOBUT CTYACH-
TOB K BOCIPHUITHIO OPUTHMHAIBHOTO ayTEHTUYHOIO MaTepuana J10CTaTOYHO
BBICOKOTO YPOBHS CIOKHOCTU OCHOBHOM 4HacTu II. Kaxawiii u3 ypokoB yactu [
UMEET OJIHOTUITHYIO CTPYKTYPY U BKJIIOYAET B ceOs:

1. OcHOBHOI1 TEKCT ypoKa
Jlexcuueckue yrmpaKHEHHS U YIIPaXKHEHUS! Ha CIIOBOOOpPA30BAHNE;
I'pammaTnyeckuii MmaTeprall
['pammaTryeckue ynpakHeHus
OpuruHaibHbIe TEKCTHI 17151 Ay JUTOPHON pabOTHI;

I'moccapnit

7. JlabopatopHasi paboTa, COCTOSIIAsl U3 BOMPOCOB M3 00JIACTH JICKCUKH,
IrpaMMaTHKU U COJIEpkKaHUSI OCHOBHOT'O TEKCTa YPOKa.

Kaxnpiil ypok yactu Il cogepKuT KOMIUIEKC pa3HOOOPa3HBIX YIPaKHEHUM
Ha BCE BUJbI peueBoi nedaresnbHOCTH. Ocoboe BHUMaHUE YIENsIeTCsl BOIIPOCaM
Pa3BUTHUSL YMEHUSI YTEHUS U MEpPeBOJia, T.€. OOYUYEHHIO CTpATerusiM YTCHHUS U
NOHUMAaHUs, a TaK K€ CIoco0aM PACKPBITHUSI 3HAYEHHS] HE3HAKOMBIX CIIOB H
noustuii. Yacts Il (ocHOBHAs) cocToUT U3 12 ypOKOB, BKIHOUYAIOIIHNX:

1. OcHOBHOI1 TEKCT ypoKa

2. CHHCOK CIJIOB K TEKCTY

3. VYmnpaxxHeHHSs K TEKCTY
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4. T'pamMaTnueckuii MaTepual

5. Jlekcuko-rpaMMaTU4eCKUe yIIpaKHEHUS

6. TeKCThI 111 aHHOTUPOBAHUS U pedeprupOBaHUS

B crpykrypy wactu III mocoOusi BKiIIOUEHBI KOMMYHUKATHUBHBIE TEMBbI,
U3YYEHUE KOTOPBIX IO3BOJUT CTYJECHTaM OOIIAThCS B CUTYyalUsX JEJIOBOM
3apyOeKHON TOE37KU, OOLIEHUsI ¢ 3apyOeHBIMHU MapTHEpaMu IO BOIPOCAM
3aKyIOK TOBapa, MOCELIEHUS SIPMAPOK U BBICTABOK U T.J.

ITocobue comepkuT pasnen «ITHUKA U SA3bIKOBBIE 0COOCHHOCTH TelIe(OHHBIX
MIEPETOBOPOBY, YTO MOXKET OKa3aTh CTYJCHTaM peajbHYyIO MOMOIIb B OymyIiei
npodeccuoHanbHON JesATENbHOCTH, MOCKOJIbKY padoTa YKOHOMHCTA M MEHE/I-
Kepa B 3HAUUTEILHON CTETICHU CBS3aHA C TEIC(POHHBIMU TIEPETOBOPAMH, B TOM
yucie — ¢ 3apyOeKHBIMU TIapTHEpaMu. B MaHHOM paszfene paccMaTpUBaIOTCS
CJIEYIONINE BOMPOCHI: CTHJIh Tele()OHHBIX MEPErOBOPOB, cXeMa TeaehOHHOTO
pasroBopa, oOpallleHHe ¥ Havyajio pa3roBopa 1o TesnedoHy, JUUYHOE OOIICHUE U
o011IeHEe Yepe3 MOoCpeJHUKa, TeEMAaTHKa TeIe(OHHBIX MTEPErOBOPOB, 3aBEPILICHUE
pasroBopa 1o TesnedoHy U Jp.

TexkcThl 7151 cCaMOCTOSATEIBHOTO UYTEHUS, pepepUpOBaHUS U aHHOTUPOBAHUSA
C COOTBETCTBYIOIIUMH YIPAKHEHHUSIMHU, PUBEACHHBIC B MMOCOOMH, MO3BOJISIOT
CTyJIeHTaM, MarucTpaHTaMm W aclupaHTtaMm c(hopMUpOBaTh HABBIKM CAMOCTOS-
TEIBHOTO U3YYEHUS] OPUTMHAIBLHOUN TPpo(deccHoHaIbHO-OPUEHTUPOBAHHON JIUTE-
paTyphl M COCTaBIICHUSI aHHOTAIUK U pedepaTuBHBIX 0030poB K TekctaMm. [lepen
JAHHBIMU TEKCTaMHU MPEJCTABICHbl PEKOMEHJALMU, IUIAH W KIHIIE JJIs
pedepupoBaHus TEKCTOB TPOPECCHOHATILHON TEMATHKH.

[TpodeccrnonaTbHO-OPUEHTUPOBAHHBIM XapaKTEP TEKCTOBOTO M JIEKCHKO-
rpaMMaTUYeCKOT0 Marepualia pacCUuTaH Ha JalibHEHIIee pa3BUTHE HABHIKOB
YCTHOM M NMUCBMEHHOM peuM B pe3yibTaTe OBJAJEHUS PEUEBBIMHU OOpa3liamu,
COJICpKAIllUMHU HOBBIC JIEKCUUECKue siBjieHus. KpoMe Toro, u3ydeHue JTaHHOTO
Kypca pa3BUBaeT JIOTMYECKOE MBIIUICHUE, YCTaHABIMUBAET, YIAyOJseT W
pacimupsier MEXAUCHUIUIMHAPHBIE CBSI3M, PACKPHIBAET B3aMMOCBSA3b SI3bIKA U
KYJbTYpPbl, IOBBIIIAET SA3BIKOBYIO KYJIbTYpY CTYIEHTA, BOCIHTBHIBAET B HEM
TaKUE€ KayecTBa, KaK YyBCTBO OTBETCTBEHHOCTH, CAMOYBA)KEHHE U YBa)KCHUE
JIPYTUX KYyJIbTYp, KOMMYHHKAOEJIbHOCTh, CIIOCOOCTBYET pACIIMPEHUIO Hay4y-
HOTO, YKOHOMHYECKOTO, JTUHTBUCTUYECKOTO U OOIIEr0 Kpyrozopa CTyJEHTa, a
TaK)K€ TOBBIIIAET €r0 KOHKYPEHTOCIOCOOHOCTh Ha POCCHUUCKOM W MEXJIyHa-
POAHOM pPBIHKE TPYyJa.

[IpaBuna u HOpMBI OQOPMIICHUS MEJIOBOM KOPPECIOHACHIIMHN; TEPMUHO-
JIOTUYECKUN CJIOBAPh MO KOHOMHUYECKOW TEeMAaTHKE CTOCOOCTBYIOT CHIKECHUIO
YPOBHSI TPYIHOCTH TIpu paboTe Haa Tpo(ecCHOHATBHON ITUTEPATypold U
JOKYMEHTAIIMEN HA HEMEIIKOM SI3bIKE€ B COOTBETCTBYIOIIECH OTPACIy 3HAHHM.

PexomeHyeTcss u3ydyeHUEe YpOKOB B MPE/JIOKEHHOW B MOCOOMHU TOCIEN0-
BaTEJIbHOCTH, TaK KaK y4eOHBIN MaTepual OpraHu30BaH IO NMPUHIIMIY yBeIude-
HUS TPYAHOCTH U IOCTENIEHHOMY JCTaTU3UPOBAHUIO HH(POPMAITUH.



GESPRACHSTHEMEN

GESPRACHSTHEMA 1
«HANDELSBERUFE UND TATIGKEITEN IM HANDEL»

I. Einleitung der Vokabeln. Notieren Sie sich den Wortschatz zum Thema
und iibersetzen Sie die Sitze.
1) Tatigkeit, f (en) — neaTeTbHOCTH
Es gibt verschiedene Arten von Handelstétigkeiten fiir die Fachleute.
2) tatig / zustdndig sein — ObITh 3aHATHIM (pabOTaTh), /OTBETCTBEHHBIM
Ich bin im Marketing titig und meine Freunde sind fiir die Produktion in
unserem Werk zusténdig.
3) herstellen — stellte her — hergestellt - mpousBoauTH
Dieses Unternehmen hat vor kurzem sehr gute und moderne Maschinen
hergestellt.
4) Sprach-, Fach-, Deutschkenntnisse, (pl.) — s3bIKOBBIC, CIEIHATbHBIC
KOMIICTCHTHOCTb ) 3HAHUS (HEMEIIKOTO SI3bIKA)
In der BRD werden Deutschkenntnisse gebraucht.
5) Verwaltung, f (en ) — pykoBOJICTBO, yIIpaBJICHHE
Er arbeitete in der Verwaltung dieses Werkes.
6) Arbeitsstelle, f (n) — mecTo paboThI
Sie hat eine neue Arbeitsstelle gesucht und gefunden.
7) Joint Venture, n (aHIJI.) — COBMECTHOE HPEIIIPUSATUE
Unseres Joint Venture wurde in diesem Jahr gegriindet.
8) Schwerpunkt, m (e) — TpyaHOCTH
Der Schwerpunkt dieser Verhandlungen(nmeperoBopsi) ist den
Vertragsstornierung (pacTopxeHue J0roBopa)
9) vertreiben — vertrieb — vertricben — pekiIaMUpOBaTh, »MIPOABUTATH
TIPOAYKIIHIO
Sie vertreiben ihre Produkte fiir ausldndische Kunden (kiueHTbI)
10) Vertrauen, n — 1oBepue
Diese Fa. versucht das Vertrauen der Kunden zu gewinnen. (3aBoeBaTh)

Merken Sie sich auf die Synonyme zu:

herstellen = produzieren = anfertigen = erzeugen

Produkte (pl.) = Waren (pl.) = Erzeugnisse (pl.) = Giiter (pl.)
Kaéufer, m = Kunde, m

Bereich, m = Branche, f = Zweig, m = Gebiet, n = Filiale, f
Fabrik, f = Werk, n = Betrieb, m

Bericht, m = Vortrag, m



II. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text
Berichte der Berufstditige aus verschiedenen Léindern

I. Hans Henkes wohnt seit zweieinhalb Jahren in Amsterdam,
Niederlande. ER arbeitet fiir eine amerikanische Computerfirma. Diese Firma
entwickelt eigene Technologien, stellt mit diesen Technologien eigene
Konsumprodukte her. Hans ist im Verkauf und im Marketing tétig und ist jetzt
fiir ganz Europa zustdndig.

Er hat seine Hochschulausbildung in den USA gemacht. Dort har er
Deutsch studiert und sein Hauptfach war eigentlich Deutsche Geschichte, Politik
und Wirtschaft. In diesem Land hat er auch seine Diplomarbeit geschrieben.
Diese Diplomarbeit beschéiftigt sich mit dem Automobilbereich. Es geht um
einen Vergleich zwischen zwei deutschen Autoherstellern.

Wihrend seines Studiums hat er zwei Sommer in Deutschland gearbeitet,
bei einer Maschinenfabrik in Esslingen am Neckar, in Baden-Wiirttemberg. Das
ist die Heimatstadt von seiner Mutter. Diese Maschinenfabrik stellt Pressen,
hydraulische und mechanische Pressen, fiir die Automobilindustrie her. Also in
den gleichen Bereichen, wo Hans studiert hat. Diese Berufserfahrung in
Deutschland war sehr hilfreich fiir seine gegenwértige Karriere! Er kann seine
Deutschkenntnisse gut brauchen. Wenn man im Ausland ist, dann braucht man
auch ein bisschen Erfahrung mit der Sprache und mit der Kultur. Und man sieht
andere, zum Beispiel Amerikaner, die kein Wort Deutsch konnen, und das ist,
natiirlich, ein Nachteil. Hans hat in der BRD ziemlich viel Kontakt mit
deutschen Kunden im Verkauf, und darum muss man ziemlich gute
Sprachkenntnisse haben, auch in der Wirtschaftssprache.

II. Was fiir Satoko Akasaka betrifft, so ist sie aus Japan und wohnt in
Kawasaki, zirka eine Stunde von Tokio entfernt. Zurzeit arbeitet sie in einem
Patentanmeldebiiro, und zwar in der Verwaltung. Sie fiihren téglich viele
Kundengespriche und verwalten elektronisch die Daten der Kunden. Bei ihnen
braucht man viel Englisch, denn die meiste Korrespondenz ist auf Englisch.
Deutsch braucht Satoko fiir die Bescheinigung von deutschen Patenten.

Von Beruf war diese junge Frau als Bankangestellte in der Abteilung fiir
Kreditkarten tatig. Jetzt ist sie aber auf der Suche nach einer neuen Arbeitsstelle.
Sie mochte gerne in einer kleinen deutschen Firma in Tokio arbeiten. Aber dort
muss man auch gut Englisch konnen, und das ist fiir sie ein Problem. Und man
braucht auch Fachkenntnisse in einem bestimmten Gebiet wie Export/Import.
An der Universitdt hat Satoko den Abschluss in Soziologie gemacht und ein
wenig Wirtschaft studiert. Vor kurzem war sie in Deutschland, hat Sprachkurse
an der Universitit und am Goethe-Institut besucht.

III. Merken Sie sich auf einen Portrdt von Christian Garbrecht aus
Kolumbien. Er ist in Argentinien geboren und hat in der deutschen Schule in
Buenos Aires studiert. Danach hat er als Wirtschaftsingenieur, auch in Buenos
Aires, studiert und am Ende seines Studiums in einer deutschen Firma, der
MUNCHENERRUCKVER-SICHERUNG in Buenos Aires, gearbeitet. Am
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Anfang war er Assistent der Leitung der AuBenstelle der MUNCHENER RUCK
in Buenos Aires und nach einem Jahr Ausbildung war er nach Deutschland
geflogen und hat dort eine zweijihrige Ausbildung im Mutterhaus der MUN-
CHENER RUCK gemacht. Danach ist er in die MUNCHENER RUCK Buenos
Aires zuriickgekommen und hat die Stelle des stellvertretenden Leiters
tibernommen.

IV. Noch eine junge Frau will iiber sich erzdhlen. Sie heifit Tamara
Dubowzowa und wohnt in der Stadt Minsk, Weillrussland. Sie hat an der
Minsker Linguistischen Universitit Deutsch studiert, um Deutschlehrerin zu
werden. Aber nach dem flinfjdhrigen Studium hat sich bei ZEISS-BELOMO,
einem Joint Venture in Minsk, beworben.

Dieses Joint Venture existiert seit 1995. Sie produzieren in erster Linie
feinmechanisch-optische Gerite. Diese Produktion ist in vier Fertigungsbereiche
aufgeteilt: Optik, Mechanik, Montage und Elektromontage. Sie befinden sich
noch im Aufbau, aber zurzeit haben sie zweihundertneunzig Mitarbeiter und sie
planen, sich zu erweitern. Die Arbeit bei ZEISS-BELOMO gefillt Tamara sehr,
weil sie hier viel Praxis in Deutsch hat und auch die Moglichkeit, sich weiter
fortzubilden. Die Voraussetzungen fiir die Einstellung waren neben Deutsch
auch andere Fremdsprachen, Computerkenntnisse und Biiroorganisation. Ihre
jetzigen Aufgaben sind Ubersetzen, Dolmetschen, Hotelreservierung, Telefonate
mit Deutschland und mit WeiBlrussland fiihren. Aber die Schwerpunkte ihrer
Arbeit sind Ubersetzen und Dolmetschen. Sie dolmetscht bei Besprechungen,
bei Sitzungen der Geschiftsleitungsebene, bei Gesprachen iiber Qualitidtskont-
rolle. Und sie iibersetzt viele technische Vorlagen, die technische
Dokumentation, Anweisungen zur Qualititskontrolle, Verfahrensanweisungen,
Briefe und Faxe. Sie flihrt auch die Statistiken fiir Personal und Produktion. Zur
Vertiefung ihrer Erfahrungen war sie fiir zwei Wochen in der Firma CARL-
ZEISS in Jena. Dort hat sie ithre Kenntnisse im Bereich der Fachlexik und der
Biiroorganisation erweitert. Tamara will auch ein paar Worte liber das Joint
Venture ZEISS-BELOMO sagen. Dieser Betrieb ist seit vorigem Jahrhundert
weltweit bekannt. Neben den Gerdten fiir astronomischen und biologischen
Entdeckungen der Wirtschaftler in der ganzen Welt (Lupen, Mikroskope,
Objektive) stellen sie auch beste Augengliser verschiedener Art her: Lesebrille,
Sonnenbrille, Rauchglasbrille und randlose Brille. Die reichsten Leute der Welt
betrachten es als Ansehen solche Brille zu tragen.

V. Jetzt mochte Hamza Choufani von seinem Leben ein bisschen berichten.
Er lebt in Agadir, Marokko. Agadir liegt an der Atlantikkiiste im Siiden
Marokkos. In Deutschland ist Agadir als Touristenort bekannt. Sechzig Prozent
der Touristen sind Deutsche. Davon kann man sagen — es sind neunzig Prozent
aus den neuen Bundeslandern. Hamza ist in Deutschland gro3 geworden und hat
eine Lehre in Kiel als Hotelkaufmann gemacht. Er ist verheiratet und hat einen
Sohn. Vor einigen Jahren hat er bei der TUI als Reisebetreuer gearbeitet, hier in



Agadir. Er ist dann noch acht Jahre als Stewart bei der ROYALE MAROC
geflogen.

Vor fiinfzehn Jahren hat er ein Restaurant in Agadir eroffnet. Das
Restaurant bietet internationale Kiiche, aber auch deutsche Kiiche. Vor etwa
fiinf Jahren hat er eine Gesellschaft mit einem deutschen Partner gegriindet. Sie
haben die Vertretung von LOWENBRAU -Bier in Marokko iibernommen. Sie
vertreiben gegenwirtig deutsches Bier im Siiden, demnichst wird das auch in
Casablanca, Rabat und in anderen Stadten Marokkos getan.

VI. Und jetzt spricht der letzte Person iiber sich selbst. Er heif3t Prakash
Kejriwal und ist einundzwanzig Jahre alt. Er wohnt in Neu-Delhi, Indien, ist
Kaufmann und arbeitet bei seinem Vater in seiner Exportfirma KEJRIWAL
ENTERPRISES. Er hat Deutsch gelernt, weil sie viele Geschiftskontakte mit
Deutschland haben. Die Firma KEJRIWAL ENTERPRISES wurde im Jahre
1963 gegriindet. Sie handelt also mit einer groBBen Auswahl von Produkten,
insbesondere mit Lebensmitteln, zum Beispiel Honig, aber auch
Lederbekleidung, Baumwolle, Marmor und Teppiche. Hauptsiachlich haben sie
Geschiftsbeziehungen mit Europa und den USA. In Europa sind es vor allem
England, Deutschland, Frankreich und Russland. Hier arbeitete Prakash drei
Jahre auf Teilzeit gleich nach dem Abitur. An der Universitit hat er
Wirtschaftswissenschaften studiert. Wahrend dieser Zeit wurde er drei Monate
in jeder Abteilung, wie Verkauf und Finanzen, ausgebildet. Jetzt, nach dem
Studium, arbeitet er auf Vollzeit bei seinem Vater. In den letzten vier Jahren ist
er mehrmals nach Europa und insbesondere nach Deutschland gefahren. Er hat
personliche Kontakte mit den wichtigen Kéaufern gekniipft. In KEJRIWAL
ENTERPRISES ist Prakash fiir Honigexport und Lederexport zustidndig und hat
dafiir die finanzielle Verantwortung. Deutschland ist heute der
Hauptgeschéftspartner dieser Fa. (Firma). Seine Deutschkenntnisse haben
Prafash immer viele Vorteile in Deutschland gebracht. Es macht einen guten
Eindruck, dass er mit den Fachleuten Deutsch spricht, dass er sich normal
unterhalten kann. Auch die Atmosphire wird leichter und freundlicher. Seine
Deutschkenntnisse haben ithm geholfen, das Vertrauen seiner deutschen Partner
zu gewinnen. Auch die Geschifte werden noch besser in KEJRIWAL
ENTERPRISES laufen, so hoffen Prakash und sein Vater.

I11. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Herstellungsland, n PYKOBOJSIIE OPTaHBbI
Konsumprodukte, pl MeCTO paboThl
Berufserfahrung, f MPOAYKThI TUTAHUS
Fachkenntnisse, pl OCHOBHAa 3aJ1a4ua
Geschiftsbrief, m IBIMYATBIE OUKU
Wirtschaftssprache, f NOTPEeOUTENBCKUE TOBAPHI
Verwaltungsbereich, m ClelMaIbHbIE 3HAHUSA



Abteilung, f IJIaBHBIE TAPTHEPHI 110

OouzHecy
Arbeitsstelle, £ AKCKYpPCOBO/]I
Jointventure, n OTHCII
Schwerpunkt, m JIEJIOBBIE CBSA3U
Lebensmittel, pl nepecTpaxoBKa
Rauchglasbrille, pl CTpaHa-U3rOTOBUTEIIb
Hauptgeschéftspartner, pl Hayka 00 YKOHOMHKE
Riickversicherung, f npoeccruoHanbHBIN OIBIT
Geschéftsbeziehungen, pl COBMECTHOE MPEANPUATHE
Reisebetreuer, m SI3BIK DKOHOMHKH
Wirtschaftswissenschatft, f MIPOM3BOJICTBEHHOE YKa3aHUE
Verfahrenanweisung, f JIeJI0Basi KOPPECTIOHACHIIUS

IV. Bilden Sie Wortfamilien von den Wortern: Land, n; Teil, m; Geschaft,
n.

V. Wie heiit es im Deutschen? Bilden Sie die Sitze mit diesen
Wortgruppen.

1) pa3zpabarbiBaTh (pa3BUBaTh) CBOM COOCTBEHHBIE TEXHOJIOTUU;

2) NpoU3BOAUTH MOTPEOUTENHCKUE TOBAPHI;

3) ucnoJyib30BaTh 3HAHUSI HEMELIKOTO S3bIKa;

4) paboTath B amnmnapare yrnpaBJICHUS;

5) exeAHEeBHO BECTH MHOTO JIEJIOBBIX IEPETOBOPOB C KIIMEHTAMH;

6) 0OpaTUTh BHUMaHWE HA YTO-JINOO;

7) UCKaTh HOBOE MECTO pabOThI;

8) 3aHMMaTh MECTO 3aMECTUTEIISI (BPHO) YIIPABIISAIONIETO;

9) ycTpouThcst Ha pabOTy COBMECTHOE TIPEANIPHUSATHUE;

10) B mepBy10 ouepeib IPOU3BOIUTH TOUHBIE PUOOPHL;

11) nepeBoauTh (YCTHO HA MHOCTPAHHBIN S3bIK) HAa IEPErOBOpax, 3aCEIAHUAX U
00CYK/ICHUSIX;

12) pacumpsTh 3HaHHS B 001aCTH CHIELMAIBHON JIEKCUKH;

13) npou3BOAUTH JyUYIIME B MUPE OYKU PA3TUYHOrO Ha3HAUCHMUS;

14) ObITh U3BECTHBIM KaK KypOpT;

15) otkpbIBaTh pectopaH (pupmy, MpeaCTaBUTENbCTBO);

16) ToproBarb MUPOKUM BEIOOPOM HU3IEIHIA;

17) umeth nenoBbie KOHTaKTHI ¢ EBponoit u CIILA;

18) paboTaTh HEMOJIHBIN (ITOTHBIN) paOOUHii ICHB;

19) ycTanaBnuBaTh TMYHbIE KOHTAKTHI C BAXKHBIMU KJIMEHTAMU (MIOKYIATEISIMHU );
20) orBeuats (2 Bap.) 3a GUHAHCHI U IKCIIOPT.
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VI. Setzen Sie die passenden Worter ein.

1. Wenn man im Ausland ist, dann kann man seine ... gut brauchen.

2. Tamara Dubowzowa arbeitet in emmem ... das in erster Linie
feinmechanisch-optische Gerite produziert.

3. Hans Henkes hat in den USA seine ... geschrieben.

4. Prekash Kejriwal hat personliche ... mit den wichtigen Kunden gekniipft.

5. Christian Garbrecht war nach ein Jahr ... in Mutterhaus nach Deutschland
geflogen.

6. Chamza Choufani hat vor etwa flinf Jahren eine ... mit einem deutschen
Partner gegriindet.

7. Prakash Kejriwal ist fiir Honig- und Lederexport zustdndig und hat dafiir die
finanzielle ... .

Kontakte (pl.); Ausbildung, f; Verantwortung, f; Diplomarbeit, f;
Deutschkenntnisse (pl.); Joint Venture, n; Gesellschatft, f.

VII. Beantworten Sie die Fragen zum Thema «Handelsberufe und
Tatigkeiten im Handel».

1. Mit welchen Fachleuten haben Sie Bekanntschaft gemacht?
2. Wo und welche Ausbildung haben sie gemacht?

3. Was sind (sie) ihre Berufe und Positionen?

4. Wo (in welchen Landern) arbeite(te)n sie?

5. Welche Tiétigkeiten fiihren sie?

6. Was sind ihre Pflichte bei der Arbeit?

7. Haben einige von ihnen Kontakte mit Ausland gekniipft?

8. Wie und wo haben sie ihre Deutschkenntnisse gebraucht?
9. Produzieren etwas ihre Firmen?

10. Als was wollen sie in der Zukunft arbeiten?

Grammatik und grammatische Ubungen zum Thema
Aptukiau / Artikeln

1. Ymo maxoe apmuxip?
Omo TpamMMaTH4YeCKOE SIBIIEHHE, OTCYTCTBYIOIIEE B PYCCKOM S3BIKE, HO
UMEIOIee OMpeesioniee 3HA4eHUE IS CYIIECTBUTEIBHOTO B POMaHO-
reépMaHCHX SI3bIKaX.
2. /{na uezo cywecmeyiom apmukiu 6 HeMeyKkom a3vike?
ApPTUKITE B HEMEIIKOM SI3BIKE YIIOTPEOJSETCS Tepen CYIIeCTBUTEIBHBIM |
OTIpEZICTISICT €r0 PO/, YUCIIO U MaICK.
3. CKobKo apmukieii 6 HeMeukom A3vike?
Paznuuatror onpenenennsiii (der,die,das) u HeonpeaeneHHbIi (€in,eine) apTHUKJIb.

der — m.p.

{ein eine  die ~ > k.p., MH. YHCIIO
das — cp.p.
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4. Kozoa ynompeodnarwomca imu apmuriu?

Ecnu B mpennokeHur pedb UJET O BIOJHE OMNPEeICHHOM, €IUHCTBEHHOM B
CBOEM pOJI€ WIH YK€ YINOMSHYTOM B MPEIbIAYIIUX MPEIOKCHUSIX JIUIEC WU
peaMeTe, TO YIoTpeOsieTcs OnpeieICHHbIN apTUKIIb KaK B €IMHCTBEHHOM, TaK
¥ BO MHO>XECTBEHHOM umuciie. Ecnu npeaMer ouH U3 MHOTHX WUJIM YyIIOMUHAETCS
BIIEPBbIE, TO B €JAMHCTBEHHOM 4YHCJE CYLIECTBUTEIHHOE YHOTPEOISETCS C
HEOTPE/ICTICHHBIM apTUKJIIEM, @ BO MHOYKECTBEHHOM YHCJIE BOOOIIIE O€3 apTHKIIS.
5. Cosenaoaem iu poo cyuwyecmeumeibHblX 6 HEMEUKOM U PYCCKOM A3bIKAX?
He Bcerna. Hanpumep: der Betrieb — nmpennpustue; das Geschift — marazun
(cmenka); die Hochschule — By3; Ho die Schule — mikoia, das Geschéift — nerno.

6. Kak onpedenums poo cywiecmeumeibHo20 no ciogapio?

B HeMeuko-pyccKux CcIIOBapsiX pOJA CYILIECTBUTEIBHOTO 0003HAYaeTCAd HE
apTUKIeM, a OyKBO#, KOTOpast eMy cooTBeTcTByeT: der — m, das — n, die — f wim
pliiral. Hanpumep: Name, m — umsa, damuius; Buch, n — kuura; Prifung, f —
sk3aMeH. dopmMa MHOXKECTBEHHOTO YHCJa CYIIECTBUTEIBHOrO (KpaTKo)
nuieTcs nocie 3toro 6e3 aprukisa. Hanpumep: Buch, n, — er, Priifung, f—en
7. U3mensiercst i1 apTHKJIb B HEMELIKOM fI3bIKe?

Jla. ApTUKIIA CKIIOHSIIOTCSI, T.€. UBMEHSIIOTCS IO Ma/IeKaM:

Nominativ (Nom.) — umeHuTenbHbId, Genitiv (Gen.) — poAUTEIBHBIMH,

Daliv (Dat.) — narensubrii, Akkusativ (Akk.) — BUHUTETBHBIH.

8. Kakum o0o0pa3oM CKJIOHSIIOTCS ApPTHKJIAM B PYCCKHX, HO He
CYyHIeCTBYIOIIMX B HEMEIIKOM fI3bIKe Majieskax?

JIns 3TUX 1enen CylecTBYOT MPEMIOrd IBOMHOIO YIIPABICHUS, HalpUMEp Ha
BOIIPOCHI Kyna?, koraa? u kem? (PyCCKUH — MpPEeMIOKHBIA U TBOPUTEIbHBIMI
najeKy) oTBevaroT Hemerkue nafaexu: Akk. m Dativ.

9. Ha kakoM MecTe pacHoJIaralOTCs NpeNor M NPUJIAraTejbHOEe IMPH
HAJINYUM APTUKJIEH?

B cioBocoueTaHusIX C CYIIECTBUTEIbHBIMM Ha IEPBOM MECTE€ HaXOJUTCS
npeJior, 32 HUM apTUKIIb, 3aTE€M MpujaraTeiabHoe (€CIM OHO €CTh B JIAHHOM
CJIOBOCOYETAHHH) U TIOCJI€ HETO — CYIIECTBUTEIBHOE.

Hanpuwmep: in einer (Dat.) grossen Firma; ins (in das) (Akk.) moderne Instititut

Tabelle 1. Die Deklination des bestimmten und unbestimmten Artikels.

Kasus (M.p.) m n (cp.p.) | (x.p.) f pl (MH.4.)
Nominativ Der \(ginar/das eine\‘?i?
Genetiv Des (eines) einer der
Dativ (Wo) (Wann) Dem (einem) einer der den
Akkusativ (Wohin) Den das die

einen ein eine
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Tabelle I1. Priipositionen

Dat—AKkk
Gen Dat AKkk Wo / Wohin
wdhrend — | aus —u3 bis — 1o an—Ha,y, K, B
BO BpeMs, B TeUeHUE | bei —y, pu durch — CcKBO3b, | auf — Ha, 10, B
trotz — HECMOTPSI gegeniiber gyepes, 1o hinter — mo3anu, 3a
infolge — u3-3a HaIpOTUB fiir — nns, 3a in — B, 3a, Ha, 4epe3
statt — BMECTO mit — ¢ gegen — IPOTHUB (o Bpem.)

nach — nociue, o
seit—¢

ohne — 0e3
um — BOKpyT

neben — OKOIO, PSAIAOM,
BO3JIE

von — 0T, 0
zu — K, U1, HEe

tiber — Han, o, uepes, 3a

unter — TIOO, CPEJH,
MEXTY

vor — Tepe, 110, OT

zwischen — MeXIy

Ubung 1. Finden Sie im Text 1 alle Pripositionen und bestimmen Sie den
Kasus der Substantive / Haiinutre B Texkcre 1 Bce nmpeayiorn u onpeaeaure
najaex cynecTBUTeNbHbIX.

Ubung 2. Stellen Sie die Wortgruppen in Klammern im passenden Kasus
ein, Ubersetzen Sie die Sitze / ynmorpe6uTe c/ioBOCOYETAHUSI B CKOOKAX B
COOTBETCTBYIOIIEM MajIekKe.

1. Mit (mein Freund) gehen wir am Sonnabend ins Kino.

. Seit (dieses Jahr) bin ich Student.

. Nach (der Unterricht) fahren wir gewohnlich in (das Institut).

Seit (drei Jahre) wohne ich bei (mein Bruder).

Er erzahlt von (seine Arbeit) an (die Firma).

. Unsere Gruppe kommt aus (die BRD).

. Der Professor geht durch (die Halle) und spricht mit (die Studentin).

. Das Werk erzeugt Maschinen fiir (dieses Land).

Unser Betrieb ist Sieger in (das Wettbewerb) fiir (die Erh6hung) der Qualitét
der Erzeugnisse.

10. Die Studenten bitten (der Professor) um (eine Konsultation).

11. Wir interessieren uns fiir (dieses Problem).

12. Ohne (deine Hilfe) werde ich mit (diese Arbeit) nicht fertig.

13. Ohne ihn kann ich (der Text) nicht iibersetzen.

14. Es handelt sich um (die Lieferung) (die Produktion) unseres Werkes in
andere Lander.

15. Nach (die Vorlesungen) fahren wir nach Hause.

16. Wir gehen zu (die Vorlesung).

17. Der Student erzahlt von (sein Diplomprojekt).

18. Die Arbeiter in (unser Betrieb) kimpfen um (eine hohe Arbeitskultur).

19. Die Jugend nimmt an (die Bewegung) fiir hohe Qualitit (die
Bedienung) teil.

NI e NNV I NN )
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20. Wir unterhalten uns mit (der Lektor) liber (die Technik) (die Zukuntt).
21. Nach (die Vorlesung) stellen die Studenten verschiedene Fragen an (der
Lektor).

Ubung 3. Setzen Sie die Artikeln der Substantive in den passenden Kasusen
ein!

1. Bereich, m Arbeit, f

(Dies...) Diplomarbeit beschiftigt sich mit... Automobilbereich.

2. Studium, n Fabrik,

Wahrend (mein...) Studiums habe ich zwei Sommer in Deutschland, bei (ein...)
Fabrik gearbeitet.

3. Uni(versitit), f

Ich bin Studentin an ... Uni in Brisbain, Australien,

4. Kiiste, f

Agadir Hegt an ... Atlantikkiiste im Suden Marokkos.

5. Information, f

Vor einigen Jahren habe ich bei... TUI(nform) als Reisebetreuer gearbeitet.
6. die USA, Staat, m

Ich bin Burger ... USA und wohne in Aurora, in ... Bundesstaat Illinois.

7. Bau, m

Zuerst war ich Ingeneur in ... Anlagenbau.

8. Geber, m

Es ist nicht typisch fiir Amerikaner, bei (ein...) Arbeitgeber zu bleiben.

9. Beispiel, m

Bei CATERPILLAR stellen wir viele schwere Baumaschinen her, wie zu ...
Beispiel Hydraulikbagger.

10. Welt, f

CATERPILLAR hat hundertsiebenundachtzig unabhiangige Héandler in ...
ganzen Welt, darunter viel in Europa.

11. Biiro, n, Verwaltung, f

Zurzeit arbeite ich in (ein...) Patentanmeldebiiro und zwar in ... Verwaltung.
12. Bescheinigung, f, Anerkennung, f

Deutsch brauche ich fiir ... Bescheinigung von deutschen Patenten, fur...
Anerkennung, meistens bei Chemie und Maschinen.

13. Suche, f, Stelle,f

Ich bin jetzt auf... Suche nach (ein...) neuen Arbeitsstelle.

14. Firma,f

Ich mochte gerne in (ein,..) kleinen deutschen Firma in Tokio arbeiten.

15. Schule,

Christian Garbrecht hat in ... deutschen Schule in Buenos Aires studiert.

16. Firma, f

Ich arbeite fiir (ein...) amerikanische Computerfirma. 17.Technologie, f
Diese Firma entwickelt eigene Technologies stellt mit (dies...) Technologien
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eigene Konsumprodukte her.

18. Verkauf, m

Ich bin in ... Verkauf titig.

19. die USA (pl.)

Ich habe meine Ausbildung in ... USA gemacht.

20. Fabrik, f ;Industrie, f

(Dies...) Maschinenbaufabrik stellt Pressen fiir ... Autormobilindustrie her.

21. Botschaft, f

Ich arbeite bei ... Botschaft.

22. Messe,

Man muss auf ... Messe eigentlich sehr viel Deutsch sprechen.

23. Land, n; Sprache, f; Kultur, f

Wenn man in ... Land ist, dann braucht man auch ein bisschen Erfahrung mit ...
Sprache und mit ...Kultur.

24, Stadt, f

Ich wohne in ... Stadt Minsk.

25. Bau, m

Wir befinden uns noch in ... Aufbau.

26. Einstellung,

Die Voraussetzungen fiir ... Einstellung waren neben Deutsch auch andere
Fremdsprachen.

27. Vertiefung, f ; Firma, f

Zu ... Vertiefung meiner Aufgabe war ich fiir zwei Wochen in ... Firma CARL-
ZEISS, Jena.

28. Jointventure, n

Nun will ich ein Paar Worte {iber ... Jointventure ZEISS-BELOMO sagen.

29. Vater, m

Ich arbeite bei (mein ...) Vater in (sein ...) Exportfirma.

30. Auswabhl, f'; Beispiel, m

Wir handeln also mit (ein ...) groBen Auswahl von Produkten, zu ... Beispiel
Honig.
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TEST ZUM GESPRACHSTHEMA 1
1. Die Fa. entwickelt eigene Technologie und ... mit dieser Technologie eigene
Konsumprodukte ... .
a) nimmt ... teil;
b) stellt ... her;
c¢) ruht sich ... aus;
d) bildet heran.
2. Seine Diplomarbeit beschiftigt sich mit ....
a) Auswahl;
b) Bedeutung;
¢) Studium,;
d) Automobilbereich.
3. Bei ihnen braucht man viel ... , denn die meiste Korrespondenz ist auf
Englisch.
a) Kunden;
b) Gerite;
¢) Studium;
d) Englisch.
4. FEr ... personliche Kontakte mit den wichtigen Kaufern ... .
a) wurde ... gekniipft;
b) hat ... gekniipft;
c) ist ... zu kniipfen;
d) wird ... gekniipft.
5. Seine Deutschkenntnisse haben ihm geholfen, das Vertrauen seiner deutschen
Partner ... .
a) zu gewinnen;
b) gewonnen;
¢) gewinnt;
d) gewinnen.
6. Sie handelt also mit einer grofen ... von Produkten.
a) Entwicklung;
b) Bedeutung;
c¢) Kunden;
d) Auswahl.
7. Von Beruf war diese junge Frau als Bankangestellte in der Abteilung fir ...
tatig.
a) Fachkenntnisse;
b) Kreditkarten;
c¢) Gerite;
d) Ausbildung.
8. Sie hat an der Minsker Linguistischen Universitidt Deutsch studiert, um ... zu
werden.
a) Dolmetscher;
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b) Verwalter;

c¢) Vertreter;

d) Wirtschaftsingenieur.

9. Die Arbeit bei ZEISS-BELOMO ... Thomas sehr.
a) stellt ;

b) gefillt;

) stimmt;

d) ist.

10. Dieser Betrieb ist seit vorigem Jahrhundert ... bekannt.
a) normal;

b) mehrmals;

c) weltweit;

d) leicht.

11. In Deutschland ist Agadir als ... bekannt.

a) Geschift;

b) Schwerpunkt;

c¢) Restaurant;

d) Touristenort.

12. Sie dolmetscht bei ... , bei Sitzungen.

a) Korrespondenz;

b) Besprechung;

c¢) Geschiftsbeziehung;

d) Verantwortung.

13. In KEJRIWAL ENTERPRISES ist er fiir Honigexport und Lederexport ...
und hat dafiir die finanzielle Verantwortung.

a) zustindig;

b) titig;

¢) bekannt;

d) eroffnet.

14. Seine schwache Deutschkenntnisse haben ihm immer viele ... in
Deutschland gebracht.

a) Nachteile;

b) Geschifte;

c¢) Probleme;

d) Beispiele.
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I.

Py0e:xxHbIil KOHTPOJIb 110 Teme 1
Variante |
Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerdte, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

II.

DN A W =

I11.

IV.

I.

Beantworten Sie die Fragen:

Was ist die Arbeit? Welche Bedeutung hat sie?

Worin zog der politische Wandel in Russland nach sich?

Worum geht es im Beruf des Bankangestellten?

Welche jungen Leute eignen sich fiir den Beruf des Fachverkédufers?
Was mufl man bekommen, um den Beruf des Kellners gut zu
beherrschen?

Ubersetzen Sie ins Russische

. Unsere Arbeit ist der wichtigste Bestandteil des gesellschaftlichen und

personlichen Lebens.

. An der Schwelle zum 21. Jahrhundert entstanden neue Arbeitsplitze

im Dienstleistungssektor, besonders im Handel und in den Banken.

. Fir die Karriere des Bankkaufmanns und wum spéter ein

Vorstandsmitglied zu werden, hat dieser Fachmann eine gute
wirtschaftliche Ausbildung bekommen.

. Es gab immer Risiko, wenn die Banken Kreditvergabe vergeben

hatten, ob sie 1hr Geld wiedersehen.

Der Besitzer des Restaurants konnte die schonsten Speisen selbst
zubereiten.

Erzihlen Sie das Gesprichsthema «Mein zukiinftiger Beruf» nach.

Variante I1.
Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerdte, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

I1.

DN A W =

I11.

Beantworten Sie die Fragen:

Wo entstehen jetzt neue Arbeitsplitze?

Was hat im 21. Jahrhundert eine gro3e Bedeutung?
Wie mul} man in der Bank arbeiten?

Worauf warten die Kunden in den Warenhauser?
Welche Dienste gibt es bei einem Kellner?
Ubersetzen Sie ins Russische

. Um gute Geschiftsmoglichkeiten zu bekommen, ist es gut,

Fremdsprache zu beherrschen.

. In den Banken geht es um Kreditvergabe und Auslandsinvestitionen.
. Zuerst bekommt man kaufménnische Ausbildung und spiter kann man
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4.

5.

Vorstandsmitglied werden.

Natiirlich ist die Arbeit ein wichtiger Bestandteil unseres Lebens, sie
muss interessant sein und uns gute Chancen geben, Geld zu verdienen.
Man muss genau alle Gerichte und Getrinke der Gaststitte kennen,
um den Gésten eine richtige Auskunft zu geben.

IV. Erzahlen Sie das Gespriachsthema «Mein zukiinftiger Beruf» nach.

Variante III.

I. Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerite, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

I1.
1.

|V I SN VS I\

111
. Dieses Gericht in der Mensa hat uns am besten geschmeckt und wir

Beantworten Sie die Fragen:
Was hat im 21. Jahrhundert eine gro3e Bedeutung?
Woran beteiligen sich die Banken?
Wofiir braucht man eine kaufméannische Ausbildung?
Wie mufl man in der Bank arbeiten?
Was verlangt die Rechnung?

Ubersetzen Sie ins Russische

wahlen 1thn noch einmal.

. Fir den Beruf des Verkdufers eignen sich Maidchen, die

zuvorkommend sind.
In diesem Beruf gibt es jetzt viel Neues.

. Die Banken verwalteten Millionen von Konten, sie vergaben Kredite

und sie beteiligten sich auch an vielen wichtigsten Unternehmen.
Am interessantesten und attraktivsten ist es fiir Leute, die mit Kunden
am liebsten umgehen.

IV. Erzihlen Sie das Gespriachsthema «Mein zukiinftiger Beruf»
nach.

I.

Variante IV.
Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerite, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

I1.

N =

Beantworten Sie die Fragen:

Was bieten kaufménnische Berufe an?

Warum ist es wichtig Fremdsprachen zu beherrschen?

Womit hilft eine Verkduferin den Kunden?

Wofiir muss eine Verkéduferin sorgen?

Wozu gehoren die Beratung und die Bedienung der Giéste
entsprechend ihren Wiinschen?
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III.  Ubersetzen Sie ins Russische

1. In der Zukunft wird der Restaurantbesitzer seine Géaste mit den
schonsten Spezialititen verwohnen und auBergewohnlichste Speisen
selbst zubereiten.

2. Diese Bank hatte gute Geschiftspartner im Ausland gehabt und fiir die
meisten Mitarbeiter war es am wichtigsten Fremdsprachen zu
beherrschen.

3. Der politische Wandel in Russland hat auch Anderungen in der
Wirtschaft nach sich gezogen.

4. Fiir den Job des Bankkaufmannes geht es um die guten
Mathekenntnisse.

5. Wenn die Kunden die Verkaufshalle betraten, erwarteten sie ein
reichhaltiges Angebot, gute fachkundige Beratung und Hoflichkeit.

IV. Erzihlen Sie das Gesprichsthema «Mein zukiinftiger Beruf» nach.

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text mit der Hilfe des Worterbuches.

HANDELSBERUFE IN DER MODERNEN GESELLSCHAFT

Im 21. Jahrhundert ist es sehr wichtig, die Fachleute rechtzeitig iiber
neuen Tendenzen auf dem Markt zu informieren. Es ist auch niitzlich die
Geschifte in den Firmen und in der Produktion richtig zu organisieren.
Management und Beratung ist in diesem Zusammenhang von grof3er Bedeutung.

Nattirlich ist die Arbeit ein wichtiger Bestandteil unseres Lebens, sie muss
interessant sein und uns gute Chancen geben, Geld zu verdienen. Der politische
Wandel in Russland zog auch Anderungen in der Wirtschaft nach sich. Viele
Arbeitspldtze in der Produktion wurden abgebaut. Es gibt aber verschiedene
Handelsberufe, die zur Zeit (z. Z.) groBen Anruf haben. Neue Arbeitspléitze
entstechen im Dienstleistungssektor, besonders im Handel und in den Banken.
Gewinner sind dabei auch die privaten Unternehmer wie Gaststitten und
Geschifte, Banken, Verlage und einige andere.

Ohne Banken lauft auch nichts. Sie verwalten Millionen von Konten, sie
vergeben Kredite, sie beteiligen sich auch an allen wichtigen Unternehmen. Der
Beruf des Bankkaufmanns ist zu einem Modeberuf geworden. In diesem Beruf
gibt es jetzt viel Neues. Es geht um Geld- und Kapitalanlagen, um grof3e
Unternehmen, um internationalen Markt. Interessant und attraktiv ist er fiir
Leute, die mit Kunden gern umgehen und die SpaB3 haben, zu beraten. Einige
Unternehmen konnen schiefgehen, darum wissen die Banken bei der
Kreditvergabe nicht, ob sie thr Geld wiedersehen. Es gibt immer Risiko und
man muss auch aufgeschlossen sein. Hinzu kommt noch Konkurrenz, weil da
man nicht allein arbeitet, sondern in einem Team. Oft muss man sich auf einen
langen Arbeitstag richten.

In der Bank muss man flexibel sein und kreativ arbeiten kénnen. Fiir
diesen Job braucht man gute Mathekenntnissen. Die Banken investieren jetzt
viel im Ausland, weil es dort gute Geschéftsmoglichkeiten gibt. Darum ist es
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gut, auch Fremdsprachen zu beherrschen. Der Beruf bietet auch Karrierechancen
an, wenn man eine ausreichende Ausbildung hat. Natiirlich kann nicht jeder an
der Spitze der Bank stehen. Man beginnt die Karriere als Bankkaufmann. Dafiir
braucht man eine  kaufménnische Ausbildung. Aber spidter kann man
Vorstandsmitglied werden.

Der Beruf des Fachverkdufers ist aber heute auch sehr niitzlich. Am
Morgen, wenn Warenhduser, Kaufthallen und Geschéfte noch menschenleer
sind, beginnt der Arbeitstag der Verkduferin. Sie holt Waren aus dem Lager,
fiillt Warenstdander und Regale, sorgt dafiir, dass alles sauber und ordentlich ist.

Wenn die Kunden die Verkaufshalle betreten, erwarten sie ein
reichhaltiges Angebot, gute fachkundige Beratung und Hoflichkeit. Das muss
man lernen. Mit ihrer Beratung hilft die Verkduferin den Kunden, das Richtige
und das Passende zu finden. Das kann ein technisches Haushaltsgerit, Parfiim,
Kleidung oder Mobel sein.

Fir diesen Beruf eignen sich Madchen und Jungen, die kontaktfreudig
sind. Man muss eine Berufsausbildung haben, die einige Jahre in einer
Handelsschule dauert.

Viele junge Leute mochten sich gegenwirtig als Kellner unbedingt
bewerben. Was fordert dieser Beruf von thnen? Dieser Beruf ist fiir den, der mit
den Menschen leicht Kontakte kniipfen kann. Man soll freundlich und
zuvorkommend sein. Zu dieser Tatigkeit gehort die Beratung und die Bedienung
der Géste entsprechend ihren Wiinschen. Man muss genau alle Gerichte und
Getranke der Gaststitte kennen, um den Gésten eine richtige Auskunft zu geben.
Der Beruf des Kellners ist interessant, aber anstrengend.

Der Kellner nimmt die Bestellungen auf und serviert flink Speisen und
Getrianke. Das sieht leichter aus, als es ist. Oft muss er viele Teller auf dem
Tablett tragen. Die Rechnung verlangt Genauigkeit. Es ist wichtig, alles gut zu
erfiillen. Dann bedanken sich die Géste, kommen gerne wieder und kdnnen auch
sagen, dass es prima war.

Um diesen Beruf gut zu beherrschen muss man zuerst eine
Fachausbildung in einer Fachschule bekommen. Und nach dem Abschluss der
Lehre mochte man zuerst in einer Gaststitte als Kellner anfangen. Spéter kann
man sein eigenes Restaurant besitzen. Dann kann man gern neue Rezepte
ausprobieren und aullergewdhnliche Speisen zubereiten.

Beantworten Sie die Fragen zum Text.

1. Welche Handelsberufe sind z. Z. besonders populédr?

2. Um welche Berufe geht es im diesem Text?

3. Welchen Beruf haben Sie gern?

4. Was konnen Sie iiber die Arbeit in der Bank erzdhlen?

5. Was muss eine Fachverkiuferin wahrend der Arbeit machen?

6. Welche Pflichte hat einen Kellner?

Annotieren Sie den Text, um die nichsten Fragen zu beantworten.
Beantworten Sie diese Fragen in 5-7 Sitzen.
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GESPRACHSTHEMA 2
«VERKEHRSMITTEL UND DIENSTREISEN»

I. Die Einleitung der Vokabeln. Notieren Sie sich die Worter zum Thema
und iibersetzen Sie die Satze.
1. Verkehrsmittel (pl.) — Tpancmopt, cpeacTBa nepeaBuKeHHs
2. Vorteil, m — npeumyiiecTBo
3. Nachteil, m — HegocTaTOK
Es gibt verschiedene Verkehrsmittel, die nicht nur Vorteile, sondern auch
Nachteile haben.
4. Flughafen, m — a»pomnopt
5. fliegen ; abfliegen — neraTh; BeLIETATh
Von den grofiten Flughifen fliegen taglich Hunderte Flugzeuge ab.
6. sich beschéftigen — 3anumarscs
7. kniipfen — ycranaBnuBathb
8. Geschiftsbeziehungen (pl.) — ne10BBIC OTHOIICHUS, CBS3U
Dieses Joint Venture beschéftigt sich mit verschiedenen Unternehmen
(cmenka) und darum viele Geschiftsbeziehungen mit den anderen
Léander gekniipft hat.
9. Schnelligkeit, f — ckopocTh
10.Eindruck, m — BreuatiieHue
Die Schnelligkeit des Zuges ist einen angenehmsten Eindruck wihrend
der Zugreise.
11. Ankunft, f — npuGsiTie = Abfahrt, f — yObiTHE
12.Bahnsteig, m — miatdopma
13.Gepickaufbewahrung, f — kamepa xpanenus
14.Fahrkartenschalter, m — kacca
Nach der Ankunft zum Bahnsteig gingen wir zuerst zu
Gepickaufbewahrung und dann zum Fahrkartenschalter um Fahrkarten
zu priifen.

Merken Sie sich auf die Synonyme zu:
Fahrkarte, f = Ticket, n =Zugkarte, f;
Ort, m = Stelle, f = Platz, m;
Geschiftsbeziehungen (pl.) = Geschiftskontakte (pl.);
16sen = kaufen;

erreichen = erzielen;

Geschwindigkeit, f = Schnelligkeit, f;
bestellen = im Voraus kaufen;

senden = versenden = schicken;
anschlieBend = zum Schluss;

bequem = angenehm.
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II. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text.
Eine Dienstreise mit dem Zug und Flugzeug

Ich bin Betriebswirt von Beruf. Jetzt bin ich ein hochqualifizierter
Fachmann. Ich wohne und arbeite in Moskau, in einem russisch-deutschen
Jointventure. Wir produzieren in erster Linie Schmuckwaren. Ich bin fiir Export
zustindig und habe dafiir eine finanzielle Verantwortung. Hauptsédchlich haben
wir gute Geschéftsbeziehungen mit Deutschland. In den letzten vier Jahren bin
ich mehrmals nach Europa und insbesondere nach Deutschland gefahren. Ich
habe personliche Kontakte mit den wichtigen Kunden gekniipft.

Wie war meine Dienstreise mehrmals organisiert? Die Sekretirin des
Geschéftsfiihrers unserer Fa., die auch oft nach Deutschland dienstlich muss,
erledigt alle Formalititen: sie bekommt das Visum, telefoniert mit der Fa. in
diesem Lande, bestellt das Ticket bei der Lufthansa und reserviert das Zimmer
in einem gemiitlichen Hotel. AnschlieBend sendet sie ein Fax zu der Fa., um
tiber unsere Ankunft zu informieren. Die deutsche Lufthansa ist gegenwirtig die
erfolgreichste internationale Luftverkehrsgesellschaft mit Flughidfen Berlin-
Tegel, Bremen, Diisseldorf, Frankfurt / Main, Miinchen, darum fliegen wir
zuerst gewohnlich nach Miinchen, dort steigen wir um und reisen weiter mit der
Eisenbahn nach Coburg (Bundesland Bayern). Ich mochte Business-Klasse
fliegen, obgleich es zu teuer ist. Ich mag Reisevorbereitungen nicht — im Hause
herrscht dann ein Durcheinander! Am Tag des Abflugs nahm ich ein Taxi und
fuhr zum Flughafen. Am Flughafen war es voll von Leuten. Wir gaben unser
Gepick auf, passierten die Pass- und Zollkontrolle, wechselten unser Geld und
warteten schlieBlich auf den Abflug in der Wartehalle. Dann horte ich {iber den
Lautsprecher meinen Flugnummer und wir gingen zum Flugsteig C. Wir flogen
mit dem Passagierflugzeug Boing 747. Laut dem Flugplan flog das Flugzeug
nonstop und musste den internationalen Flughafen Miinchen in drei Stunden
erreichen. Wahrend der Flugreise hatte ich Zeit und Moglichkeit, den Plan der
Geschiéftsaktionen zu bedenken.

Der Flughafen von Miinchen liegt ziemlich weit von der Stadt entfernt, so
muss der Dienstreisende ein Taxi nehmen und auf der deutsche Autobahn zum
Hauptbahnhof fahren. In dreilig Minuten kénnen wir schon an Ort und Stelle
sein, steigen aus und gehen durch die Wartehalle direkt zur
Gepackautbewahrung. Auf die Koffer kamen Gepicksaufkleber mit unseren
Anschriften, wir bekamen die Gepickscheine und gehen zu dem
Fahrkartenschalter, um Fahrkarten zu kaufen. Schnell 16sen wie eine einfache
Fahrt erster Klasse nach Coburg in dem ICE-Zug und ohne uns zu beeilen gehen
wir zum Bahnsteig. Nachdem wir in die Abteilung gesessen haben, kam der Zug
in Bewegung. Das Abteil war ganz leer. Bald kam der Schaffner und priifte die
Fahrkarten. Alles war in Ordnung. Als der Zug in Coburg angekommen war,
sahen wir, dass auf dem Bahnsteig unsere Kollegen standen, um uns abzuholen.
Jetzt sind wir endlich an Ort und Stelle und konnen uns mit den Geschiften
beschéftigen.
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In der Bundesrepublik befindet sich aber eines der intensivsten
Verkehrssysteme der Erde: ein dichtes Autobahnnetz, grole Wasserstrallen,
internationale Flughédfen, Tausende von Kilometern Eisenbahnstrecken und
Hifen an der See und im Binnenland. Ohne Strallen, Schienen und Luftverkehr
kann kein Industrieland existieren. Das grof3te Transportunternehmen in der
BRD ist die Deutsche Bundesbahn (DB). Sie dient fiir die Beférderung von
Massengiitern und fiir den Personenverkehr.

Die Bundesrepublik hat nach den USA das lidngste Autobahnnetz der
Welt. Im Wettlauf zwischen Strale und Schiene nimmt die Strale immer den 1.
Platz ein. Es gibt jedoch viele Gebiete, wo Schiene und StraBe nicht
konkurrieren, sondern einander ergénzen.

Die Handelsflotte der Bundesrepublik ist modern und leistungsfihig. Zu
den grofBten Seehdfen gehoren Hamburg, Bremen, Liibeck und die wichtigsten
Binnenhifen sind: Mannheim, Ko6ln, Dresden u. a.

Jedes Verkehrsmittel hat seine Vorteile und Nachteile. Am meisten wihlen
die Leute eine Zugreise. Der Zug kann so viele Leute an Ort und Stelle bringen!
Das ist ein Vorteil. Eine lange Reise braucht aber viel Zeit. Das ist der Nachteil.
Wenn man einen Fensterplatz hat, kann man sich viele Dorfer, kleine Stadte
und die schone Landschaft ansehen. Mit den bequemen Expressen und
Schnellziigen erreicht man schnell das Reiseziel. Die Schnelligkeit ist der
Vorteil des Schnellzugs. Die Zugkarte ist nicht kostenreich. Das ist auch ein
Vorteil.

Eine Autoreise ist auch sehr bequem. Man kann diese Reise beginnen
und beenden, wo und wenn man will. Aber man kann nicht mehr als vier
Freunde mitnehmen. Das ist der Nachteil. Durch eine Flugreise sparen wir viel
Zeit. Das ist ein Vorteil. Die Flugkarten kosten aber viel Geld. Und auBBerdem
haben viele Leute Flugangst. Das sind die Nachteile der Flugreise.

Eine Schifffahrt ist interessant und bei schonem Wetter am
angenehmsten. Man kann sich auf dem Schiff gut erholen. Viele Leute haben
aber eine Seekrankheit. Die Schifffahrt kann diesen Leuten kein Vergniigen
bringen. Das ist ein groBer Nachteil fiir sie.

Fast alle warten ungeduldig auf eine Reise. Vor der Abreise haben die
Menschen viel zu tun. Jede Reise macht aber auf die Reisenden einen
besonderen Eindruck.

I11. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Verkehrsmittel, (n), pl. pUOBITHE

Vorteil, m KaMmepa XpaHEeHHUs
Nachteil, m COBMECTHOE MPEAIPHUITHE
Schnelligkeit, £ a’poropT

Eindruck, m MPEUMYIIECTBO

Ankunft, f 3aHUMATHCS (JIeJIaMM )
Fahrkartenschalter, m JIEJIOBBIE CBA3H
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Bahnsteig, m matdopma

Gepackautbewahrung, f yCTaHaBJIMBATh (KOHTAKTHI)
sich beschéftigen HEJIOCTaTOK

Jointventure, n CKOpPOCThH
Geschiftsbeziehungen, pl CpeACTBa MepeIBIKCHUS
Flughafen, m Kacca

fliegen™* (o, 0) BIICUATIICHUE

kniipfen JeTaTh

IV. Bilden Sie Wortfamilien von den Wortern: Flug, m; Gepick, n; fahren;
reisen.

V. Ubersetzen Sie die Wortgruppen ins Deutsche. Bilden Sie die Sitze mit
diesen Wortgruppen.

1)
2)
3)
4)
S)
6)
7)
8)
9)

HMMETh MPEUMYIIECTBA U HEIOCTATKH;

JIOCTaBJISITh JIFOAEH B MyHKT HA3HAYCHHUS;

HAO0JII0AaTh KPACUBYIO MECTHOCTh Y€pe3 BArOHHOE OKHO;

OBICTPO JOCTUTATh LEIN MYTEMIECTBUS Ha yA00HBIX CKOPOCTHBIX MOE3/1aX;
HKOHOMUTH BpeMsi OJiaroiapsi MyTeIIeCTBUIO B CAMOJIETE;

XOpOIIO OTAOXHYTh B XOPOIIYIO ITOrOAYy Ha TEILIOXO/E;

HE JIOCTABJIATH YJI0BOJIbCTBHUS;

HETEPIEIUBO KJ1AaTh IyTELIECCTBUSI;

OBITH OYEHD 3aHATHIM MEPE] OTHE3I0M;

10) npor3BOAUTH HA MyTEIIECTBEHHUKOB 0CO00OE BIIEYATIICHHUE;
11) npue3xaTh B KOMaHIUPOBKY;

12) ynagutek (opMalIbHOCTH;

13) 3aka3pIBaTh OUJIIET;

14) 3aka3pIBaTh HOMEP B FTOCTHHHIIE;

15) nmepecaxuBaThCs U Jlanee ciaeaoBaTh (€XaTh) MOE3/I0M;

16) HaXOAUTHCS AOBOJBHO JIaJIEKO OT rOPOa;

17) exaTh 110 HEMELIKOMY aBTOOAHY Ha K/J1 BOK3aJT,

18) npukpenuTs K 4eMOJJaHy HaKJICHKy C aJipecaMus;

19) cunets B Ky1IeE;

20) mpoBepka OUIIETOB KOHTPOJIEPOM;

21) B nepByI0 ouepe/ib MPOU3BOAUTh YKPAIICHNUS,

22) OBITh KOMIIETCHTHBIM TI0 BOTIPOCAM KCIIOPTA;

23) oTBevaTh 3a PUHAHCOBYIO ACSATEIHLHOCTD;

24) ycTaHaBIMBATh JINYHbIE KOHTAKThI C BA)KHBIMU KIIMEHTAMH;
25) B IoMe LIapuT CyMaToxa;

26) NpOXOIUTh MACTOPTHBIA U TAMOXKEHHBINA TOCMOTD;

27) neretb 0€3 NPOMEKYTOUHOU MOCAJKU COTJIACHO PACIIMCAHUIO.
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VI. Setzen Sie die passenden Worter ein:

1. Wenn man einen ... hat, kann man sich viele Dorfer, kleine Stddte und die
schone Landschaft ansehen.

2. Mit den bequemen Expressen und Schnellziigen erreicht man schnell das ...
3. Eine Schifffahrt ist interessant und bei schonem ... am angenehmsten.

4. Bald kommt der Geschiftsfiihrer der Fa. Avis zu dem ... .

5. Der ... von Miinchen liegt ziemlich weit von der Stadt entfernt, so muss der
.. ein Taxi nehmen und auf der deutsche Autobahn zum ... fahren.

6. Da musste er warten und ging darum zu dem Fahrkartenschalter, um ... zu

kaufen.

7. Als der Zug in Coburg angekommen war, sah der ... der Fa. Avis, dass auf
dem Bahnsteig seine Kollegen der Fa. Seifert standen, um ihn abzuholen.

8. Ich habe personliche Kontakte mit den wichtigen ... gekniipft.

9. Ich gab mein ... auf, passierte die Pass- und Zollkontrolle, wechselte mein
Geld und wartete schlieBlich auf den ... in der Wartehalle.

10. Wihrend der Flugreise hatte ich Zeit und Moglichkeit, den Plan der ... zu

bedenken.

Kunden, Flughafen, Geschéftsaktionen, Fensterplatz, Dienstreisende, Gepick,
Wetter, Hauptbahnhof, Abflug, Fahrkarten, Reiseziel, Bahnsteig, Dienstbesuch,
Geschiftsfiihrer.

VII. Beantworten Sie die Fragen zum Thema «Verkehrsmittel»
. Welche Verkehrsmittel gibt es?
. Womit kann man fahren?
. Wo und wie kann man die Fahrkarten kaufen (bekommen)?
. Welche Fahrkarten gibt es?
. Welche Fluglinien gibt es?
. Wo liegt gewohnlich der Flughafen?
. Was macht man vor der Abreise am Flughafen?
. Wovon fliegen die Flugzeuge ab?
. Welche Ziige gibt es in Deutschland?
10. Wovon fahren die Ziige ab?
11. Wo kann man das Gepéck( die Koffer) lassen (abgeben)?.
12. Was bekommt man danach?
13. Wozu braucht man Gepéackscheine?
14. Wie kann man die Wartezeit am Bahnhof oder am Flughafen am besten
ausnutzen?
15. Wo (wie) kann man am Flughafen und am Bahnhof eine Information
bekommen?

O 00 1O bW —
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Grammatik und grammatische Ubungen
OTPULIAHUS / VERNEINUNGEN
1. CkoJIbKO OTPHUIIAHMI CylIeCTBYeT B HeMelKoM si3bike? Kakue?
3: nicht, nein, kein.

2. KakoBblI IJ1aBHbIE OTJINYHS B UX yNOTpeOJeHun?
a) oTpularelibHas vactuua nicht oTtHocuTcs MO0 K cKazyemMomy, JHOO K
JIPYroMYy WICHY IPEaoKeHUs (B 3TOM CIIy4ae OHO CTOUT MEPE HUM):
Ich arbeite heute nicht. S ceronns He paboTaro.
Ich arbeite nicht heute. S paboraro He ceroiHs.
0) oTpuIlaHME nein COOTBETCTBYET PYCCKOMY «HET», KOTJa OHO SBIISETCA
OTBETOM Ha BOIIPOC:
Haben Sie viele Freunde? — Nein, ich habe nur einen Freund.
B) oTpullanue kein ynorpeOsieTcsi TOIBKO TepeT CYIeCTBUTEIbHBIMHA:
Haben Sic heute eine Arbeit — Nein, ich habe heute keine Arbeit.
3. Kakoe MecTO B npeAJIOKeHUN MOKET 3aHUMATh OTpulanue «nicht»?
a) OHO CTOUT B KOHIIC TPEIJIOKCHHS, €CII CKa3yeMOE€ COCTOUT W3 OJHOTO
CMBICJIOBOTO TJIaroJa:
Ich verstehe (die Frage) nicht.
0) Nmpu HAIMYUM B TPEAJIOKEHHUU COCTABHOTO (MJIM COCTABHOK HMEHHOIO)
ckazyemMoro orpuiianue nicht Haxomurcs mepes HEU3MEHSIEMOM YacThiO
CKa3yemoro, T.€. Ha MPEe/NOCIeIHEM MECTE.
Ich habe heute (nicht) gearbeitet. Es ist heute (nicht) kalt.
4.Ha kakoM MecTe B NPeAJI0KeHUN J0JKHO HAX0AUThesl oTpunanmne kein?
Tonbko nepes cymecTBUTENbHBIM(M)! B 3TOM ciiyyae OHO corjacyercs ¢ 3TUM
CYIIECTBUTEIILHBIM B HaJIeKe, POJE W YHCIe U TNPUOOpEeTaeT OKOHYAHHE
HEOTIPEICTICHHOTO apTUKIIA.
Ist das ein Geschéiftsbrief? — Nein, das ist kein Geschéftsbrief; das ist ein
Kontrakt. Geben Sie mir ein (dieser) Geschiftsbrief. — Ich habe keinen
Geschiftsbrief.

Ubung 1. Lesen Sie die Sitze aufmerksam. Ubersetzen Sie diese Sitze.

1. Heute arbeite ich nicht. Heute studiere ich auch nicht. Ich bin frei. Ich habe
Zeit. Hast du auch Zeit? Bist du frei? — Nein, ich habe keine Zeit. Ich bin nicht
frei. Heute arbeite ich im (Sprach) Labor.

2. Arbeitet er auch im Labor? — Nein, er arbeitet heute nicht im Labor, er
arbeitet heute zu Hause.

3. Ist dein Freund Betriebswirt? — Nein, er ist kein Betriecbswirt.

4. War deine Freundin (eine) Studentin? — Nein, sie hat keine
Hochschulausbildung.

5. Arbeiten sie heute zu Hause? — Nein, sie arbeiten nicht heute, sie arbeiten
morgen zu Hause.

6. Habt ihr jetzt ein Testat? — Nein, jetzt haben wir kein Testat.
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Ubung 2. Schreiben Sie die Satze mit «nicht».

Muster: Er schreibt die Arbeit. — Er schreibt die Arbeit nicht.
1. Wir tibersetzen den Text.

2. Sie arbeitet.

3. Ich komme heute.

4. Ich kann auch morgen kommen.

5. Thr arbeitet am Abend.

6. Die Ubung ist schwer.

7. Das Unternehmen ist sehr grof3.

Ubung 3. Stellen Sie die Sitze mit «keiny.
Muster: Ich habe ein Buch. — Ich habe kein Buch.
1. Ich habe einen Text.

2. Sie hat ein wirtschaftliches Worterbuch.

3. Er ist Manager.

4. Wir haben heute ein Treffen.

5. Sie haben jetzt Verhandlungen.

6. Sie kommen heute zu einem Bankbesuch.

7. Du bist Betriebswirt.

8. Wir haben morgen einen freien Tag.

Tabelle 1. Passiv

Prisens P ... wird (werden) ... gebaut. CTPOUTCS (CTPOSTCH)

Priteritum P | ... wurde (n) ... gebaut. (mo)ctponn (1)

Perfekt P ... ist (sind) ... gebaut worden. Gt (1) TIOCTPOCH (b1)

Plusquampf P | ... war (en) ... gebaut worden.

Futurum P ... wird (werden) ... gebaut werden. | 6yzer (OyyT) mocTpoeH (ki)

Zust_ands— ... 1st (sind) } gebaut MOCTPOEH (bl)

passiv ... war (en) ObL1 (1) mocTpoeH (bI)

Infinitiv P ... muss (miissen) ... gebaut | momkeH (B1) OBITH
werden. OCTPOCH (bI)

Ubung 1. Bestimmen Sie die Zeitformen der Pridikate im Passiv.
1. Das Gebéude dieser neuen Hochschule ist vor kurzem gebaut worden.
2. Dieses neue Gebdude der Hochschule wird in diesen Tagen gebaut.
3. Nachdem das Hochschulgebdude in diesem Stadtviertel gebaut worden war,
wurde es zu einer Hauptsehenswiirdigkeit.
4. Ein neues Gebidude dieser Hochschule muf3 in diesem Stadtviertel gebaut
werden.
5. Dieses Hochschulgebdude wurde in unserer Stadt im vorigen Jahr gebaut.
6. Die neue Hochschule ist in diesem Stadtviertel gebaut.
7. Diese Hochschule wird in diesem Stadtviertel im néchsten Jahr gebaut
werden.
28




Ubung 2. Bestimmen Sie:

a) Partizip II: a) erhielten; b) gehoren; ¢) verkauft; d) ungeachtet.
b) Passiv: a) wird ... entwickeln; b) wird ... entwickelt;

¢) hat... entwickelt; d) muB... entwickelt.

Ubung 3. Finden Sie den Satz mit Passiv.

1. Der Fachhéndler muf3 heute ein qualifizierter Manager werden.

2. Die Preissituation auf dem Lebensmittelmarkt wird nach Regionen und
Sortimenten analysiert.

3. Heute sind die Kenntnisse im Bereich «Marketing» niitzlich geworden.

4. Unsere Hochschule wird die Fachleute fiir kommerzielle Tétigkeit ausbilden.

Ubung 4. Finden Sie eine passende Ubersetzung.

Unser Programm fiir die ndchsten Wochen muB} vollig gedndert werden.
1. moyKHA U3MEHUTH; 2. HY>)KHO ObUIO U3MEHUTH; 3. MOKHO U3MEHUTD;
4. noimxHa OBITh U3MEHEHA.

Ubung 5. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich die Ubersetzung
der Zeitformen der Pradikaten.

1. Vom Geschéftspartner miissen noch Liefertermine bestatigt werden.

2. Die Geschiftspartner werden vor allem Liefertermine bestétigen.

3. Im Brief sind die Liefertermine bestétigt worden.

4. Wahrend der Verhandlungen wurden auch Liefertermine bestétigt.

5. In diesem Geschéftsbrief werden noch einige Liefertermine von uns bestétigt
werden.

Ubung 6. Wo ist Passiv?

a) Mein Vater wurde Geschiéftsleiter weil ihm in der Hochschule fiir Handel
viele Spezialfacher leicht fielen.

b) Von meinem Vater wurden an der Handelshochschule viele Spezialfacher
fleiBig studiert.

c¢) Mein Vater hat an der Handelshochschule viele Spezialficher fleiflig
studiert.

a) Das Reichstagsgebdude hat man restauriert und jetzt wird es von vielen
Touristen viel fotografiert.

b) Das Wetter wurde gestern warm, aber heute wird es wieder kalt.

¢) Im Sommer waren unsere Studenten in Deutschland, bald werden sie wieder
in die BRD fliegen.

a) Die Fahrkarten werden wir morgen auf dem Bahnhof kaufen.
b) Die Fahrkarten werden morgen auf dem Bahnhof gekauft.
c¢) Die Fahrkarten miissen wir morgen auf dem Bahnhof kaufen.
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TEST ZUM THEMA 2
1. Nachdem die Menschen das ... bekommen hatten und andere Formalitdten
erledigten, gingen sie die Fahrkarten zu kaufen.
a) Taxi;
b) Zugreise;
¢) Visum;
d) Schnelligkeit.
2. Es gibt keine direkte ... zwischen diesen Stdadten
a) Flugkarten;
b) Fluglinie;
c¢) Flughafen;
d) Fluggast.
3. Viele Leute haben Angst, dass sie ihr Flugzeug ... konnten.
a) verpassen;
b) bestellen;
c) abreisen;
d) abholen.
4. Sie gaben das Gepick auf, passierten die Pass- und Zollkontrolle, wechselten
das ... und warteten schlieBlich auf den Abflug in der Wartehalle.
a) Bahnsteig;
b)Ticket;
c¢) Visum;
d) Geld.
5. Der Flugzeugkapitén teilt mit, dass das Flugzeug eine ... von 850 Kilometer
pro Stunde hat.
a) Auskunft;
b) Geschwindigkeit;
c) Flugkarte;
d) Vorbereitung.
6. Am Bahnhof gehen fast alle durch die Wartehalle direkt zur...
a) Flugzeugkapitén;
b) Hinfahrt;
c¢) Riickfahrt;
d) Gepickaufbewahrung.
7. Dann laufen die Menschen zum Fahrkartenschalter, um ... zu kaufen.
a) Biicher;
b) Gepickscheine;
¢) Anschriften;
d) Fahrkarten.
8. Als der Zug sich in Bewegung setzt, kommt der... und priift die Fahrkarten.
a) Kellner;
b) Schaffner;
c¢) Taxifahrer;
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d) Reisende.

9. Die Reisende bekamen ihre Fahrkarten und ... sich, wie man diec Wartezeit
am besten ausnutzen konnte.

a) verbrachten;

b) versuchten;

c¢) beschlossen;

d) erreichen.

10. Er eilte zur Auskunft, um schnell zu erfahren, wo er ... kann.
a) abholen;

b) ausnutzen;

¢) libernachten;

d) kaufen.

11. Wenn diese Geschiftsleute nach Koln fahren, ... man ithnen vom
Hauptbahnhof... .

a) fahrt ... ab;

b) reist ... ab;

c) holt ... ab;

d) fliegt ... ab.

12. Ich reise dienstlich ... England und brauche das Einreisevisum ... eine
Woche.

a) nach / fiir;

b) in / am;

¢) vom/ in;

d) mit/ bis.

13. In der vorigen Woche flog er nach Miinchen und man holt ... vom Flughafen
ab.

a) sie;

b) dich;

c¢) ihm;

d) ihn.

14. Man ... die Fahrkarte hin und zurtick..

a) bestellen;

b) bestellt;

c) bestellst;

d) bestellen.

PyGeXHbIN KOHTPOSIbL NO TemMe 2
Variante I.

I. a) bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:
Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankunft,
Fahrkartenschalter, = Bahnsteig, = Gepackaufbewahrung, Jointventure,
Geschiftsbeziehungen, Flughafen.
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b) iibersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der
Verben:
wihlen, bringen, brauchen, sehen, kosten, machen, konnen, sein.
I1. Beantworten Sie die Fragen:
1. Welche Verkehrsmittel gibt es?
2. Welche Fluglinien gibt es?
3. Wovon fahren die Ziige ab?
4. Wo (wie) kann man am Flughafen und am Bahnhof eine Information
bekommen?
I11. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen Aktiv.
1. Er hat das Ticket vor kurzem bestellt und erledigte alle Formalitdten.
2. Sie wechseln das Geld und passieren Zollkontrolle vor der Abfahrt.
3. Ich war nach Berlin mit dem Passagierflugzeug Boing 747 geflogen und
dann wartete ich in der Wartehalle des Flughafens.
4. Wir werden uns mit den Geschéften beschiftigen, dann fliegen wir nach
Hause.
IV. Erzahlen Sie das Thema «Vorteile und Nachteile verschiedener
Verkehrsmittel».

Variante II.
I. a) bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:
Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankunft,
Fahrkartenschalter, = Bahnsteig, = Gepackaufbewahrung, Jointventure,
Geschéftsbeziehungen, Flughafen.
b) iibersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der
Verben:
bestellen, fahren, reisen, nehmen, kaufen, fliegen, wollen, haben.
I1. Beantworten Sie die Fragen:
1. Womit kann man fahren?
2. Wo liegt gewohnlich der Flughafen?
3. Wo kann man das Gepick( die Koffer) lassen(abgeben)?
4. Wie(wo) kann man tliber die Ankunft und die Abfahrt erlernen?
I11. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen Aktiv.
1. Die Sekretirin bestellt die Zugfahrkarte und reserviert das
Einzelzimmer im Hotel.
2. Wir haben das Taxi genommen und fuhren zum Flughafen.
3. Unser Geschiftsfiihrer wird neun Geschéftskontakte kniipfen.
4. Ich war mit dem Schnellzug nach Moskau gefahren, von dort flog ich
nach Koln.
5. Eine Reise kann den Leuten viel Vergniigen bringen.
IV. Erzihlen Sie das Thema «Verkehrswesen in der BRD».

32



Variante III.
I. a) bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:
Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankunft,
Fahrkartenschalter, Bahnsteig, Gepiackauftbewahrung,  Jointventure,
Geschiftsbeziehungen, Flughafen.
b) iibersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der

Verben:
wohnen, vergessen, arbeiten, laufen, wechseln, geben, miissen, werden.
II. Beantworten Sie die Fragen:

1. Wo und wie kann man die Fahrkarten kaufen(bekommen)?

2. Was macht man vor der Abreise am Flughafen?

3. Was bekommt man nach der Abgabe des Gepécks?

4. Wie konnte man die Wartezeit am Bahnhof oder am Flughafen am

besten ausnutzen?

III. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen

Aktiv.

1. Nachdem ich alle Formalitdten erledigt hatte, telefonierte ich nach
Deutschland.

2. Sie hat einen Fensterplatz und kann sich die schone Landschaft
ansehen.

W

Diese Schiffreise hat auf uns einen besonderen Eindruck gemacht.

Ihr werdet in der BRD leben und in einem Jointverture arbeiten.

. Am Flughafen war es voll von Leuten und das war der war der grof3e
Nachteil.

IV. Erzihlen Sie das Thema «Meine zukiinftige Dienstreise nach

Deutschland».

s

Variante 1V.
I. a) bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:
Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankunft,
Fahrkartenschalter, Bahnsteig, Gepiackauftbewahrung,  Jointventure,
Geschiftsbeziehungen, Flughafen.
b) iibersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der
Verben:
reservieren, gehen, warten, sitzen, knlipfen, kommen, sollen, sein.
II. Beantworten Sie die Fragen:
1. Welche Fahrkarten gibt es?
2. Wovon fliegen die Flugzeuge ab?
3. Wozu braucht man Gepéackscheine?
4. Welche Ziige gibt es in Deutschland?
III. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen
Aktiv.
1. Der Vertreter der Fa. Seifert hat viele Kontrakte mit den Kiinden gekniipft.
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2. Nachdem ich nach Deutschland gekommen war, bestellte ich am
Flughafen das Riickticket.

3. Am Hauptbahnhof ging sie zum Fahrkartenschalter, um Fahrkarten zu
kaufen.

4. Wihrend dieser Autoreise kann er nicht mehr als vier Freunde
mitnehmen.

5. Die Flugkarten kosten viel Geld und das ist der Nachteil.

IV. Erzihlen Sie iiber Ihre zukiinftige Dienstreise nach Deutschland.

Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text und machen Sie die Aufgabe.
Eine touristische Reise nach Deutschland

Das Flugzeug landete auf der modernen Zentralflughafen in Berlin —
Schonefeld. Die Passkontrolle priifte unsere Pdsse und wiinsche uns einen
angenechmen Aufenthalt in Berlin. Bald saflen wir in der Vorhalle des
Flughafens und warteten darauf, dass der Omnibus uns abholte.

Er wartete auf uns drauflen und wir stiegen einer nach dem anderen in
den Bus ein. Einige Fahrgiste setzten sich an die Fenster, weil sie wahrend der
Fahrt nichts versdumen wollten.

Am nichsten Tag erinnerte uns der Dolmetscher daran, dass wir heute
eine Rundfahrt durch Berlin unternehmen wollten.

Am Nachmittag trafen wir uns vor der groflen Buchhandlung auf dem
Alexanderplatz. Der «Alex» ist ein groBer Platz, hier kreuzen sich die meisten
Verkehrsstrecken: S-Bahn (Stadt-Bahn), U-Bahn (Untergrundbahn, Metro),
Omnibusse und StraBenbahnen. Hier liegt auch ein grofles Warenhaus und in der
Nihe ein Kino. Nicht weit davon befinden sich: das Deutsche Theater, das
«Berliner Ensemble», die Komische Oper, die Volksbiihne, das Metropol-
Theater, die die bedeutendsten Theater Berlins sind. Wie gern wollten wir sie
alle besuchen! Aber unsere Zeit war knapp. Wir hofften nur, dass wir Berlin auf
der Riickfahrt in die Heimat aufs neu besuchen werden und unbedingt ins
Theater gehen werden. Das versprach man uns. Und vorldufig fuhr uns unser
Dolmetscher zum Gebédude der Deutschen Staatsoper. Es befindet sich in der
Strale «Unter den Linden». Wir wanderten die «Linden» entlang, Richtung
Brandenburger Tor und kamen auf die Charlottenburger Chaussee. Eine Stunde
spiter sallen wir in einem Cafe am Kurfiirstendamm. In lebhafter Unterhaltung
verging die Zeit wie im Fluge. Miide, aber voller Eindriicke kehrten wir in unser
Hotel zuriick. Es war schon Nacht drauflen, als wir unsere Wanderung durch die
Stadt beendeten. Bis spdt in die Nacht tauschten wir unsere Eindriicke und
Erlebnisse des vergangenen Tages aus, und lange konnte keiner von uns
einschlafen. Es war sehr schade, dass wir nicht alles in Berlin sehen konnten.
Dazu hatten wir zu wenig Zeit. Aber wir hofften, dass wir eine solche
Moglichkeit noch haben werden.

Am zweiten Tag unserer Reise durch Deutschland nahm unser Flugzeug
Kurs auf Frankfurt am Main. Frankfurt ist nicht die grof3te Stadt des Landes.
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Wegen seiner zentralen Lage zwischen Nord und Siid ist es aber eine der
wichtigsten und bekanntesten Stadte der Bundesrepublik. Aus Biichern wussten
wir, was in Frankfurt besonders sehenswert ist. Vor allem der Dom und der
Romer. Im Dom kronten die Erzbischéfe von Mainz die deutschen Konige.
Im Romer feierte man die Kronung.

Von besonderem Interesse ist die Paulskirche. Im Jahre 1848 kam in der
Paulskirche das erste deutsche Parlament zusammen. Es ist bekannt, dass
Frankfurt/M. schon zu Gutenbergs Zeiten zum Zentrum der Buchdruckerkunst
wurde. Neben den wiederhergestellten Bauten stehen in Frankfurt ganz moderne
Geschifts- und Biirohduser, wie es fiir viele deutsche Stadte charakteristisch ist.

In den letzten zwei Wochen vor der Reise hat man viel von Hamburg
gelesen. Die Geschichte Hamburgs soll schon mit dem Jahre 808 begonnen
haben, aber eine moderner aussehende Stadt gibt es nicht. Eine Hafenrundfahrt,
war sehr interessant fiir uns. Mit fiinfzehn anderen Leuten fuhren wir in einer
Barkasse — so heiflen die Boote, in denen man in Hamburg eine Hafenrundfahrt
macht — durch den ganzen Hafen mit seinen elektrischen Krdnen und seinen
Werften. Der Fiihrer der Rundfahrt erklarte uns, dass der Schiffsverkehr heute
sehr grof} ist. Man kann hier Schiffe aus aller Welt sehen. Der Schiffsverkehr
mit der ganzen Welt bringt es mit sich, dass der groffte Seehafen des
europdischen Kontinents sehr international ist.

Das kulturelle Leben Hamburgs ist mannigfaltig. Die Theater sind sehr
gut. Neben deutschen Stiicken werden auch viele englische, amerikanische
und franzdsische in deutscher Ubersetzung gespielt. Die Oper, wurde uns
gesagt, soll jetzt die beste in Deutschland sein.

In den letzten Jahren wurden in Hamburg Tausende Wohnungen jéhrlich
gebaut. GroBbauprojekte von 800 bis 1200 Wohnungen und die acht und
vierzehnstockigen Wohnhduser bilden eine Attraktion besonderer Art.
Visitenkarten aus Stahl, Stein und Glas sind Hamburgs neue Geschéftshéduser.
Die vielen modernen Héauser sind im grauen Morgenlicht noch eindrucksvoller
als nachmittags und abends.

Unser nichstes Ziel war Bremen, dessen Geschichte noch élter ist als die
von Hamburg. Es wurde uns das Jahr 782 als Beginn der Geschichte des éltesten
deutschen Seehafens genannt. Wir wanderten durch den St. Petri Dom und, wie
jeder Tourist, durch den Bleikeller mit seinen Mumien aus dem siebzehnten und
dem achtzehnten Jahrhunderten.

Jetzt konnen wir eigentlich nach Koln durchfahren. Auf der Fahrt wurden
wir aber aufgehalten, so dass wir in Diisseldorf iibernachteten. In einem kleinen
Hotel wurden uns gemiitliche und billige Zimmer angeboten.

Diisseldorf liegt im Herzen des Rheinisch-Westfélischen Industrie-
gebietes, eines der groBten Industriegebiete der Welt. Es ist eine elegante Stadt,
deren Reichtum von der Kohle- und Stahlindustrie des Ruhrgebiets kommt.

Wihrend wir auf der schonen Konigsallee immer wieder von einem Ende
zum anderen gingen, kam uns Heinrich Heine in den Sinn. Er wurde ja in
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Diisseldorf geboren. Wie so viele andere, musste er Deutschland aus politischen
Griinden verlassen und Jahre seines Lebens im Exil in Paris verbringen. Genug
davon! Morgen gehen wir nach Koln.

Schon der Name «Koln» — in England, Frankreich und Amerika wird
«Cologne» gesagt — klingt nach europdischer Kultur. Vor fast zwei tausend
Jahren war die heutige Domstadt eine romische «Coloniay.

Wie immer man auch nach Koln fahrt, mit dem Auto, der Eisenbahn, dem
Dampfer auf dem Rhein, dem Flugzeug, auf einmal steht man vor dem Dom und
staunt in die Hohe. Wir gingen vom Dom an den Rhein, wo die «Weillen
Schiffe» ihre romantische Rheinfahrt beginnen, und auf die Deutzer Briicke, von
deren Hohe wir das Panorama Kolns vor uns hatten. Unten im Dom standen wir
lange vor der «Anbetung der Konige», dem eindrucksvollen Werk von Stephan
Lochner.

Wie eine mittelalterliche Madonna thront die Himmelskonigin in der
Mitte. Man spiirt auch die Mystik, die im Mittelalter in dieser Gegend eine so
grofle Rolle spielte.

Von Koln fuhren wir nach Dresden und Weimar. Dresden, die schonste
Stadt des Landes, war wéhrend des Krieges durch amerikanische und englische
Bombenangriffe stark zerstort. Mehr als die Hélfte aller Gebdaude war vernichtet.
Auch die beriihmte Dresdner Geméldegalerie war stark beschiddigt. Die
Sowjetsoldaten haben einen Teil der Bilder vor der Zerstérung gerettet. Die
Sowjetregierung hat diese Gemailde nach ihrer Restauration der Deutschen
Demokratischen Republik zuriickgegeben. Jetzt ist Dresden wiederaufgebaut,
das Gebidude der Gemildegalerie ist restauriert und ist wieder Anziehungspunkt
fiir zahlreiche Besucher.

Am néchsten Tag waren wir in Weimar. Man nennt sie die Stadt der
deutschen Klassik. In dieser Stadt lebten und wirkten zwei grof3e deutsche Dich-
ter — Goethe und Schiller, der Stolz der deutschen Nation. Unweit von Weimar
liegt das ehemalige faschistische Konzentrationslager Buchenwald.

Nicht alle Sehenswiirdigkeiten Deutschlands wurden uns gezeigt, weil wir
so wenig Zeit haben. Jetzt kehren wir nach Berlin zuriick, um von dort nach
Russland zu fliegen.

Machen Sie die Ubungen zum Text

I. Finden Sie alle

a) Sidtze mit Passiv (14), unterstreichen Sie Priddikate in diesen Sitzen,
bestimmen Sie die Zeitformen und iibersetzen Sie diese Sitze ins Russische
schriftlich

b) Verben mit trennbaren und untrennbaren Prafixen

I1. Finden Sie die Antworten zu den Fragen im Text

1. OTkyna (U3 Kakoil cTpaHbl) MPUIIETENIN TYPUCTHI?

2. I'me mpuzemitiiics X camoJieT?

3. Ha xakom Bujie TpaHCIIOPTa TYPHUCTHI JODKHBI OBLIN yeXaTh U3 adporopTa?

4. TToyeMy HEKOTOPBIE TYPUCTHI IPEANOWINA CUIETh Y OKHA?
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5. Yto npeanpuHsIM TYPUCThI Ha CIAEAYIOIINMA IEHb MOCe NPUOBITUS?

6. I'ne u xorna BCTpETUIIUCH TypUCTHI B ['epMannn?

7. YUto Takoe «Asekc»?

8. Uto HaxoauTcA B LieHTpe bepnauna?

9. Uto 61O 06€mano TypucTam?

10. I'ne HaxoauTCs 31aHNUE HEMELKOHN onephl?

11. Ha 94to y TypHuCcTOB OBLIIO MaJIO BpeMeHU?

12. Kako#i ropoa noceTwi TypucThl ocie bepnuna?

13. Tlouemy @pankdypr-Ha-MaiiHe SBJISETCS OJHUM W3 BAXKHEHUIINX U
U3BeCTHEUINX ropogoB OPI?

14. Korna u rae coOpasics nepBblid HEMEIKUN TapiIaMeHT?

15. Korna ®pankdypr-nHa-MaifHe cTan HEHTPOM KHUTOMEYATaHUS U U3IaTEIbCKOTO
nena?

16. Uto xapakTepHO B HACTOALIEE BPEMS ISl MHOTMX HEMELKUX TOPOIOB?

17. Korna nayanace ucropusi ['amOypra?

18. Yto B 'aMOypre ObLI0 OUEHb UHTEPECHO JJIsl TYPUCTOB?

19. Kak Ha3pIBaloTCA JIOJIKH, Ha KOTOPBIX MOXKHO MYTEHIECTBOBAThH (TUIaBaTh) IO
raBausiM ['amOypra?

20. Yto MOKHO yBUJETh B raBaHu ['amOypra?

21. Kakoii ropoJi cYuTaeTcs CTapeniiuM HEMELIKUM MOPCKUM MTOPTOM?

22.I'ne cmornu nepeHo4YeBaTb TYpUCThI IO TyTH B KENbH?

23. Yro ObuTO TIpeIokeHO TypuctaM B [{roccenbnopde?

24. Cep/lieM 4ero siBJISETCS dTOT dJETaHTHBIN Topo?

25. KT0 u3 BeTMKNX HEMEIKUX MO3TOB poawics B J[roccenpaopde?

26. ITouemy I'enpux I'eliHe BBIHYX/I€H OBbUT )KUTh B U3rHAHUU?

27. OTKyaa nNpoucxoauT cioBo (HazBanue ropoaa) Kénpu?

28. KakuMu BUJaMu TpaHCIIOpTa MOKHO AoOpaThest 10 Kénbna?

29. Otkypa (¢ Kakoro Mecta) MOHO YBUAETh aHopamy KénbHa?

30. Kyna HanpaBunuce TypucTsl u3 Kénpna?

31. Kakoii ropoa I'epmanuu ocobenHo moctpaaan Bo Bpems [I MupoBoii BOMHBI U3-
3a aHTJI0-aMEePUKAHCKUX 00OMOexKeK?

32. Uto mnepenano COBETCKOE MNpaBUTENLCTBO ['epMaHCKO JleMOKpaTu4yecKoi
Pecniy6omuke (I'JIP) mocne pecraBpanyn?

33. Uto yarie Bcero nocemarT TypucTsl B [{pe3nene?

34. Kak Ha3biBatoT Belimap? Tlouemy?

I1I. Versuchen Sie die Marschroute der Reise der Russischen Touristen in
Deutschland zu schreiben.

IV Beantworten Sie die Fragen zum Text.

Wieviel Tage verbrachten die Touristen in der BRD?

Was besichtigten sie am ersten (zweiten ...) Tag?

Welcher Stadt, die im Text beschrieben ist, wurde nicht besucht?
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GESPRACHSTHEMA 3
«GELD UND EINKAUFE»

I. Die Einleitung der Vokabeln. Notieren Sie sich die Worter zum Thema
und iibersetzen Sie die Sitze.
1. Kéufer, m (=pl.) — noxynarensb
2. Ankauf, m; Einkaufe (pl.) — nokynka (u)
Viele Kdufer machen Einkdufe regelmifig.
. Sonderangebot, m — (crienuagTbHOE MPETIOKEHNE) PACTIPOTAKA
. Preis, m — niena
. reduzieren — CHUXXATh (LICHBI)
. bestimmen — onpenensTh
Wihrend der Sonderangebote sind die Preise auf bestimmten Waren reduziert.

. Schaufenster, n — BuTpuna
8. leisten — Mo3BOUTH (MMETh BO3MOXKHOCTh ITPUOOPECTH )

Die Waren im Schaufenster konnen nur wenige Leute leisten.
9. bezahlen — oraunBaTh (B Kaccy)
10. kosten — crouth

Diese Dinge kostet wenig und der Kéufer bezahlt schnell an der Kasse.
11. Wahrenhaus, n — yauBepmar
12. Abteilung, f— otnen

Es gibt viele Abteilungen in den Wahrenhiuser.
Lebensmittelgeschift, n — mpoxykToBbIil Marasux
Wurst , m — konbaca
Obst , n — GpyKTHI
Gemiise, n — oBOIIH

Im Lebensmittelgeschdft kann man Wurst, Obst, Gemiise und andere
Lebensmittel kaufen.

AN DN B~ W

~

Merken Sie sich auf die Synonyme zu:

Waren (pl.) = Giiter (pl.) = Dinge (pl.) = Sachen (pl.)
Einkaufsbummel, m = Shopping, n

Kauthaus, n = Supermarkt, m

Warenhaus, n = Kaufhalle,

I1. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text.
Geld und Einkiufe

Mit Geld sind verschiedene Einkdufe eng verbunden. Je mehr Geld besitzt
man, desto mehr schone Dinge kann man kaufen und genie8en. Besonders wenn
es Sonderangebote gibt und die Preise auf bestimmten Waren reduziert werden.
Dann machen viele Menschen einen Einkaufsbummel.

Im Schaufenster siecht man schone Pelze: Fuchs, Nerz, Zobel, Biber. Das
ist aber blo zum Angucken. Wenn es kein Sonderangebot gibt, konnen nur
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wenige Menschen ihnen solche Waren leisten. Und wenn zum Beispiel eine
Pelzmiitze ausgezeichnet passt, als man diese Miitze vor dem Spiegel anprobiert,
und sie viel weniger kostet, dann bezahlt man schnell an der Kasse. Das ist ein
guter Kauf, schon und preiswert.

An Geschenke muss man im Voraus denken, um etwas Hiibsches zu
kaufen. Im Geschift fiir Geschenkartikel kann man was Passendes finden. Wenn
aber man keine gewiinschte Ware hier finden kann, dann geht man ins
Warenhaus. Dort muss man sich zuerst mal ansehen, weil die Warehduser
immer riesengrof3 sind. Was man dort nicht alles gesehen hat! Man kann dort
alles finden, von Unterwésche bis zu automatischen Waschmaschinen: Herren-
und Damenanziige, Regenméntel, Hemden, T-Shirts und Jeans, Winter- und
Sommerschuhe, Bettwische, Biigeleisen, usw. Hier gibt es viele Abteilungen,
z.B. die Abteilung fiir Glas und Steingut, da driiben Lederwaren, im ersten Stock
Stickwaren, Uhren, Schmuck wund Souvenirs. Da gibt es schone
Kunstgewerbesachen. Sehr hiibsche Dinge, muss man sagen! Wie schon ist die
Lackschatulle, die sehr geschmackvoll und dazu eine Spezialitdt ist. Oder,
vielleicht, das Tuch mit Blumenmuster und Holzl6ffel. So ein schones und
originelles Geschenk!

Ein Geschenk ist immer ein besonderes Einkauf, und wenn man auch
Lebensmittel fiir das Fest einkaufen will, muss er in die Kauthalle gehen. Zuerst
nimmt er einen Korb oder Einkaufwagen und wahlt Fleisch, Wurst, Wiirstchen
und Schinken. Dann Olsardinen, Obst- und Gemiisekonserven, eine Dose
Erbsen, Kokosfett, Oliven- und Sonnenblumendl. Ferner drei 500-g-Packungen
Spaghetti, Reis, Zucker und eine Packung Kaffee. Dann noch Margarine, einen
Becher Joghurt und anschliefend Bananen, Tomaten, je eine Flasche Sekt,
Kognak und Bonbons. Dann zahlt man an der Kasse und versteht, dass er fiir
alle Einkdufe fast sein ganzes Geld gegeben hat. Wenn man ein gutes Fest
vorbereiten will, muss er eine Moglichkeit haben, verschwenderisch zu sein.
Manchmal sagt man: wenn jemand Geld in die Finger bekommt, dann ist es aus.
Das Geld ist aber dazu da.

I11. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Geld, n 0OMeHUBaTh
Miinzen (pl.) TOBap

Scheine(pl.) JEHBI'H; 30JI0TO
Ware, f = Gut, n (Giiter) 1ICHa

Wihrung, f YEKAHUTh (MOHETHI)
Mittel, n KYITFOPBI

Preis, m, -e BaJIIOTa

tauschen yIpaBJsATh

pragen MOHETBHI

regieren CpPEACTBO
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IV. Bilden Sie Wortfamilien von den Wortern: kaufen, regieren, dienen.

V. Wie heifit es im Deutschen? Bilden Sie die Séitze mit diesen
Wortgruppen.

YIPaBJISATh MUPOM;

CIIY>KUTh CPEJICTBOM ILIaTEXKa,;

JieNlaTh HEOJHOKPATHYIO MOKYIIKY;

HaxOJIMTh B MarasuHe 4To-HUOY/Ib MTOXOIAIIEE;
CIIY’KHTh CPEJICTBOM OOMEHa;

CTOUTh HAMHOTO MEHBIIIE;

3aKynaTh pa3HOOOPa3HbIC MPOAYKTHI;

UJITU B YHUBEpPMaTr;

SKOHOMHUTD JICHBIH;

10.cBs13pIBaTh HAPOIBL;

11.xynuTh npeKpacHslil NOJAPOK;

12.onmaTuTh B Kacce;

13.2KOHOMUTH BpeMmH;

14.0BITH TECHO CBSI3aHHBIM C ...;

15.X01uTh B MPOAYKTOBBIA MarasuH;

16.1€1aTh XOPOIIYIO Y MOJAXOAAIIYIO TOKYIIKY.

XN R W=

VI. Setzen Sie die passenden Worter ein:
1) Mit ... sind verschiedene Einkdufe eng verbunden.
2) Im ... sieht man schone Pelze.
3) An ... muss man im Voraus denken.
4) Im Geschift fiir Geschenkartikel kann man was ... finden.
5) Im Warenhaus gibt es viele Abteilungen, z.B. ... fiir Glas und Steingut.
6) Ein Geschenk ist immer ein besonderes ... .
7) Wenn man auch ... fiir das Fest einkaufen will, muss er in die Kaufhalle
gehen.

Einkauf, m; Geld, n; Geschenke (pl.); Lebensmittel (pl.); Passendes, n;
Schaufenster, n, Abteilung, f.

VII. Beantworten Sie die Fragen.

1. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel in 20 Landern der EU?

2. Was bekommt man fiir das Geld?

3. Was regiert die Welt?

4. Wie sind Aufgaben des Geldes?

5. Was spart der Euro?

6. Welche Zahlungsmittel kennen Sie?

7. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel der Euro in der Européischen Union?
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8. Was kann man in den Schaufenstern sehen?

9. Was (welche Waren) konnen Sie in Warenhduser kaufen?

10. Wo kann man alles von Unterwische bis zu Biigeleisen finden?
11. Wann gibt es Sonderangebote?

12. Welche Abteilungen gibt es im Warenhaus?

13. Welche Lebensmittel konnen Sie in der Kaufhalle kaufen?

TEST ZUM THEMA 3
1. Es ... gibt und die Preise auf bestimmten Waren werden reduziert.
a) Einkaufe;
b) Sonderangebote;
c¢) Abteilungen;
d) Geschenke.
2. Viele ...machen oft einen Einkaufsbummel.
a) Waren;
b) Schaufenster;
c) Preise;
d) Menschen.
3. Wenn die Ware viel weniger kostet, dann ... man schnell an der Kasse.
a) gibt;
b) bezahlt;
c) kauft;
d) macht.
4. Das ist ein guter..., schon und preiswert.
a) Warenhaus;
b) Mensch;
c) Kauf;
d) Preis.
5. Man kann dort alles ..., von Unterwdsche bis zu automatischen
Waschmaschinen.
a) anprobieren;
b) haben;
c) gehen;
d) finden.
6. Wie schon ist die Lackschatulle, die sehr geschmackvoll und dazu eine ... ist.
a) Spezialitit;
b) Ware;
c¢) Geschiift;
d) Einkaufsbummel.
7. Man nimmt einen Korb oder ... und wihlt Fleisch oder andere Lebensmittel.
a) Kaufhalle;
b) Geschenk;
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c¢) Einkaufwagen;

d) Moglichkeit.

8. Wenn man ein gutes Fest vorbereiten will, muss er eine ... haben,
verschwenderisch zu sein.

a) Moglichkeit;

b) Lebensmittel,

c¢) Einkauf;

d) Geld.

9. Unzdhlig ist die Menge der Ausspriiche und ..., die sich auf das Geld
beziehen.

a) Waren;

b) Sprichworter;

c¢) Lander;

d) Aufgaben.

10. Alles zeigt, welche grof3e ... die Menschen dem Geld zumessen.

a) Moglichkeit;

b) Wihrung;

c¢) Bedeutung;

d) Dienstleistung.

11. Aus téglicher Anschauung kennen wir als Geld die ... und Scheine.
a) Ausspriiche;

b) Miinzen;

c¢) Lénder;

d) Sprichworter.

12. Fiir das Geld bekommen wir eine Ware oder ..., die wir bendtigen.
a) Dienstleistung;

b)Preise;

¢) Miinze;

d)Sprichworter.

13. Die Aufgaben des Geldes sind als ... und Zahlungsmittel zu dienen.
a) Dienstleistung;

b) Bedeutung;

¢) Miinzen;

d) Tauschmittel.

14. Mit Hilfe des Geldes kann man verschiedenartige ... einander vergleichen,
d.h. ihre Werte bestimmen.

a) Sprichworter;

b) Giiter;

c¢) Lander;

d) Miinzen.
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PyGeXHbI KOHTPOsb No Teme 3
Variante 1.

L. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Worter
und/oder Wortgruppen in den Sétzen.
OOMeHMBaTh, TOBap, JACHBIM (30JI0TO), II€HA, YEKAHUTh (MOHETHI), KYIIOPHI,
BaJIIOTA, YNPABIATH, MOHETHI, CPEICTBO.
a) YIIPaBIISITh MUPOM;
0)  CIy>XUTb CPEACTBOM ILJIATEXkKa;
B)  JeJNaTh HEOAHOKPATHYIO MOKYIIKY;

T) HaXOJWTh B Mara3uHe 4TO-HUOY b TTOXOIAIICE.

II. Beantworten Sie die Fragen.

1. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel in 20 Léndern der EU?

2. Was bekommt man fiir das Geld?

3. Was kann man in den Schaufenstern sehen?

4. Was konnen Sie in Warenhduser kaufen?

I11. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Wenn Sie verschiedene Lebensmittel brauchen dann gehen Sie in den
Supermarkt, der im Erdgeschof3 des Warenhauses liegt.

2. Viele Menschen machen einen Einkaufsbummel und verstechen, dass
ein guter Kauf immer schon und preiswert ist.

3. Haben Sie schon gewusst, dass bis vor etwa 5 000 Jahren die Leute
ndmlich ohne Geld auskamen.

4. Allerorten wurden von falsches Geld und jeder Filscher gesucht, der
das Gesetz umgehen wollte.

5. Es gibt Sonderangebote wenn die Preise auf bestimmten Waren
reduziert werden.

6. Die vor kurzem zum Lager gelieferte Ware wurde vor zwei Monaten
bestellt.

IV. Erzihlen Sie iiber Ihre Vorbereitung zum Geburtstagfest.

Variante II.

I. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Worter
und/oder Wortgruppen in den Sétzen.

OOmeHuBaTh, TOBap, JE€HbIW (30JI0TO), I1I€HA, YEKAHUTH (MOHETHI),
KYITIOPBI, BAJIIOTA, YIIPABIATh, MOHETHI, CPEJICTBO.

a) CIIyXUTh CPEICTBOM OOMEHa,

0) CTOMTh HAMHOT'O MEHBIIIE;

B) 3aKymnaTb pa3HOOOpa3HbIC MPOIYKTHI;

r) WUJTH B YHHBEpMAr.

I1. Beantworten Sie die Fragen.

1. Was regiert die Welt?

2. Wie sind Aufgaben des Geldes?

3. Wo kann man alles von Unterwésche bis zu Biigeleisen finden?
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4. Welche Waren konnen Sie im Warenhaus kaufen?

III. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Wenn Sie Schuhe brauchen, dann gehen Sie in die Schuhabteilung,
die im ersten Stock des Warenhauses liegt.

2. Wenn die Preise auf bestimmten Waren reduziert werden, kann
man Sonderangebote geniellen.

3. Wir wissen auch, dass man in fritheren Zeiten nicht mit Miinzen
oder Scheinen, sondern mit Vieh, Honig oder dhnlichem bezahlt hat.

4, Zentralbanken drucken Seriennummern auf die Geldscheine oder
spezielle Wasserzeichen — Figuren, die ins Papier gedruckt werden.

5. Wenn es kein Sonderangebot gibt, konnen nur wenige Menschen

thnen bestimmten Waren leisten.

6. Ich habe eine sehr gute in der BRD erzeugte und wihrend der
Messe in  Koln ausgestellte Ware wihrend meiner Dienstreise nach diesem
Land gekautft.

IV. Erzahlen Sie iiber Ihren Einkaufsbummel.

Variante III.

I. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Worter
und/oder Wortgruppen in den Sétzen.

OOmeHuBaTh, TOBap, JEHbIH (30JI0TO), I1I€HA, YEKAHUTH (MOHETHI),
KYITIOPBI, BAJIIOTA, YIIPABJISATh, MOHETHI, CPEJICTBO.

a) SKOHOMUTH JCHBIU;

0) CBSI3bIBATH HAPO/IbI;

B) KyIUTh MPEKPACHBINA MOJAPOK;

I) OIUIATUTh B Kacce.

I1. Beantworten Sie die Fragen

1. Wie sind die Aufgaben des Geldes?

2. Was spart der Euro?

3. Wann gibt es Sonderangebote?

4. Welche Abteilungen gibt es im Warenhaus?

III. Ubersetzen Sie ins Russische

l. Wenn Sie einen Anzug brauchen, dann gehen Sie in die
Herrenbekleidungsgeschift, das im Zentrum dieser Stadt liegt.

2. Wenn man Lebensmittel fiir das Fest einkaufen will, muss er in die
Kauthalle gehen.

3. Unzidhlig ist die Menge der Sprichworter, die sich auf das Geld
beziehen.

4. Man kommt in einen Raum hinein, wo niemand ist, und geht auf
eine Einrichtung zu, in der man Bargeld bekommen kann.
5. Wenn  aber man keine gewiinschte Ware im Geschift fir

Geschenkartikel finden kann, dann geht man ins Warenhaus.
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6. Diese schnell entwickelte Fa hat eine sehr gut verkaufte Ware

erzeugt.
IV. Erzihlen Sie iiber Die Geschichte des Geldes.

Variante IV.
I. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Worter und/oder
Wortgruppen in den Satzen.
OOmeHuBaTh, TOBap, JEHbIH (30JI0TO), I1I€HA, YEKAHUTH (MOHETHI),
KYITIOPBI, BAJIIOTA, YIIPABISATh, MOHETHI, CPEJICTBO.
a) SKOHOMWTH BpeM;
0) OBITH TECHO CBS3aHHBIM C ...;
B) XOIUTH B IPOTYKTOBBIN MarasuH;
r) JeJaTh XOPOUIYIO U MOAXOAIIYIO MOKYTIKY.
I1. Beantworten Sie die Fragen
1. Welche Zahlungsmittel kennen Sie?
2. Seit wann der Euro in der Européische Union?
3. Wo kann man alles von Unterwésche bis zu Biigeleisen finden?
4. Welche Lebensmittel konnen Sie in der Kauthalle kaufen?
IT1. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Wenn Sie ein Geschenk brauchen, gehen Sie in die Abteilung fiir
Geschenkartikel, die sich in einen riesengrolen Waren haus befindet.

2. Im Schaufenster, die jeder Geschift hat, gibt es verschiene schone
Giiter, die aber zum Angucken sind.

3. Fir Miinzen und Scheine bekommen wir eine Ware oder
Dienstleistung, die wir benotigen.

4.  Es muss wirklich bequem sein, wenn die Bank alle Rechnungen
bezahlt.

5. Dann zahlt man an der Kasse und versteht, dass er fiir alle Einkdufe
fast sein ganzes gegebenes Geld gegeben hat.

6. Wir haben beschlossen, diese gut und schnell ausverkaufte Ware in

groflem Menge zu bestellen.
IV. Erziahlen Sie wie wird ein Geschenk gewiihlt.

Lesen Sie und iibersetzen Sei den Text mit der Hilfe des Worterbuches
Die Geschichte des Geldes

Konnen Sie sich ein leben ohne Geld vorstellen? Wahrscheinlich schlecht.

«Geld regiert die Welt», heilit es, oder auch «Geld macht nicht gliicklich,
aber es beruhigt». Unzéhlig ist die Menge der Ausspriiche und Sprichworter, die
sich auf das Geld beziehen. Dies zeigt, welche grole Bedeutung die Menschen
dem Geld zumessen. Aus tédglicher Anschauung kennen wir als Geld die
Miinzen und Scheine.

Dafiir bekommen wir eine Ware oder Dienstleistung, die wir bendtigen.
In manchen Lindern erlebte man es, dass man fiir die einheimische Wahrung
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nichts erhilt, dafiir aber fiir Dollar oder DM. Wir wissen auch, dass man in
friiheren Zeiten nicht mit Miinzen oder Scheinen, sondern mit Vieh, Honig,
Muscheln, Salz, Gold oder dhnlichem bezahlt hat. Im Grunde geht es ndmlich gar
nicht um das «Geld», sondern um ein allgemein akzeptiertes Austauschmittel.

Die Aufgaben des Geldes sind als Tauschmittel und Zahlungsmittel zu
dienen. Mit Hilfe des Geldes kann man verschiedenartige Giiter miteinander
vergleichen, d.h. ihre Werte bestimmen.

Haben Sie schon gewusst, dass bis vor etwa 5000 Jahren die Leute
ndmlich ohne Geld auskamen. Dabei hatten sie es gleich mit zwei Problemen zu
tun.

Erstens: Wie macht man verschiedene Waren vergleichbar? Dieses
Problem losten vor rund 5 000 Jahren die Einwohner Mesopotamiens (des
heutigen Siid-Irak). Sie legten zum ersten Mal fiir bestimmte Dinge gerechte
Preise fest — in Silber und Gold.

Zum 15. Jahrhundert gab es in vielen Landern — auch in Deutschland —
schon langst Miinzen, meistens noch aus wertvollem Material wie Gold oder
Silber. Die ersten sollten im 7. Jahrhundert vor Christus in Libyen (in der
heutigen Tiirkei) geprdgt worden sein. Sie waren alle gleich schwer. Bis heute
haben sich Herrscher und Regierungen das Vorrecht gesichert, in ihren Staaten
allein Geld herstellen zu lassen.

Zweitens: Allerorten wurden von falsches Geld und jeder Filscher
gesucht, der das Gesetz umgehen wollte. In Europa drohte Filschern bis weit
ins 18. Jahrhundert die Todesstrafe. Heute schiitzen sich die Zentralbanken. Sie
drucken zum Beispiel Seriennummern auf die Geldscheine oder spezielle
Wasserzeichen — Figuren, die ins Papier geprdgt werden und die man nur sieht,
wenn man den Schein gegen das Licht hélt.

Seit dem 1. Januar 2002 ist der Euro Zahlungsmittel in 12 Léndern der
Europiische Union: Belgien, Deutschland, Finnland, Frankreich, Griechenland,
Irland, Italien, Luxemburg, den Niederlanden, Osterreich, Portugal und Spanien
und seit dem Mai 2004 in 20 Landern. Jetzt gibt es den Euro in ganz Europa.
Zwolf von 15 Lindern der EU haben sich zusammen getan: Lire, Peseten,
Francs, Deutschmark oder Finnmark sind Vergangenheit. Die Einfiihrung des
Euro bescherte den europdischen Geld-Druckereien den groBten Auftrag in der
Geschichte des Papiergeldes — Sie mussten 14,5 Milliarden neue Banknoten
drucken. Der Euro hat viele Vorteile: Wer jetzt in ein Euro-Land fahrt, muss
zum Beispiel vorher kein Geld wechseln — und braucht dafiir natiirlich auch
keine Gebiihren an die Banken zu zahlen. Der Euro spart also Geld, spart auch
Zeit, und soll die Menschen in Europa verbinden. Die Vorderseiten der Euro-
Miinzen europaweit sehen gleich aus, die Riickseiten unterscheiden sich von
Land zu Land. Deutschland hat sich fiir den Bundesadler entschieden. Die
Abbildungen auf der gemeinsamen vorderen Bildseite der 1-, 2- und 5-Cent-
Miinzen symbolisieren die Stellung Europas in der Welt, die der 10-, 20- und
50-Cent-Miinzen stehen fiir die Union als Bund von Nationen. Jedes Land
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gestaltete die Riickseiten der Miinzen mit eigenen nationalen Motiven, z.B. mit
dem Brandenburger Tor.

Heute hat fast jeder moderne Bundesbiirger ein Girokonto. Frither wurde
der Lohn jeden Freitag in einer Tiite direkt in die Hand gegeben. Heute geht das
anders: der Arbeitgeber hat bei einer Bank ein Girokonto. Der Arbeitnehmer hat
auch ein Girokonto bei einer Bank oder einer Sparkasse. Der Arbeitgeber
tiberweist das Geld von seinem Konto auf das Konto des Arbeitnehmers. Ganz
einfach. Auch das Arbeitsamt zahlt heute kein Bargeld mehr aus. Er tiberweist
das Arbeitslosengeld. Das Kindergeld vom Staat bekommt man auch auf solche
Weise. Vom Girokonto kénnen Sie natiirlich auch Bargeld abheben. Auf einem
Girokonto gibt es normalerweise keine Zinsen. Im Gegenteil: es kostet
Gebiihren. Doch jeder, der ein Girokonto hat, kann Geld auf ein anderes
Girokonto liberweisen. Ein Sparkonto ist etwas anderes: von einem Sparkonto
kann man kein Geld iiberweisen. Aber hier bekommt man Zinsen: im Moment
etwa 2% pro Jahr.

Niemand arbeitet in der BRD am Wochenende. Doch das stort man nicht.
Zum Beispiel Georg Berg arbeitet als Architekt. Er hat eine kleine Firma und
verdient damit, dass er die Einfamilienhduser baut und verkauft. Georg ist
Fachmann hoher Qualitit und verdient viel Geld. Er muss morgen geschéftlich
nach Polen und mochte etwas Geld von seinem Konto am Samstag abheben. Er
nimmt eine Plastikkarte und schiebt sie in einen Schlitz neben der Tiir hinein.
Die Tir offnete sich automatisch. Dann kommt man in einen Raum hinein, wo
niemand ist, und geht auf eine Einrichtung zu, in der man Bargeld bekommen
kann. Dann nimmt der Besucher wieder seine Karte, schiebt sie nochmals in
einen dhnlichen Schlitz hinein, tippt auf die Tastatur eine Reihe von Ziffern, die
seinen eigenen Geheimcode ausmachen, dann die Ziffern der Euro Summe, die
er haben will und zieht die Karte wieder heraus. Einige Sekunden danach liegt
die verlangte Geldsumme in einem kleinen Speicher.

Es muss wirklich bequem sein, wenn die Bank alle Rechnungen bezahlt:
Heizung, Strom, Wasser, Post, usw. Und was im Monat auf dem Konto iibrig
bleibt, gehort dann dem Biirger. Das kann man zu beliebiger Zeit in bar abholen.
Es ist sehr bequem fiir alle BRD-Biirger. Alles macht die Bank.

Beantworten Sie die Fragen.

1. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel in 20 Landern der EU?

2. Was bekommt man fiir das Geld?

3. Was regiert die Welt?

4. Wie sind Aufgaben des Geldes?

5. Was spart der Euro?

6. Welche Zahlungsmittel kennen Sie?

7. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel der Euro in der Européische Union?
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GESPRACHSTHEMA 4
«HANDELSTATIGKEIT BEI DEN FIRMEN»

I. Merken Sie sich auf die neue Wortschatz zu:
1. Geschift, n = Unternehmen, n = Betrieb, m = Gesellschaft, f = Firma, f —
(maraszun) ¢pupma = npeanpusiTue = 00IIEeCTBO
Dieser Betrieb wurde (im Jahre) 2009 gegriindet.
2. Abteilung, f — oTnen (na pupme, oTaeneHue)
3. Verkaufsabteilung, f = Vertrieb, m (npoasuxenue ToBapa) — oTaen cObITa
4. Finanzabteilung, f — Oyxranrepus
5. Personalabteilung, f — otnen kagpon
6. Forschungsabteilung, f — HUOKP (oTaen HaydHO-HCCIENOBATEIbCKUX U
KOHCTPYKTOPCKUX padoT)
Wieviel und welche Abteilungen hat diese Fa.?
7. Geschiftsfiihrer, m = Geschiftsleiter, m (-) — pykoBoAUTENb IPEANPUATUS
Dieser Geschiftsfiihrer hat einige Stellvertretende (3amecturens).
8. Niederlassung, f — ¢unuan, nouepuss gupma
Eine neue Niederlassung der Fa. befindet sich in der Schweiz.
9. Verhandlungen (pl.) — meperoBopsr
Wir fiihren heute wichtige Verhandlungen.
10. Vertreter, m — npeacTaBUTEIb
11. Fachwissen, n — KOMIIETECHTHOCTb
Alle Vertreter dieses Unternechmens haben notwendige (HeoO6xoaumbie)
Fachwissen.
12-13. fiihren = leiten — BecTH, TUAMPOBATH, PYKOBOJAUTH
Diese Gesellschaft ist von den bekannten Wissenschaftlern geleitet.
14- 17. herstellen = produzieren = erzeugen = anfertigen — mpou3BOIUTH
18. gehdren — OTHOCUTBCS K ..., IPUHAIJICKATH
19. verschieden — pa3nuunbIit
Der Betrieb stellt moderne Geréte her; dazu gehdren: portable Computer
und personal Computer in verschiedenen Leistungsstufen (momHocteit).
20. suchen — uckatp
21. abschlieen — 3akmrouath (KOHTPAKT)
Die Firma sucht einen Produktionsbetrieb, um mit ihm einen Vertrag
(morosop) abzuschlieB3en.
22. (sich) bekanntmachen — 3nakomuTb(csi) Machen wir mit dieser Fa. bekannt!
23. eventuell — Bo3MOXkHBIM (B Oyaymiem); (KOHTPAKT) HaXOASAIIUHCS B
CTaJluu OOCYKICHHUSI
24. besprechen — 006Cyx1aTh
Unser Geschéftsfiihrer bespricht heute einen eventuellen Kontrakt.
25. kommunikationsfahig — koMmMyHHUKaOETbHBIN
26. flexibel — rubkuii (0 YemoOBEKE)
27. Bewerber, m — nmpeTeHaeHT ( Ha JOIKHOCTH)
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Der Bewerber fiir die Position des Managers muss flexibel und
kommunikationsfahig sein.

II. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text
Tatigkeit der Firma

Unsere Firma heiflt «Ant». Sie wurde von unserem Chef im Jahre 1995
gegriindet. Der Geschiéftsfiihrer ist Andreas Thomas. Er ist ein zuverldssiger
Fachmann und ist auch kommunikationsfdhig und flexibel. Er hat die Firma gut
in Schwung gebracht und viele Stiarke daran gewidmet.

Ich arbeite als Vertreter dieser Firma. Unsere Fa. stellt Biiroeinrichtung
her. Wir spezialisieren uns auf Biiroausstattung; um es genau zu sagen: auf
elektronische = Biirogerdte. = Wir  stellen  Tischrechner, elektronische
Schreibmaschinen, Mikrocomputer, Fernkopierer, Textcomputer, und so weiter
her. Mit anderen Worten: wir produzieren alles, was man fiir ein modernes Biiro
braucht. Wir spezialisieren uns also auf Spitzentechnologie! Wir konnen unsere
Kunden versichern, dass unsere Produkte zuverldssig und unsere Preise
konkurrenzfahig sind. Wir haben ein renomiertes Marktforschungsinstitut damit
beauftragt, unsere Ausgangsposition auf dem Markt zu analysieren. Das
Ergebnis war sehr ermutigend.

Die Firma besteht aus 5 Abteilungen: Finanz-, Export-, Personal-,
Verkaufs- und — Forschungsabteilung und viele Beschiftigte, etwa 200
Menschen. Die Firma aber wichst und entwickelt sich stindig, weil sie
expandieren will. Um dieses Ziel zu erreichen, verdffentlicht die Fa.
Stellenangebote und die Bewerber, die hochqualifiziert und erfahren sind,
hinterlieBen ihre Bewerbungsschreiben. Sie ist gut auf den deutschen Markt
etabliert und will jetzt die Vorteile des Europdischen Binnenmarkts ausnutzen.
Da die Fa. die Erzeugnisse in andere Liander exportiert, hat sie natiirlich
Niederlassungen, z.B. in Italien und Belgien. Die Firma mdchte gerne auch mit
Frankreich Verbindungen ankniipfen und versucht mehr Kunden
heranzuziehen. Zu ihnen gehoren andere Unternehmungen und Personen. Alle
Vertreter der Firma haben ihre Arbeit gern. Sie macht ihnen Spal3, und sie sind
sehr gliicklich in dieser Firma zu arbeiten.

Die Arbeit der Biirokauffrau in der Firma ist sehr mannigfaltig. Thre
Pflichte sind: Auftrags- und Rechungsbearbeitung, die Kontrolle der
Lagerbestande, die Durchfithrung der Kostenrechnung und des Planes der
Biiroorganisation und Informationsverarbeitung. Sie hat viele Arbeitsmittel, die
thr mit der Arbeit helfen. Thre Arbeit hat viele Vorteile und viele Nachteile.
Unter den Vorteilen sind: ein gutes Betriebsklima, ihre Selbstleistungen, die
Bezahlung und die Anerkennung der Kollegen. Unter den Nachteilen sind: die
Verantwortung, eine stindige Kontrolle der Leiter, sein Fiihrungsstil und die
Unternehmenspolitik im allgemein. Es ist sehr wichtig aber gute Beziehungen
mit Kollegen der Fa. und komfortable Arbeitsbedingungen zu haben. Das Biiro
ist offiziell aber gemiitlich: viel Platz, viel Licht, eine nette Atmosphire! Und
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die Biiroeinrichtung ist zweckméaBig und funktionell: Schreibtisch, Biirostuhl,
Regal- und Schrankmobel, Container und Anbauelemente fiir Computer,
Telefon und Biirodrucksystem. Alles praktisch und modern.

Vor allem arbeitet sie mit Computer, darum besucht sie zwei Mal in der
Woche einen Computerkurs. Dort bekommt sie allgemeine Information iiber den
Gebrauch von Computer in Biiro, iiber die Computersprachen. Die Arbeit mit
Computer macht ihr Spal3. Sie kann schon Prospekte und Kataloge in deutscher
oder englischer Sprache senden und bekommen. Ihre Pflichte sind: Termine
vorbereiten, mit Kunden aus dem In- und Ausland sprechen; Vertrdage schreiben,
Messen besuchen.

I11. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Geschift, n Otnen xkaapos
Verkaufsabteilung, £ bunman
Finanzabteilung, f Hckatb
Personalabteilung, f [TpousBoaAUTH
Forschungsabteilung, f PaznuunbIii
Geschiftsfiihrer, m maraszuH (¢pupma)
Niederlassung, PYKOBOAMTEINb MPEANPUATHS
Verhandlungen (pl.) KomneTeHTHOCTD
Vertreter, m ruOKuUii (0 YeJIOBEKe)
Fachwissen, n HHUOKP

fiihren Bbyxranrepus
herstellen [TeperoBopsl
gehdren Bo3MoxHbII

suchen Bectu, pykoBOAUTH
abschlieflen pUHAJICKATh
verschieden KOMMYHHKaOETbHBIN
eventuell pEeICTaBUTEIb
kommunikationsfahig 3aKJII0YaTh KOHTPAKT
flexibel Otgen cObiTa

IV. Bilden Sie Substantive von:

herstellen, vertreten, unternechmen, fiihren, leiten, forschen, verkaufen, kaufen,
griinden, arbeiten, durchfiihren, besprechen.

V. Ubersetzen Sie die Worter in Klammern. Machen Sie die
Riickiibersetzung.

1. Unser (npenmpusitue) besteht aus 5 (ormenoB) und hat {iber eintausend
(COTpPYIHUKOB).

2. Wir wollen portable Computer (mpou3BoAUTH).

3. Unser (mupektop = pykoBoautens) flihrt (meperoBopst).
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Das Unternehmen (skcnoptupyer) in (pasnuunbie) Linder und hat
(¢punmanen) in 3 Landern.

Nach der Verdffentlichung o0bsiBnenuit o (Bakancuu), hinterlieBen die
ersten (mpetenaeHTsl) ihre Bewerbungsschreiben.

Wir versuchen (nenoBweie cBszu) mit den neuen Geschéftspartner an
zukniipfen, ihre (mpelickypantel u katasoru), spezielle Anfragen und
Bestellungen (momyuuts) und auch eventuelle Kontrakte zu besprechen und
(3aKJIFOYUTH).

(Yrpapnstomiuii) muss Fachwissen haben, flexibel und
(KOMMYHHKAOEIbHBIN) sein.

(HHAOKP) unserer Firma fiihrt wichtige Forschungsarbeit und Marktanalyse
durch.

VI. Ubersetzen Sie die Siitze ins Russisch. Merken Sie sich auf Satzgefiige zu.

1.

2.
3.

Alle Fachleute, aus denen das Personal unserer Firma besteht, sind sehr hoch
qualifiziert.

Unsere Firma, deren Umsatz sehr hoch ist, hat 500 Beschiftigte.

Die Arbeit bei der Firma, in der alle Beschiftigte hohe Bezahlung haben,
macht thnen SpaB.

Unser Unternehmen, das aus 5 verschiedenen Abteilungen besteht, stellt
portable Computer her.

Der Geschiftsfithrer, der jetzt Verhandlungen leitet, versucht neue
Verbindungen anzukniipfen.

Das Geschift, das in verschiedene Linder exportiert, hat Niederlassungen in
3 Lénder.

Ein Manager, der unsere Gesellschaft leitet, muB flexibel, kommunikativ sein
und gute Fachwissen haben.

Die ersten Bewerber, die eine Veroffentlichung mit Stellenangebote gelesen
haben, hinterlieBen ihre Bewerbungsschreiben.

VII. Sprechen Sie iiber Thre zukiinftige Firma oder beantworten Sie die
folgenden Fragen.

O 00 IO bW —

. Wie heif3t die Firma?

. Wann wurde sie gegriindet?

. Wer ist der Geschiftsfiihrer? Was konnen Sie iiber Ihren Chef sagen?
. Aus welchen Fachleuten besteht das Personal Threr Firma?

. Als was sind Sie bei dieser Fa. tatig? (tdtig sein = arbeiten)

. Was stellt die Firma her?

. Aus wieviel Abteilungen besteht sie?

. Wieviel Beschiftigte hat die Firma?

. Hat die Fa. Niederlassungen? Zu wieviel Landern?

10. Exportiert sie in andere Lander?
11. Mit welchen Landern mdchten Sie Verbindungen ankniipfen?
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12. Welchen Umsatz (o60pot) hat die Firma?

13. Wer gehort zu den Kunden (knuentsr)?

14. Was machen Sie bei der Firma? Was sind Thre Pflichten (o6s3anHOCTH)?
Worin besteht Thre Arbeit (die Arbeit Ihres Chefs)?

15. Macht es Ihnen Spal}, in dieser Firma zu arbeiten? Warum? (hohe
Bezahlung, kreative Arbeit, gute Beziechungen mit dem Personal, u.a.)

Grammatik und grammatische Ubungen zum Thema
Infinitiv

1. Yro Bbl MoxkeTe cka3aTh 00 3101 popme riaarosa?
Infinitiv — HeompeneneHHas Qopma riaroja, OTBEYaromas Ha BOMPOC «4TO
nenats?y». OHa HAXOAWTCA HA TOCIEAHEM MECTE€ B HEMEIIKOM MpPEIIOKEHUU U
MOXKET yHOTpeOJAThCcs 0€3 YacTUIBl ZU U C YacTULeW zu (KOTopas MUILIETCS
OT/IeJIbHO — Zu liefern — wiiM CIUTHO B ri1arojiax ¢ OTACISIEMbIMU MPUCTABKAMU —
herzustellen).
2. B kakux cayuasx Infinitiv ynorpe0dJsiercs 6e3 yacTuubl zu?
a) B MPEUIOKEHUAX C MOJATbHBIMHU IJ1arojaamu:
Die Fa. mochte Geschéftskontakte ankniipfen.
0) B mpeIOKEHUIX cO ckazyeMbIM B Futurum Aktiv:
Wir werden diese Ware rechtzeitig liefern. Alle Betriebe Russlands miissen
(werden) sehr gute Ware herstellen.
B) mocJe riaroios: gehen, fahren, sehen, horen, helfen.
Sie fahren in den Betrieb neue Erzeugnisse bestellen.
Er half mir neue Geschiftskontakte ankniipfen.
Sie fahrt (hilft) die Fa. er6ffnen.
T') B OTACIbHBIX HHPUHUTUBHBIX TPyIax (HE B COCTaBE MPEIIOKECHHN):
Industrieerzeugnisse herstellen — npon3BoaUTH U3AEINA TPOMBILIIIEHHOCTH.
3. Ckoubko cymiecTByer ciay4daeB ynorpedjenus Infinitiv ¢ yactuumeit
zu?
CymiecTByeT HECKOJIbBKO ciy4yaeB yrnorpeOnenusi Infinitiv ¢ wactumeit zu: B
NpeUIOKEeHUsIX a) ¢ 3aBucuMbiM uHGuHUTHBOM: Es ist wichtig, gute Ware
herzustellen; 6) B ”HGUHUTUBHBIX TPYyIIIax; B) B MHOUHUTUBHBIX 000POTaX;
') B MHPUHUTUBHBIX KOHCTPYKIUAX (CM. J1ajee).
4. Korna ynorpebasiercs 3aucumablii Infinitiv?
3aBucuMbIil MHOUHUTUB YHOTPEOISETCS B MPEMIOKEHHUSIX C IJIaroJamu
neiicteus: anfangen (i,a) = beginnen (a,0) — (Haudatp); pflegen (pa3BuBaTh,
KyJIbTUBHUPOBaTh); versuchen (merTathes, crapathes); beschliessen (0,0) —
(peiatb)
Das Unternehmen begann die Biirogerite herzustellen.
Der Vertreter versuchte mehr Kunden heranzuziehen.
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5. Yro npeacrasBaser c¢o00M UHPUHUTHMBHAA TIpynma, Irae OHa
HAXOJUTCSI B HEMEIIKOM NMPeAJI0KeHHH U KAKUM 00pa3oM nepeBoauTCs?
NuduaUTHBHAS TPYIIa CTOUT MOCJE TJIABHOW YaCTH MPEUIOKEHUS, OTACIIACTCS
oT Hee 3ansaToi u Infinitiv B Hell mepeHocUTCsl B MepeBo/ie Ha MEPBOE MECTO.

Es ist schwehr, eine Ausgangsposition auf dem Markt zu analysieren.

Sie haben die Moglichkeit (Wunsch, Recht, Aufgabe, Ziel), den Preis zu
erhohen.

6. Ck01bK0 MHPUHUTHUBHBIX 000POTOB B HEMEIIKOM SI3bIKE CYIIECTBYET
U KaK OHU MePeBOISATCS HA PYCCKHU SI3bIK?

B Hemerikom si3pike cymiecTByeT 3 "HOUHUTUBHBIX 000pOTa:

a) um... zu + Infinitiv — ay1s1 TOTO, 9TOOBI YTO-HUOY b CACTATH.

Um das Ziel der Hochstentwicklung des Betriebes zu erreichen, mdchten sie
eine Niederlassung er6ffnen.

0) (an) statt... zu + Infinitiv — BMecTO TOr0, 4TOOBI UTO-HUOYIb C/IENIATh.

Statt ein renommiertes Marktforschungsinstitut heranzuziehen, beschloss die Fa.
selbst ithre Ausgangsposition auf den Markt zu analysieren.

B) ohne ... zu + Infinitiv — He aemas yero-nuoo.

Ohne einen Vertrag zu besprechen, kann man ihn nicht unterzeichnen.

7. Yro npeacraBiasoT co00ii HHGPUHUTHBHbIC KOHCTPYKIUU?

DTO rpaMMaTUYECKUE KOHCTPYKIIMH, KOTOPhIE HMEIOT MOJAJIbHOE 3HAUYCHHUE, T.€.
MIePEBOISATCS MOJIAJIBHBIM IJIarojioM «miissen»: haben, sein + zu Infinitiv

Die Fa. hat die Ware schnell zu liefern. ®upma nommkHa OBICTPO JOCTABHUTH
toBap. Die Ware ist schnell und rechtzeitig zu liefern. ToBap momkeHn ObITh
JIOCTABJICH OBICTPO ¥ CBOCBPEMEHHO.

Ubung 1. IepeBeauTe Ha pyccKuii A3bIK

1. Wir haben die Moglichkeit ein Akkreditiv zu er6ffnen.
Wir haben die Aufgabe, die Ware vorfristig zu liefern.
Haben Sie Zeit, Zinsen zu berechnen?
Das Ziel der Lieferung ist es, den Liefertermin einzuhalten.
Wir sind bereit, den Preis zu erhéhen.
Wir sind in der Lage, neue Preisliste zu schicken.
Es ist moglich, unseren Geschéftspartnern zu helfen.
Der Kunde bittet, bar zu bezahlen.

NNk LD

Ubung 2. B kaknX NpeioKeHnsiX YacTHIA ZU JHITHss?
1. Die Deutsche Bundesbank hat das Recht, den Geldumlauf zu regeln.
2. Sie muss die Wirtschaftspolitik der Regierung zu unterstiitzen.
3. Die Bank beginnt, die Wahrung anzuheben.
4. In der Bausparkasse werden Sie ein Darlehen zu bekommen.
5. Ich gehe auf die Bank mein Geld abzuheben.
6. Es ist nicht leicht, dem Wechselkurs zu folgen.
7. Jetzt heiit es schnell Geld umzuwechseln.
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Ubung 3. lonosHuTEe NpeasioKeHns U3 JeBOil KOJOHKH MpelI0KeHUIMH U3
NPaBoii KOJIOHKH, He 3a0bIBasi 0 MPABUJIAX YIOTPeOJIeHUS YaCTHIbI ZU

Wir haben die Moglichkeit,
Wir haben die Aufgabe,

Der Verkéufer hat das Recht,
Haben Sie Zetit,

Das Zeil der Lieferung ist es,
Der Vertreter hat die Absicht,
Der Kéaufer dullert den Wunsch,
Es ist leicht,

Es ist schwer,

Es ist moglich,

Wir sind bereit,

Wir benutzen die Gelegenheit,
Der Kunde bittet,

Wir sind in der Lage,

ein Akkreditiv er6ffnen

die Ware vorfristig liefern

Zinsen berechnen

nach Berlin anrufen

unseren Geschéftspartnern helfen
einen neuen Markt erschliel3en

bar bezahlen

den Preis erhohen

den Liefertermin einhalten

die Zahlungsbedingungen einhalten
einen Rabatt gewdhren

Ihnen ein neues Angebot machen
neue Preisliste schicken

ein ausfiihrliches Angebot unterbreiten

Ubung 4. Ubersetzen Sie die Siitze mit Infinitiv.

1. Es ist wichtig, eventuelle Kontakte wihrend der Verhandlungen zu
besprechen.

2. Unsere Firma versucht mehr Kunden heranzuziehen.

3. Die Arbeit bei dieser Fa. macht den Fachleuten Spal3, und sie sind gliicklich
dort titig zu sein und viele Geschifte zu erfiillen.

4. Unsere Fa. versucht mit Frankreich Geschéftsverbindungen anzukniipfen und
mehr Kunden heranzuziehen.

Ubung 5. Ubersetzen Sie die Sitze mit Infinitiv.

1. Um Kataloge und Preislisten zu bestellen, schrieb die Sekretdrin einige
Geschiftsbriefe.

2. Statt eine Niederlassung zu erdffnen, beschloss der Geschiftsfiihrer die
Forschungsabteilung besser zu entwickeln.

3. Ohne die Ware rechtzeitig zu liefern, kann die Produktionsabteilung keine
Bezahlung bekommen.

4. Um die Erzeugnisse zuverldssig und konkurrenzfihig zu machen, spezialisiert
sich der Betrieb auf Spitzentechnologie.

5. Statt neue Vertreter der Fa. zu suchen, beschloss der Geschéftsfithrer seine
Forschungsabteilung zu entwickeln.

6. Ohne stindig die Bezahlung zu erhohen, kann kein Unternehmer seine
Anerkennung der Beschéftigten erkdmpfen.

7. Um ein zuverldssiger Fachmann zu werden, muss jeder Absolvent der
Handelshochschule gute Fachwissen haben und auch flexibel und
kommunikationsfahig sein.
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8. Statt eine neue Niederlassung zu erdffnen, versuchte der Geschiftsfiihrer
hochqualifizierte und erfahrene Bewerber fiir sein Fa. zu finden.

9. Ohne stindig die Bezahlung zu erhohen, kann kein Unternehmer seine
Anerkennung der Beschiftigten erkdmpfen.

10. Um dieses Unternehmen gut auf den deutschen Markt zu etablieren, nutzt
die Geschiftsfiihrerin die Vorteile des Europédischen Binnenmarkts.

11. Statt elektronische Biirogerdte herzustellen, spezialisieren sie sich auf
Spitzentechnologie.

12. Ohne sich stindig zu entwickeln, kann der Betrieb nicht expandieren.

Ubung 6. Ubersetzen Sie die Sitze mit Infinitiv.

1. Das Unternehmen hat bald ein neues Modell der portablen Computer
herzustellen.

2. Der Vertrag ist heute abzuschlielen und unterzuzeichnen.

3. Viele Arbeitsmittel haben der Biirokauffrau zu helfen.

4. Gute Beziehungen mit den Kollegen sind zu pflegen (= entwickeln).

5. Ein Unternehmen hat bestimmt aus Produktions-, Finanz- und
Vertriebsabteilung zu bestehen.

6. Gute Geschéftsbeziehungen sind mit anderen Unternehmungen anzukniipfen.
7. Wir haben uns auf Biiroausstattung zu spezialisieren.

8. Die Erzeugnisse dieser Gesellschaft mit beschrinkter Haftung (GmbH) sind
konkurrenzfahig zu sein.

Tabelle 1. Infinitivkostruktion «haben, seiny ... zu Infinitiv.

Ich habe gut zu studieren = Ich muB3 gut studieren

Die Ware ist schnell zu liefern = Die Ware muf3 schnell geliefert werden

Ubersetzen Sie die Siitze mit Infinitivkonstruktionen.

1. Die Leipziger Messe hat zur Erweiterung des Handels beizutragen.

2. Die Leipziger Messe ist eine Mustermesse zu nennen.

3. Die Leipziger Messe ist als Instrument der Erweiterung des Handels zu
betrachten.

4. Die Leipzieger Messe hat die Entwicklung des Handels zwischen den
Landern zu fordern.

5. Die russischen Kaufleute waren zum ersten Mal 1770 auf der Leipziger
Messe zu sehen.

6. Unser Betrieb hat seine Gerite an der Leipziger Messe zu demonstrieren.
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Tabelle II. Imperativ/ IloBesuTebHOEe HAKJIOHEHUE
Schreibe! — [Tumm!
Sprich Deutsch! — I'oBopu no-nemerku!
Schreibt! — [Tummure! (oOpaiieHue — Ha THI)
Ubersetzt richtig! — ITepeBomute npaBuibHO! (0OparieHne — Ha Thi)
Schreiben Sie! — [TummTe! (oO6pamenue — Ha Bor)
Warten Sie, bitte! — [Togoxxaure, moxkamnyiicra!
Schreiben wir! — ([laBaiite) Hanumem!
Gehen wir schneller! — ([{aBaiite) [Toitnem Obictpee! ( [locmemim)

Stellen Sie das im Klammern stehenden Verb im Imperativ ein!

1. Thr steht spét auf. ... frither ...! (aufstehen)

2. Ich brauche eine Zeitschrift. ... sie mir bitte! (bringen)

3. Bist du jetzt frei? ... mir bei der Ubersetzung! (helfen)

4. Er begann die Arbeit. ... Sie diese Arbeit ...! (vorsetzen — mpoaomxaTs)
5. Thr schreibt langsam. ... schnell! (schreiben)

6. Ich schalte das Radio ein. ... wir ... die Musik ...! (sich anhoren).

TEST ZUM THEMA 4
1. Der Geschiftsfithrer ist ein zuverldssiger Fachmann und ist auch
kommunikationsfahig und ... .
a) konkurrenzfahig;
b) flexibel,
¢) modern,;
d) mannigfaltig
2. Wir spezialisieren uns auf Biiroausstattung; um es genau zu sagen: auf
elektronische ... .
a) Vertreter;
b) Messen,;
c) Preise;
d) Biirogerite
3. Wir konnen unsere Kunden ... , dass unsere Produkte zuverldssig sind.
a) versichern;
b) widmen,
c) analysieren;
d) erreichen
4. Die Firma hat viele ..., aber sie wiachst und entwickelt sich stindig.
a) Preise;
b) Beschiftigte;
c) Bewerber;
d) Bewerbungsschreiben
5. Sie wollen jetzt die Vorteile des Europdischen Binnenmarkts ... .
a) ausnutzen;
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b) erreichen;

c¢) versichern,;

d) arbeiten

6. Die Biirokauffrau der Firma N. hat viele ... , die ihr mit der Arbeit helfen.
a) Vorteile;

b) Arbeitsmittel;

c¢) Nachteile;

d) Pflichte

7. Sie hat gute ... mit Kollegen der Fa. und komfortable Arbeitsbedingungen.
a) Kontrolle;

b) Beschiftigte;

c¢) Beziehungen;

d) Erzeugnisse

8. Die ... ist zweckmiBig und funktionell.

a) Beziehungen;

b) Verantwortung;

¢) Anerkennung;

d) Biiroeinrichtung

9. Sie bekommt allgemeine Information iiber den ... von Computer im Biiro,
iber die Computersprachen.

a) Gebrauch;

b) Vertrag;

c¢) Markt;

d) Bewerber

10. Thre Pflichte sind: Termine vorbereiten, mit Kunden aus dem In- und
Ausland sprechen, Vertrage schreiben, ... besuchen.

a) Ergebnisse;

b) Messen,;

c) Kataloge;

d) Computer

11. Unsere Firma mochte gerne auch mit Frankreich Verbindungen ... .
a) ankniipfen;

b) anzukniipfen;

¢) gekniipft;

d) gekniipfen

12. Wir haben unsere Ausgangsposition auf dem ... zu analysieren.

a) Betriebsklima;

b) Marktforschung;

c¢) Markt;

d) Biirogerat

13. Wir exportierten die ... in andere Lander.

a) Abteilungen;

b) Termine;
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c¢) Erzeugnisse;

d) Mirkte

14. Meine Arbeit macht mir Spal3, und ich bin sehn gliicklich in unserer Firma
Zu....

a) arbeiten,;

b) gearbeitet;

c) arbeite;

d) zu arbeiten

Py06exHblii KOHTPOJIb 10 TeMe 4
Variante I.

I. Gebrauchen Sie diese Worter in Ihren eigenen Sitze /
schriftlich.

a) Ubersetzen Sie ins Russische:
Geschift, Verkaufsabteilung, Geschiftsfiihrer, Niederlassung, Fachwissen,
herstellen, gehoren, verschieden.

b) Machen Sie Substantive von diesen Verben und iibersetzen Sie diese
Substantive: herstellen, leiten, verkaufen.

I1. Beantworten Sie die Fragen:

Wie heifit die Firma?

Wer ist der Geschéftsfiihrer?

Als was sind Sie bei dieser Fa. titig?

Wieviel Beschiéftigte hat die Firma?

Mit welchen Landern mochten Sie Verbindungen ankniipfen?

Wer gehort zu den Kunden?

III. Ubersetzen Sie diese Siitze ins Russische.

1. Esist wichtig, eventuelle Kontakte wahrend der Verhandlungen zu
besprechen.

2. Um Kataloge und Preislisten zu bestellen, schrieb die Sekretéirin einige
Geschiftsbriefe.

3. Statt eine Niederlassung zu eroffnen, beschloss der Geschiftsfiihrer die
Forschungsabteilung besser zu entwickeln.

4. Ohne die Ware rechtzeitig zu liefern, kann die Produktionsabteilung keine
Bezahlung zu bekommen.

5. Das Unternehmen hat bald ein neues Modell der portablen Computer
herzustellen.

6. Der Vertrag ist heute abzuschliefen und unterzuzeichnen.

7. Unser Unternehmen, das aus 5 verschiedenen Abteilungen besteht, stellt
portable Computer her.

8. Alle Fachleite, aus denen das Personal unserer Firma besteht, sind sehr
hoch qualifiziert.

NN AW =
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IV. Erzihlen Sie iiber die Firma «Seifert)» oder beantworten Sie die
Fragen zum Thema
Variante II.

I.  Gebrauchen Sie diese Worter in Thren eigenen Séitze / schriftlich.
a) Ubersetzen Sie ins Russische:
Unternehmen, Finanzabteilung, Leiter, Verhandlungen, Vertreter, anfertigen,
suchen, eventuell.
b) Machen Sie Substantive von diesen Verben und {ibersetzen Sie diese
Substantive: vertreten, fithren, kaufen.
II. Beantworten Sie die Fragen:
Wie heil3t die Firma?
Was konnen Sie tiber Ihren Chef sagen?
Welchen Fachleuten besteht das Personal Thre Firma?
Aus wieviel Abteilungen besteht sie?
Hat die Fa. Niederlassungen? Zu wieviel Landern?
Macht es Thren SpalB, in dieser Firma zu arbeiten? Warum?
III Lesen Sie die ganzen Sitze im Deutschen und iibersetzen Sie diese
Satze ins Russische.

S N

1. Unsere Firma versucht mehr Kunden heranzuziehen.

2. Um die Erzeugnisse zuverldssig und konkurrenzfihig zu machen,
spezialisiert sich der Betrieb auf Spitzentechnologie.

3. Statt neue Vertreter der Fa. zu suchen, beschloss der Geschéftsfiihrer
seine Forschungsabteilung zu entwickeln.

4. Ohne eine Ausgangsposition auf den harkt zu analysieren, kann man

keine Biirogerite verkaufen.
5. Viele Arbeitsmittel haben der Biirokauffrau zu helfen.

6. Gute Beziehungen mit den Kollegen sind zu pflegen (= entwickeln).

7. Der Geschiftsfithrer, der jetzt Verhandlungen leitet, versucht neue
Verbindungen anzukniipfen.

8. Die ersten Bewerber, die eine Veroffentlichung mit Stellenangebote

gelesen haben, hinterlieBen ithre Bewerbungsschreiben.
IV. Erzihlen Sie iiber IThre zukiinftige Firma oder beantworten Sie die
Fragen zum Thema.

Variante III.
I.  Gebrauchen Sie diese Worter in Thren eigenen Sétze / schriftlich.
a. Ubersetzen Sie ins Russische:
Betrieb, Vertrieb, Personalabteilung, Niederlassung, Vertreter, erzeugen,
exportieren, kommunikationsfahig.
b. Machen Sie Substantive von diesen Verben und iibersetzen Sie diese
Substantive: unternehmen, forschen, griinden.
II. Beantworten Sie die Fragen:
1. Wie heil3t die Firma?
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Wann wurde sie gegriindet?

Was stellt die Firma her?

Exportiert sie in andere Lander?

Welchen Umsatz hat die Firma?

Was machen Sie bei der Firma? Was sind Thre Pflichten?

III Ubersetzen Sie diese Sitze ins Russische.

1. Die Arbeit bei dieser Fa. macht den Fachleuten Spal}, und sie sind
gliicklich dort titig zu sein.

2. Um ein zuverldssiger Fachmann zu werden, muss jeder Absolvent der
Handelshochschule gute Fachwissen haben und auch flexibel und
kommunikationsfahig sein.

Uk W

3. Statt eine neue Niederlassung zu er6ffnen, versuchte der Geschéftsfiihrer
hochqualifizierte und erfahrene Bewerber fiir sein Fa. zu finden.

4. Ohne stindig die Bezahlung zu erhdhen, kann kein Unternehmer seine
Anerkennung der Beschiftigten erkdmpfen.

5. Ein Unternchmen hat bestimmt aus Produktions-, Finanz- und
Vertriebsabteilung zu bestehen.

6. Gute Geschiftsbeziehungen sind mit anderen Unternehmungen
anzukniipfen.

7. Das Geschift, das in verschiedene Lander exportiert, hat Niederlassungen
in 3 Lander.

8. Die Arbeit bei der Firma, in der alle Beschéftigte hole Bezahlung haben,
macht ithnen Spal.

IV. Erzahlen Sie iiber die Firma «Ant» oder beantworten Sie die Fragen
zum Thema

Variante 1V.

I. Gebrauchen Sie diese Worter in Ihren eigenen Siitze / schriftlich.

a. Ubersetzen Sie ins Russische:
Gesellschaft, Forschungsabteilung, Geschéftsfiihrer, Verhandlungen,
Fachwissen, fiihren, (sich) bekanntmachen, flexibel.

b. Machen Sie Substantive von diesen Verben und iibersetzen Sie

diese Substantive: herstellen, unternehmen, arbeiten.

II. Beantworten Sie die Fragen:

1. Wie heil3t die Firma?

2. Wann wurde sie gegriindet?

3. Welchen Fachleuten besteht das Personal Thre Firma?

4. Aus wieviel Abteilungen besteht sie?

5. Wieviel Beschiftigte hat die Firma?

6. Wer gehort zu den Kunden?

111.Ubersetzen Sie diese Sitze ins Russische.

1. Unsere Fa. versucht mit Frankreich Geschiftsverbindungen anzukniipfen

und mehr Kunden heranzuziehen.
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2. Um diesen Unternehmen gut auf den deutschen Markt zu etablieren, nutzt
die Geschiftsfiihrerin die Vorteile des Europédischen Binnenmarkts.

3. Statt elektronische Biirogerdte herzustellen, spezialisieren sie sich auf
Spitzentechnologie.

4. Ohne sich stindig zu entwickeln, kann der Betrieb nicht expandieren.

5. Wir haben uns auf Biiroausstattung zu spezialisieren.

6. Die Erzeugnisse dieser Gesellschaft mit beschrankter Haftung sind
konkurrenzfahig zu sein.

7. Ein Manager, der unsere Gesellschaft leitet, muss flexibel, kommunikativ

sein und gute Fachwissen haben.

8. Unsere Firma, deren Umsatz sehr hoch ist, hat 500 Beschéftigte.

IV. Erzihlen Sie iiber die Firma Ihrer Eltern oder beantworten Sie die
Fragen zum Thema

Ubersetzen Sie den Text mit der Hilfe des Worterbuches
Handelsbeziehungen zwischen verschiedenen Lindern

Uberall gibt es stindige Geschiftskontakte mit vielen Unternehmen. Zu
den grofiten Handelspartnern verschiedener Firmen in Europa gehoren vor allem
die Unternehmungen der EU Liander. Es gibt aber auch gute Beziehungen mit
den Liandern Afrikas, Amerikas und Asiens. Ein wichtiger Handelspartner war
immer Russland. Gerade mit Russland haben viele ausldndische Gesellschaften
vor kurzem grofle Vertrdge unterzeichnet. Nur die Verhandlungen sind
manchmal zu lang. Es ist giinstig, die komplizierten, technologisch
hochwertigen  Erzeugnisse = zu  exportieren.  Deshalb  haben  die
GroBhandelsbetriebe immer viel Kraftfahrzeuge und Maschinen, chemische und
elektrotechnische Erzeugnisse exportiert. Die ausldndischen Direktinvestitionen
sind fiir Entwicklungsldander sehr wichtig beim wirtschaftlichen und industriellen
Aufbau, weil es meistens neue Technologie und Erfahrung bedeutet. Zum
Schutz gegen das politische Risiko gewédhrt die Regierung jedes Landes bei den
Investitionen in Entwicklungsldndern Kapitalanlagengarantien.

Waihrend einer Reise nach Ausland kann man bemerken, dass dort die
Preise von einigen Waren niedriger und von anderen Waren umgekehrt hoher als
in Russland sind. Es gibt mehrere Griinde, warum eine und dieselbe Ware in
verschiedenen Lédndern verschiedene Preise hat. Wenn in einem Land zum
Beispiel ein Auto produziert und im Ausland verkauft wird, muss dieses Auto
dort natiirlich mehr kosten, weil die Transportierung viel Geld kostet. Und wenn
irgendwo (z.B. in Afrika) keine Lastkraftwagen produziert werden, dann ist die
Nachfrage dort hoch, und der Preis wird auch hoher als im Herstellungsland
sein. Der scharfe Wettbewerb auf dem Markt hat dazu gefiihrt, dass die Preise
niedriger geworden sind. Die groflen Einzelhdndler kaufen fiir ihre Warenhauser
Waren in groBeren Mengen ein und erhalten einen niedrigeren Einzelstiickpreis.
Doch ein groler Umsatz sichert den groflen Einzelhdndlern auch dabei den
Gewinn. Und die kleinen Geschifte werden geschlossen, weil dort die Preise
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hoher sind. Nur die Betriebe mit Sonderangeboten konnen es iiberstehen. Wie
z.B. der Verkauf von frischem Gemiise auf dem Wochenmarkt. Die Leute
bezahlen dafiir etwas mehr, weil das Gemiise extra frisch ist.

Die soziale Komponente der Marktwirtschaft findet ihren Ausdruck zum
Beispiel in der unterschiedlichen Besteuerung der Biirger. Das konnte man als
Steuergerechtigkeit bezeichnen. Je reicher der Mensch ist, desto mehr muss er in
die Sozialkasse zahlen. Das ist doch gerecht. Die aktiven Verdiener zahlen
Abgaben in einen groflen Topf. Bei Bedarf werden sie selbst daraus das Notigste
erhalten. Fiir Leistungsschwache, fiir Kinder, Kranke und Alte ist der soziale
Schutz umfassend. Das musste ein kluger Kopf sein, der sich das alles
ausgedacht hat. Die soziale Marktwirtschaft beruht auf dem Privateigentum,
dem Wettbewerb, der freien Berufs- und Arbeitsplatzwahl, dem
Verbraucherschutz, der sozialen Sicherheit, der staatlichen Strukturpolitik und
der Sozialpartnerschaft von Gewerkschaften und Unternehmer-Verbénden. Das
ist alles aber so kompliziert fiir einfacher Burger.

Wir mochten hoffen, dass die Leute irgendwann etwas noch Besseres
erfinden konnen.

Man sprach so oft iiber ein wirtschaftliches Wunder in Deutschland im
vorigen Jahrhundert. Man kann solch einen raschen Aufstieg des Landes aus den
Triimmern des Zweiten Weltkriegs in wesentlichen durch das Zusammenwirken
von einigen Ursachen erkldren: dem industriellen Know-How, der sozialen
Marktwirtschaft und dem Marshall-Plan, — eine Wirtschaftshilfe der Vereinigten
Staaten von Amerika. Aullerdem verfiigte das damalige Deutschland auch iiber
gut ausgebildete Facharbeiter, erfindungsreiche Wissenschaftler, tiichtige
Ingenieure, risikofreudige Unternehmer und erfahrene Verwaltungsbeamte.
Deutschland hat bei Null begonnen, aber die Voraussetzungen waren gut. Nach
der Wihrungsreform am 20. Juni 1948 wurde die Deutsche Mark eingefiihrt.
Jeder Biirger hatte nur vierzig DM, fiir dieses Geld konnte man aber richtige
Waren kaufen. Das war sozusagen das Anfangskapital. Dann begann man, hart
zu arbeiten.

Die Wirtschaft wurde in Deutschland iiber die freie Preisbildung
gesteuert. Niemand bestimmte den Preis. Angebot und Nachfrage bestimmten
den Preis. Der Preis ist also der Indikator fiir einen Mangel oder ein
Uberangebot an Giitern. In Deutschland gibt es keine Person oder Partei, die
entscheiden kann, wie viel Autos produziert werden miissen. Alles bestimmt der
Markt. Wenn die Nachfrage hoch ist, dann werden viele Autos produziert und
gut verkauft. Das war der schwache Punkt in der Planwirtschaft der Ex-DDR.
Deshalb war dort nach der Vereinigung der Ubergang von der verwaltenden
Kommandowirtschaft zur sozialen Marktwirtschaft so schwierig.
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Ubersetzen Sie diesen Text schriftlich
Die Geschichte der Handelsbeziehungen in der BRD

Oft spricht man iiber ein wirtschaftliches Wunder in Deutschland im
vorigen Jahrhundert. Man kann es vor allem durch das Zusammenwirken von
einigen Ursachen erkldren: das war industrielle Know-How, soziale
Marktwirtschaft, Marshall-Plan fiir die Wirtschaftshilfe den Vereinigten Staaten
von Amerika, gut ausgebildete Facharbeiter, Wissenschaftler, Ingenieure und
risikofreudige Unternehmender, als auch Waéhrungsreform vom 1948. Also
waren die Voraussetzungen gut. Dann begann man, hart zu arbeiten. Damals
wurde die Wirtschaft in Deutschland lber die freie Preisbildung gesteuert.
Angebot und Nachfrage bestimmten den Preis. In Deutschland gab es keine
Person oder Partei, die entscheiden kann, wie viele Erzeugnisse produzieren.
Das war der schwache Punkt in der Planwirtschaft der Ex-DDR. Deshalb war
der Ubergang von der verwaltenden Kommandowirtschaft zur sozialen
Marktwirtschaft nach der Vereinigung der damaligen BRD und DDR so
schwierig.

Die soziale Marktwirtschaft beruht auf dem Privateigentum, dem
Wettbewerb, der freien Berufs- und Arbeitsplatzwahl, dem Verbraucherschutz,
der soziale Sicherheit, der staatlichen Strukturpolitik und der Sozialpartnerschaft
von Gewerkschaften und Unternehmer-Verbianden. Die soziale Komponente der
Marktwirtschaft findet ihren Ausdruck (zum Beispiel) in der unterschiedlichen
Besteuerung der Biirger.

Der scharfe Wettbewerb auf dem Markt hat dazu gefiihrt, dass die Preise
niedriger geworden sind. Darum werden die kleinen Geschéfte geschlossen, weil
dort die Preise hoher sind. Nur die Betriebe mit Sonderangeboten kénnen es
tiberstehen. Es gibt mehrere Griinde, warum eine und dieselbe Ware in
verschiedenen Lindern verschiedene Preise hat. Wenn im Land die Waren nicht
produziert werden, dann ist die Nachfrage dafiir hoch, und der Preis ist hoher als
im Herstellungsland.

Zu den grofften Handelspartnern Deutschland gehoren die Lénder
Europas, aber es gab auch gute Beziechungen mit den Landern Afrikas, Amerikas
und Asiens. Ein wichtiger Handelspartner war immer Russland. Deutschland
investiert auch viel ins Ausland. Die Entwicklungslinder interessieren sich
daran. Die ausldndischen Direktinvestitionen sind fiir Entwicklungslédnder sehr
wichtig beim wirtschaftlichen und industriellen Aufbau.
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GESPRACHSTHEMA 5
«MESSESTADTE DEUTSCHLANDS»

I. Einleitung der Vokabeln. Notieren Sie sich den Wortschatz zum Thema,
iibersetzen Sie die Sitze mit diesen Wortern und danach — den Text.
1) Messe, f—en — sipmapka
2) Ausstellung, f —en — BricTaBKa
Man kann die BRD ein Land der Messen und Ausstellungen nennen.
3) entstehen™ (a, a) — BO3HUKATh
Moskau entstand im Jahre 1147.
4) Branche, f=Zweig, m -e — oTpacib
In Deutschland werden viele Zweige der Industrie hoch entwickelt.
5) treten*® (a, €) — BBICTyHaTh, OSBIATHCS
6) Konsumgiiter (pl.) — moTpeburenbckue TOBaphI
Viele neue Konsumgiiter treten in den Geschédften nach den
Ausstellungen.
7) Zeichen, n = moka3aTeib
8) Ansehen,n = aBropurer
Ein Zeichen der richtigen Entwicklung des Landes ist das internationale
Ansehen.
9) geniellen* (0, 0) — mpuoOpeTaTh
10) Ausschuss, m (-e) — KOMHTET
Der internationale Ausschuss hat einen neuen Sitz genief3en.
11) stattfinden® (a,u) — cocTosIThCS, TPOXOIUTH
12) Veranstaltung, f — meponpusrue
Viele Veranstaltungen finden jéhrlich in der BRD statt.
13) anerkennen* (a, a) — npu3HaBaTh
14) erwdhnen — ymnomuHaTh
Die Leipziger Messe ist weltweit anerkannt. Erstmals wurde sie 1165 im
Dokument erwéhnt.
15) Orient — ctpansl banxuero u Cpegnero Boctoka

Merken Sie sich auf die Synonyme zu:
austragen = durchfiihren
stattfinden = organisieren

Gesellschaft, f = Gemeinschaft, f
Veranstaltung, f = MaBBnahme, f
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II. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text.
Deutschland als Land der Messen
Es gibt gegenwirtig einige Stddte in Deutschland, das man ein klassisches
Land der Messen nennen kann, in denen jahrelang diese Traditionen entstehen.

Die Hauptstadt Deutschlands — Berlin ist eine bedeutende Messe- und
Kongressstadt. Veranstaltungen wie die Internationale Funkausstellung, die
Griine Woche Berlins und die internationale Tourismusborse machen die Stadt
zu einem attraktiven Treffpunkt flir jahrlich iiber 3,2 Mio. Besucher.

Deutsche Handelsmessen entwickelten sich im friihen Mittelalter aus
einzelnen Mairkten, auf denen die Menschen zusammenkamen, um Handel zu
treiben. Das war die Zeit, wann die Messen unter dem Schutz der Fiirsten
standen. Kaiser Friedrich II. gab am 11. Juli 1240 der Stadt Frankfurt am Main
das Messeprivileg. Er stellte die zur Messe reisenden Kaufleute unter seinen
Schutz. Einen Privileg Kaiser Maximilians von 1507 verdankt die Leipziger
Messe ihre spdtere Bliitezeit. Die Leipziger Messe besteht seit dem 12.
Jahrhundert. Um 1165 erhielt die Kaufmanns- und Handwerkersiedlung Leipzig
das Stadtrecht. Dieses élteste Dokument ist zugleich zur Geburtsurkunde der
Leipziger Messe. Giinstig war die Lage der Stadt an der Kreuzung zweier alter
Handelswege. Einer von ihnen fiihrte von Spanien iiber Frankfurt am Mein
durch Polen bis in die Ukraine, der andere verband den Norden Deutschlands
mit Niirnberg und Italien. In Leipzig trafen sich die Hiandler sowohl aus Europa
als auch dem Orient. Vom 16. bis 18. Jahrhundert wurde die Leipziger Messe als
groflten Warenmarkt der Welt anerkannt. Immer zahlreicher erschienen seit
1770 russische Handler auf der Messe, die Rohfelle und Leder gegen deutsche
und englische Manufakturwaren eintauscht hatten. Die Entwicklung der
Industrie hat im 19. Jahrhundert zu einer bedeutenden Steigerung der Produktion
gefiihrt. Der Bau von Eisenbahnen erleichterte den Warenaustausch sehr. Zur
Messe sind doppelt Giiter wie frither gekommen. Die Leipziger Messe konnte
nicht alle Waren aufnehmen. Schon Ende des 18. Jahrhunderts brachte ein
englischer Kaufmann nicht alle seine Stoffe sondern nur Muster auf die Messe.
Nach diesen Mustern konnte der Kunde seine Bestellung aufgeben. Auch andere
Kaufleute nutzten diese Idee. Die Leipziger Messe hat sich aus einer
Warenmesse in eine Mustermesse verwandelt. 1894 erhielt sie als erste Messe
der Welt die offizielle Bezeichnung ,,Mustermesse®. Alle anderen europdischen
Messen folgten diesem Beispiel. Leipzig hat inzwischen ein neues, auf
Fachmessen ausgerichtetes Messekonzept entwickelt und ein neues
Messegeliande erstellt, eines der modernsten in Europa. Leipzig baut auch darauf
seine Kompetenz im Handel mit den Staaten Mittel- und Osteuropas.

Der Messeplatz Deutschland ist weltweit anerkannt: von den international
etwa 150 filhrenden Fachmessen finden rund zwei Drittel in Deutschland statt.
Tausende Aussteller, darunter auslidndische Teilnehmer, préisentieren auf
tiberregionalen Messen und Ausstellungen ithre Waren. Das internationale
Ansehen, das die Messen und Ausstellungen in der Bundesrepublik Deutschland
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genieBlen, ist ein Zeichen dafiir, dass die wirtschaftliche Entwicklung dieses
Landes richtig ist.

Neben den Universalmessen sind inzwischen mehr und mehr Fachmessen
fir eine oder mehrere Branchen getreten. Der Ausstellungs- und
Messeausschuss der Deutschen Wirtschaft (AUMA) nennt in seinem «Auma-
Kalender» etwa 60 Messen und Ausstellungen in der Bundesrepublik
Deutschland von {iberregionaler und internationaler Bedeutung. Die meisten
wiederholt man jdhrlich oder halbjdhrlich. Einige finden aber auch bis zu
viermal jahrlich statt, zum Beispiel die Musterungen der Damenoberkleidungs-
Industrie in Diisseldorf und Berlin. Zu iiberragender Bedeutung hat sich die
1947 gegriindete Hannover-Messe entwickelt, die mit einer Ausstellungsfliche
von fast 762000 m’> die umfangreichste Marktveranstaltung in der
Bundesrepublik ist.

Mit der EXPO 2000 in Hannover erhielt die Bundesrepublik in diesem
Jahr die Moglichkeit, sich weltweit als ein Messeland zu présentieren. Unter
dem Leitthema «Mensch — Natur — Technik» zeigte diese zum ersten Mal in der
BRD ausgetragene Weltausstellung auf, wie die Weltgemeinschaft die
Okologischen und o©konomischen Herausforderungen des vor kurzem
gekommenen Jahrhunderts meistern kann.

II1. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Weltausstellung PBIHOK
Schutz OnaroapuTh
Mittelalter BO3MOXHOCTb
Handelsmesse NpU3HABaTh
Moglichkeit CPEIHEBEKOBbE
Markt BO3HUKATh
Bedeutung MEpOTIpUSATHE
Besucher MOKPOBUTENIBCTBO, 3aIIUTA
Veranstaltung TOproBas sApMapka
verdanken BCEMHUpPHAasi BHICTABKA
anerkennen IOCETUTEIIb
entstehen 3HAYCHUE

IV. Bilden Sie Wortfamilie: Messe, f; Stelle, f; fithren, kennen, alt.

V. Wie heifit es im Deutschen?

1) umeTs TpaauIUy;

2) pa3BHBaThCS B CPEAHUE BEKA;

3) 3aHMMAaTbCsl TOPTOBIICH;

4) npue3karlre Ha apMapKy KOMMEPCAHTHI;
5) cymiectBoBaTh ¢ 12 Beka;

6) noJiy4aTh MpaBo ropoja;
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7) coenuuath ceBep ['epmanuu ¢ Utanuei;

8) mepeceueHure IByX CTapbhIX TOPTOBBIX MYyTEH;

9) npu3HaBaTh KPyMHEHUIITUM TOBAPHBIM PHIHKOM B MUPE;

10) MEHSTh MIKYPKHU U KOXKY HA HEMELIKUE U aHTJIMICKUE TOBAphl MaHy(HaKTyp;
11) npuBecTH K 3HAYUTEIHLHOMY MOBBIIICHUIO (YPOBHS) POU3BOJICTBA;
12) obseryuts 0OMEH TOBapaMu;

13) npuBO3UTH Ha SIPMAPKY BJIBOE OOJIbIIIE TOBAPOB, YEM PAHBIIIE;

14) npuBO3UTH Ha SIPMAPKY HE TKAHH, a 00pa3IIbL;

15) npou3BOAUTH 3aKa3bl;

16) mpeBpaTUThCS U3 TOBAPHOU SIPMAPKU B IpMapKy 00pa3IoB;

17) nonyunts opumanbHOE Ha3BaHUE «IpMapKa 00pas3IoBy;

18) nmonyyarh MEXpETHOHAIBHOE U MEKIYHAPOIHOE 3HAUEHUE;

19) cocTosiThCS 10 YETHIPEX pa3 B roj;

20) npeacTaBiaATh CTPaHy BO BCEM MHUPE.

VI. Setzen Sie die passenden Worter ein.

1) Die Messen standen unter dem Schutz ... .

2) Einen Privileg Kaiser Maximilians von 1507 ... die Leipziger Messe ihre
spatere Bliitezeit.

3) Giinstig war die Lage der Stadt an der Kreuzung zweier alter ....

4) Vom 16. bis 18. Jahrhundert wurde die Leipziger Messe als grofiten ... der
Welt anerkannt.

5) Die Entwicklung der Industrie ... im 19. Jahrhundert zu einer bedeutenden
Steigerung der Produktion.

6) Nach diesen Mustern konnte der Kunde seine ... aufgeben.

7) Zu {berragender ... hat sich die 1947 gegriindete Hannover-Messe
entwickelt.

Bestellung, f; Handelsweg, m; Bedeutung, f; Fiirst, m; fiihren, verdanken,
Warenmarkt, m;

VII. Beantworten Sie die Fragen zum Thema.

1. Wie kann man Deutschland nennen? Als was ist Deutschland erwahnt?
2. Wann und woraus entwickelten sich die Deutschen Messen?

3. Wer unterstiitzte frither die Handelsmessen?

4. Seit wann besteht die Leipziger Messe?

5. Wann erschienen russische Héndler auf der Leipziger Messe?

6. Worin verwandelte sich diese Messe seit 18947

7. Was erhielt sie in diesem Jahr?

8. Warum sind jetzt die deutschen Messen weltweit anerkannt?

9. Welche Typen der Messen finden in Deutschland statt?

10. Wofiir ist das internationale Ansehen der deutschen Messen ein Zeichen?
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11. Wieviel Messen von liberregionaler und internationaler Bedeutung finden in
Deutschland statt?

12. Wie oft finden diese Messen statt?

13. Welche Stiadte in Deutschland sind Messestiadte?

Grammatik und grammatische Ubungen
Tabelle 1. Partizipien

PARTIZIP I PARTIZIP 11
arbeiten + d = arbeitend (pabGorass) cnabwsie  gearbeitet
KpaTkasi popMa mpu4acTus } kpatkas hopma

rimarosibl - gedffnet
cwibHBIe gelesen
arbeitende(n) — paboTaromuii } kpatkas hopma
nojHas opMa mpUIacTHsI rmaroisl  geworden
HACTOSIIETO BpEMEHH
geodffnete(n) — OTKPBITHIN

Partizip I mit zu gelesene(n) — mpoYUTaHHBIN
die zu liefernde Ware — noyiHas hopma
TOBap, KOTOPBINA HEOO- NPUYACTHSI POIIEAIECTO BPEMEHH

XO0AHUMO OOCTaBUTDH

Tabelle I1. Erweitertes Attribut

Der (vor kurzem vom Student mit dem Worterbuch libersetzte) Text war sehr
schwer, aber interessant und fiir unser Studium ntitzlich.

TeKCT, HeDeBeI[eHHBIﬁ HCIABHO CTYACHTOM CO CJIOBAPCM, OBLII OYEHB

TPYJIHBIM, HO MHTEPECHBIM U MOJIE3HBIM JIJIsl Hallel y4ueObl.

Ubung 1. Ubersetzen Sie die Wortgruppen mit Partizipien; versuchen Sie
die Séitze mit diesen Wortgruppen nachzudenken und zu schreiben.
1) der lesende Student; der gelesene Text.

2) der filhrende Fachmann; die durchgefiihrte Vorlesung.

3) die studierende Fernstudentin; die studierte methodische Einleitung.
4) die kaufenden Kunden; die gekauften Waren.

5) das erzeugende Werk; das erzeugte Produkt.

6) die sich entwickelnde Industrie; die entwickele Landwirtschaft.

7) die sich zerstorende Okonomie; die zerstdrte Stadt.

8) der bauende Arbeiter; die gebaute Hochschule.

9) der wiederholende Lehrer; die wiederholte Grammatik.

10) der beginnende Geschaftsfiihrer; die begonnene Arbeit.
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Ubung 2. Bestimmen Sie kurze und volle Form en der Partizipien;
iibersetzen Sie die Satze.

1. Die Ware kaufend, besprechen wir thre Moglichkeiten. Neue Waren werden
von den Kunden gekauft. Die gekauften Waren sind schon.

2. Die lesenden Studenten sitzen im Lesesaal. Er las sitzend. Sie sal lesend. Wir
haben dieses Buch schon gelesen.

3. Die Bodenschidtze gewinnend, entwickelten sie ihre Wirtschaft. Der
gewinnende Spieler rief mit Begeisterung. Das gewonnene Spiel war von grof3er
Bedeutung.

Ubung 3. Ubersetzen Sie dic Satze mit den erweiterten Attributen ins
Russische,

I. Die in dieser Woche von den Studenten gelesenen Texte iiber
deutschsprachigen Landern waren sehr interessant.

2. Der vom Student unserer Gruppe vorbereitete und in der wissenschaftlichen
Konferenz gehaltene Vortrag wurde sehr aufmerksam gehort.

3. Die an der Messe teilnehmende Firma hat 2 sehr schon verpackte Produkte
ausgestellt.

4. Die vor kurzem zum Lager gelieferte Ware wurde vor zwei Monaten bestellt.
5. Die am 22.April in der BRD eroffnete Messe hatte fiir die Wirtschaft des
Landes eine sehr grofle Bedeutung.

6. Wir haben auf den vor drei Wochen geschriebenen aber nur vor kurzem
bekommenen Brief zu viel erwartet.

7. Der viele Biicher im Lesesaal lesende Student bereitet sich zur Priifung vor.

8. Viele in diesem Jahr von unserer Hochschule gebildete Fachleute arbeiten
jetzt in der Volkswirtschaft.

9. Die nur im Deutschland gewonnene Bodenschdtze werden in viele Léander
Asiens und Afrikas exportiert.

10. Ich habe eine sehr gute in der BRD erzeugte und wihrend der Messe in
Ko61n ausgestellte Ware wihrend meiner Dienstreise nach diesem Land gekauft.

Ubung 4. Bestimmen Sie die Partizipien und ihre Infinitive. Ubersetzen Sie
die Sitze.

1. Eine teuere aber sehr schone Ware erzeugend, hat die Fa. auch ihre Kapazitit
sehr schnell entwickelt.

2. Die schnell entwickelte Fa. hat eine sehr gut verkaufte Ware erzeugt.

3. An der Leipziger Messe teilnehmend, haben wir viele Vertrdge mit den
ausldndischen Firmen unterzeichnet.

4. Wir haben beschlossen, diese gut und schnell ausverkaufte Ware in grofer
Menge zu bestellen.

5. Der am 15. Juni von dem Geschéftsfiihrer geschriebene Brief wurde von
seiner Sekretédrin gesendet.
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Ubung 5. Lesen Sie den Satz.

Die auf den Prinzipien der gegenseitigen Verstindigung beruhenden
O0konomischen Beziehungen zwischen den Landern entwickeln sich erfolgreich.
a) Bestimmen Sie erweitertes Attribut:

1) auf den Prinzipien der gegenseitigen Verstindigung beruhenden
Okonomischen;

2) beruhenden 6konomischen Beziehungen zwischen den Léndern;

3) auf den Prinzipien der gegenseitigen Verstindigung beruhenden.

b) Finden Sie eine passende Ubersetzung des Wortes ,,beruhenden:

1) ocHoBbIBaromuecs (KOTOpbIE OCHOBBIBAIOTCS);

2) OCHOBAaHWE;

3) KOTOpBIE IOJKHBI OBITH OCHOBAHBI.

¢) Wiihlen Sie eine passende Ubersetzung des Satzes.

I. DKOHOMHYECKHE OTHOIIECHUS MEXIy CTpaHaMH, OCHOBBIBAIOIIMECS Ha
MPUHITUTIIAX B3aUMHOTO MTOHUMAHUS, YCIICIITHO Pa3BUBAIOTCSI.

2. Ha npuHNUnax B3aWMHOTO TIOHUMAaHHWS OCHOBBIBAIOTCS W  YCIICITHO
Pa3BHUBAIOTCS] SKOHOMHUYECKHE OTHOIICHHS MEXKAY CTPaHAMHU.

3. Ha mpuHmunax B3aWMMHOTO IIOHUMAHUS OCHOBBIBAIOTCS  YCIIEITHO
pa3BUBAIOIINECS YKOHOMUYECKUE OTHOIIICHHUS MEX]Ty CTpaHAMH.

4. Mexnay cTpaHaMd YCHEIIHO pPa3BUBAIOTCS HKOHOMHUYECKHE OTHOIICHUS,
KOTOPBIE I0JKHBI ObITh OCHOBAHBI HA MPUHIIUIIAX B3AUMHOTO TIOHUMAaHHUS.

Tabelle II1. Die Verben mit Prafixen
teilnehmen — nahm teil — teilgenommen (an Dat.)
sich vorbereiten — bereitete sich vor — sich vorbereitet (auf, fiir Akk.; zu Dat.)

Ubung 1. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich die Wortfolge.
Er nimmt an dieser wissenschaftlichen Studentenkonferenz teil.

Wir haben vor kurzem an diesem Wettkampf teilgenommen.

Werdet ihr an der Besichtigung der Stadt teilnehmen?

Ich nahm an der Kontrollarbeit nicht teil.

Sie hat sich sehr gut zu den Aufnahmepriifungen vorbereitet.

Wir bereiteten uns griindlich zum Testat vor.

Wirst du dich zu diesen Wettkdmpfen vorbereiten?

Sie bereiten sich vor allem zum Seminar vor.

ARGl e

TEST ZUM GESPRACHSTHEMA 5
1) Deutschland kann man als klassisches Land der Messen ... .
a) genieflen;
b) entwickeln;
¢) nennen;
d) stattfinden.
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2) Deutsche Handelsmessen haben Tradition: sie entwickeln sich im frithen
Mittelalter aus einzelnen ..., auf denen die Menschen zusammenkamen, um
Handel zu treiben.

a) Veranstaltungen;

b) Mirkten;

c¢) Kaufleuten;

d) Waren.

3) Um 1165 erhielt die Kaufmanns- und Handwerkersiedlung Leipzig das ... .
a) Stadtrecht;

b) Bedeutung;

¢) Mustermesse;

d) Schutz.

4) Immer zahlreicher erschienen seit 1770 russische ... auf der Messe.

a) Handelswege;

b) Bestellungen;

¢) Ausschusse;

d) Handler.

5) Die Leipziger Messe konnte nicht alle ... aufnehmen.

a) Veranstaltungen;

d) Waren;

c) Handelswege;

d) Markten.

6) Die Leipziger Messe hat sich aus einer Warenmesse in eine ... verwandelt.
a) Ausschuss;

b) Markt;

¢) Mustermesse;

d) Ausstellung.

7) Der Messeplatz Deutschland ist aber ... anerkannt.

a) weltweit;

b) regelmiBig;

c) stindig;

d) mehr.

8) Das unternationale ... genieBen die Messen und Ausstellungen in der
Bundesrepublik Deutschland.

a) Stadtrecht;

b) Muster;

¢) Land;

d) Ansehen.

9) Neben den Universalmessen sind inzwischen mehr und mehr Fachmessen fiir
eine oder mehrere ... getreten.

a) Markten;

b) Branchen;

c) Muster;
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d) Waren.

10) Die meisten Messen ... man jéhrlich oder halbjéhrlich.

a) genieft;

b) treibt;

c¢) wiederholt;

d) entwickelt.

11) Zu {berragender Bedeutung hat sich die 1947... Hannover-Messe
entwickelt.

a)griindende;

b) griindend;

c) gegriindete;

d) gegriindet.

12. Die vor kurzem ...Weltveranstaltung EXPO 2000 in Hannover hatte grofe
Anerkennung erworben.

a) austragene;

b) ausgetragene;

c) auszutragen;

d) ausgetragen.

13. Die auf der Messe ... Waren sind flir die Industrie dieses noch nicht
entwickelten Landes von gro3er Bedeutung.

a) auszustellenden;

b) ausgestellten;

c¢) auszustellten;

d) auszugestellten.

14. Die in Moskau 2010 ... EXPO musste Millionen Besucher heranziehen.

a) durchfiihren;

b) durchzufiihren;

¢) durchzufiihrende;

d) durchgefiihren.

Py0e:xHblil KOHTPOJIb 110 TeMe 5 «Messestiadte»
Variante I.

I. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in
den Sitzen.
a) npuoOpeTaTh aBTOPUTET;
0) MPOBOAUTH APMAPKY;
B) OBITh MOKa3aTeneM JJi MPAaBUILHOTO Pa3BUTHSI SKOHOMUKH;
I') YIOMHUHATh KaK KJIACCUYECKYIO CTPaHy SIPMapOK;
1) COCTOSITHCS €XKETr0/IHO.
I1. Beantworten Sie die Fragen.

1. Wie kann man Deutschland nennen?

2. Wie oft finden diese Messen statt?

3. Was wurde Frankfurt nach 19457
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4. Welche Industriebranchen sind in Leipzig entwickelt?
II1. Ubersetzen Sie ins Russische
1. Die Produktion der sieben reichsten Lander hat 1991 nur noch um ein

Prozent gestiegen.

2. Thren Mitarbeitern die Moglichkeit die Messen zu besuchen gebend,

hat die Fa. ithr Ansehen erhoht.

3. Die auf der Messe ausgestellten Waren sind fiir die Industrie dieses
nicht entwickelten Landes von grof3er Bedeutung.
4. Da die Bundesrepublik Deutschland an den internationalen Messen und

Ausstellung teilnimmt, hat sie fiir deutsche Erzeugnisse neue Absatzmirkte
erworben.

IV. Erzihlen Sie iiber die Entwicklung der Weltmessebewegung nach.

Variante II.
I. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in

den Satzen.

a) HAXOUTHCSI IO/ 3AIIUTON TPABUTEIIS;

0) MPOBOJIUTH BHICTABKY;

B) OBITh ITOKA3aTeJIeM JIJIsl BBICOKOPA3BUTOM MPOMBIIIJICHHOCTH;

I') YIOMHHATh BEAYIIHE CIICIIUATM3UPOBAHHBIC IPMapKH;

1) COCTOSATHCS pa3 B 2 roja.

I1. Beantworten Sie die Fragen.

1. Als was ist Deutschland erwahnt?

2. Welche internationale Fachveranstaltungen finden heute in Frankfurt
am Mein statt?

3. Wer unterstiitzte frither die Handelsmessen?

4. Wofiir ist das internationale Ansehen der deutschen Messen ein
Zeichen?

I11. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Gute und zuverldssige Waren herstellend, hat die Fa. viele Kunden mit
thren Erzeugnissen interessiert.

2. Die auf der Messe ausgestellten Waren wahren von groer Bedeutung
fiir die Industrie dieses noch nicht sehr gut entwickelten Landes.

3. Eine iiberragende Bedeutung hat gegenwirtig die im Jahre 1947
gegriindete Hannower-Messe erworben.

4. Die BRD gehort zu den hochentwickelten Industriestaaten der Welt.
IV. Erzihlen Sie iiber die Entwicklung der deutschen Messen nach.

Variante III.

I. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in
den Siatzen.

a) MPEeJIOCTaBIISTH (1aBaTh) BO3MOKHOCTh BBICTABIISATh TOBAPHIL;

73



0) MPOBOJIUTH MEPONPUATHE;
B) OBITH TTOKA3aTeJIeM ISl TIPABMIIBHOTO Pa3BUTHS CTPAHBI;
') YIOMHUHATh KaK MEXIyHAPOIHbIC YHUBEPCATbHBIC SPMaPKH;
1) COCTOSITHCS pa3 B MOJT0/1a
I1. Beantworten Sie die Fragen
1. Wieviel Messen von iiberregionaler und internationaler Bedeutung
finden in Deutschland statt?
2. Wann und woraus entwickelten sich die Deutschen Messen?
3. Was hat Frankfurt am Mein erkdmpft?
4. Seit wann besteht die Leipziger Messe?
I11. Ubersetzen Sie ins Russische
1. Die Menge der bestellten Waren im Vertrag vorsehend, hat die Firma alle
Bestellungen iibernimmt.
2. Da der Preis fiir die Maschinen nicht bestimmt war, konnte den Vertrag
noch nicht unterzeichnet werden.
3. Die in Moskau 2010 durchzufiihrende EXPO musste Millionen Besucher
und Tausende Teilnehmer heranziehen.
4. Der von Spanien iiber Frankfurt am Main durch Polen bis in die Ukraine
fiihrende Weg verband den Norden Deutschlands mit Niirnberg und Italien.
IV. Erzihlen Sie iiber die Messestadte in der BRD nach.

Variante IV.
I. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in
den Siitzen.
a) 3aHUMAThCA TOProBJICH;
0) MPOBOJIUTHh BCEMUPHYIO BHICTABKY;
B) OBITH TTOKA3aTeNIeM ISl MEXTYHAPOIHOTO TPU3HAHMS,
I') yIIOMUHATh KaK MEXPErHOHATbHBIE IPMAaPKU U BBICTABKH;
1) COCTOSATHCS 4 pa3a B ToJ (KaXKIbIi CE30H).
I1. Beantworten Sie die Fragen
1. Wie oft finden die Deutsche Messen statt?
2. Was hat Frankfurt zu einer wirklichen Metropole gemacht?
3. Warum sind jetzt die deutschen Messen weltweit anerkannt?
4. Welche Typen der Messen finden in Deutschland statt?
I11. Ubersetzen Sie ins Russische
1. Die verkauften Ware, die die Firma produziert hat, waren zuverlissig.
2. Die sich an der Weltausstellung in Osaka von 1970 beteiligte BRD, stand
sie nach der Besucherzahl an der sechsten Stelle der Teilnehmer.
3. Die in Schanhei 2010 durchgefiihrte EXPO hat Millionen Besucher und
Tausende Teilnehmer herangezogen.
4. An den Handelsbeziechungen mit den neuen Partner interessierend, hat
die Fa. zwei Niederlassungen im Ausland er6ffnet.
IV. Erzahlen Sie iiber die Geschichte der deutschen Messen.
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Lesen Sie den Text durch. Gebrauchen Sie das Worterbuch.
Frankfurt am Main

Frankfurt hat heute in der Bundesrepublik Deutschland eine
herausragende Stellung erkdmpft. Die Stadt am Main ist groftes
Pelzhandelsplatz geworden.. In Frankfurt finden anerkannte internationale
Fachveranstaltungen statt, wie «Interstoff», Fachmesse fiir Bekleidungs-
Textilien, die internationale Pelz-Messe, die groffite Buchmesse, die
internationale Automobil-Ausstellung (die groBte Automobil-Ausstellung der
Welt). Rund 50000 Arbeitsplitze gibt es in der Stadt, die zum Bundesland
Hessen gehort. Das Land existierte in dieser Form seit 1945. Vorher war es ganz
zersplittern. Frither war Frankfurt als eine grof3e freie Reichsstadt anerkannt.

Die verkehrsgiinstige Lage, die weltweite Nachrichtenverbindung, ein
Weltfughafen, der groBte Bahnhof Europas, die internationalen Messen, das
alles ist wie geschaffen fiir weltumspannende Bankgeschéfte. Doch nicht allein
die giinstige geographische Lage Frankfurts, sondern auch die sich iiber
Jahrhunderte erstreckende Banken- und Borsentradition der Stadt am Mein
waren es, die entscheidend dazu beigetragen haben, dass Frankfurt auch nach
1945 wieder die Finanzhauptstadt der Bundesrepublik wurde. Messegeschaft
und Bankhandel — eines ist ohne das andere undenkbar. Diese Messen mit ihren
beachtlichen Warenumschldgen brachten es mit sich, dass schon friihzeitig in
Frankfurt ein lebhaftes Geldgeschéft erbliihte.

Die ertste Urkunde, die Frankfurt als Messeort bezeichnet, stammt aus
dem Jahr 1074. 1330 erhilt Frankfurt durch ein Privileg Ludvigs des Bayern die
Erlaubnis, neben der Herbstmesse die Friihjahrsmesse abzuhalten. Viele
beriihmte Handelsstidte erstarren zu Anfang des 16. Jahrhunderts und sinken in
Vergessenheit. Frankfurt aber bleibt allem Neuen eroffnet.

Bereits bei Ausbruch des 30jdhrigen Krieges zéhlt man in Frankfurt 600
Messegewolbe und 460 Holzstédnde. Aus der alten Warenmesse hat sich eine
Mustermesse entwickelt, wie wir sie heute kennen.

Heute wie im Mittelalter bedeutet der Besuch der Frankfurter Messe fiir
den Kaufmann Zugang zum europdischen und zum Weltmarkt. Denn die
Messen sind die der Kontakte, der Vertrdge, de Lizenzverhandlungen, der
weltweiten Marktbeobachtung. Neben Messebesuchern sind Kaiser und Konige
Kunden Frakfurter Banken gewesen. Anleihen fiir sie und fiir viele Stidte
laufen iiber den zentralen Geldplatz Frankfurt.

Die Berufs- und Standorganisation des Buchhandels ist der Borsenverein
des Deutschen Buchhandels in Frankfurt am Mein. Der Borsenverein vereint
alle Bereiche eines Wirtschaftszweiges unter einem Dach, den
Verlagsbuchhandel, den Zwischenbuchhandel und den Sortimentsbuchhandel.
Auf seine Initiative wurde 1964 die Austellungs- und Messe-GmbH gegriindet,
deren Hauptaufgabe bis heute die Durchfiihrung der Frankfurter Buchmesse ist.
Diese Messe ist das herausragende internationale Jahresereignis der
Buchbranche.
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Machen Sie die Ubungen zum Text.
1. Unterstreichen Sie Passiv und bestimmen Sie die Zeitform des Pradikats.
2. Finden Sie im Text Perfekt und Plusquamperfekt Aktiv und unterstreichen Sie
diese Pridikate.
3. Schreiben Sie ein Datum in Wortern und versuchen Sie alle andere richtig zu
lesen.
4. Beantworten Sie die Fragen zum Text schriftlich oder finden Sie die
Antworten im Text und untestreichen sie.

a) Was hat Frankfurt am Mein erkdmpft?

b) Welche internationale Fachveranstaltungen finden heute in dieser Stadt
statt?

c) Was hat Frankfurt zu einer wirklichen Metropole gemacht?

d) Was wurde Frankfurt nach 1945?

e) Wodurch erhdlt Frankfurt ein Privileg neben der Herbstmesse auch
Frithjahrsmesse abzuhalten?

f) Was ist ein herausragendes internationales Jahresereignis in Frankfurt?
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ZUR ETHIK UND SPRACHLICHEN BESONDERHEITEN DER
TELEFONGESPRACHE

IIpouuraiiTe, mepeBeanTe TEKCT M OyIAbTE TOTOBbI MNepeaaTh ero
cojiepiKaHue.

1. STIL DES TELEFONGESPRACHS

Das Telefon ist ein verbreitetes Kommunikationsmedium, das es
ermdglicht, schnelle Kontakte zu Personen herzustellen, die man direkt nicht
erreichen kann. Per Telefon werden mannigfaltige private und geschiftliche,
offizielle Gespréche gefiihrt.

Offizielle Telefongespriche umfassen den Bereich von institutionell
festgelegten Kommunikationsabldufen. Dazu gehoren soziale Rdume von
staatlichen ~und pivaten  Einrichtungen wie Amter, Botschaften,
Firmenvertretungen, Biiros, Konsulate. Sie betreffen auch
Dienstleistungssituationen in verschiedenen Kaufstellen, Reparatur- und
Verleiheinrichtungen u.4.

Die Pflege der geschéftlichen Kontakte verpflichtet die Partner zur Erfiillung
konventioneller Hoflichkeiten. Sie erfolgt nicht nur persénlich oder durch
Briefe, sondern auch per Telefon. Das betrifft Gliickwiinsche, Danksagungen
oder Beileidsbekundungen. Obwohl jetzt Anstandsregeln nicht mehr so
verbindlich und formell, wie friiher, sind, gehort es zum guten Ton, wenn nicht
personlich, dann  schriftlich oder telefonisch die entsprechenden
Hoflichkeitspflichten zu erfiillen. (Biichle 1991)

Die offiziellen Telefongespriche haben also einen situationsbezogenen
Aspekt. Daneben ist auch der funktionale Aspekt hervorzuheben, der sich auf
die Art und Weise dieser Kommunikationsabldufe bezieht. Thre offizielle,
institutionelle Beziehungsebene setzt die entsprechende Ethik voraus.

Zur Ethik der offiziellen Telefonkommunikation gehoren
Hoflichkeitsformeln. Sie sind Mittel der Beziehungsgestaltung und der
Beziehungspflege.

Bei den offiziellen Telefongesprachen ist man korrekt und hoflich. Man kann
mehr oder weniger hoflich sein. Besonders hoflich und dabei distanziert ist man
den Damen und den Vorgesetzten im offiziellen Umgang gegeniiber. Das
betrifft auch wenig bekannte Gesprachspartner, mit denen man Kontakte
aufnimmt. Hoflich ist man in bedeutendem Malle zu den Kollegen, mit denen
man nicht sehr vertraut ist. Neutral hoflich ist man zu unbekannten Personen in
verschiedenen Institutionen (Post, Sekretérin im Biiro eines Geschiftspartners,
Dienstleistungsbereich u.4.).

Hoflichkeitsformeln  widerspiegeln gegenseitige Wertschidtzungen, sie
ddmpfen den unangenehmen Eindruck einer negativen Information, sie konnen
auch ein Zeugnis von der sozialen Angehorigkeit sein und ein Signal von der

77



Beziehungsebene mit dem Gespriachspartner, die man anstrebt. Man bleibt, zum
Beispiel, zu korrekt und hochst hoflich, um den gebiihrenden Abstand dem
Gesprachspartner gegeniiber zu wahren.

Der Stil der geschiftlichen Telefongespriche soll offiziell, formlich sein. Die
Wortwahl, die Intonation diirfen nicht zu kameradschaftlich wirken (auch zu
bekannten Personen). Man darf nicht in den saloppen Stil verfallen. Auch der
geschraubte Stil wire nicht am Platze.

Vergleichen Sie zum Beispiel:

1. — Die Ausstellung war toll, (salopp)
— Die Ausstellung war beeindruckend, (formlich)

2. — Schaffste das fiir mich, Kleine? (salopp)

— Ich bitte Sie ergebenst... (geschraubt)

— Ich mochte Sie bitten,... (formlich)
Der formliche Stil zeugt nicht nur von Offizialitdt, sondern auch von Anerken-
nung der allgemein (oder 1in einer sozialen Gruppe) geltenden
Verhaltensstandards.

2. SCHEMA DES TELEFONGESPRACHS

Die Telefongespriache verlaufen in der Regel nach einem bestimmten
Schema, das eine ganze Folge von Kommunikationsabldufen vorsieht. Dieses
Schema ergibt sich aus zahlreich wiederholten Gespriachsstrukturen, ist
standardisiert und gestaltet zweckmafig Telefongespréache, private und erst recht
offizielle, geschéftliche. (Dijk 1977; Antos 1982).

Das Telefongesprich sieht meistens zwei Gesprachspartner vor (vielleicht
auch einen Gespriachsvermittler), deren kommunikative Handlungen
folgenderweise strukturiert sind:

1. Gesprachsaufforderung, inititert von A.( das Telefonklingeln)
2. Selbstidentifikation und Grull von B. (Kontaktherstellung)

3. Grul3 und Selbstidentifikation von A. (Kontaktherstellung)

4. Zusitzlicher Kontakt von A. und B. (Kontaktherstellung)

5. Thematisierung des Gesprichs.

6. Das eigentliche Gespréch.

7. Schlug des Gespréchs. 8. Abschied.

Das offizielle Gesprich setzt voraus, dass sich die Gespriachsteilnehmer
an dieses Schema halten, und es aufrechterhalten. (Liigner, 1993) Das bedeutet
nicht, dass das Schema immer starr bleibt. Es gibt Abweichungen, die meistens
in privaten Gesprdchen vorkommen. Aber es sei bemerkt, je offizieller das
Gesprach ist, desto eher protokollgemal 1duft es ab.

Solche Gesprachsschemen sind schon zu Ritualen geworden, sie sind
meist wegen zahlreicher Wiederholungen eingeiibt, man benutzt sie fast unbe-
wusst. Obwohl sie Individuelles und Kreatives im Sprechen einengen, sind sie
zweckmaBig. Sie stecken die Abschnitte des Gesprachs ab und lassen den Teil-
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nehmer erkennen, wann er automatisch sprechen kann und wo der Schwerpunkt
liegt. Das betrifft in erster Linie den Abschnitt 6 (das eigentliche Gespréach). Das
rituale Schema rahmt das Gespréch ein. Es erleichtert die Kommunikation, 1dsst
die Beteiligten sich auf den Zweck des Anrufs konzentrieren. Das Schema ent-
lastet sie von der Suche nach den kommunikativen Mitteln, die sie zu vollstandi-
gen und gleichberechtigten Partnern machen. Auflerdem sind diese Klischees im
Telefongespriach 6konomisch, zeitsparend.

Also das rituale Telefongesprachsschema ist ein bewéhrtes zweckméBiges
und 6konomisches Kommunikationsverfahren, das konventionell festgelegt ist
und von den Beteiligten, die ein erfolgreiches Gesprich anstreben, anerkannt
werden soll. (Liigner, 1993)

3. KONTAKTAUFNAHME

Viele Abschnitte des Gespriachs haben ihre Besonderheiten.

Bei der Horerabnahme beginnt die Kontakterofthung. Der Angerufene
meldet sich und griilt den Anrufer. Bei den institutionellen Gesprachen meldet
man sich als Vertreter der Institution:

e Ausstellungshalle 7, Schmidt, guten Tag!
e Universitdtsbibliothek, Schulz, guten Tag!

In groBeren Institutionen oder staatlichen Vertretungen, die eine
Telefonzentrale haben, oder wo man den Anruf nicht personlich entgegennimmt,
nennen die Telefonpersonen thren Namen nicht. Der Mitarbeiter der Botschalft,
der Konsularabteilung, der AuBlenwirtschafts- oder Firma Vertretung usw., der
die Telefongespriche entgegennimmt, meldet sich bei der Horerabnahme
folgenderweise:

e Botschaft RuBllands, guten Tag!

e Russische Botschaft, guten Morgen! bzw.

e Russische Konsularabteilung, guten Tag!

e Mekor, Consortiumvertretung, guten Tag!

e Russische AuBBenwirtschaftsvereinigung Exportles, guten Tag! usw.

Der Gesprachspartner am anderen Ende der Leitung meldet sich auch. Er
griift zuriick. Dabei nennt er seinen Namen oder den der Institution, zum
Beispiel:

e Guten Tag! Hier ist Miiller aus Miinchen.

e Guten Tag! Peters, FDP-Wuppertal

e Guten Tag! Firma "Bayer" in Leverkusen, Schmidt
e Guten Tag! CDU-Pressestelle, Reiner

e Guten Tag! Reisebiiro «Schenker» in Frankfurt

Auf solche Weise wird Gespriachsbereitschaft erklart und werden
Kontakte aufgenommen.
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4. STIL UND SCHEMA DES TELEFONGESPRACHS, FALLS DIE
GESPRACHSPARTNER EINANDER PERSONLICH KENNEN

Falls die Gespréachspartner einander personlich kennen, gestaltet sich das
Gespriach flexibler. Sein Schema wird lockerer. Zur Ethik solcher
Kommunikation gehoren Ausdriicke, die Freundlichkeit, Offenheit, Vertrautheit,
Respekt u.4. dulern, z.B.:

e Es freut mich, sie zu horen!

e Sehr erfreut!

e Ah, Sie, Herr Neumann!

e Schon, dass Sie anrufen!

e Bitte, Herr Miiller!

Sie signalisieren von den Positionsunterschieden, den Wertschédtzungen
der Gespriachspartner, wie hoch man die repridsentierten Einrichtungen,
Institutionen einschétzt, auch davon, wie vertraut man das Verhiltnis betrachtet,
auch von der Stimmungslage der Teilnehmer des Gesprachs. (Wellen, 1984).

Eine Art BegriilBung konnen auch belanglose Fragen sein: «Wie geht es?»
Der Arzt, der stindig den Patienten behandelt, kann fragen: «Fehlt Thnen
etwas?» Der Besitzer der Autoreparaturwerkstatt fragt seinen Kunden
zuvorkommend: «Wie steht es mit dem Wagen?», «Haben Sie Probleme mit
dem Wagen?» Das Ziel von solchen Formeln ist nicht, die direkte Antwort zu
bekommen oder seine Freude zu 4&uflern, sondern weitere Schritte der
Formalititen zu erfiillen, die Beziehungen zu pflegen und den Telefonkontakt zu
vertiefen. (Berens, 1981)

Darum antwortet man auf die Erkundigung nach dem Befinden nicht
wahrheitsgemél, sondern — «Danke, gut. Und Thnen?» Diese Kontaktvertiefung
darf nicht zu lange dauern, man ist auf den Hauptteil des Gespréchs gespannt.

5. DAS TELEFONGESPRACH, WENN MAN NICHT DIREKT
DEN ADRESSATEN ERREICHT, SONDERN DURCH EINEN

GESPRACHSVERMITTLER
Wenn man nicht direkt den Adressaten erreicht, sondern durch einen
Gesprachsvermittler  (Sekretdrin,  Telefonzentrale, = Kollegen)  folgen

nacheinander die BegriiBung, dann die Selbstidentifikation und die Bitte: «Guten
Tag! Lehmke ist mein Name. Ich hétte gerne Herrn Beljakow gesprocheny.
Wenn der Anrufer sich nicht gemeldet hat («Guten Tag! Ich hétte gerne Herrn
Beljakow gesprocheny), erfolgt die Frage: «Wie darf ich Sie bitte melden?»
Diese Frage ist sehr wichtig, denn jeder Botschaftsangehorige, jeder Mitarbeiter
der Handelsvertretung, der Firma usw. mochte gerne wissen, wer ihn ans
Telefon verlangt. Deshalb stellt man folgende Fragen, um den Namen des
Gespréchspartners zu prazisieren: «Wie darf ich Sie bitte melden?» oder «Wie
war bitte Ihr Name?», oder «Wie ist Thr werter Name?», was ziemlich erhaben
klingt, darum ziemlich selten und meistens in den staatlichen Einrichtungen
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(gebraucht wird. Nachdem der Anrufer sein Problem dargestellt hat, gibt man
Ihm eine Antwort.

Der Gesprachsvermittler soll sich Miihe geben, moglichst schnell die
Verbindung herzustellen. Das macht man hoéflich und zuvorkommend. Hier nur
einige Beispiele:

Einen Augenblick bitte, ich verbinde Sie mit Herrn Iwanow.

Moment bitte, Herr Iwanow kommt gleich (falls man nicht verbinden
kann) (oder: Herr Iwanow ist am Apparat 653894 zu erreichen).

Tut mir leid, Herr Iwanow ist jetzt nicht im Hause. Wenn Sie bitte in
einer Stunde nochmals versuchen wiirden.

Tut mir leid, Herr Iwanow ist dienstlich verreist und kommt erst in
einer

Woche zuriick. Mdchten Sie einen von seinen Mitarbeitern sprechen?
Tut mir leid, Herr Iwanow ist zur Zeit nicht im Haus. Soll ich ihm
etwas

ausrichten? (oder: Mochten Sie eine Nachricht fiir ihn hinterlassen?)
Herr Iwanow spricht gerade auf der anderen Leitung. Mochten Sie
warten

oder rufen Sie in 5 Minuten noch einmal an?

Herr Iwanow kann jetzt leider nicht ans Telefon kommen, geben Sie
mir

bitte Thre Telefonnummer (und Thren Namen), er ruft Sie dann in
Kiurze

zuriick.

Tut mir leid, wir haben jetzt Mittagspause, rufen Sie bitte ab 15 Uhr
an,

oder: Herr Iwanow ist jetzt zu Tisch, oder: Heute ist unser
Nationalfeier

tag, rufen Sie bitte morgen an.

Die Konsularabteilung (die Visaabteilung) ist im anderen Gebidude,
ich

kann Sie leider nicht verbinden, notieren Sie bitte die Telefonnummer
.... Und die Sprechstunden sind von 9 bis 13 Uhr.

Bei den groben Anrufen solcher Art wie: «Geben Sie mir den
Botschafter» oder «Geben Sie mir Ihren Chef» — wire zu antworten:

«Sie konnen mit dem Diplomaten von Dienst sprechen. Warten Sie
einen

Augenblick, der Herr kommt gleich» bzw.

«Warten Sie bitte, gleich kommt der Vertreter der Firmay.
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6. DIE ANREDE IM TELEFONGESPRACH

Ein sehr wichtiges Element des Telefongesprachs, wie auch jeder
sprachlichen Kommunikation ist die Anrede. Die Anrede kommt schon am
Anfang des Telefongespriachs und gehort neben der Selbstidentifikation zu den
Kontaktherstellungsmitteln.

Die Anredearten konnen ganz unterschiedlich sein. Und ihre Aufgabe ist
viel weiter als nur Kontaktaufnahme. Sie driicken auch Vertrautheitsgrad,
Verhalten zum Gespriachspartner, Positionsverhiltnis, Zugehorigkeit zur
sozialen Schicht, einschlieBlich der Stimmung des Sprechenden aus. Das Letzte
wissen eher gut vertraute Personen des Anrufenden, die Sekretdrinnen eines
Chefs, seine unterstellten Kollegen.

Beim offiziellen Gespriach soll man bekanntlich ausgewogen bleiben.
Schlechte Stimmung sowie negatives Verhalten diirfen nicht zum Ausdruck
kommen. Darum ist es wichtig, sich in jeder Situation gut zu beherrschen und
gleich hoflich allen Gespriachspartnern gegeniiber zu sein und die entsprechende
Anredeart zu finden.

Gewohnlich nennt man 1im Deutschen den Adressaten beim
Familiennamen mit der {iblichen Anrede voran

e Herr Hoffmann, ...
e Frau Korner, ...
e Fraulein Ulmann, ...

Die Anrede «Herr» gilt sowohl fiir verheiratete, als auch ledige Ménner,
wobei sich die Anreden «Frau» und «Fraulein» unterscheiden. Die Anredeform
«Frau» bedeutet eine erwachsene, verheiratete Person, wobei «Fraulein» eine
unver heiratete Person weiblichen Geschlechts bedeutet. Aber durch rechtliche
Gleich stellung aller Frauen ist dieser Unterschied sinnlos geworden. Die
Anrede «Friulein» wird immer seltener gebraucht und meistens nur auf
ausdriicklichen Wunsch der angesprochenen Person hin. Nach dem Erlal3 des
Bundesinnenministeriums wird grundsitzlich bei den erwachsenen weiblichen
Personen die Anrede «Frau» benutzt. (Guentherodt, 1980)

Die Anredeform Friaulein bleibt, wenn der Adressat zum unbekannten
Bedienungspersonal gehdrt. So wendet man sich an eine Schalterfrau auf der
Post, an eine Mitarbeiterin im Biiro, an die Verkduferin in einem Geschéaft und
auch an eine Kollegin von der Zentrale beim Ferngespréach per Telefon.

Zum Beispiel:

— Frau Korner, wir hitten eine Bitte an Sie...
— Fraulein, trennen Sie bitte nicht.

In den oOffentlichen Stellen sowie beim Telefongesprach werden die
Anreden des unbekannten Gespriachspartners oder Vermittlers oft vermieden:

— Ich mochte bitte den Abteilungsleiter sprechen.
— Darf ich Frau Kunze sprechen?
Dabei wendet man sich an den Adressaten, ohne ihn anzureden:
— Guten Tag, ich mochte bei Ihnen meinen Fernseher reparieren lassen ...
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— Guten Tag, konnen Sie mir sagen ...

Zu den fiiblichen Anreden gehoren auch verschiedene Titel, die oft
gebraucht werden, und dhnliche Worter:

eProfessor Krause, ...
eDoktor Bohme, ...
eKollege Fischer, ...
eKollegin Lehmke, ...

Ohne Namen werden die Titel mit den gebrauchlichen Anreden

verwendet:
eHerr Professor, ...
eFrau Professorin, ...
eFrau Doktorin, ...
eHerr Biirgermeister, ...
Der Gebrauch der Anrede «Friuleiny ist hier ausgeschlossen.

Die Art der Anrede hidngt auch von Vertrautheitsgrad ab. Wenn er
ziemlich hoch ist, wenn man, zum Beispiel, durch eine langjihrige Arbeit
verbunden ist, dann ist manchmal bei Telefongesprichen von zwei
Unternehmern, Geschéftsfithrern, Politikern, Managern die Anrede beim
Vornamen zuldssig. Aber die Gespriachsvermittler (Sekretdrinnen, Kollegen)
bittet man um Verbindung (Kontakt, Informationsiibergabe) ganz offiziell:

Ich mochte bitte Herrn Direktor sprechen ...

Peter? Hier Werner ...

Verbleibt man bei den iiblichen offiziellen Anredeformen, so heif3t das,
man will oder muss offiziell sein oder eine Distanz verschaffen. Dabei kann ein
besonderes Positionsverhéltnis (zum Beispiel, Chef — sein Unterstellter)
beiderseitig unterstrichen werden:

— Kollege Neumann, kénnen Sie nicht bei mir vorbeikommen?
— Ja, sofort, Herr Professor...

Die Zugehorigkeit zu einer bestimmten sozialen Schicht oder zur jliingeren
Altersgruppe erlaubt es unter gut vertrauten Kollegen, Mitgliedern einer
Gemeinschaft, Teilnehmern einer Zusammenarbeit als Anrede den Vornamen zu

gebrauchen.

Cafebesitzer und sein Lieferant: — ... Peter, kann ich jetzt bei dir zwei
Kisten Bier abholen?

Zwei Studenten: — ... Peter, wann sollen wir mit der Ankunft der nidchsten

Austauschgruppe rechnen?

Dasselbe betrifft auch die «Sie» oder «Du» Form der Anrede, die
verschiedene Ebenen der Kontaktgestaltung widerspiegeln. Bei einem hoheren
Vertrautheitsgrad konnen sich die Gesprachspartner duzen. Bevor man aber zu
dieser vertrauten Anredeform iibergeht, einigt man sich dariiber: «Konnten wir
nicht «du» zu einander sagen?» oder «Wollen wir uns nicht duzen?» Ein
ungewolltes «Du» kann als ehrenriihrig und geringschitzig gelten.
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Normalerweise geht die Initiative vom Alteren zum Jiingeren, vom Chef zum
untergebenen Beschéftigten, von der Frau zum Mann aus. Das erfordern die
Regeln des guten Tons. Die «Du»-Anrede behilt man fiir immer, wenn nur die
freundschaftlichen Beziehungen nicht abgebrochen werden. Das Siezen setzt
hofliche, gleichberechtigte (auch bei verschiedenen sozialen Positionen),
formliche und etwas distanzierte Beziehungen voraus.

Vergleichen Sie:

— Herr Mayer, ich rufe Sie an, um mein Auto zur Reparatur anzumelden.

— Peter, ich rufe dich an, um das bestellte Bier abzuholen. Gleichzeitig mit der
«Sien-Anrede konnen die Pronomen «ihr» und «euer» auftreten. Sie weisen eine
«geddmpfte»  Formlichkeit auf. Wenn man zum  Beispiellange
zusammenarbeitet, so kann bei der offiziellen Anrede einer konkreten Person
auch ein vertrautwirkendes «ihr» («euer» zum gesamten Kollektiv verwendet
werden:

— Herr Krause, wir haben von euch eine weitere Lieferung erhalten und
die Maschinen getestet. Sie hatten recht, eure neuen Maschinen sind wirklich
viel besser, als die alten.

In der letzten Zeit hat sich auch eine neue Anredeform durchgesetzt,
genannt «das Hamburger Sie»: Sie + Vorname. So nennen sich die Mitarbeiter
von grofleren Firmen gegenseitig. Solche Anrede klingt freundschaftlich genug
und dabei nicht zu kameradschaftlich:

— Sie, Ursula, sind kaum telefonisch zu erreichen, vgl.:
— Sie, Frau Potsch, sind kaum telefonisch zu erreichen.

Wenn man die beiden Sitze vergleicht, so stellt man fest: der erste Satz
klingt wie eine Bemerkung, wobei der zweite Satz wie ein Vorwurf.

Mit der Wahl der Anrede befolgt man eher nicht die sprachlichen, sondern
gesellschaftspolitischen Regeln. Wenn sie verletzt werden, so bedeutet das nicht
nur, dass man sie nicht beherrscht, sondern auch eventuell zielbewusst nicht
anerkennt. Wenn man zum Beispiel das Pronomen «mein(e)» vor den Anreden
«Herr» und «Dame» gebraucht, so will man einen vornehmen, feinen, aber auch
archaischen Stil erreichen, der etwas scherzhaft klingt oder auch einen leichten
Tadel oder Zuvorkommenbheit, Ergebenheit u.a. ausdriickt, je nach der Situation:

e Ja. Mein Herr, bitte also deine Eltern ans Telefon, (zu einem Kind,
scherzhaft)

e Jawohl, meine Dame, wird gemacht. (Ergebenheit)

e Mein Herr, Sie irren sich. (Tadel)

Also, fir die Anredeform sind in erster Linie der Vertrautheitsgrad und
die Rangabstufung der Sprechenden entscheidend. Die Anrede schafft Umrisse
fiir die Beziehungsebene der Telefonkommunikation, weil die Anrede nicht nur
festgelegte Regeln eines bestimmten Kommunikationsstils, Rituale befolgt,
sondern auch durch die im Rahmen dieses Stils vorhandenen Mittel das
gegenseitige Verhalten ausdriickt.
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7. THEMATISIERUNG DES TELEFONGESPRACHS
Nach der Kontaktherstellung, die eine Gesprichseinleitung ist, kommt
gewoOhnlich die Thematisierung des Gesprachs. Man berichtet den Zweck des

Anrufs:

e Ich mochte erfahren, wann der Zug 102 aus N. nach M. abfdhrt.

Darf ich wissen, wie ich das notige Buch telefonisch bestellen kann.

Herr Mayer, wir mochten unser Auto zur Reparatur anmelden.

Frau Fuchs, konnen Sie, bitte, Herrn Schiitz ausrichten,...

Herr Miiller, ich telefoniere wegen Verzogerung von den

Maschinenlieferungen.

e Frau Groll, konnte ich Sie um einen Gefallen bitten? Legen Sie bitte auf
meinen Namen die Biicher... zuriick.

e Wenn den Anruf nicht die zustindige Person entgegennimmt, sondern
thre Sekretédrin, kann nach der Vorstellung des Anrufenden ihre Frage
erfolgen:

e Guten Tag! Hier ist Miiller aus Diisseldorf. Ich mdchte Herrn Neumann
sprechen.

e In welcher Angelegenheit bitte?

e Ich rufe wegen der Gestaltung des Messestandes Threr Firma an.

e Moment, bitte!

8. DAS EIGENTLICHE TELEFONGESPRACH

Nach der Thematisierung kommt man zum eigentlichen Gespriach. Das
kann alles Mogliche sein. Hier gehen wir auf den Gegenstand des Gespréchs
nicht ein. Wichtig flir diese Analyse ist zu unterstreichen, dass bei der
Wiedergabe des eigentlichen Gesprichsstoffes auch viele sprachliche Klischees,
vorgefertigte Satzmuster, Typisierungen gebraucht werden. Geschiftliche
Telefongespriche sind stirker motiviert, als private. Es gibt selten
Abweichungen vom Thema, wenig Kommentar. Und nur im Notfall gibt es
Detailinformationen. Indem man hoflich bleibt und seine Bitte, Entschuldigung,
Nachfrage usw. darlegt, ist man beim Telefongesprach zielbewusster, genauer,
sachlicher, als bei der direkten Kommunikation. Jedes geschéftliche oder
offizielle Telefongespridch ist mehr oder weniger wichtig. Wenn es ein oder
einige im Gesprich zu ldsende Probleme enthdlt, wenn man den
Gesprachspartner iiberzeugen oder ihm eine wichtige Information beibringen
muss, spricht man besonders deutlich, biindig, iiberzeugend. Dieses Gesprich
soll im voraus gut durchdacht sein und beim Sprechen richtig gesteuert werden.

Zur Ethik der Telefonkommunikation gehort auch, dass der Empfanger
des Anrufes den Sprechenden nicht unterbricht. Er hort aufmerksam zu. Da das
Gesprach ohne Blickkontakte verlduft, braucht es Bestitigung des
Verstindnisses beiderseits. Darum meldet sich der Empfanger der Information
in den kleinen Zwischenpausen mit: «Ja, ... so, ... nun, ... klar, ... danke» und
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dhnlichen meistens nonverbalen AuBerungen, deren Ton und Intonation den
Standpunkt des Gesprachspartners zu verstehen geben.
Wenn der Gespriachspartner zu lange spricht, darf man ihn darauf
aufmerksam machen, zum Beispiel folgenderweise:
— Ja, natiirlich, ...
—Ja, aber ...
— Moment ...
— Wenn ich hier mal kurz unterbrechen darf ...

9. SPRECHWEISE.
GESPRACH BEI TECHNISCHEN STORUNGEN
Die durch den technischen Vermittler des Gespriachs bedingte
Besonderheit der Kommunikation erfordert es auch, dass man sich an bestimmte
Regeln hélt: man fasst sich kurz, man ist sachlich und genau. Daraus resultiert
nicht nur ein besonderer Vokabular, sondern auch ein fiir diesen
Kommunikationsbereich typischer Satzbau: die Strukturen sind kurz, ohne viele
Bestimmungen und Nebensitze, die die Verstindigung erschweren konnten.
Man spricht deutlich, vermeidet Besonderheiten der individuellen Aussprache,
intoniert ziemlich ausdrucksvoll, aber nicht zu emotionell. Es sei aber bemerkt,
dass bei Auskiinften oder Gespriachen mit den Gespriachsvermittlern (Angestellte
von der Telefonzentrale, Sekretdrin usw.) die Intonation umgekehrt monoton ist,
denn hier wird mehr
Wert auf die Information und nicht auf die Beziechungspflege gelegt.

Dabei sind die Gesprachspartner zueinander neutral hoflich. Man spricht
mittelméBig schnell und deutlich. Bei offiziellen Gespriachen darf man nicht
grofle Pausen einlegen oder Dehnungen zulassen. Dabei darf das Sprechtempo
nicht zu schnell sein, denn das Gesprich verlduft ohne nonverbale AuBerungen
(Gesten, Mimik), die zum korrekten Verstindnis beitragen. Es konnen doch
technische Storungen auftreten, oder auch Abbriiche. In solchen Féllen fragt der
Sprechende den Gespriachspartner, um das Verstidndnis zu sichern, z. B.:

e Konnten Sie gut horen? Da gab es Storungen.

e Soll ich wiederholen? Es knackt im Apparat.

e Entschuldigung, konnen Sie mich gut horen?

e st das so weit klar?
Der andere kann seinerseits bitten:

e Moment, Entschuldigung, wie war die Zahl der Eingeladenen?

e Entschuldigung! Konnen Sie bitte das Letzte wiederholen?

e Entschuldigung, ich habe den Termin iiberhort. Es ist hier laut.

10. GESPRACHSKLIMA
Das geschiftliche Telefongesprich ist meistens ein Meinungsaustausch.
Die Meinungskundgabe erfolgt nicht immer direkt. Die Hoflichkeitspflichten
und die Bemiihungen um zuvorkommende Behandlung des Gespréichspartners
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erfordern eine Abschwichung des Widerspruchs. Man darf nicht sagen «Was
Sie da reden, ist vollkommen falsch». Man konnte das weniger direkt
formulieren:
e Da kann ich Thnen nicht zustimmen.
Ich glaube, es stimmt nicht ganz.
Meinen Sie wirklich, dass es stimmt?
Da kann man doch manches einwenden.
Ich finde, dass es nicht ganz stimmt.
Der Widerspruch wird in jedem Fall kenntlich gemacht. Und gleichzeitig
vermeidet man durch die Hoflichkeitsmittel, durch die Abschwichung der
AuBerung des Widerspruchs die Konfrontation mit dem Partner, und trotz der
Meinungsverschiedenheiten erhdlt man ein angenehmes Gesprichsklima
(Tromel-Plotz, 1978; Lagher, 1993) genauso hoflich driickt man seine Bitte aus,
zum Beispiel:
e Ich mochte ...
Wiirden Sie so nett sein ...
Darf'ich ...
Konnten Sie nicht ...
Darf ich Sie um einen Gefallen bitten?
Ich hitte eine Bitte an Sie.
e Wiirde es Ihnen was ausmachen, ...
Wenn man der direkten Antwort ausweichen will, verwendet man auch
eine Hoflichkeitsformel.
Ja, vielleicht...
Ganz genau konnen wir nicht...
Im Moment bin ich nicht in der Lage;
Leider konnen wir noch nicht die definitive Antwort geben.
In bestimmten Situationen kann man die Frage auch etwas scherzhaft
umgehen und eine Maxime, ein Sprichwort oder Wortspiel gebrauchen. Das
lockert die Atmosphire und signalisiert vom wohlwollenden Verhalten des
Gespréachspartners, z.B.:
e Wir haben das neue Modell noch einmal getestet. Sicher ist sicher.
e Herr Mayer?! Sehr angenehm. Sind Sie wieder in Diisseldorf? Noch
gestern haben Sie aus Venedig telefoniert.
e Ja, Herr Fuchs. Wer rastet, der rostet.
e Die Umweltschutzmafinahmen fiir die Gewdsser sind leider
ungeniigend.
Der Rhein ist nicht mehr rein.
Die Kenntnis von den landeskundlichen Eigentiimlichkeiten, von der

Kultur anderer Regionen trigt zur erfolgreichen interkulturellen Kommunikation
bei.
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Wenn die Hauptaufgabe des Anrufs erfiillt ist, kann man das erreichte Ziel
mit kurzen Zusammenfassungen noch einmal absichern, die getroffene
Vereinbarung wiederholen und den Termin bestétigen.

Im Bezug auf den Hauptteil des Telefongesprichs sind also die folgenden
Maximen hervorzuheben: der Bericht soll so informativ sein, wie erforderlich
(man vermeidet unnotige Weitschweifigkeit), er soll wahrheitsgeméal sein, man
vermeidet Mehrdeutigkeiten, man redet wohlgeordnet und spricht schnell genug
und deutlich, man ist hoflich, formlich; man formuliert imperative oder negative
Sitze (Aufforderung, Kritik, Absage), ohne den anderen zu verletzen. Die
kulturspezifischen Normen sind auch zu beriicksichtigen. (Gric, 1975)

11. BEENDIGUNG DES TELEFONGESPRACHS

Die Gespriachsbeendigung ist fiir das Gespriach ebenso wie die Er6ffnung
sehr wichtig, weil damit Kontakte weitergefiihrt werden konnen. Nachdem der
Gesprachsgegenstand behandelt worden ist, kommen SchluBeinleitungssignale.
Sie kommen normalerweise vom Anrufer. Er kann folgenderweise anzeigen,
dass er seinerseits bereit ist, das Gesprach abzuschlieBen:

® S0
also
ja, dann also
Ich glaube, das wir's.
Das wiir's eigentlich.
Das wollte ich wissen.
Deswegen habe ich Sie angerufen.
Nun glaube ich, ich habe Thre Zeit sehr in Anspruch genommen.

Zu den Hoflichkeitsformeln gehort auch, dass man dabei eine
ausdriickliche Rechtfertigung der Kontaktbeendigung oder sein Bedauern
dariiber duflert

e Ich bedauere, gleich beginnt unsere Sitzung.
e Es tut mir leid, ich muss mich verabschieden.
e Entschuldigung! Ich werde auf der anderen Leitung verlangt.

Der Empfanger des Gespriachs kann seine Zustimmung ganz kurz
aussagen: gut, ja ..., okay usw. Er kann aber auch das Thema fortsetzen, oder
sogar ein neues Thema einfiihren:

e Eines ist mir noch nicht klar geworden ...
e Ja, aber eine Frage haben wir noch nicht geklért...
e Moment bitte, es fallt mir gerade ein ...

Die beiden Gespriachspartner einigen sich gleichberechtigt iiber die
Beendigung des Gesprichs. Danach kommen Dank-AuBerungen, Griifle,
Wunschformeln, Bezugnahme auf spitere Kontakte. Sie konnen mehr oder
weniger ausfiihrlich sein:

e Vielen Dank (noch)!
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Ich bedanke mich!

Haben Sie vielen Dank!
Nochmals vielen Dank fiir... !
Danke gleichfalls!

Danke Thnen auch!

Bitte!

War doch selbstverstindlich!
Nichts zu danken!

Gern geschehen!

Bei den Hoflichkeitsanrufen (Gliickwiinsche, Beileidsbekundungen u.d.),
und wenn man das Gespréch fiir einen Hoflichkeitsausdruck hilt, sagt man:
Danke fiir den Anruf.

Griilen Sie bitte Herrn Krause von mir.
Viele GriiBe an Ihre Familie.
Einen schonen Gruf3 an Frau Potsch.
Danke, werde ich ausrichten.
Ja, danke, wird gemacht (mache ich).
Ja, das freut sie bestimmt.
Gliickliche Reise!
Ein schones Wochenende!
Viel Erfolg!
Alles Gute!
Gute Fahrt!
In einer Woche rufe ich wieder an.
Wir sehen uns also in drei Tagen.

e Wir wiirden Sie gerne bei uns sehen.

solche Formeln pflegen und entwickeln die Bezichungen der
Gesprachspartner und verweisen auf Folgekontakte.

Mit dem Austausch der Schluss-Signale erfolgt dann die definitive
Beendigung des Anrufs. Die héufigste Standardformel bei den offiziellen
Telefongesprichen ist «(Auf) Wiederhoren».

Fiir eine erfolgreiche offizielle Telefonkommunikation geniigt also nicht,
Vokabeln- und grammatische Regeln zu lernen. Wichtig ist es auch, den
entsprechenden sprachlichen Stil, sprachliche Klischees, Hoflichkeitsformeln
und kulturspezifische Normen sowie Situationsstrukturen zu beherrschen.
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AUFGABEN ZU DEN GESCHAFTSVERHANDLUNGEN

Lesen Sie den Dialog und versuchen Sie die Teile der russischen Ubersetzung
in passenden Folge zu stellen.

Einfiithrung zum Dialog | 6cmynnenue k ouanozy:
Mr Philips und Herr Schwarzmann haben gestern eine Fachmesse der
Biiroeinrichtung CeBIT in Hannover besucht. Sie teilen sich ihrer Eindriicke
von der Messe mit.
['ocnoga ®umunc wu IlIBapimaH mnoceTunum BuUepa CIEUUATUZUPOBAHHYIO
apmMapky 1o oducHomy obopynoBanuto CeBIT B T'annoepe. Onu
0OMEHMBAIOTCS CBOMMH BIIEUATIICHUSIMU O sipMapKe 1o TenaedoHy.

TELEPHONGESPRACH

(1)S. | Wie ist Ihr Eindruck von der Messe, Herr Philips?

(2) P. | Ich bin iiber die Besucherzahlen iiberrascht. Solchen Andrang ist bei
uns hochst selten.

(3) S. | Friher gab es hier einen wahren Massenandrang, aber vor einigen
Jahren ist die traditionelle Hannover Messe auf zwei Veranstaltungen
aufgestellt worden. Jetzt ist es wieder einigermallen ertriaglich.

(4)P. |Ich war iibrigens sehr iiberrascht iiber die perfekte Gestaltung der
Verkaufsstinde. Die sind ja wirklich mit allen technischen Finessen
ausgestattet. Die Kosten sind sicher enorm hoch!

(5)S. | Das schon, aber ob sich dieser Aufwand in den Auftragsbiichern
niederschligt, das steht unter die Lupe genommen. Haben Sie irgendwelche
Neuentwicklungen erspiht, die wir noch im Programm haben?

(6) P. | Nicht direkt. Aber das Verkaufspersonal berichtete von interessanten
Neuentwicklungen. Es wird intensiv an sogenannten intelligenten Rechnern
gearbeitet. Aulerdem soll die nichste Computergeneration auf Sprache
reagieren. Welche technischen Umwiélzungen das mit sich bringen wird!

(7) S. | Gehe ich richtig in der Annahme, dass Sie diese Neuentwicklungen
genau erstens verfolgen?

(8) P. | Aber gewil doch! Wir arbeiten momentan an mehrsprachigen
Ubersetzungscomputern. Die Finanz- und Geschiftswelt wird immer
internationaler und die geschéftliche Kommunikation darf nicht durch
bloBe Sprachprobleme behindert werden. Bisher haben nur wenige
Geschiftsleute und leitende Angestellte gute Fremdsprachkenntnisse,
der Biirokridften und Verkdufern ganz zu schweigen.
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(9) S.

Haben Sie denn in absehbarer Zukunft vor, auch auf deutschen Messen
und Ausstellungen vertreten zu sein?

(10) P.

Aber ja doch! Es muss ja nicht gleich CeBIT sein. Wir sollen uns
vielleicht einmal den Messe- und Ausstellungskalender ansehen, und
uns iberlegen, welche Moglichkeiten es fiir den Einstieg gibt. Das
kommt ganz darauf an, um welche Messe oder Ausstellung es sich
handelt. Wie wir eben gesehen haben, wird dem Publikum einiges
geboten, und wenn man da nicht mithilt, wird man glatt(weg) ignoriert!
Aber das werden wir schon verhindern wissen!

(11) S.

Davon bin ich iiberzeugt! Wenn es Thnen recht ist, konnen wir morgen
frih  unser Gesprich fortsetzen, wenn wir uns von diesem
anstrengenden Messebesuch erholt haben.

(12)P.

Mit Vergniigen, Herr Schwarzmann.

JTEJIOBOUW TEJIE®OHHBIN PA3TOBOP

Panbiie 371ecy 1eHCTBUTEIBHO OBII MAaCCOBBIM HAILJIBIB, HO HECKOJBKO
JIET Ha3aJ TPAAUUHUOHHYIO ['aHHOBEpCKYIO SpMapky pa3aenuiav Ha
JIBE€ YaCTU. TETIEPb CHOBA CTaI0 OoJiee-MeHee TePIUMO.

Hy, xoneuno xe! Oto gomkHo ObiTh He oOs3arenbHO CeBIT. Mpi,
HABEPHO, JIOJDKHBI KaK-HUOYIb TMOCMOTPETh KajeHAAaph SPMapoOK WU
BBICTABOK, YTOOBI MOAyMaTh, KAaKW€ €CTb BO3MOXHOCTH IS
BcTymuieHus Ha (I'epmaHckyto) cuieHy. Bee 1ienukom 3aBUCHT OT TOTO, O
KakOW SpMapKe WM BBICTABKE HJET peubto. Kak Mbl TOJNBKO YTO
BUJIEIH, TTyOJIMKY CTaparoTCs MPUBIEYh MHOTUMHU CIIOCOO0AMU, U €CIH
OTCTaeIlb OT APYTUX, TO T€Os MOTHOCTHIO UTHOPUPYIOT! Ho 3TO yk MBI
CyM€EM IPEOI0NETh!

Henocpencreenno Her. Ho ux ToproBelie MpeACcTaBUTEIN TOBOPHINA 00
MHTEPECHBIX HOBBIX pa3zpaboTkax. OHU MHTEHCUBHO pabOTalOT HaJ TaKk
HA3bIBAEMbIMU «MHTEJIEKTYaJIbHBIMIY BBIUUCIUTEIbHBIMA MAIIUHAMH.
Kpome TOro, KOMIBIOTEpPBHl CIEAYIOIIErO IOKOJIEHUS  JIOJIKHBI
pearupoBath Ha rosoc. HeBo3MOXHO cebe NpeacTaBUTh, K KaKUM
TEXHUYECKUM HOBILIECTBAM 3TO IpUBEET!

A notpsicen yucnom nocerureneid. Takoil HamIbIB (CKOIUIEHHE) y Hac
OBIBaCT OYCHB PEJIKO.

KakoBo Baiiie BrieuatiieHue OT BBICTaBKH, rocnoauH duaumnc?
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O. Hackonpko s Mor 3ameTuTh, BBl 0COOGHHO BHUMATEIIHLHO
MPUCMATPUBAIUCh K CTE€HJAAM HallMX KOHKYPEHTOB. Bbl yBuuenu
Kakue-1100 pa3paboTKU, KOTOPBIX Y HAC B IPOrPAMME €Ille HET?

118 B atom s yoexnen! Ecnu Bac aTo yctpauBaeT, Mbl MOKEM TTPOIOTIKUTH
Hall pas3roBOp 3aBTpa YTPOM, KOrJa OTAOXHEM OT 3TOTO
YTOMHUTENBHOI'O HOCEIEHUS IPMAPKHU.

D. Hy koneuHo xe! B 1aHHBIII MOMEHT MBI pa00OTa€M HaJl MHOTOSI3bIYHBIM
KOMIIBIOTEPOM-IIEPEBOMUMKOM.  (DPUHAHCOBBIM M JEIOBOM  MHp
CTAaHOBUTCSA BCE€ Oojiee MEXKIYHApOJHBIM (MHTEPHAIIMOHAIBHBIM) U
JIEJIOBOE  OOIlEHWE HE JODKHO OBbITh  3aTPYJHEHO IPOCTBIMU
A3BIKOBBIMHM  TTpoOsiemMamu. Iloka mnumb HEMHOrMe OW3HECMEHBI U
PYKOBOJSIINE paOOTHUKM XOPOIIO 3HAIOT HMHOCTPAHHBIE SI3bIKH (MMEIOT
XOPOLINE SI3bIKOBBIE 3HAHUS), HE TOBOPS ykKe O pabOTHHKaX O(PHUCOB U
TOPrOBOM IEPCOHAJIE.

I11. [Ipenqnmomaraere 1u  Ber B Ommkaiimem — OyaymeMm — ObITh
IpeACTaBICHHBIMA Ha HEMEIIKUX sipMapKax U BBICTABKax?

D. C ynosousbcTBHEM, rocnioauH lIBapiman.

118 51, HaBepHO, IPAaBUIIBHO IIpEAIIoarar0, 4ro Bbl O4eHb BHUMATEIIBHO
OTCJIE)KUBAETE ITH HOBBIE Pa3pabOTKU.

D. S 6bu1, BOpodeMm, MOpa)k€H OTIMYHBIM odopmiieHHeM cTeHA0B. OHuU
JNEHUCTBUTEILHO  O00OPYOBAaHBI  BCEBO3MOXXHBIMU ~ TEXHUYECKUMHU
npucnocoOnenusiMu  (OykB. «XUTpocTsiMu»)! Pacxonsl HaBepHsKa
rpomMaJiHbl!

Pacnonoxkute HOMepa B pYCCKOM BapHaHTE Juajora B COOTBETCTBUU C
HOMEpaMU HEMEIKOTO BapUaHTa:

() () () () () ) () () () () ) )
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STRUKTUR DES GESCHAFTSBRIEFES

Uepes yeThIpe MmyCcThle CMPOKU OT Hayalla JUCTA) YKa3bIBA€TCS OTIIPABUTEIb.

- AMs, paMuITIsI JaTa
yJIAIIa, HOMEP JIoMa

[Tanka muchma MIOYTOBBIN UHIEKC, TOPOI,

(der Brietkopf) ) ctpana (eciu 310 He ['epmanus)

TenedoH ¢ KoJIOM ropoja

\ (4 cTpaHbl, eciu 3T0 He ['epmanus)

YCTBIPC IIYCTHIC CTPOKHU OO HaYaJIa aapcCa IoJIydaTed

Ha3BaHHWE (PUPMBbI / THCTAHIIUH

KOHTaKTHOE JIMIIO / OTAEN

yJIMIIA, HOMEP JIoMa / TIOYTOBBIH SIIIIUK

mycTasi CTpoKa

MOYTOBBIN UHJIEKC, TOPO/I, CTpaHa (€CJIH 3TO He
\ I'epmanus)

YETBIPE MYCThIE CMPOKH IO TEMBI TUCHMa

Cexrop aapecara
(das Anschriftsfeld) )

Kupubim mpudTom: Tema (IMoBoj) MrchMa 06€3 3HAKOB MPEITUHAHMS,
(ycrapeBmiee Betreff — Betr. — «kacaTebHO»).

JIBE TTyCTHIE CMPOKH

obpamenue (Anrede), 3amsTas

mycTasi Cmpoka

Tekct nuceMa (der Brieftext)

[TepBast cTpoka TeKCTa MUChbMa HAYMHACTCS CO CTPOYHOM OYKBBI, TaK Kak

cienyeT 3a 00palieHUueEM C 3araTomn!

B Tekcre nuchma nzberaite IIMHHBIX PEAJIOKEHUM, Yalle MoJIb3yHTeCh
a03amamu.

mycTasi cmpoka

npormtansHoe kinumie (Hanpumep Mit freundlichen Griilen)

HOJITUCH

TPH MyCThIE CMPOKHU

npuioxxenus (Anlagen) (0ObIYHO ClI€Ba, HO MHOT/IAa U CIIpaBa)
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10.

Fragen zum Thema «Geschiiftsbriefe»
Welche Typen der Geschéftsbriefe gibt es?
Aus welche Teile bestehen die Geschiftsbriefe?
Was steht im Brietkopf?
Was kann man im Anschriftsfeld stellen?
Muss der Geschiftsbrief die Bezugszeichenzeile bestimmt haben?
Wie (auf welcher Weise) schreibt man in modernen — Geschiftsbriefe den

etreff?

Woraus besteht und womit endet die Anrede?
Wie rei3t der Hauptteil des Geschéftsbriefes?
Womit endet man die Grulliformel?

Wieviel Anlagen kann es im Geschéftsbrief sein?

Finden Sie die Passende Antworten zu den Fragen:

Im Briefkopf stehen: den Namen der Fa., das Firmenzeichen, die
Postanschrift, die Telefon-, Telex, und Faxnummern.

Im modernen Geschiftsbriefe schreibt man den Betreff ohne dieses Wort,
z.B.: Bestellung.

Es gibt verschiedene Typen der Geschéiftskorrespondenz: das
Bewerbungsschreiben, die Anfrage und die Riickfrage, das Angebot, die
Bestellung, die Lieferzeige, die Reklamation u. a.

Der Hauptteil des Geschiftsbriefe heifit den Brieftext.

Der Geschiftsbrief kann ohne Anlagen sein oder einige (von 1 bis 3)
Anlagen haben.

Die Geschiéftsbriefe bestehen aus dem Briefkopf, dem Anschriftsfeld, der
Bezugszeichenzeile, dem Betreff, der Anrede, dem Brieftext, der
Grullformel, der Unterschrift und Anlagen / Die Hauptteile der
Geschiftsbriefe sind: der Brietkopf, das Anschriftsfeld, die
Bezugszeichenzeile, der Betreff, die Anrede, der Brieftext, die
GruBiformel, die Unterschrift und die Anlage.

Der Geschiftsbriefe muss die Bezugzeichenzeile nicht bestimmt und nicht
immer haben.

Die Anrede beginnt mit den Wortern: (Sehr) geehrte Damen (und /
oder)Herren und endet mit Komma!

Im Anschriftsfeld kann man Drucksache, Eilzustellung, Einschreiben,
Warensendung, mit Luftpost, die Strale, das Haus, die Postleitzahl und
Stadt, das Land lesen.

Die GruB3formel endet mit der Unterschrift.
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I. Ubersetzen Sie den Brief ins Russische schriftlich.
I1. Markieren Sie die Hauptbriefteile: der Briefkopf, das Anschriftsfeld, die
Bezugszeichenzeile, der Betreff, die Anrede, der Brieftext, die Grufiformel
und die Unterschrift.
Europa Biiromaschinen
Feuerbachstr. 105/7
6000 Eisenach 1

Mr J. Philips, Sales Manager Eisenach, den 3. Mérz 2006
Excel-Equip Unser Zeichen: FS/ST

400 Regent Street

London WIR 6XZ

Bestellung

Sehr geehrter Herr Philips,

im Anschlufl an das mit ihnen im Oktober gefiihrte Gesprdch mochte ich unsere
Bestellung und die von uns vereinbarten Konditionen schriftlich bestatigen:

11 tragbare Textcomputer, incl. Drucker; 20 elektronische Schreibmaschinen; 30
Telefonbeantworter; 30 Diktiergerate.

Die Lieferung erfolgt frei Haus Anfang/Mitte. Dezember an unser Lager durch
eine von thnen beauftragte Spedition. Wie vereinbart, raumen Sie uns fiir diese
Probelieferung 50% Rabatt auf die derzeit giiltigen Preise ein. Zahlung ohne
weitere Skonti binnen 20 Tage.

Wir hoffen im beiderseitigen Interesse, dass der von uns anvisierte Kundenkreis
positiv auf ithre Produkte ansperechen wird. In diesem Fall werden wir uns gerne
mit ihnen iiber eine Tétigkeit als Agent fiir Excel-Equip in Deutschland
unterhalten.

In der Hoffnung auf gute Geschiftsbezihungen,

Mit freundlichen Griif3en,

P. Schwarzmann

P. Schwarzmann
Einkaufsleiter
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Merken sie sich auf die Ubersetzung folgende Wortschiitze:

Rabbat, m, -e
Kundenkreis, m, -
Bestellung, f, -en
Konditionen (pl.)
Lieferung, f, -en
Probelieferung, f, -en
Mitte, f, -n
Spedition, f, -en
Zahlung, f, -en
Tatigkeit, f, -en
Hoffnung, f, -en
Beziehuung, f, - n

Geschiftsbeziehungen (pl)

Gespréach, n, -e
Diktiergerit, n, -¢
Lager, n, -

Skonto, n, die Skonti
Interesse, n, -n

ehren, geehrt

fithren, gefiihrt
vereinbaren, vereinbart
schriftlich

tragbar

giiltig

ansprechen, ansprechend
(Gesprach) fithren (Akk.)=
unterhalten

bestitigen (Akk.+Dat)
erfolgen

anvisieren, anvisiert
vereinbaren (AkK)
Konditionen vereinbaren
beauftragen (Akk.+Inf.)
einrtdumen (Akk)
hoffen (Akk)

fre1 Haus

CKHJIKA

KIIMEHTYypa

3aKa3

yCnoBus (KOMMEpPUYECKHUE)
MIOCTABKa, 3aKa3

npoOHas mocTaBKa

cepennHa

TPaHCIH.-3KCIEAMI]. ar€HCTBO
oriaTta

NeSTETHHOCTD

HaJexKIa

CBSI3b, OTHOIIICHHE

JIETIOBBIC OTHOIIICHUS
neperoBop(bl)

TUKTO(OH

CKJIa]]

ckujIKa (TP OTUIaTe HATMYHBIMH )
BBIT0J1a, MIPOIEHTHI (TI0 KPEAUTY)
YBAXaTh, YBAXKAECMBbIN

BECTH, TPOBEAEHHBIN
COTJIaCOBBIBATh, COTJIACOBAHHBIN
MMICbMEHHBIN

IIOPTaTUBHBIN

JIEUCTBUTEIILHBIN

OIICHHUTH, COOTBETCTBEHHO

BECTHU (YTO-TO, HAIIP. IEPETOBOPHI)
NOATBEPAKAATh (UTO-TO KOMY-TO)
IPOUCXOIUTD, OCYIECTBISATHCSA
HAIEIMBATHCS; MOTEHIIUAIbHBIH
corJjiamarbces (Ha YCJIOBHS)
COTJIaCOBBIBATH YCJIOBUS

YHOJIHOM. KOTO-JI. UTO-JI. JIeJIaTh
yCcTynaTh (B LIEHE) - 3.

HAJCSThCS

CTOMMOCTb, BKJI. JOCTaBKY KJIHUCHTY
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Beantworten Sie die Fragen zum Brieftext schriftlich.
1. Wann war das Gesprach zwischen Herrn Schwarzmann und Herrn
Philips?

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................
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Ubersetzen Sie den Anfragebrief und die Antwort schriftlich.

Moskau, den 12.02.2012
Betr. : Anfrage

Sehr geehrte Damen und Herren,

wir bitten Sie, uns Thre Kataloge und Prospekte in russischer Sprache zu
schicken. Informieren Sie bitte, ob Sie uns Thre Ware schon in diesem Quartal
senden konnen.

Mit freundlichen Griiflen

.......................................................................................

.............................................................

Berlin, 18.02.1999
Betr. : Thr Brief von 12.02.2012

wir beziehen uns auf Thren Brief von 12.02.20... und senden Ihnen unseren
neuesten Katalog. Die Preise fiir die gewlinschte Ware sind im Katalog
angegeben. Wir konnen die Ware im 1. Quartal versenden und warten auf Thren
Auftrag.

Freundliche Griife.

....................................................

........................................

.......................................
.................................................................................................................................
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Ubersetzen Sie den Brief ins Russische und die Antwort ins Deutsche
schriftlich.

Markieren Sie die Hauptbriefteile (der Briefkopf, das Anschriftsfeld, die
Bezugszeichenzeile, der Betreff, die Anrede, der Brieftext, die GruB3formel und
die Unterschrift) links am Rand.

Thomas Dieter Kohler
Sachsenhof 35, D 8000 Diisseldorf 1

Extra wear
387 Long Street
Liverpool EC 14 6XZ Diisseldorf, den 9.3. 2011

Betr.: Transportschaden
Bezug: WW/ad 1190

Lieber Herr Jackson,
Ihre Sendung traf heute bei uns ein, aber leider nicht unversehrt. Alle
Kartons waren beschidigt und der Inhalt ist verschmutzt. Da es sich
um teure Strickwaren handelt, ist ein Weiterverkauf ausgeschlossen.
Teilen Sie uns bitte mit, wie Sie diese Angelegenheit regeln wollen.
Mit Freundlichen Griif3en,

S. Schneider

(S.Schneider, Leiter des Einkaufs)

Gebrauchen Sie diese Wortgruppen fiir die Zusammenstellung des
Riickbriefes.

Es tut uns leid, dass... Ham ouens xanb, 9ToO...

natiirlich KOHEYHO

zuriicknehmen 3abuparh 0OpaTHO

sich bemiihen cTapaThCs

in Zukunft B OyayIiiem

Sie konnen sicher sein, dass... Bl MokeTe ObITh YBEpEHBI, UTO. ..

sorgfiltiger verpacken cTapareyibHee YIIaKOBBIBATh

wir mochten uns entschuldigen MBI XOT€JIU ObI U3BUHUTHCS

nochmals emié pas

weitere erfolgreiche Zusammenarbeit JalbHenIIee yCIeHoe
COTPYTHHYECTBO
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Selbststindige Arbeit
I. Variante
L. Ubersetzen Sie 2 Briefe ins Russische schriftlich.
II. Bestimmen Sie den Typ jeden Briefes.
III. Markieren Sie die Hauptbriefteile: der Briefkopf, das Anschriftsfeld, die
Bezugszeichenzeile, der Betreff, die Anrede, der Brieftext, die Grufiformel und
die Unterschrift.

MEUBELMAKERIJ B. Vermeer
Druverbrink, 56
Amsterdam

Herr Dieter Pastor

PASTOR GmbH & Co. KG

37 Parkstral3e

Diisseldorf Amsterdam, den 7 Mai
2011

Bettr.: Angebot
Sehr geehrte Herr Pastor,

wir sind Hersteller von Biiromobeln. Unser Lieferprogramm umfafit ein
vielseitiges Angebot: es sind Biliromobel, Chefzimmer, Schrankwéinde u.a.m.
Wir sind auf Vielseitigkeit spezialisiert. Bei uns finden Sie Konventionelles
ebenso wie moderne Biiromdbel.

Wenn Sie an unserem Angebot interessiert sind, erwarten wir Sie schon néichste
Woche zu einem unverbindlichen Besuch. Danach kénnen Sie uns einen Auftrag
versenden.

Mit freundlichen Griiflen
Brigitta Vermeer

TEXT DES BRIEFES

.................................................................................................................................
.................................................................................................................................
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PASTOR GmbH & Co. KG

37 Parkstralle
Disseldorf

Frau Brigitta Vermeer

MEUBELMAKERIJ B. Vermeer

56 Druverbrink

Amsterdam Diisseldorf, den 26. Mai 2012
Betr. : Frachtanfrage

Sehr geehrte Frau Vermeer,

Wir bitten um Angabe der niedrigsten Frachtrate fiir 5 Komplette der modernen
Biiromobel von Amsterdam, Holland, nach Rostock, Verschiffung November.

Teilen Sie uns bitte gleichzeitig mit, welches Schiff Sie uns zur Verfiigung
stellen konnen.

Falls es Thnen moglich ist, die erste Hilfte des kommenden Monats fiir die
Verladung festzusetzen, wiren wie Ihnen besonders dankbar.

Mit freundlichen Griiflen

Dieter Pastor

TEXT DES BRIEFES

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................
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Ubersetzen Sie den Dialog ins Russische
V.B.: Guten Tag, Herr Pohl. Darf ich mich vorstellen? Borissow, Vertreter der
Firma «KOMMERZEXPORT». Ich bin dienstlich hier und mochte eine
Angelegenheit klaren.

................................................................................................

H.P.: Bitte nechmen Sie Platz. Es freut mich, den Vertreter unseres grof3en
Handelspartners zu sehen. Welche Angelegenheit fiihrte Sie zu uns?

................................................................................................
................................................................................................

................................................................................................

V.B.: Wir haben an Sie eine Anfrage tiber die Lieferung der Geréten geschickt,
aber bis zur heute keine Antwort erhalten.

................................................................................................

H.P.: Ja, gewiss. Wir konnen Ihnen die Gerdte zu Weltmarktpreisen verkaufen.
Wieviel Stiick Gerdte mochten Sie kaufen?

................................................................................................

................................................................................................

V.B.: Wir mdchten 100 Stiick beziehen. Und zu welchen Bedingungen wird die
Ware geliefert?

................................................................................................

Erginzen Sie das Telefongesprich und iibersetzen Sie es in den passenden
Sprachen. Versuchen Sie den Dialog auswendig zu lernen und ihn zu
inszenieren.

Fa.: Reifendienst Ebert & Weiler, Hiiber.

Sie: (IlpeacraBpTech, mozpoposaiitecb. Coobumute, uro 15.07 Bbl 3akazanu
corjlacHo Katajory 10 KOMIUIEKTOB 3UMHUX IITUH.)



Fa.: Thre Referenz bitte? Ihr muss mal nachsehen. Alles stimmt genau.

Sie: (Cxaxure, yTo ocTaBka Oblia obemana Ha 15.08, HO 3aKa3aHHBIN TOBAp 10
CHUX TIOp HE TOCTYIIHIL. )

Fa.: Wir bedauern es sehr, aber eine unserer Maschinen war in den letzten paar
Tagen auBBer Betrieb. Im Moment sind leider nur 6 Sitze Winterreifen fertig.

................................................................................................

................................................................................................

................................................................................................

................................................................................................

Sie: (Bwipazute coxaneHue, HO kaaTb Bbl MoxkeTe He Oolsiee Hemenu, T.K.
Bamemy xnuenty cpouyHo HykHbl 10 xomruiekToB. B mpotuBHoM ciiyyae Bam
npuaETCS aHHYJIUPOBATDH 3aKa3.)

................................................................................................
................................................................................................

................................................................................................

Fa.: Ich muss mal nachfregen. Ich setze mich mit dem Produktionsmanager in
Verbindung und komme noch heute nachmittag zu Thnen zuriick. Wir werden
alles daran setzen, um zukiinftig derartige Vorkommnisse zu vermeiden.

................................................................................................

Sie: (IlompomiaiiTech W BbIpa3uTe€ HAACKAY Ha TOJOXKUTEILHOE pEIICHUE
po0JIeMbl).

Selbststindige Arbeit
I1. Variante
L. Ubersetzen Sie 2 Briefe ins Russische schriftlich.
I1. Bestimmen Sie den Typ jeden Briefes.
II1. Markieren Sie die Hauptbriefteile: der Briefkopf, das Anschriftsfeld, die
Bezugszeichenzeile, der Betreff, die Anrede, der Brieftext, die Grufiformel und
die Unterschrift.
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RESTAURANT «UNTER DEN LINDEN»

Zimmerstral3e, 12
W —40000 Berlin

Herrn Dieter Meister
KOLLN WEINWERK
Schreiberhauerweg 7
Kolln

Fax: 00051 /317 /2358694

Berlin, 12. Januar 2012
Sehr geehrter Herr Meister,

wir besuchten letzte Woche Thren Stand auf der Leipziger Messe und erfuhren
dabei von IThrem Verkaufsleiter Herrn Schneider, dass Sie auch
Spezialsendungen

iibernehmen.

Wir bendtigen bis spdtestens 12. 3. 2006 moglicht viel Weinflaschen. Bitte
teilen Sie uns mit, ob Sie den Wein bis zu diesem Termin liefern konnen. Fiir die

Mitteilung des Preises und Ihrer Verkaufsbedingungen wiren wir Thnen
dankbar.

Wenn Sie sich iiber uns erkundigen wollen, wenden Sie sich bitte an die
Schampaign Wein Company in Bordo, von der wir bereits mehrere
Weinflaschen bezogen haben, oder an die Deutsche Bank in Frankfurt-am-Mein.

Mit freundlichen Griiflen

Glinter Schonberg
Geschiftsflihrer

Anlagen
Zeichnung
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KOLLN WEINWERK

Schreiberhaureweg,7
Koln

Glinter Schonberg

Restaurant «Unter den Linden»

Zimmerstral3e 12

W — 400000 Berlin Koln, 25. Januar 2012

Sehr geehrte Herr Schonberg,

bezugnehmend auf unsere diversen Telefongespriche mochten wir Thnen
anbieten:

1) Franzosischer Tafelwein —rot 110 a FF 7.90/Flasche

2) Franzosischer Tafelwein — weil3 trocken 110 FF 7.70/Flasche
3) Franzosischer Tafelwein — weiB3 lieblich 10,5+1,50 a FF 8.90/Flasche

Diese Preise verstehen sich netto Kasse fre1 Haus, unverzollt.

Bordeauxflaschen in den Kartons auf Europaletten von 600 Flaschen. 27
Paletten pro LKW (da Polen durchgefahren wird und dort das max. Zugelassene

Gewicht bei 22,5 Tonnen liegt).

Etikett: Wir konnen gemeinsam ein aufwertendes Etikett erstellen, welches die

franzosische Herkunft des Weiness betont.

Was die Zahlungsbedingungen betrifft, werden wir hieriiber nocheinmal

sprechen, sobald sich diese Angelegenheit konkretisiert.
MFG

Exportleiter
(Unterschrift)
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Ubersetzen Sie diesen Dialog ins Russische.
Kunde (K): Konnen Sie mir ein Angebot fiir Minibar-Kiihlschrinke machen,
und zwar fiir Thr Modell Nr. 573?

................................................................................................
................................................................................................

denn?

L: Dafiir bekommen Sie 3%. Der Gesamtpreis wire — Moment, ich muss das
ausrechnen — EURO 350 mal 100 macht EURO 35000, 97% davon EURO

33950, inklusive Mehrwertsteuer.

................................................................................................
................................................................................................

................................................................................................

Erginzen Sie das Telefongesprich und iibersetzen Sie es in den passenden
Sprachen. Versuchen Sie den Dialog auswendig zu lernen und ihn zu
inszenieren.

F.: Fiedler, guten Tag. Autohaus Reuther.

R.: (IlozgopoBaiiTech ¢ HHUM, MPEICTABHTECh TOCHOAUHOM Puxtepom wu3
MacTepCKO no peMoHTy aBTomamuH. CooOmure, 4to Bbl 3BOHUTE 1O
MOBOJTY 3aKa3a.)

F.: Einverstanden. Die Bestellung konnen wir dann per Fax bestitigen. Was
mochten Sie denn bestellen?

................................................................................................
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F.: Augenblick bitte. Ich muss mal nachsehen. Welche Mengen mochten Sie
bestellen?

R.: (Cxaxure, uro Bel xotenu Ob1 mpuodOpectu 30 mTyk KiakcoHoB, 40 mTyk
npuOOpoB, ONpENeNsIUX YypoBeHb Oen3uHa,l0 aBromarnuton u 40
taxoMeTpoB. CIIpoCTUTE, KOT/Ia OHM MOTYT JOCTaBUTh 3TU MpUOOpbl. CKaxuTe,
YTO OHU HYKHbI BaM Kak MOXHO CKoOpee.

F.: Die Tachometer haben wir vorritig, also iibermorgen. Alles andere schaffen
wir erst ndchste Woche. Ich gebe Thnen morgen per Fax Bescheid.

................................................................................................

................................................................................................

Bilden Sie Dialoge zu den folgenden Situationen:
1. Sie sind Vertreter der Fa. X und will die Werbung fiir ihre Produkte geben.
Spreche mit
a) der Sekretéirin
b)  dem Geschiftsfiihrer
C) der Exportleiterin
d) dem Verkaufsleiter

2. Sie sprechen mit Threr Freundin (sie beendete vor kurzem die VF der
SHfWHR) iiber Thre Arbeit bei der Fa. Avis als Chefsekretirin (Finanzleiterin,
Biirokaufrau)

3. Sie besprechen mit den Verwandten I[hr Bewerbungsschreiben um es an die
neun Fa. senden.

4. Sie besprechen mit Thren Geschéftsfithrer(in) die Anfrage um die Produkte
ithrer Fa.

5. Sie besprechen mit Thren Geschiftsfiihrer(in) die Bestellung um die

Produkte ihrer Fa.

6. Sie besprechen mit Thren Geschéftsfiihrer(in) die Reklamation an ihre
Sendung.

7. Sie besprechen mit [hren Geschiftsfiihrer(in) den zukiinftigen Vertrag.

8. Sie besprechen mit Thren Geschéftsfiihrer(in) die Stornierung des Vertrages.

der Fa. N.
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Reich & Schon Gmbh
PR-Agentur
Konstanzer Allee 14
70258 Stuttgart

Reich &
Schon

Biiroeinrichtungen GmbH & Co. KG
Herrn Walter Schulz
Postfach 1010 10

70049 Stuttgart

Ihr Schreiben vom 15.08.20...
Informationen iiber Biirostiihle

Sehr geehrter Herr Schulz,

Tel.: (0711)99 55 88-0

Fax: (0711)99 55 77-0
www.reich&schoen.de
E-Mail:
g.wunder@reich&schoen.de
Amtsgericht Stuttgart HRB
22133

Stuttgart, 20...-08-17

mit [Threm neuen Katalog haben Sie uns eine Freude gemacht. Vielen

Dank!

Die meisten der von Thnen angebotenen Stiihle gefallen mir gut. Fiir die
Modelle Rosso, Blu und Cool interessiere ich mich sehr. Wire es moglich,
diese drei Modelle auch tiber die angebotenen 3 Monate Probesitzen bis Ende
Dezember zu behalten? Das wéren dann 4 Probemonate.

Bitte geben Sie mir bis Ende kommender Woche Bescheid. Danke.

Mit freundlichen Griflen

Gisela Wunder
Geschaftsfuhrerin
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Reich & Schén Gmbh Tel.: (O711f99 55 88-0

PR-Agentur \l:v:v};: rgi(():z&sll?(ggdgs 77_0
Konstanzer Allee 14 E—Ma.il: g.wunder@.reich&schoen.de
Reich & 70258 Stuttgart
S ChOIl Amtsgericht Stuttgart HRB 22133
Verlagshaus Lerner AG
TRAINING
Eschenallee 98
14050 Berlin
Stuttgart, 27.09.20...
Informationsmaterial
1 ,
in der Zeitschrift ,,Training" las ich den 2 uber Thr

Seminar «Kommunikationsschulung fiir Profis», das in Berlin stattfinden
3

Da ich im Laufe des letzten Jahres 4 neue Mitarbeiter eingestellt habe,

die schon iiber 4 verfiigen, bin ich sehr an einer Vertiefung
threr Kenntnisse interessiert.

Gerne wiirde ich mehr tiber die geplante Veranstaltung wissen:

- Wann ist der genaue Termin fiir 5 Seminar?
- 6 ist die Teilnahmegebiihr?

— Wer leitet den Kurs?

— Wie viel Teilnehmer sind zugelassen?

Bitte schicken Sie mir auch Ihr aktuelles Programm.
Vielen Dank 7 !

8.

Gisela Wunder
Geschiftsfuhrerin
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I[OIIO.IIHI/ITC MUCbMO, UCTIOJIb3YyH BLIPAKCHUA

1. OGpartenue

Sehr geehrte Damen und Herren
Sehr geehrte Minner

Sehr geehrte Frauen

2. Kakas undopmarius 6nu1a onmyoImKoBaHa?
Referat

Annonce

Bericht

3. Kakoi MogainbHBIN TJ1aroj NOAXOIUT?
muss

soll

darf

4. «0a30BLIE 3HAHUY
erste Fahigkeiten
Grundkenntnisse
Verstandnis

5. Beibepure npaBuiibHOE OKOHYAHUE:
diesen

diese

dieses

6. Kak cipocuts 0 pacueHkax?
Wie teuer

Wie hoch

Wie viel

7. 3a uto Gnaromaput r-ka Bynaep?
fiir Thre Hilfe

fiir Ihre Mitarbeit

fiir Thre Bewerbung

8. 3axrounTenbHas popMya:
Mit bestem Gruf3

Mit freundlichen Griiflen
Alles Gute
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Tel.: (0711)99 55 88-0

Reich & Schon Gmbh Fax: (0711)99755 77-0
-Agentur .
Konstanzer Allee 14 www.reich&schoen.de
Reich & 70258 Stuttgart E-Mail:
. g.wunder@reich&schoen.de
SChon Amtsgericht Stuttgart HRB 22133
Herrn Harald Betzke
Werbeagentur Betzke
Wasserstralle 96
48147 Minster
03.10.20...
Sehr geehrter Herr Betzke,
nochmals 1 fiir das freundliche Gespridch in der

Kaffeepause bei der Konferenz «Grafka 21» in Bern. Ich habe dabei den
Eindruck gewonnen, dass wir durchaus gemeinsame Projekte realisieren
konnten.

Gerne wiirde ich daher 2 , dass wir uns bei
einem weiteren gemeinsamen Termin ndher dariiber unterhalten, in welcher
Form unsere beiden Teams in Zukunft zusammenarbeiten konnten.

Meine Einladung nach Stuttgart mochte ich an dieser Stelle
wiederholen. Ich wére aber auch 3 , zZusammen mit
meiner Mitarbeiterin, Frau Steinle, nach Miinster zu kommen, so dass wir
Thre Agentur und Thre Mitarbeiter kennen lernen konnten.

Von unserer Seite wire das lange Wochenende vom 1. November
4 . Wir konnten bereits am Donnerstagabend in
Miinster eintreffen und wiirden am Montagmorgen wieder abreisen.

Wire es moglich, dass Sie fiir uns fiir diesen Zeitraum in einem guten
Hotel 2 Einzelzimmer reservieren?

Selbstverstdndlich haben wir nicht vor, Thre Zeit wihrend dieser
gesamten 3 Tage S , sondern wir mdchten uns bei
dieser Gelegenheit gern im Miinsterland ein wenig umschauen. Aber es wére
schon, wenn wir diese Tage fiir einen Gedankenaustausch nutzen kénnten und
vielleicht erste konkrete Ziele 6 konnten.

Sollte der Termin Anfang November fiir Sie 7 ,
konnten wir sicherlich auch einen anderen Zeitpunkt gemeinsam finden. Es
wire nur wiinschenswert, dass es uns in diesem Jahr noch gelingt.

Bitte rufen Sie mich einfach an oder schreiben Sie mir eine kurze
Antwort. Ich freue mich auf 8 !

Mit freundlichen Griflen
Gisela Wunder
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JlonmoitHMTE MUCHMO, HCTIOJIb3YS BHIPAKEHUS:
1. bnarogapro:
bedanke ich mich
danke ich mich
bedanke ich Sie

2. BepHyThes k Baiiemy npejioxeHuto:
von Threm Vorschlag begeistern

auf Thren Vorschlag zuriickkommen
fiir Ihren Vorschlag interessieren

3. I'oToBa u 3auHTEpECOBaHA:
willig und fertig
interessant und bereit
bereit und interessant

4. Y nauHoe BpeMs JIJIsl TIOE3KU:
eine verniinftige Zeit

ein gelungener Termin

ein giinstiges Reisedatum

5. OtmuHaTh (BpeMms):

In Anspruch zu nehmen
zu okkupieren
einzunehmen

6. BmecTe cormacoBarth:
gemeinsam ausreden
miteinander abstimmen
Zusammen vereinigen

7. CoBCceM HE MOJIXOAMT:
iiberhaupt nicht gehen
gar nicht ausgeschlossen
total falsch sein

8. Hama noBas BcTpeua:
unser Wiedersehen
das Rendezvous

das Abschiednehmen
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Betreff: Termin im November

Datum: Mon, 08 Oct 20... 14:42:39 -0600
Von: Harald Betzke <harald@betzkewerbung.de >

An: g.wunder@reich&schoen.de

Sehr geehrte Frau Wunder,

Ihr Brief hat mich 1 . Man sieht wieder einmal,
dass die wichtigsten Dinge bei einem Kongress in der Pause passieren! Auch
ich sehe viel Ubereinstimmung in unseren Gedanken und ein groBes Potenzial
an Kooperationsmoglichkeiten.

Gerne 2 . Das lange Wochenende vom
1. November passt auch mir ganz gut, da wir gerade dann mit einer ruhigen
Auftragslage rechnen und ich auflerdem mit meiner Familie noch nichts

geplant habe.

Ich 3 , auf Thren Namen fiir Sie und Frau
Steinle im Hotel am Wiedertduferturm 2 Einzelzimmer mit Bad zu
reservieren. Sie werden vom Hotel noch eine eigene 4 sowie

eine Hausbroschiire mit Anfahrtsskizze erhalten.

Sollten Sie mit Bahn oder Flugzeug anreisen, 5 :
Leider kann ich Sie am Donnerstagabend 6 nicht selbst
begriilen, aber ich werde dann veranlassen, dass einer meiner Mitarbeiter Sie
abholt und zum Hotel bringt.

Am Freitag stehe ich ganz zu Threr Verfligung, und am Samstag wiirde
ich Thnen sehr gern bei 7 ins Miinsterland eines der
wunderschonen Wasserschlosser, librigens mit einem fabelhaften Restaurant,
zeigen.

Die Einzelheiten dieses Treffens konnen wir ja kurz vorher noch
telefonisch oder per E-Mail 8 . In jedem Fall freue auch ich
mich auf das Wiedersehen und wiinsche uns einen regen Gedankenaustausch.

Freundliche Griifle

Harald Betzke
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I[OHO.]IHI/ITe MUCbMO, MCII0JIb3YyH BbIPAKCHU

1. JIeicTBUTENBHO OYEHb Pa;
wirklich sehr vergniigt

echt total erfreut

wirklich sehr gefreut

2. Berpeuyces ¢ Bamu B yio0Hoe 11t Bac Bpewms:
nehme ich Thre Terminvereinbarung zur Kenntnis
komme ich Thnen beim Termin entgegen

gehe ich auf IThren Termin Vorschlag ein

3. [To3Boauthk ceode:
bitte um Erlaubnis
war schon bereit
habe mir erlaubt

4. IlucbMeHHOE TTOATBEPKIACHUE:
richtige Einladung

schriftliche Bestitigung
geschriebene Vereinbarung

5. IMoxanyiicta, cooOIIUTE MHE::
lassen Sie es mich bitte wissen
lassen Sie es mich bitte lesen

lassen Sie es mich bitte informieren

6. 13-3a 1enoBoy BCTpeuun, KOTOPYIO HEJIb3s1 IEPEHECTH:
wegen eines unverzichtbaren Datums

wegen eines unaufschiebbaren Geschiiftstermins
wegen eines unverinderlichen Treffens

7. HeGomnp1uas 3KCKypCus:
einem kleinen Ausflug
einer kleinen Ausreise
einer kleinen Abreise

8.JloroBoputhbcs:
aushandeln
ausmachen
durchsagen
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Werbeagentur Betzke Tel.: (02 51) 76 59 40

Wasserstralie 96 Fax: (02 51) 76 59 50
48147 Miinster E-Mail:
Hotel Am
Wiedertduferturm
Postfach 2354
48010 Miinster
08.10.20...
Zimmerreservierung
Sehr geehrte Damen und Herren,
wir bitten Sie, fiir unsere Geschiftspartner
1 zu unseren Konditionen in Threm Hause
2 :
2 Einzelzimmer mit Bad oder Dusche 3 31.

Oktober bis 3. November 20... fiir Frau Gisela Wunder und Frau Irmgard
Steinle.

Anreise: 31. Oktober gegen 20 Uhr

4. : 3. November nach dem Friihstiick

Bitte bestitigen Sie die Reservierung mit 5 an:
Frau Gisela Wunder

Reich & Schon PR-Agentur

Konstanzer Allee 14

70258 Stuttgart

Bitte 6 auch die Rechnung auf diese Anschrift

Zahlung 7 wihrend des Aufenthalts.

Ich wire Thnen sehr dankbar, wenn Sie mit der Bestitigung auch
eine Hotelinformation, 8 und ein paar touristische
Informationen schicken konnten.

Wenden Sie sich bitte telefonisch an Frau Wunder oder Frau
Steinle, Tel. 0711 995588-0.

Im Voraus vielen Dank.
Mit freundlichen Griilen
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BoccTaHoBHTE MPoONylIeHHbIE C10BA U BbIPAKEHUSI:
1. Cnenyronryto OpOHb:
die folgende Reservierung
die folgende Reservation
die gefolgte Reservierung

2. OCy1IeCTBUTb:
auszumachen
vorzunehmen
durchzunehmen

3. B nepuon:

fiir die Zeitperiode
wihrend der Tagung
fiir den Zeitraum

4. Orpe3na:
Ausreise
Abreise
Auszug

5. CTOUMOCTB:
Preisindex
Kostenfaktor
Preisangabe

6. Beimummure (BHUMaHueE, OT/AEIsIeMas IpUCTaBKa!):
ausschreiben

aufmachen

verschreiben

7. 11man 1Oporu K OTENIO:
einen Landplan

eine Stadtkarte

eine Anfahrtsskizze

8. Eciu BOBHUKHYT BOIIPOCHI:
Bei eventuellen Riickfragen
Wenn noch Riickfragen
Zuriick zu fragen
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. ) Tel.: (0711)99 55 88-0
Reich & Schon Gmbh Fax: ((071 1))99 5577-0
PR-Agentur www.reich&schoen.de
Konstanzer Allee 14 E-Mail:
70258 Stuttgart g.wunder@reich&schoen.de
Reich & Amtsgericht Stuttgart HRB
Schon 22133

U-M-Seminare

Frau Ulrike Mainz

Vaihinger Str. 65

70567

Stuttgart 12.11.20...

Angebot Nr. 234/08 M

Sehr geehrte Frau Mainz,
wir freuen uns iiber 1 unseren Leistungen. Gerne
2 fiir die 3 Objekte: Objekt/Leistung:

Glasplakat DIN A i1 «Lernen ist schon!»; Konzeption, Herstellung und
Anbringung an den von  lhnen = gemieteten  Standorten
Umfang / Format: 6 Plakate DIN A14-farbig

Agenturleistung/ Satzkosten:

- Konzeption und grafische Ausgestaltung

- Datenvorbereitung zur Belichtung 495,00 €

Druckkosten:

- Vierfarbdruck von 6 Plakaten DIN A 1400,00 €

- einmalige Anbringungskosten 50,00 €

Materialkosten sind 4 . Alle Preisangaben
5 gesetzlicher Mehrwertsteuer.

Lieferung: spitestens 3 Wochen nach 6

Zahlungsmodalititen: Falligkeit 30 Tage nach Ablieferung; bei

Ablehnung unserer Entwiirfe 7 wir  eine
Aufwandspauschale von 90,00 €.

Dieses Angebot 8 Jahresende. Es
gelten unsere allgemeinen Geschiftsbedingungen.

9 zeigt lhnen u. a. einige unserer

bisherigen Arbeiten und gibt Ihnen vielleicht weitere Ideen zur Gestaltung
Ihrer Aullenwerbung.

Uber Ihre Beauftragung wiirden wir uns freuen. Selbstverstiindlich
stehen wir Thnen fiir weitere Fragen, Beratungen und Vorschldge jederzeit
zur Verfligung.

Mit freundlichen Griiflen
Gisela Wunder Geschiftsfithrerin
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HUcnonb3ys ciienymonige cJI0Ba W BbIPA:KeHHsl, OMOTHTE TOCIOXKe

Bynjaep HanmucaTh NUCHMO:

1. Bamemy unrepecy:

Ihre Freude an

Ihre Frage an

Ihr Interesse an

2. IlpencraBum Bam nipeqyioxxeHue:

unterbreiten wir Thnen unser Angebot

berechnen wir Thnen unseren Vorschlag

leisten wir Thnen unseren Kostenvoranschlag

3. HmwkeonucanHuble 0ObEKTHI:

folgenden beschrifteten

nachfolgend beschriebenen

verfolgend erklirten

4. BKJIIOYEHBI:

inkludiert

angeschlossen

zugeschlossen

5. He Bximrouaror:

verstehen sich zugezogen

verstehen sich zuziiglich

sind berechnet zuziiglich

6. Iloctyrnnenue 3akasza:

Auftragsermifigung

Auftragseingang

Vertragserteilung

7. B3umars:

anrechnen

errechnen

berechnen

8. JleficTBUTEIBHO J10:

ist erledigt bis

ist ungiiltig vor

ist befristet bis

9. Hama npuno>xerHas oporiopa:

Unsere beigefiigte Broschiire

Unsere angelegte Broschiire

Unsere eingefiigte Broschiire
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. " Tel.: (0711)99 55 88-0
Reich & Schon Gmbh Fax: ((071 1399 55 77-0

PR-Agentur www.reich&schoen.de
Konstanzer Allee 14 E-Mail:
70258 Stuttgart g.wunder@reich&schoen.de
Reich & Amtsgericht Stuttgart HRB
Schon 22133

Quickprint AG

Frau Elisabeth Bader

Kanalstr. 23

10558 Berlin

Stuttgart, 20.11.20...

1

Ihr Angebot vom 04.11.20..

2 Frau Bader,

3 die rasche Angebotserstellung.
die Drucker.

Drucker Printy 4509

20 Drucker,

anschlussfertig fiir PC

Einzelpreis 153,00 Euro 3.060,00 Euro

16% MwSt. 480,60 Euro
3.549,60 Euro

Uber eine schnelle Lieferung 5
Bitte 6 dieser Bestellung.

7

Reich & Schon GmbH

Gisela Wunder
Geschaftsfihrerin
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BoccranoBure NMPpONYIHICHHbIC CJI0BA U BbIPAKCHUA:

1. 3akas:
Ordnung
Bestellung
Angebot

2. Kakoe oGparieHue moaxoaur ?
Sehr geehrte

Werte

Liebe

3. bonpiioe cnacu6o 3a:
herzlichsten Dank fiir
vielen Dank fiir

ein herzliches Dankeschon

4. MpI 3aKa3bIBacM:

Wir fordern

Wir mochten gern haben
Wir bestellen

5. Mb1 ObUTH OBI pajibL:
freuen wir uns

wiren wir tibergliicklich
wéren wir entziickt

6. [Toxxanmyicra, TOATBEPAUTE NOJIyYEHUE 3aKa3a:
bestitigen Sie den Erhalt

sagen Sie ja zu

priifen Sie das Angebot

7. 3aknmounTenbHas GpopMmya:
Herzlichen Gruf}

Alles Liebe

Mit freundlichen Griiflen
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Glitzerwelt

Vogtlandstra3e 21

08523 Plauen

Tel.: (037 41) 65 78-0

Fax: (0 37 41) 65 78-21
E-Mail: firma@glitzerwelt.de

Reich & Schon GmbH
Plauen, 30.11.20...

PR-Agentur

Frau Wunder

Konstanzer Allee 14

70258 Stuttgart

vom 20.09.20...

1

Sehr geehrte Frau Wunder,

2 Ihre Bestellung.

Leider konnen wir Thre Bestellung iiber 50 Taschen zu diesen
3 nicht ausfuhren. Unser Angebot vom 03.09.20... sieht
10 % Rabatt 4 100 Taschen vor. 50 Taschen mit 15%
Rabatt ldsst unser enger Kalkulationsrahmen

5 nicht zu.

6 sind 100 Taschen mit 15 %
Rabatt.

Alle anderen Konditionen bleiben davon 7
Diirfen wir liefern?

Wir 8 Thre Bestitigung.

Mit freundlichen Griflen

Marx, Geschaftsfiihrer
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BoccranoBure NMPpONYIHICHHbIC CJI0BA U BbIPAKCHUA:

1. Bam 3akas3:
Thr Auftrag
Ihre Antwort
Ihre Absage

2. bnarogapum 3a:
erhalten haben wir
vielen Dank fiir
geschickt haben Sie

3. YcnoBus:
Bedingungen
Zahlen
Unterlagen

4. Ilpu npruoOpeTeHnu:
bei Mitnahme von
bei Zusage von

bei Abnahme von

5. K cokanenuto:
leider

schade

zum Gliick

6. Hame nocnennee npeaioxeHue:
Unser bester Vorschlag

Unser dullerstes Angebot

Unser Gebot

7. be3 u3MeHeHuM:
unberiihrt

frei

unbelastet

8. IIpocum:
bitten um
erhoffen
wiinschen
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Moravska
Keramikd
S.r.o.
MoravskaKeramickas.ro. | Pavelcidkova 20 | CZ-77100 Olomouc | Tel./Fax: 068 / 522 03 03

Werbeagentur Reich & Schon
Konstanzer Allee 14
70258 Stuttgart
Olomouc, den 10.12.20...

Lieferbedingungen

Sehr geehrte Frau Wunder,

verbindlichen Dank fiir Ihr Fax und 1
an unseren Produkten. Wie von Thnen gewiinscht, teile ich Thnen hier die
genauen Lieferbedingungen fiir die geplante Bestellung mit.

Die Ware kann etwa 4 Wochen nach Bestellung

2 werden. Die Konfektionierung nehmen wir im Werk
vor. Die Figuren werden 3 einzeln in Folie und
dann in Kartons verpackt. 4 per Lkw
5 (EXW), Versandkosten und Transportversicherung
sowie Verzollung gehen zu Ihren Lasten. Bitte teilen Sie uns auch noch
mit, 6 die Ware gehen soll.

Nach Versand werde ich Thnen umgehend per Fax
7 Erfahrungsgemill konnen Sie damit rechnen, dass

die Lieferung innerhalb von 3 Tagen 8 :
Lieferverzogerungen konnen wegen der Zollformalititen jedoch
9 werden.
Sollten Sie eine Versendung per Eisenbahn oder Luftfracht
wiinschen, kann ich gerne 10 fiir Sie erfragen.
Es wiirde mich freuen, bald wieder von Thnen zu horen. Fiir weitere
Auskiinfte stehe ich Thnen sehr gerne zur Verfiigung.

Mit freundlichen Griflen

Otakar Zedlo
Direktor
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BoccranoBure NMPpONyIIEHHBIEC CJI0BA U BbIPAKCHUA:

1. 3a xakoii nHTEpec OJaroJapuT rocnoAuH 3e107?:
das weiteste Interesse

das weitliufige Interesse

das weitergehende Interesse

2. OTtnpasnieH:

auf den Weg gebracht

auf den Weg gelassen

in den Marsch gesetzt

3. JIi4 3a1UThl OT MOBPEKICHUIM:

zum Schutz von Beschidigungen
zum Schutz vor Beschadigungen

aus Angst von Beschadigungen

4. loctaBka OymeT mpou3BeIeHa:

Die Transportierung wird

Die Verschiffung kommt

Der Versand erfolgt

5. C 3aBoga:

ab Werk aus

dem Werk aus

dem Werk heraus

6. [To kakoMy agpecy:

an welche Lieferanschrift

in welche Richtung

nach welcher Lieferungsadresse

7. [lpucnars coobiieHue 06 OTIpaBKe:
die Verschickung ausrichten lassen
die Versandanzeige zukommen lassen
die Versand-Information verschicken
8. [Ipubyner:

zugestellt wird

zugesagt wird

abgestellt wird

9. Henb3s UCKIIOYNTB:

nicht ganz ausgeschlossen

nicht passiert werden eigentlich

nicht gemacht

10. CoOTBETCTBYIOLINE YCIOBUSA:

die entsprechenden Konditionen

die korrespondierenden Bedingungen
die respektiven Betrige
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. " Tel.: (0711)99 55 88-0
Reich & Schon Gmbh Fax: 5071 1))99 55 77-0

PR-Agentur www.reich&schoen.de
Konstanzer Allee 14 E-Mail:
70258 Stuttgart g.wunder@reich&schoen.de
Reich & Amtsgericht Stuttgart HRB
Schon 22133
Optisoft GmbH

Herrn Berndt Dreisam
Miinchinger Str. 33
70771 Leinfelden

12.01.20...

Ihr Schreiben vom 07.01.20...
Zahlungsbedingungen

Sehr geehrter Herr Dreisam,

gerne kommen wir auf Thre Nachfrage zurlick und geben Thnen hiermit
1 bekannt:

Unsere Rechnung ist 2 und
Freigabe, zahlbar rein netto und ohne Abzug innerhalb 4 Wochen. Bei
Zahlung innerhalb 6 Arbeitstagen nach Rechnungserhalt konnen 2%

3 . Sofern der Auftragswert den Betrag von
5000 € 4 , verlangert sich die Skontofrist auf
11 Arbeitstage.

Das von Thnen angefragte 5 konnen wir leider

nicht gewidhren, da auch wir unseren Vertragspartnern gegeniiber zur
plnktlichen Zahlung verpflichtet sind und dadurch mdglicherweise in
6 geraten wiirden. Bestellte Waren bleiben bis zur
vollstindigen Bezahlung 7 . Wir wiirden uns freuen,
bald Thre Bestellung zu erhalten, und stehen fiir weitere Fragen zu lhrer
Verfiigung.

Mit freundlichen Griiflen

Gisela Wunder, Geschiftsfiihrerin
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BoccranoBure NMPpONYIHICHHbIC CJI0BA U BbIPAKCHUA:

1. IlpunATEIE Y HAC paBuUiIa OIUIATHI:
unsere typischen Konditionierungen
unsere normalen Bezahlmodi

unsere iiblichen Zahlungsbedingungen

2. Korja Hy»KHO COBEPIIUTH OIJIaTy?
fallig nach Leistungserbringung
schuldig nach Ende

offen bis Falligkeit

3. IlpenocTaBisieTCs CKUIKA:
Skonto in Abzug gebracht werden
Nachlass geltend gemacht werden
Rabatt zur Geltung gebracht

4. (Korga cymma) mpeBbIIIAET:
iibergeht

iiberfliegt

iibersteigt

5. Cpok OIuIaThI:

Zahlungsziel von 90 Tagen
Zahlungsaufschub von 12 Wochen
Zahlungsfrist in 3 Monaten

6. HexBaTka HaJTMYHOCTH:
Liquiditatsengpésse
Geldnot
Zahlungsunfihigkeit

7. Hamia coOCTBEHHOCTB:
unser Eigentum

unser Besitz

unter Verschluss
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Tel.: (0711)99 55 88-0
Fax: (0711)99 55 77-0
www.reich&schoen.de

Reich & Schon Gmbh
PR-Agentur
Konstanzer Allee 14

Reich & 70258 Stuttgart E-Mail: g.wunder@reich&schoen.de
Schon Amtsgericht Stuttgart HRB 22133
Goldham Bodycare Ltd.

Mr. Bruce Eastman
64 Station Street South

Oakleigh 2146

New South Wales

Australia

17.02.20...

Vertragsentwurf

Sehr geehrter Herr Eastman,

wie bei [Threm Europabesuch 1 ,
senden wir Ihnen 2 einen
3 fiir den zwischen uns vereinbarten Werbevertrag
in 4 .

Wir bitten Sie, diesen 5 zu
lassen und, sofern von Ihrer Seite 6 bestehen, uns
7 zurlickzusenden.

Nach Eingang bei uns 8 , und die

bereits geplanten Werbeaktionen konnen beginnen.
Wir freuen uns auf eine 9
Zusammenarbeit und verbleiben mit freundlichen Griilen.

Werbeagentur Reich & Schon

Gisela Wunder, Geschiftsfiihrerin
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BoccranoBure NMPpONyIIEHHBIEC CJI0BA U BbIPAKCHUA:

1. OroBopeHno:

ausgesprochen

abgesprochen

zugesprochen

2. B npunoxenuu:

beigefiigt

beiliegend

beigelegt

3. IIpoekT norosopa:

Vortrag

Entwurf

Vorwurf

4. B nByX 3K3eMILIApax:

zweiseitigem Ausdruck

zweimaliger Kopie

doppelter Ausfertigung

5. Ilepenatb Ha paCCMOTpPEHUE B FOPUIUYECKUN OTHEI:
durch IThre Buchhaltung kontrollieren
von Threr Sekretirin genehmigen
durch Thre Rechtsabteilung iiberpriifen
6. Her noxxenanuii ”3BMEHEHUS C:

keine Anderungswiinsche mehr

noch mehr Reklamationen

kein Problem mehr

7. lloanucaHnHbINA SK3EMILISAP:

eine beglaubigte Kopie

ein unverbindliches Muster

ein gegengezeichnetes Exemplar

8. JloroBop cpa3y BCTYMAET B CUITY:

ist der Vertrag entscheidend

tritt der Vertrag umgehend in Kraft
kommt der Vertrag gleich zur Geltung
9. Xopormas u ycnemnrHasi:

gute und erfolgreiche

ertrigliche und schone

beste und erfolgliche
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Reich & Schon Gmbh Tel.: ((8; 11 11 288 §§ %;__8

Fax:
PR-Agentur www.reich&schoen.de
Konstanzer Allee 14 E-Mail:
70258 Stuttgart g.wunder@reich&schoen.de
Reich & Amtsgericht Stuttgart HRB
Schon 22133
Goldham Bodycare Ltd.

Mr. Bruce Eastman
64 Station Street
South Oakleigh 2146
New South Wales
Australia

27.01.20...

Kooperationsvertrag

Sehr geehrter Herr Eastman,

wir freuen uns sehr iiber Thr weitergehendes Interesse.

Seit tiber 20 Jahren entwirft und betreut unsere Agentur Werbung aller
Art. Diese Erfahrung 1 und mochten Thnen einen
Kooperationsvertrag fiir Anzeigenkampagnen und andere verkaufsférdernde
MaBnahmen anbieten.

2 , nach Thren Vorgaben einen Jahresplan zu
erstellen und Termine zu iberwachen. Die konkrete Ausfiihrung iibernehmen
Wir.

3 wire, dass Sie einen erfahrenen Partner
auf dem deutschen Markt hétten, so dass Sie z. B. fehlerfrei redigierte
Anzeigen nach dem Geschmack des deutschen Publikums erhalten wiirden.

4 den Agenturrabatt, den Zeitungen in
Deutschland normalerweise gewéhren, einbehalten und Thnen den vollen
giiltigen Anzeigentarif berechnen. Dies bedeutet, dass Sie fiir

Anzeigenschaltungen fast 5 hitten
6 Entwicklung eigener Anzeigen. Bei dieser Form der
Zusammenarbeit allerdings 7 Vorauszahlung.

Fiir alle anderen WerbemaBBnahmen schlagen wir eine Abrechnung
8 VOr.

Wir sind iiberzeugt, dass wir Thnen 9
daher auf Ihre baldige Antwort.

Mit freundlichen Griilen

Gisela Wunder
Geschaftsfiuhrerin
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BoccranoBure NMPpONYIHICHHbIC CJI0BA U BbIPAKCHUA:

1. C ynoBosbcTBHEM NIPENOCTAaBUM B Batie pacnopskeHue:
stellen wir IThnen gern zur Verfiigung
stehen wir IThnen gern zur Verfiigung
setzen wir Ihnen gern zur Verfiigung
2. Hameit 3aiaueii 66110 ObI

Unsere Ausgabe wire

Unsere Auflage wiire

Unsere Aufgabe wire

3. Bamra Beirona:

Ihr Vorzug

Thr Nachteil

Thr Vorteil

4. B cBOI ouepenib, MbI:

Im Gegenteil wiirden wir

Im Vorzug wiirden wir

Im Gegenzug wiirden wir

5. [Inatunu OwI HE Ooee:

keine Uberzahlung

keine Mehrkosten

keine Festkosten

6. B cpaBHEeHMH C:

im Vergleich auf

im Vergleich zur

zum Vergleich mit

7. Mbl HacTanBaeM Ha:

bestehen wir aus

bestellen wir aus

bestehen wir auf

8. ITo pacxomam:

nach Aufwand

nach Anwendung

nach Auflage

9. HanexHblil mapTHEP:

ein verlassener Partner

ein verlisslicher Partner

ein verlassiger Partner
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. N Tel.: (0711)99 55 88-0
Reich & Schon Gmbh Fax: <(071 1?99 55 77-0

PR-Agentur www.reich&schoen.de
Konstanzer Allee 14 E-Mail:
70258 Stuttgart g.wunder@reich&schoen.de
Reich & Amtsgericht Stuttgart HRB
Schon 22133
Goldham Bodycare Ltd.

Mr. Bruce Eastman
64 Station Street South

Oakleigh 2146

New South Wales

Australia

17.02.20...

Vertragsentwurf

Sehr geehrter Herr Eastman,

wie bei IThrem Europabesuch 1 ,
senden wir Thnen 2 einen
3 flir den zwischen uns vereinbarten
Werbevertrag in 4

Wir bitten Sie, diesen 5 zZu
lassen und, sofern von Ihrer Seite 6 bestehen,
uns 7 zuriickzusenden.

Nach Eingang bei uns 8 , und

die bereits geplanten Werbeaktionen kénnen beginnen.
Wir freuen uns auf eine 9
Zusammenarbeit und verbleiben mit freundlichen Griif3en.

Werbeagentur Reich & Schon

Gisela Wunder, Geschiftsfiihrerin

131



BoccranoBure NMPpONyIIEHHBIEC CJI0BA U BbIPAKCHUA:

1. OroBopeHo:

ausgesprochen

abgesprochen

zugesprochen

2. B nmpunoxeHuu:

beigefiigt

beiliegend

beigelegt

3. IIpoekT norosopa:

Vortrag

Entwurf

Vorwurf

4. B nByX 3K3eMIUIApax:

zweiseitigem Ausdruck

zweimaliger Kopie

doppelter Ausfertigung

5. Ilepenath Ha paCCMOTPEHUE B FOPUIAUYECKUMN OTACI:
durch Ihre Buchhaltung kontrollieren
von Threr Sekretirin genehmigen
durch Ihre Rechtsabteilung iiberpriifen
6. Het noxxenanuii "3BMEHEHNUS C:

keine Anderungswiinsche mehr

noch mehr Reklamationen

kein Problem mehr

7. lloanmucaHnHbIN SK3EMILISIP:

eine beglaubigte Kopie

ein unverbindliches Muster

ein gegengezeichnetes Exemplar

8. JloroBop cpa3y BCTyHaeT B CUITY:

ist der Vertrag entscheidend

tritt der Vertrag umgehend in Kraft
kommt der Vertrag gleich zur Geltung
9. Xopormas u ycnemnHasi:

gute und erfolgreiche

ertrigliche und schone

beste und erfolgliche
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VERTRAG NR. 176
zwischen Werbeagentur Reich & Schon GmbH,
nachfolgend «Agentur» genannt,
und Goldham Bodycare Ltd., nachfolgend «Auftraggeber» genannt

Allgemeine Bedingungen
1.Die Agentur und der Auftraggeber schlieen einen Kooperationsvertrag.

2.Die Agentur verpflichtet sich, nicht fiir die Konkurrenz des Auftraggebers zu
arbeiten.

3.Der Auftrag der Agentur erstreckt sich auf das Gebiet der Bundesrepublik
Deutschland, auf Osterreich und die deutschsprachige Schweiz.

4.Die Agentur iibernimmt sdmtliche Aktivititen, die dazu dienen, die Produkte
des Auftraggebers besser bekannt zu machen und den Verkauf zu fordern. Die
Agentur wird in Absprache mit dem Auftraggeber Konzepte entwickeln und
MaBnahmen durchfiihren, die fiir einen wirtschaftlichen Erfolg der Produkte des
Auftraggebers notwendig sind. Dies schlieBt die Ubersetzung, Herstellung und
Prisentation von Katalogen, Kundenvorfithrungen, die Durchfiihrung von
Marketing- und  Werbekampagnen sowie die  Vorbereitung von
Messeveranstaltungen ein.

5.Der Auftraggeber zahlt fiir diese Tétigkeiten ein Grundhonorar von 100.000
€ pro Kalenderjahr, zuziiglich durch Beleg nachgewiesener Spesen.

6.Der Vertrag ist zunédchst auf zwei Jahre befristet und kann auf der Grundlage
einer alljahrlichen Bewertung der Tatigkeit der Agentur verlangert werden.

7.Der Vertrag kann mit dreimonatiger Frist von jedem Vertragspartner
gekiindigt werden.

8.Nach einer Probezeit von sechs Monaten kann jeder Vertragspartner, unter
Einhaltung einer einmonatigen Kiindigungsfrist, den Vertrag kiindigen.

9.Sollte eine der Vertragsbestimmungen durch gesetzliche Bestimmungen
auller Kraft gesetzt werden, so gelten die iibrigen Bestimmungen unverdndert
weiter. Die ungiiltige Bestimmung wird durch diejenige Regelung ersetzt, die
der Absicht der Vertragspartner am nichsten kommt.
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[MprMepHble BapuaHTbl KOHTPOMbHbLIX paboT

1 BapuanT
I. IlepeBeauTte TEKCT
Antwort auf Reklamation

Zehn Punkte, die die Antwort auf eine Reklamation iiberzeugender
machen:

1.Sachliche AuBerungen: Zeigen Sie dem Kunden, dass Sie seine
Reklamation ernst nehmen Wiederholen Sie den Inhalt der Reklamation mit
[hren Worten. Gehen Sie nicht auf unsachliche Vorwiirfe ein. Wenn sich das
nicht vermeiden l4sst, dann wiederholen Sie diese Vorwiirfe wenigstens nicht.

2.Signalisieren Sie Verstdndnis fiir die Situation des Kunden. Ironie und
Spott sind nicht angebracht.

3.Betonen Sie, dass es sich um einen Einzelfall handelt. Erinnern Sie an
die guten Geschiftsbeziehungen oder an Ihre Marktposition. Oft steht am
Anfang einer Reklamation: «Ich war bisher immer sehr zufrieden mit Ihren
Produkten». Dieses Lob sollte man aufgreifen, damit hat man einen
positiven Briefanfang und schafft Gemeinsamkeit.

4 Hat der Kunde eine ganze Reihe von Reklamationen, dann ist es nicht
immer sinnvoll, auf alle Punkte nacheinander einzugehen. Setzen Sie die
Punkte, in denen Sie mit dem Kunden iibereinstimmen, an den Anfang IThres
Briefes.

5.Eroftnen Sie dem Kunden die Mdoglichkeit, ohne Gesichtsverlust seine
Meinung zu dndern. Es geht nicht darum, dass er sagt: «Ja, ich bin im Unrecht
und die anderen im Recht», sondern: «Im Grunde stimmt es, was ich gesagt
habe, aber unter diesem Aspekt habe ich die Sache noch nicht geseheny.

6.Vermeiden Sie deutliche Belehrungen dieser Art: «Sie sollten wissen,
dass...», «Sogar Ihnen diirfte bekannt sein, dass...», «Ist Ihnen, als
langjdhrigem Bezieher der ... tatsdchlich unbekannt, dass...? »

7.Sprechen Sie die Sprache des Kunden. Man kann mit Fachwissen
argumentieren, ohne den Kunden zu iiberfordern. Er soll nicht das Gefiihl
haben, fachlich hoffnungslos unterlegen zu sein.

8.Versuchen Sie, ein falsches Verhalten des Kunden — zum Beispiel
fehlerhafte Behandlung der Ware allgemein zu erklaren. Man kann Vorwiirfe
auch indirekt ausdriicken.

9.Bedenken Sie schon beim Schreiben die Reaktion des Kunden: Wie wird
er diesen Brief aufnehmen, was wird er tun? Fragen Sie sich: «Wie wiirde ich
auf diesen Brief reagieren?»

10. Priifen Sie, was Thnen in diesem Fall wichtiger ist: Recht haben oder
den Kunden behalten?
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I1. BoiOepuTe moaxoasinmiuii CHHOHHUM.

1. Was wird in dieser Fabrik ?

a) angestellt

b) hergestellt

c) verstellt

d) entstellt

2. Unser Beraterteam gibt je nach Bedarf spezielle
a) Rat

b) Ratschldge

c) Raten

d) Rite

3. Wir bieten ein reiches an Biiromdbeln.
a) Auswahl

b) Bestand

c¢) Potenzial

d) Sortime

4. Der private ist im letzten Jahr deutlich angestiegen.
a) Verbrauch

b) Versuch

c¢) Verkaufer

d) Verwalter

5. Rufen Sie mich morgen an, um einen neuen Termin zu
a) vertragen

b) vertagen

¢) verrichten

d) vereinbaren

I11. BoiOepuTe moaxoasiiee cJI0BO U3 NMPUBEIEHHOI0 HIUKE CIIMCKA.
Sehr geehrte Damen und Herren,

ich beziehe mich auf das Stellenangebot auf Threr Web-Seite und mochte mich

um die 1 des Vertriebsleiters in Ihrem Unternehmen 2 .

Nach meinem Studium der Betriebswirtschaftslehre an der Universitidt London
und dem Abschluss 3 Diplomkaufmann war ich 10 Jahre im Vertrieb eines
Stahlunternehmens 4 , wo ich fiir den Aufbau eines Vertriebsnetzes im
Ausland 5 war. Ich 6 daher iiber viel 7 in den Bereichen Marketing und
Werbung sowie in der Zusammenarbeit mit ausldndischen Mitarbeitern.

Als Vertriebsleiter konnte ich mein berufliches Engagement voll einbringen und

meine Kenntnisse fiir [hren Betrieb 8 einsetzen.
Uber ein 9 mit Thnen wiirde ich mich 10 .

Mit freundlichen Griien

Robert Samson
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a b c
1 Stelle Stellung Vorstellung
2 ansuchen ersuchen bewerben
3 als vom wie
4 tatkraftig titig tatenlos
5 verdichtig verpflichtet verantwortlich
6 verfuge verbringe vergebe
7 Ergebnis Bekanntschaft Erfahrung
8 gewinnend gewinntrachtig gewinnbringend
9 Gesprich Unterhaltung Besprechung
10 besinnen freuen bemiihen

IV. IIpouuraiite TeKCT.
Milliardenumsiitze mit E-Commerce

Im vergangenen Jahr haben in Deutschland erst rund 10 Prozent aller
Unternehmen  iiberhaupt Electronic Commerce 1im Verkehr mit ihren
Geschiéftspartnern angewendet. In den nichsten Jahren soll sich der Einsatz auf etwa
80 Prozent erhohen, was den Umsatzzuwachsen entspricht. Der grofite Teil des
Electronic Commerce diirfte sich zukiinftig auf sogenannte «Business to Business»-
Transaktionen beschrianken, worunter Ordergeschifte zwischen Unternehmen zu
verstehen sind.

Sollte es innerhalb eines Fiinfjahreszeitraums in einzelnen Handelssegmenten zu
einer Verlagerung von 5 Prozent des Handelsvolumens ins Internet kommen, so hat
dies mittelfristig erhebliche Konsequenzen fiir die Struktur des Handels, aber auch
fiir die Beziehungen zwischen Handlern und Produzenten.

«Business to Business Electronic Commerce» hilft den jeweiligen Firmen,
starke Verwaltungskosteneinsparungen vorzunehmen. Aber nicht nur der
Verbuchungs- und Kontrollaufwand reduziert sich; es werden gleichzeitig die
Orderverldufe der Firmen durch elektronische Bestellungen spiirbar verkiirzt.
Andererseits erfordert dies bei den Produzenten und Héndlern ein erheblich
verdndertes Logistikkonzept, was unter Umstinden Vorlaufinvestitionen in
entsprechende Software notwendig macht. Bei den Firmen, die sich nicht
rechtzeitig auf die erforderlichen Umstrukturierungen vorbereiten, diirfte sich dies
negativ auf deren Ertragskraft auswirken und eventuell einen weiteren
Konzentrationsprozess zur Folge haben.

Haiinute cooTBeTCTBYIOIIEE TEKCTY OKOHYAHHE MPEII0KEHHE.

1. Innerhalb von ein paar Jahren soll sich der Einsatz von Electronic
Commerce

a) auf 10 Prozent erhéhen

b) auf 80 Prozent erh6hen

c¢) auf 70 Prozent erh6hen

d) auf 5 Prozent erh6hen
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2. Die Anwendung des elektronischen Handels

a) wird keine Umsatzzuwéchse mit sich bringen.

b) wird alle Transaktionen ermoglichen.

c) wird sich tiiberwiegend auf Ordergeschifte zwischen Unternehmen
beschrinken.

d) gehorcht dem Motto: «Business ist Business»

3. Eine Verlagerung von 5 Prozent des Handelsvolumens ins Internet
wiirde

a) innerhalb von 5 Jahren neue Handelssegmente schaffen.

b) den Handel bedeutend umstrukturieren.

¢) sich mittelfristig auf die Produktion kaum auswirken.

d) Hiandler und Produzenten gegeneinander aufbringen.

4. Der elektronische Handel bietet viele Vorteile:

a) Bestellungen werden schneller ausgefiihrt.

b) Alle Verwaltungskosten fallen weg.

c) Die Verbuchungsoperationen werden hinfallig.

d) Kontrollen werden tiberfliissig.

2 BapuMaHT

I. BoiOepure nmoaxoasimiee cJ10BO U3 NPUBEIEHHOT0 HUKE CITMCKA.
Riem GmbH
Schlickgasse 38 F-1090 Wien
Sarantopoulos & Maidis
Doryleou 22
GR-54349 Thessaloniki
Griechenland

Export medizinischer Gerite

Sehr geehrte Damen und Herren,

wir erhielten Ihre 1 von der deutschen Auslandshandelskammer in Athen.

Unsere Firma mochte 2 medizinische Gerite nach Griechenland exportieren.

Wir suchen daher eine griechische Firma, die sich mit der 3 medizinischer

Apparate beschiftigt. Um 4 einen 5 in unser Angebot zu 6 ,legen wir

Thnen in der Anlage einen ausfiihrlichen Prospekt unserer Gerite bei.

Sollen Sie an einer 7 interessiert sein, waren wir Thnen fiir einen baldigen 8
9.

Mit freundlichen Griiflen

_10_ Maria Miiller

Exportabteilung
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a) b) c)
1 Abschrift Anschrift Vorschrift
2 hohe hochkaritige hochwertige
3 Vermarktung Verkauf Vertrieb
4 Thnen sie Sie
5 Einblick Ausblick Weitblick
6 bringen nehmen Geben
7 Arbeit Zusammenarbeit Mitarbeit
8 Bescheid Benachrichtigung | Nachricht
9 dankerfullt dankenswert Dankbar
10 ca. u.a. 1.A.

I1. BoiOepuTe npeasioxkeHusi COOTBETCTBYIONIHE COACPKAHUIO TEKCTA.
Ihr Schritt zum selbststindigen Personalberater

Sie sehen Ihre personliche Zukunft in der selbststindigen Partnerschaft
innerhalb einer etablierten Unternehmensberatung?

Wir sind eine bekannte, seit 11 Jahren bestehende Personal- und
Unternehmensberatung mit einem breiten und marktbestdndigen Beratungs- und
Leistungsspektrum, Partnern in mehreren Metropolen Deutschlands sowie einer
bundesweiten, erstrangigen Klientel.

Wir bieten erfahrenen Managern ein interessantes und erfolgssicheres
Kooperationsmodell auf der Basis Threr selbststindigen und aktiven
Partnerschaft.  Einarbeitung,  Vertriebstraining,  Informationsgrundlagen,
weitreichende Unterstiitzung und fortlaufendes Coaching sind lhnen ebenso
garantiert wie der stindige Kontakt mit allen Partner-Beratern unseres Hauses.

Auf Thre erste Kontaktaufnahme antworten wir Thnen detaillierten
Informationen.

1.Dieses Personalberatungsunternehmen sucht einen Angestellte, der
ausschlieBlich fiir diese Firma arbeiten wird.

2. Es wird ein Manager gesucht, der die Partner in den GroBstiddten
Deutschlands zu besuchen hat.

3. Es werden ihm Einarbeitung, Coaching und ein Vertriebstraining
angeboten.

4. Es wird nur selten Kontakt mit Partner-Beratern haben.

5. Die Beratung anbietende Firma beruft sich auf einen zwanzigjdhrige
Erfahrung.

I11. BeiGepute moaxoasimmnii CHHOHMM.
1. die Berufstitigen
Erwebstitigen; Hilfsbediirftigen; Arbeitslosen; Sozialhilfeempfianger
2. die Versammlung
Auseinandersetzung; Beisetzung; Sitzung; Sitzblockade
3. die Wirtschaftlichkeit
Handelsspanne; Rentabilitit; Wettbewerbsfahigkeit; Kaufkraft
4. der Ratenkauf
die Teilzahlung; der Zahlungsaufschub; die Zahlungszufforderung; die Teilnahme
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3 BapuaHT

I. BoiOepure moaxoasinee CJ10BO U3 MPUBEICHHOI0 HUKE CIIMCKA
Agor-Teigwaren
Fabrikstrae 24 D-80640 Miinchen
TELEFAX
An:  Herrn Ruggero Caprani
Pasta buena
Fax: 0039024637 89 64

Von: Raimund Leiser
Fax: 004989/711/709
Datum: 23.08. ......

Bestellung
Sehr geehrter Herr Caprant,
wir 1 uns auf Ihr Angebot vom 20.d.M. und 2 Thnen folgenden 3 :

500 kg Spagetti zu 0,75 Euro/kg, 300 kg Makkaroni zu 0,85 Euro/kg, 400 kg
Tagliatelle zu 0,80 Euro/kg und 100 kg Rigatoni zu 0,90 Euro/kg.

Wir 4 die Teigwaren in einer Woche und werden unsere Spedition )5), die
Waren am 28. August abzu- 6 .

Nach 7 der Lieferung werden wir den 8 Betrag 9 3% Skonto auf Thr
Konto iiberweisen. Wir bitten Sie, unseren Auftrag umgehend per Fax zu 10 .

Mit freundlichen Griil3en
Raimund Leiser
Einkaufsabteilung
a) b) c)
1 bezeigen beziehen bezeugen
2 erzeugen erteilen bestellen
3 Auftrag Antrag Vertrag
4 beschleunigen beliefern bendtigen
5 beauftragen anmelden bescheinigen
6 -jagen -fangen -holen
7 Einhalt Erhalt Instandhaltung
8 bestehenden hochstehenden ausstehenden
9 abziiglich hinzukommend erganzend
10 beschaffen beschrianken bestitigen
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I1. Boi0epuTe npeaioKeHus COOTBETCTBYHOIIHE COAEPKAHUI0 TEKCTA.
Geschiftsbericht

1. Auftragslage

Trotz der stagnierten Wirtschaftslage kann der Geschéftsverlauf unseres
Unternehmens als befriedigend bezeichnet werden. Zwar blieb der
Auftragseintrag im Inlandsgeschift wahrend des II. Quartals unter dem Niveau
des Vorjahres, doch steht diesem Riickstand eine Zuname der Exportauftrige
gegeniiber. Insgesamt liegt der Auftragsbestand um 43% hoher als im
Berichtszeitraum des vergangenen Jahres.

2. Produktion

Durch den neuen Maschinenpark konnte nicht nur die Produktion um 10%
gesteigert, sondern auch die Produktionszeit verkiirzt werden. Durch diese
Verdanderungen wird unser Betrieb auch auf internationaler Ebene
wettbewerbsfahiger.

1.  Die wirtschaftliche Lage des Unternehmens ist zufriedenstellend.

2. Der Auftragsbestand im Inlandsgeschift ist hoher als im letzten Jahr.

3. Durch den neuen Maschinenpark gewinnt der Betrieb an
Wettbewerbsfahigkeit.

II1. IlepeBeauTe TEKCT.

A: Herr van Jelden, Thre Kreditkarte und das Scheckheft sind eingetroffen.
Unterschreiben Sie bitte hier.

B: Was wiirde passieren, wenn mir die Kreditkarte oder das Scheckheft
gestohlen wiirden?

A: Bei Verlust oder Diebstahl miissen Sie uns so schnell wie mdglich
benachrichtigen und Thr Konto sperren lassen.

B: Konnte ich mich nicht gegen solche Unannehmlichkeiten versichert
lassen?

A: Bei unserer Bank sind Sie dagegen automatisch versichert. Allerdings
erst von dem Augenblick an, wo Sie Thr Konto haben sperren lassen.

B: Da bin ich beruhigt. Wie ist es, wenn ich am Monatsende einmal knapp
bei Kasse sein sollte?

A: Guten Kunden gewédhren wir in jedem Falle einen sogenannten
Dispositionskredit, d.h. Sie Koénnen Ihr Konto bis zur doppelten Hohe Ihres
Monatsgehalts iiberziehen.

B: Und das kostet mich nichts?

A: Leider doch. Sie miissen dafiir Zinsen zahlen.

IV. BoiGepuTe noaxoasimiuii CHHOHMM.
1. das Resultat

das Ergebnis

das Ereignis
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die Erlaubnis

die Erkenntnis

. die Anzeige

die Annonce

das Plakat

die Broschiire

die Aktie

. der Laden

der verkauf

der Handel

das Geschift

der Einkauf

. der Kredit

der Verlust

der Profit das Darlehen
der Gewinn

. die Fortbildung
die Ausbildung
die Weiterbildung
die Bildung

der Bildungsauftrag
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I. Ubersetzen Sie den Brief und geben Sie seinen Inhalt wieder.

Mangelriige
Gerhard Schneider
Poststr. 12
12345 Lenneburg
Mobel Hartwig
Paulstr. 7 12345 Bachtal

Betreff: Kaufvertrag vom 23.6.2012
Lieferschein Nr. 23-567-94

Rechnung vom 10.8.2012
Sehr geehrte Damen und Herren,

sie haben mir am 10.8.2012 ein Esszimmer geliefert. Beim Aufbau stellten Thre
Monteure fest, dass 2 Einlegebdden aus Glas fiir die Vitrine nicht mitgeliefert
wurden. Thre Monteure haben diese Mingel telefonisch sofort dem
Auslieferungslager mitgeteilt.

Am 15.8.2012 erhielt ich ein Schreiben von Ihnen, in dem Sie mir die
Nachlieferung der beiden Glasbéden fiir den 30.8.2012 versprachen. Dieser
Termin ist nun bereits um 10 Tage {iberschritten, ohne dass ich eine weitere
Reaktion von Thnen erhalten habe.

Die Vitrine ist ohne die beiden Einlegebdden nicht zu nutzen. Ich bitte Sie, mir
einen endgiiltigen Termin fiir die Lieferung mitzuteilen.

Sobald ich die Glasboden erhalten habe, werde ich den noch offenen
Rechnungsbetrag von DM 580,00 auf Ihr Konto {iberweisen.

Mit freundlichen Griiflen (Unterschrift)

I1. Schreiben Sie die Anfrage iiber Preisliste und Kataloge.

III. Sprechen Sie im Dialog zur Situation: Die Vertreter von 2 Firmen
besprechen die Zahlungsbedingungen fiir den neuen Kontrakt.
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I. Ubersetzen Sie den Brief und geben Sie seinen Inhalt wieder.

Mahnung
[Firmenname (Absender)]
[Stral3e]
PLZ Ort]
[Telefon/Fax]
Alfreds Futterkiste
z.Hd. Maria Anders
Obere Str. 57

12107 Berlin

26.11.2012

Unsere Lieferung vom 28.12.2012

3 Biirotische - Modell «Schwarzwald» - zu je 798 Eu
Sehr geehrte Frau Anders,

wir haben Thnen die drei oben erwdhnten Biirotische piinktlich geliefert. Seit
drei Monaten sind sie in Threm Besitz. In den vergangenen Monaten haben wir
Sie bereits dreimal an die Begleichung der Rechnung erinnern miissen.

Sie werden verstehen, dass wir auf der Begleichung der Rechnung bestehen
miissen. Sollte der Gesamtbetrag von 2.753,10 Eu inkl. MWSt. nicht bis zum
23.04.13 bei uns eintreffen, werden wir den Rechtsweg beschreiten.

Hochachtungsvoll

Benjamin Buchwald

Abteilung Verkauf

I1. Schreiben Sie die Bewerbung um die Stelle der Biirokauffrau.

III. Machen Sie sich mit der Firma IThrer Geschiftspartner bekannt.
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KOHTpOnbHbIE BONPOCHI MO Kypcy 00y4YeHus

1. AHamu3 u nepeBoj AeJI0BOro MUChMa

2. Hanummre 3anmpoc Ha GupMmy, T Bbl HaJIEETECh MOJIYYUTh YCIYTH.

3. Bul 3BoHUTE Ha (UPMY C ILEJbI0 NPUIIACUTh CBOUX KOJIJIET OT ITOU
dbupmbl Ha cemuHap «KpeautHeie yupexaeHus B Poccumny.

4. Bel nonywwin noaxojsuiee mnpemioxenue. CoctaBbTe 3aka3 B
COOTBETCTBHUH C BAITUMU MOTPEOHOCTIMH.

5. CocraBbTe TeNeQOHHBIA pa3roBop. Bbl 3BOHHTE B TOCTHUHUIYYy 3a
ropoJIoM, 4YTOOBI 3aKa3aTh TaM 5 KOMHAT Ha 12 4denoBeK U KOHQEpeHI-3aJl Ha
BBIXOJIHBIC. BaMm XoTenmock Obl ClIOKONHOM aTMOC(hephl U BUJT HAa IPUPOY.

6. Bpl momyuwniu ot mnapTHEpa OpakoBaHHBIM ToBap. CocTaBbTe
peKIaMaluIo.

7. CocraBbTe TeneQOHHBIN pa3roBop. Bel kak mpeacraBurens Gupmer X
JIOTOBOPHIINCH € KoppecnoHaeHToM razetshl «Die Welt» o BcTpeue Ha 3aBTpa
yTpoM. OH 3BOHUT BaM M COOOIIIAET, YTO OH HE yCIEBAET B HA3HAYCHHOE BPEMS.
Bbl joroBapuBaeTech 0 HOBOM CPOKE BCTPEUHU.

8. IloarBepaure mapTHEPY MOJYUEHHE IUIATEKA MO BHICTABICHHOMY BaMH
CU€rTy.

9. Bul kak npeacrtaBurenb Poccum B LlTyTrapre COBMECTHOIO
POCCHICKO-TEPMAHCKOI0  MNPEANPHUSATHS  JOTOBOPWIMCH O  BCTpEYe Ha
OnMvKalIINil BTOPHUK ¢ coTpyaHukoMm mpeanpusatus OPI'. 13-3a HeoxxumaHHbIX
00CTOSITENLCTB BCTPEUY HAJ0 MEPEHECTH Ha IPYroe Bpems.

10. 3anonneHue aBToOMOrpaduu 1o odpasmam.

11. CocraBnenue TeneOHHOTO pa3roBopa C MEbI0 TPYAOYCTPONCTBA.

12. Camomnpe3eHTanus U NPeACTaBICHUE BCTPEUAOLIUX KOJLIET.

13. CocraBienue neiaoBoro TeiaedOHHOro0 pa3roBopa Mo 3akazy KOMHAT B
TOCTUHHIIE.

14. CocraBnenue neaoBoro tenaeOHHOro pa3roBopa MO 3aKazy aBUa WA
KEJIe3HOOPOKHBIX OUJIETOB.

15. Ilpe3entanust Gupmbl, COTPYIHHMKOB, B3aUMHBIX HHTepecoB. OOMeH
BU3UTKaMHU.

16. AHHOTHpOBaHHE CIICIUATHLHBIX TEKCTOB 0 IPO(YMITUPYIOIIEH TeMaTHUKe.

17. CocraBneHue Ae10BOro NUchbMa C IPeIJIOKEHUEM TOBAPOB, YCIYT.

18. CocraBneHue 1€JI0BOro MUChMAa-3arpoca.

19. CocraBnenue nenoBoro nucbMa: «OTBET Ha 3a1pocy.

20. CocraBneHue aeia0Boro nucbma «lIpurnaiienue Kk COTpyIHUUECTBY».

21. CocraBneHne pEeKIIAMHBIX MHUCEM JJISI IOTEHIIUATbHBIX KJIUEHTOB.

22. Yrenue u aHanu3 o0pa3loB peKIaMaliuii.

23. CocraBieHHE OTBETa HA KOHKPETHYIO MTOJIYYEHHYIO peKIaMalHuIo.

24. CocraBieHue Je10BOr0 MMCbMa-3aKasa.

25. CocraBieHue JeI0BOTo Teae(OHHOr0 pa3roBopa.

26. CocraBneHrue IpPOTOKOJA MEPETOBOPOB IO YCIOBHAM IPOJAXKH,
TPAHCIIOPTUPOBKH MPOYKTA.
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NPUNOXXEHNA

ITPUJIOKEHHUE 1

OPA3SEOJOI'MYECKHUE OBOPOTHI

abgesehen von (D.)
auller Sicht lassen

vor allem

vor allen Dingen

es ist angebracht

in Angriff nehmen
in Anspruch nehmen

zur Anwendung bringen
es kommt auf (Akk.) an
aufmerksam machen auf (Akk.)
Aufschluss geben

ins Auge fassen

im Auge haben

Ausdruck finden

zum Ausdruck bringen
zum Ausdruck kommen
Aussagen treffen
Bedeutung beimessen
von Bedeutung sein

sich (D.) zu eigen machen
Einfluss nehmen
Einwinde erheben

zur Entfaltung bringen
eine Entscheidung féllen
eine Entscheidung treffen
in Erscheinung treten

das ist der Fall

das ist nicht der Fall

zur Folge haben

in Gang setzen

es geht um (Akk.)
vor sich gehen
zur Geltung bringen

gerecht werden (D.)
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MOMUMO, KpOME€, WCKJIoYas, He
IIPUHAMAs BO BHUMaHHUC
yIoycKaTh W3 BHJA,
BHUMAaHUS Ha...

MIPEXKE BCETO
MIPEXkK/IE€ BCErO
MIPUHSATO
Opatbcs 3a...
YYHUTHIBATD,
(Bpems)
MPUMEHSATh
(3TO) 3aBHCHUT OT ..., BAXKHO
oOpaiaTh BHHMaHHE Ha ...

JlaBaTh pa3bsICHECHUE

YYHTHIBAaTh, 0OpaIiaTh BHUMAaHKE HA ..
HaOJIIO1aTh, UMETh B BUY

HaxOJUTh BBIPAKCHUE,

BBIPAXKaThCS

BBIPAKATHCS

BBICKA3bIBATh

MIpUIaBaTh 3HAUYCHHE

3HAYMTh, UMETh 3HAYEHUE
MIPUCBaNBaTh, yCBAUBAThH

OKa3bIBaTh BIIMSHUC

BO3pPaXKaTh

pa3BUBaTh

BBIHOCHUTH PEIICHUE

MIPUHUMATH PEIICHHE

MIPOSIBIISATHCS

3TO TaK, TO UMEET MECTO, CITy4aeTcs,
ATO HE TaK, HE UMEET MECTa

MOBJIEYb 32 COOOH, UMETh CIIC/ICTBUEM
UCIIOJB30BaTh, IYCTUTh B  XOJI,
IIPUBOJIUTH B IBUKCHUE, BEI3BATh

He oOparas

TpeOoBaTh, OTHUMATH

pedb HJIET O. ..

MPOUCXOIUTD

NPUMEHUTH (HA JIeNie), MPOSBIISITH,
BEISIBIISIT

YAOBJIETBOPSITH (TpeboBaHUsIM),

BO3JaTb JOJIZKHOC, CIIPaBHUTLCA C...



es gibt
es gilt

auf Grund
im Grunde genommen

an Hand (anhand)

es liegt auf der Hand

es handelt sich um (Akk.)
in die Hohe treiben

auf Kosten

in der Lage sein

in die Lage versetzen

nach und nach

nach wie vor

nutzbar machen

Rechnung tragen

in Rechnung ziehen

die Rede ist von (D.)

in der Regel

Schliisse (Schlussfolgerungen) ziehen
an sich (von sich aus)

Stellung nehmen zu (D.)

mit (D.) zu tun haben

in Ubereinstimmung bringen
in Verbindung stehen

zur Verfiigung stellen

zur Verfiigung stehen

sich mit (D.) vertraut machen
vorhanden sein

Vorteil ziehen
vorhanden sein

und zwar

Zeit in Anspruch nehmen
in Anspruch nehmen
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HMeeTCs
UMEET 3HauYCHHE,
HEOOXOUMO

Ha OCHOBE, Ha OCHOBAHUH
B OCHOBHOM, B
COOCTBEHHO TOBOPSI

C TIOMOINBIO, TIPU ITOMOIIIH,
OCHOBaHHUU

3TO OYEBHJIHO, ICHO

pedb UACT O...

YBEINYHBATH

3a CYeT
OBITh
C/EJIaTh)
J1aTh
cenaTh)
ITOCTEIICHHO

MO-TIPEKHEMY, KaK U IIPEKIIC
HCIIO0JIB30BaTh

YUUTBHIBATh, IPUHUMATh BO BHUMaHHUE
YYUTHIBaTh, IPUHUMATh BO BHUMaHUEC
pedb UJET o...

KaK TPaBUIIO

JI€JIaTh BBIBOIBI

caM 1o cebe

BBICKa3bIBaTh CBOE€ MHEHHE, CBOIO
TOYKY 3pEHUS OTHOCUTEIBHO YEero-
7100, 3aHATH MO3UIIHAIO
MMETHL OTHOIIEHHUE K..,
C...

COIJIaCOBATh

OBITH CBS3aHHBIM, HAXOIUTHLCS B CBSI3H
C...

IPEIOCTABUTh B PACIOPSHKCHHE

BAXXHO, HYXKHO,

CYIIIHOCTH,

Ha

B COCTOSHMM  (4TO-1M0O0

BO3MOXKHOCTb (aro-1mb0

HUMCTBb JICJI0

HaXOIUThCS B pacropsiKEHUU
O03HAKOMUTECA C ...

HMETHCS, CYyIIIECTBOBATb, OBITH
HAJIULIO

W3BJICKATH TIOJIB3Y
CYyIIIECTBOBATh, OBITH HAJUIIO

a UMEHHO

3aHUMAaTh BPEMs

YYUTBIBATh, TPEOOBATh, OTHUMATH



NMPUJIOKEHUE 2
Ubersetzen Sie folgende Sitze!
1. In der Analyse und Prognose kommen objektive GesetzmiaBigkeit und
Voraussehen bereits zum Ausdruck.
2. Es geht dabei vor allem um folgende Fragen.
3. Die Dringlichkeit dieser Aufgabestellung liegt auf der Hand.
4. Der Wert bringt die gesellschaftlichen Verhéltnisse der Warenproduktion zum
Ausdruck.
5. Ein hohes Niveau der Arbeitsproduktivitit muss daher in einem niedrigen
Niveau der Selbstkosten zum Ausdruck kommen.
6. Dieser Tatsache liegen allgemeine Okonomische GesetzméaBigkeiten
zugrunde.
7. Die wissenschaftlich begriindete Fiihrung verlangt eine stindige wirksame
Kontrolle an Hand der Zwischen- und Endergebnisse durchzufiihren.
8. Hier geht es vor allem um das Problem des volkswirtschaftlichen Nutzeffekts.
9. Die festen Einzelpreise sind vor allem Preise fiir Erzeugnisse der
Serienproduktion, denen die individuellen Kosten der produzierenden Betriebe
zugrunde liegen.
10. Es handelt sich im Prinzip um Industriewaren wie Mdbel, Lampen, Papier,
Fahrzeuge, Reinigungsmittel u. a.
11. Im weiteren Prozess der Forschung miissen diese Modelle erst nach und
auch so vorbereitet werden, als sie in der Praxis angewendet werden kdnnen.
12. Erstens geht es um die richtige Festlegung der Grundproportionen und
zweitens um die Erarbeitung solcher Strukturentscheidungen, die ein Hochstmalf3
an Effektivitdt gewihrleisten und damit den Inhalt und die endgiiltige Gestalt
der Grundproportionen bestimmen.
13. Wihrend es sich im Arbeitsprozess um die Qualitit, die Beschaffenheit und
den Inhalt der Arbeit handelt, handelt es sich bei der Arbeit nur noch um die
Quantitit der Arbeit.
14. Die Okonomie der produktiven Fonds ist eine wesentliche Aufgabe bei der
Verwirklichung des neuen 6konomischen Systems, der wir vor allem auch mit
der Umbewertung der Grundmittel, mit der Einfilhrung einer
Produktionsfondsabgabe und in anderen MaBBnahmen gerecht werden wollen.
15. Die Organisation der Produktion im Rahmen ganzer Wirtschaftsgebiete ist
eine der Formen, die die Vorteile neuer technischer Verfahren voll zur Geltung
bringt, die Nachteile hoher Transportkosten aber weitgehend vermeidet.
16. Es bleibt nach wie vor Aufgabe der okonomischen Wissenschaft, die
Klarheit und Ordnung fiir eine exakte Erfassung der Selbstkosten zu schaffen.
17. Der Ubergang zu industriemiBigen Formen der Produktion in der
Landwirtschaft findet seinen Ausdruck auch darin, dass es immer schwieriger
sein wird zu entscheiden, oh wir es mit landwirtschaftlichen oder industriellen
Betrieben zu tun haben.
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18. Am Fragenkomplex der perspektivischen Festlegung der Produktionsstruktur
und anhand einiger dabei auftretender Aspekte soll die ganze Kompliziertheit
der Steuerung des Reproduktionsprozesses im Sinne einer optimalen
Proportionalitit gezeigt werden.

19. Es ist von Bedeutung, dass die in der chemischen Industrie erzeugten
Rohstoffe nicht nur innerhalb der Chemie weiterverarbeitet werden, wie es hei
solchen Chemikalien wie Schwefelsdure, Chlor, Atznatron, Buna und vielen
anderen der Fall ist, sondern als groBle Mengen von Chemieerzeugnissen als
Roh- und Hilfsstoffe in anderen Zweigen der Volkswirtschaft in Erscheinung
treten.

20. Im Zusammenhang mit der Ausarbeitung des neuen 6konomischen Systems
der Planung und Leitung der Volkswirtschaft entstand die Frage, auf welche
Weise, mit welchen Planungsinstrumenten am besten den Erfordernissen der
technischen Revolution Rechnung getragen werden konne.

21. Der Akkumulationsprozess, einmal in Gang gekommen, bewirkt zunédchst
die Ausweitung des Marktes im Bereich der produktiven Konsumtion.
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HPUJIOKEHHUE 3

Ubliche Briefanfinge

[. Ein Bestitigungsschreiben wird
meist folgenderweise begonnen:

1. Wir sind im Besitz Thres Schreibens
vom 5. d. M.

2. Wir empfingen Thren Brief vom 29.
v. M.

3. Wir erhielten Ihr Schreiben vom 20.
d. M.

4. Wir bestitigen den Empfang Ihres
Schreibens vom 28. v.M.

5. Wir bestitigen den Eingang Ihres
Briefes vom 10. d. M.

6. Thr Schreiben vom 29. v. M. ist
heute morgen eingegangen.

7. Aus Threm Brief vom 12. d. M.
ersechen wir, dass . . .

8. Mit bestem Dank bestédtigen wir den
Empfang Ihres Schreibens vom 2.d. M.
I1. Benachrichtigungen

Wenn man sich auf einen Brief oder
eine Unterredung bezieht, schreibt man

1. In Beantwortung Ihres Schreibens
vom 29. v. M. teilen wir mit, dass

2. In Erwiderung Threr Anfrage vom 5.
d. M. setzen wir Sie in Kenntnis,
dass...

3. Bezug nehmend auf Thren Brief vom
17. d.M. mochten wir Thnen mitteilen,
dass...

4. Unter Bezugnahme auf Thr
Schreiben vom 30. v. M. teilen wir
Thnen mit, dass ...

5. Wir beziechen uns auf unsere
telephonische Unterredung mit Threm
Vertreter, Herrn X., und teilen Thnen
mit, dass...

6. Sich auf wunsere personlichen
Verhandlungen beziehend, teilen wir
Thnen mit, dass . . .

L IHoareep:xaenune 0OBIYHO
HAYMHACTCSI CJICTYIOIINM 00pa3oM:

I. Mbl nmonyuunu Bame mnucsMo OT
S5-ro c. m.

2. Mbl nonyuunu Bamie nucbmMo OT
29-ro n. M.

3. Mbl nonyunwnu Bame mucbMo oT
20-ro c. M.

4. IlonTBepxnaeM nosryyenue Bamrero
MHUChbMA OT 28-TO M. M.

5. lloaTtBepkmaeM  NOCTYIUICHHE
Bamero nucema ot 10-ro c. m.

6. Ceromns yTpoM mnoJjiyueHo Baiie
MHUCBMO OT 29-T0 1. M.

7. 3 Bamero nuceMa ot 12-ro c. m.
MBI y3HaJIH, 4TO . . .

8.C 0yaroapHOCThIO TOATBEPKIAEM
noiyuyenue Bamero nuceMa oT 2 €.M.
II. CooOmenust

B ciyuae, ecnu ccbuiatoTcsl Ha Kakoe-
a100 THUCBMO WU Oecexy, MHUCBMO
HAYMHAIOT CJIEAYIOIINM 00pa3oM:

1. B orBer Ha Bame nucemo ot 29-ro
II. M. coo0mIaeM, 4to ...

2. B orBeT Ha Bam 3ampoc ot 5-ro c.
M. cTaBUM Bac B U3BECTHOCTB, UTO ...

3. Ccputagscp Ha Bame nmcemMo oOT
17-ro ¢.M., MBI XOTE€JIH OBl COOOIIUTH
Bawm, uro...

4. Ccpuiagcr Ha Bamre nmceMo ot
30-ro m. M., coobmaeMm Bawm, uTo...

5. Ccpunasick Ha Haml Tene(OHHBIN
pa3roBop ¢ Bammm mnpencraBurenem,
r-uom X., cooOmaem Bawm, B uTo...

6. CcpurasiCh Ha HaIU JIMYHBIE
neperoBopsl, coodiaem Bam, uTo...
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B. Ohne Bezugnahme auf einen Brief
oder eine Unterredung:

1. Hierdurch teilen wir Thnen mit,
dass...

2. Wir mochten Sie
setzen, dass...

3. Mit Gegenwirtigem teilen wir Thnen
mit, dass...

IV. Begleitschreiben

1. In der Anlage iibersenden wir
Thnen...

2. Anliegend tlibersenden wir Thnen...

3. In der Beilage lassen wir lhnen...
zukommen.

in  Kenntnis

4. Beiliegend lassen wir .lhnen...
zukommen.

5. Mit gleicher Post senden wir
Thnen...

6. Eingeschrieben unter Kreuzband
senden wir Thnen...

7. Separat durch Luftpost lassen wir
Ihnen... zukommen.

8. In der Anlage finden Sie...

9. Threr Bitte zufolge senden wir
Ihnen...

V. Schlussformeln

1. Wir sehen lhrer Antwort entgegen

und zeichnen hochachtungsvoll
(Unterschrift)
2. Threr Antwort entgegensehend,
verbleiben  wir  hochachtungsvoll
(Unterschrift)

3. Wir hoffen, dass Sie uns mit Thren
Auftragen beehren werden.

4. In Erwartung Threr weiteren
Nachrichten verbleiben wir
hochachtungsvoll (Unterschrift)

5. Wir sehen Ihren Auftrigen mit
Interesse entgegen und zeichnen
hochachtungsvoll (Unterschrift)

6. Wir danken Thnen fiir Thre
Mitteilung und verbleiben
hochachtungsvoll (Unterschrift)

b. be3 ccbUIKM Ha MOUCHBMO MU
Oeceny:

1. HactositmuMm coobmraem Bawm, uTto....
2. Mu1 xorenu ObI mocTtaBUTH Bac B
U3BECTHOCTbD, YTO...

3. HacrossmuM coobmmaeMm Bawm, uTo...

IV. ConpoBoaureibHbIe MUCbMA

1. B nmpunoxenun noceiiaeM Bawm...

2. B npuiioxkenuu noceiaem Bawm. ..

3. B mnpunoxeHunm npenpoBOKIAEM
(moceunaem) Bawm...

4. B npwiIokKEeHUH MPENPOBOXKIAEM
(mockl1aeM) Bam. ..

5. OgHoBpemMeHHO TOChUIaeM Bawm . . .
6. 3aka3HOW OaHIEPOJIbI0 TOChLIAEM
Bawm...

7.  Iloceumaem  Bam
BO3YILIHOM MTOYTOH ...

8. B npunoxenuu Bl Haitgere. ..

9. Cormacuo Bameit  mnpocs0e
noceuiaeMm Bawm ...

OTACIIBHO

V. 3akiawunrenbHas popmyJia
1. Mwr oxwmmaem Bam oTtBer m
oCTaeMcs € MOYTEHUEM (IIOIIUCH)

2. B oxupanun Bamero orsera
OCTaeMcCs C MOYTEeHHUEM (IIOIIUCH)

3. Mmn1 Hageemcs, uTo BBl Okakere
HaM YE€CTh CBOUMH 3aKa3aMH.

4. B oxumanun Bamux pajdbHENUIINX
COOOIIIEHUI OCTaeMCs C ITOYTEHUEM
(moamuce)

5. Me1 ¢ uHTEpEecoM oxuaaeM Bammx
3aKa30B M OCTaeMCsA C IIOYTCHUEM
(moamucs)

6. bmarogmapum Bac 3a Bame
cooOIIeHNe B OCTaeMCs C ITOYTCHUEM
(moanmuch)
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3AKIKOYEHUE

TexcroBbIii MaTepuan TOcOOUsST HOCHUT MPOdecCHOHATbHO-HAIPABICHHBIN
XapakTep M CrocoOcTByeT (opmMupoBaHuio MPodheCcCHOHATHHOW MOTHBAITUU
OyAy1iero crnenuaiicTa B chepe SKOHOMUKU M MEHEKMEHTA.

[Tocobue comepkuUT Marepuasl AJjig Pa3roBOPHBIX TEM IO SKOHOMHYECKOU
TEMaTHKEe, YTO CIOCOOCTBYET Pa3BUTHUIO HABBIKOB MPAKTUYECKOTO BIIAJICHUS
HEeMEUKUM s3bIkoM. [Ipemararorcst cieayromne KOMMYHUKATHBHO-OPUEHTH-
pOBaHHBIE TeMBI: «JleJIOBBIE IOE3IKM M CpPEICTBa TpaHcHopTa», «Toprosas
JEATEIbHOCTh HA MPEANPUITUIY, «JleHbI'u U MOKYINKW», «SpMapouHsie ropoaa
['epmanun» u apyrue. TemaTuueckue CUTyallud MaKCUMAaJIbHO MPUOIMKEHBI K
KU3HHU, YTO OOECMEUYMBAET CTYJACHTAM CIOCOOHOCTbh OOIIATHCS C HOCUTENISIMU
S3bIKa B TIOJIOOHBIX CITyYasix.

[Ipennosaraercs, 4To CTYAEHTHI AKTUBHO BJIAJICOT HEMELKOM I'PaMMaTHUKOMN
U JIEKCHKOM B TIpe/ieNiaX CpeIHEH IIKOJIBI U TIEPBOro dTana o0yueHnus. B 3agaun
JAHHOTO Y4YEOHOro TOCOOMsA HE BXOJUT 3aKpEIUICHUE ¢ aKTHBU3AIIMS
rpaMMaTUYECKUX CTPYKTYp, MOITOMY HEOOJIBIIOE YMCIO 3aJlaHuil B MOCOOUH,
HaIleJICHHBIX Ha MPUBJICYCHNE BHUMAHUS K Han0oJiee 4acThIM B JIUTEPATYPE IO
SKOHOMUYECKOM TEMAaTUKE TPaMMATUYECKUM SIBJIEHUSIM, HOCHT BCIIOMOTa-
TEJbHBIA XapakTep, Mpuydas CTYJICHTOB aHAJIU3UPOBATh TEKCT, pa3OUpaThCs B
CTPYKTYpPE NPEIJI0KEHHUS, 3alIOMUHATH CJI0KHYIO MPO(EeCCUOHATBHYIO JIEKCUKY .

Hcnonb3oBaHue JaHHOTO Y4€OHOTO MOCOOUS JUKTYETCS IEIsIMU U 3a7a4aMu
COBPEMEHHOr0 O0Yy4YEeHHUS MHOCTPAHHOMY SI3bIKY, @ UMEHHO — (hopMupoBaHHe
HaBbIKa MPOPECCUOHAIBHON TOTOBHOCTH Ha MHOCTPAHHOM SI3bIKE. DTO, B CBOIO
ouepesib, MPEAONpeeNsieT Takylo 3a7ady, Kak (opMupoBaHHE JIEKCHUYECKOTO
HABbIKa MCIOJb30BaHUS MPOPECCUOHAIBHOIO BOKaOYJIApHUs, TAKOTO YpPOBHS
S3BIKOBOM KOMITETEHIIUU, KOTOpas IMO3BOJMiIa Obl OyaylieMy CIEIHaIUCTy
YKOHOMHYECKOW OTpPACIU CHATHh SI3BIKOBBIC TPYAHOCTH B YCIOBHSIX PaOOTHI C
YKOHOMHYECKOW JIOKYMEHTAIUeH U OOIICHUS C TIPEICTABUTEIISIMA TOW W MWHOU
npodeccronansHO# cheprl. B mocoOuu mpeacTaBieH MUPOKUN TeMaTHUYECKHMA
Marepuanl ¢ LEJNbI0 NOATOTOBUTH CTYJACHTOB K MOHUMAHHUIO OPUTHMHAJIBHOU
JIUTEPATYPHI MO CHEHHATBHOCTH, & TAKXKE Pa3BUTh HABBIKM CAMOCTOSITEIBHOTO
NepeBo/ia C HEMELKOro s3bIKka Ha PYCCKHUil (0ojee CIOXKHBIX TEKCTOB — CO
CIOBapeM W CpelHed TpYIHOCTH — ©0e3 cioBaps) W aHHOTHUPOBAHMUS
MHOSI3bIYHOTO TEKCTA.

ABTOp HajJeeTcs, YTO MPEAIOKEHHOE MOCOOME OKaXKET peajbHyH MOMOIIb
BBIIIYCKHUKAM B TIUIaHE KOMMYHMKAIMM B BBIIICTIEPEYUCICHHBIX OO0JIaCTIX
npodeccoHanbHOM eI TeTbHOCTH.
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