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MPEOVCIIOBUE

Hacrosmee yue6HOE mocoOue Mo HEMENKOMY SI3bIKY NMPEAHAa3HAu€HO IS
CTYJIEHTOB, 00yUaronuxcs no HampasiieHusiM noarotoBku 38.03.01 «3koHnomu-
ka», 38.03.02 «MenemxmenT», 38.03.03 «YnpasneHue nepcoHaaoM» U HapaBs-
JeHo Ha (OPMHPOBAHHE M PA3BUTUE JOCTATOYHOTO YPOBHS HWHOS3BIYHON
KOMMYHUKATUBHOM KOMIETEHIIMU B JEJIOBOM M Hay4yHOU cdepe, MO3BOJIAIOIIEH
CTYJIEHTaM MCIOJIb30BATh HMHOCTPAHHBIN S3bIK KaK CPEACTBO JIEIOBON MEXKKYIb-
TypHOH KOMMYHMKAIlMM Ha YPOBHE MEXIYHAPOJHBIX CTAaHIAAPTOB M B mpodec-
CUOHAJIbHOM JESATENBHOCTU B YCJOBHUSIX TJ00ANM3allMM pPHIHKA HMHTEIICKTY-
aJbHOTO TPY/a.

Copepxanue y4eOHOro MocoOMsi HAINpaBiIeHO Ha YJIOBJIETBOPEHHE TpeOo-
BaHU, TPEIBABIAEMBIX K pe3yjbTaTaM OCBOCHHUS IUCIUIUIMHBI, W CIOCO0-
CTBYET (POPMUPOBAHUIO CIAEAYIOLUIUX 00IIEKYIbTYPHBIX KOMIIETEeH MI:

¢ CnocoOHOCTh K KOMMYHHMKAIIUM B YCTHOM M MUCbMEHHO# (popMax HA
PYCCKOM M MHOCTPAHHOM fI3bIKAX /UIS PeLICHUs 32124 MEeKJIHUYHOCTHOIO M
MEKKYJIbTYPHOIO B3aUMOAEHCTBUS

B pesynbTaTe u3ydeHus IMCUMUILIMHBI (MOYJIs1) 0OyYarolIUiics JOHKEH:

3namu:

— 0a30BYI0 JIGKCUKY U TPAMMAaTHUKY, MPEJICTABISIONIYI0 HEHTPaIbHBINA HayU-
HBII CTUJIb, @ TAKKE OCHOBHYIO TEPMUHOJIOTHIO HAIIPaBJIEHUS MOJATOTOBKH;

— UCTOPUIO M KYJIBTYPY CTPaH M3y4a€MOI'0 MHOCTPAHHOTO S3bIKa, MPABUIIA
pPEYEBOro 3THKETA;

— UHOCTPAHHBIN A3bIK B 00beMe, HEOOXOAMMOM JJIsi BO3MOKHOCTH IOJIyde-
HUus uHopManuu npo(ecCHOHATBFHOTO COAEpPXKAHUS U3 3apyOeKHBIX HCTOY-
HUKOB;

— OCHOBBI pe(eprupOBaHUS U AHHOTUPOBAHMSI CIIELUATBHBIX TEKCTOB B yCT-
HOM U MUCbMEHHOU (hopMax.

Ymems:

— IPUMEHSTh 3HAHHUS MHOCTPAHHOTO f3bIKA AJI OCYIIECTBICHMS MEXIINY-
HOCTHOW KOMMYHHKAIINH;

— UCIOJIb30BaTh 3HAHME WHOCTPAHHOIO s3blKa B MPO(ecCHOHATIBHOM
JEATENbHOCTH;

— MOJTy4aTh U COO0IIATh MHMOPMAIMIO HA HHOCTPAHHOM SI3bIKE B MUCHMEH-
HOU U ycTHOU popme, opopMIsTh MPodheCcCHOHANBHYIO U JACIOBYIO0 KOPPECIIOH-
JEHIHIO;

— YUTaTh U MOHUMATh JUTEPATYpPy IO HAMPABJIECHUIO MOATOTOBKHU, aHAJIU3H-
pPOBATH MOJIYYEHHYI0 HHPOPMALIHIO.

Braoemu:

— OCHOBaMH JIEJIOBBIX YCTHBIX M MUCHbMEHHBIX KOMMYHHMKAIIM U PEYEBOTO
ITUKETA NU3YyYaeMOI0 HHOCTPAHHOTO S3bIKa;

— HAaBbIKAMU aHAJIM3a U COCTABJICHUS IOKYMEHTAIIMM HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE;



— HaBBIKAMH BBIPAKCHUS MBICIICH M COOCTBEHHOTO MHEHUS B MEXKIIMY-
HOCTHOM H JICJIOBOM OOIIIEHUN HA HHOCTPAHHOM SI3bIKE;

— HaBBIKAMH OOCYKJICHUS TEM, CBSI3aHHBIX C HAIIPaBJICHUEM MOATOTOBKH.

Hmems npedcmasnenue:

— 0 CTHJIMCTHYECKUX OCOOEHHOCTSX cepbl npodeccnoHanbHOW KOMMYHH-
Kalluy;

— 0 Hay4YHOM TEPMHUHOJIOTHH, KilacCUpUKAIK, (YHKIIMOHUPOBAHUH W
criocobax rmepeBojia TEPMUHOB U (Ppazeosoru3smMoB obactu chepsl npodeccuo-
HAIBHOW KOMMYHHKAIIAH.

e CnnocoOHOCTL padoTaTh B KOJLUIEKTHBE, TOJEPAHTHO BOCHPHHHMAS
col[HAJIbHbIE, ITHHYeCKNEe, KOH(peCCHOHAIbHbIE U KYJIbTYPHbIE Pa3IHYUsA

B pesynbTaTe u3ydeHus IUCUMUILIMHBI (MOYJIs1) 0OyYarolIuiics JOHKEH:

3namu:

— MHOCTPAHHBIN SI3bIK B 00beMe, HEOOXOAMMOM JIJIsi BOBMOXHOCTH TOTyYe-
HUs nHOopMauu npodecCHOHaTBFHOTO COoIepKaHUs U3 3apyOeKHBIX UCTOYHU-
KOB;

— UCTOPHUIO M KYJBTYpPY CTpaH M3y4yaeMOI'o0 MHOCTPAHHOTO s3bIKa, IpaBUiIa
pPEUEBOro ITUKETA,

— BUBI, (POPMBI, CTPYKTYpPY, QYHKIIMA W CTHIUCTHKY TpodeccrHoHaIbHOM
JIOKyMEHTAINH;

— TPAIUIIN MEXKYIbTYPHON KOMMYHHUKAIIUH B CTPAHAX M3y4aeMOTO S3bIKA.

Ymems:

— BBITIOJIHATH TIEPEBOJ] CO CIOBAPEM HAYYHOTO TEKCTa MO TEeMaTHKE HampaB-
JICHUS! TIOATOTOBKH, O()OPMHTH TIEPEBO/I COTTIACHO CYIIECTBYIOIIUM TPEOOBAHUSIM;

— MPaBUJILHO TOJH30BATHCS CHEIMATBHON JINTEPATypoOi: CIOBapsSMH, CIIpa-
BOYHUKAMH, HJIEKTPOHHBIMU PEeCypcaMy HHTEPHETA,;

— CAMOCTOSITETIFHO TOJIy4aTh W COO00IIaTh WH(GOPMAILMI0O Ha WHOCTPAHHOM
A3bIKE B TMHUCBMEHHOM W yCTHOH (opme, oQopMisiTh NMPOPECCUOHAIBHYIO U
JIEJIOBYIO KOPPECIIOH ICHIIMIO;

— YUTaTh U TIOHUMATh JUTEPATYPY IO HAMPABICHUIO MMOATOTOBKU, aHAIU3U-
pOBaTh MOJIYYCHHYIO HH(POPMAIIHIO;

— CaMOCTOATENTHFHO PadOTaTh C WHOS3BIYHBIMU HMCTOYHUKAMH Mpodeccuo-
HaJIbHOU UH(OPMAIIUK;

— IPaMOTHO U KOPPEKTHO BECTH MEPEMHCKY € 3apyOS)KHBIMU KOJIJIETaMU;

— OpPraHU30BbIBATh JI€JIOBHIE BCTPEUH, IPE3EHTAI[MN Ha HHOCTPAHHOM SI3BIKE.

Braoemu:

— OCHOBAaMHM JICJIOBBIX YCTHBIX M MHUCHMEHHBIX KOMMYHHKAIIUH M PEUYECBOTO
ITHKETA U3y4aeMOT0 HHOCTPAHHOTO SI3bIKQ;

— HaBBIKAMH aHAJIN3a M COCTABIICHHS TOKYMEHTAIIUN HA UHOCTPAHHOM SI3BIKE;

— HaBbIKAMU BBIPAKEHUSI MBICIIEH U COOCTBEHHOTO MHEHHUS B MEXIINY-
HOCTHOM U JIEJIOBOM OOILIEHUU Ha MHOCTPAHHOM SI3BIKE;

— HaBbIKAMU OOCYKIECHUS TEM, CBSA3aHHBIX C HAPABJICHUEM MOTOTOBKH.
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Hmems npedcmasnenue:

— 0 CTWJIMCTHYECKUX OCOOEHHOCTSX c(epbl npodeccuoHanbHOW KOMMYHHU-
KaIlWH,

— 0 HAYYHOM TEpMMHOJIOTUH, Kiaccuukanuu, GyHKIIMOHUPOBAHUU U CIIO-
cobax mepeBoja TEPMUHOB U (pa3zeooru3MoB obiactu chepsl mpodeccuo-
HaJIbHOW KOMMYHHUKAIUH.

e Cnoco0HOCTH K CAMOOPTraHM3AlMU U CAMO0OOPA30BAHMIO

B pe3ynbTaTe u3ydeHus TUCUUILTMHBI (MOIYJIs1) OOyYarOIIUiiCs JOKEH:

3Hamo:

—npaBuia O(OpPMIIEHUS JEJIOBOM M TEXHUYECKOW JIOKyMEHTallud Ha
WHOCTPAHHOM $I3bIKE;

— BUJBL, (POPMBI, CTPYKTYPY, PYHKUMUU U CTUIUCTUKY AEJIIOBON KOPPECIIOH-
JEHLUU;

— TpeOOBaHUs K COCTABJICHUIO O(ULHUATBHON KOPPECTIOHAEHIIMN U HEKOTO-
pbi€ OOILIETIPUHSATHIE MPABUIIA;

— MHOCTPAHHBIN S3bIK B 00beMe, HEOOXOAMMOM JIJIsi BOZMOXHOCTH TOTyYe-
HUS MH(OpMAIUU JACIOBOTO COIEPKAHUS U3 3apyOSKHBIX HICTOUYHUKOB;

— pedeBble KIIUIIE /Il YCTHOTO JAEJI0OBOrO OOIEHUSI.

Ymemn:

— IPUMEHATh 3HAaHUS MHOCTPAHHOIO SI3bIKAa JUISI OCYILECTBIEHUS JIE€JIOBOM
MEXJTHYHOCTHON KOMMYHUKAIINH;

— MOJy4aTh U cooOmaTh HHGOPMAIIMIO HA UHOCTPAHHOM SI3bIKE B MHCHMEH-
HOU U yCTHOU (opme, 0opopMIIsSITh TPO(HECCHOHATBHYIO U IETIOBYIO KOPPECIIOH-
JIEHIHIO;

— YUTaTh U MOHUMAThH JIEJOBYIO JOKYMEHTALMI0O U KOPPECHOHJECHLHUIO IO
HaIpaBJIEHUIO MOATOTOBKHU, aHAIM3UPOBATh MOJYUYEHHYIO HH(POpMALHUIO.

— paboTaTh C MHOA3BIYHBIMU UCTOYHUKAMHU JI€JI0BOM MH(POPMALINH;

— o0IaThCS JTMYHO U MO TeeQOHY C MHOS3BIYHBIMU MMApTHEPAMHU Ha JAeJIo-
BYIO TEMAaTHUKY;

— I'PaMOTHO U KOPPEKTHO BECTHU JEJIOBYIO MEPEMUCKY C 3apyOeKHBIMH KOJI-
JIeTaMu;

— OpPraHU30BbIBATh JIEJIOBBIE BCTPEUH, IPE3EHTALIMA HA NTHOCTPAHHOM SI3BIKE.

Braoems:

— OCHOBAMHM JIEJIOBBIX YCTHBIX M NMUCHMEHHBIX KOMMYHHUKALUHd M PEUYEBOrO
ITUKETA U3YyYaeMOr0 HHOCTPAHHOTO S3bIKa;

— HaBbIKAMH aHAJIM3a M COCTABJEHUS JIONOBOPHON JTOKYMEHTallUWd Ha WHO-
CTPAHHOM SI3BIKE;

— YCTHOM (AMQJIOTUYECKOW M MOHOJIOTMYECKOM) M MUCHhMEHHOW PEYbl0 B
00J1aCTH J1€I0BOM KOMMYHMKAIIUU;

— HaBbIKAaMU pabOTHl C KOMMEPYECKON KoppecnoHaeHIuen (micbMo, (akc,
TEJIEKC, JIEKTPOHHA [0YTa, 3alpoc, 3aKa3, peKiIamMaliui 1 Ipyrue).



Hmems npedcmasnenue:

— 0 CTWJIMCTUYECKUX OCOOEHHOCTAX cepbl NMpodhecCHOoHaNbHON KOMMYHU-
Kallnu;

— 0 HAYYHOW TEpMMHOJIOTUH, Kiaccuukanuu, GyHKIIMOHUPOBAHUU U CIIO-
cobax mepeBoja TEpMHHOB M (Ppazeonoru3smoB obnactu cdepbl mpodec-
CUOHAJIbHOM KOMMYHUKAIIUH.

AYTEeHTUYHOCTh MaTepuaia, Ha OCHOBE KOTOPOTO IOCTPOEHO COJIEp:KaHue
y4eOHOro mocodbwusi, cnocoOCTByeT (GOPMHUPOBAHUIO M PA3BUTHUIO y CTYJIEHTOB
CJIOBApHOTO 3amaca Ha WHOCTPAHHOM (HEMEIIKOM) S3bIKE€ B cQepe eTOBOM,
HAy4YHOU U MPOQPECCHOHATIBHON KOMMYHHUKAITMHU; HABBIKOB YTEHUS U TIOHUMAaHHUS
JIeJI0OBOM Mpo(eccroHabHOM KOPPECTIOHACHIIMM M JOKYMEHTAlluUu C LEIbI0
MOKMCKa He0OXo Mo nH(pOpMaITUH.

[IpodeccnonanbHO-OPUEHTUPOBAHHBIN XapaKTep MPEICTaBICHHOTO IOCO-
OWsl TOTOBUT CTYJCHTOB K YCTAHOBJICHHIO JIEJIOBBIX MEXKTYHAPOJIHBIX KOHTAaK-
TOB, B KOTOPBIX OHH CMOTYT BBICTYNaTh B KAaY€CTBE IMMOJHOIICHHBIX JEIOBBIX
MapTHEPOB, TOBBIMIAS TEM CaMbIM MOTHBAIMIO W3YYCHHS NTUCHMIUIUHBI «HO-
CTPaHHBIN S3BIKY.



BBEOEHUE

YKperieHue JeI0BbIX MEXAYHAPOJHBIX OTHOLICHWUW, 3HAYUTENbHBIA 10
00beMy JABYCTOPOHHHMI TOTOK [€JO0BOM NpOQecCHOHANbHON HHPOpPMAIIH
CBUJIETEIHCTBYIOT O HEOOXOIUMOCTH KOHKPETU3AIUH IIeJIeH U 3a71a4d 00ydeHHUS
MHOCTPAHHOMY S3BIKY B YUPEXKICHHSX BBICIIETO MPOPECCHOHAIBHOIO 00pa3o-
BaHMs. DTO MPEAONPEALIISICT TaKyI0 3a/1auy, Kak (HOPMUPOBAHKE MPAKTHIECCKOTO
HaBBIKa HCITOJIB30BAHUS JICJIOBOTO BOKAOYJSIpUS TaKOTO YPOBHS SI3bIKOBOM
KOMITETCHIIMH, KOTOpas MO3BOoJMIa Obl OyaymIeMy CHEIUATNCTY TEXHUYECKOU
OTpaciH CHATH A3BIKOBBIE TPYJHOCTH B YCIOBHSIX PabOThI C JE€TOBOM Koppec-
MOHJICHIIMEN U TOKyMEeHTaluen B mpodeccruonanbHoi cdepe.

Hacrosiiee yue6Hoe mocodue COCTOUT U3 IBYX pa3/elioB:

Paznen I «Unternehmensaufgaben in der Marktwirtschafty comepxur
cnenyromue TeMbl: «Betrieby», «Produktionsfaktoren», «Unternehmensformeny,
«Betriebliche Funktionen», «Management», «Wirtschaftsordnungy, «Marktwirts-
chafty», «Industrie der BRDy, «Landwirtschaft der BRD», «Handel», «Kriterien der
Unternehmensanalyse», «Unternehmensziele und Unternehmenskultury.

Bo II pa3npene «Gespriachsthemen» mpeactaBieHsl CleayrOIIUe KOMMY-
HukatuBHble TeMbl: «Handelsberufe und Tatigkeiten im Handel», «Verkehrsmittel
und Dienstreisen», «Geld und Einkadufe», «Handelstdtigkeit bei den Firmeny,
«Messestiadte Deutschlands».

B coxepxxanune ydeOHOro mocoduie BKIIOYEHBI TEKCThI JJISI JOTOJHUTEIb-
HOTO YTEHHs MO NpodecCHOHATLHO-OPUEHTUPOBAHHONW TeMaTuke. TemaTuka
JTAHHBIX TEKCTOB COTJIACYeTCs C YYEOHBIM UM HAYYHBIM COZAEpP>KaHUEM OCHOBHBIX
JUCHUIUIMH MO0 HaIpaBJiIeHUI0 MoAroToBku. Ilocobue momoraer cryjeHTam OB-
JaJieTh HAaBBIKAMU TEpeBojaa NMPodecCHOHANBHBIX TEKCTOB, a TaK¥Ke CIOCO0-
CTBYET HAKOTJICHUIO ¥ aKTUBU3AIUHU TIPO(HECCHOHATBLHOM JIEKCUKHU.

Paznenbl mocoOust UMEIOT OHOTUITHYIO CTPYKTYPY M BKITIOUAIOT B CE0S:

1. Crircok cI10B IO MPEUIOKEHHOW TEMAaTHKE;

2. JIeKCUKO-rpaMMaTHYECKNE YIIPAKHEHNUS,

3. TexcTsl A CaMOCTOSTENILHOTO MepeBoIa U peepupoBaHus;

4. ITocneTeKCTOBBIC 3aIaHUS.

PaboTe Haj OCHOBHBIM TEKCTOM IPEAMISCTBYIOT JICKCUKO-TPAMMATHUECKHE
ynpaxaeHus. OHM BBIMOJTHSAIOTCS B ayIUTOPHH JI0 TIEPBUYHOTO YTCHUS OCHOB-
HOTo TekcTa. [locneTekcToBbie yIpaKHEHUSI TOCTPOEHBI MPEUMYIIECTBEHHO Ha
JIEKCUKE TEKCTOB WJIM MPEIJIOKEHUSX, B3ATHIX U3 TEKCTa, YTO MO3BOJSET CTY-
JEHTY COCPEIOTOYUTh BHUMAHHUE HAa BBINOJIHEHUH KaXXIOr0 KOHKPETHOTO
3aJlaHus 1 00eCTeurnBaeT MOBTOPSEMOCTh JIeKCUKHU. [ paMmmaTrueckuii Matepuai
MocoOusl 3aTparuBacT SBJIICHUS TPAMMATHKHA HEMEIIKOTO S3bIKa, XapaKTepHBIC
Uit ipoeCcCUOHAIBbHON JIUTEpaTypbl M TIOMOTAeT CHATh TI'PaMMaTHYECKUE
TPYJHOCTH TEKCTOB 10 HAMPABICHUIO MOJTOTOBKH.
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PA3AEJ1 1. UNTERNEHMENSAUFGABEN IN DER
MARKTWIRTSCHAFT

LEKTION 1. Betrieb

Vokabeln zum Thema:
der Betrieb — npeanpusitue, mpou3BoICTBO, 3aBO/;
das Gut — 1) ToBap;
2) Gnara;
die Dienstleistung — ycnyra;
die Versorgung — obcimyxuBanue, cHabkeHue, 00ecreueHue;
der Erwerb — 1) noxon, 3apaboToKk;
2) mokyIKa, mpuoOpeTeHUE;
der Wirtschaftszweig — sxoHOMHU4ecKast OTpacb;
unterscheiden — pa3nuuaTs;
der Produktionsvorgang — mpou3BOACTBEHHBIN TIPOIIECC;
der Einsatz — BHeAgpeHHe, TpUMEHEHNE, UCII0JIb30BaHUE;
das Werkzeug — opyiue, MHCTPYMEHT;
das Verhiltnis — 1) cooTHOIIEHNE MPOMOPILINIA;
2) OTHOIIICHHE, CBSI3b;
3) oO6cTosTEeIHLCTBA, OOCTAHOBKA;
der Aufwand — 3aTpara, u3IepKKH;
der Ertrag — moxo, BEIpyYKa;
erreichen — qocTHraTh;
unterliegen — mojyiexkaTh, HAXOIUTHCA B Y.JL.;
der Absatz — cObIT, peanu3amusi;
die Beschaffung — nocraBka, npuobperenue;
zahlenméfBig — YMCICHHABIN, CTATUCTUYCCKUH;
der Ablauf — Teuenune, xox;
umfassen — 3akitouarh, cojaepkaTh (B cede , 0XBaThIBaTh;
das Rechnungswesen — Oyxrantepckuil yuéT, OTYETHOCTb;
Ist-Zahlen — gakTHueckue 1aHHbIE;
Soll-Zahlen — nebeToBBIC JaHHBIE;
Gegenliberstellen — mpoTUBOMIOCTABIATS;
die Abweichung — oTkI0HEHHE, PACXOXK/ICHHE;
abstimmen — corjiacoBbIBaTh;
der Umsatz — o60por;
betragen — cOCTaBIISATH;
einhalten — coGmronaTs.



JIEKCI/IKO-FpaMMaTI/I‘IeCKI/Ie YHpa)KHCHUSA

Ynpasicnenue 1. Cpasnume napuwt npeonosxcenuit. Ilepeseoume:

Aktiv

Passiv

Professor N. hélt die Vorlesung.

Die Vorlesung wird vom Professor
N. gehalten.

Der Kanal verband diese zwei
Flusse.

Diese zwei Flusse wurden (durch
einen Kanal verbunden.

Die Studenten haben den Text
ohne Worterbuch tibersetzt.

Der Text ist ohne Worterbuch (von
den Studenten ubersetzt worden.

In der Sowjetunion hatte man viele
Industriebetriebe errichtet

Viele Industriebetriebe waren in
der Sowjetunion errichtet worden

Der Plan wird den Bau eines
Kraftwerkes vorsehen

Der Bau eines Kraftwerkes wird
im Plan vorgesehen werden

Ynpasicnenue 2. Onpedenumo gpopmy ckazyemoczo. Ilepeeeoume ycmmo

OaHHblE NPEOSIOHCEHUA.

O 01NN K~ WN—

10. GroBe Erfolge waren erzielt.

. In diesem Gebiet wird eine gro3e Menge von Erdgas gefordert.

. Der Text wurde in der vorigen Stunde besprochen.

. Die Erdolgewinnung ist mechanisiert worden.

. Viel ist in den Jahren der Sowjetmacht in Sibirien getan worden.

. In der Industrie wird die Elektroenergie immer mehr ausgenutzt werden.
. Ein neues Erdgaslager wurde von den Geologen entdeckt.

. Der Bedarf unserer Industrie an Kohle wird vollig gedeckt.

. Das Rohstoffproblem wird erfolgreich geldst.

. Eine weitere Entwicklung der Wirtschaft wird vorgesehen.

11. Der Plan ist abgestimmt. Der Plan wird abgestimmt.

Ynpasicnenue 3. Iloodepume Kk nemeykum cio6am pycCcKuil IK6UGATIEHM.

1) der Betrieb;
2) unterscheiden;
3) der Einsatz;
4) der Aufwand;
5) der Ertrag;

6) umfassen;

1) skOHOMUKA;

2) BeCh;

3) NpOU3BOJICTRBO;
4) pyKOBOJICTBO;
5) paznuuars;

6) pabouas cuia;

7) der Absatz; 7) xox;

8) der Ablauf; 8) YMCIIEHHBIN;

9) zahlenmafBig; 9) nocTurarts;

10) erreichen; 10) noxon, BeIpyYKa;

11) Wirtschaft; 11) cOwIT;

12) gesamt; 12) npuMeHeHue;

13) die Herstellung; 13) nmpeanpusitue;

14) die Fiihrung; 14) 3aTpaThl, U3IEPKKU;

15) die Einheit; 15) conepxathb, OXBAaTHIBATh;
16) die Arbeitskraft. 16) equHCTBO.




Ynpasicnenue 4. Ilepesedume cnosxcuvie cywjecmeumesvuvie. Boioenume
OCHOBHYI0 uacmb Kaxcoozo u3z Hux. Ilomnume, umo ece, umo cmoum 00
OCHOBHOU Yacmu, (Onpeodenaouwas Yacms omeeuaem Ha 60NPOC Kakou? uiu
yezo0?).

Cnoorcnoe cyuwjecmeumenbHoe = onpeoesaowds 4acms + 0CHO8HAs 4acmb.

Hausaufgabe = Haus + Aufgabe

(Oomawnee 3a0anue)

Der Erwebsbetrieb, der Handelsbetrieb, der Produktionsvorgang, die
Arbeitskraft, die Betriebsmittel, der Werbeplan, der Produktionsprozef3, das
Rechnungswesen, der Wirtschaftszweig, der GroB3betrieb, der Mittelbetrieb, der
Kleinbetrieb, der Wirtschaftszweig, der Industriebetrieb, der Handelsbetrieb, der
Bankbetrieb, der Verkehrsbetrieb.

Ynpasicnenue 5. llpouumaiime u nepesedume cnogocouemanus
. den Ablauf regeln

. den technischen Produktionsvorgang abstimmen

. die Betriebe unterscheiden

. das glinstige Verhiltnis vom Aufwand und Ertrag

. Betriebsmittel einsetzen

. Endprodukte oder Teilprodukte herstellen

. aus einer Reihe Teilpldnen bestehen

. die Wirtschaftlichkeit des Produktionsprozesses kontrollieren

0N DN~ W~

Ynpasicnenue 6. Onpedenume gpopmy ckazyemoczo. Ilepeseoume npeono-
HCEHUS CO CMPAOAMENbHBIM 3A71020M.

1. Der technische Produktionsvorgang wird rationell gestaltet werden.

2. Die Betriebsfiihrung ist fiir diesen rationellen Einsatz verantwortlich.

3. Es werden jetzt die Teilplane besprochen.

4. Er ist im betrieblichen Rechnungswesen tétig.

5. Die Produktion wird im Mai aufgenommen.

6. Quantitativ kann man die Betriebe als Grof3-, Mittel- und Kleinbetriebe
beschreiben.

Ynpasicnenue 7. Ilepesedoume npeonosrcenusn, odpauias e6HUManue Ha
nepeeoo npeonozoe «vony, «durchy, «mity.

1. Die technischen Vorginge werden von den Fachleuten abgestimmt.

2. Die Arbeit wird von der Betriebsfiihrung koordiniert.

3. Die Endprodukte sind mit dem geringsten Aufwand von der Arbeitskraft
hergestellt.

4. Viele Arbeitsvorgange werden durch den Plan festgelegt.
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Ynpasicnenue 8. Ilepeeeoume mexcm. Haiioume, umo zoeopumcsa 6
mexkcme 00 omeemcmeeHHOCmMU pPYKoeoocmea npeonpusamus. O3acnasvome
mexcm.

Text

Der Betrieb ist die organisatorisch-technische Wirtschaftseinheit, die der
Produktion von Giitern oder Dienstleistungen dient; zu unterscheiden sind
Versorgungs- und Erwerbsbetriebe. Quantitativ kann man die Betriebe als Grof3-
, Mittel- und Kleinbetriebe beschreiben. Nach dem Kriterium des
Wirtschaftszweiges unterscheidet man Industrie-, Handels-, Bank-, Verkehrs-
und sonstige Dienstleistungsbetriebe.

Der technische Produktionsvorgang, d.h. der Einsatz von Arbeitskraft,
Maschinen, Werkzeugen und Rohstoffen, muf3 rationell aufeinander abgestimmt
werden, damit das giinstigste Verhiltnis von Aufwand und Ertrag erreicht wird.
Fiir diesen rationellen Einsatz aller Produktionsfaktoren ist die Betriebsfithrung,
die sogenannte «leitende Arbeit», verantwortlich. Sie hat die Aufgabe, die
«ausfithrende Arbeit», also die Arbeit in Biiros und an den Werkpliatzen, sowie
die zur Produktion gehorigen Betriebsmittel (Maschinen, Anlagen, Gebédude,
Werkstoffe so koordiniert einzusetzen, dal die End- oder Teilprodukte mit dem
geringsten Aufwand hergestellt werden.

Der betriebliche Produktionsproze3 unterliegt der Planung, in der Absatz,
Herstellung, Beschaffung, Finanzierung und Erfolg zahlenméBig im voraus
festgelegt und dem betrieblichen Handeln als Norm vorgegeben werden. Dieser
Gesamtplan besteht aus einer Reihe von aufeinander abgestimmten Teilplénen,
z. B. dem Absatz-, dem Produktions-, dem Finanzierungs-, dem Kosten- oder
auch dem Werbeplan.

Den Ablauf der fiir die gesamte betriebliche Titigkeit notwendigen
Aufgaben regelt die Organisation. Sie legt fest, welche Stellen innerhalb des
Betriebs fiir die einzelnen Aufgaben zustiandig sind. Die Wirtschaftlichkeit des
Produktionsprozesses wird durch das betriebliche Rechnungswesen, das
Kalkulation, Buchfiihrung und Statistik umfaflt, stindig kontrolliert. Die Soll-
Zahlen der Pline werden nach Ablauf der Planperiode den Ist-Zahlen
gegeniibergestellt und die sich ergebenden Abweichungen analysiert.

YiupakHeHUus K TEKCTYy

Ynpasicnenue 1. Ilpocmompume mekcm ewie paz u Haioume
npeonosicenue, KOMmopoe He cOOMEemcmeyem co0ePHCAHuIo meKcma.

1. Die Finanzierung des Projekts ist koordieniert.

2. Der technische Produktionsvorgang muf rationell gestaltet werden.

3. Die Betriebsfiihrung ist fiir diesen nationellen Einsatz verantwortlich.

4. Der Betrieb ist die organisatorisch-technische Wirtschaftseinheit.

5. Die Betriebsmittel miissen rationell eingesetzt werden

6. Die Soll-und Ist-Zahlen werden analysiert.
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Ynpasicnenue 2. Omeemome na eonpocwi:

1. Welche Betriebsformen unterscheidet man?

2. Wie erreicht ein Betrieb ein giinstiges Verhidltnis von Ertrag und
Aufwand?

3. Erkldren Sie die Begriffe leitende Arbeit und ausfiihrende Arbeit?

4. Was sind Betriebsmittel?

5. Welche Bedeutung kommt der Planung in einem Betrieb zu?

Ynpasicnenue 3. O6vacnume mepmunni:
Klein-; Mittel- ; Grof3betrieb.

Ynpaowcnenue 4. 3akonuume npeonoscenue:
Zu den Versorgungsbetrieben gehdren. ..

Ynpasicnenue 5. llepeseoume 6e3 nomowyu cnoeap:

1. Zu diesem Gebiet sind Klein — und Mittelbetriebe angesiedelt.

2. Die Aufgabe der Kontrolle ist es, die Soll-und Ist-Zahlen Werte zu
vergleichen.

3. Die Betriebsmittel miissen rationell eingesetzt werden.

4. Teilprodukte sollen mit dem geringsten Aufwand hergestellt.

5. Den Ablauf regelt die Organisation d.h. die Abteilung, die die
Zustandigkeiten der einzenlen Stellen definiert.

6. Der Gesamtplan besteht aus einer Reihe vonaufeinander abgestimmten
Teilplinen z.B. dem Absatz-, dem Produktions-, dem Finanzierungs, dem
Kosten — oder auch dem Werbeplan.

Ynpaowcnenue 6. llpouumaiime. Ioiimume paznuyy mepmunos «Betrieby
und «Unternehmung

Ein Betrieb ist eine planméBig organisierte, einzelwirtschaftliche Einheit. Er
stellt eine Kombination der betrieblichen Produktionsfaktoren Arbeit,
Betriebsmittel und Werkstoffe dar. Er hat das Ziel, Sachgiiter zu produzieren
und Dienstleistungen bereitzustellen.

Die Betriebe des marktwirtschaftlichen Systems bezeichnet man als
Unternehmungen. Der Begriff Unternehmung ist demnach enger als der Begriff
Betrieb. Der Begriff Unternehmung ist gleichbedeutend mit dem Begriff
Unternehmen.

Ynpasicnenue 7. Ilpeocmagome cebe, umo vl Oecedyeme ¢ npeocmagu-
menem uzeecmnoii Qupmul. Ilounmepecyiimece npodykuyueii @upmot u
YuCca10M compyoHUKoe.

Dr. Joachim Funk Bern Pischertsrieder
Vorsitzender des Vorstands Vorsitzender des Vorstands
des Mannesmann AG der BMW AG
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Branche Automobilindustrie Branchen Maschinenbau,
Umsatz ca 30 Mrd DM Elektrontechnik,
Mitarbeiter tiber 74000 Telekommunikation,
Handels Umsatz ca 28 Mrd DM
Mitarbeiter ca 137000

Bam MoryT moMous ClIeyroIiue BOIMPOCUTEIIbHBIC TPESIIOKCHUS U OTBETHI.
1. Wie heif3t die Firma?

2. In welchen Branchen ist die Firma titig?

3. Wie hoch ist der Umsatz von [BMW] / Was ist Ihr Jahresumsatz?

4. Wieviel Mitarbeiter hat die Fa?

5. Ist Thre Firma Klein-, Mittel- oder Grof3betrieb?

Der Umsatz betragt circa ... Mrd. Euro.

Wir haben einen Umsatz von tiber ...

Unser Umsatz liegt zwischen ... und ... Mrd. Euro.
Wir beschiftigen ungefdhr ... Mitarbeiter.

Wir haben rund etwa ... Beschiftigte.

Ynpasicnenue 8. Cocmaevme pacckas, ucnoniv3ya ciedyrouiue 60npocol:
1. Was sind die wichtigsten Wirtschaftszweige in Threm Land?

2. Wie heiBen die groften Firmen in diesen Zweigen?

3. Was fiir Produkte bzw. Dienstleitungen bieten sie an?

LEKTION 2. Produktionsfaktoren

Vokabeln zum Thema:

vorkommen — BCTpe4aThCsl B IPUPOJIC;

der Gebrauch — ynorpebienue, ucnonb3oBaHue, IpUMEHEHHE;
nutzbar — NpUroIHbIN, MOJE3HbIN;

die Deckung — nokpeiTue;

die Volkswirtschaft — HanmonaipHast YJKOHOMHKA,
genugen — yJ0BJIETBOPATh, XBaTaTh;

ermdoglichen — coneiicTBOBaTS;

das Werkzeug — mHCTpYyMEHT;

der Werkstoff — cbipnsé, MaTepuai;

das Wirtschaften — xo3siicTBoBanue;

Know-how — Hoy-xay;

ausrichten auf A — BeIpaBHUBATb.
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JIeKcmco-rpaMMaaneCKne YHpa)KHCHUSA

Ynpaowcnenue 1. Onpedenume, uem 8wvIparxzceHo cKazyemoe 6 Npeono-
HCEHUAX; nepeseoumne npeodioHceHusn:

1. Der Plan kann in 10 Monaten erfiillt werden.

2. Die Versuche sollen in unserem Laboratorium durchgefiihrt werden.

3 Die Probleme der neuen Stoffe, die von den Wissenschaftlern geldst
werden muBlten, waren sehr kompliziert.

4 Im vorigen Jahr sollte die Erzeugung von Fernsehapparatur bedeutend
gesteigert werden.

Ynpaowcnenue 2. Kakoe nemeykoe npeonosicenue 3KeueaneHmHo OGHHOMY
pycckomy:

1. B Hameii o6sactv ObLT IOCTPOEH HOBBIN 3aBO/I.

a) In unserem Gebiet ist ein neues Werk errichtet.

b) In unserem Gebiet ist ein neues Werk errichtet worden.

c¢) In unserem Gebiet kann ein neues Werk errichtet werden.

2. Ha Hamrem 3aBojie CKOHCTPYHPOBaHbBI HOBBIE aBTOMOOWITH.
a) In unserem Werk wurden neue Kraftfahrzeuge konstruiert.
b) In unserem Werk sind neue Kraftfahrzeuge konstruiert.

¢) In unserem Werk waren neue Kraftfahrzeuge konstruiert.

3. Bce aBTOMOOMIM M3rOTOBJIEHBI HA KOHBEHEpE.

a) Alle Fahrzeuge werden auf dem FlieBband hergestellt.

b) Alle Fahrzeuge konnen auf dem FlieBband hergestellt werden.
c¢) Alle Fahrzeuge sind auf dem FlieBband hergestellt.

Ynpaoswcnenue 3. Ilepesedoume nucomenno, oopawiasa enHumanue Ha gopmy
naccuea.

1. Da im Verbrennungsmotor viele Teile aufeinander gleiten, miissen diese
Teile geschmiert werden.

2. Ein Kraftwagen ist zum Befordern von Personen oder Lasten auf
schienenlosen Wegen bestimmt.

3. An der Ziindkerze wird das Gemisch im erforderlichen Augenblick durch
einen liberspringenden Funken zur Entziindung gebracht.

4. Zum Antrieb von Kraftfahrzeugen sind seit Jahren iiberwiegend
Verbrennungsmotoren verwendet worden.

5. In der BRD sind gute Erfolge auf dem Gebiet des Kraftfahrzeugbaus
erzielt.

5. Die Qualitét der Produktion kann bedeutend verbessert werden.
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Ynpaoicnenue 4. Ilepeeeoume npeonosicenusn c Infinitiv Passiv.
1. Die Ausbildung kann nicht grenzlos ausgedehnt werden.
2. Die Weiterbildung muB3 aus dem Verkehrsunfallgeschehen abgeleitet

werden.

3. Die ermittelten Daten konnen analysiert werden.
4. Die Neukonstruktionen konnen wirksam und effektiv angewendet

werden.

5. Die Sitze miissen stabil befestigt werden.
6. Die Entfeuchtung der Scheiben mufl durch die Heizung gewihrleistet

werden.

Ynpasxicnenue 5. Iloobepume k nemeykum cinoeam pycckuil angagum.

1) beide; 1) HEOOXOAMMBIIA;

2) die Herstellung; 2) HaceneHue;

3) die Lehre; 3) UCTIONB30BATh;

4) die Zeitung; 4) ToBap;

5) die Wirtschaft; 5) chIpbe, MaTepHUabl;

6) der Bedarf; 6) cpeacTBa MPOU3BOJICTBRA;
7) herstellen; 7) ynydlieHue;

8) die Giiter; 8) mpuMeHEeHHE;

9) die Deckung; 9) noTpeGHOCTD;

10) der Werkstoff; 10) uzroraBnuBaTh, IPOU3BO/IUTH;
11) nutzbar; 11) mone3Hbli;

12) der Einsatz; 12) nokpeITHE;

13) der Produktion; 13) npou3BoCTBO;

14) die Betriebsmittel; 14) o0a;

15) benutzen; 15) uzrorosineHue;

16) die Verbesserung; 16) yuenue;

17) notwendig; 17) pykoBOACTBO;

18) die Tatsache; 18) skOoHOMUKA;

19) bedeutend; 19) daxr;

20) die Bevolkerung. 20) 3HAYUTEITHHBIMH.

Ynpasicuenue 6. Oopaszyiime om cywiecmeumenwvnuix 2nazonsl. Ilepege-
oume ux.

Muster: der Einsatz — einsetzen.

die Herstellung, die Bezeichnung, die Unterscheidung; die Befriedigung, die
Verbesserung, die Entwicklung.

Ynpasicuenue 7. Coeounume nonapno:
Befriedigen, Produktionsgiiter, herstellen, Betriebsmittel und Werkstoffe,
bereitstellen, produzieren, Giiter und Dienstleistungen, durch menschliches
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Know-how verbessern, Waren, Giiter, rationell einsetzen, den Bedarf an
Konsumgtitern.

Ynpasicnenue 8. Coomnecume cnedyrowgue npumepwt (cieea) c coomeem-
CMEYyIWUMU nOHAmMuUAMU (Cnpasa)

leitende / dispositive Arbeit + ausfiihrende / objektbezogene Arbeit =
menschliche Arbeitsleistungen

Arbeitsleistung einer Sekretédrin dispositive Arbeit
Telephon

Fabrikhalle objektbezogene Arbeit
Eisen

Betriebsfithrung Betriebsmittel

Fleisch

Geschirr Werkstoffe

Ynpasicnenue 9. Oopaszyiime pacnpocmpanennvie onpeoeenusn u3 onpe-
oenumebHblX NPUOAMOUHBIX NPEOSIOHCEHUTL NO 00PA3UY:

Beispiel: der Verbrauch, der entscheidet

der entscheidende Verbrauch

1. Rohstoffe, die in der Natur vorkommen.

2. Giiter, die zur Deckung unseres Bedarf produziert werden.

3. Werkzeuge, die die Arbeit erleichtern.

4. Produktionsgiiter, die rationell eingesetzt werden miissen.

5. die Verbesserung, die vom Bildungsstand abhingt.

6. Die Rohstoffe, die die Natur liefert.

7. Verkehrsverbindungen, die liber die Standortwahl entscheiden.

Ynpasicnenue 10. Ilepesedume mekc u 00vacHume, Ymo HeOOX00UMO 0114
npouszeoocmea mosapos. Q3zaznassme meKkcm.
Text

Erst durch menschliche Arbeit konnen Rohstoffe, die in der Natur
vorkommen, fiir unseren Gebrauch nutzbar gemacht werden. Ebenso miissen
alle Waren zur Deckung unseres Bedarfs unter Einsatz menschlicher Arbeit
hergestellt werden.

Die beiden Disziplinen der Wirtschaftswissenschaft -Volks- und
Betriebswirtschaftslehre — benutzen verschiedene Terminologien, um die
Faktoren zu beschreiben, die fiir die Produktion von Giitern notwendig sind.

Arbeit und Boden sind zwei Produktionsfaktoren, aber sie allein geniigen
zur Giitererzeugung nicht. Der Mensch braucht dariiber hinaus technische und
maschinelle Hilfsmittel, die ihm die Herstellung von Konsumgiitern
ermoOglichen. Diese Werkzeuge und Maschinen bilden den Produktionsfaktor
Kapital.
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Weiterhin werden Arbeit und Boden als originidre Produktionsfaktoren und
das Kapital ein produziertes Produktionsmittel — als derivativer
Produktionsfaktor bezeichnet.

In der Betriebswirtschaftslehre gibt es die Unterscheidung von vier
Produktionsfaktoren: Arbeit, Werkstoffe (Material, Energiestoffe, Hilfsmittel
usw., Betriebsmittel (Anlagen, Maschinen, Werkzeug, Transportmittel usw. und
Betriebsfiihrung (Leitung, Planung, Organisation und Kontrolle .

Grundidee des Wirtschaftens ist die Tatsache, dal die Produktivgiiter
(Betriebsmittel und Werkstoffe rationell eingesetzt werden miissen, um den
wachsenden Bedarf an Konsumgiitern der modernen Industriegesellschaft
befriedigen zu konnen.

Da zur Verbesserung der Produktivgiiter menschliches Know-how nétig ist,
spielt auch eine auf dieses Ziel ausgerichtete Ausbildung des Menschen eine
wichtige Rolle. Der Wissensstand ist folglich ein bedeutender Faktor fiir die
technische

Entwicklung, fiir die Bereitstellung von Giitern und Dienstleistungen und
somit auch fiir den Lebensstandard der Bevolkerung eines Landes.

YupakHeHUs K TEKCTYy

Ynpasicnenue 1. Kaxue npeonosricenusn ne coomeemcmeyrom cooepica-
HU10 mexcma?

1. Die menschliche Arbeitsleitung im Betrieb 146t sich in dispositive Arbeit
und ausfithrende Arbeit unterteilen.

2. Die Elementarfaktoren im betrieblichen ProduktionsprozeB sind
Betriebsmittel, Werkstoffe, und ausfiihrende Arbeit.

3. Der Mensch braucht dariiber hinaus technische und maschienlle
Hilfsmittel, die ihm die Herstellung von Konsumgiitern ermoglichen.

4. Betriebsstoffe werden bei der Produktion verbraucht, gehen aber nicht in
das Fabrikat ein.

5. Betrieb ist eine planméaBig organisierte, einzelwirtschaftliche Einheit.

Ynpasicnenue 2. Omeemome na 6onpocvt no mexcmy.

1. Welche Produktionsfaktoren kdnnen Sie nennen?

2. Was ist unter einem origindren und einem derivativen Produktionsfaktor
zu verstehen?

3. Was stellen Sie sich unter den angefiihrten Begriffen der Betriebsfithrung
vor?

a) Leitung

b) Planung

c¢) Organisation

d) Kontrolle
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4. Was sind Konsumgiiter? Welcher Begriff mit gleicher Bedeutung kann
auch verwendet werden? Nennen Sie einige Beispiele fiir Konsumgiiter?
5. Was sind Produktivgiiter im Vergleich zu Konsumgiitern?

Ynpasxxcuenue 3. Hazoeume npouzeoocmeennvie pakmopwl, ynomunas-
uiuecs 6 mexkcme.

Ynpasicnenue 4. Ilpouumaiime mexkcm u omeemovme HaA 60NPOC, BblHe-
CeHHDbLU 6 3a271asue.
Was sind Werkstoffe?

Werkstoffe sind Rohstoffe, Halb- und Fertigerzeugnisse, die als Ausgangs-
und Grundstoffe der Herstellung von Erzeugnissen dienen.

Die Unterscheidung zwischen Rohstoffen, Betriebsstoffen und Hilfsstoffen
ist folgende:

— Rohstoffe werden Hauptbestandteile der Fertigfabrikate,

— Betriebsstoffe sind Stoffe, die bei der Produktion verbraucht werden und
nicht Bestandteile der Fertigprodukte werden,

Hilfsstoffe sind Stoffe, die Bestandteile der Fertigungfabrikate werden, aber
den Charakter des Produktes nicht bestimmen.

Ynpasxicnenue 5. Hazoeume knaccugpukayuro mamepuanos, npeooiicen-
HYI0 6 meKcme.

LEKTION 3. Unternehmensformen

Vokabeln zum Thema:

der Unternehmer — nmpeanpuHuMarens;

das Unternehmen, die Unternehmung — npeanpustue, nemno;

der Wirtschaftsplan — sxoHOMUYeCKuU TUTaH;

das Risiko, Risiken — puck;

die Firma — ¢pupwma;

die Rechnungsform — ¢hopma yuera;

das Einzelunternehmen — eauHonu4yHoe npeanpusTue;

die Personengesellschaft — npennpustie, 00beuHSAIONIEE HECKOJIBKUX JIHII;

die Genossenschaft — ToBapuiiecTBo, apTesb, KOONepaTuB;

das Geschiftsvermogen — kanutan (MMyIIECTBO MPEINPUATHS;

das Privatvermogen — 4aCTHBIN KanuTa,

der Geselleschafter — kommanboH;

das Recht — nmpaBo;

der Kommanditist — kKoMMaHAMCT, KOMIAHLOH (OTBEYANOIIMA TO 00s3a-
TEJIHCTBAM TOBAPHINECTBA TOJIHKO CBOMM BKIIAJIOM;
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der Komplementir — koMrieMeHTapuii;

die Kapitaleinlage — noneBoe yyactue B (AKUMOHEPHOM KalUTAJIE;

die Beteiligung — 1.yuyactue, 2. KOIMYECTBO MANUIIUKOB;

der Geldgeber — Bki1amuuk;

der Aktionér — akirionep;

die Dividende — nuBuaeH;

der Vorstand — npaBiieHre aKITMOHEPHOTO OOIIECTBA;

der Aufsichtsrat — Habmro1aTeIbHBIN COBET (AKIIMOHEPHOTO OOIIECTBA);
die Belegschaft — 1.mepconain, 2.4ucneHHOCTh MEPCOHANA;

der Jahresabschlul} — xoHeI X035HCTBEHHOTO r0/1a;

der Geschéftsfithrer — pykoBoauTenp;

bezeichnen — 0003HavaTh;

einen Gewinn erzielen — gocTurate npuOHLIH;

haften — oTBeuaTs;

riskieren — puckoBaTh;

iiberwachen — KOHTPOJIUPOBATH, CIAEAUTH 32 BHIMOJHEHUEM YET0-1100;
verdffentlichen — omyG1ukoBBIBaTH;

auf eigenes Risiko — Ha COOCTBEHHBIN PHUCK;

Rechtsform — mpaBoBas (topuanueckas) dhopma.

JlekcuKo-rpaMMaTHyYecKe YpasKHeHust

Ynpasicnenue 1. Ilepeseoume cnedywuwiue couemanus, oopamume 6HuU-

Mmanue Ha paznuyue 6 3navenuu npuuacmus I u I1:

1) der fragende Student, die gefragten Studenten;

2) die sich vorbereitenden Studenten, der vorbereitete Vortrag;

3) die schreibenden Kinder, die geschriebene Arbeit;

4) die lesende Studentin, die gelesene Zeitschrift;

5) der ankommende Zug, der angekommene Zug;

6) der sich entwickelnde Industriezweig, der hochentwickelte

Industriezweig;

7. die vorbeifahrenden Autos, die vorbeigefahrenen Autos;
8. der sich vermindernde Verkehrsstrom, die verminderte Zahl der Autos.

Ynpasxicuenue 2. Ilepedenaiime npeonoscenusn ¢ cocmasHvlM CKaA3yemvim

6 C1060COUEemMAHUsA NO 00pa3yy:

Die Arbeit ist angefangen — paboma nauama.
Die angefangene Arbeit — nauamas paboma.
1. Das Ziel ist erreicht. 2. Die Arbeit ist forgesetzt. 3. Der Brief ist erhalten.

4. Die Zeitung ist gebracht. 5. Der Wohnbezirk ist entstanden.
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Ynpasicnenue 3. Ilepeseoume npeonosrcenus, yuumoléan pasHuuy 6 nepe-
600e npuuacmus I u Il:
1. Die lesenden Studenten saflen im Lesesaal.
. Der geschriebene Brief lag auf dem Tisch.
. Die gestellte Frage ist fiir die weitere Entwicklung der Technik wichtig.
. In der Versammlung sprach man iiber die gesammelte Erfahrung.
. Die anwendende Methode ist von unseren Ingenieuren ausgearbeitet.
. Die Qualitét der herstellenden Erzeugnisse wird viel besser sein.
. Das eingefiihrte Verfahren wird zur Erhohung der Produktivitét fiihren.

NN B WIN

Ynpaosicnenue 4. Yrkasicume, kakum npuuacmuem evipariceno onpeoeiie-
Hue 6 cnedyruux couemanuax. Hazoeume cnosa, nosacuawwue npuuacmaue,
nepeeeoume:

1. Der aus Moskau kommende Zug.

. Das sich stindig erweiternde Werk.

. Eine die Montagearbeiten durchfiihrende Brigade.

. Alle im Werk hergestellten Bauteile.

. Die fiir jeden Fahrzeugtyp vorgeschriebene Hochstgeschwindigkeit.
. Die in den Wohngebieten fortsetzenden Untersuchungen.

. Die an der Peripherie angelegten Parkplitze.

~N NN W

Ynpasicnenue 5. Onpedenume, Kk KAKOMy €108y OMHOCUMCA PACHPOCMPA-
HenHoe onpedenenue. Ilepeseoume:

1. Das heute im Automobilbau anwendende Verfahren gestattet es, die
Montagezeit zu verkiirzen.

2. Die Kraftiibertragung iibertrdgt die vom Motor erzeugte Kraft aus die
Antriebsrider.

3. Die von dem Forschungsinstitut ausgearbeiteten Grundlagen fiir die
Automatisierung der Produktion werden weiter entwickelt.

4. Die von unseren Konstrukteuren entwickelten Kraftfahrzeugtypen werden
allen Anforderungen entsprechen.

5. Die frither von Hand durchgefiihrten Arbeiten werden jetzt mechanisiert.

6. Die bei der Verbrennung im Motor entstchende Wirme wird in
mechanische Arbeit umgewandelt.

Ynpasicnenue 6. Ilepeseoume cnedyrouwjue npeonoriceHus RUCbMEHHO.
Yumume, umo npu cywecmeumenvHom Kpome pacnpocmpaneHHo20 onpe-
0elleHUA UMEIOMCA MAaKIHce npocmole:

1. Der von den Studenten mit groBem Interesse gelesene neue Roman des
deutschen Schriftstellers wurde auf der Leserkonferenz besprochen.

2. Die alljahrlich aus den verschiedenen Liandern ankommenden zahlreichen
Teilnehmer der Leipziger Messe konnen hier die FErfolge der Industrie
kennenlernen.
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3.Die bei diesem Versuch angewandte neue Priifmethode der
Verbrennungsmo-toren ist von unseren Mitarbeitern geschaffen worden.

4. In neuster Zeit findet die im Atom enthaltene gewaltige Energie
praktische Anwendung fiir friedliche Zwecke.

5. Die in den Rechenmaschinen verwendete Form der Information ist
universell.

6. Das erste in der Sowjetunion gebaute Atomkraftwerk der Welt hatte eine
Leistung von 5000 Kilowatt.

7.Das Experiment hat fiir viele an verschiedenen Problemen des
Kraftstoffes arbeitende Chemiker unseres Entwicklungslaboratoriums eine grof3e
Bedeutung.

Ynpaosicnenue 7. Ilpouumaiime, nazoeume pycckue IK6UGAICHMbL:
die juristische Form, das Risiko, riskieren, die Firma, die Kapitalsumme, der
Aktionér, die Dividende.

Ynpasxcuenue 8. Iloodepume Kk Hemeukum cnoeam pyccKue IKeueaeH-
mol:

1) sich beteiligen 1) PKOHOMHYECKOE EUHCTBO
2) die Gesellschaft 2) npuObLIL

3) die Versammlung 3) noHATHeE, ONpeaeICHUE

4) der Begriff 4) B pazmepe

5) das Unternehmen 5) 00s13aHHOCTD

6) die Wirtschaftseinheit 6) BKJIATIUK

7) unterscheiden 7) mpennpusTue

8) die Verantwortung 8) pa3nmuath

9) der Gewinn 9) OTBETCTBEHHOCTH

10) in Hohe 10) nmpaBnenue

11) die Pflicht 11) yucras npuObLIL

12) der Geldgeber 12) mpuMeHsITh, UCIIOJIb30BATh
13) der Reingewinn 13) pacnioarath

14) der Manager 14) menemxep

15) verfiigen 15) oGmiecTBO

16) der Vorstand 16) cobpanme

17) einsetzen 17) cpenuuii

18) mittler 18) yuacTBOBaThH

Ynpaowcnenue 9. Oopazyiime om 2nazonoe cywiecmeumelvnuie ¢ cyghpuk-
com —ung. Ilepeseoume:

Obpasey: erzihlen — die Erzdhlung.

Bezeichnen, erzielen, verantworten, haften, beteiligen, leiten, verfiigen,
entscheiden.
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Ynpaoiwcnenue 10. Ilepeseoume:

die juristische Form

auf eigenes Risiko arbeiten

nach eigenem Wirtschaftsplan arbeiten

einen Gewinn erzielen

der Organisatorisch-technische Apparat

die unterschiedliche Rechtsformen der Unternehmungen
der alleinige Eigentiimer einer Firma

die volle Verantwortung fiir den Betrieb tragen

alle wesentlichen geschéftlichen Entscheidungen treffen
mit dem Geschéftsvermogen haften

mit dem Privatvermdgen haften

die gleicnen Rechte und Pflichten haben

in Hohe seiner Kapitaleinlage haften

ein Recht auf einen Anteil am Reingewinn haben

iiber das notige Wissen und Konnen verfiigen

einen Ubergang von Personengesellschaft zur Kapitalgesellschaft darstellen.

Ynpasicnenue 11. Cocmagvme npeodnosrcenus, packpvlé CKOOKuU:

Beispiel: Ein Unternehmen kann mehrere Betriebe umfassen (gehoren)

Zu einem Unternehmen konnen mehrere Betriebe gehoren

1. Eine Unterscheidung der Unternehmen erfolgt nach ihrer Rechtsform
(sich unterscheiden nach).

2. Der Alleineigentiimer ist unbeschrénkt haftbar (haften .

3. Der stille Teilhaber trigt seine Haftung fiir Verluste (haften fiir .

4. Der Aufsichtsrat hat die Aufgabe, die Geschéftsleitung zu iiberwachen
(miissen).

5. Die GmbH hat Ahnlichkeit mit der AG (ihneln).

Ynpasicnenue 12. Ilpoumume mexcm. Ioiimume paznuuue wpuouiecKux
dopm npeonpuamuii
Unternehmensformen

Mit dem Begriff «Unternehmen» (bzw. «Unternehmung» bezeichnet man
die juristische Form einer Wirtschaftseinheit, die nach eigenem Wirtschaftsplan
und auf eigenes Risiko arbeitet, mit der Absicht, einen Gewinn zu erzielen.
Davon zu unterscheiden ist der «Betrieby, der organisatorisch-technische Apparat
eines Unternehmens. Die «Firmay ist lediglich der Name der Unternehmung.

Es gibt unterschiedliche Rechtsformen der Unternehmungen, man
unterscheidet: Einzelunternehmen, Personengesellschaften, Kapitalgesellschaften
und Genossenschaften.

Der «Einzelunternehmer» ist der alleinige Eigentiimer einer Firma. Er tragt
die volle Verantwortung fiir den Betrieb, trifft alle wesentlichen geschéftlichen
Entscheidungen selbst und haftet nicht nur mit dem Geschiftsvermogen,
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sondern auch mit seinem gesamten Privatvermogen. Der erzielte Gewinn gehort
thm allein.

In einer «offenen Handelsgesellschafty (OHG haben sich zwei oder mehr
Personen (Gesellschafter zum Betrieb einer gemeinsamen Firma zusam-
mengeschlossen. Dabei haben alle Gesellschafter die gleichen Rechte und
Pflichten und haften z.B. auch mit ihrem Privatvermogen. Im Gegensatz dazu
sind bei einer «Kommanditgesellschafty (KG nicht alle Gesellschafter
unbeschriankt haftbar. Hier unterscheidet man zwischen dem «Komplementéry,
der voll haftet und dem «Kommanditisten», der nur in HoOhe seiner
Kapitaleinlage haftet und nicht an der Geschéftsfithrung beteiligt ist.

Durch die Form der «Aktiengesellschafty (AG ist es moglich, auch grofere
Kapitalsummen, wie sie fiir die Massenproduktion nétig sind,
zusammenzubekommen. Dies geschieht durch die Beteiligung einer groBen Zahl
von Geldgebern, den sog. «Aktiondren», die lediglich ihre Einlage riskieren, die
aber auch ein Recht auf einen Anteil am Reingewinn (Dividende haben. Die
Leitung einer solchen Kapitalgesellschaft wird einen «Vorstand» {iibertragen,
d.h. Managern, die zwar liber das notige Wissen und Koénnen verfiigen, die aber
nicht finanziell am Unternehmen beteiligt sein miissen. Der Vorstand einer AG
wird durch den «Aufsichtsraty eingesetzt und {iberwacht. Dieses
Kontrollgremium wird zum Teil von der «Hauptversammlung» der Aktionére,
zum andcren Teil von der Belegschaft des Unternehmens gewéhlt.

Der JahresabschluB einer AG (Gewinn- und Verlustrechnung mul3
verdffentlicht werden.

Die «Gesellschaft mit beschrinkter Haftung» (GmbH stellt einen Ubergang
von der Personengesellschaft zur Kapitalgesellschaft dar, sie kommt meistens
als Rechtsform kleinerer und mittlerer Unternehmen vor. lhre Gesellschafter
haften nur bis zur Hohe ihrer Einlagen. Sie bestellen die Geschiftsfiihrer, die
haufig die Gesellschafter selbst sind. Ein Aufsichtsrat ist nur bei einer GmbH
mit, iiber 500 Arbeitsnehmern vorgeschrieben. Es besteht keine
Publikationspflicht wie bei der AG.

YupaxxHeHUsl K TEKCTY

Ynpasicnenue 1. Haitoume 6 mexcme mecma, z0e 2060pumcsa 0 pasiu-
YUAX MeHCOY MEPMUHAMU:

1. Betrieb und Firma;

2. den Komlementir und Kommanditisten .

Ynpasicnenue 2. /laiime onpeodenenun mepmunam:
juristische Person, Manager, Geschéftsfiiher, Aufsichtsrat.

Ynpasicnenue 3. Omeemvme na éonpocwt kK mekcmy:
1. Welche der Gesellschaften sind Personen, welche Kapitalgesellschaften?
2. Mit welchem Vermogen haftet ein Einzelunternehmer?
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3. Aus wieviel Personen (Gesellschaften besteht eine OHG?

4. Wie heillen die Gesellschafter einer KG?

5. Was ist ein Aktionar?

6. Von wem wird der Aufsichtsrat einer AG gewihlt?

7. Wie heil3en die Leiter einer GmbH?

8. Was macht den besonderen Status der Genossenschaften aus?

Ynpasicnenue 4. Hazosume cyujecmeenHvle NPU3HAKU:
«GmbH», «AG».

Ynpasicnenue 5. Hazoeume paznuuus mexicoy OHG u KG.

Ynpasicnenue 6. Ilpouumaitme ouanozu. Ilonvimaiimecv npouzeecmu
00UH U3 HUX.
1.
A — Guten Tag, meine Herren! Wie geht es [hnen?
B — Danke, sehr gut.
A —Wir mdchten Sie heute mit unserer Firma bekanntmachen. So wissen ja,
daB wir Personalcomputer, potrable Computer und Systeme herstellen.
B — Sagen Sie bitte, aus wieviel Abteilungen Thre Firma besteht?
A — Das Unternechmen besteht aus 5 Abteilungen: Produktion, Vertrieb,
Finanz und Pesonalabteilung. Die Manager leiten diese Abteilungen.
B — Danke schon.
2

A — Entschuldigung. Darf ich fragen?

B — Ja, bitte.

A — Sind Sie der Rechtsform nach eine Gesellschaft mit beschriankler
Haftung?

B — Genau. Wir gehoren zu Kapitalgesellschaften, wie die meisten in der
Bundesrepublik. Unsere Organe sind die Gesellschafterversamlung und die
Geschiftsfiihrung. Unser Geschéftsfiihrer ist Herr Hoffmann.

A — Besten Dank.

Ynpasicnenue 7. O6cyoume ¢ mosapuwiamu no cpynne:

1. Welche Unternehmensformen gibt es in Deutschland?

2. Welche Rechtsformen fiir Unternehmen kennen Sie aus IThrem
Heimatland?

3. Welche Entsprechungen zu OHG, AG, GmbH gibt es in Threm
Heimatland?

4. Existiert in Threr Heimat etwas, was den deutschen Genossenschaften
entspricht?
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LEKTION 4. Betriebliche Funktionen

Vokabeln zum Thema:
die Beschaffung — mpuoGperenue, obecnieuenue;
die Fertigung — u3rotoBnenue, mpou3BOACTBO;
der Aufgabenbereich — 1) kpyr 3agau,

2) cdepa 1esSTeIbHOCTH;
miiBig — 6ecrenbHbIN, Tpa3IHbIN;
streiten — CIIOPUTh, CCOPUTHCS;
erstellen — cocTaBisiTh, pazpabaThiBaTh;
die Betriebswirtschaft — skoHOMMKa 1 OpraHu3aIus MPOU3BOJICTBA;
zukomnen — NpUYUTATHCS, TPUXOAUTHCS;
die Rangordnung — nopsiaok, cyoopauHamus;
der Umfang — 00b&M, pa3mep, BEIHMUHNHA;
iiblich — 0OBIYHEII;
gegenseitig — B3aUMHBIN;
die Zielsetzung — mocTaHOBKA IIEJIH;
planvoll — mianomepHbiIif;
die Gesamtheit — COBOKyITHOCTb;
der Standort — MeCcTOITOJIOKCHHE;
die Ausstattung — o6opyaoBaHue, CHaOXKEHUE;
storungsfrei — 6ecriepe0oHBIN;
die Einhaltung — cobmtonenue;
die Lagerhaltung — cknaackoe x03siCTBO;
sich einblirgern — yKOpeHsITh;
das Sachvermogen — HeABM)KMMOE UMYIIIECTBO;
die Anlagen — MHBECTHIINH, KAaNTUTAJIbHBIC BIIOKCHUS,
die Ersatzteile — 3amacHble YacTH;
die FlieBfertigung — moTounoe mpou3BOACTBO;

Jlekcuko-rpaMmMaTuyeckue ynpaxHeHus

Ynpaowcnenue 1. Ilepeseoume npeonosrcenusn. Qopamume eéHumanue Ha
nepegoo MecmouMeHHbIX HApeYUil:
1. Worauf steht die Maschine? Sie steht auf einem festen Fundament.
Darauf stehen noch andere Gerite.
2. Wegegen protestierst du? Ich protestiere gegen deinen Plan. Unser Leiter
ist auch dagegen.
3. Woriiber hat Thnen der Lehrer erzahlt? Er hat uns tliber diese Ausstellung
erzdhlt. Die Erzdahlung dariiber war interessant.
4. Wofiir interessieren wir uns? Wir interessieren uns fiir Technik. Dafiir
interessieren sich viele Leute.
5. Worauf warten die Studenten? Sie warten auf den Anfang der Ver-
sammlung. Darauf warten sie schon 15 Minuten.
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Ynpasicnenue 2. llepeseoume eonpocumenvnvle npedioiHcenu:
1. Woran arbeiten Sie ?

2. Woran denken Sie ?

3. Woran nehmen Sie teil ?

4. Woran ist unsere Heimat reich ?

Ynpasicnenue 3. Ilocmasvme 80npocsl K 8bl0€1eHHBIM C108aM, YHOMpPe-
oue sonpocumenvuvie mecmoumennvle Hapeuus. Ilepeeeoume sonpocumens-
Hble NPeOIodHCeHUs HA PYCCKUTL A3bIK:

1. Unsere Universitit verfiigt iiber eine reiche Bibliothek.

2. Der Ingenieur ist durch seine Entdeckung bekannt.

3. Unser Land ist auf die Erfolge der Wissenschatftler stolz.

4. Das Orenburger Gebiet ist an Erdgasvorkommen reich.

5. Die Eltern freuen sich auf ihre Tochder.

6. Viele Wissenschaftler beschiftigen sich mit dem Problem des Umwelt-
schutzes.

Ynpasicnenue 4. Ilepesedoume mecmoumennvie Hapeyus 6 GyHKUuu Kop-
penama (OMHOCUMENbHO20 C/108A 8 2TIAGHOM NPEOIOHCEHUU):

1. Ich freue mich darauf, daf} du bald wieder nach Moskau kommst.

2. Er sprach dariiber, da3 man daran noch viel arbeiten muss.

3. Man storte thn bei der Arbeit dadurch, dass die ganze Zeit hin- und
hergegangen wurde.

4. Es geht darum, daB3 bei den Kernreaktionen eine grole Menge Energie
freigesetzt wird.

Ynpaowcnenue 5. Ilpouumaiime cnosa, ecnomnume ux pycckue IKeuea-
JICHMbL:

die Funktion, die Finanzierung, koordinieren, die Information, dominieren,
das System, die optimale Kombination, die Planung, die Strukturplanung, das
Marketing, die Analyse, die Investition, die Lizenzen und Patente, die Produkte.

Ynpasicnenue 6. Ilpouumaitme cnoxcnvie cywiecmeumenvhule. Ilepese-
oume. He 3a0vi6aiime, umo ocnosa cinoea cmoum 8 KOHUeE KaAxCO020 cyuie-
CMEUmMEIbHO20 U onpeoeiaen e2o poo.

die Marktforschung = der Markt pvinox + die Forschung — uccieoosanue

die Aufgabenbereiche, die Hauptfunktionen, die Hilfsfunktionen, die
Betriebswirtschaftslehre, die Fertigungsplanung, die Strukturplanung, die
Beschaffungsplanung, der Beschaffungsmarkt, die Absatzpolitik, der
Investitionsbereich, der Zahlungsbereich.
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Ynpasicnenue 7. Iloobepume Kk Hemeukum croeam pyccKkue 3IKeuea-

JICHMmbl?>

1) das Unternehmen

2) die Wirtschaftsfiihrung
3) die Herstellung

4) die Dienstleistungen

5) die Produktionsfaktoren
6) die Giitern

1) BeieHuEe YKOHOMUKHU

2) MpOU3BOACTBEHHBIC (PAKTOPHI
3) cpencTBa MpoOU3BOJICTBA

4) IpOTyKThHI

5) npennpustue

6) U3rOTOBJICHHE

7) festlegen 7) mponaxa

8) das Absatz 8) paznuyaTh

9) der Betriebsmittel 9) neHbru

10) die Entscheidung 10) pemenue

11) der Bereich 11) oTpacnb, 061acTh
12) der Begriff 12) ycraHaBiuBaTh, ONPEACIATh
13) der Verkauf 13) nonsitue

14) unterscheiden 14) cObIT

15) das Geld 15) ycnyru

16) die Ordnung 16) komuuecTBO

17) die Funktion 17) mopsimox

18) das Verfahren 18) nesiTenbHOCTH
19) die Menge 19) meTon

Ynpasicnenue 8. Haitoume npeonorcenun co cmpaoamenbHbiM 3a71020M.
Onpedenume spemennyio gpopmy, nepeseoume:

1. Die Zentralen betrieblichen Hauptfunktionen werden von einer Vielzahl
von Hilfsfunktionen unterstiitzt.

2. Die Giiter werden mit Geld bezahlt.

3. Die Unternehmen werden als allgemeiner Begriff dargestellt.

4. Fir den Bereich Absatz hat sich inzwischen der Begriff Marketing
eingebiirgert.

5. Das Ziel muf3 die storungsfreie Produktion und die Einhaltung von
Qualitatsstandards sein.

6. Samtliche Funktionen miissen vom Management koordiniert werden

Ynpasicnenue 9. Bcmaevme uwacmuuy «Zu» u 3anamyio mam, 20€ Imo
Heo0X00uMmo.

1. Ich kann heute nicht (kommen) .

2. Ich habe keine Zeit heute in die Bibliothek (gehen).

3. Bleiben Sie hier (wohnen) ?

4. Es ist sehr wichtig diese Arbeit bis Ende Juli (machen).

5. Warum soll ich diese Arbeit (machen)?

6. Er braucht nur die Rechnung (bezahlen).

7. Verkdufer und Kunden haben die Moglichkeit diirch Telefone und
Fernschreiber in Kontakt (treffen).
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Ynpasicnenue 10. Ilepeseoume npednorcenusn, oopawias 6HUMaHue Ha
MooanbHoe 3Hauenue koncmpykyuu haben ... zu + Infinitiv

1. Das Unternehmen muf} die Kosten fiir die Beschaffung der Arbeitskréfte
und Betriebsmittel decken.

2. Was kann unser Unternehmen heute auf dem Markt anbieten?

3. Auf dem Beschaffungsmarkt mull das Unternehmen mit den verfligbaren
Produktionsfaktoren rechnen.

4. In der Produktion haben die Unternehmen zwischen verschiedenen
technischen Moglichkeiten zu wéhlen.

5. Das Unternehmen hat nach dem wirtschaftlichen Prinzip einen mdéglichst
hohen Gewinn zu erzielen.

6. Beim FEinsatz neuer Verfahren haben die Unternehmen billigere Erzeugnisse
zu produzieren.

Ynpaoicnenue 11. Hainioume ¢ mekcme omeem Ha 60npoc, 4mo Jice
aenaemcs 3aoaveil npeonpuamun’

Betriebliche Funktionen

Als betriebliche Funktionen werden die verschiedenen Aufgabenbereiche in
einer Unternehmung angesehen, wobei man in Haupt- und Hilfsfiinktionen
unterscheiden kann. Die zentralen betrieblichen Hauptfunktionen Beschaffung,
Fertigung, Absatz und Finanzierung werden von einer Vielzahl von
Hilfsfunktionen unterstiitzt. Sdmtliche Funktionen miissen vom Management
koordiniert werden.

Es ist im Grunde miiBig, dariiber zu streiten, welcher der Funktionen im
Rahmen der allgemeinen Betriebswirtschaftslehre die grofite Bedeutung
zukommt, oder gar eine Rangordnung der Funktionen zu erstellen. Geht man
nach dem Anteil des Umfanges der Informationen in iiblichen Lehrbiichern, so
dominiert zumeist der Bereich der Fertigung, doch weist die moderne
Betriebswirtschaftslehre sehr nachdriicklich darauf hin, dafl im Rahmen der
Unternehmensaufgaben in einem  marktwirtschaftlichen  System  der
Absatzfunktion die Schliisselrolle zukommt und man heute geradezu von einer
marketingorientierten ~ Wirtschaftsfilhrung bzw. einem marktorientierten
Management sprechen muf3.

Sehr viel wichtiger als die Frage nach der Bedeutung ist die Frage des
Zusammenwirkens und der gegenseitigen Abhéngigkeit der Funktionen, kann
doch die unternehmerische Zielsetzung nur durch den planvollen, koordinierten
Einsatz der Gesamtheit aller Funktionen optimal erreicht werden.

Im folgenden werden die betrieblichen Hauptfunktionen Fertigung,
Beschaffung, Absatz und Finanzierung kurz definiert und beschrieben.

28



Fertigung

Fertigung ist die Herstellung von Sachgiitern oder die Bereitstellung von
Dienstleistungen. Ziel einer wirtschaftlichen Fertigungsplanung ist die optimale
Kombination der Produktionsfaktoren im Fertigungsprozef3 und die Erstellung
von verwertbaren Giitern fiir den Absatz. Die Fertigungsplanung beginnt bereits
mit der Strukturplanung der Produktionsstitte, wenn Standort, Ausstattung des
Betriebes mit Betriebsmitteln und Arbeitskriaften (Kapazitit festgelegt werden.
Die kurzfristige Fertigungsplanung richtet sich auf die Planung des
Fertigungsprogramms (welche Produkte, in welcher Menge und in welcher
Qualitdt werden produziert?) und des Fertigungsablaufs (wie wird produziert?).

Beschaffung

Beschaffungsplanung  ist  die  organisatorische = Aufgabe, alle
Produktionsfaktoren (Arbeit, Betriebsmittel, Werkstoffe in richtiger Qualitit und
Quantitat zur richtigen Zeit am richtigen Ort zu haben. Das Ziel muf3 die
storungsfreie Produktion und die Einhaltung von Qualititsstandards sein. Dabei
spielen die Entscheidungen iiber Beschaffungsmaérkte, Transportverfahren und -
wege und die Lagerhaltung die wichtigste Rolle.

Absatz

Fiir den Bereich Absatz hat sich inzwischen der Begriff Marketing
eingeblirgert. Er betont die aktive, planméBige Durchfiihrung des Absatzes unter
den Bedingungen eines Wettbewerbsmarktes. Diese Art von Absatzpolitik
besteht nicht nur in dem Verkauf der Giiter, sondern beginnt schon bei der
Fertigungsplanung und durchzieht alle betrieblichen Fertigungsbereiche
(Forschung, Lagerhaltung, Finanzierung usw., um den Absatz, von dem letztlich
das Uberleben des Unternehmens abhingt, zu sichern. Die wichtigsten
Merkmale einer solchen Marketingkonzeption sind:

— bewulte Absatz- und Kundenorientierung,

— systematische Analyse aller fiir den Absatz wichtigen Faktoren,

— abgestimmter Einsatz aller Marketinginstrumente (z.B. Produktgestaltung,
Preise, Werbung, Vertriebssystem,

— planmiBige Marktforschung und systematische Markterschliefung,

— Ausrichtung aller betrieblichen Funktionen auf den Marketinggedanken.

Finanzierung

Finanzierung bedeutet fiir ein Unternehmen, wie flir jeden anderen auch,
Beschaffung von Geld. Fir die Unternehmungen kann man dabei zwei
Aufgabenbereiche unterscheiden:

— Investitionsbereich: Finanzmittel sind erforderlich, um Sachvermodgen
(Gebdude, Maschinen, Anlagen und immaterielles Vermogen (z. B. Lizenzen,
Patente zu beschaffen, die Voraussetzung fiir die Aufnahme der Produktion sind.
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— Zahlungsbereich: Finanzmittel sind erforderlich, um den Zeitraum
zwischen der Ausgabe von Geld fiir die Beschaffung der Produktionsfaktoren
und dem Riickflu3 von Geld durch den Absatz der Produkte zu iiberbriicken.

YupaxHeHUsl K TEKCTY

Ynpasicnenue 1. Kaxkue u3 npeonoscenuit coomeemcmeyrom cooepica-
HU10 mexcma?

1. Die zentralen betrieblichen Hauptfunktionen sind Beschaffung, Fertigung,
Absatz und Finanzierung.

2. Im Rahmen der Unternehmensaufgaben in einem marktwirtschaftlichen
System kommt der Fertigungsfunktion die Schliisselrolle zu.

3. Beschaffungsplanung ist die organisatorische Aufgabe, alle Produktions-
faktoren in richtiger Qualitdt und Quantitét zur richtigen Zeit am richtigen Ort
zu haben.

4. Fir den Bereich Absatz hat sich der Begriff Marketing eingebiirgert.

5. Finanzierung fiir ein Unternehmen ist nicht wichtig.

Ynpasicnenue 2. Haiioume 6 mexcme mecmo, 20e 2060pUMbCA 0 MOM,
umo...

1. Fertigung ist die Herstellung von Sachgiitern oder die Bereitstellung von
Dienstleistungen.

2. Man kann Haupt- und Hilfsfunktionen unterscheiden.

3. Der Begriff Marketing betont die aktive, planméBige Durchfiihrung des
Absatzes unter den Bedingungen eines Wettbewerbsmarktes.

4. Beschaffungsplanung ist die organisatorische Aufgabe, alle Produktion-
faktoren in richtiger Qualitit und Quantitét zur richtigen Zeit am richtigen Ort
zu haben.

5. Finanzierung bedeutet fiir ein Unternehmen Beschaffung von Geld.

Ynpasicnenue 3. Omeemvme na 6onpocwi:

1. Welche Funktionen sind Hauptfunktionen?

2. Von wem miissen sdmtliche Funktionen koordiniert werden?

3. Erklaren Sie den Begriff «Fertigungy.

4. Was ist ein Ziel einer wirtschaftlichen Fertigungspanung?

5. Erklédren Sie den Begriff Beschaffung

6. Nennen Sie die wichtigsten Merkmale einer Marketingkonzeption.
7. Welche Rolle spielt Finanzierung fiir ein Unternehmen?

Ynpasicnenue 4. Ilepeeeoume 6e3 nomouwiu cnosaps.

1. Die Aufgabe des Unternehmes ist die Ermittlung des taglichen Bedarfs
der Kunden.

2. Die Aufgabe des Unternehmens ist das Anbieten der Produkte und
Dienstleistungen.
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3. Die Aufgabe des Unternehmens ist die Leitung und Kontrolle des
Produktionsvorganges.

4. Jedes Unternechmen ist von zwei Seiten mit dem Wirtschaftskreislauf
verbunden, und zwar mit den Beschaffungs- und den Absatzmaérkten.

5. Die Entscheidungen iiber Beschaffungsmaérkte, Transportverfahren und —
wege und die Lagerhaltung spielen die wichtigste Rolle.

Ynpasxcuenue 5. Coeounume no cmoiciy:

1. Einkauf von Betriebsmitteln und Werkstoffen 1. Transport
2. Herstellung von Giitern 2. Lagerhaltung
3. SchluBBphase des betrieblichen Prozesses 3. Absatz
4. Beforderung von Werkstoffen und Erzeug- 4. Beschaffung
nissen 5. Fertigung
5. Vorratshaltung von Werkstoffen, Ersatzteilen
und Erzeugnissen

Ynpasicnenue 6. Iloznakomvmecs ¢ pasnuuuamu npeonpuamuil no muny
U320MO06J1eHUSA
Die Fertigungstypen

Werden die Fertigungsverfahren dagegen danach unterteilt, wieviele
Produkte der gleichen Art im Betriebe gleichzeitig oder unmittelbar
nacheinander hergestellt werden, so ist zwischen Einzelfertigung, Sorten-
fertigung, Serienfertigung und Massenfertigung zu unterscheiden. Kriterium ist
hier die Haufigkeit der Wiederholung des Fertigungsvorganges. Diese Verfahren
bezeichnet man auch als Fertigungstypen.

Ordnen Sie den Beispielen die passenden Fertigungstypen zu!

Herstellung eines Stahlwerks Einzelfertigung

Herstellung von  Herrenanziigen Sortenfertigung
unterschiedlicher Grofle Stoffqualitit
und unterschiedlichen Schnitts

Herstellung von Zigaretten Massenfertigung

Herstellung von Briicken

Herstellung verschiedener Autotypen

Herstellung von Biichern

Herstellung von Zement

Herstellung verschiedener Typen
von Schreibmaschienen

Einzelfertigung Ununterbrochene Herstellung eines einzigen
Produktes in vorher nicht begrenzter Menge

Massenfertigung Herstellung mehrerer Produkte von unter-
schiedlicher Konstruktion mit unterschiedlichem
Fertigungsgang
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Serienfertigung Herstellung einer einzigen FEinheit eines
Produkts

Sorterfertigung Herstellung mehrerer dhnlicher Produkte auf
derselben Produktionanlage

1. Endphase der betrieblichen Leistungsherstellung 1. Absatz
2. derjenige Geldbetrag, der durch die Leistungsabgabe 2. Umsatz
erzielt wird

3. Umwandlung der Giiter iiber die Fertigung zum 3. Vertrieb
Verkauf
4. Teilfunktionen des Absatzes. 4. Marketing

Absatz, Umsatz, Vertrieb oder Marketing?

1. Unter Absatz /Vertrieb versteht man die Vorbereitung, Anbannung,
Durchfiihrung und Abwicklung (Beimonnenue, ucnonnenue der Leistungsabgabe
an den Markt.

2. Die technische Abwicklung der Leistungsabgabe an den Markt wird als
Verkauf bezeichnet.

3. Marketing ist eine Konzeption der Unternehmensfithrung, bei der im
Interesse der Unternehmensziele alle betrieblichen Aktivititen konsequent auf
die gegenwirtigen und kiinftigen Erfordernisse der Mérkte ausgerichtet sind.

4. Die erzielte Leistungsabgabe, bewertet zu Verkaufspreisen wird als
Umsatz bezeichnet.

LEKTION 5. Management

Vokabeln zum Thema:

einheitlich — enuubIi;

die Definition — onpenencHue;

hiufig — yacTHbIif;

umfassend — MKUPOKUiA, OOLLIMPHBIIA;

ansehen — cunuTarh, NPUHUMATH;

betrauen — nopyuars;

Top-Management — BrICIIIee pyKOBOJICTBO;
Middle-Management — cpeiHee pyKOBOJICTBO;
Lower Management — HU3IIIee PyKOBOJICTBO;
der Vorgesetzter — Ha4aJIbHUK;

ausiiben — UCIIOTHATDH, COBEPIIATS;

unterstellt — moqUMHEHHBIN;

die Weisungsbefungnis — molHoMoure Ha yKa3aHHUE,;
die Abbildung — n3o6paxenue;

beleuchten — ocBemars;
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iibergreifend — oxBaThIBaroUIMii, pacpoCTPaAHSIOIINIA;
verwenden — ynotpeOsiTh, IPUMEHSTh.
unterschieden — paznuyars;

erfiillen — ncmoaHATH.

Jlekcuko-rpaMmmMaTuyeckne ynpaxHeHHus

Ynpasicnenue 1. Ilepesedoume na pycckuit azvik. Qopamume eHumanue
HA MOOAIbHOE 3HAYECHUE CKA3YEeMO20.

1. Das Problem 148t sich 16sen.

2. Das Ziel 14Bt sich erreichen.

3. Die Arbeit 148t sich fortsetzen.

4. Der Brief 148t sich erhalten.

5. Die Vorschldge lassen sich schell realisieren.

Ynpasicnenue 2. Ykasxcume nomepa npeonosicenuil, 6 Komopwvix ckazye-
Mble 8bIPANCAIOM 001HCEHCME0BAHUE UTIU 8603MONCHOCHb:

1. Die Arbeit ist gemacht.

2. Die Arbeit ist zu machen.

3. Die Arbeit soll gemacht werden.

4. Die Braunkohle ist in verschiedenen Werken zu verarbeiten.

5. Die Effektivitit der wissenschaftlich-technischen Arbeit soll wesentlich
gesteigert werden.

6. Die Leistungen diesses Gelehrten auf dem Gebiet der Chemie sind von
allen anerkannt.

7. Die elektrotechnische Industrie hat sich in der letzen Zeit erfolgreich
entwickelt.

8 Die Lander haben die Wirtschaftsbeziehungen weiter zu vertiefen.

9. Die Aullenwirtschaft hat die Aufgabe, giinstige Bedingungen fiir die
weitere Entwicklung zu schaffen.

Ynpasicnenue 3. Haiioume pycckue 3keusaienmaul K HeMeyKuM C/106aMm.

1) die Definition 1) BBICIIIEE PYKOBOJICTBO
2) der Begriff 2) noHsTHE

3) verwenden 3) nopy4arb

4) betrauen 4) COBOKYITHOCTb
5) Top-Management 5) HauaNbHUK

6) der Vorgesetzte 6) MEHEeIKED

7) der Gesamtheit 7) onpeneneHue

8) der Manager 8) mpUMEHSTh

9) unabhéngig 9) He3aBUCUMBII
10) die Voraussetzung 10) omHOBpEMEHHO;
11) die Person 11) HeoOXo UMb
12) die Funktion 12) pykoBOACTBO
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13) gleichzeitig 13) 3HaueHue

14) die Fiihrung 14) nesTenbHOCTD
15) die Bedeutung 15) pemenue

16) die Losung 16) nuito, yenoBek
17) die Leitung 17) nmpeanockuika

Ynpasicnenue 4. Ilepeseoume, oopamume éHumanue Ha nepeeoo 6vloe-
JIEHHBIX C/108.

1. Man fiihrt auf die gestiegenen Preise zuriick.

2. Man geht von der Ausrichtung der Aktivititen auf die Erreichung der
Ziele aus.

3. Die Ziele des Unternehmens stimmen nicht mit den individuellen Zielen
tiberein.

4. Die Ziele des Unternehmens stehen zu den allgemeinen Interessen in
Beziehung.

5. Ein Unternehmen wird als kybernetisches System gesehen.

6. Das ist darauf zuriickzurufen, daB3 die Erkenntnisse aus der Soziologie
intergriert wurden.

Ynpasicnenue 5. Ilpouumaiime u nepesedoume mexkcm. Qovacuume, ymo
HOHUMAEMCA NOO CT1080M MEHEDIHCMEHMI.

Eine einheitliche Definition des Begriffes «Management» existiert nicht.
Gegeniiber den im deutschsprachigen Raum sehr haufig verwendeten Begriffen
wie «Unternehmensfithrung» oder «Unternehmensleitung» ist jedoch der aus
dem angloamerikanischen Sprachgebrauch stammende Begriff «.Management»
umfassender.

Management 14Bt sich als die «Leitung von Organisationen» ansehen, was
jedoch in einem zweifachen Sinn verwendet wird:

— Management als Institution und

— Management als Funktion.

Management als Institution

Management als Institution ist der Personenkreis, der mit der Leitung einer
Institution betraut ist, wobei meist ein Unternehmen gemeint ist. Innerhalb
dieser Personengruppe wird zwischen

— Top-Management (obere Leitungsebene

— Middle Management (mittlere Leitungsebene und

— Lower Management (untere Leitungsebene unterschieden.

Management als Funktion

Management als Funktion ist die Gesamtheit aller Aufgaben, die der
«Manager» als Fiihrungskraft bzw. als Vorgesetzter ausiibt. Die Management-
Funktion 14Bt sich von den Vorgesetzten an jeweils ihnen unterstellte
Verantwortliche  iibertragen = Delegation von Verantwortung und
Weisungsbefugnis.
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Die Aufgaben des Managers lassen sich dabei in zwei Schwerpunkten
unterteilen:

— Leitung = sachrationale Aufgaben wie Setzen von Zielen, Planen,
Organisieren, Kontrollieren u.a.

— Flihrung = sozioemotionale Aufgaben wie Delegieren, Motivieren u.a.

Zusammenfassend kann man sagen:

«Management» ist der Personenkreis, der mit Leitungs- und
Fiihrungsaufgaben des Unternehmens betraut ist; Management bezeichnet
gleichzeitig die Funktionen eines Vorgesetzten, die sich in Leitungs- und
Fiihrungsfunktionen unterscheiden lassen.

Diese beiden Erscheinungsformen des Managements sind zusammenfassend
in der nachfolgenden Abbildung dargestellt.

Weitgehend  unabhdngig davon, ob die sachorientierte  oder
mitarbeiterorientierte Perspektive dominiert, lassen sich einige charakteristische
Grundziige angeben, die den Inhalt und die Bedeutung von Management ndher
beleuchten. Sie sind fiir das Managementkonzept von iibergreifender Bedeutung
und fiir den Management-Prozel3 typisch:

Management will Menschen durch

— Systeme und Prozesse,

— Analyse und Problemlsung,

— Entscheidungsfindung und Entscheidungsdurchsetzung,

— Kommunikation und Interaktion so fithren und so motivieren, daf}
dadurch,

— zielbestimmtes,

— planvolles,

— organisiertes,

— kontrolliertes Handeln im Unternehmen errreicht wird.

YupaxHeHUs K TEKCTY

Ynpasicnenue 1. Pacnonoscume 6 coomeemcmeuu ¢ HPOUUMAHHBIM

meKcmom
zielsetzen, planen, entscheiden, kontrollieren, realisieren:

1. Vorgabe konkreter Ziele flir eine Betriebseinheit fiir einen bestimmten
Zeitraum —

2. Uberpriifen, ob die Ergebnisse des betrieblichen Handelns mit der
Planung {ibereinstimmen —

3. Uber das Gesamtziel entscheiden, und die Unterziele setzen —

4. Produktionfaktoren zielentsprechend kombinieren —
5. Gedankliches Vorwegnehmen zukiinftigen Handelns durch Betrachtung
verschiedener Moglichkeiten —

Ynpasicnenue 2. Omeemvme na 6onpocwi:
1. Wie kann man Management ansehen?
2. Was versteht man unter Begriff «Management als Institution?»
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3. Was ist Management als Funktion?
4. Geben Sie die Abbildung des Managements.
5. Nennen Sie die Hauptfunktionen des Managements.

Ynpasicnenue 3. Ilepedaiime codepocanue mexkcma no-Hemeuku.

LEKTION 6. Wirtschaftsordnung

Vokabeln zum Thema:

wirtschaftlich — sxonoMuueckuii, HOXOIHBII

die Gesamtleistung — oO11ast MpOU3BOAUTENHLHOCTh
einnehmen — 3aHUMAaTh

abstimmen — ros0coBaTh, COTJIACOBHIBAThH
preisbereinigen — peryiupoBaTh II€HbI

das Bruttoprodukt — BanmoBoit mpoaykT

die Dienstleistungen (pl ) — KoMMyHaJIbHBIC YCIIYTH
zugrundelegen — MOJ0KUTH B OCHOBY Y€T0-JIHM00

der Wiederaufstieg — HOBbII TOABbEM, BOCCTAHOBIICHHE
der Spielraum — 31. cBOOOa ACCTBUIA

der Wirtschaftsminister — munucTp puHaHcoB

die Konsequenz — nocneaoBaTebHOCTh HACTOMYHUBOCTD,
yIOPCTBO, BBIBOJIbI, MOCIEICTBUS

die Marktwirtschaft — pprHouHast s5koOHOMUKA

die Steuerung — ynpaBieHue, pacrpeaeiieHue

der Wirtschaftsablauf — xox 3xoHOMHUYECKOTO pa3BUTHS
der Laisser — faire — HEeBMeIIaTEIbCTBO

privat — YaCTHbBIN, JTMUHBIN

JIeKcmco-rpaMMaaneCKne YHpPpa)KHCHUSA

Ynpasicnenue 1. Ilpoumume cnedywujue cnoea u noodepume K HuUM
PYCCKue IK8UBAICHMbL, UMEIOUiUe me dce KOPHU.

Die Politik, privat, die Industrie, die Gruppe, die Finanzierung, das Brutto,
das Sozialprodukt, eine Milliarde, die Nation, die Konsequenz, die Energie, das
System, der Liberalismus, garantieren, das Leitmotiv

Ynpaosicnenue 2. Onpedenume ¢ cnedyrwouwyux cyujecmeumenbHulx ux
cocmagHvle uacmu, nepeeeoume KaK C10McHble C/108d, MAK U UX COCHAGHbLE
yacmu.

z.B. die Gesamtleistung — obwas npou3o0umenbHOCHb

gesamt — oOwutl, NOJHbIL

die Leistung — mowHocmb, NPOU3800UMENILHOCD.

Der Welthandel, das Industrieland, die Wirtschaftpolitik, der Marktpreis, das
Bruttosozialprodukt, der Wiederaufstieg, der Weltkrieg, die Leistungsfahigkeit,
der Wirtschaftswunder, die Planwirtschaft, die Weltwirtschaft.
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Ynpasicnenue 3. Iloodepume K cnedyouwyum cnoeam pycckue IK6UeajieH-
mbol, 0aHHbBlEe NOO YepMmOill, yKA3ae cOOmeemcmeyoujue Homepa.

z.B.: 1-6

1) der Gipfel; 2) sogar; 3) westlich; 4) jahrlich; 5) abstimmen; 6) der Wert;
7) das Gut (die Giiter); 8) sich steigen; 9) fiihrend; 10) die Bodenschitze;
11) entscheidend; 12) das Volk; 13) der Begriff; 14) freiheitlich.

1) Bemymwmii; 2) yBenuuuBaTh; 3) CTOMMOCTh, IieHa; 4) Hapoxd; 5) peia-
I0IUi; 6) BepinHa, BepX; 7) cBOOOHBIN; 8) ToBap; 9) maxe; 10) exeroaHslii;
11) mone3nsie uckomaemsbie; 12) 3amansbiii; 13) noHATHE, NpPEACTaBICHUE;
14) cornacoBbIBaTh.

Ynpasicnenue 4. Cepynnupyiime cnoea u nepeeedume ux:

a) C OJJMHAKOBBIM 3HAYCHUEM:

erhOhen, wirtschaftlich, nicht staatlich, der Platz, die Freiheit, okonomisch,
der Preis, koordinieren, erhalten, der Spielraum, privat, die Stelle, bekommen,
abstimmen, der Wert, steigen.

b) ¢ MPOTHBOMOJIOKHBIM 3HAUCHUEM:

gross, Okonomisch, vermindern, die Abhédngigkeit, der Krieg, staatlich,
fiihrend, klein, das Industrieland, der Spielraum, steigen, unwirtschaftlich,
privat, zuriickbleibend, das landwirtschaftliche Land, der Frieden.

Ynpasicnenue 5. Ilepeseoume cnosa, umerouwiue 00UHaAKOBble KOPHU.

1. das Wirtshaus, wirtschaftlich, der Wirtschaftsablauf, die Weltwirtschaft,
der Wert, die Landwirtschaft, wirtschaften, der Wirt.

2. der Begriff, begreifen, begriffsfahig, begriftlich, begraben, unbegreiflich.

3. halten, erhalten, der Halt, haltbar, der Halter, festhalten, gehalten, behalten.

4. die Bildung, die Ausbildung, bilden, die Bildlichkeit, das Bild, die
Bildungsarbeit, der Bildungseifer.

Ynpasicnenue 6. Boinuwiume 6 nepeyto KoJ0HKY 211420716l C HEOMOEAACMbIMU
HPUCMABKAMU, A 860 6MOPYIO KOJIOHKY ¢ omoensembimu. Ilepeseoume ux!

Bekommen, einnehmen, mitwirken, erhalten, abstimmen, gehalten, verbringen,
zugrundelegen, teilnechmen, beschreiben, erhohen, verdanken, anwenden.

Ynpasicnenue 7. Hcnpasvme outuoKu 6 cineoyiomux npeonoHceHusx:
1. Im Welthandel einnimmt die Bundesrepublik den 2. Platz.

2. Er erklart alles anschaulich.

3. Sie stimmen die Finanzpolitik ab.

4. Das Bruttosozialprodukt hoht sich auf 2614 Milliarden DM er.

5 Wir teilnehmen an der Diskussion.
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Ynpascnenue 8. Cepynnupyiime cnoeocouemanusa c¢ npuuacmuem 1 u
npuuacmuem 2 ¢ 06e KOJIOHKU, nepegedume ux.

der gelesene Text, das singende Madchen, das fithrende Industrieland, der
preisbereinigte Wert des Bruttoprodukts, die entscheidende Meinung, der im
Geld ausgedruckte Preis, der Wert aller in einem Jahr erzeugten Giiter.

Text
Die Wirtschaftsordnung

Die Bundesrepublik Deutschland gehort zu den fithrenden Industrieldndern.
Ihrer wirtschaftlichen Gesamtleistung nach steht sie in der Welt an vierter Stelle;
im Welthandel nimmt sie sogar den zweiten Platz ein. Seit 1975 wirkt die
Bundesrepublik in der Gruppe der sieben grof3en westlichen Industrieldnder (den
sogenannten «G—7») mit, die jahrlich auf den «Weltwirtschaft — Gipfeln» ihre
Wirtschafts — und Finanzpolitik abstimmen.

Der preisbereinigte, also reale Wert des Bruttosozialprodukts — der Wert
aller in einem Jahr erzeugten Guter und Dienstleistungen — ist zwischen 1960
und 1991 in den alten Bundeslindern um mehr als das Zweieinhalbfache
gestiegen in Preisen von 1985 ausgedruckt, von 860 Milliarden DM auf 2207
Milliarden DM. Legt man die jeweiligen Marktpreise zugrunde, hat sich das
Bruttosozialprodukt seit 1961 von 303 auf 2614 Milliarden DM erhoht.

Den Wiederaufstieg in den Kreis der filhrenden Industrienationen nach dem
Zweiten Weltkrieg verdankt die Bundesrepublik nicht Bodenschdtzen, sondern
ithren Menschen. Entscheidend fiir die wirtschaftliche Leistungsfahigkeit des
Landes sind Ausbildung und Arbeitsbereitschaft der Berufstitigen, das Konnen
der Unternehmensleiter sowie der grosse Spielraum, den die Soziale
Marktwirtschaft fiir leistungsbereite Menschen 1dsst.

Nach dem Zweiten Weltkrieg war oft vom «Wirtschaftswunder» die Rede.
Ludwig Erhard, der erste Wirtschaftsminister der Bundesrepublik Deutschland,
hielt wenig von diesem Begriff. Er sagte: «Es war nur die Konsequenz der
ehrlichen Anstrengungen eines ganzen Volkes, das nach freiheitlichen
Prinzipien die Moglichkeit eingerdumt erhalten hat, menschliche Initiative,
menschliche Freiheit und menschliche Energien wieder anwenden zu diirfen».

YupakHeHUs K TEKCTY

Ynpascnenue 1. Cxaxcume, oan au Bam mexkcm ungpopmayuro ona omee-
ma Ha cnedyroujue 60npochl.

1. An welcher Stelle steht die Bundesrepublik Deutschland ihrer
wirtschaftlichen Gesamtleistung nach in der Welt?

2. Wer stimmt jahrlich die Wirtschafts- und Finanzpolitik ab?

3. Was ist die soziale Marktwirtschaft?

4. Was lasst die soziale Marktwirtschaft fiir leistungsbereite Menschen?
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5. Wovon war die Rede nach dem Zweiten Weltkrieg?
6. Was denkt Ludwig Erhard daran?
7. Was ist der Wirtschaftswunder?

anaafcuenue 2. Omeéemvme Ha eonpocsl, Komopbole Buot oyeHuiu nojio-
HCUMEJIbHO.

Ynpasicnenue 3. B kakom aé3aue mexcma 2osopumucs ...
a) 00 yBenuueHuu BajgoBoro npoaykra B ®PI B 2,5 paza.
0) o nmepcrnexkTuBax pa3Butus ['epmanum.

B) 00 5KOHOMHYECKOM UyJI€ B 3TOH CTpaHe.

Ynpasicnenue 4. Ilepeseoume 0e3 cnoeapa cneoywoujue npeodnosHceHus.
Haiioume ¢ mexkcme ux 3K6Uea1eHmbl.

1. Die Bundesrepublik Deutschland nimmt ihrer 6konomischen Leistung
nach den 4. Platz in der Welt ein.

2. Einige Industrielander Europas koordinieren ihre Wirtschafts- und
Finanzpolitik.

3. Die Soziale Marktwirtschaft ldsst Freiheit fiir viele Menschen.

4. Nach dem Zweiten Weltkrieg ging es um den Wirtschaftswunder in der
Bundesrepublik Deutschland.

5. Der erste Wirtschaftsminister der BRD hat eine andere Meinung.

Ynpasicnenue 5. /lononnume npeonosricenus, evlopas nooxooauiue ciosa
noo uepmoil.

1. Ausbildung und Arbeitsbereitschaft der Menschen sind fiir die .........
Leistungsfihigkeit des Landes von grosser Bedeutung .

2. Der preisbereinigte Wert des ......... ist um mehr als das Zweieinhalbfache
gestiegen.

3. Der Wert des Bruttoprodukts ist der Wert aller in einem Jahr erzeugten
Giiter und ........

4. Ludwig Erhard, der erste ......... , denkt anders.

5. Das Wirtschaftssystem Deutschlands entwickelte sich zu einer
marktwirtschaftlichen Ordnung mit globaler ......... :

1. Steuerung; 2. wirtschaftliche; 3. Wirtschaftsminister; 4. Dienstleistungen;
5. Bruttoprodukts.

Ynpasicuenue 6. Ilepeseoume mexcm co cnosapem.

Das Wirtschaftssystem in der Bundesrepublik hat sich seit dem Zweiten
Weltkrieg zu einer sozialen marktwirtschaftlichen Ordnung mit globaler
Steuerung des Wirtschaftsablaufs entwickelt. Dieses Wirtschaftssystem bedeutet
ebenso eine Abkehr vom Laisser-faire des fritheren Liberalismus wie den
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Verzicht auf staatlichen Dirigismus. Das Grundgesetz, das die Freiheit der
privaten Initiative und das Privateigentum garantiert, unterwirft diese
Grundrechte sozialen Bindungen. Unter dem Leitmotiv «So wenig Staat wie
moglich, so viel Staat wie nétig» fallt dem Staat in der Marktwirtschaft in erster
Linie eine Ordnungsaufgabe zu. Er setzt die Rahmenbedingungen, unter denen
sich die Marktvorgange abspielen. Die Frage, welche und wie viele Giiter
erzeugt werden und wer wieviel davon erhilt, wird vor allem auf den Markten
entschieden. Der Staat verzichtet fast vollstindig auf direkte Eingriffe in die
Preis- und Lohngestaltung.

Ynpasicnenue 7. Ilpoumume ewé paz mexcm, mekcm 3a0anus 6 u
cocmagvme OUANO2U HA CEOYIOUUE MEMDbL:

a) mecto ['epManny B MUPOBOM IKOHOMHUKE;

0) poct BasoBoro npoaykra OPT;

B) HOBBII MOABEM XO3sIIICTBA U SKOHOMHUYECKOE Uy /10;

I') pOJIb rOCYJapCTBa B XO3SIICTBEHHON CUCTEME CTPAHBI.

Ynpasicnenue 8. Ilepeckarxcume mexkcm, 0onoinue e2o unpopmayueii usz
mexcma 3aoanus Ne6.

LEKTION 7. Marktwirtschaft

Vokabeln zum Thema:

der Wettbewerb — konkypeHIus

der Unternehmer — npeanpuHumMaresnsb

ausschalten — He onmycTUTB

die Absprache — noroBop, cornamienue (B 3HAa4€HUHU CrOBOP, HEYHUCTAs CJIENIKA)
das Kartell — noroBop, kaptesnb

die Abrede, der Vertrag — moroBop

die Behorde — BemomcTBO

der Gewinn — npuObLIb

der Mindestschutz — MmunumanbHas 3ammura (0XpaHa)

die 6ffentliche Hand — rocymapctBo, o01ecTBO

die Allgemeinheit — 311. 061ecTBO

die Lenkung — ynpaBnenue

der Mieterschutz — oxpana nmpaB CbeMIITUKOB >KUIIBIX TTOMEIICHHI
das Wohngeld — kBapTupHas miara

der Handwerker — pemecinennuk

der Einzelhindler — Toprosen, Beaymuii pO3HUYHYIO TOPTOBIIIO
der Arbeitnehmer — paboTHUK

der Arbeitgeber — paboTonarens

der Lohn — 3apaboTHast miata
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Jlekcuko-rpaMmmMaTudecKkne ynpaxHeHHus

Ynpasxicnenue 1. Om oannvix 2nazonoe odpasyiime cywjecmseumesbHvle U
nepegeoume ux.

a) ¢ cyd. «ungy, Takue CYIIECTBUTEIbHBIE O0003HAYAIOT, KaK IPaBUIIO,
IIPOLECC WIM PE3YIbTAT AEHCTBUS.

z.B. zahlen — die Zahlung

nIamume — cuem

Steuern, vorausatzen, fithren, beschrianken, einhalten, bestimmen, wohnen,
lenken, achten, fordern, errichten, ausbilden.

0) ¢ cyd. «er», Takwe CyIIECTBUTEIbHBbIE O0O3HAYAIOT, KaK IMPaBUJIO,
JIEUCTBYIOLIEE JULIO.

z.B. liefern — der Lieferer

MIOCTABJISITh — TTOCTABIINK

Fiihren, verkaufen, teilnehmen, unternehmen, die Arbeit geben, die Arbeit
nehmen, arbeiten, leiten, handeln.

Ynpasicnenue 2. Iloodepume K cneoyrouyum cioeam pycckue IK6ueajieH-
Mmbl, uMeroujue me xce KOpHU.

Das Funktionieren, der Mechanismus, der Konkurrent, die Firma,
orientieren, das Instrument, die Modernisierung, die Tarifautonomie, der
Sozialpartner.

Ynpasicnenue 3. Haiioume nepesod OanHblX €106 nOO uepmoil, yKazae
coomeemcmaeue Homepa.

z.B. I-8

1) die Abrede; 2) die Marktwirtschaft; 3) der Lohn; 4) versuchen; 5) der
Zusammenfluss; 6) das Gesetz; 7) die Behorde; 8) verbieten; 9) der Gewinn; 10) die
Triebkraft; 11) der Wettbewerb; 12) gewiéhrleisten; 13) gehoren; 14) der Mangel.

1) BemoMmcTBO; 2) cnusinue; 3) HEOOCTATOK, HEXBaTKa; 4) MpUHAJJIEKATh,
OTHOCUTBCA; 5) pbIHOYHASI PKOHOMUKA; 6) 3alpeniarb; 7) NpuobLIb; 8) 10rOBOD;
9) obecneunBath, rapanTupoBaTh; 10) 3apaboTHas muiarta; 11) 3akon; 12)
IBIKyIas cuia; 13) neitatbes; 14) KOHKypEHITUS.

Ynpasicnenue 4. Cepynnupyiime cnoea u nepeseoume ux.

a) C OJJMHAKOBBIM 3HaYCHUEM”

der Wettbewrb, gewahrleisten, der Kuhhandel, der Vertrag, die 6ffentliche
Hand, die Allgemeinheit, die Lenkung, der Arbeitgeber, der Staat, die Abrede,
der Unternehmer, die Konkurrenz, die Steuerung, die Absprache, garantieren,
die Gesellschatft.

0) ¢ MPOTUBOIOJIOKHBIM 3HAYEHUEM”

der Gewinn, der Wettbewerb, der Einzelhdndler, der Arbeitgeber, verbieten,
der ZusammenfluB3, die BeschranKung, abhingig, die Arbeitszeit, der Zerfall,
der Arbeitnehmer, erlauben, der Verlust, der Kaufer, unabhédngig, das Monopol,
der Urlaubsdauer, die Freiheit
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Ynpasicnenue 5. llepeseoume cnoea, umerouiue 00uHaKogvie KOPHU.

a) wohnen, die Wohnungswirtschaft, gewohnt, der Bewohner, das
Wohngeld, wohnend, die Wohnung

b) zahlen, die Zahlung, der Zahler, die Zahl, zahllos, gezahlt, zahlbar, die
Zahlkarte, bezahlen

c) arbeiten, die Arbeit, der Arbeitgeber, gearbeitet, der Arbeiter, arbeitend,
bearbeiten, ausarbeiten, der Arbeitnehmer

Ynpasicnenue 6. Onpeodenume, Kaxue ckazyemvle 8bINUCAHBI U3 NPUOA-
MOYHBIX NPEOIOIHCCHUIL.

D) ... unterliegt...... 2) Haben......gemacht, bin...... zufrieden 3) ......erzielt
werden konnen 4) ...... waren......unterworfen 5) .....wird sich..... erholen 6) .....
diirfen...... dienen 7) .... handeln...... aus 8) ......nicht bezahlt hat.

Ynpaowcnenue 7. Onpedenume euo npudoamounozo npeonoricenus, nepeege-
oume e2o.

1. Das Gesetz verbietet Abreden, die die Marktverhiltnisse durch
Beschrinkung des Wettbewerbs beeinfliissen

2. Der Staat achtet aber darauf, dass der Wettbewerb nicht zu sozial
untragbaren Verhéltnissen fiihrt.

3. Bei einigen Berufszweigen, in denen freier Wettbewerb herrscht, hat der
Gesetzgeber den Zutritt zum Markt abhdngig gemacht.

4. Die Marktwirtschaft muss dort versagen, wo auf Dauer keine Gewinne
erzielt werden konnen.

Text

Voraussetzung fiir das Funktionieren des Marktmechanismis ist der
Wettbewerb. Ohne Konkurrenz kann es keine Marktwirtschaft geben. Aber
Wettbewerb ist hart fiir alle Teilnehmer. Immer wieder versuchen Unternehmer,
den Wettbewerb durch Absprachen zwischen den Konkurrenten oder durch den
Zusammenschluss von Firmen auszuschalten. Solche Versuche soll das Gesetz
gegen Wettbewerbsbeschrankungen (Kartellgesetz) von 1957 unterbinden. Das
Gesetz verbietet Abreden und Vertrage, die die Marktverhédltnisse durch
Beschrinkung des Wettbewerbs beeinflussen. Die FEinhaltung des Gesetzes
iiberwachen das Bundeskartellamt in Berlin und die Kartelibehorden der Lander.

Die Triebkraft der Marktwirtscbaft ist das Streben nach Gewinn. Deshalb
muss sie Uberall dort versagen, wo auf Dauer keine Gewinne erzielt werden
konnen. Aus diesem Grund waren einige Bereiche der deutschen Wirtschaft nie
ganz dem marktwirtschaftlichen System unterworfen, z.B. die Landwirtschatft,
Teile des Verkehrswesens und der Steinkohlenbergbau. Die Landwirtschaft
kann aus sozialen Griinden nicht vollstaindig dem Wettbewerb auf dem Markt
ausgesetzt werden. Deshalb unterliegt sie den Bestimmungen der EG-

Agrarmarktordnungen, die einen gewissen Mindestschutz gewdéhrleisten.
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Staatsunternehmen wie die Deutsche Bundesbahn oder die Deutsche Bundespost
gehoren der 6ffentlichen Hand. Sie diirfen sich nicht ausschliesslich am Gewinn
orientieren sondern miissen der Allgemeinheit dienen.

Die Wohnungswirtschaft stand nach dem Zweiten Weltkrieg angesichts
eines grossen Wohnugsmangels zundchst unter staatlicher Lenkung. Inzwischen
ist der Wohnungsmarkt weitgehed frei. Der Staatt achtet aber darauf, dass der
Wettbewerb nicht zu sozial untragbaren Verhiltnissen fuhrt. Seine wichtigsten
Instrumente sind der gesetzliche Mieterschutz, die Zahlung von Wohngeld an
einkommensschwache Biirger, die Forderung des Baus und der Modernisierung
von Wohnungen.

Bei einigen Berufszweigen, in denen grundsatzlich freier Wettbewerb
herrscht, hat der Gesetzgeber den Zutritt zum Markt von bestimmten
Voraussetzungen abhangig gemacht. So miissen Handwerker und Einzelhdndler
vor der Errichtung eines Gewerbebetriebes berufliche Kenntnisse nachweisen.
Bei anderen Berufen verlangt der Staat eine besondere Ausbildung und ein
bestimmtes Alter. Das gilt zum Beispiel fiir Berufe im Gesundheitswesen, in der
Rechts-, Wirtschafts- und Steuerberatung.

Auch fiir den Arbeitsmarkt ist das freie Spiel der Krifte bestimmend. Im
Rahmen der Tarifautonomie handeln Arbeitnehmer und Arbeitgeber — oft auch
Sozialpartner genannt — ihre Tarifvertrage frei aus. Diese regeln die Hohe der
Lohne, die Arbeitszeit, die Urlaubsdauer und die allgemeinen Arbeitsbedingungen.

YupakHeHUs K TEKCTYy

Ynpasicnenue 1. Kakoit uz npeonosicennvlx 3a20106K06 Bul evtopanu oot ¢
Kauecmee HA36AHUA K MEKCMYy:

a) Der Wettbewerb,

b) Die Marktwlrtschatft,

c¢) Die Sozialpartner,

d) Die Vortrage, die im Markt herrschen.

Ynpasicnenue 2. B kakom aé3aye zoéopumces o mom ...

a) YTO KOHKYPEHIIUS SIBJISICTCS ABMIKYIICH CHIION PHIHOYHOM SKOHOMHUKH.

0) KaK B3aMMOJICUCTBYIOT paboToAaTeNIh U PAOOTHUK.

B) KakMM O0JacTsIM DKOHOMHKHA OKa3bIBAETCS TIOMOIIb CO CTOPOHBI
rocyaapcTBa.

Ynpasicnenue 3. /lan nu Bam mekcm ungopmayuro 0aa omeema Ha
cneoyrougue 60npocwl:

1. Was ist der Wettbewerb?

2. Was verbietet das Gesetz?

3. Was ist die Triebkraft der Marktwirtschaft?

4. Welche Bereiche der deutschen Wirtschaft waren nie ganz dem
marktwirtschaftlichen System unterworfen?
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5. Was ist die offentliche Hand?
6. Worauf achtet der Staat?
7. Was regeln die Sozialpartner?

Ynpasicnenue 4. /laiime omeem mna eonpocwel, komopvie Bwvt ouenunu
HO10CUMENbHO.

Ynpasicnenue 5. /lononnume npeonoscenus, evlopas nooxooauwue cioea,
O0anHbvle noo uepmoil.
1) Ohne.....kann keine Marktwirtschaft exestieren.

) S kann nicht vollstindig dem Wettbewerb auf dem Markt ausgesetzt
werden.

3) Einige Staatsunternehmen diirfen sich nicht an ......... orientieren.

4) Die wichtigsten Instrumente des Staates sind der gesetzliche ...... , die

Zahlung von........
5) Die Sozialpartner sind .................

Der Arbeitgeber, Wettbewerb, Wohbgeld, der Arbeitnehmer, dem Gewinn,
die Landwirtschaft, Mieterschutz.

Ynpaoicnenue 6. Ilepeseoume mekcm co ciosapem.

Den Organisationen der Sozialpartner, den Gewerkschaften und
Arbeitgeberverbanden, kommt daher im Wirtschaftsleben eine grosse Bedeutung
zu. lhre Hauptaufgabe ist es, die Interessen ihrer Mitglieder entschieden und
gelegentlich mit Harte zu vertreten. Aber zugleich tragen sie eine hohe
gesamtwirtschaftliche Verantwortung. Ihre tarifpolitischen Auseinandersetzungen
konnen das Funktionieren des Wirtschaftssystem tiefgehend beeinflussen!

Die Sozialpartner in der Bundesrepnblik waren sich dieser Verantwortung
stets bewusst. Die Stabilitdt des Wirtschaftssystems ist zu einem nicht geringen
Teil ihr Verdienst. Die deutschen Gewerkschaften sind «Einheitsgewerkschaften»
im doppelten Sinne: Sie vertreten, nach dem Industrieprinzip, jeweils die
Arbeitnehmer eines ganzen Wirtschaftsbereichs, und sie sind parteipolitisch und
konfessionell «neutral». Diese Einheit verleiht den Gewerkschaften ihre Starke,
entlastet sie von Konkurrenzkampfen und macht sie so zu Saulen
gesellschaftlicher Stabilitat.

Ynpaowcnenue 7. Cocmasome nnan k mexcmy 2.
Ynpasicnenue 8. Oocyoume 6 ouanozax kaicowviii nynKm njiaua.

anaafcneuue 9. Hepecxaofcume mekcm 2 CO21acHo nRYHKmam Bawezo
njiana.
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LEKTION 8. Industrie der BRD

Vokabeln zum Thema:

die Sadule — xoJsoHHA, CTOJIII

das Unternehmen — npeanpustue

sich beschéftigen — 3anumatbcs

allerdings — npaBia, KOHEUHO

zuriickgehen — nagaTh, CHIKATHCS

umgekehrt — Hao6opoT

das Verhéltnis — cooTHOIIIEHHE, OTHOIIIEHUE
entfallen — mpuxoauThCs

der Umsatz — ToBapooOGopoT

gesamt — oOIIHiA, BECh

die Niederlassung — otnenenue, punuan

die Aktiengesellschaft — akunonepaoe ob1ecTBO
liefern — mocraBnATH

mitpragen — 3/1. ONpeIeHsATh

der Markt — priHoK

der Pfeiler — kosionHa, onopa

die Anpassung — npucnoco0a1eMOCThb

eignen — MOAXOIUTh, TOAUTHCS

sich beschrinken auf — orpanuuuBaTbcs yemM-1100
glinstig — GaronpusTHBIN

die Bedingung — ycnoBue

die Konkurrenzfihigkeit — KOHKYpEeHTOCTIOCOOHBIH
legen an — 311. cTpeMHUTHCS

die Existenz — cyiecTBoBaHue

Jlekcuko-rpaMmMaTuyeckue ynpaxHeHHus

Ynpasicnenue 1. Ilpoumume cnedyrwowue cnoea u noodepume K HUM
PyccKue IKeUsaneHmol, umerouiue me jHce KOpHu.

Die Industrie, die Struktur, das Sozialprodukt, die Million, der Prozent, die
Chemie, die Energie, der Konzern, die Firma, die Aktion, der Faktor, die
Konkurrenz, die Politik, die Rolle.

Ynpasicnenue 2. Om oannvix 2nazonoe odpasyiime cywjecmseumesbHvle u
nepegeoume ux.

a) ¢ cyd. «ung». IloMHHTE, 4TO TaKue CYIIECTBUTEIbHBIE O0003HAYAIOT
OOBIYHO TIPOLIECC WJTU PE3yJIbTAT ACHCTBUA.

sich beschiftigen — die Beschiftigung (3anumarbcss — 3aHATHE),
niederlassen, entwikeln, anpassen, bedingen, anfassen, griinden, bedeuten;

B) ¢ cyd. «er». [loMHUTE, YTO TaKue CYIIECTBUTEIbHbIE 0003HAYAIOT JIEH-
CTBYIOILIEE JIUIIO
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arbeiten — der Arbeiter (paGotaTe — pabouuii), mitarbeiten, unternechmen,
zuliefern, forschen, herstellen

Ynpaoicnenue 3. Bcnomnume 3nauenue Hemeykux cjio6 U 8blpazceHuil u
noooepume K HUM pyccKkue IK6UeajieHmaul, OGHHbIE NOO YePmOll.

Die Hilfte, der Anteil, umgekehrt, eine ... Rolle spielen, gehoren (zu), das
Wachstum, geeignet sein, in Hinsicht, erleichtern, entfallen, maligeblich, die
Verantwortlichkeit.

Jloyist, pocT, B OTHOIICHHWH, HA0OOPOT, OTBETCTBEHHOCTh, UIPaTh ... POJIb,
MPUXOJIUTHCS, TIOJIOBUHA, OBITh MPUTOAHBIM, OTHOCUTHCS, OOJErYUTh, PEeIlIaro-
AH.

Ynpasxicnenue 4. Cepynnupyiime cnoea ¢ npomueonoiodNcHvIMU 3HaAue-
Husamu. Ilepeseoume ux.

Mehr als, deutlich, vergroBBern, der Kleinbetrieb, undeutlich, weniger als,
verschlechtern, der GroBbetrieb, verbessern, verringern, frei, unrichtig,
beschiftigt.

Ynpasicnenue 5. Ilepeeeoume cnoxncuvie cyuiecmeumenwvuoie. Ilomnume,
Ymo nocieonee ci060 AGNACMCA 2/1AEHLIM U NEPEBOOUMCA HA PYCCKUIL A3bIK
cyuiecmeumenb HolM.

Der Industriebetrieb, die Bundesrepublik, die Gesamtzahl, die Forschung-
sanlage, der Energiekonzern, die Aktiengesellschaft die Zuliefererfirma, die
Marktwirtschaft, die Wirtschaftspolitik, die Bundesregierung, der Weltmarkt, die
Konkurrenzfahigkeit, die Existenzbedingungen, der Industriebeschiftigte, der
Autohersteller.

Ynpaoicnenue 6. Ilepesedume npednosrcenun ¢ UHGUHUMUGHBIMU ZPyN-
namu. Ilomnume, umo nepesod uHGUHUMUBHBIX ZPYRN cledyem HAYUHANb C
uHgpunumuea.

Er beschloss, das Studium an der Hochschule in diesem Jahr zu beginnen. —
OH pemmi HadaTh yueOy B HHCTUTYTE B 3TOM TOJY.

1. Die Aufgabe besteht gegenwirtig darin, alle Industriezweige zu
automatisieren.

2. Die staatliche Wirtschaftspolitik beschrankt sich darauf, glinstige
Bedingungen fiir die Wirtschaft zu schaffen.

3. Die modernen EDVA ermoéglichen es, komplizierte Aufgaben in
Sekundenschnelle ohne Fehler zu 16sen.

4. Die Bundesregierung liegt daran, die Neugrundungen kleiner Betriebe zu
erleichtern.

5. Das neue Verfahren trigt dazu bei, die Arbeitsproduktivitit bedeutend zu
steigern.
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Text
Die Industrie

Die Hauptsdule der deutschen Wirtschaft ist die Industrie. Allein in den
alten Bundeslidndern gibt es heute 46 700 Betriebe. Nur etwa zwei Prozent der
Industriebetriebe sind GroBunternehmen mit mehr als 1000 Beschéftigten; etwa
die Hélfte sind dagegen Kleinbetriebe mit weniger als 50 Mitarbeitern. Nach wie
vor beschéftigt die Industrie mit Abstand die meisten Menschen in Deutschland.

Allerdings hat sich das Gewicht der Industrie infolge des wirtschaftlichen
Strukturwandels deutlich verringert. Ihr Anteil am westdeutschen Sozialprodukt
ging zwischen 1973 und 1990 von 48,7 auf 40,6 Prozent zuriick.

Die Bedeutung der GroBunternehmen in der Industrie fur die Beschéftigung
steht in umgekehrtem Verhéltnis zu ihrem Anteil an der Gesamtzahl der
Unternechmen. In den alten Bundeslindern arbeitet rund die Hilfte der 7.4
Millionen Industriebeschéftigten in den GroB3betrieben. Auf diese entfallt auch tliber
die Hélfte des Gesamtumsatzes der Industrie. Weltbekannt und oft auch weltweit
mit Niederlassungen, Produktions- oder Forschungsanlagen prisent sind Firmen
wie der Elektrokonzern Siemens, Autohersteller Volkswagenwerk, BMW und
Daimler-Benz, die Chemiekonzerne Hoechst, Bayer und Basf, Ruhrkohle AG, der
Energiekonzern VEBA oder die Bosch-Gruppe. Fast alle GroBBunternehmen haben
die Rechtsform der Aktiengesellschaft. Die GroBunternehmen spielen eine wichtige
Rolle fiir eine Vielzahl von kleinen und mittleren Zuliefererfirmen.

Nach dem Zweiten Weltkrieg hat die Industrie in Deutschland den
wirtschaftlichen Wiederaufbau malgeblich mitgepridgt. Ein entscheidender
Faktor fur diese Entwicklung war der Ubergang von der gelenkten Wirtschaft
zur marktwirtschaftlichen Ordnung im Jahre 1948. Zu den Grundpfeilern der
Sozialen Marktwirtschaft gehort die Eigenverantwortlichkeit des Unternehmers,
der selbst fiir das Wachstum seines Unternehmens und dessen Anpassung an
sich verdndernde Verhéltnisse zu sorgen hat. Die staatliche Wirtschaftspolitik
beschrankt sich im wesentlichen darauf, giinstige Bedingungen fiir die
Wirtschaft zu schaffen. Der Wettbewerb zwischen den Unternehmen ist nach
Auffassung der Bundesregierung am besten geeignet, der deutschen Wirtschaft
auf dem Weltmarkt in technologischer und struktureller Hinsicht die
Konkurrenzfahigkeit zu sichern. Diesen Wettbewerb belebt eine moglichst
grole Zahl von kleinen und mittleren Unternehmen am Markt. Der
Bundesregierung legt deshalb daran, die Existenzbedingungen kleiner Betriebe
zu verbessern und Neugrundungen zu erleichtern.

YupaxHeHUsl K TEKCTY

Ynpasicnenue 1. Crasrcume, 0an nu eam mexcm omeemul Ha credyroujue
60npocol:

a) Was ist die Hauptsédule der deutschen Wirtschaft ?

b) GroBle oder kleine Betriebe liberwiegen unter den Industriebetrieben der
BRD?
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c) Wieviel Industriebeschiftigten arbeiten in den Kleinbetrieben ?

d) Welcher Teil des Gesamtumsatzes der Industrie entfallt auf die
GroB3betriebe?

¢) Welche Form haben fast alle GroBunternehmen ?

f) Was gehort zu den Grundpfeilern der Sozialen Marktwirtschaft?

g) Was ist am besten geeignet, der deutschen Wirtschaft auf dem Weltmarkt
die Konkurrenzfdhigkeit zu sichern?

h) Wer liegt daran, die Existenzbedingungen kleiner Betriebe zu verbessern?

anaofcuenue 2. Omeemvme Ha 60NnpoOChl, KOmopbsle 6bl oUueHUuiU nojio-
HCUMEJIbHO.

Ynpasxicuenue 3. B kakom aé3aue mexcma 206opumcs o ...

a) O POJIM KPYMIHBIX MPEANPUATUN B 3aHITOCTH HACEIEHUS;

0) 0 101M MPOMBINIJICHHOCTH B OOIIECTBEHHOM MpoAykTe 3armanHoil ['ep-
MaHWH;

B) O TOM, YTO IMOMOTA€T COXPAHUTh KOHKYPEHTOCIIOCOOHOCTh HEMEIKOMN
SKOHOMHKHU Ha MUPOBOM PBIHKE.

Ynpasicnenue 4. /lononnume npeonoscenun 6 coomeemcmeuu ¢ cooep-
JHcaHuem mekcma.

1. Die meissten Menschen in Deutschland beschiftigt ...

2. Rund die Hélfte der Industriebeschéftigten arbeiten in ...

3. Auf die GroBbetriebe entfallt {iber die Hilfte ...

4. Die GroBunternehmen spielen eine wichtige Rolle fur...

5. Einer der Grundpfeilern der Marktwirtschaft ist... des Unternehmers.

6. Der Wettbewerb zwischen den Unternehmen ist geeignet, die ... zu
sichern.

Ynpasicnenue 5. Pacckasxcume o npomoviuinennvix npeonpuamusax OPI' u
ux pazeumuu 6 ycnosuax pviHka. Hcnonwsyiime 0na 3mozo ungopmayuio
mekcma, 3a0anus 2, 4.

Ynpasicnenue 6. Ilepeseoume nucomenno mekcm co ciosapem.
Der Strafienfahrzeugbau

Einer der umsatzstarksten Industriezweige ist der StraBBenfahrzeugbau. Der
weitaus gro3te Teil davon entfallt auf die Automobilindustrie. Nach Japan und
USA ist die Bundesrepublik der drittgroBBte Automobilproduzent der Welt. Die
westdeutsche Automobilindustrie erzielte mit thren rund 217 Milliarden DM.
Mit der Jahresproduktion von 4,68 Millionen PKW wurde wieder ein hoher
Stand erreicht. Knapp 2,2 Millionen PKW wurden exportiert.

In den neuen Bundesldndern kann die Automobilindustrie auf eine grof3e
Tradition zuriickblicken. Thre Modelle aus dem Zeiten der DDR-Wirtschaft hatte
allerdings nach der Vereinigung Wettbewerb keine Chance mehr; die Fertigung
der DDR-Marken lief aus.
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LEKTION 9. Landwirtschaft der BRD

Vokabeln zum Thema:

verfugen iiber (Akk.) — pacnonaratb
qualitativ — KaueCTBEHHO

die Palette — manuTpa

erzeugen — IPOU3BOINTH

tief — rmyOokuit

vollziehen — coBepiaTh, OCyIIECTBIST
das Einkommen — noxon

der Landwirt — 3emmnenener, pepmep
einsparen — (C)?KOHOMUTH

die Produktivitdt — mpon3BOAUTETHHOCTH
bewirtschaften — 1. Bectu x03s11icTBO

2. oOpabaThIBaTh, BO3/ICIIBIBATH

der Nebenerwerb — moacoOH#bI# 3apaboTOK
im Vergleich zu ... — mo cpaBHEeHHIO C ...
der Erlos — Beipyuka

verkaufen — mpomaBaTh

beziehen — 1. [TomyuaTs

2. (auf Akk.) oTHOCUTBCS K YeMy-JI0OO
die Ausnahme — uckitoueHue

erfolgen — nmporcxoauTh

dicht — mutoTHBIH, rycTOMN

besiedeln — 3acensaTh

zusdtzlich — monoTHUTETHLHBIHA

an Bedeutung gewinnen — npuodperaTh 3HaUEHUE
die Erhaltung — 1. coxpanenue

2. conepkaHue, MoJIepKaHIE

attraktiv — mpuBIeKaTEIbHBIN

der Rohstoff — ceipne

die Umwelt — okpy>karomas cpeaa

Jlekcuko-rpaMmmMaTudeckue ynpaxHeHHus

Ynpasicnenue 1. Ilpouumaitme cnedywuiue cioea u noooepume K HUM
PYyCCKue IKeUsaieHmaol, uMerouiue me rce KOpHu.
Die Palette, Hektar, der Garant, die Mechanisierung, die Kategorie, das
Produkt, die Agrarfabrik, die Landschaft, die Funktion.

Ynpasicnenue 2. Bcnomnume 3nauenus nemeykux cioé u noobepume K
HUM pyccKue IKeUsaieHnol, OAHHbLE NOO YePmOIl.
hochentwickelt, der Bereich, sich beschéiftigen, die Zahl, erndhren, die

Kraft, die Flache, das Tier, pflegen, vielfiltig, erfiillen, die Grundlage.

Cwuita, KOpMHUTB, )KUBOTHOE, MHOTOOOpa3HBIM, OCHOBA, 00J1aCTh, 3aHUMAThCH,
BBITNIOJIHATH, BBICOKOPA3BUTBIM, YUCIIO, IUIOLIAAb, YXaKUBATh.
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Ynpasicnenue 3. llepeseoume cnoesa, umeronjue 00UHaAK08bvle KOPHU:

1) sich entwickeln, die Entwicklung, hochentwickelt, die entwickelnde
Kraft;

2) der Wirt, die Wirtschalt, der Landwirt, die Landwirtschaft, land-
wirtschaftlich, bewirtschaften;

3) nutzen, die Nutze, der Nutzen, niitzlich, nutzbar, nutzlos, die Nutzung;

4) produzieren, das Produkt, die Produktion, produktiv, der Produzent.

Ynpasicnenue 4. Cepynnupyiime u nepeseedume cnoea.

a) C OJIMHAKOBBIM 3HAYCHUEM:

erzeugen, die Nahrungsmittel, besitzen, herstellen, erfolgen, agrar, ein halb,
landwirtschaftlich, die Lebensmittel, der Betrieb, verfiigen, das Unternehmen,
vollziehen, die Halfte.

0) ¢ MPOTUBOIOJI0KHBIM 3HAYECHUEM:

wenig, eng, abnehmen, der letzte, zunehmen, Osten, einsparen, Westen, viel,
kaufen, ausgehen, der erste, dicht, diinn, verkaufen, breit

Ynpasicnenue 5. llpoumume cnedyrowjue yucaiumenvHole:
1948; 750000; 1.6 Mln.; 1994; 25927, 2,75; 80%; 1000; 234; 36600; 1,017.

Ynpasicnenue 6. Ilepeseoume cn023#cHONOOUUHEHHbIE NPEOSIONHCEHUA C
npudamounvimu onpeoeaumenvuvimu. Ilomnume, umo ommnocumenvhnvle
Mmecmoumenusn der, die, das nepesooamca xkak komopuwtii (-as, -oe).

1. Der neue Stahl, dessen Herstellung man vor kurzem begonnen hat, findet
breite Anwendung in der Industrie.

2. Er arbeitet in dem Werk, das Elektromotoren herstellt.

3. Deutschland verfugt uber eine Landwirtschaft, die viele hochwertige
Nahrungsmittel erzeugt.

4. Der Mensch muss die Gesetze beherrschen, nach dennen sich Natur und
Gesellschaft entwickeln.

5. Das Werk, dessen Erzeugnisse wir bekommen, liegt m Westen unseres
Landes.

Text
Landwirtschaft

Im Westen Deutschlands ist die Zahl der landwirtschaftlichen Betriebe seit
1950 um rund eine Million zuriickgegangen. Aufgrund besserer
Einkommensaussichten in anderen Wirtschaftsbereichen wanderten viele
Landwirte in Industrie- oder Dienstleistungsuntemehmen ab. Durch die
zunehmende Mechanisierung der Landwirtschaft konnte dariiber hinaus eine
grosse Zahl von Arbeitskriften eingespart werden: 1950 waren in rund 1,6
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Millionen Betrieben knapp 3,9 Millionen Vollarbeitskrifte beschéftigt. 1990 gab
es dagegen nur noch 630000 Betriebe mit knapp 750000 Vollarbeitskraften.

Gegenldufig zur Abnahme der Zahl der Betriebe und Arbeitskrifte, hat die
Produktivitit der Landwirtschaft zugenommen. Wahrend 1950 eine Arbeitskraft
nur zehn Menschen ernihrte, sind es heute 75 Menschen.

Das Bild der Landwirtschaft in Westdeutschland wird nach wie vor vom
biuerlichen Familienbetrieb geprigt. Uber 90 Prozent aller Betriebe
bewirtschaften eine Fldche von weniger als 50 Hektar. Im Vergleich zu anderen
westeuropdischen Lidndern hat hier auch der Nebenerwerbsbetrieb, bei dem
Familien ihr Haupteinkommen aus einer Beschiftigung aufBlerhalb der
Landwirtschaft beziehen, eine besondere Bedeutung: Knapp die Hilfte der
landwirtschaftlichen Betriebe fallt in diese Kategorie.

Die wichstigsten Produkte der westdeutschen Landwirtschaft sind —bezogen
auf die Verkaufserlose — Milch, Schweine- und Rindfleisch sowie Getreide und
Zuckerriiben. Die Tierhaltung erfolgt in Westdeutschland iiberwiegend in
kleineren Bestanden.

Neben der Nahrungsmittelproduktion hat die Landwirtschaft in der dicht
besiedelten hochindustrialisierten Bundesrepublik zusitzliche Aufgaben, die
immer mehr an Bedeutung gewinnen. Dazu zahlen:

— die Erhaltung der natiirlichen Lebensgrundlagen;

— die Pflege einer attraktiven Landschaft als Lebens-, Freizeit- und
Erholungsraum,;

— die Lieferung agrarischer Rohstoffe fur die Indusrtrie.

Die bauerlich geprigte Landwirtschaft kann diese vielfdltigen Funktionen am
besten erfiillen, denn sie ist am ehesten in der Lage, sich neuen Entwicklungen
anzupassen und herzustellen, dass Nahrungsmittel umweltfreundlich erzeugt
werden.

yIIp AKHCHUSA K TEKCTY

anam‘nenue 1. Hpoumume mekcm u CKa)icume, 6 KaxKux a63auax
mexkcma coeopumca o 3a0a4ax ceibCKozo X03.IUcCmeda 6 Fepmanuu.

Ynpasxcuenue 2. Ilpoumume 2 ad3ay mekcma, ckayxcume Kpamko no
namamu, 0 Yem uoem peusp ¢ Imom aosaye.

Ynpasicnenue 3. Ckaxcume, oan au Bam mexcm ungpopmayuro 0nsa
omeema Ha ciedyruiue 60NPoOCyL:

1. Wie ist die Hauptaufgabe der Landwirtschaft?

2. Wieviel Hektar der Flache wird landwirtschaftlich genutzt?

3. Ist die Zahl der landwirtschaftlichen Betriebe seit 1950 vergrossert?

4. Wodurch konnte eine grosse Zahl von Arbeitskriaften eingespart werden?

5. Wieviel Menschen erndhrt heute eine Arbeitskraft?

6. Wie gross sind die landschaftlichen Betriebe?
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7. Welche Proudkte der westdeutschen Landwirtschaft sind die wichtigsten?

8. Wieviel Tiere werden in Bestanden gehalten?

9. Welche zusitzliche Aufgaben hat die Landwirtschaft in der Bundes-
republik?

anaafcuenue 4. Omeemovme Ha eonpocsl, Komopbole Buot oyeHuiu nojio-
HCUMEJIbHO.

Ynpaowcnenue 5. Onupasace na mexcm, nepeseoume npeonoiiceHus Ha
HeMeuKuil A3blK.

1. 'epmanus uMeeT NPOLYKTUBHOE CENBCKOE XO35MCTBO, KOTOPOE IIPOU3BO-
JIAT BBICOKOKAYECTBEHHBIE MUIIEBBIE MPOTYKTHI.

2. IlonoBuHa Bcen miom@anu ['epMaHMM HCIIONB3YyETCSA B CENBCKOXO3SM-
CTBEHHBIX LETIAX.

3. 3a nmocneanue 40 JieT B CEIBCKOM XO3SMCTBE MPOMU3ONLIM TIyOOKHE
MIEPEMEHBI.

4. C 1950 roza yucio ceabCKOX03IMCTBEHHBIX MPEANPUATUI CHU3WIOCH Ha
1 muH.

5. Ho mpou3BOAMTENBHOCTh CEJIBCKOTO XO34iCTBa, Onarogaps MexaHu3a-
UM, 3HAYUTEIBLHO BO3pOCIA.

6. BaxxnelmuMu npoyKTaMy T€pMaHCKOTO CEJIbCKOTO XO3SIIICTBA SABIISIOTCS
MOJIOKO, CBUHHMHA, TOBSIJINHA, CAXapHAasi CBEKJIA.

7. Hapsimy ¢ mpou3BOJICTBOM MPOJYKTOB IUTAHUSA CEIILCKOE XO3AMCTBO B
OPI’ mMeeT NOMOTHUTENBHBIC 3aladu: COXpaHEHHWE JaHmmadTa; MOCTaBKa
CBIPbS JJIs1 IPOMBILLICHHOCTH.

Ynpaowcnenue 6. Ilpoumume cnedyrwuiue ouanocu HecKoabKo pas, nepe-
cKajicume ux.
1.
A. Darf ich fragen?
B. Ja, bitte.
A. Welche Aufgaben hat die Landwirtschaft?
B. Die Landwirtschaft erzeugt die Nahrungsmittel, erhdlt und pflegt die
Landschaften, liefert agrarische Rohstoffe fiir die Industrie.
A. Ist die Nahrungsmittelproduktion die Hauptaufgabe?
B. Ja. Sie haben recht.
A. Vielen dank.
2.
A. Entschuldigung. Darf ich fragen?
B. Ja. Bitte.
A. Sagen sie bitte, wie hat die Produktivitit der Landwirtschaft in den
letzten Jahren zugenommen.
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B. Etwa siebenfach. Wahrend 1950 eine Arbeitskraft nur 10 Menschen
ernéhrte, ist es heute 75 Menschen.

A. Besten dank.

3.

A. Entschuldigung, konnten Sie mir nicht erklaren, warum in der
Landwirtschaft Deutschlands bauerliche Familienbetriebe iiberwiegen?

B. Sie sind am ehesten in der Lage, sich neuen Entwicklungen anzupassen
und herzustellen, dass Nahrungsmittel umweltfreundlich erzeugt werden.

A. Danke fiir Thre Erlauterung. Jetzt ist es mir klar.

Ynpasicnenue 7. Pacckasxccume ceoemy cooeceOHuKy:
a) 0 pPa3BUTHUHU CEIBCKOIo xo03sicTBa ['epmanum.

b) ero 3agadyax B COBPEMEHHBIX YCIOBHUSAX.
Hcnonw3yiiTe nadopManuio TeKcTa U 3aj1anuii 3, 5, 6.

LEKTION 10. Handel

Vokabeln zum Thema:

der Handel — Toprosis

der GroBhandel — onToBas ToproBis

der Einzelhandel — po3unynas Toprois

entstehen — BO3HUKATh, ITOSBISATHCS

das Gut — |. umyiectBo; 2. ToBap

der Kunde — mokymnaremns

die Ware — ToBap

gewerblich — pemecneHHbIit

bendtigen — HyXIaTbCs

die Selbstbedienung — camoo06cy)KUBaHUE

sich durchsetzen — 100UTHCA IPU3HAHMS, UMETh YCIIEX
erlauben — 1. pa3pemarts; 2. O3BOJIATH

verbrauchen — noTpe6yIITH

der Vorteil — 1. mpeumy1iectBo; 2. BbIroia

sinken — CHH>KAThCS

im Verlauf — B Teuenue, B xo1e

die Einigung — equnenue

die Schicht — cioi

der Angebot — 1. mpemyioxkenue; 2. BBIOOP, aCCOPTUMEHT
ausscheiden — BEIOBIBATH

sich behaupten — 1. ynepxxuBatbcs; 2. ogepxuBaTh BEpX
die Beratung — koHCynbTaIMSA

personlich — nuuHbBIN, COOCTBEHHBIN

sich zusammenschlielen — o0BeqUHATHCS

die Macht — cuna, BnacTthb
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JIeKcmco-rpaMMaaneCKne YHpa)KHCHUSA

Ynpasicnenue 1. Ilpoumume cnedyrwujue cnoea u noodepume K HuUm
PyccKue IKeUusaieHnmol, UMerouiue me xce KOpHu.

die Investition, das System, die Rationalisierung, die Impulse, die Person, die
Motorisierung, die Tendenz, die Konkurrenz, individuell, die Spezialisierung.

Ynpasicnenue 2. Bcnomnume 3nauenus ciedyrouwiux cioeé u noobepume K
HUM pyccKue IKeUsaieHmol, OAHHbLE NOO YePmOIl.

der Bereich, verteilen, ermoglichen, der Stoff, verarbeiten, das Jahrzehnt,
der Zweig, wachsend, fachlich, das Warenhaus, dhnlich, liberleben

YHHMBEpMar, pacnpeaeisaTh, pacTyILIUi, OX0XHUi, nepepadaTbiBaTh, OTpacilb,
06J1aCTh, IEPEKUTD, CIICHUANIBHBIN, MaTepHUall, 1ECATUIETHE, TIO3BOJISATh

Ynpasicnenue 3. Cepynnupyitme cnoea: a) oOnuzkue no 3HavenHuro; 0)
NPOMUBONOIOIICHBIE NO 3HAYCHUIO.

a) verwenden, der Wettbewerb, das Gebiet, der Bund, titig sein, der
Bereich, anwenden, der Verband, das Gut, arbeiten, die Ware, der Wettkampf.

b) der Verkdufer, neu, breit, alt, steigen, der GroBhandel, der Kunde, eng,
kurz, das Ende, sinken, lang, gewinnen, der Angebot, der Anfang, die
Nachfrage, verhoren, der Einzelhandel.

Ynpasicnenue 4. llepeseoume cnoea, umeronjue 00UHAK08bvle KOPHU:

kaufen, der Kauf, verkaufen, der Verkdufer, der Kaufmann;

liefern, die Lieferung, der Lieferer, geliefert, zu liefernde Ware;

dienen, der Diener, der Dienst, bedienen, die Bedienung, die
Selbstbedienung;

bemerken, die Bemerkung, bemerkbar, bemerkenswert, unbemerkt.

Ynpaoicnenue 5. Hazoeume mpu ocnosnwie hopmut ciedyrougux 2i1az2oos:
machen, setzen, sein, sinken, steigen, geben, beschiftigen, ausscheiden,
zusamenschlieen, verleihen, haben, entstehen.

Ynpasicnenue 6. Onpedenume epemennyto popmy 2nacona u nepeseoume
npeodIodceHus.

1. Dieser Betrieb erzeugt komplizierte Maschinen.

2. Der Handel hat sich zu einem wichtigen Bereich der Volkwirtschaft
entwickelt.

3. Das System der Selbstbedienung erlaubte eine starke Rationalisierung.

4. Die Zahl der Beschiftigten im Einzelhandel war bis 1990 auf 2,6
Millionen gesunken.

5. Viele kleine Einzelhédndler schieden aus dem Wettbewerb aus.
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6. Die Einkaufsverbande sollen der mittelstandischen Unternehmen eine
Marktmacht verleihen.

Ynpasicuenue 7. Ilpoumume mexkcm u eplnonnume 3a0aHus K Hemy.

Text
Der Handel

1. Der Handel hat sich in den letzten 100 Jahren zu einem wichtigen Bereich
der deutschen Volkswirtschaft entwickelt. Mit seiner Verteilungsfunktion hat er
erst das Entstehen der heutigen arbeitsteiligen Volkswirtschaft ermoglicht. In
der Bundesrepublik Deutschland waren 1990 knapp 4.13 Millionen Menschen in
den etwa 505600 Unrehmen des Handels (GroB3- und Einzelhahdel) tatig.

2. Die Unternehmen des GroBhandels liefern Giiter als Handelswaren an
Weiterverarbeiter, gewerbliche Verwender oder GroBverbraucher, Kunden des
GroBhandels und Produktionsbetriebe, die Investitionsguter benétigen dazu
Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe. Der Einzelhandel wird vom GroBBhandel mit
kurz- und langlebigen Gebrauchs- und Verbrauchsgutern beliefert.

3. Der Einzelhandel als verbrauchernichste Handelsform hat in den letzten
Jahrzehnten einen bemerkenswerten Wandel durchgemacht. Vor allem das
System der Selbstbedienung, das sich zuerst im Lebensmitteleinzelhandel
durchsetzte, erlaubte eine starke Rationalisierung. Neue Betriebsformen wie
Discount-Lader und Verbraucherméirkte entstanden.

4. Den Einzelhandel prigen heute ein scharfer Wettbewerb und geringe
Gewinnmargen — den Vorteil hat der Kunde. 1949 setzte der westdeutsche
Einzelhandel 28 Milliarden DM um. 1991 waren es in den alten Bundesldndern
tiber 748 Milliarden, in den neuen Bundesldndern rund 100 Milliarden DM.
Infolge von Rationalisierungen war die Zahl der Beschiftigten im
westdeutschen Einzelhandel bis Ende der achtziger Jahre auf rund 2,6 Millionen
gesunken. Im Verlauf der deutschen Einigung, die diesem Wirtschaftszweig
grosse Impulse gab, stieg die Zahl wieder. 1990 beschéftigte der westdeutsche
Einzelhandel iiber 2.7 Millionen Menschen. In den neuen Bundesldndern waren
knapp 400000 Personen im Einzelhandel tétig.

5. Die wachsende Motorisierung breiter Bevolkerungsschichten in den alten
Bundeslindern und die Tendenz zum giinstigen GroBeinkauf haben die
Verbrauchermarkte und die Selbslbedienungswarenhduser begiinstigt. Viele
kleine Einzelhdndler schieden aus dem Wettbewerb aus: Allein von 1962 bis
1986 sank die Zahl der Unternehmen im Einzelhandel von 445000 auf 340000.
Der mittelstindische Eizelhandel kann sich gegen die Konkurrenz der
Groflbetriebe  durchaus behaupten: Durch ein individuelles Angebot,
Spezialisierung, fachliche Beratung und personlichen Service. Viele
mittelstandische Unternehmen schlief3en sich in Einkaufsverbanden zusammen,
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die ithnen eine ahnliche Marktmacht wie die GroB3betriebe verleihen sollen. So
konnen auch individuelle Einzelhandler tiberleben.

YupaxHeHUs K TEKCTY

Ynpasicnenue 1. Ckaxcume, oan au Bam mexkcm ungpopmayuio 0nsa
omeema na caeoyroujue 6onpocsl (nocmasvme nocjie Homepa + uau —).

1. Wieviel Menschen sind heute in Deutschland in den Unternehmen des
Handels tatig?

2. Womit wird der Einzelhandel vom GroBhandel beliefert?

3. Welchen Umsatz hat der GroBBhandel 1991 gemacht?

4. Was erlaubte das System der Selbstbedienung?

5. War die Zahl der Beschiftigten im Einzelhandel dank der
Rationalisierung gestiegen?

6. Was gab dem Einzehlhandel grof3e Impulse?

7. Welche Tendenz hat die Verbrauchermarkte begiinstigt?

8. Wodurch kann sich der mittelstandische FEinzehlhandel gegen die
Konkurrenz der GroB3betriebe behaupten?

ana.)fcuenue 2. Omeéemvme Ha eonpocol, Komopbole But oyeHuiu nojio-
HCUMEJIbHO.

Ynpasicuenue 3. B kakom ad3aue mexcma 2060pumcs:
1. 0 TOoBapooOOPOTE POSHUYHON TOPTOBIIH.
2. 00 YMEHBILIEHUH YUCIIa MEJIKUX NPEANPUIATHI PO3ZHUYHON TOPrOBIIU.

Ynpasicnenue 4. Ckasicume om Kakux cnoe o00pazoseanwvl ciedyruiue
C/L0YCHbIE CyuiecmeumeibHble, nepeseounte ux:

die Verteilungsfunktion, der Wiederverkaufer, der Weiterverarbeiter, der
Grof3verbraucher, der Produktionsbetrieb, der Hilfsstoff, der Betriebsstoff, die
Verbrauchsguter, der Wirtschaftszweig, die Bevolkerungsschicht, der
Verbrauchermarkt.

Ynpasicnenue 5. Ilepeeeoume nucemenno namulilt ad3ay mexcma.

Ynpasicnenue 6. /lononnume npeonoscenus, evlopas nooxooauwue cioea,
OaHHble OO Uepmoi.

1. Der Handel ist ein wichtiger.....der Wirtschaft.
. Die Produktionsbetriebe sind auch ..... des GroBhandels.
. Der Einzelhandel wird vom GroB3handel mit.....beliefert.
. 1991 machte der GroBBhandel einen.....von etwa 990 Milliarden DM.
. Der Einzelhandel prégt heute ein scharfer...... .
. Das System der Selbstbedienung.....eine starke Rationalisierung.
. 1990.....der Einzelhandel iiber 2,7 Millionen Menschen.
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8. Grofe Impulse.....dem Handel deutsche Einigung.

1. Verbrauchsgiiter, 2. gab, 3. Bereich, 4. erlaubte, 5. setzte, 6. Kunden,
7. betriebe, 8. beschiftigte, 9. Wettbewerb, 10. Umsatz.

Ynpasicnenue 7. Pacckasxicume ceoemy cobeceOHUKy o pazeumuu po3Huu-
Houi mopzoenu I'epmanuu 6 nocineonue oecamunemus. Hcnonv3yiime npu
Imom ungpopmayuro mexkcma, 3aoanuii 1, 6.

LEKTION 11. Kriterien der Unternehmensanalyse

Vokabeln zum Thema:

die Bonitdt — mIaTexecrmocoOHOCTb, COJIMIHOCTh

relevant — Ba)HBIH, CyIIIECTBEHHBIH

die Giro-Bank — >xupo-6ank

die Leistungswirtschaft — mpousBoguTenbHOCTD

marktgerecht — COOTBETCTBYIOIINI 3aKOHAM PBIHKA

der Anteil — yuactue

der Abnehmer — notpedurens

extern — BHEITHUMN

kaufménnisch — Toproserit

erkennbar — 3aMeTHBIN, TPUMETHBIN

von grosser Aussagekraft sein — umeTh 00JIbIIIOE 3HAUCHUE

der Jahresabschluss — romoBoii 6ananc

der Vertrieb — cObIT

die Ablauforganisation — mociie10BaTeIbHOCTE (ITPOIIECCOB BOCIIPOU3BO/I-
CTBa)

es geht um... — peub UueT O...

die Ertragsstirke — Benuunna noxozaa

der Vorrat — 3amac, pezepB

der Sachzusammenhang — cBsi3b, B3aUMOCBS3b

JIeKCI/IKO-FpaMMaTI/I‘IeCKI/Ie YHpPpa)KHCHUSA

Ynpasxicuenue 1. Illpoumume, oopawias éHumanue Ha 0cobeHHOCmMU nPo-
U3HOWEHUA C1eOYIoOWUX C/106, U NOODepume K HUM PYCCKUe IKGUBAIEHMbl,
umerouiue me dce KOpHu.

Die Bonitit, der Faktor, die Faktoren, die Analyse, thematisch, der
Management, die Finanzierung, konkret, potentiell, der Konkurrent, die
Strategie, der Analitiker, die Position, die Organisation, die Investionspolitik,
das Niveau, das Kontrollsystem,, der Liquidititsplan, die Technologie, der
Marketing, die Rationalisierung.
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Ynpasicnenue 2. B nemeyxkom azvike oueHb pacnpocmpaner nepexoo pas-
JIUYHBIX Yacmell peuu 8 cyuiecmeumeJibHole (Cyocmanmusayus) Hanpumep:

a) rnaroi lesen (uutars) — das Lesen (ureHue)

malen (pucoBats) — das Malen (pucoBanue)

0) npunaratensHoe alt (ctapeiit) der Alte (cTapuk)

die Alte (crapyxa)

das Alte (cTapoe)

Oopa3syiime cywiecmeumeJibHble Om CJ1e0YIOULUX C/106 U nepesedume ux:

Laufen, schwimmen, bekannt, leben, wissen, unternehmen, warten, befreit,
gelesen, werden.

Ilepesedume cnedyrougue cnoea Ha pyccKuil A3viK:

Der Kranke, die Kranke, der Arbeitende, das Ausbauen, die Fremde, das
Gesehene, das Gewonnene, das Sein, der Fremde, das Bewertete, das Lachen,
das Gelesene, das Auftreten.

Ynpasicnenue 3. Kakoe cnoeo 6 oannom paoy saenaemcsa 0000waougum:

a) der Verkaufer, der Abnehmer, der Konkurrent, der Lieferant, der Markt,
der Wettbewerb, die Marktwirtschaft, der Unternchmer, der Arbeitnehmer.

b) die Bonitdt, marktgerecht, der Jahresabschluss, der Finanzplan, die
Ertragsstirke, die Buchfiihrung, die Tétigkeit eines Unternehmens, die
Geschiftsentwicklung, das Vermogen, die Kapitalertréige.

Ynpasicnenue 4. Kakue cnoea ¢ 0annwvix paoax aeaaiomcsa 1UMWIHUMU:

a) der Betrieb, die Produktion, der Vertrieb, der Steuer, der Ertrag, die
Technologie, die Massnahmen zu dem Umweltschutz die Marktform, das
Verhalten der Konkurrenten, der Handel, der Wettbewerb, die Staatssteuerung.

b) die Zusammenarbeit, die Einfuhr, die Ausfuhr, der Join-Venture, der
Abnehmer des Inlandes, der Abnehmer des Auslandes, die Fahigkeit zur
Mitarbeit, das Markterforderniss, der Anteil, die Aufmerksamkeit.

Ynpasicnenue 5. He nonwv3ysace cinoseapem, nailoume IK8UEAIEHMbL 01
HemMeyKux coe.

1) zufillig 1) oueHuBaTh

2) der Erfolg 2) COOTBETCTBOBATh

3) der Zusammenhang 3) cucrtema ynpaBieHUs
4) bewerten 4) pesepB

5) grundlegend 5) cyuaitHo

6) entsprechen 6) yaep:KUBaTh

7) behaupten 7) pedb UaeT 0)))

8) relevant 8) BayKHBIM

9) der Vorrat 9) ycnex

10) es geht um))) 10) ocHOBOMOJIArarOIINMA
11) das Steuerungssystem 11) cBsI3b, CBA3HOCTH

58



12) die Beschaffung 12) uccnenoBanue
13) die Forschung 13) npuobperenue

Ynpasicnenue 6. Ilepeseoume cnosa, umeroujue 00UHaAKOB8ble KOPHU:

a) unternehmen, das Unternechmen, unternommen, untergenommen, der
Unternchmer, unternchmerisch.

b) bewerten, bewertend, die Bewertung, werten, gewertet, wert, der Wert,
wertlos, wertvoll.

c) vermdgen, das Vermogen, vermogend, die Vermdgenheit, die
Vermogendheit, vermogenlos, vermoglich.

Ynpaowcnenue 7. /locaoaiimecs o 3nauenuu cnedyrouux cios:

a)

1) nehmen 1) mit der Hand greifen

2) abnehmen 2) kaufen

3) annehmen 3) seine Zustimmung geben
4) unternehmen 4) initiativ werden, handeln
5) teilnehmen 5) etwas mitmachen

6) zunechmen 6) erhohen

7) libernehmen 7) nachfolgen

8) zulassen 8) nichts unternehmen

9) entsprechen 9) gleichen, passen

10) gewinnen 10) erwerben

b) [ToxbOepuTe MOIXOAAIIAE IO CMBICITY TJIArOJIbI, UCIIONB3YS TaOIHITY, JJIs
CHEAYIOMINX NPEIIOKECHUN.

1. Meine Erwartungen ...... der Wahrheit nicht.

2. Die Einbrecher ...... alles, was thnen wertvoll erschienen hat.

3. Wir ...... diesen Antrag einstimmig ...

4. Die Analyse soll ein Bonitétsurteil ......

5. Heute konnen viele Leute sogar das Notigste nicht ......

6. Wir ... diese ausgezeichnete Position im Markt durch eigene
Anstrengungen und zugleich durch gilinstige Umsténde.

7. Sein Einfluss und seine Krifte ...... rasch ...

8. Sie ...... einen letzten Versuch, mir umzustimmen.

9. Seine Sohne ....... inzwischen das Geschiift.

10. Alle Menschen sollen an der Wahl eines Prasidenten ......

Ynpasicnenue 8. Oopazyiime ungpunumue naccuea om cneoyrouwux 2na-
207108 U nepegeoume ux.

Lesen, entsprechen, behaupten, ausbauen, gewinnen, nehmen, abnehmen,
unternehmen, beurteilen, verdienen, untersuchen.
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Ynpasicnenue 9. Onpeoenume epemennyto gpopmy u 3anoz ckazyemozo 6
C1e0YIOUUX NPEONONHCEHUAX, Nepesedume Ha PYCCKUIL A3bIK.

1. Damit wird dem grundlegenden Erfordernis marktgerechter Produktion
entsprochen.

2. Zur Beurteilung der Finanzwirtschaft werden die Vermogensstruktur, die
Kapitalstruktur ndher untersucht.

3. Es muss auch dem externen Analitiker deutlich werden, durch welche
Massnahmen Marktpositionen gewonnen werden.

4. Es wird morgen kalter sein.

5. Das Radio ist vom grossen russischen Gelehrten A.S. Popow erfunden
worden.

6. Die Tage werden kiirzer.

7. Die Zeitschrift «Hello» wird mit grossem Interesse gelesen.

Text
Kriterien der Unternehmensanalyse

Die Unternehmensanalyse soll ein Bonitétsurteil zulassen. Deshalb sind alle
relevanten Erfolgsfaktoren fiir das Unternehmen zu beurteilen und zu bewerten.
Entsprechend der Giro-Bank bezieht sich die Unternehmensanalyse auf folgende
thematische Sachzusammenhinge:

1. Markt und Produkt,

2. Management,

3. Leistungswirtschatft,

4. Finanzwirtschaft.

Nicht zufillig ist der Themenblock Markt und Produkt der Ausgangspunkt
der Unternehmensanalyse. Damit wird dem grundlegenden Erfordernis
marktgerechter Produktion entsprochen.

Das Wissen der Geschiftsfiihrung tiber die konkrete Marktform, die eigenen
Marktanteile, das Verhalten der potentiellen Konkurrenten und Abnehmer des
In- und Auslandes sind entsprechende Grundlagen fiir die markt- und
produktseitige Unternechmensstrategie. Es muss auch dem externen Analitiker
deutlich werden, durch welche Massnahmen Marktpositionen gewonnen,
behauptet oder ausgebaut werden sollen.

Das Management des Unternehmens verdient besondere Aufmerksamkeit der
Unternehmensanalyse. Zu beurteilen sind Fiihrungsmerkmale, Fiihrungsinstru-
mente, die Organisation, die Personalstruktur und die Investitionspolitik. Fachliche
Kompetenz der Geschaftsfiihrung im kaufménnischen und technischen Bereich
sowie der Fiihrungsstil einschliesslich der Féhigkeit zur Mitarbeitermotivation
erweisen sich als grundlegend fiir marktfdhige Unternehmen. Das Niveau des
kaufméinnischen und technischen Minagments wird vor allem an erkennbaren
Strategieorientierungen und Steuerungs- und Kontrollsystemen deutlich. Zur

60



Beurteilung der kaufménnischen Seite sind bereits Jahresabschliisse,
Liquidititsplane und Finanzpline von grosser Aussagekraft.

Zur Analyse der Leistungswirtschaft sind die Funktionen Beschaffung,
Produktion und Technologie, Marketing und Vertrieb, Forschung und
Entwicklung sowie Ablauforganisation und -steuerung zu beurteilen. Hier geht
es um zielgerichtete Kombination der betrieblichen Produktionsfaktoren nach
Massgabe von Markterfordernissen und hochster Rationalisierung.

Zur Beurteilung der betrieblichen Finanzwirtschaft werden die Vermo-
gensstruktur, die Kapitalstruktur, die Bilanzstruktur, die Geschéftsentwicklung
und die Ertragsstirke ndher untersucht. Zur Analyse der Vermogensstruktur sind
die Debitoren, die Vorrate, der Vermogensumschlag und die stillen Reserven zu
beurteilen.

yIIp AKHCHUSA K TEKCTY

Ynpaowcnenue 1. Ckasxccume, oan au Bam mexcm ungopmayuto ona om-
6éema Ha OaHHble 60NPOCHL.

1. Wie heisst dieser Text?

2. Wieviel Kriterien der Unternehmensanalyse gibt es?

3. Welche Erfolgsfaktoren sind fiir das Unternehmen zu beurteilen und zu
bewerten ?

4. Was bedeutet «das Verhalten der potentiellen Konkurrenten und
Abnehmer»?

5. Was verdient besondere Aufmerksamkeit der Unternechmensanalyse ?

6. Woraus bestehen die Liquiditédtspléne?

7. Was wird zur Beurteilung der betrieblichen Finanzwirtschaft ndher
untersucht?

8. Wie sind die Fiithrungsmerkmale eines industriellen Betriebes?

anaofcneuue 2. Omeéemvme Hna e8onpocsl, Komopuole Buot oyeHuiu nojio-
HCUMEJIbHO.

Ynpasxicnenue 3. Hcnonv3ysn npouumanmslit mekcm, noodepume K cie-
OYIOUUM CT1OBAM U BbIPANCEHUAM CUHOHUMBL:

— die Betriebsanalyse;

— positives Ergebnis einer Bemiihung;

— die Gesamtheit von Waren und Geldverkehr;

— etwas, was als Ergebnis der menschlichen Arbeit hergestellt ist;

— das Erzeugen von Waren;

— ein genauer Plan fiir ein Verhalten, der dazu dient, ein bestimmtes Ziel zu
erreichen;

— die Verwaltung eines Unternehmens;

— sehr wichtig sein;

— der Absatz;
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— die Stirke finanzielles Gewinns;
— der Besitz, der einen materiellen Wert darstellt.

Ynpasicnenue 4. Ilepegedoume u 00vacHume 3nauenue ciedylOuux cioe
nO-pyccKu, a 3amem no-Hemeyku.

— die Marktform;

— das Verhalten der Konkurrenten;

— die Personalstruktur;

— die Liquiditit;

— die Rationalisierung;

— das Kapital.

Ynpasicnenue 5. Ilepeeeoume mexcm co croesapem.

Bewertung von Unternehmen

Fiir die Bewertung von Unternehmen gibt es mehrere theoretische Konzepte
und methodische Rechenwege. Ein erster Ankniipfungspunkt fiir die Bewertung
eines Unternehmens besteht in der Bilanz. So kann der Jahresabschluss als eine
regelméssig wiederkehrende Gesamtbewertung des Unternehmens aufgefasst
werden. Gesonderte Bilanzen sind als Ausgangsinformationen erforderlich,
wenn Unternehmen u.a. aus folgenden Griinden zu bewerten sind:

— Kauf und Verkauf von Unternehmen;

— Beteiligung an Unternehmen, Zweigniederlassung, Filialen, oder
Produktionsstatten;

— Griindung einer Gesellschaft, in die das Unternehmen eingebracht wird;

— Verpachtung von Unternehmen;

— Bewertung von Schaden infolge aussergewohnlicher Ereignisse, z.B.
Naturkatastrophen, fiir Schadensregulierungen in Versicherungsfallen.

LEKTION 12. Unternehmensziele und Unternehmenskultur

Vokabeln zum Thema:

dienen als... — cy>kUTh B Ka4eCTBE 4ero-1udo

die Verhaltensweise — moBenenue

die Bestitigung — neaTenbHOCTh

die Zielsetzung — mocTaHOBKa I1E/IH, IICITH

absehen von — 0TKa3bIBaThCS, HE MPUHUMATH BO BHUMAaHHE
unterstellen — (;10HO) MpUNIUCHIBATD, IPEAIIONIATATD

der Wettbewerb — konkypeHIms

leistungsfihig — paGoTocmocoOHbIH, MPONU3BOIUTEIHHBIH
ausscheiden — BEIOBIBATh, BEIXOJUTH

der Gewinn — npuObLIL
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der Fortschritt — mporpecc, ycnex

verzichten auf — oTka3bIBaTHCS OT YETro-I1u00
schmélern — ype3aTb, yMEeHbIIATH

die Giiltigkeit — 1eliCTBUTEIBHOCTh

einschrianken — orpaHuuMBaTh

die Voraussetzung — ycioBue, IpernoaoxKeHne
die Erhaltung — monyuenue, coxpanenue

die Unternehmung — npeanpusitue, opranu3anus
die Kompetenz — nomHomouus

Jlekcuko-rpaMmmMaTuyecKkune ynpaxHeHHus

Ynpasicnenue 1. Ilpoumume cnoséa u nepeseoume, noooupas K Hum
00HOKODEHHblEe IKGUBAICHNDL.

Die Formulierung, der Prozess, die Kompetenz, die Gruppe, das Organ, die
Maximiesierung, die Theorie, die politische Diskussion, die Rolle, technisch, die
Chanse, logisch, real, basieren, die Praxis.

Ynpasicnenue 2. He nons3ysace croeapém, naiioume pyccKkue IK6U8a1eH-
mbl 0711 HEMEYKUX CT108.

1) die Grundlage 1) nexaTh B OCHOBE

2) die Erkldrung 2) npuObLIL

3) zugrundeliegen 3) uenp

4) das Ziel 4) noBBIlLIEHUE

5) die Kerngruppe 5) BEIOBIBATH

6) der Gewinn 6) HailTu BbIpaXE€HUE B 4EM-JINO0
7) der standige Kampf 7) 3By4athb

8) ausscheiden 8) mocrosiHHas 00pbOa
9) die Erhohung 9) 0ObsicHeHUe

10) klingen 10) ocHOBHas rpynmna
11) zum Ausdruck kommen 11) ocHoBa

Ynpasicnenue 3. Oopaszyiime u3z caredyrwoujux cnos:

a) CHHOHUMMYHBIE TTapbl

der Fortschritt, deutlich werden, die Vergrosserung, die Leitung, die
Unternehmung, die Erhéhung, das Management, die Tatigkeit, das Unternechmen,
offentlich, die Betitigung, gesellschaftlich, zum Ausdruck kommen, der Erfolg.

0) aHTOHUMUYHBIC TTAPBI

der Gewinn, der Wettbewerb, erschweren, die freie Marktwirtschaft, das
Monopol, der offentliche Betrieb, langfristig, der Verlust, erleichtern, die
Vergrosserung, die Staatsleitung, kurzfristig, die Verkleinerung, das private
Unternehmen.
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Ynpasicnenue 4. Coomnecume nonamusa (u3 npagoil KoJl0OHKU) C UX
onpeoenenuamu (u3 j1e6oii KONOHKU).

1) Das Unternehmen ist 1) eine unternehmerische kaufmannische Tatigkeit

2) Der Unternehmer ist 2) ein Synonym zum Wort «das Unternehmen»

3) Die Unternehmerin ist 3) ein Betrieb

4) Das Unternehmertum ist | 4) ein Leiter, ein Eigentiimer eines Unternehmens

5) Die Unternehmung ist 5) eine Leiterin, eine Eigentiimerin eines Un-
ternehmens

Ynpasicnenue 5. Bcnomnume npaeuno nepeeooa npuiuacmuvix 000pomoe
U nepegeoume Ha PyCCKUil A3blK NPEOI0NHCEHHblE HeEMeUKUe CT1060COYEeMaHUA.

Nicht weit von mir lebend, in grosser Hohe fliegend, zu schnell gehend, in
seiner Heimatstadt angekommen, ihren Freunden helfend, das Kind beim
rechten Namen genannt, besser geworden, von der Konferenz zuriickgekehrt,
mit einem Kind spielend, gegen den Krieg protestierend, systematisch an der
Sprache arbeitend.

Ynpasicnenue 6. Bvidenume 6 cnedywougux npeoioyiHceHusx 000coodieH-
HbLil RPUYACMHBLIL 000pOmM, nepeseoume NUCbMEHHO.

1. Fliessend sprechend, die Worter richtig anwendend, iibersezten die
Studenten das Gespréch ins Deutsche.

2. Vom Urlaub zuriickgekehrt, besuchte er seine Freunde.

3. Aus der Wirtschaftstheorie ausgehend, ist die Gewinamaximiesierung ein
Hauptziel einer Unternehmung.

4. Von unbewusst verfolgten Zielen abgesehen, ist die Zielformulierung
Gegenstand besonderer Entscheidungsprozesse.

5. Auf die Erzielung moglichst hoher Gewinne verzichtet, schmélert der
Wettbewerber seine Zukunftchancen.

6. Technischen Fortschritt erleichternd, fuhren Gewinne zu einer Erh6hung
der Leistungsfahigkeit.

Text
Unternehmensziele

Unternehmensziele dienen als Grundlage bei der Analyse und Erkldrung
unternehmerischer Verhaltensweisen. Sie sind die der unternehmerischen
Betitigung zugrunde liegenden Zielsetzungen. Von unbewusst verfolgten Zielen
abgesehen, ist die Zielformulierung Gegenstand besonderer Entscheidungspro-
zesse. Die Kompetenz fiir Zielentscheidung liegt bei einer oder mehreren
sogenannten Kerngruppen oder -personen, den obersten Leitungsorganen.

Fiir Unternehmen in einem marktwirtschaftlichen System unterstellt man in
der Regel, dal3 ihre oberste Zielsetzung «Gewinnmaximiesierung» sei. Dises
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Gewinnmaximiesierungsprinzip spielt sowohl in der Wirtschaftstheorie als auch
in der politischen Diskussion eine grosse Rolle.

Einige Theoretiker meinen so: «In der Marktwirtschaft stehen die
Wettbewerber in einem stindigen Kampf, in dem die Nichtleistungsfahigen
ausscheiden miissen. Gewinne erleichtern technischen Fortschritt und fuhren
damit zu einer Erhohung der Leistungsfahigkeiten. Verzichtet einer der
Wettbewerber auf die Erzielung moglichst hoher Gewinne, so schmilert er
damit Zukunftchancen. Also die Gewinnmaximiesierung ist ein Hauptziel einer
Unternehmungy.

Diese Begriindung klingt logisch, hat jedoch wie das reale Wirtschaftsleben
nur eingeschrankt Giiltigkeit. Der in ihr zum Ausdruck kommende
Mechanismus basiert auf einigen Voraussetzungen, die in der Realitdt nicht
erfiillt sind. Die Erfahrung zeigt, das z.B. statt eines Kampfes um den Markt
Absprachen erfolgen.

Schliesslich gibt es in der Realitdt noch eine grosse Anzahl von Betrieben,
die nach ihrer Satzung andere Ziele haben, wie etwa Offentliche Betriebe, die
vom Staat errichtet wurden, z.B. im Verkehrsbereich.

Tatsdchlich verfolgen die Unternehmungen in der Praxis unterschiedliche
Ziele, wie etwa:

— die Erhaltung oder Vergrosserung des Marktanteils, die Schaffung eines
«guten» Markennamens,

— die Sicherung stindiger Zahlungsfahigkeit,

— die Erhaltung des selbstindigen Familienbetriebes, selbst wenn eine
Vergrosserung in Rahmen eines Konzerns lohender sein sollte,

— die Erhaltung politischer Macht,

— die Erhaltung des gesellschaftlichen Ansehens in der Gemeinde.

Aus allem wird deutlich, dass der Gewinnmaximiesierung — entgegen den
theoretischen Annahmen — in der Realitét keine tiberragende Stellung zukommit.
Das bedeutet keineswegs den Verzicht auf Gewinne schlechthin.
Privatwirtschaftliche Unternehmen konnen auf Dauer nur exestieren und andere
Ziele anstreben, wenn die Kosten durch die Erlose mindestens gedeckt sind.
Gewinnstreben ist damit ein herausragendes Ziel der privaten Betriebe.
Gewinnstreben ist selten ein kurzfristiges, sondern vielmehr ein langfristiges
Unternehmensziel.

YiupaxxHeHUs1 K TEKCTY

Ynpasicnenue 1. Omeemome na cnedyrougue 6onpocwl:

1. Was ist die Gewinnmaximiesierung?

2. Ist die Gewinnmaximiesierung ein einziges Ziel einer Unternehmung?

3. Welche Ziele kann ein Unternehmen verfolgen?

4. In der Marktwirtschaft stehen die Wettbewerber in einem standigen
Kampf, stimmt das?

5. Welches Ziel haben die 6ffentlichen Betriebe?
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6. Miissen die Betriebe auf Gewinne verzichten?
7. Ist das Gewinnstreben ein kurzfristiges Unternehmensziel?

Ynpasicnenue 2. Cepynnupyiime cuHOHUMUYHbBLE NPEONOHCEHUA:

1. Man muss auf Gewinne schlechthin nicht verzichten!

2. Unternehmensziele sind die der unternehmerischen Betéitigung
zugrundeliegenden Zielsetzungen.

3. Keine iiberragende Rolle kommt der Gewinnmaximiesierung in dem
realen Wirtschaftsleben zu.

4. Das bedeutet keineswegs den Verzicht auf Gewinne schlechthin.

5. Die Kompetenz fiir Zielentscheidung liegt bei einer oder mehreren
Kerngruppen, den obersten Leitungsorganen.

6. Die Unternechmensziele sind solche Ziele, die die unternehmerische
Tatigkeit auf die Dauer bestimmen.

7. Die Gewinnmaximiesierung spielt keine fuhrende Rolle in der
Marktwirtschaft.

8. Eine oder mehrere Personen, die Organe der Leitung miissen die
Unternehmensziele bestimmen.

Ynpasicnenue 3.
a) IIpoumume ouanoez.
In dem Lesesaal

A. Hello, wie geht's dir?

B. Hello, es geht.

A. Was machst du?

B. Ich bereite mich auf die Priifung in Management vor.

A. Hast du Schwierigkeiten?

B. Ja, dieses Buch gelesen, habe ich erfahren, dass das Hauptziel einer
Unternehmung Gewinnmaximiesierung ist. In meiner Vorlesung steht aber, dass
diese Meinung falsch ist. Und was denkst du daran?

A. Welche Unternehmen betrachtest du, private oder staatliche?

B. Gibt es irgendwelche Unterschiede?

A. Ja, natiirlich, die Gewinnmaximiesierung ist ein langfristiges Ziel fiir ein
privates Unternehmen. Ein 6ffentlicher Betrieb hat andere Zielsetzungen, dient
der Allgemeinheit.

B. Klar, danke!

A. Macht nichts. Ich hoffe, dass du deine Priifung gut bestehst.

b) 3anomnume cneoyrwuiue evipasricenus:
Soviel ich weiss — Hackonbko MHE U3BECTHO
Soweit mir bekannt ist — Hackojibko MHE U3BECTHO
Sie haben recht — Bel npaBbl
Einverstanden — Cornacen (coriacha)
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Das 1st wirklich wahr — DTo nelicTBUTENBEHO TaK
Ich glaube — 4 cuuraro

Ich meine — I nonarato

Meiner Meinung nach — ITo moemy MHEHUO
Mit Vergniingen — C y0BOJIbCTBUEM

¢) Hcnonv3ya >mu kKauwie cocmagvme ouanoz na memy: «Andere
Zielsetzungen einer Unternehmungy.

Ynpasicnenue 4. Cocmasome nnan k mexcmy 7.
Ynpasicnenue 5. Ilepeckasicume mexcm 7 coznacno Bawemy niany.

Ynpaoicnenue 6. Ilpouumaiime u 3anomnume ciedyroujue ciosa:.
bezeichnen — 0603Ha4aTh
das Merkmal — npusnax
der Muster — oGpazen
eigenstindig — caMOCTOATENIbHBIN
die Vision — BuaeHue
das Verhalten — moBenenue
vorhalten — nepxatb
die Generation — mokoJieHHE
folglich — cnegoBatenbHO
bewaltigen — cipaBUTHCS C 9- J1, MPEOJAOIETH Y- JI.
der Umfang — 06béMm
geschehen — npoucxonute
die Vorstellung — npencrasnenue
der Hinweis — yka3anue
der Vorteil — npeumyiiecTBo
der Nachteil — nvemocraTok
urspriinglich — nepBoHayanbHBII
verringern — yMeHbIIIaTh
der Bedarf — moTpeGHOCTh
sich beziehen auf — oTHOCUTECS K 4- 11, KacaThbCs 4- JI.
das Verhiltnis (zu Dat.) — oTHOIIEHUE K Y- 1.
abweichen — 1. OTKIIOHATBCS, OTCTYNaTh OT Y- JI
2. OTJINYATBCA OT Y- JI.
schidigen — BpeauTh, HAHOCUTH y1IEPO
in den Hintergrund driicken — oroaBurarte Ha 3aqHHI IJ1aH
vermitteln — nepegaBath (3HaHUS, OTIBIT)
effiziente — neiicTBeHHBIN, 3D PEKTUBHBIN
erganzen — JOINOJIHATh
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JIeKcmco-rpaMMaaneCKne YHpa)KHCHUSA

Ynpasicnenue 1. Ilpoumume unmepnayuonanvHusie c106a u noobepume K
HUM pycCKUe IK6UBATICHMbL:

Die Anthropologie, historisch, komplex, das Symbol, die Funktion,
orientieren, die Norm, die Kultur, das Produkt, das Problem, die Legende, die
Interpretation, die Form, die Firma, die Koordination, die Motivation, die
Spezialisierung, das Prinzip, die Struktur, formal, individuell, traditionell, das
Instrument, das System, der Konsens.

Ynpasicnenue 2. Bcnomnume 3nauenus ciedyrouwyux cioe u noobepume K
HUM IK8UBAICHM b, OAHHbLE NOO YEPMOIL:

Wachsen, die Einheit, verwechseln, der Begriff, zum Ausdruck kommen,
der Wert, verbinden, unmittelbar, difinieren, die Pflege, das Zeichen, die
Handlung, fordern, erkennbar.

3HaK, MOHSATHE, PACTH, HEMOCPEACTBEHHBIN, U3MEHSTh, NCUCTBUE, CBA3bI-
BaTh, IICHHOCTh, ONPEACIIATh, PA3IMUUMBIN, €TUHCTBO, CIIOCOOCTBOBATh, U3Me-
HSTb, IIPOSIBUTHCH.

Ynpasicnenue 3. Haiioume cnosa:

a) onu3Kue no 3HaYeHuUI

eigenstindig, unternehmerisch, der Muster, die Stirke, das Leitbild, die
Leitung, betrieblich, der Hinweis, vermindern, die Kraft, selbstindig, effektiv,
das Managment, effizient, verringern, die Anweisung.

0) npomueono10cHbIE NO 3HAUCHUIO

der Vordergrund, einzeln, bestimmt, gemeinsam, der Nachteil, einheitlich,
abnehmen, der Hintergrund, verschieden, beginnen, unbestimmt, zunehmen, der
Vorteil, beenden.

Ynpaoicnenue 4. Ilepeseoume na pycckuii A36lK 00HOKOPEHHbBLE C106A:
— denken, bedenken, der Denker, denkbar, undenkbar, der Denkmuster;
— bilden, die Bildung, allgemeinbildend, ausbilden, die Ausbildung, ein

ausgebildeter Mensch;
— griinden, der Griinder, die Griindung, griindlich, begriinden, die
Begriindung

—die Person, die Personlichkeit, das Personal, entpersonalisiert, die
Personalien, personlich;

—leben, lebendig, das Leben, lebenslang, lebenslustig, lebensvoll,
lebenswahr.
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Ynpaowcnenue 5. Onpedenume, om kKaxkux 2n1az20/108 00pazoeamnvlt cjie-
dyluue npuyacmus, nepegedume ux Ha PyCCKuil A3vlK.

Ilpuyacmue 1 Ilpuyacmue 2
vorherrschend gewachsen

zlindend geformt

abweichend bestimmt

zunehmend entpersonalisiert
unterstiitzend zusammengeschlossen
entwickelnd ausgepragt

Ynpasicnenue 6. Bcnomnume nopaook nepesooa pacnpocmpaHeHHbIX
onpeodeneHuil U nepeeeoume ux Ha PYCCKuil A3vlK:

1. Das seit fiinf Jahren in unserem Haus wohnende Midchen bekam den
ersten Preis in der Olympiade.

2. Die zur Zeit in Leningrad weilende Delegation der franzosischen Arbeiter
besichtigte viele Sehenswiirdigkeiten.

3. Die von dir gestern telefonisch bestellten Biicher kannst du heute im
Lesesaal bekommen.

4. Die von meiner Mutter gekauften Apfel sind sauer.

5. Die Kultur ist ein unmittelbares Produkt des bei der Griindung
vorherrschenden Zeitgeistes.

6. Die in einzelnen Abteilungen zusammengeschlossenen Mitarbeiter
entwickeln eigenstindige Wertsysteme.

Text
Unternehmenskultur

Kultur bezeichnet in der Anthropologie die besonderen, historisch
gewachsenen und zu einer komplexen Einheit geformten Merkmale einer
Volksgruppe. Diese Merkmale sind vor allem bestimmte Wert- und Denkmuster
sowie Symbole. Gleiches gilt fiir Unternechmen, wenn sie eigene,
unverwechselbare Vorstellungs-und Orientierungsmuster schaffen, die das
Verhalten der Mitglieder und der betrieblichen Funktionen préigen.

Im Begriff der Unternehmenskultur kommt zum Ausdruck, daf
Unternehmen eigenstindige Normen und Werte entwickeln konnen, durch
welche sie sich voneinander, aber auch von der Kultur der Gesamtgesellschaft
abheben.

Die Bildung einer Unternehmenskultur beginnt mit dem Tag seiner
Griindung. Der oder die Griinder bringen ihre kulturellen Vorstellungen,
verbunden mit einer unternehmerischen Vision, in das Unternehmen ein. Die
Kultur ist somit ein unmittelbares Produkt des bei der Griindung
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vorherrschenden Zeitgeistes und einer Personlichkeit, die als Leitbild fiir das
Verhalten der Mitarbeiter dient. Doch das Charisma eines Griinders hilt nicht
tiber mehrere Generationen vor. Auch Legenden und Symbole verlieren einmal
ihre ziindende Kraft. Folglich entsteht das Problem, das Charisma des Griinders
und die Kultur zu institutionalisieren, eine entpersonalisierte Unternehmenskultur
zu schaffen. Ausgangspunkt dafiir sind Regeln, die die Unternehmenskultur
definieren und fortschreiben.

Die Unternehmenskultur wird weiterentwickelt aus der gemeinsamen
Bewiltigung von Problemen auf der Basis von Wertsystemen.

Die Pflege der Unternehmenskultur besteht darin, die Annahmen,
Interpretationsmuster und Wertvorstellungen lebendig zu halten, auszubauen
und an neue Mitarbeiter weiterzugeben. Dies geschieht in hohem Umfang in
Form von Symbolen und Zeichen. Als Uberbringer von Wertvorstellungen
dienen z. B. Geschichten und Legenden iiber das Unternehmen oder bekannte
Firmenleiter. In diesen Legenden stecken oft Hinweise auf traditionelle
Handlungsmuster des Unternehmens.

Das Management mu3 beim Aufbau und bei der Verdnderung der
Unternehmenskultur ~ verschiedene  Vor- und  Nachteile  bedenken.
Unternehmenskultur umfaBit dabei drei wurspriingliche Funktionen: die
Koordinations-, die Integrations- und die Motivationsfunktion.

Koordinationsbedarf entsteht vor allem durch Spezialisierung und
Arbeitsteilung. Neben formalen Organisationsstrukturen (z. B. Koordination
durch Pline und Anweisungen) kann auch die Unternehmenskultur
Koordinationsdienste leisten. Der Grundkonsens und die Idendifikation mit
einheitlichen Grundprinzipien einer Unternehmung verringern den Bedarf an
formalen Regelungen.

Die Integrationsfunktion bezieht sich auf das Verhiltnis von einzelnen
Personen oder Gruppen zum Gesamtunternechmen. Die in einzelnen Abteilungen
zusammengeschlossenen Mitarbeiter entwickeln teilweise eigenstindige, von
denen der Gesamtorganisation abweichende Wertsysteme. Diese abteilungseigenen
Wertvorstellungen kénnen auf Dauer die Unternehmung schiddigen. Bildet ein
Unternehmen jedoch eine starke Unternehmenskultur aus, kann sie individuelle
Interessen von Personen und Gruppen in den Hintergrund driicken.

Eine stark ausgeprigte Unternehmenskultur fordert in der Regel die
Motivation. Sie erfiillt Bediirthisse der Mitarbeiter und vermittelt Sinnzusam-
menhédnge, die durch zunehmende Arbeitsteilung fiir die Mitarbeiter vielfach
nicht mehr erkennbar sind. Eine lebendige Unternehmenskultur ist ein
effizientes Instrument, das das traditionelle Fiihrungsinstrumentarium unterstiitzt
und erginzt.
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yIIp AKHCHUSA K TEKCTY

Ynpasicnenue 1. Ilpoumume mekcm u omeemvme Ha cledyrujue
eonpocwl:
1. Was bezeichnet Kultur in der Anthropologie?
2. Was priagen die Vorstellungsmuster eines Unternehmens?
. Wer bringt die kulturellen Vorstellungen in das Unternehmen ein?
. Welches Problem entsteht mit der Zeit?
. Was ist der Ausgangspunkt dafiir?
. Worin besteht die Pflege der Unternehmenskultur?
. Was dient als Uberbringer von Wertvorstellungen?
. Welche drei urspriingliche Funktionen umfast die Unternehmenskultur?
. Was fiir ein Instrument ist eine lebendige Unternehmenskultur?

O 00 3 N DN =~ W

Ynpasicnenue 2. Bcmagbme emecmo mouex cioéa, OaHHvle ROO Uepmoi:

1. ... einer Volksgruppe sind vor allem bestimmte Wert- und Denkmuster.

2. Die Unternehmen konnen eigenstindige ... und .... entwickeln.

3. Die Kultur ist ein unmittelbares ... des Zeitgeistes und einer
Personlichkeit.

4. Die Kultur ... als Leitbild fiir das Verhalten der Mitarbeiter.

5. Auch Legende und Symbole ... ihre ziindende Kraft.

6. In diesen Legenden ... oft Hinweise auf traditionelle Handlungsmuster des
Unternehmens.

7. Beim Aufbau der Unternehmenskultur muBl das Management
verschiedene ... und ... bedenken.

8. Eine lebendige Kultur ist ein ... Instrument.

Dient, effizientes, stecken, Merkmale, verlieren, Normen und Werte, Vor-
und Nachteile, Produkt.

Ynpaowcnenue 3. B kakom ad3aue mexcma zogopumcs:

— 0 BPEMEHU CO3JaHUsl KYJIbTYPbI IPEANPUITHUSA,

— 0 HEOOXOAMMOCTH CO3/IaHUS «HAMJIUYHOCTHOW» KYJIbTYPBI MPEAIPUSITHS;

— 0 TOM, B U€M COCTOUT COXPAHEHUE KYJIbTYPBI IPEANIPUATHS ?

Ynpaoicnenue 4. Ionvzysace mexkcmom, nepegeoume npeonioHceHus Ha
HeMeuKuil A3bIK:

1. Ilpeanpusatrue co3ga€r COOCTBEHHbIE HOPMbI M LIEHHOCTH, KOTOpPbIE
OTJIMYAIOTCA OT KYJBTYphI OOIIECTBA B LIEJIOM;

2. Co3panue KyJabTypbl MPEANPUATHS HAUUHAETCS CO JHS €r0 OCHOBAHUSL.

3. CBOM KyJbTypHbIE IPE/ICTABIECHUS BHOCUT B IPEANPUATAE OCHOBATEII.

4. KynbTypa CIIy’)KUT MyTEBOJHOW HUTHIO ISl IOBEJAECHUS COTPYIHUKOB.
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5. 3a00Ta 0 KyJIbType NPEANpUITHS 3aKII0YAETCS B TOM, YTOObI COXPAaHUTh
Y IIEpeaTh HOBBIM COTPYIHHUKAM IIPEICTABICHUS O LEHHOCTSIX.

6. Ilpu co3ganuu KyJabTyphl MPEANPHUATHS MEHEIKMEHT JOJKEH 001yMaTh
BCE [IPEUMYILECTBA U HEJIOCTATKU.

7. KynpTypa mpeanpusatusi OXBaThiBaeT (QYHKIUU KOOPIWHAIMH, WHTETpa-
M1 U MOTHUBALUU.

Ynpaosicnenue 5. Ilepeeeoume nucomenno 7, 8, 9 avzaupi.

Ynpasicnenue 6. 3aoaiime eonpocel Kk cnedyougum npeonoxceHusam (Ko
6CeM UIeHam nPeodIoHceHUs U nPed10HCEHUAM 6 UeSI0M).

1. Die Griinder bringen kulturelle Vorstellungen in das Unternehmen ein.

2. Die Pflege der Unternehmenskultur besteht im Weitergeben der
Wertvorstellungen an neue Mitarbeiter.

Ynpasicnenue 7. Hcnonwsysa ynpasxcruenusn 1 u 4, nepeckasrxcume mexcm.
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PA3OEJ 2. GESPRACHSTHEMEN

GESPRACHSTHEMA 1.
Handelsberufe und Tatigkeiten im Handel

Vokabeln zum Thema:

1) Tatigkeit, f (en) — neITeNTLHOCTH

Es gibt verschiedene Arten von Handelstdtigkeiten fiir die Fachleute.

2) titig / zustdndig sein — ObITh 3aHATHIM (pabOTaTh), /OTBETCTBEHHBIM

Ich bin im Marketing tdtig und meine Freunde sind fiir die Produktion in
unserem Werk zustdindig.

3) herstellen — stellte her — hergestellt - mponsBoauThH

Dieses Unternehmen hat vor kurzem sehr gute und moderne Maschinen
hergestellt.

4) Sprach-, Fach-, Deutschkenntnisse, (pl.) — s3bIKOBBIE, CHElUATbHbBIC
KOMIIETEHTHOCTD) 3HaHUs (HEMEIIKOTO SI3bIKA)

In der BRD werden Deutschkenntnisse gebraucht.

5) Verwaltung, f (en ) — pykoBOJICTBO, yIIpaBJIeHHE

Er arbeitete in der Verwaltung dieses Werkes.

6) Arbeitsstelle, f (n) — mecTo paboThI

Sie hat eine neue Arbeitsstelle gesucht und gefunden.

7) Joint Venture, n (aHTJI.) — COBMECTHOE MPEIIPUSITHE

Unseres Joint Venture wurde in diesem Jahr gegriindet.

8) Schwerpunkt, m (e) — Tpy1HOCTH

Der  Schwerpunkt  dieser  Verhandlungen(nepezosopwvr)  ist  den
Vertragsstornierung (pacmopoicenue 002080pa)

9) vertreiben — vertrieb — vertrieben — pekiaMUpOBaTh, HIPOABUTATHY
POy KITHTO

Sie vertreiben ihre Produkte fiir ausldndische Kunden (xnuenmot)

10) Vertrauen, n — qoBepue

Diese Fa. versucht das Vertrauen der Kunden zu gewinnen. (3a60esamy)

Merken Sie sich auf die Synonyme zu:

herstellen = produzieren = anfertigen = erzeugen

Produkte (pl.) = Waren (pl.) = Erzeugnisse (pl.) = Giiter (pl.)
Kéaufer, m = Kunde, m

Bereich, m = Branche, f = Zweig, m = Gebiet, n = Filiale, f
Fabrik, f= Werk, n = Betrieb, m

Bericht, m = Vortrag, m
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Lexikalisch-grammatische Ubungen

1. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text.

Berichte der Berufstitige aus verschiedenen Lindern

I. Hans Henkes wohnt seit zweieinhalb Jahren in Amsterdam, Niederlande.
ER arbeitet fiir eine amerikanische Computerfirma. Diese Firma entwickelt
eigene Technologien, stellt mit diesen Technologien eigene Konsumprodukte
her. Hans ist im Verkauf und im Marketing titig und ist jetzt fiir ganz Europa
zustindig.

Er hat seine Hochschulausbildung in den USA gemacht. Dort har er Deutsch
studiert und sein Hauptfach war eigentlich Deutsche Geschichte, Politik und
Wirtschaft. In diesem Land hat er auch seine Diplomarbeit geschrieben. Diese
Diplomarbeit beschiftigt sich mit dem Automobilbereich. Es geht um einen
Vergleich zwischen zwei deutschen Autoherstellern.

Wihrend seines Studiums hat er zwei Sommer in Deutschland gearbeitet,
bei einer Maschinenfabrik in Esslingen am Neckar, in Baden-Wiirttemberg. Das
i1st die Heimatstadt von seiner Mutter. Diese Maschinenfabrik stellt Pressen,
hydraulische und mechanische Pressen, fiir die Automobilindustrie her. Also in
den gleichen Bereichen, wo Hans studiert hat. Diese Berufserfahrung in
Deutschland war sehr hilfreich fiir seine gegenwértige Karriere! Er kann seine
Deutschkenntnisse gut brauchen. Wenn man im Ausland ist, dann braucht man
auch ein bisschen Erfahrung mit der Sprache und mit der Kultur. Und man sieht
andere, zum Beispiel Amerikaner, die kein Wort Deutsch konnen, und das ist,
natiirlich, ein Nachteil. Hans hat in der BRD ziemlich viel Kontakt mit
deutschen Kunden im Verkauf, und darum muss man ziemlich gute
Sprachkenntnisse haben, auch in der Wirtschaftssprache.

II. Was fiir Satoko Akasaka betrifft, so ist sie aus Japan und wohnt in
Kawasaki, zirka eine Stunde von Tokio entfernt. Zurzeit arbeitet sie in einem
Patentanmeldebiiro, und zwar in der Verwaltung. Sie fiihren tdglich viele
Kundengesprache und verwalten elektronisch die Daten der Kunden. Bei ihnen
braucht man viel Englisch, denn die meiste Korrespondenz ist auf Englisch.
Deutsch braucht Satoko fiir die Bescheinigung von deutschen Patenten.

Von Beruf war diese junge Frau als Bankangestellte in der Abteilung fiir
Kreditkarten tdtig. Jetzt ist sie aber auf der Suche nach einer neuen Arbeitsstelle.
Sie mochte gerne in einer kleinen deutschen Firma in Tokio arbeiten. Aber dort
muss man auch gut Englisch kénnen, und das ist fiir sie ein Problem. Und man
braucht auch Fachkenntnisse in einem bestimmten Gebiet wie Export/Import.
An der Universitdt hat Satoko den Abschluss in Soziologie gemacht und ein
wenig Wirtschaft studiert. Vor kurzem war sie in Deutschland, hat Sprachkurse
an der Universitit und am Goethe-Institut besucht.

III. Merken Sie sich auf einen Portrdt von Christian Garbrecht aus
Kolumbien. Er ist in Argentinien geboren und hat in der deutschen Schule in
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Buenos Aires studiert. Danach hat er als Wirtschaftsingenieur, auch in Buenos
Aires, studiert und am Ende seines Studiums in einer deutschen Firma, der
MUNCHENERRUCKVER-SICHERUNG in Buenos Aires, gearbeitet. Am
Anfang war er Assistent der Leitung der AuBenstelle der MUNCHENER RUCK
in Buenos Aires und nach einem Jahr Ausbildung war er nach Deutschland
geflogen und hat dort eine zweijihrige Ausbildung im Mutterhaus der MUN-
CHENER RUCK gemacht. Danach ist er in die MUNCHENER RUCK Buenos
Aires zuriickgekommen und hat die Stelle des stellvertretenden Leiters
libernommen.

IV. Noch eine junge Frau will iiber sich erzdhlen. Sie heiflt Tamara
Dubowzowa und wohnt in der Stadt Minsk, Weillrussland. Sie hat an der
Minsker Linguistischen Universitdt Deutsch studiert, um Deutschlehrerin zu
werden. Aber nach dem filinfjdhrigen Studium hat sich bei ZEISS-BELOMO,
einem Joint Venture in Minsk, beworben.

Dieses Joint Venture existiert seit 1995. Sie produzieren in erster Linie
feinmechanisch-optische Geréte. Diese Produktion ist in vier Fertigungsbereiche
aufgeteilt: Optik, Mechanik, Montage und Elektromontage. Sie befinden sich
noch im Aufbau, aber zurzeit haben sie zweihundertneunzig Mitarbeiter und sie
planen, sich zu erweitern. Die Arbeit bei ZEISS-BELOMO gefillt Tamara sehr,
weil sie hier viel Praxis in Deutsch hat und auch die Moglichkeit, sich weiter
fortzubilden. Die Voraussetzungen fiir die Einstellung waren neben Deutsch
auch andere Fremdsprachen, Computerkenntnisse und Biiroorganisation. Thre
jetzigen Aufgaben sind Ubersetzen, Dolmetschen, Hotelreservierung, Telefonate
mit Deutschland und mit WeiBrussland fiihren. Aber die Schwerpunkte ihrer
Arbeit sind Ubersetzen und Dolmetschen. Sie dolmetscht bei Besprechungen,
bei Sitzungen der Geschéftsleitungsebene, bei Gesprachen iiber Qualititskont-
rolle. Und sie iibersetzt viele technische Vorlagen, die technische
Dokumentation, Anweisungen zur Qualititskontrolle, Verfahrensanweisungen,
Briefe und Faxe. Sie fiihrt auch die Statistiken fiir Personal und Produktion. Zur
Vertiefung ihrer Erfahrungen war sie fiir zwei Wochen in der Firma CARL-
ZEISS in Jena. Dort hat sie ithre Kenntnisse im Bereich der Fachlexik und der
Biiroorganisation erweitert. Tamara will auch ein paar Worte iiber das Joint
Venture ZEISS-BELOMO sagen. Dieser Betrieb ist seit vorigem Jahrhundert
weltweit bekannt. Neben den Gerdten fiir astronomischen und biologischen
Entdeckungen der Wirtschaftler in der ganzen Welt (Lupen, Mikroskope,
Objektive) stellen sie auch beste Augenglédser verschiedener Art her: Lesebrille,
Sonnenbrille, Rauchglasbrille und randlose Brille. Die reichsten Leute der Welt
betrachten es als Ansehen solche Brille zu tragen.

V. Jetzt mochte Hamza Choufani von seinem Leben ein bisschen berichten.
Er lebt in Agadir, Marokko. Agadir liegt an der Atlantikkiiste im Siiden
Marokkos. In Deutschland ist Agadir als Touristenort bekannt. Sechzig Prozent der
Touristen sind Deutsche. Davon kann man sagen — es sind neunzig Prozent aus den
neuen Bundesldndern. Hamza ist in Deutschland grof3 geworden und hat eine Lehre
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in Kiel als Hotelkaufmann gemacht. Er ist verheiratet und hat einen Sohn. Vor
einigen Jahren hat er bei der TUI als Reisebetreuer gearbeitet, hier in Agadir. Er ist
dann noch acht Jahre als Stewart bei der ROY ALE MAROC geflogen.

Vor fiinfzehn Jahren hat er ein Restaurant in Agadir er6ffnet. Das Restaurant
bietet internationale Kiiche, aber auch deutsche Kiiche. Vor etwa fiinf Jahren hat
er eine Gesellschaft mit einem deutschen Partner gegriindet. Sie haben die
Vertretung von LOWENBRAU -Bier in Marokko iibernommen. Sie vertreiben
gegenwirtig deutsches Bier im Siiden, demnéchst wird das auch in Casablanca,
Rabat und in anderen Stidten Marokkos getan.

VI. Und jetzt spricht der letzte Person tliber sich selbst. Er heifit Prakash
Kejriwal und ist einundzwanzig Jahre alt. Er wohnt in Neu-Delhi, Indien, ist
Kaufmann und arbeitet bei seinem Vater in seiner Exportfirma KEJRIWAL
ENTERPRISES. Er hat Deutsch gelernt, weil sie viele Geschiftskontakte mit
Deutschland haben. Die Firma KEJRIWAL ENTERPRISES wurde im Jahre
1963 gegriindet. Sie handelt also mit einer grolen Auswahl von Produkten,
insbesondere mit Lebensmitteln, zum Beispiel Honig, aber auch
Lederbekleidung, Baumwolle, Marmor und Teppiche. Hauptsdchlich haben sie
Geschiftsbeziehungen mit Europa und den USA. In Europa sind es vor allem
England, Deutschland, Frankreich und Russland. Hier arbeitete Prakash drei
Jahre auf Teilzeit gleich nach dem Abitur. An der Universitit hat er
Wirtschaftswissenschaften studiert. Wahrend dieser Zeit wurde er drei Monate
in jeder Abteilung, wie Verkauf und Finanzen, ausgebildet. Jetzt, nach dem
Studium, arbeitet er auf Vollzeit bei seinem Vater. In den letzten vier Jahren ist
er mehrmals nach Europa und insbesondere nach Deutschland gefahren. Er hat
personliche Kontakte mit den wichtigen Kédufern gekniipft. In KEJRIWAL
ENTERPRISES ist Prakash fiir Honigexport und Lederexport zustdndig und hat
dafiir die finanzielle Verantwortung. Deutschland ist heute der
Hauptgeschéftspartner dieser Fa. (Firma). Seine Deutschkenntnisse haben
Prafash immer viele Vorteile in Deutschland gebracht. Es macht einen guten
Eindruck, dass er mit den Fachleuten Deutsch spricht, dass er sich normal
unterhalten kann. Auch die Atmosphdre wird leichter und freundlicher. Seine
Deutschkenntnisse haben ithm geholfen, das Vertrauen seiner deutschen Partner
zu gewinnen. Auch die Geschifte werden noch besser in KEJRIWAL
ENTERPRISES laufen, so hoffen Prakash und sein Vater.

2. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Herstellungsland, n PYKOBOJISILIIME OPTaHbl
Konsumprodukte, pl MeCTO paboThl
Berufserfahrung, f MPOAYKTHI TUTaHUS
Fachkenntnisse, pl OCHOBHAJ 3aJ1a4ua
Geschiftsbrief, m IBIMYATBIE OUKH
Wirtschaftssprache, f NOTPeOUTENBCKUE TOBAPHI
Verwaltungsbereich, m CHelHaAIbHbBIE 3HAHUSA
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Abteilung, f TJIaBHBIE TAPTHEPHI 110 OU3HECY

Arbeitsstelle, £ KCKYPCOBOJI

Jointventure, n oTHEN

Schwerpunkt, m JIETIOBBIC CBS3U
Lebensmittel, pl NepecTpaxoBKa
Rauchglasbrille, pl CTpaHa-u3roTOBUTEIb
Hauptgeschéftspartner, pl Hayka 00 SKOHOMHUKE
Riickversicherung, £ poeccCHOHaTbHBIN OIBIT
Geschiftsbeziehungen, pl COBMECTHOE MPEANPHUATHE
Reisebetreuer, m SI3BIK DKOHOMHUKH
Wirtschaftswissenschatft, f MIPOU3BOJICTBEHHOE yKa3aHUE
Verfahrenanweisung, f JIeJI0Basi KOPPECIIOH ICHITHS

3. Bilden Sie Wortfamilien von den Wortern: Land, n; Teil, m; Geschiift, n.

4. Wie heifit es im Deutschen? Bilden Sie die Siitze mit diesen Wortgruppen.

1) pa3pabatbiBaTh (pa3BUBaTh) CBOM COOCTBEHHBIC TEXHOJIOTUH,

2) NpoU3BOAUTH MOTPEOUTEIILCKUE TOBAPHI;

3) ucrnoJib30BaTh 3HAHUS HEMEIIKOTO SI3bIKA;

4) paboTath B amnmapare yrnpaBJeHUs;

5) exeTHEBHO BECTU MHOTO JICJIOBBIX NIEPETOBOPOB C KIMEHTaMHU;

6) oOpaTuTh BHUMAaHHUE HA YTO-THOO;

7) BCKaTh HOBOE MECTO padOTHI;

8) 3aHMMAaTh MECTO 3aMECTHUTEIS (BPUO) YIPABIISIIOLIETO;

9) ycTpouThcs Ha pabOTy COBMECTHOE MPEANPUSTHE;

10) B nepByto ouepeab NPOU3BOJIUTH TOUHbIE IPUOOPHIL;

11) mepeBoauTh (YCTHO HAa HMHOCTPAHHBIA S3bIK) Ha IEpPEroBopax, 3ace-
JTAHUSAX ¥ 00CYKICHUSX;

12) pacumpsiTh 3HaHMs B 001aCTH CIIEIIMAIBHON JICKCUKH;

13) npou3BOAUTD JTyUIIUE B MUPE OYKH PA3IMYHOTO HA3HAYCHUS;

14) ObITH U3BECTHBIM KaK KypoOpT;

15) otkpbiBaTh pectopan (hupmy, NPEACTABUTENBCTBO);

16) ToproBath MIUPOKUM BEIOOPOM H3JIEIHIA;

17) umets nenoBblie KOHTaKThl ¢ EBponoit u CIIIA;

18) paGoTaTh HEMOJHBIH (TTOTHBIN) pabOYMil 1eHD;

19) ycranaBnmBaTh JUYHBIE KOHTAKTHI C BOKHBIMU KIMEHTaMU (TOKyTaTe-
JISIMU);

20) oTBeuats (2 Bap.) 3a PUHAHCHI U IKCTIOPT.

5. Setzen Sie die passenden Worter ein.

1. Wenn man im Ausland ist, dann kann man seine ... gut brauchen.

2. Tamara Dubowzowa arbeitet in einem ... das in erster Linie
feinmechanisch-optische Gerite produziert.
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3. Hans Henkes hat in den USA seine ... geschrieben.

4. Prekash Kejriwal hat personliche ... mit den wichtigen Kunden gekniipft.

5. Christian Garbrecht war nach ein Jahr ... in Mutterhaus nach Deutschland
geflogen.

6. Chamza Choufani hat vor etwa fiinf Jahren eine ... mit einem deutschen
Partner gegriindet.

7. Prakash Kejriwal ist fiir Honig- und Lederexport zustindig und hat dafiir
die finanzielle ... .

Kontakte (pl.); Ausbildung, f; Verantwortung, f; Diplomarbeit, f;
Deutschkenntnisse (pl.); Joint Venture, n; Gesellschaft, f.

6. Beantworten Sie die Fragen zum Thema «Handelsberufe und
Titigkeiten im Handely.

1. Mit welchen Fachleuten haben Sie Bekanntschaft gemacht?

2. Wo und welche Ausbildung haben sie gemacht?

3. Was sind (sie) ihre Berufe und Positionen?

4. Wo (in welchen Landern) arbeite(te)n sie?

5. Welche Titigkeiten flihren sie?

6. Was sind ihre Pflichte bei der Arbeit?

7. Haben einige von ihnen Kontakte mit Ausland gekniipft?

8. Wie und wo haben sie ihre Deutschkenntnisse gebraucht?

9. Produzieren etwas ihre Firmen?

10. Als was wollen sie in der Zukunft arbeiten?

Grammatik und grammatische Ubungen zum Thema
Aptukium / Artikeln

1. Ymo maxoe apmuxnp?

Omo TpaMMaTHYECKOE SBJICHHE, OTCYTCTBYIOIIEE B PYCCKOM SI3BIKE, HO
UMEIOIIlee OMNpEeIsIoniee 3HAYeHHEe JUIsl CYIIECTBUTEIBHOTO B POMAHO-
repMaHCHX SI3bIKaX.

2. /lna uezo cywiecmeyrom apmukiu 6 HeMeukom sA3vike?

ApPTHUKIIb B HEMEIIKOM SI3BIKE yMOTPEONISCTCS Tepell CYIIECTBUTEIbHBIM H
OMPENEIIAET €ro PoJl, YUCIO U MAJICK.

3. CKo1bKo apmukieii 8 HeMeyKom A3vike?

Pazmmuator onpenenennsiii (der, die, das) m HeompeneneHHbI (€in, eine)
apTUKIIb.

4. Ko2oa ynompeonaromca smu apmuxiu?

Ecnu B ipeios)keHnn pedb UAET O BIIOJIHE ONPECIICHHOM, STUHCTBEHHOM B
CBOEM POJIC WM YK€ YIOMSHYTOM B MPEABIIYIINX MPEIIOKCHHUSIX JUIE WITH
MpeaMETe, TO YIOTPeOsIeTCs ONpeIeIeHHbIN apTUKIIb KaK B €IMHCTBEHHOM, TaK
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1 BO MHO>KECTBEHHOM 4Hclie. Eciu mpeaMeT oIMH W3 MHOTHX WU YTIOMHHACTCSI
BIICPBBIE, TO B CJAMHCTBEHHOM UYHCJIE CYIICCTBUTEIBHOE YIOTPEOISIETCS C
HEOTIPE/ICJICHHBIM apTUKJIEM, @ BO MHOYKECTBEHHOM YHCJIE BOOOIIIE O€3 apTHKIIS.

5. Coeénadaem nu poo cywecmeumenbHvlX 6 HEMEUKOM U PYCCKOM
azvikax?

He Bcerna. Hanpumep: der Betrieb — npeanpusitue; das Geschaft — marasun
(cmenka); die Hochschule — By3; Ho die Schule — mikoina, das Geschift — nemo.

6. Kak onpedenums poo cyuwyecmeumeibHo2o no cioeapio?

B HeMmenko-pycCKux ClIOBapsix poj CYIIECTBUTEIHHOTO 00O3HAYaeTCs HE
apTukieM, a OykBO#, KOTopast eMy cooTBeTcTByeT: der — m, das — n, die — f wim
pliiral. Hanpumep: Name, m — umsi, damunus; Buch, n — xuawura; Priifung, f —
sk3aMeH. DopmMa MHOXECTBEHHOIO YHCJAa CYIIECTBUTEIBHOrO (KpaTKo)
nuIieTcs nocie 3Toro 6e3 aprukisa. Hampumep: Buch, n, — *er, Priifung, f — en

7. A3meHsieTcsl JIM apTUKJIb B HEMEIIKOM SI3bIKe?

Jla. ApTUKIIA CKIIOHSIIOTCSI, T.€. U3MEHSIFOTCS TI0 ITaJIeyKaM:

Nominativ (Nom.) — umeHuTeabHbId, Genitiv (Gen.) — poOAUTENbHBIMN,

Daliv (Dat.) — natensubiii, Akkusativ (Akk.) — BUHUTEIIBHBIN.

8. Kakum o00pa3omM CKJIOHSAIOTCH AapPTHKJIM B PYCCKHX, HO He
CYHIEeCTBYIOIIMX B HEMEIIKOM SI3bIKe Mmajaeskax”?

JIns 3THX 1eser CymecTBYIOT NPEAJIOTH JBOMHOTO YIIPABJIEHHUS; HAIPUMED
Ha BOMNpOCH! Kyaa?, korga? u kem? (pycCKUil — NMpeUIOKHbIA U TBOPUTEIIbHBIM
najieXkn) oTBevaroT Hemenkue nagaexu: Akk. m Dativ.

9. Ha kakoM MecTe pacmoJiaraloTcsi mpeajor U npuwiaratejibHoe NpPHU
HAJIMYUM aPTHKIIel?

B crnoBocodeTaHusaX C CYIIECTBUTEIHHBIMH Ha TIEPBOM MECTE HAXOIHUTCS
MPEIJIOT, 3a HAM apTHUKJIb, 3aTeM NpHWIaraTeJbHOE (€CIM OHO €CTh B JAHHOM
CJIOBOCOYETAHHUH) U TIOCIIC HETO — CYIIECTBUTEIBHOE.

Hanpumep: in einer (Dat.) grossen Firma; ins (in das) (Akk.) moderne
Instititut

Die Deklination des bestimmten und unbestimmten Artikels.

Kasus (M.p.) m n (cp.p.) | Cx.p.) f pl (MH.4.)
Nominativ Der (ein) das eine die
Genetiv Des (eines) einer der
Dativ (Wo) (Wann) Dem (einem) einer der den
Akkusativ (Wohin) Den das die

einen ein eine

79




Pripositionen

Dat—AKkk
Gen Dat AKkk Wo / Wohin
wdhrend — BO Bpemsl, | aus — u3; bis — no; an—Ha,y, K, B;
B TE€UYECHHUE; bei —y, nipu; durch — CcxBO3b, | auf — Ha, 110, B;
trotz — HECMOTDSI; gegentiiber — wHampo- | 4epes, 1o; hinter — mo3anu, 3a;

infolge — n3-3a;
statt — BMECTO,

TUB;
mit — ¢,

nach — mocaie, 110;
seit — C;

Von — 0T, 0;

Zu — X, JUIsl, HE

fiir — ns, 3a;
gegen — MIPOTUB;
ohne — 6e3;

um — BOKpYT;

in — B,
(o BpeM.);
neben — OKOIO, PSAIOM,
BO3JIE;

tiber — Han, o, uepes, 3a;
unter — 1oA, cpenu,
MEXTY;

vor — Tiepe/i, 110, OT;
zwischen — MeXIy

3a, Ha, 4epes

Ubung 1. Finden Sie im Text I alle Priipositionen und bestimmen Sie den
Kasus der Substantive / Haitoume ¢ mexcme 1 6ce npeonozu u onpeodenume
naoejic cyuiecmeumesibHbix.

Ubung 2. Stellen Sie die Wortgruppen in Klammern im passenden Kasus
ein, Ubersetzen Sie die Siitze / ynompebume cnosocouemanus é ckookax 6
coomeemcmaylouiem naoesyce.

1. Mit (mein Freund) gehen wir am Sonnabend ins Kino.

OO\ DN B~ W

. Seit (dieses Jahr) bin ich Student.
. Nach (der Unterricht) fahren wir gewo6hnlich in (das Institut).
. Seit (drei Jahre) wohne ich bei (mein Bruder).
. Er erzahlt von (seine Arbeit) an (die Firma).

. Unsere Gruppe kommt aus (die BRD).

. Der Professor geht durch (die Halle) und spricht mit (die Studentin).
. Das Werk erzeugt Maschinen fiir (dieses Land).

9. Unser Betrieb ist Sieger in (das Wettbewerb) fiir (die Erh6hung) der
Qualitét der Erzeugnisse.
10. Die Studenten bitten (der Professor) um (eine Konsultation).
11. Wir interessieren uns fiir (dieses Problem).
12. Ohne (deine Hilfe) werde ich mit (diese Arbeit) nicht fertig.
13. Ohne ihn kann ich (der Text) nicht iibersetzen.
14. Es handelt sich um (die Lieferung) (die Produktion) unseres Werkes in

andere Lander.

15. Nach (die Vorlesungen) fahren wir nach Hause.
16. Wir gehen zu (die Vorlesung).
17. Der Student erzahlt von (sein Diplomprojekt).
18. Die Arbeiter in (unser Betrieb) kimpfen um (eine hohe Arbeitskultur).

19. Die Jugend nimmt an (die Bewegung) fiir hohe Qualitit (die Bedienung)

teil.
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20. Wir unterhalten uns mit (der Lektor) tiber (die Technik) (die Zukunft).
21. Nach (die Vorlesung) stellen die Studenten verschiedene Fragen an (der
Lektor).

Ubung 3. Setzen Sie die Artikeln der Substantive in den passenden
Kasusen ein!

1. Bereich, m Arbeit, f

(Dies...) Diplomarbeit beschiftigt sich mit... Automobilbereich.

2. Studium, n Fabrik, f

Wahrend (mein...) Studiums habe ich zwei Sommer in Deutschland, bei
(ein...) Fabrik gearbeitet.

3. Uni(versitit), f

Ich bin Studentin an ... Uni in Brisbain, Australien,

4. Kiiste, f

Agadir Hegt an ... Atlantikkiiste im Suden Marokkos.

5. Information, f

Vor einigen Jahren habe ich bei... TUI(nform) als Reisebetreuer gearbeitet.

6. die USA, Staat, m

Ich bin Burger ... USA und wohne in Aurora, in ... Bundesstaat Illinois.

7. Bau, m

Zuerst war ich Ingeneur in ... Anlagenbau.

8. Geber, m

Es ist nicht typisch fiir Amerikaner, bei (ein...) Arbeitgeber zu bleiben.

9. Beispiel, m

Bei CATERPILLAR stellen wir viele schwere Baumaschinen her, wie zu ...
Beispiel Hydraulikbagger.

10. Welt, f

CATERPILLAR hat hundertsiebenundachtzig unabhédngige Handler in ...

ganzen Welt, darunter viel in Europa.

11. Biiro, n, Verwaltung, f

Zurzeit arbeite ich in (ein...) Patentanmeldebiiro und zwar in ... Verwaltung.

12. Bescheinigung, f, Anerkennung, f

Deutsch brauche ich fiir ... Bescheinigung von deutschen Patenten, fur...

Anerkennung, meistens bei Chemie und Maschinen.

13. Suche, £, Stelle,f

Ich bin jetzt auf... Suche nach (ein...) neuen Arbeitsstelle.

14. Firma,f

Ich mochte gerne in (ein,..) kleinen deutschen Firma in Tokio arbeiten.

15. Schule, f

Christian Garbrecht hat in ... deutschen Schule in Buenos Aires studiert.

16. Firma,

Ich arbeite fiir (ein...) amerikanische Computerfirma. 17.Technologie, f
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Diese Firma entwickelt eigene Technologies stellt mit (dies...) Technologien
eigene Konsumprodukte her.

18. Verkauf, m

Ich bin in ... Verkauf titig.

19. die USA (pl.)

Ich habe meine Ausbildung in ... USA gemacht.

20. Fabrik, f ;Industrie, f

(Dies...) Maschinenbaufabrik stellt Pressen fiir ... Autormobilindustrie her.

21. Botschaft, f

Ich arbeite bei ... Botschaft.

22. Messe, f

Man muss auf ... Messe eigentlich sehr viel Deutsch sprechen.

23. Land, n; Sprache, f'; Kultur, f

Wenn man in ... Land ist, dann braucht man auch ein bisschen Erfahrung mit ...
Sprache und mit ...Kultur.

24, Stadt, £

Ich wohne in ... Stadt Minsk.

25. Bau, m

Wir befinden uns noch in ... Aufbau.

26. Einstellung, £

Die Voraussetzungen fiir ... Einstellung waren neben Deutsch auch andere
Fremdsprachen.

27. Vertiefung, f ; Firma, f

Zu ... Vertiefung meiner Aufgabe war ich fiir zwei Wochen in ... Firma
CARL-ZEISS, Jena.

28. Jointventure, n

Nun will ich ein Paar Worte iiber ... Jointventure ZEISS-BELOMO sagen.

29. Vater, m

Ich arbeite bei (mein ...) Vater in (sein ...) Exportfirma.

30. Auswabhl, f'; Beispiel, m

Wir handeln also mit (ein ...) groBen Auswahl von Produkten, zu ... Beispiel
Honig.

TEST ZUM GESPRACHSTHEMA 1

1. Die Fa. entwickelt eigene Technologie und ... mit dieser Technologie
eigene Konsumprodukte ... .

a) nimmt ... teil;

b) stellt ... her;

c¢) ruht sich ... aus;

d) bildet heran.
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2. Seine Diplomarbeit beschiftigt sich mit ....

a) Auswabhl,

b) Bedeutung;

¢) Studium;

d) Automobilbereich.

3. Bei ihnen braucht man viel ... , denn die meiste Korrespondenz ist auf
Englisch.

a) Kunden;

b) Gerite;

¢) Studium;

d) Englisch.

4. Er ... personliche Kontakte mit den wichtigen Kéufern ... .

a) wurde ... gekniipft;

b) hat ... geknlipft;

c) ist ... zu kniipfen;

d) wird ... gekniipft.

5. Seine Deutschkenntnisse haben ihm geholfen, das Vertrauen seiner
deutschen Partner ... .

a) zu gewinnen;

b) gewonnen;

c) gewinnt;

d) gewinnen.

6. Sie handelt also mit einer grof3en ... von Produkten.

a) Entwicklung;

b) Bedeutung;

c¢) Kunden;

d) Auswahl.

7. Von Beruf war diese junge Frau als Bankangestellte in der Abteilung fiir ...
tatig.

a) Fachkenntnisse;

b) Kreditkarten;

c) Gerite;

d) Ausbildung.

8. Sie hat an der Minsker Linguistischen Universitdt Deutsch studiert, um ...
zu werden.

a) Dolmetscher;

b) Verwalter;

c¢) Vertreter;

d) Wirtschaftsingenieur.

9. Die Arbeit bei ZEISS-BELOMO ... Thomas sehr.

a) stellt ;

b) gefillt;

c) stimmt;

d) ist.
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10. Dieser Betrieb ist seit vorigem Jahrhundert ... bekannt.

a) normal;

b) mehrmals;

c) weltweit;

d) leicht.

11. In Deutschland ist Agadir als ... bekannt.

a) Geschift;

b) Schwerpunkt;

c¢) Restaurant;

d) Touristenort.

12. Sie dolmetscht bei ... , bei Sitzungen.

a) Korrespondenz;

b) Besprechung;

c¢) Geschiftsbeziehung;

d) Verantwortung.

13. In KEJRIWAL ENTERPRISES ist er fiir Honigexport und Lederexport ...
und hat dafiir die finanzielle Verantwortung.

a) zustandig;

b) titig;

c¢) bekannt;

d) eroffnet.

14. Seine schwache Deutschkenntnisse haben ihm immer viele ... in
Deutschland gebracht.

a) Nachteile;

b) Geschifte;

c¢) Probleme;

d) Beispiele.

Py0OexkHblil KOHTPOJIb 110 Teme 1
Variante I

1. Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerite, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Was ist die Arbeit? Welche Bedeutung hat sie?

2. Worin zog der politische Wandel in Russland nach sich?

3. Worum geht es im Beruf des Bankangestellten?

4. Welche jungen Leute eignen sich flir den Beruf des Fachverkiufers?

5. Was muBl man bekommen, um den Beruf des Kellners gut zu
beherrschen?
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3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Unsere Arbeit ist der wichtigste Bestandteil des gesellschaftlichen und
personlichen Lebens.

2. An der Schwelle zum 21. Jahrhundert entstanden neue Arbeitsplidtze im
Dienstleistungssektor, besonders im Handel und in den Banken.

3. Fiir die Karriere des Bankkaufmanns und um spéter ein Vorstandsmitglied
zu werden, hat dieser Fachmann eine gute wirtschaftliche Ausbildung
bekommen.

4. Es gab immer Risiko, wenn die Banken Kreditvergabe vergeben hatten,
ob sie ihr Geld wiedersehen.

5. Der Besitzer des Restaurants konnte die schonsten Speisen selbst
zubereiten.

4. Erzihlen Sie das Gesprichsthema «Mein zukiinftiger Beruf» nach.

Variante I1

1. Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerite, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

2. Beantworten Sie die Fragen:

Wo entstehen jetzt neue Arbeitsplétze?

Was hat im 21. Jahrhundert eine grofe Bedeutung?
Wie mull man in der Bank arbeiten?

Worauf warten die Kunden in den Warenhduser?
Welche Dienste gibt es bei einem Kellner?

Nk W=

3. Ubersetzen Sie ins Russische

I. Um gute Geschiftsmoglichkeiten zu bekommen, ist es gut,
Fremdsprache zu beherrschen.

2. In den Banken geht es um Kreditvergabe und Auslandsinvestitionen.

3. Zuerst bekommt man kaufménnische Ausbildung und spéter kann man
Vorstandsmitglied werden.

4. Natiirlich ist die Arbeit ein wichtiger Bestandteil unseres Lebens, sie
muss interessant sein und uns gute Chancen geben, Geld zu verdienen.

5. Man muss genau alle Gerichte und Getrinke der Gaststitte kennen, um
den Gésten eine richtige Auskunft zu geben.

4. Erzihlen Sie das Gesprichsthema «Mein zukiinftiger Beruf» nach.
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Variante I11

1. Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerdte, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Was hat im 21. Jahrhundert eine grof3e Bedeutung?
2. Woran beteiligen sich die Banken?

3. Wofiir braucht man eine kaufmannische Ausbildung?
4. Wie mull man in der Bank arbeiten?

5. Was verlangt die Rechnung?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Dieses Gericht in der Mensa hat uns am besten geschmeckt und wir
wéhlen ihn noch einmal.

2. Fiir den Beruf des Verkaufers eignen sich Madchen, die zuvorkommend
sind.

3. In diesem Beruf gibt es jetzt viel Neues.

4. Die Banken verwalteten Millionen von Konten, sie vergaben Kredite und
sie beteiligten sich auch an vielen wichtigsten Unternehmen.

5. Am interessantesten und attraktivsten ist es fiir Leute, die mit Kunden
am liebsten umgehen.

4. Erziihlen Sie das Gesprichsthema «Mein zukiinftiger Beruf» nach.

Variante IV

1. Ubersetzen Sie die Wortern ins Russische:

Unternehmen, Geschiftsmoglichkeiten, beraten, beherrschen, Kenntnisse,
Warenhaus, Haushaltsgerdte, Berufsausbildung, sich bewerben, fordern,
Bestellung, besitzen.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Was bieten kaufménnische Berufe an?

2. Warum ist es wichtig Fremdsprachen zu beherrschen?
3. Womit hilft eine Verkduferin den Kunden?

4. Wofiir muss eine Verkéduferin sorgen?

5. Wozu gehoren die Beratung und die Bedienung der Géste entsprechend
ihren Wiinschen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische
1. In der Zukunft wird der Restaurantbesitzer seine Gaste mit den schonsten
Spezialitdten verwohnen und aulBergewdhnlichste Speisen selbst zubereiten.
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2. Diese Bank hatte gute Geschiftspartner im Ausland gehabt und fiir die
meisten Mitarbeiter war es am wichtigsten Fremdsprachen zu beherrschen.

3. Der politische Wandel in Russland hat auch Anderungen in der
Wirtschaft nach sich gezogen.

4. Fiir den Job des Bankkaufmannes geht es um die guten Mathekenntnisse.

5. Wenn die Kunden die Verkaufshalle betraten, erwarteten sie ein
reichhaltiges Angebot, gute fachkundige Beratung und Hoflichkeit.

4. Erziihlen Sie das Gesprdchsthema «Mein zukiinftiger Beruf» nach.

Variante V

1. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text mit der Hilfe des Worterbuches.

HANDELSBERUFE IN DER MODERNEN GESELLSCHAFT

Im 21. Jahrhundert ist es sehr wichtig, die Fachleute rechtzeitig liber neuen
Tendenzen auf dem Markt zu informieren. Es ist auch niitzlich die Geschéfte in
den Firmen und in der Produktion richtig zu organisieren. Management und
Beratung ist in diesem Zusammenhang von grofler Bedeutung.

Natiirlich ist die Arbeit ein wichtiger Bestandteil unseres Lebens, sie muss
interessant sein und uns gute Chancen geben, Geld zu verdienen. Der politische
Wandel in Russland zog auch Anderungen in der Wirtschaft nach sich. Viele
Arbeitspldtze in der Produktion wurden abgebaut. Es gibt aber verschiedene
Handelsberufe, die zur Zeit (z. Z.) groen Anruf haben. Neue Arbeitsplétze
entstechen im Dienstleistungssektor, besonders im Handel und in den Banken.
Gewinner sind dabei auch die privaten Unternechmer wie Gaststitten und
Geschifte, Banken, Verlage und einige andere.

Ohne Banken lauft auch nichts. Sie verwalten Millionen von Konten, sie
vergeben Kredite, sie beteiligen sich auch an allen wichtigen Unternehmen. Der
Beruf des Bankkaufmanns ist zu einem Modeberuf geworden. In diesem Beruf
gibt es jetzt viel Neues. Es geht um Geld- und Kapitalanlagen, um grof3e
Unternechmen, um internationalen Markt. Interessant und attraktiv ist er fiir
Leute, die mit Kunden gern umgehen und die Spall haben, zu beraten. Einige
Unternehmen konnen schiefgehen, darum wissen die Banken bei der
Kreditvergabe nicht, ob sie ihr Geld wiedersehen. Es gibt immer Risiko und man
muss auch aufgeschlossen sein. Hinzu kommt noch Konkurrenz, weil da man
nicht allein arbeitet, sondern in einem Team. Oft muss man sich auf einen
langen Arbeitstag richten.

In der Bank muss man flexibel sein und kreativ arbeiten konnen. Fiir diesen
Job braucht man gute Mathekenntnissen. Die Banken investieren jetzt viel im
Ausland, weil es dort gute Geschiaftsmoglichkeiten gibt. Darum ist es gut, auch
Fremdsprachen zu beherrschen. Der Beruf bietet auch Karrierechancen an, wenn
man eine ausreichende Ausbildung hat. Natiirlich kann nicht jeder an der Spitze
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der Bank stehen. Man beginnt die Karriere als Bankkaufmann. Dafiir braucht
man eine kaufméinnische Ausbildung. Aber spiter kann man Vorstandsmitglied
werden.

Der Beruf des Fachverkdufers ist aber heute auch sehr niitzlich. Am
Morgen, wenn Warenhduser, Kaufhallen und Geschifte noch menschenleer
sind, beginnt der Arbeitstag der Verkduferin. Sie holt Waren aus dem Lager,
fiillt Warenstdander und Regale, sorgt dafiir, dass alles sauber und ordentlich ist.

Wenn die Kunden die Verkaufshalle betreten, erwarten sie ein reichhaltiges
Angebot, gute fachkundige Beratung und Hoflichkeit. Das muss man lernen. Mit
ihrer Beratung hilft die Verkéduferin den Kunden, das Richtige und das Passende
zu finden. Das kann ein technisches Haushaltsgerit, Parfiim, Kleidung oder
Mobel sein.

Fiir diesen Beruf eignen sich Méddchen und Jungen, die kontaktfreudig sind.
Man muss eine Berufsausbildung haben, die einige Jahre in einer Handelsschule
dauert.

Viele junge Leute mochten sich gegenwirtig als Kellner unbedingt
bewerben. Was fordert dieser Beruf von ithnen? Dieser Beruf ist fiir den, der mit
den Menschen leicht Kontakte kniipfen kann. Man soll freundlich und
zuvorkommend sein. Zu dieser Tatigkeit gehort die Beratung und die Bedienung
der Géste entsprechend ihren Wiinschen. Man muss genau alle Gerichte und
Getranke der Gaststétte kennen, um den Gésten eine richtige Auskunft zu geben.
Der Beruf des Kellners ist interessant, aber anstrengend.

Der Kellner nimmt die Bestellungen auf und serviert flink Speisen und
Getrianke. Das sieht leichter aus, als es ist. Oft muss er viele Teller auf dem
Tablett tragen. Die Rechnung verlangt Genauigkeit. Es ist wichtig, alles gut zu
erfiillen. Dann bedanken sich die Géste, kommen gerne wieder und kénnen auch
sagen, dass es prima war.

Um diesen Beruf gut zu beherrschen muss man zuerst eine Fachausbildung
in einer Fachschule bekommen. Und nach dem Abschluss der Lehre mochte
man zuerst in einer Gaststitte als Kellner anfangen. Spéter kann man sein
eigenes Restaurant besitzen. Dann kann man gern neue Rezepte ausprobieren
und auBBergewohnliche Speisen zubereiten.

2. Beantworten Sie die Fragen zum Text.

1. Welche Handelsberufe sind z. Z. besonders populér?

2. Um welche Berufe geht es im diesem Text?

3. Welchen Beruf haben Sie gern?

4. Was konnen Sie iiber die Arbeit in der Bank erzdhlen?

5. Was muss eine Fachverkéduferin wihrend der Arbeit machen?
6. Welche Pflichte hat einen Kellner?

3. Annotieren Sie den Text, um die ndiichsten Fragen zu beantworten.
Beantworten Sie diese Fragen in 5-7 Siitzen.

88



GESPRACHSTHEMA 2.
Verkehrsmittel und Dienstreisen

Vokabeln zum Thema:

1. Verkehrsmittel (pl.) — Tpancniopt, cpeacTBa nepeIBUKEHUS

2. Vorteil, m — npeumy1iecTBo

3. Nachteil, m — Hemocratok

Es gibt verschiedene Verkehrsmittel, die nicht nur Vorteile, sondern auch
Nachteile haben.

4. Flughafen, m — asponopt

5. fliegen ; abfliegen — nerarsb; BbUIETATh

Von den groffiten Flughdfen fliegen tiglich Hunderte Flugzeuge ab.

6. sich beschéftigen — 3anumarncs

7. knilipfen — ycraHaBIuBaTh

8. Geschéftsbeziehungen (pl.) — nemoBbIe OTHOIICHMS, CBA3U

Dieses Joint Venture beschdftigt sich mit verschiedenen Unternehmen
(coenxa) und darum viele Geschdfisbeziehungen mit den anderen Ldnder
gekniipft hat.

9. Schnelligkeit, f — ckopocTh

10. Eindruck, m — Bneuatienue

Die Schnelligkeit des Zuges ist einen angenehmsten Eindruck wdhrend der
Zugreise.

11. Ankunft, f — npubsiTue = Abfahrt, f — yobiTHE

12. Bahnsteig, m — mnatdopma

13. Gepickaufbewahrung, f — kamepa xpanenus

14. Fahrkartenschalter, m — kacca

Nach der Ankunft zum Bahnsteig gingen wir zuerst zu Gepdckaufbewahrung
und dann zum Fahrkartenschalter um Fahrkarten zu priifen.

Merken Sie sich auf die Synonyme zu:
Fahrkarte, f = Ticket, n =Zugkarte, f;
Ort, m = Stelle, f = Platz, m;
Geschiftsbeziehungen (pl.) = Geschéftskontakte (pl.);
16sen = kaufen;

erreichen = erzielen;

Geschwindigkeit, f = Schnelligkeit, f;
bestellen = im Voraus kaufen;

senden = versenden = schicken;
anschlieBend = zum Schluss;

bequem = angenehm.
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Lexikalisch-grammatische Ubungen:

1. Lesen Sie und iibersetzen Sie dem Text mit Hilfe des Worterbuches.
Eine Dienstreise mit dem Zug und Flugzeug

Ich bin Betriebswirt von Beruf. Jetzt bin ich ein hochqualifizierter
Fachmann. Ich wohne und arbeite in Moskau, in einem russisch-deutschen
Jointventure. Wir produzieren in erster Linie Schmuckwaren. Ich bin fiir Export
zustdndig und habe dafiir eine finanzielle Verantwortung. Hauptsédchlich haben
wir gute Geschiftsbeziechungen mit Deutschland. In den letzten vier Jahren bin
ich mehrmals nach Europa und insbesondere nach Deutschland gefahren. Ich
habe personliche Kontakte mit den wichtigen Kunden gekniipft.

Wie war meine Dienstreise mehrmals organisiert? Die Sekretdrin des
Geschiftsfiihrers unserer Fa., die auch oft nach Deutschland dienstlich muss,
erledigt alle Formalititen: sie bekommt das Visum, telefoniert mit der Fa. in
diesem Lande, bestellt das Ticket bei der Lufthansa und reserviert das Zimmer
in einem gemiitlichen Hotel. Anschlieend sendet sie ein Fax zu der Fa., um
tiber unsere Ankunft zu informieren. Die deutsche Lufthansa ist gegenwirtig die
erfolgreichste internationale Luftverkehrsgesellschaft mit Flughidfen Berlin-
Tegel, Bremen, Diisseldorf, Frankfurt / Main, Miinchen, darum fliegen wir
zuerst gewohnlich nach Miinchen, dort steigen wir um und reisen weiter mit der
Eisenbahn nach Coburg (Bundesland Bayern). Ich mochte Business-Klasse
fliegen, obgleich es zu teuer ist. Ich mag Reisevorbereitungen nicht — im Hause
herrscht dann ein Durcheinander! Am Tag des Abflugs nahm ich ein Taxi und
fuhr zum Flughafen. Am Flughafen war es voll von Leuten. Wir gaben unser
Gepick auf, passierten die Pass- und Zollkontrolle, wechselten unser Geld und
warteten schlieBlich auf den Abflug in der Wartehalle. Dann horte ich {iber den
Lautsprecher meinen Flugnummer und wir gingen zum Flugsteig C. Wir flogen
mit dem Passagierflugzeug Boing 747. Laut dem Flugplan flog das Flugzeug
nonstop und musste den internationalen Flughafen Miinchen in drei Stunden
erreichen. Wahrend der Flugreise hatte ich Zeit und Moglichkeit, den Plan der
Geschiftsaktionen zu bedenken.

Der Flughafen von Miinchen liegt ziemlich weit von der Stadt entfernt, so
muss der Dienstreisende ein Taxi nehmen und auf der deutsche Autobahn zum
Hauptbahnhof fahren. In dreiflig Minuten kdnnen wir schon an Ort und Stelle
sein, steigen aus und gehen durch die Wartehalle direkt zur
Gepiackauftbewahrung. Auf die Koffer kamen Gepacksaufkleber mit unseren
Anschriften, wir bekamen die Gepédckscheine und gehen zu dem
Fahrkartenschalter, um Fahrkarten zu kaufen. Schnell 16sen wie eine einfache
Fahrt erster Klasse nach Coburg in dem ICE-Zug und ohne uns zu beeilen gehen
wir zum Bahnsteig. Nachdem wir in die Abteilung gesessen haben, kam der Zug
in Bewegung. Das Abteil war ganz leer. Bald kam der Schaffner und priifte die
Fahrkarten. Alles war in Ordnung. Als der Zug in Coburg angekommen war,
sahen wir, dass auf dem Bahnsteig unsere Kollegen standen, um uns abzuholen.
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Jetzt sind wir endlich an Ort und Stelle und kénnen uns mit den Geschéiften
beschiftigen.

In der Bundesrepublik befindet sich aber eines der intensivsten
Verkehrssysteme der Erde: ein dichtes Autobahnnetz, grole Wasserstra3en,
internationale Flughidfen, Tausende von Kilometern Eisenbahnstrecken und
Héfen an der See und im Binnenland. Ohne Straflen, Schienen und Luftverkehr
kann kein Industrieland existieren. Das groffte Transportunternehmen in der
BRD ist die Deutsche Bundesbahn (DB). Sie dient fiir die Beforderung von
Massengiitern und fiir den Personenverkehr.

Die Bundesrepublik hat nach den USA das ldngste Autobahnnetz der Welt.
Im Wettlauf zwischen Strale und Schiene nimmt die Strale immer den 1. Platz
ein. Es gibt jedoch viele Gebiete, wo Schiene und Stralle nicht konkurrieren,
sondern einander ergénzen.

Die Handelsflotte der Bundesrepublik ist modern und leistungsfahig. Zu den
groflten Seehdfen gehoren Hamburg, Bremen, Liibeck und die wichtigsten
Binnenhéifen sind: Mannheim, Ko6ln, Dresden u. a.

Jedes Verkehrsmittel hat seine Vorteile und Nachteile. Am meisten wéhlen
die Leute eine Zugreise. Der Zug kann so viele Leute an Ort und Stelle bringen!
Das ist ein Vorteil. Eine lange Reise braucht aber viel Zeit. Das ist der Nachteil.
Wenn man einen Fensterplatz hat, kann man sich viele Dorfer, kleine Stadte und
die schone Landschaft ansehen. Mit den bequemen Expressen und Schnellziigen
erreicht man schnell das Reiseziel. Die Schnelligkeit ist der Vorteil des
Schnellzugs. Die Zugkarte ist nicht kostenreich. Das ist auch ein Vorteil.

Eine Autoreise ist auch sehr bequem. Man kann diese Reise beginnen und
beenden, wo und wenn man will. Aber man kann nicht mehr als vier Freunde
mitnehmen. Das ist der Nachteil. Durch eine Flugreise sparen wir viel Zeit. Das
ist ein Vorteil. Die Flugkarten kosten aber viel Geld. Und auBBerdem haben viele
Leute Flugangst. Das sind die Nachteile der Flugreise.

Eine Schifffahrt ist interessant und bei schonem Wetter am angenehmsten.
Man kann sich auf dem Schiff gut erholen. Viele Leute haben aber eine
Seekrankheit. Die Schifffahrt kann diesen Leuten kein Vergniigen bringen. Das
ist ein groBBer Nachteil fiir sie.

Fast alle warten ungeduldig auf eine Reise. Vor der Abreise haben die
Menschen viel zu tun. Jede Reise macht aber auf die Reisenden einen
besonderen Eindruck.

2. Finden Sie die passende Ubersetzung:
Verkehrsmittel, (n), pl. npuGsITHe
Vorteil, m kamepa xpaHeHUs

Nachteil, m coBmecTHOE npeanpusTie
Schnelligkeit, f asponopt

Eindruck, m npeumytiectBo

Ankunft, f 3anumaTbcs (emamMu)
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Fahrkartenschalter, m nenoBsie cBsI31

Bahnsteig, m miargopma

Gepackautbewahrung, f yctanaBnuBaTh (KOHTAKTHI)
sich beschéftigen negocraTok

Jointventure, n ckopocTb

Geschiftsbeziehungen, pl cpencrTa nepeaBu>KeHHS
Flughafen, m kacca

fliegen (o, 0) BieuatieHue

kniipfen serats

3. Bilden Sie Wortfamilien von den Wortern:
Flug, m; Gepick, n; fahren; reisen.

4. Ubersetzen Sie die Wortgruppen ins Deutsche. Bilden Sie die Siitze mit
diesen Wortgruppen.

1) uMeTh peumyIecTBa U HeIOCTaTKY;

2) TOCTaBISTH JIOJIEH B MyHKT Ha3HAUCHHUS;

3) HabIr0AaTh KPACUBYIO MECTHOCTH Y€pe3 BArOHHOE OKHO;

4) OBICTPO NOCTUTATH LIEJIM MyTEIIECTBHUS HAa CKOPOCTHBIX MOE3/axX;

5) 5KOHOMUTH BpeMs Oiarojiapsi MyTEIIECTBUIO B CAMOJIETE;

6) XOpoIO OTJOXHYTh B XOPOIIYIO OTOy Ha TEIIOXO/E;

7) HE NOCTABIATH YAOBOJIBCTBHSI;

8) HEeTepNeauBO KAATh TyTEHIECTBHUS;

9) ObITh OUYEHB 3aHATHIM MEPE] OTHE3I0M;

10) npon3BOAUTH HA MyTEIIECTBEHHUKOB 0CO00E BIIEYATIICHHUE;

11) npuesxaTh B KOMaHIUPOBKY;

12) ynaguth GOpMabHOCTH;

13) 3aka3bIBaTh OMIIET;

14) 3aka3pIBaTh HOMEP B TOCTUHUIIE;

15) nepecaxxuBaThCs U 1ajiee CIel0BaTh (€XaTh) MOE3/I0M;

16) HaXOUTHCS JOBOJIBLHO AAJIEKO OT rOPOJIa;

17) exaTh 10 HEMELIKOMY aBTOOAHY Ha K/J1 BOK3aJI,

18) npukpenuTh K YeMOJJaHy HAKIIEWKY C apecamu;

19) cunets B Ky1E;

20) mpoBepka OUIIETOB KOHTPOJIEPOM;

21) B nepBy10 ouepeb NPOU3BOIUTH YKPALLIEHUS;

22) ObITh KOMIIETEHTHBIM IO BOIIPOCAM IKCIIOPTA;

23) oTBeyaTh 3a PUHAHCOBYIO ACSITEIBLHOCTD;

24) ycTaHaBIMBaTh JIMYHbBIE KOHTAKTHI C BAXKHBIMU KIIHEHTAMU;

25) B IOM€ LIapUT CyMaToxa;

26) NpOXOAUTh MACTIOPTHBIA U TAMOXKEHHBIA JOCMOTP;

27) neretb 0€3 MPOMEKYTOUHOU MOCAJAKU COTJACHO PACIIMCAHUIO.
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5. Setzen Sie die passenden Worter ein:

1. Wenn man einen ... hat, kann man sich viele Dorfer, kleine Stadte und die
schone Landschaft ansehen.

2. Mit den bequemen Expressen und Schnellziigen erreicht man schnell das ...

3. Eine Schifffahrt ist interessant und bei schonem ... am angenehmsten.

4. Bald kommt der Geschiftsfiihrer der Fa. Avis zu dem ... .

5. Der ... von Miinchen liegt ziemlich weit von der Stadt entfernt, so muss
der ... ein Taxi nehmen und auf der deutsche Autobahn zum ... fahren.

6. Da musste er warten und ging darum zu dem Fahrkartenschalter, um ... zu
kaufen.

7. Als der Zug in Coburg angekommen war, sah der ... der Fa. Avis, dass
auf dem Bahnsteig seine Kollegen der Fa. Seifert standen, um ihn abzuholen.

8. Ich habe personliche Kontakte mit den wichtigen ... gekniipft.

9. Ich gab mein ... auf, passierte die Pass- und Zollkontrolle, wechselte mein
Geld und wartete schlieBlich auf den ... in der Wartehalle.

10. Wihrend der Flugreise hatte ich Zeit und Méglichkeit, den Plan der ... zu
bedenken.

Kunden, Flughafen, Geschéftsaktionen, Fensterplatz, Dienstreisende, Gepack,
Wetter, Hauptbahnhof, Abflug, Fahrkarten, Reiseziel, Bahnsteig, Dienstbesuch,
Geschaftsfiihrer.

6. Beantworten Sie die Fragen zum Thema «Verkehrsmittely
. Welche Verkehrsmittel gibt es?
. Womit kann man fahren?
. Wo und wie kann man die Fahrkarten kaufen (bekommen)?
. Welche Fahrkarten gibt es?
. Welche Fluglinien gibt es?
. Wo liegt gewohnlich der Flughafen?
. Was macht man vor der Abreise am Flughafen?
. Wovon fliegen die Flugzeuge ab?
9. Welche Ziige gibt es in Deutschland?
10. Wovon fahren die Ziige ab?
11. Wo kann man das Gepick( die Koffer) lassen (abgeben)?.
12. Was bekommt man danach?
13. Wozu braucht man Gepéckscheine?
14. Wie kann man die Wartezeit am Bahnhof oder am Flughafen am besten
ausnutzen?
15. Wo (wie) kann man am Flughafen und am Bahnhof eine Information
bekommen?

01N DNk~ W~
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Grammatik und grammatische Ubungen
Otpuuanus / Verneinungen

1. Cko0JbKO OTPULIAHUIA CylIeCTBYeT B HeMelKoM si3bike? Kakue?

3: nicht, nein, kein.

2. KakoBblI rj1aBHbIE OTJIUYHS B UX yIIoTpedJeHun?

a) oTpullatesbHas yactuia nicht oTHocuTcs MO0 K CKazyeMoMmy, JuUOO K
JIPYTOMY WICHY TIPEAJIOKEeHHs (B 9TOM CIIy4ae OHO CTOUT TMEPE] HUM):

Ich arbeite heute nicht. S cerogus He padoraro.

Ich arbeite nicht heute. S paGoTaro He cerousl.

0) oTpuIlaHME Nhein COOTBETCTBYET PYCCKOMY «HET», KOT/Ia OHO SIBIISIETCS
OTBETOM Ha BOIIPOC:

Haben Sie viele Freunde? — Nein, ich habe nur einen Freund.

B) oTpuilanue kein ynorpeOsieTcst TOIbKO Mepe CyIeCTBUTEIbHBIMHA:

Haben Sic heute eine Arbeit — Nein, ich habe heute keine Arbeit.

3. Kakoe MecTO B NpeIJIO:KEHUN MOKET 3aHMMATh oTpUuIllaHue «nicht»?

a) OHO CTOUT B KOHIIE MPEIJIOKEHHUS, €CIM CKa3yeMOe COCTOUT W3 OJHOTO
CMBICJIOBOTO TJIaroa:

Ich verstehe (die Frage) nicht.

0) npu HAIMYUU B MPEAJIOKEHUH COCTABHOTO (MJIM COCTaBHOK MMEHHOTO)
CKazyemoro otpuiianue nicht Haxomurcs mepes; HEU3MEHSIEMOW YacThIO
CKa3yeMOro, T.€. Ha MPEANOCIEIHEM MECTE.

Ich habe heute (nicht) gearbeitet. Es ist heute (nicht) kalt.

4. Ha xakoM mecTe B MNpeNJIOKEHUH JO0JKHO HAXOAUTHCS OTPUIIaHUE
kein?

Tonbko mepes cymiecTBUTeNbHbIM(M)! B 3TOM ciydae OHO coryacyercst ¢
OTUM CYIIECTBUTEIHHBIM B HAJEKE, POJIC M YUCJIE U NMPHOOPETaeT OKOHYAHHEC
HEOMPEIEICHHOTO apTUKIISL.

Ist das ein Geschiftsbrief? — Nein, das ist kein Geschéftsbrief; das ist ein
Kontrakt. Geben Sie mir ein (dieser) Geschiftsbrief. — Ich habe keinen
Geschiftsbrief.

Ubung 1. Lesen Sie die Siitze aufinerksam. Ubersetzen Sie diese Siitze.

1. Heute arbeite ich nicht. Heute studiere ich auch nicht. Ich bin frei. Ich
habe Zeit. Hast du auch Zeit? Bist du frei? — Nein, ich habe keine Zeit. Ich bin
nicht frei. Heute arbeite ich im (Sprach) Labor.

2. Arbeitet er auch im Labor? — Nein, er arbeitet heute nicht im Labor, er
arbeitet heute zu Hause.

3. Ist dein Freund Betriebswirt? — Nein, er 1st kein Betriebswirt.

4. War deine Freundin (eine) Studentin? — Nein, sie hat Kkeine
Hochschulausbildung.

5. Arbeiten sie heute zu Hause? — Nein, sie arbeiten nicht heute, sie arbeiten
morgen zu Hause.

6. Habt ihr jetzt ein Testat? — Nein, jetzt haben wir kein Testat.
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Ubung 2. Schreiben Sie die Satze mit «nichty.

Muster: Er schreibt die Arbeit. — Er schreibt die Arbeit nicht.
1. Wir libersetzen den Text.

2. Sie arbeitet.

3. Ich komme heute.

4. Ich kann auch morgen kommen.

5. Ihr arbeitet am Abend.

6. Die Ubung ist schwer.

7. Das Unternehmen ist sehr grof3.

Ubung 3. Stellen Sie die Sitze mit «keiny.
Muster: Ich habe ein Buch. — Ich habe kein Buch.

1. Ich habe einen Text.
2. Sie hat ein wirtschaftliches Worterbuch.
3. Er ist Manager.
4. Wir haben heute ein Treffen.
5. Sie haben jetzt Verhandlungen.
6. Sie kommen heute zu einem Bankbesuch.
7. Du bist Betriebswirt.
8. Wir haben morgen einen freien Tag.
Passiv
Prasens P ... wird (werden) ... gebaut. CTPOUTCS (CTPOSTCS)
Priteritum P ... wurde (n) ... gebaut. (mo)cTpou(u)
Perfekt P ... 1st (sind) ... gebaut worden.
Plusquampf P | ... war (en) ... gebaut worden. ObU1(1) TOCTPOEH(bI)
Futurum P ... wird (werden) ... gebaut | Oyzaet (OyayT) moctpoeH(bI)
werden.
Zustands- ... 1st (sind)| ... gebaut MOCTPOCH(BI)
passiv ... war (en) Ob11(1) TOCTpOCH(BI)
Infinitiv P ... muss (miissen) ... gebaut | momxeH(br) OBITH
werden. OCTPOeH(bI)

Ubung 1. Bestimmen Sie die Zeitformen der Pridikate im Passiv.

1. Das Gebédude dieser neuen Hochschule ist vor kurzem gebaut worden.

2. Dieses neue Gebdude der Hochschule wird in diesen Tagen gebaut.

3. Nachdem das Hochschulgebdude in diesem Stadtviertel gebaut worden
war, wurde es zu einer Hauptsehenswiirdigkeit.

4. Ein neues Gebidude dieser Hochschule muB} in diesem Stadtviertel gebaut
werden.

5. Dieses Hochschulgebdaude wurde in unserer Stadt im vorigen Jahr gebaut.
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6. Die neue Hochschule ist in diesem Stadtviertel gebaut.
7. Diese Hochschule wird in diesem Stadtviertel im nédchsten Jahr gebaut
werden.

Ubung 2. Bestimmen Sie:

a) Partizip II: a) erhielten; b) gehoren; ¢) verkauft; d) ungeachtet.
b) Passiv: a) wird ... entwickeln; b) wird ... entwickelt;

c) hat... entwickelt; d) muB... entwickelt.

Ubung 3. Finden Sie den Satz mit Passiv.

1. Der Fachhédndler muf} heute ein qualifizierter Manager werden.

2. Die Preissituation auf dem Lebensmittelmarkt wird nach Regionen und
Sortimenten analysiert.

3. Heute sind die Kenntnisse im Bereich «Marketing» niitzlich geworden.

4. Unsere Hochschule wird die Fachleute fiir kommerzielle Tatigkeit
ausbilden.

Ubung 4. Finden Sie eine passende Ubersetzung.

Unser Programm fiir die ndchsten Wochen muf} vollig gedndert werden.

1. momkHa WU3MEHUTH; 2. HYXKHO OBLIO M3MEHUThH;, 3. MOXHO HM3MEHUTH;
4. noiKHA OBITH U3MEHEHA.

Ubung 5. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich die Ubersetzung
der Zeitformen der Priidikaten.

1. Vom Geschiftspartner miissen noch Liefertermine bestétigt werden.

2. Die Geschiftspartner werden vor allem Liefertermine bestétigen.

3. Im Brief sind die Liefertermine bestétigt worden.

4. Wahrend der Verhandlungen wurden auch Liefertermine bestitigt.

5. In diesem Geschiftsbrief werden noch einige Liefertermine von uns
bestitigt werden.

Ubung 6. Wo ist Passiv?

a) Mein Vater wurde Geschiftsleiter, weil ihm in der Hochschule fiir Handel
viele Spezialfacher leicht fielen.

b) Von meinem Vater wurden an der Handelshochschule viele Spezialfacher
fleiBig studiert.

c) Mein Vater hat an der Handelshochschule viele Spezialficher fleiBig
studiert.
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TEST ZUM THEMA 2

1. Nachdem die Menschen das ... bekommen hatten und andere Formalitdten
erledigten, gingen sie die Fahrkarten zu kaufen.

a) Taxi;

b) Zugreise;

¢) Visum;

d) Schnelligkeit.

2. Es gibt keine direkte ... zwischen diesen Stidten

a) Flugkarten;

b) Fluglinie;

c¢) Flughafen;

d) Fluggast.

3. Viele Leute haben Angst, dass sie ihr Flugzeug ... konnten.

a) verpassen;

b) bestellen;

c) abreisen;

d) abholen.

4. Sie gaben das Gepick auf, passierten die Pass- und Zollkontrolle,
wechselten das ... und warteten schlielich auf den Abflug in der Wartehalle.

a) Bahnsteig;

b)Ticket;

¢) Visum;

d) Geld.

5. Der Flugzeugkapitdn teilt mit, dass das Flugzeug eine ... von 850
Kilometer pro Stunde hat.

a) Auskuntt;

b) Geschwindigkeit;

c) Flugkarte;

d) Vorbereitung.

6. Am Bahnhof gehen fast alle durch die Wartehalle direkt zur... .

a) Flugzeugkapitin;

b) Hinfahrt;

c¢) Riickfahrt;

d) Gepickaufbewahrung.

7. Dann laufen die Menschen zum Fahrkartenschalter, um ... zu kaufen.

a) Biicher;

b) Gepiackscheine;

¢) Anschriften;

d) Fahrkarten.

8. Als der Zug sich in Bewegung setzt, kommt der... und priift die
Fahrkarten.

a) Kellner;

b) Schaftner;
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c¢) Taxifahrer;

d) Reisende.

9. Die Reisende bekamen ihre Fahrkarten und ... sich, wie man die
Wartezeit am besten ausnutzen konnte.

a) verbrachten;

b) versuchten,;

c¢) beschlossen,;

d) erreichen.

10. Er eilte zur Auskunft, um schnell zu erfahren, wo er ... kann.

a) abholen;

b) ausnutzen,;

c¢) Uibernachten;

d) kaufen.

11. Wenn diese Geschéftsleute nach Koln fahren, ... man thnen vom

Hauptbahnhof... .

a) fahrt ... ab;

b) reist ... ab;

c) holt ... ab;

d) fliegt ... ab.

12. Ich reise dienstlich ... England und brauche das Einreisevisum ... eine
Woche.

a) nach / fiir;

b) in/ am;

c) vom/ in;

d) mit / bis.

13. In der vorigen Woche flog er nach Miinchen und man holt ... vom
Flughafen ab.

a) sie;

b) dich;

c¢) ihm;

d) ihn.

14. Man ... die Fahrkarte hin und zurtick..

a) bestellen;

b) bestellt;

c) bestellst;

d) bestellen.

Py0e:kHbIil KOHTPOJIb 110 Teme 2
Variante I

1. a) Bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:

Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankunft,
Fahrkartenschalter, Bahnsteig, Gepackaufbewahrung, Jointventure, Geschiftsbe-
ziehungen, Flughafen.
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b) Ubersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der
Verben: wihlen, bringen, brauchen, sehen, kosten, machen, konnen, sein.

2. Beantworten Sie die Fragen:
1. Welche Verkehrsmittel gibt es?
2. Welche Fluglinien gibt es?

3. Wovon fahren die Ziige ab?

4. Wo (wie) kann man am Flughafen und am Bahnhof eine Information
bekommen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen Aktiv.

1. Er hat das Ticket vor kurzem bestellt und erledigte alle Formalitdten.

2. Sie wechseln das Geld und passieren Zollkontrolle vor der Abfahrt.

3. Ich war nach Berlin mit dem Passagierflugzeug Boing 747 geflogen und
dann wartete ich in der Wartehalle des Flughafens.

4. Wir werden uns mit den Geschiften beschiftigen, dann fliegen wir nach
Hause.

4. Erzihlen Sie das Thema «Vorteile und Nachteile verschiedener
Verkehrsmittel).

Variante I1

1. a) Bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:

Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankuntft,
Fahrkartenschalter, Bahnsteig, Gepackaufbewahrung, Jointventure,
Geschiftsbeziehungen, Flughafen.

b) Ubersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der
Verben: bestellen, fahren, reisen, nehmen, kaufen, fliegen, wollen, haben.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Womit kann man fahren?

2. Wo liegt gewohnlich der Flughafen?

3. Wo kann man das Gepick( die Koffer) lassen(abgeben)?

4. Wie(wo) kann man tliber die Ankunft und die Abfahrt erlernen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen Aktiv.

1. Die Sekretérin bestellt die Zugfahrkarte und reserviert das Einzelzimmer
im Hotel.

2. Wir haben das Taxi genommen und fuhren zum Flughafen.

3. Unser Geschiftsfiihrer wird neun Geschéftskontakte kniipfen.

4.Ich war mit dem Schnellzug nach Moskau gefahren, von dort flog ich
nach Koln.

5. Eine Reise kann den Leuten viel Vergniigen bringen.
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4. Erzihlen Sie das Thema «Verkehrswesen in der BRD».

Variante I11

1. a) Bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:

Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankunft,
Fahrkartenschalter, Bahnsteig, Gepackaufbewahrung, Jointventure, Geschiftsbe-
ziehungen, Flughafen.

b) Ubersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der
Verben: wohnen, vergessen, arbeiten, laufen, wechseln, geben, miissen, werden.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Wo und wie kann man die Fahrkarten kaufen(bekommen)?

2. Was macht man vor der Abreise am Flughafen?

3. Was bekommt man nach der Abgabe des Gepacks?

4. Wie konnte man die Wartezeit am Bahnhof oder am Flughafen am besten
ausnutzen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen Aktiv.

1.Nachdem ich alle Formalititen erledigt hatte, telefonierte ich nach
Deutschland.

2.Sie hat einen Fensterplatz und kann sich die schone Landschaft ansehen.

3. Diese Schiffreise hat auf uns einen besonderen Eindruck gemacht.

4. Thr werdet in der BRD leben und in einem Jointverture arbeiten.

5. Am Flughafen war es voll von Leuten und das war der war der grof3e
Nachteil.

4. Erzihlen Sie das Thema «Meine zukiinftige Dienstreise nach
Deutschlandp.

Variante IV

1. a) bestimmen Sie den Artikel und iibersetzen Sie ins Russische:

Verkehrsmittel, Vorteil, Nachteil, Schnelligkeit, Eindruck, Ankunft,
Fahrkartenschalter, Bahnsteig, Gepackaufbewahrung, Jointventure, Geschéftsbe-
ziechungen, Flughafen.

b) iibersetzen Sie ins Russische und geben Sie 3 Grundformen der
Verben: reservieren, gehen, warten, sitzen, kniipfen, kommen, sollen, sein.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Welche Fahrkarten gibt es?

2. Wovon fliegen die Flugzeuge ab?

3. Wozu braucht man Gepéckscheine?
4. Welche Ziige gibt es in Deutschland?
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3. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich auf die Zeitformen Aktiv.

l.Der Vertreter der Fa. Seifert hat viele Kontrakte mit den Kiinden
gekniipft.

2.Nachdem ich nach Deutschland gekommen war, bestellte ich am
Flughafen das Riickticket.

3. Am Hauptbahnhof ging sie zum Fahrkartenschalter, um Fahrkarten zu
kaufen.

4. Wihrend dieser Autoreise kann er nicht mehr als vier Freunde
mitnehmen.

5. Die Flugkarten kosten viel Geld und das ist der Nachteil.

4. Erziihlen Sie iiber Ihre zukiinftige Dienstreise nach Deutschland.

Variante V

1. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text und machen Sie die Aufgabe.
Eine touristische Reise nach Deutschland

Das Flugzeug landete auf der modernen Zentralflughafen in Berlin —
Schonefeld. Die Passkontrolle priifte unsere Pdsse und wiinsche uns einen
angenechmen Aufenthalt in Berlin. Bald salen wir in der Vorhalle des
Flughafens und warteten darauf, dass der Omnibus uns abholte.

Er wartete auf uns drauflen und wir stiegen einer nach dem anderen in den
Bus ein. Einige Fahrgiste setzten sich an die Fenster, weil sie wihrend der Fahrt
nichts versdumen wollten.

Am nichsten Tag erinnerte uns der Dolmetscher daran, dass wir heute eine
Rundfahrt durch Berlin unternehmen wollten.

Am Nachmittag trafen wir uns vor der grofen Buchhandlung auf dem
Alexanderplatz. Der «Alex» ist ein groBer Platz, hier kreuzen sich die meisten
Verkehrsstrecken: S-Bahn (Stadt-Bahn), U-Bahn (Untergrundbahn, Metro),
Omnibusse und StraBenbahnen. Hier liegt auch ein groBes Warenhaus und in der
Nihe ein Kino. Nicht weit davon befinden sich: das Deutsche Theater, das
«Berliner Ensemble», die Komische Oper, die Volksbiihne, das Metropol-
Theater, die die bedeutendsten Theater Berlins sind. Wie gern wollten wir sie
alle besuchen! Aber unsere Zeit war knapp. Wir hofften nur, dass wir Berlin auf
der Riickfahrt in die Heimat aufs neu besuchen werden und unbedingt ins
Theater gehen werden. Das versprach man uns. Und vorldufig fuhr uns unser
Dolmetscher zum Gebdude der Deutschen Staatsoper. Es befindet sich in der
StraBe «Unter den Linden». Wir wanderten die «Linden» entlang, Richtung
Brandenburger Tor und kamen auf die Charlottenburger Chaussee. Eine Stunde
spater sallen wir in einem Cafe am Kurfiirstendamm. In lebhafter Unterhaltung
verging die Zeit wie im Fluge. Miide, aber voller Eindriicke kehrten wir in unser
Hotel zuriick. Es war schon Nacht draulen, als wir unsere Wanderung durch die
Stadt beendeten. Bis spdt in die Nacht tauschten wir unsere Eindriicke und
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Erlebnisse des vergangenen Tages aus, und lange konnte keiner von uns
einschlafen. Es war sehr schade, dass wir nicht alles in Berlin sehen konnten.
Dazu hatten wir zu wenig Zeit. Aber wir hofften, dass wir eine solche
Moglichkeit noch haben werden.

Am zweiten Tag unserer Reise durch Deutschland nahm unser Flugzeug
Kurs auf Frankfurt am Main. Frankfurt ist nicht die grof3te Stadt des Landes.
Wegen seiner zentralen Lage zwischen Nord und Siid ist es aber eine der
wichtigsten und bekanntesten Stidte der Bundesrepublik. Aus Biichern wussten
wir, was in Frankfurt besonders sehenswert ist. Vor allem der Dom und der
Romer. Im Dom kronten die Erzbischofe von Mainz die deutschen Konige. Im
Romer feierte man die Kronung.

Von besonderem Interesse ist die Paulskirche. Im Jahre 1848 kam in der
Paulskirche das erste deutsche Parlament zusammen. Es ist bekannt, dass
Frankfurt/M. schon zu Gutenbergs Zeiten zum Zentrum der Buchdruckerkunst
wurde. Neben den wiederhergestellten Bauten stehen in Frankfurt ganz moderne
Geschifts- und Biirohduser, wie es fiir viele deutsche Stddte charakteristisch ist.

In den letzten zwei Wochen vor der Reise hat man viel von Hamburg
gelesen. Die Geschichte Hamburgs soll schon mit dem Jahre 808 begonnen
haben, aber eine moderner aussehende Stadt gibt es nicht. Eine Hafenrundfahrt,
war sehr interessant fiir uns. Mit fiinfzehn anderen Leuten fuhren wir in einer
Barkasse — so heiflen die Boote, in denen man in Hamburg eine Hafenrundfahrt
macht — durch den ganzen Hafen mit seinen elektrischen Krdnen und seinen
Werften. Der Fiihrer der Rundfahrt erklarte uns, dass der Schiffsverkehr heute
sehr groB} ist. Man kann hier Schiffe aus aller Welt sehen. Der Schiffsverkehr
mit der ganzen Welt bringt es mit sich, dass der groffte Seehafen des
europdischen Kontinents sehr international ist.

Das kulturelle Leben Hamburgs ist mannigfaltig. Die Theater sind sehr gut.
Neben deutschen Stiicken werden auch viele englische, amerikanische und
franzosische in deutscher Ubersetzung gespielt. Die Oper, wurde uns gesagt, soll
jetzt die beste in Deutschland sein.

In den letzten Jahren wurden in Hamburg Tausende Wohnungen jédhrlich
gebaut. GroBbauprojekte von 800 bis 1200 Wohnungen und die acht und
vierzehnstockigen Wohnhduser bilden eine Attraktion besonderer Art.
Visitenkarten aus Stahl, Stein und Glas sind Hamburgs neue Geschiftshiauser.
Die vielen modernen Hiuser sind im grauen Morgenlicht noch eindrucksvoller
als nachmittags und abends.

Unser nachstes Ziel war Bremen, dessen Geschichte noch alter ist als die
von Hamburg. Es wurde uns das Jahr 782 als Beginn der Geschichte des éltesten
deutschen Seehafens genannt. Wir wanderten durch den St. Petri Dom und, wie
jeder Tourist, durch den Bleikeller mit seinen Mumien aus dem siebzehnten und
dem achtzehnten Jahrhunderten.
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Jetzt konnen wir eigentlich nach Koln durchfahren. Auf der Fahrt wurden
wir aber aufgehalten, so dass wir in Diisseldorf iibernachteten. In einem kleinen
Hotel wurden uns gemiitliche und billige Zimmer angeboten.

Diisseldorf liegt im Herzen des Rheinisch-Westfilischen Industriegebietes,
eines der grofften Industriegebiete der Welt. Es ist eine elegante Stadt, deren
Reichtum von der Kohle- und Stahlindustrie des Ruhrgebiets kommt.

Wihrend wir auf der schonen Konigsallee immer wieder von einem Ende
zum anderen gingen, kam uns Heinrich Heine in den Sinn. Er wurde ja in
Diisseldorf geboren. Wie so viele andere, musste er Deutschland aus politischen
Griinden verlassen und Jahre seines Lebens im Exil in Paris verbringen. Genug
davon! Morgen gehen wir nach Koln.

Schon der Name «Koln» — in England, Frankreich und Amerika wird
«Cologne» gesagt — klingt nach europdischer Kultur. Vor fast zwei tausend
Jahren war die heutige Domstadt eine romische «Coloniay.

Wie immer man auch nach Koln fahrt, mit dem Auto, der Eisenbahn, dem
Dampfer auf dem Rhein, dem Flugzeug, auf einmal steht man vor dem Dom und
staunt in die Hohe. Wir gingen vom Dom an den Rhein, wo die «Weillen
Schiffe» ihre romantische Rheinfahrt beginnen, und auf die Deutzer Briicke, von
deren Hohe wir das Panorama Kolns vor uns hatten. Unten im Dom standen wir
lange vor der «Anbetung der Konige», dem eindrucksvollen Werk von Stephan
Lochner.

Wie eine mittelalterliche Madonna thront die Himmelskonigin in der Mitte.
Man spiirt auch die Mystik, die im Mittelalter in dieser Gegend eine so grofle
Rolle spielte.

Von Koln fuhren wir nach Dresden und Weimar. Dresden, die schonste
Stadt des Landes, war wihrend des Krieges durch amerikanische und englische
Bombenangriffe stark zerstort. Mehr als die Halfte aller Gebdude war vernichtet.
Auch die beriihmte Dresdner Gemaéldegalerie war stark beschiddigt. Die
Sowjetsoldaten haben einen Teil der Bilder vor der Zerstorung gerettet. Die
Sowjetregierung hat diese Gemailde nach ihrer Restauration der Deutschen
Demokratischen Republik zuriickgegeben. Jetzt ist Dresden wiederaufgebaut,
das Gebdude der Gemaéldegalerie ist restauriert und ist wieder Anziehungspunkt
fiir zahlreiche Besucher.

Am nichsten Tag waren wir in Weimar. Man nennt sie die Stadt der
deutschen Klassik. In dieser Stadt lebten und wirkten zwei gro3e deutsche Dich-
ter — Goethe und Schiller, der Stolz der deutschen Nation. Unweit von Weimar
liegt das ehemalige faschistische Konzentrationslager Buchenwald.

Nicht alle Sehenswiirdigkeiten Deutschlands wurden uns gezeigt, weil wir
so wenig Zeit haben. Jetzt kehren wir nach Berlin zuriick, um von dort nach
Russland zu fliegen.
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2. Finden Sie alle

a) Sétze mit Passiv (14), unterstreichen Sie Priddikate in diesen Séitzen,
bestimmen Sie die Zeitformen und iibersetzen Sie diese Sitze ins Russische
schriftlich

b) Verben mit trennbaren und untrennbaren Priafixen

3. Finden Sie die Antworten zu den Fragen im Text

1. OTkyzna (U3 Kakoi CTpaHbl) NPUIIETENN TYPUCTHI?

2. I'me nmpu3eMiIniicst KX CaMmoJieT?

3. Ha kakom Bujae TpaHCHOpPTa TYPHUCTHl JOJDKHBI ObUIM yeXaThb U3
aspornopra?

4. Ilouemy HEKOTOPBIE TYPHUCTHI IPEANOWIN CUAETh Y OKHA?

5. YTo npeanpuHsIN TYPUCThI Ha CAEAYIOIINNA J€Hb MTOCIIE MPUOBITHA?

6. I'ne u xorma BCTpeTUIIMCH TypUCTHI B [ 'epmMannn?

7. YUto Takoe «AJeKc»?

8. Uto HaxoauTcs B ueHTpe bepnuna?

9. YUrto 6bu10 06€Iano TypucTam?

10. I'ne HaxoauTCs 31aHUE HEMELIKOM onephl?

11. Ha 9yTo y TypucToB ObUIO MaJI0 BPEMEHH?

12. Kako¥i ropoa nmoceTuiau TypucTsl nocie bepiauna?

13. Tlouemy ®pankdypr-Ha-MaitHe SBISETCS OJHUM U3 BAKHEUIIUX WU
U3BeCTHEUIINX ropooB OPI?

14. Korna u rjie coOparncs mepBblil HEMEIKU MapiIaMeHT?

15. Korma ®pankdypr-Ha-MaiiHe cTaqm [EHTPOM KHHUTOINEYATaHUS U
W3/1aTeNIbCKOro femna’?

16. Yto xapakTepHO B HACTOAILLEE BpEMs JUIsl MHOTUX HEMELKUX TOPOJIOB?

17. Korpa nauanacek ucropus ['amGypra?

18. Yto B 'amOypre ObLI0 OYEHb HHTEPECHO ISl TYPUCTOB?

19. Kak Ha3bBalOTCS JIOAKHA, HA KOTOPBIX MOXHO ITyTEHIECTBOBATH
(rutaBaTh) 1o TaBaHsAM ['amOypra?

20. Yto MOXHO yBUJIETh B raBanu ['amOypra?

21. Kakoii ropoJ1 CUUTAETCA CTapeHIIMM HEMEIIKUM MOPCKUM MOPTOM?

22.I'ne cmorau nepeHo4YeBaTbh TYpUCThI 10 yTH B KENbH?

23. Yro ObLTO TIpemioskeHo TypuctaM B [roccenbaopde?

24. CepalieM 4ero sIBJISETCS 3TOT 3JIETaHTHBIN Topoj?

25. KT0 u3 BeNMMKUX HEMEIKUX TI03TOB poauics B Jlroccenpaopde?

26. Ilouemy ['enpux I'eitHe BoIHYKEH ObLI KUTh B U3THAHUU?

27. OTKyJa IpOUCXOUT CI0BO (Ha3zBaHue ropoaa) KénpH?

28. Kaknumu BUJaM# TpaHCTIOPTa MOXKHO A00pathes 10 KénpHa?

29. Otkypa (¢ Kakoro Mecra) MOXHO YBUAETh aHopamy KénbHa?

30. Kyna HanpaBunuce TypucTsl u3 KénpHa?

31. Kaxoit ropon I'epmanun ocoOeHHO moctpanan Bo Bpems Il mupoBoi
BOMHBI U3-32 AHTJIO-aMEPUKAHCKUX OOMOEKeK?
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32. Yto mepenano COBETCKOE IMpaBUTENBLCTBO I'epmaHckon JlemokpaTuye-
ckoii Pecniy6nuke (I'JIP) mocne pectaBpanyu?

33. YUro yaiie BCcero nocemaroT TypucTsl B Jpesnene?

34. Kak nassiBatoT Betimap? [louemy?

4. Versuchen Sie die Marschroute der Reise der Russischen Touristen in
Deutschland zu schreiben.

5. Beantworten Sie die Fragen zum Text.

Wieviel Tage verbrachten die Touristen in der BRD?

Was besichtigten sie am ersten (zweiten ...) Tag?

Welcher Stadt, die im Text beschrieben ist, wurde nicht besucht?

GESPRACHSTHEMA 3.
Geld und Einkaufe

Vokabeln zum Thema:

1. Kéufer, m (=pl.) — mokymnarens

2. Ankauf, m; Einkdufe (pl.) — mokymnka (u)

Viele Kdufer machen Einkdufe regelmdfig.

3. Sonderangebot, m — (ceunanbHOE IPEIOKEHHIE) PACTIPOIaxKa

4. Preis, m — 11eHa

5. reduzieren — CHWXKAThH (LICHBI)

6. bestimmen — onpeaensTh

Wihrend der Sonderangebote sind die Preise auf bestimmten Waren
reduziert.

7. Schaufenster, n — BuTpuna

8. leisten — MO3BOUTH (MMETh BO3MOXKHOCTh ITPUOOPECTH )

Die Waren im Schaufenster konnen nur wenige Leute leisten.

9. bezahlen — ormaunBaTh (B Kaccy)

10. kosten — cTroutb

Diese Dinge kostet wenig und der Kdufer bezahlt schnell an der Kasse.

11. Wahrenhaus, n — yausepmar

12. Abteilung, f— otnen

Es gibt viele Abteilungen in den Wahrenhduser.

Lebensmittelgeschift, n — nponykToBbIii Marazux

Wurst , m — ko0aca

Obst , n — ppyKTHI

Gemiise, n — oBOIIH

Im Lebensmittelgeschdft kann man Wurst, Obst, Gemiise und andere
Lebensmittel kaufen.
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Merken Sie sich auf die Synonyme zu:

Waren (pl.) = Giiter (pl.) = Dinge (pl.) = Sachen (pl.)
Einkaufsbummel, m = Shopping, n

Kaufhaus, n = Supermarkt, m

Warenhaus, n = Kaufhalle, f

Lexikalisch-grammatische Ubungen:

1. Lesen Sie und iibersetzen Sie dem Text mit Hilfe des Worterbuches.
Geld und Einkaufe

Mit Geld sind verschiedene Einkdufe eng verbunden. Je mehr Geld besitzt
man, desto mehr schone Dinge kann man kaufen und genielen. Besonders wenn
es Sonderangebote gibt und die Preise auf bestimmten Waren reduziert werden.
Dann machen viele Menschen einen Einkaufsbummel.

Im Schaufenster sicht man schone Pelze: Fuchs, Nerz, Zobel, Biber. Das ist
aber blof3 zum Angucken. Wenn es kein Sonderangebot gibt, konnen nur wenige
Menschen ihnen solche Waren leisten. Und wenn zum Beispiel eine Pelzmiitze
ausgezeichnet passt, als man diese Miitze vor dem Spiegel anprobiert, und sie
viel weniger kostet, dann bezahlt man schnell an der Kasse. Das ist ein guter
Kauf, schon und preiswert.

An Geschenke muss man im Voraus denken, um etwas Hiibsches zu kaufen.
Im Geschift fiir Geschenkartikel kann man was Passendes finden. Wenn aber
man keine gewiinschte Ware hier finden kann, dann geht man ins Warenhaus.
Dort muss man sich zuerst mal ansehen, weil die Warehduser immer riesengrof3
sind. Was man dort nicht alles gesehen hat! Man kann dort alles finden, von
Unterwdsche bis zu automatischen Waschmaschinen: Herren- und
Damenanziige, Regenmintel, Hemden, T-Shirts und Jeans, Winter- und
Sommerschuhe, Bettwische, Biligeleisen, usw. Hier gibt es viele Abteilungen,
z.B. die Abteilung fiir Glas und Steingut, da driiben Lederwaren, im ersten Stock
Stickwaren, Uhren, Schmuck wund Souvenirs. Da gibt es schone
Kunstgewerbesachen. Sehr hiibsche Dinge, muss man sagen! Wie schon ist die
Lackschatulle, die sehr geschmackvoll und dazu eine Spezialitit ist. Oder,
vielleicht, das Tuch mit Blumenmuster und Holzloffel. So ein schones und
originelles Geschenk!

Ein Geschenk i1st immer ein besonderes Einkauf, und wenn man auch
Lebensmittel fiir das Fest einkaufen will, muss er in die Kaufhalle gehen. Zuerst
nimmt er einen Korb oder Einkaufwagen und wihlt Fleisch, Wurst, Wiirstchen
und Schinken. Dann Olsardinen, Obst- und Gemiisekonserven, eine Dose
Erbsen, Kokosfett, Oliven- und Sonnenblumendl. Ferner drei 500-g-Packungen
Spaghetti, Reis, Zucker und eine Packung Kaffee. Dann noch Margarine, einen
Becher Joghurt und anschlieBend Bananen, Tomaten, je eine Flasche Sekt,
Kognak und Bonbons. Dann zahlt man an der Kasse und versteht, dass er fiir
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alle Einkdufe fast sein ganzes Geld gegeben hat. Wenn man ein gutes Fest
vorbereiten will, muss er eine Moglichkeit haben, verschwenderisch zu sein.
Manchmal sagt man: wenn jemand Geld in die Finger bekommt, dann ist es aus.

Das Geld ist aber dazu da.

2. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Geld, n 0OMEHHUBAThH
Miinzen (pl.) TOBap

Scheine(pl.) JICHBI'H; 30JI0TO
Ware, f= Gut, n (Gliter) 1eHa

Wihrung, f YEKAHUTh (MOHETHI)
Mittel, n KYITIOPBI

Preis, m, -e BaJIIOTa

tauschen YIPaBIATh

pragen MOHETBI

regieren CPEACTBO

3. Bilden Sie Wortfamilien von den Wortern: kaufen, regieren, dienen.

4. Wie heifit es im Deutschen? Bilden Sie die Sitze mit diesen

Wortgruppen.

1. ynpaBasite MUpPOM;

2. CILy>KUTb CPEJICTBOM ILIATEXKA;

3. nenatbh HEOJTHOKPATHYIO MOKYIIKY;

. HAXOJIUTh B Mara3uHe 4To-HUOYyAb OXOAIIEE;
. CITy>)KHTb CPEJCTBOM OOMEHA;

. CTOUTh HAMHOI'O MEHBIIIE;

. 3aKyINaTh Pa3HOOOpa3HbIE TPOIYKTHI,
. WITU B YHUBEpPMATr;

9. 5KOHOMMTbH JICHBIY;

10. cBA3BIBaTH HAPOABI;

11. KynuTh IpeKpacHbIi MOJIAPOK;

12. onaaTuTh B Kacce;

13. 5KOHOMHTH BpeMsi;

14. OBITH TECHO CBSI3aHHBIM C ...;

15. X0auTh B IPOAYKTOBBIN MarasuH.

0N Ln A~

5. Setzen Sie die passenden Worter ein:

1)Mit ... sind verschiedene Einkdufe eng verbunden.

2)Im ... sicht man schone Pelze.

3)An ... muss man im Voraus denken.

4)Im Geschift fiir Geschenkartikel kann man was ... finden.

5)Im Warenhaus gibt es viele Abteilungen, z.B. ... fiir Glas und Steingut.
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6) Ein Geschenk ist immer ein besonderes ... .
7)Wenn man auch ... fiir das Fest einkaufen will, muss er in die Kaufhalle
gehen.

Einkauf, m; Geld, n; Geschenke (pl.); Lebensmittel (pl.); Passendes, n;
Schaufenster, n, Abteilung, f.

6. Beantworten Sie die Fragen.

1. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel in 20 Landern der EU?

2. Was bekommt man fiir das Geld?

3. Was regiert die Welt?

4. Wie sind Aufgaben des Geldes?

5. Was spart der Euro?

6. Welche Zahlungsmittel kennen Sie?

7. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel der Euro in der Européischen
Union?

8. Was kann man in den Schaufenstern sehen?

9. Was (welche Waren) konnen Sie in Warenhduser kaufen?

10. Wo kann man alles von Unterwésche bis zu Biigeleisen finden?

11. Wann gibt es Sonderangebote?

12. Welche Abteilungen gibt es im Warenhaus?

TEST ZUM THEMA 3

1. Es ... gibt und die Preise auf bestimmten Waren werden reduziert.
a) Einkiufe;

b) Sonderangebote;

c¢) Abteilungen;

d) Geschenke.

2. Viele ...machen oft einen Einkaufsbummel.

a) Waren;

b) Schaufenster;

c) Preise;

d) Menschen.

3. Wenn die Ware viel weniger kostet, dann ... man schnell an der Kasse.
a) gibt;
b) bezahlt;
¢) kauft;
d) macht.
4. Das ist ein guter..., schon und preiswert.
a) Warenhaus;
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b) Mensch;

c¢) Kauf;

d) Preis.

5. Man kann dort alles ..., von Unterwidsche bis zu automatischen
Waschmaschinen.

a) anprobieren;

b) haben;

c) gehen;

d) finden.

6. Wie schon ist die Lackschatulle, die sehr geschmackvoll und dazu eine ...
ist.

a) Spezialitit;

b) Ware;

¢) Geschift;

d) Einkaufsbummel.

7. Man nimmt einen Korb oder ... und wihlt Fleisch oder andere
Lebensmittel.

a) Kaufhalle;

b) Geschenk;

c¢) Einkaufwagen;

d) Moglichkeit.

8. Wenn man ein gutes Fest vorbereiten will, muss er eine ... haben,
verschwenderisch zu sein.

a) Moglichkeit;

b) Lebensmittel;

c¢) Einkauf;

d) Geld.

9. Unzéhlig ist die Menge der Ausspriiche und ..., die sich auf das Geld
beziehen.

a) Waren;

b) Sprichworter;

c¢) Lander;

d) Aufgaben.

10. Alles zeigt, welche grofe ... die Menschen dem Geld zumessen.

a) Moglichkeit;

b) Wihrung;

c¢) Bedeutung;

d) Dienstleistung.

11. Aus tiglicher Anschauung kennen wir als Geld die ... und Scheine.

a) Ausspriiche;

b) Miinzen;

c¢) Lander;

d) Sprichworter.
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12. Fiir das Geld bekommen wir eine Ware oder ..., die wir benotigen.

a) Dienstleistung;

b)Preise;

c¢) Miinze;

d)Sprichworter.

13. Die Aufgaben des Geldes sind als ... und Zahlungsmittel zu dienen.

a) Dienstleistung;

b) Bedeutung;

c¢) Miinzen;

d) Tauschmittel.

14. Mit Hilfe des Geldes kann man verschiedenartige ... einander
vergleichen, d.h. ihre Werte bestimmen.

a) Sprichworter;

b) Giiter;

c¢) Lander;

d) Miinzen.

Py0e:kHbI KOHTPOJIb 110 Teme 3
Variante I

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Worter und/oder
Wortgruppen in den Siitzen.

OOmenuBath, TOBap, ACHBIH (30J10TO), 1I€HA, YeKAaHUTh (MOHETHI), KYIIOPHI,
BAJIIOTA, YIIPABIISITH, MOHETHI, CPEJICTBO.

a) yIpaBJsiTb MUPOM,;

0) CITy’>KUTh CPEJICTBOM ILIATEKA;

B) JIeJIaTh HEOJHOKPATHYIO MOKYIIKY;

') HAXOJUTh B MarasuHe 4YTo-HUOY/Ib MOXOISIIIEE.

2. Beantworten Sie die Fragen.

1. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel in 20 Landern der EU?
2. Was bekommt man fiir das Geld?

3. Was kann man in den Schaufenstern sehen?

4. Was konnen Sie in Warenhduser kaufen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

5.Wenn Sie verschiedene Lebensmittel brauchen dann gehen Sie in den
Supermarkt, der im Erdgescho3 des Warenhauses liegt.

6. Viele Menschen machen einen Einkaufsbummel und verstechen, dass ein
guter Kauf immer schon und preiswert ist.

7.Haben Sie schon gewusst, dass bis vor etwa 5000 Jahren die Leute
namlich ohne Geld auskamen.
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8. Allerorten wurden von falsches Geld und jeder Filscher gesucht, der das
Gesetz umgehen wollte.

9.Es gibt Sonderangebote wenn die Preise auf bestimmten Waren reduziert
werden.

10. Die vor kurzem zum Lager gelieferte Ware wurde vor zwei Monaten
bestellt.

4. Erziihlen Sie iiber Ihre Vorbereitung zum Geburtstagfest.

Variante I1I

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wirter und/oder
Wortgruppen in den Siitzen.

OOMeHMBaTh, TOBAp, ICHBIH (30JI0TO), 1IEHA, YEKAHUTH (MOHETHI), KYIIOPHI,
BaJIIOTA, YIIPABIIATh, MOHETHI, CPEACTRBO.

a) CIY>XXHUTh CPEACTBOM OOMEHA;

0) CTOMTHh HAMHOTO MEHBIIIE;

B) 3aKyIlaTh pa3HOOOpa3HbIC MPOIYKTHI;

I') WATH B YHHUBEpMar.

2. Beantworten Sie die Fragen.

1. Was regiert die Welt?

2. Wie sind Aufgaben des Geldes?

3. Wo kann man alles von Unterwische bis zu Biigeleisen finden?

4. Welche Waren konnen Sie im Warenhaus kaufen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Wenn Sie Schuhe brauchen, dann gehen Sie in die Schuhabteilung, die im
ersten Stock des Warenhauses liegt.

2. Wenn die Preise auf bestimmten Waren reduziert werden, kann man
Sonderangebote geniellen.

3. Wir wissen auch, dass man in fritheren Zeiten nicht mit Miinzen oder
Scheinen, sondern mit Vieh, Honig oder dhnlichem bezahlt hat.

4. Zentralbanken drucken Seriennummern auf die Geldscheine oder spezielle
Wasserzeichen — Figuren, die ins Papier gedruckt werden.

5.Wenn es kein Sonderangebot gibt, konnen nur wenige Menschen ihnen
bestimmten Waren leisten.

6.Ich habe eine sehr gute in der BRD erzeugte und wéhrend der Messe in
Ko6ln ausgestellte Ware wihrend meiner Dienstreise nach diesem Land gekauft.

4. Erziihlen Sie iiber Ihren Einkaufsbummel.
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Variante I11

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Worter und/oder
Wortgruppen in den Siitzen.

OOmMeHuBaTh, TOBap, ACHBIH (30J10TO), IIEHA, YeKAaHUTh (MOHETHI), KYITIOPHI,
BaJIIOTA, YIPABIIATh, MOHETBI, CPEACTRBO.

a) DKOHOMMWTH JICHBIU;

0) CBS3BIBATH HAPOJIBI;

B) KYNHUTb IPEKPACHBIN IMOJAPOK;

r) OIUIaTUTh B Kacce.

2. Beantworten Sie die Fragen

1. Wie sind die Aufgaben des Geldes?

2. Was spart der Euro?

3. Wann gibt es Sonderangebote?

4. Welche Abteilungen gibt es im Warenhaus?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

1.Wenn Sie einen Anzug brauchen, dann gehen Sie in die
Herrenbekleidungsgeschift, das im Zentrum dieser Stadt liegt.

2. Wenn man Lebensmittel fiir das Fest einkaufen will, muss er in die
Kaufhalle gehen.

3. Unzéhlig ist die Menge der Sprichworter, die sich auf das Geld beziehen.

4. Man kommt in einen Raum hinein, wo niemand ist, und geht auf eine
Einrichtung zu, in der man Bargeld bekommen kann.

5. Wenn aber man keine gewiinschte Ware im Geschift fiir Geschenkartikel
finden kann, dann geht man ins Warenhaus.

6. Diese schnell entwickelte Fa hat eine sehr gut verkaufte Ware erzeugt.

4. Erzdihlen Sie iiber die Geschichte des Geldes.

Variante 1V

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wirter und/oder
Wortgruppen in den Siitzen.

OOmenuBath, TOBap, ACHBIH (30J10TO), 1I€HA, YeKAaHUTh (MOHETHI), KYIIOPHI,
BaJIIOTA, YIPABJISITH, MOHETHI, CPEJICTBO.

a) DKOHOMMTH BpPEMS;

0) OBITH TECHO CBSI3AHHBIM C ...;

B) XOJWTh B MIPOAYKTOBBIN MarasuH;

r) JieJaTh XOPOIUIYIO U MOIXOISIIYIO TOKYTIKY.
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2. Beantworten Sie die Fragen

1. Welche Zahlungsmittel kennen Sie?

2. Seit wann der Euro in der Europdische Union?

3. Wo kann man alles von Unterwésche bis zu Biigeleisen finden?
4. Welche Lebensmittel konnen Sie in der Kaufhalle kaufen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Wenn Sie ein Geschenk brauchen, gehen Sie in die Abteilung fiir
Geschenkartikel, die sich in einen riesengroflen Waren haus befindet.

2.Im Schaufenster, die jeder Geschift hat, gibt es verschiene schone Giiter,
die aber zum Angucken sind.

3. Fiir Miinzen und Scheine bekommen wir eine Ware oder Dienstleistung,
die wir bendtigen.

4. Es muss wirklich bequem sein, wenn die Bank alle Rechnungen bezahlt.

5. Dann zahlt man an der Kasse und versteht, dass er fiir alle Einkdufe fast
sein ganzes gegebenes Geld gegeben hat.

6. Wir haben beschlossen, diese gut und schnell ausverkaufte Ware in
groflem Menge zu bestellen.

4. Erzihlen Sie wie wird ein Geschenk gewiihlt.

Variante V

1. Lesen Sie und iibersetzen Siei den Text mit Hilfe des Worterbuches.

Die Geschichte des Geldes

Konnen Sie sich ein leben ohne Geld vorstellen? Wahrscheinlich schlecht.

«Geld regiert die Welt», heillt es, oder auch «Geld macht nicht gliicklich,
aber es beruhigty. Unzéhlig ist die Menge der Ausspriiche und Sprichworter, die
sich auf das Geld beziehen. Dies zeigt, welche grofle Bedeutung die Menschen
dem Geld zumessen. Aus taglicher Anschauung kennen wir als Geld die
Miinzen und Scheine.

Dafiir bekommen wir eine Ware oder Dienstleistung, die wir bendtigen. In
manchen Lédndern erlebte man es, dass man fiir die einheimische Wihrung
nichts erhilt, dafiir aber fiir Dollar oder DM. Wir wissen auch, dass man in
fritheren Zeiten nicht mit Miinzen oder Scheinen, sondern mit Vieh, Honig,
Muscheln, Salz, Gold oder dhnlichem bezahlt hat. Im Grunde geht es ndmlich
gar nicht um das «Geld», sondern um ein allgemein akzeptiertes
Austauschmittel.

Die Aufgaben des Geldes sind als Tauschmittel und Zahlungsmittel zu
dienen. Mit Hilfe des Geldes kann man verschiedenartige Gliter miteinander
vergleichen, d.h. ihre Werte bestimmen.

Haben Sie schon gewusst, dass bis vor etwa 5 000 Jahren die Leute ndmlich
ohne Geld auskamen. Dabei hatten sie es gleich mit zwei Problemen zu tun.
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Erstens: Wie macht man verschiedene Waren vergleichbar? Dieses Problem
l6sten vor rund 5 000 Jahren die Einwohner Mesopotamiens (des heutigen Siid-
Irak). Sie legten zum ersten Mal fiir bestimmte Dinge gerechte Preise fest — in
Silber und Gold.

Zum 15. Jahrhundert gab es in vielen Lindern — auch in Deutschland —
schon lidngst Miinzen, meistens noch aus wertvollem Material wie Gold oder
Silber. Die ersten sollten im 7. Jahrhundert vor Christus in Libyen (in der
heutigen Tiirkei) geprigt worden sein. Sie waren alle gleich schwer. Bis heute
haben sich Herrscher und Regierungen das Vorrecht gesichert, in ihren Staaten
allein Geld herstellen zu lassen.

Zweitens: Allerorten wurden von falsches Geld und jeder Félscher gesucht,
der das Gesetz umgehen wollte. In Europa drohte Falschern bis weit ins 18.
Jahrhundert die Todesstrafe. Heute schiitzen sich die Zentralbanken. Sie drucken
zum Beispiel Seriennummern auf die Geldscheine oder spezielle Wasserzeichen —
Figuren, die ins Papier geprdgt werden und die man nur sieht, wenn man den
Schein gegen das Licht hélt.

Seit dem 1. Januar 2002 ist der Euro Zahlungsmittel in 12 Léndern der
Europédische Union: Belgien, Deutschland, Finnland, Frankreich, Griechenland,
Irland, Italien, Luxemburg, den Niederlanden, Osterreich, Portugal und Spanien
und seit dem Mai 2004 in 20 Léindern. Jetzt gibt es den Euro in ganz Europa.
Zwolf von 15 Léandern der EU haben sich zusammen getan: Lire, Peseten,
Francs, Deutschmark oder Finnmark sind Vergangenheit. Die Einflihrung des
Euro bescherte den europdischen Geld-Druckereien den grof3ten Auftrag in der
Geschichte des Papiergeldes — Sie mussten 14,5 Milliarden neue Banknoten
drucken. Der Euro hat viele Vorteile: Wer jetzt in ein Euro-Land féhrt, muss
zum Beispiel vorher kein Geld wechseln — und braucht dafiir natiirlich auch
keine Geblihren an die Banken zu zahlen. Der Euro spart also Geld, spart auch
Zeit, und soll die Menschen in Europa verbinden. Die Vorderseiten der Euro-
Miinzen europaweit sehen gleich aus, die Riickseiten unterscheiden sich von
Land zu Land. Deutschland hat sich fiir den Bundesadler entschieden. Die
Abbildungen auf der gemeinsamen vorderen Bildseite der 1-, 2- und 5-Cent-
Miinzen symbolisieren die Stellung Europas in der Welt, die der 10-, 20- und
50-Cent-Miinzen stehen fiir die Union als Bund von Nationen. Jedes Land
gestaltete die Riickseiten der Miinzen mit eigenen nationalen Motiven, z.B. mit
dem Brandenburger Tor.

Heute hat fast jeder moderne Bundesbiirger ein Girokonto. Frither wurde der
Lohn jeden Freitag in einer Tiite direkt in die Hand gegeben. Heute geht das
anders: der Arbeitgeber hat bei einer Bank ein Girokonto. Der Arbeitnehmer hat
auch ein Girokonto bei einer Bank oder einer Sparkasse. Der Arbeitgeber
tiberweist das Geld von seinem Konto auf das Konto des Arbeitnehmers. Ganz
einfach. Auch das Arbeitsamt zahlt heute kein Bargeld mehr aus. Er liberweist
das Arbeitslosengeld. Das Kindergeld vom Staat bekommt man auch auf solche
Weise. Vom Girokonto kénnen Sie natiirlich auch Bargeld abheben. Auf einem
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Girokonto gibt es normalerweise keine Zinsen. Im Gegenteil: es kostet
Gebtlihren. Doch jeder, der ein Girokonto hat, kann Geld auf ein anderes
Girokonto iiberweisen. Ein Sparkonto ist etwas anderes: von einem Sparkonto
kann man kein Geld iiberweisen. Aber hier bekommt man Zinsen: im Moment
etwa 2% pro Jahr.

Niemand arbeitet in der BRD am Wochenende. Doch das stort man nicht.
Zum Beispiel Georg Berg arbeitet als Architekt. Er hat eine kleine Firma und
verdient damit, dass er die Einfamilienhduser baut und verkauft. Georg ist
Fachmann hoéher Qualitit und verdient viel Geld. Er muss morgen geschéftlich
nach Polen und mdéchte etwas Geld von seinem Konto am Samstag abheben. Er
nimmt eine Plastikkarte und schiebt sie in einen Schlitz neben der Tiir hinein.
Die Tir offnete sich automatisch. Dann kommt man in einen Raum hinein, wo
niemand ist, und geht auf eine Einrichtung zu, in der man Bargeld bekommen
kann. Dann nimmt der Besucher wieder seine Karte, schiebt sie nochmals in
einen dhnlichen Schlitz hinein, tippt auf die Tastatur eine Reihe von Ziffern, die
seinen eigenen Geheimcode ausmachen, dann die Ziffern der Euro Summe, die
er haben will und zieht die Karte wieder heraus. Einige Sekunden danach liegt
die verlangte Geldsumme in einem kleinen Speicher.

Es muss wirklich bequem sein, wenn die Bank alle Rechnungen bezahlt:
Heizung, Strom, Wasser, Post, usw. Und was im Monat auf dem Konto iibrig
bleibt, gehort dann dem Biirger. Das kann man zu beliebiger Zeit in bar abholen.
Es ist sehr bequem fiir alle BRD-Biirger. Alles macht die Bank.

2. Beantworten Sie die Fragen.

1. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel in 20 Landern der EU?

2. Was bekommt man fiir das Geld?

3. Was regiert die Welt?

4. Wie sind Aufgaben des Geldes?

5. Was spart der Euro?

6. Welche Zahlungsmittel kennen Sie?

7. Seit wann ist der Euro ein Zahlungsmittel der Euro in der Européische
Union?

GESPRACHSTHEMA 4.
Handelstitigkeit bei den Firmen

Vokabeln zum Thema:
1. Geschift, n = Unternehmen, n = Betrieb, m = Gesellschaft, f = Firma, f —
(MarasuH) pupma = npeanpusiTie = oOIEeCTBO
Dieser Betrieb wurde (im Jahre) 2009 gegriindet.
2. Abteilung, f — otnen (Ha pupme, oTneIeHHE)
3. Verkaufsabteilung, f = Vertrieb, m (mpoaBmxeHue ToBapa) — OTAeIN cObITA
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4. Finanzabteilung, f — Oyxranrepus
5. Personalabteilung, f — otnen kaapos
6. Forschungsabteilung, f — HUOKP (otnen HayuHO-uCCIEIOBATEILCKUX U
KOHCTPYKTOPCKHUX padoT)
Wieviel und welche Abteilungen hat diese Fa.?
7. Geschéftsfiihrer, m = Geschiftsleiter, m (-) — pykoBogUTEIb
MPEANPUATHS
Dieser Geschdftsfiihrer hat einige Stellvertretende (3amecmumens).
8. Niederlassung, f — dunuan, mnouepuss pupma
Eine neue Niederlassung der Fa. befindet sich in der Schweiz.
9. Verhandlungen (pl.) — neperoBopsi
Wir fiihren heute wichtige Verhandlungen.
10. Vertreter, m — npencraBuTesnb
11. Fachwissen, n — KOMIIETEHTHOCTD
Alle Vertreter dieses Unternehmens haben notwendige (neobxooumvie)
Fachwissen.
12. fihren = leiten — BecTH, IMAUPOBATH, PYKOBOJIUTH
Diese Gesellschaft ist von den bekannten Wissenschaftlern geleitet.
13. herstellen = produzieren = erzeugen = anfertigen — mpou3BOAUTH
14. gehdren — OTHOCUTBCS K ..., IPUHAIICKATD
15. verschieden — pa3znuuHbIi
Der Betrieb stellt moderne Gerdte her; dazu gehoren: portable Computer
und personal Computer in verschiedenen Leistungsstufen (mowHocmeii).
16. suchen — uckatpb
17. abschlieen — 3akitouath (KOHTPAKT)
Die Firma sucht einen Produktionsbetrieb, um mit ihm einen Vertrag
(0ozo60p) abzuschliefen.
18. (sich) bekanntmachen — 3nakomuth(cs) Machen wir mit dieser Fa.
bekannt!
19. eventuell — Bo3MOXkHBIN (B OyaymieM); (KOHTpPaKT) HaXOISIIMKICS B
CTaJIuu OOCYKICHHSI
20. besprechen — 06Ccyx1aTh
Unser Geschidftsfiihrer bespricht heute einen eventuellen Kontrakt.
21. kommunikationsfdhig — koMMyHUKaOEIbHBIN
22. flexibel — rubkwuii (0 yemoBeke)
23. Bewerber, m — npeTeHieHT ( Ha JOJKHOCTb)
Der Bewerber fiir die Position des Managers muss flexibel und
kommunikationsfihig sein.
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Lexikalisch-grammatische Ubungen:
1. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text
Titigkeit der Firma

Unsere Firma heillt «Ant». Sie wurde von unserem Chef im Jahre 1995
gegriindet. Der Geschéftsfiithrer ist Andreas Thomas. Er ist ein zuverldssiger
Fachmann und ist auch kommunikationsfdahig und flexibel. Er hat die Firma gut
in Schwung gebracht und viele Stirke daran gewidmet.

Ich arbeite als Vertreter dieser Firma. Unsere Fa. stellt Biiroeinrichtung her.
Wir spezialisieren uns auf Biiroausstattung; um es genau zu sagen: auf
elektronische  Biirogerdte. =~ Wir  stellen  Tischrechner, elektronische
Schreibmaschinen, Mikrocomputer, Fernkopierer, Textcomputer, und so weiter
her. Mit anderen Worten: wir produzieren alles, was man fiir ein modernes Biiro
braucht. Wir spezialisieren uns also auf Spitzentechnologie! Wir kdnnen unsere
Kunden versichern, dass unsere Produkte zuverldssig und unsere Preise
konkurrenzfahig sind. Wir haben ein renomiertes Marktforschungsinstitut damit
beauftragt, unsere Ausgangsposition auf dem Markt zu analysieren. Das
Ergebnis war sehr ermutigend.

Die Firma besteht aus 5 Abteilungen: Finanz-, Export-, Personal-,
Verkaufs- und — Forschungsabteilung und viele Beschiftigte, etwa 200
Menschen. Die Firma aber wichst und entwickelt sich stindig, weil sie
expandieren will. Um dieses Ziel zu erreichen, verdffentlicht die Fa.
Stellenangebote und die Bewerber, die hochqualifiziert und erfahren sind,
hinterlieBen ihre Bewerbungsschreiben. Sie ist gut auf den deutschen Markt
etabliert und will jetzt die Vorteile des Europédischen Binnenmarkts ausnutzen.
Da die Fa. die Erzeugnisse in andere Lénder exportiert, hat sie natiirlich
Niederlassungen, z.B. in Italien und Belgien. Die Firma modchte gerne auch mit
Frankreich Verbindungen ankniipfen und versucht mehr Kunden heranzuziehen.
Zu ihnen gehoren andere Unternehmungen und Personen. Alle Vertreter der
Firma haben ihre Arbeit gern. Sie macht ihnen Spal3, und sie sind sehr gliicklich
in dieser Firma zu arbeiten.

Die Arbeit der Biirokauffrau in der Firma ist sehr mannigfaltig. IThre Pflichte
sind: Auftrags- und Rechungsbearbeitung, die Kontrolle der Lagerbestéinde, die
Durchfiihrung der Kostenrechnung und des Planes der Biiroorganisation und
Informationsverarbeitung. Sie hat viele Arbeitsmittel, die thr mit der Arbeit
helfen. Thre Arbeit hat viele Vorteile und viele Nachteile. Unter den Vorteilen
sind: ein gutes Betriebsklima, ihre Selbstleistungen, die Bezahlung und die
Anerkennung der Kollegen. Unter den Nachteilen sind: die Verantwortung, eine
standige Kontrolle der Leiter, sein Fiihrungsstil und die Unternehmenspolitik im
allgemein. Es ist sehr wichtig aber gute Beziehungen mit Kollegen der Fa. und
komfortable Arbeitsbedingungen zu haben. Das Biiro ist offiziell aber
gemiitlich: viel Platz, viel Licht, eine nette Atmosphidre! Und die
Biiroeinrichtung ist zweckmifig und funktionell: Schreibtisch, Biirostuhl,
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Regal- und Schrankmobel, Container und Anbauelemente fiir Computer,
Telefon und Biirodrucksystem. Alles praktisch und modern.

Vor allem arbeitet sie mit Computer, darum besucht sie zwei Mal in der
Woche einen Computerkurs. Dort bekommt sie allgemeine Information iiber den
Gebrauch von Computer in Biiro, tiber die Computersprachen. Die Arbeit mit
Computer macht ihr Spal3. Sie kann schon Prospekte und Kataloge in deutscher
oder englischer Sprache senden und bekommen. Thre Pflichte sind: Termine
vorbereiten, mit Kunden aus dem In- und Ausland sprechen; Vertrdage schreiben,
Messen besuchen.

2. Finden Sie die passende Ubersetzung:

Geschift, n OTJIeN KaJpoB
Verkaufsabteilung, f dunnan
Finanzabteilung, f UCKaTh
Personalabteilung, f POU3BOIUTD
Forschungsabteilung, f pa3JIMYHbBIN
Geschiftsfiihrer, m MmarasuH (pupma)
Niederlassung, f PYKOBOJUTEID MIPEANPUATUS
Verhandlungen (pl.) KOMIIETEHTHOCTb
Vertreter, m ruOKuii (0 YeIOBEKe)
Fachwissen, n HUOKP

fiihren Oyxranrepus
herstellen EPErOBOPbI

gehoren BO3MOYKHBI

suchen BECTH, PYKOBOJUTh
abschlieflen pUHAJIEXKATh
verschieden KOMMYHUKA0ETbHBIN
eventuell MIPEICTaBUTEIb
kommunikationsfahig 3aKJII0YaTh KOHTPAKT
flexibel oTzen cobiTa

3. Bilden Sie Substantive von:
herstellen, vertreten, unternechmen, fiithren, leiten, forschen, verkaufen,
kaufen, griinden, arbeiten, durchfiihren, besprechen.

4. Ubersetzen Sie die Woirter in Klammern. Machen Sie die
Riickiibersetzung.

1. Unser (npenmpusitue) besteht aus 5 (otmenoB) und hat iiber eintausend
(COTpYHUKOB).

2. Wir wollen portable Computer (mpou3BOHTS).

3. Unser (aupekrop = pykoBoautesb) fiihrt (meperoBopsr).

4.Das Unternehmen (3xcmoptupyet) in (pasnuunbie) Linder und hat
(bunmanen) in 3 Lindern.

5.Nach der Veroffentlichung o0bsiBnennit o (Bakancum), hinterlieBen die
ersten (mpetenaeHTh) ihre Bewerbungsschreiben.
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6. Wir versuchen (memoBbie cBsizu) mit den neuen Geschéftspartner an
zuknilipfen, ihre (mpelickypanTsl u Kkartamoru), spezielle Anfragen und
Bestellungen (momyuuts) und auch eventuelle Kontrakte zu besprechen und
(3aKJIIOYUTB).

7. (Yopasnsronuit) muss Fachwissen haben, flexibel und (xomMMyHuka-
OeJIbHBIN) sein.

8. (HUOKP) wunserer Firma flihrt wichtige Forschungsarbeit und
Marktanalyse durch.

5. Ubersetzen Sie die Siitze ins Russisch. Merken Sie sich auf Satzgefiige zu.

1. Alle Fachleute, aus denen das Personal unserer Firma besteht, sind sehr
hoch qualifiziert.

2. Unsere Firma, deren Umsatz sehr hoch ist, hat 500 Beschiftigte.

3. Die Arbeit bei der Firma, in der alle Beschiftigte hohe Bezahlung haben,
macht thnen SpaB.

4. Unser Unternehmen, das aus 5 verschiedenen Abteilungen besteht, stellt
portable Computer her.

5.Der Geschiftsfithrer, der jetzt Verhandlungen leitet, versucht neue
Verbindungen anzukniipfen.

6. Das Geschift, das in verschiedene Linder exportiert, hat Niederlassungen
in 3 Lander.

7. Ein Manager, der unsere Gesellschaft leitet, muf} flexibel, kommunikativ
sein und gute Fachwissen haben.

8.Die ersten Bewerber, die eine Veroffentlichung mit Stellenangebote
gelesen haben, hinterlieBen ihre Bewerbungsschreiben.

6. Sprechen Sie iiber lhre zukiinftige Firma oder beantworten Sie die
folgenden Fragen.
1. Wie heif3t die Firma?
. Wann wurde sie gegriindet?
. Wer ist der Geschiftsfiihrer? Was konnen Sie iiber Ihren Chef sagen?
. Aus welchen Fachleuten besteht das Personal Ihrer Firma?
. Als was sind Sie bei dieser Fa. tatig? (titig sein = arbeiten)
. Was stellt die Firma her?
. Aus wieviel Abteilungen besteht sie?
. Wieviel Beschiftigte hat die Firma?
9. Hat die Fa. Niederlassungen? Zu wieviel Landern?
10. Exportiert sie in andere Lénder?
11. Mit welchen Landern mdchten Sie Verbindungen ankniipfen?
12. Welchen Umsatz (o60pot) hat die Firma?
13. Wer gehort zu den Kunden (kiueHTs1)?
14. Was machen Sie bei der Firma? Was sind Thre Pflichten (o6s3anHO0CTH)?
Worin besteht Thre Arbeit (die Arbeit Ihres Chefs)?

OO\ DN B~ W
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15. Macht es Thnen SpaB3, in dieser Firma zu arbeiten? Warum? (hohe
Bezahlung, kreative Arbeit, gute Beziechungen mit dem Personal, u.a.)

Grammatik und grammatische Ubungen zum Thema
Infinitiv

1. Yto Bl Mmo:keTe cka3aTh 00 3T0M (popMe riiarosa?

Infinitiv — Heonpenenennas ¢opma riaroja, OTBEYaroas Ha BOMPOC «UYTO
nenatb?». OHa HAXOIUTCA Ha TMOCJIEIHEM MECTE B HEMEUKOM MPEIJIOKCHUH U
MOXXET YMOTpeOnsiThcsa 0€3 YacTHIBl ZU U C 4YacTUlled zu (KOTOpasi MHUIIETCS
OTIIeIbHO — Zu liefern — uim CIUTHO B raarojax ¢ OTACNSIEMbIMUA MPUCTABKAMU —
herzustellen).

2. B kakux cayuasx Infinitiv ynorpeodasiercs 0e3 yacTunpl zu?

a) B IPEUIOKEHUSIX C MOJATHHBIMH TJIaroJIaMHu:

Die Fa. mochte Geschéiftskontakte ankniipfen.

0)B npeaiokKeHus X co ckazyembiM B Futurum Aktiv:

Wir werden diese Ware rechtzeitig liefern. Alle Betriebe Russlands miissen
(werden) sehr gute Ware herstellen.

B) mocie riaronoB: gehen, fahren, sehen, horen, helfen.

Sie fahren in den Betrieb neue Erzeugnisse bestellen.

Er half mir neue Geschiftskontakte ankniipfen.

Sie fahrt (hilft) die Fa. er6ffnen.

T') B OTJCIbHBIX THOUHUTHUBHBIX TPyMMax (HE B COCTaBE MPETIOKESHUMN ):

Industrieerzeugnisse herstellen — mpon3BoAUTH W3AETHS TPOMBIIUICHHOCTH.

3. CkoJbKo cyliecTByer ciay4yaeB ynorpeduaenust Infinitiv ¢ yvacruuneit zu?

Cy1iecTByeT HECKONBKO ciydaeB ynorpebnenus Infinitiv ¢ wactuueit zu: B
MPEIOKEHUSIX a) ¢ 3aBUCUMBIM uHpuHUTHBOM: Es ist wichtig, gute Ware
herzustellen; 6) B MHQUHUTUBHBIX IpyNIax; B) B MHOUHUTHUBHBIX 000POTAX;

I') B MHPUHUTUBHBIX KOHCTPYKUHUAX (CM. J1ajee).

4. Korga ynorpeoJasiercs 3apucumblii Infinitiv?

3aBUCUMBIA MH(QUHUTUB YHOTPEOISICTCS B TPEAJIOKEHUSAX C TJIarojamu
neictBus: anfangen (i,a) = beginnen (a,0) — (Hauath); pflegen (pa3BuBatsb,
KyJIbTUBUPOBATH); versuchen (TbITaThesi, crapaThes); beschliessen (0,0) — (pemath)

Das Unternehmen begann die Biirogerite herzustellen.

Der Vertreter versuchte mehr Kunden heranzuziehen.

5.4Y1o npeacrapisier ¢c000ii MHPUHUTUBHAS I'PYNINA, I7Ie OHA HAXOAUT-
csl B HeMEIKOM MpeAJIoKeHNH U KAKUM 00pa3oM nepeBoauTcs?

NuuauTHBHAS Tpynma CTOUT TIOCHE TJIABHOW YaCTH TPEIJIOKCHHS,
ornensercs oT Hee 3ansaToil u Infinitiv B Hel mepeHOCHUTCS B MEpPEBOJIE HA
NIEPBOE MECTO.

Es ist schwehr, eine Ausgangsposition auf dem Markt zu analysieren.

Sie haben die Moglichkeit (Wunsch, Recht, Aufgabe, Ziel), den Preis zu
erhohen.
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6. Cxko1bKO HHPUHUTHUBHBIX 000POTOB B HEMEIKOM SI3bIKE CYILIECTBYET
U KaK OHU MePeBOJSITCH HA PycCKHil SI3bIK?

B HeMmerkoM si3bIke CymecTByeT 3 MHQUHUTHBHBIX 000pOTa:

a) um... zu + Infinitiv — 11t TOro, 4T00BI YTO-HUOYAH CIIETATh.

Um das Ziel der Hochstentwicklung des Betriebes zu erreichen, mochten sie
eine Niederlassung er6ffnen.

0) (an) statt... zu + Infinitiv — BMecTo TOT0, 4TOOBI 4YTO-HUOYH CACIATh.

Statt ein renommiertes Marktforschungsinstitut heranzuziehen, beschloss die
Fa. selbst ihre Ausgangsposition auf den Markt zu analysieren.

B) ohne ... zu + Infinitiv — He aenas yero-nuoo.

Ohne einen Vertrag zu besprechen, kann man ihn nicht unterzeichnen.

7. YT0 npeacTaB/siiOT c000il NHPUHUTUBHBIE KOHCTPYKIUM?

DTO rpaMMaTHYECKUE KOHCTPYKITUH, KOTOPhIE UMEIOT MOJAIbHOE 3HAUCHHE,
T.€. IEPEBOIATCS MOJIAJILHBIM IJ1arojioM «miissen»: haben, sein + zu Infinitiv

Die Fa. hat die Ware schnell zu liefern. ®upma momkHa OBICTPO JOCTABHUTH
toBap. Die Ware ist schnell und rechtzeitig zu liefern. ToBap nomxeHn ObITh
JOCTaBJICH OBICTPO U CBOCBPEMEHHO.

Ubung 1. Ilepegedume na pycckuii a3viK

1. Wir haben die Moglichkeit ein Akkreditiv zu eroffnen.

2. Wir haben die Aufgabe, die Ware vorfristig zu liefern.

3. Haben Sie Zeit, Zinsen zu berechnen?

4. Das Ziel der Lieferung ist es, den Liefertermin einzuhalten.
5. Wir sind bereit, den Preis zu erhohen.

6. Wir sind in der Lage, neue Preisliste zu schicken.

7. Es ist moglich, unseren Geschéftspartnern zu helfen.

8. Der Kunde bittet, bar zu bezahlen.

Ubung 2. B kakux npeoniojcenuax 4acmuua zu 1umnan?

1. Die Deutsche Bundesbank hat das Recht, den Geldumlauf zu regeln.
2. Sie muss die Wirtschaftspolitik der Regierung zu unterstiitzen.

3. Die Bank beginnt, die Wéahrung anzuheben.

4. In der Bausparkasse werden Sie ein Darlehen zu bekommen.

5. Ich gehe auf die Bank mein Geld abzuheben.

6. Es ist nicht leicht, dem Wechselkurs zu folgen.

7. Jetzt heilt es schnell Geld umzuwechseln.

Ubung 3. /lononnume npeodnosrcenus u3 1e6oii KOJ0OHKU RPEO10HCEHUAMU
U3 npaeoil KOA0HKU, He 3a0bleasn 0 npasulax ynompeodaeHus 4acmuysl 7u

Wir haben die Moglichkeit, ein Akkreditiv er6ffnen

Wir haben die Aufgabe, die Ware vorfristig liefern

Der Verkaufer hat das Recht, Zinsen berechnen

Haben Sie Zeit, nach Berlin anrufen

Das Zeil der Lieferung ist es, unseren Geschéftspartnern helfen
Der Vertreter hat die Absicht, einen neuen Markt erschlief3en
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Der Kéaufer dullert den Wunsch, bar bezahlen

Es ist leicht, den Preis erh6hen

Es ist schwer, den Liefertermin einhalten

Es ist moglich, die Zahlungsbedingungen einhalten

Wir sind bereit, einen Rabatt gewéhren

Wir benutzen die Gelegenheit, Ihnen ein neues Angebot machen

Der Kunde bittet, neue Preisliste schicken

Wir sind in der Lage, ein ausfiihrliches Angebot unter-
breiten

Ubung 4. Ubersetzen Sie die Sitze mit Infinitiv.

1. Es ist wichtig, eventuelle Kontakte wéhrend der Verhandlungen zu
besprechen.

2. Unsere Firma versucht mehr Kunden heranzuziehen.

3. Die Arbeit bei dieser Fa. macht den Fachleuten Spal}, und sie sind
gliicklich dort titig zu sein und viele Geschifte zu erfiillen.

4. Unsere Fa. versucht mit Frankreich Geschéftsverbindungen anzukniipfen
und mehr Kunden heranzuziehen.

Ubung 5. Ubersetzen Sie die Siitze mit Infinitiv.

1. Um Kataloge und Preislisten zu bestellen, schrieb die Sekretirin einige
Geschiftsbriefe.

2. Statt eine Niederlassung zu erdffnen, beschloss der Geschiftsfiithrer die
Forschungsabteilung besser zu entwickeln.

3. Ohne die Ware rechtzeitig zu liefern, kann die Produktionsabteilung keine
Bezahlung bekommen.

4. Um die Erzeugnisse zuverldssig und konkurrenzfihig zu machen,
spezialisiert sich der Betrieb auf Spitzentechnologie.

5. Statt neue Vertreter der Fa. zu suchen, beschloss der Geschéftsfithrer
seine Forschungsabteilung zu entwickeln.

6. Ohne stiandig die Bezahlung zu erhohen, kann kein Unternehmer seine
Anerkennung der Beschéftigten erkdmpfen.

7. Um ein zuverldssiger Fachmann zu werden, muss jeder Absolvent der
Handelshochschule gute Fachwissen haben und auch flexibel und
kommunikationsfahig sein.

8. Statt eine neue Niederlassung zu erdffnen, versuchte der Geschiftsfiihrer
hochqualifizierte und erfahrene Bewerber fiir sein Fa. zu finden.

9. Ohne stiandig die Bezahlung zu erhohen, kann kein Unternehmer seine
Anerkennung der Beschéftigten erkdmpfen.

10. Um dieses Unternehmen gut auf den deutschen Markt zu etablieren,
nutzt die Geschéftsfiihrerin die Vorteile des Europdischen Binnenmarkts.

11. Statt elektronische Biirogerdte herzustellen, spezialisieren sie sich auf
Spitzentechnologie.

12. Ohne sich stindig zu entwickeln, kann der Betrieb nicht expandieren.
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Ubung 6. Ubersetzen Sie die Sitze mit Infinitiv.

1. Das Unternehmen hat bald ein neues Modell der portablen Computer
herzustellen.

2. Der Vertrag ist heute abzuschlieBen und unterzuzeichnen.

3. Viele Arbeitsmittel haben der Biirokauffrau zu helfen.

4. Gute Beziehungen mit den Kollegen sind zu pflegen (= entwickeln).

5. Ein Unternehmen hat bestimmt aus Produktions-, Finanz- und
Vertriebsabteilung zu bestehen.

6. Gute Geschiftsbeziechungen sind mit anderen Unternehmungen
anzukntipfen.

7. Wir haben uns auf Biiroausstattung zu spezialisieren.

8. Die Erzeugnisse dieser Gesellschaft mit beschriankter Haftung (GmbH)
sind konkurrenzfihig zu sein.

Infinitivkostruktion «haben, sein» ... zu Infinitiv

Ich habe gut zu studieren = Ich muf} gut studieren

Die Ware ist schnell zu liefern = Die Ware mul3 schnell geliefert werden

Ubung 7. Ubersetzen Sie die Siitze mit Infinitivkonstruktionen.

1. Die Leipziger Messe hat zur Erweiterung des Handels beizutragen.

2. Die Leipziger Messe 1st eine Mustermesse zu nennen.

3. Die Leipziger Messe ist als Instrument der Erweiterung des Handels zu

betrachten.

4. Die Leipzieger Messe hat die Entwicklung des Handels zwischen den
Landern zu fordern.

5. Die russischen Kaufleute waren zum ersten Mal 1770 auf der Leipziger
Messe zu sehen.

6. Unser Betrieb hat seine Gerite an der Leipziger Messe zu demonstrieren.

Imperativ/ [loBesuTeIbHOE HAKJIOHEHH e

Schreibe! — [Tummm!

Sprich Deutsch! — I'oBopu no-nemenxu!

Schreibt! — [TumuTe! (0Opamenue — Ha ThI)

Ubersetzt richtig! — ITepeBoaute npaBuibHo! (0OparieHue — Ha Thi)
Schreiben Sie! — [Tummute! (oO6pamenue — Ha Bbr)

Warten Sie, bitte! — [logoxaure, noxanyicra!

Schreiben wir! — (JlaBaiite) Hanumewm!

Gehen wir schneller! — (/laBaiiTe) [Toiinem O6nicTpee! ( [Tocnemm)
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Ubung 8. Stellen Sie das im Klammern stehenden Verb im Imperativ ein!
1. Thr steht spét auf. ... friher ... ! (aufstehen)

2. Ich brauche eine Zeitschrift. ... sie mir bitte! (bringen)

3. Bist du jetzt frei? ... mir bei der Ubersetzung! (helfen)

4. Er begann die Arbeit. ... Sie diese Arbeit ...! (vorsetzen — mpo0JKaTh)
5. Thr schreibt langsam. ... schnell! (schreiben)

6. Ich schalte das Radio ein. ... wir ... die Musik ...! (sich anhoren).

TEST ZUM THEMA 4

1. Der Geschiftsfiihrer ist ein zuverldssiger Fachmann und ist auch
kommunikationsfahig und ... .

a) konkurrenzféhig;

b) flexibel;

¢) modern,;

d) mannigfaltig

2. Wir spezialisieren uns auf Biiroausstattung; um es genau zu sagen: auf
elektronische ... .

a) Vertreter;

b) Messen;

c) Preise;

d) Biirogerite

3. Wir kénnen unsere Kunden ... , dass unsere Produkte zuverléssig sind.

a) versichern;

b) widmen,

c) analysieren;

d) erreichen

4. Die Firma hat viele ..., aber sie wichst und entwickelt sich standig.

a) Preise;

b) Beschiftigte;

c) Bewerber;

d) Bewerbungsschreiben

5. Sie wollen jetzt die Vorteile des Europdischen Binnenmarkts ... .

a) ausnutzen,;

b) erreichen,;

¢) versichern;

d) arbeiten

6. Die Biirokauffrau der Firma N. hat viele ... , die ihr mit der Arbeit helfen.

a) Vorteile;

b) Arbeitsmittel;

c¢) Nachteile;

d) Pflichte
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7. Sie hat gute ... mit Kollegen der Fa. und komfortable
Arbeitsbedingungen.

a) Kontrolle;

b) Beschiftigte;

c¢) Beziehungen;

d) Erzeugnisse

8. Die ... ist zweckmaBig und funktionell.

a) Beziehungen,;

b) Verantwortung;

¢) Anerkennung;

d) Biiroeinrichtung

9. Sie bekommt allgemeine Information tiber den ... von Computer im Biiro,
tiber die Computersprachen.

a) Gebrauch;

b) Vertrag;

c¢) Markt;

d) Bewerber

10. Thre Pflichte sind: Termine vorbereiten, mit Kunden aus dem In- und
Ausland sprechen, Vertrige schreiben, ... besuchen.

a) Ergebnisse;

b) Messen,;

c) Kataloge;

d) Computer

11. Unsere Firma mochte gerne auch mit Frankreich Verbindungen ... .

a) ankniipfen;

b) anzukniipfen;

c) gekniipft;

d) gekniipfen

12. Wir haben unsere Ausgangsposition auf dem ... zu analysieren.

a) Betriebsklima;

b) Marktforschung;

c¢) Markt;

d) Blirogerit

13. Wir exportierten die ... in andere Lénder.

a) Abteilungen;

b) Termine;

c¢) Erzeugnisse;

d) Mirkte

14. Meine Arbeit macht mir Spal}, und ich bin sehn gliicklich in unserer
Firma zu ... .

a) arbeiten;

b) gearbeitet;

c) arbeite;

d) zu arbeiten
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Py0e:kHbI KOHTPOJIb 110 TeMe 4
Variante I

1. Gebrauchen Sie diese Worter in Ihren eigenen Sdtze / schriftlich.

a) Ubersetzen Sie ins Russische:

Geschift, Verkaufsabteilung, Geschéftsfiihrer, Niederlassung, Fachwissen,
herstellen, gehoren, verschieden.

b) Machen Sie Substantive von diesen Verben und iibersetzen Sie diese
Substantive: herstellen, leiten, verkaufen.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Wie heif3t die Firma?

2. Wer ist der Geschéftsfiihrer?

3. Als was sind Sie bei dieser Fa. tatig?

4. Wieviel Beschiftigte hat die Firma?

5. Mit welchen Landern mochten Sie Verbindungen ankniipfen?
6. Wer gehort zu den Kunden?

3. Ubersetzen Sie diese Siitze ins Russische.

1.Es ist wichtig, eventuelle Kontakte wihrend der Verhandlungen zu
besprechen.

2. Um Kataloge und Preislisten zu bestellen, schrieb die Sekretirin einige
Geschiftsbriefe.

3. Statt eine Niederlassung zu erdffnen, beschloss der Geschiftsfithrer die
Forschungsabteilung besser zu entwickeln.

4. Ohne die Ware rechtzeitig zu liefern, kann die Produktionsabteilung keine
Bezahlung zu bekommen.

5.Das Unternehmen hat bald ein neues Modell der portablen Computer
herzustellen.

6. Der Vertrag ist heute abzuschlieBen und unterzuzeichnen.

7. Unser Unternehmen, das aus 5 verschiedenen Abteilungen besteht, stellt
portable Computer her.

8. Alle Fachleite, aus denen das Personal unserer Firma besteht, sind sehr
hoch qualifiziert.

4. Erziihlen Sie iiber Ihre zukiinftige Firma.

Variante 11

1. Gebrauchen Sie diese Worter in Ihren eigenen Sitze / schriftlich.

a) Ubersetzen Sie ins Russische:

Unternehmen,  Finanzabteilung, Leiter, Verhandlungen, Vertreter,
anfertigen, suchen, eventuell.

b) Machen Sie Substantive von diesen Verben und iibersetzen Sie diese
Substantive: vertreten, fithren, kaufen.
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2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Wie heif3t die Firma?

2. Was konnen Sie iiber Thren Chef sagen?

3. Welchen Fachleuten besteht das Personal Ihre Firma?

4. Aus wieviel Abteilungen besteht sie?

5. Hat die Fa. Niederlassungen? Zu wieviel Liandern?

6. Macht es Thren SpaB, in dieser Firma zu arbeiten? Warum?

3. Lesen Sie die ganzen Sitze im Deutschen und iibersetzen Sie diese Siitze
ins Russische.

1. Unsere Firma versucht mehr Kunden heranzuziehen.

2.Um die Erzeugnisse zuverldssig und konkurrenzfihig zu machen,
spezialisiert sich der Betrieb auf Spitzentechnologie.

3. Statt neue Vertreter der Fa. zu suchen, beschloss der Geschéiftsfithrer
seine Forschungsabteilung zu entwickeln.

4. Ohne eine Ausgangsposition auf den harkt zu analysieren, kann man
keine Biirogerite verkaufen.

5. Viele Arbeitsmittel haben der Biirokauffrau zu helfen.

6. Gute Beziehungen mit den Kollegen sind zu pflegen (= entwickeln).

7.Der Geschiftsfiihrer, der jetzt Verhandlungen Ileitet, versucht neue
Verbindungen anzukniipfen.

8. Die ersten Bewerber, die eine Veroffentlichung mit Stellenangebote
gelesen haben, hinterlieBen ihre Bewerbungsschreiben.

4. Erzihlen Sie iiber Ihre zukiinftige Firma.

Variante 111

1. Gebrauchen Sie diese Worter in Ihren eigenen Sdtze / schriftlich.

a. Ubersetzen Sie ins Russische:

Betrieb, Vertrieb, Personalabteilung, Niederlassung, Vertreter, erzeugen,
exportieren, kommunikationsfahig.

b. Machen Sie Substantive von diesen Verben und iibersetzen Sie diese
Substantive: unternehmen, forschen, griinden.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Wie heil3t die Firma?

2. Wann wurde sie gegriindet?

3. Was stellt die Firma her?

4. Exportiert sie in andere Lander?

5. Welchen Umsatz hat die Firma?

6. Was machen Sie bei der Firma? Was sind Thre Pflichten?
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3. Ubersetzen Sie diese Siitze ins Russische.

1.Die Arbeit bei dieser Fa. macht den Fachleuten Spal}, und sie sind
gliicklich dort tatig zu sein.

2.Um ein zuverldssiger Fachmann zu werden, muss jeder Absolvent der
Handelshochschule gute Fachwissen haben und auch flexibel wund
kommunikationsfahig sein.

3. Statt eine neue Niederlassung zu er6ffnen, versuchte der Geschéftsfiihrer
hochqualifizierte und erfahrene Bewerber fiir sein Fa. zu finden.

4. Ohne stindig die Bezahlung zu erhohen, kann kein Unternehmer seine
Anerkennung der Beschéftigten erkdmpfen.

5.Ein Unternehmen hat bestimmt aus Produktions-, Finanz- und
Vertriebsabteilung zu bestehen.

6. Gute Geschiftsbeziechungen sind mit anderen Unternehmungen
anzukniipfen.

7. Das Geschiift, das in verschiedene Lander exportiert, hat Niederlassungen
in 3 Léander.

8. Die Arbeit bei der Firma, in der alle Beschéftigte hole Bezahlung haben,
macht thnen SpaB.

4. Erziihlen Sie iiber Ihre zukiinftige Firma.

Variante IV

1. Gebrauchen Sie diese Worter in Ihren eigenen Sdtze / schriftlich.

a. Ubersetzen Sie ins Russische:

Gesellschaft, Forschungsabteilung, Geschéftsfiihrer, Verhandlungen,
Fachwissen, flihren, (sich) bekanntmachen, flexibel.

b. Machen Sie Substantive von diesen Verben und iibersetzen Sie diese
Substantive: herstellen, unternehmen, arbeiten.

2. Beantworten Sie die Fragen:

1. Wie heif3t die Firma?

2. Wann wurde sie gegriindet?

3. Welchen Fachleuten besteht das Personal Thre Firma?
4. Aus wieviel Abteilungen besteht sie?

5. Wieviel Beschiftigte hat die Firma?

6. Wer gehort zu den Kunden?

3. Ubersetzen Sie diese Siitze ins Russische.

1. Unsere Fa. versucht mit Frankreich Geschéftsverbindungen anzukniipfen
und mehr Kunden heranzuziehen.

2. Um diesen Unternehmen gut auf den deutschen Markt zu etablieren, nutzt
die Geschéftsfiihrerin die Vorteile des Europaischen Binnenmarkts.

3. Statt elektronische Biirogerate herzustellen, spezialisieren sie sich auf
Spitzentechnologie.
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4. Ohne sich stindig zu entwickeln, kann der Betrieb nicht expandieren.

5. Wir haben uns auf Biiroausstattung zu spezialisieren.

6. Die Erzeugnisse dieser Gesellschaft mit beschrinkter Haftung sind
konkurrenzfahig zu sein.

7. Ein Manager, der unsere Gesellschaft leitet, muss flexibel, kommunikativ
sein und gute Fachwissen haben.

8. Unsere Firma, deren Umsatz sehr hoch ist, hat 500 Beschiftigte.

4. Erziihlen Sie iiber Ihre zukiinftige Firma.

Variante V

1. Ubersetzen Sie den Text mit der Hilfe des Worterbuches

Handelsbeziehungen zwischen verschiedenen Landern

Uberall gibt es stindige Geschiftskontakte mit vielen Unternehmen. Zu den
grofiten Handelspartnern verschiedener Firmen in Europa gehdren vor allem die
Unternehmungen der EU Lénder. Es gibt aber auch gute Beziehungen mit den
Liandern Afrikas, Amerikas und Asiens. Ein wichtiger Handelspartner war immer
Russland. Gerade mit Russland haben viele ausldndische Gesellschaften vor
kurzem gro3e Vertrdge unterzeichnet. Nur die Verhandlungen sind manchmal zu
lang. Es ist giinstig, die komplizierten, technologisch hochwertigen Erzeugnisse zu
exportieren. Deshalb haben die GroBhandelsbetriebe immer viel Kraftfahrzeuge
und Maschinen, chemische und elektrotechnische Erzeugnisse exportiert. Die
auslidndischen Direktinvestitionen sind fiir Entwicklungsldnder sehr wichtig beim
wirtschaftlichen und industriellen Aufbau, weil es meistens neue Technologie und
Erfahrung bedeutet. Zum Schutz gegen das politische Risiko gewdihrt die
Regierung jedes Landes bei den Investitionen in Entwicklungsldndern
Kapitalanlagengarantien.

Wihrend einer Reise nach Ausland kann man bemerken, dass dort die Preise
von einigen Waren niedriger und von anderen Waren umgekehrt hoher als in
Russland sind. Es gibt mehrere Griinde, warum eine und dieselbe Ware in
verschiedenen Léndern verschiedene Preise hat. Wenn in einem Land zum Beispiel
ein Auto produziert und im Ausland verkauft wird, muss dieses Auto dort natiirlich
mehr kosten, weil die Transportierung viel Geld kostet. Und wenn irgendwo (z.B.
in Afrika) keine Lastkraftwagen produziert werden, dann ist die Nachfrage dort
hoch, und der Preis wird auch hoher als im Herstellungsland sein. Der scharfe
Wettbewerb auf dem Markt hat dazu gefiihrt, dass die Preise niedriger geworden
sind. Die groBBen Einzelhdndler kaufen fiir ihre Warenhduser Waren in groferen
Mengen ein und erhalten einen niedrigeren Einzelstiickpreis. Doch ein grofer
Umsatz sichert den groflen FEinzelhidndlern auch dabei den Gewinn. Und die
kleinen Geschéfte werden geschlossen, weil dort die Preise hoher sind. Nur die
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Betriebe mit Sonderangeboten konnen es iiberstehen. Wie z.B. der Verkauf von
frischem Gemiise auf dem Wochenmarkt. Die Leute bezahlen dafiir etwas mehr,
weil das Gemiise extra frisch ist.

Die soziale Komponente der Marktwirtschaft findet ihren Ausdruck zum
Beispiel in der unterschiedlichen Besteuerung der Biirger. Das konnte man als
Steuergerechtigkeit bezeichnen. Je reicher der Mensch ist, desto mehr muss er in
die Sozialkasse zahlen. Das ist doch gerecht. Die aktiven Verdiener zahlen
Abgaben in einen groBBen Topf. Bei Bedarf werden sie selbst daraus das Notigste
erhalten. Fiir Leistungsschwache, fiir Kinder, Kranke und Alte ist der soziale
Schutz umfassend. Das musste ein kluger Kopf sein, der sich das alles
ausgedacht hat. Die soziale Marktwirtschaft beruht auf dem Privateigentum,
dem Wettbewerb, der freien Berufs- und Arbeitsplatzwahl, dem
Verbraucherschutz, der sozialen Sicherheit, der staatlichen Strukturpolitik und
der Sozialpartnerschaft von Gewerkschaften und Unternehmer-Verbianden. Das
ist alles aber so kompliziert fiir einfacher Burger.

Wir mochten hoffen, dass die Leute irgendwann etwas noch Besseres
erfinden konnen.

Man sprach so oft iiber ein wirtschaftliches Wunder in Deutschland im
vorigen Jahrhundert. Man kann solch einen raschen Aufstieg des Landes aus den
Trimmern des Zweiten Weltkriegs in wesentlichen durch das Zusammenwirken
von einigen Ursachen erkldren: dem industriellen Know-How, der sozialen
Marktwirtschaft und dem Marshall-Plan, — eine Wirtschaftshilfe der Vereinigten
Staaten von Amerika. Aullerdem verfiligte das damalige Deutschland auch iiber
gut ausgebildete Facharbeiter, erfindungsreiche Wissenschaftler, tlichtige
Ingenieure, risikofreudige Unternehmer und erfahrene Verwaltungsbeamte.
Deutschland hat bei Null begonnen, aber die Voraussetzungen waren gut. Nach
der Wiahrungsreform am 20. Juni 1948 wurde die Deutsche Mark eingefiihrt.
Jeder Biirger hatte nur vierzig DM, fiir dieses Geld konnte man aber richtige
Waren kaufen. Das war sozusagen das Anfangskapital. Dann begann man, hart
zu arbeiten.

Die Wirtschaft wurde in Deutschland {iber die freie Preisbildung gesteuert.
Niemand bestimmte den Preis. Angebot und Nachfrage bestimmten den Preis.
Der Preis ist also der Indikator fiir einen Mangel oder ein Uberangebot an
Giitern. In Deutschland gibt es keine Person oder Partei, die entscheiden kann,
wie viel Autos produziert werden miissen. Alles bestimmt der Markt. Wenn die
Nachfrage hoch ist, dann werden viele Autos produziert und gut verkauft. Das
war der schwache Punkt in der Planwirtschaft der Ex-DDR. Deshalb war dort
nach der Vereinigung der Ubergang von der verwaltenden Kommandowirtschaft
zur sozialen Marktwirtschaft so schwierig.
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2. Ubersetzen Sie diesen Text schriftlich
Die Geschichte der Handelsbeziehungen in der BRD

Oft spricht man {iber ein wirtschaftliches Wunder in Deutschland im vorigen
Jahrhundert. Man kann es vor allem durch das Zusammenwirken von einigen
Ursachen erkldren: das war industrielle Know-How, soziale Marktwirtschaft,
Marshall-Plan fiir die Wirtschaftshilfe den Vereinigten Staaten von Amerika, gut
ausgebildete Facharbeiter, Wissenschaftler, Ingenieure und risikofreudige
Unternehmender, als auch Wihrungsreform vom 1948. Also waren die
Voraussetzungen gut. Dann begann man, hart zu arbeiten. Damals wurde die
Wirtschaft in Deutschland tiber die freie Preisbildung gesteuert. Angebot und
Nachfrage bestimmten den Preis. In Deutschland gab es keine Person oder
Partei, die entscheiden kann, wie viele Erzeugnisse produzieren. Das war der
schwache Punkt in der Planwirtschaft der Ex-DDR. Deshalb war der Ubergang
von der verwaltenden Kommandowirtschaft zur sozialen Marktwirtschaft nach
der Vereinigung der damaligen BRD und DDR so schwierig.

Die soziale Marktwirtschaft beruht auf dem Privateigentum, dem
Wettbewerb, der freien Berufs- und Arbeitsplatzwahl, dem Verbraucherschutz,
der soziale Sicherheit, der staatlichen Strukturpolitik und der Sozialpartnerschaft
von Gewerkschaften und Unternehmer-Verbinden. Die soziale Komponente der
Marktwirtschaft findet ihren Ausdruck (zum Beispiel) in der unterschiedlichen
Besteuerung der Biirger.

Der scharfe Wettbewerb auf dem Markt hat dazu gefiihrt, dass die Preise
niedriger geworden sind. Darum werden die kleinen Geschéfte geschlossen, weil
dort die Preise hoher sind. Nur die Betriebe mit Sonderangeboten konnen es
tiberstehen. Es gibt mehrere Griinde, warum eine und dieselbe Ware in
verschiedenen Liandern verschiedene Preise hat. Wenn im Land die Waren nicht
produziert werden, dann ist die Nachfrage dafiir hoch, und der Preis ist hoher als
im Herstellungsland.

Zu den groBiten Handelspartnern Deutschland gehoren die Linder Europas,
aber es gab auch gute Beziehungen mit den Landern Afrikas, Amerikas und
Asiens. Ein wichtiger Handelspartner war immer Russland. Deutschland
investiert auch viel ins Ausland. Die Entwicklungsldnder interessieren sich
daran. Die auslidndischen Direktinvestitionen sind fiir Entwicklungslédnder sehr
wichtig beim wirtschaftlichen und industriellen Aufbau.

GESPRACHSTHEMA 5.
Messestidte Deutschlands

Vokabeln zum Thema:
1) Messe, f—en — sspmapka
2) Ausstellung, f —en — BbicTaBKa
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Man kann die BRD ein Land der Messen und Ausstellungen nennen.

3) entstehen (a, a) — BO3HUKATH

Moskau entstand im Jahre 1147.

4) Branche, f=Zweig, m -e — oTpacib

In Deutschland werden viele Zweige der Industrie hoch entwickelt.

5) treten (a, €) — BBICTYIIATh, MOSIBJISITHCS

6) Konsumgiiter (pl.) — morpeduTenbckue ToBaphI

Viele neue Konsumgiiter treten in den Geschdften nach den Ausstellungen.

7) Zeichen, n = mokazaTeib

8) Ansehen, n = aBTopuTeT

Ein Zeichen der richtigen Entwicklung des Landes ist das internationale
Ansehen.

9) genieflen (0, 0) — mpuoOpeTaTh

10) Ausschuss, m (-€) — KOMUTET

Der internationale Ausschuss hat einen neuen Sitz geniefsen.

11) stattfinden (a,u) — cocTOSTHCS, TIPOXOIUTH

12) Veranstaltung, f — mepomnpusitue

Viele Veranstaltungen finden jdhrlich in der BRD statt.

13) anerkennen (a, a) — mpu3HaBaThH

14) erwdhnen — ymoMmuHatpb

Die Leipziger Messe ist weltweit anerkannt. Erstmals wurde sie 1165 im
Dokument erwdhnt.

15) Orient — ctpansl banxuero u Cpegnero Boctoka

Merken Sie sich auf die Synonyme zu:
austragen = durchfiihren

stattfinden = organisieren

Gesellschaft, f = Gemeinschaft, f
Veranstaltung, f = MaBlnahme,

Lexikalisch-grammatische Ubungen

1. Lesen Sie und iibersetzen Sie den Text.

Deutschland als Land der Messen

Es gibt gegenwirtig einige Stidte in Deutschland, das man ein klassisches
Land der Messen nennen kann, in denen jahrelang diese Traditionen entstehen.

Die Hauptstadt Deutschlands — Berlin ist eine bedeutende Messe- und
Kongressstadt. Veranstaltungen wie die Internationale Funkausstellung, die
Griine Woche Berlins und die internationale Tourismusbdrse machen die Stadt
zu einem attraktiven Treffpunkt fiir jahrlich tiber 3,2 Mio. Besucher.
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Deutsche Handelsmessen entwickelten sich im frithen Mittelalter aus
einzelnen Mairkten, auf denen die Menschen zusammenkamen, um Handel zu
treiben. Das war die Zeit, wann die Messen unter dem Schutz der Fiirsten
standen. Kaiser Friedrich II. gab am 11. Juli 1240 der Stadt Frankfurt am Main
das Messeprivileg. Er stellte die zur Messe reisenden Kaufleute unter seinen
Schutz. Einen Privileg Kaiser Maximilians von 1507 verdankt die Leipziger
Messe ihre spitere Bliitezeit. Die Leipziger Messe besteht seit dem 12.
Jahrhundert. Um 1165 erhielt die Kaufmanns- und Handwerkersiedlung Leipzig
das Stadtrecht. Dieses élteste Dokument ist zugleich zur Geburtsurkunde der
Leipziger Messe. Glinstig war die Lage der Stadt an der Kreuzung zweier alter
Handelswege. Einer von ihnen fiihrte von Spanien iliber Frankfurt am Mein
durch Polen bis in die Ukraine, der andere verband den Norden Deutschlands
mit Nirnberg und Italien. In Leipzig trafen sich die Hiandler sowohl aus Europa
als auch dem Orient. Vom 16. bis 18. Jahrhundert wurde die Leipziger Messe als
grofliten Warenmarkt der Welt anerkannt. Immer zahlreicher erschienen seit
1770 russische Handler auf der Messe, die Rohfelle und Leder gegen deutsche
und englische Manufakturwaren eintauscht hatten. Die Entwicklung der
Industrie hat im 19. Jahrhundert zu einer bedeutenden Steigerung der Produktion
gefiihrt. Der Bau von Eisenbahnen erleichterte den Warenaustausch sehr. Zur
Messe sind doppelt Giiter wie frither gekommen. Die Leipziger Messe konnte
nicht alle Waren aufnehmen. Schon Ende des 18. Jahrhunderts brachte ein
englischer Kaufmann nicht alle seine Stoffe sondern nur Muster auf die Messe.
Nach diesen Mustern konnte der Kunde seine Bestellung aufgeben. Auch andere
Kaufleute nutzten diese Idee. Die Leipziger Messe hat sich aus einer
Warenmesse in eine Mustermesse verwandelt. 1894 erhielt sie als erste Messe
der Welt die offizielle Bezeichnung «Mustermesse». Alle anderen européischen
Messen folgten diesem Beispiel. Leipzig hat inzwischen ein neues, auf
Fachmessen ausgerichtetes Messekonzept entwickelt und ein neues
Messegelinde erstellt, eines der modernsten in Europa. Leipzig baut auch darauf
seine Kompetenz im Handel mit den Staaten Mittel- und Osteuropas.

Der Messeplatz Deutschland ist weltweit anerkannt: von den international
etwa 150 filhrenden Fachmessen finden rund zwei Drittel in Deutschland statt.
Tausende Aussteller, darunter auslidndische Teilnehmer, préasentieren auf
tiberregionalen Messen und Ausstellungen ihre Waren. Das internationale
Ansehen, das die Messen und Ausstellungen in der Bundesrepublik Deutschland
genieflen, ist ein Zeichen dafiir, dass die wirtschaftliche Entwicklung dieses
Landes richtig ist.

Neben den Universalmessen sind inzwischen mehr und mehr Fachmessen fiir
eine oder mehrere Branchen getreten. Der Ausstellungs- und Messeausschuss der
Deutschen Wirtschaft (AUMA) nennt in seinem «Auma-Kalender» etwa 60
Messen und Ausstellungen in der Bundesrepublik Deutschland von iiberregionaler
und internationaler Bedeutung. Die meisten wiederholt man jdhrlich oder
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halbjahrlich. Einige finden aber auch bis zu viermal jdhrlich statt, zum Beispiel die
Musterungen der Damenoberkleidungs-Industrie in Diisseldorf und Berlin. Zu
tiberragender Bedeutung hat sich die 1947 gegriindete Hannover-Messe entwickelt,
die mit einer Ausstellungsfliche von fast 762000 m’ die umfangreichste
Marktveranstaltung in der Bundesrepublik ist.

Mit der EXPO 2000 in Hannover erhielt die Bundesrepublik in diesem Jahr
die Mdglichkeit, sich weltweit als ein Messeland zu prasentieren. Unter dem
Leitthema «Mensch — Natur — Technik» zeigte diese zum ersten Mal in der BRD
ausgetragene Weltausstellung auf, wie die Weltgemeinschaft die 6kologischen
und Okonomischen Herausforderungen des vor kurzem gekommenen
Jahrhunderts meistern kann.

2. Finden Sie die passende Ubersetzung:
Weltausstellung peiHok

Schutz 6aromaputhb

Mittelalter Bo3MOXKHOCTB
Handelsmesse npusnaBaTh
Moglichkeit cpenneBekoBbe

Markt Bo3HUKATH

Bedeutung meponpusitue

Besucher mokpoBuTeILCTBO, 3aIIuTa
Veranstaltung Toprosas sipmapka
verdanken BceMupHasi BbICTaBKa
anerkennen moceTuTeh

entstehen 3Hauenue

3. Bilden Sie Wortfamilie: Messe, f; Stelle, f: fiihren, kennen, alt.

4. Wie heifit es im Deutschen?

1) umeTh TpaauIuy;

2) pa3BUBaThCA B CPEHUE BEKA;

3) 3aHMMAaTbCs TOPTOBJIEH;

4) npuezxkarolre Ha SpMapKy KOMMEPCAHTHI;

5) cymiecTBoBath ¢ 12 Beka;

6) moy4yath MpaBo ropoja;

7) coenunaTh cesep ['epmanuu ¢ Uranueit;

8) mepeceueHure ABYyX CTaphIX TOPrOBBIX MYyTEH;

9) npu3HaBaTh KPYMHEUITUM TOBAPHBIM PHIHKOM B MUDE;

10) MeHsATh IIKYpKM W KOXY Ha HEMEUKHE M aHIJIMHCKUE TOBaphl
MaHy(akTyp;

11) npuBEeCTH K 3HAYUTEIHLHOMY IMOBBIIICHUIO (YPOBHS) MPOU3BO/ICTBA;

12) obsieryuth 0OMEH TOBapaMu;
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13) npuBO3UTH Ha IPMAPKY BABOE 0OJIbIIIE TOBAPOB, YEM PAHBIIIE;
14) npuBO3UTH Ha IPMAPKY HE TKAHU, a 00pa3LIbL;

15) npou3BoAUTH 3aKa3bl;

16) npeBpaTUThCS U3 TOBAPHOU SIPMApKHU B IpMapKy o0Opa3LoB;
17) nonyuutsh ouimaibHOE Ha3BaHUE «IpMapKa 00pas3IoBy;

18) monyyath MEXpETrHOHAIBLHOE U MEXKIyHAPOIHOE 3HAUCHUE;
19) cocTosThCA 10 YETHIPEX pa3 B TOI;

20) npeAcTaBIATh CTPaHy BO BCEM MUDE.

5. Setzen Sie die passenden Worter ein.

1) Die Messen standen unter dem Schutz ... .

2) Einen Privileg Kaiser Maximilians von 1507 ... die Leipziger Messe ihre
spitere Bliitezeit.

3) Giinstig war die Lage der Stadt an der Kreuzung zweier alter ....

4) Vom 16. bis 18. Jahrhundert wurde die Leipziger Messe als grofiten ..
der Welt anerkannt.

5) Die Entwicklung der Industrie ... im 19. Jahrhundert zu einer
bedeutenden Steigerung der Produktion.

6) Nach diesen Mustern konnte der Kunde seine ... aufgeben.

7) Zu tiberragender ... hat sich die 1947 gegriindete Hannover-Messe
entwickelt.

Bestellung, f; Handelsweg, m; Bedeutung, f; Fiirst, m; fiihren, verdanken,
Warenmarkt, m;

6. Beantworten Sie die Fragen zum Thema.
. Wie kann man Deutschland nennen? Als was ist Deutschland erwahnt?
. Wann und woraus entwickelten sich die Deutschen Messen?
. Wer unterstiitzte frither die Handelsmessen?
. Seit wann besteht die Leipziger Messe?
. Wann erschienen russische Héndler auf der Leipziger Messe?
. Worin verwandelte sich diese Messe seit 18947?
. Was erhielt sie in diesem Jahr?
. Warum sind jetzt die deutschen Messen weltweit anerkannt?
9. Welche Typen der Messen finden in Deutschland statt?
10. Wofiir ist das internationale Ansehen der deutschen Messen ein
Zeichen?
11. Wieviel Messen von iiberregionaler und internationaler Bedeutung
finden in Deutschland statt?
12. Wie oft finden diese Messen statt?
13. Welche Stiadte in Deutschland sind Messestiadte?
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Grammatik und grammatische Ubungen

Partizipien

PARTIZIP I PARTIZIP 11
arbeiten + d = arbeitend (paGoTas) cinabsie gearbeitet
KpaTkas ¢popma mpuyacTtus riaronsl gedffnet } kparkas popma

cuibHBIC gelesen

arbeitende(n) — paboraromuii rnaronsl geworden } kparkas popma
nojHas opMa mpuIacTHs

HacTosero Bpemenu gedffnete(n) — OTKpBITHINA

Partizip I mit zu gelesene(n) — mpoYuTaHHBIN

die zu liefernde Ware — nonnas ¢popma

TOBap, KOTOPBIN HEOO- MPUYACTUS MTPOIIESANIETO BPEMEHU

XOJMMO JOCTaBUTh

Erweitertes Attribut

Der (vor kurzem vom Student mit dem Worterbuch {ibersetzte)
Text war sehr schwer, aber interessant und fiir unser Studium niitzlich.

TexcT, nepeBeieHHBII HEJABHO CTYAEHTOM CO CJIOBAapeM, OBl OYEHb
TPYJIHBIM, HO UHTEPECHBIM U MOJIE3HBIM JIJIs1 HAIEH y4eObl.

Ubung 1. Ubersetzcn Sie die Wortgruppen mit Partizipien; versuchen Sie
die Siitze mit diesen Wortgruppen nachzudenken und zu schreiben.

1) der lesende Student; der gelesene Text.

2) der fiihrende Fachmann; die durchgefiihrte Vorlesung.

3) die studierende Fernstudentin; die studierte methodische Einleitung.

4) die kaufenden Kunden; die gekauften Waren.

5) das erzeugende Werk; das erzeugte Produkt.

6) die sich entwickelnde Industrie; die entwickele Landwirtschaft.

7) die sich zerstérende Okonomie; die zerstdrte Stadt.

8) der bauende Arbeiter; die gebaute Hochschule.

9) der wiederholende Lehrer; die wiederholte Grammatik.

10) der beginnende Geschiftsfiihrer; die begonnene Arbeit.

Ubung 2. Bestimmen Sie kurze und volle Form en der Partizipien;
iibersetzen Sie die Sitze.

1. Die Ware kaufend, besprechen wir ihre Moglichkeiten. Neue Waren
werden von den Kunden gekauft. Die gekauften Waren sind schon.
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2. Die lesenden Studenten sitzen im Lesesaal. Er las sitzend. Sie sal} lesend.
Wir haben dieses Buch schon gelesen.

3. Die Bodenschdtze gewinnend, entwickelten sie ihre Wirtschaft. Der
gewinnende Spieler rief mit Begeisterung. Das gewonnene Spiel war von grof3er
Bedeutung.

Ubung 3. Ubersetzen Sie die Satze mit den erweiterten Attributen ins
Russische.

1.Die in dieser Woche von den Studenten gelesenen Texte iiber
deutschsprachigen Lindern waren sehr interessant.

2.Der vom Student unserer Gruppe vorbereitete und in der
wissenschaftlichen Konferenz gehaltene Vortrag wurde sehr aufmerksam gehort.

3. Die an der Messe teilnechmende Firma hat 2 sehr schon verpackte
Produkte ausgestellt.

4. Die vor kurzem zum Lager gelieferte Ware wurde vor zwei Monaten
bestellt.

5. Die am 22.April in der BRD erdffnete Messe hatte fiir die Wirtschaft des
Landes eine sehr grof3e Bedeutung.

6. Wir haben auf den vor drei Wochen geschriebenen aber nur vor kurzem
bekommenen Brief zu viel erwartet.

7. Der viele Biicher im Lesesaal lesende Student bereitet sich zur Priifung vor.

8. Viele in diesem Jahr von unserer Hochschule gebildete Fachleute arbeiten
jetzt in der Volkswirtschatft.

9. Die nur im Deutschland gewonnene Bodenschitze werden in viele Lander
Asiens und Afrikas exportiert.

10. Ich habe eine sehr gute in der BRD erzeugte und wéhrend der Messe in
K61n ausgestellte Ware wihrend meiner Dienstreise nach diesem Land gekautft.

Ubung 4. Bestimmen Sie die Partizipien und ihre Infinitive. Ubersetzen
Sie die Siitze.

1. Eine teuere aber sehr schone Ware erzeugend, hat die Fa. auch ihre
Kapazitit sehr schnell entwickelt.

2. Die schnell entwickelte Fa. hat eine sehr gut verkaufte Ware erzeugt.

3. An der Leipziger Messe teilnehmend, haben wir viele Vertrage mit den
ausldndischen Firmen unterzeichnet.

4. Wir haben beschlossen, diese gut und schnell ausverkaufte Ware in
grofler Menge zu bestellen.

5. Der am 15. Juni von dem Geschéftsfiihrer geschriebene Brief wurde von
seiner Sekretdrin gesendet.

Ubung 5. Lesen Sie den Satz.

Die auf den Prinzipien der gegenseitigen Verstindigung beruhenden
okonomischen Beziehungen zwischen den Lindern entwickeln sich erfolgreich.
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a) Bestimmen Sie erweitertes Attribut:

1) auf den Prinzipien der gegenseitigen Verstindigung beruhenden
Okonomischen;

2) beruhenden 6konomischen Beziehungen zwischen den Léndern;

3) auf den Prinzipien der gegenseitigen Verstédndigung beruhenden.

b) Finden Sie eine passende Ubersetzung des Wortes ,,beruhenden:

1) ocHOBBIBatoLIMECS (KOTOPHIE OCHOBBIBAIOTCS);

2) OCHOBaHHE;

3) KOTOpbIE TOHKHBI OBITH OCHOBAHBI.

¢) Wiihlen Sie eine passende Ubersetzung des Satzes.

1. DKOHOMHYECKHE OTHOIICHHUSI MEXIY CTpaHaMH, OCHOBBIBAIOIIMECS Ha
MPUHITUIIAX B3aUMHOTO MOHUMAHUS, YCTICIITHO Pa3BUBAIOTC.

2. Ha npuHNMmax B3aMMHOTO TOHHWMAHHS OCHOBBIBAIOTCS W YCIICITHO
Pa3BUBAIOTCA SKOHOMUYECKHE OTHOUIEHUS MEXITY CTPAHAMH.

3. Ha mnpuHmunax B3aMHOTO TTOHUMAaHHUS OCHOBBIBAIOTCS YCIICIIHO
Pa3BUBAIOLIMECS SKOHOMUYECKUE OTHOLICHUS MEXy CTPaHAMMU.

4. Mexay cTpaHaMHu YCIICIIHO Pa3BUBAIOTCS dKOHOMHMUYECKHE OTHOIICHMS,
KOTOPbIE JT0JHKHBI OBITh OCHOBAHBI HA MPUHIIUIIAX B3AUMHOTO TIOHUMAHMS.

Die Verben mit Priifixen

teilnehmen — nahm teil — teilgenommen (an Dat.)
sich vorbereiten — bereitete sich vor — sich vorbereitet (auf, fir Akk.; zu
Dat.)

Ubung 1. Ubersetzen Sie ins Russische. Merken Sie sich die Wortfolge.
. Er nimmt an dieser wissenschaftlichen Studentenkonferenz teil.

. Wir haben vor kurzem an diesem Wettkampf teilgenommen.

. Werdet ihr an der Besichtigung der Stadt teilnehmen?

. Ich nahm an der Kontrollarbeit nicht teil.

. Sie hat sich sehr gut zu den Aufnahmepriifungen vorbereitet.

. Wir bereiteten uns griindlich zum Testat vor.

. Wirst du dich zu diesen Wettkdmpfen vorbereiten?

. Sie bereiten sich vor allem zum Seminar vor.

0N DNk~ W

TEST ZUM GESPRACHSTHEMA 5

1) Deutschland kann man als klassisches Land der Messen ...
a) geniefen;

b) entwickeln;

C) nennen,;

d) stattfinden.
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2) Deutsche Handelsmessen haben Tradition: sie entwickeln sich im frithen
Mittelalter aus einzelnen ..., auf denen die Menschen zusammenkamen, um
Handel zu treiben.

a) Veranstaltungen;

b) Markten;

c¢) Kaufleuten;

d) Waren.

3) Um 1165 erhielt die Kaufmanns- und Handwerkersiedlung Leipzig das ... .

a) Stadtrecht;

b) Bedeutung;

¢) Mustermesse;

d) Schutz.

4) Immer zahlreicher erschienen seit 1770 russische ... auf der Messe.

a) Handelswege;

b) Bestellungen;

c¢) Ausschusse;

d) Héandler.

5) Die Leipziger Messe konnte nicht alle ... aufnehmen.

a) Veranstaltungen;

d) Waren;

c) Handelswege;

d) Markten.

6) Die Leipziger Messe hat sich aus einer Warenmesse in eine ...
verwandelt.

a) Ausschuss;

b) Markt;

¢) Mustermesse;

d) Ausstellung.

7) Der Messeplatz Deutschland ist aber ... anerkannt.

a) weltweit;

b) regelmaBig;

c) standig;

d) mehr.

8) Das unternationale ... genieBen die Messen und Ausstellungen in der
Bundesrepublik Deutschland.

a) Stadtrecht;

b) Muster;

c¢) Land;

d) Ansehen.

9) Neben den Universalmessen sind inzwischen mehr und mehr Fachmessen
fiir eine oder mehrere ... getreten.

a) Markten;

b) Branchen,;
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c) Muster;

d) Waren.

10) Die meisten Messen ... man jdhrlich oder halbjdhrlich.

a) genieft;

b) treibt;

¢) wiederholt;

d) entwickelt.

11) Zu iiberragender Bedeutung hat sich die 1947... Hannover-Messe
entwickelt.

a)griindende;

b) griindend;

c) gegriindete;

d) gegriindet.

12. Die vor kurzem ...Weltveranstaltung EXPO 2000 in Hannover hatte
grofle Anerkennung erworben.

a) austragene;

b) ausgetragene;

C) auszutragen,;

d) ausgetragen.

13. Die auf der Messe ... Waren sind fiir die Industrie dieses noch nicht
entwickelten Landes von grof3er Bedeutung.

a) auszustellenden;

b) ausgestellten;

c¢) auszustellten;

d) auszugestellten.

14. Die in Moskau 2010 ... EXPO musste Millionen Besucher heranziehen.

a) durchfiihren;

b) durchzufiihren;

¢) durchzufiihrende;

d) durchgefiihren.

Py06exHblit KOHTPOJIb 110 TeMe S5 «Messestadte»
Variante I

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in den
Sdtzen.

a) mpuoOpeTaTh aBTOPUTET;

0) TPOBOIUTH SIPMAPKY;

B) OBITH MMOKa3aTeJIeM JJIsl IPABIIIBHOTO PA3BUTHUS SKOHOMUKY;

I') YIOMHUHATh KaK KJIACCHUUECKYIO CTPaHy SIpMapoK;

1) COCTOSITBCSI €KETOJTHO.
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2. Beantworten Sie die Fragen.

1. Wie kann man Deutschland nennen?

2. Wie oft finden diese Messen statt?

3. Was wurde Frankfurt nach 1945?

4. Welche Industriebranchen sind in Leipzig entwickelt?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Die Produktion der sieben reichsten Lander hat 1991 nur noch um ein
Prozent gestiegen.

2. Thren Mitarbeitern die Mdoglichkeit die Messen zu besuchen gebend, hat
die Fa. ihr Ansehen erhdht.

3. Die auf der Messe ausgestellten Waren sind fiir die Industrie dieses noch
nicht entwickelten Landes von grof3er Bedeutung.

4. Da die Bundesrepublik Deutschland an den internationalen Messen und
Ausstellung teilnimmt, hat sie fiir deutsche Erzeugnisse neue Absatzmirkte
erworben.

4. Erzdihlen Sie iiber die Entwicklung der Weltmessebewegung nach.

Variante I1

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in den
Sitzen.

a) HAXOJUTHCS TI0]T 3aIIUTON MPaBUTEIS;

0) MPOBOJUTH BBICTABKY;

B) OBITH TTOKA3aTeNIeM ISl BBICOKOPA3BUTOM MTPOMBIITUICHHOCTH;

') yIOMUHATh BEAyIKE CIEIUaTN3UPOBAHHBIC SIPMAPKH;

1) COCTOSIThCS pa3 B 2 roja.

2. Beantworten Sie die Fragen.

1. Als was ist Deutschland erwéahnt?

2. Welche internationale Fachveranstaltungen finden heute in Frankfurt am
Mein statt?

3. Wer unterstiitzte frither die Handelsmessen?

4. Wofir ist das internationale Ansehen der deutschen Messen ein Zeichen?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Gute und zuverldssige Waren herstellend, hat die Fa. viele Kunden mit
thren Erzeugnissen interessiert.

2. Die auf der Messe ausgestellten Waren wahren von grof3er Bedeutung fiir
die Industrie dieses noch nicht sehr gut entwickelten Landes.

3. Eine {iberragende Bedeutung hat gegenwirtig die im Jahre 1947
gegriindete Hannower-Messe erworben.

4. Die BRD gehort zu den hochentwickelten Industriestaaten der Welt.

4. Erzihlen Sie iiber die Entwicklung der deutschen Messen nach.
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Variante I11

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in den
Sitzen.

a) MPEeIOCTaBIIATh (AaBaTh) BO3MOKHOCTh BBICTABIISITh TOBAPHI;

0) MPOBOJUTH MEPOIIPHUSATHE;

B) OBbITh ITOKA3aTeJIeM JUIsl IPABUIIbHOTO Pa3BUTHUS CTPAHBI;

I') YIOMUHATh KaK MEXAyHapOIHbIe YHUBEPCAIbHbIE SIPMaPKU;

1) COCTOSIThCS pa3 B MOJroaa

2. Beantworten Sie die Fragen

1. Wieviel Messen von iiberregionaler und internationaler Bedeutung finden
in Deutschland statt?

2. Wann und woraus entwickelten sich die Deutschen Messen?

3. Was hat Frankfurt am Mein erkdmpft?

4. Seit wann besteht die Leipziger Messe?

3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Die Menge der bestellten Waren im Vertrag vorsehend, hat die Firma alle
Bestellungen iibernimmt.

2. Da der Preis fiir die Maschinen nicht bestimmt war, konnte den Vertrag
noch nicht unterzeichnet werden.

3. Die in Moskau 2010 durchzufiihrende EXPO musste Millionen Besucher
und Tausende Teilnehmer heranziehen.

4. Der von Spanien iiber Frankfurt am Main durch Polen bis in die Ukraine
fithrende Weg verband den Norden Deutschlands mit Niirnberg und Italien.

4. Erzdihlen Sie iiber die Messestidte in der BRD nach.

Variante IV

1. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie diese Wortgruppen in den
Sitzen.

a) 3aHUMAThCA TOPrOBJIEH;

0) MPOBOJIUTH BCEMUPHYIO BHICTABKY;

B) OBITH MTOKA3aTeNIeM ISl MEXIYHAPOIHOTO TPU3HAHNS,

') yIOMUHATh KaK MEKPETrHOHAIIbHBIE IPMApKH U BBICTABKU;

1) cocTOAThCS 4 paza B roj1 (Kaxkablid CE30H).

2. Beantworten Sie die Fragen

1. Wie oft finden die Deutsche Messen statt?

2. Was hat Frankfurt zu einer wirklichen Metropole gemacht?
3. Warum sind jetzt die deutschen Messen weltweit anerkannt?
4. Welche Typen der Messen finden in Deutschland statt?
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3. Ubersetzen Sie ins Russische

1. Die verkauften Ware, die die Firma produziert hat, waren zuverlassig.

2. Die sich an der Weltausstellung in Osaka von 1970 beteiligte BRD, stand
sie nach der Besucherzahl an der sechsten Stelle der Teilnehmer.

3. Die in Schanhei 2010 durchgefiihrte EXPO hat Millionen Besucher und
Tausende Teilnehmer herangezogen.

4. An den Handelsbeziehungen mit den neuen Partner interessierend, hat die
Fa. zwei Niederlassungen im Ausland er6ffnet.

4. Erzihlen Sie iiber die Geschichte der deutschen Messen.

Variante V

1. Lesen Sie den Text durch. Gebrauchen Sie das Worterbuch.
Frankfurt am Main

Frankfurt hat heute in der Bundesrepublik Deutschland eine herausragende
Stellung erkdmpft. Die Stadt am Main ist grof3tes Pelzhandelsplatz geworden..
In Frankfurt finden anerkannte internationale Fachveranstaltungen statt, wie
«Interstoff», Fachmesse flir Bekleidungs-Textilien, die internationale Pelz-
Messe, die groflte Buchmesse, die internationale Automobil-Ausstellung (die
grofite Automobil-Ausstellung der Welt). Rund 50000 Arbeitsplitze gibt es in
der Stadt, die zum Bundesland Hessen gehort. Das Land existierte in dieser
Form seit 1945. Vorher war es ganz zersplittern. Frither war Frankfurt als eine
grof3e freie Reichsstadt anerkannt.

Die verkehrsgiinstige Lage, die weltweite Nachrichtenverbindung, ein
Weltfughafen, der grofite Bahnhof Europas, die internationalen Messen, das
alles ist wie geschaffen fiir weltumspannende Bankgeschifte. Doch nicht allein
die giinstige geographische Lage Frankfurts, sondern auch die sich iiber
Jahrhunderte erstreckende Banken- und Borsentradition der Stadt am Mein
waren es, die entscheidend dazu beigetragen haben, dass Frankfurt auch nach
1945 wieder die Finanzhauptstadt der Bundesrepublik wurde. Messegeschift
und Bankhandel — eines ist ohne das andere undenkbar. Diese Messen mit ihren
beachtlichen Warenumschldgen brachten es mit sich, dass schon friihzeitig in
Frankfurt ein lebhaftes Geldgeschift erbliihte.

Die ertste Urkunde, die Frankfurt als Messeort bezeichnet, stammt aus dem
Jahr 1074. 1330 erhélt Frankfurt durch ein Privileg Ludvigs des Bayern die
Erlaubnis, neben der Herbstmesse die Friihjahrsmesse abzuhalten. Viele
berithmte Handelsstddte erstarren zu Anfang des 16. Jahrhunderts und sinken in
Vergessenheit. Frankfurt aber bleibt allem Neuen eroffnet.

Bereits bei Ausbruch des 30jdhrigen Krieges z&hlt man in Frankfurt 600
Messegewdlbe und 460 Holzstinde. Aus der alten Warenmesse hat sich eine
Mustermesse entwickelt, wie wir sie heute kennen.

Heute wie im Mittelalter bedeutet der Besuch der Frankfurter Messe fiir den
Kaufmann Zugang zum europdischen und zum Weltmarkt. Denn die Messen
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sind die der Kontakte, der Vertrage, de Lizenzverhandlungen, der weltweiten
Marktbeobachtung. Neben Messebesuchern sind Kaiser und Konige Kunden
Frakfurter Banken gewesen. Anleihen fiir sie und fiir viele Stiddte laufen iiber
den zentralen Geldplatz Frankfurt.

Die Berufs- und Standorganisation des Buchhandels ist der Borsenverein
des Deutschen Buchhandels in Frankfurt am Mein. Der Borsenverein vereint
alle Bereiche eines Wirtschaftszweiges unter einem Dach, den
Verlagsbuchhandel, den Zwischenbuchhandel und den Sortimentsbuchhandel.
Auf seine Initiative wurde 1964 die Austellungs- und Messe-GmbH gegriindet,
deren Hauptaufgabe bis heute die Durchfiihrung der Frankfurter Buchmesse ist.
Diese Messe ist das herausragende internationale Jahresereignis der
Buchbranche.

2. Machen Sie die Ubungen zum Text.

1. Unterstreichen Sie Passiv und bestimmen Sie die Zeitform des Pradikats.

2. Finden Sie im Text Perfekt und Plusquamperfekt Aktiv und
unterstreichen Sie diese Pradikate.

3. Schreiben Sie ein Datum in Wortern und versuchen Sie alle andere richtig
zu lesen.

4. Beantworten Sie die Fragen zum Text schriftlich oder finden Sie die
Antworten im Text und untestreichen sie.

a) Was hat Frankfurt am Mein erkdmpft?

b) Welche Fachveranstaltungen finden heute in dieser Stadt statt?

c) Was hat Frankfurt zu einer wirklichen Metropole gemacht?

d) Was wurde Frankfurt nach 1945?

e) Wodurch erhilt Frankfurt ein Privileg neben der Herbstmesse auch
Frithjahrsmesse abzuhalten?

f) Was ist ein herausragendes internationales Jahresereignis in Frankfurt?
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ZUSATZLEKTURE

Text 1. Dienstleistungsangebot

Die universell titigen Geschiftsbanken nehmen Einlagen in jeder Hohe und
in unterschiedlichen Fristigkeiten an, vergeben kurz-, mittel- und langfristige
Kredite, wickeln den Zahlungsverkehr ab und betreiben zugleich das
Wertpapiergeschift in aller Breite, d.h., sie emittieren Wertpapiere, handeln mit
diesen fiir fremde und eigene Rechnung, verwahren sie und nehmen die
Stimmrechte aus den Wertpapieren im Auftrag der Eigentlimer wahr. AuBBerdem
handeln sie mit Devisen, Sorten und Edelmetallen und beraten ihre Kunden bei
der Vermdgensanlage. Uber dieses «klassische» Dienstleistungsangebot hinaus
haben die meisten Kreditinstitute ihre Angebotspalette inzwischen um
Bausparen und Baufinanzierungsangebote, Lebensversicherungen und andere
Versicherungsprodukte sowie Immobilienvermittlung erweitert. Insbesondere
die drei GroBbanken sowie die grolen Regionalbanken erbringen zudem in den
letzen Jahren in steigendem Malle Beratungsleistungen aller Art flir ihre
mittelstdndische Firmenkundschaft und wirtschaftlich selbstindige Privatkunden.
So haben z.B. die fiihrenden Banken unter dem Begriftf «electronic bankingy ihren
Geschiéftspartnern eine Vielzahl von Moglichkeiten eingerdumt, unter Nutzung der
Datenverarbeitungsanlagen der Bank Informationen abzurufen und finanzielle
Transaktionen durchzufiihren. Liquiditits- und Finanzplanungsservice, Cash-
Management-Systeme, Software-Angebote zur Bewertung von Bilanzen, zur
Gelddisposition und zu bankiibergreifenden Kontoinformationen, vielfdtige
elektronische Zahlungsverkehrsleistungen sowie weltweiter Datenbank-Service
sind einige Beispiele fiir die in diesem Bereich schnell wachsende
Produktpalette.

Aufgaben zum Text

Beantworten Sie folgende Fragen
1. Was ist ganzheitliches Dienstleistungsangebot der universell tdtigen
Geschiftsbanken?

2. Wodurch wird das «klassische» Angebot erweitert?

Text 2. Zahlungsverkehr

Der raschen, reibungslosen und kostengiinstigen Abwicklung des
Zahlungsverkehrs kommt in modernen arbeitsteiligen Volkswirtschaften grof3e
Bedeutung zu. Das deutsche Kreditgewerbe hat insbesondere im letzten
Jahrzehnt erhebliche Anstrengungen zur Modernisierung und Beschleunigung
sowohl des baren als auch des unbaren Zahlungsverkehrs unternommen.
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Obgleich der weit iiberwiegende Teil aller Zahlungen in der Bundesrepublik
— etwa 80 % der Zahlungsvorginge, die betragsmifBig jedoch nur 5% des
Zahlungsverkehrs ausmachen — nach wie vor in herkdmmlicher Weise mit
Noten und Miinzen abgewickelt wird, hat der unbare Zahlungsverkehr in Form
von Uberweisungen, Lastschriften und Scheckverrechnungen seit dem Ubergang
zur bargeldlosen Lohn- und Gehaltszahlung Mitte der 60-er Jahre sehr stark
zugenommen.

Wihrend sich der Bargeldumlauf nach dem Zweiten Weltkrieg etwa alle
zehn Jahre verdoppelte, hat sich das unbare Zahlungsverkehrsvolumen in den
gleichen Abstéinden etwa verdreifacht.

Grundlage des bargeldlosen Zahlungsverkehrs ist das Bankkonnto des
Kunden, auf dem alle Abbuchungen und Zahlungseinginge erfat und in
regelmiBigen Abstinden einschlieBlich Zinsen saldiert werden. Uber ein
derartiges Kontokorrent- oder Girokonto verfiigen praktisch alle am
Wirtschaftsleben beteiligten Personen und Unternehmen. Wichtigstes
Transaktionsinstrument — und dazu ein typisch deutsches — ist die Uberweisung.
Mit ihr wird Buchgeld iibertragen, indem das Konto des Zahlungspflichtigen
belastet wird und auf dem Konto des Zahlungsempfiangers eine entsprechende
Gutschrift erfolg. Die Laufzeit von Uberweisungen, mit der mehr als die Hilfte
aller bargeldlosen Zahlungen geleistet werden, betrdgt zwischen 1-5 Tagen.
RegelmidBig wiederkehrende Zahlungsverpflichtungen an denselben Empfanger
und liber den gleichen Betrag konnen aufgrund eines einmalig erteilten
Dauerauftrags als Daueriiberweisungen ausgefiihrt werden.

Fiir periodisch wiederkehrende Zahlungen in wechselnder Hohe steht das
Lastschriftverfahren zur Verfiigung. Die Lastschrift ist ein vom
Zahlungsempfinger ausgestelltes Einzugspapier, mit dem bei der Bank des
Zahlungpflichtigen Forderungen durch Buchgeldiibetragung eingezogen werden,
sofern der Schuldner diesem Verfahren zugestimmt hat. Dabei werden zwei
Verfahrensweisen unterschieden: Entwerder erteilt der Zahlungspflichtige dem
Empfinger eine Einzugserméichtigung oder er erteilt seiner Bank einen
Abbuchungsauftrag. Bereits 90% aller Lastschriften erfolgen beleglos im Rah-
men des beleglosen Datenaustauschs.

Ein vielseitiges und bedeutsames Zahlungsverkehrsinstrument ist der
Scheck. Mit der Ausstellung eines Schecks weist der Kontoinhaber seine Bank
an, einem Dritten gegen Vorlage des Schecks einen bestimmten Geldbetrag
auszuzahlen (Barscheck) oder dessen Konto gutzuschreiben
(Verrrechnungsscheck). Die rechtlichen Grundlagen des Scheckverkehrs sind
bereits 1930 international abgestimmt worden.

Fiir weite Teile der Bevolkerung hat der Scheck allerdings erst seit den 70-er
Jahren groBBere Bedeutung erlangt, nachdem das eurocheque- System in
Deutschland eingefiihrt worden ist, das sich inzwischen zum bedeutendsten eu-
ropaischen Zahlungssystem entwickelt hat. Dabei garantiert die Bank des
Scheckausstellers jedem Schecknehmer, dass Schecks, die unter Vorlage der
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Eurocheque-Karte ausgestellt worden sind, bis zur Hohe des Garantiebetrages —
auch dann eingeldst werden, wenn das Kundenkonto keine Deckung aufweist.
Aufgrund dieser in der eurocheque-Karte enthaltenen Garantieerkldrung werden
eurocheques praktisch von jedermann jederzeit als Zahlungsmittel akzeptiert.

Mehr als 30 Millionen Bundesbiirger besitzen inzwischen eine Scheckkarte,
die im Rahmen des eurocheque Systems in ganz Europa zur Bargeldbeschaffung
bei Kreditinstituten sowie im gesamten Diensteistungsbereich und Handel fiir
direkte Zahlungen verwendbar ist.

Die Scheckkarte kann dariiber hinaus in Verbindung mit einer personlichen
Geheimzahl (PIN) zum Bargeldbezug iiber Geldautomaten genutzt werden. Ein
im Jahre 1990 eingefiihrtes elektronisches System zur bargeldlosen Abwicklung
der Kundenzahlungen im Handel und Dienstleistungsgewerbe, fiir das ebenfalls
die Schekkarte das Bedienungsmedium darstellt, gewinnt stetig an Boden. Bei
diesem als POS (Poin of Sale) — System oder electronic-cash bezeichneten
Verfahren, das insbesondere zur Rationalisierung des Kassenverkehrs im
Einzelhandel und an Tankstellen dient, zahlt der Kunde, indem er seine
Eurocheque-Karte und die zugehdrige PIN in ein Kassenterminal eingibt und der
Rechnungsbetrag vom Kundenkonto abgebucht wird. Ein weiteres modernes
Zahlungsverkehrsmittel ist die Kreditkarte, deren Verbreitung rasch wéchst. Die
Kreditkarte erlaubt bargeldlose Zahlungen bei den Vertragsfirmen gegen
Vorlage der Karte und Unterzeichnung des Rechnungsbelegs, wobei die
Abrechnung und Belastung nachtriglich durch das Karteninstitut erfolg. Die
Zahl der Inhaber von weltweit verwendbaren Kreditkarten hat sich in den letzten
Jahren in der Bundesrepublik stark erhoht. Der weitaus grofite Teil aller Karten
entfillt auf den Marktfiihrer Eurocard, gefolgt von VISA, American Express und
Diners Club.

Fiir den internationalen Reisezahlungsverkehr verkaufen die Kreditinstitute
thren Kunden zudem ausldndische Banknoten (Sorten) und Reiseschecks.
Vorziige fiir den Kunden sind die volle Erstattung bei Verlust sowie die
unbegrenzte Giiltigkeit.

Bei der finanziellen Abwicklung des deutschen AuBenhandels spielen die
Banken eine wichtige Rolle. Sie unterhalten ein weltweites Netz von
Korrespondenzbanken, bei denen Wiahrungskonten gefiihrt werden. Technisch
wird der Auslandszahlungsverkehr heute groftenteils iiber ein internationales
Leitungsnezt auf elektronischer Basis (SWIFT) abgewickelt, das grof3e
Schnelligkeit und hohe Sicherheit miteinander verbindet. Im dokumentiren
AuBenhandelsgeschéift iibernehmen die Banken das Dokumenteninkasso, d.h.
den Einzug geschuldeter Betrige gegen Ubergabe bestimmter Dokumente
(Konnosement, Ladeschein, Frachtbrief).

Mit der Eroffnung von Akkreditiven libernehmen die Kreditinstitute die
Verpflichtung, im eigenen Namen, aber im Auftrag und fiir Rechnung ihrer
Kunden, dem Begiinstigten einen bestimmten Geldbetrag zur Verfligung zu
stellen, sofern er die Bedingungen des Akkreditivs (meist Vorlage bestimmter
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Dokumente) erfiillt. Dem Devisenhandel, der in der Form von Kassa- und
Termingeschiften stattfindet, kommt ebenfalls groBe Bedeutung fiir die
Finanzierung des Auflenhandels zu, da durch die damit mogliche Absicherung
der Wihrungsrisiken fiir Ex- und Importeure feste Kalkulationsgrundlagen
geschaffen werden.

Aufgaben zum Text

Beantworten Sie folgende Fragen
1. Was sind die wichtigsten Formen des Zahlungsverkehrs?
2. Charakterisieren Sie kurz jede Form des Zahlungsverkehrs.

Text 3. Geldanlage

Die weitaus wichtigste Finanzierungsquelle der Kreditinstitute sind
Fremdmittel, da die Eigenkapitalquote — gemessen an der Bilanzsumme — im
Durchschnitt weniger als 10% betragt. Im Wettbewerb um die Beschaffung
fremder Mittel (Passivgeschift) haben die Banken in den letzten Jahrzehnten
vielfiltige Angebote entwickelt, die Privatkunden, Unternehmen und der
offentlichen Hand interessante Anlagemoglichkeiten bieten. Andererseits haben
die in den letzten beiden Jahrzehnten erheblich gestiegenen Masseneinkommen
zusammen mit der im internationalen Vergleich hohen Sparquote von etwa 14%
dazu gefiihrt, daB3 die privaten Haushalte in Westdeutschland iiber ein rasch
wachsendes Geldvermogen verfiigen. Hinzu kommen Geldvermogen der
Produktionsunternehmen, die zumindest voriibergehend eine rentierliche Anlage
suchen.

Da sich die wichtigsten Anlageziele — hohe Ertrige, groftmogliche
Sicherheit, rasche Verfligbarkeit — oftmals gegenseitig ausschlieen und bei den
Anlageentscheidungen zudem die personlichen Verhiltnisse sowie steuerliche
Gesichtspunkte zu berticksichtigen sind, kommt der individuellen Beratung
groflte Bedeutung zu. Die meisten Banken bieten ihren Kunden deshalb eiene
eingehende, kostenlose Anlageberatung.

Sichteinlagen sind die liquideste, aber auch die am wenigsten rentierliche
Anlageform. Dabei handelt es sich um Guthaben auf Kontokorrent- oder
Girokonten, die jederzeit ohne vorherige Kiindigung fillig sind und meist nur
mit 0,5% p.a. verzinst werden. In der Regel dienen Sichteinlagen der
Abwicklung des Zahlungsverkehrs.

Bei den Termineinlagen handelt es sich um befristete Einlagen, die meist in
groBen Betrigen fiir eine bestimmte Zeit angelegt werden. Ist der
Riickzahlungstermin bereits im voraus bestimmt, spricht man von Festgeldern,
bedarf es zur Filligkeit der Kiindigung, von Kiindigungsgeldern. Letzteren
kommt allerdings in der Praxis nur geringe Bedeutung zu. Fiir die meisten
Termineinlagen gilt dabei die Regelung, dass sie bei Félligkeit um den gleichen
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Zeitraum zu den jeweils geltenden Zinssitzen verlangert werden, sofern sie der
Kunde nicht abruft. Die Verzinsung richtet sich in erster Linie nach der
jeweiligen Marktsituation, aber auch nach der Laufzeit und der Hohe der
Einlage. Aufgrund der einfachen Handhabung, der kurzen Bindungsfristen und
der vergleichsweise hohen Verzinsung ist der Anteil der Termineinlagen am
gesamten Passivgeschift der Kreditinstitute in den letzten Jahren erheblich
gewachsen.

Die Spareinlage stellt die in der Vergangenheit dominierende Form der
verzinslichen Einlage mit der ldngsten Tradition dar, deren Besonderheit durch
die Ausfertigung einer Urkunde — das Sparbuch — gekennzeichnet ist. Vom
Sparbuch darf ohne Kiindigung nur ein gewisser Betrag abgehoben werden,
dariiber hinausgehende Betrdge miissen mit bestimmten Fristen gekiindigt
werden. Die Hohe der Verzinsung richtet sich nach der Lénge der vereinbarten
Kiindigungsfrist. Bei hoheren Spareinlagen rdumen die Kreditinstitute ihren
Kunden Bonifikationen ein, so da} die tatsichliche Verzinsung iliber den im
Aushang der Institute genannten Zinssdtzen liegt. Wie bei allen
Preisfestsetzungen im Aktiv- und Passivgeschift sind die Kreditinstitute auch im
Spargeschift vollig unabhiingig von staatlichen Vorschriften. Uber den Preis
eines Angebotes entscheiden die Geschiftsleitungen der Kreditinstitute vor
allem auch aufgrund der Wettbewerbssituation, die von Institut zu Institut, von
Ort zu Ort und im Zeitablauf erhebliche Unterschiede aufweisen kann.

Im lebhaften Bankenwettbewerb sind vielfiltige Sondersparformen
entstanden, die oftmals auch institutsindviduelle Bezeichnungen tragen. So gibt
es u.a. Sparvertrige, auf die am Ende der Laufzeit eine einmalige
Pramienzahlung (Bonus) erfolgt, Vertrige mit jdhrlich steigenden Zinssétzen,
sofern nicht {iber das Kapital verfiigt wird, Sparvertrdge mit Vorzungszinsen, die
sich an der Kapitalmarktentwicklung oder anderen Anlageformen orientieren,
Effektensparvertridge, bei denen die regelméfBigen Sparraten in Wertpapieren —
meist Investmentzertifikaten — angelegt werden sowie Gawinn- und
Lossparvertrage. Erhebliche Bedeutung kommt Bausparvertrigen zu, bei denen
der Sparer mit seiner regelmiligen Sparleistung den Anspruch auf spétere
Auszahlung eines zinsgiinstigen Baudarlehens erwirbt.

Der Spareinlage verwandte Anlageformen sind Sparbriefe und
Sparschuldverschreibungen, die keine Borsenfahigkeit besitzen. Sparbriefe, die auf
den Namen des Kunden lauten und nicht iibertragbar sind, werden mit jahrlicher
Verzinsung sowie in ab- und aufgezinster Form angeboten. Thre Lauzeit ist meist
ausgeschlossen. Im Gegensatz dazu sind Sparschuldverschreibungen Orderpapiere,
deren Laufzeit meist 4 bis 10 Jahre betrdgt, und die jederzeit zuriickgegeben
werden konnen.

Effekten. Als Effekten werden solche Wertpapiere bezeichnet, die als Objekt
der Kapitalanlage Forderungsrechte (festverzinsliche Wertpapiere) oder
Anteilsrechte (Aktien) verbriefen. Im Effektengeschift kommt den Kreditinstituten
eine wichtige Mittlerrolle zwischen Kapitalanlegern und Kreditnehmern zu.
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Ein erheblicher Teil der Papiere wird jedoch auch von den Kreditinstituten
selbst emittiert und dient eigenen Finanzierungszwecken. So bilden die
Bankschuldverschreibungen eine bedeutende Refinanzierungsquelle fiir das
Kreditgeschift der Banken, deren Volumen das der Spareinlagen seit Anfang
der 80-er Jahre immer deutlicher iibertrifft. Die Hélfte davon sind von den
Realkreditinstituten ausgegebene Pfandbriefe und Kommunalobligationen, die
aufgrund von Spezialgesetzen besondere Sicherheit bieten. Die andere Hailfte
entfiallt zu etwa gleichen Teilen auf Schuldverschreibungen von
Spezialkreditinstituten sowie sonstige Bankschuldverschreibungen, die
insbesondere von den offentlich-rechtlichen Girozentralen emittiert werden. Die
Laufzeit der Bankschuldverschreibungen betrdgt im Extremfall mehr als 50
Jahre, in den meisten Fallen zwischen 4 und 15 Jahren. Die durchschnittliche
Rendite der Papiere schwankte in den letzten Jahren zwischen 6 und 9%.

Die Banken bieten ihren Kunden jedoch nicht nur ihre eigenen
Schuldverschreibungen zur Geldanlage an, sondern dariiber hinaus eine breite
Palette fremder Emissionen. Den von der Offentlichen Hand ausgegebenen
Glaubigerpapieren kommt dabei die mit Abstand groflite Bedeutung zu.
Aufgrund des hohen staatlichen Kreditbedarfs hat sich der Umlauf dieser
Papiere seit 1980 vervielfacht. Neben Anleihen von Bund, Bahn, Post, Lindern
und Kommunen sowie der Bundesobligationen als Daueremission des Bundes,
die wie die Bankschuldverschreibungen an der Borse gehandelt werden und als
klassische «Rentenwerte» mit einem gleichbleibenden Zins iliber die gesamte
Laufzeit von meist bis zu 10 Jahren hinweg bedient werden, gibt es auch eine
Reihe von Sonderformen. So steigt der Zinssatz bei den Bundesschatzbriefen
wihrend der 6 — bzw. 7-jdhrigen Laufzeit von Jahr zu Jahr an, wéihrend die 1 —
bzw. 2-jdhrigen Finanzierungsschitze beim Erwerb abdiskontiert werden.
Schuldverschreibungen der Industrie, die der Finanzierung langfristiger
Investitionen der Unternehmen dienen, kommt hingegen nur noch geringe
Bedeutung zu. Am Gesamtumlauf festverzinslicher Wertpapiere inlédndischer
Emittenten sind sie mit weniger als 1% beteiligt.

Neben den Inlandsanleihen bieten die Kreditinstitute auch vielféltige
Anlagemoglichkeiten in Anleihen ausldndischer Emittenten. In jlingerer Zeit
sind eine Reihe von neuartigen Finanzierungsinstrumenten entwickelt worden.
Zu diesen Finanzinnovationen zdhlen u.a. Zero-Bonds, deren Verzinsung sich
aus der Differenz von Ausgabekurs und Riickzahlungspreis ergibt, Floating Rate
Notes, bei denen der variable Zinssatz in regelmidfligen Abstinden an die
kurzfristigen Euro-Marktzinsen angepal3t wird, Gleitzinsanleihen mit steigenden
oder fallenden Zinssétzen, Doppelwédhrungsanleihen und Einlagenzertifikate.

Aktien, die ein Mitgliedsrecht an einer Aktiengesellschft verbriefen und
neben anderen Eigentiimerrechten insbesondere einen Anspruch auf die von der
Hautversammlung zu beschlieBende Dividendenzahlung gewéhren, sind eine
weitere  wichtige Form der Kapitalanlage. Wegen der gegentiber
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festverzinslichen Wertpapieren hoheren Risiken kommt den Banken hierbei eine
besondere Beratungsaufgabe zu.

In der Bundesrepublik gibt es iiber 2.000 Aktiengesellschaften, von denen
allerdings nur der kleinere Teil an der Borse notiert wird. Die Aktienrendite liegt
— einschlieBlich einer Steuergutschrift in Hohe von 3/7 der Dividendenzahlung —
in den letzten Jahren zwischen 3 und 4%. Obgleich das Aktiensparen in
Deutschland — gemessen an den in diese Wertpapierform flieBenden
Anlagegeldern und im Vergleich zu anderen Industrieldandern — nur eine geringe
Bedeutung hat, gibt es doch etwa vier Millionen Aktiondre und zahlreiche
Publikumsgesellschaften, deren Aktionérskreis iiber 100.000 Personen umfaf3t.
Der Aktienhandel erfolgt — ebenso wie der in festverzinslichen Wertpapieren —
an den Effektenborsen in acht deutschen GrofBstddten, wobei der Borse in
Frankfurt/Main die mit Abstand groBte Bedeutung zukommt. Im Kassahandel
werden Aktien und festverzinsliche Wertpapiere im Kurswert von {iiber 7
Billionen DM pro Jahr (1994) umgesetzt. Neben dem Kassahandel, bei dem
Kauf- oder Verkaufstransaktionen sofort bzw. innerhalb weniger Tage
ausgefiihrt werden miissen, ist in jlingerer Zeit auch der Borsenterminhandel in
Deutschland  wieder aufgelebt. An der als Computerborse fiir
Finanzterminkontrakte konzipierten Deutschen Terminborse in Frakfurt/Main
werden Aktienoptionen auf die wichtigsten deutschen Standardwerte sowie
Optionen und Futures auf Borsen-Indizes gehandelt.

Die Banken werden im Auftrag ihrer Kunden nicht nur an den heimischen
Borse titig, sondern erwerben und verkaufen Wertpapiere ebenso an allen
auslidndischen Borsenpldtzen. Dabei treten sie in der Regel im eigenen Namen
fiir fremde Rechnung auf (Kommisionsgeschitft).

Wandelschuldverschreibungen und Optionsanleihen, die beide eine Mischform
zwischen festverzinslichen Wertpapieren und Aktien darstellen, gehdren ebenfalls
zu den von den Kreditinstituten angebotenen Anlagemoglichkeiten. Wiahrend
Wandelschuldverschreibungen dem Glaubiger innerhalb einer bestimmten Frist ein
Umtauschrecht in Aktien der betreffenden Gesellschaft einrdumen, ist mit
Optionsanleihen das Recht zum Erwerb einer bestimmten Zahl von Aktien zu
einem vorher festgelegten Kurs verbunden.

Das Investmentsparen, das erst nach dem Zweiten Weltkrieg in Deutschland
eingefiihrt wurde, erlebt nach einem Zwischenhoch in den 60-er Jahren seit Mitte
der 80-er Jahre einen ausgesprochenen Boom. Aufbauend auf dem Prinzip der
Risikominderung durch Risikomischung, werden dabei von Kapitalanlagege-
sellschaften  (Investmentgesellschaften) Wertpapier- und Immobilienfonds
aufgelegt, deren Zusammensetzung so gewdhlt wird, daB das Risiko eines
Wertverlustes mdglichst gering ist. Die Kapitalanlagegesellschaften, deren
Gesellschafter vor allem Kreditinstitute sind, geben iiber das Fondsvermdgen
verhéltnisméafBig klein gestiickelte Anteilscheine (Investmentzertifikate) aus, um
dem Anleger mit einem geringen Kapitaleinsatz eine breit gestreute Kapitalanlage
zu ermoglichen. Der Anleger, der zu einem Bruchteil Miteigentiimer am Invest-
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mentfonds — nicht an der Kapitalgesellschaft — wird, kann seinen Anteilschein jed-
erzeit zum Tageswert zurtickgeben.

Die Anlagepolitik der einzelnen Fonds ist dufBerst vielfaltig: Wéhrend die
einen Fonds ihre Mittel nur in Aktien anlegen, investieren andere nur in
festverzinslichen Wertpapieren. Es gibt aber gemischte Fonds, die ihre Mittel
sowohl in Beteiligungswerten als auch in Schuldverschreibungen anlegen. Die
Anlageschwerpunkte liegen dabei jeweils in Deutschland, in anderen
Industriestaaten oder in bestimmten weltwirtschaftlichen Regionen. Daneben
gibt es andere Fonds, die ausschlieBlich Immobilien erwerben. Wihrend die
meisten Fonds eine jdhrliche Ertragsausschiittung vornehmen, gibt es auch
solche, die ihre Ertrdge thesaurieren.

Derzeit werden von iiber 60 Kapitalanlagegesellschaften mehr als 500
Publikumsfonds unterhalten. Daneben bestehen rd. 2.500 Wertpapier- und
Immobilien-Spezialfonds, deren Anteile einem bestimmten Erwerberkreis — z.B.
institutionellen Anlegern oder Belegschaftsmitgliedern — vorbehalten sind sowie
mehrere hundert geschlossene Immobilienfonds, die zur Finanzierung
bestimmter Bauvorhaben errichtet worden sind.

Aufgaben zum Text

Beantworten Sie folgende Fragen

1. Was sind die wichtigsten Anlagemdglichkeiten?
2. Was sind die wichtigsten Anlageziele?

3. Wie 14Bt sich Effektengeschift charakterisieren?
4. Wie erfolgt der Aktienhandel?

Text 4. Wertpapierverwaltung

Eine rasch wachsende Zahl von Kunden nimmt das Dienstleistungsangebot
der Banken zur Verwahrung und Verwaltung von Wertpapieren in Anspruch,
das als Depotgeschift bezeichnet wird und in enger Verbindung zum
Effektengeschift steht.

Die Zahl der von den Kreditinstituten verwalteten Wertpapier-
Kundendepots hat sich allein in den letzten fiinf Jahren um die Hélfte auf
inzwischen weit {iber 15 Millionen Stiick (1993) erhoht. Zur Verwaltung
gehoren u.a. der Einzug filliger Zinsen und Dividenden, die Ausiibung von
Bezugsrechten fiir junge Aktien bei Kapitalerhohungen sowie die Uberwachung
von Auslosungen umlaufender Schuldverschreibungen. Da die meisten
Aktiondre die Hauptversammlungen ihrer Aktiengesellschaften nicht besuchen
konnen oder wollen, betrauen sie in der Regel die verwaltende Bank auch mit
der Stimmrechtausiibung. Dabei diirfen die Kreditinstitute einen Aktiondr nur
aufgrund einer schriftlich erteilten Vollmacht vertreten, die alle 15 Monate
erneuert werden muf3.
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Neben der Verwaltung von Effekten im sogenannten offenen Depot nehmen
die Kreditinstute auch sonstige verschlossene, versiegelte oder plombierte
Gegenstinde im verschlossenen Depot in Verwahrung und vermieten ihren
Kunden Schrank- und SchlieSfacher (Safes). Sofern der Kunde Wertpapiere im
Schrankfach deponiert, muB er sich selbst um deren Zins- und Félligkeitstermine
kiimmern, da die Bank vom Inhalt der Safes keine Kenntnis nimmt.

Fiir einen ausgewidhlten Kundenkreis, der iiber groflere Wertpapierbestinde
verfiigt und sich um deren Umschichtung und Neunanlage sowie die damit
verbundenen steuerlichen und rechtlichen Probleme nicht selbst kiimmern will,
iibernehmen die Kreditinstitute zudem die Vermdgensverwaltung. Dazu
bevollméchtigt der Kunde die Bank, sein Wertpapiervermogen im Rahmen einer
individuell abgesprochenen Anlagekonzeption mit bankiiblicher Sorgfalt nach
freiem Ermessen zu verwalten. Erfahrene Anlagespezialisten der Bank
versuchen dabei, das vereinbarte Anlageziel bestmoglich zu erreichen, ohne
Einzelweisungen des Kunden einzuholen.

Sonstige Anlageformen. Lebensversicherungen, die den sofortigen
Versicherungsschutz mit der Mdglichkeit einer Kapitalansparung unter steuerlich
interessanten Gesichtspunkten verbinden, werden von manchen Kreditinstituten
bereits seit langem vermittelt. In jiingerer Zeit haben nahezu alle groflen
Geschéftsbanken im Rahmen ihrer Allfinanz-Konzeption Lebensversicherungen als
erginzendes Angebot zur Alterssicherung in ihre Produktpalette aufgenommen.
Die grolen Banken haben zum Teil eigene Tochtergesellschaften gegriindet, die
das Lebensversicherungsgeschéft betreiben.

Dem Wunsch breiter Bevdlkerungsschichten nach Wohnungseigentum
entsprechen die Banken nicht nur mit einer Vielzahl von
Finanzierungsangeboten, sondern auch mit der Vermittlung von Immobilien.
Manche groBBen Banken haben sich vormals seblstindigen Maklerfirmen
angegliedert, um ihre Leistungsmoglichkeit in diesem Marktsegment zu
erhohen. Neben Eigentumswohnungen und Wohnhédusern fiir Privatkunden
umfaBt diese Vermittlungstitigkeit auch den Nachweis geeigneter Biirofldchen
und Produktionsstandorte fiir die Unternehmenskundschatft.

Zur Anlagepalette der Kreditinstitute gehdren dariiber hinaus die
Edelmetalle Gold, Silber und Platin in Form von Miinzen und Barren.
Verschiedene Banken haben auch Sammlermiinzen im Angebot, deren Wert
nicht in erster Linie vom Metallwert, sondern von ihrer Seltenheit abhingt. Der
Erwerb von Edelmetallen ist zudem — meist aus steuerlichen Griinden — auch in
Zertifikat — oder Kontenform moglich.

Aufgaben zum Text

Beantworten Sie die Fragen
1. Wie erfolgt die Werpapierverwaltung?
2. Welche sonstigen Anlageformen gibt es?
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Text 5. Kredite

Der Kredit in seinen beiden Grundformen der Geldleihe und des
Zahlungsversprechens (Kreditleihe) bildet nach wie vor den Kernbereich
bankgeschiftlicher Téatigkeit. In der Marktwirtschaft kommt der Kreditvergabe
grole Bedeutung zu. Zum einen werden iiber Kredite die von Sparern und
Anlegern aufgebrachten Mittel wieder dem Wirtschaftskreislauf zugefiihrt. Zum
anderen verhindert der Kreditpreis — der Zins — eine Vergeudung der knappen
Mittel und fiihrt die Ersparnisse zumindest tendenziell einer wirtschaftlich
sinnvollen Verwendung zu. GroBter Kretitnehmer ist der Unternehmensbereich
mit einem Anteil von mehr als der Hilfte, gefolgt von den Privatpersonen (etwa
ein Vierteil) und den 6ffentlichen Haushalten (gut ein Fiinftel).

Der Kontokorrentkredit stellt eine fiir Unternechmen und Private
gleichermallen bedeutsame und bequeme Form des Kredits dar. Dabei handelt es
sich um einen formal kurzfristigen Buchkredit auf einem Laufenden Konto, der
in einer bestimmten Hohe als «Kreditlinie» eingerdumt wird und vom Kunden je
nach Bedarf in wechselndem Umfang bis zur jeweiligen Hochstgrenze in
Anspruch genommen wird. Fiir den Kreditnehmer besitzt er den Vorteil, da3 der
Kredit nicht in der zugesagten Hohe, sondern immer nur mit dem tatsdchlich in
Anspruch genommenen Teil zu verzinsen ist und sdmtliche Zahlungseingéinge
zur sofortigen Minderung der Kreditinansprchnahme fiihren. Verfligungen
konnen jederzeit mit Scheck, Uberweisung oder Barabhebung erfolgen. Auf die
Bestellung besonderer Sicherheiten wird in der Regel verzichtet. Der Zinssatz
fir Kontokorrentkredit in standardisierter Form unter der Bezeichnung
Dispositionskredit (Uberziehungskredit) angeboten. Dabei erhilt der Inhaber
eines laufenden Kontos (Girokonto) ohne besondere Formalititen die
Moglichkeit eingerdumt, sein Konto zu iiberziehen, sofern es ordnungsgeméif
gefiihrt wird und regelmifig Geldeinginge festzustellen sind. Obergrenze fiir
die Uberziehung sind in der Regel drei Monatsgehiilter.

Der Diskontkredit ist ein kurzfristiger Bankkredit, der ausschlieflich im
gewerblichen Bereich Bedeutung besitzt. Dabei kauft die Bank Wechsel vor
deren Filligkeit an, wobei sie flir die Restlaufzeit Zinsen abzieht (Diskont).
Hohe und Laufzeit richten sich im Prinzip nach den eingereichten Wechseln.
Ublicherweise verlingern die Kreditinstitute jedoch das Einreicherlimit, so da3
ein Dauerkredit entsteht. Da die Banken bei bundesbankfidhigen Wechseln
(Laufzeit hochstens 90 Tage) im Rahmen ihrer Rediskontokontingente eine
giinstige Refinanzierungsmoglichkeit besitzen, sind Diskontokredite fiir den
Einreicher von Wechseln vergleichsweise preisgiinstig und bewegen sich in der
Regel in einer Spanne von 1-4% fiiber dem Dickontsatz der Deutschen
Bundesbank.

Der Lombardkredit ist ein kurzfristiger, auf einen festen Betrag lautfender
und fiir eimne feste Laufzeit vereinbarter Einzelkredit, der durch
Verpfandungmarktgéngiger und damit leicht verwertbarer Sachen oder Rechte
besonders gesichert ist. Die Bedeutung dieser Kreditart mit jahrhundertealter
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Tradition hat im Kundengeschift der Banken sehr stark an Bedeutung verlohren,
da heute moderne Kreditsicherungsmittel zur Verfiigung stehen. Fiir die
Kreditinstitute selbst sind die Lombardkredite der Deutschen Bundesbank ein
nach wie vor wichtiges kurzfristiges Refinanzierungsmittel.

Ratenkredite sind die gingigste Bezeichnung fiir standardisierte
Kosumentendarlehen, die in gleicher oder dhnlicher Form auch unter vielfdltigen
anderen Namen wie Anschaffungsdarlehen, Kleinkredite, Privat-, Personliche
oder Sofortdarlehen angeboten werden. Kennzeichen dieser Konsumentenkredite
ist, dal} die Kreditzinsen sowie eine einmalige Bearbeitungsgebiihr von meist
2% bereits zu Beginn der Laufzeit dem Kreditbetrag hinzugerechnet werden und
in die wihrend der gesamten Laufzeit gleichbleibende monatliche Tilgungs-rate
eingehen. Der Monatszinssatz von z.B. 0,45-0,58% bezieht sich dabei immer
auf die urspriingliche Darlehenshohe, so daB3 sich eine Effektivverzinsung
zwischen 11,9-15,0% ergibt (Anfang 1995). Die Laufzeiten bewegen sich meist
zwischen 6 und 72 Monaten. Als Sicherheiten verlangen die Kreditinstitute
regelmalig die Mithaftung des Ehepartners und die Abtretung der Lohn- und
Gahaltsanpriiche. Seit einigen Jahren wird von den Banken eine neuartige Form
des Privatkunden-Kredits angeboten, der die Merkmale des Ratenkredits —
Tilgung durch eine Ratenvereinbarung — mit der Freiziigigkeit des Dispositions-
oder Uberziehungskredits verbindet. Hierfiir haben sich Bezeichnungen wie
Abruf-, Vario-, Gleitzins- oder Idealkredit eingebiirgert.

Im gewerblichen Bereich kommt daneben Kreditleihgeschiften Bedeutung
zu. Dabei erbringt die Bank keine Geldleistung, sondern iibertragt vielmehr ihre
eigene Kreditwiirdigkeit auf den Kreditnehmer, indem sie sich Dritten
gegeniiber verpflichtet, unter gewissen Voraussetzungen flir den Kreditnehmer
einzustehen.

Beim Akzeptkredit akzeptiert die Bank einen vom Kreditnehmer auf sie
gezogenen Wechsel unter der Bedingung, dass der Kunde den Gegenwert des
Wechsels vor Filligkeit zur Verfligung stellt. Wirtschaftlich handelt es sich
dabei um einen kurzfristigen Betriebsmittelkredit, der ausschlieBlich wegen der
giinstigeren Refinanzierungsmoglichkeit in Wechselform gekleidet wird. Beim
Avalkredit ibernimmt die Bank fiir die Verbindlichkeiten eines Kunden die
Haftung in Form der Biirgschaft oder Garantie. Fiir das Kreditinstitut entstht
damit eine Eventualverbindlichkeit, fiir die es dem Kunden eine Avalprovision
von etwa 1-3% p.a. berechnet.

Den langfristigen Krediten der Banken kommt unter gesamtwirtschaftlichen
Aspekten besondere Bedeutung zu, da durch die Kombination von Geldkapital
mit den Produktionsfaktoren Arbeit und Boden Sachkapital gebildet wird, das
die Basis zur weiteren Kapitalbildung und damit zum Wachstum der Wirtschft
darstellt. Entsprechend der Langfristigkeit der Investitionen betragen die
tiblichen Kreditlaufzeiten bei der Erstellung, Erweiterung und Erneuerung
gewerblicher Produktionsanlagen etwa 12-25 Jahre, 5-30 Jahre im
Wohnungsbau und 12 Jahre bei Schiffskrediten. Der langfristige Anlagekredit
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ist dabei im wesentlichen ein objektbezogener Kredit, dessen Verzinsung und
Riickzahlung sich aus dem Beleihungsobjekt ergibt. Derzeit sind rd. 70% aller
Bankkredite an Unternehmen und Privatpersonen langfristig, bei den
Ausleihungen an den Staat betrdgt der langfristige Anteil sogar fast 90%. Dabei
gelten alle Kredite als langfristig, deren urspriinglich vereinbarte Laufzeit 4
Jahre und mehr betragt.

Der Realkredit ist die wichtigste Erscheinungsform im langfristigen
Kreditgeschift. Darunter sind Ausleihungen gegen reale (dingliche) Sicherheiten
auf Grund und Boden zu verstehen. Oftmals werden diese Darlehen auch als
Hypothekarkredite bezeichnet, weil frither liberwiegend die Hypothek als
Sicherungsmittel verwendet wurde. Inzwischen herrscht jedoch die Grundschuld
als moderneres Grundpfandrecht vor, die dem Gldubiger eine stirkere
Rechtsstellung als  die  forderungsabhingige  Hypothek  verschafit.
Finanzierungsobjekte des Realkredits sind in erster Linie Wohnungen, Biiro-
und Geschéftshduser und die Landwirtschaft, daneben in gewissem Umfang aber
auch Industrieanlagen sowie Schiffe, die rechtlich wie Immobilien behandelt
werden. Die Zinssitze fiir Realkredite orientieren sich an der Entwicklung des
Kapitalmarktzinses und sind zudem von der Dauer der Zinsfestschreibung
abhéngig.

Beim Bausparkredit handelt es sich um einen von Bausparkassen
vergebenen langfristigen Spezialkredit fiir wohnungswirtschaftliche Zwecke, der
dem Realkredit nahesteht. Dabei wird jedoch neben der dinglichen Sicherung
auch die personliche Kreditwiirdigkeit mit in Betracht gezogen, da die
Beleihungsgrenze bis zu 80% reicht und damit wesentlich hoher als beim
klassischen Realkredit (50—60%) liegt.

Im Wettbewerb um den Kreditkunden haben die Banken in den letzten
Jahren unter dem Begriff «Finanzierung aus einer Hand» vielfdltige Formen von
Gesamtbaufinanzierungen entwickelt, die in der Regel eine Kombination von
Hypothekendarlehen, Bauparkredit und sonstigen Bankkrediten darstellen.
Dariiber hinaus sind zahlreiche spezifische langfristige Kreditformen zur
Finanzierung des Erwerbs oder der Instandsetzung von Eigenheimen entstanden,
die von der herkdbmmlichen Form des Realkredits in der einen oder anderen
Weise abweichen.

Kommunalkredite sind langfristige Ausleihungen an Bund, Lénder,
Gemeinden (Kommunen) und sinstige Korperschaften des 6ffentlichen Rechts,
die im Gegensatz zum Realkredit nicht durch den Grundstiickswert gesichert
werden, sonden deren Sicherheit in der finanziellen Leistungskraft (z.B.
Steuerkraft einer Gemeinde) liegt.

Im Unternehmensbereich ist die langfristige Kreditvergabe in der Regel an
die personliche Kreditwiirdigkeit des Unternehmers gebunden. Als Sicherheiten
kommen neben Grundschulden und Biirgschaftsiibernahmen durch die
offentliche Hand insbesondere sogenannte Negativerklarungen in Betracht, mit
denen sich ein Kreditnehmer verpflichtet, bestimmte Verfiigungen {iiber
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Gegenstinde seines Vermogens zu unterlassen. Grofere Investitionskredite
werden vielfach als Konsortialdarlehen von mehreren Kreditinstituten
gemeinsam vergeben. FEine besondere Finanzierungsform bilden die
Schuldscheindarlehen, bei denen es sich um ldngerfristige Gro3darlehen handelt,
die in ihrer Ausstattung und GroBenordnung an Schuldverschreibeungen
erinnern, aber trotzdem eine individuelle und direkte Kreditgewdhrung
darstellen. In der Regel sind die Banken hierbei nur Vermittler, wihrend als
endgiiltige Kreditgeber meist Versicherungen fungieren.

Fiir gesamtwirtschaftlich besonders forderungswiirdige Investitionen stehen
Sonderkreditprogramme der 6ffentlichen Hand zur Verfiigung, die von den Banken
in die gesamtfinanzierung einbezogen werden. In Form von Zinsverbilligungen
oder Zuschiissen werden auf diese Weise z.B. Existenzgriindungen,
UmweltschutzmafBBnahmen, neue Technologien sowie die Schaffung und Erhaltung
von Arbeitspliatzen gefordert. Zahlreichen kleinen und mittleren Unternehmen
stellen die Banken iiber Kapitalbeteiligungsgesellschaften Wagnis-Kapital (venture
capital) zur Verfligung.

Als Finanzierungsalternatve hat 1im gewerblichen Bereich das
Leasingverfahren an Bedeutung gewonnen. Dabei werden Wirtschaftsgiiter des
Anlagevermogens von den Herstellen oder durch Leasinggesellschaften —
darunter Bankentochter — mittel- und langfristig vermietet oder verpachtet
(Grundstiicke). Im Factoringgeschift kauft die Factorgesellschaft ihren Kunden
aufgrund von Warenlieferungen entstandene Forderungen vor Falligkeit ab und
bevorschuflt diese mit bis zu 90% des Rechnungsbetrages.

Aufgabe zum Text

1. Charakterisieren Sie die wichtigsten Typen von Krediten.
2. Wodurch unterscheiden sich die Kredite?

Text 6. Richtige Kritik — ein Wachstumselixier

Kritik 1st ein wichtiges Kommunikationswerkzeug beim Problemeldsen.
Aber: Wenn Menschen andere Menschen kritisieren, haben sie sich meist
gedrgert, es hat ihnen irgend etwas nicht gefallen. Um bei unserer
Problemdefinition zu bleiben: Es ist ein Problem entstanden. Das ist zwar ein
ganz normaler Zustand und auch ein alltdglicher Sachverhalt, der in unserer
Arbeitswelt unvermeidbar ist und den wir tagaus tagein immer wieder erleben.
Gerade deshalb ist es aber immens wichtig, richtig Kritik zu iiben. Wir geben
Thnen dafiir wichtige Tips.

Wenn uns Menschen etwas nicht gefillt, miissen wir es mitteilen, um uns
und anderen die Chance zu geben, Situationen und Verhalten zu verdndern.
Diesen =~ Kommunikationsvorgang  zwischen = Menschen nennen  wir
«Kritikgesprach». Trotz dieser wichtigen Funktion von Kritik ist das Wort
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«Kritik» negativ belegt. Ich glaube, da3 viele Menschen das Kritisieren mit
«herummeckern» verwechseln und dass auch viele Menschen die Kunst des
«richtigen» Kritisierens nicht beherrschen. Leider wird Kritik sehr haufig falsch
ausgesprochen. Dies hat zur Konsequenz, dal3 sich viele Menschen beleidigt,
verargert, verletzt und miBBverstanden fiihlen.

Was konstruktive Kritik ausmacht

Eine richtige, konstruktive Kritik bedarf einer guten Vorbereitung. Beim
Kritisieren gilt wie insgesamt beim Problemeldsen die Regel, dal Sie sich schon
vorher — also bevor Sie jemanden kritisieren — selbst einige Fragen stellen und
sich diese auch ehrlich beantworten:

— Was genau édrgert mich?

— Wie wiirde ich es gerne verdndern?

— Was wird durch meinen Vorschlag besser?

— Wann kann ich sie/ihn am besten ansprechen?

Mit einer guten Vorbereitung und noch einigen erprobten Verhaltenstips
kann eigentlich nichts schiefgehen.

Dr. Christel Frey,

IFF Institut zur Férderung von

Text 7. Verschwiegene Unternehmen

Wie prisentieren sich Unternehmen der Offentlichkeit? Die
Unternehmensberatung Face 2 Face Communication in Bad Homburg wollte es
wissen und bat 1500 GrofBunternehmen im Raum Hessen, Rheinland-Pfalz und
Baden-Wiirttemberg um Informationsmaterial.

Das Ergebnis? Es sei niederschmetternd gewesen, berichtet Lutz Ulrich,
Geschiftsfiihrer von Face 2 Face. Nur 291 der 1500 angeschriebenen Firmen
antworteten liberhaupt; iiber die Hélfte erst nach vier Wochen, 16 Prozent
brauchten sogar lianger als ein halbes Jahr. Und obwohl sich die Unternehmen
mit der Antwort so viel Zeit lieBen, waren die Inhalte kaum iiberzeugend: Nicht
einmal jedes dritte Untrernehmensporrtrdt bot umfassende Informationen iiber
Geschichte, Geschiftsfelder und Zielsetzung der Firma. Auch auf die
Darstellungsform wurde wenig Wert gelegt: Einige Unternehmen prisentierten
sich durch Photokopien, oft unleserlich und schrig kopiert. Andere schickten
eine einzelne Seite, die wenig mehr als Alter, Mitarbeiterzahl und Umsatzgrof3e
enthielt. Wieder andere begriffen Kommunikation -einseitig: Auf ihren
Unterlagen fehlten Adresse, Telephon- und Faxnummer.

Vertriebsstrukturen. Viele Kandile fiihren zum Kunden. Der Druck auf die
Vertriebsabteilungen ist enorm Dazu gehoren: Die Machtkonzentration der
Abnehmer, Sittigung der Markte und die Vielfalt der Marktsegmente machen
thnen zu schaffen.

KeinWunder, daB3 rund 90 Prozent an der Verbesserung ihrer Vertriebskanile

arbeiten, wie eine bislang unverdffentlichte Studie des Fraunhofer Instituts fiir
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Arbeitswirtschaft und Organisation (IOA belegt. Im Rahmen ihrer Untersuchung
befragten die Wissenschaftler 120 Unternehmen aus der Investitionsgiiterbranche
und der High-Tech-Konsumgiiterindustrie.

Um hohere Umsitze und mehr Vertriebsproduktivitit zu erreichen, wollen
die Unternehmen vor allem die Kundennihe erh6hen — ohne steigende Kosten.

Dieses Kunsstiick wollen die befragten Firmen vollbringen, indem sie
mehrere Vertriebswege kombinieren.

Dabei soll der AuBBendienst seine herausragende Rolle behalten, jedoch von
weniger beratungsintensiven Auftrigen entlastet werden. Die sollen kiinftig die
Niederlassungen und die Verkaufsteams am Telefon {ibernehmen. Einige
Unternehmen  erwigen zudem  Vertriebskooperationen mit anderen
Unternehmen. Um Kosten zu sparen, wollen in fiinf Jahren 75 Prozent der
Befragten verstirkt Online-Dienste nutzen. Bisher nehmen rund 30 Prozent der
untersuchten Firmen die Dienste in Anspruch. Die Studie kostet 79 Mark.

Text 8. Organisation & Kommunikation
Test: So bauen Sie Ihre Starken aus

Erfolg im Berufleben beruht vor allem darauf. Pluspunkte zu verstirken und
Schwichen abzubauen. Unser Test verrdt [hnen alles {iber Ihre job-Power in den
Bereichen Organisation und Kommunikation.

Fachwissen ist das eine. Es richtig einzusetzen das andere. Nun kénnen Sie
priifen, ob Sie sich optimal verkaufen. Der Check-up verrit auch, wie effizient
Sie arbeiten und wie Sie iiberraschende Situationen meistern.

1. Sie haben einen tollen Kinofilm gesehen. Wie erzihlen Sie es Ihren
Kollegen?

Ich ...

A. ... schmiicke die Story phantasievoll aus — die meisten wollen auch
sofort in den Filmkniiller.

B. ... gebe nur den Tip: Anschauen lohnt sich.

C. ... versuche, den Film nachzuerzihlen. Ist aber viel zu kompliziert. Also
beschrianke ich mich auf den Satz: Man muf ihn selbst gesehen haben.

2. Ist Ihr Schreibtisch iibersichtlich?

A. Na ja, die ewige Suche nach wichtigen Unterlagen bringt mich manchmal
leicht zur Verzweiflung.

B. Wenn es in der Arbeit drunter und driiber geht, sieht es schon mal etwas
wild aus.

C. Ich achte darauf, dal3 erst gar kein Chaos entsteht. Ordnung auf dem
Schreibtisch spart unterm Strich viel Zeit.
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3. Sie arbeiten gerade an einem wichtigen Thema, da kommt schon die
néchste Aufgabe auf den Tisch. Wie ist Ihre Reaktion?

A. Ich mache erst das eine fertig und kiimmere mich dann um das andere,
sonst verzettelt man sich.

B. Vielleicht kann jemand anders die Sache schon starten, bis ich mit der
laufenden Arbeit fertig bin.

C. Zusitzliche Belastung stort mich tiberhaupt nicht. Wenn‘s richtig
turbulent wird, laufe ich zur Hochstform auf.

4. Jemand aus Threm Team soll trotz Zeitnot der neuen Kollegin erkliiren,
was und wie zu machen ist Melden Sie sich?

A. Ja. Dinge kurz und prézis zu erkliaren gehort zu meinen Stirken.

B. Nein. Andere im Team sind da viel gewandter als ich. Wire nur
Zeitverschwendung.

C. Normalerweise bin ich dabei. Aber unter Strel brauche ich linger, um
auf den Punkt zu kommen.

5. Der Chef will wissen: «Wie lange brauchen Sie wohl, um das
hinzukriegen?y» Ihr Vorschlag:

A. Ich gebe einen groBlen Zeitrahmen an. Damit liege ich auf keinen Fall
falsch.

B. Ich lege mich nicht fest. Den ich verschidtze mich leicht und mochte
keinen Termin nennen, den ich dann nicht halten kann.

C. Einen festen Zeitpunkt zu nennen féllt mir nicht schwer. SchlieBlich weil3
ich genau, was ich am Tag wegschaffen kann.

6. Sie sollen fiir drei Wochen als Springer in eine Filiale am Nachbarort.
Wie ist Ihre Reaktion? Ich ...

A. ... bin sofort dabei. Tapetenwechsel kommt mir sehr entgegen, und man
lernt ja immer noch dazu.

B. ... finde mich mit meinem Schicksal ab. Was soll man auch anderes tun?

C. ... versuche mich rauszureden. Fiir drei Wochen woanders einspringen?
Da lohnt sich die Einarbeitungszeit doch nun wirklich nicht.

7. Sie sind auf der jihrlichen Betriebsversammlung. Und hdtten die
Chance, hier Ihren Verbesserungvorschlag vorzubringen. Was machen Sie?

A. Wenn ich vor groBem Publikum reden muf}, bekomme ich weiche Knie.
Also lasse ich es lieber sein und erwdhne meinen Vorschlag bei passender
Gelegenheit im engeren Kollegenkreis.

B. Ich finde es toll, einem so groBen Forum meine Idee zu présentieren.
Vielleicht gibt‘s ja auch eine interessante Diskussion.
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C. Ich warte mit meinem Vorschlag bis zum SchluB3 der Veranstalrung.
Kommt die Idee an, habe ich Gliick gehabt. Wenn nicht, ist mein Auftritt sicher
schnell vergessen.

8. Nehmen Sie ofter mal unerledigte Arbeit mit nach Hause?

A. Kommt nicht in Frage. Dafiir ist der nachste Arbeitstag da.

B. Ab und zu schon. Denn lieber mache ich zu Hause noch was in Ruhe,
bevor der Berg immer gréBer wird.

C. Dazu gibt es kaum AnlaB3. Im allgemeinen schaffe ich mein Tagespensum
wihrend der Arbeitszeit.

9. Ihr Chef macht den Vorschlag, den Arbeitsablauf im Biiro neu zu
organisieren. Wie finden Sie das?

A. Kommt drauf an, was ihm vorschwebt. Wenn es uns allen was bringt, bin
ich sofort bereit, es auszuprobieren.

B. Mag sein, dal} er recht hat. Ich kann es mir aber schlecht vorstellen. Da
mulB er sein Konzept schon besser iiberbringen.

C. Auch das noch. Neue Ideen bringen nur Unruhe. Es gibt doch ohnehin
schon genug zu tun, warum solche Experimente?

Auswertung
Kreuzen Sie die entsprechenden Buchstaben an, zdhlen Sie Ihre Punkte
zusammen. Wettung siehe Kasten rechts.

Frage A B C
1 1 2 0
2 2 1 0
3 0 2 1
4 1 2 0
5 2 0 1
6 0 1 2
7 2 0 1
8 1 0 2
9 0 1 2
Gesamt
Bewertungen
0-5 Punkte:

Sie kommen zurecht in Threm Job, treten aber etwas auf der Stelle. Bei
Gespriachen stehen Sie nicht gern im Mittelpunkt. «Tu Gutes und sprich
dariiber» — dieses Motto finden Sie eher peinlich. Falsch. Bescheidenheit bringt
im Beruf niemand weiter. Hochste Zeit, dass Sie an sich arbeiten. Wie wire es
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mit einem  Seminar Uber Kommunikationstechniken? Das  baut
Gespréchsblockaden ab.

6-11 Punkte:

Nicht tibel, aber noch ausbaufdhig. Reden vor groBerem Publikum will
gelernt sein. Keinen Konjunktiv mehr («Das miifliten wir vielleicht ganz anders
machen» Sagen Sie Ofter «ich» statt «wir» — das gibt in Meetings mehr
Autorirdat. Sie halten sich fiir ordentlich, kommen aber trotzdem oft in
Termindruck? Ein Seminar iiber Zeitmanagement oder Arbeitsorganisation hifit,
Abléufe in den Griff zu kriegen.

12-18 Punkte:

Sie sind die perfekte Organisatorin.

Koordinieren und Vermitteln sind eindeutig Thre Stirken. Aber Hand aufs
Herz: Sind Sie nicht manchmal zu pedantisch? Wenn etwas nicht ins gewohnte
Schema palit, blocken Sie schnell ab. Sie sollten ein bilchen flexibler werden.
Sonst sitzen Sie vielleicht in drei Jahren immer noch auf demselben Posten und
wundern sich, warum es nicht weiterging mir Threr Karriere

Text 9

Kommunikation: Nicht nur was Sie sagen, auch wie Sie sprechen,
argumentieren, sich unterhalten, tragt zu Threr Kompetenz am Arbeitsplatz bei.
Dr. Gudrun Fey, Rheroriktrainerin und Geschiftslithrerin von Study & Train,
Stuttgart, rit gerade schiichternen Frauen, Gespriachsiaktik zu trainieren. Dazu
gehoren: Chef, Kunden, Kollegen personlich anzusprechen, Blickkontakt halten,
zuhoren und darauf achten, wie der andere reagiert. Bereiten Sie sich gut auf
Meetings vor. Reden Sie langsam und deutlich. Formulieren Sie nur positive
Satze. Sagen Sie nicht «Das geht nicht», sondern «Ich packe es mal anders an,
dann klappt's sicher».

Organisation: Sie kommen mit der Zeitplanung ganz gut zurecht. Trotzdem
denken Sie an einen Termin oft erst in letzter Minute? Wahrscheinlich sind Sie
ein situationsorientierter Mensch. Das heil3t, Sie lassen sich leicht ablenken. Ein
unerwarteter Anruf oder ein zusitzlicher Auftrag sollte Sie nicht aus dem
Konzept bringen. Uberlegen Sie nicht mehr lange, fangen Sie gleich an! Sagen
Sie konsequent: «Das mache ich sofort und bleiben Sie dabei — so schaffen Sie
sich Luft. Telefon eventuell auf Anrufbeantworter umschalten, nur dran gehen,
wenn sich der Chef meldet.

Flexibilitit: Schnell mal auf ein anderes Arbeitsgebiet umzuschalten gehort
nicht unbedingt zu Thren Stirken? Denken Sie nicht gleich an die
Mehrbelastung, sondern freuen Sie sich iiber die Abwechslung, die andere
Aufgaben in den Arbeitsalltag bringen. Vielleicilt eroffnen sich Thnen neue Job-
Perspektiven und Sie entdekken ein Arbeitsfeld, das Thnen sogar mehr liegt als
das alte. Uberall wir umstrukturiert — machen Sie sich rechtzeitig fit!

162



KURZES WIRTSCHAFTSWORTERBUCH

Abbildung, die — uzobpaxenue

abhédngen — 3aBuceTh

Ablauf, der — Teyenue, xon

Absatz, der — cObIT, peanuzarus

Absicht, die — namepenue

abstimmen — cOr1acoBBIBAThH

Abweichung, die — oTKJIOHEHUE, PACXOXK/ICHHE

Aktiondr, der — akuronep

Anlage, die — mpennpusiTHe, 3aBOA, YUpeXKICHHE, MOMEIICHUE KaruTala,
KaIUTaIOBIOKEHUE

Anlagen, die — UHBECTUIINH, KAITUTAJIbHBIC BIIOYKEHUSI

ansehen — paccMaTpuBaTh, CYUTATh, MPUHUMATH

auf eigenes Risiko — Ha cOOCTBEHHBII pUCK

Aufgabenbereich, der — 1.xkpyr 3amau, 2.cdepa aesaTeIbHOCTU

Aufnahme der Produktion — Hana>xxuBaHue Npou3BOICTBA

Aufsichtsrat, der — HaGII01aTEIBHBINA COBET (AKIIMOHEPHOI'O OOIIECTBA)

Aufwand, der — 3aTpara, uznepxku

ausrichten auf A — BeIpaBHUBATH

Ausstattung, die — o6opyaoBaHue, CHaOKEHHE

ausiiben — UCMIOJIHATD, COBEPIIATD

Bedarf, der — moTpebHOCTH

befriedigen — y1oBI1€TBOPSTH

Belegschaft, die — komtekTuB

beleuchten — ocsemare

benutzen — ncnonb30BaTh

bereits — yxe

Bereitstellung, die — 1. u3roroBieHue 2. mpeaocTaBICHUE
Bergriff, der — monsitue

Beschaffung, die — npuoGperenue, obecneuenue
beschrankt — orpanndeHHbII

bestehen aus — coctosATh U3

bestellen — npurnamare, 3aKa3bpIBaTh

Beteiligung, die — 1.ygactue, 2. KOTUYECTBO MANIIIUKOB
betonen — nmog4YepKUBaTH

betragen — COCTaBIISTH

betrauen — nopyuats

Betrieb, der — npeanpusitue, npou3BOJCTBO, 3aBOJ
Betriebswirtschaft, die — sxoHOMMKa ¥ OpraHu3aius Npou3BOICTBA
bewul3t — ocozHaHHBIN

bezeichnen — Ha3pIBaThH, 0003HAYATH

Buchfiihrung, die — 6yxrantepus
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darstellen — npencraBaaTh
dariiber hinaus — cBepx Toro
Deckung, die — nokpbiTue
Definition, die — onpenenenue
derivativ — mpou3BOIHBIN
Dienstleistung, die — ycnyru
Dividende, die — nuBuaeHT

einhalten — coGmroaaTh

Einhaltung, die — co6monenue

einheitlich — equnabIt

Einsatz, der — BHepeHME, MPUMEHEHNE, UCITOJIH30BAHUE
Einzelunternehmen, das — equHOMMYHOE IPEATIPUSITHE
Entscheidung, die — pemenue

erforderlich — HeoOxoaMMBIi

erfiillen — ucnonHATH

ergeben — moyy4arth

ermoglichen — coneiicTBOBaTH

erreichen — focturars

Ersatzteile, die — 3amacHbIe yacTH

Erscheinungsform — ¢popma nposiBnenus, BHemHss1 popma
erst — mepBbIi (YKCIL.) TOJIBKO (Hapeuue)

erstellen — cocTaBnsATh, pazpabaTbiBaTh

Erstellung, die — usroroBnenue, cocraBieHue miaHa
Ertrag, der — noxon, BeIpydKa

Erwerb, der — 1. noxon, 3apaboTok; 2. HOKyIKa, MpUOOpeTEHNE
erzeugen — IPOU3BOIHTH

existieren — CyI1€CTBOBATh

Fertigung, die — u3rotoBiieHHE, MPOU3BOCTBO
festlegen — ycraHaBnmuBaTh, OMPEICIATH
Firma, die — pupma

FlieBfertigung, die — moTounoe mpou3BOACTBO
Fiihrung, die — pykoBojicTBO

Funktion, die — nesTeIbHOCTD

Gebrauch, der — ynmotpebaenue, ncnoap30BaHue, MPUMEHEHNE
Gegensatz, der — MPOTHBOIIOIOKHOCTh

gegenseitig — B3aUMHBII

gegeniiberstellen — MpOTUBOMOCTABIATH

Geldgeber, der — Bki1auuk

Genossenschaft, die — ToBapumiecTBo, apTenb, KOonepaTuB
genligen — yJIOBIIETBOPSATh, XBaTaTh
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Gesamtheit, die — COBOKYTHOCTh

Geschiftsfiihrer, der — pyxoBoguTenh

Geschéftsvermogen, das — kanuTan (MMyUIECTBO NPEITPHUSATHUSA)
Geselleschafter, der — xomMmnanboH

Gewinn, der — BBIUTPBIIIL, TPUOBLIH

glinstig — GaronpusTHBIN

Gut, das — 1. ToBap; 2. 6iara

haftbar sein fiir — ObITE OTBETCTBEHHBIM 34 ...
haften — orBeuaTs

Handel, der — Toprosmus

Handeln, das — neficTBus, mocTynku

héufig — yacto

Herstellung, die — mpou3BoicTBO

hinweisen — yka3bIBaTh

innerhalb — BHyTpH
Institition, die — yupexaeHue
Ist-Zahlen — ¢akTudeckue n1aHHBIC

Jahresabschluf}, der — koHe1[ X031CTBEHHOTO rojaa

Kapitaleinlage, die — noneBoe yuactue B (aKIIHOHEPHOM KaIuTaje)

Know-how — HOy-xay

Kommanditist, der — KkoMMaHAWCT, KOMIIAHROH (OTBEYAIOIIWHA IO
00s13aTEIHCTBAM TOBAPHINIECTBA TOJIHKO CBOMM BKJIAJIOM)

Komplementir, der — kommieMeHTapuit

Konsumgiiter, pl — ToBapsl IKPOKOTO MOTPEOICHUS

kurzfristig — kpaTkoCpO4HBIN

Lagerhaltung, die — cknaackoe X03s1UCTBO
lediglich — numb, TonbKO

Lower Management — Hu311€€ pyKOBOACTBO
Middle-Management — cpegHee pyKOBOACTBO
Mittel, das — cpenctBo

miifig — OecrenbHbIN, Mpa3THbINA

nutzbar — IpUroIHBIN, TOIE3HBIN

offen — OTKpBITHII

Personengesellschaft, die — mpeanpusitue, 00beIMHSIONIEE HECKOIBKO JIUIT
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planvoll — miianomepHbIit

Privatvermdgen, das — yacTHBIIM KanuTan

Produktion — npousBoaCcTBO

Produktionsvorgang, der — mpou3BOICTBEHHBIHN TTPOIIECC
produziert — mpou3BeICHHBIM

quantitativ — KOJJHYECTBEHHBIH

Rangordnung, die — nopsnok, cybopauHaims
Rechnungsform, die — ¢popma yuera

Rechnungswesen, das — Oyxrantepckuii yu€T, OT4ETHOCTD
Recht, das — mpaBo

Rechtsform, die — mpaBoBas (ropuaudeckas) hopma
Risiko, Risiken, das — puck

riskieren — puckoBaTh

Rohstoff, der — cbipne

Sachvermogen, das — HeABMXMUMOE UMYIIIECTBO
sich einbiirgern — ykopeHAThH

sich unterscheiden — paznuuaTtscs

sich zusammenschlieen — o0beUHATHCA
sichern — o6ecnieunBaTh

Soll-Zahlen — nebeToBbie faHHBIE

standig — TOCTOSTHHO

Standort, der — MecTOmOIOXKEHHUE

Stoff, der — maTepuan

storungsfrei — 6ecriepeOONHBIII

streiten — CIOPUTh, CCOPUTHCS

Tétigkeit — nesTeNbHOCTH
Tatsache, die — daxr
Top-Management — BBICITICE pyKOBOJCTBO

Umfang, der — 06b€Mm, pazmep, BeTuInHa

umfassen — 3aKJI04aTh, COJAEPKAThH (B ce0e), OXBATHIBATh

umfassend — mmpoxuii, 0O PHBIT

Umsatz, der — o6opoT

unbeschrinkt — HeorpaHUYeHHO

unter den Bedingungen der Wetltbewerbsmarktes — B ycmoBusx
KOHKYPEHTHOTO phIHKA

unterliegen — nojiexkaTh, HAXOAUTHCA B Y.JI.

Unternehmen, das — npeanpusitue, A0

Unternehmer, der — npennpuHuMaTeib
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Unternehmung, die — npennpusitue, nemno
unterschieden — paznuyarhb

unterstellt — moqUMHEHHBIN

unterstiitzen — MoIIepKUBaTh

iiberbriicken — npeooyieBaTh, CriIa)KMBaTh

iibergreifend — oxBaThIBaroNil, pacpOCTPAHSIOIIHIA

iiberwachen — KOHTpOJIMPOBaTh, CICUTH 32 BBHITTOJIHEHHEM YEr0-TH00
iiblich — oObIYHBIH

Verbesserung, die — yiydiienue

verfiigen liber — pacnoyiarats 4eM-1100

Verkehr, der — Tpancnopt

verdffentlichen — onyOnukoBbIBaTH

Versorgung, die — o0cnyxuBaHue, cHabOkeHue, 00ecTieueHue
verwenden — ynotpeoJiaTh, IPUMEHATh

Verwertbar, die — ucnosib3yeMblit

Volkswirtschaft, die — HanlmoHaILHAA YKOHOMHUKA
Voraussetzung, die — npeamnoceuika

Vorgesetzter, der — pykoBoIUTETh

vorschreiben — mpennuceBaTh

Vorstand, der — mpaBiieHre aKITMOHEPHOTO 00IIECTBA

wachsen — pacTu

wihlen — n30upats

Weisungsbefugnis, die — morHOMOYME Ha yKa3aHUE
Werbeplan, der — pexiama

Werkstoff, der — cbipb€, MaTepuan

Werkzeug, das — opynue, ”HCTpyMEHT
Wirtschaften, das — xo3siicTBoBanue
Wirtschaftsplan, der — sxoHOMuYeckuii rran
Wirtschaftszweig, der — skoHOMHUYECKast OTpacib
Wissenschaft, die — ypoBenb 3HaHU#

zahlenméafig — YMCIEHHBIN, CTATUCTUYECCKUIN
zielbestimmt — meneycTpeMIIeHHO
Zielsetzung, die — mocTaHoOBKa LIEIH
zukommen — NpUYUTATHCS, TPUXOTUTHCS
zustdnding sein fiir — BegaTh 4emM-11u60
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SAKNIOYEHUE

B ycnoBusix 0osiee MIOTHOTO COTPYAHHYECTBA C 3apyOCKHBIMU TOCYyAap-
CTBaMH WHOCTPAHHBIN S3BIK CTAaHOBATCA BcE Oosee BocTpeOoBaHHBIM. OH
WCIIOJIB3YETCSI Ha JEJNOBBIX BCTpedyaxX, KOH(epeHmmsX, maisd OQPHUIIHaATHLHOM
nepenucku. byayiiue crneruaiiucThl JOKHBI 3HaTh HE TOJBKO HEMOCPEICTBEH-
HO MHOCTPAHHBIN SI3bIK, HO M BCIO CMEIU(DUUECKYIO0 TEPMHUHOJIOTHIO TTpodeccro-
HaJLHOT'O MHOCTPAHHOTO SI3bIKA.

[IpodunbHbI XapakTep MaTepHasa, Ha OCHOBE KOTOPOrO0 MOCTPOEHBI BCE
TEKCTbl M 3a/laHus y4eOHOTO MocoOus, CrnocoOCTByeT (OPMUPOBAHUIO U
Pa3BUTHIO y CTYJIEHTOB CJIOBApHOIO 3amaca Ha MHOCTPAHHOM (HEMELIKOM) S3bIKE
no o6meo0pa3oBaTebHOM W MPO(PECCHOHANBHON TEXHUYECKOW TEMAaTHUKE;
HABBIKOB UTEHUS HEMEIKOW ayTeHTUYHOW JHUTEepaTypbl M JOKYMEHTAIMH C
[eIbl0 TOWCKAa HeoOXxoaumon uHOOpPMAIMU; YMEHHH MOHOJOTHYECKUX H
JTUATOTUYECKUX BBICKA3bIBAHUIM HA MHOCTPAHHOM SI3BIKE.

SI3pIKOBOM Marepual, MOJOKEHHBIH B OCHOBY y4€OHOI'O 1MOcOOHsl, TOTOBUT
CTYJICHTOB K KOMMYHHKAIIUX B YCTHOM ¥ MUChMEHHOU (hopMax Ha HHOCTPAHHOM
A3bIKE NI PEIICHHS 3aJad MEXIMYHOCTHOTO W MEXKYJIbTYpPHOTO B3aUMO-
JIEUCTBUS.

CopnepxaHue MPECTaBICHHOTO Yy4eOHOro MOCOOHs CIOCOOCTBYET COBEp-
[ICHCTBOBAaHUIO HCXOJHOTO YpPOBHS BIIQJICHUSI HWHOCTPAHHBIM SI3bIKOM H
JIOCTUKEHUIO HEOOXOIUMOI0 U JJOCTATOYHOTO YPOBHSI KOMMYHUKATUBHOM KOM-
NETEHIMU ISl MPAKTHYECKOr0 MPUMEHEHUs MHOCTPAHHOTO si3blka B mpodec-
CHOHAJIBHOM JIeSITEIbHOCTH HampaBiaeHuil noarotoBku 38.03.01 «OkoHOMUKaY,
38.03.02 «MenemxmenT», 38.03.03 «YnpasiaeHue nepcoHaaioM» U AajdbHEuIe-
ro caMooOpa3oBaHuUs.

Hcnonp3oBanne JaHHOTO y4eOHOTO MOCOOMS NMKTYeTCs LEIsIMUA U 3aja-
4aMH COBPEMEHHOTO OOYyYEeHHS MHOCTPAHHOMY SI3bIKY, & UMEHHO — (hOpPMHPO-
BaHWE HaBBIKA MTPO(PECCHOHATLHON TOTOBHOCTH HA WHOCTPAHHOM  SI3BIKE.
OpurnHaIbHBI TEKCTOBBIA MaTepuan y4yeOHOro MocoOus HOCHUT MPOQEecCHO-
HaJIbHO-HAMPABIIEHHBIN XapakTep W CHOCOOCTBYET (OpMHpPOBaHUIO Mpodec-
CHOHAJILHON MOTHUBAIIMU OYIYIIETO CIEIUATNCTA.

ABTOp HaJIeeTCsl, YTO MPEJIOKEHHOE YueOHOE MOCOOUE OKAKET peabHYIO
MOMOIIlb BBITYCKHUKAM B IIJIaHE JIEJIOBOM KOMMYHHUKAIMU B cdepe mpodec-
CUOHAJIbHOM JESITENbHOCTH.
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